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DECRETI S aprile 2006. 


Approvazione di cinquantadue studi di settore in 
evoluzione, relativi ad attività economiche nel settore 
del commercio, dei servizi, delle manifatture e ad 
attività professionali e di un nuovo studio di settore 
relativo-ad attività economiche nel settore dei servizi. 
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DECRETI, DELIBERE E ORDINANZE MINISTERIALI 


MINISTERO 
DELL’ECONOMIA E DELLE FINANZE 


DECRETO $ aprile 2006. 


Approvazione di dieci studi di settore in evoluzione relativi 
ad attività economiche nel settore del commercio. 


IL MINISTRO 
DELL'ECONOMIA E DELLE FINANZE 


Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
29 settembre 1973, n. 600, recante disposizioni 
comuni in materia di accertamento delle imposte 
sui redditi; 


Visto il testo unico delle imposte sui redditi, 
approvato con decreto del Presidente della Repub- 
blica 22 dicembre 1986, n. 917, e successive modifi- 
cazioni; 


Visto l’art. 62-bis del decreto-legge 30 agosto 1993, 
n. 331, convertito con modificazioni dalla legge 
29 ottobre 1993, n. 427, il quale prevede che gli uffici 
del Dipartimento delle entrate del Ministero delle 
finanze elaborino, in relazione ai vari settori economiciy 
appositi studi di settore; 


Visto il medesimo art. 62-bis del citato deereto- 
legge n. 331 del 1993, il quale prevede che li Studi 
di settore siano approvati con decreto del“Ministro 
delle finanze; 


Visto l’art. 10 della legge 8 maggio.1998, n. 146, 
come modificato dall’art. 1 della legge /30 dicembre 
2004, n. 311, che individua le modalità di utilizza- 
zione degli studi di settore in sede di accertamento 
nonché le cause di esclusione dall’applicazione degli 
stessi; 


Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
31 maggio 1999, n. 195, recante disposizioni concer- 
nenti i tempi e le modalità di applicazione degli studi 
di settore; 


Considerato che, a seguito delle analisi e delle valuta- 
zioni effettuate alloîstato, sulla base dei dati in possesso 
dell’Amministrazione finanziaria, sono emerse cause di 
non applicabilità degli studi di settore; 


Visto il deéreto del Ministro delle finanze 10 novem- 
bre 1998, che/ha istituito la Commissione di esperti pre- 
vista dall’art.10, comma 7, della legge n. 146 del 1998, 
integrata e-modificata con successivi decreti del 5 feb- 
braio 1999, del 24 ottobre 2000, del 2 agosto 2002 e del 
14 luglio 2004; 


Visto l’art. 23 del decreto legislativo 30 luglio 1999, 
n. 300, che ha trasferito le funzioni dei Ministeri del 


bilancio, del tesoro e della programmazione economica 
e delle finanze al Ministero dell’economia e delle 
finanze; 


Visto l’art. 57 del medesimo decreto legislativo n. 300 
del 1999, che ha istituito le Agènzie fiscali; 


Visto il decreto del Direttore generale del Diparti- 
mento delle Entrate 24 dicémbre 1999, concernente le 
modalità di annotazione séparata dei componenti rile- 
vanti ai fini dell’applicazione degli studi di settore; 


Visto il provvedimento del Direttore dell’Agenzia 
delle Entrate 23 diéembre 2003, concernente l’approva- 
zione della tabella di classificazione delle attività eco- 
nomiche; 


Visto il“provvedimento del Direttore dell’Agenzia 
delle Entrate 13 aprile 2004, concernente l’approva- 
zione dei modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli studi di settore relativi alle 
attività'economiche del commercio; 


Visto il provvedimento del Direttore dell’Agenzia 
delle Entrate 22 ottobre 2004, concernente l’approva- 
zione di questionari per gli studi di settore; 


Visti i decreti del Ministro dell'Economia e delle 
Finanze 25 marzo 2002, 18 luglio 2003, 14 luglio 
2004 e 19 maggio 2005, concernenti i criteri per l’ap- 
plicazione degli studi di settore ai contribuenti che 
esercitano due o più attività d’impresa ovvero una 
O più attività in diverse unità di produzione o di 
vendita; 


Visto il decreto del Ministro dell'Economia e delle 
Finanze 17 marzo 2005, concernente l’approvazione 
delle evoluzioni di 21 studi di settore relativi ad attività 
economiche nel settore del commercio; 


Acquisito il parere della predetta Commissione di 
esperti in data 22 febbraio 2006; 


Decreta: 
Art. 1. 


Approvazione degli studi di settore 


1. Sono approvate, in base all’art. 62-bis del decreto 
legge 30 agosto 1993, n. 331, convertito con modifica- 
zioni dalla legge 29 ottobre 1993, n. 427, le evoluzioni 
degli studi di settore relativi alle seguenti attività eco- 
nomiche nel settore del commercio: 


a) Studio di settore TM18A (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SM18A) - Commercio all’ingrosso di fiori 
e piante, codice di attività 51.22.0; 


E pa 
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b) Studio di settore TM2IA (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SM21A) - Commercio all’ingrosso di 
frutta e ortaggi, codice attività 51.31.0; 


c) Studio di settore TM2IC (che sostituisce lo 
studio di settore SM21C) - Commercio all’ingrosso 
di prodotti della pesca freschi, codice attività 
51.38.1; Commercio all’ingrosso di prodotti della 
pesca congelati, surgelati, conservati, secchi, codice 
attività 51.38.2; 


d) Studio di settore TM21D (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SM21D) - Commercio all’ingrosso di 
carne fresca, congelata e surgelata, codice attività 
51.32.1; 


e) Studio di settore TM21E (che sostituisce gli 
studi di settore SM21E e SM21F) - Commercio 
all’ingrosso di prodotti di salumeria, codice attività 
51.32.2; Commercio all’ingrosso di prodotti lat- 
tiero-caseari e di uova, codice attività 51.33.1; Com- 
mercio all’ingrosso di oli e grassi alimentari, codice 
attività 51.33.2; Commercio all’ingrosso di zucchero, 
cioccolato, dolciumi, prodotti da forno, codice atti- 
vità 51.36.0; Commercio all’ingrosso di té, cacao, 
droghe e spezie, codice attività 51.37.B; Commercio 
all’ingrosso di altri prodotti alimentari, codice atti- 
vità 51.38.3; Commercio all’ingrosso non specializ- 
zato di prodotti surgelati, codice attività 51.39.1; 
Commercio all’ingrosso non specializzato di pro- 
dotti alimentari, bevande e tabacco, codice attività 
51.39.2; 


f) Studio di settore TM22B (che sostittiiscé lo 
studio di settore SM22B) - Commercio all’ingrosso 
di vetrerie e cristallerie, codice attività +51.44.1; 
Commercio all’ingrosso di ceramiche e porcellane, 
codice attività 51.44.2; Commercio all'ingrosso di 
coltelleria, posateria e pentolame, “codice attività 
51.445; 


g) Studio di settore TM226G-(che sostituisce lo 
studio di settore SM22C) - Commercio all’ingrosso 
di mobili di qualsiasi materiale, codice attività 
51.471; 


h) Studio di settore TM25B (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SM25B) -Gommercio all’ingrosso di arti- 
coli sportivi (comprese..le biciclette), codice attività 
51.47.7; 


i) Studio di settore TM32U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SM32U) - Commercio al dettaglio di 
oggetti d’arte, dirculto e di decorazione, chincaglieria e 
bigiotteria, codice attività 52.48.6; 


J) Studio di settore TM36U (che sostituisce lo 
studio di*ssettore SM36U) - Commercio all’ingrosso 
di libri, riviste e giornali, codice attività 51.47.3. 


2. Gli elementi necessari alla definizione presuntiva 
dei ricavi relativi agli studi di settore indicati nel 
comma 1 sono determinati sulla base delle note tecni- 
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che e metodologiche, delle tabelle dei coefficienti non- 
ché della lista delle variabili per l’applicazionedello stu- 
dio di cui agli allegati: 


— 1, per lo studio di settore TM18A; 


— 2, per lo studio di settore, TM21A; 


— 3, per lo studio di settore TM21C; 


— 4, per lo studio di.settore TM21D; 


— 5, per lo studio di settore TM21E; 


— 6, pertosstudio di settore TM22B; 


— 7. per lo studio di settore TM22C; 


—\$8, per lo studio di settore TM25B; 


— 9, per lo studio di settore TM32U; 


— 10, per lo studio di settore TM36U. 


3. Il programma per l’applicazione degli studi di set- 
tore segnala anche, con riferimento ad indici significa- 
tivi, la coerenza economica rispetto ai valori minimi e 
massimi assumibili con riferimento a comportamenti 
normali degli operatori del settore. 


4. Gli studi di settore si applicano ai contribuenti che 
svolgono in maniera prevalente le attività indicate nel 
comma l, nonché ai contribuenti che svolgono, in 
maniera secondaria, le predette attività per le quali 
abbiano tenuto contabilità separata, fermo restando il 
disposto dell’art. 2. In caso di esercizio di più attività 
d’impresa, per le quali non è stata tenuta la contabilità 
separata, per attività prevalente si intende quella da 
cui deriva nel periodo d’imposta la maggiore entità dei 
ricavi. 


5. Gli studi di settore approvati con il presente 
decreto sono utilizzabili a partire dagli accertamenti 
relativi al periodo di imposta 2005. 


6. Allo studio di settore TM04U - Farmacie, codice 
attività 52.31.0, approvato in evoluzione con decreto 
del 17 marzo 2005, sono introdotti dei correttivi le cui 
modalità applicative sono specificate nella nota tecnica 
e metodologica (allegato 11). 


gia 
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Art. 2. 


Categorie di contribuenti alle quali non si applicano 
gli studi di settore 


1. Gli studi di settore approvati con il presente 
decreto non si applicano: 


a) in caso di esercizio di due o più attività di 
impresa, non rientranti nel medesimo studio di set- 
tore, per le quali non è stata tenuta la contabilità 
separata, se l’importo complessivo dei ricavi dichia- 
rati relativi alle attività non rientranti tra quelle 
prese in considerazione dallo studio di settore 
supera il 20% dell'ammontare totale dei ricavi 
dichiarati; 


b) nei confronti dei contribuenti che hanno dichia- 
rato ricavi di cui all’art. 85, comma 1, esclusi quelli di 
cui alle lettere c), d) ed e) del testo unico delle imposte 
sul redditi, approvato con decreto del Presidente della 
Repubblica 22 dicembre 1986, n.917, e successive 
modificazioni, di ammontare superiore a euro 
5.164.569; 


c) nei confronti delle società cooperative, società 
consortili e consorzi che operano esclusivamente a 
favore delle imprese socie o associate; 


d) nei confronti delle società cooperative costituité 
da utenti non imprenditori che operano esclusivamette 
a favore degli utenti stessi. 


Art. 3. 


Variabili delle imprese 


1. L'individuazione delle variabilizda utilizzare per 
l’applicazione degli studi di settere approvati con il 
presente decreto è effettuata sulla base delle infor- 
mazioni contenute nei modelliiSM18A per lo studio 
TM18A, SM2IA per lo studio TM21A, SM21C per 
lo studio TM21C, SM2ID »\per lo studio TM21D, 
SM2IE e SM2IF per lo studio TM21E, SM22B per 
lo studio TM22B, SM25B per lo studio TM25B, 
approvati con il provvedimento del Direttore del- 
l’Agenzia delle Entrate 13 aprile 2004 nonché sulla 
base delle informazioni contenute nei questionari 
approvati con il provvedimento del Direttore del- 
l'Agenzia delle’ Entrate 22 ottobre 2004, tenuto 
conto di quanto precisato nelle dichiarazioni di cui 
all’art. 5 delspresente decreto. 


2. L'individuazione delle variabili da utilizzare per 
l'applicazione degli studi di settore TM22C, TM32U e 
TM36U approvati con il presente decreto è effettuata 
sulla base delle sole informazioni contenute rispettiva- 
mente nei modelli SM22C, SM32U e SM36U approvati 
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con il provvedimento del Direttore dell'Agenzia delle 
Entrate 13 aprile 2004, tenuto conto di quanto preci- 
sato nelle dichiarazioni di cui all’art. Sndél presente 
decreto. 


Art. 4. 


Determinazione del reddito imponibile 


1. Sulla base degli studidi settore sono determi- 
nati presuntivamente.i ‘ricavi di cui all’art. 85 del 
testo unico delle imposte sui redditi approvato con 
decreto del Presidentèdella Repubblica 22 dicembre 
1986, n. 917, e successive modificazioni, ad esclu- 
sione di quelli previsti dalle lettere c), d), e) ed f), 
del comma 1 del medesimo articolo. 


2. Ai fini della determinazione del reddito d’im- 
presa l'ammontare dei ricavi di cui al comma 1 è 
aumentato degli altri componenti positivi, compresi 
1 ricavi?di cui all’art. 85, comma 1, lettere c), d), e) 
ed f)\ dèl menzionato testo unico, ed è ridotto dei 
componenti negativi deducibili. Ai fini della deter- 
minazione degli importi relativi alle voci e alle 
variabili di cui all’art. 3 del presente decreto devono 
essere considerati i componenti negativi inerenti 
l’esercizio dell’attività anche se non dedotti in sede 
di dichiarazione dei redditi. 


3. Per le imprese che eseguono opere, forniture e 
servizi pattuiti come oggetto unitario e con tempo 
di esecuzione ultrannuale i ricavi dichiarati, da con- 
frontare con quelli presunti in base allo studio di 
settore, vanno aumentati delle rimanenze finali e 
diminuiti delle esistenze iniziali valutate ai sensi del- 
l’art. 93, commi da 1 a 4, del testo unico delle impo- 
ste sui redditi approvato con decreto del Presidente 
della Repubblica 22 dicembre 1986, n. 917, e succes- 
sive modificazioni. 


Art. 5. 


Comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli studi di settore 


1. I contribuenti ai quali si applicano gli studi di 
settore comunicano, in sede di dichiarazione dei 
redditi, i dati rilevanti ai fini dell’applicazione degli 
studi stessi. 


Il presente decreto sarà pubblicato nella Gazzetta 
Ufficiale della Repubblica italiana. 


Roma, 5 aprile 2006 


Il Ministro: TREMONTI 


cita 


ALLEGATO 1 


NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


EVOLUZIONE 


STUDIO DI SETTORE TM18A 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche, dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM18A. 


Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 

» 51.220- Commercio all'ingrosso di fiori e piante. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non selodi variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra 16vNgariabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi. modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando 1 modelli fer la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d’ifnposta 2003, completati con ulteriori 
informazioni contenute nel questionario ESM18A inviato ai contribièati per l'evoluzione dello studio in oggetto. 
I contribuenti interessati sono risultati pari a 1.540. 

Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati conyle informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 1.121. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevate la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 66 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euros 

«© quadro B del modello (unità locale destimataVall’attività di vendita) non compilato; 

« quadro D del modello (elementi specifi dell’attività) non compilato; 

* quadro F del modello (elementi contabili) non compilato; 

« presenza di attività secondarie con'n'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percefttuali relative alla modalità di vendita (quadro DD del questionario); 

* errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti merceologici venduti (quadro D del modello); 


» errata compilazione dellespercentuali relative alla tipologia di clientela (quadro D del questionario); 


* errata compilazione delle\percentuali relative alla modalità di acquisto (quadro D del questionario); 


* incongruenze fra i dati Strutturali e i dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scartreffettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 1.055. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenci sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata ùna strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 
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+ una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipò 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Agalisi in Componenti Principali *; 


+ un procedimento di Cluster Analysis 2. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione;.tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentonoy comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogefeità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili/guanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguononil’ gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. T'ale scelta nasCe-dall’esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle varie tipologie di venditay'ai diversi prodotti merceologici 
venduti etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative, al 
mercato di riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e 
produttive di una impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sta 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono iNdwversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare undici gruppi àmogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEIGRUPPI OMOGENEI 


Il presente studio analizza il comparto del commercio all'ingrosso di fiori e piante. 

La suddivisione dei contribuenti in gruppi omogenti è avvenuta principalmente sulla base di: 

+ modalità di vendita; 

«prodotti venduti; 

* tipologia di clientela; 

+ servizi offerti; 

«- dimensione. 

La suddivisione secondo la modalità di vendita ha permesso di evidenziare i grossisti che operano 
prevalentemente con vendita\Sul territorio (cluster 1, 5, 10 e 11), con vendita al dettaglio (cluster 2), tramite 
tentata vendita (cluster 6)(ed i grossisti titolari di posteggio presso mercati floreali o mercati generali (cluster 8). 
La suddivisione in base-ai prodotti venduti, al di là della vendita di fiori c piante trasversale a quasi tutti i cluster, 
ha permesso di evidenziare i grossisti di sementi, bulbi e piante da frutto (cluster 4) ed i grossisti di piante 
ornamentali e piante da esterno (cluster 7). 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino Îl massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La @luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili. 
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La suddivisione secondo la tipologia di clientela ha portato all’evidenziazione di imprese che vendono in larga 
parte a commercianti al dettaglio (cluster 3, 6 e 11), ad agricoltori o giardinieri (cluster 4), a commercianti 
all'ingrosso (cluster 5). 

La suddivisione secondo il tipo e la gamma dei servizi offerti ha permesso di evidenziare le imprese specializzate 
nella progettazione e manutenzione del verde pubblico e privato (cluster 9). 

La suddivisione secondo la dimensione delle imprese ha portato all’evidenziazione dei grossisti dimedio-grandi 
dimensioni (cluster 3) e di grandi dimensioni (cluster 10). 

Salvo quanto espressamente specificato, tutti i valori evidenziati sono riferiti ai valori medi del cluster di 


riferimento. 


CLUSTER 1 — GROSSISTI DI FIORI E PIANTE CHE OPERANO PREVALENTEMENTE\CON VENDITA SUL 
TERRITORIO TRAMITE AGENTI 

NUMEROSITÀ: 31 

Questo cluster raggruppa grossisti che operano prevalentemente con vendita sul/territorio (il 66% dei ricavi) 

condotta con il ricorso a 2 agenti. 

L’assortimento è composto soprattutto da fiori freschi recisi (il 37% dei riéavi), fiori secchi artificiali (il 22%), 

piante oramentali (1 34% dei ricavi per il 45% dei soggetti) c piante da esterno (il 33% per il 26%). 

Gli acquirenti principali sono: commercianti al dettaglio (il 54% dei ricavi), grande distribuzione /distribuzione 

organizzata (il 40% dei ricavi per un terzo circa dei soggetti) e ambulafiti*fl 19% per il 26%). Coerentemente con 

la modalità di vendita che caratterizza il cluster i costi sostenuti per provvigioni di vendita sono i più elevati del 

settore (51.000 euro). L’approvvigionamento delle merci viene effettuato per il 22% degli acquisti presso 

produttori situati al di fuori dell’Unione Europea. 

La forma giuridica prevalente è quella societaria 1°84% delle imprese), il numero di addetti è pari a 5 (tra i quali 2 

magazzinieri per il 39% delle imprese) e le superfici destinate all’attività sono estese (55 mq di uffici e circa 367 

mq destinati alla vendita per il 35% delle imprese). 

Tra i mezzi di trasporto ed i beni strumentali utilizzati Si.ségnala la presenza di 3-4 furgoni isotermici/refrigerati 

per la metà circa delle imprese e celle frigorifere aventi una capacità di 135 metri cubi per il 35%. 


CLUSTER 2— GROSSISTI DI FIORI E PIANTE CONPRESENZA DI VENDITA AL DETTAGLIO 
NUMEROSITÀ: 68 
Il cluster è formato da imprese che vendono prevalentemente al dettaglio (il 61% dei ricavi). 


La clientela prevalente è costituita da consumatori privati (il 53% dei ricavi) e, in misura inferiore, commercianti 


al dettaglio (il 33%). 


Il punto vendita è composto soprattutto da locali destinati alla vendita al dettaglio (35 mg) e nella metà circa dei 
casi sono presenti locali destinattvad*Uffici che coprono una superficie di 25 mg; un quarto circa delle imprese 
dichiara anche di disporre di 591xmg di spazi destinati a serre/vivai/semenzai. 


I prodotti commercializzati Sn soprattutto fiori freschi recisi (il 47% dei ricavi), piante ornamentali il 26% dei 
ricavi per il 66% dei soggetti) è da esterno (il 26% per il 44%). Si segnala inoltre che un quinto circa dei soggetti 
ricava la metà dei ricavi dalla,fornitura di servizi. 


La forma giuridica adottata è sia la ditta individuale (il 53% dei casi) sta la quella societaria (il 48%); il numero di 
addetti è pari a 2. 


‘l'ra i mezzi di trisperto utilizzati si segnala solamente la presenza di un furgone isotermico /refrigerato per il 28% 
delle imprese. 


CLUSTER 43L— GROSSISTI DI MEDIE DIMENSIONI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA DI FIORI A 
DETTAGLIANTI 


NUMEROSITÀ: 66 


I grossisti che fanno parte di questo cluster commercializzano in larga parte fiori freschi recisi (il 76% dei ricavi) a 
commercianti al dettaglio (1'84% dei ricavi). 
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Si tratta di imprese di medie dimensioni: la forma giuridica prevalente è quella societaria 1°83% delle imprese), 
numero di addetti è pari a 6 (tra i quali 1-2 venditori diretti e 2 magazzinieri per il 42% delle imprese) eele 
superfici destinate all’attività sono pari a 148 mq destinati alla vendita e 41 mq di uffici. 


La modalità di vendita maggiormente adottata è la tentata vendita (fonte di quasi metà dei ricavi) con presenza, 
anche se in misura inferiore, della vendita al banco (ll 26% dei ricavi) e della vendita sul territorio (58% dei 
ricavi per il 32% dei soggetti). 


Tra i mezzi di trasporto ed i beni strumentali utilizzati si segnala la presenza di 4 furgoni isotermici/réfrigerati e 
celle frigorifere aventi una capacità di 242 metri cubi. 


CLUSTER 4 — GROSSISTI DI SEMENTI, BULBI E PIANTE DA FRUTTO CHE VENDONO PREVALENTEMENTE 
AD AGRICOLTORI O GIARDINIERI 


NUMEROSITÀ: 38 


Questo cluster raggruppa imprese specializzate nella vendita di sementi e bulbi (1 48% dei ricavi) e piante da 
frutto (il 71% dei ricavi per il 39% dei soggetti) che vendono in prevalenza ad agricoltori o giardinieri (il 68% dei 
ricavi) e, in misura inferiore, a vivai /serre/semenzai (la metà circa dei ricavi per il-29% dei soggetti). 


Le modalità di vendita adottate più di frequente sono la vendita sul territorio@l960% dei ricavi) e la vendita al 


banco (il 94% dei ricavi per il 29% dei soggetti). Un quinto circa dei soggetti èffettua il 47% degli acquisti presso 
produttori situati al di fuori dell’Unione Europea. 


La natura giuridica prevalente è quella societaria (il 61% delle imprese) yihnumero di addetti è pari a 1-2. 


Le superfici destinate all'esercizio dell'attività comprendono 16 mq diWvffici e 288 mq destinati alla vendita per un 
quarto circa dei soggetti. 


Tra i beni strumentali utilizzati si segnala la presenza di celle frigorifere aventi una capacità di 134 metri cubi per 
il 21% dei soggetti. 


CLUSTER 5 — GROSSISTI DI FIORI E PIANTE CONOVENDITA SUL TERRITORIO A COMMERCIANTI 
ALL’INGROSSO 


NUMEROSITÀ: 151 

Questo cluster è formato da imprese che vendono a,ommercianti all'ingrosso (il 90% dei ricavi) tramite vendita 

sul territorio (l’85% dei ricavi). 

I prodotti commercializzati sono soprattutto*fioti freschi recisi (il 59% dei ricavi) e piante ornamentali (1 44% 

per un quarto dei soggetti). 

La natura giuridica prevalente è quella societaria (il 54% delle imprese); il numero di addetti è pari a 2. 

Le superfici destinate all’esercizio dell'attività comprendono 19 mq di uffici e 100 mq destinati alla vendita per un 

terzo circa dei soggetti. 

Tra i mezzi di trasporto ed i beni strumentali utilizzati si segnala la presenza di un furgone isotermico /refrigerato 

per il 29% dei soggetti, di celle frivorifere aventi una capacità di 56 metri cubi e di una macchina confezionatrice 

per il 22% dei soggetti. 

CLUSTER 6 — GROSSISTIDI) FIORI CHE VENDONO A COMMERCIANTI AL DETTAGLIO TRAMITE TENTATA 
VENDITA 

NUMEROSITÀ: 279 

I grossisti che fanno parte di questo cluster commercializzano fiori freschi recisi 85% dei ricavi) a 

commercianti al dettaglio (il 95% dei ricavi) con il metodo della tentata vendita ’83% dei ricavi). 

Si tratta di imprese di piccolo-medie dimensioni: la forma giuridica prevalente è la ditta individuale fl 66% dei 

soggetti), il Numero di addetti impiegato è pari a 1-2 e le superfici destinate all’esercizio dell’attività sono limitate 

a 102 mg diaspazi destinati alla vendita per il 22% dei soggetti e 16 mq di uffici per il 42%. 


Tra i mezzi di trasporto ed i beni strumentali utilizzati si segnala la presenza di un furgone isotermico /refrigerato 
e celle frigorifere aventi una capacità di 35 metri cubi. 
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CLUSTER 7 -— GROSSISTI DI PIANTE ORNAMENTALI E PIANTE DA ESTERNO 
NUMEROSITÀ: 88 


Questo cluster annovera imprese specializzate nella vendita all’ingrosso di piante ornamentali 1°81% dei ticavi) e, 
in misura inferiore, di piante da esterno (il 13%). 


La clientela è costituita soprattutto da commercianti al dettaglio Gil 63% dei ricavi), commercianti all'ingrosso (il 
13%) e serre/vivai/semenzai (1 23% dei ricavi per il 34% dei soggetti). 


Per quanto riguarda la struttura di vendita, le imprese del cluster dispongono spesso di ampi spazi (le superfici di 
destinate alla vendita, dichiarate dal 27% dei soggetti, sono di circa 315 mg) e gli uffici, utilizzativdalla metà circa 
dei soggetti, sono pari a 29 mq; non di rado (oltre la metà dei casi) sono anche dotate di spazi/destinati a serre, 
vivai o semenzai che coprono una superficie di 1.400 mq. Oltre un terzo dei soggetti ottiene il 18% dei ricavi 
dalla vendita di fiori e piante coltivati in proprio. 


La natura giuridica più frequentemente adottata è quella di ditta individuale il 56% dei.soggetti) e il numero di 
addetti è pari a 2. 


La vendita dei prodotti avviene principalmente tramite tentata vendita (fonté del'48% dei ricavi) ma questo 
cluster conta la concentrazione più elevata di imprese con strutture di vendita è libero servizio tipo “Cash & 
Carry” (un quinto dei soggetti con il 61% dei ricavi). 


Tra i mezzi di trasporto utilizzati si rileva la presenza di 2 furgoni isotermici/fefrigerati per il 47% delle imprese. 


CLUSTER 8 — GROSSISTI DI FIORI TITOLARI DI POSTEGGIO PRESSO MERCATI FLORFALI O MERCATI 
GENERALI 


NUMEROSITÀ: 79 


Questo cluster è caratterizzato da imprese che vendono fiori fieschi recisi 1° 85% dei ricavi) prevalentemente 
tramite posteggi presso mercati floreali o mercati generali (il 76% dei ricavi). Coerentemente con la modalità di 
vendita adottata, le spese sostenute per canoni di concessione per posteggi presso mercati generali sono le più 
elevate del settore (oltre 8.000 curo) e le superfici destinàte all'esercizio dell’attività vedono solamente la presenza 
di 40 mq di spazi destinati alla vendita. 


La clientela che si rivolge a questo tipo di imprese è costituita soprattutto da commercianti: al dettaglio (il 61% 
207. 


dei ricavi), all'ingrosso Gl 28%) e ambulanti (1 22% dei ricavi per il 23% dei soggetti). 
Si tratta di imprese di piccolo-medie dimensfoni? la natura giuridica maggiormente presente è quella di ditta 
individuale (il 55% delle imprese) ed il numetio”di addetti è pari a 2. 


Tra i mezzi di trasporto ed i beni strumeritalutilizzati si segnala la presenza di un furgone isotermico /refrigerato 
per il 30% delle imprese e di celle frigorifère aventi una capacità di 54 metri cubi. 


CLUSTER 9 — GROSSISTI DI PIANTE CON AMPIA OFFERTA DI SERVIZI 
NUMEROSITÀ: 39 


Le imprese di questo cluster si cafatterizzano per la vendita di piante affiancata alla progettazione e realizzazione 
di verde pubblico e privato îOme giardini, parchi e terrazze °82% dei soggetti) e alla relativa manutenzione (il 
71%). L'attività viene svolfàtsia su verde pubblico che privato (gli enti pubblici apportano la metà dei ricavi ed i 
privati il 27% dei ricavi peril/64% dei soggetti). 


I prodotti commercializzati sono soprattutto piante ornamentali e piante da esterno (entrambe con il 27% dei 
ricavi). Una parte dénricavi (il 37% per la metà circa dei soggetti) deriva dalla vendita di fiori e piante coltivati in 
proprio. 


Coerentementereon l’attività svolta, l’incidenza dei ricavi derivanti dall'offerta di servizi è la più elevata del settore 
(il 31%): la gamima dei servizi è ampia e comprende l’effettuazione di addobbi o allestimenti (la metà circa dei 
soggetti), al neleggio delle piante per ricevimenti o cerimonie (il 44%) e la preparazione di composizioni floreali 
(131%): 

Per quanto riguarda la struttura dell'impresa, i soggetti del cluster dispongono di 377 metri quadrati di 
vivdi/serre/semenzai, 20 mq di uffici e 74 mq di spazi destinati alla vendita per il 36% dei soggetti. La natura 
giutidica più frequente è quella societaria (il 62% delle imprese) e il numero di addetti è pari a 3-4 (tra i quali 7-8 
piardinieri per il 28% delle imprese). 
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La vendita avviene principalmente al banco fl 39% dei ricavi), sul territorio il 79% dci ricavi per il 41% dà 

soggetti) e al dettaglio Gl 32% per il 46%). 

Tra i beni strumentali utilizzati si segnala la presenza di 1-2 trattori per il 28% dei soggetti. 

CLUSTER 10 — GROSSISTI DI GRANDI DIMENSIONI CHE COMMERCIALIZZANO FIORI PREVALENTEMENTE 
CON VENDITA SUL TERRITORIO 

NUMEROSITÀ: 28 

Il cluster è caratterizzato dalla presenza di imprese di grandi dimensioni: si tratta nel 90% derGasi di società, il 

numero di addetti (11, tra i quali 3 magazzinieri e 3 venditori diretti per il 29% dei soggetti) è molto superiore alla 

media di settore e per lo svolgimento dell’attività si avvalgono di grandi superfici (tra le qualissi/citano 92 mq di 

uffici e 522 mq di spazi destinati alla vendita per il 43% dei soggetti). 

L’assortimento merceologico è formato in larga parte da fiori freschi recisi (il 78% def ricavi) che vengono 

commercializzati prevalentemente tramite vendita sul territorio (il 73% dei ricavi) commercianti all’ingrosso (il 

61% dei ricavi) e al dettaglio (il 29%). 

Tra i mezzi di trasporto ed i beni strumentali utilizzati si segnala la presenza di 3 furgoni isotermici/refrigerati, 

celle frigorifere aventi una capacità di 580 metri cubi e 2 macchine confezionattrici per il 29% dei soggetti. 


CLUSTER 11 -— GROSSISTI DI PICCOLO-MEDIE DIMENSIONI CHE COMMERCIALIZZANO FIORI 
PREVALENTEMENTE CON VENDITA SUL'IERRITORIO A DET'TAGLIANTI 


NUMEROSITÀ: 28 


Le imprese raggruppate in questo cluster vendono fiori freschi recisi 174% dei ricavi) e in misura inferiore fiori 
secchi artificiali (la metà circa dei ricavi per il 23% dei soggetti) pfèvalentemente nei confronti di commercianti al 
dettaglio (il 70% dei ricavi) operando tramite vendita sul territotià (il 65% dei ricavi). 

SI tratta di imprese di piccolo-medie dimensioni: la formasgiuridica adottata più di frequente è quella di ditta 
individuale (ll 56% dei soggetti), il numero di addetti è pariva 1-2 e gli spazi destinati all’esercizio dell’attività 
comprendono 112 mq destinati alla vendita per un quattò dei soggetti e 20 mq destinati ad uffici per il 43%. 

Tra i mezzi di trasporto ed i beni strumentali utilizzati si segnala la presenza di un furgone isotermico /refriserato 
e celle frigorifere aventi una capacità di 61 metri cubi per il 44% dei soggetti. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppiromogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta.all’andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 

La stima della “funzione di ricavO’4è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturalisdelle imprese (variabili indipendenti). 

E’ opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si èSfeso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono(state escluse le imprese che presentano: 

+ costo del venduto! dichiarato negativo; 


*  costie speS®dichiarati nel quadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati. 


Successivarhente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


2 La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolate i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
l'andamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


4 Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 


4 
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+ valore aggiunto per addetto = (vicavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese pét 


acquisti di servizi) /( numero addetti5 * 1.000); 


+ margine operativo lordo sulle vendite = (ticavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - 
spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente afferenti attività 


dell’impresa - spese per acquisti di servizi) * 100 / ricavi; 


» durata media delle scorte = 365" (giacenza media / costo del venduto). 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica, è stata calcolata la distribuzione ventilica di 
ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate le imprese che presentavano valori 
degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, per costituire) il campione di 


riferimento. 

Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 2° ventile, per il cluster 10; 

«-  dal3°ventile peril cluster 3; 

»- dal 4° ventile, per il cluster 1, 

«dal 5° ventile, per il cluster 7, 


» dal 7° ventile, per il cluster 9, 


«dal 8° ventile, per il cluster 2 e 5; 


«dal 9° ventile, peri cluster 6, 8, e 11, 


- dal 10° ventile, per il cluster 4. 


Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i séguenti intervalli: 


» dal 2° ventile, peri cluster 1, 2, 8,9 e 11; 

«dal 3° ventile, peri cluster 3, 5, 7 ec 10, 

* dal 6° ventile, per il cluster 6, 

« nessun taglio per il cluster 4. 

Per la durata media delle scorte sono stati séeltii seguenti intervalli: 
» fino al 18° venti, per i cluster 1, 6, 8, Yed P; 

«fino al 19° ventile, peri cluster 4, 5 e 7; 


+ nessun taglio peri cluster 2, 3 e 10. 


5 Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli amministratori non soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


numero addetti = 1+.umero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 


(ditte individuali) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 


e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 


coniuge dell’azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi, 


mmmero addetti ® Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 


(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 


e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 


nell’impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 


associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci. 


6 Giacenza media = (Esistenze iniziali + rimanenze finalî) / 2. 
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Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 

Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Utayòlta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo deifminimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (oyitliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervalloyCompreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 1.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di riéavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DERCONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

è l’Analisi Discriminante?; 

«la stima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 1.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Diseriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte) il èaso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento dî ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra 1 coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell’impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relativeprobabilità di appartenenza. 


7 L’Analisi Dis&timinante è uma tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso. la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 1.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 
«Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 


« Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro o a‘tefmine e lavoranti 
a domicilio 


«Numero dicollaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentementenell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dei collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dei familiari diversi da quelli di cui al rigo pfetedente che prestano attività 
nell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dei associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

« Percentuale di lavoro prestato dei associati in partecipazione diversi daguelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale di lavoro prestato dei soci con occupazione prevalente nell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dei soci diversi da quelli di cui al ride precedente 

»- Numero di amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

»  Unitàlocale destinata all’attività di vendita - Aree destindte\a deposito 

+ Unità locale destinata all’attività di vendita - Aree destinata serre /vivai/semenzai 

« Unitàlocale destinata all’attività di vendita - Locali destinati alla vendita al dettaglio 

*  Unitàlocale destinata all’attività di vendita - Localizzazione 

QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Prodotti merceologici venduti - Piante ornamentali 

« Prodotti merceologici venduti - Piante da frutto 

* Prodotti merceologici venduti - Semeriti e bulbi 

»*  Addettiall'attività di vendita - Venditori diretti - Numero giornate retribuite 

»-  Addettiall'attività di vendita - Aggati/rappresentanti — numero 

*  Addettiall'attività di vendita —MasSazzinieri - Numero giornate retribuite 

*  Costie spese specifici - Costi sostenuti per provvigioni di vendita 

* Mezzidi trasporto — Autocarri — numero 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO : 

» Serviziofferti - Progettazione e realizzazione di verde pubblico e privato (giardini, parchi, terrazze, ecc.) 

» Serviziofferti - Manatenzione di verde pubblico e privato (giardini, parchi, terrazze, ecc.) 

« Modalità di ventlita - Ingrosso a libero servizio (Cash & Carry) 

* Modalità di vendita - Ingrosso tramite tentata vendita giornaliera 

* Modalità disyendita - Ingrosso con vendita sul territorio (tramite agenti c/o ricezione ordini via 
telefono%fax/posta elettronica) 

+  Modalitàdi vendita - Ingrosso tramite posteggio c/o mercati floreali o mercati generali 

«Modalità di vendita - Vendita al dettaglio 

+ Tipologia della clientela - Commercianti all'ingrosso 


+ 2 ipologia della clientela - Commercianti al dettaglio 
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Tipologia della clientela - Agricoltori/giardinieri 


Tipologia della clientela - Enti pubblici e privati 
Tipologia della clientela - Consumatori privati 
Costi e spese specifici - Canoni di concessione per posteggi presso mercati generali 


Mezzi di trasporto - Furgoni isotermici/refrigerati 


QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Beni strumentali - Trattori 


QUADRO E — QUESTIONARIO : 


Beni strumentali - Celle frigorifere 
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ALLEGATO: 2 


NOTA TECNICA E METODOROGICA 


EVOLUZIONE 


STUDIO DI SEYTORE TM21A 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche“dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SMZIA. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

*  51.31.0 - Commercio all’ingrosso di frutta e ortaggi. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale’ tenendo conto non sole dîwariabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le vattabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi nedelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 


ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d’imposta 2003, completati con ulteriori 
informazioni contenute nel questionario ESM21 inviato ai contribuentiper l'evoluzione dello studio in oggetto. 


I contribuenti mteressati sono risultati pari a 7.013. 

Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con le informazioni contenute nei relativi questionari è 

stato pari a 4.991. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare\la completezza, la correttezza e la coerenza delle 

informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dell©)studio, lo scarto di 605 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

+ quadro F del modello (clementi contabili) fon compilato, 

* presenza diattività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* © errata compilazione delle percentuali felative alla tipologia dell’attività (quadro D del questionario); 

» errata compilazione delle percentuali, relative alle categorie merceologiche prevalenti (quadro D del 
questionario); 

+ errata compilazione delle percentuàli relative alle fonti di approvvigionamento (quadro D del questionario); 

* errata compilazione delle pefcefatuali relative alla tipologia di clientela (quadro D del modello), 

* errata compilazione delle percentuali relative all’area di mercato (quadro D del modello); 

+ incongruenze fra 1 dati strutturali e i dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 4.386. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentarttesimprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriataana strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


* una fecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un’analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’ Analisi in Componenti Principali *, 


1 L'*Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 


dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
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* un procedimento di Clsler Anabsis ?. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto )più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partiré dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, (comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, ’omogeneità*dti gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, guarito ini funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il ‘g@itippo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie dell’attività, alla specializzazione 
merceologica, etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le infofmazioni relative alle strutture 
operative, al mercato di riferimento e a tutti quegli elementi specifici éhe taratterizzano le diverse realtà 
economiche e produttive di una impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diveîsi aspetti strutturali dell’attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare diciotto gruppi omògénei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Lo studio analizza il comparto del commercio all’ingtossò di prodotti ortofrutticoli. Gli operatori del settore 
sono stati suddivisi in base ai seguenti criteri di classificazione: 


«tipologia di attività; 

»* fonte di approvvigionamento; 

« tipologia di clientela; 

+ specializzazione merceologica; 

e dimensione; 

* stagionalità. 

Con riferimento alla tipologia di attività sono state individuate le seguenti categorie di operatori: concessionari 
ovvero operatori che esercitanò Ta propria attività all’interno di un mercato generale (cluster 4, 10 c 11), 
distributori ovvero operatori ché7ésercitano l’attività di ingrosso con consegna al cliente (cluster 3, 5 e 12), 
grossisti che esercitano la véfidita interna (cluster 1 e 7), grossisti che effettuano la tentata vendita (cluster 9), 
grossisti con vendita al dettaglio in appositi locali (cluster 14) e commissionari ovvero operatori che si occupano 
di intermediazione per la vèndita in conto terzi con contratto di commissione (cluster 6). 


Sia i grossisti di mercafo”che quelli fuori mercato sono stati distinti, inoltre, in base alla principale fonte di 
approvvigionamento» Da un lato, sono stati individuati i grossisti che per semplicità chiameremo di primo livello 
ovvero gli operatori che si approvvigionano prevalentemente alla produzione (cluster 1, 3, 5 e 11) e vendono 
soprattutto ad_altri grossisti; dall’altro lato, i cosiddetti grossisti di secondo livello ovvero gli operatori che si 
approvvigionang presso altri fornitori, in prevalenza altri grossisti oppure presso i mercati generali (cluster 4, 7 e 


spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 
principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili otiginarie. 

? La @luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili 
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12) e vendono principalmente ai dettaglianti Sempre con riferimento alla principale fonte di 
approvvigionamento, infine, sono stati individuati i grossisti importatori che si riforniscono presso produttori=@ 
grossisti esteri (cluster 13). 


La tipologia di clientela ha consentito di individuare i grossisti esportatori che sono specializzati con la chentela 
estera (cluster 18). 


In base alla specializzazione merceologica, infine, sono stati individuati grossisti specializzati nella 
commercializzazione di: agrumi (cluster 17), frutta secca (cluster 15), tuberi (cluster 2) e prodottitortofrutticoli 
congelati e surgelati (cluster 16). 


La presenza di una struttura più articolata (in termini di addetti e superfici destinate allo svolgimento dell’attività) 
è la caratteristica del cluster 8 c del cluster 10. 


L'apertura stagionale, infine, ha consentito di individuare le imprese del cluster 5. 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contratia; l'indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. 


Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster): 
CLUSTER 1- GROSSISTI DI PRIMO LIVELLO CHE EFFETTUANO LA VENDITA)INTERNA 
NUMEROSITÀ: 146 


Questo cluster è caratterizzato dalla presenza di imprese che ottengofte la' maggior parte dei ricavi (98%) dalla 
vendita interna (cash & carry, al banco, franco fabbrica) e per le quali la principale fonte di approvvigionamento 
è rappresentata da coltivatori singoli e/o associati (89% degli acquisti). 


Tra i prodotti commercializzati figurano principalmente frutta/fresta (73% dei ricavi nel 64% dei casi), ortaggi 
(71% dei ricavi nel 49% dei casi) e agrumi (47% dei ricavi nel 23%/dei casi). 


L’area di mercato si estende dalla regione al territorio nazionale e la clientela è formata prevalentemente da 
imprese all’ingrosso (79% dei ricavi nel 62% dei casi) e dettàglianti (48% dei ricavi nel 47% dei casi). 


Le imprese del cluster sono ditte individuali (44% deneasi) e società (33% di persone e 23% di capitali) e 
occupano complessivamente 4-5 addetti di cui 3 dipendenti. Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell'attività 
comprendono locali destinati a deposito /magazzino (295 mg) e locali destinati a ufficio (16 mg). 


CLUSTER 2 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA YENDITA DI TUBERI 
NUMEROSITÀ: 58 


I soggetti del presente cluster sono specializzati nel commercio di tuberi (80% dei ricavi) ed effettuano 
prevalentemente la vendita con consegnayal cliente (63% dei ricavi); il 24% dei soggetti dichiara di vendere 
all’interno di un mercato generale all’ingrosso (79% dei ricavi). 


L’area di mercato si estende dalla 'tegione al territorio nazionale e la clientela è composta in massima parte da 
imprese all’ingrosso (66% dci ridaviracl 52% dei casi) c dettaglianti (50% dei ricavi nel 57% dei casi). 


Le imprese del cluster sono equamente suddivise tra ditte individuali (50% dei casi) e società (38% di persone e 
12% di capitali) e occupano complessivamente 3 addetti. 


Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito/magazzino (174 mg). 
Nel 48% dei casi sone..inoltre presenti locali destinati a ufficio (25 mq) e nel 43% locali destinati alla 
trasformazione e al confezionamento dei prodotti (273 mg). 


Gli approvvigionamenti avvengono principalmente presso coltivatori singoli e/o associati (73% degli acquisti nel 
67% dei casi) e presso grossisti fuori mercato (51% nel 53%). 


CLUSTER 3= DISTRIBUTORI DI PRIMO LIVELLO 
NUMEROSITÀ: 357 


Al presente cluster appartengono imprese che si occupano di ingrosso con consegna alla clientela (97% dei 
ricavi) \e che si riforniscono prevalentemente presso coltivatori singoli e/o associati (85% degli acquisti). 


Lé imprese in esame vendono principalmente ortaggi (46% dei ricavi) e frutta fresca (41%) ad una clientela 
formata prevalentemente da altri grossisti (47% dei ricavi) e, in misura minore, da punti vendita appartenenti alla 
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grande distribuzione/distribuzione organizzata (69% dei ricavi nel 32% dei casi), dettaglianti (42% dei ricavi né 
26% dei casi) e clientela estera (26% dei ricavi nel 18% dei casì). 

Le imprese del cluster sono distribuite quasi equamente tra ditte individuali (48% dei casi) e società (24%di 
persone e 28% di capitali) c occupano complessivamente 4 addetti di cui 2 dipendenti. 

Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell'attività comprendono locali destinati a deposito /magazzine=@94 mq). 
Nel 59% dei casi sono inoltre presenti locali destinati a ufficio (24 mg) e nel 39% locali destinati alla 
trasformazione e al confezionamento dei prodotti (185 mg). 

Per quanto riguarda i mezzi di trasporto le imprese del cluster dispongono, più frequentementefdi àutomezzi con 
massa fino a t. 3,5 (2 nel 50% dei casi) e con massa compresa tra t. 3,5 c t. 12 (1-2 nel 45% dei casì); più 
raramente, di automezzi con massa oltre t. 3,5 (1 nel 25% dei casi). Tra i beni strumentali.son® presenti inoltre, 
nel 62% dei casi, 2 muletti e, nel 50% dei casi, 2 celle frigorifere. 

CLUSTER 4 -— CONCESSIONARI DI SECONDO LIVELLO 

NUMEROSITÀ: 863 


Questo cluster è caratterizzato dalla presenza di imprese che operano prevalentemente all’interno dei mercati 
generali (79% dei ricavi) e che per la fase dell’approvvigionamento ricorrono seprattutto al canale dell’ingrosso: 
in particolare, si servono di grossisti fuori mercato (57% degli acquisti nel 65%»dei casi) oltre a rifornirsi presso i 
mercati generali (60% degli acquisti nel 54% dei casi). 


Coerentemente con la tipologia di attività, l’area di mercato è regionale e la clientela servita è formata in 
prevalenza da dettaglianti (59% dei ricavi). 


Tra i prodotti commercializzati rientrano principalmente frutta fiesca (42% dei ricavi), ortaggi (34%) e agrumi 
(11%). 


Le imprese del cluster, soprattutto società (42% di persone è 24% di capitali), occupano complessivamente 3 
addetti. 


Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell'attività compfèadbno locali destinati a deposito /magazzino (74 mg) e 
locali destinati a vendita/esposizione della merce (48 mq). 


CLUSTER 5 — DISTRIBUTORI DI PRIMO LIVELLO CON APERTURA STAGIONALE 
NUMEROSTrT'À: 106 


Questo cluster è caratterizzato dalla presenza, divimprese che esercitano attività di ingrosso con consegna alla 
clientela (98% dei ricavi) con apertura stagionale’ (fino a sei mesi). 


L’acquisto dei prodotti avviene soprattutto alla produzione (81% degli acquisti) e tra i prodotti commercializzati 


figurano principalmente frutta fresca (58% dci ricavi) e, in secondo luogo, ortaggi (74% dei ricavi nel 27% dei 
casi) c agrumi (74% dei ricavi nel 20% dei casi). 


L'area di mercato è prevalentemente“mnazionale e la clientela è formata in prevalenza da altri grossisti (56% dei 
ricavi). 


Nelle imprese del cluster, chièsono equamente distribuite tra ditte individuali (51% dei casi) e società (23% di 
persone e 26% di capitali)ytrovano occupazione 3-4 addetti. Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell'attività 
comprendono locali destinàtti’a deposito /magazzino (110 mg). 


CLUSTER 6 —- COMMISSIONARI 
NUMEROSITÀ: 122 


Il presente cluster È caratterizzato dalla presenza di imprese che ottengono la maggior parte dei ricavi (00%) 
dall’intermediaZione per la vendita in conto terzi con contratto di commissione. 


Tra i prodottitrattati figurano principalmente ortaggi (39% dei ricavi) e frutta fresca (37%). 

L'arca di mércato è in prevalenza regionale e la clientela è suddivisa tra imprese all’ingrosso (80% dei ricavi nel 
52% de»casi) e dettaglianti (68% dei ricavi nel 52% dei casì). 

Nelleximprese del cluster, soprattutto società (39% di persone e 19% di capitali), trovano occupazione 3-4 
addetti. Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell'attività comprendono locali destinati a deposito /magazzino 
(118 mq) e locali destinati a ufficio (17 mq). 
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CLUSTER 7 - GROSSISTI DI SECONDO LIVELLO CHE EFFETTUANO LA VENDITA INTERNA 
NUMEROSITÀ: 309 


Questo cluster è caratterizzato dalla presenza di imprese che ottengono la maggior parte dei ricavi (88%) dalla 
vendita interna (cash & carry, al banco, franco fabbrica) e che per la fase dell’approvvigionamento ,ricoftono 
soprattutto al canale dell’ingrosso: in particolare si servono di grossisti fuori mercato (54% degli acquistisnel 64% 
dei casi) oltre a rifornirsi presso i mercati generali (67% degli acquisti nel 59% dei cast). 


Tra i prodotti commercializzati figurano principalmente frutta fresca (41% dei ricavi), ortaggi (31% e, nel 55% 
dei casi, agrumi (18% dei ricavi). 


L'area di mercato è regionale e la clientela è formata prevalentemente da dettaglianti (53% deisicavi) e, in misura 
minore, da grossisti (60% dei ricavi nel 28% dei casi) e punti vendita appartenenti alla grande 


y 


distribuzione /distribuzione organizzata (43% nel 27%). 


Le imprese del cluster, soprattutto società (35% di persone e 30% di capitali), occùpano complessivamente 4 
addetti di cui 2 dipendenti. Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell'attività comprendono locali destinati a 
deposito/magazzino (212 mq), a ufficio (14 mg) e, nel 52% dei casi, locali destinàti,a vendita/esposizione della 
merce (152 mg). 


Per quanto riguarda i mezzi di trasporto le imprese del cluster dispongono di automezzi con massa fino a t. 3,5 (2 
nel 62% dei casì) e con massa compresa tra t. 3,5 e t. 12 (2 nel 38% deiscasi). Tra i beni strumentali rientrano 
inoltre 1-2 celle frigorifere e, nel 60% dei casi, 2 muletti. 


CLUSTER 8 — GROSSISTI MAGGIORMENTE STRUTTURATI 
NUMEROSITÀ: 87 
Il cluster si caratterizza per la presenza di imprese con una diménsiòne superiore alla media che esercitano attività 


di ingrosso con consegna alla clientela (86% dei ricavi) e commercializzano prevalentemente prodotti sottoposti a 
operazioni di trasformazione /confezionamento (75% degliacquisti). 


Si tratta soprattutto di società (46% di persone e 41% dî capitali) con 17 addetti di cui 14 dipendenti. Anche gli 
spazi utilizzati per lo svolgimento dell'attività sono ‘Superiori alla media e comprendono locali destinati a 
deposito / magazzino (971 mg), a trasformazione /confezionamento dei prodotti (720 mg) e a ufficio (60 mg). 


I fornitori sono costituiti prevalentemente da coltivatori singoli e/o associati (71% degli acquisti) e tra i prodotti 
commercializzati rientrano principalmente frutta fresca (48% dei ricavi) e ortaggi (67% dei ricavi nel 49% dei 
casi). 


L'arca di mercato è prevalentemente nazionale e la clientela è formata prevalentemente da imprese all'ingrosso 
(45% dei ricavi nel 64% dei casi), punti@endita appartenenti alla grande distribuzione /distribuzione organizzata 


(59% nel 51%) e clientela estera (50%fîel 59%). 

Per quanto riguarda i mezzi di trasporto le imprese del cluster dispongono di automezzi con massa fino a t. 3,5 (2 
nel 43% dei casi), con massa compresa tra t. 3,5 e t. 12 (2 nel 63% dei casi) e con massa oltre t. 3,5 (2 nel 46% dei 
casi). Tra i beni strumentali si, rileva inoltre la presenza di 3 muletti, 3 celle frigorifere e 2 macchine 
confezionatrici. 

CLUSTER 9 — GROSSISTICHIE EFFETTUANO LA TENTATA VENDITA 

NUMEROSITÀ: 260 


uesto cluster è caratterizzato dalla presenza di imprese che operano secondo lo schema della tentata vendita 
Questo clust ttérizzato dall za d 1 do lo sch della tentat dit 
(95% dei ricavi) ecchesicommercializzano principalmente ortaggi (44% dei ricavi) c, a seguire, frutta fresca (51% 
dei ricavi nel 62% dei casi) e agrumi (26% nel 32%). 


L'area di mercato è regionale e la clientela è formata prevalentemente da dettaglianti (65% dei ricavi nel 46% dei 
casi) c altresimprese all'ingrosso (85% nel 36%) e, meno frequentemente, da pubblici esercizi (59% nel 21%) e 
punti vendita Appartenenti alla grande distribuzione /distribuzione organizzata (61% nel 17%). 

L'acquisto dei prodotti avviene principalmente alla produzione (nel 63% dei casi il 71% degli acquisti è effettuato 
presso\coltivatori singoli c/o associati) 0 presso i mercati generali (69% degli acquisti nel 43% dei cas). 
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Nelle imprese del cluster, soprattutto ditte individuali (66% dei casi), trovano occupazione 2-3 addetti c in circa 
due terzi dei casi non sono presenti dipendenti. Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono 
85 mq destinati a deposito /magazzino. 

Per guanto riguarda 1 mezzi di trasporto si rileva la presenza di automezzi con massa fino a t. 3,5 (1-2 nèl.60% 
dei casi), con massa compresa tra t. 3,5 e t. 12 (1-2 nel 36% dei casi) e oltre t. 12 (1-2 nel 13% dei casi) ‘ 
CLUSTER 10 — CONCESSIONARI MAGGIORMENTE STRUTTURATI 

NUMEROSITÀ: 280 

AI presente cluster appartengono le imprese che operano prevalentemente all’interno dei mercati generali (87% 
dei ricavi) ricorrendo ad un numero medio di addetti (6 di cui 4 dipendenti) superiore “a, quello degli altri 
concessionari in esame. Anche gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività sono superiori alla media e 
comprendono locali destinati a deposito /magazzino (177 mq), alla vendita/esposizione ‘della merce (126 mq) e a 
ufficio (30 mg). Coerentemente con le maggiori dimensioni della struttura, i soggetti del cluster pagano per la 
concessione dei posteggi di vendita corrispettivi più elevati di quelli pagati dagli altritencessionari. 


L'acquisto della merce avviene principalmente presso grossisti fuori mercato 86% degli acquisti), mercati 
generali (28%) e presso coltivatori singoli e/o associati (23%). 


Coerentemente con la tipologia di attività, l’area di mercato è principalmente.tegionale e la clientela servita è 
formata in prevalenza da dettaglianti (58% dei ricavi) e, in misura minere, da punti vendita appartenenti alla 
grande distribuzione /distribuzione organizzata (24% dei ricavi nel 51%ydei vasi). 


Tra i prodotti commercializzati figurano principalmente frutta fresca (36% dei ricavi), ortaggi (34%) e agrumi 
(1 0, 
\ vo. 


Le imprese del cluster sono quasi esclusivamente società (49% di petsone e 43% di capitali). 
CLUSTER 11 -— CONCESSIONARI DI PRIMO LIVELLO 
NUMEROSITÀ: 468 


Questo cluster è caratterizzato dalla presenza di imprése the operano all’interno dei mercati generali (97% dei 
ricavi) e che si approvvigionano prevalentemente presso coltivatori singoli e/o associati (83% degli acquisti). 


L'arca di mercato è perlopiù regionale c la clientela servita è formata in prevalenza da dettaglianti (66% dei ricavi 
nel 60% dei casi) e altri grossisti (71% nel 48%). 


Tra i prodotti commercializzati figurano principalmente frutta fresca (43% dei ricavi) e ortaggi (42%). 

Le imprese del cluster sono distribuite quasi èéquamente tra ditte individuali (45% dei casi) e società (37% di 
persone e 18% di capitali) e occupano complessivamente 3 addetti. 

Gli spazi utilizzati per lo svolgimentéadell'attività comprendono locali destinati a deposito/magazzino (105 mg) 
e, nel 56% dei casi, locali destinati a ufficio (16 mq). 


CLUSTER 12 — DISTRIBUTORI DISECONDO LIVELLO 
NUMEROSITÀ: 573 


AI presente cluster appartefigono gli operatori che si occupano di ingrosso con consegna alla clientela (87% dei 
ricavi) e che si rifornisconbypresso i mercati generali (55% degli acquisti) e presso altri grossisti fuori mercato 
(42% degli acquisti nel:58% dei casi). 

Tra i prodotti commercializzati rientrano principalmente frutta fresca (36% dei ricavi) e ortaggi (35%). 

L'area di mercato èregionale e la clientela è formata prevalentemente da dettaglianti (59% dei ricavi nel 66% dei 
casi) e, in misura minore, da pubblici esercizi (35% nel 42%) e punti vendita appartenenti alla grande 
distribuzioney distribuzione organizzata (52% nel 30%). 

Le imprése del cluster sono in prevalenza società (37% di persone e 24% di capitali) e occupano 
complessivamente 45 addetti di cui 2 dipendenti. Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell'attività 
comptendono locali destinati a deposito /magazzino (166 mg) e a ufficio (16 mg). 

Per quanto riguarda i mezzi di trasporto le imprese del cluster dispongono di 1-2 automezzi con massa fino a t. 
3,5%c, nel 46% dei casi, di 1-2 automezzi con massa compresa tra t. 3,5 e t. 12. Tra i beni strumentali rientrano 
inòltre, nel 65% dei casi, 2 celle frigorifere e, nel 52% dei casi, 2 muletti. 


_ 28 
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CLUSTER 13 — GROSSISTI IMPORTATORI 
NUMEROSITÀ: 85 


Questo cluster è caratterizzato dalla presenza di imprese che si approvvigionano presso produttori e grossisti 
esteri. 


l’attività consiste prevalentemente nell’ingrosso con consegna alla clientela (58% dei ricavi) e tras prodotti 
commercializzati figurano prevalentemente ortaggi (62% dei ricavi nel 61% dei casi), frutta fresca (66% dei ricavi 
nel 54% dei casi) e frutta esotica (56% nel 21%). 

L'arca di mercato è soprattutto nazionale (56% dei ricavi) e la clientela è formata prevalentemente da altri 
grossisti (58% dei ricavi). 

Le imprese del cluster sono perlopiù società (27% di persone e 52% di capitali) e occupano \Complessivamente 3- 
4 addetti. Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono 26 mq destinati ufficio e, nel 54% dei 
casi, 347 mq destinati a deposito/magazzino. Si ipotizza che la frequente assenza del'imagazzino sia da collegare 
al ricorso alla logistica esterna. 

CLUSTER 14 — GROSSISTI CON LOCALI PER LA VENDITA AL DETTAGLIO 

NUMEROSITÀ: 205 


Questo cluster è caratterizzato dalla presenza di imprese per cui una gueta non trascurabile dei ricavi (circa il 
20%) deriva dalla vendita al dettaglio (in locali destinati esclusivamente alla rendita al dettaglio). 

La principale fonte di approvvigionamento è rappresentata dai niercati generali (61% degli acquisti) © tra i 
prodotti commercializzati rientrano prevalentemente frutta fresca (40%%ei ricavi), ortaggi (29%) e agrumi (13%). 
L'area di mercato è regionale e la clientela è formata prevalentèmérite da dettaglianti (41% dei ricavi) e privati 
(19%) e, in misura minore, da pubblici esercizi (31% dei ricavancl\58% dei casi) e comunità (15% nel 43%). 

Le imprese del cluster sono soprattutto società (52% di persone e 18% di capitali) ed occupano 
complessivamente 4-5 addetti di cui 2-3 dipendenti. Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell'attività 
comprendono locali destinati a deposito/magazzino (189 mg), a vendita/esposizione della merce (101 mg) e a 
ufficio (13 mg). 

Per quanto riguarda i mezzi di trasporto si rileva la prèsenza di 2 automezzi con massa fino a t. 3,5 e, nel 53% dei 
casi, 1-2 automezzi con massa compresa tra t. 3,5 e t. 12. Tra i beni strumentali rientrano inoltre 2 celle 
frigorifere e, nel 60% dei casi, 1-2 muletti. 

CLUSTER 15 — GROSSISTI SPECIALIZZATE-NEEZLA VENDITA DI FRUTTA SECCA 

NUMEROSITÀ: 68 


I soggetti del presente cluster sono/Spectalizzati nel commercio di frutta secca (95% dei ricavi) ed effettuano 
prevalentemente la vendita con consegna al cliente (84% dei ricavi). 

L'area di mercato è in prevalenza régionale e la clientela è composta in massima parte da industria (82% dei ricavi 
nel 50% dei casi) e altri grossisti (66% nel 50%). 

Gli approvvigionamenti avvengono principalmente presso coltivatori singoli e/o associati (59% degli acquisti) e, 
in via residuale, presso grossisti fuori mercato (61% degli acquisti nel 37% dci cast). 

Le imprese del cluster=sono suddivise quasi equamente tra ditte individuali (56% dei casi) e società (29% di 
persone e 15% difcapitali) e occupano complessivamente 2-3 addetti; circa due terzi delle imprese non 
dispongono di personale dipendente. 

Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito /magazzino (162 mg) 
e, nel 50% dei Casi, locali destinati a ufficio (20 mg). 


Per quante figuarda 1 mezzi di trasporto si rileva la presenza di automezzi con massa fino a t. 3,5 (2 nel 56% dei 
casi) e conmassa compresa tra t. 3,5 e t. 12 (1 nel 37% dei casi). 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


CLUSTER 16 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA DI PRODOTTI ORTOFRUTTICOLI CONGELATTE 
SURGELATI 


NUMEROSITÀ: 68 


I soggetti del presente cluster sono specializzati nel commercio di prodotti ortofrutticoli congelati &surgelati 
(98% dei ricavi) ed effettuano prevalentemente la vendita all’interno dei mercati generali (92% dei ricavi nel 60% 
dei casi) e, in misura minore, l’ingrosso con consegna alla clientela (74% dei ricavi nel 27% dei casì( 

La clientela è composta in massima parte da dettaglianti (50% dei ricavi) e, in secondo luogo da altri grossisti 
(62% dei ricavi nel 32% dei casi) e punti vendita appartenenti alla grande distribuzione distribuzione organizzata 
(48% nel 25%). L'area di mercato è in prevalenza regionale. 

Le imprese del cluster sono prevalentemente società (31% di persone e 38% di Capitali) e occupano 
complessivamente 3 addetti. Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a 
deposito/magazzino (98 mg) e a ufficio (25 mg). 

Gli approvvigionamenti avvengono principalmente presso coltivatori singoli e/oCassociati (36% degli acquisti) e 
presso grossisti fuori mercato (50% degli acquisti nel 59% dei casi) c ai mercati generali (59% nel 43%). 


CLUSTER 17 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA DI AGRUMI 
NUMEROSITÀ: 188 


I soggetti del presente cluster sono specializzati nel commercio diNagrumi (88% dei ricavi) ed effettuano 
prevalentemente ingrosso con consegna al cliente (88% dci ricavi nel 43% dei casi) oppure ingrosso di mercato 
(91% dei ricavi nel 39% dei casì). 

La clientela è composta in massima parte da altri grossisti (56% ei ricavi) e punti vendita appartenenti alla 
grande distribuzione/distribuzione organizzata (61% dei ricavi nel 26% dei casì) c dettaglianti (58% nel 23%). 
L’area di mercato è in prevalenza nazionale. 

Le imprese del cluster sono suddivise quasi equamente ttà ditte individuali (53% dei casi) e società (22% di 
persone e 25% di capitali) e occupano complessivamente Saddetti di cui 4 dipendenti. 

Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito /magazzino (179 mq) e 
a ufficio (13 mg) e, nel 47% dei casi, locali destinati/alla trasformazione e al confezionamento dei prodotti (268 
mg). 

Gli approvvigionamenti avvengono principalmente presso coltivatori singoli e/o associati (65% degli acquisti). 
CLUSTER 18 — GROSSISTI ESPORTATORI 

NUMEROSITÀ: 105 

Questo cluster è caratterizzato dalla presenza di imprese che vendono alla clientela estera (88% dei ricavi). 
L'attività consiste prevalentemente nell’ingrosso con consegna alla clientela (90% dei ricavi nel 58% dei casì), 
ingrosso di mercato (59% dci ricavinel 16% dei casi) e altre attività (07% dei ricavi nel 28% dei casi) 

Tra i prodotti commercializzatiwfigurano prevalentemente frutta fresca (54% dei ricavî) e, in misura minore, 
ortaggi (55% dei ricavi nel"52% dei casi). Gli approvvigionamenti avvengono principalmente presso coltivatori 
singoli e/o associati (51% degli acquisti) e, in via residuale, presso grossisti fuori mercato (45% degli acquisti nel 
46% dei casi). 

Le imprese del cluster sono perlopiù società (30% di persone e 52% di capitali) e occupano complessivamente 5- 
6 addetti di cui 4 dipendenti. Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono 26 mq destinati a 


ufficio e, nel 52% dei casi, 356 mq destinati a deposito/magazzino. Si ipotizza che la frequente assenza del 
magazzino sia da collegare al ricorso alla logistica esterna. 
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DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneoyla 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in same. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 

E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attivitàe per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nellamdeterminazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 


* costo del venduto* dichiarato negativo; 


*  costie spese dichiarati nel quadro I° del modello superiori ai ricavi dichiarat( 
Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili speifici dell’attività in esame: 


» valore aggiunto per addetto = (ticavi - costo del venduto - costo perla produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) /(numero addetti * 1.000); 


» durata delle scorte = (giacenza media del magazzino$ /costo déhyenduto) * 365; 
è» ricarico = ricavi/costo del venduto. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per imprese con è/senza personale dipendente per il “valore 
aggiunto per addetto” e per la “durata delle scorte”<c\sélla base della localizzazione territoriale per il 


“ricarico”, è stata calcolata la distribuzione ventilica di ciascuimto degli indicatori precedentemente definiti. 


Successivamente, sono state selezionate le imprese che ‘presentavano valori degli indicatori contemporaneamente 
all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti 1 seguenti intervalli: 


» dal 3° al 19° ventile, per i cluster 1, 3, 4, 356/59, 12, 17, 18; 
* dal 1° ventile, per il cluster 2; 


3 La Regressione Multipla è una tecnica statistitache permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
l'andamento della variabile dipendente in fufizione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


4 Costo del venduto = Esistenze iniziali # acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 


5 Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nelimpresa e degli amministratorindy soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1+ nuînero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori 
cootdinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa 
familiare e coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + 
numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in 


partecipazione diversi, 


numero adtletti Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori 
coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che 
prestano attività nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nellimpresa + numero associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente 


nell'impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci. 


6 Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2. 
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«dal 2° ventile, peri cluster 8, 15, 

«dal 3° ventile, peri cluster 10, 14; 

* dal 4°al 19° ventile, per il cluster 11; 

« dal 2° al 19° ventile, per 1 cluster 13, 16. 

Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

8,9, 11, 12, 14, 15, 16,17; 
«non sono stati effettuati tagli per i cluster 10, 13, 18. 


* fino al 19° ventile, per 1 cluster 1, 2, 3, 4, 5, 6, 7 


E) 


Per il ricarico sono stati scelti i seguenti intervalli: 

» dal 5° al 19° ventile, per 1 cluster 1, 3, 7, 12; 

»- dal 3° ventile, per il cluster 2; 

«  dall’8°al 19° ventile, per i cluster 4, 9, 11; 

» dal 7° al 19° ventile, per il cluster 5, 

«dal 4° al 19° ventile, per 1 cluster 6, 17, 18; 

» dal 6° ventile, peri cluster 8, 14; 

» dal 7° ventile, per il cluster 10; 

«dal 4° ventile, peri cluster 13, 15; 

* dal3%al 19° ventile, per il cluster 16. 

Così definito il campione di imprese di riferimento, si è procedutoralla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 

Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di\ritavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 


quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventéalè presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nella definizione della “funzione di ricave? $i è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A_ tale scopo si sono utilizzati i risultati” di uno studio relativo alla “territorialità del commercio a livello 
regionale?” che ha avuto come obiettive suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 

* grado di modernizzazione; 

* grado di copertura dei servizi d/prossimità; 

« grado di sviluppo socio-economico. 

Nella definizione della furiziòne di ricavo, le aree territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy cd è stata analizzàtà la loro interazione con la variabile “Costo del venduto”. Tali variabili hanno 


prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicate, nella stima del ricavo di riferimento, al coefficiente della variabile “Costo del venduto”. 


Nell’allegato 2.A/wengono riportate le variabili ed 1 rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 


è Al’Analisi Discriminante8; 


7 I triteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell’apposito Decreto Ministeriale. 
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-  lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 2.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di apparténenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra 1 coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 

Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenzatal livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


84 Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 2.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

e Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

* Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

+ Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro o a terne e lavoranti 
a domicilio 

* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente\hell’impresa 

« Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare c coniuge dell'azienda coniugale 

»- Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo preCedenite che prestano attività 
nell’impresa 

- Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigò precedente 

«Numero di amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Locali destinati a deposito /magazzino (Mg) 

* Locali destinati alla trasformazione e confezionamento di prodotti (Mq) 

«Localizzazione (1 = autonoma; 2 = inserita in centro cimmerciale all’ingrosso; 3 = in parco commerciale; 4 
= in mercati generali) 

+ Aperturastagionale (1 = fino a tre mesi; 2 = fino a sei mesi; 3 = fino a nove mesi) 

« Giorni di apertura nell’anno 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

«Tipologia dell’attività: Ingrosso di méreatòo (commercializzazione all’interno di un mercato generale 
all’ingrosso) 

* Tipologia dell’attività: Ingrosso con/eonségna al cliente 

- Tipologia dell’attività: Ingrosso cénìvendita interna (cash & carry, al banco, franco fabbrica) 

* Tipologia dell’attività: Ingrosso con tentata vendita (truck jobbers) 


» Tipologia dell’attività: Vendita al dettaglio (in locali destinati esclusivamente alla vendita al dettaglio) 


+ Tipologia dell’attività: Intermediazione per la vendita in conto terzi con contratto di commissione 
(commissioni) 


« Categorie merceologithe prevalenti: Ortofrutta - codice 001 Agrumi 


» Categorie merceologiché prevalenti: Ortofrutta - codice 004 Frutta secca 

» Categorie merceologiche prevalenti: Ortofrutta - codice 008 Tuberi 

+ Categorie merceolegiche prevalenti: Prodotti congelati e surgelati - codice 603 Ortofrutta 

* Fonti di approvvigionamento: Coltivatori/pescatori/allevatori anche organizzati in forma di cooperative, 
associazioni E TONsorzi 

* Fonti di approvvigionamento: Produttori e grossisti esteri (importazioni) 

+ Costîe, spese specifici: Corrispettivi pagati per la concessione di posteggio /i di vendita all’interno di mercati 
all’ingrosso di prodotti ortofrutticoli, ittici e delle carni 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* \ Tipologia di clientela: Estera 

* Altri dati: Consegna alla clientela 

«Altri dati: Licenza per vendita al dettaglio 

* Altri dati: Percentuale degli acquisti sottoposti ad operazioni di trasformazione, confezionamento 


»  Areadimaercato: Estero 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche“dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM21C. 

Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATTECOFIN 2004: 

«  51.38.1- Commercio all’ingrosso di prodotti della pesca freschi, 

»  51.38.2- Commercio all’ingrosso di prodotti della pesca congelati, surgelati, conservati» secchi. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non solb»di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra l&ywarfabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi modelli organizzativi impicgati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
a fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d'imposta 2003, completati con ulteriori 
informazioni contenute nel questionario ESM21 inviato ai contribuefiti per l'evoluzione dello studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 1.494. 


Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con le infbrmazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 1.065. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevaf©la completezza, la correttezza e la coerenza delle 

informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 60 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

+ ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro 

«quadro [ del modello (elementi contabili) hon compilato; 

* presenza diattività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

+ errata compilazione delle percentuali ‘relative alla tipologia dell’attività (quadro D del questionario); 

* errata compilazione delle percènitiali relative alle categorie merceologiche prevalenti (quadro D del 
questionario); 

» errata compilazione delle pefcefatuali relative alle fonti di approvvigionamento (quadro DD del questionario); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di clientela (quadro D del modello); 

«errata compilazione delle percentuali relative all'area di mercato (quadro D del modello); 

+ incongruenze fra i datisstfutturali e i dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 1.005. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentate.le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 

appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

« una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Anale des données e nella fattispecie come un’Awalisi in Componenti Principali *; 


1 L'*Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 


dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
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* un procedimento di Clsler Anabsis ?. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto )più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partiré dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, (comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, ’omogeneità*dti gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, guarito ini funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il ‘g@itippo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie dell’attività, alla specializzazione 
merceologica, etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le infofmazioni relative alle strutture 
operative, al mercato di riferimento e a tutti quegli elementi specifici éhe taratterizzano le diverse realtà 
economiche e produttive di una impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sta statistica, al fine di individuare quelli che colgono i dixersivaspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare sette gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Lo studio analizza il comparto del commercio all'ingrosso di prodotti ittici freschi e surgelati, congelati, 
conservati e secchi. Gli operatori del settore sono stati suddivisi in base ai seguenti criteri di classificazione: 


- tipologia di attività; 

* fonte di approvvigionamento; 

« specializzazione merceologica; 

* dimensione. 

Con riferimento alla tipologia di attività,sono state individuate le seguenti categorie di operatori: concessionari 
ovvero operatori che esercitano la pfopria attività all’interno di un mercato generale (cluster 4), distributori 
ovvero operatori che esercitano l’Attività di ingrosso con consegna al cliente (cluster 3, 5 e 6), grossisti che 
esercitano la vendita interna (cluster) grossisti che effettuano la tentata vendita (cluster 1). 


In base alla principale fonte di-approvvigionamento sono stati individuati i grossisti importatori che si 
riforniscono presso produttote.grossisti esteri (cluster 6). 

La specializzazione merceologica, inoltre, ha consentito di individuare i grossisti specializzati nella 
commercializzazione di prodotti ittici congelati e surgelati (cluster 2). 

La presenza di una. struttura più articolata (in termini di addetti ce superfici destinate allo svolgimento 
dell’attività), infine la caratteristica del cluster 3. 

Nelle successivé descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguardàvalori medi. 


spieghino Îl massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 
principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 

? La @luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
oînggenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili 
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Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 
CLUSTER 1-— GROSSISTI CHE EFFETTUANO LA TENTATA VENDITA 
NUMEROSITÀ: 61 


Questo cluster è caratterizzato dalla presenza di imprese che operano secondo lo schema della tentata vendita 
(91% dei ricavi) e che commercializzano principalmente pescato di acqua salata (58% dei ricavi nel 54% dei casî), 
molluschi (32% nel 44%) e crostacei (19% nel 44%). 


L’area di mercato è quasi esclusivamente regionale e la clientela è formata prevalentemente da/dettaglianti (60% 
dei ricavi nel 57% dei casi) e pubblici esercizi (76% nel 52%). 


L’acquisto della merce avviene principalmente presso grossisti fuori mercato (65% degli acquisti'nel 67% dei casi) 
ma anche presso i mercati generali e/o tramite aste (64% nel 31%) e presso pescatori singoli e/o associati (57% 
nel 34%). 


Le imprese del cluster sono ditte individuali (64% dei casi), dove lavora generalménte”solo il titolare, e società 
(23% di persone e 13% di capitali) con 4 addetti. Gli spazi utilizzati per lo svolginderito dell’attività comprendono 
locali destinati a deposito /magazzino (67 mq nel 61% dei casi) e a ufficio (24 mg nel 39% dei casì). 


Per quanto riguarda i mezzi di trasporto le imprese del cluster dispongonò di 1-2 automezzi con massa 
complessiva fino a t. 3,5 e, nel 23% dei casi, 2 automezzi con massa complessiva compresa tra t. 3,5 e t. 12. 


CLUSTER 2 - GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA DI PRODOTTÌITTICI CONGELATI E SURGELATI 
NUMEROSITÀ: 221 


1 soggetti del presente cluster sono specializzati nel commercio dwprodotti ittici congelati e surgelati (76% dei 
ticavi) e, in via residuale, di altri prodotti (compresi carne e orfofrùfta) congelati e surgelati (31% dei ricavi nel 
50% dei casi). 


La tipologia di attività è costituita principalmente dall’ingrossovcon consegna al cliente (84% dei ricavi nel 65% 
dei casi) e, in misura minore, dalla tentata vendita (69% nel18%) e dalla vendita interna (cash & carry, al banco, 
franco fabbrica) da cui deriva il 54% dei ricavi nel 17% (dei vasi. 


L'area di mercato è quasi esclusivamente regionale e la clientela è composta in massima parte da dettaglianti 54% 
dei ricavi nel 60% dei casî) e pubblici esercizi (59% nel 61%) ec, in secondo luogo, da altri grossisti (51% nel 
20%). 


Le imprese del cluster sono prevalenteméntey società (87% di persone e 32% di capitali) e occupano 
complessivamente 3-4 addetti. Gli spazi utiliZizati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a 
deposito /magazzino (102 mg) e, nel 67%dèbcasi, uffici (29 mg). 


Gli approvvigionamenti avvengono principalmente presso grossisti fuori mercato (55% degli acquisti) c, in 
misura minore, presso l'industria di produzione e trasformazione (44% degli acquisti nel 21% dei casi) e presso i 
mercati generali e/o tramite aste (41%, hel 23%). 


CLUSTER 3 — GROSSISTI MAGGIORMENTE STRUTTURATI 
NUMEROSITÀ: 85 


Il cluster si caratterizza/per)la presenza di imprese con una dimensione superiore alla media. Tali imprese 
esercitano prevalentemente attività di ingrosso con consegna al cliente (68% dei ricavi) e, in via residuale, 
ingrosso con vendita interna (39% dei ricavi nel 28% dei casi) e ingrosso di mercato (52% nel 20%). Per il 41% 
delle imprese, il 47Ydegli acquisti riguarda prodotti sottoposti a operazioni di trasformazione /confezionamento. 


Si tratta quasi esclbsivamente di società (67% di capitali e 29% di persone) con 9-10 addetti di cui 7 dipendenti. 
Anche gli spazivutilizzati per lo svolgimento dell'attività sono superiori alla media e comprendono locali destinati 
a deposito /magàzzino (339 mq) c a ufficio (78 mg). Il 62% delle imprese dispone inoltre di locali destinati a 
trasformazione/ confezionamento dei prodotti (182 mq). 


I fornitori sòno in prevalenza grossisti fuori mercato (48% degli acquisti nel 69% dei casi) e pescatori singoli e/o 
assocfati=(36% nel 46%). Il 61% dei soggetti dichiara inoltre di effettuare il 21% degli acquisti presso produttori e 
gro$sisti esteri. Tra i prodotti commercializzati rientrano principalmente pescato di acqua salata (39% dei ricavi 


nel 64% dei casi), molluschi (44% nel 59%), prodotti di acquacultura (14% nel 44%) e crostacei (9% nel 45%). 
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L'arca di mercato si estende dalla regione all’intero territorio nazionale e la clientela è formata prevalentemente 
da dettaglianti (43% dei ricavi nel 71% dei casi), pubblici esercizi (42% nel 58%) e punti vendita appartenentisallà 
grande distribuzione /distribuzione organizzata (26% nel 46%). 


Per quanto riguarda i mezzi di trasporto le imprese del cluster dispongono di 3 automezzi con massa complessiva 
fino a t. 3,5 e, nel 51% dei casi, di 2-3 automezzi con massa complessiva compresa tra t. 3,5 e t. 12. “Frà i beni 
strumentali si rileva inoltre la presenza di 1 muletto e 3 celle frigorifere e, nel 45% dei casi, di ‘2-macchine 
confezionatrici. 


CLUSTER 4- GROSSISTI CONCESSIONARI 
NUMEROSITÀ: 146 


Questo cluster è caratterizzato dalla presenza di imprese che operano prevalentemente all’interno dei mercati 
generali (93% dei ricavi). Per la fase dell’approvvigionamento si servono soprattutto dingròssisti fuori mercato 
(64% degli acquisti nel 71% dei casi) oltre a rifornirsi presso mercati generali c/o tramite ‘asta (56% nel 43%) e 
presso pescatori singoli e/o associati (41% nel 51%). 

l’area di mercato è prevalentemente regionale e la clientela è formata in prevaléaza da dettaglianti (66% dei 
ricavi) e, in misura minore, da pubblici esercizi (24% dei ricavi nel 41% dei casi). 


Tra i prodotti commercializzati rientrano principalmente pescato di acqua salata-(53% dei ricavi), molluschi (38% 


dei ricavi nel 43% dei casi), prodotti di acquacultura (27% nel 39%) e crostacei (11% nel 46%). 


Le imprese del cluster sono ditte individuali (31% dei casi) con 2 addetti ‘è società (31% di persone e 38% di 
capitali) con 4 addetti di cui 2 dipendenti. 


Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell'attività comprendono Igcali)destinati a deposito /magazzino (52 mq nel 
61% dei casi), spazi destinati a vendita/esposizione dei prodottr/(84+Nq nel 59% dei casi) e uffici (18 mq nel 66% 
dei casi). 


CLUSTER 5 — GROSSISTI DISTRIBUTORI 
NUMEROSITÀ: 329 
Al presente cluster appartengono imprese che si occupano di ingrosso con consegna al cliente (77% dei ricavi). 


Le imprese in esame vendono principalmente pescato di acqua salata (60% dei ricavi nel 63% dei casi), molluschi 
(38% nel 47%), crostacei (14% nel 43%) e prodotti di acquacultura (30% nel 33%). 


L'area di mercato è prevalentemente regionale e la clientela è formata perlopiù da dettaglianti (50% dei ricavi nel 
53% dei casi), pubblici esercizi (62% nel 49%he/altri grossisti (59% nel 32%). 


Per l’approvvigionamento ricorrono sopfiattutto a grossisti fuori mercato (55% degli acquisti nel 55% dei casi) e a 
pescatori singoli e/o associati (58% nel40%) oltre a rifornirsi presso mercati generali c/o tramite asta (60% degli 
acquisti nel 39% dei casi). 


Le imprese del cluster sono distribùite tra ditte individuali (39% dei casi) con 1-2 addetti e società (29% di 
p iS ho 
persone e 32% di capitali) con 3*4 addetti. 


Gli spazi utilizzati. per IOrssvolgimento dell'attività comprendono principalmente locali destinati a 
deposito/magazzino (75 mqwél 65% dei casi) e uffici (17 mq nel 55% dei casì). 


Per quanto riguarda i mezzi di trasporto, le imprese del cluster dispongono di 1-2 automezzi, generalmente con 
massa complessiva fino\a t. 3,5. 


CLUSTER 6— GROSSISTI IMPORTATORI 

NUMEROSITÀ: 65 

Questo cluster è caratterizzato dalla presenza di imprese che si approvvigionano presso produttori e grossisti 
esteri (86% degli acquisti). 

L'attività consiste prevalentemente nell’ingrosso con consegna al cliente (72% dei ricavi) e tra i prodotti 
commerseializzati figurano perlopiù pesce secco, salato e affumicato (65% dei ricavi nel 48% dei casi), pescato di 
acqua salata (55% nel 40%) e pesce congelato e surgelato (46% nel 28%). 
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L'arca di mercato si estende dalla regione all’intero territorio nazionale e la clientela è formata prevalentemente 
da dettaglianti (47% dei ricavi nel 51% dei  casì), punti vendita appartenenti alla grande 
distribuzione /distribuzione organizzata (50% nel 49%) e pubblici esercizi (56% nel 32%). 

Le imprese del cluster sono società (57% di capitali e 26% di persone) con 4 addetti c ditte individuali (19% dei 
casi) con 1-2 addetti. Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono 28 mg destinati ®ufficio e, 
nel 60% dei casi, 126 mq destinati a deposito /magazzino. 


Per quanto riguarda i mezzi di trasporto, il 63% delle imprese del cluster dispone di 3 autome2zi.con massa 
complessiva fino a t. 3,5. 


CLUSTER 7 — GROSSISTI CON VENDITA INTERNA 

NUMEROSITÀ: 97 

Questo cluster è caratterizzato dalla presenza di imprese che ottengono la maggior pàrterdei ricavi (81%) dalla 
vendita interna (cash & carry, al banco, franco fabbrica). 

Le imprese in esame vendono principalmente pescato di acqua salata (52%dèi ricavi nel 70% dei casì), 
molluschi (31% nel 53%) e crostacei (14% nel 55%). 

Per la fase dell’approvvigionamento si servono soprattutto di grossisti fuori fnerdato (57% degli acquisti nel 63% 
dei casi) c pescatori singoli c/o associati (38% nel 49%) oltre a rifornirsi presso mercati generali e/o tramite asta 
(49% degli acquisti nel 36% dei casi). 

L'area di mercato è prevalentemente regionale e la clientela è formata‘soprattutto da dettaglianti (48% dei ricavi) 
e, in misura minore, da pubblici esercizi (42% dei ricavi nel 58% dei(Casi) e altri grossisti (27% nel 40%). 


Le imprese del cluster sono ditte individuali (36% dei casi) con'Staddetti e società (27% di persone e 37% di 
capitali) con 5 addetti di cui 3 dipendenti. Gli spazi utilizzati perio svolgimento dell'attività comprendono locali 
destinati a deposito /magazzino (92 mg), uffici (14 mg) e, nel 61% dei casi, locali destinati a vendita/esposizione 
della merce. 


DEFINIZIONE DELLA*‘FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenet è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all’aridamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alld Regressione Multipla?. 

La stima della “funzione di ricavo” è stataveffettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di,definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un'analisi sui 
dati delle imprese per verificare le éondizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse Te imprese che presentano: 

* costo del venduto‘ diehiarato negativo; 

*  costie spese dichiarati nel quadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente soho stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


* valore aggiuàte, per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di Servizi) / (numero addetti5 * 1.000); 


? La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


andamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


4 Costo\delvenduto = Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 


5 Lèvsequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Tarfrequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli amministratori non soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 
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* durata delle scorte = (giacenza media del magazzino /costo del venduto) * 365; 


è ricarico = ricavi/costo del venduto. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per imprese con e senza personale dipendente per il fvalore 
aggiunto per addetto” c per la “durata delle scorte” e sulla base della localizzazione territoriale, per il 


“ricarico”, è stata calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definitf 


Successivamente, sono state selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente 
all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«+ dal 1°al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 4, 5, 6, 
«fino al 19° venti, per il cluster 3; 


* dal 1° ventile, per il cluster 7. 

Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«fino al 19° ventilo, peri cluster 1, 2, 4, 5, 6,7; 

+ nonsono stati effettuati tagli per il cluster 3. 

Per il ricarico, 

con riferimento alle imprese che appartengono ai cluster territoriali 1,2 e 4 della “territorialità del commercio a 
livello regionale””, sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 2° ventile, per il cluster 1, 

* dal 9° ventile, per il cluster 2; 

- dal 4° ventile, per il cluster 3; 

» dal 10° ventile, per il cluster 4; 

+ dal 7° al 19° ventile, per il cluster 5, 

* dal 7° ventile, per 1 cluster 6, 7; 

con riferimento alle imprese che appartengono al cluster territoriale 3 della “territorialità del commercio a livello 
regionale”, sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 2° ventile, per il cluster 1, 


«dal 4° ventile, peri cluster 2, 6, 


Numero addetti = 1+ numero dipendenti a t&mpo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali) assunti con contratto&di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori 
coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa 
familiare e conivige dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + 
numero assoclativin partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in 


partecipazione diversi; 


numero addetti = Numefo dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società) assunti Cen contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori 
coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che 
prestano attività nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
néll’impresa + numero associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente 


nell'impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci. 


6 Giacenza media dél magazzino = (Fsistenze iniziali + Rimanenze finali) / 2. 


7 Si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità del commercio a livello regionale” che ha avuto come obiettivo la 


suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 
. grado di modernizzazione; 

° grado di copertura dei servizi di prossimità; 

Ù grado di sviluppo socio-economico. 


I criteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
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«dal 7° ventile, per il cluster 3; 

«dal 10° ventie, per il cluster 4; 

» dal 7° al 19° ventile, per il cluster 5, 

«dal 7° ventile, per il cluster 7; 

con riferimento alle imprese che appartengono ai cluster territoriali 5 e 6 della “territorialità del commercio a 
livello regionale”, sono stati scelti i seguenti intervalli: 

* dal 7° ventile, per il cluster 1, 

«dal 10° ventile, per il cluster 2; 

» dal 5° ventile, per il cluster 3; 

»* dal 11° venti, per il cluster 4; 

«dal 9° al 19° ventile, per il cluster 5, 

* dal 8° ventile, per il cluster 6; 

«dal 12° ventile, per il cluster 7. 

Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione, della “funzione di ricavo” per 


ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro l del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” stwrè ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l'eventuale preschzaydi variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 

Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 

Nella definizione della ‘funzione di ricavo” si è tefilute ‘conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità del commercio a livello 
regionale?” che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 

* grado di modernizzazione; 

«grado di copertura dci servizi di prossimità; 

+ grado di sviluppo socio-economico. 

Nella definizione della funzione di ricavoy le aree territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro. ifiterazione con la variabile “Costo del venduto”. Tali variabili hanno 


prodotto, ove le differenze tersitottali non fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al coefficiente della variabile “Costo del venduto”. 


Nell’allegato 3.A vengono ripestate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione»del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 
« l’Analisi Discrmiinante?, 
è la stima delYicavo di riferimento. 


Nell’allegato 3:B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 


I ctiterie le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 


9% Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente uf 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità»si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato dalla media dci ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati comessomma dei 
prodotti fra 1 coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell’impresa, ponderata con le relative ‘probabilità di 
appartenenza. 

Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello)del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 
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ALLEGATO 3.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

« Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 
«Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 


* Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro 0/mtetmine e lavoranti 
a domicilio 


* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente fiell’impresa 

e Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare c coniuge dell'azienda coniugale 

» Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo précedente che prestano attività 
nell’impresa 

«Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che appértano lavoro prevalentemente 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 

» Percentuale dilavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 

* Numero di amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Locali destinati a deposito /magazzino (Mg) 

« Locali destinati alla vendita e all’esposizione della merce (Mi) 

* Locali destinati alla trasformazione e confezionamento di prodotti (Mq) 

* Locali destinati ad uffici Mq) 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

* Tipologia dell'attività: Ingrosso di mercato ‘(commercializzazione all’interno di un mercato generale 
all’ingrosso) 

* Tipologia dell’attività: Ingrosso con vendità interna (cash & catry, al banco, franco fabbrica) 

» Tipologia dell’attività: Ingrosso con tefitata vendita (truck jobbers) 

+ Categorie merceologiche prevalenti: Prodotti congelati e surgelati — codice 601 Carne 
E 


tegorie merceologiche prevalenti Prodotti congelati e surgelati — codice 602 Pesce 


» Categorie merceologiche prevalenti: Prodotti congelati c surgelati — codice 603 Ortofrutta 

+ Categorie merceologiche pfevalenti: Prodotti congelati e surgelati — codice 604 Altri prodotti congelati e 
surgelati 

«Fonti di approvvigionamafito: Produttori e grossisti esteri (importazioni) 

+ Costie spese specifiCînCorrispettivi pagati per la concessione di posteggio /i di vendita all’interno di mercati 
all’ingrosso di prodotti ortofrutticoli, ittici e delle carni. 


ALLEGATO 4 


NOTA TECNICA E METODOROGICA 


EVOLUZIONE 


STUDIO DI SENTORE TM21D 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche“dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM21D. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

* 51.32.1- Commercio all’ingrosso di carne fresca, congelata e surgelata. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non solo dinvariabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le vaniabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per fa comunicazione dei dati rilevanti 


ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d'imposta 2003, completati con ulteriori 
informazioni contenute nel questionario ESM21 inviato ai contribuenti®er Pevoluzione dello studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pati a 1.406. 


Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con le ifif6rmazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 1.028. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevatela completezza, la correttezza e la coerenza delle 

informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione delle, studio, lo scarto di 103 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

«quadro F del modello (clementi contabili) non compilato, 

+ presenza diattività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

+ errata compilazione delle percentuali rélative alla tipologia dell’attività (quadro D del questionario); 

+ errata compilazione delle percentuali relative alle categorie merceologiche prevalenti (quadro D del 
questionario); 

* errata compilazione delle percentuali relative alle fonti di approvvigionamento (quadro D del questionario); 

+ errata compilazione delle perCentuali relative alla tipologia di clientela (quadro D del modello); 

+ errata compilazione delle pertefituali relative all'area di mercato (quadro D del modello); 


* incongruenze fra i dati strutturali e 1 dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 925. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentaresle imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una Strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


+ una técnida basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un’analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’ Analisi in Componenti Principali *; 


1 L'*Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 


dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
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* un procedimento di Clsler Anabsis ?. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto )più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partiré dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, (comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, ’omogeneità*dti gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, guarito ini funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il ‘g@itippo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie dell’attività, alla specializzazione 
merceologica, etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le infofmazioni relative alle strutture 
operative, al mercato di riferimento e a tutti quegli elementi specifici éhe taratterizzano le diverse realtà 
economiche e produttive di una impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diveîsi aspetti strutturali dell’attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare otto gruppi omogèhiet di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


La presente analisi ha consentito di suddividere gli esercizi commerciali all’ingrosso di carne fresca, congelata e 
surgelata in gruppi omogenei, adottando 1 seguenti criteri di classificazione: 

» la specializzazione merceologica; 

» la tipologia di vendita; 

«la dimensione. 

Il primo fattore di classificazione ha permesso di distinguere i grossisti caratterizzati dalla vendita esclusiva o 
prevalente di una determinata merceologia da quelli con offerta differenziata (cluster 4). Le principali 
specializzazioni merceologiche riscontiràtesono le seguenti: 

*  carneavicola (cluster 1); 

» carne bovina (cluster 5); 

* carne ovicaprina (cluster 6); 

«carne congelata (cluster 7); 

* carne suina (cluster 8)» 

La tipologia di venditatraeonsentito di separare i commercianti all’ingrosso che effettuano vendita interna — cash 
& carry, al banco, franco fabbrica (cluster 3). 

Con riferimento /all’aspetto dimensionale, è stato possibile individuare le realtà commerciali maggiormente 
strutturate in termini di numero di addetti, dimensione dei locali dedicati all’attività e beni strumentali (cluster 2). 


spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 
principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 

? La @luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili 
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Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valofi 
numerici riguarda valori medi. 

Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 

CLUSTER 1- GROSSISTI SPECIALIZZATI NEL COMMERCIO DI CARNE AVICOLA 

NUMEROSITÀ: 143 


I soggetti del presente cluster sono specializzati nel commercio di carne avicola (79% dei ricavi) \edeffettuano 
prevalentemente la vendita con consegna al cliente (74% dei ricavi); il 22% dei soggetti eseguè,tentata vendita 
(68% dei ricavi). 
La clientela è composta in massima parte da dettaglianti (65% dei ricavi). L'area di mercato»si estende alla regione 
di appartenenza. 


Le imprese del cluster sono soprattutto società (43% di persone e 21% di capitali) e ofcupano complessivamente 
3 addetti. 

Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito /magazzino (96 mg) e 
uffici (21 mg). Nel 54% dei casi sono inoltre presenti locali destinati alle operazioni di carico e scarico (69 mg) e 
nel 41% locali destinati alla trasformazione e al confezionamento dei prodotti(90)mg). 

Gli approvvigionamenti avvengono presso l’industria alimentare nazionale=di produzione e trasformazione (77% 
degli acquisti nel 54% dei casi), presso grossisti fuori mercato (54% nel 43%) e presso allevatori (54% nel 42%). 
Le imprese del cluster dispongono di 2 automezzi refrigerati, 2 celle frigorifere della capacità complessiva di circa 
110 metri cubi e 1-2 pesatrici. 

CLUSTER 2- GROSSISTI DI GRANDI DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 102 

Il cluster si caratterizza per la presenza di imprese con unèsstruttura organizzativa di grandi dimensioni. Si tratta 
quasi esclusivamente di società (54% di capitali e 36% drpersone); gli addetti occupati sono 9 di cui 7 dipendenti. 
Gli spazi dedicati allo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito /magazzino (403 mg), ad 
uffici (56 mg), a operazioni di carico e scarico (94 mg), a trasformazione e confezionamento dei prodotti (113 
img) c piazzali di sosta (circa 400 mg). 

La gamma dei prodotti venduti è variegata e‘Siacémpone di carne bovina (38% dei ricavi), carne suina (16%), 
carne avicola (14%), carne ovicaprina (6% def sicavi nel 60% det casi) e prosciutti e altri prodotti di salumeria 
(14% nel 59%). 

La vendita avviene prevalentemente con Censegna al cliente (81% dei ricavi). 

La clientela è composta perlopiù da.dettaglianti (48% dei ricavi), pubblici esercizi (36% dei ricavi nel 47% dei 
casi) e grande distribuzione e distribuzione organizzata (27% nel 46%). L'area di mercato è quasi esclusivamente 
regionale; un terzo circa dei soggettsopera anche a livello nazionale (23% dei ricavi). 

La fonte di approvvigionamento principale è l’industria alimentare nazionale di produzione e trasformazione 
(41% degli acquisti); la metà delle imprese acquista inoltre da grossisti fuori mercato (43% degli acquisti) e il 46% 
da produttori e grossisti esteri (29%). 

Coerentemente con lexdimensioni della struttura organizzativa, le imprese del cluster dispongono di 4 automezzi 


refrigerati. La dotazioné,di beni strumentali comprende 5 celle frigorifere della capacità complessiva di circa 800 
metri cubi, 4 pesatticivi macchina confezionatrice e 1-2 tagliatrici e seghe elettriche. 


CLUSTER 3 — GROSSISTI CHE EFFETTUANO VENDITA INTERNA 
NUMEROSLKÀ: 91 


I grossisti appartenenti a questo cluster effettuano vendita interna (cash & carry, al banco, franco fabbrica) dalla 
quale derivail 94% dei ricavi. 


La clientela è composta in massima parte da dettaglianti (43% dei ricavi), pubblici esercizi (31% nel 29% dei casì) 
e grande distribuzione e distribuzione organizzata (75% per il 25%). 


Iatea di mercato è prevalentemente regionale. 
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La gamma dei prodotti venduti si compone di carne bovina (50% dei ricavi), carne suina (15%), carne avicola 
(21% dei ricavi nel 62% dei casi), carne ovicaprina (5% dei ricavi nel 56% dei casi) e prosciutti e altri prodottisdi 
salumeria (13% nel 45%). 


Per quanto concerne la forma giuridica, le imprese del cluster, soprattutto società (35% di capitali e 29% di 
persone), occupano complessivamente 3 addetti. 


Per lo svolgimento dell’attività si rileva la presenza di locali destinati a deposito/magazzino (81 mag) è talvolta 
uffici (29 mq nel 58% dei casi); circa il 54% dei soggetti dispone inoltre di locali destinati alla trasformazione e 
confezionamento dei prodotti (80 mg). 


Le imprese del cluster si approvvigionano in massima parte presso i grossisti fuori mercato, (69% degli acquisti 
nel 54% dei casi), l'industria alimentare nazionale di produzione e trasformazione (49% nel.45%) e gli allevatori 
(43% nel 35%). 


Si rileva la presenza di 2 celle frigorifere di circa 130 metri cubi di capacità complessiva, 2 pesatrici e, nel 55% dei 
casi, 1 macchina confezionatrice; il 41% dei soggetti dispone di 2 automezzi refrigerdti. 


CLUSTER 4 - GROSSISTI CON OFFERTA DIFFERENZIATA 
NUMEROSITÀ: 206 


La gamma dei prodotti offerti dalle imprese del cluster è ampia e si compone di carne bovina (30% dei ricavi), 
carne summa (20%), prosciutti e altri prodotti di salumeria (35% dei ricavi nel54% dei casi) e carne avicola (14% 
nel 47%). Inoltre un terzo dei soggetti realizza Il 39% dei ricavi da catttnaltérnative (cunicola, selvaggina, equina, 
carne di struzzo, ecc). 


I grossisti appartenenti al cluster effettuano in misura prevalente vendita con consegna al cliente (69% dei ricavi). 
Si tratta perlopiù di società (di capitali 36% e di persone 29%) efgli addetti complessivamente occupati sono pari 
a 2-3. 


La clientela è composta in massima parte da dettaglianti (51% dei ricavi); un terzo circa dei soggetti fornisce 
pubblici esercizi (43% dei ricavi). L'area di mercato è quasi é$clusivamente regionale. 


Per lo svolgimento dell’attività sono disponibili locali destinati a deposito /magazzino (55 mg) e uffici di piccole 
dimensioni. 


Le fonti di approvvigionamento sono varie e comprendono i grossisti fuori mercato (48% degli acquisti nel 61% 
dei casi), l’industria alimentare nazionale di produzione e trasformazione (60% nel 44%) e gli allevatori (48% nel 
36%). 


Le imprese del cluster dispongono di 1 autemezzo refrigerato c, nel 61% dei casi, di 2 celle frigorifere. 
CLUSTER 5 — GROSSISTI SPECIALIZZATINEL COMMERCIO DI CARNE BOVINA 
NUMEROSITÀ: 195 


soggetti del presente cluster sono ‘specializzati nella vendita di carne bovina o dei ricavi) ed effettuano 
I tti del te clust lizzati nell dita d b (90% d ) ed effetti 
prevalentemente la vendita con onsegna al cliente (76% dei ricavi) ad una clientela composta in massima parte 
da dettaglianti (61% dei ricavi). L'area di mercato si estende alla regione di appartenenza. 


Te imprese del cluster Ono prevalentemente società (34% di capitali e 31% di persone) e gli addetti 
complessivamente occupatitsòno 2. 


Gli spazi utilizzati pet\lo” svolgimento dell’attività comprendono uffici di piccole dimensioni e talvolta locali 
destinati a deposito/imagazzino (108 mq nel 59% dei casì). 


Gli approvvigioriamenti avvengono presso allevatori (67% degli acquisti nel 48% dei cast), grossisti fuori mercato 
(60% nel 46%)tesproduttori e grossisti esteri (51% nel 29%). 


Le imprese@léLeluster dispongono di 1 automezzo; nel 52% dei casi sono presenti 3 celle frigorifere. 
CLUSTER6,— GROSSISTI SPECIALIZZATI NEL COMMERCIO DI CARNE OVICAPRINA 
NUMEROSITÀ: 50 


I grossisti appartenenti al cluster sono specializzati nel commercio di carne ovicaprina (93% dei ricavi) ed 
éffettuano in misura prevalente la vendita con consegna al cliente (75% dei ricavi). 
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Le vendite sono effettuate prevalentemente a dettaglianti (61% dei ricavi). Un terzo circa dei soggetti realizza un 
parte consistente dei ricavi (39%) dalla vendita alla grande distribuzione e distribuzione organizzata. L’area»di 
mercato si estende principalmente alla regione di appartenenza; la metà circa dei soggetti opera anche a livello 
nazionale. 


Le imprese del cluster sono sia ditte individuali (54% dei casi) sia società (28% di persone e 18% di*vapitali) e 
occupano complessivamente 2-3 addetti. 


La metà circa delle imprese dispone di locali destinati a deposito/magazzino (126 mg) e di uffici/di piccole 
dimensioni . 


Gli approvvigionamenti avvengono principalmente presso allevatori (77% degli acquisti nel 60% dei casi) e 
presso grossisti fuori mercato (50% nel 44%). 


Le imprese del cluster dispongono di 3 automezzi di cui 2 refrigerati; nel 62% dei casi'sirileva la presenza di 2 
celle frigorifere della capacità complessiva di circa 140 metri cubi. 


CLUSTER 7 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NEL COMMERCIO DI CARNE CONGEVLATA 

INUMEROSITÀ: 59 

I soggetti del presente cluster sono specializzati nella vendita di carne congelata e)surgelata (92% dei ricavi). 

La clientela è composta in massima parte da imprese all'ingrosso nazionalis(60% dei ricavi per il 47% dei soggetti) 
e da clientela estera (41% per il 49%). Coerentemente l’area di mercato è\prevalentemente nazionale e la metà 
circa dei soggetti opera anche all’estero. 

Per quanto concerne la forma giuridica, si tratta principalmente di società di capitali (66% dei casì); gli addetti 
complessivamente occupati sono 1-2. 

Gli approvvigionamenti avvengono perlopiù presso produttori c\grossisti esteri (78% degli acquisti nel 61% dei 
casi) e presso grossisti fuori mercato (65% nel 36%). 

CLUSTER 8 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NEL COMMERCIO DI CARNE SUINA 

NUMEROSITÀ: 65 

I grossisti del presente cluster sono specializzati nel/Commercio di carne suina (83% dei ricavi) ed effettuano 
perlopiù la vendita con consegna al cliente (66% dei ricavi). Il 20% dei soggetti opera secondo lo schema della 
tentata vendita (92% dei ricavi). 

La clientela è composta prevalentemente dakdèttaglianti (65% dei ricavi); il 20% delle imprese vende ad imprese 
all'ingrosso nazionali (56% dei ricavi). L'area dirmercato si estende alla regione di appartenenza. 

Le imprese del cluster sono sia società (34% di persone e 26% di capitali) sia ditte individuali (43% dei casi) e 
occupano complessivamente 3 addetti». dicui 2 dipendenti. 


Gli spazi utilizzati per lo svolgimeftte dell’attività comprendono locali destinati a deposito /magazzino di 92 mq e 
uffici di piccole dimensioni. 

Gli approvvigionamenti avvengono presso grossisti fuori mercato (66% degli acquisti nel 48% dei casi), industria 
alimentare nazionale (79% nel43%) e allevatori (55% nel 40%). 

Le imprese del cluster disperigono di 1-2 automezzi refrigerati e 2 celle frigorifere della capacità complessiva di 
circa 150 metri cubi. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per detefmimare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 


%Vha/Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Taàndamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
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La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendenté) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi*sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività c per scattare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

+ costo del venduto! dichiarato negativo; 

«  costie spese dichiarati nel quadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici dell’attività in esame: 


» valore aggiunto per addetto = (vicavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) / (numero addetti * 1.000); 
» durata delle scorte = (giacenza media del magazzino” /costo del venduto) #65; 


» ricarico = ricavi/costo del venduto. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per imprese con e senza perSemale dipendente per il “valore 
aggiunto per addetto” e per la “durata delle scorte” e sulla basexdella localizzazione territoriale per il 
“ricarico”, è stata calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli isfdicatori precedentemente definiti. 


Successivamente, sono state selezionate le imprese che presentavanosvalori degli indicatori contemporaneamente 
all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di,riferimento. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti iftteryàlli: 
«dal 1° al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 3, 5, 7, 8; 

» dal 2°al 19° ventile, per il cluster 4, 

* dal 1° ventile, per il cluster 6. 

Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

»- fino al 19° ventile, peri cluster 1, 5; 

+ nonsono stati effettuati tagli per i cluster 2, 3, 4, 6, 7, 8. 

Per il ricarico sono stati scelti i seguenti intervalli: 


» dal 2° ventile, per 1 cluster 1, 8; 


+ dal 1°al 19° ventile, per il cluster 23 


4 Costo del venduto = Esistenze iniziali # acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 
5 Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nelimpresa e degli amministratorindy soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1+ nuînero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori 
cootdinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa 
familiare e coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + 
numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in 


partecipazione diversi, 


numero adtletti Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori 
coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che 
prestano attività nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nellimpresa + numero associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente 


nell'impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci. 


6 Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2. 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


«dal 3° al 19° ventile, per il cluster 3, 

«dal 2°al 19° ventile, per il cluster 4; 

* dal 4°al 19° ventile, per il cluster 5, 

«dal 3° ventile, per il cluster 6; 

«dal 5°al 19° ventile, per il cluster 7. 

Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della ‘“‘funzione(di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 

Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadroyF del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicandometodo dei minimi 


quadrati generalizzati, che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuorisdell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle/possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla, “territorialità del commercio a livello 
provinciale?” che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto 
al: 

+ grado di modernizzazione; 

+ grado di copertura dei servizi di prossimità; 

« grado di sviluppo socio-economico. 

Nella definizione della funzione di ricavo, le aree territoriali{sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione conì la variabile “Costo del venduto”. Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al coefficiente della variabile “Costo del venduto”. 


Nell’allegato 4.A vengono riportate le variabili ed 1 rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDIDISETITORE ALL'UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

è l’Analisi Discriminante8; 

«  lastima del ricavo di riferimento® 

Nell’allegato 4.B vengono riportatele variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo\standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di uîî unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene, determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato Valla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra 1 coUfficienti del gruppo stesso e le variabili dell’impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza) 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


? Yctiteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
SeL’Amalisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 4.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

e Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

* Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

* Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti 
a domicilio 

«+ Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente \bell’impresa 

+ Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare c coniuge dell'azienda coniugale 

» Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo preCedente che prestano attività 
nell’impresa 

«Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nell’impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigò precedente 

e Numero di amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Locali destinati a deposito /magazzino (Mg) 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

* Tipologia dell’attività: Ingrosso con vendita interna feash,& carry, al banco, franco fabbrica) 

+ Categorie merceologiche prevalenti: Carne fresca e salumi - codice 201 Carne bovina 

» Categorie merceologiche prevalenti: Carne fresca efsalumi - codice 202 Carne suina 

* Categorie merceologiche prevalenti: Carne fresca e salumi - codice 203 Carne avicola 

» Categorie merceologiche prevalenti: Carnesfresta e salumi - codice 204 Carne ovicaprina (agnello, pecora) 

+ Categorie merceologiche prevalenti: Prodotti congelati e surgelati - codice 601 Carne 

+ Automezzi con massa complessiva a pîeno carico (escluse le autovetture): fino a t. 3,5 - Numero 

QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

»- Celle frigorifere - Capacità in métrivubi 


» Celle refrigeranti - Capacità in. ndetfi cubi 


__ 64 


ALLEGATO" 5 


NOTA TECNICA E METODOROGICA 


EVOLUZIONE 


STUDTO DI SE<TORE TM21E 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche“dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l’evoluzione degli studi di settore SM21E e SM21R, 
Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 


+ 51.32.2- Commercio all’ingrosso di prodotti di salumeria; 


»  51.33.1 - Commercio all’ingrosso di prodotti lattiero-caseari e di uova; 

+ 51.33.2- Commercio all’ingrosso di oli e grassi alimentari; 

» 51.36.0 - Commercio all’ingrosso di zucchero, cioccolato, dolciumi, prodotti da fortio, 
»  51.37.B- Commercio all’ingrosso di tè, cacao, droghe e spezie; 

» 51.38.3 - Commercio all’ingrosso di altri prodotti alimentari; 


»  51.39.1 - Commercio all’ingrosso non specializzato di prodotti surgelati; 


+ 51.39.2- Commercio all’ingrosso non specializzato di prodotti alimentati, bevande e tabacco. 


La finalità perseguita è di determinare un ‘ricavo potenziale” tenendo conto non solo di variabili contabili, ma 

anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le gelazioni tra le variabili contabili e le variabili 

strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi è //i diversi. modelli organizzativi impiegati 

nell’espletamento dell’attività. 

L’evoluzione degli studi di settore è stata condotta analizzand® i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti ai 

fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo*d’imposta 2003, completati con ulteriori informazioni 

contenute nel questionario ESM21 inviato ai contribuentisper l'evoluzione degli studi in oggetto. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 12.109. 

Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con le informazioni contenute nei relativi questionari è 

stato pari a 8.707. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiehe per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 

informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 959 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro F del modello (clementi contabili) non compilato; 

+ presenza diattività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

+ errata compilazione delle/percentuali relative alla tipologia dell’attività (quadro D del questionario); 

» errata compilazioe=delle percentuali relative alle categorie merceologiche prevalenti (quadro D del 
questionario); 

* errata compilazione delle percentuali relative alle fonti di approvvigionamento (quadro D del questionario); 

«errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di clientela (quadro D del modello); 

+ errata compilazione delle percentuali relative all’area di mercato (quadro D del modello); 


+ incongruenze fra i dati strutturali e 1 dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 7.748. 
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IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


+ una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattortale te] tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’ Analsi in Componenti Principali *; 
+ un procedimento di Cluster Analysis 2. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classifitazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) chie consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottàtò, l'omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole&vatiabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistnguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definire il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali. Sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale Scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse»tipologie dell’attività, alla specializzazione 
merceologica, etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzàido le informazioni relative alle strutture 
operative, al mercato di riferimento e a tutti quegli clementi specifici che caratterizzano le diverse realtà 
economiche e produttive di una impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali Wengono analizzati in termini di significatività sta 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare ventuno gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


La presente analisi ha consentito di suddividere gli esercizi commerciali all’ingrosso di prodotti alimentari in 
gruppi omogenei, adottando i seguenti criteri di classificazione: 

«la specializzazione merceologiea; 

«la modalità di vendita; 

* la dimensione; 

«la commercializzazione diprodotti con marchio proprio. 

Il primo fattore di classifieazione ha permesso di distinguere i grossisti caratterizzati dalla vendita esclusiva o 


prevalente di una determinata merceologia. Le principali specializzazioni merceologiche riscontrate sono le 
seguenti: 


» farine, lievitiXpane, paste alimentari e altri prodotti da forno (cluster 1, 8); 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino Îl massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La @luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili. 
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«- formaggi caltri derivati del latte (cluster 3, 11, 15); 

» conserve alimentari e prodotti alimentari in scatola (cluster 4); 

»  olie grassi alimentari (cluster 6, 13); 

- dolciumi (cluster 7, 10); 

* uova (cluster 9); 

« prodotti alimentari congelati/surgelati (cluster 14, 18); 

» latte (cluster 16); 

» gelati (cluster 17); 

- bevande (cluster 19), 

*  prosciuttie altri prodotti di salumeria (cluster 21). 

La modalità di vendita prevalente è l’ingrosso con consegna al cliente. L'analisi ha consentito di separare i 
commercianti all’ingrosso che effettuano la tentata vendita (cluster 3, 7, 8, 14, 20) e quellirche effettuano ingrosso 


con vendita interna e vendita al dettaglio (cluster 2). 


Con riferimento all’aspetto dimensionale, è stato possibile individuare le realtà commerciali maggiormente 
strutturate in termini di numero di addetti e dimensione dei locali dedicati all’attività (cluster 5). 


La commercializzazione di prodotti a marchio proprio infine è la caratteristica dei cluster 11 c 13. 
Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. 


Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi mogenei (cluster). 


CLUSTER 1- GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA DI\FARINE, LIEVITI, PANE, PASTE ALIMENTARI 
E ALTRI PRODOTTI DA FORNO 


NUMEROSITÀ: 384 


I soggetti del presente cluster effettuano prevalentemefitela vendita con consegna al cliente (82% dei ricavi) di 
farine, lieviti, pane, paste alimentari e altri prodotti da formò (88% dei ricavi). La clientela è composta perlopiù da 
dettaglianti (46% dei ricavi); il 41% dei soggetti realizzala metà circa dei ricavi da vendite a pubblici esercizi. 

Si tratta prevalentemente di ditte individuali (49% dei casi) e società di persone (29%) e gli addetti 
complessivamente occupati sono 2 - 3. 

Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito e magazzino di circa 
136 mq e, nella metà circa dei casi, uffici diypiccole dimensioni. 

Gli approvvigionamenti avvengono inamassima parte presso l’industria alimentare (68% degli acquisti). 

Le imprese del cluster dispongono di atitomezzo con massa complessiva a pieno carico fino a 3,5 tonnellate. 
CLUSTER 2— GROSSISTI CHE EFFETTUANO LA VENDITA INTERNA 

NUMEROSITÀ: 494 

Gli operatori appartenentisal ‘cluster effettuano ingrosso con vendita interna (cash & carry, al banco, franco 
fabbrica), da cui deriva 170% dei ricavi, e vendita al dettaglio (61% dei ricavi per il 38% dei soggetti). 

La gamma dei prodottiwenduti dalle imprese appartenenti al cluster è variegata e si compone di dolciumi (41% 
dei ricavi nel 40% déi casi), conserve alimentari e prodotti alimentari in scatola (15% nel 41%), bevande alcoliche 


e analcoliche (16% nel'35%), farine, lieviti, pane, paste alimentari e altri prodotti da forno (17% nel 34%), oli di 


oliva, altri oli vesetali, grassi alimentari (9% nel 33%), formaggi e altri derivati del latte (53% nel 31%), prosciutti 
e altri prodotti disalumeria (25% nel 29%) c altri prodotti alimentari (35% nel 54%). 


Si tratta din/ditte individuali (33% dei casi) e società (34% di persone e 33% di capitali); gli addetti 
complessivamente occupati sono pari a 3. 


La clientela è composta soprattutto da dettaglianti (45% dei ricavi); il 42% dei soggetti rifornisce anche pubblici 
esescizi.(41% dei ricavi), mentre il 27% ha come clientela i privati (32% dei ricavi). 
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Per lo svolgimento dell’attività sono disponibili locali destinati a deposito e magazzino (185 mg) e uffici di 

piccole dimensioni; il 22% dei grossisti ha indicato di disporre di locali utilizzati per la vendita al dettaglio=@@ 

mg). 

Gli approvvigionamenti avvengono perlopiù presso l’industria alimentare (52% degli acquisti) e in misura minore 

presso grossisti fuori mercato (49% degli acquisti nel 41% dei casi). 

Il 58% delle imprese del cluster dispone di 2 automezzi con massa complessiva a pieno cariconfino a 3,5 

tonnellate; nel 37% dei casi sono presenti 2 celle frigorifere della capacità complessiva di circa 150 metri cubi. 

CLUSTER 3 — GROSSISTI CHE EFFETTUANO LA TENTATA VENDITA DI FORMAGGI E ALTREIDERIVATI DEL 
LATTE 

NUMEROSITÀ: 504 


I soggetti appartenenti al cluster effettuano la tentata vendita (97% dci ricavi) di formaggi duri c semiduri, di 

formaggi fusi, freschi e molli e di altri derivati del latte (panna, burro, latte in polvere, caséina e altre proteine del 

latte, ecc.) da cui deriva il 93% dei ricavi. 

La clientela è composta in massima parte da dettaglianti (68% dei ricavi); 1 44%ydci soggetti realizza il 41% dei 

ricavi dalla vendita a pubblici esercizi. 

Le imprese del cluster sono in prevalenza ditte individuali (68% dci casi) e occupano complessivamente 2 addetti. 

Il 60% delle imprese dispone di locali destinati a deposito e magazzino (91 ing). 

Si rileva la presenza di 1 - 2 automezzi refrigerati con massa complessiva a'pieno carico fino a 3,5 tonnellate. 

CLUSTER 4 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA(DI CONSERVE ALIMENTARI E PRODOTTI 
ALIMENTARI IN SCATOLA 

NUMEROSITÀ: 181 

I soggetti appartenenti al cluster sono specializzati nella Vendita all'ingrosso di conserve alimentari e prodotti 

alimentari in scatola (81% dei ricavi). La modalità di vertdita\principale è l’ingrosso con consegna al cliente (67% 

dei ricavi) per una clientela composta soprattutto da dettaglianti (58% dei ricavi per il 57% dei soggetti) e pubblici 

esercizi (57% pet il 41%); per il 25% dei soggetti una parte consistente dei ricavi (52%) proviene da vendite alla 

clientela estera. L'arca di mercato, prevalentemente regionale, si estende frequentemente a livello nazionale (49% 

dei ricavi nel 43% dei casi) e internazionale (47% nel 29%). 

Per quanto concerne la natura giuridica, si tràtta%di ditte individuali (38% dei casi) e di società (37% di capitali e 

25% di persone); gli addetti complessivament&occupati sono 2 - 3. 

Gli spazi per lo svolgimento dell’attivitàcomprendono locali destinati a deposito e magazzino (176 mg) e uffici 

di piccole dimensioni. 

Gli approvvigionamenti avvengona prevalentemente presso l’industria alimentare (71% degli acquisti). 

Le imprese del cluster dispongorte di 1 automezzo con massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 

tonnellate. 

CLUSTER 5 — GROSSISTI DI GRANDI DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 311 

Il cluster si caratterizza/per la presenza di imprese con una struttura organizzativa di dimensioni nettamente 

superiori alla media*del settore. Si tratta quasi esclusivamente di società soprattutto di capitali (68% dei casi); gli 

addetti occupati sono 11 - 12 di cui 8 dipendenti. 

Gli spazi dedicatisallo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito e magazzino (891 mg) e a 

uffici (99 mg) c piazzali di sosta (435 mg); nel 58% dei casi sono presenti anche locali destinati alle operazioni di 

carico e scarico (256 mq). 

Le tipologie’di attività prevalenti sono la vendita con consegna al cliente (66% dei ricavi nell'’81% dei casì) e la 

tentatanvendita (60% nel 50%). 

Laxgaàmma dei prodotti venduti è variegata e si compone di formaggi e altri derivati del latte (34% dei ricavi nel 

62% dei casi), farine, lieviti, pane, paste alimentari e altri prodotti da forno (14% nel 59%), prosciutti e altri 

prodotti di salumeria (22% nel 55%), conserve alimentari e prodotti alimentari in scatola (13% nel 59%), oli di 
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oliva, altri oli vegetali, grassi alimentari (6% nel 48%), dolciumi (19% nel 40%), bevande alcoliche e analcolichè 
(13% nel 49%) e altri prodotti alimentari (19% nel 66%). 


La clientela è composta perlopiù da dettaglianti (43% dei ricavi) e pubblici esercizi (28% dei ricavi); la metà%dei 
soggetti realizza un terzo circa dei ricavi da vendite alla grande distribuzione e alla distribuzione organizzata 


La fonte di approvvigionamento principale è l'industria alimentare (79% degli acquisti). Coerentementècon le 
dimensioni della struttura organizzativa, le imprese del cluster dispongono di 4 -5 automezziacon massa 
complessiva a pieno carico fino a 3,5 tonnellate; il 45% dei soggetti dispone di 3 automezzi..con massa 
complessiva a pieno carico tra 3,5 tonnellate e 12 tonnellate. La dotazione di beni strumentali comprende 2 
mezzi di movimentazione merci, 2 celle frigorifere della capacità complessiva di circa 400 metrivelbi e, nel 55% 
dei casi, 2 - 3 pesatrici. 

CLUSTER 6 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA DI OLI VEGETALI E GRASSI ALIMENTARI 
NUMEROSITÀ: 146 


I soggetti del presente cluster sono specializzati nel commercio all’ingrosso di oli diroliva, altri oli vegetali e grassi 
alimentari (91% dei ricavi). Le modalità di vendita prevalenti sono la vendita con*eonsegna al cliente (88% dei 
ricavi per il 53% dei soggetti) e la vendita interna (83% per il 24%). 


La clientela è variegata ed è composta in misura prevalente da dettaglianti (58%»dei ricavi per il 36% dei soggetti), 
imprese all'ingrosso (60% per il 29%) e pubblici esercizi (44% per il 21%); nel 20% dei casi il 55% dei ricavi 
deriva da clientela estera. L’area di mercato si estende alla regione di*appartenenza; la metà circa dei soggetti 
opera anche a livello nazionale (60% dei ricavi) e circa un quarto a livello îimternazionale (50% dei ricavi). 


Le imprese del cluster sono ditte individuali (40% dei casi) c società (24% di persone ec 36% di capitali) e 
occupano complessivamente 1- 2 addetti. 


Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono lòcali destinati a deposito e magazzino (128 mg); 
la metà circa delle imprese dispone anche di uffici di piccole dimensioni. 


Gli approvvigionamenti avvengono presso l’industria alimentare (80% degli acquisti nel 58% dei casi), presso 
coltivatori singoli o associati (56% nel 32%) e grossisti fuorî mercato (55% nel 29%). 


La metà circa delle imprese del cluster dispone di 1 automezzo con massa complessiva a pieno carico fino a 3,5 
tonnellate. 


CLUSTER 7-— GROSSISTI CHE EFFETTUANO4LA TENTATA VENDITA DI DOLCIUMI 
NUMEROSITÀ: 281 


I soggetti del presente cluster effettuano la tentata vendita (97% dei ricavi) e sono specializzati nel commercio di 
dolciumi (78% dei ricavi) cui affiancanò,talvolta la vendita di materie prime e semilavorati per l’industria 
dolciaria. 


La clientela è composta prevalentemente da dettaglianti (53% dei ricavi) e pubblici esercizi (38%). 
Le imprese del cluster sono sopfattutto ditte individuali (76% dei casi) con 1 - 2 addetti. 


Gli spazi utilizzati per lo svolsimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito e magazzino di piccole 
dimensioni (73 mg). 


Gli approvvigionamenti avvengono principalmente presso l’industria alimentare (80% degli acquisti per il 72% 
dei soggetti) e presso grossisti fuori mercato (56% per il 38%). 


Le imprese del clustertdispongono di 1 automezzo con massa complessiva a pieno carico fino a 3,5 tonnellate. 


CLUSTER 8 — GROSSISTI CHE EFFETTUANO LA TENTATA VENDITA DI FARINE, LIEVITI, PANF, PASTE 
ALIMENTARI E ALTRI PRODOTTI DA FORNO 


NUMEROSTTEÀ: 268 


I soggetti dél presente cluster effettuano la tentata vendita (92% dei ricavi) prevalentemente di farine, lieviti, 
pane, paste alimentari e altri prodotti da forno (80% dei ricavi). 


TLaxclientela è composta in massima parte da dettaglianti (61% dei ricavi); il 38% dei soggetti realizza la metà dei 
ficavi da vendite a pubblici esercizi. 
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Le imprese del cluster sono perlopiù ditte individuali (69% dei casi) c gli addetti complessivamente occupati sond 
2. 


Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito e magazzino di citca 
80 mq. 


Gli approvvigionamenti avvengono in massima parte presso l’industria alimentare (69% degli acquisti)e 

Le imprese del cluster dispongono di 1 - 2 automezzi con massa complessiva a pieno carico fino a 3,5 tonnellate. 
CLUSTER 9 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA DI UOVA 

NUMEROSITÀ: 228 


soggetti del presente cluster sono specializzati nel commercio di uova (96% dei \ficavi) ed effettuano 
I soggetti del p te clust pecializzati nel d 96% d d effetti 
prevalentemente la tentata vendita (81% dei ricavi per il 58% dei soggetti) e la venditi*eort consegna al cliente 
(79% per il 55%). Nel 20% dei casi i prodotti commercializzati sono a marchio propriò (87% dei ricavi). 


La clientela è composta in massima parte da dettaglianti (57% dei ricavi); nel 43% dei Casi un terzo circa dei ricavi 
deriva da vendite a pubblici esercizi. 


Le imprese del cluster sono soprattutto ditte individuali (61%) e occupano complessivamente 2 addetti. 


Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito e magazzino (94 mg) 
e, nel 39% dei casi, uffici di piccole dimensioni. 


Gli approvvigionamenti avvengono presso allevatori singoli o associati\X!88% degli acquisti nel 54% dei casì), 
grossisti fuori mercato (69% nel 34%) e presso l’industria alimentare (62% nel 27%). 


Le imprese del cluster dispongono di 1 - 2 automezzi con massa complessiva a pieno carico fino a 3,5 tonnellate. 
CLUSTER 10 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA\DI DOLCIUMI 
NUMEROSITÀ: 641 


I soggetti del presente cluster sono specializzati nel commercio di dolciumi (72% dei ricavi); per il 16% dei 
soggetti il 68% dei ricavi deriva dalla vendita di materie prime e semilavorati per l’industria dolciaria. 


Le vendite sono effettuate in massima parte cofi consegna alla clientela (87% dei ricavi), composta 
prevalentemente da dettaglianti (46% dei ricavi) e da/pubblici esercizi (60% dei ricavi nel 55% dei casi). 


Le imprese del cluster sono soprattutto ditte irfdlividuali (42% dei casi) e società di persone (34%) con un numero 
di addetti complessivo pari a 3. 


Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito e magazzino (215 mg) 
e uffici di piccole dimensioni. 


Gli approvvigionamenti avvengono peflepiù presso l’industria alimentare (66% degli acquisti). 
Le imprese del cluster dispongono dit automezzo con massa complessiva a pieno carico fino a 3,5 tonnellate. 


CLUSTER 11 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA DI FORMAGGI E ALTRI DERIVATI DEL LATTE A 
MARCHIO PROPRIO 


NUMEROSITÀ: 179 


La caratteristica dei soggetti appartenenti al cluster è l'offerta (87% dei ricavi) di formaggi duri c semiduri, di 
formaggi fusi, freschî e imolli e di altri derivati del latte (panna, burro, latte in polvere, caseina e altre proteine del 
latte, ecc.) prevaleritetmente venduti con marchio proprio (62% dei ricavi). 

L'arca di mercato sf estende principalmente alla regione di appartenenza; il 38% delle imprese opera anche a 
livello nazionale” 49% dei ricavi) e il 21% a livello internazionale (24% dei ricavi). La clientela è composta 
principalmente.da dettaglianti (50% dei ricavi); il 45% delle imprese del cluster realizza il 29% dei ricavi dalle 
vendite alla grande distribuzione e alla distribuzione organizzata. 


Le imprese del cluster sono perlopiù società (44% di persone e 30% di capitali) e occupano complessivamente 4 - 
5 addetti. 
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I locali per lo svolgimento dell’attività comprendono un deposito e magazzino (173 mg) e uffici di piccole 
dimensioni; nel 47% dei casi sono presenti locali destinati alla trasformazione e al confezionamento di prodotti 
(131 mg) e, nel 42%, locali destinati alle operazioni di carico e scarico (94 mg). 


Le imprese del cluster dispongono di 2 automezzi refrigerati con massa complessiva a pieno carico finona/3,5 
tonnellate e di 2 celle frigorifere della capacità complessiva di circa 250 metri cubi; tra i beni strumentali.gel 44% 
dei casi si rileva la presenza di 2 macchine confezionatrici. 


CLUSTER 12 — GROSSISTI CON ASSORTIMENTO AMPIO 
NUMEROSITÀ: 1.517 


La gamma dei prodotti venduti dai grossisti appartenenti al cluster è variegata e si cOîmpone di conserve 
alimentari e prodotti alimentari in scatola (15% dei ricavi nel 43% dei casi), farine, lieviti, pae paste alimentari e 
altri prodotti da forno (19% nel 40%), oli di oliva, altri oli vegetali, grassi alimentari (11% nel 38%), dolciumi 
(17% nel 26%), formaggi ce altri derivati del latte (26% nel 32%), prosciutti e altri prodotti di salumeria (23% nel 
31%), bevande alcoliche e analcoliche (12% nel 27%), zucchero (15% nel 25%) e altri prodotti alimentari (49% 
nel 63%). Il 21% dei soggetti commercializza prodotti a marchio proprio (60% defitavi). 


La modalità di vendita principale è l’ingrosso con consegna alla clientela (63% détkricavi). 
Si tratta di ditte individuali (35% dei casi) e società (31% di persone e 34% di capitali) con 3 addetti. 


La clientela è composta soprattutto da dettaglianti (43% dei ricavi); la Metà circa dei soggetti appartenenti al 
cluster rifornisce anche pubblici esercizi (50% dei ricavi). 


Per lo svolgimento dell’attività sono disponibili locali destinati a(deposito e magazzino (186 mg) e uffici di 
piccole dimensioni. 


Gli acquisti avvengono perlopiù presso l’industria alimentare (63%degli acquisti); nel 37% dei casi la metà degli 
approvvigionamenti vengono effettuati presso grossisti fuoriMercato. 


Le imprese del cluster dispongono di 1 automezzo con massascomplessiva a pieno carico fino a 3,5 tonnellate; la 
metà circa dei soggetti dispone di 2 celle frigorifere dellatapacità complessiva di circa 150 metri cubi. 


CLUSTER 13 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA DI OLI VEGETALI E GRASSI ALIMENTARI A 
MARCHIO PROPRIO 


NUMEROSTIT'À: 166 


La caratteristica dei soggetti appartenenti al'cluster è la vendita con marchio proprio (90% dei ricavi) quasi 
esclusivamente di oli di oliva, altri oli vegttali e grassi alimentari (87% dei ricavi). La modalità di vendita 
prevalente è la vendita con consegna al clierìte (71% dei ricavi). 


La clientela è composta perlopiù da dettaglianti (28% dei ricavi), pubblici esercizi (36% dei ricavi nel 50% dei 
casi) c punti vendita della grande distebuzione e della distribuzione organizzata (31% nel 36%). L'area di mercato 
si estende fino a livello nazionale (41% dei ricavi per il 74% dei soggetti); il 43% dei soggetti opera anche verso 
l’estero (25% dei ricavi). 


Le imprese del cluster sono prevalentemente società (41% di capitali e 36% di persone), gli addetti 
complessivamente occupati.sofo pari a 3. 

Gli spazi destinati allo svolgimento dell'attività comprendono locali destinati a deposito e magazzino (176 mg), 
uffici di piccole dimensioni e, nel 59% dei casi, locali destinati alla trasformazione e al confezionamento dei 
prodotti di 169 mq. 

Le fonti di apprevvigionamento sono varie: industria alimentare (74% degli acquisti nel 54% dei casi), grossisti 
fuori mercato (71% nel 40%) e coltivatori singoli o associati (61% nel 30%). 

Il 61% dellesximprese del cluster dispone di 1 - 2 automezzi con massa complessiva a pieno carico fino a 3,5 
tonnellatese îh598% di 2 macchine confezionatrici. 
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CLUSTER 14 -— GROSSISTI CHE EFFETTUANO LA TENTATA VENDITA DI PRODOTTI CONGELATI É 
SURGELATI 


NUMEROSITÀ: 123 

I soggetti del presente cluster effettuano la tentata vendita (93% dei ricavi) di prodotti congelati e surgelatisn(87% 
dei ricavi) ad una clientela composta in massima parte da pubblici esercizi (65% dei ricavi). 

Le imprese del cluster sono società (32% di persone e 28% di capitali) e ditte individuali (40%)ngli addetti 
complessivamente occupati sono 3 - 4. 

Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito e magazzino (234 mg) 


e uffici di piccole dimensioni. Nel 37% dei casi sono presenti locali destinati alle operazioni di) carico e scarico 

(253 mq). 

Gli approvvigionamenti avvengono in massima parte presso l’industria alimentare (71% degli acquisti). 

Le imprese del cluster dispongono di 2 automezzi refrigerati con massa complessivà*Ma/pieno carico fino a 3,5 

tonnellate; la metà circa dei soggetti dispone inoltre di 3 - 4 automezzi refrigerati con fassa complessiva a pieno 

carico compresa tra 3,5 e 12 tonnellate. 

CLUSTER 15 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA DI FORMAGGIE ALTRI DERIVATI DEL LATTE 
CHE EFFETTUANO LA CONSEGNA AL CLIENTE 

NUMEROSITÀ: 397 

I grossisti appartenenti al cluster sono specializzati (90% dei ricavi) nel'commercio di formaggi duri e semiduri, di 

formaggi fusi, freschi e molli e di altri derivati del latte (panna, burrò, latte in polvere, caseina e altre proteine del 

latte, ecc.). 

La modalità di vendita prevalente è l’ingrosso con consegna al cliente (61% dei ricavi). La clientela è composta 

perlopiù da dettaglianti (49% dei ricavi); un terzo circa dei(soggitti realizza una parte consistente dei ricavi da 

vendite ai pubblici esercizi (41% dei ricavi) e sempre un terzo Si rivolge alla grande distribuzione e distribuzione 

organizzata (40%). 

L’area di mercato si estende principalmente alla regionîe»di appartenenza; un terzo dei soggetti opera anche a 

livello nazionale (41% dei ricavi). 

Le imprese del cluster sono ditte individuali (42% dei casi) c società (32% di persone e 26% di capitali) c 

occupano complessivamente 2 - 3 addetti. 

Le imprese dispongono di locali destinati a deposito e magazzino (116 mg) e nel 58% dei casi di uffici di piccole 

dimensioni. 

Si rileva la presenza di 1 - 2 automezzizcofymassa complessiva a pieno carico fino a 3,5 tonnellate. La metà circa 

dei soggetti dispone di 2 celle frigoriferetiella capacità complessiva di circa 220 metri cubi. 

CLUSTER 16 — GROSSISTI SPECIARIZZATI NELLA VENDITA DI LATTE 

NUMEROSITÀ: 181 

I soggetti del presente cluster sono specializzati nella vendita all’ingrosso di latte (79% dei ricavi). Le modalità 

effettuate prevalentemente sono la tentata vendita (87% dei ricavi nel 56% dei casi) e l’ingrosso con consegna al 

cliente (85% nel 40%); la clientela è composta soprattutto da dettaglianti (49% dei ricavi), pubblici esercizi (37% 

dei ricavi nel 40% dei Casi} e grande distribuzione e distribuzione organizzata (32% nel 40%). 

Per quanto concertiòla natura giuridica, si tratta di ditte individuali (38% dei casi) c di società (30% di persone ec 

32% di capitali) cen 3 addetti. 

Gli spazi per IS>svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito e magazzino (149 mq) e, nel 

57% dei casmuffici di piccole dimensioni. 

Gli approvvigionamenti avvengono perlopiù presso l'industria alimentare (66% degli acquisti); il 22% dei soggetti 

‘acquista il latte direttamente dagli allevatori singoli 0 associati (85% degli acquisti). 
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Il 60% delle imprese del cluster dispone di 4 automezzi refrigerati con massa complessiva a pieno carico inferiore 
a 3,5 tonnellate; un quarto delle imprese dispone inoltre di 4 automezzi refrigerati con massa complessiva 
compresa tra 3,5 e 12 tonnellate. Nel 41% dei casi si rileva la presenza di 1 cella frigorifera della capacità diteirca 
90 metri cubi. 


CLUSTER 17 - GROSSISTI SPECIALIZZA/II NELLA VENDITA DI GELATI 
NUMEROSITÀ: 264 


soggetti del presente cluster sono specializzati nella vendita di gelati (87% dei ricavi). La modalità di vendita 
I soggetti del p te clust pecializzati nell: dita di gelati (87% d ). L dalità d dit 
prevalente è la tentata vendita (62% dei ricavi); il 38% dei soggetti effettua la vendita con cogségna al cliente 
(78% dei ricavi). La clientela è composta in massima parte da pubblici esercizi (72% dei ricavi). 


Le imprese del cluster, in prevalenza ditte individuali (41% dei casi) e società di persofi@ (37%), occupano 
complessivamente 4 addetti. 


Gli spazi destinati all’attività comprendono locali destinati a deposito e magazzino (220.1Mg) e, nel 61% dei casi, 
uffici di piccole dimensioni. 


Gli approvvigionamenti avvengono perlopiù presso l’industria alimentare (83%.,degli acquisti). 
Le imprese del cluster dispongono di 4 automezzi refrigerati. 


CLUSTER 18 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA DI PRODOTTI ALIMENTARI CONGELATI E 
SURGELATI CHE EFFETTUANO LA CONSEGNA AL CEIENTE 


NUMEROSITÀ: 159 


1 soggetti del presente cluster effettuano prevalentemente la vendita con consegna al cliente (78% dei ricavi) di 
prodotti congelati e surgelati (89% dei ricavi). La clientela è cormhposta in maggioranza da pubblici esercizi (52% 
dei ricavi); l 45% dei soggetti realizza la meta dei ricavi da vendità A dettaglianti. 


Le imprese del cluster, in cui operano complessivamente, 3 - ‘4 addetti, sono prevalentemente società (39% di 
capitali e 31% di persone). 

Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività compieridono locali destinati a deposito e magazzino di circa 
200 mq e uffici di piccole dimensioni. 

Gli approvvigionamenti avvengono in massima parte presso l’industria alimentare (63% degli acquisti). 

Le imprese del cluster dispongono di 1 - 2 automezzi refrigerati con massa complessiva a pieno carico fino a 3,5 
tonnellate; un terzo circa dei soggetti dispone moltre di 2 - 3 automezzi refrigerati con massa complessiva a pieno 
carico compresa tra 3,5 e 12 tonnellate. 


CLUSTER 19 — GROSSISTI CHE COMMERGIALIZZANO PREVALENTEMENTE BEVANDE 
NUMEROSITÀ: 270 


I soggetti del presente cluster commetcializzano in misura prevalente bevande alcoliche e analcoliche (62% dei 
ricavi) ed in particolare: bevandoanalcoliche (22% dei ricavi per il 69% dei soggetti), vino (23% per il 63%), birra 
(17% per il 53%), superalcolici (14% per il 57%) e acqua (19% per il 52%). Alle bevande si affiancano altre 
categorie merceologiche tra cùi, più frequentemente: dolciumi (20% dei ricavi per il 55% dei soggetti), oli e grassi 
alimentari (8% per il 44%e conserve alimentari e prodotti alimentari in scatola (10% per il 44%). 


La modalità di venditarprevalente è l’ingrosso con consegna alla clientela (67% dei ricavi), composta perlopiù da 
pubblici esercizi (38% dei ricavi) e dettaglianti (34%). 


Le imprese del elustet sono ditte individuali (37% dei casi) e società (27% di persone e 36% di capitali); gli 
addetti complessivamente occupati sono pari a 3. 


Gli spazi destinati all’attività comprendono locali destinati a deposito e magazzino (264 mg) e uffici di piccole 
dimensioni. 


Gli approvvigionamenti avvengono perlopiù presso l’industria alimentare (56% degli acquisti); nel 40% dei casi, 
la metà»eirca degli acquisti avviene presso grossisti fuori mercato. 


Leximprese del cluster dispongono di 1 automezzo con massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 
tonnellate. 
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CLUSTER 20 — GROSSISTI CHE EFFETTUANO LA TENTATA VENDITA DI UN’AMPIA GAMMA DI PRODOTTI 
NUMEROSITÀ: 588 
I grossisti appartenenti al cluster effettuano quasi esclusivamente la tentata vendita (93% dei ricavi). 


La gamma dei prodotti venduti è variegata e si compone di prosciutti e altri prodotti di salumeria (32%*dei ricavi 
nel 57% dei casi), formaggi e altri derivati del latte (42% nel 53%), conserve alimentari e prodotti altmentari in 
scatola (15% nel 37%), farine, lieviti, pane, paste alimentari e altri prodotti da forno (14% nel 28%), oli di oliva, 
altri oli vegetali, grassi alimentari (9% nel 24%), dolciumi (15% nel 20%), bevande alcoliche e analcoliche (13% 


nel 18%) e altri prodotti alimentari (42% nel 55%). 


Si tratta perlopiù di ditte individuali (58% dei casi) e società di persone (31%); gli addettincomplessivamente 
occupati sono pari a 2. 


La clientela è composta maggiormente da dettaglianti (55% dei ricavi) c pubblici eserciziv(55% dei ricavi per il 


57% dei soggetti). 
Per lo svolgimento dell’attività sono disponibili locali destinati a deposito e magazzino (89 mg) e, nella metà circa 
dei casi, uffici di piccole dimensioni. 


Gli approvvigionamenti avvengono soprattutto presso l’industria alimentare (60% degli acquisti); inoltre il 41% 
delle imprese acquista presso grossisti fuori mercato (52% degli acquisti). 


Le imprese del cluster dispongono di 2 automezzi con massa complessiva è, pieno carico fino a 3,5 tonnellate; la 
metà circa dei soggetti dispone di 2 celle frigorifere della capacità complessiva di circa 150 metri cubi. 


CLUSTER 21 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA DIYPROSCIUTTI E ALTRI PRODOTTI DI 
SALUMERIA 


NUMEROSITÀ: 414 


I grossisti del presente cluster sono specializzati nel commercio)di prosciutti e altri prodotti di salumeria (90% dei 
ricavi) ed effettuano perlopiù la vendita con consegna al cente (61% dei ricavi); il 15% dei soggetti effettua la 
vendita interna (cash & carry, al banco, franco fabbrica) davui deriva il 64% dei ricavi. 


La clientela è composta prevalentemente da dettaglianti (41% dei ricavi) e pubblici esercizi (39% dei ricavi per il 
37% dei soggetti); un terzo circa dei soggetti realizza fina parte consistente dei ricavi dalle vendite ad altri grossisti 
(65% dei ricavi). L’area di mercato si estende prevalentemente alla regione di appartenenza; il 33% dei soggetti 
opera anche a livello nazionale (58% dei ricavi) 


Le imprese del cluster sono società (32% di, persone e 22% di capitali) e ditte individuali (46% dei casi) e 
occupano complessivamente 2 addetti. 

Gli spazi utilizzati per lo svolgimento,dell’attività comprendono locali destinati a deposito e magazzino di 81 mq 
e, nel 59% dei casi, uffici di piccole dimensioni. 

Gli approvvigionamenti avvengotto if'massima parte presso l’industria alimentare (72% degli acquisti). 

Il 58% delle imprese del cluster dispone di 1 - 2 automezzi con massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 
tonnellate. La metà circa dell&immprese dispone di 2 celle frigorifere della capacità complessiva di circa 110 metri 
cubi. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivisèyle imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determimare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 


La stima/della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati'contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


%ha/Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Taàndamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
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E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sti 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartaree 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione’*della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 


+ costo del venduto* dichiarato negativo; 

*  costie spese dichiarati nel quadro I° del modello superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 

» valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzion&rdiyservizi - spese per 
acquisti di servizi) / (numero addettiS * 1.000); 

« durata delle scorte = (giacenza media del magazzino® /costo del venduto) * 365/ 

«è ricarico = ricavi/costo del venduto. 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per imprese con e senza personale dipendente per il “valore 

aggiunto per addetto” e per la “durata delle scorte” e sulla base dellaWNotalizzazione territoriale per il 

“ricarico”, è stata calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatotiprecedentemente definiti. 


Successivamente, sono state selezionate le imprese che presentavano valoridégli indicatori contemporaneamente 
all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per il valore aggiunto per addetto, 

con riferimento alle imprese senza dipendenti, sono stati scelti i segheNti intervalli: 
«dal 5°al 19° ventile, per 1 cluster 1, 14, 18; 

«dal 6° al 19° ventile, per i cluster 2, 3, 16, 17, 21; 

«dal 7° al 19° ventile, per i cluster 4, 13; 

»- dal 4° ventile, per il cluster 5; 

» dal 8° ventile, per il cluster 6, 

«dal 6° ventile, peri cluster 7, 8, 9, 10, 12, 15, 19/20, 

» dal 5° ventile, per il cluster 11; 

con riferimento alle imprese con dipendentitsorìo stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 5°al 19° ventile, per i cluster 1, 13, 18; 

«dal 6° al 19° ventile, per i cluster 239, 16, 21; 


4 Costo del venduto = Esistenze iniziali # acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 


5 Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nelimpresa e degli amministratorindy soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1+ nuînero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori 
cootdinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa 
familiare e coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + 
numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in 


partecipazione diversi, 


numero adtletti Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori 
coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che 
prestano attività nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nellimpresa + numero associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente 


nell'impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci. 


6 Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2. 
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«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 4, 17, 

«dal 4° ventile, per il cluster 5; 

* dal 6° ventile, peri cluster 6, 7, 8, 9, 10, 12, 15, 19, 20; 

«dal 5° ventile, per il cluster 11; 

+ dal3°al 19° ventile, per il cluster 14. 

Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«fino al 19° ventile, peri cluster 1, 3, 4, 5, 6, 8, 11, 12, 13, 15, 16, 17, 18, 19, 20, 21; 

» fino al 18° ventile, peri cluster 2, 7, 10; 

»- fino al 17° ventile, per il cluster 9; 

+ non sono stati effettuati tagli per il cluster 14. 

Per il ricarico, 

con riferimento alle imprese che appartengono ai cluster territoriali 1, 2 e 4 della(territorialità del commercio a 
livello regionale?”, sono stati scelti i seguenti intervalli: 

* dal 6° al 19° ventile, per 1 cluster 1, 17, 19; 

«dal 5° al 19° ventile, per i cluster 2, 3, 5, 10, 11, 15, 20, 21; 

«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 4, 6, 7, 8, 18; 

* dal 5° ventile, peri cluster 9, 13, 16; 

«dal 7° al 19° ventile, per il cluster 12; 

» dal 4° ventile, per il cluster 14; 

con riferimento alle imprese che appartengono ai cluster territoriali 3, 5 e 6 della “territorialità del commercio a 
livello regionale”, sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 1, 4, 5, 6, 7, 8, 17, 18; 

« dal 5° al 19° ventile, per i cluster 2, 3, 10, 11, 12, 1519 20, 21; 

» dal 5° ventile, peri cluster 9, 13, 16; 

«dal 4° ventile, per il cluster 14. 

Così definito il campione di imprese di riferimento) si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 


ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinaziéne=della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente dicontrollare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressioniernon risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presefitavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nella definizione della ‘funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo ti svolgimento dell’attività. 


A tale scopo si sony utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità del commercio a livello 
regionale*” che Hakavuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 


* grado di modernizzazione; 


7 Si sono ttilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità del commercio a livello regionale” che ha avuto come obiettivo la 
suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 
ù grado di modemizzazione; 
. grado di copertura dei servizi di prossimità; 
° grado di sviluppo socio-economico. 
Tèriteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale 
8 I triteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell’apposito Decreto Ministeriale. 
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«grado di copertura dei servizi di prossimità, 

* grado di sviluppo socio-economico. 

Nella definizione della funzione di ricavo, le aree territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile “Costo del venduto”. Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al coefficiente della variabile “Costo del venduto”. 


Nell’allegato 5.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CON'ERIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

«e l’Analisi Discriminante?; 

+ lastimadelricavo di riferimento. 

Nell’allegato 5.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative niclBAnalisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante inetli si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso inseui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale, ed il relativo intervallo di confidenza. 


'l’ale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni grippo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 

Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media.degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


9% Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 5.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

» Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

e Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

* Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro o a terînine e lavoranti 
a domicilio 

» Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell’impresa familiare e coniuge dell’aziènda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo precedenté che prestano attività 
nell’impresa 

«Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che appOttano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

» Percentuale dilavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale dilavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigoprecédente 

» Numero di amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

«Locali destinati a deposito / magazzino (Mg) 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

«Tipologia dell'attività: Ingrosso con vendita interna (castr& catry, al banco, franco fabbrica) 

» Tipologia dell’attività: Ingrosso con tentata vendita((tràck jobbers) 


» Tipologia dell’attività: Vendita al dettaglio (in locali destinati esclusivamente alla vendita al dettaglio) 

* Categorie merceologiche prevalenti: Carne fresca € salumi - codice 206 Prosciutti e altri prodotti di salumeria 
* Categorie merceologiche prevalenti: Prodotti lattiero caseari e uova - codice 301 Uova 

* Categorie merceologiche prevalenti: Prodotti.lattiero caseari e uova - codice 302 Latte 


«+ Categorie merceologiche prevalenti: Prodétti lattiero caseari e uova - codice 303 Formaggi fusi, freschi e 
molli 


* Categorie merceologiche prevalenti: Prodotti lattiero caseari e uova - codice 304 Formaggi duri e semiduri 

* Categorie merceologiche prevalenti: Prodotti lattiero caseari e uova - codice 305 Altri derivati del latte 
(panna, burro, latte in polvere4casèina e altre proteine del latte, ecc.) 

» Categorie merceologiche prevalenti: Bevande - codice 401 Acqua 

* Categorie merceologiche prevalenti: Bevande - codice 402 Altre bevande analcoliche 

« Categorie merceologiche\prevalenti: Bevande - codice 403 Vino 

» Categorie merceologiche prevalenti: Bevande - codice 404 Birra 

» Categorie merceologiche prevalenti: Bevande - codice 405 Superalcolici 

* Categorie mereèologiche prevalenti: Bevande - codice 406 Altre bevande alcoliche 

* Categorie mérceologiche prevalenti: Altri prodotti alimentari - codice 501 Oli di oliva, altri oli vegetali, grassi 
alimentari 

* Categorie merceologiche prevalenti: Altri prodotti alimentari - codice 503 Materie prime e semilavorati per 
l’industria.dolciaria 

+ Catégoriè merceologiche prevalenti: Altri prodotti alimentari - codice 504 Dolciumi 


»* Categorie merceologiche prevalenti: Altri prodotti alimentari - codice 507 Farine, lieviti, pane, paste 
alimentari e altri prodotti da forno 


e.) Categorie merceologiche prevalenti: Altri prodotti alimentari - codice 508 Gelati 


è‘ Categorie merceologiche prevalenti: Altri prodotti alimentari - codice 509 Conserve alimentari e prodotti 
alimentari in scatola 

+ Categorie merceologiche prevalenti: Prodotti congelati e surgelati - codice 604 Altri prodotti congelati e 
surgelati 


. Altri elementi specifici: Vendita di prodotti a marchio proprio 


ALLEGATO:=6 


NOTA TECNICA E METODW@NOGICA 


EVOLUZIONE 


STUDIO DI SETTORE TM22B 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche, dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM22B. 
Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 


*  51.44.1- Commercio all'ingrosso di vetrerie e cristallerie; 


+ 51.44.2— Commercio all'ingrosso di ceramiche e porcellane, 


* 51445 — Commercio all'ingrosso di coltelleria, posateria e pentolame. 


La finalità perseguita è di determinare un ‘ricavo potenziale” tenendo contosnòn, solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa: 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni trasle variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i divetsi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando vimodelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta/2003, completati con ulteriori informazioni 
contenute nel questionario ESM22 inviato ai contribuenti per l’evolùzione dello studio in oggetto. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 983. 

Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati. con le informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 698. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per/tilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della defigizione dello studio, lo scarto di 29 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* © ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 etto; 

* quadro B del modello (unità locale=destinata all’attività di vendita) non compilato; 

« quadro D del modello e del questionario (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

+ quadro F del modello (elementi contabili) non compilato; 

* presenza di attività secondarie.còn un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione dellevpercentuali relative alla tipologia di vendita (quadro D del modello); 


* errata compilazione delle\pércentuali relative alla tipologia di clientela (quadro D del modello); 


+ errata compilazione dellèé percentuali relative alle modalità di acquisto (quadro D del modello); 
» errata compilazione(delle percentuali relative alla tipologia dell’offerta (quadro D del questionario); 


« incongruenze,fra‘dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei contribuenti oggetto delle successive analisi è stato pati a 669. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Percsegmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 
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«una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipò 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Agalisi in Componenti Principali *; 


+ un procedimento di Cluster Analysis?. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione;.tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentonoy comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogeteità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili/guanito in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguononil’ gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. T'ale scelta nasCe-dall’esigenza di caratterizzare le 
imprese in base alle varie tipologie di vendita, ai diversi prodotti merceologici venduti etc.; tale caratterizzazione è 
possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative, abinercato di riferimento e a tutti quegli 
elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono} analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono w#divefsi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare dieci gruppi omoggénei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


L’analisi ha permesso di classificare le imprese che syolgono l’attività di commercio all’ingrosso di casalinghi in 
10 gruppi omogenei. 

Gli elementi che hanno contribuito maggiormerite/alla determinazione dei modelli di business sono i seguenti: 

* tipologia di vendita; 

+ tipologia di clientela; 

* tipologia dell’offerta; 

* modalità di acquisto; 

- dimensione. 

La tipologia di vendita ha permesso di evidenziare i grossisti con vendita a libero servizio (cluster 1), i grossisti 
con vendita al banco (cluster 2), 1 grossisti con vendita sul territorio (cluster 3), i grossisti con vendita al dettaglio 
(cluster 4) e i grossisti cormhvefdita sul territorio tramite agenti/rappresentanti (cluster 6). 

La tipologia di clientela-ha consentito di classificare le imprese che vendono al canale Ho.Re.Ca. (cluster 5). 


La tipologia dell’offerta ha permesso di evidenziare i punti vendita che commercializzano quasi esclusivamente 
articoli in vetro e/o cristalleria (cluster 7) e quelli che commercializzano prevalentemente bomboniere (cluster 8). 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino Îl massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La @luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili. 
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La modalità di acquisto individua i punti vendita che si approvvigionano presso imprese collocate all’esterò 
# 
(cluster 9). 


La dimensione, infine, ha permesso di distinguere le imprese di piccole dimensioni (cluster 3) da quelle di grandi 
dimensioni (cluster 10). 

Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazioni contrarie, l’indicazione»dèi valori 
numerici riguarda valori medi. 

CLUSTER 1- GROSSISTI CON VENDITA A LIBERO SERVIZIO 

NUMEROSITÀ: 43 


Le imprese appartenenti a questo cluster sono caratterizzate dalla tipologia di vendita “a liberò servizio (cash & 
carry)” dalla quale ottengono 1°86% dei ricavi. 


I prodotti commercializzati sono costituiti prevalentemente da casalinghi (20% dei(ricavi), oggetti d’arredo in 
ceramica e porcellana (35% dei ricavi per il 47% dei soggetti) e coltelleria e posatefia (28% per il 47%); oltre la 
metà dei soggetti offre anche il servizio di consegna della merce a domicilio. 


La clientela è formata principalmente da dettaglianti (63% dei ricavi). 
Gli approvvigionamenti avvengono sia da produttori o da depositari del marchioy sia da altri distributori. 


Le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività sono costituiteda locali di 536 mq destinati a 
deposito/magazzino, 315 mq destinati alla vendita e all'esposizione dellamerce e 38 mq destinati ad uffici. 

La natura giuridica più frequentemente adottata è la forma societaria di capitali nel 42% dei casi e di persone nel 
33%); il numero di addetti è pari a 3. 


CLUSTER 2-— GROSSISTI CON VENDITA AL BANCO 
NUMEROSITÀ: 95 
Questo cluster è formato da grossisti che effettuano la vendita ‘al banco dalla quale deriva il 90% dei ricavi. 


Le merceologie trattate riguardano principalmente: artideliAn vetro e/o cristalleria (bicchieri, bottiglie, vasi, ecc.) 
con il 19% dei ricavi, oggetti d'arredo in ceramica e porcellana con oltre un quarto dei ricavi per il 42% dei 
soggetti e casalinghi con il 38% per il 41%. 

La clientela alla quale si rivolgono è formata principalmente da dettaglianti per la metà dei ricavi e da 
artigiani /installatori/posatori/specialisti cont,61% dei ricavi per il 36% dei soggetti. 


Gli approvvigionamenti vengono effettuati prevalentemente presso produttori o depositari del marchio (61% 


degli acquisti totali). 

Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono composti da 366 mq di locali destinati a deposito /magazzino, 
127 mq di locali per la vendita e l'esposizione della merce e 19 mq di uffici. 

La forma giuridica adottata nella Maggioranza dei casi è quella societaria (32% società di persone e 26% di 
capitali); il numero di addetti è patta 2. 

CLUSTER 3 — GROSSISTI DI PICCOLE DIMENSIONI CON VENDITA SUL TERRITORIO 

NUMEROSITÀ: 159 

Le imprese appartenenti a questo cluster sono caratterizzate dalla tipologia di vendita sul territorio dalla quale 
deriva 189% dei ricavi. Il punto vendita è di ridotte dimensioni: gli spazi dedicati allo svolgimento dell’attività 
sono costituiti dd 149 mq di locali destinati a deposito /magazzino, 19 mq di uffici e 162 mq di locali per la 


vendita e l'esposizione della merce per il 30% dei soggetti. La forma giuridica adottata più di frequente è la 
società (di capitali nel 39% dei casi e di persone nel 25%) e gli addetti impiegati sono 2. 


L'offerta Metceologica è variegata e non si segnala una particolare concentrazione dei ricavi su nessuna 
merceolégia, 


Le vendite sono rivolte ad una clientela formata da dettaglianti (metà dei ricavi) e da altri grossisti (due terzi circa 
dei4icavi per il 35% dei soggetti). 


Lèamprese del cluster si approvvigionano direttamente presso produttori o depositari del marchio per il 71% 
degli acquisti. 
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CLUSTER 4- GROSSISTI CON VENDITA AL DETTAGLIO 
NUMEROSITÀ: 69 


Le imprese appartenenti a questo cluster si caratterizzano per la vendita al dettaglio (862% dei ricavi)6ad una 
clientela formata prevalentemente da privati (59% dei ricavi). 


La tipologia di offerta è varia e non si segnala la presenza particolare di prodotti commercializzati. Inoltre, il 57% 
dei soggetti affianca all’attività di vendita il servizio di consegna della merce a domicilio. 


Gli approvvigionamenti avvengono soprattutto da produttore o da depositario del marchio (65%, degli acquisti 
totali). 


Le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività comprendono 249 mq di locali destinati a 
deposito/magazzino, 142 mq di locali per la vendita e l'esposizione della merce e 16 mq di uffici. 


La forma giuridica adottata più di frequente è quella societaria (di persone nel 39% dei casi e di capitali nel 23%); 
gli addetti all’attività sono 2. 


CLUSTER 5 — GROSSISTI CON VENDITA PREVALENTE AL CANALE Ho.RE.CA. 
NUMEROSTITÀ: 53 


Questo cluster è costituito da grossisti che commercializzano i prodotti in assortimento prevalentemente a Hotel, 
Restaurant e Catering (Ho.Re.Ca.) ottenendo il 65% dei ricavi. 


La vendita viene effettuata principalmente sul territorio (57% dei ricavi)te in misura minore al banco (32%). La 
gamma di merceologie offerte si compone di: articoli per la tavolaNa ceramica e porcellana (21% dei ricavi), 
articoli in vetro e/o cristalleria (bicchieri, bottiglie, vasi, ecc.) (19%), coltelleria e posateria (17%) e casalinghi 
(12%). Inoltre, 181% dei soggetti affianca alla vendita il servizio/di consegna della merce a domicilio. 


L’approvvigionamento delle merci avviene da produttore o da depositario del marchio per il 63% degli acquisti 
totali. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività compréndono 293 mq di deposito/magazzino, 151 mq per la 
vendita e l'esposizione della merce e 26 mq di uffici. 


La forma giuridica adottata dal 77% delle imprese è quella societaria (45% di capitali e 32% di persone); gli 
addetti all’attività sono 3 di cui 2 banconisti/magazzinieri nel 45% dei casi. 


CLUSTER 6 — GROSSISTI CON VENDITA SUL*FERRITORIO TRAMITE AGENTI/RAPPRESENTANTI 
NUMEROSTIT'À: 42 


Le imprese appartenenti a questo clustet. realizzano la quasi totalità dei ricavi tramite la commercializzazione di 
prodotti con vendita sul territorio utilizzarido una rete di 10 agenti/rappresentanti. Di conseguenza, la voce di 
costo relativa alle provvigioni di vendita e rimborsi spesa erogati risulta elevata (circa 128.000 euro). Elevate 
risultano anche le spese di pubblicità propaganda e rappresentanza (48.000 euro circa), le spese per la 
realizzazione di cataloghi (15.300 etiro circa) e i costi per la partecipazione a fiere e mostre (36.500 euro circa). 


La clientela alla quale si rivolgono è formata in larga parte da dettaglianti (59% dei ricavi) ed in misura minore 
dalla grande distribuzione (34% dei ricavi per il 43% dei soggetti); l’offerta merceologica è variegata e non si 
segnala la presenza di particolari merceologie vendute. 


Gli approvvigionamenti».vengono effettuati sia da imprese in Italia che da imprese all’estero rivolgendosi a 
produttori o a deposîtari,del marchio (86% degli acquisti totali). 

L'attività viene swolta in locali destinati a deposito/magazzino di 820 mq, locali per la vendita e l'esposizione 
della merce di 115 nîg ed uffici di 117 mq. 

La forma giuridica adottata nella quasi totalità dei casi è la forma societaria, all’interno della quale si segnala la 
prevalenza. delle società di capitali (88% dei soggetti). Gli addetti all’attività sono 6 talvolta 7, di cui 3 
banconisti}amagazzinieri nel 48% dei casi. 
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CLUSTER 7 — GROSSISTI DI ARTICOLI IN VETRO E/O CRISTALLERIA 
NUMEROSITÀ: 43 


Il cluster in esame raggruppa le imprese specializzate nella vendita all’ingrosso di articoli in vetro e/o cristalletia 
(bicchieri, bottiglie, vasi, ccc.), attività dalla quale deriva il 94% dei ricavi. 


La commercializzazione dei prodotti avviene tramite vendita sul territorio (91% dei ricavi) ed è rivelfavad una 
clientela varia formata principalmente da dettaglianti. (31% dei ricavi), altri grossisti \ (29%) e 
artigiani/installatori/posatori/specialisti (73% dei ricavi per il 35% dei soggetti). Inoltre, il 56% delle imprese 
affianca all’attività di vendita il servizio di consegna della merce a domicilio. 


L’approvvigionamento delle merci viene effettuato da produttori o da depositari del maréhio)per 181% degli 
acquisti totali. 


Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività sono di vario tipo e comprendono: 985mq di locali destinati a 
deposito /magazzino, 113 mq di locali per la vendita e l'esposizione della merce e 59 mg di uffici. 


La forma giuridica adottata più di frequente è la società di capitali (79% delle imprese) e gli addetti all’attività 
sono 4 di cui un banconista/magazziniere. 


CLUSTER 8 — GROSSISTI DI BOMBONIERE 
NUMEROSITÀ: 40 


Questo cluster è formato da grossisti che vendono soprattutto boMboniere (61% dei ricavi) e, in misura 
inferiore, articoli in vetro e/o cristalleria (bicchieri, bottiglie, vasi, ecc) (11%) e argenteria (10%). 


I prodotti sono commercializzati prevalentemente tramite vendita*sul territorio (61% dei ricavi) e la clientela di 
riferimento è costituita perlopiù da dettaglianti (78% dei ricavi). 


Le merci vengono acquistate con approvvigionamenti da produttori o da depositari del marchio pet il 71% degli 
acquisti totali. 


Le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività sono Gostituite da locali destinati a deposito /magazzino di 
302 mq, locali per la vendita e l'esposizione della merce\di ‘79 mq ed uffici di 24 mq. 


Le imprese adottano più di frequente la forma giuridiga societaria (42% società di capitali e 17% di persone); gli 
addetti coinvolti nell’attività sono 3, talvolta 4. 


CLUSTER 9 — GROSSISTI CIIE SI RIFORNISCONO)DA IMPRESE ALL’ESTERO 
NUMEROSTITÀ: 75 


I grossisti raggruppati all’interno di questo cluster si approvvigionano da produttori o da depositari del marchio 
(84% degli acquisti totali) che quasi semprértisiedono all’estero (90% degli acquisti totali). 

Le merceologie vendute sono di varib.gènere; si segnalano gli articoli per la tavola in ceramica e porcellana (64% 
dei ricavi per il 43% dei soggetti), Siarticoli in vetro e/o cristalleria (bicchieri, bottiglie, vasi, ecc.) (43% per il 
48%) e gli oggetti d’arredo in cetamita e porcellana (46% per il 32%). 

Le imprese si rivolgono ad umasclientela formata da dettaglianti per oltre la metà dei ricavi c ad altri grossisti per il 
31%. 

La commercializzazione dev'prodotti avviene tramite vendita sul territorio (80% dei ricavi) con l’utilizzo di 4 
agenti/rappresentanti d@parte di circa un terzo dei soggetti. 

Gli spazi destinafitLallo svolgimento  dell’attività sono limitati alla presenza di locali destinati a 
deposito/magazzino di 241 mq ed uffici di 39 mg; un terzo dei soggetti utilizza anche locali per la vendita e 
l’esposizione della merce di 82 mq. 

La natura gitridica adottata dal 79% dei soggetti è la forma societaria (55% società di capitali e 24% di persone); 
gli addetticonnvolti nell'attività sono 3. 
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CLUSTER 10 — GROSSISTI DI GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 48 


Il cluster in esame si caratterizza per le grandi dimensioni del punto vendita. Gli spazi dedicati allo svolgimento 
dell’attività sono costituiti da: 2.082 mq di locali destinati a deposito /magazzino, 546 mq di locali per la vendita e 
l'esposizione della merce, 757 mq di piazzali destinati alle operazioni di carico e scarico della merce e 156 mq di 
uffici. La natura giuridica adottata più di frequente è la società di capitali (67% dei casi) e gli addettiimpiegati 
sono 12 tra i quali si segnalano 3, talvolta 4, banconisti/magazzinieri. 


Le imprese si rivolgono ad un’ampia gamma di clientela tra cui i dettaglianti (oltre la metà déirricavi), i privati 
(12%) e gli altri grossisti (10%). 


L'offerta merceologica è variegata ed è costituita principalmente da: casalinghi (20% dei fieavi), articoli in vetro 
e/o cristalleria (bicchieri, bottiglie, vasi, ecc.) (16%), articoli per la tavola in ceramiéa eyporcellana (13%) e 
coltelleria e posateria (10%). Inoltre, i tre quarti delle imprese affiancano alla vendita il servizio di consegna della 
merce a domicilio. 


Le vendite vengono effettuate sul territorio per il 56% dei ricavi ed al banco per il'27% avvalendosi di 2 venditori 
diretti dipendenti e 3 agenti/rappresentanti (per i quali sostengono costi per provvigioni di vendita c rimborsi 
spese per 58.000 euro circa). 

L’approvvigionamento delle merci avviene direttamente presso produttori o depositari del marchio pet il 79% 
degli acquisti totali. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario, determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei.ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 

E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario/al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 


«+ costo del venduto 4 dichiarato nesafivo, 
*  costie spese dichiarati nel quadro IF del modello superiori ai ricavi dichiarati. 
Successivamente sono stati utilizzati)degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


+ rotazione del magazzino-=(costo del venduto / giacenza media 5); 

» margine operativo lordo sulle vendite = (ticavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - 
spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente afferenti l’attività 
dell'impresa - spes&per acquisti di servizi) * 100 / ricavi; 

» valore aggiunto. pér addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) / ( numero addetti 6 * 1.000). 


3 La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
l'andamento dellavariabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
4 Costo del'venduto = Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 
5 Giacenza media = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2. 
° Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 
Tè frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli amministratori non soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 
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Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica, è stata calcolata la distribuzione ventilica di 
ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate le imprese che presentavano valori 
degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, pet costituire il campiofe, di 
riferimento. 


Per la rotazione del magazzino sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«dal 2°al 19° ventile, per 1 cluster 5, 6; 
«dal 2° ventile, per il cluster 7, 

«dal 3°al 19° ventile, per il cluster 1, 

- dal 3° ventile, per il cluster 10, 

+ dal 4°al 19° ventile, per il cluster 3; 
«dal 4° ventile, per il cluster 8; 

«dal 5° ventile, per i cluster 4, 9; 


»* dal 6° ventile, per il cluster 2. 


Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intefvalli: 


«dal 3° al 19° ventile, per 1 cluster 2, 3; 
* dal 3° ventile, per il cluster 5; 

»* dal 4° ventile, per il cluster 8; 

* dal 5°al 19° ventile, per il cluster 1, 

* dal 5° ventile, peri cluster 4, 6, 7,9; 
«dal 6° ventile, per il cluster 10. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i segu@itisintervalli: 


» dal 2° ventile, per il cluster 6; 
«dal 3°%al 19° ventile, per il cluster 7, 
- dal 3° ventile, per 1 cluster 5, 10; 

» dal 5°al 19° ventile, per il cluster 9; 
- dal 6° ventile, peri cluster 1, 8; 
«dal 7° al 19° ventile, per il cluster 3; 


* dal 7° ventile, peri cluster 2, 4. 


Così definito il campione di impresédi tiferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 


numero addetti 1/+ numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali) asstiati con contratto di formazione e lavoro 0 a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi. 


numero addetti Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 


(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 


e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 


nell’impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci. 
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quadrati generalizzati, che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sonò stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compréso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 6.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

è l’Analisi Discriminante?; 

«la stima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 6 B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in tursi attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cuisla distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate Sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale/éd il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell’impiesa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli iitervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilitàdi appartenenza. 


7 L’AnalisiDiscriminante è uma tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 6.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DICRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

» Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

» Numero delle giornate retribuite per 1 dipendenti a tempo parziale 
» Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 


* Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro O“a.términe e lavoranti 
a domicilio 


* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 

» Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attività 
nell'impresa 
* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che ‘apportano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 
» Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversîdarquelli di cui al rigo precedente 


» Percentuale dilavoro prestato dai soci con occupazione prevalent&nell'impresa 


» Percentuale dilavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui algo precedente 


è Numero di amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
* Locali destinati a deposito/magazzino (Mq) 

» Locali destinati ad uffici 

QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
* Tipologia di vendita: Ingrosso a libero servizio (cash & carry) 
«Tipologia di vendita: Ingrosso con vendita al bafico 

» Tipologia di vendita: Dettaglio 

«Tipologia di clientela: Enti pubblici e privati/Comunità 


» Tipologia di clientela: Privati 

* Modalità di acquisto: Da imprese all’estero 

*  Addettiall’attività di vendita: Bafconisti/Magazzinieri (numero giornate retribuite) 

*  Addettiall’attività di vendita: Venditori diretti (dipendenti) (numero giornate retribuite) 
*  Addettiall’attività di vendifà:Agenti/rappresentanti (numero) 

»  Costie spese specifici: Costî'Sostenuti per provvigioni di vendita e rimborsi spese 

»  Costie spese specifici: Spese di pubblicità, propaganda e rappresentanza 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

* ‘lipologia dell’offesta: Articoli in vetro e/o cristalleria (bicchieri, bottiglie, vasi, ecc.) 


« Tipologia dell'offerta: Argenteria 


» Tipologia déll’offerta: Bomboniere 

*  Costie spese specifici: Costi sostenuti per partecipazione a fiere e mostre 

« Costi ,@e spese specifici: Spese complessivamente sostenute per la realizzazione di cataloghi (traduzione, 
interpretazione, stampa, ecc.) 


* Altri elementi specifici: Percentuale dei ricavi derivanti dalla vendita di prodotti a Hotel, Restaurant e 
Catering (Ho.Re.Ca.) 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche, dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM22C. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

51.47.1 — Commercio all'ingrosso di mobili di qualsiasi materiale. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non selotdi variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra 16Ngariabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi. modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando 1 modelli fer la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d’imposta‘2003. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 2.805. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare là completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 99 posizioni. 
I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro B (unità locale destinata all’attività di vendita) non compilato; 

+ quadro D (clementi specifici dell’attività) non compilato; 

+ quadro F (elementi contabili) non compilatò; 

+ presenza diattività secondarie con un’'incdidehza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

» errata compilazione delle percentuali telàtive alla tipologia di vendita (quadro D); 

* errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti merceologici venduti (quadro D); 
+ errata compilazione delle perceritualirrelative alla tipologia di clientela (quadro D); 

+ errata compilazione delle pereentwali relative alla modalità di acquisto (quadro D),; 


+ incongruenze fra 1 dati strutturali e 1 dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 2.076. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le tmprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata unasstrategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


+ una techita»basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Anabise des données e nella fattispecie come un’Agalisi in Componenti Principali *; 


1 L’Analisitn Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


piincipali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
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«un procedimento di Clsler Anabsis?. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tinto )più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire. dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono,\comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quantoN funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il àfuppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle préseriti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall'esicenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle varie tipologie di venditaai diversi prodotti merceologici 
venduti etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazionisrelative alle strutture operative, al 
mercato di riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e 
produttive di una impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sta 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversiaspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare undici gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


L'analisi svolta per il settore in esame ha evidenziato una specializzazione delle attività sia per tipo di prodotto 
offerto che per modalità organizzativa dell’impresa. 


I fattori che caratterizzano principalmente le realtà oggetto di analisi sono: 


+ dimensione; 

* prodotti merceologici venduti; 

«tipologia di vendita, 

* modalità d’acquisto. 

Il fattore dimensionale ha permesso di identificare quelle aziende che presentano una struttura più articolata 
(cluster 1 e 8) rispetto alle altre. 

Il fattore prodotti merceologici venduti ha concesso di differenziare quelle realtà che offrono prevalentemente 
mobili, attrezzature ed articoli\per l'ufficio (cluster 1, 2 e 11) piuttosto che mobili ed articoli di arredamento per la 
casa (cluster 4, 6, 7,8 e 9), dalle imprese che presentano un assortimento misto (cluster 5 e 10). 

La tipologia di venditaha. consentito di contraddistinguere i grossisti che presentano la vendita al banco (cluster 2 
e 4) piuttosto che aJibeto servizio (cluster 5 e 7) da quelli che operano con vendita al dettaglio (cluster 3). Per di 
più è stato possibilè mdividuare i grossisti che vendono prevalentemente sul territorio (cluster 1, 8,9, 10 e 11). 

La modalità d’acquisto ha permesso di evidenziare quelle aziende che si approvvigionano prevalentemente da 
imprese all’estero (cluster 6). 

Nelle suceessive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici figuarda valori medi. 


? La @luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili. 
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Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 


CLUSTER 1 — GROSSISTI DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI CON VENDITA SUL TERRITORIO TRAMITE 
VENDITORI E /O AGENTI CON ASSORTIMENTO COSTITUTTO PREVALENTEMENTE DA 
MOBILI, ATTREZZATURE ED ARTICOLI SIA PER L'UFFICIO CHE PER NEGOZI, COMUNITÀ 
ED ALBERGHI 


NUMEROSITÀ: 213 


Questo cluster comprende le imprese che si caratterizzano per la modalità di vendita sul territorio è per le più 
grandi dimensioni della struttura, piuttosto che per la tipologia dell’offerta. Le logiche di gestione sono articolate 
in quanto si tratta di esercizi commerciali che presentano in prevalenza la vendita sul territorio)(93% dei ricavi) 
per effettuare la quale ci si avvale dell’ausilio di 2 agenti e nel 18% dei casi di 2 venditori difetti. La struttura 
organizzativa è composta da locali destinati a: deposito / magazzino (243 mg), vendita ed esposizione della merce 
(86) ed uffici (97); inoltre nel 31% dei casi sono presenti 269 mq di piazzali destinatialleYperazioni di carico e 
scarico delle merci. La forma giuridica più diffusa è quella societaria (nel 76% dei casissoCietà di capitali, mentre 
nel 16% società di persone) e il personale impiegato è pari a 5 addetti, di cui 3 diperidenti. 


I prodotti offerti sono rappresentati prevalentemente da mobili, attrezzature ed articoli sia per ufficio (44% dei 
ricavi) che per negozi, comunità ed alberghi (23%). 


Gli approvvigionamenti vengono effettuati principalmente presso produttori o depositari del marchio (86% 
degli acquisti), nella maggior parte dei casi italiani (88% degli acquisti). 


La tipologia di clientela è rappresentata in larga parte da comunità, èntiypubblici e privati (36% dei ricavi), da 
dettaglianti (56% dei ricavi nel 39% dei casi) e da altri grossisti (43%dei ricavi nel 31%). 


La dotazione strumentale è costituita da 1 autocarro e nel 33%,deicasi da 1 muletto / carrello elevatore; inoltre 
sono piuttosto rilevanti le spese per servizi integrativi o sostitutivi dî mezzi propri (15.300 euro). 


CLUSTER 2 — GROSSISTI TRADIZIONALI CHE VENDONO PREVALENTEMENTE MOBILI, ATTREZZATURE 
ED ARTICOLI PER L’UFFICIO 


NUMEROSITÀ: 88 


Le imprese commerciali appartenenti a questo modello si caratterizzano sia per la tipologia di assortimento che 
per la modalità di vendita. I prodotti offerti sono principalmente mobili, attrezzature ed articoli per l’ufficio (67% 
dei ricavi) e nel 33% dei casi mobili, attrezzature ed articoli per negozi, comunità ed alberghi (34% dei ricavi). Si 
tratta inoltre di grossisti tradizionali in quanto Tastipologia di vendita più utilizzata è al banco (93% dei ricavi), per 
effettuare la quale il 24% delle realtà oggetto*di analisi impiega 2 0 3 banconisti/magazzinieri. 


La struttura organizzativa privilegia i locali clestinati a deposito /magazzino (311 mg), vendita ed esposizione della 
merce (174) ed uffici (42), nel 35% dei casi; inoltre, sono presenti 278 mq di piazzali destinati alle operazioni di 
carico e scarico delle merci. Le imprese” del cluster sono in prevalenza società (di capitali nel 43% dei casi, 
piuttosto che di persone nel 31%) e sr'avvalgono dell’ausilio di 4 addetti, di cui 3 dipendenti. 


La tipologia di clientela è rappresefitata nella maggior parte dei casi da comunità, enti pubblici e privati (31% dei 
ricavi), da privati (23%) e da dettaglianti (57% dei ricavi nel 43%). 


Gli acquisti avvengono soprattutto presso produttori o depositari del marchio (74% degli acquisti), 
prevalentemente italiani (96% degli acquisti). 


La dotazione strumentale=è piuttosto esigua infatti è costituita da 2 autocarri nel 63% dei casi. 
CLUSTER 3 — GROSSISTI CON VENDITA AL DETTAGLIO 
NUMEROSITÀ:308 


Si tratta di realtà che si contraddistinguono per l’esercizio del commercio al dettaglio autorizzato da apposita 
licenza. A conferma di ciò la percentuale dei ricavi derivanti dalla vendita al dettaglio è particolarmente rilevante e 
presenta,/Malori più clevati rispetto agli altri cluster (92% dei ricavi). 


La struttura organizzativa è costituita da locali destinati a deposito/magazzino (127 mg), alla vendita e 
l'esposizione della merce (128) e agli uffici (26). Nel 59% dei casi si tratta di società mentre per la restante parte 
diditte individuali; il personale impiegato è pari a 2 addetti, di cui 2 dipendenti per il 35% delle imprese. 
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L’assortimento è costituito prevalentemente da mobili, attrezzature ed articoli sia per la casa (52% dei ricavi) chè 


per negozi, comunità ed alberghi (43% dei ricavi nel 19%) piuttosto che per l’ufficio (38% dei ricavi nel 42%»dei 
casi). 


Gli acquisti sono ripartiti tra produttori o depositari del marchio (63% degli acquisti) e altri distributoti\67%), 
prevalentemente italiani (95% degli acquisti). 


La tipologia di clientela è rappresentata nella maggior parte dei casi da privati (59% dei ricavi) c dareermunità cd 
enti pubblici e privati (36% dei ricavi nel 24% dei casi). 


CLUSTER 4 — GROSSISTI TRADIZIONALI CHE VENDONO PREVALENTEMENTE MOBILI4ED )ARTICOLI DI 
ARREDAMENTO PER LA CASA 


NUMEROSITÀ: 211 


Le imprese appartenenti a questo modello si caratterizzano sia per la modalità di vendità, mMrquanto sono presenti 
prevalentemente grossisti tradizionali con vendita al banco (91% dei ricavi), che per assortimento costituito in 
larga parte da mobili ed articoli di arredamento per la casa (62% dei ricavi). 


La struttura organizzativa privilegia i locali destinati a deposito /magazzino (289 mq), alla vendita e l'esposizione 
della merce (99) e ad ufficio (21). Le imprese del cluster sono in prevaleriza, società (59% dei soggetti) e si 
avvalgono dell’ausilio di 2 addetti, di cui 1 dipendente. 


Gli acquisti sono ripartiti tra produttori o depositari del marchio (59% degl acquisti) e altri distributori (41%), 
prevalentemente italiani (87% degli acquisti). 


La tipologia di clientela è rappresentata in larga parte da dettagliantit644% dei ricavi), da privati (25%), da altri 

grossisti (42% dei ricavi nel 37% dei casi) e da artigiani/installatori/posatori/specialisti (35% dei ricavi nel 21% 

dei casi). 

CLUSTER 5 — GROSSISTI CON VENDITA PREVALENTEMENTE A LIBERO SERVIZIO CHE PRESENTANO UN 
ASSORTIMENTO NELLA MAGGIOR PARTE DEPCASI DESPECIALIZZATO 


NUMEROSITÀ: 118 


Le imprese commerciali appartenenti a questo modello si caratterizzano per la modalità di vendita, in quanto 
sono presenti prevalentemente grossisti a libero senvizio (95% dei ricavi). L’assortimento è prevalentemente 
despecializzato infatti è costituito principalmente da mobili, attrezzature cd articoli sia per l'ufficio (26% dei 
ricavi) che per negozi, comunità ed alberghi (58% dei ricavi nel 25% dei casi) piuttosto che per la casa (54% dei 
ricavi nel 42%). 


La struttura organizzativa privilegia i localiadestinati a deposito /magazzino (174 mg), alla vendita ed esposizione 
della merce (75) e ad ufficio (26). Le imprese del cluster sono in prevalenza società (59% dei casi) e si avvalgono 
dell’ausilio di 2 addetti, di cui 1 dipend&nte. 


Gli approvvigionamenti sono ripartiti tra produttori o depositari del marchio (58% degli acquisti) e altri 

distributori (42%), prevalentemertte italiani (80% degli acquisti). 

La tipologia di clientela è rappresentata in larga parte da dettaglianti (34% dei ricavi), da altri grossisti (55% dei 

ricavi nel 34% dei casi), da aîtigiani/installatori/posatori/specialisti (48% dei ricavi nel 24%) e da enti pubblici e 

privati e comunità (42% deîticavi nel 34%). 

CLUSTER 6 — GROSSISTI DI MOBILI ED ARTICOLI DI ARREDAMENTO PER LA CASA CHE SI 
APPROVVIGIONANO PREVALENTEMENTE PRESSO IMPRESE ALL’ESTERO 

NUMEROSITÀ: 137 

Le imprese commerciali appartenenti a questo modello si caratterizzano sta pet la modalità di acquisto, in quanto 


gli approvvigionamenti vengono effettuati in larga parte presso imprese estere (93% degli acquisti), che per la 
tipologia ditofferta costituita prevalentemente da mobili ed articoli di arredamento per la casa (94% dei ricavi). 


La struttufavorganizzativa privilegia i locali destinati a deposito //magazzino (265 mq), alla vendita e l'esposizione 
della merce (113) e ad uffici (22). Le imprese del cluster sono in gran parte società (42% di capitali e 23% di 
persone) e si avvalgono dell’ausilio di 2 addetti di cui 1 dipendente. 


Le realtà oggetto di analisi effettuano nella maggior parte dei casi la vendita sul territorio (52% dei ricavi), 
piuttosto che al banco (69% dei ricavi nel 25% dei cast) e al dettaglio (44% dei ricavi nel 31%). 


— 12 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


La tipologia di clientela è rappresentata principalmente da dettaglianti (56% dei ricavi), da privati (17%) c da altîi 
grossisti (52% dei ricavi nel 33% dei casi). 


CLUSTER 7 — GROSSISTI A LIBERO SERVIZIO CHE VENDONO PREVALENTEMENTE MOBILI ED ARTICOLI 
DI ARREDAMENTO PER LA CASA 


NUMEROSITÀ: 92 


Si tratta di esercizi commerciali il cui assortimento merceologico è costituito in larga parte da mobili cd articoli di 
arredamento per la casa (95% dei ricavi). La modalità di vendita principale è a libero servizio (92% dei ricavi). 


Le superfici dedicate all’esercizio dell’attività sono pari a: 375 mq di locali destinati a deposito /niagazzino, 26 mq 
di uffici e nel 43% dei casi 255 mq per la vendita e l'esposizione della merce. Il modello è fofmato da società nel 
56% dei casi e da ditte individuali per la restante parte, che impiegano in media 2 addetti. 


Gli approvvigionamenti sono effettuati in larga parte presso produttori o depositari del marchio (67% degli 
acquisti) e altri distributori (33%), quasi esclusivamente italiani (98% degli acquisti). 


Il mercato di riferimento è rappresentato principalmente da: dettaglianti (48% dei ficavi), da altri grossisti (63% 
dei ricavi nel 34% dei casi) e da privati (42% dei ricavi nel 41%). 


CLUSTER 8 — GROSSISTI DI MOBILI ED ARTICOLI DI ARREDAMENTO PER LA CASA DI PIÙ GRANDI 
DIMENSIONI CHE OPERANO PREVALENTEMENTE CON VENDITA SUL TERRITORIO 
TRAMITE VENDITORI E/O AGENTI 

NUMEROSITÀ: 160 


Questo cluster comprende i punti vendita caratterizzati dalla tipologia di prodotti offerti, prevalentemente mobili 
ed articoli di arredamento per la casa (91% dei ricavi), piuttosto ch'e(dalla modalità di vendita sul territorio tramite 
venditori e/o agenti e dalle più grandi dimensioni della struttuta\ Ta struttura organizzativa è composta da locali 
destinati a: deposito/magazzino (672 mg) ed uffici (62), inéltre nel 26% dei casi si rileva la presenza di locali 
adibiti alla vendita e all’esposizione della merce (191). La forma giuridica più diffusa è quella societaria (nel 70% 
dei casi società di capitali, mentre nel 18% società di personé) e il personale impiegato è pari a 4 addetti, di cui 2 
o 3 dipendenti. 


Le logiche di gestione sono articolate in quanto si tratta di esercizi commerciali che presentano in prevalenza la 
vendita sul territorio (96% dei ricavi) per effettuare la quale ci si avvale dell’ausilio di 5 agenti e nel 24% dei casi 
di 2 banconisti/magazzinieri. 

Gli approvvigionamenti vengono effettuati pfincipalmente presso produttori o depositari del marchio (86% degli 
acquisti), che nella maggior parte dei casi sanotaliani (96% degli acquisti). 

La tipologia di clientela è rappresentata@Mn larga parte da dettaglianti (65% dei ricavi), da altri grossisti (43% dei 
ricavi nel 36% dei casi) e dalla grande distribuzione (38% dei ricavi nel 29%). 

Coerentemente con la più grande dimensione della struttura anche la dotazione strumentale delle imprese 
appartenenti a questo gruppo*è più articolata rispetto agli altri, infatti comprende 1 autocarro e 1 


muletto /carrello elevatore; inoltre _le spese per servizi integrativi o sostitutivi di mezzi propri sono piuttosto 
rilevanti (25.500 curo). 


CLUSTER 9 — GROSSISTTNDI MOBILI ED ARTICOLI DI ARREDAMENTO PER LA CASA CON VENDITA 
PREVALENTE SUL TERRITORIO 


NUMEROSITÀ: 402 

Si tratta di esercizitofamerctali il cui assortimento merceologico è costituito in larga parte da mobili ed articoli di 
arredamento per lancasa (96% dei ricavi) con la modalità di vendita che è principalmente sul territorio (91% dei 
ricavi). 

Le superfici dedicate all'esercizio dell’attività sono pari a 258 mq di locali destinati a deposito /magazzino, 26 mq 
di uffici e6169mq di locali adibiti alla vendita c all’esposizione della merce nel 23% dei casi. 

Il modello è formato prevalentemente da società (di capitali nel 46% dei casi e di persone nel 19%) che 
impiegano 2 addetti, di cui 1 dipendente. 


Gli) approvvigionamenti sono effettuati in larga parte presso produttori o depositari del marchio (78% degli 
Aequisti), quasi esclusivamente italiani (99% degli acquisti). 
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Il mercato di riferimento è rappresentato principalmente da: dettaglianti (49% dci ricavi), da altri grossisti (71% 
dei ricavi nel 34% dei casi) e da privati (45% dei ricavi nel 34%). 


CLUSTER 10 — GROSSISTI CON VENDITA PREVALENTEMENTE SUL TERRITORIO CHE PRESENTANO 
NELLA MAGGIOR PARTE DEI CASI UN ASSORTIMENTO DESPECIALIZZATO 


NUMEROSIT'À: 609 


Si tratta di esercizi commerciali che si caratterizzano per la tipologia di vendita prevalentementé sul territorio 
(89% dei ricavi). L’assortimento è prevalentemente despecializzato in quanto è costituito da mobili, attrezzature 
ed articoli sia per negozi, comunità ed alberghi (39% dei ricavi) che per la casa (40% dei ricavi fiel 32% dei cast) e 
da scaffalature e arredamenti metallici B8% dei ricavi nel 21%). 


La struttura organizzativa è rappresentata da 115 mq di locali destinati a deposito /magazziào, 39 mq di uffici e 

nel 28% dei casi sono presenti 156 mq di locali per la vendita e l’esposizione della merceMLa forma giuridica delle 

imprese appartenenti a questo gruppo è quella societaria, infatti si tratta sia di sécictà di capitali (41% dci 

soggetti) che di persone (24%). Le aziende in questione hanno in media 2 addetti, di@@ui 1 dipendente. 

Gli acquisti sono effettuati prevalentemente presso produttori o depositari del mafehio (72% degli acquisti), che 

sono in larga parte italiani (94% degli acquisti). 

La tipologia di clientela è rappresentata principalmente da dettaglianti (32% dèsricavi), da altri grossisti (49% dei 

ricavi nel 29% dei casi), da comunità, enti pubblici e privati (54% dei ricavisnel 35%) e da privati (41% dei ricavi 

nel 38%). 

CLUSTER 11 — GROSSISTI DI MOBILI, ATTREZZATURE ED ARTICOLI PER L'UFFICIO CON VENDITA 
PREVALENTE SUL TERRITORIO 

NUMEROSITÀ: 352 


Le imprese commerciali appartenenti a questo modello si caratterizzano sia per i prodotti in assortimento 
rappresentati prevalentemente da mobili, attrezzature ed articoli per l’ufficio (84% dei ricavi) che per la modalità 
di vendita sul territorio (90% dei ricavi). 


Si tratta di piccoli operatori infatti le superfici destinatenallo svolgimento dell’attività sono piuttosto esigue c si 
articolano in locali destinati a deposito/ magazzino (97/mg), locali destinati ad uffici (42) e nel 35% dei casi locali 
per la vendita e l’esposizione della merce (150 mg). 

Le realtà che appartengono a questo cluster4sono prevalentemente società (di capitali nel 45% dei casi e di 
persone nel 26%) che impiegano in media 2 6-3 addetti, di cui 1 dipendente. 

I canali di approvvigionamento sono rappresentati in larga parte da produttori o depositari del marchio (80% 
degli acquisti), che sono prevalentementétaltani (97% degli acquisti). 

Il mercato di riferimento è costituito, prficipalmente da: enti pubblici e privati e comunità (45% dei ricavi), privati 
(21%), altri grossisti (45% dei ricavi nel 23% dei casi) e dettaglianti (42% dei ricavi nel 23%). 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le impfese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica chiesmeglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare talefunzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 


La stima della “finzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


L° opportunò rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un'analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese Santomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


*Ta{Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


l’aìdamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
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In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 
» costo del venduto‘ dichiarato negativo; 


* costi e spese dichiarati nel quadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati. 


Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 

+ rotazione del magazzino = (costo del venduto / giacenza media del magazzino5); 

» margine operativo lordo sulle vendite = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzidne di servizi - 
spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente afferenti l’attività 
dell’impresa - spese per acquisti di servizi) * 100 / ricavi. 

- valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione disservizi - spese per 
acquisti di servizi) /( numero addetti$ * 1.000); 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica, è stata calcolata ladistribuzione ventilica di 
ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate le imprèse.che presentavano valori 
degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, perseostituire il campione di 
riferimento. 

Per la rotazione del magazzino sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 1° al 18° ventile, per il cluster 11; 

+ dal 2°al 18° ventile, per il cluster 1, 

«dal 2°al 19° ventile, per 1 cluster 2 e 8; 

-  dal3°al18° vente, per il cluster 3; 

»- dal 3°%al 19° ventile, per i cluster 4, 5, 6,7,9 e 10. 


Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli: 
» dal 3°al 19° ventile, per il cluster 10, 

«dal 4°al 19° ventile, per i cluster 1, 4, 5, 7,9 e 11; 

«dal 5° ventile, per il cluster 8; 

+ dal 5° al 19° ventile, per i cluster 2, 3 e 6. 

Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti seguenti intervalli: 
+ dal 1°al 19° ventile, per il cluster 1, 

dal 2° al 19° ventile, per i cluster 8 c 1%; 

» dal 3° al 19° ventile, per i cluster 2, 3,5 ©7; 

«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 476 c/10; 

+ dal 5° al 19° ventile, per il clustét9. 


4 Costo del venduto = Esistenze iniziali.+ acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 
5 Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2. 
6 Le frequenze relative ai dipendenti Yono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nellimpresa e degli amministratori non soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


numero addetti 1/+ numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali) asstiati con contratto di formazione e lavoro 0 a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi, 


numero addetti Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 


(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 


e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 


nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci. 
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Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” pets 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Uta volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei fninimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (owitliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervalloycCompreso tra i 
valori -2,5 c +2,5. 


Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 


A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla ‘territorialità del commercio a livello 


7293 


provinciale” che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionalesnt aree omogenee in rapporto 
al: 

+ grado di modernizzazione; 

* grado di copertura dei servizi di prossimità; 

* grado di sviluppo socio-economico. 

Nella definizione della funzione di ricavo, le aree territoriali sono statè rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabilé “eosto del venduto”. Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte&@còrnpletamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al coefficiente della variabile “costo del venduto”. 


Nell’allegato 7.A vengono riportate le variabili ed 1 rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 


è l’Analisi Discriminante8; 

» lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 7.B vengono riportate le vartabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard'dioperare dell’Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima\pròbabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico%grippo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo dincorifidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


7 I criteri e le Conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
8 L’Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 
attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 7.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo 

e Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

* Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

«Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro asastérmine e lavoranti 
a domicilio 

*- Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare e coniuge.dell'azienda coniugale 

» Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attività 
nell'impresa 

«Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che “apportano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi dà quelli di cui al rigo precedente 

« Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 

* Percentuale dilavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al-tigoprecedente 

«+ Numero di amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

« Locali destinati a deposito /magazzino (Mq) 

» Locali perla vendita e l'esposizione della merce (Mq) 

» Locali destinati ad uffici (Mq) 

QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

+ Tipologia di vendita: Ingrosso a libero servizio)(cash & carry) 

* Tipologia di vendita: Ingrosso con venditaà”al banco 

* Tipologia di vendita: Ingrosso con vorîdita sul territorio (tramite venditori c/o via fax, modem, ecc.) 

* Tipologia di vendita: Dettaglio 

* Prodotti merceologici venduti: Mobili ed articoli di arredamento per la casa 

* Prodotti merceologici venduti Mobili, attrezzature ed articoli per l'ufficio 

+ Modalità di acquisto: Da imprése all’estero 

-  Addettiall’attività di vendita: Agenti/rappresentanti 


+ Costie spese specificiLGosti sostenuti per provvigioni di vendita e rimborsi spese 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM25B. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

51.47.7 — Commercio all’ingrosso di articoli sportivi (comprese le biciclette). 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non selotdi variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra I6Ngariabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi. modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando 1 modelli fer la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta, 20093, completati con ulteriori informazioni 
contenute nel questionario ESM25 inviato ai contribuenti per l'evoluzione dello studio in oggetto. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 696. 

Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati conyle informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 502. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevate la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 23 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euros 

«quadro B del modello (unità locale destimiataVall’attività di vendita) non compilato; 

« quadro D del modello e del questionario. (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

* quadro F del modello (elementi contabili) non compilato; 

« presenza di attività secondarie conn'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

+ errata compilazione delle percetttuali relative alla tipologia di vendita (quadro D del modello); 

» errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia dell’offerta (quadro D del questionario); 

* errata compilazione dellespercentuali relative alla tipologia della clientela (quadro D del modello), 

* | errata compilazione delle\percentuali relative all’area di mercato (quadro D del modello); 

«errata compilazione delle percentuali relative alla modalità di acquisto (quadro D del modello); 

» errata compilazione delle percentuali relative ad altri dati (quadro D del questionario); 


+ incongruenze fa dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è stato pari a 479. 
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IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si èAfiterduta 

appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

« una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoziale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Awalisi in Componenti Principali *; 

+ un procedimento di Cluster Analysis 2. 

L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 

In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 

complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 

Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effèttwata a partire dai risultati 

dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) Che consentono, comunque, di 

mantenere il massimo delle informazioni originarie. 

In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, Pomogeneità dei gruppi deve 

essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole vafiabili, quanto in funzione delle 

principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 

concorrono a definirne il profilo. 

Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principaliasono quelle presenti in tutti i quadri ad 

eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Talescelta nasce dall’esigenza di caratterizzare le 

imprese in base ai possibili modelli organizzativi, ai diversi prodotti,Mmerceologici venduti e servizi prestati, etc.; 

tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative, al mercato di 

riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una 

impresa. 

I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sta 

economica sia statistica, al fine di individuare quelli chesedlgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 

dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare nove gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Il presente studio analizza il comparta,delecommercio all'ingrosso di articoli sportivi, comprese le biciclette. 
La suddivisione dei contribuenti ingruppi omogenei è avvenuta principalmente sulla base di: 

* modalità di commercializzazione del prodotto; 

* tipologia di vendita; 

» tipologia della clientela; 

* prodotti venduti; 


+ dimensione. 


! L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino Îl massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


© La @luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
sitmili. 
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La suddivisione secondo la modalità di commercializzazione del prodotto ha permesso di evidenziare i grossisti 
con vendita di prodotti a marchio commerciale proprio (cluster 1) ed i grossisti con vendita di articoli su licenza 
esclusiva e/o selettiva (cluster 6). 


La suddivisione secondo la tipologia di vendita ha permesso di evidenziare i grossisti con vendita al dettaglio 
(cluster 3), con vendita al banco (cluster 7), di piccole dimensioni con vendita prevalente sul territorio (Cluster 9). 


La suddivisione secondo la tipologia della clientela ha portato all’evidenziazione dei grossisti com vendita a 
commercianti all’ingrosso (cluster 2) e dei grossisti con vendita prevalente a palestre, associazioni 0 circoli 
sportivi (cluster 5). 


La suddivisione secondo la dimensione ha portato all’evidenziazione dei grossisti di medio-grandi dimensioni 
(cluster 4). 


La suddivisione secondo la tipologia di prodotti venduti ha portato all’evidenziazione déigroòssisti con vendita di 
articoli ed accessori sportivi per la caccia, il sub e la pesca sportiva (cluster 8). 


Salvo quanto espressamente specificato, tutti i valori evidenziati sono riferiti /ai valori medi del cluster di 
riferimento. 


CLUSTER 1-— GROSSISTI CON VENDITA DI PRODOTTI A MARCHIO COMMERCIALE PROPRIO 
NUMEROSITÀ: 35 


Questo cluster è formato da grossisti che si approvvigionano da ditterproduttrici 1°82% degli acquisti totali) e 
commercializzano i prodotti apponendo un proprio marchio commetcialey(il 96% dei ricavi). 


La merce viene distribuita soprattutto a commercianti al dettaglio il 54% dei ricavi) ed a palestre, associazioni e 
circoli sportivi (il 48% dei ricavi per il 40% dei soggetti); non di+*adò la clientela è situata all’estero (il 26% dei 
ricavi). 


La tipologia di vendita utilizzata si divide essenzialmente trala\vendita diretta sul territorio (effettuata dalla metà 
circa dei soggetti che si avvalgono di 5 agenti o rappresefitanti non dipendenti) e la vendita su catalogo o via 
fax/rete telematica (1 73% dei ricavi per il 46% dei soggttti). 


Per quanto riguarda la tipologia dell’offerta, se si eccettuano gli articoli, le attrezzature e gli accessori sportivi per 
discipline diverse dagli sport invernali, d’acqua, dalla caccia e le biciclette, non si segnala una particolare 
concentrazione dei ricavi su nessun prodotto particolare. 


Coerentemente con la tipologia di vendita adettaàta, la maggior parte delle imprese utilizza solamente spazi 
destinati a deposito /magazzino (144 metri quadrati) e ad uffici (28 metri quadrati); si segnala che un quinto circa 
dei soggetti del cluster effettua la vendita cen consegna diretta dal produttore all’utilizzatore. 


La natura giuridica adottata più di frequente è la forma societaria (di capitali nel 57% dei casi e di persone nel 
29%); il numero di addetti è pari a 3. 

1 mezzi di trasporto utilizzati sono ùn’'autovettura e uno talvolta 2 autocarri per il 34% delle imprese. 

CLUSTER 2 — GROSSISTI CON VENDITA A COMMERCIANTI ALL'INGROSSO 

NUMEROSITÀ: 35 

I grossisti che fanno parte di questo cluster ottengono la quasi totalità dei ricavi Gl 90%) dalla vendita ad altri 
commercianti all’ingrosso. 

La grande maggioranza delle imprese presenta un assortimento despecializzato, fatta eccezione per i grossisti di 
biciclette. 


L’approvvigionamento delle merci avviene direttamente dal produttore (il 78% degli acquisti totalî) mentre la 
vendita viene effettuata sia tramite venditori diretti sul territorio (l 94% dei ricavi per il 46% dei soggetti) sta su 
catalogo o ramite fax/rete telematica 1’85% per il 31%). Non di rado l’area di mercato si estende al di fuori dei 
confini nazionali (il 32% dei ricavi). 


Coerentemente con la modalità di vendita adottata, gli spazi nei quali si articola l'impresa sono essenzialmente 
costituiti da deposito /magazzino (138 metri quadrati) ed uffici (31 metri quadrati); si segnala che un terzo circa 
deissogeetti del cluster effettua la vendita con consegna diretta dal produttore all’utilizzatore. 
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La natura giuridica adottata più di frequente è la forma societaria (di capitali nel 54% dei casi e di persone nél 
23%); ad operare nell'impresa sono uno talvolta 2 addetti. 

I mezzi di trasporto utilizzati sono un’autovettura ed un autocarro per il 26% delle imprese. 

CLUSTER 3 — GROSSISTI CON VENDITA AL DETTAGLIO 

NUMEROSITÀ: 62 

Questo cluster è formato da imprese che vendono al dettaglio (il 67% dei ricavi) ad una cliéntela formata 
principalmente da privati (il 52% dei ricavi). 

Al di fuori dei grossisti specializzati nella commercializzazione di biciclette (1 69% dei ricavi per il 24% dei 
soggetti) la maggior parte delle imprese presenta un assortimento despecializzato. 

Gli approvvigionamenti avvengono soprattutto dalle ditte produttrici il 65% degli acquisti totali) ma in alcuni 
casi (il 23%) avvengono anche da importatori o concessionari di marche estere (il 42% degli acquisti totali). 

Le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività comprendono: 95 metri quadrati destinati alla vendita ed 
esposizione della merce, 64 metri quadrati destinati a deposito /magazzino e 22,mtétri quadrati destinati ad uffici 
per il 44% dei soggetti. 

La natura giuridica più frequentemente adottata è la forma societaria (di capitàlisricl 47% dei casi e di persone nel 
27%); ad operare nell'impresa sono uno talvolta 2 addetti. 

I mezzi di trasporto utilizzati sono un’autovettura per il 26% dei soggettied un autocarro per il 27%. 

CLUSTER 4- GROSSISTI DI MEDIO-GRANDI DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 63 


Il cluster in esame è formato da imprese di medio-grandi dimensioni: il numero di addetti impiegato è pari a 6 
(tra i quali 2 banconisti / magazzinieri dipendenti per la ‘metà circa delle imprese) e le superfici destinate 
all’esercizio dell’attività sono estese (578 metri quadrati di depesito /magazzino, 105 metri quadrati di uffici e 198 
metri quadrati destinati alla vendita ed esposizione dellamerte per la meta circa delle imprese). 


L’approvvigionamento viene effettuato direttamente presso il produttore (182% degli acquisti totali) ed i prodotti 
vengono venduti a commercianti al dettaglio (1 59% dei ricavi) e all’ingrosso (il 22%) soprattutto tramite 
venditori diretti sul territorio Gl 67% dei ricavi) avvalendosi anche di 5 agenti o rappresentanti non dipendenti. 
Non di rado la clientela è situata al di fuori dei confini nazionali (con un'incidenza sui ricavi del 14%). 


Pur presentando un ampio assortimento di articoli sportivi, un quinto circa dei soggetti è specializzato nella 
vendita di biciclette e degli articoli per il ciélismo. Si segnala che il 36% dei ricavi deriva dalla vendita di prodotti a 
marchio commerciale proprio e che il 46% dei soggetti ottiene il 79% dei ricavi dalla vendita di merci che 
provengono da depositi di terzi. 


La natura giuridica adottata più dufrequente è quella societaria (di capitali nei due terzi dei casi e di persone nel 
27%). 

I mezzi di trasporto utilizzati son un'autovettura ed un autocarro; per la movimentazione delle merci circa la 
metà dei soggetti dispone di ùîPmuletto o di un carrello. 

CLUSTER 5 — GROSSISTICON VENDITA PREVALENTE A PALESTRE, ASSOCIAZIONI E CIRCOLI SPORTIVI 
NUMEROSITÀ: 46 


Questo cluster si differenzia dagli altri per la tipologia di clientela: il 76% dei ricavi proviene dalla vendita di 
prodotti a palestré, associazioni e circoli sportivi. 


La vendita deiprodotti avviene prevalentemente utilizzando la vendita su catalogo o via fax/rete telematica 
183% dei rieavi\per la metà circa dei soggetti) o la vendita sul territorio (1 75% dei ricavi per il 30% dei soggetti); 
un quinto,citéa delle imprese effettua inoltre la vendita a libero servizio ottenendo 1°89% dei ricavi. Si segnala che 
oltre un terzo dei soggetti del cluster effettua la vendita con consegna diretta dal produttore all’utilizzatore. 


L’assortimento è formato soprattutto da articoli, attrezzature ed accessori sportivi per discipline diverse dagli 
spofit invernali, d’acqua e dalla caccia (il 40% dei ricavi), abbigliamento tecnico-sportivo (il 44% dei ricavi per il 
41% dei soggetti) ed attrezzistica da palestra il 40% per il 35%). 
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L’approvvigionamento delle merci avviene principalmente dal produttore (il 65% degli acquisti totali) cd in 
misura inferiore da altri commercianti all'ingrosso (il 28%). 

Le superfici utilizzate per l'esercizio dell’attività consistono in 56 metri quadrati di deposito /magazzino, 18 metri 
quadrati destinati ad uffici per il 46% delle imprese e spazi destinati alla vendita ed esposizione della mefcedì 87 
metri quadrati per il 35%. 

La forma giuridica adottata è sia la forma societaria (57% dei soggetti) che la ditta individuale (43%); solo in 
alcuni casi il titolare si avvale di dipendenti o collaboratori. 


I mezzi di trasporto utilizzati sono un’autovettura per il 46% dei soggetti ed un autocarro per il80%. 


CLUSTER 6 — ESERCIZI ALL'INGROSSO CON VENDITA DI ARTICOLI SU LICENZAXESCLUSIVA E/O 
SELETTIVA 


NUMEROSITÀ: 46 


Il cluster in esame è formato da esercizi all’ingrosso che ottengono buona parte dei-ticavi 1°88%) dalla vendita di 
articoli su licenza esclusiva e/o selettiva. 


Il contratto di licenza avviene perlopiù con ditte produttrici 1°85% degli acquisti)per la commercializzazione di 3 
marchi con esclusiva territoriale appartenenti in prevalenza ai comparti abbigliamento, calzature, articoli ed 
accessori fecnico-Sportivi. 

La modalità di vendita adottata più di frequente è l’ingrosso tramite venditori diretti sul territorio (il 73% dei 
ricavi) che distribuiscono le merci soprattutto a commercianti al dettaglio 64% dei ricavi) ma anche a palestre, 
associazioni e circoli sportivi (il 18%). Si segnala che il 43% delle iMprese si avvale di 5 agenti 0 rappresentanti 
non dipendenti. 

L'attività viene svolta utilizzando 167 metri quadrati di deposito magazzino, 47 metri quadrati destinati ad uffici 
e nel 43% dei casi 70 metri quadrati di spazi destinati alla vendita)cd esposizione della merce. 

La natura giuridica adottata più di frequente è quella societàftav(di capitali nel 41% dei casi e di persone nel 28%); 
il numero di addetti è pari a 2. 

I mezzi di trasporto utilizzati sono un’autovettura ed uno talvolta 2 autocarri per il 35% delle imprese. 

CLUSTER 7 — GROSSISTI CON VENDITA AL BANCO 


NUMEROSITÀ: 57 


Questo cluster è formato da imprese che4vendono al banco fl 96% dei ricavi) ad una clientela formata in 
prevalenza da palestre, associazioni e circoli sportivi (1 41% dei ricavi), commercianti al dettaglio (1 34%) ed enti 
pubblici e privati (1 21% dei ricavi per il44% dei soggetti). 

L’assortimento è composto soprattutto*da abbigliamento tecnico-sportivo (il 26% dei ricavi), calzature tecnico- 
sportive (il 10%) e da articoli, attrezzature ed accessori sportivi per discipline diverse dagli sport invernali, 
d’acqua e dalla caccia (il 29%). 


Gli approvvigionamenti avvengono principalmente da ditte produttrici (il 77% degli acquisti totali). 


Le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività comprendono: 59 metri quadrati destinati alla vendita ed 
esposizione della merce, 413 înetri quadrati destinati a deposito /magazzino c 16 metri quadrati destinati ad uffici. 
La natura giuridica più frequentemente adottata è la forma societaria (di persone nel 51% dei casi e di capitali nel 
21%); il numero di addetti'è pari a 2. 


I mezzi di trasportò utilizzati sono un’autovettura ed un autocarro per un terzo dei soggetti. 


CLUSTER 8 — GROSSISTI CON VENDITA DI ARTICOLI, ATTREZZATURE ED ACCESSORI SPORTIVI PER LA 
CACCIA, IL SUB E LA PESCA SPORTIVA 


NUMEROSPTEÀ: 64 


Gli esercizi” all'ingrosso annoverati all’interno di questo cluster sono specializzati nella vendita di articoli, 
attrezzature ed accessori sportivi per la caccia, il sub e la pesca sportiva (1 97% dei ricavi). 


Pet l’approvvigionamento delle merci le imprese si rivolgono a ditte produttrici (il 56% degli acquisti totali) e ad 
altri commercianti all'ingrosso (il 26%). La commercializzazione dei prodotti avviene prevalentemente tramite 
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venditori diretti (oltre la metà dei ricavi) ed al banco (il 60% dei ricavi per il 42% dei soggetti) verso una clientela 
formata soprattutto da commercianti al dettaglio 86% dei ricavi). 


La struttura dell’impresa è essenzialmente composta da 142 metri quadrati di deposito /magazzino, 18 mètri 
quadrati di uffici e 85 metri quadrati destinati alla vendita ed esposizione della merce per la metà cittadelle 
imprese. 


La forma giuridica adottata è sta la forma societaria (58% dei soggetti) che la ditta individuale (42%);ihnumero di 
addetti è pari a 2. 


I mezzi di trasporto utilizzati sono un’autovettura e 2 autocarri pet il 44% dei soggetti. 
CLUSTER 9 — ESERCIZI ALL'INGROSSO CON VENDITA PREVALENTE SUL’'TERRITORIO 
NUMEROSITÀ: 65 


I grossisti che fanno parte di questo cluster commercializzano abbigliamento, calzature ed articoli sportivi 
prevalentemente tramite venditori diretti sul territorio (il 61% dei ricavi). 

Si tratta di imprese di piccole dimensioni: le superfici destinate all’esercizio dell'attività coprono spazi ridotti (50 
metri quadrati di deposito /magazzino e 12 metri quadrati di uffici) e solo if “alcuni casi il titolare si avvale di 
dipendenti o collaboratori. 

L’approvvigionamento delle merci avviene direttamente dal produttore. 63% degli acquisti totali) o da 
commercianti all'ingrosso (il 24%) mentre la vendita viene effettuata soprattutto nei confronti di commercianti al 
dettaglio (il 62% dei ricavi). Si segnala che oltre un terzo dei soggetti, del\eluster effettua la vendita con consegna 
diretta dal produttore all’utilizzatore. 


La natura giuridica adottata è sia la forma societaria (il 52%) sia la'dittà individuale (il 48% delle imprese). 


I mezzi di trasporto utilizzati sono un’autovettura per il 37% dei soggetti ed un autocarro per il 26%. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei ènecessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla? 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effétiuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 


e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di definîte il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un'analisi sui 
dati delle imprese per verificare le coftdizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso siccessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

* costo del venduto! dichiarato negativo; 


*  costie spese dichiaratitnel quadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati. 


Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


+ valore aggiunto per addetto = (ticavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizî) / (numero addetti 5 * 1.000) 


3 La Regressione, Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
l'andamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 

4 Costordelyenduto = Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 

ÎLe frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Telfrequenze relative ai non dipendenti, ad eccezione dei Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli Amministratori non soci, sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato. 
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+ margine operativo lordo sulle vendite = (ticavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi® 
spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente afferenti l’attività 
dell'impresa - spese per acquisti di servizi) * 100 / ricavi. 


+ rotazione del magazzino = (costo del venduto / giacenza media 6 ).Per ogni gruppo omogeneo, 
distintamente per forma giuridica è stata calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno deglisiidicatori 
precedentemente definiti e poi sono state selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori 
contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica è stata calcolata la distribuzione ventilica di 
ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate le imprese chéxpresentavano valori 
degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di 
riferimento. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«dal 1° ventile, per il cluster 4; 


» dal 2° ventile, peri cluster 1, 2, 3, 7, 8; 


È) 


- dal 3° ventile, peri cluster 5, 6,9. 
Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguentiVifitervalli: 


» dal 2° ventile, per1 cluster 1, 3, 4, 5,7,8,9; 


* dal 3° ventile, peri cluster 2, 6. 
Per la rotazione del magazzino sono stati scelti i seguenti intefvalli 


»- dal 1° ventile, peri cluster 3, 4, 5, 6, 7, 8,9; 


+ nonsono stati effettuati tagli per 1 cluster 1 e 2. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si ©*proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sonò state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabiligsignificative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione dellà fùfzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllate l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione noff) risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavantunyvalore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 8.A vengono riportatele variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


Numero addetti = 1 + nùfinéro dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individualî) assunti‘con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
Coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 
Numero addetti = Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 
nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell’impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci 


 Giacenza media = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) /2. 
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APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

+ l’Analisi Discriminante”, 

» lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 8.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione/di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

‘l'ale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogerted, calcolati come somma dei 


prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, pondefatà con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


Ty Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 


— 130 — 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


‘ogma UT 9ssardsa OTTEA TIGUITOI NIQUIEA 37 - 


È i £891°0 È îi om? 000°007 € 0uy tionb - OMpusa jpp 0150) 
- > - - - oma 000°05] © ug tionb - oMpusa pop 01s09) 
- > - - - coma 000°007 è ug tionb - oMmpusa pop 01809) 
OT10e°0 > - - - coma 0000, © owg zionb - OIMpuaa [ap 01509) 
- > - - > om 000706 è og gLonb - OIMPpuaA [Ip 01505) 
_ A D De 7, (O}EZZ]EUNOU OJ9UUNU) ESIIA TI ]]IU CHARE 

OUVISIIÀ YI ISIQAIP IMEIILUEJ 3 AESNIUOI EPUAZE ]PP ITMIUOI 3 AIEIIWEJ ESIICWI]PP HOTOGET]OO 
- - - - - (0qezzunoe o1amInT) anorze dmalied mi qemOSSE 3 DOG 
ISIII VASSAONII LIVES (445001 1881 quapuadip oI0AE] Ep assoAtp morzezsord ame Jod a apuopuadip 010At] 19d asadg 
ETOL'I 106#°1 ces] POSE PELO"I IZIATOS TP Hsmbor 19d 950ds + IZIAJ98 Hp FuOIZIpOId E] 19d 03800) 
EZIÒI LAZIO EEIOT POSE I8SET OMPUIA [IP 01S00) 

SUTLSATO VIH £UTISATO CMILSATO TITISATO TIIALVIAY. 

ASTNL 


OAVOTY IT INOIZNOA ATTHA LENHIDITTHOI 


V8OLVOATTIV 


— 131 — 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


‘0mn9 WI 2ss9Ids9 OTTULA IPqUIiToI IPgUura 3] - 


oIma 000007 è owg gJonb - cmmpuaa pp 01809) 
oma 000°0ST E Oug tJOnb - CIMPuUSA [PP 01807) 


om 0000001 € ou] eJonb - ompuoa pp 0180) 


coma 000°0z è ou gJonb - OIMPuAA [PP 03509) 
omne 00010 è ou glonb - cImPusA [pp 03509) 


0s0z°0 
S6E8L'S8C9 


S68L°S8C9 


060 


(qezzqeIOL cJTMU) essIduI ou trANIE 
oursard 399 1staMIp UrIputy 3 aio) epuarze pp 2În1tuo9 2 arepuuez vsordun pop noxeIogR]od 


(OIEZZIEURIOL OIIUINT) IUOIZECTINILÀ DI HETDOSSE 3 DOG 
quopuddhp.oso4v] ep assoAIp ruorze3sard anqe sod è quopuadip c104t] 19d asadg 


IzIAJOS Ip asmbor sod asadg + IZIATOS Tp avorzapoId E] 19d 01509) 


90€9°7 08St°T 
O6CI*I 9980°1 
6IAISATO | 8 HIISOTO 


ASTINL 


L'ITLISATO 


9 YLLSNTO 


OIMPUIA Pp 0180) 


OAVOLIN IO INOIZNOAH UTTHK LLNHIDILTHOOD 


— 132 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


ALLEGATO 8.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

« Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

* Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

«Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro o‘astermine e lavoranti 
a domicilio 

* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa 

«Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attività 
nell'impresa 


» Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 


« Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi daquelli di cui al rigo precedente 
» Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente/nell'inpresa 

* Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 

«Numero di amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

«Locali destinati a deposito e/o magazzino (Mg) 

* Locali destinati ad uffici (Mg) 

QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Tipologia di vendita: Ingrosso con vendita al banco 

* Tipologia di vendita: Ingrosso tramite venditori diretti sul territorio 

- Tipologia di vendita: Dettaglio 

+ Tipologia della clientela: Altri commercianti all’ingrosso 

» Tipologia della clientela: Palestre, associazioni e circoli sportivi 

» Tipologia della clientela: Privati 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO ARL'EGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Prodotti venduti: Articoli/attrezzature /accessori sportivi per la caccia, il sub e la pesca sportiva 
* Altri dati: Percentuale di ricdviderivanti da vendite effettuate con marchio commerciale proprio 
è Altri dati: Percentuale di ricavi derivanti da vendite su licenza esclusiva c/o selettiva 


+ Altri dati: Marchi trattati cén contratto di esclusiva territoriale 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L’ EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche, dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM32U. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

52.48.6 - Commercio al dettaglio di oggetti d'arte, di culto e di decorazione, chincaglieria e bigiotteria. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non selodi variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra 16vNgariabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi. modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando 1 modelli‘\per la comunicazione dei dati rilevanti 
a1 fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d'imposta 2003. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 5.117. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la Completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello Studio, lo scarto di 77 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro B (unità locale destinata all’attività di vendita) non compilato; 

» quadro D (elementi specifici dell'attività) non compilato; 

* quadro F (elementi contabili) non compilato; 

* presenza diattività secondarie con un’ineidehza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

+ errata compilazione delle percentuali elative alla tipologia di clientela (quadro D); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di attività (quadro D); 

» errata compilazione delle percentualrelative ai prodotti venduti (quadro D); 

* errata compilazione della percefîtuale relativa alla modalità di acquisto (quadro DD); 


+ incongruenze frai dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuatizilmumero dei modelli oggetto delle successive analisi è stato pari a 5.040. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare Imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una-strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


+ una tecriîta Basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un’analisi fattoriale del tipo 
Anale desrdonnées e nella fattispecie come un’Analisi in Componenti Principali *; 


TL’ Analisi Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieshino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


piincipali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
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* un procedimento di Clsler Anabsis ?. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tinto )più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire. dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono,\comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quantoNn funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il àfuppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle préseriti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall'esicenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, ai diversi prodotti merceologici venduti e servizi prestati, etc.; 
tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle@strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà èconomiche e produttive di una 
impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sta 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversiaspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare dodici gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


I principali aspetti strutturali delle imprese considerate néll’analisi sono: 


«la tipologia di prodotto venduto; 
» le dimensioni della struttura organizzativa; 
* la tipologia di attività; 


«la tipologia di punto vendita. 


Il primo elemento ha consentito di contraddistinguere le aziende specializzate nella commercializzazione di 
particolari prodotti dalle imprese cheresentano un’offerta diversificata (cluster 6 e 9). In particolare sono state 
individuate le imprese che vendono prevalentemente: mobili e arredi di antiquariato (cluster 4 e 12), sculture e 
quadri di antiquariato (cluster 1); oggetti di culto e souvenir (cluster 2) piuttosto che arredi sacri (cluster 5) 
oppure gioielli (cluster 11). 

Il secondo elemento, la dimensione della struttura organizzativa, ha concesso di distinguere, per alcune specifiche 


realtà, quelle maggiormente=strutturate (cluster 4, 6 e 8) da quelle meno strutturate (cluster 9, 10 e 12). 


La tipologia di attività ha%permesso di distinguere quelle imprese specializzate nella vendita di oggetti di 
antiquariato (cluster 1,\4® 12) piuttosto che di oggetti di culto (cluster 2 e 5) oppure di oggetti d’arte non di 
antiquariato (clustefa7) da quelle che si occupano prevalentemente della realizzazione artigianale di oggetti 
(cluster 3). 


La tipologia del:punto vendita ha fatto emergere all’interno di questa realtà le gallerie d’arte (cluster 8 e 10). 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazioni contrarie, l’indicazione dei valori 
numerici. figuaàfda valori medi. 


La Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili. 
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CLUSTER 1 - COMMERCIO CON VENDITA PREVALENTE DI SCULTURE E QUADRI D’ANTIQUARIATO 
NUMEROSITÀ: 199 


Questo gruppo evidenzia un profilo dell'attività di media dimensione orientata principalmente alla vendita ‘di 
oggetti d’antiquariato (93% dei ricavi). La gamma di prodotti offerti si concentra prevalentemente sul segmento 
delle opere d’arte, quali sculture e quadri (73% dei ricavi) e marginalmente sui mobili e arredi di antiquariato 


(17%). 


Si tratta di imprese, in prevalenza ditte individuali (55%) che, nella maggior parte dei casi, non dispongono di 
personale dipendente, infatti è presente solo un addetto. 


La dimensione dei locali destinati alla vendita è relativamente contenuta (59 mg) e il puntòayéndita risulta nel 
complesso di entità ridotta nei locali adibiti a magazzino e laboratorio (strutture queste\the sono presenti in 
modo marginale). 


Si rileva inoltre, per una parte ridotta di soggetti di questo gruppo (11%), una peculiare modalità di vendita 
rappresentata dalle elevate provvigioni per la vendita di oggetti di terzi (circa 15.000 euro). 


L’approvvigionamento presso i privati si rivela il canale di maggior peso impegnando il 59% della spesa totale, 
questa modalità di acquisto generalmente riguarda i beni di antiquariato ché*spèsso provengono da collezioni 
private. Il canale dei grossisti assorbe il 26% della spesa, mentre l’acquisto»tramite aste si rivela un canale 
abbastanza freguente al quale si rivolgono il 41% dei soggetti (32% della spesa). 


CLUSTER 2 - COMMERCIO AL DETTAGLIO CON VENDITA PREVALENTE DI OGGETTI DI CULTO E 
SOUVENIR 


NUMEROSITÀ: 511 


Appartengono a questo gruppo i punti vendita di piccola dimensione la cui offerta è orientata prevalentemente 
su prodotti che hanno come tema predominante quello Well’oggettistica ricordo e quello religioso. I prodotti 
commercializzati, infatti, vedono una composizione piuttostò varia in cui si rilevano: i gadget e gli oggetti ricordo 
(55% dei ricavi) c le immagini c oggetti di culto in materiale non prezioso (26%). 


Il modello organizzativo di riferimento evidenzia und prevalenza di ditte individuali (il 73% dei soggetti) che, 
nella maggior parte dei casi, non dispongono di personale dipendente. Gli spazi dedicati alla vendita confermano 
una dimensione ridotta, sono infatti pari a 39 mq. 

La localizzazione presso luoghi di culto (37% dei rispondenti) e/o nei centri storici (39%) caratterizza questi 
punti vendita nei quali, inoltre, si osserva, nella maggior parte dei casi l'apertura domenicale (21 domeniche 
all’anno). 

L'attività di vendita si articola nel 23%vdei casi, con un orario giornaliero di apertura fino a 12 ore. Questi 
elementi indicano come il turismo, religioso e non, possa rappresentare il mercato di riferimento di maggior 
rilievo. 

Il canale di approvvigionamento principale è rappresentato dai grossisti, che assorbono il 75% della spesa media 
per acquisti, cui segue il canal&dei produttori (19%). 
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CLUSTER 3 — PUNTI VENDITA CARATTERIZZATI DALLA REALIZZAZIONE ARTIGIANALE DI OGGETTI 
NUMEROSITÀ: 302 


La maggior parte dei soggetti appartenenti a questo cluster è caratterizzata dall’affiancare all’attività di vendita la 
realizzazione artigianale di oggetti (50% dei ricavi). 


Le aziende del cluster sono dotate di una struttura di vendita di piccola dimensione con spazi destirrati all’attività 
di 42 mq, un magazzino, nei casi in cui è presente (49% dei soggetti), pari a 26 mq ed un laboratoriò.pari a 19 mq 
nel 25% dei casi. 


Il modello è formato prevalentemente da ditte individuali (76%) che, nella maggior parte’ dei casi, non 
dispongono di personale dipendente. 


I punti vendita si distinguono per il mercato di riferimento che oltre ad essere compostadà privati, che da soli 
definiscono mediamente 1°87% dei ricavi, è formato dalle società e imprese (28% dei ricavi per il 36% dei 
sogpetti). 

I canali presso cui sono effettuati gli approvvigionamenti sono quelli più usuali: sfossisti (59% degli acquisti) e 
produttori (28%). 


CLUSTER 4 — COMMERCIO AL DETTAGLIO DI PIÙ GRANDI DIMENSIONINCON VENDITA PREVALENTE DI 
MOBILI E ARREDI DI ANTIQUARIATO 


NUMEROSITÀ: 199 


I soggetti appartenenti al cluster si caratterizzano sia per la tipologià*di prodotti venduti costituita in prevalenza 
da oggetti d’antiquariato (81% dei ricavi) che per la struttura dell’attività di più grandi dimensioni. L'offerta si 
articola principalmente nella vendita di mobili e arredi d’antiquariato da cui deriva in 73% dei ricavi, cui si 
aggiungono le sculture e 1 quadri (15%). 


Le aziende del cluster sono per il 46% ditte individuali e per il 85% società di persone ed occupano in media 1 0 
2 addetti. 


Indicativi di una struttura di dimensioni significative senò gli spazi dedicati all’attività (123 mq di vendita ed 
esposizione e 63 mq di magazzino). L'ampiezza dei locali adibiti alla vendita è rilevante anche in relazione al fatto 
che i beni commercializzati richiedono per le loro dinfensioni una certa estensione del punto vendita. 


All’attività di vendita si può affrancare talvoltal’offerta del servizio di restauro, presente nel 16% dei casi da cui 
deriva il 22% dei ricavi. Tale attività è eseguità probabilmente nello stesso luogo di vendita in quanto nel 13% dei 
casi sono presenti spazi dedicati a laboratorio \S2 mq). 


Il servizio di consegna a domicilio completa'la gamma dell’offerta ed è effettuato dal 49% degli appartenenti al 
cluster; nel 28% dei casi il trasporto è effettuato mediante l’uso di mezzi propri come evidenzia infatti la presenza 
di un autocarro. 
Oltre al tradizionale canale di/apptovvigionamento rappresentato dai grossisti (38% degli acquisti), questi 
operatori si rivolgono anche agliimportatori (nel 16% dei casi il 35% degli acquisti), modalità questa spesso tipica 
nell’ambito dei beni di antiquariato di alto livello. Si evidenzia un’altra via di approvvigionamento peculiare sia 
per i beni d’antiquariato sia pér le opere d’arte, che è rappresentata dai privati; essa costituisce in media il 48% 
della spesa per acquisti. Questa categoria individua gli acquisti di beni che fanno parte di collezioni private. Un 
altro canale tipico dei beni d’antiguariato per il 31% dei soggetti è l'acquisto tramite asta (22% degli acquisti). 
CLUSTER 5 - COMMERCIO AL DETTAGLIO CON VENDITA PREVALENTE DI OGGETTI DI CULTO E ARREDI 
SAGRI 
NUMEROSITÀ: 134 
Ciò che caratterizza il cluster è la vendita prevalente di oggetti di culto che originano il 61% dei ricavi. La gamma 
prodotti offètta si articola in diverse tipologie: prevalenza di vendita di arredi liturgici (40% dei ricavi), a cui si 
affiancato Mimmagmni e oggetti di culto in materiale non prezioso (20%) piuttosto che abiti talari e paramenti 


(10%). Rilevante anche il segmento costituito da sculture e quadri, commercializzati dal 39% degli appartenenti al 
cluster\(15% dei ricavi). 


Le aziende del cluster sono dotate di una struttura di vendita di piccola dimensione con spazi destinati all’attività 
dinvendita di 48 mq ed un magazzino, nei casi in cui è presente (46% dei soggetti), pari a 33 mq. 


— ac 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


Il modello è formato prevalentemente da ditte individuali (59% dei soggetti) che, nella maggior parte dei casîy 
dispongono di 1 o 2 addetti. 


I punti vendita si distinguono per il mercato di riferimento che oltre ad essere composto dai privati, che da deli 
definiscono il 65% dei ricavi, è formato dagli enti ecclesiastici e istituti religiosi (27% dei ricavi), un se&mento 
questo di nicchia, che delinea una tipologia di offerta tendente a livelli qualitativi mediamente alti. La difloCazione 
dei punti vendita nella vicinanza di luoghi di culto (32% dei soggetti) sottolinea come in questo clusterta clientela 
sia individuata anche dai flussi turistici. 


I canali presso cui sono effettuati gli approvvigionamenti sono quelli più usuali: grossisti (52% degli acquisti) e 
produttori (42%). 


CLUSTER 6 - COMMERCIO AL DETTAGLIO DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI CON OFFERTA DIVERSIFICATA 
NUMEROSITÀ: 623 


Questo cluster è costituito in prevalenza da ditte individuali (60% dei soggetti); nella maggior parte dei casi sono 
presenti 2 addetti. 


Gli spazi dei locali destinati all’attività di vendita confermano le più grandi dimensioni della struttura (68 mg), il 
magazzino ha una superficie pari a 23 mq. 


L'offerta è diversificata e si rivolge ad un tipo di clientela costituita quasi esclusivamente dai privati (90% dei 
ricavi). 


Il canale di approvvigionamento più comune è rappresentato dai grossistiyche impegna mediamente il 52% della 
spesa, rilevante è l'acquisto diretto da produttori (nel 49% dei casi d1'54% degli acquisti) piuttosto che da privati 
(nel 24% dei casi il 52%). 


CLUSTER 7 - COMMERCIO AL DETTAGLIO DI OGGETTI ARTISTICI 
NUMEROSTIT'À: 421 


Ciò che caratterizza il cluster è la vendita prevalente di oggètti d’arte non di antiquariato che originano 1°80% dei 
ricavi. 


Le aziende del cluster sono dotate di una struttura di vendita con spazi destinati all’attività pari a 50 mq ed un 
magazzino, nei casi in cui è presente (42% dei soggetti), pari a 28 mq. 


Il modello è formato prevalentemente da ditte, individuali (69%) che, nella maggior parte dei casi, non 
dispongono di personale dipendente. 


La gamma prodotti offerta si articola in diverse tipologie: sculture e quadri (nel 38% dei casi il 18% dei ricavi), 
gadget e oggetti ricordo (nel 25% il 47%sdei ricavi) e mobili e arredi di antiquariato (17% dei ricavi). 


Il mercato di riferimento è compostosoprattutto dai privati, che da soli definiscono mediamente 186% dei ricavi. 


I canali presso cui sono effettuati*gli approvvigionamenti sono quelli più usuali: grossisti (42% degli acquisti), 
produttori (nel 35% dei casi il 61%tdegli acquisti) e privati (nel 49% dei casi il 57%). 


CLUSTER 8 - GALLERIE D'ARTE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 195 


Il modello otganizzativo prevalente adottato dalle imprese appartenenti al cluster fa riferimento alle gallerie 
d’arte, caratterizzate, da/ dimensioni elevate e da una tipologia di attività che comprende prevalentemente la 
vendita di oggetti dîarté non di antiquariato (72% dei ricavi). La gamma prodotti offerta si distingue per la 
prevalenza di vendita di quadri e sculture da cui deriva il 76% dei ricavi. All’offerta tradizionale si unisce anche il 
servizio di consegna domicilio effettuato dal 45% degli appartenenti al cluster. 


Si tratta di imprese, in prevalenza società (69%), che occupano mediamente 2 addetti, di cui un dipendente. 


La struttura dell’attività si sviluppa su superfici di ampiezza rilevante (138 mq), sono presenti, inoltre, magazzini 


(56 mq) è uffici (24 mg). 


Le gallerie d’arte del cluster si rivolgono ad un’area d’affari dai connotati ampi soddisfacendo prevalentemente le 
esigenze sta della clientela privata (72% dei ricavi) che delle società (24%). 
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Si rileva che il 12% dei soggetti appartenenti a questo gruppo mostra una particolare modalità di vendita 
rappresentata dalle elevate provvigioni per la vendita di oggetti di terzi (circa 24.000 euro). 

Si evidenzia, inoltre, la presenza di alcune spese peculiari quali i costi di assicurazione della merce sostenuti“dal 
28% dei soggetti (pari a oltre 4.300 curo) e le spese di pubblicità, rilevate nella maggioranza del gruppo, queste 
ultime superiori alla media del settore (circa 8.000 euro). 

Diversificati appaiono i canali di approvvigionamento, coerentemente con l’elevata differenziazione Ydei beni 
commercializzati, che evidenziano acquisti da privati (37% degli acquisti), direttamente da produttori (33%) e 
tramite asta (nel 21% dei casi il 23% degli acquisti). 


CLUSTER 9 - COMMERCIO AL DETTAGLIO CON OFFERTA DIVERSIFICATA 

NUMEROSITÀ: 1,485 

Questo cluster è costituito in prevalenza da ditte individuali (80% dei soggetti) che, nella maggior parte dei casi, 
non dispongono di personale dipendente. 

Gli spazi dei locali destinati all’attività di vendita mostrano quanto siano ridotte lé. dimensioni della struttura (31 
mg). 

La tipologia di offerta è alquanto diversificata a differenza degli altri cluster4che)risultano piuttosto specializzati. 
La clientela è costituita quasi esclusivamente dai privati (04% dei ricavi). 


Il canale di approvvigionamento più comune è rappresentato dai grossisti da cui deriva il 65% della spesa 
complessiva, rilevante è anche l’acquisto diretto da produttori (nel 32% dei casi il 52% degli acquisti) e da privati 
(nel 20% dei casi il 63%). 


CLUSTER 10 - GALLERIE D'ARTE DI PICCOLA DIMENSIONE 
NUMEROSITÀ: 381 


Le gallerie d’arte di questo cluster si distinguono da quelle precedentemente evidenziate per le dimensioni 
relativamente ridotte e per una forte specializzazione della\&amma prodotti formata principalmente da quadri e 
sculture. 


Si tratta di imprese, in prevalenza ditte individuali (57% dei soggetti), che nella maggior parte dei casi non 
dispongono di personale dipendente. 
La struttura dei punti vendita presenta una dimensione pari a 54 mq, il magazzino lì dove presente (44% dei 


soggetti) ha un’estensione di 18 mq. 


La forte specializzazione di prodotto è etadertziata dalla quota dei ricavi provenienti dalla vendita di quadri e 
sculture pari al 96%, la segmentazione della clientela si presenta a favore dei privati verso cui è destinato il 78% 
delle vendite. 


I canali di approvvigionamento vedoîto una tendenza all'acquisto da privati che assorbe il 44% della spesa, tale 
scelta spiega come le collezioni d’artéappartenenti a privati rappresentino un canale preferenziale d’acquisto, che 
attesta la fascia qualitativa dell'offerta verso un livello medio alto. Segue poi l’approvvigionamento direttamente 
dal produttore (28% degli acquisti) e nel 39% dei casi da commercianti all’ingrosso (51% degli acquisti). 


CLUSTER 11 - COMMERETO\ AL DETTAGLIO CON VENDITA PREVALENTE DI GIOIELLI 
NUMEROSITÀ: 103 


I soggetti appartenenti al cluster si caratterizzano per la tipologia di prodotti venduti costituita in prevalenza da 
gioielli (76% dei ricavîl 


Le aziende del clustér sono per il 61% ditte individuali e per la restante parte società ed occupano 1 o 2 addetti. 


Gli spazi dedicati all’attività sono rappresentati da 37 mq di vendita ed esposizione e 21 mq di magazzino per il 
42% dei sopSetti. 

Oltre al tradizionale canale di approvvigionamento rappresentato dai grossisti (56% degli acquisti) questi 
operatori si rivolgono anche agli importatori (il 30% degli acquisti nel 20% dei casì). Altre vie di 
appiovvigionamento sono costituite dai privati (il 51% degli acquisti per il 29% dei soggetti) e dai produttori (il 
56% degli acquisti per il 36% dei soggetti). 


Laàclientela è costituita quasi esclusivamente da privati (97% dei ricavi). 


nc 
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CLUSTER 12 - COMMERCIO AL DETTAGLIO DI PICCOLA DIMENSIONE SPECIALIZZATO NELLA VENDITA DI 
MOBILI E ARREDI D’ANTIQUARIATO 


NUMEROSITÀ: 460 


Questo gruppo, evidenzia un profilo dell’attività di piccola dimensione orientata principalmente alla wendîta di 
beni d’antiquariato (89% dei ricavi) ed in misura minore di opere d’arte. Si tratta di un commercio laseu®gamma 
di prodotti offerti si concentra sul segmento dei mobili e arredi d’antiquariato che determina 1°84%, dei ricavi, 
mentre la commercializzazione di opere d’arte, quali sculture e quadri, origina nel 49% dei casi il 16% dei ricavi. 
Le imprese appartenenti a questo gruppo sono in prevalenza ditte individuali (70%) che, nella@aggior parte dei 
casi, non dispongono di personale dipendente. 

La dimensione degli spazi destinati all’attività di vendita è relativamente contenuta (46 mq) noltre solo nel 31% 
dei casi sono presenti 23 mq di locali adibiti a magazzino. 

L’approvvigionamento presso 1 privati si rivela il canale di maggior peso impegnandani/53% della spesa totale, 
questa modalità di acquisto riguarda principalmente i beni di antiquariato. Il canale dei grossisti assorbe il 37% 


della spesa, mentre l'acquisto tramite aste si rivela un canale al quale si rivolge ilS18% dei soggetti (31% della 
spesa). 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DERICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario détetminare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavisdélle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla3, 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individfando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di definire il modello/disresressione si è proceduto ad effettuare un'analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che&presentano: 

* costo del venduto! dichiarato negativo, 

* © costi e spese dichiarati nel quadro F dellimodello superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzati degliindicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


+ produttività per addetto = ricavi) /(numero addetti 5 # 1.000); 


La Regressione Multipla è una tecnica*sfatistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


l'andamento della variabile dipendettterin funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali.. 


5 Le frequenze relative ai dipendeniti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non\dipéndenti, ad eccezione dei Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli Amfinistratori non soci, sono state normalizzate all’anno in base alla percentuale di lavoro prestato. 


Numero addetti #%,1 + numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali, __ 25 sunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell’impresa familiare e 


coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 


Numero addetti = Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 

(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività 
nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci 
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» ricarico = ticavi/costo del venduto; 


+ rotazione del magazzino = (costo del venduto /giacenza media 5). 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica è stata calcolata la distribuzione veritilica di 
ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate le imprese che presentavané valori 
degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, pet costituire il campione di 
riferimento. 


Per la produttività per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 4°al 18° ventile, per il cluster 1, 

«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 6, 8, 11, 12; 

» dal 5°al 19° ventile, per i cluster 2, 3, 4, 5, 7,9, 10. 

Per il ricarico sono stati scelti i seguenti intervalli: 


» dal 3°al 19° ventile, per il cluster 9; 
«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 2, 3, 4, 5, 6, 7, 8, 10, 11, 12; 


«dal 5°al 19° ventile, per il cluster 1. 


Per la rotazione del magazzino sono stati scelti i seguenti intervalli: 


* dal 4° ventile, per il cluster 1, 
«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 2, 3, 4, 5, 6, 7, 8,9, 10, 11, 1% 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto/alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state \itilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significativo) è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eyentuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valéré dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimentodell’attività. 


A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla ‘territorialità del commercio a livello 
comunale”, che ha avuto come (obfettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 


+ grado di modernizzazione, 

* grado di copertura detservizi di prossimità; 

«grado di sviluppo socio*economico. 

Nella definizione della funzione di ricavo le aree territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 

dummy ed è statà @malizzata la loro interazione con la variabile “costo del venduto”. Tali variabili hanno 
Li . . o o 

prodotto, ove le“differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori 

correttivi da applicate, nella stima del ricavo di riferimento, al coefficiente della variabile “costo del venduto”. 


Nell’allegato9.A’*vengono riportate le variabili ed 1 rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


Ca. : . MEI s 
Giacenza media = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2. 
7 T triteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell’apposito Decreto Ministeriale. 


dg 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

è l’Analisi Discriminante8, 

» la stima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 9.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione/di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


‘l'ale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogerteò, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell’impresa, pondefatà con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


T’Analisî Diseriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso. la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 9.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

«Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

* Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro 0Atetmine e lavoranti 
a domicilio 

* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente fiell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo précedlente che prestano attività 
nell'impresa 

- Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

«Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi da,.guelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente mell'impresa 

* Percentuale dilavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 

«Numero di amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

« Locali perla vendita e l'esposizione interna della merce Mg) 


* Locali destinati a magazzino (Mq) 
» Galleria d’arte 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

» Tipologia clientela: Istituti religiosi, parrocchie, etc. 

»- Tipologia diattività: Vendita di oggetti di datiquariato 

*  Tipologiadiattività: Vendita di oggetti dîatte non di antiquariato 

«Tipologia di attività: Realizzazione artigianale di oggetti 

+ Prodotti venduti: Arredi liturgici ed elementi decorativi (calici, ostensori, intarsi in legno, bronzo, ferro ed 
altri materiali per addobbo, lavofazioni artigianali in ceramica ed altri materiali, ecc.) 

* Prodotti venduti: Abiti talari eparamenti sacti 

* Prodotti venduti: Immaginiled bggetti di culto (santini, stampe religiose, icone, statuine, presepi, crocifissi, 
ecc.) in altro materiale 

* Prodotti venduti: Gadget & oggetti ricordo 

* Prodotti venduti: Sculture /quadri 


+e Prodotti venduti: Gioielli 


* Prodotti venduti: Mobili e arredi di antiquariato 


*  Serviziofferti: Servizio di personalizzazione oggetti (arredi su misura, sartoria, allestimenti, incisioni, etc.) 


e. 


ALLEGATO 10 


NOTA TECNICA E METODOROGICA 


EVOLUZIONE 


STUDIO DI SEYTORE TM536U 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche“dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM36U. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

+ 5147.3 — Commercio all'ingrosso di libri, riviste e giornali. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non sole dîwariabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le vattabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi nedelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d’imposta 2003: 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 572. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

‘Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studiò,/o scarto di 28 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

«quadro F (clementi contabili) non compilato; 

+ presenza diattività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di vendita (quadro D); 

+ errata compilazione delle percentuali relative aprodotti merceologici venduti (quadro D); 

+ errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di clientela (quadro D); 

«+ errata compilazione delle percentuali felative alla modalità di acquisto (quadro DI); 

+ incongruenze frai dati strutturali ei dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 544. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le impresé oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 

appropriata una strategia di ànalisi che combina due tecniche statistiche: 

+ unatecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des donfiéeve nella fattispecie come un'Analisi in Componenti Principali +; 


+ un procedimetito di Cluster Analysis 2. 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi ir un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino Îl massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali, (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? Là @luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


sitili 


— 151 — 
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L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering 
In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 


complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai tisultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 

In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto Sg funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presénti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli clementi contabili. Tale scelta nasce dall’esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di vendita, alla specializzazione 
merceologica, etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture 
operative, al mercato di riferimento e a tutti quegli clementi specifici chef caratterizzano le diverse realtà 
economiche e produttive di una impresa. 

I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversivaspetti strutturali dell’attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare quattro gruppi omogpènei di imprese. 
DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


La presente analisi ha consentito di suddividere gli esercizi\commerciali all'ingrosso di libri, riviste e giornali in 4 
gruppi omogenei, adottando i seguenti criteri di classificazione: 


* laspecializzazione merceologica; 
«la tipologia di vendita; 
* la dimensione. 


Il primo fattore di classificazione ha permesso,di distinguere i grossisti caratterizzati dalla vendita esclusiva o 
prevalente di editoria scolastica e parascolastica (cluster 1) da quelli che trattano editoria di vario genere (cluster 
4) o che presentano un ampio assortimento di prodotti. La tipologia di vendita ha consentito di separare i 
commercianti all’ingrosso che effettuano itmisura rilevante la vendita al dettaglio (cluster 3). 


Con riferimento all’aspetto dimensionale, è stato possibile individuare le realtà commerciali maggiormente 
strutturate in termini di numero di addétti e dimensione dei locali dedicati all’attività (cluster 2). 


Nelle successive descrizioni deiveluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguarda valori medie 


Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 
CLUSTER 1- GROSSISTI SPECIALIZZATI NEL COMMERCIO DI EDITORIA SCOLASTICA E PARASCOLASTICA 
NUMEROSITÀ: 182 


I soggetti del presente cluster sono specializzati nel commercio di editoria scolastica (78% dei ricavi) e in misura 
minore di editoria parascolastica (13%). 


Le modalitàti vendita prevalenti sono l’ingrosso con vendita interna, al banco (79% dei ricavi nel 54% dei casì) e 
a libero servizio - cash & carry (61% nel 10%), e l’ingrosso con vendita sul territorio (78% nel 49%). 


La clientela è composta in massima parte da librerie (52% dei ricavi) e scuole (19%). 


Le imptese del cluster sono soprattutto ditte individuali (54% dei casì) e società di persone (31%) c occupano 
complessivamente 2 addetti. 
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Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito /magazzino (111 mg) 
dotati di 65 metri lineari di scaffalature; nel 60% dei casi sono presenti uffici di piccole dimensioni. 


Gli acquisti avvengono in misura preponderante direttamente da case editrici italiane (85% degli acquisti). 


Coerentemente con le dimensioni e la specializzazione merceologica, il numero delle case editrici fornittici e 
3 
quello dei titoli trattati sono inferiori alla media del settore. 


CLUSTER 2- GROSSISTI DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 109 


Il cluster si caratterizza per la presenza di imprese con una struttura organizzativa di dimensioni nettamente 
superiori alla media del settore. Si tratta quasi esclusivamente di società (57% di capitali e 31%odi persone) con 7 
— 8 addetti, di cui 5 dipendenti. 


Gli spazi dedicati allo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito /magazzino (574 mg) con 
411 metri lineari di scaffalature, uffici (82 mq) e, nel 56% dei casi, locali per la vendita e Tesposizione della merce 


(157 mg). 


L’assortimento si compone prevalentemente di editoria varia (39% dei ricavi) edNéeditoria scolastica (37%); 1 60% 
dei soggetti realizza inoltre il 10% dei ricavi dalla vendita di editoria parascolasticà. 


La clientela è composta in massima parte da librerie (65% dei ricavi), seguono le cartolerie (22% dei ricavi per il 
53% dei soggetti). 


Le modalità di vendita prevalenti sono l’ingrosso con vendita internagal banco (62% dei ricavi nel 67% dei casì) e 
a libero servizio - cash & carry (55% nel 12%), e l’ingrosso con vendita Sul territorio (64% nel 62%). 


Gli approvvigionamenti sono realizzati prevalentemente presso GaseVditrici italiane (80% degli acquisti). 


Coerentemente con le dimensioni delle imprese appartenenti al ‘cluster, il numero delle case editrici fornitrici 
L) d 
quello dei titoli e dei nuovi ingressi trattati durante l’anno sono tfettamente superiori alla media del settore. 


CLUSTER 3 — GROSSISTI CON VENDITA AL DETTAGLIO 
NUMEROSITÀ: 35 


Le imprese del cluster si caratterizzano per la modalità di vendita rappresentata dal dettaglio per una percentuale 
rilevante dei ricavi. La vendita all’ingrosso viene condotta prevalentemente al banco (52% dei ricavi nel 43% dei 
casi). 


Gli spazi per lo svolgimento dell’attività comprendono un magazzino /deposito (91 mg), locali adibiti alla vendita 
al dettaglio e alla esposizione interna della merce (59 mq) e uffici di piccole dimensioni. 

L’assortimento dei prodotti trattati comprende in misura prevalente l’editoria scolastica (32% dei ricavi) e 
l'editoria varia (22%); un terzo circa‘detssoggetti tratta anche editoria parascolastica (18% dei ricavi) e/o prodotti 
di cartoleria (15%). 

Le imprese del cluster, soprattutto società (37% di persone e 32% di capitali), occupano 3 — 4 addetti, di cui 1 - 
dipendenti. 

Gli acquisti avvengono in’faassima parte presso case editrici italiane (57% degli acquisti); la metà circa dei 
soggetti effettua il 43% degli approvvigionamenti presso distributori indipendenti. Il numero delle case editrici 
fornitrici è superiore allasmedia del settore. 

CLUSTER 4 — GROSSISTI CHE TRATTANO EDITORIA DI VARIO GENERE 

NUMEROSITÀ: 214 

I soggetti del presente cluster trattano prevalentemente editoria varia (50% dei ricavi) e in misura minore editoria 
in lingua stfabiera (48% dei ricavi per il 24% dei soggetti), editoria remainder (48% per il 14%) e altri prodotti 
(58% perdi 40%). 

La tipologia di attività prevalente è l’ingrosso con vendita sul territorio (69% dei ricavi); il 17% dei grossisti 
effettua/la vendita al banco (65% dei ricavi) e il 9% quella a libero servizio — cash & carry (73% dei ricavi). 

La tlientela è variegata ed è composta soprattutto da librerie (49% dei ricavi per il 51% dei soggetti), edicole 
(48% per il 28%) e altri (55% per il 61%). 
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Le imprese del cluster sono sia ditte individuali (45% dei casî) che società (di persone 27% c di capitali 28%) 
occupano complessivamente 2 addetti. 


Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito /magazzino (69 mq) 
con 55 metri lineari di scaffalature nel 58% dei casi; nel 61% dei casi si rileva la presenza di uffici di piccole 
dimensioni. 

Gli acquisti avvengono in misura preponderante direttamente da case editrici italiane (56% deglimaeguisti); un 
terzo circa dei soggetti realizza il 51% degli approvvigionamenti presso distributori indipendenti, mentre il 19% si 
rifornisce in massima parte presso case editrici straniere (52% degli acquisti). 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascurì gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazionestrayl ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili c strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


L° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è-proceduto ad effettuare un'analisi sui 

dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica’Znell'esercizio dell’attività e per scartare le 

imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 

“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

» costo del venduto‘ dichiarato negativo; 

* costi e spese dichiarati nel quadro F del modello superioti ai/ficavi dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici dell’attività in esame: 

» valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo delhvefiduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) /(numero addetti * 1.000); 

» rotazione del magazzino = costo del venduto /giacenza media del magazzino$; 

+ margine operativo lordo sulle vendite #.(rivavi — costo del venduto — costo per la produzione di servizi — 
spese per acquisti di servizi — spesepèry lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro 
dipendente afferenti l’attività di impresa) # 7100 / ricavi. 


3 La Regressione Multipla è una tecnica statisticavehe permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
l'andamento della variabile dipendente in fimzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


4 Costo del venduto = Esistenze iniziali.+ acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 
5 Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all’anno in base alle giornate retribuite. 


Te frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli amministratori non soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1+.numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell’azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi, 


numero addètti = Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società) assunti con contratto di formazione e lavoro 0 a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 
nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci. 


6 Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + Rimanenze finali) / 2. 


nn 
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Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per imprese con e senza personale dipendente, è stata calcolata da 
distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate=le 
imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, 
per costituire il campione di riferimento. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 
- fino al 19° venti, per il cluster 1; 

+ dal 1°al 19° ventile, per il cluster 2; 

+ non sono stati effettuati tagli per il cluster 3; 

» dal 2°al 19° ventile, per il cluster 4. 

Per la rotazione del magazzino sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 1°al 19° ventile, per i cluster 1, 2; 

«dal 1° ventile, per il cluster 3; 

«dal 2° al 19° ventile, per il cluster 4. 

Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli 
* dal 4°al 19° ventile, per il cluster 1, 


«dal 2° ventile, per il cluster 2; 


*- dal 1° ventile, per il cluster 3; 
«dal 2°al 19° ventile, per il cluster 4. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto“alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 

Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state vitilizZate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significativ&tè=stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione*di ficavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei,residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 10.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDYDI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

è l’Analisi Discriminante”, 

* lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 10.B vengono.tiportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel mode standard di operare dell’ Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppe=di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su\di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viòne determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dito dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fraireoefficienti del gruppo stesso e le variabili dell’impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenénza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gtippo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


TL’ Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi 
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ALLEGATO 10.A 


COEFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI RICAVO 


‘TM36U 


VARIABILI CLUSTER 1 | CLUSTER 2 | CLUSTER*3 | CLUSTER 4 


Costo del venduto 


1,0685 1,0632 1,1390 1,0707 


Costo per la produzione di servizi + Spese per acquisti di 
Le) 1,2632 1,1623 0,4488 2,2145 


Spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da 
lavoro dipendente afferenti l’attività dell’impresa 


1,2478 1,1307 1,1476 


Valore dei beni strumentali 0,2439 0,254$ e 


Collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell’azienda 
coniugale e familiari diversi (numero normalizzato 


Soci e associati in partecipazione (numero normalizzato) 
Costo del venduto "Quota fino a 40 mila euro" 
Costo del venduto "Quota fino a 100 mila euro" 


Costo del venduto "Quota fino a 200 mila euro" 


- Le variabili contabili vanno espresse in euro. 


11.704,3451 


12.913,3635 


RO T_ | ss 
PT ee | 


12.627,7138 
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ALLEGATO 10.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

« Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

«Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

+ Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro 0 a termine e lavoranti 
a domicilio 

* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa 

« Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell’azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo precèdente che prestano attività 
nell’impresa 

«Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che appoitano lavoro prevalentemente 
nell’impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 

» Percentuale dilavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigò precedente 

«Numero di amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Locali destinati a deposito /magazzino (Mg) 

* Locali perla vendita e l’esposizione della merce (Mq) 

QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

«Tipologia di vendita: Vendita al dettaglio con appositalicenza 

* Prodotti merceologici venduti: Editoria scolastica £ Percentuale sui ricavi 

«- Prodotti merceologici venduti: Editoria parascolastica — Percentuale sui ricavi 

QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALL'ANDICHIARAZIONE: 

«Scaffalature (per l’ingrosso) (Metri lincafiX 
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Il presente documento costituisce parte integrante della nota tecnica e metodologica già approvata con Decretò 
Ministeriale del 17 marzo 2005, relativa allo studio di settore TM04U — Farmacie — in vigore, nella versiona 
evoluta, dall’anno d'imposta 2004. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


CORRET'TIVO RELATIVO AL TERMINE DELL’APPLICAZIONE DELLO SCONTO DEL 4,12% 
(D.L. 156/2004, convertito nella L. 202/2004) 


In considerazione del termine, a far data dal 31 ottobre 2005, degli effetti dell’ulteriore sconto del 4,12% sul 
prezzo al pubblico dei farmaci di fascia A_(D.L. 156/2004, convertito dalla legge 20272004), si è ritenuto 
opportuno introdurre, nell’ambito del modello di stima dei ricavi, un meccanismo di adeguamento per tenere 
conto dell'aumento dei ricavi avuti dalla farmacia per la vendita di farmaci disponibili in’ magazzino alla data 
predetta. 


I ricavi stimati dallo studio di settore TM04U vengono aumentati di un importo pari alla consistenza del 
magazzino al 31 ottobre 2005 di farmaci di fascia A!, moltiplicata per il ricaricoStetativo a tali farmaci (1,3642506) 
e per il valore 0,0412/(1-0,0412). 


Il correttivo si applica con riferimento al periodo d’imposta 2005. 


CORRETTIVO RELATIVO ALLO SCONTO FINO AL 20% SUL PREZZO MASSIMO STABILITO 
DALL’AZIENDA TITOLARE SUI FARMACI SENZA OBBLIGO DI PRESCRIZIONE MEDICA 
(SOP) ED I FARMACI DA AUTOMEDICAZIONE 
(D.L. 27 maggio 2005 N. 87, convertito nella6L/26 luglio 2005, n. 149) 


Per tenere conto della riduzione dei ricavi subita dalla farmagta per la vendita di prodotti di fascia C in seguito 
all’introduzione dello sconto, si è ritenuto opportuno ridurré i\ricavi teorici ed i ricavi minimi di un importo pati 
all'ammontare complessivo dello sconto effettuato? 


1 Per l’applicazione del correttivo in esame viene richiesta, nel modello TIM04U, la consistenza del magazzino al 31/10/2005 di farmaci di 
fascia A (nel caso in cui si abbia difficoltà a fornire tale dato, viehe richiesta la consistenza ad inizio e a fine anno e calcolata la giacenza 
media). 


2 fini ii RR: E 
“ Per l'applicazione del correttivo in esame vengono richiesti, nel quadro X del modello TM04U: 


e la dataa decorrere dalla quale la farmacia ha iniziato adyapplicare lo sconto ai sensi del D.L. 27 maggio 2005, n. 87, convertito nella L. 
26 luglio 2005, n. 149; 
e l’ammontare complessivo dei ricavi derivanti alla vendita di medicinali senza ricetta (SOP e automedicazione/OTC), sui quali è 


stato praticato lo sconto ai sensi del D.L. 2% maggio 2005, n. 87, convertito nella L. 26 luglio 2005, n. 149, indicati al netto dello 
sconto effettuato ai sensi della citata normativa; 


e lFammontare complessivo dello sconté èffettiato ai sensi del D.L. 27 maggio 2005, n. 87, convertito nella L. 26 luglio 2005, n. 149. 

AI fine della riduzione dei ricavi teorici e dei ricavi minimi, tali variabili sono vincolate ai seguenti controlli: 

* = la dataa decorrere dalla quale la fàrnfàgia ha iniziato ad applicare lo sconto ai sensi del D.L. 27 maggio 2005, n. 87, convertito nella L. 
26 luglio 2005, n. 149 non deve essère inferiore al 31/05/2005, data di entrata in vigore della normativa; 

e l'ammontare complessivo deîsrieavi derivanti dalla vendita di medicinali senza ricetta (SOP e automedicazione/OTC), sui quali è 
stato praticato lo sconto aisserìsi del D.L. 27 maggio 2005, n. 87, convertito nella L. 26 luglio 2005, n. 149, indicati al netto dello 
sconto effettuato ai sensi della citata normativa deve essere inferiore od uguale al valore definito al punto c) delle seguenti procedure 
di calcolo: 

a si determini la sbyima dell'ammontare dei ricavi da vendita di medicinali senza ricetta (SOP e automedicazione/OTC) (non 
superiori al 20% dti ricavi totali) e dell'ammontare complessivo dello sconto effettuato ai sensi del D.L. 27 maggio 2005, n. 87, 
convertito»nìella È. 26 luglio 2005, n. 149; 

b. lasommà dttenuta al punto precedente deve essere ragguagliata al periodo effettivo di applicazione dello sconto. 

c. al valore ottenuto al punto precedente deve essere sottratto l'ammontare complessivo dello sconto effettuato ai sensi del D.L. 
27 maggio 2005, n. 87, convertito nella L. 26 luglio 2005, n. 149. 


e l’ammontare,complessivo dello sconto effettuato ai sensi del D.L. 27 maggio 2005, n. 87, convertito nella L. 26 luglio 2005, n. 149 
devedgesser@inferiore od uguale al valore definito dalla seguente procedura di calcolo: 
[(ammotitare complessivo dei ricavi derivanti dalla vendita di medicinali senza ricetta (SOP e automedicazione /OTC), sui quali è 
stato praticato lo sconto ai sensi del D.L. 27 maggio 2005, n. 87, convertito nella L. 26 luglio 2005, n. 149, indicati al netto dello 
sconto effettuato ai sensi della citata normativa)/(1-0,2)] - (ammontare complessivo dei ricavi derivanti dalla vendita di medicinali 
senza ricetta (SOP e automedicazione/OTC), sui quali è stato praticato lo sconto ai sensi del D.L. 27 maggio 2005, n. 87, convertito 


nella L. 26 luglio 2005, n. 149, indicati al netto dello sconto effettuato ai sensi della citata normativa). 


Tale correttivo, al quale accedono esclusivamente i soggetti non congrui alle risultanze dello studio, si applica con 
riferimento al periodo d’imposta 2005. 


06A04181 
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DECRETO $ aprile 2006. 


Approvazione di quattro studi di settore in evoluzione relativi 
ad attività professionali. 


IL MINISTRO 
DELL'ECONOMIA E DELLE FINANZE 


Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
29 settembre 1973, n. 600, recante disposizioni comuni 
in materia di accertamento delle imposte sui redditi; 


Visto il testo unico delle imposte sui redditi, 
approvato con decreto del Presidente della Repub- 
blica 22 dicembre 1986, n. 917, e successive modifica- 
zioni; 


Visto l’art. 62-bis del decreto-legge 30 agosto 1993, 
n. 331, convertito con modificazioni dalla legge 
29 ottobre 1993, n. 427, il quale prevede che gli uffici 
del Dipartimento delle entrate del Ministero delle 
finanze elaborino, in relazione ai vari settori economici, 
appositi studi di settore; 


Visto il medesimo art. 62-bis del citato decreto- 
legge n. 331 del 1993, il quale prevede che gli studi 
di settore siano approvati con decreto del Ministro 
delle finanze; 


Visto l’art. 10 della legge 8 maggio 1998 n) 146, 
come modificato dall’art. 1 della legge 30%dicéembre 
2004, n. 311, che individua le modalità ‘di utilizza- 
zione degli studi di settore in sede di @ècertamento 
nonché le cause di esclusione dall’applicazione degli 
stessi; 


Visto il decreto del Presidente. della Repubblica 
31 maggio 1999, n. 195, recante» disposizioni concer- 
nenti i tempi e le modalità di ‘applicazione degli studi 
di settore; 


Considerato che, a seguito delle analisi e delle 
valutazioni effettuateè allo stato, sulla base dei 
dati in possesso dell'Amministrazione finanziaria, 
sono emerse cause di non applicabilità degli studi 
di settore; 


Visto il decrétovdel Ministro delle finanze 10 novem- 
bre 1998, che ha istituito la Commissione di esperti pre- 
vista dall’art. 10, comma 7, della legge n. 146 del 1998, 
integrata\e modificata con successivi decreti del 5 feb- 
braio 1999, del 24 ottobre 2000, del 2 agosto 2002 e del 
14 lugl1072004; 


Visto l’art. 23 del decreto legislativo 30 luglio 1999, 
n. 300, che ha trasferito le funzioni dei Ministeri del 
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bilancio, del tesoro e della programmazione‘economica 
e delle finanze al Ministero dell'economia e delle 
finanze; 


Visto l’art. 57 del medesimo decreto legislativo n. 300 
del 1999, che ha istituito le Agenzie fiscali; 


Visto il decreto del Direttore generale del Diparti- 
mento delle Entrate 24 dicembre 1999, concernente 
le modalità di annotazione )separata dei compo- 
nenti rilevanti ai fini dell’applicazione degli studi di 
settore; 


Visto il provvedimento del Direttore dell’Agenzia 
delle Entrate 23 dicembre 2003, concernente l’approva- 
zione della tabella/di classificazione delle attività eco- 
nomiche; 


Visto il provvedimento del Direttore dell’Agenzia 
delle Entrate ‘13 aprile 2004, concernente l’approva- 
zione deismodelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli studi di settore nel settore 
dellelattività professionali; 


Visto il provvedimento del Direttore dell’Agenzia 
delle Entrate 22 ottobre 2004, concernente l’approva- 
zione di questionari per gli studi di settore; 


Visto il decreto del Ministro dell'Economia e 
delle Finanze 24 marzo 2005, concernente l’appro- 
vazione di un nuovo studio di settore e delle evolu- 
zioni di studi di settore relativi ad attività profes- 
sionali; 


Acquisito il parere della predetta Commissione di 
esperti in data 22 febbraio 2006; 


Decreta: 
Art. 1. 


Approvazione degli studi di settore 


1. Sono approvati, in base all’art. 62-bis del decreto- 
legge 30 agosto 1993, n. 331, convertito con modifica- 
zioni dalla legge 29 ottobre 1993, n. 427, le evoluzioni 
degli studi di settore relativi alle seguenti attività pro- 
fessionali: 


a) Studio di settore TKO6U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SK06U) - Servizi forniti da revisori conta- 
bili, periti, consulenti ed altri soggetti che svolgono atti- 
vità in materia di amministrazione, contabilità e tributi, 
codice attività 74.12.C; 


b) Studio di settore TK10U (che sostituisce lo 
studio di settore SK10U) - Studi medici generici con- 
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venzionati o meno con il Servizio Sanitario Nazionale, 
codice attività 85.12.1; Studi di radiologia e radiotera- 
pia, codice attività 85.12.3; Prestazioni sanitarie svolte 
da chirurghi, codice attività 85.12.A; Altri studi medici 
e poliambulatori specialistici, codice attività 85.12.B; 


c) Studio di settore TK19U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SK19U) - Attività professionali parame- 
diche indipendenti, codice attività 85.14.2; 


d) Studio di settore TK22U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SK22U) - Servizi veterinari, codice atti- 
vità 85.20.0. 


2. Gli elementi necessari alla definizione presuntiva 
dei compensi relativi agli studi di settore indicati nel 
comma 1 sono determinati sulla base della nota tecnica 
e metodologica, delle tabelle dei coefficienti nonché 
della lista delle variabili per l’applicazione dello studio 
di cui agli allegati: 


— 1, per lo studio di settore TK06U; 
— 2, per lo studio di settore TK10U; 


3, per lo studio di settore TK19U; 
4, per lo studio di settore TK22U. 


3. Il programma per l’applicazione degli studi di set- 
tore segnala anche, con riferimento ad indici significa* 
tivi, la coerenza economica rispetto ai valori minimi e 
massimi assumibili con riferimento a comportamenti 
normali degli operatori del settore. 


4. Gli studi di settore si applicano ai contribuenti 
esercenti arti e professioni ovvero esercenti attività 
d’impresa, che svolgono in maniera»prevalente le 
attività indicate nel comma 1. Gli. studi di settore 
si applicano altresì ai contribuenti\esèrcenti attività 
d’impresa che svolgono in maniera secondaria le 
predette attività per le quali abbiano tenuto anno- 
tazione separata. In caso di ésercizio di più attività 
professionali, ovvero di più.attività d’impresa, per 
le quali non è stata tenuta\l’annotazione separata, 
per attività prevalente siv intende quella da cui 
deriva, nel periodo d*imposta, la maggiore entità, 
rispettivamente, dei compensi o dei ricavi. 


Art. 2. 


Applicazione monitorata 
degli studi di settore 


1. Gli studi approvati con il presente decreto, appli- 
cabili pet il solo periodo d’imposta in corso al 
31 dicembre 2005, sono oggetto di monitoraggio da 
parte dell'Agenzia delle Entrate, anche avvalendosi 
della Commissione degli esperti prevista dall’art. 10, 
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comma 7, della legge 8 maggio 1998, n. 146;*(sòno uti- 
lizzabili esclusivamente per la selezione delle»posizioni 
soggettive da sottoporre a controllo comAlé ordinarie 
metodologie. 


2.1 contribuenti che per il periodo*d’imposta 2005 
dichiarano compensi di cui all’art. 54, comma 1, 
ovvero ricavi di cui all’art..857 comma 1, esclusi 
quelli di cui alle lettere c)&d)} e), ed f) del testo 
unico delle imposte suiAredditi, approvato con 
decreto del Presidente dellasRepubblica 22 dicembre 
1986, n. 917, e successive modificazioni, di ammon- 
tare non inferiore a(quello risultante dall’applica- 
zione dei predetti studi di settore non sono assogget- 
tabili ad accertaménto ai sensi dell’art. 10 della legge 
8 maggio 1998, fix146, sulla base dei maggiori com- 
pensi o ricavi&@determinati a seguito della applica- 
zione degli studi che, al termine della fase di monito- 
raggio, saranno oggetto di definitiva approvazione 
entro il 31 marzo 2007. 


3. Gli. studi del presente decreto verranno approvati 
con carattere definitivo sulla base del monitoraggio 
effettuato utilizzando i dati comunicati con i modelli 
pèr\lapplicazione degli studi di settore relativi al 
periodo d'imposta 2005 e le informazioni derivanti dal- 
Mattività di controllo effettuata dall’Amministrazione 
finanziaria, sentito il parere della Commissione degli 
esperti di cui al comma 1. Lo studio definitivo, fatto 
salvo quanto previsto al comma 2, avrà valenza ai fini 
dell’accertamento con riferimento anche per i periodi 
d’imposta 
precedenti. 


Art. 3. 


Categorie di contribuenti 
alle quali non si applicano gli studi di settore 


1. Gli studi di settore approvati con il presente 
decreto non si applicano nei confronti dei contribuenti 
che hanno dichiarato compensi di cui all’art. 54, 
comma l, ovvero ricavi di cui all’art. 85, comma 1, 
esclusi quelli di cui alle lettere c), d), ed e), del testo 
unico delle imposte sui redditi, approvato con decreto 
del Presidente della Repubblica 22 dicembre 1986, 
n. 917, e successive modificazioni, di ammontare supe- 
riore a euro 5.164.569. 


Art. 4. 


Variabili delle attività professionali 
o delle imprese 


1. L'individuazione delle variabili da utilizzare per 
l’applicazione degli studi di settore, approvati con il 
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presente decreto, è effettuata sulla base delle informa- 
zioni contenute nei modelli SK10U per lo studio 
TK10U, SK19U per lo studio TK19U e SK22U per lo 
studio TK22U, costituenti parte integrante delle dichia- 
razioni Unico 2004 e approvati con il provvedimento 
del Direttore dell'Agenzia delle Entrate 13 aprile 2004, 
tenuto conto di quanto precisato nelle dichiarazioni di 
cui all’art. 6 del presente decreto. 


2. L’individuazione delle variabili da utilizzare 
per l'applicazione dello studio di settore TK06U 
approvato con il presente decreto è effettuata sulla 
base delle informazioni contenute nel modello 
SK06U costituente parte integrante delle dichiara- 
zioni Unico 2004 e approvato con il provvedimento 
del Direttore dell'Agenzia delle Entrate 13 aprile 
2004, nonché sulla base delle informazioni conte- 
nute nei questionari approvati con il provvedimento 
del Direttore dell'Agenzia delle Entrate 22 ottobre 
2004, tenuto conto di quanto precisato nelle dichia- 
razioni di cui all’art. 6 del presente decreto. 


Art. 5. 


Determinazione del reddito imponibile 


1. Sulla base degli studi di settore sono determinati 
presuntivamente 1 compensi di cui all’art. 54, comma 1, 
ovvero 1 ricavi di cui all’art. 85 del testo unico “delle 
imposte sui redditi approvato con decreto delyPresi- 
dente della Repubblica 22 dicembre 1986, n 917, e suc- 
cessive modificazioni, ad esclusione di quelli previsti 
dalle lettere c), 4), e) ed f) del comma4, del citato 
art. 85. 


2. Ai fini della determinazione del reddito di lavoro 
autonomo l'ammontare dei compéènsi di cui al comma 
1 è aumentato degli altri compénenti positivi, compresi 
i proventi e gli interessi moratori e dilatori di cui 
all’art. 6, comma 2, del menzionato testo unico, ed è 
ridotto dei componenti negativi deducibili. Ai fini della 
determinazione degli importi relativi alle voci e alle 
variabili di cui all’artt4ydel presente decreto devono 
essere considerate leyspese sostenute nell’esercizio del- 
l’attività anche se@Monh dedotte in sede di dichiarazione 
dei redditi. 


3. Ai fini0della determinazione del reddito d’im- 
presa l'ammontare dei ricavi di cui al comma 1 è 
aumentato degli altri componenti positivi, compresi 
i ricavi di cui all’art. 85, comma 1, lettere c), d), e) 
ed f), del menzionato testo unico, ed è ridotto dei 
componenti negativi deducibili. Ai fini della determi- 
nazione degli importi relativi alle voci e alle variabili 
di cui all’art. 4 del presente decreto devono essere 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


Serie generale - n. 100 


considerati i componenti negativi inerenti%lesercizio 
dell’attività anche se non dedotti in sedeedr*dichiara- 
zione dei redditi. 


4. Per le imprese che eseguonovopere, forniture e 
servizi pattuiti come oggetto unitario e con tempo di 
esecuzione ultrannuale i ricavi dichiarati, da con- 
frontare con quelli presunti in base agli studi di set- 
tore, vanno aumentati delle, rimanenze finali e dimi- 
nuiti delle esistenze iniziali’ valutate ai sensi del- 
l’art. 93, commi da 1a. 4, del testo unico delle 
imposte sui redditi approvato con decreto del Presi- 
dente della Repubblica 22 dicembre 1986, n. 917, e 
successive modificazioni. 


Art. 6. 


Comunicazione dei dati rilevanti 
ui fini dell’applicazione degli studi di settore 


T. I contribuenti ai quali si applicano gli studi di 
settore comunicano, in sede di dichiarazione dei red- 
diti, i dati rilevanti ai fini dell’applicazione degli studi 
stessi. 


Art. 7. 


Proroga dell’applicazione monitorata 
degli studi di settore 


1. Gli studi di settore SK29U, TK01U, TK03U, 
TK04U, TK0S5U, TK08U, TK16U, TK18U, TK20U 
e TK21U, approvati con il decreto del 24 marzo 
2005, sono oggetto di monitoraggio da parte del- 
l’Agenzia delle Entrate anche per il periodo d’impo- 
sta in corso al 31 dicembre 2005. Gli stessi studi 
saranno oggetto di definitiva approvazione entro il 
31 marzo 2007. 


Il presente decreto sarà pubblicato nella Gazzetta 


Ufficiale della Repubblica italiana. 


Roma, 5 aprile 2006 


Il Ministro: TREMONTI 


=== 


ALLO I 


NOTA TECNICA E METODSLOGICA 


EVOLUZASNE 


STUDIO DI SETTORE TK06U 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L’evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SKOGU. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

« 74.12.C — Servizi forniti da revisori contabili, periti, consulenti ed altri soggetti che svolgono attività in 
materia amministrazione, contabilità e tributi. 

La finalità perseguita è di determinare un “compenso potenziale” tenendo conto(nen’solo di variabili contabili, 

ma anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un professionista. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra lowariabili contabili e le variabili 

strutturali, per analizzare i diversi modelli organizzativi impiegati nell’espletametito dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 

a1 fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta 2003, completati con ulteriori informazioni 

contenute nel questionario ESK06 inviato ai contribuenti per l'evoluzione dello studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 12.987. 


Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati conule informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 10.239. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 1.255 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

+ compensi dichiarati maggiori di 5.164.56%.uro; 

* quadro D del questionario (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

e quadro G del modello (elementi contabili) non compilato; 


* errata compilazione delle percentuali*eelative alla tipologia dell’attività, alle aree specialistiche, alla tipologia 
della clientela (quadro D del questionario); 


» incongruenze fra i dati strutturali e)i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, ihnumero dei contribuenti oggetto delle successive analisi è stato pari a 8.984. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per suddividere i professionisti oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è 

ritenuta appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

* una tecnica.basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un'Awalisi in Componenti Principali *; 


+ un preCedimento di Cluster Analysis ?. 


TL’ Analisi Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati‘quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
sfieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


Principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
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l'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering 
In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 

Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell'analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 

In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dergruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto fn funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 

Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri, ad 
esclusione delle variabili del quadro degli elementi contabili (con la sola eccezione, nel caso di lavoro autonomo, 


delle variabili “Spese per prestazioni di collaborazione coordinata e continuativa” e #Compensi corrisposti a terzi 
Pa 


per prestazioni direttamente afferenti l’attività professionale e artistica”). Talé scelta nasce dall’esigenza di 
caratterizzare i professionisti in basc ai possibili modelli organizzativi, alle modalità di espletamento dell’attività, 
alle diverse tipologie di clientela, etc.; tale caratterizzazione è possibile solo titilizzando le informazioni relative 
alle strutture operative e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le divefse realtà professionali. 


1 fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare diciotto gruppi omogenei di professionisti. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


L'analisi, ha portato all’individuazione di 18 gruppi omogenei, differenziati in funzione di tre elementi principali: 
Le modalità di espletamento dell’ attività, che hanno consentito di differenziare i professionisti sulla base della 
specializzazione nelle prestazioni erogate. In particolare sono stati individuati clusters distinti sulla base 
dell’offerta di: 

« Servizi contabili, consulenza fiscale e sociotartà (clusters 1, 6, 7,17); 

«+ Collegi sindacali (cluster 3); 

«+ Consulenza contabile, bilancio e dichiarazioni fiscali (clusters 4, 12); 

«+ Servizi contabili, redazione bilancio/e-dichiarazioni fiscali (clusters 5, 14); 

* Servizi contabili e dichiarazioni, fiscali (clusters 10, 14, 16, 18); 

* Assistenza e consulenza in niatéria del lavoro (cluster 8); 

«+ Consulenza aziendale, organizzativa e finanziaria (cluster 9); 

«+ Consulenza contabile, fisèale e societaria e contenzioso tributario (cluster 11); 


«Servizi di contabilità /eonsulenza fiscale, societaria e del lavoro (cluster 15). 


Si riscontra, altresi, I@presenza di un gruppo di professionisti non specializzati in una particolare prestazione, 
ma che offrono in’amipia gamma di servizi (cluster 2). 

La tipologia di remfmerazione (a forfait 0 meno). Nell'ambito degli studi che offrono servizi di natura contabile e fiscale 
sono stati individuati professionisti per 1 quali prevale l'offerta di gruppi di prestazioni erogate 
congiuntamente per uno stesso cliente e remunerate a forfait (cluster 1, 4, 5, 6, 7, 8, 10, 12, 14, 15, 17). 


La struttuta ortanizzativa (addetti, superfici destinate allo svolcimento dell'attività, dotazione strumentale) che ha permesso di 
individuàre clusters formati da studi più strutturati (cluster 12, 13, 17, 18). 


2 i nà = 00 î dg » Îa Lu t Ae 1% : à 
© La*@luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di professionisti (cluster); in tal modo i professionisti che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche 
steutturali simili. 
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Salvo quanto espressamente specificato, tutti i valori evidenziati sono riferiti ai valori medi del cluster di 
riferimento. 


CLUSTER 1- STUDI CHE FORNISCONO SERVIZI CONTABILI E CONSULENZA FISCALE E SOCIETARIA, CON 
REMUNERAZIONE A FORFAIT, AD IMPRESE IN CONTABILITÀ SEMPLIFICATA O ORDINARIA 


NUMEROSITÀ: 746 


I professionisti appartenenti al cluster in esame si occupano in prevalenza di gruppi di prestazioni remunerate a 
forfait, in particolare di tenuta della contabilità, consulenza fiscale (comprese dichiarazioni fiscali) € societaria. 
‘l'ale insieme di attività è rivolta tanto ad imprese in contabilità ordinaria (45% dei compensi) tanto in contabilità 
semplificata (39% dei compensi). 


Gli studi che fanno parte di questo cluster operano generalmente senza ricorrere a dipendenti collaboratori; nel 
70% dei casi l’attività viene svolta in uno studio esclusivo. 


La clientela è formata principalmente da imprenditori individuali ed esercenti arti e professioni (51% dei 
compensi), società di persone e associazioni tra professionisti (23%) e altre società,di capitali (18%). 


L’anzianità professionale degli appartenenti al cluster è di circa dieci anni. 
La dotazione di beni strumentali comprende due computer e due stampanti. 
CLUSTER 2 — STUDI CHE OFFRONO UNA GAMMA DI SERVIZI AMPIA 
NUMEROSITÀ: 1.305 


Il cluster è formato studi individuali in cui non sono generalmente presenti dipendenti o collaboratori; l’attività è 
svolta in uno studio di piccole dimensioni che, nel 44% dei casi, èimuso promiscuo con l'abitazione. 


I professionisti appartenenti al cluster in oggetto offrono dina )gamma ampia di prestazioni, generalmente 
afferenti alla tenuta della contabilità e agli adempimenti fiscali, Le prestazioni, spesso remunerate a forfait, sono 
erogate nei confronti di imprenditori individuali ed esercenti arti e professioni (indicati dal 64% dei professionisti 
con un'incidenza del 50% sui compensi), altre società di vapitali (55% con il 49% dei compensi) e società di 
persone e associazione tra professionisti (36% dei compensi per il 51% dei soggetti). 


L’anzianità professionale degli appartenenti al cluster è, di circa sette anni. 

La dotazione dei beni strumentali comprende un computer ed una stampante. 
CLUSTER 3 — STUDI INDIVIDUALI SPECIALIZZATI IN COLLEGI SINDACALI 
NUMEROSITÀ: 191 


Il cluster è formato quasi esclusivamenté.da studi individuali in cui non sono generalmente presenti dipendenti o 
collaboratori; solo il 45% dei soggetti) appartenenti al cluster si avvale di uno studio, di piccole dimensioni, 
destinato esclusivamente all’esercizio-dell’attività. 


Per i professionisti che formano db cluster il 79% dei compensi deriva dalla partecipazione a collegi sindacali. 


Coerentemente con la natura delle prestazioni erogate, la principale tipologia di clientela è costituita dalle altre 
società di capitali (76% dei compensi). 


L’anzianità professionale@degli appartenenti al cluster è di circa tredici anni. 

CLUSTER 4 — STUDI, INDIVIDUALI SPECIALIZZATI IN CONSULENZA CONTABILE, BILANCIO E 
DICHIARAZIONI FISCALI, CON REMUNERAZIONE A FORFAIT 

NUMEROSITÀ: 1533 

Il cluster è formato prevalentemente da studi individuali in cui non sono generalmente presenti dipendenti o 

collaboratoris l’attività è svolta in uno studio di piccole dimensioni che, nel 44% dei casi, risulta in uso promiscuo 

con l’abitazione. 

I professioflisti appartenenti al cluster in oggetto sono specializzati in consulenza contabile, bilancio e 

dichiarazioni fiscali (93% dei compensi), remunerati a forfait. 

Laxclientela è formata principalmente da altre società di capitali (58% dei rispondenti e 65% di incidenza sui 

compensi), società di persone c associazioni tra professionisti (51% dei compensi per il 56% dei soggetti) e 

imprenditori individuali ed esercenti arti e professioni (51% dei compensi per la metà dei rispondenti). 
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Il 72% dei rispondenti ottiene 186% dei compensi dal cliente principale. 
L’anzianità professionale degli appartenenti al cluster è di circa sei anni. 


CLUSTER 5 — STUDI CHE FORNISCONO, CON REMUNERAZIONE A FORFAIT, SERVIZI CONTABILI, 
REDAZIONE DI BILANCI E DICHIARAZIONI FISCALI AD IMPRESE IN CONT'ABIWITÀ 
ORDINARIA 


NUMEROSITÀ: 693 


Il cluster è formato quasi esclusivamente da studi individuali in cui non sono generalmente presenti dipendenti o 
collaboratori; l’attività è svolta in locali di piccole dimensioni e circa la metà dei soggetti 6péra all’interno 
dell’abitazione. 


I professionisti appartenenti al cluster offrono gruppi di prestazioni remunerate a forfait: tontabilità, bilancio e 
dichiarazioni fiscali per imprese in contabilità ordinaria (82% dei compensi) c, in misura più contenuta, in 
contabilità semplificata (11% dei compensi). 


La clientela è formata principalmente da altre società di capitali (37% dei compeasi); imprenditori individuali ed 
esercenti arti e professioni (33%) e società di persone c associazioni tra professionisti (24%). 


L’anzianità professionale degli appartenenti al cluster è di circa sette anni. 
La dotazione di beni strumentali comprende un computer ed una stampante. 


CLUSTER 6 — STUDI CHE FORNISCONO SERVIZI CONTABILI E CONSULENZA FISCALE E SOCIETARIA, CON 
REMUNERAZIONE A FORFAIT, AD IMPRESE IN CONTABILITÀ SEMPLIFICATA 


NUMEROSITÀ: 455 

Il cluster è formato quasi esclusivamente da studi individuali in/cui pion sono generalmente presenti dipendenti 0 

collaboratori; l’attività è svolta in un locale di medie dimensiohi che, nel 60% dei casi, è destinato esclusivamente 

all’esercizio dell’attività. 

I professionisti appartenenti al cluster sono specializzati Yin gruppi di prestazioni remunerate a forfait, in 

particolare di tenuta della contabilità, consulenza fiscale, (comprese dichiarazioni fiscali) e societaria per imprese 

in contabilità semplificata (82% dei compensi). 

Coerentemente con la natura delle prestazioni erogate, la clientela è formata principalmente da imprenditori 

individuali ed esercenti arti e professioni (64% dei compensi) e società di persone e associazioni tra professionisti 

(19%). 

L’anzianità professionale degli appartenenti al cluster è di circa otto anni. 

La dotazione di beni strumentali compréftde due computer ed una stampante. 

CLUSTER 7 — STUDI CHE FORNISGONO SERVIZI CONTABILI E CONSULENZA FISCALE E SOCIETARIA, CON 
REMUNERAZIONE‘A, FORFAIT, AD IMPRESE IN CONTABILITÀ ORDINARIA 

NUMEROSITÀ: 565 


Il cluster è formato quasi esclasivamente da studi individuali in cui non sono generalmente presenti dipendenti o 
collaboratori; l’attività è svelta ‘n un locale di piccole dimensioni, che nella metà dei casi è in uso promiscuo con 
l’abitazione. 


I professionisti appartenenti al cluster si occupano in prevalenza di prestazioni remunerate a forfait, in particolare 
di tenuta della cofitabilità, consulenza fiscale (comprese dichiarazioni fiscali) e societaria per imprese in 
contabilità ordinafia (89% dei compensi). 


Ta clientela è formata principalmente da altre società di capitali (42% dei compensi), società di persone e 
associazioni tra ‘professionisti (29% dei compensi) ed imprenditori individuali ed esercenti arti c professioni 
(21% dei compensi). 


L’anzianità professionale degli appartenenti al cluster è di circa otto anni. 


La dotazione di beni strumentali comprende un computer ed una stampante. 
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CLUSTER 8 — STUDI CHE FORNISCONO SERVIZI DI ASSISTENZA E CONSULENZA IN MATERIA DEL 
LAVORO, CON REMUNERAZIONE A FORFAIT 


NUMEROSITÀ: 132 


Il cluster è formato quasi esclusivamente da studi individuali in cui non sono generalmente presenti dipenderiti o 
collaboratori; l’attività è svolta in un locale di piccole dimensioni che, nel 40% dei casi, risulta esclusivamente 
destinato all’attività. 


1 professionisti appartenenti al cluster si occupano in prevalenza di assistenza e consulenza in matetia del lavoro 
(da cui deriva il 90% dei compensi), remunerate a forfait. 


La clientela è formata principalmente da imprenditori individuali ed esercenti arti e pfefessioni (40% dei 
compensi), altre società di capitali (29% dei compensi) e società di persone e associazioni traprofessionisti (43% 
dei compensi per il 48% dei soggetti appartenenti al cluster). 


Il 65% degli appartenenti al cluster dichiara che 183% dei compensi proviene dal cliente principale. 
L’anzianità professionale degli appartenenti al cluster è di circa sci anni. 
La dotazione di beni strumentali comprende un computer ed una stampante. 


CLUSTER 9 — STUDI INDIVIDUALI CHE FORNISCONO SERVIZI‘*DI) CONSULENZA AZIENDALE, 
ORGANIZZATIVA E FINANZIARIA 


NUMEROSITÀ: 370 


Il cluster è formato quasi esclusivamente da studi individuali in cui non sono generalmente presenti dipendenti o 
collaboratori; i locali destinati allo svolgimento dell’attività sono dî piccole dimensioni e per la metà dei soggetti 
sono in uso promiscuo con l’abitazione. 


Si tratta di professionisti specializzati in consulenza aziendale/orgafizzativa e finanziaria (81% dei compensi). 


Coerentemente con la natura delle prestazioni erogate, la tipelogra di clientela è rappresentata prevalentemente da 
altre società di capitali (55% dei compensi) e, in misurà,minore, da società di persone e associazioni tra 
professionisti (45% dei compensi per il 39% dei soggetti) e da imprenditori individuali ed esercenti arti e 
professioni (34% dei compensi per il 39% dei soggetti), 


Il 61% dei rispondenti ottiene 1°84% dei compensi dal cliente principale. 
L’anzianità professionale degli appartenenti al éluster è di circa sette anni. 
La dotazione di beni strumentali comprendé un computer ed una stampante. 


CLUSTER 10 — STUDI CHE FORNISCONO SERVIZI CONTABILI E DICHIARAZIONI FISCALI, CON 
REMUNERAZIONBA FORFAIT, AD IMPRESE IN CONTABILITÀ SEMPLIFICATA 
NUMEROSITÀ: 695 


Il cluster è formato quasi esclusivamente da studi individuali in cui non sono generalmente presenti dipendenti o 
collaboratori; l’attività è svolta inun locale di medie dimensioni che, nella gran parte dei casi, è destinato 
esclusivamente all'esercizio dell'attività. 


Il 79% dei compensi deriva dall'offerta di servizi contabili e fiscali ad imprese in contabilità semplificata, e, in 
misura minore, dagli stessi Sérvizi ad imprese in contabilità ordinaria (13% dei compensi). 


Coerentemente con»laXnatura delle prestazioni erogate, la clientela prevalente è formata da imprenditori 
individuali ed eserceriti arti e professioni (68% dei compensi), società di persone e associazioni tra professionisti 
(15%) e, per una*residua parte, da altre società di capitali (18% dei compensi per il 31% dei soggetti) e altre 
persone fisiche»(13% dei compensi per il 39% dei soggetti). 


L’anzianità pfofessionale degli appartenenti al cluster è di circa nove anni. 


La dotazione di beni strumentali comprende due computer ed una stampante. 
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CLUSTER 11 — STUDI INDIVIDUALI CHE FORNISCONO SERVIZI DI CONSULENZA CONTABILE, FISCALE È 
SOCIETARIA E CONTENZIOSO TRIBUTARIO 


NUMEROSITÀ: 252 


Il cluster è formato quasi esclusivamente da studi individuali in cui non sono generalmente presenti dipendenti o 
collaboratori; i locali destinati allo svolgimento dell’attività sono di piccole dimensioni e per il 40% deidsoggetti 
risultano in uso promiscuo con l’abitazione. 

Appartengono al cluster professionisti specializzati nell’offerta di servizi di consulenza e parerimin materia 
contabile, fiscale e societaria (59% dei compensi). Inoltre il 27% dei soggetti dichiara che il 355%)dei compensi 
deriva da attività svolte nell’ambito del contenzioso tributario e dell’assistenza del contribuènte nella fase 
precontenziosa (compresi gli istituti c.d. ‘“deflattivi” del contenzioso: accertamento con adesione, autotutela, 
ECC.) 

La tipologia di clientela è rappresentata prevalentemente da altre società di capitali) 69% dei compensi), 
imprenditori individuali ed esercenti arti e professioni (23%), società di persone e dssotiazioni tra professionisti 
(22%) e, in misura minore, da altre persone fisiche (21% dei compensi per il 26% detsoggetti). 


L’anzianità professionale degli appartenenti al cluster è di circa otto anni. 
La dotazione di beni strumentali comprende un computer e una stampante. 


CLUSTER 12 — STUDI INDIVIDUALI DI MEDI DIMENSIONI SPECIALIZZATI IN CONSULENZA CONTABILE, 
BILANCIO E DICHIARAZIONI FISCALI, CON REMUNERAZIONE A FORFAIT 


NUMEROSITÀ: 133 


Il cluster è formato prevalentemente da studi individuali in cutW@oltre al titolare, è presente un dipendente; 
l’attività è svolta in uno studio esclusivo di medie dimensioni (62'mg). 


1 professionisti che formano il cluster sono specializzati \im? gruppi di prestazioni, remunerate a forfait, 
riconducibili all'ambito della consulenza contabile, alla redazione dei bilanci e alle dichiarazioni fiscali (71% dei 
compensi). 


La clientela è formata principalmente da altre società di capitali (44% dei compensi), società di persone e 
associazioni tra professionisti (24%), imprenditori individuali ed esercenti arti e professioni (21%) e altre persone 
fisiche (10% dei compensi per il 41% dei soggetti). 


1 compensi percepiti per la consulenza forriita è terzi per la gestione contabile dei propri clienti risultano 
superiori alla media sia in valore assoluto sta@*come percentuale di compilazione (41.000 Euro per il 12% dei 
rispondenti). 


L’anzianità professionale degli appartenenti,al cluster è di circa tredici anni. 
La dotazione di beni strumentali comprende tre computer e due stampanti. 
CLUSTER 13 — STUDI PLURISPE€IAFIZZATI DI GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 116 


Gli studi appartenenti a questo Cluster si caratterizzano per la struttura nettamente più grande rispetto a quella 
degli altri gruppi individuati. Nella maggior parte dei casi si tratta, infatti, di associazioni tra professionisti (con in 
media 2 associati), all’interno delle quali sono presenti in media 3 dipendenti. Anche la dimensione dei locali, 
destinati esclusivamente,allo svolgimento dell’attività, risulta di gran lunga superiore alla media (135 mg). 


1 professionisti appaftenenti al cluster in oggetto offrono un’ampia gamma di servizi afferenti principalmente 
all’arca delle prestazioni remunerate a forfait: consulenza contabile, bilancio e dichiarazioni fiscali (indicati dal 
52% dei rispondenti e con un’incidenza del 29% sui compensi), contabilità e dichiarazioni fiscali alle imprese in 
contabilità ordinaria o semplificata (rispettivamente il 26% ed il 21% dei compensi per circa la metà dei soggetti), 
contabilità ordinaria, consulenza in materia fiscale (comprese dichiarazioni fiscali) e societaria (15% dei compensi 
per il 34%adei soggetti), contabilità ordinaria, consulenza in materia fiscale (comprese dichiarazioni fiscali) c 
societaria e del lavoro (33% dei compensi per il 14% dei soggetti). 


La tipologia di clientela è rappresentata prevalentemente da imprenditori individuali ed esercenti arti e 
pfofessioni, altre società di capitali (33% dei compensi per entrambe), società di persone e associazioni tra 
professionisti (20%). 
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L’anzianità professionale, per chi opera in forma individuale, degli appartenenti al cluster è di circa venti anni. 


Anche la dotazione di beni strumentali, con otto computer e quattro stampanti, risulta superiore alla media, cme 
pure superiore alla media risultano le spese per acquisti e abbonamenti, per manutenzione e riparazibne 
apparecchiature tecniche e quelle per manutenzione e aggiornamento software. 


CLUSTER 14 — STUDI DI MEDIE DIMENSIONI CHE FORNISCONO, CON REMUNERAZIONE A__FORFAIT, 
SERVIZI CONTABILI E FISCALI ALLE IMPRESE IN CONTABILITÀ ORBINARIA O 
SEMPLIFICATA 


NUMEROSITÀ: 308 


Il cluster è formato prevalentemente da studi individuali in cui è generalmente presente un dipentlente; l’attività è 
svolta in uno studio esclusivo di medie dimensioni (63 mg). 


I professionisti che formano il cluster offrono in prevalenza gruppi di prestazioni=remunerate a forfait, in 
particolare tenuta della contabilità, bilancio e dichiarazioni fiscali per imprese in contabilità ordinaria (45% dei 
compensi) e di tenuta della contabilità e dichiarazioni fiscali per imprese in contabilità semplificata (39%) c, i 
misura minore, di consulenza contabile, bilancio e dichiarazioni fiscali (14%. dei compensi per il 41% dei 
soggetti). 

La clientela è formata principalmente da imprenditori individuali ed esefeenti arti e professioni (53% dei 
compensi), società di persone e associazioni tra professionisti (23%), altressocietà di capitali (15%) e altre persone 
fisiche (5%). 


L’anzianità professionale degli appartenenti al cluster è di circa tredictanni. 


La dotazione di beni strumentali comprende quattro computer c tre)stampanti. 


CLUSTER 15 — STUDI CHE FORNISCONO, CON REMUNERAZIONE A FORFAIT, SERVIZI CONTABILI F 
CONSULENZA FISCALE, SOCIETARIA E DEL'LAVORO ALLE IMPRESE IN CONTABILITÀ 
ORDINARIA O SEMPLIFICATA 


NUMEROSITÀ: 169 


1 cluster è formato prevalentemente da studi individuali'in cui sono mediamente presenti, oltre al titolare, un 
dipendente o un collaboratore; l’attività è svolta in un/ocale di piccole dimensioni che in poco più della metà dei 
casi è destinato esclusivamente all’esercizio dell’attività. 
compensi derivano dall’offerta di servizi, remunerati a forfait, relativi alla tenuta della contabilità, consulenza in 
materia fiscale (comprese dichiarazioni fiscali}; societaria e del lavoro rivolte ad imprese in contabilità ordinaria 
(53% dei compensi) o in contabilità semplificata (28%). 


La clientela è formata principalmente ta, imprenditori individuali ed esercenti arti e professioni (38% dei 
compensi), società di persone e associazioni tra professionisti (27%) e altre società di capitali (26%). 


L’anzianità professionale degli appàrtedenti al cluster è di circa dieci anni. 


La dotazione di beni strumentaliicomprende tre computer e due stampanti. 
CLUSTER 16 — STUDI INDIVIDWALI CHE FORNISCONO SERVIZI CONTABILI E DICHIARAZIONI FISCALI 
NUMEROSITÀ: 940 


Il cluster è formato quasi.esclusivamente da studi individuali in cui non sono generalmente presenti dipendenti o 


collaboratori. L'attività \è svolta in un locale di piccole dimensioni che in circa la metà dei casi è destinato 
esclusivamente all'éscreizio dell'attività. 

Si tratta di studi spétializzati nell’offerta di servizi contabili e fiscali con remunerazione non a forfait: contabilità 
ordinaria (40% def compensi), contabilità semplificata (25%) e dichiarazioni fiscali. 

La clientelaNé formata principalmente da imprenditori individuali ed esercenti arti e professioni (48% dei 
compensi)e società di persone e associazioni tra professionisti (19%). Tra i clienti figurano anche altre società di 
capitali (42% dei compensi per il 48% dei soggetti) e altre persone fisiche (20% dei compensi per il 40% dei 
soggetti). 


L’anzianità professionale degli appartenenti al cluster è di circa otto anni. 


Là dotazione di beni strumentali comprende due computer e una stampante. 
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CLUSTER 17 — STUDI DI MEDIE DIMENSIONI CHE FORNISCONO, CON REMUNERAZIONE A FORFAIT} 
SERVIZI CONTABILI E CONSULENZA FISCALE E SOCIETARIA AD IMPRESE IN CONTABILITÀ 
ORDINARIA O SEMPLIFICATA 


NUMEROSITÀ: 152 


Il cluster è formato per il 58% da studi individuali e per la rimanente parte da associazioni tra professionisti. 
l’attività è svolta col ricorso generalmente a due dipendenti; lo studio, in uso esclusivo, risulta, di grandi 
dimensioni (95 mg). 


I professionisti appartenenti al cluster si occupano in prevalenza dell’offerta di gruppi di prestazionhèremunerate a 
forfait, in particolare di tenuta della contabilità, consulenza fiscale (comprese dichiarazioni fiscali) è societaria per 
imprese in contabilità ordinaria (42% dei compensi) o in contabilità semplificata (34% dei compensi) e, in misura 
minore, consulenza contabile, bilancio e dichiarazioni fiscali (8%). 


La clientela è formata principalmente da imprenditori individuali ed esercenti anti e) professioni (46% dei 
compensi), società di persone e associazioni tra professionisti (25%), altre società di@apitali (19%) e altre persone 
fisiche (5%). 


Il valore dei compensi corrisposti a terzi per la gestione contabile dei propri cliéhti è superiore alla media (31.000 
Euro per il 18% dei rispondenti). 


L’anzianità professionale degli appartenenti al cluster è di circa sedici anni. 
La dotazione di beni strumentali comprende sette computer e quattro stampanti. 


CLUSTER 18 — STUDI DI MEDIE DIMENSIONI CHE FORNISCONOxSERVIZI CONTABILI E DICHIARAZIONI 
FISCALI 


NUMEROSITÀ: 226 


Il cluster è formato prevalentemente da studi individuali in curtè generalmente presente un dipendente; l’attività è 
svolta in uno studio esclusivo di medie dimensioni (68 mq) 


Si tratta di studi specializzati in servizi contabili e fiscali‘6on remunerazione non a forfait: dichiarazioni fiscali 
(30% dei compensi), contabilità ordinaria (28%) e contabilità semplificata (22%). 


La clientela è formata principalmente da imprenditori individuali ed esercenti arti e professioni (61% dei 
compensi), società di persone e associazioni tra professionisti (22%), altre società di capitali (13%) e altre persone 
fisiche (9%). 


L’anzianità professionale degli appartenentixal\eluster è di circa tredici anni. 


La dotazione di beni strumentali comprende quattro computer e tre stampanti. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI COMPENSO 


Una volta suddivisi i professionisti in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, 
la funzione matematica che.méglio si adatta all'andamento dei compensi dei professionisti appartenenti al gruppo 
in esame. Per determinar&tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 


La stima della “funzione»=di compenso” è stata effettuata individuando la relazione tra il compenso (variabile 
dipendente) e alcuni(dativcontabili e strutturali dei professionisti (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilévare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati dei professionisti per verificare le condizioni di “normalità cconomica” nell’esercizio dell’attività e per 
scartare le situazioni anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione 
della “funzione=dì compenso”. 


In particolare sono stati esclusi i professionisti che presentano costi e spese dichiarati nel quadro G del modello 
superiori al compensi dichiarati. 


La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Taàndamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


ii 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


Successivamente è stato utilizzato un indicatore economico-contabile specifico dell’attività in esame: 


- Resa oraria = compensi dichiarati - spese per prestazioni di collaborazione coordinata e continuativa - 
compensi corrisposti a terzi per prestazioni direttamente afferenti l'attività professionale e artistica /(numero 
addetti!*50*48). 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e per localizzazione territoriale, è stata calcolata la 

distribuzione ventilica dell'indicatore precedentemente definito e poi sono stati selezionati i soggetti che 

presentavano valori dell'indicatore all’interno di un determinato intervallo, per costituire ill campione di 

riferimento. 


Sono stati scelti i seguenti intervalli: 
+ dal 4°al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 3, 5, 9, 10, 12, 13, 14, 15,17 c 18; 
+ dal 5° al 19° ventile, per i cluster 4, 6, 7, 8, 11 e 16. 


Così definito il campione di professionisti di riferimento, si è proceduto alla defimizione della “funzione di 
compenso” per ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di compenso” sono state utilizzate statvariabili contabili (quadro G del 
modello) sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettoata con il metodo stepwise. Una 
volta selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di compenso” si è ottenuta applicando il metodo 
dei minimi quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventualè presenza di variabilità legata a fattori 
dimensionali (eteroschedasticità). 


Nella definizione della funzione di compenso dell’attività professionale è stata utilizzata la variabile Ore dedicare 
all'attività. Inoltre, si è tenuto conto delle possibili differenze di risultati economici legate alla densità abitativa del 
comune e al luogo di svolgimento dell’attività. 


A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relative\valla”territorialità generale a livello comunale”’5, che 
ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionalé)in aree omogenee in rapporto al: 
* grado di benessere; 


«livello di qualificazione professionale; 


4 Le requenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Numero addetti = 1*”Fattore correttivo individuale” + Numero dipendenti a tempo pieno + Numero dipendenti a tempo parziale 
(professionista e assunti con contratto di formazione e lavoro 
che opera in 
(a 2. dove: 
forma individuale) 

. “Fattore correttivo individuale” = “Peso ore settimanali dedicate all’attività” * “Peso settimane di lavoro 


nell’anno” 


. “Peso ore settimanali dedicate all'attività” è pari a: (minor valore tra 50 e “Numero ore settimanali dedicate 
all'attività?) /50 
. “Peso Settimane di lavoro nell’anno” è pari a: (minor valore tra 48 e “Numero settimane di lavoro 
nell’arino””)/48 
Numero addetti = Numéro dipendenti a tempo pieno + Numero dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto di formazione 
(associazioni tra clavoro + Numero soci o associati che prestano attività nello studio * “Fattore correttivo associazioni” 


professionisti) d 
Ove: 


i99° 


. “Fattore correttivo associazioni’ “Peso ore settimanali dedicate all’attività” + “Peso settimane di lavoro 


nell’anno” 


* “Peso ore settimanali dedicate all'attività” è pari a: (minor valore tra 50 e “Numero ore settimanali dedicate 


all'attività” / ’’Numero soci o associati che prestano attività nello studio’)/50 


. “Peso settimane di lavoro nell’anno” è pari a: (minor valore tra 48 e “Numero settimane di lavoro nell’anno” 


/ “Numero soci o associati che prestano attività nello studio”) /48 


> I\criteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale 
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* struttura economica. 


Nella definizione della funzione di compenso le aree territoriali sono state rappresentate con un insiemetdì 
variabili dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile Ore dedicate all'attività. Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Cluster Analysisavalori 
correttivi da applicare, nella stima del compenso di riferimento, al coefficiente della variabile Ore dedicaterall'ottività. 


Inoltre, nel caso di attività svolta in forma individuale, si è tenuto conto anche delle differenze legate all’Età 
professionale” e allo svolgimento di Altre attività a tempo pieno o di Altre attività professionali e/o‘d'impresa che 
intervengono come ulteriori valori correttivi da applicare al coefficiente della variabile Ore dedicate all'attività. 
Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliérs), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallò compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 1 A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzioné di compenso”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del compenso del singolo professionista sono previste due fasi: 
» l’Analisi Discriminante?, 


* la stima del compenso di riferimento. 
Nell’allegato 1 B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a pafte yl caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono cofisiderate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni professionista viene determinato il compenso/di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di 
confidenza. 

Tale compenso è dato dalla media dei compensi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma 
dei prodotti fra 1 coefficienti del gruppo stesso,e le variabili del professionista, ponderata con le relative 
probabilità di appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenutò, come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con lerelative probabilità di appartenenza. 


° Nel caso di professionista the opera in forma individuale, l'età professionale è pari a: Periodo d’imposta — Anno di inizio attività — 
Numero di anni di ifftetguzione attività 


? L’Analisi Discrimifante è una tecnica che consente di associare ogni professionista ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua 
attività, attravérsosla definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 1B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Dipendenti a tempo pieno — Numero giornate retribuite 

* Dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto di formazione e lavoro — Numero giornate retribuite 

* Socio associati che prestano attività nello studio — Percentuale di lavoro prestato 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Spese per l'utilizzo di servizi di terzi 

+ Costi sostenuti per strutture polifunzionali 

* Unità immobiliare destinata esclusivamente all’esercizio dell’attività — Superfici eomplessiva (Mq) 

QUADRO G DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Spese per prestazioni di collaborazione coordinata e continuativa 

«+ Compensi corrisposti terzi per prestazioni direttamente afferenti l’attività professionale e artistica 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

* Modalità di espletamento dell’attività: Contabilità ordinaria - % condpensi 

* Modalità di espletamento dell’attività: Contabilità semplificata £ compensi 

* Modalità di espletamento dell’attività: Mod. Unico persone fisithè - % compensi 

* Modalità di espletamento dell’attività: Mod. Unico società‘di\pèrsone ed equiparate - % compensi 

* Modalità di espletamento dell’attività: Mod. Unico societàXdi capitali, enti commerciali ed equiparati/Mod. 
Unico enti non commerciali ed equiparati - Yo compedsi 

* Modalità di espletamento dell’attività: Mod. 770 (anche se compreso nella dichiarazione unificata) - % 
compensi 

* Modalità di espletamento dell’attività: Mod. IVA (anche se compreso nella dichiarazione unificata) - % 
compensi 

* Modalità di espletamento dell’attività: Contenzioso tributario ed assistenza del contribuente nella fase 
precontenziosa (compresi gli istituti c.d/ *deflattivi" del contenzioso: accertamento con adesione, autotutela, 
ecc.) - % compensi 

«Modalità di espletamento dell’attivatà: Consulenze e pareri in materia contabile, fiscale e societaria - % 
compensi 

* Modalità di espletamento dell’attività: Redazione bilanci - % compensi 

* Modalità di espletamento dell’attività: Consulenza aziendale, organizzativa e finanziaria - %0 compensi 

* Modalità di espletamento dell’attività: Collegi sindacali - %o compensi 

* Modalità di espletamefito»dell’attività: Contabilità semplificata, consulenza in materia fiscale (comprese 
dichiarazioni fiscali) esbcietaria - % compensi 

* Modalità di espletamento dell’attività: Contabilità ordinaria, consulenza in materia fiscale (comprese 
dichiarazioni fiscAlijersocietatia - % compensi 


« Modalità di espletamento dell’attività: Contabilità semplificata, consulenza in materia fiscale (comprese 
dichiarazion(fiscali), societaria e del lavoro - % compensi 


* Modalità di espletamento dell’attività: Contabilità ordinaria, consulenza in materia fiscale (comprese 
dichiarazioni fiscali), societaria e del lavoro - % compensi 

«  Modalîtàdi espletamento dell’attività: Contabilità ordinaria, bilancio e dichiarazioni fiscali - % compensi 

* Modalità di espletamento dell’attività: Contabilità semplificata e dichiarazioni fiscali - % compensi 


* Modalità di espletamento dell’attività: Consulenza contabile, bilancio e dichiarazioni fiscali - %o compensi 


* “Modalità di espletamento dell’attività: Assistenza e consulenza in materia del lavoro (compresi servizi di 
amministrazione paghe c stipendi) - % compensi 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifichie-dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SK10U. 


Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 

* 85.12.1 Studi medici generici convenzionati o meno con il Servizio Sanitario Nazional& 

*  85.12.3 Studi di radiologia c radioterapia; 

*  85.12.A Prestazioni sanitarie svolte da chirurghi; 

»  85.12.B Altri studi medici e poltambulatori specialistici. 

La finalità perseguita è di determinare un “compenso potenziale” tenendo conto non solo di variabili contabili, 

ma anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un professionista. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le variabili contabili e le variabili 

strutturali, per analizzare i diversi modelli organizzativi impiegati nelkespletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando4 modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 

ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d'imposta 2003. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 107.635. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevate la completezza, la correttezza e la coerenza delle 

informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 4.039 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* compensi dichiarati maggiori di 5.164.56%euro; 

«quadro D (clementi specifici dell’attività) non compilato; 

* quadro G (elementi contabili ) non compilato; 

* errata compilazione delle percentualiseelative alla modalità di espletamento dell’attività, alle arce di attività e 
specializzazioni, alla tipologia della ehentela, alla provenienza dei pazienti (quadro D); 


* incongruenze fra i dati strutturali è i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei contribuenti oggetto delle successive analisi è stato pari a 103.596. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per suddividere i prtofèssionisti oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è 

ritenuta appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un’analisi fattoriale del tipo 
Analyse des “données e nella fattispecie come un’Aralisi in Componenti Principali *, 


* un proeedimento di Cluster Anabysis ?. 


1 L’Andlisin Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
Spigghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
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L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l’operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partite dai siswiltati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità detsgruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto4o* funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 

Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti 1 quadri, ad 
esclusione delle variabili del quadro degli clementi contabili (con la sola eccezione, nel caso di lavoro autonomo, 
delle variabili “Spese per prestazioni di collaborazione coordinata e continuativa” e Compensi corrisposti a terzi 
per prestazioni direttamente afferenti l’attività professionale e artistica”). Tale scelta nasce dall’esigenza di 
caratterizzare i professionisti im base ai possibili modelli organizzativi, alle arce specialistiche, alle diverse tipologie 
di clientela, etc.: tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazionisrelative alle strutture operative 
e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà professionali. 

I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i divetsi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare trentasei gruppi omMegenei di professionisti. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPIOMOGENEI 


L'analisi svolta per il settore in esame ha evidenziato (unt specializzazione sia pet tipologia di attività che per 
prestazioni o per clientela. 


I criteri principali in base a1 quali risultano classificate/le attività mediche sono: 
»  Vareadiattività e specializzazione; 
«la tipologia di clientela; 


» la modalità di espletamento dell’attività. 


L’area di attività e specializzazione ha permesso di distinguere l'insieme dei medici che operano nelle diverse aree 

di specializzazione. ‘Tutte le principali” professioni mediche oggetto dello studio sono state rappresentate 

all'interno dei gruppi individuati. 

Con riferimento alla tipologia délla elientela è stato possibile differenziare i cluster 9, 15 e 28 in cui il compenso 

deriva, prevalentemente, dal SSN per attività in convenzione, dai restanti cluster che operano principalmente con 

clientela costituita da privati ‘\e/talvolta dalle strutture sanitarie private piuttosto che da compagnie assicurative 

(cluster 30) o dalle struttufe sariitarie pubbliche (cluster 6). 

La modalità di espletamento dell'attività ha contribuito a differenziare ulteriormente i cluster. Accanto alle visite 

specialistiche che rappresentano la modalità principale per tutti i medici specializzati emergono: 

* le visite mediche generiche per i cluster relativi alla medicina generale, guardia medica/emergenza sanitaria 
territoriale, medicina fiscale e Medicina alternativa; 

* gli esami diagnostici per la radiologia; 


* gli intefvénti chirurgici per la chirurgia e l'ortopedia chirurgica; 


2 . x . . n . . n o "3 REL 6 . I o no . . 
© La*Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di professionisti (cluster); in tal modo i professionisti che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche 
steuttrali simili. 
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* l'attività di consulenza che per alcuni operatori rappresenta, accanto alle altre voci, una quota significativa del 
propri compensi. 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall'analisi, salvo specifica indicazione contraria, l'espressione“di 
valori numerici riguarda valori medi. 


CLUSTER 1 - MEDICI OPERANTI PRINCIPALMENTE PRESSO STRUTTURE SANITARIE PRIVATE 
NUMEROSITÀ: 4.621 


Il cluster è caratterizzato dalla presenza di medici operanti principalmente presso strutture sanitarie, private (92% 
dei compensi) che svolgono in prevalenza visite mediche generiche (nel 35% dei casi il 77% dei compensi), visite 


2507 


specialistiche (nel 35% il 56% dei compensi) e altre attività (nel 35% il 74% dei compensi). 


Il 35% dei soggetti presenta 20 mq di studio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione mentre il 21% dei 
soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 42 mg; inoltre il 43% dèi soggetti dichiara di 
utilizzare due strutture di terzi. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 73% degli appartenenti“al’cluster, è pari a circa 11.800 
euro. 


CLUSTER 2 - MEDICI OPERANTI PREVALENTEMENTE NELL’AMBÉETO) DELLA GUARDIA MEDICA / 
EMERGENZA SANITARIA ‘TERRITORIALE NELLA MAGGIOR PARTE DEI CASI PER 
STRUTTURE SANITARIE PRIVATE 

NUMEROSITÀ: 542 


Il cluster è caratterizzato da medici operanti prevalentemente mell’àmbito della guardia medica/emergenza 
sanitaria territoriale (84% dei compensi) perlopiù per struttuté ‘Sanitarie private: ambulatori, poliambulatori, 
cliniche, case di riposo, laboratori di analisi 0 altre strutture sanitati@private (93% dei compensi). 


La principale modalità di espletamento dell’attività è rappresentata dalle visite generiche (nel 50% dei casi 181% 
dei compensi) anche se non è trascurabile la percentuale degli appartenenti al cluster (49%) che hanno indicato 
altre attività tra le tipologie di incarichi svolti (87% dei compensi totali). 


Il 32% dei professionisti appartenenti al cluster presenta 19 mq di studio o ambulatorio in uso promiscuo con 

l'abitazione. 

CLUSTER 3 - STUDI MEDICI OPERANTI PREVALENTEMENTE NELL’AMBITO DELLA MEDICINA LEGALE E 
ASSICURATIVA CHE SI RIVOLGONO SOPRATTUTTO A PRIVATI 

NUMEROSITÀ: 1.383 


Il cluster è formato da medici operanti prevalentemente nell’ambito della medicina legale e assicurativa (76% dei 
compensi) che svolgono sia attività diWisite specialistiche (indicate dal 53% dei soggetti per il 65% dei compensi) 
sia attività di consulenza (indicata dal452% dei soggetti per il 67% dei compensi). 


La clientela è costituita prevalentèmetite da privati (44% dei compensi), da compagnie di assicurazione (indicate 
dal 56% dei soggetti per il 30% deicompensi) e da scuole, palestre, Son sindacali o enti diversi privati 
e pubblici (indicate dal 17% dei soggetti per il 41% dei compensi); inoltre nel 16% dei casi sono presenti attività 
in convezione con il Servizie, Sanitario Nazionale (42% dei compensi). 


Il 51% dei soggetti disponèydi uno studio medico la cui superficie è pari a 49 mq e il 34% presenta 22 mq di 
studio o ambulatorio iftruso promiscuo con l'abitazione. 


Il valore complessivàdei beni strumentali, dichiarato dall’82% dei soggetti, è pari a oltre 15.400 curo. 
CLUSTER 4 - MEDICI SPECIALIZZATI IN DIETOLOGIA, ENDOCRINOLOGIA E DIABETOLOGIA 
NUMEROSITÀ:1,354 


Il cluster comprende medici specializzati in aree di attività diverse: l'endocrinologia ( (45% dei soggetti) e la 
dietologia (0%). Nell’ambito delle aree di attività sopraelencate, ogni medico percepisce dall’esercizio della 
propria specializzazione compensi superiori all'’80% del totale. Inoltre si rileva che il 19% dei soggetti ha 
dichiarato di operare, anche in maniera non esclusiva, nella diabetologia, da cui deriva il 70% dei compensi totali. 


Lé tre tipologie di professionisti svolgono prevalentemente visite specialistiche (71% dei compensi) a cui talvolta 
affiancano l’attività di consulenza (indicata dal 18% dei soggetti per il 43% dei compensi). 
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La clientela è costituita da privati (61% dei compensi) e da strutture sanitarie private (indicate dal 30% def 
soggetti per il 57% dei compensi). 


Il 56% degli appartenenti a questo gruppo dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 55 mq, il 25% 
presenta 22 mq di studio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione, inoltre, nel 32% dei casi, si fileva la 
presenza di un ambulatorio pari a 33 mq. E° interessante notare che il 37% dei soggetti dichiara di utilizzate due 
strutture di terzi. 

Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 76% degli appartenenti a questo grupponè pari a circa 
16.600 euro. 

CLUSTER 5 - STUDI MEDICI SPECIALIZZATI IN OSTETRICIA E GINECOLOGIA 

NUMEROSITÀ: 4.540 

Il cluster è formato da medici specializzati in ostetricia e ginecologia (97% dei compènsi) che svolgono in 
prevalenza visite specialistiche (78% dei compensi). 

La clientela è costituita da privati (74% dei compensi) e da strutture sanitarie ptivate (indicate dal 31% dei 
soggetti per il 50% dei compensi). 


La maggior parte di questi professionisti dispone di uno studio medico la cui superficie è pati a 40 mg, mentre 
nel 45% dei casi sono presenti 31 mq di ambulatorio. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dall’ 85% dei soggetti, è pari a circa 31.000 euro. 


CLUSTER 6 - MEDICI CHE PRESENTANO QUALE CLIENTELA PRINCIPALE LE STRUTTURE SANITARIE 
PUBBLICHE 


NUMEROSITÀ: 1.585 


Il cluster è formato da medici che presentano quale clientela/principale le strutture sanitarie pubbliche (76% dei 
compensi). Lissi svolgono soprattutto visite specialistiche (nel 58% dei casi il 58% dei compensi), visite mediche 
generiche (nel 35% il 64% dei compensi), attività di consulenza (nel 26% il 53% dei compensi) ed altre attività 
(nel 36% il 61% dei compensi). 


Il 29% dei professionisti del cluster dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 44 mq, mentre il 30% 
presenta 20 mq di studio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione; inoltre il 31% dei soggetti dichiara di 
utilizzare due strutture di terzi. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 78% dei soggetti, è pari a circa 11.700 euro. 
CLUSTER 7 - MEDICI OPERANTI NELL’AMBITO DELLA MEDICINA FISCALE 
NUMEROSITÀ: 1.224 


Il cluster è formato da medici operantisnell’ambito della medicina fiscale (71% dei compensi) che svolgono in 
prevalenza visite mediche generichèafnel 59% dei casi 1'86% dei compensi) e nel 20% dei casi visite specialistiche 
pari al 46% dei compensi totali; ifieltre non è trascurabile la percentuale degli appartenenti a questo gruppo 
(39%) che hanno indicato altre attività tra le tipologie di incarichi svolti (83% dei compensi totali). 


La clientela è costituita dal SSN per attività in convenzione (indicato dal 28% dei soggetti per il 73% dei 
compensi), da strutture sanitarie pubbliche (indicate dal 21% per il 73% dei compensi) nonché da scuole, 
palestre, organizzazioni sindacali o enti diversi privati e pubblici (indicate dal 37% per 185% dei compensi). 

Il 27% dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 40 mg, mentre il 33% presenta 17 mq 
di studio o ambulatoriain uso promiscuo con l'abitazione. 

Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 78% degli appartenenti a questo gruppo, è di oltre 
10.000 euro. 
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CLUSTER 8 - STUDI MEDICI SPECIALIZZATI IN PEDIATRIA 
NUMEROSITÀ: 7.373 


Il cluster è formato da medici specializzati in pediatria (99% dei compensi) che svolgono in prevalenza visite 
specialistiche (nel 73% dei casi il 93% dei compensi) e nel 31% dei casi visite generiche (92% dei compensi 


La clientela è costituita principalmente dal SSN per attività in convenzione (82% dei compensi), infattirit78% dei 
medici pediatri dichiara di avere circa 800 assistiti. La clientela privata inoltre, è dichiarata dal 48% dei ugli 
con compensi pari al 24% del totale. 


Coerentemente con l’attività svolta gli appartenenti al cluster dispongono di uno studio medicoYa cui superficie è 
pari a 42 mq, inoltre il 56% dei soggetti presenta un ambulatorio pari a 30 mq. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dall’89% dei medici appartenenti a questo gruppo, è pari a 
circa 16.500 euro. 


CLUSTER 9 - STUDI DI MEDICI GENERICI IN CONVENZIONE CON IL SSN 
NUMEROSITÀ: 43.085 


Questo gruppo è formato prevalentemente da medici generici (87% dei compettsi), infatti svolgono soprattutto 
visite mediche generiche (86% dei compensi). 


Il principale cliente è il SSN per attività in convenzione da cui proviene l’80%ydei compensi e per il quale i medici 
del cluster assistono oltre 930 persone. 


Coerentemente con l’attività svolta la maggior parte dei professionistadel cluster dispone di uno studio medico la 
cui superficie è pari a 44 mq, inoltre il 56% dei soggetti dispone di/ùn ambulatorio pari a 32 mq. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dall'89%ydegli appartenenti a questo gruppo, è pari a circa 
17.500 euro. 


CLUSTER 10 - MEDICI SPECIALIZZATI IN NEUROLOGIA 
NUMEROSITÀ: 1.104 


Il cluster è formato da medici specializzati in neurologia (97% dei compensi) che svolgono in prevalenza visite 
specialistiche (71% dei compensi). 


La clientela è costituita da privati (40% dei compensi) e da strutture sanitarie private (indicate dal 49% dei 
soggetti per il 66% dei compensi). 


Il 41% di questi professionisti dispone di vinostudio medico la cui Spa è pari a 43 mq e il 33% presenta 21 
mq di studio o ambulatorio in uso promiscuercon l'abitazione; inoltre il 37% dichiara di utilizzare due strutture di 
terzi. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 74% di soggetti, è pari a circa 14.000 euro. 
CLUSTER 11 - MEDICI SPECIALIZZATI IN UROLOGIA E ANDROLOGIA 
NUMFROSITÀ: 754 


Il cluster è formato da medici specializzati in urologia - andrologia (97% dei compensi) che svolgono in 
prevalenza visite specialistichè (63% dei compensi) a cui affrancano, nel 47% dei casi, gli interventi dai per 
compensi pari al 37% del totale. 


La clientela è costituita prevalentemente da privati (48% dei compensi) e da strutture sanitarie private (31%). 


Il 48% dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 52 mq, il 25% presenta 25 mg di studio 
o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione, mentre un professionista su due dichiara di utilizzare due 
strutture di terzi( 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 79% di soggetti, è pari a circa 22.500 euro. 
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CLUSTER 12 - STUDI MEDICI SPECIALIZZATI IN MEDICINA ALTERNATIVA 
NUMEROSITÀ: 1.482 


1 cluster è formato da medici specializzati in medicina alternativa (91% dei compensi) che svolgono visite 
mediche generiche (indicate dal 48% dei soggetti per l’81% dei compensi), visite specialistiche (indicate dalbt1% 
per il 79% dei compensi) e altre attività (indicate dal 35% per il 70% dei compensi). 


La clientela è costituita prevalentemente da privati (81% dei compensi). 


La maggior parte dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 41 mq e 141% presenta 37 
mq di ambulatorio; inoltre il 41% dei medici del cluster dichiara di sostenere spese difaggiornamento 
professionale (730 euro). 


1 valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dall’ 82% di soggetti, è pari a circa 17.500 euro. 
CLUSTER 13 - MEDICI SPECIALIZZATI IN PNEUMOLOGIA, ALLERGOLOGIA E IMMUNOLOGIA 
NUMEROSITÀ: 566 


1 cluster è formato sia da medici specializzati in pneumologia (per il 60% dei soggetti il 90% dei compensi) che 
allergologia e immunologia (per il 46% 1°89% dei compensi). Essi svolgono4in ‘prevalenza visite specialistiche 
(67% dei compensi) e nel 29% dci casi attività di consulenza (44% dei competìsi). 


La clientela è costituita prevalentemente da privati (43% dei compensi) e‘dasstrutture sanitarie private (35% dei 
soggetti per il 68% dei compensi). 


1 46% dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie/@xpari a 50 mq e il 28% presenta 33 mq di 
studio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione, inoltre 133% degli appartenenti al cluster dichiara di 
utilizzare una o due strutture di terzi. 


1 valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 71%yi soggetti, è pari a circa 11.200 euro. 

CLUSTER 14 - STUDI MEDICI SPECIALIZZATI IN ODONT®IATRIA 

NUMEROSITÀ: 1.689 

1 cluster è formato da medici specializzati in odontoiatria (92% dei compensi) che svolgono prevalentemente 
visite specialistiche (52% dei compensi) e altre attività (indicate dal 35% dei soggetti per il 77% dei compensi 
totali). 

La clientela è costituita principalmente da privati/6% dei compensi). 


“a Maggior parte dei soggetti dispone di ufo studio medico la cui superficie è pari a 58 mq mentre il 42% di un 
ambulatorio pari a 45 mq, a fronte di canoni di locazione, dichiarati dal 38% dei soggetti, pari a circa 17.500 euro. 


La dotazione di beni strumentali prevedesnel 47% dei casi una o due unità operative odontoiatriche, il cui valore 
è fino a 10.329 euro e nel 21% è oltre, 10.329 e fino a 41.317. Circa il 26% dei soggetti dichiara un apparecchio 
radiologico tradizionale di valore.fino-A 10.329 euro e il 44% dispone di almeno uno sterilizzatore fino a 10.329 
euro. Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dall'84% dei soggetti, è pari a circa 36.000 curo. 


A fronte di questa attività i medici del cluster dichiarano spese per consumi di materiale sanitario pari a circa 
9.000 euro. 


CLUSTER 15 - STUDI MEDICI OPERANTI PREVALENTEMENTE PER IL SSN PER ATTIVITÀ IN 
CONVENZIONE 


NUMEROSITÀ: 2.475 

Questo gruppo è fotmato da medici che presentano quali principali modalità di espletamento dell’attività le visite 
generiche (61%\dèf compensi) a cui affiancano le visite specialistiche (20% dei compensi). Questi professionisti si 
rivolgono pfincipalmente al SSN per attività in convenzione ('82% dei compensi), per il quale assistono 720 
persone, e‘matginalmente anche ai privati (12% dei compensi). 

La maggior parte dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 45 mq e il 49% presenta 38 
mq di ambulatorio; inoltre il 25% degli appartenenti al cluster dichiara di utilizzare una o due strutture di terzi. 


ILalote complessivo dei beni strumentali, dichiarato dall'88% dei soggetti, è pari a circa 23.000 euro. 
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CLUSTER 16 - MEDICI SPECIALIZZATI IN PSICHIATRIA OPERANTI PREVALENTEMENTE PRESSO 
STRUTTURE PRIVATE 
NUMEROSITÀ: 315 


Il cluster è formato da medici specializzati in psichiatria (97% dei compensi) che svolgono in prevalenza visite 
specialistiche (58% dei compensi) e nel 36% dei casi è presente l’attività di consulenza (78% dei compensò 


La clientela prevalente è costituita da strutture sanitarie private (89% dei compensi) e da piivati (8% dei 
compensi). 


Il 33% dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 46 mq, mentre il 45%presenta 22 mq 
di studio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 74% di soggetti, è pari a circa 10.000) euro. 
CLUSTER 17 - STUDI MEDICI SPECIALIZZATI IN DERMATOLOGIA 
NUMEROSITÀ: 1.907 


Il cluster è formato da medici specializzati in dermatologia (96% dei compensi)(che svolgono in prevalenza visite 
specialistiche (84% dei compensi). 


La clientela è costituita per la maggior parte da privati (68% dei compensi) e secondariamente da strutture 
sanitarie private (28% dei soggetti per il 45% dei compensi) e dal SSN per@attività in convenzione (16% per il 
57% dei compensi). 


La maggior parte dei soggetti del cluster dispone di uno studio medica,la cui superficie è pari a 40 mq e nel 46% 
dei casi si rileva la presenza di un ambulatorio di 32 mq. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dall'84% dei sbggetti, è pari a circa 23.00 curo. 
CLUSTER 18 - MEDICI SPECIALIZZATI IN ONCOLOGIA, RADIOTERAPIA E MEDICINA NUCLEARE 
NUMEROSITÀ: 633 


Il cluster è formato da medici specializzati in oncologia (per il 77% dei soggetti il 93% dei compensi), 

radioterapia (per il 13% il 90% dei compensi) e medicina nucleare (per il 12% il 95% dei compensi), che 

svolgono in prevalenza visite specialistiche (49% dei compensi) e nel 22% dei casi attività di consulenza (62% dei 

compensi). 

La clientela è costituita perlopiù da privati (49%ydei soggetti per il 54% dei compensi) e da strutture sanitarie 

private (45% per 1°80% dei compensi). 

Il 26% dei soggetti dispone di uno studi@ medico la cui superficie è pari a 47 mq, mentre il 36% presenta 22 mq 

di studio o ambulatorio in uso promistuo con l'abitazione; inoltre il 39% degli appartenenti al cluster dichiara di 

utilizzare una o due strutture di terzi! 

Il valore complessivo dei beni stràmetitali, dichiarato dal 73% di soggetti, è pari a circa 16.400 euro. 

CLUSTER 19 - MEDICI SPECIALIZZATI IN CHIRURGIA CHE SVOLGONO PREVALENTEMENTE VISITE 
SPECIALISTICHE 

NUMEROSITÀ: 637 

Il cluster è formato dasmedici specializzati in chirurgia (99% dei compensi) che svolgono in prevalenza visite 

specialistiche (95% dei compensi). 

La clientela è costituita prevalentemente da privati (53% dei compensi) e da strutture sanitarie private (indicate 

dal 44% dei soggettiper il 67% dei compensi). 


Il 48% dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 48 mq, il 25% di un ambulatorio di 26 
mq e il 23%presenta 25 mq di studio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione; inoltre il 41% dichiara di 
utilizzare ùma o due strutture di terzi. 


Il valorescomplessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 70% di soggetti, è pari a circa 18.500 euro. 
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CLUSTER 20 - STUDI MEDICI SPECIALIZZATI IN PSICHIATRIA CHE SI RIVOLGONO PREVALENTEMENTE AI 
PRIVATI 


NUMEROSITÀ: 2.253 


Il cluster è formato da medici specializzati in psichiatria (97% dei compensi) che svolgono in prevalenza Visite 
specialistiche (82% dei compensi). 


La clientela è costituita principalmente da privati (75% dei compensi). 


Il 59% dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 48 mg, il 29% di un ambulatorio di 29 
mq e il 33% presenta 24 mq di studio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 76% di soggetti, è pari a circa 11.200 euro. 
CLUSTER 21 - MEDICI SPECIALIZZATI IN FISIATRIA 
NUMEROSITÀ: 1.282 


Il cluster è formato da medici specializzati in fisiatria (93% dei compensi) che aftfaticano alle visite specialistiche 
(60% dei compensi) l’attività di consulenza (indicata dal 22% dei soggetti per 157% dei compensi) e le altre 
attività (indicate dal 32% per il 66% dei compensi). 


La clientela si ripartisce perlopiù tra privati (35% dei compensi) e strutture sanitarie private (45%). 


Il 44% dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pariva 68 mq, il 26% presenta 22 mq di studio 
o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione, inoltre il 41% dichiara diyutilizzare due strutture di terzi. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dall’ 81% di soggétti, è pari a circa 19.500 euro. 
CLUSTER 22 - MEDICI SPECIALIZZATI IN CARDIOCHIRURGIA 

NUMEROSITÀ: 322 

Il cluster è formato da medici specializzati in cardiochirurgia=(95% dei compensi). 


L'attività prevalente è costituita dalle visite specialistiche 45% dei compensi) e nel 37% dei casi, dagli interventi 
chirurgici (62 annui) per compensi pari al 79% del totale. 


La clientela è costituita prevalentemente da strutture/Sanitarie private (50% dei compensi) e da privati (24% dei 
compensi). 


Il 32% dei soggetti dispone di uno studio medicoMa cui superficie è pari a 46 mq, il 35% presenta 24 mq di studio 
o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazivne; inoltre un professionista su due dichiara di utilizzare una o due 
strutture di terzi. 


Il valore complessivo dei beni strumentaliydichiarato dal 77% degli appartenenti al cluster, è pari a circa 20.500 
euro. 


A fronte di questa attività il»-21% dei professionisti sostiene spese per aggiornamento professionale, 
partecipazione a convegni, acquistiJed abbonamenti a giornali, riviste, pubblicazioni o banche dati (circa 1.500 
euro). 


CLUSTER 23 - STUDI MEBICISPECIALIZZATI IN CARDIOLOGIA 
NUMEROSITÀ: 2.301 


Il cluster è formato,da ‘edici specializzati in cardiologia (97% dei compensi) che svolgono in prevalenza visite 
specialistiche (70%*dèicompensi) e nel 25% dei casi attività di consulenza (43% dei compensi). 


La clientela è costitùlita perlopiù da privati (51% dei compensi per il 67% dei soggetti) e da strutture sanitarie 
private (75% dèycmpensi per il 52% dei soggetti). 


Il 42% deisoggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 49 mg, il 30% presenta 23 mq di studio 
o ambulaterio in uso promiscuo con l'abitazione, inoltre il 36% dei soggetti dichiara di utilizzare due strutture di 
terzi 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dall’80% di soggetti, è pari a circa 19.000 curo. 
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CLUSTER 24 - RADIOLOGI OPERANTI PREVALENTEMENTE PRESSO STRUTTURE SANITARIE PRIVATE 
NUMEROSI TÀ: 1.086 


Il cluster è formato da medici specializzati in radiodiagnostica per immagini (98% dei compensi). Lecattiyità 
svolte sono prevalentemente gli esami diagnostici (67% dei compensi) e la consulenza (indicata dal 20% dei 
soggetti per il 77% dei compensi totali). La clientela di riferimento è costituita in larga parte da struttuse»=Sanitarie 
private (96% dei compensi). 


Il 21% dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 44 mq e il 36% presenta 23 mq di 
studio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione; inoltre gli appartenenti a questo gruppo)dichiarano di 
utilizzare una o due strutture di terzi. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dall’ 80% di soggetti, è pari a circa 22.000reuro. 

CLUSTER 25 - STUDI MEDICI SPECIALIZZATI IN OCULISTICA 

NUMEROSITÀ: 3.738 

Il cluster è formato da medici specializzati in oculistica (99% dei compensi) che svolgono in prevalenza visite 
specialistiche (85% dei compensi) e nell'28% dei casi interventi chirurgici (23%dei compensi). 

La clientela è costituita prevalentemente da privati (68% dei compensi) e nelt84% dei casi da strutture sanitarie 
private (45% dei compensi). 

Questi professionisti dispongono di uno studio medico la cui superfici@è pari a 50 mq e nel 49% dei casi di un 
ambulatorio pari a 38 mg, inoltre nel 37% dei casi utilizzano una 0 due strutture di terzi. 


La dotazione di beni strumentali prevede una lampada a fessuragun oftalmometro e un oftalmoscopio, tutti di 
valore fino a 10.329 euro; inoltre il 40% dei soggetti dichiara ufà autorefrattometro fino a 10.329 euro. Il valore 
complessivo dei beni strumentali, dichiarato dall’ 89% degli appartenenti a questo gruppo, è pari a circa 39.300 
euro. 


CLUSTER 26 - MEDICI SPECIALIZZATI IN ORTOPEDIA CHE SVOLGONO PREVALENTEMENTE INTERVENTI 
CHIRURGICI 


NUMEROSITÀ: 212 


Il cluster è formato unicamente da medici specializzati in ortopedia che svolgono in prevalenza interventi 
chirurgici (77% dei compensi con una media di197 interventi annui) e marginalmente visite specialistiche (21%). 


La clientela è costituita per la maggior parte da/privati (46% dei compensi) e da strutture sanitarie private (41%). 


Il 52% dei soggetti dispone di uno studio‘medico la cui superficie è pari a 67 mq, il 32% di un ambulatorio pari a 
34 mq e il 30% presenta 30 mq di studio ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione; inoltre la maggior 
parte di questi professionisti dichiara Aigatilizzare due strutture di terzi. 


Una consistente percentuale ““di/ soggetti (43%) inoltre, sostiene spese. per. aggiornamento 
professionale /partecipazione a convegni e congressi (circa 2.200 euro). 


Il valore complessivo dei beni strumentali è pari a circa 24.000 euro. 


CLUSTER 27 - STUDI MEDICI SPECIALIZZATI IN RADIODIAGNOSTICA PER IMMAGINI CIIE PRESENTANO 
COME CLIBN'TELA PREVALENTE SOGGETTI PRIVATI 


NUMEROSITÀ: 791 


Il cluster è formato da medici specializzati in radiodiagnostica per immagini (96% dei compensi). Le attività 
svolte sono gli esami diagnostici (74% dei compensi), le visite specialistiche (indicate dal 18% dei soggetti per il 
70% dei compenst) e la consulenza (indicata dal 13% per il 55% dei compensi). 

La clientelaè costituita prevalentemente da privati (47% dei compensi) e nel 30% dei casi dal SSN per attività in 
convenziéne (80% dei compensi). 


La maggior parte dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 49 mq e nel 29% dei casi di 
un ambulatorio pari a 53 mq. 


Acftonte di questa attività il 33% dei soggetti sostiene spese per consumi di materiale sanitario pari a circa 9.700 
euro” 
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Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dall’81% di soggetti, è pari a circa 63.000 euro. 

CLUSTER 28 - MEDICI OPERANTI PREVALENTEMENTE NELL’AMBITO DELLA GUARDIA MEDICA/ 
EMERGENZA SANITARIA TERRITORIALE CONVENZIONATA CON IL SSN 

NUMEROSITÀ: 5.462 


Il cluster è formato da medici operanti prevalentemente nell’ambito della guardia medica/emergefira sanitaria 
territoriale (80% dei compensi) la cui principale modalità di espletamento dell’attività è rappresentata dalle visite 
generiche (61% dei compensi). Non del tutto trascurabile è comunque la percentuale degli appartenéniti al cluster 
(37%) che hanno indicato altre attività tra le tipologie di incarichi svolti (77% dei compensi totali) 


La clientela è costituita principalmente dal SSN per attività in convenzione (50% dei compènsi) e in alcuni casi 
dalle strutture sanitarie pubbliche (indicate dal 33% dei soggetti per il 77% dei compensi) ©dai privati (34% dei 
soggetti per il 27% dei compensi). 


Il 30% dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 40 mqeiL 31% presenta 19 mq di 
studio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 75% di soggetti, è par(acirta 10.000 euro. 


CLUSTER 29 - STUDI MEDICI SPECIALIZZATI IN ORTOPEDIA CHE SVOLGONO PREVALENTEMENTE VISITE 
SPECIALISTICHE 


NUMEROSITÀ: 1.352 


Il cluster è formato da medici specializzati in ortopedia (99% dei còmpensi) che svolgono in prevalenza visite 
specialistiche (93% dei compensi). 


La clientela è costituita da privati (61% dei compensi) e da Strutture sanitarie private (indicate dal 43% dei 
soggetti per il 54% dei compensi). 


Il 56% dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superfivie è pari a 49 mg, il 34% di un ambulatorio pari a 
30 mq e il 24% di uno studio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione pari a 23 mq; inoltre il 47% 
dichiara di utilizzare una o due strutture di terzi. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 79% degli appartenenti al cluster, è pari a circa 16.300 
euro. 


CLUSTER 30 - STUDI MEDICI CHE OPERANO NELL’AMBITO DELLA MEDICINA LEGALE E ASSICURATIVA 
CON CLIENTELA COMPAGNIE DI ASSICURAZIONE 


NUMEROSITÀ: 840 


Il cluster comprende medici operanti néll'ambito della medicina legale e assicurativa (97% dei compensi) che 
svolgono in prevalenza visite specialistiehe (47% dei compensi), cui affiancano l'attività di consulenza (indicata 
dal 48% dei soggetti con compensipati dl 73% del totale). 


La clientela è costituita principalménte dalle compagnie di assicurazione (78% dei compensi) e secondariamente 
dai privati (15% dei compensi). 


Il 66% dei soggetti dispone dino studio medico la cui superficie è pari a 56 mq, il 34% di un ambulatorio pari a 
31 mq e il 27% di uno $tudio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione pari a 25 mq; inoltre il 20% 
dichiara di utilizzare una o due strutture di terzi. 


Il valore complessivo déi beni strumentali è pari a circa 17.600 euro. 


CLUSTER 31 - MEDICI SPECIALIZZATI IN CHIRURGIA CHE SVOLGONO PREVALENTEMENTE INTERVENTI 
CHIRURGICI 


NUMEROSITÀ: 619 
Il clustertè formato da medici specializzati in chirurgia (99% dei compensi). 


L'attività prevalente è costituita dagli interventi chirurgici da cui, a fronte di 111 interventi annui, deriva il 90% 
dei compensi; a questa si aggiungono le visite specialistiche dalle quali derivano compensi pari all’ 8% del totale. 


La clientela è costituita perlopiù da privati (52% dei compensi) e da strutture sanitarie private (indicate dal 47% 
dei Soggetti per il 68% dei compensi). 
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Il 39% dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 66 mq, il 31% presenta 23 mq di studi@. 
o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione, inoltre il 57% degli appartenenti al cluster dichiara di utilizzate 
una o due strutture di terzi. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 81% di soggetti, è pari a circa 22.400 euro. 

A fronte di questa attività il 29% dei professionisti appartenenti a questo gruppo dichiara spese perconsumi di 
materiale sanitario pari a 11.300 euro e il 36% sostiene spese per aggiornamento professionale, partecipazione a 
convegni, acquisti ed abbonamenti a giornali, riviste, pubblicazioni o banche dati pari a 960 euro. 

CLUSTER 32 - MEDICI OPERANTI PREVALENTEMENTE NELL'AMBITO DELLA MEDICINAGENERICA 
NUMEROSITÀ: 159 

Il cluster è formato da medici operanti prevalentemente nell’ambito della medicina generica (91% dei compensi) 
che svolgono soprattutto visite mediche generiche (67% dei compensi) e margimtalmente anche. visite 


specialistiche (17% dei compensi); inoltre il 22% dei soggetti dichiara di svolgére Altre attività (46% dei 
compensi). 


La clientela è rappresentata prevalentemente da privati (41% dei compensi), ynel 36% dei casi da strutture 
sanitarie private (59% dei compensi), mentre solo nel 22% dei casi dal SSN°petyattività in convenzione da cui 
proviene il 21% dei compensi. 


Il 55% dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 49Mq, il 42% di un ambulatorio pari a 
29 mq e il 27% di uno studio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitaZione pari a 24 mg; inoltre il 26% dei 
soggetti dichiara di utilizzare due strutture di terzi. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 79% di soggetti, è pari a circa 13.400 curo. 
CLUSTER 33 - STUDI MEDICI CHE OPERANO NELL’AMBITO DELLA MEDICINA DEL LAVORO 
NUMEROSITÀ: 2.521 


Il cluster è formato da medici che operano nell’ambito della medicina del lavoro (71% dei compensi) e che 
svolgono, oltre alle visite specialistiche (44% dei compenst), attività di consulenza (indicata dal 37% dei medici 
per il 50% dei compensi) e visite generiche (indicata dal 34% per il 58% dei compensi totali). 


La clientela è costituita prevalentemente da impresé e società (75% dei compensi) e dal SSN per attività in 
convenzione (indicato dal 20% dei soggetti per il 38% dei compensi). 


Il 41% dei soggetti dispone di uno studio medicòxla cui superficie è pari a 54 mq, il 39% presenta 24 mq di studio 
o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione, inoltre il 22% dichiara di utilizzare tre o quattro strutture di 
terzi. 


Il valore complessivo dei beni strumentaliydichiarato dall'85% degli appartenenti al cluster, è pari a circa 19.600 
euro. 


CLUSTER 34 - MEDICI SPECIALIZZATI IN OTORINOLARINGOIATRIA 
NUMEROSITÀ: 1.511 


Il cluster è formato da medici\specializzati in otorinolaringoiatria (97% dei compensi) che svolgono in prevalenza 
visite specialistiche (78%dei tompensi). 


La clientela è costituita-principalmente da privati (53% dei compensi) e, secondariamente dalle strutture sanitarie 
private (indicate dal 36% dei soggetti per il 53% dei compensi) e dal SSN per attività in convenzione (indicata dal 
16% per il 67% dei compensi). 


Il 61% dei soggetti dispone di uno studio medico la cui superficie è pari a 51 mq, il 38% di un ambulatorio pari a 
31 mq e il 20%\présenta 24 mq di studio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione; inoltre il 38% dichiara 
di utilizzare (due Strutture di terzi. 


Il valore(Camplessivo dei beni strumentali, dichiarato dall’81% di soggetti, è pari a circa 21.400 euro. 
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CLUSTER 35 - MEDICI SPECIALIZZATI IN ANESTESIA E RIANIMAZIONE 
NUMEROSITÀ: 1.257 


Il cluster è formato da medici specializzati in anestesia e rianimazione (98% dei compensi) che svolgono attività 
differenziate: circa il 39% dei soggetti dichiara di effettuare interventi chirurgici pari all'87% dei compensyper il 
32% dei medici il 54% dei compensi deriva dalle visite specialistiche e il 18 % si occupa di consulenza.ticavando 
da tale modalità il 56% dei compensi. Significativa anche la voce altre attività compilata dal 43% dessopgetti che 
rappresenta 1'84% dei compensi. 


La clientela è costituita prevalentemente da strutture sanitarie private (54% dei compensi) e da privati (24% dei 
compensi). 


Il 41% dei soggetti presenta 23 mq di studio o ambulatorio in uso promiscuo con l'abitazione»e il 14% dispone di 
uno studio medico la cui superficie è pari a 48 mq; inoltre il 46% dichiara di utilizzare du@xstrutture di terzi. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dal 77% dei soggetti, è pari a circa 13.500 euro. 
CLUSTER 36 - MEDICI SPECIALIZZATI IN ANGIOLOGIA 
NUMEROSITÀ: 537 


Il cluster è formato da medici specializzati in angiologia (79% dei compensîàache svolgono in prevalenza visite 
specialistiche (55% dei compensi), nel 40% dei casi esami diagnostici (49% dei compensi) e nel 27% interventi 
chirurgici (28% dei compensi). 

La clientela è costituita principalmente da privati (50% dei compensî), da strutture sanitarie private (per 1 47% 


50 


dei soggetti il 60% dei compensi) e dal SSN per attività in convenzioneXper il 19% il 65% dei compensi). 


Il 58% degli appartenenti a questo gruppo dispone di uno studiò medico la cui superficie è pari a 57 mg, il 38% 
di un ambulatorio pari a 33 mq e il 20% presenta 23 mq°di\studio o ambulatorio in uso promiscuo con 
l'abitazione; inoltre il 46% dichiara di utilizzare due strutturedi\terzi. 


Il valore complessivo dei beni strumentali, dichiarato dall'84% di soggetti, è pari a circa 28.600 euro. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI COMPENSO 


Una volta suddivisi i professionisti in gruppi ofmogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, 
la funzione matematica che meglio si adatta@all’andamento dei compensi dei professionisti appartenenti al gruppo 
in esame. Per determinare tale funzione si/è. ricorso alla Regressione Multipla?. 


La stima della “funzione di compenso” è,stata effettuata individuando la relazione tra il compenso (variabile 
dipendente) e alcuni dati contabili c strutturali dei professionisti (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima dindefinire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 

dati dei professionisti per verificate le condizioni di “normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per 

scartare le situazioni anomale; ciò*S1 è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione 

della “funzione di compenso 

In particolare sono stati ésclusi i professionisti che presentano costi e spese dichiarati nel quadro G del modello 

superiori ai compensi dichiatati. 

Successivamente sogîo stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 

+ Resa oraria&= compensi dichiarati - spese per prestazioni di collaborazione coordinata e continuativa - 
compensi corrisposti a terzi per prestazioni direttamente afferenti l'attività professionale e artistica /(numero 
addetti!+50*48). 


* ta Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Pandamedto della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


‘Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 
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+ Resa del capitale = compensi dichiarati / valore dei beni strumentali. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e per localizzazione territoriale, è stata calcolata la 
distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionati i 
professionisti che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 

Per la resa oraria sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 3°al 19 ventile, per i cluster 24, 26, 29, 30, 35, 

«dal 4°al 19 ventile, per i cluster 1, 5, 8,9, 10, 11, 13, 16, 19, 20, 21, 23, 25, 33, 34, 36; 

«dal 5° al 19 ventile, per i cluster 2, 3, 4, 6, 7, 12, 15, 17, 18, 22, 27, 28, 31, 32; 

* dal 6°al 19 ventile, per il cluster 14. 


Perla resa del capitale sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 1° ventile, per i cluster 8, 16, 26; 

* dal 2° ventile, per i cluster 9, 15, 18, 20, 22, 24, 29, 30, 33, 35; 
* dal 3° ventile, per i cluster 1, 2, 5, 6, 7, 12, 13, 17, 21, 23, 25, 28, 31, 32, 34,36; 
«dal 4° ventile, per i cluster 3, 4, 10, 11, 14, 19, 27. 


Così definito il campione di professionisti di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di 
compenso” per ciascun gruppo omogenco. 


La stima ha riguardato solamente i compensi derivanti da attività diverse da quelle in convenzione con il SSN, di 
conseguenza tutte le variabili inserite nella funzione di regressioneysono state ponderate con la percentuale di 
compensi derivante da attività non in convenzione con il SSN; 


Per la determinazione della “funzione di compenso” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro G del 
modello) sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una 
volta selezionate le variabili, la determinazione della “finzione di compenso” si è ottenuta applicando il metodo 
dei minimi quadrati generalizzati, che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori 
dimensionali (eteroschedasticità). 


Nella definizione della “funzione di compenso” è stata utilizzata la variabile Ore dedicare all'attività. 


Numero addetti = 1*”Fattore correttivo individuale’Y + Numero dipendenti a tempo pieno + Numero dipendenti a tempo parziale 
(protessionista e assunti con contratto digormazione e lavoro 
che opera in 
si NES dove: 
forma individuale) 

. “Fattore&correttivo individuale” = “Peso ore settimanali dedicate all’attività” * “Peso settimane di 


lavoro nell’anno” 


. “Peso ore settimanali dedicate all’attività” è pari a: (minor valore tra 50 e “Numero ore settimanali 


dedicate all’attività”)/50 


. “Peso settimane di lavoro nell’anno” è pari a: (minor valore tra 48 e “Numero settimane di lavoro 


nell’anno”) /48 


Numero addetti = Numero dipendenti a tempo pieno + Numero dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto di formazione 
(associazioni tra © lavoro + Numero soci o associati che prestano attività nello studio * “Fattore correttivo associazioni” 
professionisti) 

dove: 


* “Fattore correttivo associazioni” = “Peso ore settimanali dedicate all’attività” * “Peso settimane di lavoro 


nell’anno” 


» “Peso ore settimanali dedicate all’attività” è pari a: (minor valore tra 50 e “Numero ore settimanali dedicate 


all’attività” / “Numero soci o associati che prestano attività nello studio”)/50 


* “Peso settimane di lavoro nell’anno” è pari a: (minor valore tra 48 e “Numero settimane di lavoro nell’anno” 


/ “Numero soci o associati che prestano attività nello studio”) /48 


— 209 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


Si è inoltre tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati economici legate alla densità abitativa del 
comune di svolgimento dell’attività con un insieme di variabili dummy, ed è stata analizzata la loro interazione 
con la variabile Ore dedicate all'attività. 


Nella definizione della “funzione di compenso” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di Aisultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità generale a livello comutàale”5, che 
ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 


* grado di benessere; 
» livello di qualificazione professionale; 


* struttura economica. 


Nella definizione della funzione di compenso le arce territoriali sono state rappresentate con un insieme di 
variabili dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile Ore dedicate all'attività. Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente ella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del compenso di riferimento, al coefficiente della variabile Ore dedicate all'attività. 


Inoltre, nel caso di attività professionale svolta in forma individuale, si è teMuto”conto anche delle differenze 
legate all’Età professionale, alla qualifica professionale per i lavoratori dipendenti alle informazioni relative ad 
altre attività quali il lavoro dipendente a tempo pieno e pensionato che.intervengono come ulteriori valori 
correttivi da applicare al coefficiente della variabile Ore dedicate all'attività. 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivatiti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 2.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di compenso”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTOREALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del compenso del singolo professionista sono previste due fasi: 
è l’Analisi Discriminante”, 


» la stima del compenso di riferimento. 
Nell’allegato 2.B vengono riportate le varigbili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard.di Operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima Probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unicé,gràppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni professionista viene determinato il compenso di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di 
confidenza. 


Tale compenso è dato dalla media dei compensi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma 
dei prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili del professionista, ponderata con le relative 
probabilità di appartencaza. 


Anche l’intervallo*di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omòggiaco ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


SI criteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale 

5 Nel caso. di professionista che opera in forma individuale, l’età professionale è pari a: Periodo d’imposta — massimo tra (Anno di 
iscrizion&ad albi professionali e Anno di inizio dell'attività) - Anni di interruzione dell'attività 

7 LZAnalisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni professionista ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua 
aftività, attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 2.B 
VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Modalità di espletamento dell’attività: Visite specialistiche - %o compensi 
« Modalità di espletamento dell’attività: Interventi chirurgici - % compensi 


Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 


Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 


Aree di attività 


Aree di attivi 


Aree di attività 


Aree di attivi 
Aree di attivi 
Atee di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Atee di attivi 
Aree di attivi 


Aree di attività 


Atee di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Aree di attivi 
Arce di attivi 
Aree di/attivi 
Aree di.attivi 


tà e 
tà e 
tà e 
tà e 
tà e 
tà e 
tà e 
tà e 
tà e 
dà e 
tà e 
tà e 
tà e 
tà e 
tà e 
tà e 
tà e 


o © o 


o ooo 


o ooo ooo 


o o 


tà 


"@ 


(d) 


te 
tà © 
à e 


tà e 


specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 


speciali 


specializzazione: 


specializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 
spècializzazioni: 
Spècializzazioni: 
spécializzazioni: 
specializzazioni: 
specializzazioni: 


specializzazioni 
specializzazioni 


pubblici - % compensi 


‘Azione 


Guardia medica/Fmergenza sanitaria territoriale - compensi 
Medicina fiscale - % compensi 

Medico generico - % compensi 

Medicina alternativa (Omeopatia, agopuntura, ee % compensi 
Medicina legale e delle assicurazioni - % compensi 

Anestesia e rianimazione - % compensi 

Angiologia - *% compensi 

Cardiochirurgia - % compensi 

Cardiologia - % compensi 

Chirurgia generale - % compensi 
eurochirurgia - % compensi 
hirurgia pediatrica - %o compensi 
hirurgia plastica - %o compensi 
hirurgia toracica - % compensi 
nirurgia vascolare - % compensi 


QQaQaA: 


hirurgia maxillo faeGiale* % compensi 
Dermatologia - %ytompensi 
Diabetologia - % compensi 

Dietologia - % compensi 
Lindocrinologia * *% compensi 


Fisiatria e riabilitazione - % compensi 


% 


Ostetricia e ginecologia - % compensi 
Medicina del lavoro - % compensi 
Netirolggia - %0 compensi 

oculistica - %0 compensi 

@dontoiatria - % compensi 

Oncologia - % compensi 

Ortopedia - % compensi 
Otorinolaringoiatria - % compensi 
Pediatria - % compensi 

Pneumologia - % compensi 

Psichiatria - % compensi 
Radiodiagnostica per immagini - % compensi 
Radioterapia - % compensi 

Medicina nucleare - %o compensi 

Urologia - Andrologia - % compensi 

: Allergologia e immunologia - % compensi 
: Altre - % compensi 


Tipologia della clientela: Attività in convenzione con il SSN - % compensi 
Tipologia della clientela: Strutture sanitarie pubbliche - % compensi 


Tipologia della clientela: Strutture sanitarie private: ambulatori, poliambulatori, cliniche, case 
di riposo, laboratori di analisi o altre strutture sanitarie private - % compensi 


Tipologia della clientela: Compagnie di assicurazione - % compensi 
Tipologia della clientela: Altre imprese e società - % compensi 


Tipologia della clientela: Scuole, palestre, organizzazioni sindacali o enti diversi privati e 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SK19U. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

85.14.2 — Attività professionali paramediche indipendenti. 

La finalità perseguita è di determinare un “compenso/ricavo potenziale” tenendo&c6nto non solo di variabili 
contabili, ma anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un professionista o di un'impresa. 
A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra l&wartabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i diversi modelli organizzativi impiegati nell’espletamento dell'attività. 

L'evoluzione dello studio di settore SK19U è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati 
rilevanti ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d'imposta 2003. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 19.684. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la Completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio; lo scarto di 1.872 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

+ compensi/ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euto: 

«quadro F (elementi contabili) non compilato; 

«quadro G (elementi contabili) non compilato; 

«quadro D (clementi specifici dell’attività) non compilato; 

» errata compilazione delle percentuali relativéalla tipologia delle prestazioni (quadro D); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia clientela (quadro DI); 


«+ incongruenze fra i dati strutturali e udatttontabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numeroTci contribuenti oggetto delle successive analisi è stato pari a 17.812. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per suddividere i contribuenti oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è 
ritenuta appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


* una tecnica basata SG un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un’analisi fattoriale del tipo 
Analyse des donsiéere mella fattispecie come un’ Analisi in Componenti Principali *;, 


+ un procediniehto di Clyser Anabysts 3. 


L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spiegliino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
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L’utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering 
n effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering. 

Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


n un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei ‘gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto 4o*fanzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il giuppo' stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presefiti i tutti i quadri, ad 
esclusione delle variabili del quadro degli elementi contabili (con la sola eccezione, nel caso di lavoro autonomo, 
delle variabili “Spese per prestazioni di collaborazione coordinata e continuativa” e “Coffipensi corrisposti a terzi 
per prestazioni direttamente afferenti l’attività professionale e artistica”). Tale scelta nasce dall’esigenza di 
caratterizzare 1 soggetti in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di clientela, alle diverse 
tipologie di attività, alla dimensione della struttura, ecc.; tale caratterizzazione, è possibile solo utilizzando le 
informazioni relative alle strutture operative, al mercato di riferimento e atutti quegli clementi specifici che 
caratterizzano le diverse realtà economiche. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i dwersi “aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare diciannove gruppi omogenei. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPIOMOGENEI 


L’analisi svolta per il settore in esame ha evidenziato una specializzazione sia per tipologia di attività che per 
prestazioni. 


I fattori che caratterizzano principalmente le attività sanitarie oggetto di analisi sono: 


* tipologia delle prestazioni; 
«aspetto dimensionale (il numero di addetti, Te superfici destinate all’esercizio dell’attività, ecc.); 


* tipologia dell’attività. 


La tipologia delle prestazioni ha 4contribuito a differenziare i professionisti e le imprese che operano 
prevalentemente presso il domicilitvdel)cliente (cluster 7 e 15), da quelli che esercitano la propria attività presso le 
strutture pubbliche 0 private, safitàsie e non (cluster 4, 5, 9, 12 e 14) piuttosto che presso lo studio di cui sono 
titolari (cluster 1, 2, 6, 10 c 16). 
L'aspetto dimensionale ha permesso di distinguere i soggetti che svolgono prevalentemente attività di terapista 
della riabilitazione c/o massofisioterapista e massaggiatore in strutture di più grandi dimensioni (cluster 2), d 
quelli che operano in strutture più piccole (cluster 16). 


[9 


S 


Il fattore tipologia dell’attività ha consentito di evidenziare alcune figure professionali quali: il terapista del 
riabilitazione, massofisioterapista e massaggiatore (cluster 2, 7, 14 e 16), il dietista (cluster 1 c 5), l'assistente 
odontotatrico (cluster 3), il logopedista (cluster 4 e 6), l’ortottista (cluster 8), l’infermiere (cluster 9 e 15), 
l’igienista dentale»(cluster 11), l’idroterapista (cluster 13), il podologo (cluster 17), il chiropratico (cluster 18) e 
l’ostetrica (clustet 19). 


LagCluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di soggetti (cluster); in tal modo i soggetti che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili 


E, 
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CLUSTER 1- ATTIVITÀ SVOLTE DA DIETISTI PREVALENTEMENTE CON STUDIO PROPRIO 

NUMEROSITÀ: 238 

Il cluster è formato quasi esclusivamente da lavoratori autonomi (93% dei soggetti) che svolgono l’attivitàvdi 
dietisti. Le prestazioni sono erogate prevalentemente presso lo studio di cui si è titolari (69%y dei 
compensi/ricavi). La superficie utilizzata per l'esercizio dell'attività è pari a 36 mq totali e, nel 26% dei Casi, sono 
presenti 20 mq di studio in uso promiscuo con l'abitazione; nella maggior parte dei casi non yinéxicorso a 
personale. 


La clientela è costituita perlopiù da privati che apportano compensi/ ricavi pari al 91% del totale, 

A fronte di queste attività sono sostenute, dal 32% dei soggetti spese per aggiornamentò professionale, 

partecipazione a convegni, acquisti ed abbonamenti a giornali, riviste o pubblicazioni pari 250/euro. 

CLUSTER 2 — CENTRI DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI SPECIALIZZATI IN TERAPIA DEBLA RIABILITAZIONE, 
MASSOFISIOTERAPIA E MASSAGGIO 

NUMEROSITÀ: 294 

Questo cluster è formato dai centri di più grandi dimensioni in cui è praticata l’attività di terapista della 

riabilitazione (84% dei soggetti) e/o di massofisioterapista e massaggiatoreY(64%). Gli spazi di cui questi 

operatori dispongono per l'esercizio dell'attività sono i più ampi e diversificati fispetto agli altri cluster: 255 mq di 

superficie complessiva totale, di cui 99 per studio o ambulatorio e 45 mq perpalestre. 

Dal punto di vista organizzativo, nel 93% dei casi gli appartenenti 4 questo gruppo esercitano l’attività sotto 

forma di impresa c la forma giuridica prevalente è quella societaria/(01% dei casi). Si avvalgono dell’ausilio di 6 

addetti, di cui 4 dipendenti. 

L'attività è esercitata quasi esclusivamente presso lo studio del titolare (87% dei compensi/ricavi). 

La clientela è costituita da privati, che apportano compensi/ticavi pari al 40%, e da attività in convenzione con il 

Servizio Sanitario Nazionale (52% dei compensi/ricavi). 


La dotazione di beni strumentali consiste in 6 apparecchiatute per elettroterapia, 1 infrarossi-ultravioletti, 1 laser, 
1 apparecchiatura per magnetoterapia e 4 marconiefadar-ultrasuoni. Completano la strumentazione 1 
sfigmomanometro, 1 cyclette e 9 lettini fissi. 


A fronte di queste attività sono spese per consumo di materiale pari a 6.000 euro circa, spese per apparecchiature 
tecniche 1.100 euro circa, spese in assicurazioni)r.c. pari a circa 1.000 euro e, nel 41% dei casi, spese pet 
aggiornamento professionale, partecipazione a convegni, acquisti ed abbonamenti a giornali, riviste © 
pubblicazioni pari a oltre 1.300 euro. 


CLUSTER 3 — ATTIVITÀ SVOLTE DA ASSISTENTI ODONTOIATRICI 
NUMEROSITÀ: 139 


Questo cluster raggruppa quei soggètti che svolgono l'attività di assistenti odontoiatrici sia presso lo studio di cui 
sono titolari (53% dei casi coi 11)97% di incidenza sui compensi/ricavi) che presso le strutture private o 
pubbliche, sanitarie e non (36% dei casi con il 97% sui compensi/ricavi). 


Nel 60% dei casi è presentesuno studio esclusivo pari a 61 mg totali, gestito perlopiù senza l’ausilio di personale. 


La clientela è costituita prevalentemente da medici e /o studi medici (64% dei compensi/ ricavi) e da privati (nel 
30% dei casi l'85% deitompensi/ricavi). 


A fronte di questelattività sono sostenute, dal 53% dei rispondenti, spese per consumo di materiale pari a oltre 
6.700 euro e nel 22% dei casi 260 euro circa di spese per smaltimento rifiuti speciali. 


CLUSTER 4 — ATTIVITÀ SVOLTE DA LOGOPEDISTI PREVALENTEMENTE PRESSO STRUTTURE PRIVATE O 
PUBBLICHE, SANITARIE E NON 


NUMEROSITÀ: 428 


A questo cluster appartengono quasi esclusivamente lavoratori autonomi (97% dei soggetti) che svolgono 
l’attività, di logopedista. Tale attività è gestita perlopiù senza l’ausilio di personale presso strutture private o 
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pubbliche, sanitarie e non (82% dei compensi/ricavi). Da ciò consegue che solo nel 51% dei casi sono presenti 
mq, esclusivi o inseriti all’interno dell’abitazione, destinati all’attività (con una superficie totale di 22 mq). 


La clientela, coerentemente con la tipologia di prestazioni erogate, è costituita prevalentemente da strutttre 
sanitarie (diverse dallo studio sanitario non medico e dal medico e/o studio medico), che nel 39% dei casi, 
apportano compensi/ricavi pari all’83% del totale, da scuole, enti sportivi, sindacati, enti diversi pubblicie privati 
(23% dei casi per il 63% dei compensi/ricavî) e nel 48% dei casi da privati (41% dei compensi/ricavi). 


Coerentemente con l'attività svolta, questi operatori non dispongono di beni strumentali di rilievò,e de voci di 

costo non sono particolarmente rilevanti. 

CLUSTER 5 — ATTIVITÀ SVOLTE DA DIETISTI PREVALENTEMENTE PRESSO STRUTTURE PRIVATE O 
PUBBLICHE, SANTTARIE E NON 


NUMEROSITÀ: 158 


Il cluster è formato quasi esclusivamente da lavoratori autonomi (97% dei soggetti)\che svolgono l'attività di 
dietista presso strutture private o pubbliche, sanitarie e non (81% dei compensi/ricavi). Nel 54% dei casi sono 
presenti, in totale, 20 mq di studio esclusivo o in uso promiscuo con l'abitazione. 


La clientela è costituita prevalentemente da privati, che apportano il 23% deiveompensi/ricavi, da strutture 
sanitarie (diverse dallo studio sanitario non medico e dal medico e/o stidio/medico) indicate dal 35% dei 
rispondenti con un’incidenza del 74% sui compensi/ricavi, da scuole, enti sportivi, sindacati, enti diversi pubblici 
e privati (64% dei compensi/ricavi nel 34% dei casi) e da imprese e sogietà (53% dei compensi/ricavi nel 26% 
dei casi). 


Data la tipologia di attività non si riscontra, nella maggior parte dei.casiyil possesso di beni strumentali specifici, 
né di spese di particolare rilievo. 

CLUSTER 6 — ATTIVITÀ SVOLTE DA LOGOPEDISTI PREVALENTEMENTE CON STUDIO PROPRIO 
NUMEROSITÀ: 243 

Il cluster è formato principalmente da lavoratori autonomi (96% dei soggetti) che svolgono l’attività di 


logopedisti. Le prestazioni sono erogate prevalentementé presso lo studio di cui sono titolari (67% dei 
compensi/ricavi) e non si rileva la presenza di personale dipendente. 


La superficie utilizzata per l'esercizio dell'attività è pari a 31 mq totali. 

Coerentemente con la tipologia di prestazioni/ta, clientela è costituita da privati che apportano compensi/ricavi 

pari all'89% del totale. 

A fronte di queste attività sono sostenutenel 29% dei casi, spese per consumo materiale pari a oltre 700 euro e, 

nel 47% dei casi, spese per aggiornamente, professionale, partecipazione a convegni, acquisti ed abbonamenti a 

giornali, riviste o pubblicazioni pari a eirca400 euro. 

CLUSTER 7 — ATTIVITÀ DI TERAPISTA DELLA RIABILITAZIONE, MASSOFISIOTERAPISTA E MASSAGGIATORE 
EROGATE PREVALENTEMENTE A DOMICILIO 

NUMEROSITÀ: 1.700 

Il cluster è formato quasi,esclusivamente da lavoratori autonomi (96% dei soggetti) che svolgono l’attività di 


terapista della riabilitazionen[/5% dei soggetti) e/o di massofisioterapista e massaggiatore (28%). Le prestazioni 
vengono effettuate nella.maggior parte dei casi a domicilio (91% dei compensi/ricavi) senza l'ausilio di personale. 
Solo nel 38% dei casi sono presenti 21 mq di locali destinati all’esercizio dell’attività, quasi sempre in uso 


promiscuo con l’abitazione. 


La clientela è costituita prevalentemente da privati (57% dei compensi/ricavi) e nel 19% dei casi da strutture 
sanitarie (diverse\dallo studio sanitario non medico o dal medico e/o studio medico) che apportano il 73% dei 
compensi/rita®i talvolta anche l'attività in convenzione con il Servizio Sanitario Nazionale è significativa (86% 
dei compénisi/ricavi nel 16% dei casi). 


A fronte. di queste attività sono sostenute, dal 26% dei soggetti, spese per aggiornamento professionale, 
partécipazione a convegni, acquisti ed abbonamenti a giornali, riviste 0 pubblicazioni pari a oltre 670 euro. 
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CLUSTER 8 — ATTIVITÀ SVOLTE DA ORTOTTISTI 
NUMEROSIT'À: 220 


Il presente cluster è formato quasi esclusivamente da lavoratori autonomi (95% dei soggetti) che swolgono 
l’attività di ortottisti, nella maggior parte dei casi senza l'ausilio di personale, sia presso strutture private o 
pubbliche, sanitarie e non (96% dei compensi/ricavi nel 75% dei casiì) che presso lo studio proprio=(75% dei 
compensi /ricavi nel 21%). Nel 48% dei casi è presente una superficie utilizzata per l'esercizio dell'attività pari a 
31 mg. 


La clientela è piuttosto eterogenea ed è costituita prevalentemente da privati (34% dei compensi/ricavi), dal 

medico e/o studio medico (74% dei compensi/ricavi nel 32% dei casi) e da altre strutture sanitarie (79% dei 

compensi/ricavi nel 36% dei casi). 

Coerentemente con l'attività svolta, i soggetti appartenenti al cluster non dispongon@adi*beni strumentali di 

particolare rilievo e anche le voci di costo sono poco rilevanti. 

CLUSTER 9 — ATTIVITÀ SVOLTE DA INFERMIERI PREVALENTEMENTE PRESSO LBSTRUTTURE PRIVATE O 
PUBBLICHE, SANTTARIE E NON 


NUMEROSITÀ:; 2.884 


À questo gruppo appartengono quasi esclusivamente lavoratori autonomi che svolgono l'attività di infermiere 
presso strutture private o pubbliche, sanitarie e non (95% dei compensi/ricavi). Ne consegue che gli appartenenti 
al cluster nella maggior parte dei casi non dispongono di unità localidestinate all'esercizio dell’attività, né si 
avvalgono di personale dipendente. 

La clientela è costituita da strutture sanitarie diverse dallo studiofSanitario non medico c dal medico e/o studio 
medico (52% dei compensi/ricavi), da scuole, enti sportivi, sindacati, enti diversi pubblici e privati (nel 21% dei 
casi il 91% dei compensi/ricavi) e da imprese e società (nel 13% dei casi l'82%). 


Data la tipologia di attività non si riscontra il possesso di beni strumentali specifici, né spese di particolare rilievo. 


CLUSTER 10 — ATTIVITÀ SANITARIE EROGATE PREVALENTEMENTE PRESSO LO STUDIO PROPRIO PER 
PRIVATI 


NUMEROSIT'À: 1.057 


Il cluster è formato sia da lavoratori autonomi (79% dei soggetti) che da imprese (21%) che erogano le loro 
prestazioni prevalentemente presso lo studi6Ndi/cui sono titolari (81% dei compensi/ricavi). La superficie 
utilizzata per l'esercizio dell'attività è pari @40 mq totali e, nel 22% dei casi lo studio (di 21 mg) è in uso 
promiscuo con l'abitazione; nella maggiorparte dei casi non è previsto il ricorso a personale dipendente. 


La clientela è costituita perlopiù da privatiehe apportano compensi/ricavi pari all'87% del totale. 


A fronte di queste attività sono sosténute, dal 36% dei soggetti spese per consumo di materiale pari a oltre 3.000 
euro. 


CLUSTER 11- ATTIVITÀ SVOL'FE DA IGIENISTI DENTALI 
NUMEROSITÀ: 385 


Il cluster è formato quasi esclusivamente da lavoratori autonomi (95% dei soggetti) che svolgono l'attività di 
igienisti dentali presso strutture private o pubbliche, sanitarie e non (86% dei compensi/ricavi). Nel 38% dei casi 
sono presenti 37 mq, totalidestinati all’esercizio dell’attività e non è presente personale. 


La clientela è costituitàyprevalentemente da medici e/o studi medici (74% dei compensi/ticavi). 


Data la tipologia di attività non si riscontra nella maggior parte dei casi il possesso di beni strumentali specifici, 
né la presenza dyspese di particolare rilievo. 


CLUSTER-12.- ATTIVITÀ SANITARIE EROGATE PREVALENTEMENTE PRESSO STRUTTURE PRIVATE O 
PUBBLICHE, SANITARIE E NON 


NUMEROSITÀ: 1.672 


Il presente cluster è formato quasi esclusivamente da lavoratori autonomi (92% dei soggetti) che non si 
Avwalgono dell’ausilio di personale, e che operano prevalentemente presso strutture private o pubbliche, sanitarie 
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e non (82% dei compensi/ricavi). Coerentemente con questo aspetto, solo il 43% dei rispondenti indica unità 
immobiliari destinate all’esercizio dell’attività (24 mq totali). 


La clientela è piuttosto eterogenea ed è costituita prevalentemente da strutture sanitarie (diverse dallo studio 
sanitario non medico e dal medico e/o studio medico) che, nel 39% dei casi, apportano compensi/ricavi‘part al 
92% del totale, da scuole, enti sportivi, sindacati, enti diversi pubblici e privati (12% dei casi per 1l4/5% dei 
compensi/ricavi) e da imprese e società (24% dei casi per il 84% dei compensi/ricavi). 


Coerentemente con l'attività svolta, gli appartenenti al cluster non dispongono di beni strumentalidi tilievo e i 
costi per il consumo di materiale, come del resto tutte le altre voci di costo, sono decisamente poco rilevanti. 


CLUSTER 13 — ATTIVITÀ SANTTARIE SVOLTE DA IDROTERAPISTI 
NUMEROSTITÀ: 131 


Il cluster è formato prevalentemente da lavoratori autonomi (76% dei soggetti) che “svolgono l'attività di 
idroterapisti. Molto spesso a questa attività si affranca sia quella di terapista della riabilitazione (82% dei casi) che 
quella di massofisioterapista e massaggiatore (48%). Le prestazioni vengono erogate hel 40% dei casi presso lo 
studio di cui sono titolari (80% dei compensi/ricavî) mentre nel 62% dei casi ‘presso le strutture private o 
pubbliche, sanitarie e non (71% dei compensi/ricavi). 


Sono presenti superfici destinate all'esercizio dell'attività pari a 76 mq c lo svolgimento dell’attività si avvale di 1 
o 2 addetti. 


La clientela è costituita prevalentemente da privati (50% dei compensi/ricavi), da strutture sanitarie (diverse dallo 
studio sanitario non medico e dal medico e/o studio medico) che, net 27% dei casi, apportano compensi/ricavi 
pari al 69% del totale e da scuole, enti sportivi, sindacati, enti diversi pubblici e privati (1% dei casi per il 31% 
dei compensi/ricavi). 


La dotazione di beni strumentali consiste in 3 apparecchiature per eléttroterapia nel 43% dei casi, 1 laser nel 29%, 
2 marconi-radar-ultrasuoni nel 31%, 2 cyclette nel 25%, 5 lettini fissi nel 47% e 1 lettino portatile nel 21%. 


A fronte di questa attività sono sostenute spese per consumo(di materiale pari a circa 2.000 curo nel 38% dei casi, 
spese per aggiornamento professionale, partecipazione fl convegni, acquisti ed abbonamenti a giornali, riviste o 
pubblicazioni pari a oltre 900 euro nel 42% dei casi e spese per assicurazioni R.C. pari a oltre 600 euro nel 47% 
dei casi. 


CLUSTER 14 — ATTIVITÀ DI TERAPISTA DELLA RIABILITAZIONE, MASSOFISIOTERAPISTA E MASSAGGIATORE 
EROGATE PREVALENTEMENTE) PRESSO LE STRUTTURE PRIVATE O PUBBLICHE, 
SANITARIE E NON 


NUMEROSITÀ: 3.917 


Il presente cluster è il più numeroso edsè formato da professionisti o imprese che svolgono l'attività di terapista 
della riabilitazione (77% dei soggetti) fedi massofisioterapista e massaggiatore (33%), quasi esclusivamente come 
lavoratori autonomi (97% dei soggétti),/perlopiù presso le strutture private o pubbliche, sanitarie e non (88% dei 
compensi/ricavi). Nello svolgiménto, dell’attività non si riscontra il ricorso a personale. Solo nel 42% dei casi 
sono presenti 25 mq totali di studirésclusivo 0 in uso promiscuo con l’abitazione. 


La clientela è piuttosto eterogenca cd è costituita prevalentemente da privati (17% dei compensi/ricavi) e da 
strutture sanitarie (diverseCdallo studio sanitario non medico e dal medico e/o studio medico) che, nel 42% dei 
casi, apportano compensi/ricavi pari all’ 88% del totale. 


Cocrentemente con l'attività svolta, questi operatori non dispongono di una dotazione di beni strumentali di 
particolare importattzasinoltre le voci di costo sono decisamente poco rilevanti. 


CLUSTER 15 — ATTIVITÀ DI INFERMIERE EROGATE PREVALENTEMENTE A DOMICILIO 
NUMEROSTTÀ: 338 


Il cluster è fotmato quasi esclusivamente da lavoratori autonomi (96% dei soggetti) che svolgono l’attività di 
infermiere. Le prestazioni vengono effettuate nella maggior parte dei casi a domicilio (92% dei compensi/ricavi), 
senza l'ausilio di personale. 


Sono presenti, nel 36% dei casi, 17 mq di studio in uso promiscuo con l'abitazione. 
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La clientela è costituita prevalentemente da privati (76% dei compensi/ricavi nel 45% dei casì) e da imprese è 
società (85% dei compensi/ricavi nel 21%). 


A fronte di queste attività non sono sostenute spese di particolare rilievo. 


Per quanto riguarda la dotazione strumentale, nel 19% dei casi è presente uno sfigmomanometro e nel 20% un 
kit professionale. 


CLUSTER 16 — ATTIVITÀ SVOLTE DA TERAPISTI DELLA RIABILITAZIONE, MASSOFISIO/l'ERAPISTI E 
MASSAGGIATORI PREVALENTEMENTE CON STUDIO PROPRIO 


NUMEROSITÀ: 3.104 


Il cluster è formato prevalentemente da lavoratori autonomi (80% dei rispondenti) che _svòlgono l’attività di 
terapista della riabilitazione (68% dei soggetti) e/o di massofisioterapista e massaggiatoté (52%). L'attività è 
esercitata prevalentemente presso lo studio di cui si è titolari (86% dei compensi/ricavi)e raramente il titolare 
impiega personale per il proprio lavoro; i locali utilizzati per l'esercizio dell’attività occupano una superficie di 59 
mq totali. 

La clientela è costituita da privati che apportano compensi/ricavi per il 94% del totale. 

La dotazione di beni strumentali comprende: 2 lettini fissi, 2 apparecchiature pér élettroterapia nel 46% dei casi, 
1 laser nel 34%, 1 apparecchio per la magnetoterapia nel 28%, 1 0 2 marcOni-radar-ultrasuoni nel 36% e 1 
cyclette nel 20%o. 

La spesa per consumo di materiale è pari a citca 613 euro; inoltre dl'43% dei rispondenti dichiara spese per 
assicurazioni R.C. pari a oltre 370 curo c il 35% spese per aggibrnamento professionale, partecipazione a 
convegni, acquisti ed abbonamenti a giornali, riviste o pubblicazioni pati a circa 900 euro. 

CLUSTER 17 — ATTIVITÀ SVOLTE DA PODOLOGI 

NUMEROSITÀ: 408 


Il cluster è formato prevalentemente da lavoratori autonomi (89% dei soggetti) che svolgono l'attività di 
podologo. Le prestazioni vengono effettuate in gran parte senza l'ausilio di personale, in alcuni casi presso lo 
studio di cui si è titolari (92% dei compensi/ricavi per ?80% dei soggetti), in altri presso le strutture private o 
pubbliche, sanitarie e non (59% dei compensi/ricavi pet il 29%). Sono presenti 41 mq totali dedicati a studio. 


La clientela è costituita in gran parte da privati che apportano compensi/ricavi pari all’86% del totale. 


La dotazione di beni strumentali consiste in + ritimito podologico completo, in 1 podoscopio (44% dei soggetti), 
1 autoclave nel 43% dei casi e in 1 o 2 lettini fissf nel 22% dei casi. 

A fronte di questa attività sono sostenute spése per consumo di materiale pari a circa 2.000 euro e, nel 33% dei 
casi, spese per assicurazioni R.C. pari ancirta 300 curo. Inoltre il 40% degli appartenenti al cluster dichiara spese 
per smaltimento rifiuti speciali pari atoltie 270 euro. 


CLUSTER 18 — ATTIVITÀ SVOLTE DACHIROPRATICI 
NUMEROSITÀ: 302 


Il cluster è formato da professionisti 0 imprese che praticano prevalentemente l'attività di chiropratico, 
generalmente come lavotatori autonomi (84%). Inoltre sono presenti sia soggetti che esercitano l’attività 
prevalentemente presso lo studio di cui sono titolari (87% dei compensi/ricavi per il 74% dei soggetti), che 
soggetti che erogano le\prestazioni in gran parte presso le strutture private o pubbliche, sanitarie e non (70% dei 
compensi/ricavi nel66% dei casi). 


I locali utilizzati éSelusivamente per l’esercizio dell’attività occupano una superficie di 58 mq totali e, nel 22% dei 
casi, sono presenti.24 mq di studio in uso promiscuo con l'abitazione. Raramente viene impiegato del personale 
per il proprio.lavoro (è presente nel 21% dei casi 1 dipendente). 


La clientela è tostituita da privati che apportano 1’80% dei compensi/ricavi. 
La dotazione di beni strumentali è piuttosto esigua, infatti è costituita prevalentemente da uno o due lettini fissi. 


A fronte di queste attività nel 44% dei casi si rilevano spese per consumo di materiale pari a oltre 1.300 euro, nel 
33% spese per assicurazioni R.C. pari a circa 500 curo e nel 41% spese per aggiornamento professionale, 
partecipazione a convegni, acquisti ed abbonamenti a giornali, riviste o pubblicazioni pari a circa 1.300 euro. 
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CLUSTER 19 — ATTIVITÀ SANITARIE SVOLTE DA OSTETRICHE 

NUMEROSITÀ: 181 

Questo gruppo è formato quasi esclusivamente da lavoratori autonomi (97% dei soggetti) che svolgono l’attività 
di ostetrica. 

L’attività è esercitata prevalentemente presso lo studio di cui si è titolari (85% dei compensi/ricavi pef11"77% dei 
soggetti), anche se nel 34% dei casi si effettuano prestazioni domiciliari pari al 48% dei compensi/ricavi, 

I locali utilizzati per l’esercizio dell’attività occupano una superficie totale di 14 mq. Raramente ittitolare impiega 
personale per il proprio lavoro. 

La clientela è costituita da privati (39% dei compensi/ricavi) e da strutture sanitarie (diverse dallé studio sanitario 
non medico e dal medico e/o studio medico) che apportano compensi/ricavi pari al 38% deltotale. 


Data la tipologia di attività non si riscontra il possesso di beni strumentali specifici, (né st riscontrano spese di 
particolare rilievo. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI COMPENS®/RICAVO 


Una volta suddivisi i soggetti in gruppi omogenei è necessario determinare; per ciascun gruppo omogenco € 
distintamente per compensi da attività di lavoro autonomo e ricavi da attività di impresa, la funzione matematica 
che meglio si adatta all'andamento del compenso/ricavo dei sogggtti appartenenti al gruppo in esame. Per 
determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 

La stima della “funzione di compenso /ricavo” è stata effettuata/individuando la relazione tra il compenso /ricavo 
(variabile dipendente) e alcuni dati contabili e strutturali dei contribuenti (variabili indipendenti). 

E opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati dei soggetti per verificare le condizioni di “normalità etonomica” nell’esercizio dell’attività e per scartare le 
situazioni anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di compenso /ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

* (costo del venduto* + costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo; 

«  costie spese dichiarati nel quadro l del miadello superiori ai ricavi dichiarati; 

«+ e iprofessionisti che presentano: 


*  costie spese dichiarati nel quadro Gédel modello superiori ai compensi dichiarati. 
Successivamente sono stati utilizzati dégli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 
Imprese: 


» valore aggiunto orario = (ricavi dichiarati — (costo del venduto + costo per la produzione dei servizi) — 
spese per acquisti di servizi}?y (numero addetti" * 312 * 8) 


La Regressione Multipla &ma tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


l'andamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
Costo del venduto # Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali 


5 na, A . . d S : FREE 
Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all’anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti, ad eccezione dei Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli Amministratori non soci, sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato. 


Numerò addetti= 1 + numero dipendenti a tempo pieno + mimero dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto di 
(ditte individuali) formazione e lavoro + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 
nell'impresa o nello studio + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell’azienda coniugale + 
numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano 


lavoro prevalentemente nell’impresa + numero associati in partecipazione diversi 


DA 


2-5-2006 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


Professionisti: 

» resa oraria = compensi dichiarati — compensi corrisposti a terzi per prestazioni direttamente affefenti 
all'attività professionale e artistica — spese pet prestazioni di collaborazione coordinata e continuativa, / 
(numero addetti * 40 * 45) 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e per localizzazione territoriale, è stata calcolata la 
distribuzione ventilica dell'indicatore precedentemente definito e poi sono stati selezionati i soggetti che 
presentavano valori dell'indicatore all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di 
riferimento. 


Per il valore aggiunto orario (imprese) sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«dal 5° al 19° ventile, per 1 cluster 2, 12 18; 
* dal 6° ventile, per 1 cluster 3, 10; 

«dal 3° ventile, per 1 cluster 7, 13; 

* dal 3°%a1 19° ventile, per il cluster 9; 

* dal 4° ventile, per il cluster 14; 

* dal 5° ventile, per il cluster 16; 

* dal 7° ventile, per il cluster 17. 


«non sono stati effettuati tagli per il cluster 1. 
Per la resa oraria (professionisti) sono stati scelti i seguenti intervalli 


«+ dal 5° al 19° ventile, per il cluster 1, 6, 8, 10, 11, 16, 18,19; 
* dal 4° al 19° ventile, per i cluster 3, 4, 5, 7, 12, 15, 17; 
* dal 3° al 19° ventile, per i cluster 9, 14; 


numero addetti = Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto di formazione e 
(società) lavoro + numero collaboratori coordinati e cofftmuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa 0 nello 
studio + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in partecipazione che 
apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero di associati in partecipazione diversi + numero soci 


con occupazione prevalente nell’impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci 


Le frequenze relative ai dipendenti sono state normializzate all'anno in base alle giornate retribuite. 
numero addetti = 1 *’Fattore correttivo inditiduale” + numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale e 
(professionista assunti con contratto di fosmazione e lavoro 
che opera in A 
; i ove: 
forma individuale) 
Ù “Fattoré derréttivo individuale” = “Peso ore settimanali dedicate all'attività” * “Peso settimane di 


lavorò nell’anno” 


e “Peso ore settimanali dedicate all'attività” è pari a: (minor valore tra 40 e “Numero ore settimanali 
dedicate all’attività”) / 40 


. “Peso settimane di lavoro nell’anno” è pari a: (minor valore tra 45 e “Numero settimane di lavoro 


nell’anno”) / 45 


mumero addetti = Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto di formazione e 
(associazioni tra (lavoro + numero soci o associati che prestano attività nello studio * “Fattore correttivo associazioni” 
professionisti) 
dove: 
. “Fattore correttivo associazioni” = “Peso ore settimanali dedicate all’attività” * “Peso settimane di 
lavoro nell’anno” 
* “Peso ore settimanali dedicate all'attività” è pari a (minor valore tra 40 e “Numero ore settimanali 
dedicate all’attività” / “Numero soci o associati che prestano attività nello studio”) / 40 
e “Peso settimane dilavoro nell’anno” è pari a (minor valore tra 45 e “Numero settimane di lavoro 


» | 


nell’anno” / “Numero soci o associati che prestano attività nello studio”) / 45 
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» dal 3° ventile, per il cluster 13; 


«non sono stati effettuati tagli per il cluster 2. 


Così definito il campione dei soggetti di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione “di 
compenso /ricavo” per ciascun gruppo omogeneo. 


La stima ha riguardato solamente i compensi/ricavi derivanti da attività diverse da quelle in convenzionècon il 
Sistema Sanitario Nazionale, di conseguenza tutte le variabili inserite nella funzione di regressione=sono state 
ponderate con la percentuale di compensi/ricavi derivante da attività non in convenzione con il SSN 


Per la determinazione della “funzione di compenso/ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadri F o 
G del modello) sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo 
stepwise. Una volta selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di compenso/ricàvo” si è ottenuta 
applicando il metodo dei minimi quadrati generalizzati, che consente di controllare l'eventuale presenza di 
variabilità legata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


Nella definizione della funzione di compenso dell’attività professionale è stata utilizzatadla variabile Ore dedicate 
all'attività. Inoltre, si è tenuto conto delle possibili differenze di risultati economicidegate alla densità abitativa del 
comune e al luogo di svolgimento dell’attività. 


A tale scopo si sono utilizzati i risultati dello studio relativo alla “territorialità generale a livello comunale”? che 
hanno avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 

* grado di benessere; 

» livello di qualificazione professionale; 

* struttura economica. 


Nella definizione della funzione di compenso le aree territoriali/sono state rappresentate con un insieme di 
variabili dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile Ore dedicate all'attività. Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte \còmpletamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del compenso di riferimento \alhcoefficiente della variabile Ore dedicate all'attività. 
Inoltre, nel caso di attività professionale svolta in forma individuale, si è tenuto conto anche delle differenze 


legate all’Età professionale? e allo svolgimento di Altre, ‘attività a tempo pieno o a tempo parziale che 
intervengono come ulteriori valori correttivi da applicare‘alcoefficiente della variabile Ore dedicate all'attività. 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell'intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 3.A.1 vengono riportate le variabili èd i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. Nell’allegato 
3.A.2 vengono riportate le variabili ed 1 rispettivi coefficienti della “funzione di compenso”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del compere/ficavo del singolo soggetto sono previste due fasi: 
è l’Analisi Discriminante?; 
* la stima del compenso/ritave di riferimento. 


Nell’allegato 3.B vengono@tiportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nelimodo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppoXdi massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente Su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni soggetto viene determinato il compenso/ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di 
confidenza. 

Tale compenso /ricavo è dato dalla media dei compensi/ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati 
come somma dei prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili del soggetto, ponderata con le relative 
probabilità di appartenenza. 


Anéhe Fintervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


Tef'criteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell’apposito Decreto Ministeriale. 
$ Nel caso di professionista che opera in forma individuale, Petà professionale è pari a: Periodo d'imposta — Anno di inizio attività — 
Numero di anni di interruzione attività. 


L’Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni soggetto ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 3.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Dipendenti a tempo pieno — Numero giornate retribuite 

*  Dipendentia tempo parziale e assunti con contratto di formazione e lavoro — Numero giornate retribuite 

+ Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresavò nello studio — 
Numero 


* Socio associati che prestano attività nello studio — numero 
* Collaboratori dell’impresa familiare e coniuge dell’azienda coniugale — Percentuale .dilavoro prestato 


* Familiari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attività nell'impresa + Percentuale di lavoro 
prestato 


* Associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’ufipresa — Percentuale di lavoro 
prestato 


* Associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente — Pertentuale di lavoro prestato 

+ Soci con occupazione prevalente nell’impresa — Percentuale di lavoro prestato 

* Soci diversi da quelli di cui al rigo precedente — Percentuale di lavofe préstato 

* Amministratori non soci — Numero 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE? 

* Unità immobiliare destinata esclusivamente all’esercizio déll’attività professionale — Superficie complessiva 
(Mg) 

* Uso promiscuo dell’abitazione — Superficie studio (Mg) 

QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Tipologia delle prestazioni: Prestazioni domiciliari - % compensi 0 ricavi 

+ Tipologia delle prestazioni: Prestazioni presso lo studio di cui si è titolari - % compensi o ricavi 

+ Tipologia delle prestazioni: Prestazioni pressò altre strutture private o pubbliche, sanitarie e non - % 
compensi 0 ricavi 

* Tipologia dell’attività: Assistente odontoiatrico 

+ Tipologia dell’attività: Terapista della riabilitazione 

* Tipologia dell’attività: Idroterapista. 

+ Tipologia dell’attività: Igienista dentale 

+ Tipologia dell’attività: Infermierè 

* Tipologia dell’attività: Logopedista 

+ Tipologia dell’attività: Massofisioterapia e massaggiatore 

* Tipologia dell’attività/Ostottista 

+ Tipologia dell’attività: Ostetrica 

«Tipologia dell’attivitàvPodologo 

* Tipologia dell’attività: Chiropratico 

«+ Tipologia dell'attività: Dietista 

«+ Tipologia della clientela: Privati - % compensi o ricavi 

QUADRO ZADEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Percentuale dei compensi provenienti dal committente principale in riferimento ai compensi complessivi 
(indicare solo se superiori al 50%) 


* 4Spése per manutenzione e riparazione apparecchiature tecniche. 


= dA 


ALLEGATO 4 


NOTA TECNICA E METODSDOGICA 


EVOLUZMKSNE 


STUDIO DI SETTORE EKR22U 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L’evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SK22U. 
Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 
»  85.20.0 Servizi veterinari. 


La finalità perseguita è di determinare un “compenso potenziale” tenendo conto nenssélo di variabili contabili, 
ma anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un professionista. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra J@&wariabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i diversi modelli organizzativi impiegati nell’espletamertto dell’attività. 


L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
a1 fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta 2003) 
I contribuenti interessati sono risultati pari a 8.833. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la/Completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 


Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studiò; lo scarto di 713 posizioni. 
I principali motivi di scarto sono stati: 

+ compensi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

+ quadro D (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

+ quadro G (clementi contabili ) non compilato; 


» errata compilazione delle percentuali relative alla modalità di espletamento dell’attività, alle aree di intervento, 
alla tipologia della clientela (quadro D); 


+ incongruenze fra 1 dati strutturali e i dafieoritabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero, dei contribuenti oggetto delle successive analisi è stato pari a 8.120. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per suddividere i professionisti oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è 

ritenuta appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

« una tecnica basata su utapproccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données &wella fattispecie come un’Aralisi in Componenti Principali *, 


* un procedimente di Cluster Analysis ?. 


L’utilizzo combinate delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering. 


L’Analisi in/Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtiviin un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghinoÈil massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


2 " . di . PUNITI è) DI . RICOET) n . . . sa Pai - 
* LaxCluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai tattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di professionisti (cluster); in tal modo i professionisti che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche 
Stiutturali simili. 
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In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, comunque) di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, omogeneità dergruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo. stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presentiin tutti i quadri, ad 
esclusione delle variabili del quadro degli clementi contabili (con la sola eccezione delle\yariabili “Spese per 
prestazioni di collaborazione coordinata e continuativa” e “Compensi corrispostiva Werzi per prestazioni 
direttamente afferenti l’attività professionale e artistica”). Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare i 
professionisti in base ai possibili modelli organizzativi, alle aree di intervento, alle*diverse tipologie di clientela, 
etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative all&sstrutture operative e a tutti 
quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà professionali. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzatsnin termini di significatività sia 
cconomica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono 1 diversivaspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare dodici gruppi omogeftei di professionisti. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


La suddivisione dei contribuenti in gruppi omogenei è avventita principalmente sulla base di: 


«+ modalità di espletamento dell’attività; 

«aree di intervento; 

«tipologia della clientela; 

* dimensione e struttura dell’ambulatorio o dello studio professionale. 

La modalità di espletamento dell’attività) ha portato all’evidenziazione di veterinari che effettuano 
prevalentemente visite domiciliari o presso allevamenti (cluster 1), inseminazione artificiale o assistenza al 


parto /ostetricia (cluster 7), esami diagno$tici (cluster 11). 


Le aree di intervento ha portato all’îndividuazione di veterinari specializzati nella cura di cavalli da equitazione 
(cluster 5) o specializzati in zootecnia (cluster 6 e 7). 


La tipologia della clientela ha portato all’evidenziazione di veterinari che prestano la propria attività 
prevalentemente nei confronti di strutture sanitarie private (cluster 8), strutture sanitarie pubbliche (cluster 9) ed 


imprese industriali (cluster 10) 


La dimensione e la struttura dell’ambulatorio o dello studio professionale ha portato alla distinzione tra 
ambulatori e studi veterinati di piccole dimensioni (cluster 2), ambulatori di medie dimensioni (cluster 3), 
ambulatori di più grandivdimensioni (cluster 4) e cliniche veterinarie (cluster 12). 
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CLUSTER 1 — VETERINARI CHE EFFETTUANO PREVALENTEMENTE VISITE DOMICILIARI O PRESSO 
ALLEVAMENTI 
NUMEROSITÀ: 306 


Per i professionisti che fanno parte di questo cluster lo svolgimento dell’attività si espleta prevalentemente 
nell’effettuazione di visite domiciliari o presso allevamenti (’84% dei compensi). Coerentemente comelattività 
svolta, solo un esiguo numero di soggetti dichiara di utilizzare spazi destinati a studi o ambulatori vetesinari. 


Gli interventi sono rivolti quasi esclusivamente ad animali da compagnia (il 94% dei compensi) di clienti privati 
(80% dei compensi); i vaccini somministrati sono circa 70. 


Si tratta di veterinari che quasi sempre lavorano senza avvalersi di dipendenti o collaboratore Che nell’11% dei 
casi affiancano all’attività libero-professionale di veterinario anche altre attività professionaliè70 di impresa. 


A conferma delle peculiarità del cluster in esame, non si segnala una particolare presenza dibeni strumentali. 
CLUSTER 2 —- AMBULATORI E STUDI VETERINARI DI PICCOLE DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 1.673 


Questo cluster raggruppa i veterinari titolari di ambulatori o studi di piccole»ditensioni (41 metri quadrati di 
ambulatorio per il 53% dei soggetti e 34 metri quadrati di studio per il 31%)-all’interno dei quali opera quasi 
sempre il solo titolare senza avvalersi di dipendenti o collaboratori. 


Le visite ambulatoriali (dalle quali deriva il 66% dei compensi) riguardano prevalentemente animali da compagnia 
(87% dei compensi) di proprietà di clienti privati 1°83% dei competisi). Nella metà dei casi i soggetti del cluster 
effettuano anche interventi chirurgici ottenendo il 12% dei compensi; 1 vaccini somministrati sono circa 190. 


Tra la dotazione di beni strumentali si segnala la presenza di uh tavolo operatorio per il 42% dei soggetti, una 
sterilizzatrice per il 38%, un apparecchio per l’effettuazione di raggi X per il 28% ed un oto/oftalmoscopio per il 
44%. 


CLUSTER 3 — AMBULATORI VETERINARI DI MEDIE DIMENSIONI 


NUMEROSITÀ: 1.632 


Questo cluster raggruppa veterinari titolari di ambulatori di medie dimensioni (47 metri quadrati) all’interno dei 
quali opera quasi sempre il solo titolare senza avvalefsi di dipendenti o collaboratori. La maggior parte degli spazi 
adibiti ad ambulatorio è di proprietà di terzi: 11,61% dei soggetti del cluster dichiara infatti di sostenere circa 5.300 
euro per canoni di locazione. 


Le visite ambulatoriali a quali deriva 1l663% dei compensi) riguardano prevalentemente animali da eee 
(il 95% dei compensi) di proprietà di4clienti privati (1 93% dei compensi). Oltre alle visite ambulatoriali, 
veterinari effettuano interventi chirurgici (il 14% dei compensi), esami diagnostici (il 7%) e somministrano circa 
390 vaccini. 


Tra la dotazione di beni strumentali si segnala la presenza di un tavolo operatorio ed una lampada scialitica, una 
sterilizzatrice, una centrifuga, uin apparecchio per l’effettuazione di raggi X ed un oto/oftalmoscopio. Infine, 
quasi la metà circa dei soggetti dispone di un apparecchio per ematologia, liquidi organici, sierologia e 
batteriologia, il 41% di un ‘“pparecchio per l’anestesia gassosa, il 46% di un elettrobisturi, il 24% di un 
clettrocardiografo ed il 38% di un aspiratore. 


CLUSTER 4 -— AMBULXEFORI VETERINARI DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 898 


Il cluster in esaMeraggruppa ambulatori veterinari che presentano le dimensioni più estese (77 metri quadrati) e 
che impieganobstalvolta 2 addetti. Nella maggior parte dei casi gli spazi adibiti ad ambulatorio sono di proprietà 
di terzi: l 65% dei soggetti del cluster dichiara infatti di sostenere 8.400 euro circa per canoni di locazione. 


L'attività @roféssionale, incentrata principalmente sugli animali da compagnia (il 92% dei compensi) di proprietà 
di soggetti privati Gl 90% dei compensi), si sostanzia nell’effettuazione di visite ambulatoriali Gl 49% dei 
compensi), di interventi chirurgici (il 19%) e di esami diagnostici fl 13%). Coerentemente con l'aspetto 
strutturale, sta il numero di vaccini somministrati (circa 700) sia il numero di altre prestazioni erogate risulta 
essere elevato. 
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L’anzianità professionale dei veterinari del cluster (14 anni) è tra le più elevate del settore. 


La dotazione di beni strumentali è ampia e comprende un tavolo operatorio ed una lampada scialitica, “una 
sterilizzatrice, una centrifuga, un apparecchio per ematologia, liquidi organici sierologia e batteriologia,Nan 
apparecchio per l’effettuazione di raggi X, un apparecchio per l'anestesia gassosa, un elettrobisturi, un etagrafo, 
un elettrocardiografo, un oto/oftalmoscopio, un aspiratore ed un’autoclave; inoltre un quarto circa dei soggetti 
dispone di un pulsossimetro ed un endoscopio. 


CLUSTER 5 — PROFESSIONISTI SPECIALIZZATI NELLA CURA DI CAVALLI DA EQUITAZIONE 
NUMEROSITÀ: 335 


I professionisti che fanno parte di questo cluster sono specializzati nella cura dei cavalli da equitazione (85% dei 
compensi) di proprietà di scuderie 0 maneggi (l 34% dei compensi), di soggetti privatiVil=29%) o di aziende 
agricole ed allevamenti fl 20%). Coerentemente con la specializzazione, le visite avvengono in larga parte a 
domicilio (il 63% dei compensi); a volte il veterinario viene anche interpellato per cofisigli o pareri (un terzo dei 
soggetti svolge attività di consulenza, perizia o collaborazione ottenendo il 36% dei campensi). 


In linea con il tipo di attività svolta, una larga parte dei soggetti non dispontè, di spazi adibiti a studio o 
ambulatorio veterinario né si avvale di dipendenti o collaboratori. Si segnala ‘ehe il 13% degli appartenenti al 
cluster affianca all’attività libero-professionale di veterinario anche altre attività professionali e/o di impresa. 

Per quanto riguarda la localizzazione della clientela, il cluster in esame presenta un'elevata percentuale di soggetti 
(più della metà) che dichiarano di spingersi fuori dai confini regionali ottenèéndo il 33% dei compensi. 


La dotazione di beni strumentali comprende un apparecchio per l’effîttuazione di raggi X per il 36% dei soggetti, 
un ecografo per il 46% e, per il 24% dei soggetti, un endoscopio ed'ùun to /oftalmoscopio. 


CLUSTER 6 — PROFESSIONISTI SPECIALIZZATI IN ZOOTECNIA 
NUMEROSITÀ: 1.006 


I veterinari di questo cluster sono specializzati in zootecniaà=fallevamenti e grandi animali in genere) e nell’ambito 
di questo comparto ottengono l’89% dei compensi. be, attività svolte in via prevalente sono le prestazioni 
domiciliari (il 60% dei compensi) e le consulenze, perizie.o' collaborazioni (la metà circa dei compensi per il 35% 
dei soggetti) rivolte ad una clientela formata soprattutto da aziende agricole e allevamenti (due terzi dei 
compensi). Inoltre, il 38% dei professionisti somministra un elevato numero di vaccini (circa 870). 


La professione viene quasi sempre svolta senza, l'ausilio di dipendenti o collaboratori e solo in alcuni casi 

avvalendosi di spazi adibiti a studio o ambulatorio veterinario. Un quarto dei soggetti dipende principalmente (il 

77% dei compensi) dal committente principale, e 111% afffanca all’attività libero-professionale di veterinario altre 

attività professionali e/o di impresa. 

Non si segnala la presenza di particolarà beni strumentali. 

CLUSTER 7 — PROFESSIONISTI SPECIALIZZATI IN ZOOTECNIA CON ATTIVITÀ PREVALENTE DI 
PRESTAZIONI DIANSEMINAZIONE ARTIFICIALE ED ASSISTENZA AL PARTO/OSTETRICIA 

NUMEROSITÀ: 470 


I veterinari di questo cluster séno specializzati in zootecnia (allevamenti c grandi animali in genere) c nell’ambito 
di questo comparto otterigono il 94% dei compensi, ma si differenziano dai professionisti annoverati nel cluster 
6 in quanto presentano quali attività prevalenti le prestazioni di inseminazione artificiale (circa la metà dei 
compensi) e l’assistenza/Al parto /ostetricia (il 9%). Inoltre, il 41% dei soggetti somministra un elevato numero di 
vaccini (circa 700). 


Concordemente( alla, specializzazione dichiarata, la clientela è formata principalmente da aziende agricole ed 
allevamenti (’86%,dei compensi). 


La professione, viene svolta quasi sempre senza l'ausilio di dipendenti o collaboratori e solo in alcuni casi 
avvalendési difspazi adibiti a studio o ambulatorio veterinario. 


L’anzianità professionale dei veterinari del cluster (15 anni) è tra le più elevate del settore. 
Nella maggior parte dei casi l’area di mercato è limitata all'ambito provinciale. 


Nun si segnala la presenza di particolari beni strumentali. 
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CLUSTER 8 — PROFESSIONISTI CHE OPERANO PREVALENTEMENTE CON STRUTTURE SANITARIE 
PRIVATE 


NUMEROSITÀ: 628 


Questo cluster riunisce veterinari che hanno quale clientela prevalente le strutture sanitarie private (ambulatori, 
laboratori di analisi, cliniche, ecc.), fonte dell’85% dei compensi. 


Le prestazioni professionali (principalmente consulenze, perizie o collaborazioni, fonte del 55% dencompensi) 
riguardano animali da compagnia (l’85% dei compensi). Inoltre, un quinto dei soggetti somministfa circa 80 
vaccini. 

La professione viene svolta quasi sempre senza l’ausilio di dipendenti o collaboratoride solo in rari casi 
avvalendosi di spazi adibiti a studio o ambulatorio veterinario. Un cospicuo numero di soggetti (il 59%) dipende 
in modo quasi esclusivo 1°89% dei compensi) dal committente principale. 


Non si segnala la presenza di particolari beni strumentali. 


CLUSTER 9 — PROFESSIONISTI CHE OPERANO PREVALENTEMENTE CON STRUTTURE SANITARIE 
PUBBLICHE 


NUMEROSITÀ: 721 


Questo cluster riunisce i veterinari che hanno quale clientela prevalente le strutture sanitarie pubbliche, fonte 
dell’83% dei compensi; il 39% dei soggetti svolge attività in convenzione con il Servizio Sanitario Nazionale 
ottenendo il 79% dei compensi. 


Per quanto riguarda la modalità di svolgimento della professiorie, eccettuate le consulenze, le perizie e le 
collaborazioni (’80% dei compensi per il 40% dei soggetti), non-sisegnala un peso significativo sui compensi di 
nessuna attività particolare. 

Le aree specialistiche sono principalmente la zootecnia {il \58% dei compensi) e la cura degli animali da 
compagnia (il 32% dei compensi per il 44% dei soggetti). 


La professione viene svolta quasi sempre senza l’ausili6 di dipendenti o collaboratori e solo in alcuni casi 
avvalendosi di spazi adibiti a studio (il 25% dei soggettiper un'estensione di 28 metri quadrati) o ambulatorio 
veterinario (il 18% con 42 metri quadrati). Un cospicuo numero di soggetti (1 59%) dipende in modo quasi 
esclusivo (84% dei compensi) dal committente principale. 


Tra i beni strumentali utilizzati si segnala solantentè la presenza di un oto /oftalmoscopio per il 28% dei soggetti. 
CLUSTER 10 — PROFESSIONISTI CHE OPERANO PREVALENTEMENTE CON IMPRESE INDUSTRIALI 
NUMEROSITÀ: 261 


I veterinari di questo cluster si differénziano dagli altri per la clientela di riferimento: la parte preponderante dei 
compensi deriva da prestazioni erogaté nei confronti di imprese industriali come aziende di produzione di 
mangimi per animali (la metà circa tei compensi), aziende farmaceutiche (il 72% dei compensi per il 32% dei 
soggetti) e aziende di lavorazione dv prodotti animali (il 73% per il 15%). Coerentemente con il tipo di clientela, 
le attività principali sono le consulenze, le perizie e le collaborazioni, fonte del 69% dei compensi ed il comparto 
di riferimento è la zootecnia (bltre la metà dei compensi). 


La professione viene svolta/quasi sempre senza l'ausilio di dipendenti o collaboratori e solo in alcuni casi 
avvalendosi di spazi adibiti a studio 0 ambulatorio veterinario. Circa la metà dei soggetti dipende in modo quasi 
esclusivo (1’81% deieonipensi) dal committente principale. 


Un elevato numerò di professionisti (il 43%) lavora anche fuori regione ottenendo il 57% dei compensi. 
Non si segnalada,presenza di particolari beni strumentali. 

CLUSTER 11- PROFESSIONISTI SPECIALIZZATI NELL’EFFETTUAZIONE DI ESAMI DIAGNOSTICI 
NUMEROSITÀ: 82 


I veterinari di questo cluster effettuano in via prevalente (il 78% dei compensi) esami diagnostici su animali da 
conipagnia il 69% dei compensi) e su animali del comparto zootecnico ‘86% dei compensi per il 28% dei 
sodpetti). Gli esami vengono richiesti principalmente da soggetti privati Gl 44% dei compensi) ma anche da 
strutture sanitarie private (il 64% dei compensi per il 44% dei soggetti) e pubbliche (il 69% per il 17%). 
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Si tratta di professionisti che raramente si avvalgono di dipendenti o collaboratori e che, quando sono dotati di 
una struttura dove svolgere la professione, lavorano all’interno di laboratori veterinari di analisi (24 metri quadrati 
per il 27% dei soggetti), di ambulatori (42 metri quadrati per il 28%) o di studi veterinari (26 metri quadrati fer il 
15%). Un quarto circa dei soggetti svolge la professione sopratutto per il committente principale ottenendo’ il 
76% dei compensi. 


Tra i beni strumentali utilizzati si segnala la presenza di una centrifuga per il 23% dei soggetti, unostalvolta 2 
apparecchi per ematologia, liquidi otganici sierologia e batteriologia per il 24% ed un ecografo per il(35%. 


CLUSTER 12 — CLINICHE VETERINARIE 
NUMEROSITÀ: 95 


Questo cluster è formato da cliniche veterinarie che coprono una superficie di 157 mettiQquadrati e possono 
ospitare 27 animali. Le prestazioni sono erogate su animali da compagnia ( (il 94% dei cOmpénsi) di proprietà di 
soggetti privati (il 92% dei compensi) e constano principalmente in visite ambulatoriali (il 55% dei compensi), 
interventi chiruegici (il 19%) cd esami diagnostici (il 14%). Inoltre, il numero di vactini somministrato è clevato 
(circa 770). 

Il numero di addetti è pari a 2 ed il 43% delle strutture del cluster si avvale dellavéollaborazione di veterinari non 
dipendenti corrispondendo loro 16.800 euro. Si segnala inoltre l'elevata presenza di strutture non di proprietà: 
quasi i due terzi dei soggetti dichiarano di corrispondere circa 14.000 euro per il pagamento di canoni di 
locazione. 


La dotazione di beni strumentali è ampia e comprende un tavolo ,6pèratorio ed una lampada scialitica, una 
sterilizzatrice, una centrifuga, un apparecchio per ematologia, liquidi organici, sierologia e batteriologia, un 
apparecchio per l’effettuazione di raggi X, un apparecchio per l’attestesia gassosa, un elettrobisturi, un ecografo, 
un elettrocardiografo, un oto/oftalmoscopio, un aspiratore, rin’adtoclave, un pulsossimetro per il 46% dei 
soggetti ed un endoscopio per il 24%. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI COMPENSO 


Una volta suddivisi i professionisti in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, 
la funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei compensi dei professionisti appartenenti al gruppo 
in esame. Per determinare tale funzione si è ricérso alla Regressione Multipla8. 


La stima della “funzione di compenso” è stata/effettuata individuando la relazione tra il compenso (variabile 
dipendente) e alcuni dati contabili e struttutali dei professionisti (variabili indipendenti). 


E opportuno rilevare che prima di definite il modello di regressione si è priclsS ad effettuare un’analisi sui 
dati dei professionisti per verificare. le condizioni di “normalità economica” nell’esercizio dell'attività e per 
scartare le situazioni anomale; ciò sè feso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione 
della “funzione di compenso”. 


In particolare sono stati esclusi i professionisti che presentano costi e spese dichiarati nel quadro G del modello 

superiori ai compensi dichiarati 

Successivamente è stato utilizzato un indicatore economico-contabile specifico dell’attività in esame: 

+ resa oraria = coMpensi dichiarati - spese per prestazioni di collaborazione coordinata e continuativa - 
compensi corrisposta terzi per prestazioni direttamente afferenti l'attività professionale e artistica /(numero 
addetti**40*45). 


La RegresSione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


l’andatnento della variabile dipendente in tunzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


‘La tsequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 
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Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e per localizzazione territoriale, è stata calcolatada 
distribuzione ventilica dell’indicatore precedentemente definito e poi sono stati selezionati i soggetti «che 
presentavano valori dell’indicatore all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campiofte, di 
riferimento. 

Sono stati scelti i seguenti intervalli: 

e dal 5° al 19° ventile, per i cluster 3, 4, 5, 6, 7,9, 10; 

* dal 5° ventile, per i cluster 11, 12; 

«dal 6°al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 8. 


Così definito il campione di professionisti di riferimento, si è proceduto alla defmizionie“Ndella “funzione di 
compenso” per ciascun gruppo omogeneo. 


La stima ha riguardato solamente i compensi derivanti da attività diverse da quelle in fonvenzione con il SSN, di 
conseguenza tutte le variabili inserite nella funzione di regressione sono state pondetate con la percentuale di 
compensi derivante da attività non in convenzione con il SSN. 


Per la determinazione della “funzione di compenso” sono state utilizzate siaSvatiabili contabili (quadro G del 
modello) sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una 
volta selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di compenso” sè ottenuta applicando il metodo 
dei minimi quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventuale\presenza di variabilità legata a fattori 
dimensionali (eteroschedasticità). 


Nella definizione della “funzione di compenso” è stata utilizzata la vasiabile Ore dedicare all'attività. 


Nella definizione della “funzione di compenso” si è tenuto coito anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell'attività. 


A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo, alla “territorialità generale a livello provinciale”5, 
che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 


* grado di benessere, 
» livello di qualificazione professionale; 


* struttura economica. 


Numero addetti = 1*”Fattore correttivo individuale” + Numero dipendenti a tempo pieno + Numero dipendenti a tempo parziale 
(professionista e assunti con contratto di fofimazione e lavoro 
che opera in 
Agi dove: 
forma individuale) 

. “Fattore correttivo individuale” = “Peso ore settimanali dedicate all’attività” * “Peso settimane di 


lavoro nèllando” 


. “Peso ore) settimanali dedicate all'attività” è pari a: (minor valore tra 40 e “Numero ore settimanali 


dedicate all’attività”’)/40 


. *Peso settimane di lavoro nell’anno” è pari a: (minor valore tra 45 e “Numero settimane di lavoro 


nell’anno”)/45 


Numero addetti = Numèrordipendenti a tempo pieno + Numero dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto di formazione 
(associazioni tra &lavoto + Numero soci o associati che prestano attività nello studio * “Fattore correttivo associazioni” 
professionisti) 
dove: 
° “Fattore correttivo associazioni” = “Peso ore settimanali dedicate all’attività” * “Peso settimane di 


lavoro nell’anno” 


. “Peso ore settimanali dedicate all’attività” è pari a: (minor valore tra 40 e “Numero ore settimanali 


dedicate all’attività” / “Numero soci o associati che prestano attività nello studio”)/40 


. “Peso settimane di lavoro nell’anno” è pari a: (minor valore tra 45 e “Numero settimane di lavoro 


nell’anno” / “Numero soci o associati che prestano attività nello studio”)/45 


5 Itriteri e le condusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
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Nella definizione della funzione di compenso le aree territoriali sono state rappresentate con un insieme di 
variabili dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile Ore dedicate all'attività. Tali variabili hannò 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del compenso di riferimento, al coefficiente della variabile Ore dedicate all'attività. 


Inoltre, nel caso di attività professionale svolta in forma individuale, si è tenuto conto anche delle differenze 
legate all’Età professionale® che intervengono come ulteriori valori correttivi da applicare al coefficiente della 
variabile Ore dedicate all'attività. 

Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outlicrs), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallò,compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 4.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di compenso”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DELCONTRIBUENTI 


Per la determinazione del compenso del singolo professionista sono previste due. fasi: 

+ lAnalisi Discriminante”, 

* la stima del compenso di riferimento. 

Nell’allegato 4.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Diseriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte\il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono eonSiderate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni professionista viene determinato il compenso ti riferimento puntuale ed il relativo intervallo di 
confidenza. 


Tale compenso è dato dalla media dei compensi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma 


probabilità di appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto coméè media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


6 Nel caso di professiònista che opera in forma individuale, l’età professionale è pari a: Periodo d’imposta — massimo tra (Anno di inizio 
attività ed Anno di iscrizione ad albi professionali)- Numero di anni di interruzione dell’attività 


7 T’Analisi Diserimitante è una tecnica che consente di associare ogni professionista ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua 
attività, attravetso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 4.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 


Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto di 
formazione e lavoro 


Percentuale di lavoro prestato da soci o associati che prestano attività nello studio 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Spese per l'utilizzo di servizi di terzi 


Costi sostenuti per strutture comuni 


veterinari 


veterinari 


Mq unità immobiliare destinata esclusivamente all’esercizio dell’attività professionale per studi 
Mq unità immobiliare destinata esclusivamente all’esercizio dell’attività professionale per ambulatori 
Mq unità immobiliare destinata esclusivamente all’esercizio dell’attività professionale per cliniche 


veterinarie, case di cura veterinarie, ospedali veterinari 


Mq unità immobiliare destinata esclusivamente all’esercizio dell’attività professionale per laboratori 


veterinari di analisi 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE; 


Modalità di esple 
Modalità di esple 
Modalità di esple 
Modalità di esple 
odalità di esple 


2 e 


odalità di esple 
Modalità di esple 


tamento dell’attività: 


amento dell’attività: Visite domiciliari 0 presso allevamenti (compensi) 
‘amento dell’attività: Visite ambulatoriali (compensi) 


‘amento dell’attività: Esami diagnostici (compensi) 


amento dell’attività: Interventi chirurgici (compensi) 


‘amento dell’attività: Assistenza/al parto/ostetricia (compensi) 


Attività di consulenza, perizia e collaborazione (compensi) 


‘amento dell’attività: Préstazioni di inseminazione artificiale (compensi) 


Aree di intervento: Animali da compagnia 


Aree di intervento: Zootecnia (allevamenti e grandi animali in genere) 


Aree di intervento: Cavalli da equitazione 


Tipologia di clien 
Tipologia di clien 
Tipologia di clien 
Tipologia di clien 
Tipologia di clien 
‘l'ipologia di clien 
Tipologia di cliéa 
Tipologia di élien 


Caratteristiche de 


ela: Privati 

cla: Aziendeagricole e allevamenti 

ela: Aziende di produzione di mangimi per animali 

ela: Aziende di lavorazione dei prodotti animali 

elaScuderie e maneggi 

ela: Strutture sanitarie pubbliche 

cl: Strutture sanitarie private (ambulatori, laboratori di analisi, cliniche,ccc.) 


ela: Aziende farmaceutiche 


l’attività e servizi prestati: Attività di degenza - numero di animali ricoverabili 


QUADRO EDEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Benwstrumentali: 
Beni strumentali: 
Bégi Strumentali: 
Beni strumentali: 
complessivo) 


Beni strumentali: 


Tavolo operatorio (numero complessivo) 
Sterilizzatrice (numero complessivo) 
Centrifuga (numero complessivo) 


Apparecchiatura per ematologia, liquidi organici, sierologia e batteriologia (numero 


Elettrobisturi numero complessivo) 
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* Beni strumentali: Ecografo (numero complessivo) 
» Beni strumentali: Oto e oftalmoscopio (numero complessivo) 


* Beni strumentali: Endoscopio (numero complessivo) 


QUADRO G DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

« Spese per prestazioni di collaborazione coordianata e continuativa 

+ Compensi corrisposti a terzi per prestazioni direttamente afferenti l’attività professionale e artistica 
QUADRO Z DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Percentuale dei compensi provenienti dal committente principale in riferimento di compensi 


complessivi (indicare solo se superiori a 50%) 


* Percentuale dei compensi derivanti da attività in convenzione con il SSN 


06A04182 
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DECRETO $ aprile 2006. 


Approvazione di cinque studi di settore in evoluzione relativi 
ad attività economiche nel settore dei servizi. 


IL MINISTRO 
DELL'ECONOMIA E DELLE FINANZE 


Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
29 settembre 1973, n. 600, recante disposizioni comuni 
in materia di accertamento delle imposte sui redditi; 


Visto il testo unico delle imposte sui redditi, appro- 
vato con decreto del Presidente della Repubblica 
22 dicembre 1986, n. 917, e successive modificazioni; 


Visto l’art. 62-bîs del decreto-legge 30 agosto 1993, 
n. 331, convertito con modificazioni dalla legge 
29 ottobre 1993, n. 427, il quale prevede che gli uffici 
del Dipartimento delle entrate del Ministero delle 
finanze elaborino, in relazione ai vari settori economici, 
appositi studi di settore; 


Visto il medesimo art. 62-bis del citato decreto-legge 
n. 331 del 1993, che prevede che gli studi di settore siano 
approvati con decreto del Ministro delle finanze; 


Visto l’art. 10 della legge 8 maggio 1998, n. 146, che 
individua le modalità di utilizzazione degli studi di set- 
tore in sede di accertamento nonché le cause di esclu- 
sione dall’applicazione degli stessi; 


Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
31 maggio 1999, n. 195, recante disposizioni concer- 
nenti i tempi e le modalità di applicazione degli studi 
di settore; 


Considerato che, a seguito delle analisi e dellevaluta- 
zioni effettuate allo stato, sulla base dei dati inpossesso 
dell’Amministrazione finanziaria, sono emérse cause di 
non applicabilità degli studi di settore; 


Visto il decreto del Ministro delle finanze 10 novem- 
bre 1998, che ha istituito la Commissiòne di esperti pre- 
vista dall’art. 10, comma 7, della legge-n. 146 del 1998, 
integrata e modificata con successivi decreti del 5 feb- 
braio 1999, del 24 ottobre 2000,-del,2 agosto 2002 e del 
14 luglio 2004; 


Visto l’art. 23 del decretoslegislativo 30 luglio 1999, 
n. 300, che ha trasferito lé funzioni dei Ministeri del 
bilancio, del tesoro e della programmazione economica 
e delle finanze al Ministero dell'economia e delle 
finanze; 


Visto l’art. 57 delMedesimo decreto legislativo n. 300 
del 1999, che ha istituito le Agenzie fiscali; 


Visto il decreto del Direttore generale del Diparti- 
mento delle Entrate 24 dicembre 1999, concernente le 
modalità di annotazione separata dei componenti rile- 
vanti ai finisdell’applicazione degli studi di settore; 


Visto il provvedimento del Direttore dell’Agenzia 
delle Entrate 23 dicembre 2003, concernente l’approva- 
zione della tabella di classificazione delle attività eco- 
nomiche; 


Visto il provvedimento del Direttore dell’Agenzia 
delle Entrate 13 aprile 2004, concernente l’approva- 
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zione dei modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli studi di settore.telativi alle 
attività economiche dei servizi; 


Visto il provvedimento del Direttore)dell’Agenzia 
delle Entrate 22 ottobre 2004, concernente l’approva- 
zione di questionari per gli studi di'Sèttore; 


Visti i decreti del Ministro dell’Economia e delle 
Finanze 25 marzo 2002, 18 luglio 2003, 14 luglio 2004 
e 19 maggio 2005, concernenti&j criteri per l’applica- 
zione degli studi di settore‘ai èontribuenti che eserci- 
tano due o più attività d’impresa ovvero una o più atti- 
vità in diverse unità di pfeduzione o di vendita; 


Acquisito il parere \della predetta Commissione di 
esperti in data 22 febbraio 2006; 


Decreta: 
Art. 1. 
Approvazione degli studi di settore 


1. Sono approvati, in base all’art. 62-bis del decreto 
legge 30 agosto 1993, n. 331, convertito con modifica- 
zionydalla legge 29 ottobre 1993, n. 427, gli studi di set- 
tore relativi alle seguenti attività economiche nel settore 
del\servizi: 

a) Studio di settore TGS1U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SG51U) — Attività di conservazione e 
restauro di opere d’arte, codice attività 92.31.H; 


b) Studio di settore TG58U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SG58U) - Campeggi ed aree attrezzate 
per roulotte, codice attività 55.22.0; Villaggi turistici, 
codice attività 55.23.1; 


c) Studio di settore TG60U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SG60U) - Gestione di stabilimenti bal- 
neari: marittimi, lacuali e fluviali, codice attività 
92.72.1; 


d) Studio di settore TG68U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SG68U) - Trasporto di merci su strada, 
codice di attività 60.24.0; 


e) Studio di settore TG72B (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SG72B) - Altri trasporti terrestri, rego- 
lari, di passeggeri, codice attività 60.21.0; Altri tra- 
sporti terrestri non regolari di passeggeri, codice atti- 
vità 60.23.0. 


2. Gli elementi necessari alla definizione presuntiva 
dei ricavi relativi agli studi di settore indicati nel 
comma 1 sono determinati sulla base della nota tecnica 
e metodologica, delle tabelle dei coefficienti nonché 
della lista delle variabili per l’applicazione dello studio 
di cui agli allegati: 

— 1, per lo studio di settore TG51U; 

— 2, per lo studio di settore TG58U; 

— 3, per lo studio di settore TG60U; 

— 4, per lo studio di settore TG68U; 

— 5, per lo studio di settore TG72B. 


3. Il programma per l’applicazione degli studi di set- 
tore segnala anche, con riferimento ad indici significa- 
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tivi, la coerenza economica rispetto ai valori minimi e 
massimi assumibili con riferimento a comportamenti 
normali degli operatori del settore. 


4. Gli studi di settore si applicano ai contribuenti che 
svolgono in maniera prevalente le attività indicate nel 
comma 1, nonché ai contribuenti che svolgono, in 
maniera secondaria, le predette attività per le quali 
abbiano tenuto annotazione separata, fermo restando 
il disposto dell’art. 2. In caso di esercizio di più attività 
d’impresa, per le quali non è stata tenuta la annota- 
zione separata, per attività prevalente si intende quella 
da cui deriva nel periodo d’imposta la maggiore entità 
dei ricavi. 

5. Gli studi di settore approvati con il presente 
decreto sono utilizzabili a partire dagli accertamenti 
relativi al periodo di imposta 2005. 


Art.2. 


Categorie di contribuenti 
alle quali non si applicano gli studi di settore 


1. Gli studi di settore approvati con il presente 
decreto non si applicano: 

a) in caso di esercizio di due o più attività di 
impresa, non rientranti nel medesimo studio di settore, 
per le quali non è stata tenuta la annotazione separata, 
se l'importo complessivo dei ricavi dichiarati relativi 
alle attività non rientranti tra quelle prese in considera- 
zione dallo studio di settore supera 11 20% dell’ammon- 
tare totale dei ricavi dichiarati; 


b) nei confronti dei contribuenti che hanno dichia- 
rato ricavi di cui all’art. 85, comma 1, esclusi quelli di 
cui alle lettere c), 4) ed e), del testo unico dellemposte 
sui redditi approvato con decreto del Presidentè della 
Repubblica 22 dicembre 1986, n.917, e& successive 
modificazioni, di ammontare superiore” a euro 
5.164.569; 


c) nei confronti delle società cooperative, società 
consortili e consorzi che operano\esèlusivamente a 
favore delle imprese socie o associate; 


d) nei confronti delle società.c6operative costituite 
da utenti non imprenditori che‘operano esclusivamente 
a favore degli utenti stessi. 


Artb3. 


Variabili delle imprese 


1. L'individuazione delle variabili da utilizzare per 
l’applicazione dello studio di settore TG72B approvato 
con il presente dèereto è effettuata sulla base delle 
informazioni contenute nel modello SG72B approvato 
con il provvedimento dell’Agenzia delle Entrate 
13 aprile 2004) nonché sulla base delle informazioni 
contenute.nèl questionario approvato con il provvedi- 
mento del Direttore dell'Agenzia delle Entrate 22 otto- 
bre 2004, tenuto conto di quanto precisato nelle dichia- 
razioni di cui all’art. 5 del presente decreto. 


2. L'individuazione delle variabili da utilizzare per 
l'applicazione degli studi di settore TG51U, TG58U, 
TG60U e TG68U approvati con il presente decreto è 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


Serie generale - n. 100 


effettuata sulla base delle informazioniAcontenute 
rispettivamente nei modelli SG51U, SG58U»SG60U e 
SG68U approvati con provvedimento del*Direttore del- 
l’Agenzia delle Entrate 13 aprile 2004xtenuto conto di 
quanto precisato nelle dichiarazioni di cùi all’art. 5 del 
presente decreto. 


Art. 4 


Determinazione del reddito imponibile 


1. Sulla base degli studi”di settore sono determinati 
presuntivamente i ricavisdi cui all’art. 85 del testo unico 
delle imposte sui redditi'approvato con decreto del Pre- 
sidente della Repùbblica 22 dicembre 1986, n. 917, e 
successive modificazioni, ad esclusione di quelli previsti 
dalle lettere c);vd)/ e) ed f), del comma 1 del medesimo 
articolo, del citato testo unico delle imposte sui redditi. 


2. Ai finivdella determinazione del reddito d’impresa 
l'ammontare dei ricavi di cui al comma 1 è aumentato 
degli altri Componenti positivi, compresi i ricavi di cui 
all’art. 85, comma 1, lettere c), 4), e) ed f), del menzio- 
nato testo unico, ed è ridotto dei componenti negativi 
déducibili. Ai fini della determinazione degli importi 
felativi alle voci e alle variabili di cui all’art. 3 del pre- 
sente decreto devono essere considerati i componenti 
negativi inerenti l’esercizio dell’attività anche se non 
dedotti in sede di dichiarazione dei redditi. 


3. Per le imprese che eseguono opere, forniture e ser- 
vizi pattuiti come oggetto unitario e con tempo di ese- 
cuzione ultrannuale i ricavi dichiarati, da confrontare 
con quelli presunti in base allo studio di settore, vanno 
aumentati delle rimanenze finali e diminuiti delle esi- 
stenze iniziali valutate ai sensi dell’art. 93, commi da 1 
a 4, del testo unico delle imposte sui redditi, approvato 
con decreto del Presidente della Repubblica 22 dicem- 
bre 1986, n. 917, e successive modificazioni. Per lo stu- 
dio di settore TG72B i ricavi dichiarati, da confrontare 
con quelli presunti in base allo studio di settore, vanno 
altresì aumentati dei contributi erogati per il ripiano 
dei disavanzi non costituenti componenti positivi di 
reddito. 


Art. 5. 


Comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli studi di settore 


1. I contribuenti ai quali si applicano gli studi di set- 
tore comunicano, in sede di dichiarazione dei redditi, i 
dati rilevanti ai fini dell’applicazione degli studi stessi. 


Il presente decreto sarà pubblicato nella Gazzetta 
Ufficiale della Repubblica italiana. 


Roma, 5 aprile 2006 


Il Ministro: TREMONTI 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 
CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti 1 criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SG51U. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

«  92.31.H- Attività di conservazione c restauro di opere d’arte. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non sole.di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra lé \rariabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili. processi produttivi e i diversi ‘modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 


L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli\pet la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d’imposta‘2003. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 2.656. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la ©empletezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello ‘studio, lo scarto di 146 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

«quadro F (clementi contabili) non compilato; 

* presenza diattività secondarie con un’incidenza/sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

» © errata compilazione delle percentuali relative ai beni oggetto dell’attività (quadro O); 

» errata compilazione delle percentuali rel'ativè alla tipologia di opere oggetto dell’attività (quadro O); 
* errata compilazione delle percentuali(relative alle specializzazioni (quadro C); 

» errata compilazione delle percentuali telative alla tipologia della committenza (quadro D); 

» errata compilazione delle percentuali relative all’area di svolgimento dell’attività (quadro Z); 


* incongruenze fra i dati struttufalie i dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, ilniamero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 2.510. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenci sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 

appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

+ unafecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un’analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Analisi in Componenti Principali *; 


«un procedimento di Cluster Analysis ?. 


1L’Amalisiin Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati(quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spi&phirio il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


prineipali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
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L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering; 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering. 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili ( fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogeneità.dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto ‘n finzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presciìiti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. T'ale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di beni oggetto dell’attività, alle varie 
specializzazioni, cte., tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture 
operative, al mercato di riferimento e a tutti quegli elementi specifici che&càratterizzano le diverse realtà 
economiche e produttive di una impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi\aspetti strutturali dell’attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare dieci gruppi omogerieidi imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPIOMOGENEI 


L'analisi di settore ha portato all’individuazione di gruppromogenei, differenziati in funzione dei seguenti fattori 
principali: 
«+ specializzazione dell’attività: si distinguono le imprese specializzate nell’attività di conservazione e 
restauro di: 
* materiale cartaceo o membranaceo non dipinto (cluster 2); 
» tessuti (cluster 10); 
«dipinti su tela e tavola (cluster 3 c4); 
» opere lignee (cluster 6); 
* mobili c/o oggetti di arredaménto”(cluster 8); 
» beniimmobili, in particolare dipinti murali (cluster 7). 
Le restanti imprese svolgono l’attività senza un ambito prevalente di specializzazione (cluster 1, 5 e 9). 
+ tipologia di beni oggetto dell'attività: si differenziano le imprese che operano su beni di interesse storico, 
artistico, culturale tutelati (cluster 1, 4 e 7), quelle che compiono interventi su altri beni (cluster 3 e 5) e quelle 
che operano sia su bei tutelati che su altri beni (cluster 2, 6, 8,9 e 10). 


«+ dimensione: sulla base del numero di addetti e della dotazione di beni strumentali sono individuate le 
imprese di più grandi dimensioni (cluster 9). 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. 


Di seguito v@figofio riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 


? La Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
otmggenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutmrali 


simili. 
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CLUSTER 1— IMPRESE DI CONSERVAZIONE E RESTAURO DI BENI TUTELATI 
NUMEROSTII'À: 436 


Il cluster raggruppa i soggetti che svolgono attività di conservazione e restauro di beni di interesse storico, 
artistico e culturale tutelati (90% dei ricavi). 

Si tratta soprattutto di interventi su opere mobili (43% dei ricavi) e immobili (37%) e, a volte, su 6pere mobili 
non trasferibili (51% dei ricavi nel 41% dei casi). 


l’attività coinvolge ambiti specialistici diversi, in particolare restauro di materiale lapideo (35% dei ricavi nel 42% 
dei casi), di intonaci, graffiti e stucchi (34% nel 42%), di dipinti murali (80% nel 46%) e di dipintissu tela e tavola 
(29% nel 47%). 


In linea con la tipologia di beni oggetto dell’attività, la committenza è costituita in prevalénza da Stato ed enti 
pubblici (58% dei ricavi nel 59% dei casi) e privati e/o commercianti per beni tutelati (46%*nel 52%). 


Nei confronti di Stato ed enti pubblici l’attività è svolta in prevalenza in appalto (53%. dei ricavi nel 52% dei casi) 
e, a volte, in subappalto (48% nel 14%). Il 62% delle imprese realizza oltre la metà del fatturato con il cliente 
principale. 

L’area di svolgimento dell’attività si divide prevalentemente tra comune (59% dei ricavi nel 45% dei casi), 
provincia (51% nel 41%) e regione (51% nel 31%). 


Le imprese del cluster sono soprattutto ditte individuali (74% dei casî) ed occupano 2 addetti. Nella maggior 
parte dei casi sono presenti locali destinati all’attività (57 mg). 


CLUSTER 2 — IMPRESE SPECIALIZZATE NEL RESTAURO DI MATERIALE CARTACEO O MEMBRANACEO 
NON DIPINTO 
NUMEROSITÀ: 45 


Il cluster in questione è formato da imprese specializzate nel rèstauro di materiale cartaceo o membranaceo non 
dipinto (88% dei ricavi). 


L’attività ha per oggetto, in prevalenza, beni di interesse,storico, artistico, culturale tutelati (58% dei ricavi) e, in 
secondo luogo, altri beni (42%). 


La committenza è costituita principalmente da Stato ed enti pubblici (68% dei ricavi nel 58% dei casi) e, in 
misura più contenuta, da privati e/o commercianti per beni non tutelati (51% nel 51%), enti locali (46% nel 53%) 
ed enti ecclesiastici (30% nel 22%). 


Lo svolgimento dell’attività avviene soprattutto in ambito comunale (83% dei ricavi nel 40% dei casi) e, a volte, 
in ambito regionale (48% nel 29%) ed extraregionale (51% nel 20%). 


Si tratta in prevalenza di ditte individgali (71% dei casi) e sono occupati complessivamente 2 addetti. Per la 
realizzazione dei lavori le imprese disporigono di locali dedicati di 72 mq. 
CLUSTER 3 — IMPRESE SPECIALIZZATE NEL RESTAURO DI DIPINTI SU TELA E TAVOLA NON TUTELATI 
NUMEROSITÀ: 168 

0/ 


Il cluster raggruppa i soggettàaspecializzati nel restauro di dipinti su tela c tavola (82% dei ricavi). 


L'attività ha per oggetto quasi esclusivo beni non tutelati (96% dei ricavi) e la committenza è rappresentata in 
prevalenza da privati (59% dei ricavi) e commercianti (antiquari) per beni non tutelati (44% dei ricavi nel 36% dei 
casi). 

Nella maggioranzàdei casi l’area di svolgimento dell’attività coincide con il comune (81% dei ricavi); il 26% delle 
imprese opera seprattutto a livello provinciale (62% dei ricavi). 


Le impresedelLeluster sono quasi sempre ditte individuali (90% dei cast) in cui opera il solo titolare e dispongono 
di locali destinati all’attività di 36 mq. 


CLUSTER 4 — IMPRESE SPECIALIZZATE NEL RESTAURO DI DIPINTI SU' TELA E TAVOLA TUTELATI 
NUMEROSITÀ: 208 


Il\eluster è formato dalle imprese specializzate nel restauro di dipinti su tela e tavola (86% dei ricavi) operanti 
quasi esclusivamente su beni di interesse storico, artistico, culturale tutelati (91% dei ricavi). 
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In linea con la tipologia di beni oggetto dell’attività, la committenza è costituita in prevalenza da Stato ed enf 
pubblici (38% dei ricavi), enti ecclesiastici (43% dei ricavi nel 49% dei casi) e privati e/o commercianti per beni 
tutelati (41% nel 45%). 


Il 61% delle imprese del cluster ottiene oltre la metà dei ricavi dal cliente principale. 


TL’area di svolgimento dell’attività coincide, nella maggioranza dei casi, con il comune (72% dei ricavi nel48% dei 
casi) e la provincia (58% nel 37%). 


1 soggetti appartenenti al cluster sono principalmente ditte individuali (86% dei casi) in cui opera gerreralmente il 
solo titolare e dispongono di locali dedicati all’attività di 48 mq. 


CLUSTER 5 — IMPRESE DI CONSERVAZIONE E RESTAURO DI BENI NON TUTELATI 
NUMEROSITÀ: 407 


Al cluster appartengono le imprese che effettuano interventi di conservazione e restauro su beni non tutelati 
(94% dei ricavi). 


Si tratta di lavori realizzati prevalentemente su opere immobili (56% dei ricav)ef in misura minore, su opere 
mobili (63% dei ricavi nel 53% dei casi). 


Gli interventi avvengono in ambiti specialistici diversi, in particolare su dipintiamurali (59% dei ricavi nel 53% dei 
casi), intonaci, graffiti e stucchi (38% nel 31%), materiale lapideo (31% nel.19%) e altro (60% nel 42%). 


Coerentemente con la tipologia di beni oggetto dell’attività, la committenza è rappresentata in prevalenza da 
privati e/o commercianti per beni non tutelati (63% dei ricavi). 


L’area di svolgimento dell’attività è principalmente comunale (67% dei ricavi nel 39% dei casi) e provinciale (63% 
nel 38%) c, in misura minore, regionale (52% nel 23%). 


Le imprese del cluster sono soprattutto ditte individuali (86% dei casi) in cui opera perlopiù il solo titolare; la 
metà circa dei soggetti dispone di locali destinati all’attività (41 mq). 


CLUSTER 6 — IMPRESE SPECIALIZZATE NEL RESTAURO DI OPERE LIGNEE 
NUMEROSITÀ: 144 


AI cluster appartengono le imprese specializzate nel/restauro di opere lignee (81% dei ricavi); in particolare la 
metà circa dei soggetti restaura prevalentemente opere lignee policrome (69% dei ricavi). 


L’attività ha per oggetto principalmente beni,di interesse storico, artistico e culturale tutelati (68% dei ricavi) e, in 


"70/ 


secondo luogo, altri beni (57% dei ricavi nel 56% dei casî). 


La committenza è mista: privati e/o commercianti per beni non tutelati (53% dei ricavi nel 54% dei casi), Stato 
ed enti pubblici (55% nel 42%), enti ceglestastici (48% nel 40%), privati e/o commercianti per beni tutelati (45% 
nel 34%) ed enti locali (45% nel 31%). 


L’area di svolgimento dell’attività sî*divide prevalentemente tra comune (61% dei ricavi nel 44% dei casi) e 
provincia (57% nel 48%). 


Si tratta soprattutto di ditte individuali (85% dei casi) in cui sono occupati 1 o 2 addetti. Le imprese dispongono 
di locali destinati all’attivitàdi 52 mq. 


CLUSTER 7-— IMPRESE DI CONSERVAZIONE E RESTAURO DI BENI IMMOBILI TUTELATI 
NUMEROSITÀ: 634 


AI cluster appartefigono le imprese che realizzano interventi di conservazione e restauro di beni immobili (87% 
dei ricavi) e, in partieolare, di beni di interesse storico, artistico e culturale tutelati (93% dei ricavi). 

L'attività ha pertoggetto soprattutto dipinti murali (56% dei ricavi) c in misura minore intonaci, graffiti e stucchi 
(30% dei ritavimhel 49% dei casi) e materiale lapideo (32% nel 44%). 

La clienfelatè composta principalmente da privati per beni tutelati (59% dei ricavi nel 58% dei casi), Stato ed enti 
pubblici. (60% nel 40%) ed enti ecclesiastici (50% nel 40%). 

I averi’ per Stato/enti pubblici ed enti ecclesiastici sono svolti in parte in appalto e in parte in sub-appalto. In 
linea con la tipologia di committenza, la maggioranza dei soggetti ottiene oltre il 60% dei ricavi dal cliente 
principale. 
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l’area di svolgimento dell’attività si divide principalmente tra provincia (60% dei ricavi nel 39% dei casîb 
comune (59% nel 37%) e regione (59% nel 29%). 


Si tratta perlopiù di ditte individuali (81% dei casi) e il numero complessivo di addetti è pari as2. 
Compatibilmente con la specializzazione in beni immobili solamente il 42% delle imprese dispone dislocali 
destinati all’attività 42 mg). 

CLUSTER 8 — IMPRESE SPECIALIZZATE NEL RESTAURO DI MOBILI E/O OGGETTI DI ARREDAMENTO 
NUMEROSITÀ: 309 

Le imprese di questo cluster si caratterizzano per la specializzazione in mobili e/o oggetti di artedamento (86% 
dei ricavi). 

Gli interventi sono realizzati su beni non tutelati (94% dei ricavi) per una committenza composta principalmente 
da privati (80% dei ricavi) c in misura contenuta da commercianti (antiquari) per beni mon tutelati 49% dei ricavi 
nel 25% dei casì). 

L’area di svolgimento dell’attività coincide, nella maggioranza dei casi, con il combnè (78% dei ricavi); il 31% dei 
soggetti opera anche a livello provinciale (49% dei ricavi). 


Le imprese sono soprattutto ditte individuali (87% dei casi) in cui opera ilésolò titolare e dispongono di locali 
destinati esclusivamente all’attività di 50 mg; nel 50% circa dei casi sono presenti locali e spazi dedicati a 
magazzino 0 deposito (52 mg). 

CLUSTER 9 — IMPRESE DI CONSERVAZIONE E RESTAURO DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 119 


Le imprese appartenenti al cluster si caratterizzano per le dimensioni rilevanti; si tratta soprattutto di società 
(34% di persone c 27% di capitali) cd è presente un numero di addétti pari a 9 0 10, di cui 4 0 5 dipendenti e, nel 
55% dei casi, 6 collaboratori coordinati e continuativi con occupazione prevalente nell'impresa. 

Per lo svolgimento dell’attività le imprese dispongono di èn autocarro e di una dotazione di beni strumentali 
superiore alla media di settore. 

Nella maggioranza dei casi sono presenti locali destinati all’attività di 128 mq e locali e spazi dedicati a magazzino 
o deposito di 92 mq. 


Gli interventi sono realizzati su beni di interesse storico, artistico e culturale tutelati (87% dei ricavi); le opere 
restaurate sono soprattutto immobili, in particolare dipinti murali (28% dei ricavi), materiale lapideo (22%) e 
intonaci, graffiti e stucchi (17%). 


In linea con la tipologia di beni oggetto dell’attività, la committenza è composta perlopiù da Stato ed enti pubblici 
(32% dei ricavi), privati per beni tutelati)(23%) ed enti ecclesiastici (19%). 


L’area di svolgimento dell’attività si divide principalmente tra provincia (41% dei ricavi nel 55% dei casi), regione 
(37% nel 50%) e comune (37% neL48%); 1 34% delle imprese ottiene il 38% dei ricavi fuori regione. 


Più di un terzo delle imprese di questo cluster dichiara di possedere la qualificazione SOA e, sempre un terzo 
circa, di sostenere costi per lavori affidati a terzi in sub-appalto molto superiori alla media di settore. 


CLUSTER 10 — IMPRESESPECIALIZZATE NEL RESTAURO DI TESSUTI 
NUMEROSITÀ: 29 
Nel cluster rientranòale imprese specializzate nel restauro di tessuti (97% dei ricavi). 


L’attività è condotta, prevalentemente su beni di interesse storico, artistico, culturale tutelati (64% dei ricavi) e in 
misura più contenuta su altri beni (36%). 


La committenza è composta in massima parte da Stato ed enti pubblici (63% dei ricavi nel 55% dei casi); il 38% 
dei soggetti lavora anche per enti locali (59% dei ricavi) e/o per committenti privati (compresi commercianti) per 
beni tutelat(54%). Per quanto concerne i beni non tutelati, il 38% delle imprese realizza il 34% dei ricavi con 
privatireo commercianti. 


Inalitea con la tipologia di committenza, la maggior parte dei soggetti del cluster realizza quasi 180% dei ricavi 
com.il cliente principale. 
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L’attività è svolta soprattutto a livello comunale (70% dei ricavi nel 38% dei casi), regionale (73% nel 34%) ed 
extraregionale (67% nel 31%). 


Si tratta perlopiù di ditte individuali (62% dei casi) e il numero complessivo di addetti è pari a 2 o 3, Pelo 
svolgimento dell’attività le imprese dispongono di locali dedicati di 69 mq e, nel 31% dei casi, di locali esspazi 
destinati a magazzino o deposito (23 mg). 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra iltcavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E’ opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è profeduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell’esertizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distofsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 
«(costo del venduto* + costo per la produzione di servizi) dichiafatomegativo, 


«+ costie spese dichiarati nel quadro F del modello superiori ai,iCavfî dichiarati. 
Successivamente è stato utilizzato un indicatore economico-cOntabile specifico dell’attività in esame: 


+. valore aggiunto orario per addetto = [ricavi + vatiazione delle rimanenze di opere e servizi di durata 
ultrannuale (Art.60, commi 1-4 del TUIR)5- costo del yenduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi] /(numero addettis * 312 * 8); 


5 La Regressione Multipla è una tecnica statisticanche permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


l'andamento della variabile dipendente in funzidne di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


* Costo del venduto = Esistenze iniziali relative’a merci, prodotti finiti, materie prime e sussidiarie, semilavorati e ai servizi non di durata 
ultrannuale + costi per l'acquisto di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali relative a merci, prodotti finiti, 
materie prime e sussidiarie, semilavorati e ai servizi non di durata ultrannuale + esistenze iniziali relative ad opere, forniture e servizi di 
durata ultrannuale di cui all’art. 60, coma 5, del TUIR - rimanenze finali relative ad opere, forniture e servizi di durata ultrannuale di cui 
all’art. 60, comma 5, del TUIR. 


° Variazione delle rimanenze di opere e servizi di durata ultrannuale (Art.60, commi 1-4 del TUIR) = [(Rimanenze finali relative ad opere, 
forniture e servizi di durata\altrannuale — rimanenze finali relative ad opere, forniture e servizi di durata ultrannuale di cui all’art. 60, 
comma 5, del TUIR) + (esistenze iniziali relative ad opere, forniture e servizi di durata ultrannuale — esistenze iniziali relative ad opere, 


forniture e servizi didurata ultrannuale di cui all’art. 60, comma 5, del TUTR)]. 


5 Le frequenze relàtivesai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 
Le frequenze selative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 
nell’impresa,e dégli amministratori non soci) sono state normalizzate all’anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 
Numero (addetti = 1 + numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(ditte individuali) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 
formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che 


prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 


dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + numero associati in partecipazione diversi; 
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Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per imprese con e senza personale dipendente, è stata calcolata 1@ 
distribuzione ventilica dell’indicatore precedentemente definito e poi sono state selezionate le imprese ché 
presentavano valori dell’indicatore all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione, di 
riferimento. 


Sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 4° al 19° ventile, per 1 cluster 1, 4, 5, 7, 8; 
» dal 3° ventile, per il cluster 2; 

«dal 4° ventile, per il cluster 3; 

«dal 3° al 19° ventile, per i cluster 6, 9; 
«dal 2°al 19° ventile, per il cluster 10. 


Così defmito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili cogtabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata cen/il metodo stepwise. Una volt 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenutà®applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 
Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti*da soggetti anomali (outliers), sono stati 


esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto cofito anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 


A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità generale a livello comunale, 
provinciale e regionale?” che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in 
rapporto al: 

* grado di benessere; 
» livello di qualificazione professionale; 
* struttura economica. 


Nella definizione della funzione di ricavo le%ate@ territoriali* sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile “Logaritmo in base 10 del (Costo del venduto + 
Costo per la produzione di servizi)”. T'aliyariabili hanno prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state 
colte completamente nella Cluster Analysis, valori correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al 
coefficiente della variabile “Logaritmonbase 10 del (Costo del venduto + Costo per la produzione di servizi)”. 


Nell’allegato 1.A vengono riportateÎle variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


numero addetti = ‘Numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati + 
(società) numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività 
prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi + 


numero soci con occupazione prevalente nell’impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci. 


71 criter'&te conclusioni dello studio sono riportati nell’apposito Decreto Ministeriale. 


8 Lev arde territoriali, omogenee sia a livello comunale che provinciale e regionale, sono state individuate sulla base del comune, della 
provincia e della regione del domicilio fiscale e sono state rappresentate con un insieme di variabili dummy. Ogni variabile dummy, 


relativa ad una specifica arca territoriale, è stata ponderata in base alla percentuale dei ricavi conseguiti nell’area territoriale stessa. 
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APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste duc fasi: 

è l’Analisi Discriminante?; 

è la stima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 1.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione’ di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogefteo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, pondefata con le relative probabilità di 
appartenenza. 

Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


° L’Analisi Discririiiiramte è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati perla sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 1.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


. umero delle giornate retribuite per i dirigenti 

. umero delle giornate retribuite per i quadri 

. umero delle giornate retribuite per gli impiegati 

. umero delle giornate retribuite per gli operai generici 

. umero delle giornate retribuite per gli operai specializzati 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

. umero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

. umero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione &lavoro o a termine e lavoranti 


a domicilio 


. umero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalefitemente nell’impresa 

* Percentuale dilavoro prestato dai collaboratori dell’impresa familiare e conitige dell’azienda coniugale 

«Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al\figo precedente che prestano attività 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione, che apportano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

«+ Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipaziofie diversi da quelli di cui al rigo precedente 


* Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione pfevalénte nell’impresa 


«+ Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quellisdi.cui al rigo precedente 
«Numero di amministratori non soci 


QUADRO C DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


+ Benioggetto dell’attività: Beni di interesse storicoyAartistico, culturale tutelati ai sensi della 1. 1089/39 e segg. 
+ Tipologia di opere oggetto dell’attività: Immobili 

«+ Specializzazione: Dipinti su tela e tavola 

* Specializzazione: Opere lignee 

*« Specializzazione: Dipinti murali 

«+ Specializzazione: Materiale cartaceoyo membranaceo non dipinto 

* Specializzazione: Tessuti 

* Specializzazione: Mobili e/o oggetti di arredamento 

QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

«°° Classi di costo: Oltre 5.165èuro e fino a 25.823 euro - Numero 


«+ Classidi costo: Oltre@25.823 euro - Numero 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 
CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche “dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SG58U. 


Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 

* 55.22.0 — Campeggi ed aree attrezzate per roulotte; 

»  55.23.1— Villaggi turistici. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non sole, di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le(variaàbili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e 1 diversi “modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli \pèrla comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d'imposta 2003. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 1.823. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare latempletezza, la correttezza c la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studiò, lo scarto di 191 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 curo; 

* quadro’ (elementi contabili) non compilato; 

* quadro B (elementi strutturali) non compilato; 

* presenza diattività secondarie con un’incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percentuali relative)ai servizi e tipo di offerta (quadro D); 

» errata compilazione delle percentuali rèlative al tipo di utenza (quadro D); 

+ incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il numete dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 1.632. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le impreseoggétto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una strategia di'artalisi che combina due tecniche statistiche: 


»  unatecnica basata sy un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Anabyse des donnéene nella fattispecie come un’ Awalisi in Componenti Principali +; 


+ un procediménto di Cluster Analysis 2. 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi fiv un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


2 La @luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
ofmopenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


simili: 
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l'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering 
n effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering. 

Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


n un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei'gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto fn funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il giuppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti în tutti 1 quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall’e$igemza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, ai diversi servizi offerti, ai vati fipi di utenza, etc.; tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture ‘operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà(ecoriomiche e produttive di una 
impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi ‘aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare nove gruppi omogerièadi imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Lo studio in questione analizza il settore dei campeggi, dellèraree attrezzate per roulotte e dei villaggi turistici 

nell’ambito del quale sono stati individuati differeniti4niodelli di business utilizzando i seguenti fattori 

discriminanti: 

«+ tipologia dell’offerta e caratteristiche della struttura: le imprese sono distinte sulla base della tipologia 
dell’offerta alla quale corrisponde una determinata dotazione della struttura ricettiva; in particolare i modelli 
individuati sono: 


- villaggi turistici con offerta prevalente/e dotazione di unità abitative, quali tukul, gusci, capanni, bungalow, 
monolocali, bilocali, trilocali e oltre (Cluster 1); 


- campeggi caratterizzati dall’offertà prevalente e dalla disponibilità di piazzole, posti equipaggio (cluster 4, 5, 
6,7,869); 


- villaggi turistici con servizio®di pensione completa 0 di mezza pensione, caratterizzati dalla presenza di 
unità abitative e dall’offertà prevalente del servizio di pensione completa (cluster 2); 


- camping village con offerta mista e struttura ricettiva composta sia da piazzole (posti equipaggio) che da 
unità abitative (cluster 3Y 

+ tipologia di utenzai, con riferimento ai campeggi è stato possibile individuare due ulteriori modelli di 
business sulla base della tipologia di utenza prevalente; in particolare sono emersi i campeggi di transito con 
utenza a breve sosti, fino a tre giorni (cluster 7) c i campeggi che operano principalmente a forfait 
mensili/stagioriali /Annuali con periodo di apertura superiore alla media del settore (cluster 4). 

«+ gestione diretta di servizi accessori: sono stati distinti i campeggi che gestiscono direttamente servizi 
accessori, quali ristorante, bar e spaccio alimentare (cluster 6). 

+ dimensione; il fattore dimensionale espresso in termini di numero di addetti, di piazzole (posti equipaggio) 
e di attfezzature ricettive (gabinetti, docce chiuse e punti distribuzione acqua) ha permesso di differenziare i 
campeggi grandi (cluster 8) da quelli medi (cluster 5) c piccoli (cluster 9). 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l’indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. Le frequenze relative ai dipendenti, anche per il calcolo del totale di addetti, sono 
statè normalizzate all’anno in base al numero delle giornate retribuite. 


Di)seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 
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CLUSTER 1- VILLAGGI TURISTICI 
NUMEROSITÀ: 165 


1 cluster in questione è formato da villaggi turistici con offerta quasi esclusiva di unità abitative (tukul, gusci, 
capanni, bungalow, monolocali, bilocali, trilocali, ecc.) dalla quale deriva il 90% dei ricavi. 

Per quanto concerne le caratteristiche della struttura ricettiva, le imprese del cluster dispongono di 47 bungalow e 
appartamenti, suddivisi in prevalenza tra bilocali c trilocali ed oltre, e, nel 27% dei casi, di 45 piazzole (posti 
equipaggio). Il numero complessivo di presenze registrate è pari a circa 10.000. 


Le dimensioni della struttura sono abbastanza contenute e raramente sono presenti aree perla ristorazione 
(storie, self-service, ecc.) e bar con servizio ai tavoli (a spalione diretta); nella metà circa dei villaggi è presente 
invece un’area per impianti sportivi di 1.087 mq e una piscina (a gestione diretta). Tra i strwizi accessori alcuni 
villaggi presentano quello di animazione (il 35% dichiara 4 animatori). 


Per nano riguarda la classificazione, oltre il 50% delle strutture è contrassegnato con\tre stelle, il 25% con due e 
il 12% con quattro. 


Nella maggioranza dei casi l’attività ha carattere stagionale (apertura fino a 30,fino a 6 mesi) e il villaggio è 
collocato ad una distanza dal mare non superiore a 500 metri. L’utenza ha firialità quasi esclusiva di soggiorno- 
vacanza. 


Per la promozione dell’attività turistica alcuni villaggi ricorrono all’intermediazione di agenzie/tour operator 
(59% dei ricavi nel 34% dei casi). 

Le imprese sono in prevalenza società (32% di persone e 44% di capitali) ed occupano 3 0 4 addetti, di cui 2 
dipendenti. 

CLUSTER 2 — VILLAGGI TURISTICI CON SERVIZIO DI PENSIONE COMPLETA O DI MEZZA PENSIONE 
NUMEROSITÀ: 138 

Il cluster raggruppa i soggetti che si caratterizzano sia per l'offerta prevalente del servizio di pensione completa 
(38% dei ricavi) e /o di mezza pensione (17%) sia per la detàzione di unità abitative dalle quali deriva il 37% dei 
ricavi nel 62% dei casi. 

La struttura ricettiva si compone di 70 bungalow e appartamenti, in prevalenza monolocali e bilocali e, nel 38% 
dei casi, di 80 piazzole (posti equipaggio) per un totale di presenze registrate pari a circa 18.000. 

Coerentemente con la tipologia di offerta sonOvprésenti un’area per la ristorazione (ristorante, self-service, ecc.) 
di 355 mq, un ristorante con servizio ai tavéli/(@ gestione diretta) con 176 posti a sedere tra interni ed esterni e, 
nel 62% dei casi, bar (a gestione diretta) con servizio ai tavoli. 

La gran parte dei villaggi dispone inoltrevdi un’arca per impianti sportivi di circa 2.400 mq e di una piscina (a 
gestione diretta) e offre il servizio di animazione realizzato con 6 animatori. 

n linea con la varietà dei servizi actessbri i soggetti del cluster sono classificati nella maggioranza dei casi con tre 
stelle (62%) o quattro stelle (15%) &talvolta con due stelle (20% dei casi). 

l’attività è rivolta ad un’utenza con finalità prevalente di soggiorno-vacanza (81% dei ricavi); l’ubicazione 
principale dei villaggi è in prossimità di mare c spiagge ad una distanza inferiore a 500 metri. 

Per la promozione della Struttura il 38% delle imprese ricorre all’intermediazione di agenzie /tour operator (48% 
dei ricavi). 


Le imprese del clusterYsono soprattutto società (48% di capitali e 32% di persone) e impiegano, nello 
svolgimento dell’attività, 10 o 11 addetti di cui 8 0 9 dipendenti. 


CLUSTER 3 — CAMPING VILLAGE 
NUMEROSFI*À: 216 


Il cluster, fageruppa i soggetti che si caratterizzano per l'offerta mista di piazzole (46% dei ricavi) e unità abitative, 
tukul, gusci, Capanni, bungalow, monolocali, bilocali, trilocali e oltre (39%). 


In lineà con la tipologia dell’offerta, le strutture ricettive sono dotate di 97 piazzole (posti equipaggio) e 24 
bungalow c appartamenti, in prevalenza bilocali e monolocali. Il totale di presenze registrate è circa 15.400. 
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Nella maggioranza dei casi sono presenti un’area per impianti sportivi di 1.069 mg, un’area per la ristorazionè 
(ristorante, self-service, ecc.) di 160 mq e più raramente un bar (a gestione diretta) con servizio a1 tavoli. Un terze 
circa degli operatori offre il servizio di animazione con il ricorso a 3 animatori. 


‘Tra le attrezzature ricettive si annoverano 23 gabinetti, 14 docce chiuse con acqua calda e 17 punti distribuziòne 
ACQUA. 


La maggior parte delle imprese sono contrassegnate con tre (42% dei casi) e due stelle (38%). 
Le strutture sono situate prevalentemente in località balneari ad una distanza dal mare inferiore a 500*mettri. 


Gli utenti ricorrono alla struttura soprattutto per periodi di soggiorno-vacanza (66% dei ricavi) é in parte per 
brevi soste, fino a tre giorni (20%). 


Le imprese sono in prevalenza società (41% di persone e 28% di capitali) e in misura contefiuta ditte individuali 
(31%) cd impiegano un numero di addetti pari a 3 0 4 di cui 2 dipendenti. 


CLUSTER 4 -— CAMPEGGI CON PREVALENTE UTENZA A FORFAIT 
NUMEROSITÀ: 315 


Il presente cluster è formato dai campeggi che si contraddistinguono per l’offértadi piazzole (84% dei ricavi) ad 
utenti prevalentemente a forfait mensili/stagionali/annuali (82%). Le presenze complessivamente registrate sono 
pari a circa 10.000. 


Coerentemente con la tipologia di utenza la maggior parte dei soggetti appattenenti al cluster presenta un periodo 
di apertura più lungo rispetto alla media degli altri campeggi (solo ilv6% dei soggetti dichiara un'apertura 
stagionale fino a 3 mesi e il 20% fino a 6 mesî). 


Le strutture ricettive si compongono di 102 piazzole (posti equipaggio), con e senza posti auto, e, nel 34% dei 
casi, di 10 bungalow e appartamenti (monolocali, bilocali, trilécalive oltre). Per quanto concerne le attrezzature 
ricettive sono presenti 20 gabinetti, 11 docce chiuse con acqua\calda e 23 punti distribuzione acqua. 


Nel 40% circa dei casi la struttura è dotata di un’area pertimpianti sportivi (1.035 mg) e di un bar (a gestione 
diretta) con servizio ai tavoli. 


In linea con la limitata offerta di servizi accessori, la maggioranza dei campeggi sono contrassegnati con due 
stelle (51% dei casî) e una stella (26%). 


Le imprese del cluster sono soprattutto società (48% di persone ce 19% di capitali) c, in misura minore, ditte 
individuali (33%) e occupano 2 o 3 addetti. 


CLUSTER 5 — CAMPEGGI DI MEDIE DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 113 


AI cluster appartengono le imprese che-effrono in prevalenza piazzole (68% dei ricavi) c, in misura contenuta, 
unità abitative, tukul, gusci, capanni, bungalow, monolocali, bilocali, trilocali ed oltre (21%); il 38% dei soggetti 
realizza parte dei ricavi dall’affitto»di tende, caravan e roulotte (14%). 


Si tratta di campeggi di medie himensioni con un numero di presenze pari a circa 47.500 e una struttura 
composta da 259 piazzole (postrequipaggio), con e senza posti auto, 27 bungalow e appartamenti (monolocali, 
bilocali, trilocali e oltre) eseitca 20 caravan, roulotte da affittare nel 52% dei casi. Le attrezzature ricettive 
comprendono 58 gabineftin40 docce chiuse con acqua calda e 53 punti distribuzione acqua. 


Per quanto concerne i Servizi accessori, i campeggi dispongono di un’area per impianti sportivi di circa 2.700 mq, 
di un’arca ristoraziéne (fistorante, self-service, ecc.) di 262 mg c, nel 56% dei casi, di una piscina (a gestione 
diretta); la metà der soggetti offre inoltre il servizio di animazione con 4 animatori. 

n linea con la warietà dei servizi offerti le imprese del cluster sono contrassegnate prevalentemente con tre (58% 


dei casi) o quattfo stelle (19%); il 53% dei soggetti ha indicato di affidare a terzi la gestione di servizi interni alla 
struttura (bagfristorante, spaccio alimentare, ecc.). 


Le strutturèssono localizzate in prevalenza a una distanza dal mare inferiore a 500 metri e nella maggior parte dei 
casi l’attività è stagionale; l’utenza è in primo luogo di soggiorno [vacanza (57% dei ricavi) e, in secondo luogo, di 
breye sésta fino a 3 giorni (22%) e a forfait mensili/stagionali/annuali (21%). 

Gogreritemente con la dimensione, le imprese del cluster sono quasi esclusivamente società (60% di capitali e 
33% di persone) e occupano 7 o 8 addetti di cui 5 o 6 dipendenti. 


di 
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CLUSTER 6 — CAMPEGGI CON SERVIZI ACCESSORI A GESTIONE DIRETTA 
NUMEROSITÀ: 154 


AI cluster appartengono 1 campeggi la cui caratteristica principale è data dalla presenza di servizi accessori a 
PP & PEgg prmncip P 

gestione diretta dai quali deriva una parte dei ricavi; l'offerta si compone, infatti, di piazzole (43% dei ricavi) e 

unità abitative (15%), alle quali si aggiungono il servizio bar (12%), il ristorante (12%) c lo spacciosalimentare 

(10%). 


Te strutture ricettive registrano nel complesso circa 26.300 presenze e sono dotate di 166 piazzole (posti 
equipaggio), in prevalenza con posto auto, 20 bungalow e appartamenti (monolocali, bilocali, tfilocali ed oltre) c, 
nel 42% dei casi, 20 caravan, roulotte da affittare. Tra le attrezzature ricettive, si contano 35 gabinetti, 22 docce 
chiuse con acqua calda e 35 punti distribuzione acqua. 


Per la ristorazione è disponibile un’area di 198 mq con circa 80 posti a sedere tra internihed ‘esterni. Nel 60% dei 
casi è presente altresì un’area per impianti sportivi di circa 1.900 mq e, nel 36%, è offerto il servizio di 
animazione con 3 0 4 animatori. 


In linea con la varietà dei servizi accessori le strutture sono contrassegnate principalMente con tre stelle (54% dei 
casi) o quattro stelle (11%) e, a volte, con due stelle (27%). 


I campeggi sono localizzati in prevalenza a una distanza dal mare inferiore 500 metri; l’utenza è soprattutto di 
soggiorno/vacanza (56% dei ricavi) e, in misura minore, di breve sosta, fino a 3 giorni (30%) e a forfait 
0/ 


mensili /stagionali/annuali (14%). 


È) 


Si tratta in prevalenza di società (42% di persone e 40% di capitali); stell’attività sono coinvolti 6 0 7 addetti di 
cui 5 dipendenti. 


CLUSTER 7 — CAMPEGGI DI TRANSITO 
NUMEROSITÀ: 175 


AI cluster appartengono i campeggi che si caratterizzano per Pofferta prevalente di piazzole (78% dei ricavi) a 
un’utenza di transito, generalmente con un periodo di sosta breve fino a tre giorni (80% dei ricavi). 


Si tratta di campeggi di modeste dimensioni con un nùméro di presenze inferiore alla media di settore (7.600 
circa) c una classificazione prevalente delle strutture a una (41% dei casi) c due stelle (41%). 


Le strutture ricettive si compongono di 83 piazzole posti equipaggio), in prevalenza con posto auto, e raramente 
di bungalow e appartamenti (12 nel 37% dei casi); alcuni campeggi dispongono di caravan, roulotte da affittare (6 
nel 30% dei cast). 


Le attrezzature ricettive comprendono 16, gabinetti, 9 docce chiuse con acqua calda e 11 punti distribuzione 
acqua. 

Per quanto riguarda i servizi accessofi,-selamente il 30% circa dei soggetti dispone di un’area per ristorazione 
(114 mg) e/o di un bar con servizioval tavoli (a gestione diretta) e/o di uno spaccio alimentare. Il 42% delle 
strutture è dotato di camper service, 


Le imprese del cluster sono sia sdetetà (27% di capitali e 26% di persone), sia ditte individuali (47%) ed occupano 
20 3 addetti 
203 addetti. 


CLUSTER 8 — CAMPEGGIDI GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 94 


Le imprese di questò cluster sono campeggi di grandi dimensioni in termini di struttura ricettiva e di volume di 
presenze registrate (citta 111.600), entrambi superiori alla media del settore. L'offerta è composta in prevalenza 
da piazzole (68% “dei ricavi) e, in misura contenuta, da unità abitative, tukul, gusci, capanni, bungalow, 
monolocali, bilocali, trilocali ed oltre (20%); il 36% dei soggetti realizza una parte dei ricavi dall’affitto di tende, 
caravan e rotilotte (13%). 


In lincateon la tipologia dell’offerta le strutture ricettive comprendono 511 piazzole (posti cquipaggio), 
prevalentemente con posto auto, 46 bungalow e appartamenti e, nel 51% dei casi, 51 caravan, roulotte da 
affittare®Sono presenti altresì un’arca per impianti sportivi (circa 6.000 mg) e un’arca per la ristorazione (400 
mg)NLe strutture ricettive sono dotate inoltre di 104 gabinetti, 76 docce chiuse con acqua calda e 145 punti 
distribuzione acqua. 
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Nella maggioranza dei casi è previsto un camper service ed è presente una piscina (a gestione diretta); il 47% 
delle strutture offre il servizio di animazione per il quale sono presenti 7 animatori. 


Coerentemente con la varietà dei servizi offerti la maggioranza delle strutture è contrassegnata con tre (41% ei 
casi) c quattro stelle (297 /0); 11 56% dei soggetti dichiara di affidare a terzi la gestione di servizi interni alla struttàra 
(bar, ristorante, spaccio alimentare, ecc.). 


L’attività ha carattere prevalentemente stagionale ed è rivolta ad un’utenza rappresentata soprattutto-daàuristi in 
soggiorno/vacanza (52% dei ricavi) e, a seguire, da utenti a forfait mensili/stagionali/annuali (34%) c)per brevi 
soste, fino a tre giorni (14%). La localizzazione principale della struttura è a una distanza dal mare inferiore a 500 
metri. 


Coerentemente con la dimensione, le imprese sono quasi esclusivamente società, in prevalenza/di capitali (76% 
dei casi) e in misura inferiore di persone (21%), e occupano 14 addetti di cui 11 dipendenti. 

CLUSTER 9 — CAMPEGGI DI PICCOLE DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 253 

Il presente cluster è formato dai campeggi di dimensioni ridotte; l’offerta è rappresentata principalmente da 


piazzole (85% dei ricavi) e le presenze registrate sono inferiori alla media di settor&(circa 14.700). 


Le strutture ricettive presentano una dotazione quasi esclusiva di piazzole (postf equipaggio), in prevalenza con 
posto auto, pari a 108. Alcuni campeggi dispongono di caravan, roulotte=da affittare (8 nel 32% dei casì), di 
un’area per impianti sportivi ri mq nel 34%) e di un’area per la ristorazione (119 mg nel 32%). Le attrezzature 
ricettive sono rappresentate da 22 gabinetti, 12 docce chiuse con acqua-calta e 17 punti distribuzione acqua. 


La maggior parte delle strutture sono contrassegnate con due stelle (47% dei casi) e una stella (28%) e il 50% 
circa sono ubicate ad una distanza dal mare inferiore a 500 metrimi campeggi accolgono soprattutto utenti con 
finalità di soggiorno /vacanza (54% dei ricavi) e secondariamenté ùtenti per brevi soste, fino a tre giorni (24%) e a 
forfait mensili/stagionali/annuali (22%). 


Coerentemente con la dimensione le imprese sono in pRewalenza società di persone (46% dei casì) e ditte 
individuali (38%) ed impiegano nell’attività 2 0 3 addetti di cur 1 dipendente. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogènet è necessario determinare, per ciascun gruppo omogenco, la 
funzione matematica che meglio si adatta all’ AAA dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata‘effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali dell&umprese (variabili indipendenti). 

E° opportuno rilevare che prima di‘definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare lè condizioni di “normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso riecessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state eSeluse le imprese che presentano: 

* (costo del vendutot=*costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo; 

«  costie spese dichiarati nel quadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente $6no stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


»- valore aggiuîito per addetto = (ticavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti.dilservizi) /(numero addetti * 1.000); 


3 La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


l'andamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


4 Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 


° L@ frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 
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* ricavo medio per presenza relativo all’attività ricettiva = [(piazzole + unità abitative + mezza pensioné 
+ pensione completa + affitto tende, caravan o roulotte)9 * ricavi/100]/(numero totale di presenze). 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per imprese con e senza personale dipendente per il “valore 

aggiunto per addetto” c pet forma giuridica pet il “ricavo medio per presenza relativo all’attività ricettiva”, 

è stata calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti. 


Successivamente, sono state selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contempOtantamente 
all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 2°al 18° ventile, per il cluster 1; 

* dal 1°al19° ventile, per il cluster 2; 

+ dal 2° al 19° ventile, peri cluster 3, 7, 9; 

+ nonsono stati effettuati tagli per il cluster 4; 

«dal 1° ventile, peri cluster 5, 6; 

»* fino al 19° ventile, per il cluster 8. 

Per il ricavo medio per presenza relativo alP’attività ricettiva sono stati scelti seguenti intervalli: 
» dal 3°al 19° ventile, per i cluster 1, 3, 9; 

dal 1° al 19° ventile, per i cluster 2, 5; 


* fino al 18° ventile, per il cluster 4; 

«dal 2°al 19° ventile, peri cluster 6, 7, 8. 

Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto/alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 

Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state ùtilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative )è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eyéntuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse, degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 


esclusi tutti coloro che presentavano un valére dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nella definizione della ‘funzione di ricavo*si è analizzato anche l’effetto dovuto: 


» alle caratteristiche di stagionalità 
e alla distanza dal mare della struttùrà ricettiva; 


»  all’influenza della fascia qualitativa e all’ubicazione della struttura ricettiva. 


Le frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli amministratori,non soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1+ mumero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali) | asunti,con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi, 


numero addetti.= Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 


e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività 
nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci. 


SI servizi offerti alla clientela sono espressi in percentuale sul totale dei ricavi. 
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Le caratteristiche di stagionalità sono state colte ponderando” alcune variabili in base ai giorni di apertura della 
struttura ricettiva. 
Tale ponderazione è stata applicata alle seguenti variabili: 
è “Valore dei beni strumentali”, 

“Numero totale di piazzole posti equipaggio)”; 

“Numero totale di bungalow e appartamenti”. 
Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto delle possibili differenze di risultati economici 
legate alla posizione della struttura ricettiva. A tal fine la prossimità della struttura ricettivaval mare è stata 
rappresentata come variabile dummy ed è stata analizzata la sua interazione con la variabile #Valore dei beni 
strumentali”. 
L'utilizzo di tale variabile ha consentito di ottenere dei valori correttivi da applicare, ‘hellà stima del ricavo di 
riferimento, al coefficiente della variabile “Valore dei beni strumentali”. 
Inoltre, al fine di cogliere le differenze legate alla fascia qualitativa del servizio offerte e le differenze connesse 
all’ubicazione della struttura ricettiva, nella definizione della “funzione di ricavo”, SL è tenuto conto delle tariffe 
dei principali servizi indicate dai contribuenti. Il livello delle tariffe della singolaSttuttura ricettiva, raffrontato con 
i valori di riferimento individuati per il settore, ha permesso di identificare corrèttivi da applicare al coefficiente 
della variabile “Numero totale di presenze”. 


Nell’allegato 2.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficientidella “funzione di ricavo”. 
APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

è l’Analisi Discriminante8; 

» lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 2.B vengono riportate le variabili strutturali tisultate significative nell’ Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omegeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogentei. 

Per ogni impresa viene determinato il ricavoadi riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo Stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenzaè ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


Il fattore di ponderazione è pari al rapporto tra il numero di giorni di apertura della struttura ricettiva in cui sono registrate presenze e 
365% 
8 I'Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 2.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

« Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

* Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

* Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro 0%a termine e lavoranti 
a domicilio 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Dimensioni della struttura ricettiva: Area per impianti sportivi (Mg) 

* Dimensioni della struttura ricettiva: Area ristorazione (ristorante, self-service; ecc.) (Mg) 

* Caratteristiche della struttura ricettiva: Piazzole (posti equipaggio) senza pgsto duto — Numero 

* Caratteristiche della struttura ricettiva: Piazzole (posti equipaggio) con posto auto — Numero 

«+ Bungalowe appartamenti: Monolocali con bagno — Numero 

«+ Bungalowe appartamenti: Monolocali senza bagno — Numero 

*  Bungalowe appartamenti: Bilocali con bagno — Numero 

+  Bungalowe appartamenti: Bilocali senza bagno — Numero 

*  Bungalowe appartamenti: Trilocali ed oltre con bagno — Numero 

* Bungalow e appartamenti: Trilocali ed oltre senza bagno, Numero 

* Attrezzature ricettive: Gabinetti — Numero 

* Attrezzature ricettive: Docce chiuse con acqua calda > Numero 

* Attrezzature ricettive: Punti distribuzione acqua -{ Numero 

QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Servizie tipo diofferta: Piazzole (posti equipaggio) 

* Servizi e tipo di offerta: Unità abitative (tukul, gusci, capanni, bungalow, monolocali, bilocali, trilocali ed 
oltre) 

* Servizie tipo di offerta: Mezza pensiofie 

+ Servizie tipo diofferta: Pensione completa 


* Servizie tipo di offerta: Spaccio alimentare 


» Servizie tipo di offerta: Ristorazione (ristorante /self-service) 


«= Servizie tipo diofferta: Bar 
+ Tipo di utenza: Breve sosta (fio a 3 giorni) 
«Tipo di utenza: Forfait Mensili /stagionali annuali 


*  Addettiall’attività dell’impresa: Animatori — Numero. 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 
CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche“dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l’evoluzione dello studio di settore SGGOU. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

è 92.72.1— Gestione di stabilimenti balneari: marittimi, lacuali e fluviali. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non sole diwariabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le wattabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi Medélli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
a1 fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d'imposta 2003: 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 5.008. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 

informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studid/lo scarto di 179 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro F (elementi contabili) non compilato; 

* quadro B (elementi strutturali) non compilato; 

« presenza di attività secondarie con un’incidenza,Sui ricavi complessivi superiore al 20%, 

* errata compilazione delle percentuali relative abservizi offerti (quadro D); 

* errata compilazione delle percentuali rélatiye ai servizi di balneazione (affitto cabine, ombrelloni, sedie a 
sdraio, lettini) (quadro DD); 


* incongruenze fra 1 dati strutturali e tati contabili contenuti nel Modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il nutteto dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 4.829. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le impreseroggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una strategia dinanalisi che combina due tecniche statistiche: 


+ una tecnica basata siîtin approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un’analisi fattorrale del tipo 
Analyse des données e tiella fattispecie come un'Awalisi in Componenti Principali *, 


+ un procedimento di Cluster Anabsis ?. 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La ‘@luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
Tili 


— 305 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


L’utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering 
n effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering. 

Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai sisultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili fl fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


n un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità def'gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto fn funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 

Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presénti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. L'ale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, ai diversi servizi offerti, etc.; tale*caratterizzazione è possibile 
solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative, al mercato di riferimento e a tutti quegli elementi 
specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una impfesa. 

I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali dell’attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare otto gruppi omogenei‘di“imprese. 
DESCRIZIONE DEI GRUPPIOMOGENEI 


I fattori discriminanti che hanno maggiormente contribuito \\alla definizione dei modelli di business sono i 

seguenti: 

«+ tipologia di servizi offerti: si distinguono gli stabilimenti che offrono quasi esclusivamente servizi di 
balneazione, affitto di ombrelloni, sedie a sdraio e lettini e/o affitto di cabine (cluster 2, 3 e 5), da quelli che 
forniscono servizi aggiuntivi: 

- bar(clusterle 8), 
- bare servizio di ristorazione (clusterbe,)); 
- piscina (cluster 6). 

* modalità di gestione dei servizi-accessori: sono stati distinti gli stabilimenti che gestiscono direttamente i 
servizi di bar e ristorazione (clustet9) da quelli con bar e ristorante a gestione indiretta (cluster 4). 

* dimensione: il fattore dimefisionale, espresso in termini di dotazione di lettini e ombrelloni, superficie 
dell’area (coperta e scoperta) e fiumero di addetti, ha permesso di differenziare gli stabilimenti con soli servizi 
di spiaggia e quelli con bar tra grandi (cluster 1 e 2) e piccoli (cluster 5 c 8); 

+ modalità di fruizione dei servizi: sulla base della modalità di fruizione dei servizi di balneazione (atfitto di 


cabine, ombrelloni, sedie a sdraio e lettini) da parte della clientela è stato possibile individuare gli stabilimenti 
che operano prevalentemente con abbonamenti stagionali (cluster 3). 


Nelle successive deserizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l’indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. Le frequenze relative ai dipendenti, anche per il calcolo del totale di addetti, sono 
state normalizzattall’anno in base al numero delle giornate retribuite. 


Di seguito vengotto riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 
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CLUSTER 1- STABILIMENTI DI GRANDI DIMENSIONI CON BAR A GESTIONE DIRETTA 
NUMEROSITÀ: 612 


Il cluster in questione è formato dagli stabilimenti balneari con bar a gestione diretta (dal quale deriva il 54% dei 
ricavi) al quale è destinata un’area di 89 mq con citca 60 posti a sedere interni ed esterni. Dai servizi di 
balneazione (affitto di ombrelloni, sedie a sdraio e lettini) proviene il 35% dei ricavi. 


Per quanto concerne le caratteristiche della struttura, si tratta di imprese di dimensioni superiori( allà media di 
settore: la superficie totale dell’arca è di circa 4.600 mq (di cui circa 380 di arca coperta) e il fronte fare misura 
66 metri lineari; la dotazione di attrezzature di spiaggia si compone di 164 ombrelloni, 277 léttinìè e 99 sedie a 
sdraio. Sono presenti altresì 30 cabine. 


Le imprese sono in prevalenza società di persone (71% dei casì) e occupano 4 addetti di cutan dipendente; tra le 
mansioni presenti si rilevano 2 addetti al servizio di bar, 1 inserviente di stabilimento eSnelv49% dei casi, 1 0 2 
addetti con brevetto di salvamento. 


Per quanto concerne i servizi vari interni alla struttura, più della metà degli stabilimenti del cluster dispone di 
un’area attrezzata per bambini e il 30% effettua noleggio di attrezzature per spertid’acqua (imbarcazioni, moto 
d’acqua, pattini, pedalò, canoe, windsurf, ecc.). 


Nella maggioranza dei casi la fruizione dei servizi di balneazione avviene con abbonamenti fino a 30 giorni (22% 
dei ricavi), ingressi giornalieri nel fine settimana (21%), abbonamenti stagionali (18%) e abbonamenti fino a 7 
giorni (16%). 


CLUSTER 2 — STABILIMENTI DI GRANDI DIMENSIONI CON SOLI SERVIZI DI SPIAGGIA 
NUMEROSITÀ: 336 


Il cluster raggruppa gli stabilimenti balneari che offrono quasi èsclusivamente servizi di spiaggia, in particolare 
affitto di ombrelloni, sedie a sdraio e lettini (86% dei ricavi). 


La struttura presenta dimensioni rilevanti: la superficie totale»dell’area è di circa 7.100 mq (di cui circa 370 di area 
coperta) e il fronte mare misura 85 metri lineari; la dòtazione di attrezzature di spiaggia si compone di 238 
ombrelloni, 463 lettini e 90 sedie a sdraio. Sono presenticirta 170 mg di superficie destinata ai servizi di cabina c 
42 cabine. 

Le imprese del cluster sono soprattutto società di persone (66% dei casi) e impiegano nello svolgimento 
dell’attività 3 o 4 addetti di cui 1 dipendente. Tra le mansioni presenti si rilevano 2 inservienti di stabilimento e, 
nel 33% dei casi, 2 addetti con brevetto di salvamefto. 

All’offerta di servizi di balneazione si aggiungono un’arca attrezzata per bambini e, nel 40% dei casi, il noleggio di 
attrezzature per sport d’acqua (imbarcazioni, moto d’acqua, pattini, pedalò, canoe, windsurf, ecc.). 

La fruizione dei servizi di balneaziorie avviene in prevalenza mediante abbonamenti fino a 7 giorni (24% dei 
ricavi), fino a 14 giorni (20%), fino a 36, giorni (19%) e stagionali (18%). 

CLUSTER 3 — STABILIMENTI CHF\OPERANO PREVALENTEMENTE CON ABBONAMENTI STAGIONALI 
NUMEROSITÀ: 503 


Il cluster raggruppa gli stabilimenti balneari che si caratterizzano per la fruizione dei servizi di spiaggia 
prevalentemente mediantevabbonamento stagionale: la percentuale di ricavi proveniente da abbonamenti 
stagionali è infatti superiore alla media di settore (68%). I servizi di balneazione sono rappresentati dall’affitto di 
ombrelloni, sedie a sdraio e lettini (48% dei ricavi) e dall’affitto di cabine (30%). 


L'offerta si completa, nel 61% dei casi, con il servizio bar (compresi 1 distributori automatici) dal quale deriva il 
26% dei ricavi. 

Gli stabilimeati ‘appartenenti al cluster dispongono di un’area totale di 3.300 mq (di cui circa 460 di superficie 
coperta) e.dikun fronte mare di 58 metri lineari. L’area destinata a servizi di cabina misura 145 mq e le cabine 
disponibilitsono 60; nella maggioranza dei casi è presente una superficie dedicata a bar (30 mq circa). 

La dotazione di attrezzature di spiaggia si compone di 108 ombrelloni, 141 sedie a sdraio ce 96 lettini. 

Le.iMprese sono in prevalenza società di persone (59% dei casî) e in misura minore ditte individuali (34%) e 
iMipiegano complessivamente 3 addetti; tra le mansioni presenti si rilevano 1 addetto con brevetto di salvamento 
e, nel 39% dei casi, 1 o 2 addetti al servizio bar. 
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CLUSTER 4 — STABILIMENTI CON BAR E/O SERVIZIO DI RISTORAZIONE A GESTIONE INDIRETTA 
NUMEROSITÀ: 194 

Il presente cluster è formato dagli stabilimenti balneari che si contraddistinguono per la presenza del bare /oy)del 
servizio di ristorazione (ristorante/self-service) a gestione indiretta. 

L'offerta si compone in prevalenza di servizi di balneazione: affitto di ombrelloni, sedie a sdraio e lettini (46% dei 
ricavi) c affitto di cabine (34%). 


Coerentemente con le caratteristiche del cluster sono presenti un’area destinata a bar di 60/Mq e una per la 
ristorazione di 94 mg; l’area complessiva dello stabilimento misura circa 5.300 mq di cui quasi 700 di area 
coperta. 

La superficie destinata ai servizi di cabina è ampia (237 mq) e le cabine disponibili sono(86. La dotazione di 
attrezzature di spiaggia è composta da 140 ombrelloni, 205 sedie a sdraio c 123 lettini. 


Per quanto concerne i servizi vari interni alla struttura, il 38% degli stabilimenti effèttua noleggio di attrezzature 
per sport d’acqua (imbarcazioni, moto d’acqua, pattini, pedalò, canoe, windsurf, ecc.), il 30% dispone di 
parcheggio riservato alla clientela e 11 28% di un’arca attrezzata per bambini. 


La fruizione dei servizi di balneazione avviene prevalentemente con abbonamenti stagionali (48% dei ricavi) e 
abbonamenti fino a 30 giorni (22%). 


Le imprese del cluster sono soprattutto società (60% di persone e 25% di capitali) e occupano 3 o 4 addetti di cui 
un dipendente. Tra le mansioni presenti si rilevano 1 0 2 addetti con bfevetto di salvamento e, nel 40% dei casi, 1 
o 2 inservienti di stabilimento. 

CLUSTER 5 — STABILIMENTI DI PICCOLE DIMENSIONI CON SOUGI SERVIZI DI SPIAGGIA 

NUMEROSITÀ: 1.013 

AI cluster appartengono gli stabilimenti che offrono quasi esclùsivamente servizi di spiaggia e che dispongono di 
una struttura di dimensioni inferiori alla media di settore, 


Le imprese svolgono infatti attività di affitto di ombrelloni, sedie a sdraio e lettini (86% dei ricavi) su una 
superficie totale di circa 2.200 mg (di cui circa 170 diarea coperta) e con un fronte mare di 44 metri lincari; la 
superficie dedicata ai servizi di cabina è limitata (50 mò). 


La dotazione di attrezzature di spiaggia si compone, di 90 ombrelloni, 140 lettini e 66 sedie a sdraio. 


Per quanto concerne i servizi vari mterni alla stiuttura, 1 32% degli stabilimenti effettua noleggio di attrezzature 
per sport d’acqua (imbarcazioni, moto d'acqua, pattini, pedalò, canoe, windsurf, ecc.) e dispone di un’area 
attrezzata per bambini. 


La fruizione dei servizi di balneazione avviene in maniera prevalente tramite abbonamenti fino a 7 giorni (21% 
dei ricavi), abbonamenti fino a 30 giofni (21%), ingressi giornalieri nel fine settimana (18%) e abbonamenti fino a 
14 giorni (17%). 


Le imprese del cluster sono quasfesclusivamente ditte individuali (54% dei casi) e società di persone (42%) e 
occupano 2 addetti. 


CLUSTER 6 — STABILIMENTI CON PISCINA 
NUMEROSITÀ: 167 
Al cluster appartengono gli stabilimenti balneari di dimensioni rilevanti dotati di piscina. 


La superficie totàlèdella struttura è di circa 6.600 mq (di cui oltre 800 di arca coperta) e il fronte mare misura 74 
metri limeari; l’areastotale dedicata a piscina (coperta e scoperta) è di 292 mg e sono presenti 210 mq di superficie 
destinata a servizi di cabina. Nella maggioranza dei casi gli stabilimenti dispongono di un bar a gestione diretta, 
con un’area dedicata di circa 50 mq e, a volte, del servizio di ristorazione (ristorante /self-service). 


La dotazione di spiaggia si compone di 78 cabine, 134 ombrelloni, 177 lettini e 154 sedie a sdraio. 


La tipologia dell’offerta è variegata: affitto di ombrelloni, sedie a sdraio e lettini (40% dei ricavi), affitto di cabine 
(20%9e servizio bar (19%); sono presenti inoltre, nel 35% dei casi, il servizio di ristorazione (24% dei ricavi) e, 
nék47%, la piscina e altri impianti sportivi (10%). 
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Il 40% circa delle strutture dichiara di effettuare noleggio di attrezzature per sport d’acqua fimbarcazioni, moté 
d’acqua, pattini, pedalò, canoe, windsurf, ecc.) e/o dispone di un’area attrezzata per bambini e/o di_uî 
parcheggio riservato alla clientela. 


Per quanto concerne la modalità di fruizione dei servizi di balneazione, i soggetti del cluster opefano in 
prevalenza con abbonamenti stagionali (42% dei ricavi); seguono abbonamenti fino a 30 giorni (22%)%e ifigressi 
giornalieri nel fine settimana (13%). 


Coerentemente con la dimensione, le imprese sono soprattutto società (53% di persone e 25%adi (capitali) e 
occupano 4 addetti di cui 1 o 2 dipendenti. Tra le mansioni presenti si rilevano 2 addettircon brevetto di 
salvamento, nel 48% dei casi 2 inservienti di stabilimento e nel 44% dei casi 2 addetti al servizio bar 


CLUSTER 7-— STABILIMENTI CON BAR E SERVIZIO DI RISTORAZIONE A GESTIONE DIRE TA 
NUMEROSITÀ: 633 


Al cluster appartengono gli stabilimenti balneari che si caratterizzano per la presenza ‘del servizio di ristorazione 
(41% dei ricavi) e del bar (28%), entrambi a gestione diretta. 


servizi di balneazione sono rappresentati principalmente dall’affitto di ombrelloni,)sedie a sdraio e lettini (22% 
dei ricavi); il 58% delle strutture affitta anche cabine (9% dei ricavi). 


Si tratta di stabilimenti con un’area complessiva di circa 2.900 mq (di cui 390Tirca di superficie coperta) e un 
fronte mare di 64 metri lineari. L’area destinata a ristorazione misura 105%mq e quella dedicata a bar 43 mq. Il 
ristorante/self-service dispone di 63 posti a sedere interni ed esterni il bar, con servizio prevalentemente al 
banco, di 32. 


le attrezzature di spiaggia comprendono 95 ombrelloni, 136 lettini e 85 sedie a sdraio; le cabine in dotazione 
sono 27 distribuite su un’arca dedicata di 85 mq. 

Per quanto riguarda i servizi vari interni alla struttura, il 33%, dei soggetti dispone di un’area attrezzata per 
bambini. 


Le modalità di fruizione dei servizi di balneazione sono*date prevalentemente da abbonamenti stagionali (25% 
dei ricavi), ingressi giornalieri nel fine settimana (23%) &abbonamenti fino a 30 giorni (19%). 


Le imprese del cluster sono soprattutto società (52% di persone ec 13% di capitali) e, in misura minore, ditte 
individuali (35%). Gli addetti complessivamente occupati sono 4 di cui 1 dipendente; tra le mansioni presenti si 
rilevano 1 addetto con brevetto di salvamento, 1 addetto al servizio bar e 2 addetti al servizio di ristorazione. 


CLUSTER 8 — STABILIMENTI DI PICCOLE DIMENSIONI CON BAR A GESTIONE DIRETTA 
NUMEROSITÀ: 1.326 


Le imprese del cluster sono stabilimenti balneari con bar a gestione diretta (dal quale deriva il 53% dei ricavi) a 
cui è destinata un’area di 39 mq con, 30 posti a sedere interni ed esterni. I servizi di balneazione sono 
rappresentati quasi esclusivamente/dall’affitto di ombrelloni, sedie a sdraio e lettini (34% dei ricavi). 


Per quanto concerne le caratteristiche della struttura, si tratta di imprese di dimensioni contenute: la superficie 
totale dell’area è di circa 2.200 mq (di cui circa 200 di area coperta) e il fronte mare misura 50 metri lineari; la 
dotazione di attrezzature di spiaggia si compone di 76 ombrelloni, 92 lettini e 77 sedie a sdraio. Le cabine 
disponibili sono 18. 


Tra i servizi vari interni.alla struttura sono presenti nel 31% dei casi il noleggio di attrezzature per sport d’acqua 
(imbarcazioni, motod’aéqua, pattini, pedalò, canoe, windsurf, ecc.) e nel 26% un’area attrezzata per bambini. 
Nella maggioranza dei casi la fruizione dei servizi di balneazione avviene con ingressi giornalieri nel fine 
settimana (24% dei ticavi), abbonamenti fino a 30 giorni (23%) e ingressi giornalieri dal lunedì al venerdì (14%). 
Coerentemente èon la dimensione, le imprese del cluster sono quasi esclusivamente società di persone (49% dei 
casi) e ditte ddividuali (46%) e occupano 2 addetti; tra le mansioni presenti si rilevano 1 addetto con brevetto di 
salvamentare, nel 43% dei casi, 1 0 2 addetti al servizio bar. 
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DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo,’la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo, in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 

E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’atfività?e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nellatdeterminazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

* (costo del venduto* + costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo; 

«+ costie spese dichiarati nel quadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati, 

Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili speGificì dell’attività in esame: 


*- valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo perla produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) /(numero addetti5 * 1.000); 


* incidenza percentuale dei costi e spese sui ricavi = (coste*xdel venduto + costo per la produzione di 
servizi + spese per acquisti di servizi) * 100/ricavi; 

+ giornate teoriche di pieno utilizzo delle strutture di base =,ticavi relativi ai servizi di base® /ricavi di una 
giornata in alta stagione con pieno utilizzo delle strutture di base”. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per imprese=coi e senza personale dipendente per il “valore 
aggiunto per addetto” e per l'incidenza percentualé, dei costi e spese sui ricavi” e sulla base della 
localizzazione territoriale per le “giornate teoriche di\pieho utilizzo delle strutture di base”, è stata calcolata 
la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti. 


3 La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Pandamento della variabile dipendente in funzione di ufia setié di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


4 Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di merèi e materie prime — rimanenze finali. 


5 Le frequenze relative ai dipendenti sono state nerimalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti (ad é&cezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 
nell'impresa e degli amministratori non soci) somo state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. Le frequenze 
relative ai non dipendenti, incluso il titolare, sono state ponderate in base ai giorni di apertura della struttura nell’anno (il fattore di 


ponderazione è pari al rapporto tra i gigrni‘di apertura della struttura nell’anno e 365). 


Numero addetti = 1 + numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali) assumti con corîffatto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e contintiativi the prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


artecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + numero associati in partecipazione diversi; 
P ip IPP P P P iP 5 


numero addetti = Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 


(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 


e’continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 


nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 
+ numero amministratori non soci. 


5 Ricavi\xelativi ai servizi di base = [(ingresso con servizi a pagamento + affitto ombrelloni, sedie a sdraio e lettini + affitto cabine) * 
ricavi100]; dove i servizi offerti alla clientela sono espressi in percentuale sul totale dei ricavi. 


Twicavi di una giornata in alta stagione con pieno utilizzo delle strutture di base sono stati calcolati come somma dei prodotti fra numero 


cabine, ombrelloni, lettini e sedie a sdraio e le corrispondenti tariffe applicate in alta stagione. 
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Successivamente, sono state selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente 
all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 


* dal 2°al 19° ventile, per 1 cluster 1, 7; 
» dal 1°al 19° ventile, per il cluster 2; 
* dal 2°al 18° ventile, per 1 cluster 3, 4; 
«dal 3° al 19° ventile, per 1 cluster 5, 8, 
*  dal1°al 18° ventile, per il cluster 6. 


Perl incidenza percentuale dei costi e spese sui ricavi sono stati scelti i seguenti intervalli 


* dal 2°al 18° ventile, per i cluster 1, 3, 7; 
* dal 2° al 19° ventile, per 1 cluster 2, 4; 
«dal 2°a1 17° ventile, per 1 cluster 5, 8, 

* dal 1°al 19° ventile, per il cluster 6. 


Per le giornate teoriche di pieno utilizzo delle strutture di base sono stati.scelti i seguenti intervalli: 


* dal 3°%al 19° ventile, per il cluster 1; 

* dal 2°a1 19° ventile, per i cluster 2, 3; 
«dal 2°al 18° ventile, per il cluster 4; 

«+ dal 3° al 18° ventile, per i cluster 5, 7, 8; 


«+ dal1°al 18° ventile, per il cluster 6. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proéeduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 

Per la determinazione della ‘funzione di ricavo” sono stat©utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funziofie di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l’éventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risefitisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valoredei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 
Nella definizione della “funzione di ricave” si è analizzato anche l’effetto dovuto: 
* all'influenza della fascia qualitàtival all’ubicazione della struttura; 
* alle caratteristiche di stagionalità. 
Al fine di cogliere le differenze legate alla fascia qualitativa del servizio offerto e le differenze connesse 
all’ubicazione della struttura,\Mella definizione della “funzione di ricavo”, si è tenuto conto delle tariffe dei 
principali servizi indicate‘dai contribuenti. Il livello delle tariffe della singola impresa, raffrontato con i valori di 
riferimento individuati per ’l settore, ha permesso di identificare correttivi da applicare al coefficiente della 
variabile “Numero totale di sedie a sdraio e lettini”. 
Le caratteristiche di stagionalità sono state colte ponderando8 alcune variabili in base ai giorni di apertura della 
struttura. 
Tale ponderazione è stata applicata alle seguenti variabili: 

“Valofedei beni strumentali”; 
*  “Loparitmo in base 10 del Valore dei beni strumentali”. 


Nell’allegato 3.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


8 Il}fattore di ponderazione è pari al rapporto tra il numero di giorni di apertura della struttura nell’anno e 365. 
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APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

è l’Analisi Discriminante?; 

» la stima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 3.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell’Analisi Discriminante in cui si attribuiscèvinivocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione )di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probahilità/di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallò di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogento, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata von le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza: 


SeL’Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 3.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


. umero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

. umero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

. umero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

- umero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro o atermine e lavoranti 
a domicilio 

. umero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemettte nell’impresa 

- umero di collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di cui al rigo precedente 

. umero di collaboratori dell’impresa familiare e coniuge dell’azienda coniugale 

. umero di familiari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attività nell’impresa 

. umero di associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa 

. umero di associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

. umero di soci con occupazione prevalente nell'impresa 

. umero di soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 

- umero di amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

«Superficie totale di arca scoperta (spiaggia, pontile, piattaforme, ecc.) (Mg) 

* Superficie totale di area coperta (incluse le cabine) (Mq) 

* Areatotale destinata a piscina (coperta e scoperta) (Mg) 

»- Area destinata a bar (Mg) 

* Area destinataa ristorazione (Mg) 

» Cabine (in dotazione) - Numero 

* Ombrelloni (in dotazione) - Numero 

» Sedie a sdraio (in dotazione) - Numero 

* Lettini (in dotazione) - Numero 

e Bar: Con solo servizio al banco - Gestione diretta - Numero 

+ Bar: Con solo servizio al banco ‘Gestione indiretta - Numero 

è Bar: Con servizio ai tavoli - Géstione diretta - Numero 

« Bar: Con servizio ai tavoli -(Géstione indiretta - Numero 

+ Ristorazione: Ristoranti/Self-service - Gestione indiretta - Numero 

QUADRO D DEL MODELk® ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

»  Serviziofferti: Affitto &mbrelloni, sedie a sdraio, e lettini 

è» Serviziofferti: Affifforcabine 

- Servizi offertiBar (Compresi i distributori automatici) 

» Servizi offertia Ristorazione 

«Servizi ditbalneazione (affitto cabine, ombrelloni, sedie a sdraio, lettini): Abbonamenti stagionali - 
Percentuale ui ricavi 

è» Servizi vari all’interno della struttura: Piscina - Gestione diretta 

- Servizi vari all’interno della struttura: Piscina - Gestione indiretta 

» Addetti all’attività dell'impresa distribuiti per mansioni / profili professionali: Inservienti di stabilimento 
(assistenti ai servizi di spiaggia) - Numero 

+ MAddctti all’attività dell’impresa distribuiti per mansioni/profili professionali: Camerieri e addetti al servizio di 
bar - Numero 


+ Addettiall’attività dell’impresa distribuiti per mansioni/profili professionali: Camerieri e addetti al servizio di 
ristorazione - Numero. 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche deifmotdelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SG68U. 


Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATTECOFIN 2004: 
e 60.240 — Trasporto di merci su strada. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale’ tenendo conto non solo.di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi ‘mOdelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 


L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli\pet la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta 2003. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 85.645. 

Su tali modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare, laeompletezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello stùdf0, lo scarto di 4.748 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

«quadro D (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

* quadro F (elementi contabili) non compilato; 

+ presenza di attività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percentuali relativè alla Committenza (quadro D), 

* errata compilazione delle percentuali@èlative alla Tipologia di utenza (quadro D); 

» errata compilazione delle percentuali telative alla Attività di autotrasporto (luogo di destinazione) 
* (quadro Dj) 

* errata compilazione delle percentuali relative alla Specializzazione di trasporto (quadro D); 

* errata compilazione delle percentuali relative alle Merci trasportate (quadro D); 


* incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei contribuenti oggetto delle successive analisi è stato pari a 80.897. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare=le.imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una ‘strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


+ una tecniCa basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Analisi in Componenti Principali *; 


TàAnalisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 


dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
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* un procedimento di Cluster Analysts °. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clusterifig; 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering. 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire@ai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, Comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogencità*dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle simgole variabili, quante, i funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definire il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle présenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, in rapporto alle varie specialiZZazioni di trasporto, al parco 
veicolare per dimensione e portata, alle merci prevalentemente trasportate; tale®edratterizzazione è possibile solo 
utilizzando le informazioni relative alle strutture operative e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le 
diverse realtà economiche e produttive di una impresa. 


1 fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i divérsinaspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare trentanove gruppirombgenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


La suddivisione dei contribuenti in gruppi omogenei è avvenuta principalmente sulla base di: 
* tipologia del veicolo; 

«portata del veicolo; 

* merci trasportate; 

* ampiezza del parco mezzi, 

« destinazione del trasporto; 

* modalità organizzativa dell’imprésa o del trasporto. 


La suddivisione secondo la tipologia del veicolo ha portato all’evidenziazione delle imprese di trasporto dotate 
principalmente di: veicoli frigolluster 9, 10, 11 e 12), cisterne (cluster 7, 8, 13, 14, 15 e 31), veicoli ribaltabili 
(cluster 16 c 17), portacontaîet (cluster 18 e 19), betoniere (cluster 23) e bisarche (cluster 25); 


la suddivisione secondo la portata del veicolo ha portato all’evidenziazione delle imprese di trasporto: con 
veicoli di portata inferiore ‘a 3,5 tonnellate di PIT (cluster 32 e 33), con veicoli di portata compresa tra 3,5 e 11,5 
tonnellate di PIT (duster 1, 4, 7,9, 10, 13, 20, 34 e 35) e con veicoli di portata superiore a 11,5 tonnellate di PIT 
(cluster 2, 3, 5, 6y8, 11, 12, 14, 15, 21, 22, 36 e 37); 


spieghino il îmassimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 
principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
La(Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 


omBgenti di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


similia 
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la suddivisione secondo la tipologia di merci trasportate ha portato all’evidenziazione delle imprese di 
trasporto di: prodotti agricoli (cluster 1, 2 e 3), prodotti alimentari o agro-alimentari (cluster 4, 5, 6, 7, 8,9, 10,1 
e 12), combustibili e prodotti chimici (cluster 13, 14 e 15), ghiaia, sabbia e altri materiali da costruzione (clustèr 
16 e 17), manufatti (cluster 20, 21 e 22), calcestruzzo (cluster 23), rifiuti (cluster 24), veicoli (cluster 25) esanimali 
vivi (cluster 26); 


la suddivisione secondo l'ampiezza del parco mezzi ha permesso di evidenziare le imprese di trasporto dotate 
di flotte di veicoli (cluster 3, 6, 10, 12, 15, 17, 19, 22, 33, 35, 37 e 38); 


la suddivisione secondo la destinazione del trasporto la permesso di evidenziare Age. imprese con 
specializzazione nei trasporti extra-comunitari (cluster 29); 


la suddivisione secondo la modalità organizzativa dell'impresa o del trasporto ha permesso di enucleare le 
imprese specializzate nei traslochi (cluster 27), nei trasporti eccezionali (cluster 28), nel trazionismo (cluster 30) e 
le imprese che fanno elevato ricorso alla subvezione (cluster 39). 


Salvo quanto espressamente specificato, tutti i valori evidenziati sono riferiti afayalori medi del cluster di 
riferimento. 


CLUSTER 1- IMPRESE DI TRASPORTO DI PRODOTTI AGRICOLI, DI PICCOLEDIMENSIONI, CON VEICOLI 
DA3,5A115 TDI PIT 


NUMEROSITÀ: 621 


Il cluster è formato da imprese di piccole dimensioni che trasportario quasi esclusivamente prodotti agricoli 
87% dei ricavi) utilizzando 2 veicoli con PIT compresa tra 3,5 e 41,5 tonnellate generalmente cassonati e, in 
alcuni casi, ribaltabili e centinati. Si tratta in larga prevalenza (’8995) df ditte individuali, nelle quali quasi mai si 
riscontra la presenza di dipendenti o collaboratori, e che disporigono solamente dei veicoli utilizzati per il 
trasporto (non si segnala infatti una particolare disponibilità di superfici di ausilio all’attività principale). 


Il trasporto viene effettuato prevalentemente con modalità fa? carico completo” (il 60% dei ricavî) per una 
committenza formata da imprese e società (fonte dell'’84%der ricavi) e, in misura molto inferiore, da privati (l 
10%). Si rileva infine una concentrazione dei ricavi superiorevalla media del settore per le destinazioni Sud e Isole 
(la metà circa dei ricavi). 


CLUSTER 2 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PRODOTTI AGRICOLI, DI PICCOLE DIMENSIONI, CON VEICOLI 
DI OLTRE 11,5 T DI PIT 


NUMEROSITÀ: 2.368 


Il cluster è formato da imprese di piccole»dimensioni che trasportano soprattutto prodotti agricoli {il 74% dei 

ricavi) utilizzando 2 veicoli pesanti (autotfet veicoli isolati con PIT superiore a 11,5 tonnellate cd autoarticolati) 

generalmente cassonati e, in alcuni casittribaltabili e centinati. Si tratta in larga prevalenza (81%) di ditte 

individuali, che impiegano 1-2 addetti». é=che dispongono solamente dei veicoli utilizzati per il trasporto (non si 

segnala infatti una particolare disponibilità di superfici di ausilio all’attività principale). 

Il trasporto viene effettuato quasi ‘èsclusivamente con modalità “a carico completo” (l’81% dei ricavi) per una 

committenza formata in larga parte da imprese e società (fonte del 78% dei ricavi) e, in misura inferiore, da 

spedizionieri o altri vettori (I17%). 

CLUSTER 3 — IMPRESE BL'TRASPORTO DI PRODOTTI AGRICOLI CON PICCOLE FLOTTE DI VEICOLI DI 
OLTRE 11,5 T DI PIT 

NUMEROSITÀ: 313 


Le imprese di questo Cluster svolgono il trasporto di prodotti agricoli 1’84% dei ricavi) avvalendosi di piccole 
flotte di veicoli isolati di portata superiore alle 11,5 tonnellate di PTT, autotreni ed autoarticolati 
(complessivamégte 6-7 mezzi perlopiù cassonati, ribaltabili e centinati) e 4 tra rimorchi e semirimorchi. 


La forma giùfidica prevalente (61%) è la ditta individuale ed il numero di addetti impiegato è pari a 4, tra i quali si 
segnala la presenza di 2 autisti dipendenti. 


Non distado l’attività viene svolta in forma strutturata: circa la metà dei soggetti dispone di quasi mille metri 
quadratirdi aree scoperte ed il 39% di 24 metri quadrati destinati ad uffici. 


Laspecializzazione pressochè esclusiva è il trasporto “a carico completo” (°85% dei ricavi) che viene effettuato 
nei confronti di imprese e società 184% dei ricavi) e, in misura inferiore, per spedizionieri o altri vettori (11%). 
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CLUSTER 4- IMPRESE DI ’TRASPORTO DI PRODOTTI ALIMENTARI, DI PICCOLE DIMENSIONI, CON 
VEICOLI DA 3,5 A 11,5 T DI PIT 


NUMEROSITÀ: 1.732 


I soggetti che fanno parte di questo cluster trasportano prodotti alimentari (1 91% dei ricavi) utilizzando 2weicoli 
con PTT compresa tra 3,5 e 11,5 tonnellate, generalmente cassonati e, in alcuni casi, furgonati e centinati 


Si tratta soprattutto di ditte individuali 1°84%), che raramente operano con l’ausilio di magazzini ma che talvolta 
dispongono di uffici 1 23% dei soggetti dichiara 21 metri quadrati destinati a tale uso) e all’internt delle quali 
operano 2 addetti. 


Il trasporto avviene per la metà delle imprese con modalità “a carico completo” e per l’altfamétà con modalità 
“raccolta e/o distribuzione” per una clientela formata in larga parte 1’83% dei ricavi) da imprese o società. 


CLUSTER 5 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PRODOTTI ALIMENTARI, DI PICCOLRBy DIMENSIONI, CON 
VEICOLI DI OLTRE 11,5 T DI PIT 


NUMEROSIT'À: 2.670 


I soggetti che fanno parte di questo cluster trasportano prodotti alimentari il 79% dci ricavi) utilizzando 2 mezzi 
pesanti (veicoli isolati con portata superiore a 11,5 tonnellate di PTT, autoarticolati ed autotreni) perlopiù 
cassonati e centinati. 


Si tratta per i tre quarti di ditte individuali, che talvolta utilizzano uffici ll 25% dei soggetti dichiara 19 metri 
quadrati destinati a tale uso) o aree scoperte (il 22% con 471 metri quadrati); il numero di addetti è pari a 2. 


Il trasporto avviene prevalentemente con modalità “a carico completo” (l 75% dei ricavi) per una clientela 
formata per la maggior parte (il 72% dei ricavi) da imprese®@ società e in misura inferiore (1 25%) da 
spedizionieri o altri vettori. 


CLUSTER 6 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PRODOTTI ALIMENTARI CON FLOTTE DI VEICOLI DI OLTRE 11,5 
T DI PIT 


NUMEROSITÀ: 309 


Le imprese di questo cluster svolgono il trasporto di prodotti alimentari (80% dei ricavi) avvalendosi di flotte di 
veicoli che comprendono autoarticolati, autotreni e veicoli isolati di oltre 11,5 tonnellate di PIT 
(complessivamente 11-12 mezzi, perlopiù centinati è cassonati) e 7 tra rimorchi ce semirimorchi. 


La forma giuridica prevalente è la società (dî pèrfone nel 33% dei casi e di capitali nel 29%) ed il numero di 
addetti impiegato è pari a 8, tra i quali si segnalata presenza di 5 autisti dipendenti. 


Generalmente l’attività viene svolta in forma strutturata: 981 metri quadrati di aree scoperte, 27 metri quadrati 
sono destinati ad uffici, un quarto cireaydersoggetti dispone di 618 metri quadrati di magazzino ed il 21% di 412 
metri quadrati di rimesse. 


La specializzazione pressoché eselusiva è il trasporto svolto con modalità “a carico completo” (80% dei ricavi) 
che viene effettuato nei confronti di/imprese e società (il 78% dei ricavi) e, in misura inferiore, per spedizionieri 0 
altri vettori. Si segnala infine che un terzo circa delle imprese sostiene costi per subvezione con un'incidenza sul 
fatturato del 27%. 


CLUSTER 7 — IMPRESE DITRASPORTO DI PRODOTTI AGRO-ALIMENTARI, DI PICCOLE DIMENSIONI, CON 
CISTERNE FINO A 11,5 T DI PIT 

NUMEROSITÀ: 409 

Questo cluster è formato da imprese che effettuano il trasporto di prodotti agro-alimentari 182% dei ricavi) 

utilizzando 1-2reisterne di portata inferiore a 11,5 tonnellate di PIT. 

Si tratta soprattutto di ditte individuali 1°84%), che raramente operano con l’ausilio di magazzini ma che talvolta 

dispongofio dî rimesse (il 26% dei soggetti dichiara 66 metri quadrati destinati a tale uso) e all’interno delle quali 


operano und talvolta 2 addetti. 


Il trasporto avviene prevalentemente (il 63% dei ricavi) con modalità “raccolta e/o distribuzione” per una 
clientela formata in larga parte ’°87% dei ricavi) da imprese o società. Si rileva infine una concentrazione dei 
fitavi superiore alla media del settore per le destinazioni Sud e Isole (quasi la metà dei ricavi). 
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CLUSTER 8 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PRODOTTI AGRO-ALIMENTARI CON CISTERNE DI OLTRE 11,5 T' 
DI PTT 


NUMEROSITÀ: 997 


Il cluster in esame comprende imprese che effettuano il trasporto di prodotti agro-alimentari fl 96% dei ricavi) 
utilizzando 2-3 cisterne (veicoli isolati di portata superiore a 11,5 tonnellate di PIT, autoarticolati ed autetreni). 


La forma giuridica maggiormente adottata è la ditta individuale (il 71% dei soggetti) con un numero)di addetti 
pari a 2-3, tra i quali si segnala la presenza di 3 autisti dipendenti per il 37% dei soggetti. Talyoltà*si riscontra 
l’utilizzo di superfici di ausilio all’attività principale: 554 metri quadrati di aree scoperte per 180% dei soggetti, 
141 metri quadrati di rimesse per il 21% e 21 metri quadrati destinati ad uffici per il 26%0. 


Il trasporto avviene prevalentemente con modalità “a carico completo” (due terzi cirt@dei ricavi) per una 
clientela formata in larga parte da imprese e/o società (89% dei ricavi) e, in misura infésiore, da spedizionieri o 
altri vettori. Si rileva infine come la principale destinazione del trasporto sia il Nord del Paese (il 68% dei ricavi). 


CLUSTER 9 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PRODOTTI ALIMENTARI, DI PICCOLE DIMENSIONI, CON 
VEICOLI FRIGO FINO A 11,5 T DI PIT 


NUMEROSITÀ: 3.430 


Questo cluster comprende imprese di trasporto di piccole dimensioni (si tratta niella quasi totalità dei casi di ditte 
individuali nelle quali quasi mai si riscontra la presenza di dipendenti o collaboratori e dove scarso è il supporto 
di magazzini o rimesse) che effettuano il trasporto di prodotti alimeritari 82% dei ricavi) con l’ausilio di un 
veicolo frigo avente portata inferiore a 11,5 tonnellate di PIT. 


Il trasporto avviene prevalentemente con modalità “raccolta e/odistribuzione” (quasi i due terzi dei ricavi) per 
una clientela formata in larga parte da imprese e/o società 83% Uli ricavi) e, in misura inferiore (l 13%), da 
spedizionieri o altri vettori. Si rileva infine come la principalegdestinazione del trasporto sia il Nord del Paese (il 
61% dei ricavi). 


CLUSTER 10 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PRODOTTI ALIMENTARI CON PICCOLE FLOTTE DI VEICOLI 
FRIGO FINO A 11,5 T DI PITT 


NUMEROSITÀ: 409 


Le imprese di questo cluster si differenziano dal cluSter 9 per l’aspetto dimensionale: si tratta infatti di imprese 
che trasportano prodotti alimentari 84% dei ricavi) con l’ausilio di piccole flotte di veicoli frigo (7 mezzi) di 
portata inferiore a 11,5 tonnellate di PTT' (in patticolare, 3 veicoli fino a 3,5 tonnellate, 1-2 veicoli da 3,5 a 6,1 
tonnellate e 2 veicoli da 6,1 a 11,5 tonnellate). 


La forma giuridica adottata si divide quasi allo stesso modo tra ditta individuale e società ed il numero di addetti è 
pari a 6, tra i quali si rileva la presenza di 3-4 autisti dipendenti. In alcuni casi Pattività viene svolta in modo 
strutturato (il 29% dei soggetti disponèsdi 593 metri quadrati di aree scoperte, il 23% di 568 metri quadrati di 
magazzino e quasi i due terzi dei soggetti dispongono di 32 metri quadrati destinati ad uffici). 


Il trasporto avviene prevalentemente con modalità “raccolta e/o distribuzione” (due terzi circa dei ricavi) per una 
clientela formata in larga parte da imprese e/o società (182% dei ricavi) e, in misura inferiore (il 14%), da 
spedizionieri o altri vettori. 


CLUSTER 11— IMPRESE DIITRASPORTO DI PRODOTTI AGRO-ALIMENTARI, DI PICCOLE DIMENSIONI, CON 
VEICOKIFRIGO DI OLTRE 11,5 T DI PIT 


NUMEROSITÀ: 2.063, 


1 soggetti che fafito, parte di questo cluster trasportano prodotti agro-alimentari (l’85% dei ricavi) utilizzando 2 
veicoli frigo (vereeli isolati con portata superiore a 11,5 tonnellate di PTT, autoarticolati ed autotreni). 


Si tratta pet idue terzi di ditte individuali, che solo in alcuni casi utilizzano spazi coperti o scoperti (si segnala 
solamente. la presenza di 19 metri quadrati destinati ad uffici per il 29% dei soggetti) e all’interno delle quali 
operano 2 addetti, tra i quali 2 autisti dipendenti per il 38% delle imprese. 


29%; 


Il trasporto avviene prevalentemente con modalità “a carico completo” (il 60% dei ricavi) per una clientela 
formata in larga parte da imprese e/o società (il 75% dei ricavi) e, in misura inferiore, da spedizionieri o altri 
vettori. 


E) 
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CLUSTER 12 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PRODOTTI AGRO-ALIMENTARI, DI MEDIE DIMENSIONI, CON 
FLOTTE DI VEICOLI FRIGO DI OLTRE 11,5 T DI PIT 


NUMEROSITÀ: 529 


Le imprese di questo cluster svolgono il trasporto di prodotti agro-alimentari (°84% dei ricavi) avvalendosi di 
flotte di veicoli frigo (complessivamente 9 mezzi, perlopiù autoarticolati, veicoli isolati di portata superiore a 11,5 
tonnellate di PIT ed autotreni) e 2-3 tra rimorchi e semirimorchi. 


La forma giuridica prevalente è la società (di persone nel 31% dei casi e di capitali nel 25%) ed'irnumero di 
addetti impiegato è pari a 9, tra i quali si segnala la presenza di 6 autisti dipendenti. 


Generalmente l’attività viene svolta in forma strutturata: 851 metri quadrati di aree scoperte, 26 metri quadrati 
sono destinati ad uffici ed un quinto circa dei soggetti dispone di 431 metri quadrati di magazzino. 

La specializzazione prevalente è il trasporto svolto con modalità “a carico completo”, 67% dei ricavi) a volte 
anche fuori dai confini nazionali in ambito europeo (il 13% dei ricavi), che viene effettuato nei confronti di 


imprese e società (il 79% dei ricavi) e, in misura inferiore, per spedizionieri o altri vettori. 


CLUSTER 13 — IMPRESE DI TRASPORTO DI COMBUSTIBILI, DI PICCOLE DIMENSIONI, CON CISTERNE FINO 
A11,5 T DI PIT 


NUMEROSITÀ: 248 


Il cluster è formato da imprese di piccole dimensioni che trasportano\quasi esclusivamente combustibili e 
lubrificanti (il 92% dei ricavi) utilizzando 2 cisterne di portata inferiore(a*41,5 tonnellate di PIT. 


Si tratta in prevalenza (il 69%) di ditte individuali all’interno delle,qualr operano 2 addetti (tra i quali 2-3 autisti 
dipendenti per un terzo circa delle imprese) che solo a volte utilizzato arce di ausilio all’attività di trasporto (si 
segnala la disponibilità di 549 metri quadrati di aree scoperte per il 22% dei soggetti e di 20 metri quadrati 
destinati ad uffici per il 31%). 


La committenza è formata da imprese e società (il 78% deinsieavi) e, in misura molto inferiore, da privati (1 17%) 
ed il trasporto viene effettuato sia con modalità “a carico completo” sia con modalità “a raccolta e/o a 
distribuzione”. 


CLUSTER 14 — IMPRESE DI TRASPORTO DI COMBUSTIBILI E PRODOTTI CHIMICI, DI PICCOLE 
DIMENSIONI, CON CISTERNE DÎ OLTRE 11,5 T DI PIT 


NUMEROSITÀ: 1.150 


Questo cluster è formato da imprese che effèttuano il trasporto di combustibili e lubrificanti (il 71% dei ricavi) e 
di prodotti chimici (°82% dei ricavi per il 33% dei soggetti) utilizzando 2-3 cisterne (autoarticolati, veicoli isolati 
di portata superiore a 11,5 tonnellate di PRI ed autotreni). 


Si tratta soprattutto di ditte individualiil,67% delle imprese), che a volte dispongono di aree scoperte (536 metri 

quadrati per un quarto dei soggettihe di uffici (23 metri quadrati per il 37%). Gli addetti all’attività sono pari a 2, 

tra i quali si segnala la presenza di 283 autisti dipendenti per il 40% dei soggetti. 

Il trasporto avviene in misura rilevante (1’81% dei ricavi) con modalità “a carico completo” pet una clientela 

formata in larga parte il 79%\der ricavi) da imprese o società ed in misura inferiore da spedizionieri o altri vettori 

(il 18%). 

CLUSTER 15 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PRODOTTI COMBUSTIBILI E PRODOTTI CHIMICI CON FLOTTE 
DI CISTÉRNE DI OLTRE 11,5 T DI PIT 

NUMEROSITÀ: 127 

Le imprese di questo cluster svolgono il trasporto di combustibili e lubrificanti il 64% dei ricavi) e di prodotti 

chimici (l'85% dei ricavi per il 37% dei soggetti) avvalendosi di flotte di veicoli (complessivamente 15 mezzi, 

perlopiù cisteffie, tra i quali autoarticolati, veicoli isolati di portata superiore a 11,5 tonnellate di PTT ed 

autotreni)@6 tra rimorchi e semirimorchi.. 

La forma giuridica prevalente è la società (di capitali nel 50% dei casi e di persone nel 30%) ed il numero di 

addetti impiegato è pari a 11, tra i quali si segnala la presenza di 8-9 autisti dipendenti. 


Generalmente l’attività viene svolta in forma strutturata: 1.760 metri quadrati di aree scoperte, 43 metri quadrati 
sono destinati ad uffici, un terzo circa dei soggetti dispone di 169 metri quadrati di magazzino e 911 metri 


dla 
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quadrati di rimesse; infine quasi un quarto dei soggetti dispone di 197 metri quadrati destinati a locali adibiti alla 
manutenzione /riparazione dei veicoli. 


La specializzazione pressochè esclusiva è il trasporto svolto con modalità “a carico completo” 1°80% dei ricava) 
che viene effettuato nei confronti di imprese e società (il 78% dei ricavi) e, in misura inferiore, per spedizionieri o 
altri vettori. Si segnala infine che la metà circa delle imprese sostiene costi per subvezione con un’inciderfza sul 
fatturato del 29%. 


CLUSTER 16 — IMPRESE DI TRASPORTO DI GHIAIA, SABBIA E ALTRI MATERIALI DA COSTRUZIONE/CON 
VEICOLI RIBALTABILI 


NUMEROSITÀ: 2.359 


Le imprese di trasporto di questo cluster effettuano il trasporto di ghiaia, sabbia, altri matèriali da cava (la metà 
dei ricavi) e di laterizi ed altri materiali da costruzione (il 31%) avvalendosi di 2 veicoli ribaltabili (perlopiù veicoli 
isolati di portata superiore a 11,5 tonnellate di PTT). 


Si tratta di imprese di piccole dimensioni: la forma giuridica maggiormente adottata cia ditta individuale 83% 
delle imprese) ed il numero di addetti è pari a 1-2; raramente si riscontrano superfici di supporto all’attività 
principale. 


Il trasporto avviene prevalentemente (il 75% dei ricavi) con modalità ‘a catico completo” per una clientela 
formata in larga parte (°89% dei ricavi) da imprese o società. 


CLUSTER 17 — IMPRESE DI TRASPORTO DI GHIAIA, SABBIA E ALTRI MATERIALI DA COSTRUZIONE CON 
PICCOLE FLOTTE DI VEICOLI RIBALTABILI 


NUMEROSITÀ: 369 


Le imprese di questo cluster svolgono il trasporto di ghiata, sabbia, )altri materiali da cava (il 64% dei ricavi) e di 
laterizi ed altri materiali da costruzione (il 26%) avvalendosi di piccole flotte (complessivamente 9 mezzi, 
perlopiù veicoli ribaltabili tra i quali autoarticolati e veicoli di pottata superiore a 11,5 tonnellate di PTT) e 3 tra 
rimorchi e semitimorchi. 


La forma giuridica si divide tra società (di persone nel 34%v/dei casi e di capitali nel 21%) e ditta individuale cd il 
numero di addetti impiegato è pari a 6, tra i quali si segnala la presenza di 4 autisti dipendenti. 


Nella maggior parte dei casi l’attività viene svolta in forma strutturata: 692 metri quadrati di arce scoperte, 19 
metri quadrati sono destinati ad uffici ed un quarto circa dei soggetti dispone di 520 metri quadrati di rimesse. 


2» 7 


La specializzazione pressochè esclusiva è il tfaspotto svolto con modalità “a carico completo” (il 77% dei ricavi) 
che viene effettuato nei confronti di imprese e società (1'86% dei ricavi) e, parzialmente, per spedizionieri o altri 
vettori (il 9%). Si segnala infine che quaskun terzo delle imprese sostiene costi per subvezione con un'incidenza 
sul fatturato del 28%. 


CLUSTER 18 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PICCOLE DIMENSIONI CON PORTACONTAINER 
NUMEROSITÀ: 1.025 


Questo cluster è formato da imprese di piccole dimensioni che dispongono di 2 veicoli portacontainer 
(generalmente autoarticolati e véicoli isolati di portata superiore a 11,5 tonnellate di PTT). 


Le imprese organizzate sottoforma di ditta individuale sono il 79% del totale e le superfici di ausilio all’attività di 
trasporto sono limitateva=18 metri quadrati di uffici per un terzo circa dei soggetti; il numero di addetti è pari a 2, 
tra i quali si segnala laprésenza di 2 autisti dipendenti per il 24% delle imprese. 

Il trasporto di mefci “per container” (il 78% dei ricavi) avviene perlopiù con modalità “a carico completo” (il 
71% dei ricavi) e, in alcuni casi, è di tipo “combinato”, per una clientela formata da spedizionieri o altri vettori (il 
53% dei ricavi) èda imprese e società (il 45%). Si rileva infine come la principale destinazione del trasporto sia il 
Nord del Paésell 70% dei ricavi). 


CLUSTER 19 — IMPRESE DI TRASPORTO CON PICCOLE FLOTTE DI PORTACONTAINER 
NUMEROSITÀ: 380 


Le 4mprese di questo cluster si differenziano dal cluster 18 per l'aspetto dimensionale: si tratta infatti di imprese 
chèxtrasportano merci “per container” (il 70% dei ricavi) con l'ausilio di piccole flotte (complessivamente 8 
mezzi) di veicoli, prevalentemente portacontainer, e 6 tra rimorchi e semirimorchi. 
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La forma giuridica adottata si divide quasi allo stesso modo tra ditta individuale e società (di capitali nel 28% dèi 
casi e di persone nel 27%) ed il numero di addetti è pari a 6-7, tra 1 quali si rileva la presenza di 4 autistà 
dipendenti. In alcuni casi l’attività viene svolta in modo strutturato (1 39% dei soggetti dispone di 1.946‘metri 
quadrati di aree scoperte, il 18% di 289 metri quadrati di magazzino e quasi i due terzi dei soggetti dispongono di 
40 metri quadrati destinati ad uffici). 


» 


Il trasporto avviene perlopiù con modalità “a carico completo” fl 58% dei ricavi) e, in alcuni casi @l_65% dei 
ricavi per circa un terzo dei soggetti) è di tipo “combinato”, per una clientela formata da spedizionieri o altri 
vettori (il 64% dei ricavi) e da imprese e società (il 34%). Si rileva come la principale destinazione del trasporto 
sia il Nord del Paese {il 65% dei ricavi). Si segnala infine che quasi un terzo delle imprese*sostiene costi per 
subvezione con un'incidenza sul fatturato del 31%. 


CLUSTER 20 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PRODOTTI MANUFATTI CON VEICOLI DA 3;5°X 11,5 T DI PIT 
NUMEROSITÀ: 2.062 


Il cluster è formato da imprese che trasportano quasi esclusivamente prodotti manufatti fl 91% dei ricavi) 
utilizzando 2 veicoli isolati con P'I°T compresa tra 3,5 e 11,5 tonnellate, perlopiù easfonati, centinati e furgonati. 


Si tratta in larga prevalenza (’81%) di ditte individuali, che impiegano 2 addetti che generalmente dispongono 
solamente dei veicoli utilizzati per il trasporto (se si eccettua la presenza di 21 metri quadrati di uffici per il 31% 
dei soggetti, non si segnala infatti una particolare disponibilità di superfici di ausilio all’attività principale). 


La committenza è formata da imprese e società (fonte dell'’83% deitricavi) e, in misura molto inferiore, da 
spedizionieri o altri vettori (1 14%) ed il trasporto è effettuato prevalefttetmente con modalità “a carico completo” 
(il 63% dei ricavi). 


CLUSTER 21 -— IMPRESE DI TRASPORTO DI PRODOTTI MANUFATTI, DI PICCOLE DIMENSIONI, CON 
VEICOLI DI OLTRE 11,5 T DI PIT 


NUMEROSITÀ: 2.465 


Il cluster è formato da imprese di piccole dimensioni che trasportano soprattutto prodotti manufatti (83% dei 
ricavi) utilizzando 2 veicoli pesanti (cassonati o centiniati;) prevalentemente veicoli isolati con PTT superiore a 
11,5 tonnellate, autoarticolati cd autotrent). 


Si tratta in prevalenza {il 74%) di ditte individuali, chie impiegano 2 addetti, tra i quali si segnala la presenza di 2 
autisti dipendenti per quasi un terzo delle imprese e che solo in alcuni casi dispongono di superfici ausiliarie 
all’attività di trasporto (483 metri quadrati di dre scoperte per il 24% dei soggetti e 20 metri quadrati destinati ad 
uffici per il 29%). 

La committenza è formata da imprese é sbgietà (fonte dell'80% dei ricavi) localizzate per la maggior parte al 
Centro-Nord del Paese e, in misura inferibre, da spedizionieri o altri vettori (l 18%); il trasporto viene effettuato 
prevalentemente con modalità “a cartegtTompleto” (il 73% dei ricavi). 


CLUSTER 22 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PRODOTTI MANUFATTI CON FLOTTE DI VEICOLI DI OLTRE 
11,5 T DI PIT 


NUMEROSITÀ: 378 


Le imprese di questo clustétsvolgono il trasporto di prodotti manufatti 1°80% dei ricavi) avvalendosi di flotte di 
veicoli (complessivamente WN2 mezzi, perlopiù cassonati e centinati, tra i quali autoarticolati, veicoli isolati di 
portata superiore a 11;5tonnellate di PITT ed autotreni) e 7 tra rimorchi e semirimorchi. 


La forma giuridica@revalente è la società (il 36% di persone e il 27% di capitali) ed il numero di addetti impiegato 
è pari a 9, tra i quali si segnala la presenza di 6 autisti dipendenti. 


Gli spazi utiliZzativin ausilio all’attività di trasporto comprendono: 1.200 metri quadrati di aree scoperte, 35 metri 
quadrati destinati ad uffici, 477 metri quadrati di magazzino per un terzo dei soggetti e 519 metri quadrati di 
rimesse per 123%. 

La specializzazione prevalente è il trasporto “a carico completo” (il 76% dei ricavi) che viene effettuato nei 
confròntidi imprese e società (il 78% dei ricavi) e, in misura inferiore per spedizionieri o altri vettori (il 20%). Si 


seghialavinfine che la metà circa delle imprese sostiene costi per subvezione con un'incidenza sul fatturato del 
23%. 
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CLUSTER 23 — IMPRESE DI TRASPORTO DI CALCESTRUZZO CON BETONIERE 

NUMEROSITÀ: 1.699 

In questo cluster rientrano le imprese che effettuano il trasporto di calcestruzzo (il 97% dei ricavi) avvalendosi di 
2 betoniere. 


Si tratta di imprese di piccola dimensione: 1°89% dei soggetti è organizzato sottoforma di ditta individuale, il 
numero di addetti è pari a 2 (tra i quali si segnala la presenza di 2-3 autisti dipendenti per un quarto dei Soggetti) e 
raramente si avvalgono di spazi ausiliari all’attività di trasporto. 


Coerentemente con il tipo merce trasportata, la modalità di trasporto prevalente è “a carico completo” (1 61% 
dei ricavi) per una clientela costituita quasi esclusivamente (il 95% dei ricavi) da imprese e sociètà/ 


CLUSTER 24 — IMPRESE SPECIALIZZATE NEL TRASPORTO DI RIFIUTI 
NUMEROSITÀ: 1.031 
Il cluster riunisce le imprese specializzate nel trasporto di rifiuti e/o residui destinati al riutilizzo (il 79% dei 


ricavi) effettuato con 3-4 veicoli di varia portata (con prevalenza di veicoli isolatindi portata superiore a 11,5 
tonnellate di PIT) perlopiù cassonati e ribaltabili. 

La forma giuridica prevalente è la ditta individuale (il 67% dei soggetti) nella quale prestano la propria attività 3 
addetti (tra i quali 3 autisti dipendenti per il 37% delle imprese); a volte.vengono utilizzati spazi di ausilio 
all’attività di trasporto (come 28 metri quadrati destinati ad uffici per 11/40% dei soggetti e 964 metri quadrati di 
aree scoperte per il 30%). 

La modalità di trasporto prevalente è di tipo “a carico completo” il 58% dei ricavi), mentre il 30% dei soggetti 
ottiene il 73% dei ricavi dal trasporto con modalità “a raccolta eYo/distribuzione””. La clientela comprende in 
maggior parte imprese e società (81% dei ricavi). 


CLUSTER 25 — IMPRESE SPECIALIZZATE NEL TRASPORTO DI NEICOLI 

NUMEROSITÀ: 667 

Il cluster riunisce le imprese specializzate nel trasporto%di”vescoli (89% dci ricavi) effettuato con 3 automezzi 
(autotreni, veicoli isolati con portata superiore a 11,5 tonnellate di PTT ed autoarticolati), prevalentemente 
bisarche. 

La forma giuridica adottata più di frequente èla ditta individuale Gl 73% dei soggetti) nella quale prestano la 
propria attività 3 addetti (tra 1 quali 2-3 autisti dipendenti per il 46% delle imprese): a volte vengono utilizzati 
spazi di ausilio all’attività di trasporto (come 23 metri quadrati destinati ad uffici per il 38% dei soggetti e 667 
metri quadrati di aree scoperte per il 29%): 

La modalità di trasporto prevalente èTdi tipo “a carico completo” (il 67% dei ricavi) e la clientela comprende 
imprese e società (il 56% dei ricavî) e&spèdizionieri e/o altri vettori (il 38%). 

CLUSTER 26 — IMPRESE SPECIALIZZATE NEL'TRASPORTO DI ANIMALI VIVI 

NUMEROSITÀ: 860 

Il cluster riunisce le imprese.specializzate nel trasporto di animali vivi (il 94% dei ricavi) effettuato con 2 veicoli 
di varia portata, perlopiù dassonati di peso superiore a 6,1 tonnellate di PIT, autotreni ed autoarticolati. 

Si tratta di imprese di pieeola dimensione: la forma giuridica prevalente è la ditta individuale il 79% dei soggetti) 
nella quale prestano da propria attività 1-2 addetti; a volte vengono utilizzati spazi di ausilio all’attività di trasporto 
(come 318 metri quadrati di arce scoperte per il 34% dei soggetti e 123 metri quadrati di rimesse per il 25%). 

La modalità di trasporto prevalente è di tipo “a carico completo” (il 58% dei ricavi), mentre il 22% dei soggetti 
ottiene il 70% Wei ricavi dal trasporto con modalità “a raccolta e/o distribuzione”. La clientela comprende 
soprattutto 4mprese e società (188% dei ricavi). 

CLUSTER 27— IMPRESE CON SPECIALIZZAZIONE NEI TRASLOCHI 

NUMEROSITÀ: 1.002 


Questorcluster è formato da imprese specializzate nell’effettuazione di traslochi (’84% dei ricavi) avvalendosi di 
3véicoli di varia portata, perlopiù furgoni e cassonati di peso inferiore a 11,5 tonnellate di PIT. 


— 327 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


La forma giuridica prevalente è la ditta individuale (il 64% dei soggetti) nella quale prestano la propria attività 2-6 
addetti (tra 1 quali si segnala la presenza di 2 autisti dipendenti per un quarto circa dei soggetti); a volte vengono 
utilizzati spazi di ausilio all’attività di trasporto (come 18 metri quadrati destinati ad uffici e 327 metri quadratidi 
magazzino per il 33% dei soggetti). 


Coerentemente con la specializzazione dichiarata, la merce trasportata è rappresentata principalmente da 
masserizie (il 65% dei ricavi) e la clientela comprende sia imprese e società (1 43% dei ricavi) sia privatiil 43%), 
ma anche Lnti Pubblici (quasi un quarto dei ricavi pet il 24% delle imprese). Si segnala infine che la metà dei 
soggetti dichiara di sostenere 6.400 euro di costi per l'acquisto di materiale di imballaggio. 


CLUSTER 28 — IMPRESE CON SPECIALIZZAZIONE NEI TRASPORTI ECCEZIONALI 
NUMEROSITÀ: 411 


Il cluster riunisce le imprese specializzate nei trasporti eccezionali (il 92% dei ricavi) efféttuato con 3-4 veicoli di 
varia portata (prevalentemente cassonati di portata superiore a 11,5 tonnellate di PITT €d autoarticolati) ed 1-2 tra 
rimorchi e semirimorchi. 

La forma giuridica prevalente è la ditta individuale {il 71% dei soggetti) nella quale (prestano la propria attività 3 
addetti (tra i quali 3 autisti dipendenti per il 37% delle imprese); a volte vengono utilizzati spazi di ausilio 
all’attività di trasporto (come 27 metri quadrati destinati ad uffici per il 43% dersoggcetti c 1.072 metri quadrati di 
aree scoperte per il 24%). 


La clientela comprende in maggior parte imprese e società (’80% dei ricavi) e, nel 22% dei casi, spedizionieri 0 
altri vettori (che apportano la metà circa dei ricavi). 

CLUSTER 29 — IMPRESE CON SPECIALIZZAZIONE NEI TRASPORTI EXTRA-COMUNITARI 

NUMEROSITÀ: 420 


Questo cluster è formato da imprese specializzate nel trasporto Mérci al di fuori dell’Unione Europea {il 68% dei 
ricavi) effettuato con 3 veicoli (perlopiù autoarticolati e veicoli isolati di peso superiore a 11,5 tonnellate di PTT, 
generalmente centinati e cassonati). 


La forma giuridica prevalente è la ditta individuale (il 6/%ydei soggetti) nella quale prestano la propria attività 3 
addetti (tra i quali si segnala la presenza di 3 autisti dipendenti per il 39% dei soggetti); in alcuni casi vengono 
utilizzati spazi di ausilio all’attività di trasporto (28 metri quadrati destinati ad uffici per quasi la metà dei soggetti 
e 704 metri quadrati di aree scoperte per il 30%). 


Per quanto riguarda la merce trasportata, non‘si/segnalano particolari concentrazioni di ricavi su determinate 
merceologie. La clientela è formata principalmente da imprese o società (il 63% dei ricavi) e da spedizionieri o 
altri vettori (il 32%). Coerentemente con davspecializzazione del cluster, i principali committenti di queste imprese 
sono situati in paesi non europei. 

CLUSTER 30 — IMPRESE CON SPECIALIZZAZIONE NEL TRAZIONISMO 

NUMEROSITÀ: 960 


Questo cluster è formato da imprese che effettuano il trasporto di merci con modalità “trazionismo” (fonte della 
quasi totalità dei ricavi) avvalendosi di 3 veicoli (perlopiù trattori isolati ed autoarticolati). Le merci trasportate 
sono di varia natura, ma sissegnalano le merci “per container” e il “collettame” (entrambe con un peso sui ricavi 
del 19%) ed i prodotti alimentari 111%). 

Quasi i tre quarti dellevimprese sono organizzati sottoforma di ditta individuale ed impiegano 2-3 addetti (tra i 
quali 3 autisti dipefidenti per il 39% dei soggetti); coerentemente con la specializzazione dichiarata, è raro il 
riscontro di superfici di ausilio all’attività di trasporto. 

La clientela divtiferimento è formata da spedizionieri o altri vettori il 59% dci ricavi) e, in misura inferiore, da 
imprese e società (il 39%). 

CLUSTER3Î* IMPRESE DI TRASPORTO DI PRODOTTI VARI TRAMITE CISTERNE 

NUMEROSITÀ: 1.020 


Questo), cluster è formato da imprese che trasportano merci di differenti tipologie, le specializzazioni si 
riscontrano nel trasporto di: laterizi c altri materiali da costruzione (un terzo circa dei ricavi totali), calcestruzzo (il 
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12%) e rifiuti e/o residui destinati al riutilizzo (1 9%). Il parco mezzi è formato da 4 veicoli, perlopiù cistertiè 
(autoarticolati, veicoli isolati di portata superiore a 11,5 tonnellate di PIÒT' ed autotreni). 


La forma giuridica adottata da quasi i due terzi delle imprese è la ditta individuale; il numero di addetti impiegato 
è pari a 3, tra i quali si segnala la presenza di 1-2 autisti dipendenti. Talvolta si riscontrano spazi ausiliari 
all’attività di trasporto (come 28 metri quadrati destinati ad uffici per il 34% dei soggetti e 848 metri quadrati di 
aree scoperte per il 29%). 


Il trasporto avviene soprattutto con modalità “a carico completo” (ll 75% dei ricavi) per una cliéintela formata 
principalmente da imprese e società (il 75% dei ricavi) e da spedizionieri o altri vettori (il 16%). 


CLUSTER 32 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PICCOLE DIMENSIONI CON VEICOLI FINO A43,5 I DI PTT 
NUMEROSTITÀ: 18.850 


All’interno di guesto cluster rientrano imprese di trasporto di piccole dimensioni (le dirtè mtlividuali sono la quasi 
totalità e il numero di addetti è quasi sempre pari a uno) che effettuano il trasporto di imerci di diversa natura (tra 
i quali spicca il ‘“collettame” con l°86% dei ricavi per il 39% dei soggetti) avvalendosi di uno, o raramente 2, 
veicoli con portata inferiore a 3,5 tonnellate di PIT (perlopiù furgoni). 


Le imprese del cluster si avvalgono raramente di spazi di ausilio all’attività di trasporto. 


Coerentemente con le caratteristiche citate, la modalità di trasporto prevalente è di tipo “raccolta e/o 
distribuzione” (il 57% dei ricavi) per una clientela formata in larga parte daimprese e società (il 60% dei ricavi) e 
da spedizionieri o altri vettori (il 33%). 


CLUSTER 33 — IMPRESE DI TRASPORTO DI MEDIE DIMENSIONI CON FLOTTE DI VEICOLI FINO A 3,5 T DI 
PIT 


NUMEROSITÀ: 508 


Le imprese di questo cluster si caratterizzano principalmentè per l'ampiezza del parco mezzi, costituito da 11-12 
veicoli di portata inferiore alle 3,5 tonnellate di PTT (perlopiùrfurgonati e cassonati). Al di fuori del trasporto di 
“collettame” (1 38% dei ricavi) non si rileva una particolare focalizzazione dei ricavi su specifiche merceologie. 


Si tratta di imprese di medie dimensioni: la forma giuridica più frequente è la forma societaria (di capitali in quasi 
la metà dei casi e di persone nel 21%), il numero di addetti è pari a 8 (tra i quali 4 autisti dipendenti) c le superfici 
ausiliarie all’attività di trasporto vedono la presenza/di 28 metri quadrati destinati ad uffici, 701 metri quadrati di 
aree scoperte per il 25% dei soggetti e 425 metti quadrati di magazzino per il 28%. 

Il trasporto avviene principalmente con modalità “raccolta e/o distribuzione” (il 60% dei ricavi) per una clientela 
formata soprattutto da imprese e/o società. (il'59% dei ricavi) e, in misura inferiore (il 30%), da spedizionieri o 
altri vettori. Si segnala infine che il 26% delle imprese sostiene costi per subvezione con un'incidenza sul 
fatturato del 29%. 


CLUSTER 34 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PICCOLE DIMENSIONI CON VEICOLI DA 3,5 T A 11,5 T DI PIT 
NUMEROSITÀ: 10.470 


All’interno di questo cluster rientrano imprese di trasporto di piccole dimensioni (le ditte individuali sono l'83% 

del totale e gli addetti parina\1-2) che effettuano il trasporto di merci di diversa natura (tra le quali spicca il 

“collettame” con il 41% dei ricavi) avvalendosi di 2 veicoli con portata compresa tra 3,5 e 11,5 tonnellate di PIT 

(perlopiù cassonati e centinati). 

Raramente le imprese del cluster dispongono di spazi ausiliari all'attività di trasporto (si segnalano solamente 21 

metri quadrati destinatiad uffici per il 29% dei soggetti). 

Le modalità di. trasporto utilizzate si dividono tra ‘raccolta e/o distribuzione” e ‘a carico completo” per una 

clientela formatà in larga parte da imprese e società {il 67% dei ricavi) e da spedizionieri o altri vettori fl 28%). 

CLUSTER:354= IMPRESE DI’TRASPORTO DI MEDIE DIMENSIONI CON FLOTTE DI VEICOLI DA 3,5 T A 11,5 T 
DI PTT 

NUMEROSITÀ: 313 


Lesiniprese di questo cluster si caratterizzano principalmente per l'ampiezza del parco mezzi, costituito da 17 
veiéoli di portata compresa tra 3,5 e 11,5 tonnellate di PIT (perlopiù cassonati, centinati e furgonati). AI di fuori 
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del trasporto di “collettame” (il 56% dei ricavi) non si rileva una particolare focalizzazione dei ricavi su specifiché 
merceologie. 


Si tratta di imprese di medie dimensioni: la forma giuridica più frequente è la forma societaria (di capitali in quasi 
la metà dei casi e di persone nel 31%), il numero di addetti è pari a 12-13 (tra i quali 8 autisti dipendefità) è le 
superfici ausiliarie all’attività di trasporto vedono la presenza di 49 metri quadrati destinati ad uffici, #86 metri 
quadrati di aree scoperte e 809 metri quadrati di magazzino per quasi la metà dei soggetti. 


Le modalità di trasporto utilizzate si dividono tra “raccolta e/o distribuzione” e “a carico completò); la clientela 
è formata in larga parte da imprese e società (il 62% dei ricavi) e da spedizionieri o altri vettori (34%). Si segnala 
infine che un quinto delle imprese effettua trasporti fuori dai confini nazionali ed in ambito dell’Umone Furopea 
ottenendo il 26% dei ricavi. 


CLUSTER 36 — IMPRESE DI TRASPORTO DI PICCOLE DIMENSIONI CON VEICOLI DI OLTRE 11,5 ‘IT DI PTT 
NUMEROSITÀ: 11.119 


All’interno di questo cluster rientrano le imprese di trasporto di piccole dimensioni%Mle ditte individuali sono il 
79% del totale e gli addetti pari a 1-2) che effettuano il trasporto di merci di diversàMhatura (tra i quali si rilevano i 
prodotti metallurgici con il 57% dei ricavi per il 34% dei soggetti e laterizi ed alti materiali da costruzione con il 
53% per il 32%) avvalendosi di 1-2 veicoli (perlopiù veicoli isolati di portatasuperiore a 11,5 tonnellate di PI", 
autoarticolati ed autotrent) generalmente cassonati e centinati. 


Raramente le imprese del cluster dispongono di spazi ausiliari all’attività-di\trasporto (si segnalano solamente 17 
metri quadrati destinati ad uffici per il 26% dei soggetti). 


La modalità di trasporto utilizzata più di frequente è il “carico completo” (l 72% dei ricavi) e la clientela è 
formata in larga parte da imprese e società (il 74% dei ricavi) e da Spédizionieri o altri vettori (1 22%). 


CLUSTER 37 — IMPRESE DI TRASPORTO DI MEDIE DIMENSIONICON FLOTTE DI VEICOLI DI OLTRE 11,5 T 
DI PIÒI' 


NUMEROSITÀ: 3.752 


Le imprese di questo cluster si caratterizzano principalmente per l'ampiezza del parco mezzi, costituito da 7 
veicoli isolati di portata superiore a 11,5 tonnellate di PTT, autotreni ed autoarticolati (perlopiù cassonati e 
centinati) e da 3 rimorchi o semirimorchi. Al di fuotf del trasporto di prodotti metallurgici (un quarto circa dei 
ricavi) e di laterizi ed altri materiali da costruzione ‘(il 35% dei ricavi per il 33% dei soggetti) non si rileva una 
particolare focalizzazione dei ricavi su specifichiemérceologie. 


Si tratta di imprese di medie dimensioni: la forma giuridica più frequente è la forma societaria (di persone nel 
37% dei casi e di capitali nel 17%), il nunfete di addetti è pari a 6 (tra i quali 3-4 autisti dipendenti) e le superfici 
ausiliarie all’attività di trasporto vedono lapresenza di 21 metri quadrati destinati ad uffici, 626 metri quadrati di 
arce scoperte e 443 metri quadrati di Magazzino per il 23% dei soggetti. 


La modalità di trasporto utilizzata»più di frequente è il “carico completo” (il 73% dei ricavi) e la clientela è 
formata in larga parte da impresé eSsocietà (il 72% dei ricavi) e da spedizionieri o altri vettori (il 25%). Si segnala 
infine che un quinto delle impresèetffettua trasporti fuori dai confini nazionali e in ambito dell’Unione Europea 
ottenendo il 35% dei ricavi. 


CLUSTER 38 — FLOTTISTI 
NUMEROSITÀ: 503 


Questo cluster si distinglie per la dotazione di veicoli decisamente superiore alla media di settore: le imprese che 
vi fanno parte sono intatti dotate di una flotta di 21-22 veicoli di varia portata (perlopiù autoarticolati, veicoli 
isolati di portata superiore a 11,5 tonnellate di PIÒI' ed autotrenî) e 11-12 tra rimorchi e semirimorchi. Se si 
eccettuano i prodotti metallurgici ed il collettame (entrambi con un peso del 21% sui ricavi) per quanto concerne 
i tipi di merCe}trasportata non emergono particolari specializzazioni. 


Coerentemente con l'estensione del parco mezzi, si tratta di aziende di grande dimensione: le società sono la 
grande maggioranza (di capitali nel 45% dei casi e di persone nel 32%), il numero di addetti è pari a 17 (tra i quali 
13 autisti’dipendenti), le superfici di ausilio all’attività di trasporto sono quasi sempre presenti ed estese (in 
partiColare 60 metri quadrati destinati ad uffici, 260 metri quadrati di magazzino ed oltre 2.000 metri quadrati di 
afèe scoperte) ed i costi relativi al trasporto (soprattutto carburanti e autostrade) sono i più elevati del settore. 
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La modalità di trasporto utilizzata più di frequente è il “carico completo” {il 70% dei ricavi) e la clientela è 
formata in larga parte da imprese e società (il 67% dei ricavi) e da spedizionieri o altri vettori fl 30%). Si segnala 
infine che il 41% effettua trasporti fuori dai confini nazionali e in ambito dell’Unione Europea ottenendo il04% 
dei ricavi. 


CLUSTER 39 — IMPRESE DI TRASPORTO DI GRANDI DIMENSIONI CON ELEVATO RICORSO ALLA 
SUBVEZIONE 


NUMEROSITÀ: 423 


Questo cluster è caratterizzato dal ricorso alla subvezione (tutte le imprese del cluster ne fanno ricorso con 
un'incidenza sul fatturato del 56%) e dalla dimensione del parco mezzi, costituito da una picèola flotta di 7 
veicoli (perlopiù centinati, cassonati e furgoni) con portata differenziata. 


Si tratta di aziende di grande dimensione: le società sono la grande maggioranza (di capitali nel 77% dei casi e di 
persone nel 17%), il numero di addetti è pari a 9-10 (tra i quali 4 autisti dipendefiti), Ie superfici di ausilio 
all’attività di trasporto sono quasi sempre presenti e molto estese (in particolare 157 metri quadrati destinati ad 
uffici, 1.540 metri quadrati di magazzino ed oltre 2.000 metri quadrati di aree scoperte). Come conseguenza del 
forte ricorso all’esternalizzazione dell’attività, l’incidenza sul fatturato dei costi soSteriviti in proprio per carburanti 
ed autostrade è decisamente bassa. 


La modalità di trasporto effettuata più frequentemente è di tipo “raccolta e/o distribuzione” (il 59% dei ricavi) 
per una clientela formata in larga parte da imprese c/o società (il 70%dei ricavi) c, in misura inferiore, da 
spedizionieri o altri vettori (il 25%). Si segnala infine che quasi un terzg, delle imprese effettua trasporti fuori dai 
confini nazionali ed in ambito dell’Unione Furopea ottenendone il 29% dei ricavi. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
‘unzione matematica che meglio si adatta all’andamento/dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di definire il‘imodello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni,dî fnormalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al’ fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano costi e spese dichiarati nel quadro F superiori ai ricavi 
dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzatindegli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


* resa oraria = ricavi/(numero addetti * * 312 * 8); 


La Regressione Multipla è\ina tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


l'andamento della variabiledipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


Le frequenze relative indipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative”ai non dipendenti, ad eccezione dei Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli Amministratori non soci, sono state normalizzate all’anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


Numerolddetti= 1 + numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(ditte individuali) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 
formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che 
prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 


dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell’impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + numero associati in partecipazione diversi 
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+ resa del capitale = ricavi/valore dei beni strumentali. 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base della presenza/assenza di personale 
dipendente, è stata calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi 
sono state selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’internòadi un 
determinato intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per la resa oraria sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«dal 3° al 19° ventile, per 1 cluster 6, 17, 30, 38 c 39; 

* dal 4° al 19° ventile, per i cluster 3, 10, 11, 12, 15, 22, 31 e 37; 

«dal 5° al 19° ventile, per i cluster 5, 8, 13, 14, 18, 20, 21, 25, 33 e 36; 

» dal 6° al 19° ventile, per i cluster 2, 4, 16, 19, 23, 24, 28, 29, 32, 34 e 35; 
«dal 7° al 19° ventile, per i cluster 1, 9 e 26; 

* dal 7° ventile, per il cluster 7, 

* dal 9° al 19° ventile, per il cluster 27. 


Per la resa del capitale sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 1° al 19° vente per tutti i cluster. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” pet 
ciascun gruppo omogenco. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate )sia variabili contabili sia variabili strutturali. 
La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo, stepwise. Una volta selezionate le variabili, la 
determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi quadrati generalizzati, 
che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell'intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nella definizione della “funzione di ricavo” si è/tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 


A tale scopo si sono utilizzati i risultati di ufo studio relativo alla “territorialità del comparto del trasporto e del 
movimento delle merci”5, a livello provinciale, che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio 
nazionale in aree omogenee in termini di: 


* presenza delle imprese di trasporto)e.dei servizi per il movimento delle merci, 
+ opportunità di mercato, determinate dalla struttura del sistema locale e dal livello di benessere; 


* sviluppo delle infrastrutture /dikomunicazione. 


Nella definizione della funzione di ricavo le aree territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata lXloro interazione con la variabile “Numero complessivo di veicoli isolati, complessi 
di veicoli e trattori isolati”. Tali variabili hanno prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte 
completamente nella Cluster Analysis, valori correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al 
coefficiente della variabil@”Numero complessivo di veicoli isolati, complessi di veicoli e trattori isolati”. 


Numero addéiti® Numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati 
(società) + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività 
prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi + 


numero soci con occupazione prevalente nell’impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci 


I}criteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
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Tutte le variabili relative ai “Costi specifici: Carburanti e lubrificanti?” sono calcolate al netto dell’“Ammontare déi 
crediti di imposta per Carbon Tax e per Caro Petrolio”. 


Nella determinazione delle variabili relative ai “Costi specifici: Carburanti e lubrificanti” interviene il concettòdi 
“consumo unitario”. Il “consumo unitario” è definito dal rapporto tra “Costi specifici: Carburanti e lubrificadti” 
ed il numero complessivo di veicoli isolati, complessi di veicoli e trattori isolati. 


La variabile “Costo per carburanti e lubrificanti, quota fino a 10.000 euro di consumo unitario" èrad*esempio, 
definita dal prodotto tra il “consumo unitario” ed il numero complessivo di veicoli isolati, complessi di veicoli e 
trattori isolati nel caso in cui il “consumo unitario” non superi i 10.000 euro; nel caso in/cui il “consumo 
unitario” superi tale valore la variabile è invece definita dal prodotto tra 10.000 ed il numeroxeomplessivo di 
veicoli isolati, complessi di veicoli e trattori isolati. 


Nell’allegato 4.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DELCONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 
è Analisi Discriminantes, 


- lastima del ricavo di riferimento. 
Nell’allegato 4.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Disériminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte\il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento»di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell’impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


In considerazione del forte incremento del costo del gasolio per autotrazione, verificatosi a partire dall’anno 
2003 (periodo di imposta utilizzato persl’evoluzione dello studio di settore) e particolarmente acuito nell’anno 
2005, si è ritenuto opportuno introdufte, nell’ambito del modello di stima dei ricavi, un fattore di adattamento 
relativo alla variabile “Costi per carburanti e lubrificanti”. 


‘l'ale fattore di adattamento al quale accedono esclusivamente i soggetti non congrui alle risultanze dello studio, si 
applica con riferimento al periode,d’imposta 2005. 


Tale meccanismo di aggiornafifento consente di rendere dinamico il modello di stima dello studio TG68U, in 
grado quindi di adattare da‘stima dei ricavi in funzione del verificarsi di eventi straordinari quali il sensibile 
incremento del prezzo dei Catburanti verificatosi negli anni 2004 e 2005. 


L’Analisi Diseriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso ladefinizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 


— 333 — 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


"IEUI] SZUIUEUNI — UNITÀ STINVUI 3 19T9UI Tp nsmboe 4 ITUIZIUI SZUD]SISA (O UTOD O}E]OD]ED SULA OIMPUIA [9p 0jso9 ]T - 


‘oIno Ul 9ssaJdso QUUEA IqUIuoo quigea 37 - 


IOHIA HE O MOmTOrZIpode,, ezuoIn 


LOTT'EITE- TOGSLAS E Ò hi i Tp vidO]ody E] JOd NEJOSI MONET 3 TTOOTIA TP I8SA]dUIOI ‘RETOSI OSTIA TP 0AISSAÀUTOI 0T9wN 
le i L LTOH'OST7 B T]ODIIA Tp ISS9jULIOI Ip OAISSI[duro) 019UM 
A ajuapuadip 010At] 19d asads 
C8IO T86 E z 4 fi Î Ip ezuasasd UL NEJosi ONE 3 OSSA Ip rsso[duoo “Mejosi possa Ip cAIssaduioo ossum 
CS90*LS0*8 EELESTOLTI 18664709 6TONLSHE LIESTTE98 VERO ERA 
OISEES8'67 IGSSZETLI I8FOTTOHE 9wRECGS'EZ OTOr'OOc'EI PIERONI) S0oto Pad HT HEDAst 3 DAI 
ecestezzer = [esstcetzi = |ispotziore = <ecgfizeosi = |ocortoorei Pon 
5 i YI ISIIAIP MEIUEJ è 9eSniuo9 Epuorze jp 2dmuo9 a asti vsosdui pop noRIOgROo) 
6956°0 È T896%0 £81640 È 2UOIZIA uns JId YNU9]SOS YO) 
LY:6047- VE E 106£°1- 5 9GUIPUINIp OTOAE] JIU ISIUS IP EZUISIICT UT 3IJIUL FUOTZEIMIISSE I VO HOC 4S0Y) 
OLP6E 69LE 10#0°7 LL+9% CIRST EA PE 
I ec‘0- 8I7£°0- 1zc1°0- 098I1°0- Li: 21U9puadip 0I0AP] 190 a$9d$ Ip EZuas9Id DI DUBIZIN] I GUBINQUEI J9d 980) 
P E E66H°0 E È ONE OUMSTOI Ip OmI 00057 E OUg gJOnb,, RUCIZHAN] I HUFINUEI 39d 03809) 
L-089°0 i 5 2 E ONE OUMSTOI Ip om 0007 E 0Ug EJONb,, HULIZHGN] 3 HUEIMIEI JA 03509) 
G D la LL6S°0 1990 a OHEHUN OUMSUOI Tp oImI MIO) E? OUT EHOnDb,, LUEIHI n] 93 YUEINGIEI JI 01507) 
i IZ19°0 m i L 1 @0tpiun ownsuo9 Ip osn3 0006 € ou eJonb,, HuEaJIIN] è NutImnqueo 19d 03805) 
GSOS'I 8£9S°I SLI 0808°1 8068°1 Rn pr rad 0) 
nu ” . IUOIZIACNS J0d INU}SOS PSOS) 
50560 Ni Svec I 68280 È - TM] 3 purmques md 9809) - IZIAI98 Ip AUOrZIPoTd tr] 19d 01509 + OIMPUAA [op 03509) 
B DISLO î E 1 /9S°0 HUVORION] 3 HUEIMqIEI JITNISO) - ZTAI9S IP IUOZNPOIA E] J9d 0ISOD + OIMPUAA [OP 0ISOD) 
68L5°0 0109°0 6657‘0 POLE LAZZAN BESSER SSR 99905 
OSZII 10z60 SS8I%1 S9Z0°1 EeZISI uopuodip os0At] ep as19AIpeiuorzé]sasd o41]e 19d 3 quopuodip c104t] 19d as9dg 
SUATLSATO Pt JILISATO £ TIISOTO CITIISATO TYTLISATO TIIAVIAVA 
N895.L 


OAVOTYH IO INOIZNOH HTTH OA IINHTOIAHHOI 


VtOLVIATTIV 


—dilla 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


‘OIN9 UT assardsa ouUEA Tpqegood IqentA 9T - 


IUDILPZLIULIPOU 


184098 0 0ddujias os4os gp onsynposd-oruzonor 01so1u00 un ua ouodsos gp visage 19 AZuosas 


- <6Y0°9999- - - 6IHE*C09Î9- ADUIII 009 VAL? — D0LOU djap Ojtonanii Jap è Ouodsva fap opurdutoo pap vjpoLo]Issa) v7jApP | Odds) 
TEJOSI HONEI] 3 T]OoTAAL 

Ip 1SS9]duro9 ‘RE[OSsI HOITRA Tp 0AISSA]dTO9 OISTUMN [pp auangzI09 ge areogdde ep 0AnI9ITOI) 

opPZgrgsipui quottoiof otggnposT o;nsso; è atossonaq ojjo ouogsos pp esagio p cuosifo 

ERCRIZZINTA e SIA ua PARCO 9jORDIOu 009 9047 — 20400 dffap ojuomnoti jap è ouodsna; pop opsrdiuoo fop vigomo fissa; vqpop g adds) 
CESOTITS Sstr 9LSt VOCI F9IS'S OTOC9ELL O6rL'OLe Ss NEJOSI MONEN 9 TOA 
IP ISSATUIOIAME]OSI OIIA TP 0ATSSI]TUIOI OIITUMIN [Op AUgFI09 Je areodde ep 0AnI9IIOI) 

SUILSOTO + TALSOTO € TILSOTO CIATISATO TITLISATO TIVIJOLTANA.L IALLLTIHHOI 
N1895.L OAVOTI IT INOIZNOHA ATTH( LINHIDIATHOO 


— 335 — 


Serie generale - n. 100 


GOSS'OIt II 


LESS'ITLIT 666Y°LL6T POY8FSL'EI 


“IUUtTz SZUIUEUNI — IUNIÀ TTIJELI 9 FOIS Tp gsinbor 4 I[EIZIUT SZUI]SISI 19 UTOD OJY]OO[ED AUSIA OINPUSA [Ip so ]] - 


‘oImo UT ass91dso OUUEA ITQEIUOD IUITEA 7 - 


.JION9A Te 0 HamorzIpads,, tzuo) 
Tp eiSojodn E] 19d DEJOSI HONIEII 3 ONTIA Tp 18sA]dmo9 ‘RE[osi TooraA Ip 0Arssafduroo osoum 


LId) IYOVUO] 7°9 E °C DIO HE]OSI HODISA IP CAISSI[TUIOI 0IOTM 


YE]OSI OE] 9 ODIIA Ip Isso] A Uro. “Qe]osi T]ODIIA Ip OAISSIUAUIiO5 019 TUM 


OLFI‘6PESE 


G 


LYETOOIT67 POLE CSONTT 


POLE 'ESOZT 98Y7°8661€ 


SG 
(443 


(orezzIe LUI Ou 0J9wNU) FUOIZETDILNEI UI MEDOSSE 3 1909 


auorzaagns Jod qnua,sos Y 
Quoipuodp os0Ar] 19d 959ds ID EZUOSIIA UL IDIOTI ITOIZEMIISSE I VOY 390 N 
99ISUI IUOIZEMIISSE 3 VIOY J0d Y 


uopuadip osoAE] J9d asads tp tzuossrd ut RUBINI puemmqIeo J9d n 


ONENUn oumsuo) Ip omo )00°0g è 0uy Jon, nutoyugn] è quesnqueo 10d o 
Otrenon OwMsTO9 Ip 0Ina 90057 è 0ug zionb, nueguqn] a guemqiro sad 0 
Opratun,oumsTo9 Ip omo g00°0T © oug glonb,, nuezguqn] è guemqiro 19d 0 


OTEITUNLOTINSUOI IP OM? 000°6 E Ou g1ONb,, DUETJIHGN] 3 FUEMqILI 19d O. 


“ “ 


TUE o JuemmqIeo J9d 980) 


auorzaagns Jod ynuz]sos 1807) 
- DUCHI] o HueInqueo J9d 4807) 12iAsos Ip suorzipold E] J9d 01807) + OMpuA [pp 01507) 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


1718°0 
GELO" 


2-5-2006 


“ 


î ZEANI î 
81690 L06S°0 9968°0 18zL°0 
618L°0 18L6°0 (OUSrASIO 8917°1 


Huegagn] 3 gueInqueo Jod K507) - IZTA498 Ip duorziposd e] 19d 01509) + OMPusA [PP 000) 
IzIATOS Ip gsimbor sad asadg 


IUIpuodip cs0At] Ep ast9AIp MorzrIsIITOH]e J9d 5 uIpuodip c10At] 19d asodg 


8 YLLSATO LUBLESONTO 9 TILSOTO TIIAVIUY. 


OAVORI IO INOIZNIYLILATTTAO LINUIOIITTOO 


— 336 — 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


£118°685"t- C6E8TLI 8" È L690°9LI'6- 


OT TELLSAOTO 6 TLLSOTO 8 YELSOTO 


N899.L 


LTALSNTO 


TSTS'681°S 


9 YLISOTO 


cosmo UI assosdsa VUUEA jIquiuoI TquiuEa 37] - 


IUOISOZZIUAIPOI 
psupos è Ofdugias osss gp catmposd-ogmonose orsoguoo un ur opsodsesi 1p vnazio p Vuosai 

AOUTIM UOI VAL? — SURI G7jop OpuAIsaOni Jep è otodsrsi jap omedeo? pop vstrsiorIIMOI Dypop + oddsy 

HEJOSI HONEI] 9 1]OSTAA] 

TP ISSO[AUIOI ‘HE[OST ONTIA TP 0AISSITTUIOI OTITNN [IP 3JUT9ITF309 Te ostoqdde ep 0Am9ITOn) 

o1Bxijpuusapui a1ttauazso[ caggiposd o;nssa] è ssassonag ogjr “opsogsnai gp omaggio sp cuori 

2J04810U UOI VAL? — 20AGI dfj9p opuatumoni jap è 0140dsv4I fap o1toduoo Jap vitrrLIO 11449] Dop € odduio) 

TETOST HONHEI] I TTOITIA] 

TP ISSAAUICIME]OSI ODTIA IP OAISSITTUIOI CIIWNN JP 9JUITIFI0I JE areodde ep cA9IIJION 


TIVIJOLIHNHI IAILLITTOI 
OAVOTI IT INOTIZNOH HTTHAA LINHIOITATOD 


— 337 — 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


“eu SZUIUBUNI — SUIT a119}VUI 2 19I9UI Ip nsinbor + IUIZITN 2ZIA]SISA ‘ATITOI OYW]O9]BI ALaIA OIMPuaA [ap 07809 ]T - 


‘oIna Ul 3ssaJdsa OUUEA INIGUIuoo quinta a] - 


_ LELZLIO E GECEEO"L > ITODIRA TP ISSI]UUIOI IP OAISSO[TUIOI CIIUMN 
_ IE 68695988 E s (LL) 2e|puuo] c°g © OUY ME|osi IjoDISA Ip cAISSE|duuo9 cJ9UNN 
_ xe ni; 9091°968"C Si OSS] TOI iù QUINTSOI qppnb 9H]o TQUIIIOUMI TodTIA Tp OAISSAT LUTO9 QITQUIN NI 
DE uopuodip c10Ar] 19d 9sads 
Ù dl È È EEEY 6505" tp ezuososd DI MEJOSI HOP? a TONIA Ip rssafdumo9 “qejosi rossa Ip 0AIsSAduro) 0PUMN] 
0188°L899 S8EI°4rE8 ISLOTETTI SbLO"G8L'9 S6T8°809°81 PUIOREROHEA S SID 901009 HETOS 109 1) ASSO NOO QI 
SLTO" 159 CE OLIT880"67 1096°SLO'SI 986608" L7 10#6°619'87 RO RO DRS 08 
NW ew CES a: e (OJEZZIEUIIONI OIIUNU) ESIIAUN IU EIAMIE OUPISII 
LEO 159 °€4 00ss CSL'97 1096 SLOSI 986€ €08 LC CLII ECTS 61 QUI ISTOATP DETTE 9 oeSnITO9 Epuorze Pop a8nmu09 3 arempuez esordun pop noreTOgETOI 
_ 82107 £ ISLO"I E890°1 2U0122Aqus J9d Mnu9] sos 4509) 
_ pere e L SOZZT? auopuodip c10At] J9d asads 1p EZUAsIId UT 99J9UI FTOZEMIISSE 3 VOY 19d 4509) 
OEPET 9066°£ 66SL°7 SHE9I 91794 A Sa 
- 997L°0- R L COST °0- 2uIpuadip oJ0At] JId asads Ip EZzuasIId WI DUEITIIGN] 3 BUEINGIEI JHId HS09) 
_ È L SLY£‘0 E n OWETUm OUMSTO9 Ip om 000 € ug glonb,, IUENFIQN] I YUEMIIEI TIC 0}S0") 
_ T66L°0 z _ ISLZ'0 LOMtrIUD OwnSUOI Ip cm? 00057 è OUy vjonb, guEyugn, o putinque> 19d 03507) 
£016°0 a » ci 5 OPE MENSOUINSTOI Ip OI? 000°] è oug tionb,, DUET N] a FUBINGIBI TI 03500) 
_ x COLTI ci £ «OPEN OWNSTO IP OMMI 0000] © Oug glonb,, BUENFIAN]I DUEMIEI JIA 01809) 
C8ETI 6997 TARCALI 68601 9TLS"] RR S RUETEAIT 990) 
; . Li 2UOIZIAGns JI INTI}SOS TSO") 
È 9990 i 69760 008L°0 - PUESgHqN] I Huemqueo 19d 80) - TZ1At9s dp svoIZApPOId e] J9d 01509) + OMPuSA [ap 01509) 
C686°0 E Pers‘ E. E HULIGIGN] I HUEINGIEI J9d SO) - IZIATSS Ip UOIZNPOId E] J49d 03507) + OMMpuSA |Pp 09509] 
6699°0 69£5°0 Q0€7°1 cs0s°0 69e°0 Lia i 
0Y90°1 TOSZ'I 6€91°0 6ISESI 8T00°1 QTUIPUIdIp OTOAL] Ep OsTIAIP IMOIZEISIIO SITE TIA I OUOPpuoadip VIOAE] J9d 989dS 
STUALSNTO | FIUALSATO | THHLSOTI | HUALSNTO | HI HALSOTO TIA VIAVA| 
N18959.L OAVOTI IT INOIZNOTETTHA LINHIDITTTOO 


— 338 — 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


ST HTISNTO 


N895.L 


TETOOTE- 


VI MI.LSATO 


£TITLISOTO 


T719°9099 


CI ITLSATO 


ETICETIS> 


PSLY'9S8% 


TATLSATO 


‘oIna UL 9ss9Idsa OUUTA I[IQUIuoI quIBA 97 - 


QUOROZZIMA IPO 
sms 0 Ofdugias ostoos p ortgnpod-00zu0uoro ossopuo? un ue oder rp esa p OZuasan 

AOMDH 002 0047 — 0400 d/fap 0IMataaOni pop è 0LOdsnsa pop on dinos pap vtsperiogIIAaI VI7pOp + Oddo 

HE]OSI HONET 9 1[0D19: 

TP 1SS9]dt03 “HE[OSI HODTIA IP 0AISSATIOI OTITUMN [pp 9JU19TFI09 JE SIENA de Ep 0AH]9IIOH 

o1Zqpesasnpui o1uontortof ortummpoid 01nssa; è atessoueg ojje ‘ouodena p viagio sp ouossufiso 

QfORosOl U0I GAL? — I0400I Offap O1ttammaoni pop è OLIOgsnsI fep oto diuos pop vIspestosgIAdi DIP € 0dduto 
THEJOSI HHONEI] 3 I[OOT9: 

TP ISSATUIOIAE]OSI ITODTIA TP OATSSITTIOI OTITUMN [PP AITTSTFS0I Je aTENTdde Ep 0AnHJ9ITO") 

TIVIIJOLIHHHI IALLL'IMUTOI 


OAVORI IT INOIZNAOA ATTAC ILNHIDITTTHOO 


— 339 — 


Serie generale - n. 100 


“IEUI] OZUOUEUNI — FUIIÀ aTIAIEUI © 1939 Ip MsInbot + EIZIUI aZUI]SISO (O UOI 0IE]OI]ED FUALA OMMPuSA [PP 03S00 ]] - 


‘oIma UI assaldso OUUEA IPqUIuoo NPquua 3] 


781C°E8901- 


SERSITG9- 8118698 /7- 


È TLI9CRE 


#ooL'88TE 99087777 


«OPA He o uanuorzipade,, ezuIIni 
MEJosi JOIA Ip oArssaduio9 OHNUMN] 


È 


Ip eiSojody e] 140d gE]osi KONEI] a ]ONIA Ip 1ssduroo 
T]ON9A Tp IssA]duro9 Tp 0AISSA]duro5 cDUMN] 
AIETOUUOI C°E E OUT NEJOSI ODIA IP OAISSA[du109 CHIUMNX] 


OSS9[AUIOI JI HUINTTSOI TTOND 3II]O NETUIIOWMNI OSTIA IP CATSSO[dU09 OHIUMN] 


LeoL'997 EI 


TLLI 1788 OSTI* 60" 


66LT'67199 


E686°99L'6 


HEJOSI NONE 9 HODISA Tp ISS9]TWO5 “HE]OSI HODISA Ip 0AISST LUO 0IIUMN] 


P9O7'EZI 81 


I6L0°L85'71 
CELTÒI- 
LI8H'E 


0066 ELY LZ SII04TICTI 
0066 ELY LZ TSyE‘6SOTI 
OEFO"I i 

6078°1 tro 


68ES°IST.67 


TEOLTITOT 


D6seo- 


(OJEZZI]EUYOU 0J9LUNU) FUOIZETIDINET UI NEOSSE 3 1909 


ONEZZI[LUNOU OJIUINU) ESIITUIT JU EHANIE OUEISII 
9UYI ISIOATP IIEIIUIEJ d ITETNITOI EPUIZE OP IFNIUOI I SIETE] ESOTICI. ]JOP HOIRIOGRHOI 
auorzaAgns Jod qnua1sos gs09) 


Auopuodip 010AE] 19d 9598 TP YZUISIIT UT IDIOTI IUOIZEMIISSE I VON 39d N50) 
IVIIUL ITONZEIMISSE 2 VON 19d 4807) 


auopuadip o10At] 19d asods tp ezuosasd ul Hue qUn o guemqIeI 19d 4507) 


LLIH0- 


G9S8%0 
8TP9°1 


IL00°7 vIGLI 


{OPUpun ownsuO9 Ip omo 000707 € 0Ug vJonb,, nueogugn] e purmnqueo 19d 09809) 
1 OPUMTUNEumMsTOI Ip coma )00°ST è oug zronb, nurmgIaqn a nuringiro J9d 01809] 
n OEHON QUIMSUOI Ip oIm9 000°0I e OUg gone, RULES N] o RutingIeo J9d 031809) 
NULITHN] 3 TUEMqIeI 1°d 9509) 


ouolzaAgns J9d ynu9Jsos 480") 
- NULNIIN] è HueImqueo J9d 1807) L1ZIAHOs Tp ouoIzipOTd E] J0d 03507) + OMPUIA pop 0150) 


LEO 


RITI 
9788°0 


07 YLLSIYIO 
N1895.L 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


11S9°0 
DESITI 


OIUATLISATO | 81 ULLSOTO 


LI TILLSATO 


9TULISATIO 


Hutdyugn] o gutingago 10d Ks0)) - A48S Ip Fuorziposd e] 10d 01507) + OMpusa pp 01505) 
IzIAJ9S Ip psimbor sad asadg 


AUIPuIdp cI0At] Ep IssoAIp rUoIZEJSATTOMTE Tod 3 auopuodip osoAt] 19d 35949 


TIUVIUY, 
OAVOLI IT INOIZNOMIETTTIA ILNUIDITTTOOD 


— 340 — 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


\OSSE006S"7 


LIOL'LEIt- 


OTLE90OS'E 


POLI LY97 


DOFS'EE6:S: 


I660°I7Et 


*‘oIma UT assaldso OUUEA IPQGUIUOD INQUITEA IT] - 


DS409S è Ofdigias 084098 gp oatmnpasd-orz4uouoa ossosuoo un us omogsns o nazgo pr uasad 

AO U0I VOL? — SUOMI 07j0pP OTMAMIAONI f0p è OMOGSnsI Top o1todito? Tap DIPLOMA Ufop + odhuol 

TETOSI TONLI] 3 TOOTSA] 

TP 18S9]TWIOI “TETOSI IOSTIA Tp OATSSA[dwOI OTIWUNN TOP 24uar9TzA09 Je astamdde ep camamIon] 

MOZZIPLASHPuUI o11otuta4o/ 0a0ginposd 01nsSs01 è atasseuag otjr “orsodsoa sp vato ID 20054, Tr] 

Gfoaasoli 009 GALy7 — QUAM d/fop OMuOGsAONI f9p è OLtOgsnsI fap oto duro? fap viggrLIOLIMA Dffop € odduro] 
MEJOSI ORI 3 IODIO 

Tp ISS WICINTIE]OSI TOOTIA 1) CATSSA[ÀUIOI OISWNN TOP 2JTAT9TFS09 Je ostamdde ep camamon] 


07 JILSATO 
N1899,L 


6I JTLSATO 


8T YTLSOTO 


LT YALSATO 


IT IALSATO 


TIVITJOLTIYAL IALLLATIO] 
OAVORI IT INOIZNOA ATTAT IINAIDIAAAOD 


ili 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


OLEY'TI8t- 


L885°4061- 


“I]EUT] OZUOUEUNI — UNICA AIIAIELI 3 19J9LU Ip MSIMboE + EIZIUI OZUIISISO (DUIOI OIE]OI]ED SULA OIMPUA [Ip 03S09 ]] - 


‘omma UI assardsa OUUEA IIquiuoo IIquaga a” 


POHRA e 0 naruorzipads,, ezuonI 
Ip viSojody te] J9d YE]osI HONEII 3 HONSA Ip Issojduuoo ‘He]osi HORA Ip 0AISsduI05 0J9UM 


IILS6IE9 
6PSEFOSTI- 


9050°099" 1 


HORA Ip Issajdiuoo ip cAISsA|duio> cIdwnN 


(LId) 2]auuo] c° è OY NE]osi TooraA Ip OAISSA[duro9 0IaUNN] 


T6ILSS8LI OLSS‘L9881I LISH"*L79 LEIW8EÌ 8PLTEVOL TOSI PRES ORA SSS0007 BRIO PR RN ARRIN 
RILO‘OIT'67 0789‘88£"€7 OT6T'ISTTZ RILT'EST97 6E16898/57 REA IO RS SOA RR PRETI HE POSSE S DOS 
se a Nora e Le (qezzeuzion cssunU) esoidun pu eiame ouvisord 
SPLO 9IT'67 0789 88€ €7 7199 CSL'SI SILT E8197 69S0.7£0 61 9UYI ISTIATP IENE è apeSnito9 Epuerze [pp 2Fntu09 a astmutz vsordum pop HOLIOGUIOI) 
TO6EI ICT] i 00Z0°7 LIFOI SURIERA MST HTASOS 500) 
L la È = TST81- uopuadip c10At] 19d asads Ip EZU9SIIT UT 9DIALU FUOIZEIMIISSE 3 VOX 1490 4SO) 
OTET7 6619°€ OELT% SETTE STOL°E SIRO SER IST) 
BOTT'0- g9C9°0- 8ItH"0- L g9ry'0- auapuadp o10Ar] 19d asads tp ezuosszd I RuragIIqn] a DuemnqueI 10d 9.09) 
£691°0 L - L Li {OUT OWMSTO9I Ip Om 000°S7 è Owg g1OND,, DULNFIN] I DUEINQIEI IIC 03809) 
È 668£°0 08Z0*1 PEISO 617640 a OPEITUTMOWNSTOI Ip OM? )M0°S]T E ov gJOND,, BULNFIGN] 3 BUEIMQIEI TIC 080") 
POLV'I FILI L8€0%7 8TZO"1 8PP6'T SUPIZHAN] 9 RUEINAI9 190 9500) 
; ; ; l IFUOIZIAGNS FETI YNUJSOS Y4so”) 
6089 0 9890 I È (CK4) 0 tr96 0 DÌ TRUEIIQN] 9 HUEIMGyIEI 19d UE) 9 IZIATSS tp suorzanpord E] rod 03507) + OMpuIA [PP 0350) 
i la 9L8S°0 » a TUE] d PUENGILI 19d Iso) È AZIATOS Tp suorznposd UT FEnI 9180) + OMPUIA PP ISO) 
STOEO 1095°0 6501°0 PeoL'o ITIS0 i ali 
OTGL'O LIETI LviLio T8LYI Treo 9UIPUIdIp CIOAE] Ep asToAIp IUOIZE]S9I@ are J9d 3 UIPUIdIP CIOAT] Td asads 
SCULISNTO | ITUALSNTITO | fCHALSOTO | 0 HRLLSATO IT YALSATO TIIAVIAIVA] 
N1895.L OAVORI IT INOIZNOQOH UTTHCT ILNHIDIETTOO 


ac 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


*oIna ul assaIdsa omutA TTQUUIOI GUuEA 37 - 


MORIZZIULIPOU 
ps4o9s a Oddugias os4vos pp oagginposd-orusouora ofsoguo? uti us ouogsos pp versano wp tizuasas 


- IPIE(SSL'6- - - SOI UO DON? — I04OUl 9j9f? OTMAIIIAOMI fop è OLOgSrsI fap orso diuoo fap vtgpuossta vifap + 0dduo 
DEJOSI TONE] a TOTAL 

Tp ISS9]dUIOI ‘HE[OSI IODTDA TP 0ATSSA[TUIOI OTOWNN [Op AIUoTOIF909 Je astodde ep 0AnRI9IIOI) 

ob Zipprgsnpui auomonof caynposd ossa, è asassonaq ojjr ‘ouogena ip vito gp autossHfigo 

a Re ia VOTO 9JOrRANOU UOI 0047 — 22400 97jOp OMOMAOMI 79p è OLogora pap oLsdiuoo jop vigrmonma rrpop € odduo) 
BEI 9666 ESTE 4807 888L EC8C SET 6L9S AETOSI ONES] 3 TTONDA 
Tp 1ssadur0 > AE]oSsI I]ostsA Tp cAISssAduro9 0ISTUMN [op 2JuarIgJ209 e areorrdde ep 0A9]AIIOI] 

STUALSATO | ITHALSATO | CC HALSATO | 77 HYALSNTO | IT HALSATO TIVINOLIAHAI, TALLLAHIOD 
N89DL OAVONI IT INOIZNAJ TTTIC LINTIOIITHOD 


ai 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


SP96'COOZI 


LI9689S"E 
LLLO°£#8"t- 
TLSHT90S- 


“I]EUI] OZUIUEUNI — FUNICT o1JATELI 2 1939UU Ip Nsmbor + EIZIUI IZU9]SISO (UIOI OIE][OI]ED FUILA OINPUIA [Ip 009 ] 


‘osma Ul assasdsa cUUEA jquiuoo Tquara 37 


; 3IOHRA HI o Horuorzipads,, ezuoni 
Tp eiojody E] 19d HE[OSI TOUEII 3 I[ODIDA Tp 18S9[duro9 ‘HE[OsI OSTIA Ip 0AISSI]dwT05 0ISUMN] 


HORA Tp 18S9]dw109 Ip cAIssoduroo cIwNN 
LId) AE]Peuuo] ]°9 è °C 3I1]O HE]OSI ITOSTIA Ip 0AISSATUIO5 0HWwNN 


(TI) NE]PUUO] G°E E OI NEJOSI OSTIA Ip 0AISSduro9 0J9WwNN 


LOGICI 


SS6L'6Tr't 


oss9]duoo | HUINJRSO9 1PND 94}]O NENIIOLUI HODISA Ip 0AISSI]TWIOI 0IOWNK 


I0ETLOST 
È 9CISTICI- 


(1 E79‘9196 S6OSTEL'SI OSIO'EL'II TLYO*C99;L 


I 
SEETIOLL'TI TOT0'097'87 ESII*TLO'67 SOTZ'OLE ET 


ODTGSTSIT 91T£*926S Lu 


II6L799 
SESILET'OI 


auopuadip os0Ar] J9d asads 
IP EZUassId UI NEJOSI IIO]IVI] 9 IOSTSA IP ISSO]dWIOI “ME[OSI HONDA IP _0AISSAdUIOI 0I9UMN] 


MR]OSI HONEI] a T[ODIAA Tp Issa]duio9 ‘Qrosi osta Ip 0AISSA]duro9 OUMN 


olezze uo U 0IDUINT) FUOIZEdNalIEd wi EMOSSE d WOS 


GEEZ'OLLTI TOT0'097'87 ESII*ILO'67 SOT8'ORL'EC 


SE8I'LETOI 


(ojezzieLMOU cJ9UnU) essIdLI pu erIAnIE 0UEISOId 

, 2 È guri _ È 9 - 

9UYP ISIDAIP DETILUE] è IeSnITOI Epuotze pp aFnuo9 3 aree] esordun fap woeIOgR]]OI) 
2UOIZIAQNns JOd INT9IsOs T805) 


ISTE ]EquwIsIp 3 oIFde]equi / Epqow Ejop STE UO è 0IFTEIUOLS J9d 450) 


ofGSE equi] 19d opuajew J9d N50) 


auopuadip oJ0Ar] J9d asads 1p EZUASIId UT 99J9UI IUOIZEIMISSE 3 YOY 19d 4509) 
ODIIUI IUOIZEIMIISSE I VON 19d NS09) 

siuopuodip osoAt] J9d 3s9ds Ip ezuassId wi Duran] o DutInque> J9d 950) 
ontriun oWunsuoI Ip omo 0007 è 0Ug gJonb,, HUEgII UN o YutIngItI J9d 0350) 


“ “ 


1685°0 ES9Z'I 


1 Otnun dtunSu9ò Ip omo 000°] € 0uy vjonb, Huesgugn] o putinque> 10d 03507) 


TEILT LISI 6L69°1 785° 09EE7 


Owen ownSTÒ5 Ip'omo 00077 € 0ug tJonb,, guesgugn] è HUEMqIEI J9d 0509) 
DUBOJuqn] a putIinque> 1od n.509) 


IUOIZIAGNS J9d HNUI]SOS HSOD) 
- RUEyIIgn] o PuemMmqIe> 39d n.809) - tzIATOs Ipfonrorzapozd e] J9d 01509) + OIMPuUSA pp 03809) 


VISZZIA fi 1000°1 s 96.0 RUEIFIGN]I HUEMMGICI J9d N80) - IZIAJ9S IP ATOfznposd e] J9d 01509) + OIMPuUSA PPP 0JSO9 


| OCUTISNATI | 6GZIALSOTO | STNAISNTO | (7 HALSNTO 


N895.L, 


LI9E0 IZIAJOS IP ysmbor 10d osodg 
LE8E0 uopuadip oJ0A}] Ep as19A41p IUOIZE]S9Id one 19T 0 Auopuodip o10At] 390 asodg 


9TTTLSATI 


TIIAVIAVA 


OAVOTI IT INOIZNOT HTTTHA TI NHIOITTTOO 


— 344 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


TISO4IEL 


6POS'IEET- 


‘oIna UI assaldsa OUUBA IQUIUOI IQUIEA 3] - 


AUORZOZZIULIPOÙ) 

181098 9 Ofdrgias os4nas qp odgnposd-ovmmonore ossaguo? un Ur opsodsn4 mp vI1aIIO IP VZuasssd 

AOU 0? 0047 — D0400U 97fop opuouiaoti op è o1odsr.sa Jap on dino? pap vttrriosIsAOI vIpop + Oddo) 
HU]oSsI DONI] 3 1]ODIO 

Ip 1ss9]dur03 “RE[osi IjooTSA Tp 0AISSA[dwI09 cISTUNN ]Pp 29910309 e aredde ep 0Am7a1I0n) 


| OCHHISATO | 67 AILSNTI 


N8991, 


CORTTOL'S 


SGOTITILI 1TS6°010"7 


$SCHALSATO | /CHALSOTO | 97 HILSAOTO 


GSS oIsipuI 0100100240] odi posd 011ss9] è asossouag 07je “opto fina p ento 1 suoni 

GJUazioLi OO GAL? — 20400 OTfap Ostemtiaoni Top è oLOgsnsI jap orto dio» pop vtsrsivszIIo! vIjop € Odduio) 
MEJOSI TTONETI 3 TOTO 

TIETOSI HODTSA TP OATSSATTUIOI OTITIMN [OP 9JUI19FI09 [E astoTdde Ep 0A9]9I10") 

IIVIMOLIINAL IALLIAYUOO] 


OAVOTI IT INOIZNAH ATTHCT IINFHIDITTHOD 


“ 


Ip rssojduroo 


— dal 


Serie generale - n. 100 


6815986 


€ 


ELOO EO0E 6 


Peri'lIte L'SGITI 


tp eiSojodg E] 19d DEJoSsI HONEI] 3 ONDA Tp 18s9]duo9 


‘ITUUtTz SZUIUEUNI — IUNIÀ STTIJELI 9 IDIIWI Tp gsimbor 4 I[ETZIUI SZUI]SISA 1A UTOD OJU]OO[E> FUSTA QNpusA [Ip miso3 |] 


‘oIma UT asso1dso ouUtA ITUiuo, GUIItA 37] 


3094 tap 0 namorzipads,, vzuan 


È 


TEJOSI TTOMNAA Ip cAISSA]dTTO9 vIATIM 


OS$S0]AUI09 TI RUONINSOD IONb II]O NEIYIIOWINI ITODISA IP OATSSI[CUTOI CITOTIM 
T IT I TI TO BEN TI MOSTRA T 1SS9T 


quopuodip os0At] 79d asads 
TP EZUISIId UI RE[OSI TONE 3 FODISA IP ISS9[TUIOI ‘ARJOSI TONSA IP 0AISSAdUIOI 09M 


G 


RE]osI YOYHEH] 3 TOIIIA Ip ISSIjAUIOI TE ]ost OoIrA Tp OAISSI[CIUIOD OJ9TUM 


E6LO"8F8"LE 


ITY6867SI 


PYS8'11#"87 St85°999kf 


T8SL°08€6 I9IOL'IT8'ST 
7 OSILI- ELEET- 


8PLST €979 1178°% 


(oezzIe LUI OL oJIUMU) IUOIZETIDANEI UI PEIDOSSE 3 1909 


OIEZZITEwTOU 0TIUINT) escidum pu tHAMNE oueIsIId 


auorzaAgns Jod qnua.sos Y 
aquopuodrp os0At] 19d 959ds IP EZUISIIA UL I9IOUI FUOIZEMIISSE I VIOY 390 
9IIIUI FUOZEMIISSE I VIY 19 


uopuadip osoAE]J9d asads tp ezuasard ut RUENPIN 3 puemgieo J9d Il 


— RAG: 


yOuepun ownsuo9 Ip 0mn9 00076 € 0uy gone, Huey gn] è YuemgIEo 19 O 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


18L8°0 


- DUCIHN] I DUEINUEI TOd80 -iziATOs Ip SUOIZAPOId E] 19d 01809) + OMPUSA pop o 


NUBI qu]? puemnqreo 394 4507) FIZIATODIP suoIziposd e] J9d 01809) + OMPuSA [op O. 


Oenufi orunsTo) Ip cs? 000°9 © 0ug gjonb,, dueogugn] è guesmqueo 10d o 
JUEwugqn] o purmqieo J9d Y 


QUorzIAqns Hd qnu9%Is0s Y 


TZIAJOS Ip Hsmbor sod asodg 


2-5-2006 


“ 


COSTI 


Auapuodip oI0At] Ep assoAIp ruorze]sogd o3}]e 19d 3 uopuodrp osoAt] sod asadg 


OAVORI IO INOTZNMH HTTH( IINHIDITTHOO 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


9E9E°880°9- 


680747OTE IAA ALIA 


SEUTISANTO | PEMALSOTO | CC TILSOTO 


N899.L 


6110°6889- 


Ip8c8tP”I 


CE YILLSNOTO 


ORSTII9&ZI- 


ELIL'ESTE 


TE MILSATO 


‘om UI assaldsa OUUEA IIGRIUOD TIGRUBA 97 - 


PUOBROZZIUAGPOU 
084098 è Oddujias os40os qP orgImposd-orguonosa ossaguto9 un ua oLrodsosi gp visivo sp UZuasan 

AOUH U0I GUT? — I0400H 0(fIp OTMORtIaOnI fap è OLOdsnsI pop oLindiuos pop vrmpouiorista! v]pov + oddio) 

HEJOSI HONLT] 9 I]ON9: 

IP 1SS9]TUI0I “REJOSI HONNSA TP 0ATSSI[AWIOI OTITUMN [PP 23919909 [e artondde ep 0amo1ton) 

mbkzgowssnpui viuosraof ortinpost o1nssa è asassanag 0ge “ontodsnsi gp visage sp cuossatito 

Gfoaosoli UOI GAL? — IO4OMI dffap Opttamaaoni Top è OLOSvaI Jp OLIO duIOI 190 vIttoLIorLMAI Pffov € Oddio 
TIEJOSI HOLT] 3 T]OOT9: 

TP ISSAAUICIHFAE]OSI TONTIA TP 0ATSSITTIOI OTITUMN [PP 9JUST9HF909 Je artodde ep 0AnI9ITO) 

TIVIHNOLIMI IL IALLL'AMIOD) 


OAVOTI IT INOIZNOA ATTHCA IINHIDITTTOO 


— dep 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


S068/L6L'E 


OP8E'1S817- 


“EU OZUIUEUNI — UNI SITIJELI 3 19J9UI Ip nsmbor + ITETZION IZUOISISI FOLUOI OJE[OI]ED SULA OINPUIA [Ip 0js09 [I - 


‘0In9 UI assa1dsa QUUBA IIQUIUoI eta IT 


«POHIA HE 0 HITorzipods,, ezuaII 
Tp eiSo]odi E] J9d HE[OSI HONEITI 3 T]ODTRA Tp 1859[duro9 “HE[osi H]OSTSA Tp 0AISS[dur05 0JaUM 


I060"TEL'S- 


(LLd) NE[PUUO] S| È ]°9 31I]O HEJOSI ITODISA Ip 0AISSITLUOI 0J9UDI 


(E68s‘061°9 LTZ90IL't 90LT'E19°9 


0908‘09019- 


DETS'86T'0I 


G 


(LLd) Ae]puuo] ]°9 è "E 210]O ME]OSI ]oDIRA Tp 0AISSA]duro9 0IAUNY 


AJE[[PUUOI °C E OUT NE]OSI ODIA IP 0AISSI[duI09 019) 


Ossoduso9 I RUININSOI TTOnD 03I]O NEIYDIOWHI FOISA IP OAKSSI[TUIOI CIT) 


HEJOSI HOHEIH 2 ONA Ip ISS9[TUIOI ‘HE]OSI ORA IP OAISS[dU09 0I9WwN) 


CL8L'9ET°0€ E850°175°9€ LESO'9IL'8£ 


TL8L°9ET°0€ EV50°175'9€ 


GGGT'OEHOT 


66S0°1 


(OJEZZI]ELUIOU OJIUMU) FUOIZETIDANET UI HEDOSSE 3 1909 

OJEZZI[EUTIOU OTOTINT) E soTcmI ou trae ouEIsIId 

IUILSTIARP, IIEIIUIEI d IJESMIUOI EPUIZE [OP ITNIOI I IIVUIES E SOITUI. [OP HOIRIOGUITOI] 
auorzaAgns 12d gnu9]sos TSO) 


< 


auopuadip osoat] 19d osods Ip tzUasaId DI O9IAUI ATOIZEIMISSE d VIN 19 
IDIIUI ITONZEMMIISSE I VIN dI 
anopuadip.ordarpiod asads Ip ezuosord Ur DUET N 3 putIingIeo J9d 4505) 


«Onenun owunsuo) pemnoV0p07 è cug gonb,, Huedgugn a puemmgieo J9d 03509) 


GEIILISATO | 8£ YTLISATO 


N1895.L 


1OvUNUN OUmMSTOI Ip omo (Igt T)oug eionb,, nueogugn] o puemqgito J9d 03509) 
JUEgugn] a putnqeo Jad 9s05) 


IUOIZIAGNS J9d ANTIISOS FSOI] 
- RUEIYIIN] I FUEMqIEI 19d N80) - IZIAIOS IP FUOIZNPOId E] dad 01509) + OIMPuSA PP 01809) 


TZIATSS TP Hsmbor 19d 9s9dg] 


QUIpuodip o10AE] Ep assoarp ruoTzeJsoId ore sod 3 uopuodip o10At] 19d 959 


OAVORI IT INOIZNOH YTTH( ILNHIDITITOO 


— Rag 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


‘omma UI 9ss91ds9 OUUEA ITPqeIuo5 pqenta 37 - 


MORO apo vsIvIS è Oddazias 084098 gp oaImapostosz4onoo 0rs2quoo un ur o110fe4 1p vrsIO IP 

rizuosasaoumzi uo? das” — 2uot afop otuontatoni pop è 0s10dses pop orto duo op vIgruonuoI vppop + oddio) 
HE]OSI HOHVII 3 1]OoI19 

Ip 1ssa[duroò ‘REJosi onda Ip 0AISsIduIoI OHWINN [op 3U19YJI09 e ostadde ep 0A9J9IIOI) 


PECI*8EL'T- 


MEJOSI NONE] 3 TOT 
Tp 1ssofduroo ‘REjosi Tooraaftp, 0ArSSo]duroI OFSTUNN [op 3IU919gFI09 Te sstondde ep 0A9I9IIO9] 


6€ JILSATO SEC TALSOTO | LE HAISOTO | 9€ YLISOTO TIVIZYOLIIIAL IAILLLITYODI 
N8959,.L OAVORI IG INOIZNOA TTTHA IINAIDIAAAOD 


dozSqrusupui ouotozio] ounnpof 0mssoI è asossouog 01r “oiodsv4 gp visage 1) suossafiip 
a PRON ila GJOA2IOU UO? VAT UM 9719 O1uosinoni pap è 0x10gsnti fep osso duro? pap vitgPLtOrL44AI DTpop € Odduso) 
Cor 8STL OTTEOTSE SELTTI9S 


— Radi 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


ALLEGATO 4.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A: DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE 


umero delle giornate retribuite per i dirigenti 


= 


. umero delle giornate retribuite per iquadri 
* Numero delle giornate retribuite per gli impiegati 
* Numero delle giornate retribuite per gli operai generici 


umero delle giornate retribuite per gli operai specializzati 

Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

. umero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione glavoro o a termine c lavoranti 
a domicilio 


umero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevaleritemente nell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell’impresa familiare e conitige dell'azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al\figo precedente che prestano attività 
nell’impresa 
- Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 
+ Percentuale dilavoro prestato dagli associati in partecipaziofie diversi da quelli di cui al rigo precedente 


* Percentuale dilavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 


* Percentuale dilavoro prestato dai soci diversi da quellidi cui al rigo precedente 


è Numero di amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE 
- Strutture territoriali: Superfici dei locali adibiti ad wiffici 

» Strutture territoriali: Superfici dei locali adibiti a‘@magazzini 


- Strutture territoriali: Superfici dei locali adibiti à rimesse 


* Strutture territoriali: Superfici dei localiadibiti alla manutenzione /riparazione dei veicoli 


QuaDRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE 


è Committenza: Extra UV.E. 


* Tipologia utenza - Privata: Privati 

»- Attività di autotrasporto (luogo.dî destinazione): Extra U.E. 

. umero di giornate retribuitèrélative agli autisti dipendenti 

* Distanza percorsa durantè'atmno dall'intero parco veicoli utilizzato 
Specializzazione di trasporto: l'rasporti eccezionali 

* Specializzazione di trasporto: Trasporti combinati 


*  Specializzazionedì trasporto: Trazionismo 


* Specializzazione dirtrasporto: Traslochi 

-  Mercitrasportate: Animali vivi 

* Merci traspottate: Agricole 

»*  Merci,trasportate: Alimentari 

»- Mertiteasportate: Altre merci deperibili non alimentari 
* Mercitrasportate: Combustibili e lubrificanti 


* Merci trasportate: Prodotti metallurgici 


+ Merci trasportate: Laterizi ed altri materiali da costruzione 
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Merci trasporta 
Merci trasporta 
Merci trasporta! 
Merci trasporta 
Merci trasporta 
Merci trasporta 
Merci trasporta 
Merci trasporta 
Merci trasporta 
Merci trasporta 


Merci trasporta 


Merci trasporta 


Ghiaia, sabbia ed altri materiali da cava 
Calcestruzzo 

Prodotti chimici 

Manufatti 


Collettame 


Veicoli 

Valori 

Masserizie 

Per container 

Stampa (quotidiani, periodici, ccc.) 


e: 
e: 

e: 

e: 

e: 

e: Rifiuti e/o residui destinati al riutilizzo 
e: 

e: 

e: 

e: 

e: 

e: Altro 


Costi specifici: Manutenzione 


Costi specifici: Carburanti e lubrificanti 


Costi specifici: RCA e assicurazione merce 


Costi specifici: Autostrade 


Costi specifici: Materiale per l'imballaggio 


Costi specifici: Smontaggio e rimontaggio della mobilia /Tmballaggio e disimballaggio 


Costi specifici: Costi sostenuti per subvezione 


QuaDnRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE 


Veicoli isolati - ] 
Veicoli isolati - 

Veicoli isolati - | 
Veicoli isolati - 
Veicoli isolati - ] 
Veicoli isolati - ] 
Veicoli isolati - 
Veicoli isolati - ] 


Veicoli isolati - ] 


Fino a 3,5 tonnellate (PTT): Num&ro complessivo 
Fino a 3,5 tonnellate (PTT): di Gui cassonati 

Fino a 3,5 tonnellate (P'LI): di cui centinati 

Fino a 3,5 tonnellate (P'KI)/di cui furgonati 

Fino a 3,5 tonnellate (PT): di cui frigo 
Fino a 3,5 tonnellate (PTT): di cui cisterne 

: di cui ribaltabili 


: di cui bisarche 


"1 
1) 
‘ino a 3,5 tonnellate (PT): di cui portacontainer 
Fino a 3,5 tofinellate (PTT) 

TT) 


Fino a 3,5/tennellate (P1] 


Veicoli isolati - ] 


Fino a 3,tonnellate (PTT): di cui betoniere 


Veicoli isolati - Oltre3577 6,1 tonnellate (PTT): Numero complessivo 


Veicoli isolati - Oltre 3,5 a 6,1 tonnellate (P'1°1): di cui cassonati 


Veicoli isolati - Oltre 3,5 a 6,1 tonnellate (PTT): di cui centinati 


Veicoli isolati - Oltre 3,5 a 6,1 tonnellate (PTT): di cui furgonati 
Veicoli isolati < Oltre 3,5 a 6,1 tonnellate (PTT): di cui frigo 


Veicoli isolati- Oltre 3,5 a 6,1 tonnellate (PTT): di cui cisterne 


Veicolimsolati - Oltre 3 


5 a 6,1 tonnellate (PTT): di cui portacontainer 


va 


Veigoli isolati - Oltre 3,5 a 6,1 tonnellate (PTT): di cui ribaltabili 


Veicoli isolati - Oltre 3,5 a 6,1 tonnellate (PI): di cui bisarche 


Veicoli isolati - Oltre 3,5 a 6,1 tonnellate (PTT): di cui betoniere 


Veicoli isolati - Oltre 6,1 a 11,5 tonnellate (PTT): Numero complessivo 


Veicoli isolati - Oltre 6,1 a 11,5 tonnellate (PIT): di cui cassonati 
Veicoli isolati - Oltre 6,1 a 11,5 tonnellate (PTT): di cui centinati 
Veicoli isolati - Oltre 6,1 a 11,5 tonnellate (PTT): di cui furgonati 
Veicoli isolati - Oltre 6,1 a 11,5 tonnellate (PTT): di cui frigo 
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Veicoli isolati - Oltre 6,1 a 11,5 tonnellate (PT): di cui cisterne 


Veicoli isolati - Oltre 6,1 a 11,5 tonnellate (PTT): di cui portacontainer 
Veicoli isolati - Oltre 6,1 a 11,5 tonnellate PTT): di cui ribaltabili 
Veicoli isolati - Oltre 6,1 a 11,5 tonnellate (PT): di cui bisarche 
Veicoli isolati - Oltre 6,1 a 11,5 tonnellate (PTT): di cui betoniere 


Veicoli isolati - Oltre 1 
Veicoli isolati - Oltre 1° 
Veicoli isolati - Oltre 1 
Veicc 
Veicoli isolati - Oltre 1 
Vetcoli isolati - Oltre 1 
Vercoli isolati - Oltre 1 
Veicoli isolati - Oltre 1 
Veicc 


Veicoli isolati - Oltre 1 


oli isolati - Oltre 1 


oli isolati - Oltre 1 


Complessi di veicoli - 


Complessi di veicoli - 


Complessi di veicoli - 


Complessi di veicoli - 


Complessi di veicoli - 


Complessi di veicoli - 


Complessi di veicoli - 


Com 


plessi di veicoli - 


Complessi di veicoli - 


Com 
Com 


Com 


plessi di veicoli - 


plessi di veicoli - 


plessi di veicoli - 


Complessi di veicoli - 


Complessi di veicoli - 


Com 


Com 


plessi di veicoli - 


lessi di veicoli - 


Complessi di veicoli - 


Complessi di veicoli(- 


Com 


Com 


plessi di veicoli - 


plessi di veictli - 


Auto 
Auto 
Auto 
Auto 
Auto 
Auto 
Auto 
Auto 
Auto 
Auto 


,5 tonnellate (PI°1): Numero complessivo 
,5 tonnellate (PTT): di cui cassonati 

,5 tonnellate (PI): di cui centinati 

,5 tonnellate (PTT): di cui furgonati 

,5 tonnellate (PTT): di cui frigo 

,5 tonnellate (PTT): di cui cisterne 

,5 tonnellate (PTT): di cui portacontainer 
,5 tonnellate (PT): di cui ribaltabili 

,5 tonnellate (PTT): di cui bisarche 

,5 tonnellate (PTT): di cui betoniere 


reni: Numero complessivo 
reni: di cui cassonati 

reni: di cui centinati 

reni: di cui furgonati 

reni: di cui frigo 

reni: di cui cisterne 

reni: di cui portacontaiher 
reni: di cui ribaltabil 

reni: di cui bisatche 


reni: di cui betoniere 


Autoarticolati: Nurhero complessivo 


Autoarticolati: di cui cassonati 


Autoarticolati; di cui centinati 


Autoarticolati: di cui furgonati 


Autoatticolati: di cui frigo 


Autoarticolati: di cui cisterne 


Autdarticolati: di cui portacontainer 


Autoarticolati: di cui ribaltabili 


Autoarticolati: di cui bisarche 


Autoarticolati: di cui betoniere 
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Veicoli rimofchia 


ti oltre quelli costituenti il complesso - Rimorchi : Numero complessivo 


Veicoli rimorchiati oltre quelli costituenti il complesso - Rimorchi : di cui cassonati 


Veicoligimorchi 


ti oltre quelli costituenti il complesso - Rimorchi : di cui centinati 


Veicoli rimorchiati oltre quelli costituenti il complesso - Rimorchi : di cui furgonati 


Veicoli ttmorchi: 
Veicoli rimorchi 
Veicoli rimorchi; 


Veicoli rimorchia 


ti oltre quelli costituenti il complesso - Rimorchi : di cui frigo 


ti oltre quelli costituenti il complesso - Rimorchi : di cui cisterne 


ti oltre quelli costituenti il complesso - Rimorchi : di cui portacontainer 


ti oltre quelli costituenti il complesso - Rimorchi : 


i cui ribaltabili 


Veicoli rimorchiati oltre quelli costituenti il complesso - Rimorchi : di cui bisarche 


Veicoli rimorchi 


ti oltre quelli costituenti il complesso - Rimorchi : di cui betoniere 


Veicoli rimorchiati oltre quelli costituenti il complesso - Semirimorchi : Numero complessivo 
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Veicoli rimorchia 
Veicoli rimorchia 
Veicoli rimorchia 
Veicoli rimorchia 
Veicoli rimorchia 
Veicoli rimorchia 
Veicoli rimorchia 


Veicoli rimorchia 


Veicoli rimorchia 


so) 


tre q 


1 oltre q 


10 


ue 


tre que 


1 oltre ql 


10 


tre q 


1 oltre ql 


10 


tre q 


1 oltre q 


10 


tre q 


ue 


ue 


ue 


{ COS 


uelli cos 


i COS 


uelli cos 


i cos 


uelli cos 


i COS 


uelli cos 


i cos 


ituenti il complesso - Semirimorchi : 
ituenti il complesso - Semirimorchi : 
ituenti il complesso - Semirimorchi : 
ituenti il complesso - Semirimorchi : 
ituenti il complesso - Semirimorchi : 
ituenti il complesso - Semirimorchi : 
ituenti il complesso - Semirimorchi : 


ituenti il complesso - Semirimorchi : 


ituenti il complesso - Semirimorchi : 


Serie generale - n. 100 


di cui cassonati 

di cui centinati 

di cui furgonati 

di cui frigo 

di cui cisterne 

di cui portacontaiacor 
di cui ribaltabili 

di cui bisarehe 


di cui betoniere 


Trattori isolati (oltre quelli costituenti il complesso): Numero complessivo 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L’evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere 1 cambiamenti strutturali, le modifiche «temodelli 
ofganizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SG72B. 

Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 

«60.210 — Altri trasporti terrestri, regolari, di passeggeri; 

*  60.23.0— Altri trasporti terrestri non regolari di passeggeri. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non sole di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le/vartabili contabili c le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi 4modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli\pewla comunicazione dei dati rilevanti 


ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d4imposta 2003, completati con ulteriori 
informazioni contenute nel questionario ESG72B inviato ai contribuenti per l'evoluzione dello studio in oggetto. 


1 contribuenti interessati sono risultati pari a 5.617. 
Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con lé informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 4.186. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare,la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 


Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione deltò studio, lo scarto di 712 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro F del modello (clementi contabili) ao compilato; 

« presenza diattività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

«+ errata compilazione delle percentualiseelative alla tipologia di attività (quadro D del questionario); 
«+ errata compilazione delle percentialistelative alla tipologia di clientela (quadro D del questionario); 
«+ errata compilazione delle percentuali relative al trasporto regolare (quadro D del modello); 

+ incongruenze fra i dati struttùrdli e i dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 3.474. 
IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenci sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 

appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

«una tecnic&basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un’analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Aralisi in Componenti Principali *, 

«un procedimento di Cluster Analysis ?. 

1! L’Analisi.in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili origmarie di una matrice di 

dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 


spieghinò il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
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L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risviltati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto fg funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il giuppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle preséhti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie dell’attività;stetc.7 tale caratterizzazione è 
possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative, al mercato/di fiferimento e a tutti quegli 
elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive dituna impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare dieci gruppi omogenei: di‘imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Gli operatori del settore sono stati suddivisi in base ai seguenti Griteri di classificazione: 


* specializzazione per tipologia di attività: trasporto pubblico di linea (cluster 6, 9 e 10), trasporto regolare 
specializzato (cluster 1), servizio di noleggio con conducente (NCC) di autobus (cluster 3 e 7), servizio di 
noleggio con conducente (NCC) di autovetture (cluster 8), trasporto a mezzo di impianti a fune (cluster 5). 
D'altro canto si rileva la presenza di due gruppi che si caratterizzano per l'erogazione del servizio di noleggio 
con conducente (NCC) insieme a quello di trasporto pubblico di linea (cluster 2 c 4); 

+ nell’ambito del trasporto pubblico di lineaW'area di svolgimento dell’attività ha consentito di distinguere le 
imprese che effettuano prevalentemente&pèrcorsi urbani e/o suburbani (cluster 10) da quelle focalizzate sui 
percorsi interurbani (cluster 6 e 9); 

* il fattore dimensionale, infine, ha cOnsentito di individuare, nell’ambito di alcune specializzazioni, imprese 
maggiormente strutturate principalmente in termini di addetti e di veicoli (cluster 3, 4 e 9) 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. 

Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 

CLUSTER 1 — TRASPORTO-REGOLARE SPECIALIZZATO 

NUMEROSITÀ: 450 


Per le imprese del cluster il 92% dei ricavi deriva dal trasporto regolare specializzato (trasporto di gruppi 
precostituiti formatiNda studenti, maestranze, disabili, ecc.). In particolare si tratta di servizi erogati 
principalmente a/favore di una clientela formata da scuole e istituzioni religiose (69% dei ricavi) e su percorsi 
effettuati prevalenteMente in ambito urbano e/o suburbano (77% dei ricavi derivanti dal trasporto regolare). 
Nelle impres® del cluster, prevalentemente ditte individuali (79% dei casî), sono occupati 2-3 addetti. Per quanto 
riguarda i,reicoli, si riscontra la presenza di minibus (2 nel 56% dei casi), autobus (2-3 nel 25% dei casi), pullman 
granturismoy2 nel 20% dei casi) e autovetture (1-2 nel 57% dei casì). 


2 La Gluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omovenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


simili: 
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CLUSTER 2 —- NOLEGGIO CON CONDUCENTE E TRASPORTO PUBBLICO DI LINEA 
NUMEROSITÀ: 215 


1 cluster raggruppa imprese che effettuano principalmente trasporto pubblico locale (53% dei ricavi) e servizio di 
noleggio con conducente di autobus (24%); per il 16% dei soggetti il 48% dei ricavi deriva dal trasporto, pubblico 
interregionale e internazionale. 


1 trasporto regolare è effettuato prevalentemente in ambito urbano e/o suburbano (63% dei ricavi dèrivanti dal 
trasporto regolare). 


La clientela è formata in prevalenza da scuole e istituzioni religiose (24% dei ricavi), agenzie diWiaggio e/o tour 
operator (14%) e altre imprese private (24%). 


Nelle imprese del cluster, distribuite quasi equamente tra ditte individuali (53% dei casi) e società (47%), si rileva 
la presenza di 4 addetti. Per quanto riguarda 1 veicoli, i soggetti in esame dispongono di autobus (3 nel 67% dei 
casi), pullman granturismo (2 nel 67% dei casi) e minibus (1-2 nel 48% dei casi, Due di tali mezzi sono 
autorizzati per il servizio di noleggio con conducente (NCC). Nel 67% dei casitinoltre, dispongono di 2 
autovetture. 


CLUSTER 3 — SERVIZI DI NOLEGGIO CON CONDUCENTE EROGATI DA IMPRESE DI GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 415 


Le imprese del cluster, che risultano maggiormente strutturate rispetto %l quelle del cluster 7, effettuano il 
servizio di noleggio con conducente di autobus (71% dei ricavi) per una, clientela formata prevalentemente da 
agenzie di viaggio c/o tour operator (28% dei ricavi), scuole e istituzioni religiose (28%) c altre imprese private 
(21%). 


Nelle imprese del cluster, prevalentemente società (48% di persone € 22% di capitali), si rilevano 7-8 addetti di 
cui 5 dipendenti. Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attitità Sono costituiti principalmente da rimesse (308 
mq) e uffici (32 mq). 

Coerentemente con le maggiori dimensioni che caratterizzano il cluster, anche i costi di trazione (carburante, 
lubrificanti, pneumatici) sono più elevati della media. 


Il parco veicoli è composto da 5 pullman granturismo, 2 autovetture e, nel 65% dei casi, 2 minibus. 


CLUSTER 4 — SERVIZI DI NOLEGGIO CON CONDUCENTE E ‘TRASPORTO PUBBLICO DI LINEA EROGATI DA 
IMPRESE DI GRANDI DIMENSIONI 


NUMEROSITÀ: 121 


1 cluster raggruppa imprese di grandi dimensioni che effettuano in prevalenza servizi di noleggio con 
conducente di autobus (37% dei ricavi)«e ditrasporto pubblico locale (34%); per il 27% dei soggetti che formano 
il cluster, il 41% dci ricavi deriva dal trasporto pubblico interregionale e internazionale. 


l trasporto regolare è effettuato prevalentemente in ambito interurbano (49% dei ricavi derivanti dal trasporto 
regolare). 


La clientela è formata in prevalenza da agenzie di viaggio e/o tour operator (26% dei ricavi), scuole e istituzioni 
religiose (24%) e altre imprese private (20%). 


Nelle imprese del cluster, quasi esclusivamente società (55% di capitali e 33% di persone), sono occupati 23 
addetti di cui 17 dipendenti. Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività comprendono rimesse (673 mq), 
uffici (80 mq) e, nel48%»dei casi, locali destinati alla manutenzione (212 mq). 


Coerentemente cOn le maggiori dimensioni che caratterizzano il cluster, anche i costi di trazione (carburante, 
lubrificanti, pneumatici) sono molto più elevati della media. 

Per quanto iduatda 1 veicoli, le imprese del cluster dispongono di 7 pullman granturismo, 11 autobus e, nel 68% 
dei casi, minibus. Di tali mezzi 9-10 sono autorizzati per il servizio di noleggio con conducente (NCC). Inoltre 
si rileva la presenza di 3 autovetture di cui 2 autorizzate per il servizio di noleggio con conducente (NCC). 
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CLUSTER 5 — TRASPORTO A MEZZO DI IMPIANTI A FUNE 
NUMEROSITÀ: 95 


Al cluster appartengono imprese che effettuano servizi di trasporto a mezzo di impianti a fune (98% deiricavi). 
Si tratta quasi esclusivamente di società (56% di capitali e 34% di persone) in cui si rilevano 11 addetti di cui 4 
dipendenti. 


Per quanto riguarda gli impianti, le imprese in esame sono dotate di sciovie/manovie (3 nel 71% déi casi con una 
portata complessiva di circa 1.400 persone/ora), impianti ad agganciamento fisso (1 nel 39% dei casi con una 
portata complessiva di circa 1.800 persone/ora), funivie (1 nel 16% dei casi con una portata comaplèssiva di circa 
700 persone/ora) e impianti ad agganciamento automatico (1 nel 13% dei casi con una portata complessiva di 
oltre 3.000 persone/ora). 


Il 65% dei soggetti dispone di sistemi elettronici di biglietteria e controllo accessi e, pemil'35% dei soggetti, il 
68% dei ricavi deriva dall’adesione a unioni taritfarie. 


CLUSTER 6 — T'RASPORTO PUBBLICO DI LINEA IN AMBITO PREVALENTEMENTE INTERURBANO 
NUMEROSITÀ: 168 


Il cluster raggruppa imprese che effettuano trasporto pubblico locale (80%.dei ricavi) e, in misura residuale, 
servizi di noleggio con conducente di autobus (19% dei ricavi per il 64% dei soggetti). 


Il trasporto regolare è effettuato prevalentemente in ambito interurbanb (68% dei ricavi derivanti dal trasporto 
regolare). 


Nelle imprese del cluster, prevalentemente società (41% di persone e 27% di capitali), si rileva la presenza di 8 
addetti di cui 6 dipendenti. 


Il parco veicoli è costituito da 6 autobus. 
CLUSTER 7- NOLEGGIO CON CONDUCENTE 
NUMEROSITÀ: 859 


AI cluster appartengono imprese che effettuano servizi di noleggio con conducente di autobus (91% dei ricavi) 
per una clientela formata prevalentemente da agenzié di viaggio e/o tour operator (31% dei ricavi), scuole e 
istituzioni religiose (21%) c altre imprese private (23%). 


Nelle imprese del cluster, equamente distribuitàtra società (38% di persone e 13% di capitali) e ditte individuali 
(49%), si rilevano 3 addetti. 


Il parco veicoli delle imprese in esame è Composto da 2 pullman granturismo. 
CLUSTER 8 — NOLEGGIO CON CONDUCENTE DI AUTOVETTURE 
NUMEROSITÀ: 921 


Il cluster raggruppa le imprese che èffettuano servizi di noleggio con conducente (NCC) di autovetture (97% dei 
ricavi). 


Nelle imprese del cluster, quastesclusivamente ditte individuali (90% dei casi), trovano occupazione 1-2 addetti. 
Per quanto riguarda i veicolizle imprese del cluster sono dotate di 1-2 autovetture. 


CLUSTER 9 — SERVIZI DI TRASPORTO PUBBLICO DI LINEA (IN AMBITO PREVALENTEMENTE 
IN'TERURBANO) EROGATI DA IMPRESE DI GRANDI DIMENSIONI 


NUMEROSITÀ: 94 


Il cluster raggruppa imprese di grandi dimensioni che effettuano trasporto pubblico locale (82% dei ricavi) e, in 
misura residuale; servizi di noleggio con conducente di autobus (12% dei ricavi per il 63% dei soggetti); per il 
15% dei soggetti, inoltre, 11 40% dei ricavi deriva dal trasporto pubblico interregionale e internazionale. 


Il trasporto regolare è effettuato prevalentemente in ambito interurbano (65% dei ricavi derivanti dal trasporto 
regolare). 
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Nelle imprese del cluster, quasi esclusivamente società (70% di capitali e 22% di persone), si rilevano 31 addetti 
di cui 26 dipendenti. Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività comprendono rimesse (762 mg), uffici,(86 
mg) e, nel 52% dei casi, locali destinati alla manutenzione (287 mg). 


Coerentemente con le maggiori dimensioni che caratterizzano il cluster, anche 1 costi di trazione (carburante, 
lubrificanti, pneumatici) sono molto più elevati della media. 


Per quanto riguarda i veicoli, le imprese del cluster dispongono di 20 autobus e 3 pullman granturisme, 
CLUSTER 10 — TRASPORTO PUBBLICO DI LINEA IN AMBITO URBANO E/0 SUBURBANO 

NUMEROSITÀ: 121 

Il cluster raggruppa imprese che effettuano trasporto pubblico locale (04% dei ricavi). In particolare si tratta di 
soggetti che operano quasi esclusivamente in ambito urbano e/o suburbano (97%,dei ricavi derivanti dal 
trasporto regolare). 

Nelle imprese del cluster, distribuite quasi equamente tra società (32% di persorie, ©15% di capitali) e ditte 
individuali (53%), si rilevano 4 addetti. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 3 autobus. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI-RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all’andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla®% 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuandò la relazione tra la somma del ricavo con gli 
altri proventi considerati ricavi (variabile dipendente) e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili 
indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di defmire il modello\di fegressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese ché presentano: 

* (costo del venduto5 + costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo; 


+ costie spese dichiarati nel quadro Fudel modello superiori alla somma tra ricavi e altri proventi considerati 
ricavi dichiarati. 


Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


+ valore aggiunto per addetto [ricavi + altri proventi considerati ricavi - costo del venduto - costo per la 
produzione di servizi - spese pér acquisti di servizi]/(numero addetti * 1.000); 


3 La Regressione Multipla è ufia, tefnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


landamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


4 Gli “altri proventi considerati ricavi” sono calcolati al netto degli altri proventi di cui all’art.53, comma 1, lettera d) del TUIR. 
5 Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 


5 Le frequenze relative ai, dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relàtiv@”ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell’impresa e,&gli amministratori non soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


Numerg%addetti= 1 + numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(ditte individuali) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 
formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che 
prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell'azienda coniugale + mumero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + mimero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + numero associati in partecipazione diversi; 
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- incidenza percentuale dei costi e spese sui ricavi = (costo del venduto + costo per la produzione di 
servizi + spese per acquisti di servizi) * 100/(ricavi + altri proventi considerati ricavi); 


» resa chilometrica = (vicavi + altri proventi considerati ricavi) /petcorrenza chilometrica annua”. 


Per ogni gruppo omogenco, distintamente per imprese con e senza personale dipendente, è stata calcolata la 
distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate le 
imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determingtointervallo, 
per costituire il campione di riferimento. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«dal 3° al 19° ventile, per 1 cluster 1, 7; 
* dal 3° ventile, per il cluster 2; 

«dal 2°al 19° ventile, per 1 cluster 3, 6; 
- dal 1° al 19° ventile, per il cluster 4; 
«dal 1° ventile, peri cluster 5,9; 
«dal 5°al 19° ventile, per il cluster 8; 

» dal 2° ventile, per il cluster 10. 


Per l’incidenza percentuale dei costi e spese sui ricavi sono stati scelti. i séguenti intervalli: 


* fino al 19° ventile, per 1 cluster 1, 2, 3, 4, 6, 10; 
«+ nonsono stati effettuati tagli per i cluster 5, 9; 


* fino al 18° ventile, per i cluster 7, 8. 


Per la resa chilometrica sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«dal 2°al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 3, 6, 7; 
«dal 1°al 19° ventile, per il cluster 4; 

+ nonsono stati effettuati tagli per il cluster 5; 
«dal 3°%al 19° ventile, per il cluster 8; 

»* dal 1° ventile, peri cluster 9, 10. 


Così definito il campione di imprese di riferiMentòo, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione ditticavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delleCvariabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazionerdella ‘funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di/controllare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


numero addetti = Numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati + 
(società) numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività 
‘prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + numero associati in partecipazione diversi + 


numero soci con occupazione prevalente nell’impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci. 


? Peteorrènza chilometrica annua = Percorrenza chilometrica annua trasporto su gomma regolare + Percorrenza chilometrica annua 


trasporto su gomma non regolare o occasionale. 
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Nella definizione della ‘funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità generale a livello provinciale?”, 
che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 

* grado di benessere; 

* livello di qualificazione professionale; 

+ struttura economica. 

Nella definizione della funzione di ricavo le arce territoriali sono state rappresentate con un ifisitme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con le variabili “Percorrenza chilometrica annua” e “Costi per 
Carburanti”. ‘ali variabili hanno prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state. colté completamente 
nella Cluster Analysis, valori correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento$ ai coefficienti delle 
variabili ‘“Percorrenza chilometrica annua” e “Costi per Carburanti”. 


Nell’allegato 5.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzibnetdi ricavo”. 
APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO\DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi; 

è V’Analisi Discriminante?, 

* lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 5.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell’ Analisi Diseriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte)il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sotte=sonsiderate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

‘l'ale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimefito di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 

Anche l’intervallo di confidenza è ottenute èeme media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogenco ponderata con le&élative probabilità di appartenenza. 


In considerazione del forte incremento dél costo del gasolio per autotrazione, verificatosi a partire dall’anno 
2003 (periodo di imposta utilizzato4pètl’evoluzione dello studio di settore) e particolarmente acuito nell’anno 
2005, si è ritenuto opportuno introdutre, nell’ambito del modello di stima dei ricavi, un fattore di adattamento 
relativo alla variabile “Costi per Cafburanti?. 


Tale fattore di adattamento al quale accedono esclusivamente i soggetti non congrui alle risultanze dello studio, si 
applica con riferimento al periédo d’imposta 2005. 

Tale meccanismo di aggiornamento consente di rendere dinamico il modello di stima dello studio ‘1°G72B, in 
grado quindi di adattare la stima dei ricavi in funzione del verificarsi di eventi straordinari quali il sensibile 
incremento del prezzo dei carburanti verificatosi negli anni 2004 e 2005. 


8 I criteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell’apposito Decreto Ministeriale. 


© T'Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi 
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ALLEGATO 5.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
. umero delle giornate retribuite per i dirigenti 
* Numero delle giornate retribuite per i quadri 


* Numero delle giornate retribuite per gli impiegati 


Zi 


umero delle giornate retribuite per gli operai generici 


Z 


umero delle giornate retribuite per gli operai specializzati 


7. 


umero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 


Z, 


umero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

» Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione eSlavoro o a termine e lavoranti 
a domicilio 

* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevaleritemente nell’impresa 

. umero di collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di cui al rigo precedente 

. umero di collaboratori dell’impresa familiare e coniuge dell’azienda. coniugale 


* Numero di familiari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attività nell'impresa 


= 


umero di associati in partecipazione che apportano lavoro prevalèntemente nell'impresa 
* Numero di associati in partecipazione diversi da quelli di cui al'tigo precedente 


* Numero di soci con occupazione prevalente nell’impresa 


7; 


umero di soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 


» Numero di amministratori non soci 


QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

» Trasporto su gomma regolare: Trasporto pubblico locale (locale e regionale) 

* Trasporto su gomma regolare: Trasporto pubblicò interregionale e internazionale 

* Trasporto su gomma regolare: Trasporto regolare specializzato (trasporto di gruppi precostituiti formati da 
studenti, maestranze, disabili, ecc.) 

* Trasporto su gomma non regolare o occasionale: Servizio di noleggio con conducente (NCC) di autobus 

* Trasporto su gomma non regolare of@ccasionale: Servizi di noleggio con conducente (NCC) di autovetture 

* Altri trasporti: Trasporto a mezzoGmpianti a fune 

* Trasporto su gomma non regolàre o occasionale: Autobus autorizzati per il servizio di noleggio con 
conducente (NCC) — Numerg 

* Trasporto su gomma non règelare o occasionale: Autovetture autorizzate per il servizio di noleggio con 
conducente (NCC) — Numero 

* Tipologia di clientela: Sthole e istituzioni religiose 

* Tipologia di clientela: Agenzie di viaggio e/o tour operator 

QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Trasporti regolari Urbani 

» Trasporti regola: Sub-urbani 

* Trasporti regolari: Inter-urbani 


» Traspoftidfegolari: Interregionali 


* Trasporti regolari: Internazionali 

QUADRO JE DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
» Veicoli: Autobus urbani — Numero 

» Veicoli: Autobus extra-urbani — Numero 


*»_) Veicoli: Pullman granturismo — Numero. 
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DECRETO $ aprile 2006. 


Approvazione di otto studi di settore in evoluzione relativi ad 
attività economiche nel settore delle manifatture. 


IL MINISTRO 
DELL'ECONOMIA E DELLE FINANZE 


Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
29 settembre 1973, n. 600, recante disposizioni comuni 
in materia di accertamento delle imposte sui redditi; 


Visto il testo unico delle imposte sui redditi, appro- 
vato con decreto del Presidente della Repubblica 
22 dicembre 1986, n. 917, e successive modificazioni; 


Visto l’art. 62-bîis del decreto-legge 30 agosto 1993, 
n. 331, convertito con modificazioni dalla legge 
29 ottobre 1993, n. 427, il quale prevede che gli uffici 
del Dipartimento delle entrate del Ministero delle 
finanze elaborino, in relazione ai vari settori economici, 
appositi studi di settore; 


Visto il medesimo art. 62-bis del citato decreto-legge 
n. 331 del 1993, che prevede che gli studi di settore siano 
approvati con decreto del Ministro delle finanze; 


Visto l’art. 10 della legge 8 maggio 1998, n. 146, che 
individua le modalità di utilizzazione degli studi di set- 
tore in sede di accertamento nonché le cause di esclu- 
sione dall’applicazione degli stessi; 


Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
31 maggio 1999, n. 195, recante disposizioni concer- 
nenti i tempi e le modalità di applicazione degli studi 
di settore; 


Considerato che, a seguito delle analisi e delle waluta- 
zioni effettuate allo stato, sulla base dei dati in possesso 
dell’Amministrazione finanziaria, sono emerse cause di 
non applicabilità degli studi di settore; 


Visto il decreto del Ministro delle finanze 10 novem- 
bre 1998, che ha istituito la Commissioné.divesperti pre- 
vista dall’art. 10, comma 7, della leggén./146 del 1998, 
integrata e modificata con successivi decreti del 5 feb- 
braio 1999, del 24 ottobre 2000, del 2'agosto 2002 e del 
14 luglio 2004; 


Visto l’art. 23 del decreto legislativo 30 luglio 1999, 
n. 300, che ha trasferito le funzioni dei Ministeri del 
bilancio, del tesoro e della programmazione economica e 
delle finanze al Ministero dell’economia e delle finanze; 


Visto l’art. 57 del medésimo decreto legislativo n. 300 
del 1999, che ha istituito le Agenzie fiscali; 


Visto il decreto del Direttore generale del Diparti- 
mento delle Entrat&24 dicembre 1999, concernente le 
modalità di annotazione separata dei componenti rile- 
vanti ai fini dell’applicazione degli studi di settore; 


Visti i provvedimenti del Direttore dell'Agenzia delle 
Entrate 15,aprile 2003 e 13 aprile 2004, concernenti 
l'approvazione dei modelli per la comunicazione dei 
dati rilevanti ai fini dell’applicazione degli studi di set- 
tore relativi alle attività economiche delle manifatture; 

Visti 1 provvedimenti del Direttore dell’Agenzia delle 
Entrate 18 dicembre 2003, 22 ottobre 2004 e 22 marzo 
2005, concernenti l'approvazione di questionari per gli 
studi di settore; 
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Visto il provvedimento del Direttore dell'Agenzia 
delle Entrate 23 dicembre 2003, concernente.l’pprova- 
zione della tabella di classificazione delle attività eco- 
nomiche; 

Visti i decreti del Ministro dell’Ecomnomia e delle 
Finanze 25 marzo 2002, 18 luglio 2003, 14 luglio 2004 
e 19 maggio 2005, concernenti i-Criteri per l’applica- 
zione degli studi di settore ai contribuenti che eserci- 
tano due o più attività d'impresa ovvero una o più atti- 
vità in diverse unità di produzione o di vendita; 

Visto il decreto del Ministro dell’Economia e delle 
Finanze 17 marzo 2005, concernente l’approvazione 
delle evoluzioni di 12 studindi settore relativi ad attività 
economiche nel settore\delle manifatture; 

Acquisito il parere“della predetta Commissione di 
esperti in data 22 febbraio 2006; 


Decreta: 
Art. 1. 
‘Approvazione degli studi di settore 


1. Sonaxapprovate, in base all’art. 62-bis del decreto- 
legge 30-agosto 1993, n. 331, convertito con modifica- 
zioni\ dalla legge 29 ottobre 1993, n. 427, le evoluzioni 
degli studi di settore relativi alle seguenti attività eco- 
nomithe nel settore delle manifatture: 

a) Studio di settore TD03U (che sostituisce lo studio 
di'settore SD03U) - Molitura del frumento, codice attività 
15.61.1; Molitura di altri cereali, codice attività 15.61.2; 
Lavorazione del risone, codice attività 15.61.3; Altre lavo- 
razioni di semi e granaglie, codice attività 15.61.4; 

b) Studio di settore TD14U (che sostituisce gli 
studi di settore SD10A e SD14U) - Preparazione e fila- 
tura di fibre tipo cotone, codice di attività 17.11.0; Pre- 
parazione delle fibre di lana e assimilate, cardatura, 
codice attività 17.12.1; Filatura della lana cardata e di 
altre fibre tessili a taglio laniero, codice attività 
17.12.2; Pettinatura e ripettinatura delle fibre di lana e 
assimilate, codice attività 17.13.1; Filatura della lana 
pettinata e delle fibre assimilate, codice attività 17.13.2; 
Preparazione e filatura di fibre tipo lino, codice di atti- 
vità 17.14.0; Torcitura e testurizzazione della seta e di 
filamenti sintetici o artificiali, codice attività 17.15.0; 
Fabbricazione di filati cucirini, codice attività 17.16.0; 
Preparazione e filatura di altre fibre tessili, codice atti- 
vità 17.17.0; Tessitura di filati tipo cotone, codice di atti- 
vità 17.21.0; Tessitura di filati tipo lana cardata, codice 
attività 17.22.0; Tessitura di filati tipo lana pettinata, 
codice attività 17.23.0; Tessitura di filati tipo seta, 
codice attività 17.24.0; Tessitura di altre materie tessili, 
codice attività 17.25.0; Fabbricazione di tessuti a 
maglia, codice attività 17.60.0; 

c) Studio di settore TD21U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SD21U) - Fabbricazione di armature per 
occhiali di qualsiasi tipo; montatura in serie di occhiali 
comuni, codice attività 33.40.1; Confezionamento ed 
apprestamento di occhiali da vista e lenti a contatto, 
codice attività 33.40.2; 

d) Studio di settore TD22U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SD22U) - Fabbricazione di apparecchia- 
ture per illuminazione e di lampade elettriche, codice 
attività 31.50.0; 
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e) Studio di settore TD28U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SD28U) - Lavorazione e trasformazione 
del vetro piano, codice attività 26.12.0; Lavorazione e 
trasformazione del vetro cavo, codice attività 26.15.1; 
Lavorazione di vetro a mano e a soffio, codice attività 
26.15.2; Fabbricazione e lavorazione di vetro tecnico, 
industriale, per altri lavori, codice attività 26.15.3; 

f) Studio di settore TD33U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SD33U) - Produzione di metalli preziosi 
e semilavorati, codice attività 27.41.0; Fabbricazione di 
oggetti di gioielleria ed oreficeria, di metalli preziosi o 
rivestiti di metalli preziosi, codice attività 36.22.1; 
Lavorazione di pietre preziose e semipreziose per 
gioielleria e per uso industriale, codice attività 36.22.2; 

g) Studio di settore TD35U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SD35U) - Edizione di libri, codice attività 
22.11.0; Edizione di riviste e periodici, codice attività 
22.13.0; Altre edizioni, codice attività 22.15.0; Altre 
stampe di arti grafiche, codice attività 22.22.0; Legato- 
ria, rilegatura di libri, codice attività 22.23.0; Lavora- 
zioni preliminari alla stampa, codice attività 22.24.0; 
Lavorazioni ausiliarie connesse alla stampa, codice 
attività 22.25.0; 

h) Studio di settore TD37U (che sostituisce gli 
studi di settore SD37U e SD48U) - Cantieri navali per 
costruzioni metalliche, codice attività 35.11.1; Cantieri 
navali per costruzioni non metalliche, codice attività 
35.11.2; Cantieri di riparazioni navali, codice attività 
35.11.3; Costruzione e riparazione di imbarcazioni da 
diporto e sportive, codice attività 35.12.0. 

2. Gli elementi necessari alla definizione presuntiva 
dei ricavi relativi agli studi di settore indicati mel 
comma 1 sono determinati sulla base della nota tecnica 
e metodologica, delle tabelle dei coefficienti’noriché 
della lista delle variabili per l’applicazione dellòsstudio 
di cui agli allegati: 

— 1, per lo studio di settore TD03U; 

— 2, per lo studio di settore TD14U; 

— 3, per lo studio di settore TD21U; 

— 4, per lo studio di settore TD22U; 

— 5, per lo studio di settore TD28U; 

— 6, per lo studio di settore TD33U; 

— 7, per lo studio di settore TD35U; 

— 8, per lo studio di settore-TD37U. 

3. Il programma per l’applicazione degli studi di set- 
tore segnala anche, con riferimento ad indici significa- 
tivi, la coerenza economica rispetto ai valori minimi e 
massimi assumibili comriferimento a comportamenti 
normali degli operatori del settore. 

4. Gli studi di séttore si applicano ai contribuenti che 
svolgono in maniera prevalente le attività indicate nel 
comma 1, nonehé ai contribuenti che svolgono, in 
maniera secondaria, le predette attività per le quali 
abbiano tentto”contabilità separata, fermo restando il 
disposto dell’art. 2. In caso di esercizio di più attività d’im- 
presa, per.le/quali non è stata tenuta la contabilità sepa- 
rata, pér attività prevalente si intende quella da cui deriva 
nel periodo d’imposta la maggiore entità dei ricavi. 

5. Gli studi di settore approvati con il presente 
decreto sono utilizzabili a partire dagli accertamenti 
relativi al periodo di imposta 2005. 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


Serie generale - n. 100 


6. Agli studi di settore TD18U (ceramica); TD20U 
(meccanica leggera) e TD32U (meccanicà» pesante), 
approvati in evoluzione con decreto del 17 marzo 2005, 
è introdotto un fattore di adattamento le cui modalità 
applicative sono specificate nelle note teehiche e meto- 
dologiche (allegati 9 e 10). 


Art. 2. 
Applicazione monitorata degli studi di settore 


1. Gli studi di settore xTD14U, TD21U e TD33U 
approvati con il presente.decreto, applicabili per il solo 
periodo d’imposta in còrsò al 31 dicembre 2005, sono 
oggetto di monitoraggio’ da parte dell’Agenzia delle 
Entrate, anche avvalendosi della Commissione degli 
esperti prevista ,dall’art. 10, comma 7, della legge 
8 maggio 1998, nxv146, e sono utilizzabili esclusiva- 
mente per la selezione delle posizioni soggettive da sot- 
toporre a controllo con le ordinarie metodologie. 


2.I contribuenti che per il periodo d’imposta 2005 
dichiarané ricavi di cui all’art. 85, comma 1, del testo 
unico delle imposte sui redditi approvato con decreto 
del Presidente della Repubblica 22 dicembre 1996, 
n. 917, è’ successive modificazioni, ad esclusione di 
quelli\previsti dalle lettere c), 4) e) ed f), di ammon- 
tarè non inferiore a quello risultante dall’applicazione 
delspredetti studi di settore, non sono assoggettabili ad 
accertamento ai sensi dell’art. 10 della legge 8 maggio 
1998, n. 146, sulla base dei maggiori ricavi determinati 
a seguito dell’applicazione degli studi che, al termine 
delle fase di monitoraggio, saranno oggetto di defini- 
tiva approvazione entro il 31 marzo 2007. 


3. Gli studi del presente decreto verranno approvati 
con carattere definitivo sulla base del monitoraggio 
effettuato utilizzando i dati comunicati con i modelli 
per l’applicazione degli studi di settore, relativi al 
periodo d’imposta 2005, e le informazioni derivanti dal- 
l’attività di controllo effettuata dall’Amministrazione 
finanziaria, sentito il parere della Commissione degli 
esperti di cui al comma 1. Lo studio definitivo, fatto 
salvo quanto previsto al comma 2, avrà valenza ai fini 
dell’accertamento con riferimento anche per il periodo 
d’imposta in corso al 31 dicembre 2005. 


Art. 3. 


Categorie di contribuenti 
alle quali non si applicano gli studi di settore 


1. Gli studi di settore approvati con il presente 
decreto non si applicano: 

a) in caso di esercizio di due o più attività di 
impresa, non rientranti nel medesimo studio di settore, 
per le quali non è stata tenuta la contabilità separata, 
se l'importo complessivo dei ricavi dichiarati relativi 
alle attività non rientranti tra quelle prese in considera- 
zione dallo studio di settore supera 11 20% dell’ammon- 
tare totale dei ricavi dichiarati; 


b) nei confronti dei contribuenti che hanno dichia- 
rato ricavi di cui all’art. 85, comma 1, esclusi quelli di 
cui alle lettere c), d) ed e) del testo unico delle imposte 
sul redditi, approvato con decreto del Presidente della 
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Repubblica 22 dicembre 1986, n.917, e successive 
modificazioni, di ammontare superiore a euro 
5.164.569; 


c) nei confronti delle società cooperative, società 
consortili e consorzi che operano esclusivamente a 
favore delle imprese socie o associate; 


d) nei confronti delle società cooperative costituite 
da utenti non imprenditori che operano esclusivamente 
a favore degli utenti stessi. 


Art. 4. 
Variabili delle imprese 


1. L'individuazione delle variabili da utilizzare per 
l’applicazione degli studi di settore approvati con il pre- 
sente decreto è effettuata sulla base delle informazioni 
contenute nei modelli SD03U per lo studio TD03U, 
SD21U per lo studio TD21U, SD33U per lo studio 
TD33U, SD37U e SD48U per lo studio TD37U, appro- 
vati con il provvedimento del Direttore dell’Agenzia 
delle Entrate 13 aprile 2004, nonché sulla base delle 
informazioni contenute nei questionari approvati con 
il provvedimento del Direttore dell'Agenzia delle 
Entrate 22 ottobre 2004, tenuto conto di quanto preci- 
sato nelle dichiarazioni di cui all’art. 6 del presente 
decreto. 


2. L'individuazione delle variabili da utilizzare per 
l’applicazione dello studio di settore TD14U approvato 
con il presente decreto è effettuata sulla base delle 
informazioni contenute nel modello SD14U approvato 
con il provvedimento del Direttore dell’Agenzia delle 
Entrate 13 aprile 2004, nonché sulla base delle informa- 
zioni contenute nel questionario approvato cornil prov- 
vedimento del Direttore dell'Agenzia delle Entrate 
22 marzo 2005, tenuto conto di quanto precisato nelle 
dichiarazioni di cui all’art. 6 del presente decreto. 


3. L'individuazione delle variabili da ‘utilizzare per 
l’applicazione degli studi di settore TD22U e TD28U 
approvati con il presente decreto è effettuata sulla base 
delle sole informazioni contenute rispettivamente nei 
modelli SD22U e SD28U approvati con il provvedi- 
mento del Direttore dell’Agenzia-délle Entrate 13 aprile 
2004, tenuto conto di quanto precdisato nelle dichiara- 
zioni di cui all’art. 6 del presente decreto. 


4. L'individuazione delle variabili da utilizzare per 
l’applicazione dello studiò diysettore TD35U approvato 
con il presente decreto ‘è, effettuata sulla base delle 
informazioni contenutesnel modello SD35U approvato 
con il provvedimento del Direttore dell’Agenzia delle 
Entrate 15 aprile 2003, nonché sulla base delle informa- 
zioni contenute neliquestionario approvato con il prov- 
vedimento del Direttore dell'Agenzia delle Entrate 
18 dicembre ,2003, tenuto conto di quanto precisato 
nelle dichiarazioni di cui all’art. 6 del presente decreto. 


Art. 5. 


Determinazione del reddito imponibile 


1. Sulla base degli studi di settore sono determinati pre- 
suntivamente 1 ricavi di cui all’art. 85 del testo unico delle 
imposte sui redditi approvato con decreto del Presidente 
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della Repubblica 22 dicembre 1986, n. 917, exsutcessive 
modificazioni, ad esclusione di quelli previstiddalle lette- 
re c), d), e) ed f), del comma 1 del medésimo articolo. 


2. Ai fini della determinazione del rèéddito d’impresa 
l'ammontare dei ricavi di cui al comma 1 è aumentato 
degli altri componenti positivi, compfesi i ricavi di cui 
all’art. 85, comma 1, lettere c), d), e) ed f), del men- 
zionato testo unico, ed è ridotto dei componenti nega- 
tivi deducibili. Ai fini della) determinazione degli 
importi relativi alle voci ed alle variabili di cui all’art. 3 
del decreto devono essere_considerati i componenti 
negativi inerenti l’esercizio dell’attività anche se non 
dedotti in sede di dichiarazione dei redditi. 


3. Per le imprese che eseguono opere, forniture e ser- 
vizi pattuiti come oggetto unitario e con tempo di ese- 
cuzione ultrannuale i>ricavi dichiarati, da confrontare 
con quelli presunti‘in base allo studio di settore, vanno 
aumentati dellésrimanenze finali e diminuiti delle esi- 
stenze iniziali valutate ai sensi dell’art. 93, commi da 1 
a 4, del testo vinico delle imposte sui redditi approvato 
con decreto»del Presidente della Repubblica 22 dicem- 
bre 1986%n. 917, e successive modificazioni. 


Art. 6. 


Comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli studi di settore 


1.I contribuenti ai quali si applicano gli studi di set- 
tore comunicano, in sede di dichiarazione dei redditi, i 
dati rilevanti ai fini dell’applicazione degli studi stessi. 


Art. 7. 
Annotazione separata 


1. Nei confronti dei contribuenti che esercitano una 
delle seguenti attività: Torcitura e testurizzazione della 
seta e di filamenti sintetici o artificiali, codice attività 
17.15.0, Fabbricazione di filati cucirini, codice attività 
17.16.0 e Tessitura di filati tipo seta, codice attività 
17.24.0, comprese nello studio di settore TD14U appro- 
vato con il presente decreto, le disposizioni contenute 
nel decreto direttoriale 24 dicembre 1999, concernenti 
l’annotazione separata dei componenti rilevanti ai fini 
dell’applicazione degli studi di settore, si applicano a 
decorrere dal 1° maggio 2006. E facoltà del contribuente 
indicare a quale attività esercitata o a quale punto di 
produzione e di vendita debbono essere imputati i ricavi 
conseguiti nei mesi precedenti nonché gli altri compo- 
nenti rilevanti ai fini dell’applicazione del relativo studio 
di settore. Qualora tale facoltà non venga esercitata, in 
sede di dichiarazione dei redditi, 1 ricavi relativi all’in- 
tero periodo d’imposta vanno ripartiti applicando ai 
ricavi conseguiti fino al 30 aprile 2006 la percentuale di 
ripartizione determinata con riferimento ai ricavi conse- 
guiti a partire dal 1° maggio 2006. 


Il presente decreto sarà pubblicato nella Gazzetta 
Ufficiale della Repubblica italiana. 


Roma, 5 aprile 2006 
Il Ministro: TREMONTI 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello Studio di Settore SD03U — Molitùfa dei cereali. 
Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 


è 15.61.1— Molitura del frumento; 

+ 15.61.2— Molitura di altri cereali; 

e 15.61.3 — Lavorazione del risone; 

«  15.61.4- Altre lavorazioni di semi e granaglie. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo contosgon solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni trà le variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi c 1 diversi modelli organizzativi impiegati nello 
espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando4 Modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imiposta 2003, completati con ulteriori informazioni 
contenute nel questionario ESD03 inviato ai contribuenti perl’evbluzione dello studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 1.000. 


Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con le informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 774. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche pet rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 29 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

«+ ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 curo, 

* quadro B del modello (unità produttiva destinata all’esercizio dell’attività) non compilato; 

» quadro C del modello /questionario (modalità di svolgimento dell’attività) non compilato; 

+ quadro D del modello /questionario (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

«quadro F del modello (clementi contabili) non compilato; 


* presenza di attività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività quali la commertializzazione diretta di prodotti finiti; 


* errata compilaziontdelle percentuali relative alla lavorazione di materia prima di proprietà/di terzi c 
commercializzazione”di prodotti acquistati da terzi non trasformati e/o non lavorati dall’impresa (quadro C 
del questionario); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla modalità di produzione (quadro C del questionario); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro C del questionario); 

* © errata compilazione delle percentuali relative alle materie prime utilizzate (quadro D del questionario); 

+ errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti ottenuti e/o lavorati (quadro D del questionario); 


+ intongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei contribuenti oggetto delle successive analisi è risultato pari a 745. 
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IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenci sulla base degli aspetti strutturali, si è‘fitenuta 

appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

+ unatecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattotiale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Awalisi in Componenti Principali *;, 


* un procedimento di Clrster Analysis ?. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle téeniche di clustering. 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering. 


Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effetttiata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili fl fattori) Che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 

In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 

Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principalitsono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Talé scelta nasce dall’esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipélogié di clientela, all'area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento  dell’attività (materie prime, fasi\ di lavorazione, tipo prodotto), ecc. tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni Xelative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 

I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli chie colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificar@sette gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Lo studio delle attività inserite nel preserite comparto è stata basata sui seguenti fattori: 
* dimensione della struttura; 

* modalità organizzativa; 

* specializzazione per tipologia di materia prima utilizzata; 

«tipologia di clientela. 


In base al fattore dimensionale l’analisi ha differenziato le aziende con una struttura organizzativa e produttiva di 
più grandi dimensioni (cluster 6) dalle imprese di dimensioni più contenute. 


1 L’Analisi in Gomponenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativisin un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino «l massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La&Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


simili 
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La modalità organizzativa ha permesso di evidenziare imprese che lavorano prevalentemente con materia prima 

di proprietà (cluster 2, 4, 5, 6 e 7), imprese che svolgono la loro attività con materia prima di terzi (cluster 1).ed 

imprese che operano in modalità mista (cluster 3). 

La specializzazione per tipologia di materia prima utilizzata ha consentito l’individuazione dei seguenti fattori di 

specializzazione: 

«grano tenero e grano duro (cluster 1); 

* mais (cluster 2); 

«mais edaltri cercali (cluster 3); 

* grano duro (cluster 4); 

* grano tenero (cluster 5e 6); 

» riso (cluster 7). 

La tipologia di clientela è emersa in maniera significativa permettendo di evidenziare.làpresenza di un cluster di 

imprese con clientela prevalentemente privata (cluster 1) e quella di un gruppo di imprese con clientela principale 

costituita da allevatori/ industria mangimistica (cluster 3). 

Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione dei valori 

numerici riguarda valori medi. 

CLUSTER 1- PICCOLI MULINI TRADIZIONALI CON IMPIANTI A BASSA MACINAZIONE CHE SI 
RIVOLGONOPREVALENTEMENT'E AD UNA CLIENTEEA PRIVATA 

NUMEROSITÀ: 108 

Le imprese del cluster sono prevalentemente ditte individuali (74%%dei soggetti) che solo nel 19% dei casi fanno 

ricorso a personale dipendente. 


Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono pari a 133 mg di/produzione e 90 di magazzino. 


Gli impianti di lavorazione sono a bassa macinazione e sonovcostituiti da 1 impianto per la lavorazione del grano 
duro della capacità di 9 tonnellate/24h e da 1 impiantàper la lavorazione del grano tenero della capacità di 12 
tonnellate /24h. 


Si tratta di imprese che lavorano prevalentemente materia prima di terzi (74% dei ricavi). La produzione è in 
netta prevalenza senza marchio (89% dei ricavi). 


Le materie prime passate alla lavorazione soflg>prevalentemente grano tenero di terzi (33% sulla produzione e/o 


È 


lavorazione), grano duro di terzi (28%) edAItri cereali di terzi (14%). 


I prodotti ottenuti sono principalmente farine di grano tenero (37% dei ricavi), semole/ semolati / farine di 
grano duro (22%), altro (semilavorati@miscele, ecc.) (19%) e sottoprodotti e vagliature (0%). 


Le fasi della produzione effettuate, sono: pulitura e macinazione (91% delle imprese), laminazione (30%) e 
confezionamento (29%). 


La dotazione di beni strumentali è composta da 1 pulitrice, 2 laminatoi, 3 cassoni per riposo (presenti nel 43% 
dei casi), 1 pesatrice (nel 62%)@d 1 separatore (nel 49%). 


La clientela è costituita soprattutto da privati (66% dei ricavi), su un’area di mercato locale. 

CLUSTER 2 — MULINI\SPECIALIZZATI NELLA LAVORAZIONE DEL MAIS 

NUMEROSITÀ: 63 

Le imprese del cluster sono prevalentemente ditte individuali (65% dei soggetti) e società di persone (29%), con 
una struttura composta da 2 addetti. Solo nel 25% dei casi si fa ricorso a personale dipendente. 

Gli spazi destiffati all’esercizio dell’attività sono pari a 214 mq di produzione, 258 di magazzino, 22 mq di uffici 
(presentiîtel 59% dei casi) e 72 mq di spazi destinati alla vendita (presenti nel 52% dei casi). 

Gli impianti di lavorazione sono a bassa macinazione e sono costituiti da 1 impianto per la lavorazione del mais 
della, capacità di 24 tonnellate/24h e nel 27% dei casi da 1 impianto per la lavorazione di altri cercali della 
capacità di 8 tonnellate/24h. 
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Si tratta di imprese che lavorano prevalentemente materia prima di proprietà (62% dei ricavi) ce commercializzané 
inoltre prodotti acquistati da terzi per il 28% dei ricavi. La produzione è sia a marchio proprio (48% dei ricavi) 
che senza marchio (44%). 

Le materie prime passate alla lavorazione sono prevalentemente mais di proprietà (67% sulla produzione g/0 
lavorazione) e mais di terzi (13%). 

prodotti ottenuti sono principalmente farine di mais (61% dei ricavi), sottoprodotti e vagliature (14%)yed altro 
(semilavorati, miscele, ecc.) (12%). 

£ fasi della produzione effettuate sono: pulitura e macinazione (95% delle imprese), laminazione (40%) e 
confezionamento (67%). 


La dotazione di beni strumentali è composta da 1 pulitrice, 3 cassoni per riposo (presentisnel 57% dei casi), 1 
separatore (nel 52%), 2 semolatrici (nel 49% dei casi), 1 pesatrice, 2 confezionatrici (nelt49%) e 3 laminatoi (nel 
65%). 


va clientela è costituita soprattutto da privati (46% dei ricavi), commercianti all’ingrosse (14%) e commercianti al 
dettaglio (12%), su un’area di mercato che si estende dalla provincia alle regioni limitrofe. 

CLUSTER 3 — MULINI SPECIALIZZATI NELLA LAVORAZIONE DI MAIS EDMALTRI CEREALI DESTINATI 
PREVALENTEMENTE AGLI ALLEVATORI E ALL’INDUSTRTAMANGIMISTICA 


NUMEROSITÀ: 62 

Le imprese del cluster sono prevalentemente società di persone (47% dènsoggetti) e ditte individuali 31%), con 
una struttura composta da 3 addetti di cui 1 dipendente. 

Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono pari a 181 mq di pfeduzione, 461 di magazzino e 24 mq di uffici. 
Gli impianti di lavorazione sono a bassa macinazione e sono, costituiti da 1 impianto per la lavorazione di altri 
cereali della capacità di 26 tonnellate /24h e nel 45% dei casì da 1 impianto per la lavorazione del mais della 
capacità di 24 tonnellate/24h. 

Si tratta di imprese che lavorano sia materia prima di propfietà (45% dei ricavi) che materia prima di terzi (33%) e 
commercializzano inoltre prodotti acquistati da terzi pel 22% dei ricavi. La produzione è sia senza marchio 
(55% dei ricavi) che a marchio proprio 686%). 

Le materie prime passate alla lavorazione sono prévalentemente mais (di proprietà 29% sulla produzione e/o 
lavorazione e di terzi 18%) ed altri cereali (di pfoprietà 19% e di terzi 13%). 

prodotti ottenuti sono principalmente semilavorati, miscele, ecc. (46% dei ricavi), farine di mais (28%) e farine 
di altri cereali e legumi (17%). 

Le fasi della produzione effettuate seno? pulitura e macinazione (65% delle imprese), laminazione (24%), 
miscelatura dei prodotti finiti (60%) e confezionamento (61%). 


“a dotazione di beni strumentali è-composta da 1 pulitrice, 2 cassoni per riposo ed 1 pesatrice. 


la clientela è costituita soprattmitto da allevatori/ industria mangimistica (53% dei ricavi), privati (15%) e 
commercianti al dettaglio (8%@»su un’area di mercato che si estende dalla provincia alle regioni limitrofe. 


CLUSTER 4-— MULINI SPECIALIZZATI NELLA LAVORAZIONE DEL GRANO DURO 
NUMEROSITÀ: 125 


Le imprese del cluster sono prevalentemente ditte individuali (46% dei soggetti) e società di persone (37%), con 
una struttura composta da 3 addetti di cui 2 dipendenti. 


Gli spazi destinatiall’esercizio dell’attività sono pari a 296 mq di produzione, 183 di magazzino e 15 mq di uffici. 


Gli impiantidi livorazione sono a bassa macinazione nel 48% dei casi e ad alta macinazione nel 37% e sono 
costituiti da T'impianto per la lavorazione del grano duro della capacità di 38 tonnellate/24h ed 1 impianto per la 
lavorazione ti altri cereali della capacità di 21 tonnellate /24h. 


Si tratta/di imprese che lavorano prevalentemente materia prima di proprietà (71% dei ricavi). La produzione è a 
mafchio proprio per il 56% dei ricavi e senza marchio per il 42%. 
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Le materie prime passate alla lavorazione sono prevalentemente grano duro di proprietà (78% sulla produzionè 
e/o lavorazione) e grano duro di terzi (18%). 


1 prodotti ottenuti sono principalmente semole / semolati / farine di grano duro (70% dei ricavi) e sottoprodòtti 
e vagliature (18%). 


Le fasi della produzione effettuate sono: spazzolatura (50% dei soggetti), laminazione (45%),epulitura e 
macinazione (94%) e confezionamento (85%). 


La dotazione di beni strumentali è composta da 2 pulitrici, 2 cassoni per riposo, 1 separatore, 2 sémolatrici, 2 
pesatrici, 1 confezionatrice (presente nel 50% dei casi) e 4 laminatoi. 


La clientela è costituita soprattutto da laboratori artigianali (panifici, pasticcerie, pastifici, ctè) (51% dei ricavi), 
privati (17%), commercianti all’ingrosso (10%) e commercianti al dettaglio (10%), su un’ateadi mercato limitata 
all'ambito regionale. 


CLUSTER 5 — MULINI SPECIALIZZATI NELLA LAVORAZIONE DEL GRANO TENERO. 
NUMEROSITÀ: 172 


Le imprese del cluster sono prevalentemente ditte individuali (46% dei soggetti società di persone (43%), con 

una struttura composta da 3 addetti di cui 1 dipendente. 

Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono pari a 227 mg di produzione, 245 di magazzino e 17 mq di uffici. 

Gli impianti di lavorazione sono a bassa macinazione nel 55% dei casi.e ad alta macinazione nel 40% e sono 

costituiti da 1 impianto per la lavorazione del grano tenero della capacità di 27 tonnellate/24h ed 1 impianto per 

la lavorazione di altri cercali della capacità di 18 tonnellate /24h. 

Si tratta di imprese che lavorano prevalentemente materia prima\di proprietà (84% dei ricavi). La produzione è a 

marchio proprio per il 62% dei ricavi e senza marchio per il 33%. 

Le materie prime passate alla lavorazione sono prevalentemente/grano tenero di proprietà (64% sulla produzione 

e/o lavorazione) ed altri cereali di proprietà (12%). 

I prodotti ottenuti sono principalmente farine di grano‘tenero (57% dei ricavi), sottoprodotti e vagliature (11%) 

ed altro (semilavorati, miscele, etc.) (20%). 

Le fasi della produzione effettuate sono: spazzolatura (33% dei soggetti), laminazione (33%), pulitura e 

macinazione (92%), miscelatura dei prodotti finiti (41%) e confezionamento (90%). 

La dotazione di beni strumentali è compostà,da)1 pulitrice, 2 cassoni per riposo, 1 separatore (presente nel 60% 

dei casi), 1 pesatrice, 1 confezionatrice (présente nel 63% dei casi) e 3 laminatoi. 

La clientela è costituita soprattutto da laboratori artigianali (panifici, pasticcerie, pastifici, etc.) (41% dei ricavi), 

privati (20%), commercianti all’ingro$so(12%) e commercianti al dettaglio (11%), su un’arca di mercato che si 

estende fino alle regioni limitrofe. 

CLUSTER 6 — MULINI DI PIÙ( GRANDI DIMENSIONI SPECIALIZZATI NELLA LAVORAZIONE DEL GRANO 
‘TENERO 

NUMEROSITÀ: 117 

Le imprese del cluster sono prevalentemente società (51% di persone e 33% di capitali), con una struttura 

composta da 7 addettiedi.cui 5 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 2 operai generici e 2 

operai specializzati. 

Gli spazi destinatiall’esercizio dell’attività sono pari a 674 mq di produzione, 518 di magazzino e 46 mq di uffici. 

Nel 53% dei casi è presente un laboratorio per controllo qualità. 

Gli impiantisdi lavorazione sono ad alta macinazione nell'’89% dei casi e a bassa macinazione nel 31% e sono 

costituiti da Ykimpianto per la lavorazione del grano tenero della capacità di 116 tonnellate/24h. 

Si tratta di prese che lavorano prevalentemente materia prima di proprietà (78% dei ricavi). La produzione è a 

marchitosproprio per 1°88% dei ricavi. 

Le-materie prime passate alla lavorazione sono prevalentemente grano tenero di proprietà (79% sulla produzione 

c/arlavorazione). 
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prodotti ottenuti sono principalmente farine di grano tenero (70% dei ricavi) e sottoprodotti e vagliature (18%); 


Le fasi della produzione effettuate sono: analisi reologiche (62% dei casi), spazzolatura (58%), laminazione 
(44%), analisi tecnologiche (68%), analisi microbiologiche (37%), pulitura e macinazione (97%), miscelatura dei 
prodotti finiti (80%), cubettatura e cruscame (39%) e confezionamento (99%). 


La dotazione di beni strumentali è composta da 3 pulitrici, 4 cassoni per riposo, 2 separatori, 2 semolatrici (nel 
60% dei casi), 2 pesatrici, 2 confezionatrici ed 8 laminatoi. 


La clientela è costituita soprattutto da laboratori artigianali (panifici, pasticcerie, pastifici, etc.) (56% dei ricavi), 
commercianti all’ingrosso (11%), allevatori/ industria mangimistica (7%), privati (6%) e commereianti al dettaglio 
(5%), su un’area di mercato che si estende fino alle regioni limitrofe. 


CLUSTER 7 — MULINI SPECIALIZZATI NELLA LAVORAZIONE DEL RISO 


NUMEROSITÀ: 55 


Le imprese del cluster sono prevalentemente società (44% di persone e 31% di‘apitali), con una struttura 
composta da 4 addetti di cui 2 dipendenti. 

Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono pari a 407 mg di produzione, 393%di magazzino, 38 mg di uffici e 
36 mq di vendita presenti nel 58% dei casi. 

L’impianto di produzione è destinato alla lavorazione del riso cd ha una capacità di 32 tonnellate /24h. 

Si tratta di imprese che lavorano prevalentemente materia prima di proprietà (72% dei ricavi). La produzione è a 
marchio proprio per il 56% dei ricavi e senza marchio per il 32%. 

Le materie prime passate alla lavorazione sono prevalentementeLtriso, di proprietà (74% sulla produzione e/o 
lavorazione) e riso di terzi (24%). 

prodotti ottenuti sono principalmente riso e farine di riso (80% déi ricavi) e sottoprodotti e vagliature (18%). 

Le fasi della produzione effettuate sono: sbramatura (91%dei casi), sbiancatura (91%), analisi tecnologiche 
(44%), pulitura e macinazione (84%) e confezionamento (85%). 

La dotazione di beni strumentali è composta da 2 pulitrici, 5 cassoni per riposo (nel 44% dei casi), 4 separatori, 2 
pesatrici, 1 confezionatrice, 2 sgusciatori e 3 sbiancatrict. 

La clientela è costituita soprattutto da commercianti all’ingrosso (31% dei ricavi), industria alimentare (19%), 
grande distribuzione (17%), privati (12%) e conîimertianti al dettaglio (12%), su un’area di mercato che si estende 
‘ino all'ambito internazionale con presenza dketport nel 55% dei casi. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in,grappi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio $i adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 


La stima della “funzione disicàvo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strùtturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare Chesprima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese pet. verificare le condizioni di “normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale;/ciò Si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”* 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 


* (costo/deltvenduto*+ costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo; 


3 La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
l'andamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


+Costò del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 
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+ costie spese dichiarati nel quadro |’ superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzati indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 

» durata delle scorte = (giacenza media del magazzinoS /ricavi) * 365; 

» valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - Spese per 
acquisti di servizi) /(numero addetti © * 1.000); 


+ margine operativo lordo sulle vendite = [(ricavi - costo del venduto - costo per la produziohe di servizi - 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 


afferenti l’attività dell'impresa) /ricavi] # 100. 
+ Resa del capitale = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi) WValore dei Beni 
Strumentali. 
Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personalé dipendente, è stata 
calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente@definiti e poi sono state 
selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporancamente all’interno di un determinato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«+ Fino al 19° ventile, per il cluster 7; 
+ nonsono stati effettuati tagli per i restanti cluster. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 4° ventile, per i cluster 1, 2, 3, e 4; 

«dal 4° al 19° ventile, per il cluster 5; 

*  dal3%al 19° ventile, per il cluster 6; 


è dal 3° ventile, per il cluster 7. 


e) 


Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli: 


e dal 3° ventile, per i cluster 1, 2, 6 e 7; 


+ dal 4° ventile, per i cluster 3, 4 e 5. 


È) 


Per la resa del capitale sono stati scelti i seguenti intervalli: 


» dal 1° ventile, per 1 cluster 1, 4, 5 e 6, 


+ non sono stati effettuti tagli per 1 chaste?2, 3 e 7. 


5a: . ; i defi . 2 FOIS 
Giacenza media del magazzino = (Esistenz® iniziali + rimanenze finali) / 2 


5 Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti sono state normalizzate all’anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 


“Collaboratori coordinati e cofitintativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa” e degli “Amministratori non soci”). 


numero addetti = 1 + numéro dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(persone fisiche) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 
formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che 
prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi. 


numero addegti"® numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati + 
(società) numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività 
prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + numero associati in partecipazione diversi + 


numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci. 
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Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” pèt 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili sia variabili struttutali. 
La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta selezionate le variabili, la 
determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi quadrati generalizzati, 
che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliéàs); sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo. compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 1.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI.CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

è l’Analisi Discriminante”, 

«la stima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 1.B vengono riportate le variabili strutturali risultate signifitative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte 4l/Caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimentonpuntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


® L’Analisi Distriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso»la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 1.B 
VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


. umero giornate retribuite: Dirigenti 

. umero giornate retribuite: Quadri 

. umero giornate retribuite: Impiegati 

- umero giornate retribuite: Operai generici 

. umero giornate retribuite: Operai specializzati 

. umero giornate retribuite: Dipendenti a tempo parziale 

. umero giornate retribuite: Apprendisti 

. umero giornate retribuite: Assunti con contratto di formazione e lavoro o a-tetmine e lavoranti a domicilio 
- umero: Collaboratori coordinati ce continuativi che prestano attività prevaltntemente nell’impresa 

. umero: Collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di cui al'figo/precedente 


« Percentuale di lavoro prestato: Collaboratori dell’impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 

» Percentuale di lavoro prestato: l'amiliari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attività 
nell'impresa 

«Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione chie apportano lavoro prevalentemente 
nell’impresa 

* Percentuale dilavoro prestato: Associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale di lavoro prestato: Soci con occupazione prevalerite nell'impresa 

* Percentuale dilavoro prestato: Soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 


e Numero: Amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


- Unità produttiva: Mg dei Locali destinati alla produzione 


* Unità produttiva: Mq dei Locali destinati a fmagàzzino 


QUADRO C DEL QUESTIONARIO: 

+ Tipologia degli impianti: Riso - Numéro 

» Tipologia degli impianti: Mais - Numero 

+ Tipologia degli impianti: Altri cereali - Numero 

«Tipo di macinazione: Macinazione alta - Numero 

* Lavorazione materia prima di proprietà - Percentuale sui ricavi 

+ Produzione con marchio pfoprio - Percentuale sui ricavi 

« Produzione senza mafehio - Percentuale sui ricavi 

* Tipologia della clientela: Laboratori artigianali (panifici, pasticcerie, pastifici, ecc.) - Percentuale sui ricavi 
«Tipologia della glientela: Allevatori / industria mangimistica - Percentuale sui ricavi 
+ Tipologia della clientela: Commercianti all'ingrosso - Percentuale sui ricavi 


» Tipologia della clientela: Privati - Percentuale sui ricavi 


QUADRO DIDEL QUESTIONARIO: 

*-  Materi&prime utilizzate: Grano duro - di proprietà - Percentuale sulla produzione e/o lavorazione 
* Materie prime utilizzate: Grano duro - di terzi - Percentuale sulla produzione e/o lavorazione 

* Materie prime utilizzate: Grano tenero - di terzi - Percentuale sulla produzione e/o lavorazione 

+ & Materie prime utilizzate: Riso - di proprietà - Percentuale sulla produzione e/o lavorazione 


* Materie prime utilizzate: Riso - di terzi - Percentuale sulla produzione e/o lavorazione 
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* Materie prime utilizzate: Mais - di proprietà - Percentuale sulla produzione e/o lavorazione 

* Materie prime utilizzate: Mais - di terzi - Percentuale sulla produzione e/o lavorazione 

* Materie prime utilizzate: Altri cereali - di proprietà - Percentuale sulla produzione e /o lavorazione 

«Materie prime utilizzate: Altri cercali - di terzi - Percentuale sulla produzione e/o lavorazione 

* Materie prime utilizzate: Legumi, tuberi e frutta secca - di terzi - Percentuale sulla produzione e/o 
lavorazione 

* Prodottiottenuti e/o lavorati: Farine di grano tenero - Percentuale sulla produzione e/o lavorazione 

+ Prodotti ottenuti e/o lavorati: Semole/semolati/farine di grano duro - Percentuale sullà produzione e/o 
lavorazione 

* Prodottiottenuti e/o lavorati: Riso e farine di riso - Percentuale sulla produzione e/o lavorazione 

+» Prodotti ottenuti e/o lavorati: Farine di mais - Percentuale sulla produzione e/o lavérazione 


«Prodotti ottenuti c/o lavorati: Farine di altri cercali c legumi - Percentuale sulla produzione c/o lavorazione 


»* Prodottiottenuti e/o lavorati: Sottoprodotti e vagliature - Percentuale sulla prodîtzione e/o lavorazione 
*  Fasidella lavorazione: Analisi reologiche 


+ Fasi dellalavorazione: Sbramatura 


» Fasi della lavorazione: Sbiancatura 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
* Fasi: Analisi tecnologiche 

* Fasi Conservazione materie prime con mezzi fisici 

» Fasi: Pulitura e macinazione 

* Fasi: Stoccaggio e Movimentazione dei prodotti finiti 

* Fast: Miscelatura dei prodotti finiti 

è Fasi: Confezionamento 

QUADRO E DEL QUESTIONARIO: 

» Beni strumentali: Laminatoi - Numero 

» Beni strumentali: Sbiancatrici - Numero 

QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
+ Beni strumentali: Pulitrici - Numero 

»- Beni strumentali: Separatori - Numerò 


«+ Beni strumentali: Semolatrici - Numero 


+» Beni strumentali: Confezionatfiei - Numero 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L’evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche@gi modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione degli studi di settore SD14U — Lavotazione della lana 
e SD10A - Filatura e tessitura di fibre tipo cotone e lino; sono stati inoltre inseriti i codici attività»17.15.0, 17.16.0 
e 17.24.0 non ancora oggetto di studio di settore. 

Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 

. 7.11.0 - Preparazione e filatura di fibre tipo cotone; 

. 7.12.1- Preparazione delle fibre di lana e assimilate, cardatura; 

. 7.12.2 - Filatura della lana cardata e di altre fibre tessili a taglio laniero; 

. 7.13.1 - Pettinatura e ripettinatura delle fibre di lana e assimilate; 

. 7.13.2 - Filatura della lana pettinata e delle fibre assimilate; 

*  17.14.0- Preparazione e filatura di fibre tipo lino; 

“ 7.15.0 - T'orcitura e testurizzazione della seta e di filamenti sintetico attificiali; 


e 17.16.0- Fabbricazione di filati cucirini; 


. 7.17.0 - Preparazione e filatura di altre fibre tessili; 
. 7.21.0 - Tessitura di filati tipo cotone; 

« 17.22.0- Tessitura di filati tipo lana cardata, 

. 7.23.0 - Tessitura di filati tipo lana pettinata; 

. 7.24.0 - Tessitura di filati tipo seta; 


. 7.25.0 - Tessitura di altre materie tessili; 


. 7.60.0 - Fabbricazione di tessuti a maglia. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vafio/ individuate le relazioni tra le variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare 1 possibili (processi. produttivi e 1 diversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 


L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studidi Sèttore per il periodo d’imposta 2003, completati con ulteriori informazioni 
contenute nel questionario ESD 4iaviato ai contribuenti per l'evoluzione dello studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 7.924. 

Il numero dei soggetti i curmòdelli sono stati completati con le informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 6.472. 

Sui modelli sono state\tOndotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essifcontenute. 

‘Tali analisi hannéX\eomportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 600 posizioni. 

I principali motiwi di scarto sono stati: 

«+ ricavi,diehiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

*  quadrosB del questionario (unità locali destinate all’esercizio dell’attività) non compilato; 

* © quadro C del questionario (modalità di svolgimento dell’attività) non compilato; 

«quadro D del questionario (elementi specifici dell’attività) non compilato, 


«quadro F del modello /questionario (elementi contabili) non compilato; 
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« presenza di attività secondarie con un’incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività quali la commercializzazione diretta di prodotti finiti, 

* errata compilazione delle percentuali relative alle modalità di produzione e/o lavorazione in Contò 
proprio /conto terzi e commercializzazione di prodotti acquistati da terzi non trasformati e/o nonAavorati 
dall’impresa (quadro C del questionario); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro C del questionariò); 

» errata compilazione delle percentuali relative alle materie prime (quadro D del questionario); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di fibre utilizzate (quadro D del questionario); 

+ errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti ottenuti/lavorati (quadro DD del questiénario); 

« incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei contribuenti oggetto delle successive analishè risultato pari a 5.872. 
IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenci sulla base, deglivaspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Awalisi in Componenti Principali; 


+ un procedimento di Cluster Anabysi®. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un'applicazione diretta delle tecniche di clustering. 


n effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuate il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering. 


Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridottò di variabili (i fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


n un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili /esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’AnalisitinàComponenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro deglivelementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli ofgamizzativi, alle diverse tipologie di clientela, all’area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento dell’attività (materie prime, fasi di lavorazione, tipo prodotto), ecc. tale 
caratterizzazione è possibile solò qutilizzando le informazioni relative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli clementi/specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 


I fattori risultanti dall’Asfalisi»”in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, alfine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysistha consentito di identificare diciassette gruppi omogenei di imprese. 


1 L’Analisi in Gompenenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitatividifivim numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino ilkmassimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 
principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


2 La Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogeneirdi imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili. 
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DESCRIZIONE DEI GRUPPIOMOGENEI 


L'analisi è stata svolta su un campione di soggetti con una distribuzione territoriale fortemente concentrata in 
poche aree a forte vocazione produttiva. 


I principali aspetti strutturali delle imprese considerati nell’analisi sono: 


+ modalità organizzativa della produzione, 

* comparto diattività; 

» specializzazione del processo produttivo. 

La modalità organizzativa prevalente è quella in conto terzi (cluster 2, 6, 8, 10, 11, 12, 13, 14345, 16 e 17). Esiste 
comunque una forte componente di aziende operanti in conto proprio (cluster 3, 4, 5 Fed un limitato gruppo 
di aziende operanti in forma mista (cluster 1 e 9). 

Per quanto riguarda il comparto di attività le aziende esaminate possono essere diviserin aziende del comparto 
filatura (cluster 1, 2, 4, 6,9, 10, 11, 12, 16), aziende del comparto tessitura (cluster: 58, 13, 14 e 15) ed aziende del 
comparto della confezione di maglieria (cluster 3 e 17). 

Il fattore della pevalzgazione del processo produttivo ha permesso di individuare Ieseguenti specializzazioni: 

* lavorazione del rigenerato (cluster 1); 

* filatura cardata (cluster 2); 

» confezione di capi di maglieria (cluster 3 e 17); 

*  torcitura (cluster 4 e 16), 

* tessitura di tessuti ortogonali (cluster 5, 14 e 15); 

* filatura della ciniglia (cluster 6); 

* orditura (cluster 8); 

» filatura della seta (cluster 9); 

* filatura pettinata (cluster 10); 

*  roccatura (cluster 11); 

* tessitura di tessuti a maglia (cluster 13). 

L'analisi ha fatto emergere la presenza di un elustef di converter (cluster 7), figura tipica del comparto. 

Nelle successive descrizioni dei cluster emetsi/dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. 

CLUSTER 1— IMPRESE CON PREVALENTE LAVORAZIONE DEL RIGENERATO 

NUMEROSITÀ: 162 

Le aziende appartenenti al clustér seno prevalentemente società (62% dei soggetti), con una struttura composta 
da 6 addetti, di cui 4 dipendenti, tta1 quali si rileva la presenza di 2 operai generici e 2 operai specializzati. 

Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in locali destinati alla produzione di 780 mq, 
locali destinati a magazzino di 588 mq e locali destinati ad ufficio di 36 mq. 


Si tratta di aziende opetanti principalmente in conto proprio (61% dei ricavi) e secondariamente in conto terzi 
(35%), con una clicatelà, costituita da imprese manifatturiere del comparto tessile (58% dei ricavi), commercianti 
all’ingrosso (17% di rigavi) ed imprese manifatturiere del comparto dell’arredamento (10%); l’area di mercato si 
estende fino al divello nazionale con presenza di export nel 27% dei casi. Le materie prime utilizzate sono 
rappresentate soprattutto da lana (27% delle fibre utilizzate), altre fibre miste (27%), fibre sintetiche (20%) e 


cotone (13%), 


Le fasi del protesso produttivo effettuate sono: preparazione fibre (47% dei casi in conto proprio e 21% in conto 
terzi), lavorazione del rigenerato (51% e 31%) e cardatura (32% in conto proprio). 


La tipologia di prodotto realizzata è costituita da: altri semilavorati greggi (58% dei ricavi) e filati greggi (10%). 


La dotazione di beni strumentali è limitata c poco presente ed è costituita da 1 carda per nastro-carda (presente 
nel 10% dei casì), 1 battitrice (nel 21%) e 2 macchine sfilacciatrici/garnet (nel 23%). 
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CLUSTER 2 — IMPRESE TERZISTE SPECIALIZZATE NELLA FILATURA CARDATA 

NUMEROSITÀ: 141 

Le aziende appartenenti al cluster sono società (92% dei casì), con una struttura composta da 9 addetti,di cui 7 
dipendenti, tra il quali si rileva la presenza di 2 operai generici e 5 operai specializzati. 

Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in locali destinati alla produzione dî.1,716 mq, 
locali destinati a magazzino di 288 mq e locali destinati ad ufficio di 33 mq. 

Si tratta di aziende operanti quasi esclusivamente in conto terzi (97% dei ricavi) con una petéentuale dei ricavi 
derivanti dal committente principale pari al 50%. 

La clientela tipica delle imprese di questo cluster è costituita da imprese manifatturiere delseomparto tessile (96% 
di ricavi), con un’area di mercato che si estende dalla provincia alle regioni limitrofe. 

Le materie prime utilizzate sono: lana (65% delle fibre utilizzate), fibre sintetiche (14%) ed)altre miste (10%). 

Le fasi del processo produttivo effettuate sono: filatura cardata (96% dei soggetti) Cardatura (60%), preparazione 
delle fibre (48%) e roccatura e dipanatura (11%). 

La tipologia di prodotto realizzata è costituita da filati greggi (56% dei ricavi) e filati tinti in rocche 0 spole (4%). 
La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 battitrice, 4 carde finitrici e divisori, e 1055 fusi selfacting. 


CLUSTER 3 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO PROPRIO SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI 
MAGLIERIA CONFEZIONATA CON VENDITA A PRIVATI 


NUMEROSITÀ: 309 


Le aziende appartenenti al cluster sono per il 55% società e\peil 45% ditte individuali, con una struttura 
composta da 7 addetti, di cui 5 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 2 operai generici, 1 
operaio specializzato ed 1 dipendente a tempo parziale. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell'attività sono di 285 mq di produzione, 193 mq di locali destinati a 
magazzino, 40 mq di locali per uffici e 21 mq di locali destinati alla vendita. 


L'attività viene svolta principalmente in conto proprio (77% dei ricavi) con una tipologia di clientela 
rappresentata per il 23% dei ricavi da commercianti/all’ingrosso, per il 22% da commercianti al dettaglio, per il 
22% da privati, per il 10% da grande distribuzione/distribuzione organizzata e per il 10% da imprese 
manifatturiere del comparto tessile; l’area di mercato va dal livello nazionale a quello internazionale, con presenza 
di export nel 33% dei casi. 


Le principali materie prime utilizzate son©: lana (33% delle fibre utilizzate), cotone (25%), fibre sintetiche (13%), 
altre fibre miste (11%). 

Il processo produttivo è quello tipicoydella confezione di abbigliamento: progettazione (73% dei soggetti), 
prototipia (58%), campionatura (83%), controllo qualità (64%), tessitura di tessuti a maglia (57%),taglio (76%), 
confezione (84%), stiro c rifinitura (84%) c finissaggio (34%). 

I prodotti ottenuti sono maglieria confezionata per il 73% dei ricavi. 

La dotazione strumentaleè‘esigua ed è costituita da 2 macchine per stiratura, presenti nel 50% dei casi, da 9 
macchine per rifinitura, prèsenti nel 29% dei casi, 8 telai indemagliabili e/o raschel (rettilinei) per la tessitura a 
maglia in catena, presentinel 14% dei casi e 7 macchine circolari monofrontura e bifrontura per la tessitura a 
maglia in trama, pre$entinel 15% dei casi. 


CLUSTER 4 - IMPRESE OPERANTI IN CONTO PROPRIO SPECIALIZZATE NELLA TORCITURA E ROCCATURA 
NUMEROSIT À?1467 


Al cluster Appartengono principalmente aziende costituite in forma di società (89% dei casi), con una struttura 
compostada 13 addetti, di cui 11 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 2 impiegati, 5 operai generici e 3 
operai specializzati. 

Gli,spazi destinati allo svolgimento dell'attività sono di 1.401 mq per la produzione, 890 mq di locali destinati a 
magazzino e 112 mq di locali per uffici. 
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Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto proprio (77% dei ricavi) con una tipologia di clientela 
rappresentata da imprese manifatturiere del comparto tessile (53% dei ricavi), imprese manifatturiere del 
comparto abbigliamento (14%) ed imprese manifatturiere del comparto arredamento (11%). L'arca di mercato di 
estende al livello nazionale, con presenza di export nel 59% dei casi. 


I materiali utilizzati per la lavorazione sono prevalentemente fibre sintetiche (41% delle quantità lavorate), Cotone 
(19%) e lana (17%). 

Le fasi di lavorazione effettuate sono: progettazione (51%), prototipia (37%), campionatura (72%), controllo 
qualità (67%), torcitura e ritorcitura (51%) c roccatura e dipanatura (68%). Una parte consistente del processo 
produttivo è affidata a terzi ed in particolare, torcitura e ritorcitura (36% dei casi), tintura fibréve filati (51%) e 
roccatura e dipanatura (32%). 


I prodotti ottenuti sono filati greggi (38% dei ricavi), filati tinti im rocche e spole (37%) c altri filati (12%). 


La dotazione strumentale è costituita da 46 teste per roccatura e dipanatura meccaniche, 23 teste per roccatura e 
dipanatura elettroniche e 345 fusi per torcitura/ritorcitura. 


CLUSTER 5 — IMPRESE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI OPERANTI ,IN, CONTO PROPRIO CON 
FOCALIZZAZIONE DELLA PRODUZIONE SUI TESSUTI PERMARREDAMENTO 


NUMEROSITÀ: 236 
Le aziende appartenenti al cluster sono in prevalenza società (80% dei soggetti), con una struttura composta da 


13 addetti, di cui 11 dipendenti. Il personale dipendente è costituito da 2 impiegati, 4 operai generici, 4 operai 
specializzati ed 1 dipendente a tempo parziale. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolatefin-locali destinati alla produzione di 1.115 mq, 
locali destinati a magazzino di 649 mq e locali destinati ad ufficio\di 400 mq. 


Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto propfio (70% dei ricavi), con una clientela costituita da 
imprese manifatturiere del comparto arredamento (27% dei ricavi), commercianti all'ingrosso (27%) ed imprese 


manifatturiere del comparto tessile (16%). L'area di mercato\è nazionale con presenza di export nel 46% dei casi. 
Le materie prime utilizzate sono: cotone (39% delle fibre.utilizzate), fibre sintetiche (32%) cd artificiali (8%). 

Il processo produttivo è costituito dalle seguenti/ fasi: progettazione (56% dei casi), prototipia (44%), 
campionatura (69%), controllo qualità (67%), orditufa (58%), incorsatura/annodatura (67%) e tessitura di tessuti 
ortogonali (54%). Vengono affidate a terzi le fasi di: orditura (30% dei casi), tintura in pezza (33%) c finissaggio 
(36%). 

I prodotti realizzati sono costituiti principalmerite da tessuti finiti per arredamento (40% dei ricavi), tessuti greggi 
per arredamento (19%) cd altri tessuti finiti (9%). 

La dotazione di beni strumentali è Aeostituita da 1 orditoio sezionale e frazionale, 1 annodatrice, 10 telai a 
jacquard, 5 telai a pinza ed 1 specola per controllo qualità. 

CLUSTER 6 - IMPRESE OPERANTPIN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI CINIGLIA 
NUMEROSITÀ: 68 

Le aziende del cluster sonopetil 71% società, con una struttura composta da 9 addetti, di cui 7 dipendenti, tra i 
quali si rileva la presenza dii2/operai generici, 3 operai specializzati ed 1 apprendista. 

Le superfici riservate allosvolgimento dell'attività comprendono 563 mq di locali destinati alla produzione, 280 


mg di locali destinatina magazzino e 37 mq di uffici. 


Si tratta di azieride. operanti quasi esclusivamente in conto terzi (82% dei ricavi) con un'incidenza dei ricavi 
derivanti dal committente principale pari al 53% dei ricavi complessivi. Coerentemente con la modalità 
organizzativa, la\clientela è costituita da imprese manifatturiere del comparto tessile (75% dei ricavi); le imprese 
del cluster.Operano su un’area di mercato locale. 


Le materie prime utilizzate sono prevalentemente: cotone (36% delle fibre utilizzate), fibre sintetiche (34%), fibre 
artificialis(16%) c altre fibre miste (10%). 

Le-fasi,del processo produttivo sono rappresentate principalmente da produzione di ciniglia in conto terzi (79% 
de soggetti) e marginalmente in conto proprio (25%) con una tipologia di prodotto che è costituita 
essenzialmente da filati greggi (76% dei ricavi) ed altri filati (12%). 
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La dotazione di beni strumentali comprende 315 fusi per la produzione di ciniglia. 
CLUSTER 7 - CONVERTER 
NUMEROSITÀ: 224 


Le aziende appartenenti al cluster sono prevalentemente società (96% dei soggetti), con una struttura'temposta 
da 9 addetti di cui 7 dipendenti. Il personale dipendente è costituito da 2 impiegati, 2 operai genetici, 2 operai 
specializzati ed 1 dipendente a tempo parziale. 

Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in locali destinati alla produzione di 373 mg, 
locali destinati a magazzino di 713 mg, locali destinati ad ufficio di 126 mq. 

Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto proprio (80% dei ricavi); inoltrey=il 25% delle imprese 
commercializza prodotti acquistati da terzi con un'incidenza sui ricavi del 20%. 

La tipologia di clientela delle imprese di questo gruppo è costituita da imprese mianifatturiere del comparto 
abbigliamento (35% di ricavi), imprese manifatturiere del comparton fessile (26%), grande 
distribuzione/distribuzione organizzata (17%) e commercianti all'ingrosso (14%)AL’area di mercato è nazionale 
ed internazionale, il 43% dei ricavi deriva infatti da esportazioni. 

Le materie prime utilizzate sono: lana (27% delle fibre utilizzate), fibre sintetiche (22%), cotone (20%) c fibre 
artificiali (10%). 

Il processo produttivo è fortemente esternalizzato; vengono infatti effettuate all’interno delle aziende in oggetto 
solo le fasi iniziali e finali del ciclo quali: progettazione (74% dei soggetti)»prototipia (46%), campionatura (67%), 
controllo qualità (63%), mentre le fasi operative sono affidate a terzi. (91% dei casi). 

La tipologia di prodotto realizzata è costituita da tessuti finiti, pèt abbigliamento (52% dei ricavi) e maglieria 
confezionata (23%). 

La dotazione di beni strumentali è esigua e si limita a 2 specole pér controllo qualità presenti nel 19% dei casi. 
CLUSTER 8 — IMPRESE IN CONTO TERZI SPECIALIZZA TENELL’ORDITURA 

NUMEROSITÀ: 243 

Le aziende del cluster sono per il 42% ditte individuali e per il 57% società, con una struttura composta da 5 
addetti, di cui 4 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 operaio generico ed 1 operaio specializzato. 

Le superfici riservate allo svolgimento dell'attività Comprendono 445 mq di locali destinati alla produzione, 142 
mq di locali destinati a magazzino e 17 mq d&yfffici. 

Si tratta di aziende operanti quasi esclusivamente in conto terzi (96% dei ricavi) con un'incidenza dei ricavi 
provenienti dal committente principale pàti al 54%. Coerentemente con la modalità organizzativa, la clientela è 


costituita da imprese del comparto te$siletil 92% dei ricavi); le imprese del cluster operano su un’area di mercato 
locale che non va oltre le regioni limitrofe. 


Le materie prime utilizzate sono(prévalentemente: altre fibre miste (26% delle fibre utilizzate), lana (23%), cotone 
(15%) e sintetiche (13%). 


Le fasi del processo produttivo sono rappresentate principalmente da orditura (97% dei soggetti) e 
marginalmente da campionatura (17%) con una tipologia di prodotto che è costituita da filati greggi (44% dei 
ricavi), filati tinti (14%) ed altri filati (10%). 


La dotazione di ben stràmentali comprende 2 orditoi sezionali e frazionali. 
CLUSTER 9 - IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI FILATI IN SETA 
NUMEROSITÀ?62 


Le aziende@ppartenenti al cluster sono società (94% dei soggetti), con una struttura composta da 11 addetti di 
cui 10 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 4 operai generici, 3 operai specializzati ed 1 
dipendente 4 tempo parziale. 

Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in locali destinati alla produzione di 741 mq, 
loealivdestinati a magazzino di 292 mq e locali destinati ad ufficio di 77 mq. 
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Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto terzi (65% dei ricavi) e secondariamente in conto propriò 
(33%), con una clientela costituita essenzialmente da imprese manifatturiere del comparto tessile (50% dei ricava) 
ed imprese manifatturiere del comparto abbigliamento (27%). L’arca di mercato si estende al livello nazionale 
con presenza di export nel 21% dei casi. 


La seta (92% delle fibre utilizzate) è la materia prima utilizzata quasi esclusivamente. 


Le principali fasi del processo produttivo effettuate sono: progettazione (26% dei casi), prototipia (18%), 
campionatura (34%), controllo qualità (32%) roccatura e dipanatura (31%) ed orditura (21%). 


La tipologia di prodotto realizzata è costituita da filati greggi (28% dei ricavi), tessuti finiti perferaàvatteria (18%), 
filati tinti in rocche o spole (13%) e tessuti greggi per abbigliamento (13%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 249 teste per roccatura e dipanatura mettamiche (presenti nel 
31% dei casi) e 106 teste per roccatura e dipanatura elettroniche (presenti nel 26% dei casi) ,}2 orditoi sezionali e 
‘razionali (presenti nel 27% dei casi), 1 annodatrice (presente nel 27% dei casî), 15 telai a Jacquard (presenti nel 
23% dei casi), 15 telai a pinza (presenti nel 24% dei casi) e 2 specole per controllo qualità (presenti nel 35% dei 
casi). 


CLUSTER 10 — IMPRESE IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA FILATURAMPETTINATA 

NUMEROSITÀ: 112 

Le aziende appartenenti al cluster sono in prevalenza società (80% dei soggetti), con una struttura composta da 
13 addetti, di cui 12 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1&impiegato, 7 operai generici e 3 operai 
specializzati. 
Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolateinlocali destinati alla produzione di 1.655 mq, 
locali destinati a magazzino di 566 mq e locali destinati ad ufficio\di1 72 mq. 
Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto tefizi (83% dei ricavi), con una clientela costituita 
essenzialmente da imprese manifatturiere del comparto tessile (79% dei ricavi) ed imprese manifatturiere del 
comparto abbigliamento (12%), su un’area di mercato che siestende al livello nazionale. 


Le principali materie prime utilizzate sono la lana (42% dellé fibre utilizzate) e le fibre sintetiche (24%). 


Le principali fasi del processo produttivo effettuate sono: pettinatura e ripettinatura (47% dei soggetti), 
preparazione fibre (42%), filatura pettinata (63%), roCcatura e dipanatura (37%). 


La tipologia di prodotto realizzata è costituita dafilàti greggi (50% dei ricavi) e filati tinti in rocche o spole (21%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da, 2 pettinatrici, 2.864 fusi ad anello installati (ing e similari), 9 teste 
per roccatura e dipanatura meccaniche e 45%teste per roccatura e dipanatura elettroniche. 


CLUSTER 11- IMPRESE OPERANTI IN) CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA ROCCATURA DEI FILATI 
NUMEROSITÀ: 620 


Le aziende appartenenti al cluster sono prevalentemente ditte individuali (58% dei soggetti) e società (42%), con 
una struttura composta da 4 addetti; di cui 2 dipendenti. 


Te superfici destinate allo svol&imento dell'attività sono articolate in locali destinati alla produzione di 221 mq e 
locali destinati a magazzino di 83 mq. 


Si tratta di aziende operanti quasi esclusivamente in conto terzi (96% dei ricavi); con un'incidenza dei ricavi 
derivanti dal committente principale pati al 58% dei ricavi complessivi. La clientela tipica delle imprese di questo 
gruppo è costituita‘damprese manifatturiere del comparto tessile (66% dei ricavi) con un’area di mercato che si 
estende dalla provincia alle regioni limitrofe. 


Le materie prime utilizzate sono: altre fibre miste (28% delle fibre utilizzate), lana (24%), cotone (17%) c fibre 
sintetiche(14%). 


] ciclo piòduttivo è limitato alla roccatura e dipanatura (87% dei cast). 


La tipologia di prodotto realizzata è costituita da: filati tinti in rocche e spole (48% dei ricavi), filati greggi (40%) 
ed altri filati (9%). 


LEadotazione di beni strumentali è costituita da 64 teste per roccatura e dipanatura meccaniche, 27 teste per 
roècatura e dipanatura elettroniche. 
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CLUSTER 12 - PICCOLE IMPRESE OPERANTI IN CONTO ‘l'ERZI DESPECIALIZZA TE 
NUMEROSITÀ: 1.155 


Le aziende appartenenti al cluster sono equamente ripartite tra ditte individuali (50% dei soggetti) egsocietà 
(50%), con una struttura composta da 3 addetti, di cui 2 dipendenti. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in locali destinati alla produzionet203 mg) e 
locali destinati a magazzino (94 mg). 


Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto terzi (78% dei ricavi); nel 68% dei casi i titavi derivanti dal 
committente principale sono pari al 60% dei ricavi complessivi. La tipologia di clientela è costituita da imprese 


manifatturiere del comparto tessile (56% dei ricavi) ed imprese manifatturiere del comparto Abbigliamento (22%); 
l’arca di mercato si estende fino all'ambito nazionale. 


Le materie prime utilizzate sono principalmente: lana (29% delle fibre utilizzate), cotone (20%), altre fibre miste 
(20%) e fibre sintetiche (16%). 


Le fasi del processo produttivo effettuate sono le più diverse senza la prevalenza di alcuna. Conseguentemente la 
tipologia di prodotto ottenuta non evidenzia alcuna specializzazione significativa e la dotazione di beni 
strumentali è trascurabile. 


CLUSTER 13 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI TESSUTI À MAGLIA IN CONTO TERZI 
NUMEROSITÀ: 865 


Le aziende appartenenti al cluster sono per il 46% ditte individuali e per il 54% società, con una struttura 
composta da 4 addetti, di cui 3 dipendenti. 

Gli spazi destinati allo svolgimento dell'attività sono di 298 rinq ti produzione, 142 mq di locali destinati a 
magazzino e 22 mq di locali per uffici. 

L’attività viene svolta quasi esclusivamente in conto terzi (91%\dei ricavi) con una percentuale di ricavi derivante 
dal committente principale pari al 46% dei ricavi complessivi. La tipologia di clientela è rappresentata per il 47% 
dei ricavi da imprese manifatturiere del comparto abbigliamento e per il 46% da imprese manifatturiere del 
comparto tessile; l’area di mercato va dal livello provincialé a quello nazionale. 

Le principali materie prime utilizzate sono: lana (32% delle fibre utilizzate), cotone (22%), fibre sintetiche (19%), 
altre fibre miste (15%). 

Le fasi di lavorazione svolte sono la tessitura,/di tèssuti a maglia (92% dei soggetti) e la campionatura (54%). 

I prodotti ottenuti sono per il 66% dei rigavi tessuti a maglia (34% in trama ce 32% in catena), per 11% tessuti 
finiti per abbigliamento e per il 10% tessiti greggi per l'abbigliamento. 

La dotazione strumentale è costituitasda»3 telai indemagliabili e/o raschel (rettilinei) per la tessitura a maglia in 
catena e 5 macchine circolari monofrontura e bifrontura per la tessitura a maglia in trama. 

CLUSTER 14 - IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA TESSITURA DI TESSUTI ORTOGONALI IN CONTO TERZI 
NUMEROSITÀ: 542 

Le aziende appartenenti alcluster sono in prevalenza società (70% dei soggetti), con una struttura composta da 6 
addetti, di cui 5 dipendentivtra i quali si rileva la presenza di 2 operai generici e 2 operai specializzati. 

Le superfici destinate allO svolgimento dell'attività sono articolate in locali destinati alla produzione (512 mg), 
locali destinati a magazzino (201 mq) ed uffici (26 mg). 

Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto terzi (85% dei ricavi) con una percentuale di ricavi 
derivanti dal committente principale pari al 48% dei ricavi complessivi. Coerentemente, la tipologia di clientela è 
costituita daimprese manifatturiere del comparto tessile (77% dei ricavi); l’area di mercato non va oltre le regioni 
limitrofe. 

Le materie prime utilizzate sono principalmente: cotone (25% delle fibre utilizzate), altre fibre miste (19%), lana 
(18%)vesfibre sintetiche (17%). 

Le-fàsi,del processo produttivo effettuate sono la tessitura ortogonale (59% dei soggetti), incorsatura/annodatura 
(19%) c la campionatura (24%). 
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La tipologia di prodotto ottenuta è costituita da tessuti greggi per abbigliamento (64 % dei ricavi) ed altri tessuti 
greggi (8%). 
La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 annodatrice (presente nel 45% dei casi) e da 10 telai a pinza. 


CLUSTER 15 - PICCOLE IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA TESSTTURA DI TESSUTI ORTOGONALI IN CONTO 
TERZI 


NUMEROSTIT'À: 514 


Le aziende appartenenti al cluster sono in prevalenza ditte individuali (85% dei soggetti), Nelle quali opera 
esclusivamente il titolare. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono limitate a locali destinati alla preduzione (111 mg) e 
locali destinati a magazzino (56 mg) presenti nel 34% dei casi. 


Si tratta di aziende operanti esclusivamente in conto terzi con una percentualé dei ricavi derivante dal 
committente principale pari al 66% dei ricavi complessivi. Coerentemente, la tipolofia di clientela è costituita da 
imprese manifatturiere del comparto tessile (93% dei ricavi); l’area di mercato nona oltre le regioni limitrofe. 


Le materie prime utilizzate sono principalmente: altre fibre miste (61% delle fibrè@utilizzate) e lana (15%). 
Il processo produttivo è limitato alla sola tessitura ortogonale (92% dei soggetti» 

La tipologia di prodotto ottenuta è costituita da tessuti greggi per abbigliamento (92 % dei ricavi). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 3 telai a pinza. 

CLUSTER 16 - IMPRESE TERZISTE SPECIALIZZATE NELLA TOREITURA/RITORCITURA 
NUMEROSITÀ: 261 


Le aziende appartenenti al cluster sono prevalentemente sociétà (83% dei casi) con una struttura composta da 8 
addetti di cui 6 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di.3 operai generici e 2 operai specializzati. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività song agticolate in locali destinati alla produzione di 838 mq, 
locali destinati a magazzino di 321 mq e locali destinati &dufficio di 36 mg. 


Si tratta di aziende operanti quasi esclusivamente in cOnto terzi (93% dei ricavi); con una percentuale dei ricavi 
derivanti dal committente principale pari al 51% dei.ficavi complessivi. 


La clientela tipica delle imprese di questo sruppaè/costituita da imprese manifatturiere del comparto tessile (84% 
di ricavi), con un’area di mercato che si esteridé dalla provincia alle regioni limitrofe. 


Le materie prime utilizzate sono costituite“principalmente da fibre sintetiche (29% delle fibre utilizzate), lana 
(22%), cotone (19%), altre fibre miste (12%) e fibre artificiali (10%). 


La principale fase di produzione è l'a.tòrcitura c ritorcitura (64% dei soggetti), marginali sono la campionatura 
(23%) e la roccatura e dipanatura (20%). 


I prodotti realizzati sono filati greggi (61% dei ricavi), filati tinti in rocche o spole (18%) ed altri filati (13%). 


La dotazione di beni strumetîitali è costituita da 16 teste per roccatura e dipanatura meccaniche, 14 teste per 
roccatura e dipanatura eleftrotiiche, 846 fusi per torcitura/ritorcitura, 246 teste a doppia/tripla torsione per 
ritorcitura e 2 aspi. 


CLUSTER 17 - IMPRESE TERZISTE SPECIALIZZATE NELLA CONFEZIONE DI CAPI DI MAGLIERIA 
NUMEROSITÀ: 176 


Le aziende appartenenti al cluster sono equamente ripartite tra ditte individuali (50% dei soggetti) e società (50%) 
con una struttutd composta da 9 addetti, di cui 7 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 3 operai generici, 2 
operai specializzati, 1 apprendista ed 1 dipendente a tempo parziale. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell'attività sono di 270 mq di produzione, 99 mq di magazzino e 29 mq di 
uffici. 

Si tfattàdi aziende operanti quasi esclusivamente in conto terzi (92% dei ricavi) con una percentuale di ricavi 
dérivante dal committente principale pari al 54% dei ricavi complessivi. La tipologia di clientela è costituita 
prevalentemente da imprese manifatturiere del comparto tessile (45% dei ricavi) ed imprese manifatturiere del 
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comparto abbigliamento (36%) ed un’area di mercato che si estende dall’ambito provinciale a quellé 
internazionale con presenza di export nel 15% dei casi. 


Le materie prime utilizzate sono principalmente lana (39% delle fibre utilizzate) e cotone (22%). 


1 processo produttivo è quello tipico della confezione di abbigliamento: progettazione (24% dci soggetti), 
prototipia (36%), campionatura (60%), tessitura di tessuti a maglia (44%), taglio (75%), confezione (90%), stiro e 


rifinitura (73%), controllo qualità (35%) e finissaggio (45%). 


La tipologia di prodotto prevalente è costituita da maglieria confezionata (76% dei ricavi). 


La dotazione strumentale è costituita da 7 macchine per rifinitura e assemblaggio ed 1 macchina per stiratura. 
DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all’andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione sttè proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell'attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

* (costo del venduto*+ costo per la produzione di servizi)dichiarato negativo; 

+ costie spese dichiarati nel quadro F superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzati indicatori economigo-contabili specifici delle attività in esame: 
» durata delle scorte = (giacenza media del magazzino /ricavi) # 365; 


» valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) /(numero addettiò * 1.000); 


+ margine operativo lordo sulle vendite< [ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - 
spese per acquisti di servizi - spese pet lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 
afferenti l’attività dell’impresa) /ricav1]&,100. 


3 La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
Pandamento della variabile dipendente in*funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


‘Costo del venduto = Esistenze iniziali Facquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 

5 Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2 

SLe frequenze relative ai dipendenti s6n0 state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite a meno delle giornate di sospensione, 
cassa integrazione e istituti simili. 

Le frequenze relative ai non diperidenti sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 
“Collaboratori coordinati e'Tontinuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa” e degli “Amministratori non soci”). 


numero addetti = 1,6 numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 

(persone fisiche) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 
formazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi 
ché prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + mumero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 


numero addetti = numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati + 
(società) numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e lavoro 


o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività 
prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + numero associati in partecipazione diversi + 
numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci 
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Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personale dipendente, è statà 
calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono statè 
selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

»- fino al 19° ventile, per i cluster 3, 4, 5, 7 e 12; 

« non sono stati effettuati tagli per i cluster 1, 2, 6, 8,9, 10, 11, 13, 14, 15, 16 e 17. 
Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 2°al 19° ventile, per i cluster 1, 4, 5, 6, 8, 10, 11, 12, 13, 14, 15, 16 e 17; 
«dal 3° al 19° ventile, peri cluster 3 e 7; 

«dal 2° ventile, peri cluster 2e 9. 

Per il margine operativo lordo sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 1° ventile per il cluster 15, 

* dal 2° ventile per i cluster 2, 3, 6, 8,9, 10, 11, 12, 13, 14,16 e 17; 


* dal 3° ventile per i cluster 1, 4 e 5; 


«dal 4° ventile per il cluster 7, 
Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla, definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utiliZzate sia variabili contabili sia variabili strutturali. 
La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il métodò stepwise. Una volta selezionate le variabili, la 
determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicafido il metodo dei minimi quadrati generalizzati, 
che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilitàlegata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli ‘effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell'intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 2.A vengono riportate le variabili ed 1 rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 
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APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

» l’Analisi Discriminante?, 

è la stima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 2.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce inivocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione)di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intetvallò di confidenza. 


‘Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogege», calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata von le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l'intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di apparteneiza» 


In considerazione della sempre più diffusa situazione di difficoltà del sistema delle PMI nel comparto Tessile e 
Abbigliamento si è ritenuto opportuno introdurre un correttivo ch@exconsentisse di tener conto dell’andamento 
sfavorevole della congiuntura economica. 


Nelle funzioni di ricavo le variabili indipendenti sono costitdite da variabili di flusso e variabili di stock. Le 
variabili di flusso seguono solitamente gli andamenti congiurituràli: aumentano al crescere dei ricavi, si riducono 
nel caso di compressione delle vendite, mentre le variabili di Stock, per loro natura, possono essere considerate 
“invarianti”, soprattutto in situazioni di ciclo economico négativo. 


Nell'ambito del modello di stima dei ricavi è stato \guindi introdotto un correttivo congiunturale, al quale 
accedono esclusivamente i soggetti non congrui alle risultanze dello studio, da applicare secondo le seguenti 
modalità: 


« iconsumi di energia elettrica sono stati assunti come indicatore di ciclo economico, 
»  l’impresa accede al correttivo se i consumi, divéenergia elettrica ed i ricavi diminuiscono, contemporaneamente, 


nell’anno di applicazione dello studio rispetto all’anno cui fanno riferimento i dati utilizzati per la costruzione 
dello studio di settore; 


* ilcorrettivo, calcolato come rapporto tra i consumi di energia elettrica dell’anno di applicazione dello studio 
e i consumi relativi all'annualità cuitfanno riferimento i dati utilizzati per la costruzione dello studio di settore, 
viene applicato come fattore fmoltiplicativo alle variabili di stock della funzione di ricavo (ad eccezione dei 
casi in cui il valore dei beni stré&mentali risulti già ponderato con l’indice di utilizzo del capitale). 


L’Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL QUESTIONARIO: 


umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 


umero giorna 


umero giorna 


e retribuite: Dirigenti 
: Quadri 
: Impiegati 


te retribui 


e retribui 


o o o 


te retribui 
e retribuite: 


e retribui 


o o 


e retribuite: Apprendisti 


e retribui 


(oo) 


te retribuite: 
e di sospensione, cassa in 
e di sospensione, cassa in 
e di sospensione, cassa in 
e di 
e di 
e di 
te di 
e di 


sospensione, cassa in 
sospensione, Cassa iN 
sospensione, cassa in 
sospensione, cassa in 


sospensione, Cassa in 


lavoro o a termine 


te di sospensione, cassa in 


: Operai generici 
Operai specializzati 


: Dipendenti a tempo parziale 


Lavoranti a domicilio 


egrazione e istituti simili 
egrazione e istituti simili 
egrazione € istituti simili 
egrazione e istituti singili, 
egrazione e istituti simili 


egrazione e istituti Simili 


fegrazione e istitùti simili 


egrazione edstituti simili 


fegrazionie,e Ystituti simili 


: Assunti con contratto di formazione e lavoro o a témmine 


: Dirigenti 

: Quadri 

: Impiegati 

: Operai generici 

: Operai specializzati 

: Dipendenti a tempo parziale 
: Apprendisti 


: Assunti con contratto di formazione e 


: Lavoranti a domicilio 


umero: Collaboratori coordinati e continuativi Che/prestano attività prevalentemente nell'impresa 


umero: Collaboratori coordinati e continuativi/diversi da quelli di cui al rigo precedente 


Percentuale di lavoro prestato: Collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 


Percentuale di lavoro pres 


nell'impresa 


‘ato: Familiari‘diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attività 


Percentuale di lavoro prestato: Assgeiati ‘in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 


nell'impresa 


Percentuale di lavoro pres 


tato:‘Assetiati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 


Percentuale di lavoro prestato: Soci con occupazione prevalente nell'impresa 


Percentuale di lavoro pres 


Numero: Amministratori non soci 


QUADRO B DEL QUESTIONARIO: 


Locali destinati alla produzione (Metri quadrati) 


Locali destinati amagazzino (Metri quadrati) 


Locali destinàti 


a ùffici (Metri quadrati) 


QUADRO C DÉ%, QUESTIONARIO: 


Convertét=>Impannatore di tessuti o filati 


ProdfZione/lavorazione affidata a terzi: Italia 


Ptéduzione/lavorazione affidata a terzi: U.E. 


Produzione/lavorazione affidata a terzi: Extra U.E. 


did 


ato; Soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 
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Agenti e rappresentanti monomandatari 


Agenti e rappresentanti plurimandatari 


Area di mercato: Nazionale (1 = comune; 2 = provincia; 3 = fino a 3 regioni; 4 = oltre 3 regioni) 
Area di mercato: U.E. 


Area di mercato: Extra U.E. 


Tipologia della clientela 
Tipologia della clientela 
Tipologia della clientela 
Tipologia della clientela 
Tipologia della clientela 


Tipologia della clientela: Privati 


Cessioni (U.E., Extra U.E.) 


QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 
Tipologia di fibre utilizzate: Seta 


: Imprese manifatturiere del comparto tessile 

: Imprese manifatturiere del comparto abbigliamento ed accessori per abbigliamento 
: Imprese manifatturiere del comparto arredamento e tessile casa 

: Grande distribuzione /distribuzione organizzata 


: Commercianti al dettaglio 


Tipologia di fibre utilizzate: Sintetiche (es. acrilico, poliestere) 


Fasi del 


Fasi del 


Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 


Fasi del 


Fasi del 
Fasi del 
lasi del 
Fasi del 
Fasi del 
asi del 
Fasidel 
Fasi del 
Fasîdel 


Fasi del 


[asi del 


Fasi dell: 


a 


a 


a 


Ila 


A 


D S D DS FRS S DS D 


produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione /. 
produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione /. 


produzione / 


produzione% 
produzione) 
prod'uziolie / 
praduzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione / 
produzione / 


produzione / 


produzione / 


avorazione 
avorazione 
AVOLAZIONE 
avorazione 
Avorazione 
avorazione 
avorazione 
AVOrazione 
avorazione 
AVOrazione 
avorazione 
avorazione 
AVOrazione 
avorazione 
AVOLAZIONE 
avoraziofie 
avorazZione 
avotazione 


avorazione 


produzione lavorazione 


avorazione 
Avorazione 
avorazione 
aAvorazione 
aAvorazione 
avorazione 
AVOrazione 
avorazione 
avorazione 
AVOrazione 


avorazione 


svolte internamente: Progettazione - conto proprio 
svolte internamente: Campionatùra+ conto proprio 
svolte internamente: Controllo qualità - conto proprio 

svolte internamente: Preparazione delle fibre - conto proprio 
svolte internamente: Preparazione delle fibre - conto terzi 
affidate a terzi: Preparazione delle fibre 

svolte internamente: Layorazione del rigenerato - conto proprio 
svolte internamenteXLavorazione del rigenerato - conto terzi 
affidate a terzi: Lavorazione del rigenerato 

svolte internamente: Cardatura - conto proprio 

svolte interndmente: Cardatura - conto terzi 

affidate a terzi: Cardatura 

svolte internamente: Pettinatura e ripettinatura - conto terzi 
affidate a terzi: Pettinatura e ripettinatura 

svelte internamente: Filatura cardata - conto proprio 
svolte internamente: l'ilatura cardata - conto terzi 
affidate a terzi: Filatura cardata 

svolte internamente: Filatura pettinata - conto terzi 
affidate a terzi: Filatura pettinata 

svolte internamente: T'orcitura/ritorcitura - conto proprio 
svolte internamente: l'orcitura/titotcitura - conto terzi 
affidate a terzi: T'orcitura/ritorcitura 


svolte internamente: Roccatura e dipanatura - conto proprio 


svolte internamente: Roccatura e dipanatura - conto terzi 
affidate a terzi: Roccatura e dipanatura 

affidate a terzi: Gasatura/vaporizzo 

affidate a terzi: Aspatura 

affidate a terzi: Garzatura 

affidate a terzi: Tintura di fibre e/o filato 

svolte internamente: Produzione di ciniglia - conto proprio 


svolte internamente: Produzione di ciniglia - conto terzi 


—.Ail 
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Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 
‘ast del 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 
si del 
si del 
asi del 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi della produzione/lavorazione svolte internamente: Taglio - contopròprio 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 
Fasi del 


Prodotti ottenu 


a produzione/lavorazione affidate a terzi: Produzione di ciniglia 


a produzione /lavorazione svolte internamente: Orditura - conto proprio 


svolte in e: Orditura - conto terzi 


affidate a terzi: Orditura 


a produzione/lavorazione rernamen 


produzione /lavorazione 


produzione/lavorazione affidate a terzi: Apprettatura/imbozzimatura 


a produzione/lavorazione svolte internamente: Incorsatura/annodatura - conto propiio 


produzione /lavorazione affidate a terzi: Incorsatura/annodatura 


a produzione /lavorazione svolte internamente: Tessitura di tessuti ortogonali -‘egnto proprio 


T 


produzione/lavorazione svolte internamente: Tessitura di tessuti ortogonalis cònto terzi 


Tj 


produzione/lavorazione affidate a terzi: T'essitura di tessuti ortogonali 


3 


‘a produzione/lavorazione affidate a terzi: Tintura in pezza 


a produzione /lavorazione svolte internamente: ‘l'essitura di tessuti a Maglia - conto proprio 


a produzione /lavorazione svolte internamente: Tessitura di tessut(a@maglia - conto terzi 


a produzione/lavorazione affidate a terzi: l'essitura di tessuti a snaglia 


a produzione/lavorazione svolte internamente: Taglio - conto terzi 


a produzione/lavorazione affidate a terzi: ‘l'aglio 


‘a produzione /lavorazione affidate a terzi: Stampa 


a produzione /lavorazione svolte internamente: CorìfeZione - conto proprio 


a produzione/lavorazione svolte internamente: Confezione - conto terzi 


a produzione/lavorazione affidate a terzi: Confezione 


a produzione /lavorazione svolte internametitei Stiro e rifinitura - conto proprio 


a produzione/lavorazione svolte internamente: Stiro e rifinitura - conto terzi 


a produzione/lavorazione affidate a terzi: Stiro e rifinitura 


a produzione /lavorazione svolte internamente: Finissaggio - conto proprio 


a produzione/lavorazione svolte intefnamente: Finissaggio - conto terzi 


a produzione /lavorazione 


i/ 


affidate a terzi: Finissaggio 


avorati - Filati gregui 


Prodotti ottenuti 
Prodotti ottenuti 
Prodotti ottenuti 
Prodotti ottenuti 
Prodotti ottenuti 
Prodotti ottenuti 


Prodotti ottenuti 


Prodotti ottenu 


Prodotti ottenuti/ 


Prodotti otténu 


if 


i/ 


i 


avorati - Filati tinti 


avorati - Tessuti greggi per abbigliamento 


avorati - Téssuti greggi per arredamento 


avorati «l'essuti finiti per abbigliamento 


avorafi -@L'essuti finiti per arredamento 


avorati Altri tessuti finiti 


avòrati - Tessuto a maglia in trama 


avorati - Tessuto a maglia in catena 


avorati - Altri semilavorati greggi 


avorati - Maglieria confezionata 


Quadro Edel Questionario: 


Battitrici numero) 


Carde finitrici e divisori (numero) 


Pettiniatrici (numero) 


Fusirad anello installati (cing e similari) (numero) 


usi selfacting (numero) 


Teste per roccatura e dipanatura meccaniche (numero) 


Teste per roccatura e dipanatura elettroniche (numero) 


— 406 — 
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-  Iusiper torcitura/ritorcitura (numero) 

* Fusi perla produzione di ciniglia (numero) 

* Teste a doppia/tripla torsione per ritorcitura (numero) 
+ Aspi (numero) 

*  Orditoisezionalie frazionali (numero) 

+ Orditoi per campionari (numero) 

«Telai a tacquard (navetta, aria, pinza, proiettile, acqua) (numero) 
* Telai a navetta (numero) 

»  Tolaiadaria (oumero) 

* Telaia pinza (numero) 

*  Telaia proiettile numero) 


* ‘Telai indemagliabili e/o raschel (rettilinei) per la tessitura a maglia a cattnanumero) 


* Macchine circolari monofrontura e bifrontura per la tessitura a magliàin' trama (numero) 
»- Macchine per stiratura (numero) 
«Macchine per rifinitura e assemblaggio (numero) 


«  Specole (macchine) per controllo qualità (numero). 


— Mi 


ALLRGALO S 


NOTA TECNICA E METODABDOGICA 


EVOLUZI&NE 


STUDIO DI SETTORE TD21U 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l’evoluzione dello Studio di Settore SD21U%- Fabbricazione e 
confezionamento di occhiali e loro componenti. 


Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 


»  33.40.1- Fabbricazione di armature per occhiali di qualsiasi tipo; montatura in sese di occhiali comuni; 


* 33.40.2- Confezionamento ed apprestamento di occhiali da vista e lenti a contatto. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto mon solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili. processi produttivi e i (diversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando Amodelli per la comunicazione dei dati rilevanti 


ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’impostà 2003, completati con ulteriori informazioni 
contenute nel questionario ESD21 inviato ai contribuenti perl’evoluzione dello studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 1.494. 
Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati 60 le informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 1.141. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 


‘Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 99 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.56%euto; 

«quadro B del modello (unità produttiva destinata all’esercizio dell’attività) non compilato; 

«+ quadro C del modello/questionari (modalità di svolgimento dell’attività) non compilato; 

«quadro D del modello/questiohario (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

* quadro F del modello (elementi contabili) non compilato; 

* presenza di attività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività quali la commerciàlizzazione diretta di prodotti finiti; 

* errata compilazione delle percentuali relative alle modalità di produzione e /o lavorazione in conto 
proprio/conto terzf è commercializzazione di prodotti acquistati da terzi non trasformati c/o lavorati 
dall’impresa (quadro C del questionario); 

+ errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro C del questionario); 

+» errata conìpilazione delle percentuali relative alle materie prime/materiali di produzione (quadro D del 
questiomario); 

+ errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti ottenuti e/o lavorati (quadro D del questionario); 


«+ incongruenze fra i dati strutturali c i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei contribuenti oggetto delle successive analisi è risultato pari a 1.042. 


up 
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IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenci sulla base degli aspetti strutturali, si è ritefuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattOrale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Awalisi in Componenti Principali '; 


* un procedimento di Cluster Analysis 3. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle teòniche di clustering. 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di,classificazione, tanto più 
complessa ce meno precisa risulta l’operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata éffettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori)fchie consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principalitsono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale/scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di clientela, all’area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento dell’attività (materie prime, /fasiVdi lavorazione, tipo prodotto), ecc. tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni/relative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli ehe colgono 1 diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificartscingue gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


I principali aspetti strutturali delle Amptese considerati nell’analisi sono: 

» dimensioni della struttura; 

+ modalità organizzativa; 

* prodotti ottenuti e/o lawotati. 

Il fattore dimensionale ha permesso di differenziare le imprese con struttura organizzativa e produttiva di più 
grandi dimensioni (cluste?1) da quelle di dimensioni più contenute. 


La modalità organizzativa ha distinto le imprese che operano in conto terzi (cluster 4 e 5) dalle rimanenti che 
operano in conto proprio o in forma mista. 


1 L’Analisi in/Cèmponenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivita un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il ntassimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La\€Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
amogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


simili. 


i 
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Per quanto concerne i prodotti ottenuti e/o lavorati, sono stati individuati i soggetti che realizzano o lavoranò 
occhiali da sole e da vista (cluster 1, 2 e 3), componenti (cluster 4) e lenti (cluster 5). 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l’indicazione di valeri 
numerici riguarda valori medi. 


CLUSTER 1 — IMPRESE DI GRANDI DIMENSIONI CHE PRODUCONO MONTATURE COMPLETE PER 
OCCHIALI DA VISTA E DA SOLE 


NUMEROSITÀ: 62 

Il cluster è costituito quasi esclusivamente da società (nel 63% dei casi di capitali e nel 26% di persone), che 
occupano 14 addetti, di cui 11 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 2 impiegati, 3 operai generici, 4 operai 
specializzati ed 1 apprendista. 


Le superfici dedicate all’attività sono costituite da 379 mg di locali destinati alla produzionè/lavorazione, 132 mq 
di locali destinati a magazzino e 87 mq di locali destinati ad uffici. 


Le imprese del cluster operano sia in conto proprio (48% dei ricavi) sia in conto terzî (46%). 


Nel ciclo produttivo vengono impiegati diversi materiali di produzione/lavoraziene, in modo particolare acetato 
ed altri materiali plastici/di sintesi, leghe e materiali pregiati (alpacca, blanka, monel, ecc.), componenti e 
semilavorati destinati all’assemblaggio e minuterie metalliche. 


Le fasi principali della produzione/lavorazione sono il montaggio/asséemblaggio di componenti/montature 
(svolto dal 60% dei soggetti) e la finitura (65%). Vengono inoltre,Svolte le fasi di meniscatura (34%), taglio 
(35%), saldatura/saldobrasatura (31%) c montaggio delle lenti (35% Diverse fasi vengono affidate a terzi, in 
modo particolare i trattamenti superficiali (47%), i trattamenti galvanici (56%), l'incisione a raggio laser (34%) ed 
il montaggio delle lenti (32%). 


La produzione/lavorazione riguarda soprattutto montature Complete per occhiali da vista (55% dei ricavi) e da 
sole (24%). Da segnalare, inoltre, che nel 24% dei casi le imprese ottengono il 24% dei ricavi da servizi di 
design /progettazione su specifiche del cliente ed il 37% dei Yicavi da servizi di costruzione prototipi. 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 2 avvitatori automatici, 4 buratti, 1 
cerchiatrice (nel 32% dei casi), 1 fresatrice, 1 lucidatrige, 2 macchine per decorazione, 1 macchina per filettatura 
(nel 48% dei casi), 2 macchine per meniscatura (nel 45% dei casi), 1 macchina per taglio lenti (nel 44% dei casi), 1 
piegaterminali, 1 vasca lavaggio /linca di lavaggio, 5 tranciatrici/presse (nel 47% dei casì), 2 pantografi (nel 47% 
dei casi), 1 tornio (nel 37% dei casi), 4 saldatricive 5 postazioni di assemblaggio. 

La clientela è rappresentata principalmente-di®umprese del settore dell’occhialeria (46% dei ricavi), commercianti 
all'ingrosso (23%) ce negozi di ottica, (12%); l’area di mercato si estende dall'ambito regionale a quello 
internazionale. Le imprese del cluster ottengono il 37% dei ricavi dalle esportazioni verso Paesi UE ed il 17% 
dalle esportazioni verso paesi extra UK: 

CLUSTER 2 -— LABORATORI OT'TIGICON VENDITA A PRIVATI 

NUMEROSITÀ: 213 


Il cluster è costituito prevalefitermente da ditte individuali (61% dei casi) e da società di persone (31%). Si tratta di 
imprese che occupano 2 addetti, di cui 1 dipendente. Nel 49% dei casi non si fa ricorso a personale dipendente. 


Le superfici dedicate all’attività sono limitate a 37 mq di locali destinati alla produzione /lavorazione e 30 mq di 
locali destinati alla vendita. 

Le imprese del eluster operano prevalentemente in conto proprio (66% dei ricavi) e derivano una parte 
importante dei ricavi dalla commercializzazione di prodotti acquistati da terzi non trasformati e/o non lavorati 
dall'impresa (30%)» 

Nel ciclo 4 produttivo vengono impiegati soprattutto acetato e componenti e semilavorati destinati 
all’assemblaggio. 

Le fasi principali della produzione/lavorazione sono la sagomatura (svolta dall'84% dei soggetti), il taglio (86%) 
ed ,il \montaggio delle lenti (96%). Vengono inoltre svolte le fasi di saldatura/saldobrasatura (42%), 
mentaggio /assemblaggio di componenti/ montature (48%), finitura (51%) e calibratura delle lenti (56%). 


li 
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I prodotti ottenuti e/o lavorati sono principalmente occhiali da vista (61% dei ricavi), occhiali da sole (13%) 
lenti (6%). 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 1 apparecchio per calibratura lenti (nel 

31% dei casi), 1 dimatrice, 1 lucidatrice (nel 38% dei casi), 1 macchina per taglio lenti, 1 saldatrice (nel 33% dei 

casi) ed 1 postazione di assemblaggio. 

La clientela è costituita quasi esclusivamente da privati (85% dei ricavi); l’area di mercato è limitata, all'ambito 

locale. 

CLUSTER 3 — LABORATORI OTTICI CHE EFFETTUANO MONTAGGIO E LAVORAZIONE DELLE LENTI E 
COMMERCIALIZZANO PRODOTTI DI TERZI 

NUMEROSITÀ: 411 


Le imprese del cluster sono per la maggior parte ditte individuali (69% dei casi) e società tti persone (25%), con 
una struttura occupazionale di 2 addetti, di cui 1 dipendente. Nel 57% dei casi nom,si/ fa ricorso a personale 
dipendente. 

Le superfici dedicate all’attività ammontano a 36 mq di locali destinati alla prgduziòone/lavorazione e 27 mq di 
locali destinati alla vendita. 

Le imprese del cluster operano in conto proprio (42% dei ricavi) e derivano una componente importante dei 
ricavi dalla commercializzazione di prodotti acquistati da terzi non trasfofmati e/o non lavorati dall'impresa 
47%). 

Nel ciclo produttivo vengono impiegati prevalentemente componentite, semilavorati destinati all’assemblaggio. 

Le fasi tipiche dell’attività sono il montaggio/assemblaggio delle Terità? (nel 79% dei casi) e, talvolta, la calibratura 
delle lenti (29%). 

La produzione/lavorazione riguarda soprattutto montature Complete per occhiali da vista (41% dei ricavi) e lenti 
(7%). 

La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster limitata da 1 macchina per taglio lenti ed 1 postazione 
di assemblaggio. 

La clientela è rappresentata quasi esclusivamente da pfivati (85% dei ricavi); l’arca di mercato è limitata all'ambito 
locale. 


CLUSTER 4-— IMPRESE OPERANTI IN CONTO TERZI CHE PRODUCONO COMPONENTISTICA 
NUMEROSITÀ: 162 


Il cluster è costituito da ditte individuali (#6% dei soggetti) e società di persone (45%), che occupano 4 addetti, di 
cui 3 dipendenti. 

Le superfici dedicate all’attività soriaxcostituite da 123 mq di locali destinati alla produzione/lavorazione. 

Le imprese del cluster operano, in’ conto terzi (91% dei ricavi). Il 54% dei ricavi deriva dal committente 
principale. 

Nel ciclo produttivo vengono impiegate principalmente leghe e materiali pregiati (alpacca, blanka, monel, ecc.), 
componenti e semilavorativdeStinati all’assemblaggio e minuterie metalliche. 

Le fasi principali della piùduzione //lavorazione sono la saldatura/saldobrasatura (svolta dal 62% dei soggetti) cd 


il montaggio /assemiblaggio di componenti/montature (56%). Vengono inoltre svolte le fasi di meniscatura (25%) 
(UA 


e taglio (32%). 

La produzioneylavorazione riguarda soprattutto componentistica per occhialeria (69% dei ricavi) c, in misura 
minore, montature complete per occhiali da vista (19%). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 avvitatore automatico, 1 fresatrice, 1 macchina per filettatura 
(nel 44% deî'casi), 2 macchine per meniscatura (nel 43% dei casi), 1 vasca lavaggio /linea di lavaggio (nel 33% dei 
casi), tetranciatrice /pressa, 1 tornio (nel 33% dei casi), 5 saldatrici e 3 postazioni di assemblaggio. 
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La clientela è rappresentata da imprese del settore dell’occhialeria (92% dei ricavi); l’area di mercato si estende 
dall’ambito regionale a quello internazionale. Il 51% delle imprese del cluster ottiene il 79% dei ricavi dalle 
esportazioni verso Paesi UE. 


CLUSTER 5 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA LAVORAZIONE ED ASSEMBLAGGIO DELLE LEN'EL/IN 
CONTO TERZI 


NUMEROSITÀ: 166 


Il cluster è costituito per la maggior parte da ditte individuali (57% dei soggetti) e, in misura minore, da società 


(nel 32% dei casi di persone e nell’11% di capitali). Si tratta di imprese che occupano 3*%addetti, di cui 2 
dipendenti. 
Le superfici dedicate all’attività sono limitate a 77 mq di locali destinati alla produzione /lavoraZione. 


Le imprese del cluster operano in conto terzi (92% dei ricavi). Il 50% dei ricavî-detiva dal committente 
principale. 


Nel ciclo produttivo vengono impiegati soprattutto componenti e semilavorati destizati all’assemblaggio. 

Le fasi principali della produzione/lavorazione sono il montaggio delle lenti {svolto dal 64% dei soggetti), il 
montaggio /assemblaggio di componenti/montature (47%) e la finitura (40%). Vengono inoltre svolte le fasi di 
sagomatura (28%) e taglio (30%). 

La produzione/lavorazione riguarda soprattutto montature complete£fpet, occhiali da vista (53% dei ricavi), 
occhiali da sole (17%) e lenti (10%). 

La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 2 avvitatori automatico (nel 37% dei 
casi), 2 lucidatrici (nel 32% dei casi), 1 macchina pet taglio lenti e 2‘postazioni di assemblaggio. 


La clientela è rappresentata principalmente da imprese del settote dell’occhialeria (66% dei ricavi) e negozi di 
ottica (15%); l’area di mercato si estende dall’ambito locale a quello regionale. 


DEFINIZIONE DELLA\FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Redgessione Multipla?. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata@ffettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle impresé (variabili indipendenti). 

E° opportuno rilevare che prima di définire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso .nedessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state esclusele imprese che presentano: 

* (costo del venduto* +(costò per la produzione di servizi) dichiarato negativo; 

+ costie spese dichiarati nél quadro F superiori ai ricavi dichiarati. 


Successivamente sonò stati utilizzati indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


+ durata delle scorte = (giacenza media del magazzino® /ricavi) * 365; 


+ valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquistisdi=servizi) /(numero addetti © * 1.000); 


? La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


l'andamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


*&osto del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 


 Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2 


di 
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+ margine operativo lordo sulle vendite = [(ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di serviziA 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendentè 


afferenti l’attività dell'impresa) /ricavi] * 100. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personale dipendente, èstata 
calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sOnò state 
selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporancamente all’interno di un determinato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per la durata delle scorte sono stati scelti 1 seguenti intervalli: 
+ nonsono stati effettuati tagli per il cluster 1; 


+ dal 1° al 19° ventile per il cluster 2; 


* fino al 19° ventile per i cluster 3, 4 e 5. 
Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«dal 1°al 19° ventile per il cluster 1, 
- dal 3° al 19° ventile per i cluster 2 e 3; 


» cal 2° al 19° ventile per i cluster 4 e 5. 
Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intèrvalli: 
* dal 1° ventile, per tutti i cluster. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogenco. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili sia variabili strutturali. 
La scelta delle variabili significative è stata effettuata con.il metodo stepwise. Una volta selezionate le variabili, la 
determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuti applicando il metodo dei minimi quadrati generalizzati, 
che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 3.A vengono riportate lc variabili*ed 1 rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


5 Le frequenze relative ai dipendenti sorfo stàte normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 
Le frequenze relative ai non dipendenti sono state normalizzate all’anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 


“Collaboratori coordinati e continùativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa” e degli “Amministratori non soci”). 


numero addetti = 1 + sumeto dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(persone fisiche) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 


formazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi 


che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa tamiliare e coniuge 
dell’azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + numero associati in partecipazione diversi. 


numero addetti * numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati + 
(società) numero dipendenti a tempo parziale + mimero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano 
attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero 
associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in 
partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero 


amministratori non soci. 
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APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 
è l’Analisi Discriminante”, 


è la stima del ricavo di riferimento. 


Nell’allegato 3.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriftinante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intèrvallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogenéoy calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli disconfidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


In considerazione della sempre più diffusa situazione di difficoltàGdel sistema delle PMI nel comparto della 
fabbricazione di strumenti ottici e di attrezzature fotografiche si, è rittîhuto opportuno introdurre un correttivo 
che consentisse di tener conto dell’andamento sfavorevole della congiuntura economica. 


Nelle funzioni di ricavo le variabili indipendenti sono costituitè/da variabili di flusso e variabili di stock. Le 
variabili di flusso seguono solitamente gli andamenti congiunturali: aumentano al crescere dei ricavi, si riducono 
nel caso di compressione delle vendite, mentre le variabili\distock, per loro natura, possono essere considerate 
“invarianti”, soprattutto in situazioni di ciclo economico negativo. 


Nell’ambito del modello di stima dei ricavi è stato quindi introdotto un correttivo congiunturale, al quale 
accedono esclusivamente i soggetti non congrui allé risultanze dello studio, che viene applicato nel modo 
seguente: 


+ iconsumi di energia elettrica sono stati assùnti come indicatore di ciclo economico; 


*  limpresa accede al correttivo sé iY consumi di energia elettrica ed i ricavi diminuiscono, 
contemporaneamente, nell’anno dicapplicazione dello studio rispetto all’anno cui fanno riferimento i dati 
utilizzati per la costruzione dello studiò di settore; 


«- ilcorrettivo, calcolato come rapporto tra i consumi di energia elettrica dell’anno di applicazione dello studio 
e i consumi relativi all'annualità”cui fanno riferimento i dati utilizzati per la costruzione dello studio di 
settore, viene applicato come fattore moltiplicativo alle variabili di stock della funzione di ricavo. 


* L’Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraversOfa definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 3.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
. ‘umero giornate retribuite: Dirigenti 
. ‘umero giornate retribuite: Quadri 


* Numero giornate retribuite: Impiegati 


. vumero giornate retribuite: Operai generici 

. lumero giornate retribuite: Operai specializzati 

. vumero giornate retribuite: Dipendenti a tempo parziale 
. ‘umero giornate retribuite: Apprendisti 


* Numero giornate retribuite: Assunti con contratto di formazione e lavoro o termine 


. vumero giornate retribuite: Lavoranti a domicilio 
. vumero: Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa 
. vumero: Collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di cui al rigo precedente 


* Percentuale di lavoro prestato: Collaboratori dell’impresa familiare e còniuge dell'azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato: Familiari diversi da quelli di gùi @b rigo precedente che prestano attività 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

* Percentuale di lavoro prestato: Soci con occupazione prevalente nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Soci diversi da quelli di. cli al rigo precedente 

* Numero: Amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Unità produttiva: Mq dei Locali destinati alla produzione 

* Unità produttiva: Mq dei Locali destinati atwagazzino 


» Unità produttiva: Mg dei Locali destinativa/uffici 


QUADRO C DEL QUESTIONARIO: 

«e Produzione/lavorazione conto tèrz?? Percentuale sui ricavi 

+ Commercializzazione di prodòtti acquistati da terzi non trasformati e/o non lavorati dall'impresa 
* Numero committenti (1=1(committente, 2=da 2 a 5 committenti;3=0ltre 5 committenti) 
* Percentuale dei ricavi provenienti dal committente principale 

* Tipologia della clientela: Imprese del settore dell'occhialeria 

«Tipologia della clienitela/Commercianti all'ingrosso 

+ Tipologia della clientela: Negozi di ottica 

* Tipologia della*cliesitela: Privati 

QUADRO C DEIDMODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

*  Lavorazione»affidata a terzi: Italia 

QUADROA/D/DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

«+ Tipo dilavorazione: Lavorazione metalli in filo e bobina 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

«a Materie prime/materiali di produzione: Acetato 


e. YMaterie prime/materiali di produzione: Leghe e materiali pregiati (alpacca, blanka, monel, ecc.) 


up 
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Materie prime/materiali di produzione: Minuterie metalliche 

Tipo di lavorazione: Montaggio /assemblaggio 

Fasi della produzione /lavorazione: Sagomatura - Svolte internamente - conto proprio 

Fasi della produzione/lavorazione: Taglio - Svolte internamente - conto proprio 

Fasi della produzione /lavorazione: Saldatura/Saldobrasatura - Svolte internamente - conto proprio 

Fasi della produzione /lavorazione: Saldatura/Saldobrasatura - Svolte internamente - conto terzi 

Fasi della produzione/lavorazione: Montaggio /assemblaggio di componenti/montature (escluse le lenti) - 
Svolte internamente - conto terzi 

Fasi della produzione /lavorazione: Finitura (punzonatura, registratura, controllo, lavaggio, confezionamento, 
ecc.) - Svolte internamente - conto proprio 

Fasi della produzione/lavorazione: Finitura (punzonatura, registratura, controllo, lavaggio, confezionamento, 
ecc.) - Svolte internamente - conto terzi 

Fasi della produzione /lavorazione: Montaggio delle lenti - Svolte internamente ‘‘eonto proprio 

Fasi della produzione /lavorazione: Montaggio delle lenti - Svolte internamentè*.conto terzi 

Fasi della produzione /lavorazione: Calibratura delle lenti - Svolte internamétrite - conto proprio 

Fasi della produzione/lavorazione: Calibratura delle lenti - Svolte internamente - conto terzi 

Prodotti ottenuti e/o lavorati: Occhiali da sole (montature complete) 

Prodotti ottenuti e/o lavorati: Alette 

Prodotti ottenuti e/o lavorati: Anime 
Prodotti ottenuti e/o lavorati: Aste 
Prodotti ottenuti e/o lavorati: Cerchi 
Prodotti ottenuti e/o lavorati: Cerniere 
Prodot 
Prodo 


Prodotti ottenuti e/o 


i ottenuti e /o lavorati: Frontali /Monoblocchi 


i ottenuti e/o lavorati: Gancini 
vorati: Mascherine 


Prodotti ottenuti e/o lavorati: Musi 


Prodotti ottenuti e/o lavorati: Nasi 
Prodotti ottenuti e/o lavorati: Placchette 
Prodotti ottenuti e/o lavorati: Ponti 


Prodotti ottenuti e/o lavorati: ‘l'erminali 
Prodotti ottenuti e/o lavorati: T'ubetti 
Prodotti ottenuti e/o lavorati: Viti 

Altro 


1 di terzi commercializzati 


Prodotti ottenuti e/o lavorati; 
Prodo 


QUADRO E DEL QUESTIONARIO: 


Beni strumentali: Appafèechi per calibratura lenti 
Beni strumentali: Burattà/macchine per burattatura 
Beni strumentali; DimMatrici 

Beni strumentali»Eresatrici 

Beni strumentali; Macchine per filettatura 

Beni strumerttali: Macchine per meniscatura 


Beni stfumentali: Macchine per taglio lenti 


BeniStrumentali: Vasche lavaggi/linee di lavaggio 
Quadro E del modello allegato alla dichiarazione: 
Beni strumentali: Torni 

Beni strumentali: Saldatrici 


Beni strumentali: Postazioni di assemblaggio 


— 0 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRIT'ERI PER L’ EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L’evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SD22U — babbricazione di 
apparecchiature per illuminazione e di lampade elettriche. 


Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 
* 31.50.0 - Fabbricazione di apparecchiature per illuminazione e di lampade elettriche. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non sole»di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra l& wartabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e 1 diversi ‘Imodelli. organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 


L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli\pet la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d'imposta 2003. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 1.422. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la Completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studf0, lo scarto di 200 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

+ ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro B (unità produttiva destinate all’esercizio déll’attività) non compilato; 

+ quadro C (modalità di svolgimento dell’ attività)non compilato; 


* quadro D (elementi specifici dell’attività) non compilato; 


«quadro F (clementi contabili) non compilato; 

* presenza di attività secondarie con Anàncidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività quali la commercializzazione diretta di prodotti finiti; 

» errata compilazione delle percénttali relative alle modalità di produzione conto proprio/conto terzi, 
commercializzazione di prodotti atquistati da terzi e non trasformati e/o lavorati dall’impresa (quadro O); 

+ errata compilazione delle pefcefatuali relative a materiali di produzione /materie prime (quadro D); 

» errata compilazione delle percentuali relative al tipo di lavorazione (quadro D); 

* errata compilazione delle petcentuali relative ai prodotti ottenuti (quadro D); 

«© errata compilazione delle/percentuali relative alla ripartizione degli acquisti (quadro D); 

* errata compilazione.delle percentuali relative al mercato di riferimento (quadro Z); 

+ incongruenze fra 1 dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli sgarti effettuati, il numero dei contribuenti oggetto delle successive analisi è risultato pari a 1.222. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


— Wi 
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+ una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un’analisi fattoriale del tip© 
Analyse des données e nella fattispecie come un’ Aralisi in Componenti Principali *; 


«un procedimento di Cluster Analysis ?. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering. 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione»taànto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentOno,comunque, di 
mantenere il massimo delle nformazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, ’omogencita dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, ,qéanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguone il) gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce “dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di clientelà, all'area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento dell’attività (materie prime, fasi di lavorazione, tipo prodotto), ecc.; tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative. alle ‘strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le divétse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengénò )analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgoriò 1,diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare otto gruppiromogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


I principali aspetti strutturali delle imprese considerati nell’analisi sono: 

+ dimensione della struttura; 

* modalità organizzativa; 

* specializzazione produttiva; 

» tipologia di prodotti. 

Il fattore dimensionale ha permesso di evidenziare le imprese con struttura organizzativa e produttiva di grandi 


dimensioni (cluster 5 e 8) e di pietole dimensioni (cluster 2 e 3). 


La modalità organizzativa ha distinto le imprese che operano in conto terzi (cluster 4) dalle rimanenti che 
operano prevalentemente in ©Onto proprio. 


La specializzazione produttiva ha consentito di individuare le aziende che eseguono prevalentemente la sola 
attività di montaggio /assemblaggio (cluster 2, 4, 6 e 8), da quelle caratterizzate dall’eseguire più lavorazioni. 

La tipologia di prodétti bttenuti ha permesso di individuare le imprese che realizzano apparecchi di illuminazione 
domestica (cluster1, 276, 7 e 8) e insegne (cluster 3 e 5). 


1 L’Analisi in Cèmponenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivitia un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di intormazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La\Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
oinogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


Simili 


— "40h 
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Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valofi 
numerici riguarda valori medi. 


CLUSTER 1- IMPRESE CHE PRODUCONO APPARECCHI DI ILLUMINAZIONE DOMESTICA 
NUMEROSITÀ: 132 


Il cluster è costituito per la maggior parte da società (nel 45% dei casi di capitali e nel 33% dei casi di persone). Si 
tratta di aziende che occupano 6 addetti, di cui 4 dipendenti, tra i quali si registrano 1 impiegato, )1 operaio 
generico e 2 operai specializzati. 


I locali destinati alla produzione sono pari a 334 mq, quelli destinati a magazzino sono di 269 mg. Sono inoltre 
presenti 112 mq di locali destinati ad esposizione, 48 mq di locali destinati alla vendita e 34 Mg. di locali destinati 
a uffici. 


Le imprese del cluster operano prevalentemente in conto proprio (79% dei ricavi). 

Nel ciclo produttivo vengono impiegate materie prime (43% degli acquisti), semilavorati (24%) e 

parti/componenti (32%). 

Le imprese del cluster eseguono principalmente lavorazione del metallo (svoltadall’89% dei soggetti), trattamenti 

superficiali (58%) e assemblaggio /montaggio (98%), con un ciclo produttivo che comprende le fasi di 

sagomatura (67%), saldatura (96%), foratura (96%), verniciatura (87%), inserimento guamnizioni/materiali isolanti 

(55%), cablaggio circuiti (49%), montaggio parti elettriche (94%) e collaudò,(72%). 

La produzione riguarda soprattutto apparecchi di illuminazione domestica lampadari, lampade da tavolo, 

piantane, ecc.), che rappresentano 180% dei ricavi. 

La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 1 tranciatrice, 2 presse (nel 32% dei casi), 

1 piegatrice, 2 foratrici, 2 saldatrici, 1 impianto di verniciatura, 1 impianto di trattamento superficiale (nel 32% dei 

casi) ed 1 postazione di assemblaggio. 

Il mercato di riferimento è rappresentato principalmentevtdal settore del commercio e da privati. L'area di 

mercato si estende dal mercato nazionale a quello internazionale. Nel 42% dei casi le imprese del cluster 

esportano i loro prodotti, ottenendo dall’export il 44% dei-ficavi. 

CLUSTER 2 — IMPRESE DI PICCOLE DIMENSIONI/CHE ASSEMBLANO APPARECCHI DI ILLUMINAZIONE 
DOMESTICA 

NUMEROSITÀ: 252 

Le imprese del cluster sono ditte individuali 43% dei soggetti), società di persone (31%) e, in misura minore, 

società di capitali (26%). La struttura océupazionale è costituita da 2 addetti, di cui 1 dipendente. Nel 63% dei 

casi non si fa ricorso a personale dipendertte. 

Le superfici utilizzate per l’esercizio dell'attività sono costituite da 105 mq di locali destinati alla produzione e 95 

mg di locali destinati a magazzino, Nel36% dei casi sono presenti locali destinati ad esposizione pari a 107 mg. 

Le imprese del cluster operano prevalentemente in conto proprio (72% dei ricavi). 

Nel ciclo produttivo vengonibvimpiegate parti/componenti (33% degli acquisti), materie prime (29%) e 

semilavorati (24%). 

Le imprese del cluster svolgòno essenzialmente l’attività di assemblaggio /montaggio (80% dei soggetti), in modo 

particolare per quanto tiguarda il montaggio di parti elettriche (60%). 

La produzione riguafda soprattutto apparecchi di illuminazione domestica (lampadari, lampade da tavolo, 

piantane, ccc.), chewappresentano il 67% dei ricavi. 

Coerentemente \con le dimensioni aziendali e la produzione effettuata, la dotazione di beni strumentali è limitata 


ad 1 saldatrice-fnel 40% dei casi) e 2 postazioni di assemblaggio (37%). 


Il mercato“di riferimento è rappresentato principalmente dal settore del commercio e da privati. L’area di 
mercato si estende dall’ambito locale a quello nazionale. 


ui 
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CLUSTER 3 — IMPRESE DI PICCOLE DIMENSIONI CHE REALIZZANO INSEGNE LUMINOSE 
NUMEROSITÀ: 135 


Il cluster è costituito principalmente da ditte individuali (58% dei soggetti) e, in misura minore, da società ‘di 
persone (26%) e società di capitali (16%). Si tratta di aziende che occupano 2 addetti, di cui 1 dipendentey Nel 
54% dei casi non si fa ricorso a personale dipendente. 


Le superfici utilizzate per l'esercizio dell’attività sono limitate a 122 mq di locali destinati alla produzione. 
Le imprese del cluster operano soprattutto in conto proprio (57% dei ricavi), ma anche in conto/terzi (38%). 


Nel ciclo produttivo vengono impiegate materie prime (51% degli acquisti), semilavorati (22%) e 
parti/componenti (21%), utilizzate per la lavorazione della plastica (46% èéi soggetti) e 
l'assemblaggio /montaggio (67% dei soggetti). Nel 38% dei casi, le imprese del cluster svolé6no anche attività di 
progettazione /installazione di sistemi di illuminazione. 


Le fasi principali del ciclo produttivo sono sagomatura (50% dei casì), saldatturà57%), foratura (44%), 
0/) 


montaggio parti elettriche (560%). 

Le imprese del cluster producono insegne, che apportano 1°89% dei ricavi. Da Segnalare inoltre che, nel 37% dei 
casi, il 64% dei ricavi deriva da servizi di installazione. 

La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è limitata ad 1 saldatrice. 


Il mercato di riferimento è rappresentato principalmente da imprese delisettore del commercio. L'area di mercato 
è limitata all'ambito locale e regionale. 


CLUSTER 4 — IMPRESE MONOCOMMITTENTI CHE REALIZZANO PRODOTTI PER L'INDUSTRIA 
ILLUMINOTECNICA 


NUMEROSITÀ: 122 


Il cluster è costituito principalmente da ditte individuali (65%edei casi) e, in misura minore, da società di persone 
(30%). Si tratta di aziende che occupano 4 addetti, di cui?3 dipendenti. 


L’attività produttiva si svolge su 136 mq di locali destinatiralla produzione e 94 mq di locali destinati a magazzino. 
Le imprese del cluster operano in conto tetzi (92% dei ricavi) e sono fortemente caratterizzate dalla 
monocommittenza: il 78% dei ricavi deriva dal committente principale. 

Nel ciclo produttivo vengono impiegate parti/ componenti, materie prime e semilavorati. 

Le imprese del cluster svolgono quasi esclusivamente attività di assemblaggio /montaggio (93% dei soggetti), in 
modo particolare per quanto riguarda il montaggio di parti elettriche (84%) e, in misura minore, il cablaggio 
circuiti (43%). Il 48% delle imprese effettua'anche il collaudo. 

La produzione riguarda soprattutto apparecchi di illuminazione domestica (42% dei ricavi). e 
componenti/semilavorati (27%). 

La dotazione di beni strumentali ètimitata a 2 postazioni di assemblaggio. 


Il mercato di riferimento per le imprese del cluster è rappresentato dall’industria illuminotecnica. L’area di 
mercato è limitata all'ambito locale e regionale. 


CLUSTER 5 — IMPRESE, DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI CHE PRODUCONO ED INSTALLANO INSEGNE 
LUMINOSE 


NUMEROSITÀ: 121 

Il cluster è costituito principalmente da società (nel 39% dei casi di persone e nel 26% di capitali) e, in misura 
minore, da ditte\individuali (35%). Si tratta di aziende che occupano 7 addetti, di cui 5 dipendenti, tra i quali si 
registrano ,JMpiegato, 1 operaio generico e 2 operai specializzati. 

Le superficvutilizzate per l'esercizio dell’attività sono costituite da 327 mq di locali destinati alla produzione, 80 
mq dilecali destinati a magazzino e 62 mq di locali destinati a uffici. 


D 


Le.imprese del cluster operano sta in conto proprio (62% dei ricavi) sia in conto terzi (34%). 


— 426 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


Nel ciclo produttivo vengono impiegate materie prime (53% degli acquisti), semilavorati (26%) è 
parti/componenti (19%). 


Le imprese del cluster svolgono quasi sempre l'assemblaggio / montaggio (95% dei soggetti), affiancato da attività 

di lavorazione della plastica (85%) e del metallo (79%) e di progettazione /installazione di sistemi di illumiftazione 

(760%). 

Le fasi principali del ciclo produttivo sono: sagomatura (82% dei soggetti), saldatura (93%), foratura (87%), 

verniciatura (74%), cablaggio circuiti (74%), montaggio parti elettriche (98%) e collaudo (78%). 

La produzione riguarda soprattutto la realizzazione di insegne, che rappresentano il 73% dei rieavi) Da segnalare 

inoltre che il 55% dei soggetti deriva il 46% dei ricavi da servizi di installazione. 

La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 1 tranciatrice, 1 piegatrice, 1 foratrice, 2 

saldatrici, 1 impianto di verniciatura (nel 45% dei cast) e 1 postazione di assemblaggio. 

Il mercato di riferimento è rappresentato principalmente da imprese del settore del commercio. L'area di mercato 

si estende dall’ambito locale a quello nazionale. 

CLUSTER 6 — IMPRESE CHE ASSEMBLANO APPARECCHI DI ILLUMINAZIONE DOMESTICA CON 
PREVALENTE VENDITA A PRIVATI 

NUMEROSITÀ: 127 

Il cluster è costituito per lo maggior parte da ditte individuali (58% det càsi) e, in misura minore, da società di 

persone (26%) e società di capitali (16%). Si tratta di aziende che ocfupano 2 addetti, di cui 1 dipendente. Nel 

57% dei casi non si fa ricorso a personale dipendente. 

Le superfici utilizzate per l’esercizio dell’attività sono costituite dax94' mq di locali destinati alla produzione, 154 

mq di locali destinati a magazzino, 97 mq di locali destinati(ad esposizione e 106 mq di locali destinati alla 

vendita. 

Le imprese del cluster derivano i loro ricavi sia dalla\preduzione di articoli in conto proprio che dalla 

commetcializzazione di prodotti acquistati da terzi e non'trasformati e/o lavorati dall'impresa. 

Gli acquisti riguardano soprattutto parti/componenti (51% degli acquisti) e, in misura minore, semilavorati 

(27%) e materie prime (18%). 

Le imprese del cluster svolgono quasi esclusivamente attività di assemblaggio /montaggio (95% dei soggetti), in 

modo particolare per quanto riguarda il montaggio/di parti elettriche (82%). 

La produzione è costituita soprattutto da apparecchi di illuminazione domestica (lampadari, lampade da tavolo, 


piantane, ecc.), che rappresentano il 54%deiseicavi e, in misura minore, componenti e semilavorati (8%). 


Coerentemente con le dimensioni azi@ndali e l’attività svolta, la dotazione di beni strumentali è limitata ad 1 
postazione di assemblaggio e, nel 40% dei casi, ad 1 foratrice. 

Le imprese del cluster si rivolgonò principalmente al mercato dei privati. L'area di mercato si estende dall'ambito 
ocale a quello nazionale. 


CLUSTER 7 -— IMPRESEWEIHE PRODUCONO APPARECCHI DI ILLUMINAZIONE DOMESTICA E 
COMPONENTI/SEMILAVORATI 


NUMEROSITÀ: 157 


Il cluster è costituité principalmente da società (nel 40% dei casi di persone e nel 27% di capitali) e, in misura 
minore, da ditte individuali (33%), con una struttura occupazionale costituita da 6 addetti, di cui 4 dipendenti; tra 
di essi si rilevano. Tampiegato, 2 operai generici e 1 operaio specializzato. 


Le superfici utilizzate per l'esercizio dell’attività ammontano a 338 mq di locali destinati alla produzione, 220 mq 
di locali destinati a magazzino e 39 mq di locali destinati ad uffici. 


Le imprés@ndel cluster operano prevalentemente in conto proprio (62% dei ricavi), ma anche in conto terzi 
(32%). 


Nel&ciclo produttivo vengono impiegate materie prime (46% degli acquisti), parti/componenti (27%) e 
semilavorati (23%). 


— ai 
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l’attività riguarda principalmente la lavorazione del metallo (90% dei soggetti) e l’assemblaggio /montaggio 
(85%), in modo particolare per quanto riguarda le fasi di sagomatura (79%), saldatura (93%), foratura (01° 
montaggio di parti elettriche (79%). 


I soggetti appartenenti al cluster producono soprattutto apparecchi di illuminazione domestica (lampadari, 
lampade da tavolo, piantane, ecc.), che rappresentano il 61% dei ricavi, e componenti/semilavorati (15%) 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è rappresentata da 1 tranciatrice, 2 presse (nel 43% dei 
casi), 1 piegatrice, 2 foratrici, 2 saldatrici e 1 postazione di assemblaggio. 


Il mercato di riferimento è rappresentato principalmente da imprese del settore del commercîme dell'industria 
illuminotecnica. L'area di mercato si estende dall’ambito pluriregionale a quello internazionale, Nel 43% dei casi, 
le esportazioni rappresentano il 46% dei ricavi. 


CLUSTER 8 — IMPRESE DI GRANDI DIMENSIONI CON FORTE PROPENSIONE ALL’EXPORT 


NUMEROSITÀ: 134 


Il cluster è costituito principalmente da società di capitali (66% dei casi) e, in'4Misura minore, da società di 
persone (21%) e ditte individuali (13%). Si tratta di aziende che occupano 11/addetti, di cui 9 dipendenti, tra i 
quali si registra la presenza di 2 impiegati, 4 operai generici ed 1 operaio specializzato. 


Le superfici utilizzate per l’esercizio dell’attività sono costituite da 332 mq. di locali destinati alla produzione, 782 
mg di locali destinati a magazzino, 84 mq di locali destinati a esposizione.e 113 mq di locali destinati ad uffici. 


pa 


Le imprese del cluster operano prevalentemente in conto proprio (83% det ricavi). 


Nel ciclo produttivo vengono impiegate parti/componenti (38%, degli acquisti), materie prime (30%) e 
semilavorati (26%). 


Le imprese del cluster svolgono quasi esclusivamente attività\di ‘assemblaggio /montaggio (98% dei soggetti), a 
cui talvolta si affiancano attività di progettazione /installazione di/sistemi di illuminazione (39%). Le fasi principali 
del processo produttivo sono montaggio di parti elettrichè/(94% dei casi), cablaggio circuiti (54%) e collaudo 
(82%). 

La produzione riguarda soprattutto apparecchi di illuminazione domestica (lampadari, lampade da tavolo, 
piantane, ecc.), che rappresentano il 59% dei ricavi. 

La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 3 postazioni di assemblaggio. 


Il mercato di riferimento è rappresentato privicipalmente da imprese del settore del commercio. L'area di mercato 
si estende fino all’ambito internazionale, coîì una forte propensione all’export, che rappresenta il 37% dei ricavi. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese iN gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio stadatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzionetsirè ricorso alla Regressione Multipla?. 


La stima della “funzione di ritavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un'analisi sui 
dati delle imprese pererificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività c per scartare le 
imprese anomalé;Neiò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolate sono state escluse le imprese che presentano: 
»-  (costg.delvenduto' + costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo; 


è La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Paàndamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


4 Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 


— di 
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*  costie spese dichiarati nel quadro F superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzati indicatori economico-contabili specifici dell’attività in esame: 

» durata delle scorte = (giacenza media del magazzino8 /ricavi) * 365; 

» valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese pet 
acquisti di servizi) /(numero addetti 6 * 1.000); 


+ margine operativo lordo sulle vendite = |(cicavi - costo del venduto - costo per la produzidne di servizi - 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 
afferenti l’attività dell’impresa) /ricavi] * 100. 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personale dipendente, è stata 

calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti ‘© poi sono state 

selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’intèsno di un determinato 
intervallo, pet costituire il campione di riferimento. 

Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

+ nonsono stati effettuati tagli per i cluster 3, 4 e 5; 

«fino al 19° ventile, per 1 cluster 6 e 7; 

«dal 1°al 19° ventile, per i cluster 1, 2 e 8. 

Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli; 

*  dal1° ventile, per il cluster 8; 

- dal 2° ventile, per i cluster 1 e 4; 

«dal 2°al 19° ventile, per i cluster 3, 6 e 7; 

«dal 3° al 19° ventile, peri cluster 2 c 5. 

Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti seguenti intervalli: 

«dal 2° ventile, per 1 cluster 4 e 7; 


«dal 3° ventile, per i cluster 1, 2, 3, 5,6 e 8. 


vie hat) 


Cosi definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo?” sono state utilizzate sia variabili contabili sia variabili strutturali. 
La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta selezionate le variabili, la 
determinazione della “funzione di ricavo”’/si èy6ttenuta applicando il metodo dei minimi quadrati generalizzati, 
che consente di controllare l'eventuale présenza di variabilità legata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


5 Giacenza media del magazzino = (Esistenze.iniziali + rimanenze finali) / 2 
S Le frequenze relative ai dipendenti sono.statertormalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 
Le frequenze relative ai non dipendenti,sono state normalizzate all’anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 


“Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa” e degli “Amministratori non soci”). 


mumero addetti= 1 + miîtero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(persone fisiche) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 


formazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi 


Che, prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 


numero addetti =Y numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati + 
(società) numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano 
attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell’impresa + numero 
associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + mumero associati in 
partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell’impresa + numero soci diversi + numero 


amministratori non soci 


=. 
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Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outlicrs), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso trat 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 4.A vengono riportate le variabili ed 1 rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

è l’Analisi Discriminante”, 

«la stima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 4.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell’Analisi Discriminante in cui, si,attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempièle probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo, omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell’impreSa, ponderata con le relative probabilità di 
‘appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli ifitervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


7 L’Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


atetàversò la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 4B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
* Numero giornate retribuite: Dirigenti 
* Numero giornate retribuite: Quadri 


Numero giornate retribuite: Impiegati 


» Numero giornate retribuite: Operai generici 

* Numero giornate retribuite: Operai specializzati 

* Numero giornate retribuite: Dipendenti a tempo parziale 

* Numero giornate retribuite: Apprendisti 

* Numero giornate retribuite: Assunti con contratto di formazione e lavoro o a/termtine 

* Numero giornate retribuite: Lavoranti a domicilio 

* Numero: Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa 
* Numero: Collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di cui al rigo precedente 


. Percentuale di lavoro prestato: Collaboratori dell’impresa familiare e confuge dell’azienda coniugale 

» Percentuale di lavoro prestato: Familiari diversi da quelli di<cònal rigo precedente che prestano attività 
nell'impresa 
* Percentuale dilavoro prestato: Associati in partecipazione ché apportano lavoro prevalentemente nell’impresa 
* Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione(diversi da quelli di cui al rigo precedente 


» Percentuale dilavoro prestato: Soci con occupazione prévalente nell'impresa 


* Percentuale di lavoro prestato: Soci diversi da quelli direi al rigo precedente 
* Numero: Amministratori non soci 
QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
» Locali destinati alla produzione (Mg) 
* Locali destinati a magazzino (Mg) 
«Locali destinati a uffici Mg) 
* Locali destinati alla vendita (Mq) 
QUADRO € DEL MODELLO ALLEGATO ABLA DICHIARAZIONE: 
* Produzione conto terzi 
*  Commercializzazione di prodotti Vacquistati da terzi e non trasformati c/o lavorati dall'impresa 
» Numero committenti (1 = 1 committente; 2 = da 2 a 5 committenti; 3 = oltre 5 committenti) 
* Percentuale dei ricavi provenîenti dal committente principale 
» Cessioni (UV.E., extra U.] 


DI 


9 
QUADROD DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

» Materiali di produzione/materie prime: Metalli (% su quantità lavorate) 

» Materiali di préduzione/materie prime: Materiale plastico (% su quantità lavorate) 

» Tipo di lavofazione: Produzione lampadine 

+ Tipo dilaworazione: Lavorazione metallo 

* Tipo didavorazione: Lavorazione componenti plastici 

* Tipodilavorazione: Trattamenti superficiali 


»+ Tipo dilavorazione: Assemblaggio /Montaggio 


» Tipo di lavorazione: Progettazione /installazione sistemi di illuminazione 
«= Fasi della lavorazione: Sagomatura 


». Fasi della lavorazione: Saldatura 


col 
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« Fasi dellalavorazione: Verniciatura 

» Iasi della lavorazione: Cablaggio circuiti 

* Fasi della lavorazione: Montaggio parti elettriche 

« Fasi della lavorazione: Collaudo 

* Prodotti ottenuti: Componenti e semilavorati 

« Prodotti ottenuti: Componenti e semi-lavorati (% sui ricavi) 

* Prodotti ottenuti: Apparecchi da illuminazione — domestica (lampadari, lampade da tavolo, piantane, ecc.) 


* Prodotti ottenuti: Apparecchi da illuminazione — domestica (lampadari, lampade da tavolb, piantane, ecc.) 
(% sui ricavi) 
* Prodotti ottenuti: Insegne 
* Prodotti ottenuti: Insegne ( % sui ricavi) 
«+ Prodotti ottenuti: Apparecchi da illuminazione — pubblica esterna (lampioni, faretti da esterni luci per 
autostrade /piste aeroportuali, ecc.) ( % sui ricavi) 
«Altri alementi specifici: Addetti alle installazioni 
QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
*  Tranciatrici (numero) 
»-  Piegatrici (numero) 
»-  Foratrici (numero) 
»- Saldatrici (umero) 
«Impianti di verniciatura (numero) 
« Impianti di trattamento superficiale (numero) 
«Postazioni di assemblaggio (numero) 
QUADRO Z DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
» Mercato di riferimento: Industria illummotecnica 
* Mercato di riferimento: Privati 


è Servizi: Installazione 


AR DR 


ALLEG&TO: 5 


NOTA TECNICA E METODSDOGICA 


EVOLUZMKSINE 


STUDIO DI SETTORE TD28U 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L’evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche, dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SD28U - Tabbricazione, 
lavorazione e trasformazione del vetro. 

Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOPIN 2004 

« 26.12.0— Lavorazione e trasformazione del vetro piano; 

è 26.15.1— Lavorazione e trasformazione del vetro cavo; 

e 26.15.2— Lavorazione di vetro a mano e a soffio; 

* 26.15.3— Fabbricazione e lavorazione di vetro tecnico, industriale, per altri lavori. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo cento non solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresà, 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi ci tiversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando î modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d'imposta 2003. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 4.264. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per filevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 


Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizioné dello studio, lo scarto di 305 posizioni. 
I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 eute, 

* quadro B (unità produttiva destinata all’èsercizio dell’attività) non compilato; 

+ quadro C (modalità di svolgimento=dell’attività) non compilato; 


«quadro D (elementi specifici dell’attività) non compilato; 


« quadroF (elementi contabili:non'compilato; 

* presenza di attività secondanie/con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività quali la commercializzazione diretta di prodotti finiti; 

+ errata compilazione delle percentuali relative alle modalità di produzione e/o lavorazione conto 
proprio/conto terzi &Ncommercializzazione di prodotti acquistati da terzi non trasformati e/o lavorati 
dall’impresa (quadro. C); 

» errata compilazione delle percentuali relative al mercato di riferimento (quadro Z); 

+ errata compilazione delle percentuali relative ai materiali di produzione /materie prime (quadro D); 

+ errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti ottenuti/lavorati (quadro D); 


* incongruenze fra 1 dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito*degli scarti effettuati, il numero dei contribuenti oggetto delle successive analisi è risultato pari a 3.959. 


e 
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IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si Èè ritenuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


*  unatecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Awalisi in Componenti Principali *; 


+ un procedimento di Cluster Analysis ?. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tetiniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata, éffettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori)chiè consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti 1 quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di clientela, all'area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento dell’attività (materie prime, fasi Vdi lavorazione, tipo prodotto), ccc.; tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni/telative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzato le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificar&vdodici gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


I principali aspetti strutturali delle fimpfese considerati nell’analisi sono: 


+ dimensioni della struttura; 

* modalità organizzativa, 

* tipo dilavorazione; 

* tipologia di prodotti ottetiuti/lavorati; 


* grado di dipendenZareconomica. 


Il fattore dimensionale ha permesso di isolare le realtà di più grandi dimensioni (cluster 5, 10 e 11), quelle di 
dimensioni più contenute (cluster 2, 6, 7, 8 e 12) e le restanti di medie dimensioni. 


1 L’Analisi in*&6mponenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantifativi in un numero inferiore di muove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principalirfattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? Jea, Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omegenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


simili. 


— i 
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La modalità organizzativa ha differenziato imprese che operano prevalentemente in conto proprio (cluster 2, 5,73 
8 e 12), imprese che svolgono la loro attività in conto terzi (cluster 4) e imprese con attività mista. 

Il tipo di lavorazione evidenzia le imprese nelle quali è più frequente: 

* lalavorazione del vetro piano (cluster 1, 3, 7, 8,10, 11 e 12); 

* lalavorazione a lume (cluster 2); 

« lalavorazione del vetro cavo (cluster 4 e 9); 


* lalavorazione e/o fabbricazione di vetro a mano e a soffio (cluster 5 e 6). 


Nell’ambito delle diverse lavorazioni, la tipologia di prodotti ottenuti/lavorati consente di distinguere gruppi di 
imprese con le seguenti specializzazioni o produzioni prevalenti: 

» bigiotteria ed oggettistica in vetro (cluster 2); 

* vetrocamera per infissi (cluster 3, 8 e 11); 

»  cristalleria e vetri per complemento d’arredamento (cluster 4); 

* vetri per complemento d’arredamento (cluster 5); 

* canneetubidi vetro e vetreria per uso laboratorio (cluster 6); 

» vetro piano tagliato (cluster 7); 

* vetri per complemento d’arredamento, casalinghi in vetro e cristalleria (cluster 9); 

* vetro a specchi per edilizia/arredamento e vetro piano tagliato (clustèn10); 

* vetrate artistiche (cluster 12). 

Infine il grado di dipendenza economica ha individuato un/gruppo di imprese che presentano una forte 
dipendenza dal committente principale (cluster 4). 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione dei valori 
numerici riguarda valori medi. 


CLUSTER 1-— IMPRESE CHE RFALIZZANO PRODOTTI VARI IN VETRO PIANO 
NUMEROSITÀ: 369 
Le imprese appartenenti al cluster sono società di pérsone (52% dei soggetti) e ditte individuali (34%), con una 


struttura composta da 5 addetti di cui 4 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 2 operai gencrici ed 1 
operaio specializzato. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività sono articolati in 381 mq di produzione e 161 mq di magazzino. 


Si tratta di imprese, operanti sia in contoxproprio (55% dei ricavi) sia in conto terzi (40%), che effettuano la 
lavorazione del vetro piano (98% dei, $@ggrtti) e di vetro ad uso tecnico ed industriale (22%). 


I materiali di produzione utilizzati Seno costituiti prevalentemente da lastre standard di vetro float di diverso 
spessore dalla cui lavorazione si ottengono i seguenti prodotti: vetro piano tagliato (37% dei ricavi), vetro a 
specchi per edilizia/arredamento (16%), vetrocamera per infissi (13%) e vetro laminato /multistrato (10%). Il 
13% dei ricavi deriva dal serviziori posa in opera/installazioni. 


Il ciclo di produzione /lav@razione è caratterizzato dalle fasi di creazione del modello (50% dei soggetti), taglio e 
troncaggio (95%), molatura (96%), fresatura (54%), sabbiatura (78%), bisellatura (76%), foratura (94%), lavaggio 
(81%), saldatura (42%Y ed assemblaggio vetrocamera (40%). Rilevante è l’esternalizzazione delle fasi di 
stratificazione (22%%ei soggetti), tempratura (40%) ed assemblaggio vetrocamera (27%). 


La dotazione dibèni strumentali comprende 1 macchina per movimentazione/sollevamento /ribaltamento del 
vetro piano, 1 Baneo di taglio e troncaggio, 1 macchina per lavaggio vetro, 1 molatrice, 1 fresatrice, 1 bisellatrice, 
1 sabbiatricenl macchina per sigillatura vetrocamera nel 29% dei casi ed 1 profilatrice nel 31% dei casi. 


I mercatiàdi riferimento con cui operano in prevalenza le imprese sono: industria dell’arredamento (incluso 
arredo bagno), commercio, privati ed altre imprese manifatturiere. 


L'area di Mercato si estende dall’ambito provinciale a quello pluriregionale. 


— 0 
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CLUSTER 2 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI BIGIOTTERIA ED OGGETTISTICA IN 
VETRO 


NUMEROSITÀ: 215 


Le imprese appartenenti al cluster operano prevalentemente sotto forma di ditta individuale (73% dei soggetti), 
con una struttura composta da 2 addetti di cui 1 dipendente. Nel 70% dei casi non si fa ricorso personale 
dipendente. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell’attività sono rappresentate da 69 mq di produzione e 39 mq di 
magazzino. 


Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto proprio (70% dei ricavi) che effettuano lavorazione a lume 
(70% dei soggetti), lavorazione e/o fabbricazione di vetro a mano ed a soffio (40%) e lavorazione murrina/perla 
(18%), mediante le quali ottengono prodotti di bigiotteria ed oggettistica in vetro (78% detgcavi). 

I materiali di produzione utilizzati sono costituiti da canne/tubi di vetro (52% dellelquantità lavorate) e barre di 
vetro (19%). 

Il ciclo di produzione/lavorazione comprende le fasi di creazione del modello (80% dei soggetti), fusione (46%), 
soffiatura (36%), taglio e troncaggio (23%). 

Coerentemente con le dimensioni aziendali ed il tipo di lavorazioni effettuate, solo in pochi casi le imprese 
dispongono di beni strumentali. 

Il mercato di riferimento è costituito da commercio e privati su un’areà ché si estende dall'ambito pluriregionale a 
quello internazionale. Nel 37% dei casi le imprese esportano i loro prodotti, ottenendo il 33% dei ricavi. 


Le aziende del cluster sono localizzate prevalentemente nel comunèdi Venezia. 

CLUSTER 3 — IMPRESE DI MEDIE DIMENSIONI CHE PRODUCONO VETROCAMERA PER INFISSI 
NUMEROSITÀ: 342 

Le imprese appartenenti al cluster operano sia sotto fgrnîa di società di persone (48% dei soggetti) che di ditta 


individuale (41%), con una struttura composta da 5 addètti di cui 4 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 2 
operai generici ed 1 operaio specializzato. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività sono'articolati in 363 mq di produzione e 194 mg di magazzino. 


Si tratta di imprese, operanti sia in conto propsiò (53% dei ricavi) sia in conto terzi (43%), che effettuano la 
lavorazione del vetro piano (96% dei soggetti) 


I materiali di produzione utilizzati sono costituiti prevalentemente da lastre standard di vetro float di diverso 
spessore dalla cui lavorazione si ottengonov vetrocamera per infissi (59% dei ricavi), vetro piano tagliato (15%) e 
vetro laminato/multistrato (14%). IL18% dei ricavi deriva dal servizio di posa in opera/installazioni.Il ciclo di 
produzione/lavorazione è caratterizzato dalle fasi di taglio e troncaggio (91% dei soggetti), molatura (55%), 
sabbiatura (32%), foratura (63%), lavaggio (82%) ed assemblaggio vetrocamera (04%). Rilevante è 
l'esternalizzazione delle fasi di molatura (26% dei soggetti), bisellatura (37%) e tempratura (39%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 macchina per movimentazione /sollevamento/ribaltamento del 

vetro piano, 2 banchi di tàglio e troncaggio, 1 macchina per lavaggio vetro, 1 macchina per sigillatura 

vetrocamera, 1 molatrice edvl sabbiatrice nel 34% dei casi. 

Le imprese operano. inf diversi mercati di riferimento ed in particolare industria serramentistica e privati su 

un’area di mercato‘che, va dall’ambito provinciale a quello pluriregionale. 

CLUSTER 4 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO TERZI PRODUTTRICI DI CRISTALLERIA E VETRI PER 
COMPLEMENTO D’ARREDAMENTO 

NUMEROSELÀ?7142 

Le impreèsevappartenenti al cluster operano sia sotto forma di ditta individuale (45% dei soggetti) sia di società di 


persone. (40%), con una struttura composta da 4 addetti di cui 3 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 
operaid, generico. 


Keysuperfici destinate allo svolgimento dell’attività sono rappresentate da 177 mq di produzione e 88 mq di 
Magazzino. 
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Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto terzi (82% dei ricavi), con un'incidenza dei ricavi derivanti 
dal committente principale pari al 61%; vengono effettuate la lavorazione del vetro cavo (42% dei soggetti)z.là 
lavorazione e/o fabbricazione di vetro a mano ed a soffio (31%) e la lavorazione del vetro piano (26%) DI 
prodotti ottenuti/lavorati sono ripartiti fra cristalleria da tavola (22% dei ricavi), vetri per complemento 
d’arredamento (16%), oggetti vari in cristallo (15%) e casalinghi in vetro (53%). 

I materiali di produzione utilizzati sono costituiti da materiale per opacatura, sostanze vetrificanti € materiali di 
composizione, lastra standard di vetro float e materiale per spruzzatura. 

Il ciclo di produzione/lavorazione è limitato alle fasi di molatura (54% dei soggetti) e nastràtura e acidatura 
(24%). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 2 molatrici. 


Le imprese operano in diversi mercati di riferimento ed in particolare industria del vetròne commercio. L'area di 
mercato si estende dall'ambito comunale a quello nazionale. 


CLUSTER 5 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA LAVORAZIONE E/O FABBRICAZIONE DI VETRO A MANO 
ED A SOFFIO 


NUMEROSITÀ: 126 


2 


Le imprese del cluster sono prevalentemente società (43% di persone e 360% di capitali) con una struttura 
composta da 11 addetti di cui 9 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza/di 1 impiegato, 5 operai generici e 3 
operai specializzati. 

Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività sono articolati in 403Nnq di produzione, 214 mq di magazzino e 
47 di uffici. Sono inoltre presenti locali destinati ad esposizione pet 52 mq. 


Si tratta di imprese operanti principalmente in conto propria (74% dei ricavi) che effettuano lavorazione e/o 
fabbricazione di vetro a mano ed a soffio (88% dei soggetti)\ I prodotti ottenuti/lavorati sono rappresentati da 
vetri per complemento d’arredamento (51% dei ricavi), bigiotteria ed oggettistica in vetro (24%), cristalleria da 
tavola c oggetti vari in cristallo (11%). 


I materiali di produzione utilizzati sono costituiti ‘principalmente da sostanze vetrificanti e materiali di 
composizione (63% delle quantità lavorate). 


Il ciclo di produzione/lavorazione è caratterizzato dalle fasi di creazione del modello (90% dei soggetti), fusione 
(85%), taglio e troncaggio (49%), soffiatura (79%), molatura (58%), foratura (44%) e tempratura (56%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita(dà 2 forni di fusione fino ad 1 metro cubo, 1 forno di fusione oltre 1 
metro cubo, 1 forno di tempratura oltre Limetro cubo ed 1 molatrice nel 49% dei casi. 


Le imprese operano in diversi mercati di fiferimento ed in particolare commercio ed industria del vetro. L'arca di 
mercato si estende dall’ambito plurifegionale a quello internazionale e nel 67% dei casi le imprese esportano i 
loro prodotti, ottenendo il 32% dei ricavi. 


Le aziende del cluster sono localizZate prevalentemente nel comune di Venezia. 

CLUSTER 6 — PRODUTTORLDI CANNE E TUBI DI VETRO E VETRERIA PER USO LABORATORIO 
NUMEROSITÀ: 104 

Le imprese appartenenti al Cluster sono ditte individuali (56% dei soggetti) e società di persone (36%), con una 
struttura composta da 3/addetti di cui 2 dipendenti. 


Le superfici destutatèyallo svolgimento dell’attività sono rappresentate da 136 mq di produzione e 67 mq di 
magazzino. 

Si tratta di impfese operanti sia in conto terzi (57% dei ricavi) sia in conto proprio (39%) che effettuano 
lavorazione(e)/o fabbricazione di vetro a mano ed a soffio (84% dei soggetti), lavorazione di vetro ad uso tecnico 
ed industfiale 28%) e lavorazione del vetro cavo (26%). 


I prodotti ottenuti/lavorati sono rappresentati da canne/tubi di vetro (36% dei ricavi), vetreria per uso 
laboratorio (19%) e vetreria per uso farmaceutico (7%). 
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Il ciclo di produzione /lavorazione, che prevede l’impiego quasi esclusivo di canne/tubi di vetro, è caratterizzato 
dalle fasi di creazione del modello (55% dei soggetti), taglio e troncaggio (58%), curvatura (45%), soffiatura 
(85%), saldatura (47%) c tempratura (35%). 


La dotazione di beni strumentali è limitata ad 1 banco di taglio e troncaggio (33% dei casì). 


Le imprese operano in diversi mercati di riferimento ed in particolare commercio, industria farmagetitica ed 
industria del vetro. L’area di mercato si estende dall’ambito regionale a quello nazionale. 


CLUSTER 7 — IMPRESE DI PICCOLE DIMENSIONI CHE PRODUCONO VETRO PIANO TAGLIA'FO 
NUMEROSITÀ: 1.125 

Le imprese appartenenti al cluster operano prevalentemente sotto forma di ditta individuale..(70% dei soggetti) 
con una struttura composta da 2 addetti di cui 1 dipendente. Nel 62% dei casi non si fa\ricorso a personale 
dipendente. 

Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività sono articolati in 117 mq di produzioîtee 64 mq di magazzino. 

Si tratta di imprese operanti principalmente in conto proprio (72% dei ricavi) che èffettuano la lavorazione del 
vetro piano (93% dei soggetti). 

I materiali di produzione utilizzati sono costituiti prevalentemente da lastre standard di vetro float di diverso 
spessore dalla cui lavorazione si ottengono i seguenti prodotti: vetro pianostagliato (51% dei ricavi), vetrocamera 
pet infissi (9%) e vetro a specchi per edilizia/arredamento (8%). Il 21% dei ricavi deriva dal servizio di posa in 
opera/installazioni. 

Il ciclo di produzione/lavorazione è caratterizzato dalle fasi di taglio e'troncaggio (79% dei soggetti), molatura 
(53%) c foratura (54%). 

La dotazione di beni strumentali è limitata ad 1 banco di tagliole trencaggio ed 1 molatrice. 


La clientela di riferimento è costituita in particolare da privati commercio su un’area di mercato che si estende 
dall’ambito comunale a quello regionale. 


CLUSTER 8 — IMPRESE DI PICCOLE DIMENSIONI CHE*PRODUCONO VETROCAMERA PER INFISSI 
NUMEROSITÀ: 675 


Le imprese appartenenti al cluster operano sia sotto forma di ditta individuale (53% dei soggetti) sia di società di 
ersone (40%), con una struttura composta da 3vaddetti di cui 2 dipendenti. 

p 40%), truttu posta da 3vaddett d 2 dipendent 

Le superfici destinate allo svolgimento dell’attività sono rappresentate da 200 mq di produzione e 95 mq di 

magazzino. 

Si tratta di imprese operanti prevalentémente in conto proprio (74% dei ricavi) che effettuano la lavorazione del 

vetro piano (98% dei soggetti). 

1 materiali di produzione utilizzatisono costituiti prevalentemente da lastre standard di vetro float di diverso 

spessore dalla cui lavorazione si èttengono: vetrocamera per infissi (43% dei ricavi), vetro piano tagliato (30%) e 

vetro laminato /multistrato (9%). Il 15% dei ricavi deriva dal servizio di posa in opera/installazioni. 


Il ciclo di produzione /lavorazione è caratterizzato dalle fasi di creazione del modello (41% dei soggetti), taglio e 
troncaggio (94%), molatuta (77%), sabbiatura (72%), foratura (85%), lavaggio (84%) ed assemblaggio 
vetrocamera (89%). 


La dotazione di beriitstrumentali è costituita da 1 banco di taglio e troncaggio, 1 macchina per lavaggio vetro, 1 
macchina pera sigillatura vetrocamera, | 1° molatrice, 1° sabbiatrice ed 1° macchina per 
movimentazione /sollevamento /ribaltamento del vetro piano nel 48% dei casi. 


Le imprese operano in diversi mercati di riferimento ed in particolare privati ed altre imprese manifatturiere e 
l’area di mercato non supera l'ambito regionale. 


— dic 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


CLUSTER 9 — PRODUTTORI DI VETRI PER COMPLEMENTO D’ARREDAMENTO, CASALINGHI IN VETRO.(FE 
CRISTALLERIA 


NUMEROSITÀ: 143 


Le imprese appartenenti al cluster sono per il 36% società di persone, per il 34% società di capitali c peral'30% 
ditte individuali, con una struttura composta da 7 addetti di cui 6 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 
impiegato, 3 operai generici ed 1 operaio specializzato. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività sono articolati in 405 mq di produzione, 313 mq di magazzino c 
37 mq di uffici. 

Si tratta di imprese, operanti sia in conto proprio che in conto terzi, che effettuano lavorazione del vetro cavo 
(45% dei soggetti), lavorazione del vetro piano (33%) e lavorazione e/o fabbricazione di vetro mano ed a soffio 
(32%). I prodotti ottenuti/lavorati sono rappresentati da vetri per complemento d’arredàmento (22% dei ricavi), 
casalinghi in vetro (17%), cristalleria da tavola (12%), oggetti vari in cristallo (6%) e bigiotteria ed oggettistica in 
vetro (6%). 


materiali di produzione utilizzati sono costituiti da colori serigrafici (29% dellequantità lavorate), materiale per 
opacatura (10%), materiale per spruzzatura (10%) e sostanze vetrificanti e matertàli di composizione (6%). 

1 ciclo di produzione/lavorazione è caratterizzato dalle fasi di creazione“del modello (30% dei soggetti), 
serigrafia (42%), ricottura (39%), colorazione (64%) e spruzzatura (48%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 macchina serigrafiea, 1 macchina spruzzatrice, 1 forno di 
ricottura fino ad 1 metro cubo ed 1 forno di ricottura oltre 1 metro eubo nel 31% dei casi. 


Le imprese operano in diversi mercati di riferimento ed in particolare commercio ed industria del vetro. L'area di 
mercato si estende dall'ambito pluriregionale a quello internazionale e nel 44% dei casi le imprese esportano i 
loro prodotti, ottenendo il 30% dei ricavi. 


CLUSTER 10 — IMPRESE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI\”CHE PRODUCONO VETRO A SPECCHI PER 
EDILIZIA/ARREDAMENTO E VETRO.PIANO TAGLIATO 


NUMEROSITÀ: 122 


Le imprese del cluster sono prevalentemente società (52% di persone e 32% di capitali) con una struttura 
composta da 13 addetti di cui 10 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 4 operai generici, 4 
operai specializzati ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono rappresentate da 1.152 mq di produzione, 329 mq di 
magazzino e 62 mq di uffici. 


Si tratta di imprese operanti sia in contovterzi (60% dei ricavi) sia in conto proprio (38%) che etfettuano la 
lavorazione del vetro piano (99% der segpetti). 


I materiali di produzione utilizzati Sono costituiti prevalentemente da lastre standard di vetro float di diverso 
spessore dalla cui lavorazione silottèngono i seguenti prodotti: vetro a specchi per edilizia /arredamento (30% dei 
ricavi), vetro piano tagliato (30%), vetri per complemento d'arredamento (17%) e vetro temperato (10%). 


Il ciclo di produzione/lavorazione è caratterizzato dalle fasi di creazione del modello (35% dei soggetti), taglio e 
troncaggio (91%), molattta (93%), fresatura (60%), sabbiatura (64%), bisellatura (84%), foratura (89%), lavaggio 
(91%) e saldatura (34%). Rilevante è l’esternalizzazione delle fasi di curvatura (39% dei soggctti), stratificazione 
(29%), serigrafia (25%0)xtempratura (58%) ed assemblaggio vetrocamera (30%). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 2 macchine per movimentazione/sollevamento/ribaltamento del 
vetro piano, 2 banchi di taglio e troncaggio, 2 macchine per lavaggio vetro, 3 molatrici, 1 fresatrice, 1 profilatrice, 
2 bisellatrici edrsabbiatrice. 


Le impresesgperano in diversi mercati di riferimento ed in particolare per l'industria dell'arredamento (incluso 
arredo bagno)'e per l’industria del vetro. L’area di mercato si estende dall'ambito regionale a quello internazionale 
e nel 41% déi casi le imprese esportano i loro prodotti, ottenendo il 23% dei ricavi. 
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CLUSTER 11 — IMPRESE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI CHE PRODUCONO VETROCAMERA PER INFISSI 
NUMEROSITÀ: 109 


Le imprese del cluster sono prevalentemente società (68% di capitali c 28% di persone) con una struttura 
composta da 19 addetti di cui 17 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 3 impiegati, 7 operai genetiCi, 4 
operai specializzati ed 1 apprendista. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività sono articolati in 1.656 mq di produzione, 885 mq di Magazzino c 
158 mq di uffici. Sono inoltre presenti 83 mq di spazi all'aperto destinati a magazzino e 45 mq di locali destinati 
ad esposizione. 


Si tratta di imprese, operanti sia in conto proprio (59% dei ricavi) che in conto terzi (35%) che effettuano 
lavorazione del vetro piano (95% dei soggetti). 


I materiali di produzione utilizzati sono costituiti prevalentemente da lastre standard-di\yetro float di diverso 
spessore dalla cui lavorazione si ottengono i seguenti prodotti: vetrocamera per infissi/(47% dei ricavi), vetro 
laminato /multistrato (17%) e vetro piano tagliato (11%). 


Il ciclo di produzione/lavorazione è caratterizzato dalle fasi di taglio e troncaggio (89% dei soggetti), molatura 
(72%), sabbiatura (35%), foratura (69%), lavaggio (88%) ed assemblaggio»véètrocamera (87%). Rilevante è 
l’esternalizzazione delle fasi di stratificazione (32% dei soggetti), sabbiatura\61%), bisellatura (49%), serigrafia 
(28%) c tempratura (57%). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 5 macchine per movimentazione /sollevamento/ribaltamento del 
vetro piano, 3 banchi di taglio e troncaggio, 2 macchine per davaggio vetro, 1 macchina per sigillatura 
vetrocamera, 1 molatrice, 1 fresatrice nel 32% dei casi, 1 profilatrice*ncly30% dei casi ed 1 sabbiatrice nel 31% dei 
casi. 

Le imprese operano in diversi mercati di riferimento ed in. particolare per l'industria serramentistica e per 
l'industria del vetro. L'arca di mercato si estende dall'ambito plutiregionale a quello internazionale ce nel 24% dei 
casi le imprese esportano i loro prodotti, ottenendo il 21%tdessticavi. 

CLUSTER 12 — LABORATORI SPECIALIZZATI NELLA LAVORAZIONE DELLE VETRATE ARTISTICHE 
NUMEROSITÀ: 449 


Le imprese appartenenti al cluster operano prevalentemente sotto forma di ditta individuale (79% dei soggetti), 
con una struttura composta da 2 addetti e con presenza di dipendenti solo nel 22% dei casi. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell’attività sono rappresentate da 89 mq di produzione. 


Si tratta di imprese operanti prevalenteméfite in conto proprio (76% dei ricavi) che effettuano la lavorazione del 
vetro piano (90% dei soggetti) e la lavorazione e/o fabbricazione di vetro a mano ed a soffio (25%). I prodotti 
ottenuti/lavorati sono rappresentati soprattutto da vetrate artistiche (60% dei ricavi) e, in misura minore, da vetri 
per complemento d’arredamento (12%). 


I materiali di produzione utilizzati sano costituiti da vetro colorato e da lastre di vetro float di diverso spessore. 


Il ciclo di produzione/lavorazione è caratterizzato dalle fasi di creazione del modello (88% dei soggetti), fusione 
(60%), taglio e troncaggio (87%), molatura (33%), sabbiatura (37%), foratura (32%), saldatura (63%), ricottura 
(30%), montaggio tessere@mo$aico con rame e piombo (76%), colorazione (49%) e terzo fuoco (22%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 banco di taglio e troncaggio, 1 molatrice, 1 forno di fusione 
fino ad 1 metro cube ed\1 sabbiatrice nel 33% dei casi. 


La clientela di rifefimento è composta in particolare da privati e commercio su un’area di mercato che non supera 
l'ambito regionale. 
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DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in'esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile-dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E’ opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella ‘determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 
* (costo del venduto * + costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo: 


*  costie spese dichiarati nel quadro F superiori ai ricavi dichiarati. 
Successivamente sono stati utilizzati indicatori economico-contabili specifici déllé attività in esame: 
» durata delle scorte = (giacenza media del magazzino8 /ricavî) * 365; 


» valore aggiunto per addetto = (ricavi — costo del venduto — costo Per la produzione di servizi — spese per 
acquisti di servizi) /(numero addetti 6 * 1.000); 


. margine operativo lordo sulle vendite = [(cicavi - costo/del yenduto - costo per la produzione di servizi - 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente‘e pef altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 


afferenti l’attività dell'impresa) /ricavi] # 100. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma/giuridica e sulla base del personale dipendente, è stata 
calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno deglitindicatori precedentemente definiti e poi sono state 
selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 


+ non sono stati effettuati tagli per i clustef )2,,6, 9 e 10; 


? La Regressione Multipla è una tecnica statisticavehe permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Pandamento della variabile dipendente in funZione»dì una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
4 Costo del venduto = Esistenze iniziali +/acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 

5 Giacenza media del magazzino = (Fsîsténze iniziali + rimanenze finali) / 2 

6 Le frequenze relative ai dipendenti sono*State normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendefiti sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 


N 


“Collaboratori coordinati e confinuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa” e degli “Amministratori non soci”). 


numero addetti= 1 + numeto dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(persone fisiche) | specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 
formazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi 
che’ prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi. 


numero addettr@= numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati + 
(società) numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano 
attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero 
associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in 
partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero 


amministratori non soci 
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«dal 1° ventile, per i cluster 3 e 5; 
«dal 1° al 19° ventile, per 1 cluster 1, 8 c 11; 


* fino al 19° ventile, per 1 cluster 4, 7 e 12. 
Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«dal 1° ventile, peri cluster 10 e 11; 

« dal 2° ventile, peri cluster 4, 5 e 6; 

» dal 3° ventile, per i cluster 2,9 e 12; 

+ dal 2°al 19° ventile, per i cluster 1 e 3; 
* dal 3° al 19° ventile, per i cluster 7 e 8. 


Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli: 


* dal 1° ventile, per il cluster 10, 

«dal 2° ventile, per il cluster 2; 

» dal 3° ventile, per i cluster 1, 3,4,5,6,7,9, 11 e 12; 
«dal 4° ventile, per il cluster 8. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sià variabili contabili sia variabili strutturali. 
La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo*stepwise. Una volta selezionate le variabili, la 
determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi quadrati generalizzati, 
che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilitàdegata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 
Affinché il modello di regressione non risentisse degli effèttiYderivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui*(R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 

Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno. studio relativo alla “territorialità del compatto manifatturiero della 
lavorazione e trasformazione del vetro?” atlivello comunale che ha avuto come obiettivo la suddivisione del 
territorio nazionale in aree omogenee in ripporto a: 

* grado di specializzazione; 

«grado di concentrazione; 

* grado di densità imprenditoriale: 


7? 


Si sono inoltre utilizzati i risultativdi uno studio relativo alla “territorialità generale?” a livello comunale, non 
mirato quindi ad uno specifitoreomparto produttivo, che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio 
nazionale in aree omogeneCin rapporto a: 


* grado di benessere; 
» livello di qualificaziine professionale; 


* struttura economia. 


Nella definizione della funzione di ricavo le aree territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con le variabili ‘Valore dei beni strumentali elevato 0,4” e 
“Valore defsberi strumentali elevato 0,6” per la territorialità generale, “Valore dei beni strumentali elevato 0,5” 
per la terfitorialità generale e per la territorialità del comparto manifatturiero della lavorazione e trasformazione 
del vetro. Tali variabili hanno prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella 
Cluster Zmalysis, valori correttivi da applicare rispettivamente al coefficiente del ‘Valore dei beni strumentali 


1 chiteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
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elevato 0,4”, “Valore dei beni strumentali elevato 0,5” e “Valore dei beni strumentali elevato 0,6” nella 
definizione della funzione di ricavo. 


Nell’allegato 5.A vengono riportate le variabili cd 1 rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

«= l’Analisi Discriminante8; 

»  lastimadel ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 5.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui sf'attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la*distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppò omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
‘appartenenza. 


Anche l'intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intetvalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


8 L’Analisi Diseriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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QUADRO B DEL MODELLO AL 


QUADRO C DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
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VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


umero giornate retri 
umero giornate retri 
umero giornate retri 
umero giornate retri 
umero giornate retri 
umero giornate retri 
umero giornate retri 


umero giornate retri 


umero giornate retri 


buite 
buite 
buite 
buite 
buite 
vuite 


buite 


buite 


buite per Dirigenti 


per Quadri 
per Impiegati 


per Operai generici 


per Apprendisti 


Mq dei locali destinati alla produzione 


Mq dei locali destinati ad uf 


fici 


Mq dei locali destinati a magazzino 


Produzione conto terzi 


Percentuale dei ricavi provenienti dal committente principale 


Tipo di lavorazione: Lavorazione del vetro piano 

Tipo di lavorazione: Lavorazione del vetro cavé 

Tipo di lavorazione: Lavorazione c/o fabbticazione di vetro a mano ed a soffio 
T'ipo di lavorazione: Lavorazione di vetrorad uso tecnico ed industriale 


Tipo di lavorazione: Lavorazione mulrrina/ perla 


Lavorazione affidata a terzi: Italia 


Export e cessioni intracomunitarie 


Tipo di lavorazione: Lavorazione alunîe 


per Operai specializzati 


per Dipendenti a tempo parziale 


per Lavoranti a domicilio 


LEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


per Assunti con contratto di formazione e lavoro ò è termine 


Materiali di produzione /materi&pfime: Sostanze vetrificanti e materiali di composizione - % sulle quantità 


lavorate 


Materiali di produzione /materie prime: Lastra standard di vetro float da 2a 4 mm - 
Materiali di produzione Amaterie prime 
Materiali di produzione/materie prime 
Materiali di produzionèYmaterie prime 
Materiali di produzione /materie prime 


Materiali di préduzione/materie prime 


: Barre di vetro - % sulle quantità lavorate 


: Colori serigrafici - % sulle quantità lavorate 


% sulle quantità lavorate 


: Lastra standard di vetro float oltre 4 mm - % sulle quantità lavorate 


: Canne/tubi di vetro - % sulle quantità lavorate 


: Materiale per opacatura - % sulle quantità lavorate 


Materiali diproduzione /materie prime: Percentuale di vetro colorato calcolata sugli acquisti di cui al rigo 
DO08 - *% sulle.guantità lavorate 


Fasi dell'a lavorazione: 
Fasi dellalavorazione: 
Fasi della lavorazione: 
Fasi della lavorazione: 
Fasi della lavorazione: 


Fasi della lavorazione: 


Creazione del modello — Svolta internamente 
Fusione - Svolta internamente 

Taglio e troncaggio - Svolta internamente 
Curvatura - Svolta internamente 

Soffiatura - Svolta internamente 


Stampaggio - Svolta internamente 


dr 
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Fasi della lavorazione: Molatura - Svolta internamente 
Fasi della lavorazione: Fresatura - Svolta internamente 
Fasi della lavorazione: Sabbiatura - Svolta internamente 
Fasi della lavorazione: Bisellatura - Svolta internamente 
Fasi della lavorazione: Serigrafia - Svolta internamente 
Fasi della lavorazione: Foratura - Svolta internamente 
Fasi della lavorazione: Lavaggio - Svolta internamente 
Fasi della lavorazione: Saldatura - Svolta internamente 


Fasi della lavorazione: Ricottura - Svolta internamente 
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Fasi della lavorazione: Nastratura e acidatura - Svolta internamente 


Fasi della lavorazione: ‘l'empratura - Svolta internamente 


Fasi della lavorazione: Assemblaggio vetrocamera - Svolta internamente 


Fasi della lavorazione: Montaggio tessere mosaico con rame e piombo 4 Svolta internamente 


Fasi della lavorazione: ‘l'erzo fuoco - Svolta internamente 


Fasi della lavorazione: Opacatura - Svolta internamente 


Fasi della lavorazione: Colorazione - Svolta internamente 


Fasi della lavorazione: Spruzzatura - Svolta internamente 
Prodotti ottenuti/lavorati: Vetro piano tagliato - % sui ri 


Prodotti ottenuti /lavorati: Vetrocamera per infissi - % si 


cavi 


li ricavi 


Prodotti ottenuti/lavorati: Vetrocamera per facciata continua - % sui ricavi 


Prodotti ottenuti/lavorati: Vetro laminato /multisttato/% sui ricavi 


Prodotti ottenuti/lavorati: Vetro temperato - % sui ticav 


i 


Prodotti ottenuti/lavorati: Vetro a specchi per edilizia /arredamento - % sui ricavi 


Prodotti ottenuti /lavorati: Canne/tubi di vetro 7% sui ri 


cavi 


Prodotti ottenuti/lavorati: Casalinghi in vetro - % sui ricavi 
:C 


Prodotti ottenuti/lavorati % 


ristalleria da tavola - % sui ricavi 


Prodotti ottenuti/lavorati: Oggetti vari in cristallo - % sui ricavi 


Prodotti ottenuti/lavorati: Vetreria,pef'uso alimentare - 


04, 


Yo Sul ricavi 


Prodotti ottenuti /lavorati: Vetrate aftistiche - % sui ricavi 


Prodotti ottenuti/lavorati: Vétri per complemento d’arre 


Prodotti ottenuti /lavorati:Bigiotteria ed oggettistica in v 


damento (lampadari, ecc.) - % sui ricavi 


etro - % sui ricavi 


QUADRO E DEL MODELLO:»ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Macchine per movimentazione, sollevamento, ribaltamento del vetro piano — Numero 


Banchi di taglio e troncaggio — Numero 
Macchine per lavaggio vetro — Numero 
Macchine per sigillatura vetrocamera — Numero 
Molatrice "Numero 

Fresatrice Numero 

Profilàtrice — Numero 

Bisellatrice — Numero 

Sabbiatrice — Numero 

Macchine serigrafiche — Numero 

Macchine spruzzatrici — Numero 

Forno di fusione fino ad 1 metro cubo — Numero 


Forno di fusione oltre 1 metro cubo — Numero 


di die 
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‘omo di ricottura fino ad 1 metro cubo — Numero 
Forno di ricottura oltre 1 metro cubo — Numero 


Forno di tempratura fino ad 1 metro cubo — Numero 


Forno di tempratura oltre 1 metro cubo — Numero 


QUADRO Z DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Mercato di riferimento: Industria del vetro - % sui ricavi 

Mercato di riferimento: Industria dell’arredamento (incluso arredo bagno) - % suî ricavi 
Mercato di riferimento: Industria serramentistica - % sui ricavi 

Mercato di riferimento: Industria farmaceutica/laboratori - % sui ricavi 

Mercato di riferimento: Commercio (grossisti, dettaglianti, ecc.) - % sui ricavi 


Mercato di riferimento: Privati - % sui ricavi 


adi 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche, dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti pet l'evoluzione dello studio di settore SD33U — Lavorazione di 
metalli preziosi, oreficeria e gioielleria e lavorazione di pietre preziose. 


Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004 


*  2741.0— Produzione di metalli preziosi e semilavorati; 
»  36.22.1— Fabbricazione di oggetti di gioielleria ed oreficeria, di metalli preziosr'o.rivestiti di metalli preziosi; 


*  36.22.2— Lavorazione di pietre preziose e semipreziose per gioielleria e per disp ifidustriale. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo contàxnon solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibill processi produttivi e i, diversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando;i tnodelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imîposta 2003, completati con ulteriori informazioni 
contenute nel questionario ESD33 inviato ai contribuenti per l'evoluzione dello studio in oggetto. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 7.831. 

Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con le informazioni contenute nei relativi questionari è 


stato pari 6.519. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche pet rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 390 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 èuro; 

* quadro B del modello (unità produttiva destinata all’esercizio dell’attività) non compilato; 

« quadro C del modello/questionario (modalità di svolgimento dell’attività) non compilato; 

* quadro DD del questionario (élementi specifici dell’attività) non compilato; 

+ quadro F del modello (elementi contabili) non compilato; 


* presenza di attività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività quali la commeteidlizzazione diretta di prodotti finiti; 

» errata compilazione=ydelle percentuali relative alle modalità di produzione e/o lavorazione conto 
proprio /conto térzile commercializzazione di prodotti acquistati da terzi non trasformati e/o non lavorati 
dall'impresa (quadîò C del questionario); 

+ errata compilazione delle percentuali relative alla provenienza del materiale utilizzato (quadro C del 
questionario); 

» errata compilazione delle percentuali relative al marchio tradizionale di fabbrica (quadro C del questionario); 

+ erratàteompilazione delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro C del modello); 

» errata compilazione delle percentuali relative alle materie prime, semilavorati e componenti utilizzati (quadro 
D del questionario); 

- £)ertata compilazione delle percentuali relative ai metalli ed altri materiali (quadro D del questionario); 


+“ Crrata compilazione delle percentuali relative ai semilavorati e componenti (quadro D del questionario); 


ne 
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» errata compilazione delle percentuali relative ai materiali gemmologici (quadro D del questionario); 

» errata compilazione delle percentuali relative al titolo dei prodotti lavorati (quadro D del questionario); 

+ errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia della produzione e/o lavorazione (quadro Del 
questionario); 

+ errata compilazione delle percentuali relative alla modalità di produzione (quadro D del questionario); 

+ errata compilazione delle percentuali relative al valore della manifattura per la produzione a peso(guadro D 
del questionario); 


+ incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei contribuenti oggetto delle successive analisi è risultato pari a 6.129. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 

appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

* © una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configuratàcome un’analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Aralisi in Componenti Principali; 


+ un procedimento di Clasier Anabysts ?. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applieazione diretta delle tecniche di clustering, 


n effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuar& ul procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei\contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto/di variabili (1 fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


n un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle simgole variabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi int«Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro deglitelementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli orgamizzativi, alle diverse tipologie di clientela, all’area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento dell’attività. (materie prime, fasi di lavorazione, tipo prodotto), ecc., tale 
caratterizzazione è possibile solo, utilizzando le informazioni relative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli clemeatispécifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi..in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al-finè di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis haTonsentito di identificare sedici gruppi omogenei di imprese. 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi în un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
ofuggenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


simili. 
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DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


I principali aspetti strutturali delle imprese considerati nell’analisi sono: 

* dimensioni della struttura; 

* modalità organizzativa, 

* grado di integrazione del processo produttivo; 

* specializzazione produttiva, 

* tipologia di materiale utilizzato; 

*  commercializzazione al dettaglio; 

Il fattore dimensionale ha permesso di differenziare le imprese con struttura organizzativa e produttiva di più 
grandi dimensioni (cluster 11) da quelle con dimensioni più contenute (cluster 5, 6,ON10, 12, 14). 

Il criterio della modalità organizzativa ha evidenziato la presenza di imprese operanti in conto proprio (cluster 8, 
10, 14, 16), imprese operanti in conto terzi (cluster 1, 2, 5, 6, 7, 9, 12 e 15) ed imprese operanti in forma mista 
(cluster 3, 4, 11, 13). 

Il grado di integrazione del processo produttivo ha permesso di distinguere le imprese a ciclo di produzione 
integrato (cluster 1, 2, 3, 4, 5, 7, $, 10, 11, 13, 14), quelle a ciclo di préduzione parziale (cluster 15, 16) e quelle 
specializzate monofase (cluster 6, 9 e 12). 

Il criterio della specializzazione produttiva ha fatto emergere le seguenti specializzazioni: 

* casse e bracciali per orologi (cluster 1); 

*  catename a macchina (cluster 2); 

+ gioielleria ed oreficeria (cluster 3, 4, 8, 11, 15); 

* gioielleria (cluster 5,10); 

+ semilavorati per gioielleria (cluster 6,9, 12); 

* catene fatte a mano (cluster 7); 

» vasellame ed altri prodotti in argento (cluster 13); 

» corallie cammei (cluster 14); 


* oggettistica (cluster 16). 


Per quanto riguarda il materiale di produzione utilizzato, l’analisi ha evidenziato la presenza di cluster specializzati 
nella produzione di articoli in oro (cluster 1, 4, 5, 6, 7, 8,9, 10, 11, 15) e cluster specializzati nella produzione di 
articoli in argento (cluster 2, 3, 12, 13 @&16). Il cluster 9 si caratterizza per la maggior concentrazione tra i cluster 
in esame dei materiali gemmologichAutilizzati conseguente all’attività tipica di incastonatura. Il cluster 14 presenta 
la maggior concentrazione tra ifmateriali utilizzati di coralli e conchiglie in virtù della relativa specializzazione di 
prodotto. 


La commercializzazione al dettaglio è presente nel cluster 10 che identifica i piccoli laboratori con vendita diretta. 


Nelle successive descrizioni/dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguarda valosimedi. 


CLUSTER 1 - IMPRESE OPERANTI IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI CASSE E 
BRACCIALI PER OROLOGI 


NUMEROSITÀ:34 


Le aziendedel cluster sono in prevalenza società (pet il 44% di persone e per il 35% di capitali), con una struttura 
composta da 9 addetti, di cui 7 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 3 operai generici e 2 
operai specializzati. 


Le superfici destinate all'attività sono articolate in 225 mq di produzione, 19 mq di magazzino e 45 mq di uffici. 


Si tratta di aziende operanti soprattutto in conto terzi (73% dei ricavi), con un’incidenza dei ricavi derivanti dal 
committente principale pari al 40%. La clientela è rappresentata da industria (37% dei ricavi), commercianti 
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all’ingrosso (27%) ed artigiani (16%), su un’area di mercato che si estende dall'ambito nazionale a quellò 
internazionale, con presenza di export nel 35% dei casi, che incide sui ricavi per il 61%. 


1 prodotti ottenuti sono casse/bracciali per orologi (96% dei ricavi). 

I materiali di produzione sono costituiti da metalli ed altri materiali (78% delle quantità prodotte/lavorate) e 
semilavorati (18%). 

Tra i metalli lavorati prevale l’oro (74% delle quantità prodotte /lavorate). 

Per quanto riguarda i semilavorati sono preponderanti quelli in oro (29% delle quantità prodotte/lavorate) e 
quelli in altri materiali (12%). 

I titoli di oro maggiormente impiegati sono 750 (62% della produzione/ lavorazione) e 585,(24%). 


I materiali utilizzati nella produzione sono di proprietà di terzi (62% dei ricavi). La produzione non presenta in 
genere marchio di fabbrica ed è effettuata prevalentemente a pezzo (78% dei ricavi). 


Le principali fasi del processo produttivo effettuate sono: progettazione e /disèégno (50% dei soggetti), 
laminazione a lastra 0 a filo (71%), fusione (71%), stampaggio (56%), lavorazione a canna vuota (38%), 
saldatura/assemblaggio/montaggio (85%), diamantatura/asportazione del trùdiolo (50%), satinatura/setatura 
(38%) e pulitura/finitura/Ilucidatura (91%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 forno per fusione, 2 laminatoi, 1 tagliatrice presente nel 50% 
dei casi, 3 macchinari per stampaggio, 4 macchine per l'asportazione del truciolo/diamantatrici, di cui 1 a 
controllo numerico, 1 forno a nastro per saldo-brasatura, 4 saldatrici /Cannelli a microfiamme, 5 banchi di lavoro, 
2 spazzole e lucidatrici, 2 macchine per pulitura, 3 casseforti (1 di(classe A, 1 di classe B cd 1 di classe C) e 3 
cappe di aspirazione. 


CLUSTER 2 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI CATENAME 
A MACCHINA SOPRATTUTTO IN ARGENTO 


NUMEROSITÀ: 118 

Le aziende del cluster sono in prevalenza società (per 142% di persone e per il 44% di capitali), con una struttura 
composta da 8 addetti, di cui 6 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 2 operai generici e 2 
operai specializzati. 

Le superfici destinate all'attività sono articolate in 270 mq di produzione, 24 mq di magazzino e 40 mq di uffici. 
Si tratta di aziende operanti in conto terzi (80%ydei ricavi). La clientela è rappresentata da industria (41% dei 
ricavi), commercianti all’ingrosso (28%) ed èstigiani (26%), su un’area di mercato che si estende dall’ambito 
provinciale a quello internazionale, con pfesenza di export nel 46% dei casi, che incide sui ricavi per il 44%. 

I prodotti ottenuti sono catene fatte amacchina (78% dei ricavi). 


1 materiali di produzione sono costitiiti da metalli ed altri materiali (66% delle quantità prodotte/lavorate) e 
semilavorati (34%). 


‘Tra i metalli lavorati prevalgono afsento (53% delle quantità prodotte/lavorate) ed oro (24%). 

Per quanto riguarda i semilavòfati sono preponderanti quelli in argento (44% delle quantità prodotte /lavorate) € 
quelli in oro (18%). 

Il titolo di argento maggiormente impiegato è 925 (68% della produzione/ lavorazione) mentre per l’oro è 750 
(16%). 

I materiali utilizzati nella produzione sono soprattutto di proprietà di terzi (68% dei ricavi). La produzione non 


presenta in genere marchio di fabbrica ed è effettuata a peso (95% dei ricavi). 


Le principalisfast del processo produttivo effettuate sono: laminazione a lastra o a filo (47% dei soggetti), 
saldatura/assemblaggio/montaggio (76%), diamantatura/asportazione del truciolo (42%), fusione (49%) e 
pulitura finitura/lucidatura (58%). Vengono affidate a terzi le fasi di saldatura/ assemblaggio /montaggio (36% 
dei soggetti), diamantatura/asportazione del truciolo (33%) e rodiatura e trattamenti galvanici (35%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 forno per fusione, 2 laminatoi, 1 tagliatrice, 2 macchinari per 
stampaggio, 20 macchine per catename, 3 macchine per l’asportazione del truciolo/diamantatrici, 1 forno a 
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nastro per saldo-brasatura, 3 saldatrici/cannelli a microfiamme, 2 banchi di lavoro, 1 spazzola e lucidatrice/3 

macchine per pulitura, 2 casseforti (1 di classe A ed 1 di classe B) e 4 cappe di aspirazione. 

CLUSTER 3 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI GIOIELLERIA IN ARGENTO “ED 
ARGENTERIA 

NUMEROSITÀ: 380 


Te aziende del cluster sono per il 34% ditte individuali e pet il 40% società di persone, con( una struttura 
composta da 5 addetti, di cui 4 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 operaio generico, 1 operaio 
specializzato ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate all'attività sono articolate in 132 mq di produzione, 15 mq di magazzinose 26 mq di uffici. 


Si tratta di aziende operanti sia in conto proprio (60% dei ricavi) che in conto terzix(35%) con una clientela 
rappresentata da commercianti all’ingrosso (50% dei ricavi) commercianti al dettaglio?14%) e privati (10%), su 
un’arca di mercato che si estende dall’ambito regionale a quello internazionale, con presenza di export nel 48% 
dei casi che incide sui ricavi per il 34%. 


I prodotti ottenuti sono gioielli (35% dei ricavi) ed articoli di oreficeria ed argenteria € loro componenti (33%). 

I materiali di produzione sono costituiti in da metalli ed altri materiali (63%.delle quantità prodotte/lavorate) e 
semilavorati (28%). 

Tra i metalli lavorati prevale l'argento (80% delle quantità prodotte/lavoratò). 

Per quanto riguarda i semilavorati sono preponderanti quelli in argento (68% delle quantità prodotte 7 lavorate). 

Il titolo di argento maggiormente impiegato è 925 (86% della produzione / lavorazione). 

I materiali utilizzati nella produzione sono soprattutto di proprietà (65% dei ricavi). La produzione è a marchio di 
fabbrica proprio per il 44% dei ricavi e per il 40% senza marchio di fabbrica ed è effettuata sia a peso (59% dei 
ricavi) che a pezzo (40%). 

Te principali fasi del processo produttivo effettuaté sono: progettazione e disegno (62% dei soggetti), 
modellazione e preparazione cere (44%), laminazione allastra 0 a filo 45%), fusione (44%), microfusione (24%), 
stampatura (33%), saldatura/ assemblaggio /montaggio (87%), satinatura/setatura (29%), incastonatura pietre 
(38%), pulitura /finitura/lucidatura (84%) e confezionamento e cartellinatura (52%). 

Vengono esternalizzate le fasi di microfusione (28% dei soggetti) e saldatura/ assemblaggio /montaggio (22%). 


La dotazione di beni strumentali è costituità,da)1 forno per fusione (presente nel 49% dei casi), 1 laminatoio, 2 
tagliatrici (presenti nel 49% dei casi), 1/Mmacchinario per stampaggio, 2 saldatrici/cannelli a microfiamme, 3 
banchi di lavoro, 2 spazzole c lucidatrici,,3 macchine per pulitura, 2 casseforti (1 di classe A ed 1 di classe B), 2 
cappe di aspirazione ed 1 micromotoreper'incisione. 


CLUSTER 4 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI GIOIELLERIA ED OREFICERIA CON CICLO 
DI PRODUZIONE-PARZIALMENTE ESTERNALIZZATO 


NUMEROSITÀ: 150 


Le aziende del cluster sono \per il 41% ditte individuali e per il 32% società di persone, con una struttura 
composta da 5 addetti diécui 8 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 1 operaio generico ed 1 
operaio specializzato. 

Le superfici destinate all'attività sono articolate in 78 mq di produzione, 9 mq di magazzino e 24 mq di uffici. 

Si tratta di aziende operanti sia in conto proprio (56% dei ricavi) che in conto terzi (35%) con una clientela 
rappresentata da coînmercianti al dettaglio (28% dei ricavi), commercianti all’ingrosso (28%) e privati (27%), su 
un’area di mercato che si estende dall'ambito provinciale a quello internazionale, con presenza di export nel 49% 
dei casi chefincide sui ricavi per il 44%. 

I prodottivettenuti sono prevalentemente gioielli (65% dei ricavi) ed articoli di oreficeria ed argenteria e loro 
componenti (10%). 

I materiali di produzione sono costituiti in da metalli ed altri materiali (60% delle quantità prodotte lavorate), 
sémilavorati (24%) e materiali gemmologici (16%). 


‘la i metalli lavorati prevalgono oro (64% delle quantità prodotte /lavorate) ed argento (20%). 
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Per quanto riguarda i semilavorati sono preponderanti quelli in oro (54% delle quantità prodotte/lavorate),@ 
quelli in argento (15%). 


I materiali gemmologici principalmente utilizzati sono pietre  semipreziose (27% delle quaritità 
8 OIOgici — principa i pie! Ip l q 
prodotte/lavorate), diamanti (20%), pietre sintetiche (13%) ed altre pietre preziose (9%) 


Il titolo di oro maggiormente impiegato è 750 (67% della produzione/ lavorazione) mentre per l'argento è 925 
(21%). 


I materiali utilizzati nella produzione sono soprattutto di proprietà (63% dci ricavi). La produzione è marchio di 
fabbrica proprio per il 50% dei ricavi e per il 30% senza marchio di fabbrica ed è effettuata siaSa/pezzo (67% dei 
ricavi) che a peso (33%). 


Le principali fasi del processo produttivo effettuate sono: progettazione e disegnoW(A8% dei soggetti), 
modellazione e preparazione cere (55%), laminazione a lastra o a filo (57%), fusione (43%), saldatura/ 
assemblaggio —/montaggio (77%), satinatura/setatura (43%), incastofiatura pietre (67%), 
pulitura/finitura/lucidatura (79%) rodiatura e trattamenti galvanici (39%) Ainfilatura perle (35%) c 
confezionamento e cartellinatura (71%). 


Vengono esternalizzate le fasi di progettazione e disegno (25% dei soggetti) ,Médellazione e preparazione cere 

(45%), laminazione a lastra o a filo (34%), fusione (63%), microfusione (77%), stampatura (47%) lavorazione a 

canna vuota (32%), elettroformatura (24%), saldatura/ assemblaggio /montaggio (46%), cesellatura (24%), 

diamantatura/asportazione del truciolo (41%), smaltatura (63%), satinaturà/setatura (48%), taglio e incisione 

(58%), incastonatura pietre (60%), pulitura/finitura/Ilucidatura (37%) /fediatura c trattamenti galvanici (55%) ed 

infilatura perle (27%). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 laminatoio, 2,6aldatrici/cannelli a microfiamme, 3 banchi di 

lavoro, 1 spazzola e lucidatrice, 2 macchine per pulitura, 1 cassafortè di classe A (presente nel 45% dei casi) ed 1 

cappa di aspirazione. 

CLUSTER 5 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI 
GIOIELLERIA 

NUMEROSITÀ: 999 

Le aziende del cluster sono per il 58% ditte individuali e per il 32% società di persone, con una struttura 

composta da 3 addetti di cui 2 dipendenti. 

Le superfici destinate all'attività sono articolate 54 mq di produzione e 13 mq di uffici. 

Si tratta di aziende operanti in conto terzi (89% dei ricavi) con un'incidenza dei ricavi derivanti dal committente 

principale pari al 51%. La clientela è rapprèsentata da industria (23% dei ricavi), artigiani (22%) e commercianti 

all'ingrosso (21%), su un’area di mercato Che si estende dall’ambito locale a quello nazionale. 

I prodotti ottenuti sono prevalentemente gioielli (59% dei ricavi). 

I materiali di produzione sono costituiti da metalli ed altri materiali (83% delle quantità prodotte /lavorate) e 

semilavorati (0%). 

Tra i metalli lavorati prevaleotiorero (80% delle quantità prodotte /lavorate). 

Per quanto riguarda i semilavorati sono preponderanti quelli in oro (28% delle quantità prodotte/lavorate). 

Il titolo di oro maggiommente impiegato è 750 (84% della produzione/ lavorazione). 

I materiali utilizzatinnella produzione sono in massima parte di terzi (72% dei ricavi). La produzione è 

prevalentemente senza marchio di fabbrica per il 59% dei ricavi ed è effettuata a pezzo (81% dei ricavi). 

Le principali fass del processo produttivo effettuate sono: progettazione e disegno (38% dei soggetti), 

modellazione,e preparazione cere (60%), laminazione a lastra o a filo (62%), fusione (47%), microfusione (33%), 

saldatura/xassemblaggio/ montaggio (85%), incastonatura pietre (40%), pulitura/finitura/lucidatura (77%) e 

todiatura &trattamenti galvanici (33%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 forno per fusione (presente nel 47% dei casi), 1 laminatoio, 2 
saldatrici /cannelli a microfiamme, 3 banchi di lavoro, 2 spazzole e lucidatrici, 1 macchina per pulitura ed 1 cappa 
di aspitazione. 
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CLUSTER 6 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO ‘TERZI SPECIALIZZATE NELL’ASSEMBLAGGIO DI 
SEMILAVORATI 

NUMEROSITÀ: 471 

Le aziende del cluster sono per il 63% ditte individuali e per il 32% società di persone, con una struttura 

composta da 3 addetti di cui 2 dipendenti. 

Le superfici destinate all'attività sono articolate in 52 mq di produzione. 

Si tratta di aziende operanti principalmente in conto terzi (97% dei ricavi), con un'incidenza desricavi derivanti 

dal committente principale pari al 57%. La clientela è rappresentata da industria (56% dei ricavi ) ed artigiani 

(30%), su un’area di mercato che si estende dall’ambito locale fino alle regioni limitrofe. 

I prodotti ottenuti sono gioielli semilavorati (63% dei ricavi) ed articoli di oreficeria èd argenteria e loro 

componenti (14%). 

I materiali di produzione sono costituiti da semilavorati (87% delle quantità prodofte/Tavorate) c metalli ed altri 

materiali (12%). 

Per quanto riguarda i semilavorati sono preponderanti quelli in oro (86% delle, quantità prodotte /lavorate) e 

quelli in argento (6%). 

Tra i metalli lavorati prevale l’oro (19% delle quantità prodotte /lavorate). 

I titoli di oro maggiormente impiegati sono 750 (67% della produzioneAlavorazione) e 585 (16%). 

I materiali utilizzati nella produzione sono soprattutto di terzi (94%dei ricavi). La produzione è a marchio di 

fabbrica di terzi per il 48% dei ricavi e per il 48% senza marchio dwWfabbrica ed è effettuata sia a pezzo (61% dei 

ricavi) che a peso (38%). 

Le principali fasi del processo produttivo effettuate sono: saldatura/ assemblaggio /montaggio (78% dci soggetti) 

e pulitura/finitura/lucidatura (37%). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 2 saldatrici/cannelli a microfiamme, 2 banchi di lavoro, 1 

spazzola e lucidatrice, 1 macchina per pulitura cd 1 cappadi aspirazione. 

CLUSTER 7 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI CATENE 
FATTE A MANO 

NUMEROSITÀ: 139 


Le aziende del cluster sono per il 41% società di persone e per il 37% ditte individuali, con una struttura 
composta da 5 addetti di cui 3 dipendefitivtra i quali si rileva la presenza di 1 operaio generico ed 1 operaio 
specializzato. 

Le superfici destinate all'attività sondvarticolate in 125 mq di produzione, 15 mq di magazzino e 19 mq di uffici. 
Si tratta di aziende operanti in conto Terzi (78% dei ricavi), con un'incidenza dei ricavi derivanti dal committente 
principale pari al 47%. La clientéla è rappresentata da industria (48% dei ricavi), commercianti all’ingrosso (30%) 
ed artigiani (18%), su un’area,di mercato che si estende dall’ambito provinciale a quello internazionale. 

I prodotti ottenuti sono caféhe’fatte a mano (94% dei ricavi). 


I materiali di produzione sono costituiti da semilavorati (50% delle quantità prodotte/lavorate) e metalli ed altri 
materiali (49%). 


0 


Per quanto riguarda iYsemilavorati sono preponderanti quelli in oro (55% delle quantità prodotte/lavorate) e 


quelli in argento (116%). 
Tra i metalli lavorati prevale loro (42% delle quantità prodotte /lavorate). 


I titoli di 6f6xmaggiormente impiegati sono 750 (52% della produzione/ lavorazione) e 585 (22%) mentre per 
argento prevale il 925 (19%). 


I materiali utilizzati nella produzione sono soprattutto di terzi (72% dei ricavi). La produzione è senza marchio 
peri55% dei ricavi ed è effettuata soprattutto a peso (84% dei ricavi). 


Lewprincipali fasi del processo produttivo effettuate sono: laminazione a lastra o a filo (16% dei soggetti), fusione 
(43%), saldatura/assemblaggio/montaggio (05%) e pulitura/finitura/lucidatura (53%). 
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La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 forno per fusione (presente nel 47% dei casî), 1 laminatoio 1 
macchina per stampaggio, 3 saldatrici/cannelli a microfiamme, 3 banchi di lavoro, 1 spazzola e lucidatricez=2 
macchine per pulitura, 2 casseforti (1 di classe A ed 1 di classe B) e 2 cappe di aspirazione. 


CLUSTER 8 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO PROPRIO PRODUTTRICI DI GIOIELLI ED ARTICOLI DI 
OREFICERIA DI BASSO VALORE AGGIUNTO 


NUMEROSITÀ: 430 


Le aziende del cluster sono in prevalenza società (per il 37% di capitali e per il 34% di persone), con éna struttura 
composta da 6 addetti, di cui 5 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 2*@perai generici, 1 
operaio specializzato ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate all'attività sono articolate in 129 mq di produzione, 11 mq di magazzinioe 31 mq di uffici. 


Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto proprio (67% dei ricavi), con una*cliùritela rappresentata da 
commercianti all'ingrosso (66% dei ricavi) e commercianti al dettaglio (14%), su un’area di mercato che si 
estende fino all’ambito internazionale, con presenza di export nel 54% dei casi, che'incide sui ricavi per il 41%. 


I prodotti ottenuti sono gioielli (54% dei ricavi) e articoli di oreficeria ed argentetiae Toro componenti (21%). 


I materiali di produzione sono costituiti da metalli ed altri materiali (73%%delle quantità prodotte/lavorate) e 
semilavorati (17%). 


Tra i metalli lavorati prevale l’oro (78% delle quantità prodotte /lavorate): 
Per quanto riguarda i semilavorati sono preponderanti quelli in oro (36% delle quantità prodotte /lavorate). 
I titoli di oro maggiormente impiegati sono 750 (68% della produzione/ lavorazione) e 585 (17%). 


1 materiali utilizzati nella produzione sono di proprietà (53% ‘dei ricavi) e di prestito (23%). La produzione 
avviene prevalentemente a marchio di fabbrica proprio (50% det ricavi) e senza marchio (38%) ed è effettuata 
prevalentemente a peso (81% dei ricavi). 


Le principali fasi del processo produttivo effettuate sono: progettazione e disegno (53% dei soggetti), 
modellazione e preparazione cere (47%), laminazione alastra o a filo (64%), fusione (68%), microfusione (36%), 
stampaggio (43%), —saldatura/assemblaggio /montaggio (01%), incastonatura pietre 47%), 
pulitura/finitura/lucidatura (91%), rodiatura e trattamenti galvanici (32%) e confezionamento e cartellinatura 
(32%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita, da INipparecchiatura per microfusioni (presente nel 37% dei casi), 1 
forno per fusione, 1 laminatoio, 1 tagliatrice, macchinari per stampaggio, 3 saldatrici/cannelli a microfiamme, 4 
banchi di lavoro, 2 spazzole e lucidatrici,‘3 macchine per pulitura, 2 casseforti (1 di classe A ed 1 di classe B), 2 
cappe di aspirazione ed 1 micromotore perincisione. 


CLUSTER 9 - INCASTONATORI 
NUMEROSITÀ: 445 


Le aziende del cluster sono perl 72% ditte individuali ce per il 26% società di persone, con una struttura 
composta da 3 addetti di cui Trdipendente. 


Le superfici destinate all'attività sono limitati a 31 mq di produzione. 


Si tratta di aziende operanti in conto terzi (99% dei ricavi), con un’incidenza dei ricavi derivanti dal committente 
principale pari al 59%. ha clientela è rappresentata da industria (41% dei ricavi) ed artigiani (36%) su un’area di 
mercato locale. 


1 prodotti ottenuti sno prevalentemente gioielli semilavorati (59% dei ricavi) e gioielli finiti 27%). 


I materiali di produzione sono costituiti da semilavorati (55% delle quantità prodotte/lavorate) e materiali 
gemmologici(36%). 


Per quanto riguarda i semilavorati sono preponderanti quelli in oro (63% delle quantità prodotte /lavorate). 


I materiali gemmologici principalmente utilizzati sono diamanti (53% delle quantità prodotte /lavorate), pietre 
semipreziose (19%) ed altre pietre preziose (11%) 


Fititolo di oro maggiormente impiegato è 750 (81% della produzione/ lavorazione). 
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I materiali utilizzati nella produzione sono soprattutto di terzi (95% dei ricavi). La produzione è senza marchio,di 
fabbrica per il 64% dei ricavi e a marchio di fabbrica di terzi per il 31% ed è effettuata a pezzo (84% dei ricavi): 


I soggetti appartenenti al cluster effettuano quasi esclusivamente l’incastonatura pietre (94% dei soggetti). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 3 banchi di lavoro ed 1 macchina per pulitura presente nelr43% 
dei casi). 

CLUSTER 10 — LABORATORI DI OREFICERIA CON VENDITA A PRIVATI 

NUMEROSITÀ: 1.690 

Le aziende del cluster sono per il 73% ditte individuali c per il 20% società di persone, con una struttura 
composta da 2 addetti di cui 1 dipendente; nel 72% dei casi non è presente personale dipendente. 

Le superfici destinate all'attività sono limitate a 31 mq di produzione ed 11 mq di vendita: 


Si tratta di aziende operanti principalmente in conto proprio (74% dei ricavi) ache effettuano anche la 
commercializzazione di prodotti di terzi (13%). La clientela è rappresentata soprattutto da privati (69% dei 
ricavi), su un’area di mercato locale. 


I prodotti ottenuti sono prevalentemente gioielli (71% dei ricavi). 


I materiali di produzione sono costituiti da metalli ed altri materiali (62% delle quantità prodotte/lavorate), 
semilavorati (18%) e materiali gemmologici (19%). 


Tra i metalli lavorati prevalgono oro (70% delle quantità prodotte/lavérate) ed argento (15%). 
Per quanto riguarda i semilavorati sono preponderanti quelli in oro-(58% delle quantità prodotte/lavorate). 


I materiali gemmologici principalmente utilizzati. sono pietre  semipreziose (27% delle quantità 
prodotte/lavorate), diamanti (24%), perle naturali (11%) ed altre piétre preziose (12%). 


Il titolo di oro maggiormente impiegato è 750 (80% della prodùzZione/ lavorazione). 


1 materiali utilizzati nella produzione sono soprattutto di proprietà (74% dei ricavi). La produzione avviene con 
marchio di fabbrica per il 48% dei ricavi e senza marchio di fabbrica per il 46% ed è effettuata a pezzo (85% dei 
ricavi). 


Le principali fasi del processo produttivo effettuate sono: progettazione e disegno (77% dei soggetti), 
modellazione e preparazione cere (67%), laminazione a lastra o a filo (78%), fusione (63%), microfusione (31%), 
saldatura/ assemblaggio/ montaggio (89%), cesellatura (28%), incisione (33%), satinatura/setatura (32%), 
incastonatura pietre (76%), pulitura/finitufa/lucidatura (91%), rodiatura e trattamenti galvanici (49%) e 
confezionamento e cartellinatura (47%). Viène esternalizzata la fase di infilatura perle (49% dei soggetti). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 laminatoio, 2 saldatrici/cannelli a microfiamme, 2 banchi di 
lavoro, 2 spazzole e lucidatrici, 1 machina per pulitura ed 1 cappa di aspirazione. 


CLUSTER 11-— IMPRESE DI PIÙ/GRANDI DIMENSIONI PRODUTTRICI DI GIOIELLERIA ED OREFICERIA CON 
CICLO DI PRODUZIONE PARZIALMENTE ESTERNALIZZATO 


NUMEROSITÀ: 107 


Le aziende del cluster sorio n prevalenza società di capitali (78% dei soggetti), con una struttura composta da 28 
addetti, di cui 25 dipendenty tra i quali si rileva la presenza di 4 impiegati, 10 operai generici, 7 operai specializzati 
e 2 apprendisti. 


Le superfici destitatèyall'attività sono articolate in 634 mq di produzione, 147 mq di magazzino e 178 mq di 
uffici. 


Si tratta di aziégide operanti sia in conto proprio (51% dei ricavi) che in conto terzi (47%), con una clientela 
rappresentata.da commercianti all'ingrosso (57% dei ricavi), commercianti al dettaglio (16%) e industria (15%) su 
un’area di metcato che si estende fino all'ambito internazionale, con presenza di export nel 88% dei casi che 
incide sui ricavi per il 47%. 

I prodetti ottenuti sono gioielli (53% dei ricavi) e articoli di oreficeria ed argenteria e loro componenti (18%). 


0, 


IMateriali di produzione sono costituiti da metalli ed altri materiali (82% delle quantità prodotte/lavorate) e 


semilavorati (13%). 


e 
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‘l'ra i metalli lavorati prevalgono oto (56% delle quantità prodotte /lavorate) ed argento (33%). 


Per quanto riguarda i semilavorati sono preponderanti quelli in oro (41% delle quantità prodotte/lavorate) cia 
argento (18%). 


I titoli di oro maggiormente impiegati sono 750 (52% della produzione/ lavorazione) e 585 (12%), mentrè per 
argento il titolo più frequente è 925 (32%). 


I materiali utilizzati nella produzione sono soprattutto di proprietà (50% dei ricavi), di terzi (35%) e di prestito 
(15%). La produzione avviene prevalentemente a marchio di fabbrica proprio (39% dei ricavi), senza marchio 
(32%) e a marchio di fabbrica di terzi (28%) ed è effettuata sia a peso (58% dei ricavi) che a peZzo (42%). 
Le principali fasi del processo produttivo effettuate sono: progettazione e disegno (78% dei soggetti), 
modellazione e preparazione cere (69%), laminazione a lastra o a filo (81%), fusione (78%)) microfusione (51%), 
stampatura (72%), lavorazione a canna vuota (36%), saldatura/assemblagsio/montaggio (94%), 
diamantatura/asportazione del truciolo (33%), satinatura/setatura (48%), incastonatura pietre (47%), 
pulitura/finitura/lucidatura (94%), rodiatura e trattamenti galvanici (52%) e confèzionamento e cartellinatura 
(63%). 

Vo) 


Vengono esternalizzate le fasi di modellazione e preparazione cere (21% deîSsoggetti), microfusione (27%), 
saldatura/ assemblaggio /montaggio (35%), taglio e incisione  (21%),) incastonatura pietre (36%), 
pulitura/finitura/lucidatura (21%) e rodiatura e trattamenti galvanici (45%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 2 apparecchiature pèr microfusioni, 2 forni per fusione, 31 
laminatoi, 2 tagliatrici, 6 macchinari per stampaggio, 3 macchine per/cateitame, 3 macchine per asportazione del 
truciolo/diamantatrici, 1 forno a nastro per saldo-brasatura, 9 saldatrivi/cannelli a microfiamme, 1 impianto per 
trattamento chimico, 11 banchi di lavoro, 4 spazzole e lucidatric®7 macchine per pulitura, 3 casseforti (1 di 
classe A, 1 di classe B e 1 di classe C), 8 cappe di aspirazione, 1/impianto di recupero metalli e 2 micromotori per 
incisione. 

CLUSTER 12 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO *FERZI SPECIALIZZATE NELL’ASSEMBLAGGIO DI 

SEMILAVORATI IN ARGENTO 


NUMEROSITÀ: 411 


Le aziende del cluster sono per il 51% ditte individuali c per il 38% società di persone, con una struttura 
composta da 3 addetti di cui 2 dipendenti. 


Le superfici destinate all'attività sono limitate,a 90,Mq di produzione. 


Si tratta di aziende operanti in conto terzi(95%' dei ricavi), con un’incidenza dei ricavi derivanti dal committente 
707 


principale pari al 55%. La clientela è rappresèntata da industria (47% dei ricavi ) e da artigiani (47%), su un’area di 
mercato che si estende dal comune finaallerregioni limitrofe. 


1 prodotti ottenuti sono articoli di ofeficeria ed argenteria e loro componenti semilavorati (26% dei ricavi), gioielli 
semilavorati (24%) e gioielli (11%). 


I materiali di produzione sono costituiti da semilavorati (60% delle quantità prodotte/lavorate) e metalli ed altri 
materiali (39%). 


Per quanto riguarda i semilavorati sono preponderanti quelli in argento (56% delle quantità prodotte/lavorate) e 
quelli in oro (10%). 


Tra i metalli lavorati,prèvale l'argento (38% delle quantità prodotte /lavorate). 


Il titolo di argento-maggiormente impiegato è 925 (83% della produzione/ lavorazione) mentre per l’oro prevale 
il 750 (8%). 

I materiali utilizzati nella produzione sono soprattutto di terzi (90% dei ricavi). La produzione avviene senza 
marchio di*fabbtiica per il 60% dei ricavi e con marchio di fabbrica di terzi per il 31% ed è effettuata sia a peso 
(52% dei*ticavi) che a pezzo (48%). 

Il processo produttivo è costituito dalle fasi di: saldatura/assemblaggio/montaggio (78% dei soggetti) e 
puliturà/finitura/lucidatura (43%). 

Wadotazione di beni strumentali è costituita da 2 saldatrici/cannelli a microfiamme, 2 banchi di lavoro, 1 
spazzola e lucidatrice (presente nel 48% dei casi), 1 macchina per pulitura e 2 cappe di aspirazione. 
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CLUSTER 13 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI VASELLAME ED ALTRI PRODOTTI IN 
ARGENTO 


NUMEROSITÀ: 167 


Le aziende del cluster sono per il 47% ditte individuali e per il 38% società di persone, con una strùttura 
composta da 5 addetti, di cui 3 dipendenti, tra 1 quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 1 operaio genetico ed 1 
operaio specializzato. 


Le superfici destinate all'attività sono articolate in 180 mq di produzione, 54 mq di magazzino, 19 mq di 
esposizione, 20 mq di uffici e 25 mq di vendita. 

Si tratta di aziende operanti sia in conto proprio (56% dei ricavi) che in conto terzi (34%), chieacommercializzano 
anche prodotti di terzi (10%) ed hanno una clientela rappresentata da commercianti al dettàglio (33% dei ricavi), 
commercianti all'ingrosso (27%) e privati (16%) su un’area di mercato che si ‘esteride fino all’ambito 
internazionale, con presenza di export nel 35% dei casi che incide sui ricavi per il 25% 


I prodotti ottenuti sono prevalentemente vasellame, posateria, vassoi (61% dei ricavi) èd oggettistica (22%). 


I materiali di produzione sono costituiti da metalli ed altri materiali (73% delle quantità prodotte/lavorate) e 
semilavorati (26%). 


Tra i metalli lavorati prevale l’argento (45% delle quantità prodotte/lavorate). 
Per quanto riguarda i semilavorati sono preponderanti quelli in argento (79% delle quantità prodotte /lavorate). 
I titoli di argento maggiormente impiegati sono 800 (55% della prodyzione/ lavorazione) e 925 (43%). 


I materiali utilizzati nella produzione sono soprattutto di proprietà (66% dei ricavi) e di terzi (31%). La 
produzione avviene prevalentemente a marchio di fabbrica proprio 58% dei ricavi) e senza marchio (28%) ed è 
effettuata prevalentemente a pezzo (71% dei ricavi). 

Le principali fasi del processo produttivo effettuate sono: progèttazione e disegno (60% dei soggetti), stampatura 
(52%), saldatura/assemblaggio/montaggio (85%), cesellatura (56%), pulitura/finitura/lucidatura (62%) e 
confezionamento e cartellinatura (46%). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 laminatoio, 1 tagliatrice, 2 macchinari per stampaggio, 2 
saldatrici/cannelli a microftamme, 3 banchi di lavoro$ 1 spazzola e lucidatrice, 1 macchina per pulitura e 2 cappe 
di aspirazione. 


CLUSTER 14 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELDA PRODUZIONE E LAVORAZIONE DI ARTICOLI IN CORALLO 
E CAMMEO 
NUMEROSITÀ: 87 


Le aziende del cluster sono per il ,69%ditte individuali e per il 20% società di persone, con una struttura 
composta da 3 addetti di cui 2 dipendenti. 

Le superfici destinate all'attività fotto limitate a 36 mq di produzione, 20 mq di magazzino e 14 mq di uffici. 

Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto proprio (85% dei ricavi) ed hanno una clientela 
rappresentata da commercianti al dettaglio (33% dei ricavi), commercianti all’ingrosso (30%) e privati (20%), su 
un’area di mercato che sinestende fino all'ambito internazionale, con presenza di export nel 49% dei casi, che 
incide sui ricavi per il 46%. 

I prodotti ottenuti sono\prevalentemente oggetti in corallo ed affini (54% dei ricavi) ed oggetti in cammeo (19%). 
I materiali di produzione sono costituiti in prevalenza da materiali gemmologici (67% delle quantità 
prodotte/lavorate) ed in particolare coralli (58% delle quantità prodotte /lavorate) e conchiglie (21%). 

I materiali utilizzati nella produzione sono soprattutto di proprietà (94% dei ricavi). La produzione avviene 
prevalentemente senza marchio (66% dei ricavi) ed è effettuata sia a pezzo (56% dei ricavi) che a peso (43%). 

Le principali fasi del processo produttivo effettuate sono: progettazione e disegno (45% dei soggetti), 
saldatara/assemblaggio/montaggio (44%), taglio ec incisione (72%), incastonatura’ pietre. (37%), 
pulituraàY finitura/lucidatura (70%) ed infilatura perle (28%). 

TaXdotazione di beni strumentali è costituita da 1 saldatrice/cannello a microfiamme, 2 banchi di lavoro, 1 
spazzola e lucidatrice, 1 macchina per pulitura, 1 cassaforte di classe B ed 1 micromotore per incisione. 
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CLUSTER 15 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI GIOIELLI 
ED OREFICERIA ED ARGENTERIA DI BASSO VALORE AGGIUNTO 


NUMEROSITÀ: 355 


Le aziende del cluster sono in prevalenza società (per il 42% di persone e per il 41% di capitali), con una struttura 
composta da 8 addetti, di cui 6 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 3 operaisgerierici, 2 
operai specializzati ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate all'attività sono articolate in 197 mq di produzione, 20 mq di magazzino e 36 mq di uffici. 


Si tratta di aziende operanti in conto terzi (70% dei ricavi) con un’incidenza dei ricavi derivanti dal committente 
principale pari al 33%. La clientela è rappresentata da commercianti all'ingrosso (63% deivticavi) e industria 
(18%), su un’arca di mercato che si estende dall'ambito regionale a quello internazionale, con presenza di export 
nel 56% dei casi, che incide sui ricavi per il 41%. 


I prodotti ottenuti sono gioielli (47% dei ricavi) e articoli di oreficeria ed argenteria edote-componenti (32%). 


I materiali di produzione sono costituiti da metalli ed altri materiali (80% delle&quantità prodotte/lavorate) e 
semilavorati (16%). 


Tra i metalli lavorati prevalgono oro (76% delle quantità prodotte/lavorate) edrarsento (12%). 


Per quanto riguarda i semilavorati sono preponderanti quelli in oro (51%rdelle quantità prodotte/lavorate) e in 
argento (6%). 


1 titoli di oro maggiormente impiegati sono 750 (48% della produizione/ lavorazione), 585 (31%) e di titolo 
inferiore a 585 (12%). 


1 materiali utilizzati nella produzione sono soprattutto di proprietà di terzi (59% dei ricavi). La produzione 
avviene senza marchio (41% dei ricavi) e a marchio di terzi (C4%) ed è effettuata quasi esclusivamente a peso 
(91% dei ricavi). 


Le principali fasi del processo produttivo effettuate» sono: progettazione e disegno (54% dei soggetti), 
modellazione e preparazione cere (32%), laminazione &lastra o a filo (86%), fusione (88%), stampatura (82%), 
lavorazione a canna vuota (35%), saldatura/assemblaggio/montaggio (95%), satinatura/setatura (58%), 
pulitura/finitura/lucidatura (95%) e confezionamento e cartellinatura (41%). Viene affidata a terzi la fase 
rodiatura e trattamenti galvanici (50% dei soggetti). 


La dotazione di beni strumentali è costituita. d'art forno per fusione, 2 laminatoi, 1 tagliatrice, 1 saldatrice, 4 

macchinari per stampaggio, 1 macchina perl’aspòrtazione del truciolo /diamantatrice, 1 forno a nastro pet saldo- 

brasatura, 4 saldatrici/cannelli a microfigimme, 4 banchi di lavoro, 3 spazzole e lucidatrici, 4 macchine per 

pulitura, 3 casseforti (1 di classe A, 1 dielasse B ed 1 di classe C), 3 cappe di aspirazione ed 1 micromotore per 

incisione 

CLUSTER 16 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI OGGETTISTICA PREVALENTEMENTE IN 
ARGENTO ED AFTRI MATERIALI 


NUMEROSITÀ: 135 


Le aziende del cluster sonoin prevalenza società (per il 41% di capitali e per il 38% di persone), con una struttura 
composta da 9 addetti, ditcui 7 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 3 operai generici, 2 
operai specializzati ed 1 apprendista. 

Le superfici destinate all'attività sono articolate in 243 mq di produzione, 128 mq di magazzino, 20 mq di 
esposizione e 55 mq dîuffici. 

Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto proprio (78% dei ricavi), con una clientela rappresentata da 
commercianti al dettaglio (46% dei ricavi) e commercianti all’ingrosso (26%), su un’area di mercato che si 


estende dall'ambito nazionale a quello internazionale, con presenza di export nel 70% dei casi che incide sui 
ricavi perih27%. 


1 prodotti ottenuti sono prevalentemente oggettistica (52% dei ricavi) ed altri prodotti (32%). 


I materiali di produzione sono costituiti da metalli ed altri materiali (62% delle quantità prodotte/lavorate) e 
semilavorati (30%). 


Trà i metalli lavorati prevalgono l’argento (45% delle quantità prodotte/lavorate) e gli altri materiali (35%). 
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Per quanto riguarda i semilavorati sono preponderanti quelli in altri materiali (43% delle quantità 
prodotte/lavorate) e quelli in argento (13%). 


I titoli di argento maggiormente impiegati sono 925 (66% della produzione/ lavorazione) ed 800 (14%). 


I materiali utilizzati nella produzione sono soprattutto di proprietà (87% dei ricavi). La produzione ravvione a 


marchio proprio (57% dei ricavi) e senza marchio (34%) ed è effettuata prevalentemente a pezzo=(93% dei 


ricavi). 

Le principali fasi del processo produttivo effettuate sono: progettazione e disegno (71% dei soggetti), stampatura 
(47%), saldatura/assemblaggio/montaggio (78%), pulitura/finitura/Ilucidatura (61%) e confezionamento e 
cattellinatura (65%). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 tagliatrice, 2 macchinari per stampaggio, TrFaldatrice/cannello a 
microfiamme, 5 banchi di lavoro, 1 spazzola e lucidatrice, 1 macchina per pulitura, e 2 cappe di aspirazione. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinarè per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la,relaZione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti)» 

E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitàre possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentafio! 


+ (costo del venduto 4 + costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo, 


*  costie spese dichiarati nel quadro F superiori ai ricavi dichiarati. 
Successivamente sono stati utilizzati indicatori_.economico-contabili specifici dell’attività in esame: 


+ durata delle scorte = (giacenza media dékmàgazzino? /ricavi) * 365; 


+ valore aggiunto per addetto = (ricavi — costo del venduto — costo per la produzione di servizi — spese per 
acquisti di servizi) /(numero addétti&* 1.000); 


3 La Regressione Multipla è unasteénica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


l'andamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
4 Costo del venduto = Esisteùze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 
5 Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2 
5 Le frequenze relative alldipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 
Le frequenze relative ai non dipendenti sono state normalizzate all’anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 
“Collaboratorkcderdinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa” e degli “Amministratori non soci”). 
numero addetti = 1 + numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero opetai generici + numero operai 
(persone fisiche) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 
formazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi 
che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 


dell’azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi. 
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» margine operativo lordo sulle vendite = [(ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi® 


spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 
afferenti l’attività dell’impresa) /ricavi] # 100. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personale dipendente, èsstata 


calco 


ata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi,sono state 


selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di unedeterminato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per] 


durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 


* fino al 19° ventile, per 1 cluster 2, 3, 5, 6, 8,9, 12 c 13; 
* fino al 18° venti, per i cluster 15, 16; 


* dal 1°al 18° ventile, per il cluster 10; 


»-  dal1° ventile, peril cluster 11; 


+ non sono stati effettuati tagli per i cluster 1,4, 7 e 14. 


Per il 


valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 


* dal 5° ventile, per il cluster 1, 
* dal 3° ventile, per il cluster 2, 
* dal 6° al 19° ventile, per i cluster 3, 5, 6 e 7; 


»- dal 6° ventile, per il cluster 4, 

«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 8 e 15; 
* dal 9°al 19° ventile, per i cluster 10 e 12; 
«+ dal 2°al 19° ventile, per il cluster 11; 

* dal 7° al 19° ventile, per i cluster 9 e 13; 
* dal 7° ventile, per il cluster 14; 

* dal 3° al 19 ventile, per il cluster 16. 


Per il 


margine operativo lordo sulle vendite sonò stati scelti i seguenti intervalli: 


* dal 3° ventile, per 1 cluster 1, 4, 8,11, 1213,,14 e 16; 
»- dal 4° ventile, per il cluster 2, 
* dal 2° ventile, per i cluster 3, 5, 6, 779%,10 e 15. 


Così 


definito il campione di impresesdi‘viferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 


ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili sia variabili strutturali. 


La sc 


elta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta selezionate le variabili, la 


determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi quadrati generalizzati, 


che c 


onsente di controllafe l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello dissegressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell'intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


numero addètti > numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati + 


(società), numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 


lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano 
attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero 


associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in 


partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero 


amministratori non soci 


UR 
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Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla ‘territorialità del comparto della gioielleria, 
oreficeria e produzione di metalli preziosi’? a livello comunale che ha avuto come obiettivo la suddivisione) del 
territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 

* grado di specializzazione; 

* grado di concentrazione; 


* grado di densità imprenditoriale. 


Nella definizione della funzione di ricavo le arce territoriali sono state rappresentate con un insiéme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile “valore dei beni strumentalinelevato 0,5”. T'ali 
variabili hanno prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Cluster 
Analysis, valori correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al coefficiente, della variabile “valore 
dei beni strumentali elevato 0,5”. 


Nell’allegato 6.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione dì ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

è l’Analisi Discriminante8; 

* la stima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 6.B vengono riportate le variabili strutturali risultate \significative nell’ Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Digcriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, avpaste il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogenco,sonò considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 

Anche l'intervallo di confidenza è ottenuto core media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le*relative probabilità di appartenenza. 

In considerazione della sempre più diffusa situazione di difficoltà del sistema delle PMI nel comparto della 


gioielleria, oreficeria e produzione 4di%metalli preziosi si è ritenuto opportuno introdurre un correttivo che 
consentisse di tener conto dell’andamento sfavorevole della congiuntura economica. 


Nelle funzioni di ricavo le variabili indipendenti sono costituite da variabili di flusso e variabili di stock. Le 
variabili di flusso seguono solitamente gli andamenti congiunturali: aumentano al crescere dei ricavi, si riducono 
nel caso di compressione dellevendite, mentre le variabili di stock, per loro natura, possono essere considerate 
“invarianti”, soprattutto ii situazioni di ciclo economico negativo. 

Nell’ambito del modello di stima dei ricavi è stato quindi introdotto un correttivo congiunturale, al quale 

accedono esclusivament®i soggetti non congrui alle risultanze dello studio, che viene applicato nel modo 

seguente: 

* 1 consumi di/energia elettrica sono stati assunti come indicatore di ciclo economico; 

* l’impresa accede al correttivo se i consumi di energia elettrica ed i ricavi diminuiscono, contemporaneamente, 
nell’anno difapplicazione dello studio rispetto all’anno cui fanno riferimento i dati utilizzati per la costruzione 
dello studio di settore; 

* ilcerfettivo, calcolato come rapporto tra i consumi di energia elettrica dell’anno di applicazione dello studio 
ci consumi relativi all'annualità cui fanno riferimento i dati utilizzati per la costruzione dello studio di settore, 
viene applicato come fattore moltiplicativo alle variabili di stock della funzione di ricavo (ad eccezione dei 
Casi in cui il valore dei beni strumentali risulti già ponderato con l’indice di utilizzo del capitale). 


“I criteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
# L’Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 6.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE 


umero delle giorn: 
umero delle giorn: 


umero delle giorn 


umero delle giorn: 
Numero delle giorn 
umero delle giorn: 
umero delle giorn 


Numero delle giorne 


te retribuite 


te retribuite: 
te retribuite: 
Numero delle giornate retribuite: 
te retribuite: 
te retribuite: 
te retmbuite: 
te retribuite: 


te retribuite: 


: Dirigenti 


Quadri 

Impiegati 

Operai generici 

Operai specializzati 

Dipendenti a tempo parziale 

Apprendisti 

Assunti con contratto di formazione e lavoro da termine 


Lavoranti a domicilio 


umero: Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa 


Numero: Collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di cuialrrigo precedente 


Percentuale di lavoro prestato: Collaboratori dell’impresa familiare'&coniuge dell’azienda coniugale 


Percentuale di lavoro prestato: Familiari diversi da quelli di Ci al rigo precedente che prestano attività 


nell’impresa 


Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 


nell’impresa 


Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 


Percentuale di lavoro prestato: Soci con occupazione prevalente nell’impresa 


Percentuale di lavoro prestato: Soci diversi da quell'idicui al rigo precedente 


umero : Amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Locali destinati alla produzione (Mq) 
vocali destinati a magazzino (Mg) 
vcali destinati a esposizione (Mg) 
Locali destinati a ufficio (Mq) 
vocali destinati alla vendita (Mg) 


QUADRO C DEL DEL MODELLO-AREEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Lavorazione affidata ad terzi: Italia 


umero committenti (1= 1'eommittente; 2= da 2 a 5 committenti; 3= oltre 5 committenti) 


Percentuale dei ricavi provenienti dal committente principale 


Agenti e rappresentanti hon esclusivi 


Tipologia di clientela: Industria 


Tipologia di clierttela: Artigiani 


Tipologia dyclientela: Privati 


QUADRO,.©@DEL QUESTIONARIO: 


Tipologia di'clientela: Commercianti all'ingrosso 


Produzione e/o lavorazione conto proprio 


Produzione e/o lavorazione conto terzi 


Produzione e/o lavorazione con materia prima di proprietà 


Produzione e/o lavorazione con materia prima di terzi 


per 
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«Produzione c/o lavorazione con marchio di fabbrica proprio 

+ Produzione e/o lavorazione con marchio di fabbrica terzi 

«Arcadi mercato: Nazionale (1 = Comune; 2 = Provincia; 3 = Fino a tre regioni; 4 = Oltre tre regioni;) 
QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

* Materie prime, semilavorati e componenti utilizzati: Semilavorati e componenti 

«Materie prime, semilavorati e componenti utilizzati: Materiali gemmologici 

*-  Metalliedaltri materiali: Oro fino - di proprietà e/o di prestito 

-  Metallied altri materiali: Oro fino - di terzi 

*  Metalliedaltri materiali: Argento fino - di proprietà e/o di prestito 

*  Metalliedaltri materiali: Argento fino - di terzi 

«- Metalliedaltri materiali: Altri materiali (metallici e non) - di proprietà e/o di prestito 

*  Metalliedaltri materiali: Altri materiali (metallici e non) - di terzi 

« Semilavorati e componenti: Semilavorati e componenti in oro - di proprietà e/bldi prestito 

* Semilavorati e componenti: Semilavorati e componenti in oro - di terzi 

+ Semilavorati e componenti: Semilavorati e componenti in argento - di proprietà c/o di prestito 
* Semilavorati e componenti: Semilavorati e componenti in argento - divterzi 

* Semilavorati e componenti: Semilavorati e componenti in altri matefiali >di proprietà e/o di prestito 
* Semilavorati e componenti: Semilavorati e componenti in altri materiali - di terzi 

«Materiali gemmologici: Diamanti - di proprietà e/o di prestito 

* Materiali gemmologici: Diamanti - di terzi 

«Materiali gemmologici: Altre pietre preziose - di proprietà'e/oYdi prestito 

«Materiali gemmologici: Altre pietre preziose - di terzi 

»- Materiali gemmologici: Pietre semipreziose e pietre dure > di proprietà e/o di prestito 

* Materiali gemmologici: Pietre semipreziose e pietre duré - di terzi 

* Materiali gemmologici: Perle naturali o coltivate - di proprietà e/o di prestito 

« Materiali gemmologici: Perle naturali o coltivate di terzi 

* Materiali gemmologici: Coralli - di proprietàe/b di prestito 

« Materiali gemmologici: Coralli - di terzi 


* Materiali gemmologici: Conchiglie - di proprietà e/o di prestito 


« Materiali gemmologici: Conchiglie = diNterzi 
* Titolo dei prodotti lavorati: Oro4/50, millesimi e titoli superiori 
* Titolo dei prodotti lavorati: Of6»585 millesimi 


* Titolo dei prodotti lavorati: Oro/con titoli inferiori a 585 millesimi 


* Titolo dei prodotti lavorati: Argento 925 e /o titoli superiori 

* Titolo dei prodotti lavoratiy Argento 800 

+ Tipologia della produzidile e/o lavorazione: Gioielli e loro componenti (bracciali, orecchini, anelli, girocollo, 
collane, spille, ciondeliz ecc.) - semilavorati 

«Tipologia della prodtizione e/o lavorazione: Gioielli e loro componenti (bracciali, orecchini, anelli, girocollo, 
collane, spillegtiondoli, ecc.) - prodotti finiti 


«Tipologia della produzione e/o lavorazione: Articoli di oreficeria ed argenteria e loro componenti (diversi 
dalle catene) semilavorati 

+ Tipologia della produzione e/o lavorazione: Articoli di oreficeria ed argenteria e loro componenti (diversi 
dalle(Catene) - prodotti finiti 

«Tipologia della produzione e/o lavorazione: Catene fatte a macchina - semilavorati 


+ Al'ipologia della produzione e/o lavorazione: Catene fatte a macchina - prodotti finiti 


+4)Tipologia della produzione e/o lavorazione: Catene fatte a mano - semilavorati 
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Tipologia della produzione e/o lavorazione: Catene fatte a mano - prodotti finiti 


Tipologia della produzione e/o lavorazione: Casse/bracciali orologi - semilavorati 


Tipologia della produzione e/o lavorazione: Casse/bracciali orologi - prodotti finiti 


‘T'ipologia della produzione e/o lavorazione: Oggetti in cammeo - semilavorati 


Tipologia della produzione e/o lavorazione: Oggetti in cammeo - prodotti finiti 


l'ipologia della produzione e/o lavorazione: Oggetti in corallo e affini - semilavorati 


Tipologia della produzione e/o lavorazione: Oggetti in corallo e affini - prodotti finiti 


Tipologia della produzione e/o lavorazione: Vasellame, posateria, vassoi - semilavorati 


Tipologia della produzione e/o lavorazione: Vasellame, posateria, vassoi - prodotti finiti 


Tipologia della produzione e/o lavorazione: Oggettistica (bomboniere, cornici, \soprammobili, ecc.) 


semilavorati 


Tipologia della produzione e/o lavorazione: Oggettistica (bomboniere, cornici, soprammobili, ecc.) - 


prodotti finiti 


l'ipologia della produzione e/o lavorazione: Altro - prodotti finiti 


Modalità di produzione: Produzione a pezzo 


Valore della manifattura per la produzione a peso: Oltre 1,50 e fino a 3,00 eufo per grammo 


Valore della manifattura per la produzione a peso: Oltre 0,75 e fino a 150%uro per grammo 


Valore della manifattura per la produzione a peso: Oltre 0,30 c fino 0,75 curo per grammo 


Valore della manifattura per la produzione a peso: Fino a 0,30 eufaper grammo 


Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzioné: 
Fasi della prodùziòne: 
Fasi della produzione: 


Fasi della ptoduzione: 


Fasi della/produzione: 
Fasi délla produzione: 


Fasi della produzione: 


l'asiî,della produzione: 


Fasi della produzione: 


Progettazione e disegno - svolte internamente Conto proprio 
Progettazione e disegno - svolte internamente Conto terzi 
Modellazione e preparazione cere -\swolte internamente Conto proprio 
Modellazione e preparazione cére=ysvolte internamente Conto terzi 
Modellazione e preparazione cere - affidate a terzi 

Fusione - affidate a terzi 

Microfusione - affidate a terzi 

Stampatura - svolte internamente Conto proprio 

Stampatura - svolte îinternamente Conto terzi 

Stampatura - affidate’'a terzi 

Lavorazione 4 filigrana - svolte internamente Conto proprio 
Lavorazione a filigrana - svolte internamente Conto terzi 
Accoppiaggiò - svolte internamente Conto proprio 

Accoppiaggio - svolte internamente Conto terzi 
Saldatarà/assemblaggio /Montaggio - svolte internamente Conto proprio 
Saldatura/assemblaggio /Montaggio - svolte internamente Conto terzi 
Saldatura/assemblaggio /montaggio - affidate a terzi 

Cesellatura - svolte internamente Conto proprio 

Cesellatura - svolte internamente Conto terzi 

Incisione - svolte internamente Conto proprio 

Incisione - svolte internamente Conto terzi 
Diamantatura/asportazione del truciolo - affidate a terzi 

Smaltatura - svolte internamente Conto proprio 

Smaltatura - svolte internamente Conto terzi 

Smaltatura - affidate a terzi 

Satinatura/setatura - svolte internamente Conto proprio 


Satinatura/setatura - svolte internamente Conto terzi 


i 


Serie generale - n. 100 


2-5-2006 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


Fasi della produzione: 


Fasi della produzione: 


Conto proprio 


Fasi della produzione: 


Conto terzi 


Fasi della produzione: 


Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 
Fasi della produzione: 


Fasi della produzione: 


Fasi della produzione: 


Serie generale - n. 100 


Satinatura/setatura - affidate a terzi 


Taglio e incisione (pietre, cammei di conchiglie, coralli, ecc.) - svolte internamente 
‘l'aglio e incisione (pietre, cammei di conchiglie, coralli, ecc.) - svolte interitamente 


Taglio e incisione (pietre, cammei di conchiglie, coralli, ecc.) - affidate a terzi 
Incastonatura pietre - svolte internamente Conto proprio 

Incastonatura pictre - svolte internamente Conto terzi 

Incastonatura pietre - affidate a terzi 

Pulitura/finitura/lucidatura - svolte internamente Conto proprio 
Pulitura/finitura/lucidatura - svolte internamente Conto terzi 

Infilatura perle - svolte internamente Conto proprio 

Infilatura perle - svolte internamente Conto terzi 

Infilatura perle - affidate a terzi 

Confezionamento e cartellinatura - svolte internamente Conto proprio 


Confezionamento e cartellinatura - svolte internameèrite Conto terzi 


QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Apparecchiature per microfusione (numero) 


Forni per fusione (numero) 


Laminatoi (numero) 


Tagliatrici (mumero) 


Macchinari per stampaggio (tranci presse e bilancieri) (numero) 


Macchine per catename (numero) 


Macchine per asportazione del truciolo /diamantatrici fmumero) 


Forni a nastro per saldo-brasatura (numero) 


Saldatrici/cannelli a microfiamme (numero) 


id 


ALLEGATO: 7 


NOTA TECNICA E METOL@LOGICA 


EVOLUZIQNE 


STUDIO DI SETTORE TD35U 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L’evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche%dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l’evoluzione dello studio di settore SD35U — Editbria e stampa. 
Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 

è 22.110- Edizione di libri; 

*  22.13.0 — Edizione di riviste e periodici; 

«+ 22.15.0- Altre edizioni; 

* 22.220 — Altre stampe di arti grafiche; 

*  22.23.0— Legatoria, rilegatura di libri, 

«22.240 Lavorazioni preliminari alla stampa; 

+ 22.25.0— Lavorazioni ausiliarie connesse alla stampa. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo-cotito non solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi @(i) diversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzindo?1 modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 


ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodord8imposta 2002, completati con ulteriori informazioni 
contenute nel questionario ESD35 inviato ai contribuenti per l'evoluzione dello studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 20.173. 


Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati complétati con le informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 16.226. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche’ per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 1.035 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono statfi 

ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 èuro; 

«© quadro B del modello (unità locali destinate all'esercizio dell’attività) non compilato; 

+ quadro C del modello (modalità di svolgimento dell’attività) non compilato; 


«+ quadro D del modello /questionario (elementi specifici dell’attività) non compilato; 


«© quadro F del modello\elèmenti contabili) non compilato, 

+ presenza di attività»ssecondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività quali la Commercializzazione diretta di prodotti finiti; 

» errata compilazione delle percentuali relative alle modalità di produzione conto proprio, produzione e/o 
lavorazione ‘conto terzi e commercializzazione di prodotti acquistati da terzi non trasformati e/o lavorati 
dall’impresaQuadro C del modello); 


» errata éoimpilazione delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro D del questionario); 
*  errafàNcompilazione delle percentuali relative alle materie prime (quadro D del modello); 


+ errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti ottenuti c/o lavorati (quadro D del questionario); 


* Aerrata compilazione delle percentuali relative alla ripartizione dei titoli in catalogo e coedizione (quadro ID del 
modello); 


nc 
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+ errata compilazione delle percentuali relative ai canali di vendita per editoria (quadro D del modello); 
+ incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei contribuenti oggetto delle successive analisi è risultato partiva 
15.191. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti struttuitali, si è ritenuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


+ una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’'Axalsi in Componenti Principali! ;, 

«un procedimento di Clusler Analysis”. 

L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione direttà delle tecniche di clustering, 

n effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 

complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 

Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuentisò stata effettuata a partire dai risultati 

dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili fattori) che consentono, comunque, di 

mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


n un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale-guello adottato, l'omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle Singole variabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che Yontraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili: Tale scelta nasce dall’esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di clientela, all’area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento dell’attività (materie prime, fasi di lavorazione, tipo di prodotto), ecc.; tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Component Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuate quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di'identificare ventisei gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


I principali aspetti strutturali delle imprese considerati nell’analisi sono: 
è dimensione della struttura; 

+ tipologia dell’attività,svolta; 

* specializzazione del processo produttivo; 


* modalità organizzativa. 


L’Analisifm Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghimosil massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 
pringipali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 

Ù Tà Clister Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenci di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


simili. 
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In base al fattore dimensionale l’analisi ha differenziato le aziende con una struttura organizzativa c produttiva dî 
grandi dimensioni (cluster 4, 10, 14, 20) e le imprese di dimensioni più contenute (cluster 6, 13, 21). 

La tipologia di attività svolta, ha fatto emergere aziende caratterizzate dalla prevalente attività editoriale (clusteri, 
10, 12, 13, 21), di prestampa (cluster 25, 26), di stampa (cluster 2, 4, 5, 6, 7, 9, 15, 17, 18, 20, 24), di serigrafia 
(cluster 11, 14, 19, 23), di legatoria e finitura (cluster 3, 16, 22) e la presenza di attività editoriale e di prestampa 
(cluster 8). 


La specializzazione del processo produttivo ha consentito l’individuazione di alcuni gruppi: 

* imprese specializzate nell’editoria scolastica, parascolastica e per ragazzi (cluster 1); 

* imprese specializzate nella stampa digitale (cluster 5, 20, 24); 

* imprese specializzate nella stampa off set a bobina (cluster 9); 

* imprese specializzate nella stampa serigrafica e tampografica (cluster 19); 

* legatorie specializzate nell’attività di produzione/finitura (cluster 22). 

Infine, la modalità organizzativa ha permesso di evidenziare imprese che operanò prevalentemente in conto 
proprio, imprese che svolgono la loro attività in conto terzi e imprese con attività mista. 

Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione, contraria, l'indicazione dei valori 
numerici riguarda valori medi. 

CLUSTER 1- IMPRESE SPECIALIZZATE NELL’EDITORIA SCOLASTICA; PARASCOLASTICA E PER RAGAZZI 
NUMEROSITÀ: 128 

Te aziende appartenenti al cluster sono in prevalenza società (64% di capitali e 25% di persone), con una 
struttura composta da 4 addetti di cui 2 dipendenti. 

Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate’ in 46 mq di uffici, 53 mq di produzione e 95 
mq di locali destinati a magazzino. 


Si tratta di aziende che svolgono attività editoriali (83%yTei. soggetti) prevalentemente in conto proprio (63% dei 
ricavi) e, marginalmente, in conto terzi (25%) che effettùano inoltre la commercializzazione di prodotti acquistati 
da terzi (12%). La clientela di riferimento è costituita da commercianti al dettaglio (18% dei ricavi), case editrici 
(16%), distributori locali e nazionali (13%), commergianti all’ingrosso (12%) ed enti pubblici (8%), su un’area di 
mercato nazionale. 


I canali di vendita attraverso i quali le aziendé comimercializzano i propri prodotti sono soprattutto librerie (29% 
dei ricavi) e grande distribuzione /distribuzion&greanizzata (23%). 


Le imprese del cluster producono prevalentemente libri (68% dei ricavi) cd altri servizi editoriali (7%) con 
un'incidenza delle rese sul fatturato paîial'9%. Il catalogo si compone soprattutto di titoli di editoria scolastica 
(45% dei titoli in catalogo e/o in coeclizibne), libri per ragazzi (27%) e titoli di editoria parascolastica (21%). 


Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono quelle tipiche dell’attività: progettazione editoriale (62% 
dei soggetti), progettazione grafica’ (52%) e redazione (52%). Vengono esternalizzate le fasi tecniche della 
produzione, in particolare fotacomposizione (41% dei soggetti), fotolitografta (33%), stampa tipografica (33%) e 
legatoria e finitura (48%). 


Per quanto riguarda le attività per la vendita, le aziende del cluster svolgono internamente promozione (42% dei 
casi) e distribuzione (38%)yavvalendosi di 2 agenti non esclusivi. 


La dotazione di benîstrumentali è costituita da 3 computer/workstation grafiche ed 1 scanner. 
CLUSTER 2 — TIPOGRAFIE OPERANTI IN CONTO TERZI 
NUMEROSITÀ: 934 


Le aziende del cluster sono per il 49% società di persone e per il 42% ditte individuali, con una struttura 
composta da,3 addetti di cui 2 dipendenti. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 155 mq di produzione, 45 mq di locali 
destimati'a magazzino e 21 mq di uffici. 
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£ imprese appartenenti al cluster operano prevalentemente in conto terzi (82% dei ricavi) con un'incidenza dei 
ricavi derivanti dal committente principale pati al 21% e sono specializzate nell’attività di stampa (91%dei 
soggetti). 

‘a clientela di riferimento è costituita da altre imprese di produzione e/o servizi (34% dei ricavi), enti pubblici 
(0%), commercianti al dettaglio ($%), enti privati (7%), privati (6%), commercianti all’ingrosso (6%)erimprese 
grafiche (6%) su un’area di mercato che si estende dal contesto provinciale a quello nazionale. 


Le principali attività delle imprese del cluster sono i procedimenti grafici di off-set a foglio (62% def ricavi) e la 
tipografia (22%) mediante i quali si ottengono prodotti che per il 49% dci ricavi sono stamipàti commerciali 
(soprattutto biglietti da visita, buste, inviti/cartoncini, lettere ed etichette e cartellini) e per il’ 30% stampati 
pubblicitari e promozionali (in particolare volantini, opuscoli e manifesti). 


I materiali di produzione sono prevalentemente carta e cartone (67% degli acquisti), inChiostro e vernici (9%) e 
pellicole /acetati/supporti da incisione (8%). 

Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono quelle tipiche dell’attività; fotocomposizione (47% dei 
soggetti), fotoincisione (25%), stampa tipografica (71%), stampa off-set (81%). legatoria e finitura (49%), 
imballaggio e confezionamento (53%) e lavorazione e finitura di carta ©Gcartone stampato (37%). La 
progettazione grafica è svolta sia internamente (44% dei soggetti) che affidata tèrzi (26%). 


La dotazione di beni strumentali comprende: 2 computer/workstation grafiche, 1 scanner, 1 bromografo per 
incisione, 1 macchina da stampa tipografica, 2 macchine da stampa off-sgt piane, 1 piegatrice, 1 tagliacarte, 1 
cucitrice punto metallico ed 1 tagliacartone/tagliatela. 


CLUSTER 3 — LEGATORIE 
NUMEROSIT'À: 422 


Le aziende appartenenti al cluster sono in prevalenza ditté\individuali (74% dei soggetti) con una struttura 
composta da 2 addetti di cui 1 dipendente; il 71% delle impreserrion fa ricorso a personale dipendente. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell'attività sono di 76. mà di produzione e 21 mq di magazzino. 


Si tratta di aziende operanti sia in conto proprio (60% dei ricavi) che in conto terzi (39%), con una 


specializzazione nell’attività di legatoria e finitura (97%dei casi). 


La clientela di riferimento è costituita da enti pubblici (37% dci ricavi), privati (23%), enti privati (9%) ed altri 
(12%) su un’area di mercato che si estende dal'tentesto comunale alle regioni limitrofe. 


Zattività di sola lavorazione (piegatura, spillàtura, incollatura, rilegatura, ecc.) genera il 51% dei ricavi mentre il 
23% deriva dall’attività di produzione /finittra (copertine, decorature, ecc.). 


materiali di produzione sono prevalentemente carta e cartone (46% degli acquisti), pelle o altro materiale di 
rivestimento (23%) e colla (11%). 


] processo produttivo è limitato alla fase della legatoria e finitura (91% dei soggetti). 


La dotazione di beni strumentali comprende: 1 computer/workstation grafica, 1 tagliacarte, 1 
tagliacartone/tagliatela, 1 pressasa caldo ed 1 torchio. 


CLUSTER 4 — TIPOGRAFIE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 656 


Le aziende appartenenti al cluster sono in prevalenza società (51% di capitali c 41% di persone) con una struttura 
composta da 14 addetti di cui 12 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 2 impiegati, 4 operai generici, 4 
operai specializzati &d 1 apprendista. 


Le superfici-destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 648 mq di produzione, 241 mq di locali 
destinati a.Magazzino e 117 mq di uffici. 


Si tratta di ‘imprese operanti prevalentemente in conto proprio (77% dei ricavi) specializzate nell’attività di 
stampan(97% dei soggetti). 


La-clientela di riferimento è costituita da altre imprese di produzione e/o servizi (32% dei ricavi), studi grafici, 
dSeizie pubblicitarie e di pubbliche relazioni (9%), enti pubblici (9%), enti privati (8%) e case editrici (7%) su 
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un’area di mercato che si estende dalle regioni limitrofe al contesto internazionale con una presenza di export nél 
29% dei casi. 


La principale attività delle imprese del cluster è costituita dai procedimenti grafici di off-set a foglio (86% ei 
ricavi) mediante i quali si ottengono stampati pubblicitari c promozionali (in particolare opuscoli, manifesti, 
volantini e cataloghi) per il 41% dei ricavi, per il 22% stampati commerciali (soprattutto buste, bigliettsda visita 
ed inviti/cartoncini) e per il 13% stampa editoriale (prevalentemente libri e riviste e periodici). 


I materiali di produzione sono principalmente carta e cartone (70% degli acquisti). 


Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione grafica (60% dei soggetti), 
fotocomposizione (71%), fotolitografia (44%), fotoincisione (58%), stampa tipografica (46%), stampa off-set 
(96%), legatoria c finitura (58%), imballaggio e confezionamento (78%) e lavorazione e finituraXli carta 0 cartone 
stampato (37%). Rilevante è l’esternalizzazione delle fasi di progettazione grafica ‘40% dei soggetti), 
fotocomposizione (32%), fotolitografia (36%) e legatoria e finitura (67%). Oyè presente, viene quasi 


esclusivamente esternalizzata la fase di stampa serigrafica (28% dei soggetti). 


Per quanto riguarda le attività per la vendita, le aziende del cluster svolgono internamente promozione (30% dei 
casi) e distribuzione (32%). 


La dotazione di beni strumentali comprende: 4 computer/workstation grafithe, 1 fotounità, 1 scanner, 1 
bromografo per incisione, 1 sviluppatrice per lastre, 1 sviluppatrice per pellicole, 1 macchina da stampa 
tipografica, 4 macchine da stampa off-set piane (di cui 1 fino a 35x50 ad 1 colbre, 1 fino a 50x70, 1 fino a 70x100 
a 2 colori ed 1 fino a 70x100 a 4 colori), 1 piegatrice, 1 tagliacarte, 1 cucitrice punto metallico, 1 
tagliacartone/tagliatela ed 1 fustellatrice. 


CLUSTER 5 — IMPRESE CON ATTIVITÀ FOCALIZZATA NELLA STAMPA DIGITALE DI PRODOTTI VARI 
NUMEROSITÀ: 603 


Le aziende appartenenti al cluster sono per il 47% ditte individdali, per il 33% società di persone e per il 20% 
società capitali, con una struttura composta da 3 addetti di îui:2 dipendenti. 

Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sofio articolate in 142 mq di produzione, 49 mq di locali 
destinati a magazzino e 24 mq di uffici. 

Si tratta di imprese operanti sia in conto proprio (63% dei ricavi) che in conto terzi (31%) prevalentemente 
nell’attività di stampa (64% dei soggetti). 

La clientela di riferimento è costituita da altreimprese di produzione e/o servizi (25% dei ricavi), privati (15%) e 
commercianti al dettaglio (11%) su un’areadi mercato che si estende dal contesto comunale a quello nazionale. 
Le principali attività delle imprese del cluster Sono i procedimenti grafici di stampa digitale (30% dei ricavi) e altri 
processi di stampa (33%). Il 66% deificavi deriva da altri prodotti (che si può ipotizzare siano riconducibili a 
stampa su espositori e cartelli da banco; sagome, figurine, copertine di CD e DVD, etichette adesive, tessere, 
calendari tascabili, righelli, ecc.). 

I materiali di produzione utilizzatiSono principalmente carta e cartone (32% degli acquisti), altri supporti da 
stampa (16%), inchiostro e vernici (9%), pellicole /acetati/supporti da incisione (9%) ed altro (30%). 

Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione grafica (47% dei soggetti), stampa 
digitale (44%) e lavorazione finitura di altri supporti di stampa (29%). 

L'attività di vendita viene svolta con il supporto di 1 agente non esclusivo. 


La dotazione di bèni*strumentali comprende: 2 computer/workstation grafiche, 1 scanner ed 1 macchina da 
stampa digitale atcòlori di produzione di piccolo formato. 

CLUSTER 6 — T'IPOGRAFIE DI PICCOLE DIMENSIONI 

NUMEROSTTÀ: 2.155 

Le aziende del cluster sono per il 53% ditte individuali e per il 38% società di persone, con una struttura 
comp@starda 2 addetti di cui 1 dipendente; il 59% delle imprese non fa ricorso a personale dipendente. 


Leastiperfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 108 mq di produzione, 27 mq di locali 
destinati a magazzino e 14 mq di uffici. 
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Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto proprio (79% dei ricavi) specializzate nell’attività di 
stampa (92% dei soggetti). 


La clientela di riferimento è costituita da altre imprese di produzione e/o servizi (25% dei ricavi), privati (16%), 
enti pubblici (12%) e commercianti al dettaglio (9%) su un’area di mercato che si estende dal contesto comdurale 
alle regioni limitrofe. 


Le principali attività delle imprese del cluster sono i procedimenti grafici di off-set a foglio (48% dénuicavi) e di 
tipografia (36%) mediante i quali si ottengono stampati commerciali (specialmente biglietti da ‘visita, buste, 
inviti/cartoncini, lettere ed etichette e cartellini) per il 54% dei ricavi e per il 29% stampati pubblicitari e 
promozionali (in particolare volantini, opuscoli e manifesti). 


Carta e cartone rappresentano il 70% degli acquisti. 


Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione grafica8 (28% dei soggetti), 
fotocomposizione (26%), stampa tipografica (70%), stampa off-set (61%), legatoria e finitura (27%) e imballaggio 
e confezionamento (28%). 


La dotazione di beni strumentali comprende: 1 computer/workstation grafica,1“scanner, 1 bromografo per 
incisione, 1 macchina da stampa tipografica, 1 macchina da stampa off-set pianaàAl tagliacarte, 1 cucitrice punto 
metallico ed 1 tagliacartone /tagliatela. 


CLUSTER 7 TIPOGRAFIE OPERANTI IN CONTO TERZI CON CICLO DIPRODUZIONE INTEGRATO 
NUMEROSITÀ: 325 


Le aziende appartenenti al cluster sono in prevalenza società (45% di persone e 40% di capitali) con una struttura 
composta da 10 addetti di cui 8 dipendenti, tra i quali si rileva la. presenza di 1 impiegato, 3 operai generici, 3 
operai specializzati ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 468 mq di produzione, 145 mq di locali 
destinati a magazzino e 75 mq di uffici. 


Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto térzi,(71% dei ricavi) con un'incidenza dei ricavi derivanti 
dal committente principale pari al 19%, specializzate melPattività di stampa (94% dei soggetti) che effettuano 
attività di prestampa (37%) e legatoria e finitura (30%). 


La clientela di riferimento è costituita da altre imprése di produzione e/o servizi (23% dei ricavî), case editrici 
(12%), enti pubblici (12%), enti privati (11%) e6&tudi grafici, agenzie pubblicitarie e di pubbliche relazioni (8%) su 
un’area di mercato che si estende dal contesto provinciale a quello internazionale, con presenza di export nel 
17% dei casi. 

Le principali attività delle imprese del Cluster sono i procedimenti grafici di off-set a foglio (77% dei ricavi) 
mediante i quali si ottengono stampati pubblicitari e promozionali (in particolare opuscoli volantini, manifesti, 
cataloghi, calendari) per il 32% dei ricaviy per il 26% stampati commerciali (specialmente biglietti da visita, buste, 
inviti/cartoncini, lettere) e per il 21%&stàampa editoriale (soprattutto libri e riviste e periodici). 

I materiali di produzione utilizzati’ sono carta e cartone (66% degli acquisti), pellicole/acetati/supporti da 


incisione (11%) e inchiostro ewvernici (9%). 

Il ciclo di produzione è intégratò e si caratterizza per le seguenti fasi produttive: progettazione editoriale (47% dei 
soggetti), progettazione grafica (77%), fotocomposizione (86%), fotolitografia (58%), fotoincisione (61%), 
stampa tipografica (60%)»=stampa off-set (93%), stampa digitale (28%), legatoria e finitura (66%), imballaggio e 
confezionamento (71%) è lavorazione e finitura di carta o cartone stampato (37%). 

Per quanto riguarda le attività per la vendita, le aziende del cluster svolgono internamente promozione (31% dei 
casi) e distribuzione (34%). 

La dotazione) divbeni strumentali comprende: 5 computer/workstation grafiche, 1 fotounità, 1 scanner, 1 
bromografo per incisione, 1 sviluppatrice per lastre, 1 sviluppatrice per pellicole, 1 macchina da stampa 
tipografica, $ macchine da stampa off-set piane (di cui 1 fino a 35x50 ad 1 colore, 1 fino a 50x70 ed 1 fino a 
70x100), 1 piegatrice, 1 tagliacarte, 1 cucitrice punto metallico ed 1 tagliacartone /tagliatela. 
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CLUSTER 8 — STUDI DI PROGETTAZIONE EDITORIALE E GRAFICA 
NUMEROSITÀ: 1.069 


Le aziende appartenenti al cluster sono per il 43% ditte individuali, per il 31% società di capitali e perhl 26% 
società di persone con una struttura composta da 3 addetti di cui 1 dipendente; il 68% delle imprese non fa 
ricorso a personale dipendente. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell'attività sono di 28 mq di uffici, 60 mq di produzione e )13 mq di 
magazzino. 


Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto terzi (70% dei ricavi) con un’incidenza defificavi derivanti 
dal committente principale pari al 42%. Gli ambiti di attività sono l’editoria (43% dei casi) c la préstampa (42%). 


La clientela di riferimento è costituita da altre imprese di produzione e/o servizi (24%. dei,ricavi), case editrici 
(19%), imprese grafiche (12%), studi grafici, agenzie pubblicitarie e di pubbliche relazioni (6%), enti pubblici 
(6%) cd enti privati (6%) su un’area di mercato che si estende dal contesto provinciale quello nazionale. 


Le imprese del cluster si occupano prevalentemente di progetti grafici (26% déagricavi), altri servizi editoriali 
(20%), prodotti multimediali, telematici, informatici (7%) ed altri prodotti (9%), 


I materiali di produzione sono prevalentemente carta e cartone (18% deglinacquisti), supporti informatici per 
l'editoria (16%) ed altro (50%). 


Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione editoriale (39% dei soggetti), 
progettazione grafica (63%), redazione (25%) e fotocomposizione (34%). 


La dotazione di beni strumentali comprende: 3 computer/workstatton grafiche ed 1 scanner. 
CLUSTER 9 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA STAMPA OFFSETA BOBINA 
NUMEROSITÀ: 140 


Le aziende appartenenti al cluster sono in prevalenza società (69% di capitali e 25% di persone) con una struttura 
composta da 14 addetti di cui 12 dipendenti, tra i quali sisrileva la presenza di 2 impiegati, 4 operai generici, 3 
operai specializzati, 1 dipendente a tempo parziale ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 703 mq di produzione, 404 mq di locali 
destinati a magazzino e 128 mq di uffici. 


Si tratta di imprese operanti prevalentemente iîaeonto proprio (66% dei ricavi) e residualmente in conto terzi 
(28%) specializzate nell’attività di stampa (97% dei soggetti). 

La clientela di riferimento è costituita da altre imprese di produzione e/o servizi (28% dei ricavi), imprese 
grafiche (17%), grande distribuzione @ distribuzione organizzata (8%), privati (8%), commercianti all’ingrosso 
(7%) ed altri (8%) su un’area di mercatetthe si estende dalle regioni limitrofe al contesto nazionale. 


Le principali attività delle imprese del.cluster sono i procedimenti grafici di off-set a bobina/rotoff-set (75% dei 
ricavi) mediante i quali si ottengono prodotti costituiti da stampati commerciali (soprattutto formulari 
commerciali/modulistica, etichette e cartellini, buste, lettere) per il 71% dei ricavi e per il 15% stampati 
pubblicitari e promozionali (in particolare opuscoli e volantini). 


Carta e cartone rappreseritano il 76% degli acquisti. 


le fasi del process&>produttivo svolte internamente sono: progettazione grafica (43% dei soggetti), 
fotocomposizione 02%), fotoincisione (36%), stampa tipografica (41%), stampa offset (92%), legatoria e 
finitura (36%) e imballaggio e confezionamento (71%). Rilevante è l’esternalizzazione delle fasi di 


fotocomposiziotie (85% dei soggetti) e di legatoria e finitura (28%). 
L'attività di vendita viene svolta con il supporto di 1 agente non esclusivo. 


La dotazionexdi beni strumentali comprende: 2 computer /workstation grafiche, 1 scanner, 1 bromografo per 
incisioné; Isviluppatrice per lastre, 1 sviluppatrice per pellicole, 1 macchina da stampa tipografica, 1 macchina da 
stampa. off-set piana fino a 35x50, 3° macchine da stampa a bobina/rotoff-set, 2 macchine 
accoppiatrici/accavallatrici, 1 piegatrice, 1 tagliacarte ed 1 cucitrice punto metallico. 
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CLUSTER 10 — EDITORI DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 106 


Le aziende appartenenti al cluster sono prevalentemente società di capitali (87% dei soggetti) con una struttura 
composta da 17 addetti di cui 10 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 5 impiegati, 1 operaio generico, 2 
operai specializzati e 1 dipendente a tempo parziale. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 233 mq di uffici, 239 mq di locali destinati a 
magazzino e 178 mq di produzione. 


Si tratta di aziende che svolgono attività editoriali (69% dei soggetti) e di stampa (22%) prevalentàmente in conto 
proprio (77% dei ricavi). 


La clientela di riferimento è costituita da altre imprese di produzione e/o servizi (18%dertricavi), enti pubblici 
(10%), enti privati (10%), privati (10%), commercianti all’ingrosso (8%) e case editricò (7%), su un’area di 
mercato internazionale con presenza di export nel 69% dei casi. 


I canali di vendita attraverso i quali le aziende commercializzano i propri prodottiSsono soprattutto la vendita per 
corrispondenza (15% dei ricavi), la grande distribuzione /distribuzione organizzatà (9%), la libreria (6%) ed altro 
(42%). 


Le imprese del cluster producono prevalentemente riviste e periodici (27% dei ricavi), libri (22%), stampati 
pubblicitari (10%) ed altri prodotti (14%). Il catalogo si compone di titoli dialtra varia (22% dei titoli in catalogo 
e/o in coedizione), professionale /manualistica (18%) e periodici (13%) 


Le fasi di produzione svolte internamente sono: progettazione editotiale, (68% dei soggetti), progettazione grafica 

63%), redazione (59%), fotocomposizione (36%) e imballaggio )e confezionamento (32%). Rilevante è 
> È > P Sei 

l’esternalizzazione delle fasi di: progettazione grafica (36% dei Soggttti), fotocomposizione (47%), fotolitografia 

(61%), fotoincisione (31%), stampa tipografica (45%), stampa off-scet (49%), stampa digitale (25%), legatoria c 

finitura (68%) e imballaggio e confezionamento (58%). \Ove presenti, vengono quasi esclusivamente 


esternalizzate le fasi di stampa cartotecnica (22% dei soggettiY® serigrafica (18%). 


Per quanto riguarda le attività per la vendita, le aziende del cluster svolgono internamente la promozione (58% 
dei casi) e la distribuzione (40%) avvalendosi di 2 agenti non esclusivi. Nel 50% dei casi la distribuzione è affidata 
a terzi. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 16 computer/workstation grafiche e 2 scanner. 

CLUSTER 11 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA STAMPA SERIGRAFICA 

NUMEROSITÀ: 720 

Le aziende appartenenti al cluster sono iyprevalenza ditte individuali (56% dei soggetti) e società di persone 
(32%), con una struttura composta da*&taddetti di cui 2 dipendenti. 

Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 167 mq di produzione, 47 mq di locali 
destinati a magazzino e 25 mq di uffici. 

Si tratta di imprese operantissia in conto proprio (53% dei ricavi) che in conto terzi (42%) specializzate nella 
serigrafia (01% dei soggetti)» 

La clientela di riferimento ècostituita da altre imprese di produzione e/o servizi (31% dei ricavi), commercianti 
al dettaglio (15%), cofimercianti all’ingrosso (9%), imprese del settore tessile (5%) e privati (5%) su un’area di 
mercato che si estende dal contesto provinciale a quello nazionale. 

Le principali attività delle imprese del cluster sono i procedimenti grafici di serigrafia (74% dei ricavi) mediante i 
quali si ottengono stampati pubblicitari e promozionali (in particolare calendari, manifesti e volantini) per il 22% 
dei ricavi, per 117% stampati commerciali (soprattutto etichette e cartellini, biglietti da visita, agende) e per 
Y11% forme,/serigrafiche. Il 44% dei ricavi deriva da altri prodotti (ipoteticamente riconducibili a stampa su 


adesivi, stiiscioni e stendardi, CD e DVD, prodotti tessili, ecc.). 


I materiali di produzione utilizzati sono inchiostro e vernici (22% degli acquisti), altri supporti da stampa (21%), 
carta e Cartone (13%) e pellicole /acetati/supporti da incisione (10%). 
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Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione grafica (50% dei soggetti), stampà 
serigrafica (88%), imballaggio e confezionamento (24%) e lavorazione e finitura di altri supporti da stampa 
(23%). 


La dotazione di beni strumentali comprende: 2 computer/workstation grafiche, 1 scanner, 2 macchine da Stampa 
serigrafica (di cui 1 manuale ed 1 semiautomatica), 1 tagliacarte, 1 forno per asciugatura ed essiccamento ed 1 
plotter da intaglio. 


CLUSTER 12 — EDITORI DI RIVISTE E PERIODICI 
NUMEROSITÀ: 185 


Le aziende appartenenti al cluster sono quasi esclusivamente società di capitali (93% deiNsoggetti) con una 
struttura composta da 13 addetti di cui 7 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 5 impiegati ed 1 dipendente 
a tempo parziale. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 170 mq di uffigi,\51/mq di produzione e 58 
mq di locali destinati a magazzino. 


Si tratta di aziende che svolgono attività editoriali (99% dei soggetti) quasi esclusivamente in conto proprio (90% 
dei ricavi). 


707, 


La clientela di riferimento è costituita da altre imprese di produzione e/o servizi (27% dei ricavi), privati (21%), 
distributori locali e nazionali (12%) ed altri (13%), su un’area di mercato che si estende fino all'ambito 
internazionale con presenza di export nel 24% dei casi. 


I canali di vendita attraverso i quali le aziende commercializzano i propri prodotti sono soprattutto l'edicola (48% 
dei ricavi) e la vendita per corrispondenza (10%). 


Le imprese del cluster producono prevalentemente riviste e pefioditi (89% dei ricavi) con un’incidenza delle rese 
sul fatturato pari al 24%. Il catalogo si compone prevalenterenté di periodici (48% dei titoli in catalogo e/o in 
coedizione), professionale /manualistica (8%) e libri di altrawarià (5%). 


Estremamente rilevante è la vendita di spazi pubblicitarirche genera ricavi pari al 49% del totale. 


Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione editoriale (65% dci soggetti), 
progettazione grafica (71%), redazione (90%) e fotocomposizione (32%). Rilevante è l’esternalizzazione delle fasi 
di: progettazione grafica (34% dei soggetti), fototomposizione (62%) e fotolitografia (62%). Ove presenti, 
vengono quasi esclusivamente affidate a terzi le fasi di fotoincisione (27% dei soggetti), stampa tipografica (64%), 
stampa off-set (61%), stampa digitale (29%) degatoria e finitura (81%) ed imballaggio e confezionamento (83%). 


Per quanto riguarda le attività per la vendita, il 61 % delle aziende del cluster svolge internamente la promozione 
avvalendosi di 1 agente esclusivo ed 1 agente non esclusivo, mentre 183% esternalizza la distribuzione. 


La dotazione di beni strumentali è co$tittrita da 12 computer/workstation grafiche e 2 scanner. 
CLUSTER 13 — PICCOLI EDITORI DI.LIBRI 
NUMEROSITÀ: 1.057 


Le aziende appartenenti al clusfer sono in prevalenza società (47% di capitali e 23% di persone) con una struttura 
composta da 2 addetti di ei dipendente; il 66% delle imprese non fa ricorso a personale dipendente. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 38 mq di uffici, 17 mq di produzione e 49 
mq di locali destinati.a magazzino. 


Si tratta di aziende-chè svolgono attività editoriali (96% dei soggetti) prevalentemente in conto proprio (76% dei 
ricavi) e marginalmente in conto terzi (13%) che effettuano inoltre la commercializzazione di prodotti acquistati 


da terzi (11%) rasclientela di riferimento è costituita da privati (19% dei ricavi), commercianti al dettaglio (19%), 
enti pubblicis(13%), enti privati (10%) e distributori locali e nazionali (9%) su un’area di mercato che si estende 


fino all’ambite, internazionale con presenza di export nel 15% dei casi. 


I canali di vendita attraverso 1 quali le aziende commercializzano i propri prodotti sono soprattutto la libreria 
(33% Uerricavi), la vendita per corrispondenza (14%) e la grande distribuzione /distribuzione organizzata (12%). 


I librirappresentano il 66% dei ricavi delle imprese del cluster, i prodotti per l’attività di stampa editoriale (in 
patticolare libri e riviste e periodici) 111% e le riviste e i periodici 18%, con un'incidenza delle rese sul fatturato 
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pati al 9%. Il catalogo si compone prevalentemente di libri di altra varia (43% dei titoli in catalogo e/o irî 
coedizione), saggistica (24%) e professionale /manualistica (16%). 

Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono quelle tipiche dell’attività: progettazione editoriale (78% 
dei soggetti), progettazione grafica (57%) e redazione (66%). Vengono esternalizzate le fasi di fotocomposizione 
(50% dei soggetti), imballaggio e confezionamento (46%) e, ove presenti, vengono quasi esclusivamente-affidate 
a terzi le fasi di fotolitografia (37% dei soggetti), fotoincisione (23%), stampa tipografica (61%), stampa off-set 
(34%) e legatoria e finitura (66%). 


Per quanto riguarda le attività per la vendita, le aziende del cluster svolgono internamente la promozione (62% 
dei casi) e la distribuzione (56%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 2 computer/workstation grafiche ed 1 scanner, 
CLUSTER 14 — IMPRESE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI SPECIALIZZATE NELLA STAMPASERIGRAFICA 
NUMEROSITÀ: 252 


Le aziende appartenenti al cluster sono in prevalenza società (47% di person&e 27% di capitali), con una 
struttura composta da 8 addetti di cui 6 dipendenti tra i quali si rileva la présenza di 1 impiegato, 2 operai 
generici, 2 operai specializzati ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 471 mq di produzione, 99 mq di locali 
destinati a magazzino e 68 mq di uffici. 


Si tratta di imprese specializzate nella serigrafia (98% dei soggetti) che Operano sia in conto proprio (42% dei 
ricavi) che in conto terzi (54%) con un’incidenza dei ricavi derivanti dalhcommittente principale pari al 21%. 


La clientela di riferimento è costituita da altre imprese di produzione e/o servizi (43% dei ricavi), imprese del 
settore tessile (11%), imprese grafiche (6%), studi grafici, agesizie pubblicitarie e di pubbliche relazioni (6%) € 
commercianti all'ingrosso (6%) su un’area di mercato che si/esteride al contesto internazionale con presenza di 
export nel 22% dei casi. 


Le principali attività delle imprese del cluster sono i procèdimienti grafici di serigrafia (88% dei ricavi) mediante i 
quali si ottengono forme serigrafiche per il 29% dei ricaviz.per il 19% stampati commerciali (soprattutto etichette 
e cartellini, biglietti da visita, agende) e per il 13% stampati pubblicitari e promozionali (in particolare calendari, 
manifesti e volantini). Il 35% dei ricavi deriva da altr prodotti (ipoteticamente riconducibili a stampe su teli per 
allestimento scene, fogli in vinile autoadesivo per decorazione veicoli, carta da parati, striscioni e stendardi, CD e 
DVD, prodotti tessili, ecc.). 

materiali di produzione utilizzati sono incliosteò e vernici (31% dei ricavi), altri supporti da stampa (30%), carta 
e cartone (9%) e pellicole /acetati/supporti dayincisione (9%). 

Le fasi del processo produttivo stèlte’ internamente sono: progettazione grafica (55% dei soggetti), 
fotocomposizione (27%), fotoincisiohe (33%), stampa serigrafica (100%), imballaggio e confezionamento (46%) 
e lavorazione e finitura di altri supporti.da stampa (33%). 


La dotazione di beni strumentali tomiprende: 3 computer/workstation grafiche, 1 scanner, 6 macchine da stampa 
serigrafica (di cui 2 manuali,,2 semiautomatiche e 2 automatiche), 1 tagliacarte, 2 forni per asciugatura ed 
essiccamento, 1 tagliacartone/tagliatela, 1 pressa a caldo, 1 fustellatrice ed 1 plotter da intaglio. 

CLUSTER 15 — TIPOGRAFIBJIN CONTO PROPRIO CON CICLO DI PRODUZIONE INTEGRATO 

NUMEROSITÀ: 952 

Le aziende apparterientiral cluster sono in prevalenza società (57% di persone e 17% di capitali) con una struttura 


composta da 6 addetti di cui 4 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 1 operaio generico ed 1 
operaio specializzato. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 242 mq di produzione, 72 mq di locali 
destinati almagazzino e 37 mq di uffici. 


Si tratta di imprese che operano prevalentemente in conto proprio (81% dei ricavi) specializzate nell’attività di 
stampa \05% dei soggetti) e svolgono inoltre attività di prestampa (34%) e legatoria e finitura (34%). 
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La clientela di riferimento è costituita da altre imprese di produzione e/o servizi (29% dei ricavi), enti pubblici 
(12%), privati (0%), enti privati (8%), commercianti al dettaglio (8%) ce commercianti all'ingrosso (6%) su un’area 
di mercato che si estende dal contesto provinciale a quello nazionale. 


Le principali attività delle imprese del cluster sono i procedimenti grafici di off-set a foglio (72% dei ricavi) 
mediante i quali si ottengono stampati commerciali (specialmente biglietti da visita, buste, inviti/carténcini, 
etichette e cartellini, lettere) per il 43% dei ricavi, per il 29% stampati pubblicitari e promozionali (in particolare 
volantini, opuscoli, manifesti, cataloghi, calendari). 


I materiali di produzione utilizzati sono carta e cartone (67% degli acquisti), pellicole/acetati/supporti da 
incisione (10%) ed inchiostro e vernici (9%). 


Il ciclo di produzione è integrato e si caratterizza per le seguenti fasi produttive: progettazione editoriale (32% dei 
soggetti), progettazione grafica (80%), fotocomposizione (81%), fotolitografia (51%), fotoincisione (51%), 
stampa tipografica (76%), stampa off-set (94%), legatoria e finitura (67%), imballaggio é-confezionamento (81%) 
e lavorazione e finitura di carta o cartone stampato (54%). Rilevante è l’estermalizzazione delle fasi di 
progettazione grafica (34% dei soggetti), fotocomposizione (36%), fotolitografia (36%), stampa off-set (29%), 
stampa digitale (23%), stampa serigrafica (31%) e legatoria e finitura (55%). 


Per quanto riguarda le attività per la vendita, le aziende del cluster svolgono initerniamente la promozione (48% 
dei casi) e la distribuzione (59%). 


La dotazione di beni strumentali comprende: 3 computer/workstation\ grafiche, 1 fotounità, 1 scanner, 1 
bromografo per incisione, 1 sviluppatrice per lastre, 1 sviluppatric@&apet pellicole, 2 macchine da stampa 
tipografica, 2 macchine da stampa off-set piane (di cui 1 fino a 85x50 ed 1 fino a 50x70), 1 piegatrice, 1 
tagliacarte, 1 cucitrice punto metallico ed 1 tagliacartone /tagliatela. 


CLUSTER 16 — LEGATORIE CHE SVOLGONO ATTIVITÀ DI SOLÀ LAVORAZIONE 
NUMEROSIT'À: 550 


Le aziende appartenenti al cluster sono per il 38% ditte individuali, per il 33% società di persone e per il 29% 
società di capitali, con una struttura composta da 7 addett«dicui 5 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 2 
operai generici, 2 operai specializzati ed 1 apprendista. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell'attività sono di 415 mq di produzione, 112 mq di magazzino e 31 mq di 
uffici. 


Si tratta di aziende specializzate nella legatoria‘%@\finitura (96% dei casi) che operano prevalentemente in conto 
terzi (87% dei ricavi) con un'incidenza dei rieavî derivanti dal committente principale pari al 35%. 


La clientela di riferimento è costituita da imprese grafiche (51% dei ricavi), case editrici (11%) ed altre imprese di 
produzione e/o servizi (11%) su un’area diimercato che si estende dal contesto provinciale a quello nazionale. 


L’attività di sola lavorazione (piegatuta, Spillatura, incollatura, rilegatura, ecc.) genera il 71% dei ricavi. 
materiali di produzione sono prevalefitemente carta e cartone (28% degli acquisti), colla (20%) ed altro (43%). 


] processo produttivo è limitato allé fasi di legatoria e finitura (85% dei soggetti), imballaggio e confezionamento 
(43%) e lavorazione e finituraXÎirearta o cartone stampato (25%). 


Ia dotazione di berti, \strumentali comprende: 1 computer/workstation grafica, 1 macchina 
accoppiatrice/accavallatrice, ‘2 piegatrici, 1 tagliacarte, 1 cucitrice punto metallico, 1 cucitrice filo rete, 1 
tagliacartone/tagliatela èd 1 rilegatrice. 


CLUSTER 17 — TIPOGRAFIE IN CONTO PROPRIO CON PRESENZA DI STAMPA DIGITALE E CICLO DI 
PRODUZIONE INTEGRATO 


NUMEROSIT'À: 829 


Le aziende appartenenti al cluster sono per il 53% società di persone c per il 34% ditte individuali, con una 
struttura Composta da 4 addetti di cui 2 dipendenti. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 152 mq di produzione, 43 mq di locali 
destimativa magazzino ce 26 mq di uffici. 


Si ‘tiatta di imprese operanti prevalentemente in conto proprio (83% dei ricavi) specializzate nell’attività di 
stampa (96% dei soggetti) che svolgono inoltre attività di prestampa (29%) e di legatoria e finitura (24%). 
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La clientela di riferimento è costituita da altre imprese di produzione e/o servizi (31% dei ricavi), enti pubblici 
(10%), privati (9%), enti privati (8%), commercianti al dettaglio (8%), studi grafici, agenzie pubblicitarie eedi 
pubbliche relazioni (5%) e commercianti all’ingrosso (5%) su un’arca di mercato che si estende dal coritestoò 
provinciale a quello nazionale. 


Le principali attività delle imprese del cluster sono procedimenti grafici di off-set a foglio (63% der.tricavi), 
tipografici (14%) e stampa digitale (10%) mediante i quali si ottengono per il 46% dei ricavi stampati.commerciali 
(specialmente biglietti da visita, buste, inviti/cartoncini, lettere, etichette e cartellini) e per il 82% stampati 
pubblicitari e promozionali (in particolare volantini, opuscoli, manifesti). 


I materiali di produzione sono prevalentemente carta e cartone (68% degli acquisti), inchiostro &rvernici (9%) e 
pellicole /acetati/supporti da incisione (9%). 


Il ciclo di produzione è integrato e si caratterizza per le seguenti fasi produttive: progettazione grafica (75% dei 
soggetti), fotocomposizione (69%), fotolitografia (30%), fotoincisione (31%), stampa,tipografica (71%), stampa 
off-set (86%), stampa digitale (45%), legatoria e finitura (58%), imballaggio eqconfezionamento (63%) e 
lavorazione e finitura di carta 0 cartone stampato (40%). 


ses 


Rilevante è l’esternalizzazione delle fasi di fotocomposizione (29% dei soggetti), fotolitografia (25%), stampa 
off-set (30%) e legatoria e finitura (42%). 


La dotazione di beni strumentali comprende: 3 computer/workstation grafiche, 1 scanner, 1 bromografo per 
incisione, 1 sviluppatrice per lastre, 1 macchina da stampa tipografica, 2, macchine da stampa off-set piane (di cui 
1 fino a 35x50 ed 1 fino a 50x70), 1 macchina da stampa digitale a colori di produzione di piccolo formato, 1 
piegatrice, 1 tagliacarte, 1 cucitrice punto metallico ed 1 tagliacartoneAtagliatela. 


CLUSTER 18 — TIPOGRAFIE CON ATTIVITÀ FOCALIZZATA NEIAA STAMPA FLESSOGRAFICA 
NUMEROSITÀ: 177 


Le aziende appartenenti al cluster sono per il 40% società di persone, per il 33% ditte individuali e per il 27% 
società di capitali, con una struttura composta da 7 addetti ditui 5 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 1 
impiegato, 1 operaio generico, 2 operai specializzati ed Yapprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 314 mq di produzione, 151 mg di locali 
destinati a magazzino e 60 mq di uffici. 


Si tratta di imprese che operano nell’attività di stampa (75% dei soggetti) sia in conto proprio (64% dei ricavi) che 
in conto terzi (31%). 


La clientela di riferimento è costituita da altre‘%irfiprese di produzione e/o servizi (35% dei ricavi), commercianti 
all'ingrosso (11%), commercianti al dettagli0y(11%), imprese grafiche (7%) ed imprese del settore cartario (6%) 
su un’area di mercato che si estende al contesto internazionale con presenza di export nel 20% dei casi. 


Le principali attività delle imprese deleluster sono i procedimenti grafici di flessografia (42% dci ricavi), 
tipografia (16%) e off-set a foglio,(10%) mediante i quali si ottengono stampati commerciali (soprattutto etichette 
e cartellini, biglietti da visita, buste) per il 36% dei ricavi, per 1°11% stampati pubblicitari e promozionali (in 
particolare manifesti, calendari, volantini), pet il 10% matrici fotopolimeriche e per il 7% forme flessografiche. Il 


27% dei ricavi deriva da altri prodotti. 


I materiali di produzion@&A utilizzati sono carta e cartone (43% dei ricavi), altri supporti da stampa (16%), 
inchiostro e vernici (9%) e pellicole /acetati/supporti da incisione (9%). 


Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione grafica (45% dei soggetti), 
fotocomposizione (30%), fotoincisione (24%), stampa tipografica (41%), stampa flessografica (72%), stampa off- 
set (25%), imballaggio e confezionamento (51%) c lavorazione e finitura di carta 0 cartone stampato (20%). 
L'attività di vendita viene svolta con il supporto di 1 agente non esclusivo. 

La dotazione*di beni strumentali comprende: 2 computer/workstation grafiche, 1 scanner, 1 macchina da stampa 
tipografica, Wrmacchina da stampa flessografica ed 1 tagliacarte. 
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CLUSTER 19 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA STAMPA SERIGRAFICA E TAMPOGRAFICA 
NUMEROSITÀ: 176 


Le aziende appartenenti al cluster sono per il 44% società di persone e per il 43% ditte individuali, con una 
struttura composta da 5 addetti di cui 3 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 1 operaio generico 1 opéraio 
specializzato ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 265 mq di produzione, 79 mq di locali 
destinati a magazzino e 37 mq di uffici. 


Si tratta di imprese specializzate nella serigrafia (91% dei soggetti) che operano prevalentemente/in conto terzi 
(68% dei ricavi) con un'incidenza dei ricavi derivanti dal committente principale pari al 26%. 


La clientela di riferimento è costituita da altre imprese di produzione e/o servizi (46% dei ticavi), commercianti 
all'ingrosso (10%), commercianti al dettaglio (9%), studi grafici, agenzie pubblicitarie di pubbliche relazioni 


(6%) ed imprese grafiche (5%) su un’area di mercato che si estende dal contesto provinciale a quello nazionale. 


Le principali attività delle imprese del cluster sono i procedimenti grafici di&sèrigrafia (55% dei ricavi) e 
tampografia (34%) mediante i quali si ottengono stampati pubblicitari e promézionali (in particolare calendari, 
manifesti e volantini) per il 14% dei ricavi, per il 13% stampati commerciali {soprattutto etichette e cartellini, 
agende, biglietti da visita) e per 11% forme serigrafiche. Il 52% dei ricavi derivada altri prodotti (ipoteticamente 
riconducibili a stampe su adesivi, striscioni e stendardi, CD e DVD, prodottistessili, ecc.). 


I materiali di produzione utilizzati sono inchiostro e vernici (35% degliacquisti), altri supporti da stampa (18%) 
ed altro (30%). 


Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione grafica (40% dei soggetti), fotoincisione 
(26%), stampa tampografica (90%), stampa serigrafica (90%), imballaggio e confezionamento (38%) e 
lavorazione e finitura di altri supporti di stampa (25%). 


La dotazione di beni strumentali comprende: 2 computes/wofkstation grafiche, 1 scanner, 1 bromografo per 
incisione, 2 macchine per stampa tampografica, 3 macchine da stampa serigrafica (di cui 1 manuale e 2 
semiautomatiche), 1 tagliacarte, 1 forno per asciugatura ed essiccamento ed 1 pressa a caldo. 


CLUSTER 20 — IMPRESE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI SPECIALIZZA TE NELLA STAMPA DIGITALE 
NUMEROSITÀ: 68 


Le aziende appartenenti sono prevalentementèssotietà (38% di capitali e 38% di persone), con una struttura 
composta da 6 addetti di cui 4 dipendenti tiri quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 1 operaio generico, 1 
operaio specializzato ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 228 mq di produzione, 56 mq di locali 
destinati a magazzino e 55 mq di ufficî 


N 


Si tratta di imprese operanti sia in'contò proprio (56% dei ricavi) che in conto terzi (41%) 


(82% dei soggetti), prestampa (26%)xe serigrafia (25%). 


nell’attività di stampa 


La clientela di riferimento è-costituita da studi grafici, agenzie pubblicitarie e di pubbliche relazioni (20% dei 
ricavi), altre imprese di produ%ione e/o servizi (17% dei ricavi), imprese grafiche (10%), grande distribuzione e 
distribuzione organizzata 8%) ed enti pubblici (8%) su un’area di mercato che si estende al contesto nazionale. 


Le principali attività dellerimprese del cluster sono i procedimenti grafici di stampa digitale (62% dei ricavi), 
mediante i quali si aftengono stampati pubblicitari e promozionali (in particolare manifesti, volantini, cataloghi, 
calendari) per 1l/42% dei ricavi c per il 13% da stampati commerciali (soprattutto biglietti da visita, 
inviti/cartoncinif etichette e cartellini). Il 31% dei ricavi deriva da altri prodotti (ipoteticamente riconducibili a 
stampa su teli pèrsallestimento scene, carta da parati, espositori e cartelli da banco, figurine, copertine di CD e 


DVD, fogli in vimile autoadesivo per decorazione veicoli, ecc.). 
I materiali di produzione utilizzati sono carta e cartone (28% degli acquisti), altri supporti da stampa (23%), 
inchiostro e vernici (16%) e pellicole /acetati/supporti da incisione (11%). 


Le yfast del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione grafica (71% dei soggetti), 


fotecOmposizione (40%), stampa digitale (01%), stampa serigrafica (25%), legatoria e finitura (25%), imballaggio 


e. Confezionamento (35%) e lavorazione e finitura di altri supporti di stampa (41%). Rilevante è 
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lesternalizzazione delle fasi di stampa tipografica (22% dei soggetti), stampa off-set (16%), stampa digitalè 


(16%), stampa serigrafica (22%) e legatoria e finitura (19%). 

La dotazione di beni strumentali comprende: 6 computer workstation grafiche, 2 scanner, 1 macchina da,stanìpa 
digitale a colori di produzione di piccolo formato, 3 macchine da stampa digitali di grande formato di0valore 
compreso fra 15.000 e 50.000 euro, 1 macchina da stampa serigrafica, 1 macchina plastificatrice, 1 tagliatafte ed 1 
plotter da intaglio. 


CLUSTER 21 — PICCOLI EDITORI DI RIVISTE E PERIODICI 
NUMEROSITÀ: 1.170 


Le aziende appartenenti al cluster sono prevalentemente società (56% di capitali, 19% di\pérsone) con una 
struttura composta da 3 addetti di cui 1 dipendente; il 64% delle imprese non fa ricorso a personale dipendente. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 44 mq di uffici,/21 mq di produzione e 15 
mq di locali destinati a magazzino. 


Si tratta di aziende che svolgono prevalentemente attività editoriali (93% dei soggetti) in conto proprio (82% dei 
ricavi). 


La clientela di riferimento è costituita da privati (23% dei ricavi), altre imprese di produzione e/o servizi (14%), 


commercianti al dettaglio (12%), enti privati (8%) ed enti pubblici (7%) su un’area di mercato che si estende fino 
alle regioni limitrofe. 


I canali di vendita attraverso i quali le aziende commercializzano i propri prodotti sono soprattutto l'edicola (22% 
dei ricavi), la vendita per corrispondenza (13%) ed altro (48%). 


Il 65% dei ricavi deriva dalla produzione di riviste e periodici*ed' il 13% da prodotti di stampa editoriale 

(soprattutto riviste e periodici) con un'incidenza delle rese sul'\fatturato pari all'11%. Il catalogo si compone 

prevalentemente di periodici (46% dei titoli in catalogo e/6 ‘in)coedizione), professionale /manualistica (6%) e 

libri di altra varia (4%. 

Estremamente rilevante è la vendita di spazi pubblicitari che genera ricavi pari al 33% del totale. 

Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione editoriale (73% dei soggetti), 

progettazione grafica (54%), redazione (71%) e fotocamposizione (22%). Rilevante è l’esternalizzazione delle fasi 

di: progettazione grafica (32% dei soggetti), fototomposizione (46%), fotolitografia (32%) e imballaggio e 
prose gr \ 0088 MPOSIZ uitogr Dia Allaggi 

confezionamento (51%). Ove presenti, vengono quasi esclusivamente esternalizzate le fasi di stampa tipografica 

(57% dei soggetti), stampa off-set (27%) e legatoria e finitura (49%). 

Per quanto riguarda le attività per la vendita, il 50 % delle aziende del cluster svolge internamente la promozione 

avvalendosi di 1 agente non esclusivo, nîentre il 42% esternalizza la distribuzione. 

La dotazione di beni strumentali è costititita da 3 computer/workstation grafiche ed 1 scanner. 

CLUSTER 22 — LEGATORIE SPECIALIZZATE NELL'ATTIVITÀ DI PRODUZIONE/ FINITURA 

NUMEROSITÀ: 111 

Le aziende appartenenti al cluster sono prevalentemente ditte individuali (61% dei soggetti) e in modo residuale 

società di persone (29%), Cona struttura composta da 3 addetti di cui 2 dipendenti. 

Gli spazi destinati allo svolgimento dell'attività sono di 147 mg di produzione, 57 mq di magazzino e 19 mq di 

uffici. 

Si tratta di aziende-0pofanti nell’attività di legatoria e finitura (78% dei casi), sia in conto proprio (50% dei ricavi) 

che in conto terzi (48%) con un'incidenza dei ricavi derivanti dal committente principale pari al 21%. 

La clientela di riferimento è costituita da privati (17% dei ricavi), enti pubblici (17%), imprese grafiche (15%) e 

altre imprese /diproduzione e/o servizi (11%) su un’area di mercato si estende dal contesto comunale alle regioni 

limitrofe; 

L'attività di produzione /finitura (copertine, decorature, ecc.) genera il 91% dei ricavi. 


(1) 


I materfali di produzione sono prevalentemente carta e cartone (35% degli acquisti), pelle o altro materiale da 


rivestimento (15%) e colla (12%). 
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Il processo produttivo è limitato alle fasi di legatoria e finitura (68% dei soggetti) e lavorazione e finitura di cartà 
o cartone stampato (24%). 

Ta dotazione di beni strumentali comprende: 1 computer/workstation grafica, 1 tagliacarte, v1 
tagliacartone/tagliatela, 1 pressa a caldo ed 1 torchio. 


CLUSTER 23 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA STAMPA SERIGRAFICA DI QUADRI E CILINDRI PERTA 
PRESTAMPA TESSILE 


NUMEROSIT'À: 93 


Le aziende appartenenti al cluster sono per il 47% ditte individuali e per il 40% società di persone, con una 
struttura composta da 4 addetti di cui 3 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 1 operaio denerico, 1 operaio 
specializzato ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 239 mq di produzione, 56 mq di locali 
destinati a magazzino e 26 mq di uffici. 


Si tratta di imprese operanti sia in conto proprio (48% dei ricavi) che in conto%terzi (48%) nei comparti della 
serigrafia (81% dei soggetti) c della stampa (33%). 


La clientela di riferimento è costituita da imprese del settore tessile (29% detsricavi), altre imprese di produzione 
e/o servizi (18%), commercianti al dettaglio (15%) e commercianti all'ingrosso (10%). L’area di mercato si 
estende dal contesto provinciale alle regioni limitrofe. 


Le principali attività delle imprese del cluster sono i procedimenti grafici di serigrafia (66% dei ricavi) mediante i 
quali si ottengono quadri e/o cilindri per la prestampa tessile (41%deitricavi), forme serigrafiche (11%), progetti 
grafici (7%), stampati pubblicitari e promozionali (12%) e stampatacommerciali (8%). 


I materiali di produzione utilizzati sono inchiostro e vernici, (28% degli acquisti), pellicole /acetati/supporti da 
incisione (14%), altri supporti da stampa (12%) e carta e cartone (12%). 


Le fasi del processo produttivo svolte internamente \\sOno: progettazione grafica (51% dei soggetti), 
fotocomposizione (23%), fotoincisione (42%), stampa ferigrafica (77%), imballaggio e confezionamento (22%) e 
lavorazione e finitura di altri supporti da stampa (31%). 


La dotazione di beni strumentali comprende: 2 comiputer/workstation grafiche, 1 scanner, 1 bromografo per 
incisione, 2 macchine da stampa serigrafica, 1 forno‘per asciugatura ed essiccamento ed 1 pressa a caldo. 


CLUSTER 24 — IMPRESE CON ATTIVITÀ FOGARMZZATA NELLA STAMPA DIGITALE 
NUMEROSITÀ: 864 


Le aziende appartenenti al cluster sono per il 49% ditte individuali, per il 29% società di persone e per il 22% 
società capitali, con una struttura composta da 3 addetti di cui 1 dipendente; il 59% delle imprese non fa ricorso a 
personale dipendente. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 78 mq di produzione, 21 mq di locali 
destinati a magazzino e 22 mq di‘uffici. 


Si tratta di imprese operanti\sià in conto proprio (61% dei ricavî) che in conto terzi (32%) principalmente 
nell’attività di stampa (63% dei soggetti) e nella prestampa (40%). 

La clientela di riferimento è costituita da altre imprese di produzione e/o servizi (23% dei ricavi), privati (13%), 
commercianti al dettaglio (10%), enti pubblici (8%), enti privati (7%), imprese grafiche (7%) e studi grafici, 
agenzie pubblicitarieve,di pubbliche relazioni (7%) su un’area di mercato che si estende dal contesto comunale a 
quello nazionale; 


Le principali attività delle imprese del cluster sono procedimenti grafici stampa digitale (36% dei ricavi), off-sct a 
foglio (11%)tpografia (8%) ed altri processi di stampa (17%). I prodotti ottenuti sono principalmente stampati 
pubblicitati promozionali (in particolare volantini, opuscoli, manifesti) per il 35% dei ricavi, per il 26% stampati 
commerciali (soprattutto biglietti da visita, inviti/cartoncini, buste) c per il 10% progetti grafici. 


y 


I materiali di produzione utilizzati sono carta e cartone (41% degli acquisti), altri supporti da stampa (10%), 
inchiestro e vernici (9%) e pellicole /acetati/supporti da incisione (9%). 
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Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione grafica (71% dei soggetti), 
fotocomposizione (42%), stampa digitale (59%) e legatoria e finitura (21%). Rilevante è l’esternalizzazione delle 


fasi di stampa off-set (31% dei soggetti), stampa serigrafica (20%) e legatoria e finitura (22%). 


La dotazione di beni strumentali comprende: 3 computer/workstation grafiche, 1 scanner, 1 macchina da stampa 
digitale in b/n di produzione di piccolo formato, 1 macchina da stampa digitale a colori di produzione di,piccolo 
formato ed 1 tagliacarte. 

CLUSTER 25 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELL’ATTIVITÀ DI PRESTAMPA 

NUMEROSITÀ: 718 


Le aziende appartenenti al cluster sono prevalentemente società (43% di persone e 32% diNeapitali), con una 
struttura composta da 5 addetti di cui 4 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1\fmpiegato, 1 operaio 
generico ed 1 operaio specializzato. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell'attività sono di 177 mq di produzione, 24 imqsdi magazzino e 30 mq di 
uffici. 

Si tratta di aziende operanti prevalentemente nell’attività di prestampa (91%,det casi), in conto terzi (74% dei 
ricavi) con un’incidenza dei ricavi derivanti dal committente principale pari aL31%. 

La clientela di riferimento è costituita da imprese grafiche (43% dei ricavi), altre imprese di produzione e/o 
servizi (14%), case editrici (11%) e studi grafici, agenzie pubblicitarie e di pubbliche relazioni (10%) su un’area di 
mercato che si estende dal contesto provinciale a quello nazionale. 

I prodotti ottenuti sono fotoliti e prove di stampa (44% dei ricavi) matrici di zinco e metalliche (18%), matrici 
fotopolimeriche (11%) e progetti grafici (8%). 

I materiali di produzione sono prevalentemente pellicole /acetati supporti da incisione (60% degli acquisti). 


Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione grafica (45% dei soggetti), 
fotocomposizione (63%), fotolitografia (56%) e fotoincisiohe 40%). 


La dotazione di beni strumentali comprende: 6 computer/workstation grafiche, 1 fotounità, 1 scanner, 1 
bromografo per incisione ed 1 sviluppatrice per pellicole. 


CLUSTER 26 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELL'ATTIVITÀ DI PRESTAMPA CHE EFFETTUANO STAMPA 
DIGITALE 

NUMEROSITÀ: 265 

Le aziende appartenenti al cluster sono prevalentemente società (46% di persone e 40% di capitali), con una 


struttura composta da 7 addetti di cuf'S, dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 2 operai 
generici, 1 operaio specializzato ed 1 apprendista. 

Gli spazi destinati allo svolgimentò. dell'attività sono di 184 mq di produzione, 30 mq di magazzino e 46 mq di 
uffici. 

Si tratta di aziende operanti prevalentemente nell’attività di prestampa (94% dei casi) e di stampa (19%) in conto 
terzi (69% dei ricavi) con un'incidenza dei ricavi derivanti dal committente principale pari al 21%. 

La clientela di riferimento“è, costituita da imprese grafiche (31% dci ricavi), studi grafici, agenzie pubblicitarie e di 
pubbliche relazioni (16%), altre imprese di produzione e/o servizi (15%) e case editrici (13%) su un’area di 
mercato che si estende dal contesto provinciale a quello nazionale. 

I prodotti ottenuti sono fotoliti e prove di stampa (48% dei ricavi), stampati pubblicitari e promozionali (12%), 
progetti grafici (10%) e stampati commerciali (7%). 

I materiali di pfoduzione sono prevalentemente pellicole/acetati/supporti da incisione (51% degli acquisti) e 
carta c cartoge(17%). 

Le fasi*délr processo produttivo svolte internamente sono: progettazione editoriale (25% dei soggetti), 
progettazione grafica (61%), fotocomposizione (83%), fotolitografia (85%), fotoincisione (23%) e stampa digitale 
(76%). 

Ka/dotazione di beni strumentali comprende: 9 computer/workstation grafiche, 1 fotounità, 2 scanner, 1 
DiomMografo per incisione, 1 sviluppatrice per pellicole, 1 macchina da stampa digitale a colori di produzione fino 
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a formato A3 ed 1 macchina da stampa digitale di grande formato di valore non superiore a 15.000 euro cén 
produttività fino a 5 mq/ora. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo (omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


È’ opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell'attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsiofài mella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 
+ (costo del venduto‘ + costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo; 


«+ costie spese dichiarati nel quadro F superiori ai ricavi dichiarati. 


Successivamente sono stati utilizzati indicatori economico-contabili spécifici delle attività in esame: 
BEE î +5 . Sud 
+ durata delle scorte = (giacenza media del magazzino” /ricavi) * 365; 


« valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto © èésto per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) /(numero addetti” # 1.000); 


«°° margine operativo lordo sulle vendite = [(ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente® per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 
afferenti l’attività dell’impresa) /ricavi] * 100. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma, giuridica e sulla base del personale dipendente, è stata 
calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state 
selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


° La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
l'andamento della variabile dipendente în funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 


Spate 5 i : è SLEgE 3 7 
Giacenza media del magazzino = (Fsistenze iniziali + rimanenze finali) / 2 


Le trequenze relative@, ai) dipendenti sono state  normalizzate all’anno in base’ alle’ giornate’ retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipefidenti sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 

“Collaboratori coordinati e &ontinuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa” e degli “Amministratori non soci”). 

numero addetti = T +\numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 

(persone fisiche) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 
formazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi 


Che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell’azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell’impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 

numero addette numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati 

(società) + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano 
attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero 
associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in 
partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero 
amministratori non soci 
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Perla durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 


» fino al 19° venti, peri cluster 1, 2, 3, 4, 6,7, 8,9, 10, 11, 12, 13, 14, 15, 16, 17, 18, 19, 21, 22, 23, 24, 25 


E) È) 6 


26) 
+ nonsono stati effettuati tagli per i cluster 5 e 20. 

Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 3°al 19° ventile, peri cluster 2, 3, 5, 6, 7, 8, 11, 12, 13, 14, 15, 16, 17, 19, 21, 24, 25, 26; 

* dal 2°al 19° ventile, per i cluster 1,4, 10, 18; 

«dal 1°al 19° ventile, per i cluster 9, 20, 22, 23. 

Per il margine operativo lordo sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 3° ventile, per i cluster 2, 3, 5, 6, 7, 8, 11, 13, 14, 15, 16, 17, 21, 25; 
» dal 2° ventile, peri cluster 1, 4, 9, 10, 12, 18, 19, 24, 26; 


«dal 1° ventile, peri cluster 20, 22, 23. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione, della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia vasiabili contabili sia variabili strutturali. 
La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta selezionate le variabili, la 
determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando ilkmétodo dei minimi quadrati generalizzati, 
che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata 4 fattori dimensionali (eteroschedasticità). 
Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell'intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 

Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto7tonto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità generale a livello comunale” che 
ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio sfazionale in aree omogenee in rapporto al: 


* grado dibenessere;, 

* livello di qualificazione personale; 

* struttura economica. 

Nella definizione della funzione di ricave,le ‘aree territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro intètazione con le variabili “valore dei beni strumentali clevato 0,5” e “valore 
dei beni strumentali elevato 0,6”. Tali variabili hanno prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state 


colte completamente nella Cluster Amalysis, valori correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, ai 
coefficienti delle variabili “valoré debeni strumentali elevato 0,5” e “valore dei beni strumentali elevato 0,6”. 


Nell’allegato 7.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazionèsdel ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 


+ Analisi DiscritmMvinante® 
è la stima delYicavo di riferimento. 


Nell’allegato 4B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 


I criteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
T*Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenci individuati per la sua attività, 
atttaverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilitàesi 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza 4 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenzà 

Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogenco, calcolati comé Serama dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell’impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


Nello studio di settore TD35U è stato introdotto un correttivo con l’obiettivo di cogliére l’effetto dovuto alla 
profonda trasformazione in termini di innovazione tecnologica che induce le imprese\del/settore ad arricchire la 
propria dotazione di beni strumentali, con particolare riferimento alla stampa digitale, a cui può non seguire, 
nell’anno in cui viene effettuato l’investimento, una corrispondente crescita del meteato. 

Il correttivo, al quale accedono esclusivamente i soggetti non congrui alle risultanze dello studio, viene applicato 
alle imprese che verificano le seguenti condizioni: 

«hanno acquistato beni strumentali nuovi ad alto contenuto tecnologico periodo d’imposta il 2005; 

«+ hanno aumentato il valore dei beni strumentali dichiarati nel 2005 rispetto a quelli dichiarati nel 2004, 


«hanno diminuito la produttività del capitale nel 2005 rispetto a quiella calcolata sui dati 2004. 
La produttività del capitale è calcolata come rapporto tra ricavi e walote dei beni strumentali. 


L'applicazione del correttivo determina una riduzione del valofe dei beni strumentali utilizzato nelle funzioni di 
regressione proporzionale alla riduzione percentuale della produttività del capitale dovuta all’acquisto di beni 
nuovi ad alto contenuto tecnologico. 


— 499 — 


2-5-2006 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


ALLEGATO 7.A 
COEFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI RICAVO 


VARIABILI 


Costo del venduto e Costo per la Produzione di Servizi 


Costo del venduto e Costo per la Produzione di Servizi per valori uguali © 
inferiori a 24.000 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi a 
“Processo grafico di Stampa digitale” 


TD35U 


CLUSTER 1| CLUSTER 2| CLUSTER3 | CLUSTER 4 
- 1,3116 1,3192 1,1987 


Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi a 

“Progetto Grafico” 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi ad 

“Attività di legatoria di sola lavorazione” 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi al netto dei “Costi 
er diritti di autore” 


Costi per diritti di autore 


Spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro 
dipendente afferenti l'attività dell'impresa 


Spese per acquisti di servizi 


1,28328 1,1584 1,2503 1,3314 
I7065 1,4721 1,3598 1,0069 


Valore dei beni strumentali elevato 0,4 416,8303 RE 


Valore dei beni strumentali elevato 0,5 


eni strumentali elevato 0,5 ponderato con l'indice di utilizzo 
ia pari a 400kwh/1.000€ 


Valore dei 
del capitale con valore sog 
eni strumentali 


Valore dei evato 0,6 


— _ 


28,8043 40,3620 


Valore dei beni strumentali 
del capitale con valore soglia 
Valore dei beni strumen evato 0,6 ponderato con l'indice di utilizzo 
del capitale con valore soglia pari a 400kwh/1.000€ 
Valore dei beni strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indite,di utilizzo 
del capitale con valore soglia pari a 500kwh/1.000€ 


elevato 0,6 ponderato con l'indice di utilizzo 
pari a 300kwh/1.000€ 


10,2665 15,0327 


Valore dei beni strumentali elevato 0,7 


Valore dei beni strumentali elevato 0,8 


Valore dei beni strumentali elevato 0,8 pondefàte con l'indice di utilizzo 
del capitale con valore soglia pari a 500kwh/1.000€ 

Collaboratori dell'impresa familiare e coniugedell'azienda coniugale e 
Familiari diversi che prestano attività nellimpresa (numero normalizzato) 


dl 8.783,1578 


Associati in partecipazione che apportano)lavoro prevalentemente 
nell'impresa, Associati in partecipazione diversi, Soci con occupazione 
prevalente nell'impresa, Soci diversi (numero normalizzato) 


Totale Mq dei Locali destinati alla produzione c/o lavorazione 
Totale Mq dei Locali destinati a magazzino 


- Le variabili contabili vanno espiesserin euro. 
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18.377,2541 


37,5086 127,0851 id 


19.574,2416| 35.717,3365 
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COEFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI RICAVO TD35U 
CORRETTIVI TERRITORIALI CLUSTER 1| CLUSTER 2| CLUSTER 3| CLUSTER 4 
Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,5: 

Gruppo 2 della territorialità senerale — Aree con livello di benessere non elevato, bassa 
scolarità, sistema economico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su attività 
commerciali. 

Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,5: 

Gruppo 5 della territorialità generale — Aree di marcata arretratezza economica, basso = = = = 
livello di benessere © scolarità poco sviluppata. 
Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 

Gruppo 2 della territorialità generale — Aree con Livello di benessere non elevato, bassa 
scolarità, sistema economico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su attività 
conuerdali. 
Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 
Gruppo 5 della territorialità cenerale — Aree di marcata arretratezza economica, basso - c - - 
livello di benessere © scolarità poco sviluppata. 
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VARIABILI 


IONI DI RICAVO 


Costo del venduto e Costo per la Produzione di Servizi 


Costo del venduto e Costo per la Produzione di Servizi per valori uguali o 

inferiori a 24.000 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi a “Processo 
rafico di Stampa digitale” 


CLUSTER 5 
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CLUSTER 6 
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CLUSTER 7 


1,2211 


0,1726 


1,3730 


1,3566 


T:D35U 
GLUSTER 8 


1,1835 


0,6992 


Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi a ‘Progetto 

Grafico” 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi ad “Attività 

di legatoria di sola lavorazione” 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi al netto dei “Costi 
er diritti di autore” 


0,1626 


Costi per diritti di autore 


Spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro 
dipendente afferenti l'attività dell'impresa 


Spese per acquisti di servizi 


1,0906 


1,2792 


1,1600 


0,9182 


Valore dei beni strumentali elevato 0,4 


Valore dei beni strumentali elevato 0,5 


Valore dei beni strumentali elevato 0,5 ponderato con l'indice di utilizzo del 
capitale con valore soglia pari a 400kwh/1.000€ 


Valore dei beni strumentali elevato 0,6 


Valore dei beni strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indice di utilizzo del 
itale con valore soglia pari a 300kwh/1.000€ 
Valore dei beni strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indice di utilizzo del 
capitale con valore soglia pari a 400kwh/1.000€ 
Valore dei beni strumentali levato 0,6 ponderato con l'indice di utilizzo del 
capitale con valore soglia pari a 500kwh/1.000€ 


capite 


Valore dei beni strumentali elevato 0,7 


Valore dei beni strumentali elevato 0,8 


38,7690 


13,1644 


28,0272 


29,8421 


21,5496 


136,1965 


Valore dei beni strumentali elevato 0,8 ponderato conll'indice di utilizzo del 

capitale con valore soglia pari a 500kwh/1.000€ 

Collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale e 

Familiari diversi che prestano attività nell'impresa (fmtumero normalizzato 

Associati in partecipazione che apportano lavate prevalentemente 

nell'impresa, Associati in partecipazione diversifSoci con occupazione 
revalente nell'impresa, Soci diversi (numeromotmalizzato) 


16.152,9256 


16.152,9256 


7.411,7075 


15.477,3220 


20.622,7820 


12.566,1276 


12.566,1276 


Totale Mq dei Locali destinati alla produzione e/o lavorazione 
‘Totale Mq dei Locali destinati a magazzino 


Le variabili contabili vanno espresse in euro; 


— 502 — 


61,1252 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


COEFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI RICAVO ID35U 


ore dei beni Strumentali elevato 0,5: 
Gruppo 2 della territorialità generale — Aree con livello di benessere non elevato, bassa 
scolarità, sistema economico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su attività 


plicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,5: 
rvitorialità generale — Aree di marcata arretratezza economica, basso 
suit 

licare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 

Gruppo 2 della territorialità generale — Aree con livello di benessere non elevato, bassa 
scolarità, sistema econonzico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su attività 
vommerci ali. 


pplicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 
Gruppo 5 della territorialità generale — Aree di marcata arretratezza economica, basso -15,802 
livello di benessere e scolarità poco sviluppata. 
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COEFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI RICAVO ‘TD35U 
ARIABILI CLUSTER 9 CLUSTER 10) CLUSTER 11| CLUSTER 


[Costo del venduto e Costo per la Produzione di Servizi 1,2249| 


Costo del venduto e Costo per la Produzione di Servizi per valori 
iguali o inferiori a 24.000 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi a 
‘Processo grafico di Stampa digitale” 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi a 
‘Progetto Grafico” 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi ad 
[Attività di legatoria di sola lavorazione” 

[Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi al netto dei 
“Costi per diritti di autore” 


Costi per diritti di autore 


Spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro 
ipendente afferenti l'attività dell'impresa 


Spese per acquisti di servizi 


lore dei beni strumentali eleva 


/alore dei beni strumentali elevato 0,5 224,6543 


"alore dei beni strumentali elevato 0,5 ponderato con l'indice di 
itilizzo del c e con valore soglia pari a 400kwh/1.000€ 


1 strumentali elevat. 


i strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indice di 
itale con valore soglia pari a 300kwh/1.000€ 
i strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indice di 
itale con valore soglia pari a 400kwh/1.000€ 
i strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indice di 
itale con valore soglia pari a 500kwh/1.000€ 


ore dei beni strumentali elevato 0,8 ponderato con l'indice di 
utilizzo del capitale con valore soglia pari a 500kwh /T000€ 
Collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'àzienda coniugale 
le Familiari diversi che prestano attività nell'impresa (numero 


Associati in partecipazione che apportano.lavero prevalentemente 
nell'impresa, Associati in partecipazione\divérsi, Soci con 

ccupazione prevalente nell'impresa, Soci diversi (numero 
normalizzato 


23.982,9938 


alore dei beni strumentali elevato 0,7 
lore dei beni strumentali elevato 0,8 


9.677,8838 


otale Mq dei Locali destinatisa,magazzino 


- Le variabili contabili vanno espfcsse in curo. 
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COEFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI RICAVO TD35U 


CORRETTIVI TERRITORIALI CLUSTER 9 | CLUSTER 10 | CLUSTER 11 | CEUSTER 12 


Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,5: 
Grappo 2 della territovialità generale — Aree con livello di benessere non elevato, 
bassa scolarità, sistema economico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su 
attività commerciali. 


Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,5: 
Gruppo 5 della territorialità generale — Aree di marcata arretratezza economica, 


basso livello di benessere e scolarità poco sviluppata. 

Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 
Gruppo 2 della territorialità generale — Aree con livello di benessere non elevato, 
bassa scolarità, sistema economico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su 
attività commerciali. 


Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 
Gruppo 5 della territorialità generale — Aree di marcata arretratezza economica, -20,4038 
basso livello di benessere © scolarità poco sviluppata. 
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CORFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI RICAVO TB35U 


CLUSTER 13 | CLUSTER 14 | CLUSTER 15 | CLUSTER 16 


Costo del venduto e Costo per la Produzione di Servizi 


Costo del venduto e Costo per la Produzione di Servizi per valori uguali 
| 0 inferiori a 24.000 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi a 

“Processo grafico di Stampa digitale” 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi a 

‘Progetto Grafico” 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi ad 

“Attività di legatoria di sola lavorazione” 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi al netto dei 

“Costi per diritti di autore” 


Costi per diritti di autore 


Spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro 


0 
dipendente afferenti l'attività dell'impresa 9055 


Spese per acquisti di servizi 1,2555 
Valore dei beni strumentali eleva 


Valore dei beni strumentali elevato 0,5 117,0477 


Valore dei beni strumentali elevato 0,5 ponderato con l'indice di utilizzo 
del capitale con valore soglia pari a 400kwh/1.000€ 


Valore dei beni strumentali eleva 


Valore dei beni strumentali eleva ‘indice di utilizzo 
del capitale con ve 


Valore dei beni strumentali eleva ‘indice di utilizzo 
del capitale con valore soglia pari 


Valore dei beni strumentali eleva 


Valore dei beni strumentali eleva 'indice di utilizzo 
del capitale con valore soglia pari h/1. 


Valore dei beni strumentali eleva 


[Valore dei beni strumentali elevato 0,8 ponderato con l'indigé di utilizzo 
del capitale con valore soglia pari a 500kwh/1.000€ 


Collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'aziénda coniugale e 
Familiari diversi che prestano attività nell'impresa\(iumero = 


Associati in partecipazione che apportano lavorò»prevalentemente 
nell'impresa, Associati in partecipazione diversi) Soci con occupazione 18.177,5560 22.383,5999 
evalente nell'impresa, Soci diversi (numero formalizzato 


15.901,0321 35.061,6647 


ale Mq dei Locali destinati alla produzione e/o lavorazione - 56,4010 28,2941 52,9508 


- Le variabili contabili vanno espresse in euto! 
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COEFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI RICAVO T:D35U 
CORRETTIVI TERRITORIALI CLUSTER 13 | CLUSTER 14| CLUSTER 15| CLUSTER 16 
Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,5: 
Gruppo 2 della territorialità generale — Are con livello di benessere non elevato, 
bassa scolarità, sistema econonzico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su 
attività commerciali. 


Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,5: 
Gruppo 5 della territorialità generale — Aree di marcata arretratezza economica, E - - - 
basso livello di benessere e scolarità poco sviluppata. 

Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 
Gruppo 2 della territorialità generale — Aree con livello di benessere non elevato, 
bassa scolarità, sistema econonzico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su 
attività commerciali. 


- - -10,8682 - 


Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 
Gruppo 5 della territorialità generale — Arce di marcata arretratezza economica, - ; -17,9211 - 
basso livello di benessere e scolarità poco sviluppata. 
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COEFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI RICAVO (TD35U 
VARIABILI CLUSTER 19 | CLUSTER 20 


venduto e Costo per la Produzione di Servizi s 1,6393 


el venduto e Costo per la Produzione di Servizi per valoti 
inferiori a 24.000 

el Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi a 
‘sso grafico di Stampa digitale” 

el Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi a 
getto Grafico” 

Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi ad 

à di legatoria di sola lavorazione” 

Venduto e Costo per la Produzione di Servizi al netto dei 
“Costi per diritti di autore” 


Costi per diritti di autore 


Spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro 
dipendente afferenti l'attività dell'impresa 


Spese per acquisti di servizi 
ore dei beni strumentali elevato 0,4 


alore dei beni strumentali elevato 0,5 


ore dei beni strumentali elevato 0,5 ponderato con l'indice di 


utilizzo del capitale con valore soglia pari a 400kwh/1.000€ 


Yalore dei beni strumentali elevato 0,6 


ore dei beni strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indice di 
utilizzo del capitale con valore soglia pari a 300kwh/1.000€ 
Valore dei beni strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indice di 
utilizzo del capitale con valore ia pari a 400kwh/1.000€ 


Valore dei beni strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indice di 
utilizzo del capitale con valore soglia pari a 500kwh/1.000€ 


alore dei beni strumentali elevato 0,7 


alore dei beni strumentali elevato 0,8 


lore dei beni strumentali elevato 0,8 ponderato con l'iadice/di 
utilizzo del capitale con valore soglia pari a 500kwh/1000€ 
Collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'aziènda coniugale e 
Familiari diversi che prestano attività nell'impresaaumero 23.705,1458 
normalizzato) 

Associati in partecipazione che apportano lavorosprevalentemente 
nell'impresa, Associati in partecipazione divérsiNSoci con occupazione 23.705,1458 16.016,2245 
prevalente nell'impresa, Soci diversi (numero normalizzato 


Totale Mq dei Locali destinati a magazzino 


- Le variabili contabili vanno espresse in éuto. 
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COEFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI RICAVO TD35U 


CORRETTIVI TERRITORIALI Di CLUSTER 17 | CLUSTER 18 | CLUSTER 19] CLUSTER 20 


Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,5: 

Gruppo 2 della territorialità generale — Aree con livello di benessere non elevato, -30.0610 
bassa scolarità, sistema economico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su ui 
attività commerciali. 

Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,5: 

Gruppo 5 della territorialità generale — Aree di marcata arretratezza economica, -47,4144 
basso livello di benessere e scolarità poco sviluppata. 


Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 
Gruppo 2 della territorialità generale — Aree con livello di benessere non elevato, 
bassa scolarità, sistema economico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su 
attività commerciali. 

Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 
Gruppo 5 della territorialità generale — Aree di marcata arretratezza economica, 
basso livello di benessere è scolarità poco sviluppata. 
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VARIABILI 


Costo del venduto e Costo per la Produzione di Servizi 


Costo del venduto e Costo per la Produzione di Servizi per valori 
uguali o inferiori a 24.000 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi a 
“Processo grafico di Stampa digitale” 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi a 
‘Progetto Grafico” 


CLUSTER 21 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


CLUSTER 22 


1,3632 


Serie generale - n. 100 


CLUSTER 23 


1,1727 


TD35U 
CLUSTER 24 


1,2268 


Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi relativi ad 
“Attività di legatoria di sola lavorazione” 


Costo del Venduto c Costo per la Produzione di Servizi al netto dei 
“Costi per diritti di autore” 


Costi per diritti di autore 


1,2981 


1,0472 


Spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro 
dipendente afferenti l'attività dell'impresa 


Spese per acquisti di servizi 
Valore dei beni strumentali elevato 0,4 


Valore dei beni strumentali elevato 0,5 


Valore dei beni strumentali elevato 0,5 ponderato con l'indice d 
utilizzo del capitale con valore soglia pari a 400kwh/1.000€ 


Valore dei beni strumentali elevato 0,6 


Valore dei beni strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indice di 
utilizzo del capitale con valore soglia pari a 300kwh/1.000€ 


1,4369 


1,2177 


599171 


134885 


1,1799 


285,3599 


37,1008 


1,4262 


1,1931 


Valore dei beni strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indice di 
utilizzo del capitale con valore soglia pari a 400kwh/1.000€ 


rei 


Valore dei beni strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indice d 
utilizzo del capitale con valore soglia pari a 500kwh/1.000€ 


Valore dei beni strumentali elevato 0,7 


Valore dei beni strumentali elevato 0,8 


Valore dei beni strumentali elevato 0,8 ponderato con l'indice’ di 
utilizzo del capitale con valore soglia pari a 500kwh/1(000€ 
Collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'aziè&nda coniugale e 
Familiari diversi che prestano attività nell'impresa(numero 
normalizzato 
Associati in partecipazione che apportano lav6taprevalentemente 
nell'impresa, Associati in partecipazione divérsiNSoci con occupazione 
revalente nell'impresa, Soci diversi (numero rormalizzato) 


24.462,1204 


24.462,1204 


21.309,3942 


21.309,3942 


14.115,3381 


20.022,2268 


Totale Mq dei Locali destinati alla produzione e/o lavorazione 
‘Totale Mq dei Locali destinati a magazzino 


- Le variabili contabili vanno espresse iny/euro. 
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COEFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI RICAVO ‘TD35U 
CORRETTIVI TERRITORIALI CLUSTER 21 | CLUSTER 22 | CLUSTER 23 | CUUSTER 24 


Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,5: 
Gruppo 2 della territorialità generale — Aree con livello di benessere non elevato, 
bassa scolarità, sistema economico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su 
attività commerciali. 
Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,5: 
Grappo 5 della territorialità generale — Aree di marcata arretratezza economica, 
basso livello di benessere è scolarità poco sviluppata. 
Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 
Gruppo 2 della territorialità generale — Aree con livello di benessere non elevato, 11.101 
bassa scolarità, sistema economico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su i 
attività commerciali. 

Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 
Grappo 5 della territorialità cenerale — Aree di marcata arretratezza economica, 
basso livello di benessere è scolarità poco sviluppata. 


-11,8101 
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COEFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI RICAVO 
VARIABILI 


Costo del venduto e Costo per la Produzione di Servizi per valori uguali 0 
inferiori a 24.000 


Costo del Venduto e Costo perla Produzione di Servizi relativi a “Progetto 
Grafico” 


TD35U 


CLUSTER 25| CLUSTER 26 


Costo del Venduto e Costo perla Produzione di Servizi relativi ad “Attività di 
legatoria di sola lavorazione” 

Costo del Venduto e Costo per la Produzione di Servizi al netto dei “Costi per 
diritti di autore” 


Costi per diritti di autore 


Spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro 
dipendente afferenti l'attività dell'impresa 


Spese per acquisti di servizi 


Valore dei beni strumentali elevato 0,4 


Valore dei beni strumentali elevato 0,5 


Valore dei beni strumentali elevato 0,5 ponderato con l'indice di utilizzodel 
capitale con valore soglia pari a 400kwh/1.000€ 


Valore dei beni strumentali elevato 0,6 


Valore dei beni strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indice diutilizzo del 
capitale con valore soglia pari a 300kwh/1.000€ 


Valore dei beni strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indicè diutilizzo del 
itale con valore soglia pari a 400kwh/1.000€ 
Valore dei beni strumentali elevato 0,6 ponderato con l'indice di utilizzo del 
itale con valore soglia pari a 500kwh/1.000€ 


Valore dei beni strumentali elevato 0,7 


Valore dei beni strumentali elevato 0,8 


Valore dei beni strumentali clevato 0,8 pondèfatò con l'indice di utilizzo del 
capitale con valore soglia pari a 500kwh/1%900€ 

Collaboratori dell'impresa familiare e comuge dell'azienda coniugale e Familiari 
diversi che prestano attività nell'impgésà (numero normalizzato 

Associati in partecipazione che apportato lavoro prevalentemente nell'impresa, 
Associati in partecipazione diversinSoci con occupazione prevalente 
nell'impresa, Soci diversi (numéro@normalizzato 


Totale Mq dei Locali destinati alla produzione e/o lavorazione 


‘l'otale Mq dei Locali destinati a magazzino 


- Le variabili contabili vanno espresse in euro. 
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COEFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI RICAVO TD35U 


CORRETTIVI TERRITORIALI ; CLUSTER 25 | CLUSTER 26 


Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali clevato 0,5: 

Gruppo 2 della territorialità generale — Aree con livello di benessere non elevato, bassa 
scolarità, sistema econonzico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su attività 
commerciali. 


Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,5: 
Gruppo 5 della territorialità senerale — Aree di marcata arretratezza economica, basso livello 


de benessere e scolarità poco svilubpa 
Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 

Gruppo 2 della territorialità generale — Aree con livello di benessere non elevato, bassa 
scolarità, sistema economzico locale poco sviluppato e basato prevalentemente su attività 
commerciali. 

Correttivo da applicare al Valore dei beni Strumentali elevato 0,6: 

Gruppo 5 della territorialità generale — Aree di marcata arretratezza economica, basso livello 
de benessere e scolarità poco sviluppata. 
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ALLEGATO 7.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 
umero giorna 


umero giorna 


e retribui 
e retribui 
e retribui 
e retribui 
e retribui 
e retribui 
e retribui 
e retribui 


e retribui 


e: Dirigenti 
e: Quadri 
e: Impiegati 
e: Operai generici 

e: Operai specializzati 

e: Dipendenti a tempo parziale 
e: Apprendisti 
fe: 


Assunti con contratto di formazione e lavoro o adtermine 


e: Lavoranti a domicilio 


umero: Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa 


umero: Collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di cui al rigo precedente 


Percentuale di lavoro prestato: Collaboratori dell'impresa familiare e-cofniuge dell'azienda coniugale 


Percentuale di lavoro prestato: Familiari diversi da quelli di cui alfigovA12 che prestano attività nell'impresa 


Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione Veche apportano lavoro prevalentemente 


nell'impresa 


Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 


Percentuale di lavoro prestato: Soci con occupazione prevalente nell'impresa 


Percentuale di lavoro prestato: Soci diversi da quelli di caval rigo precedente 


Numero: Amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Locali destinati alla produzione e/o lavorazione (Mq) 


Locali destinati a magazzino (Mg) 
Locali destinati ad uffici (Mg) 


QUADRO C DEL MODELLO ALLEGATO/ALLA DICHIARAZIONE: 


Produzione e/o lavorazione conto tèszi - percentuale sui ricavi 


Numero committenti: (1 = 1 committente; 2 = da 2 a 5 committenti; 3 = oltre 5 committenti) 


Percentuale dei ricavi proveniéati dal committente principale in riferimento ai ricavi complessivi 


Lavorazione affidata a terzii Itaha 


Area di mercato: Nazionale (1 = Comune; 2 = Provincia; 3 = Regione; 4 = Più regioni; 5 = Italia) 
Area di mercato: Estero (U.E.) 


Area di mercato: Estero (Extra V.E.) 


Export e cessioni intracomunitarie - percentuale sui ricavi 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Materie primèa Carta e cartone - percentuale sul totale degli acquisti 

aterie pie: Altri supporti da stampa - percentuale sul totale degli acquisti 

aterié prime: Colla - percentuale sul totale degli acquisti 

atétie prime: Supporti informatici per l'editoria - percentuale sul totale degli acquisti 


M 

N 

M 

Materie prime: Inchiostro e vernici - percentuale sul totale degli acquisti 

Materie prime: Pelle o altro materiale di rivestimento - percentuale sul totale degli acquisti 
N 


‘aterie prime: Pellicole / acetati/ supporti da incisione - percentuale sul totale degli acquisti 


Attivita' prevalente: Editoria 


la 
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Attivita' prevalente: Prestampa 
P P 
Attivita' prevalente: Stampa 


Attivita' prevalente: Serigrafia 


Attivita' prevalente: Legatoria e finitura 


Fasi di produzione/lavorazione: 
Fasi di produzione /lavorazione: 
Fasi di produzione/lavorazione: 
Pasi di produzione/lavorazione: 
Fasi di produzione/lavorazione: 
Fasi di produzione /lavorazione: 


Fasi di produzione/lavorazione: 


Fasi di produzione /lavorazione: 
Pasi di produzione /lavorazione: 
Fasi di produzione/lavorazione: 
Fasi di produzione/lavorazione: 
Fasi di produzione /lavorazione: 
Fasi di produzione/lavorazione: 
Fasi di produzione /lavorazione: 
Fasi di produzione/lavorazione: 
Fasi di produzione/lavorazione: 
Fasi di produzione/lavorazione: 
Fasi di produzione/lavorazione: 
Pasi di produzione /lavorazione: 
Fasi di produzione /lavorazione: 
Pasi di produzione/lavorazione: 
Fasi di produzione/lavorazione: 
Fasi di produzione /lavorazione: 
Fasi di produzione/lavorazione: 
Fasi di produzione /lavofazione: 
Pasi di produzione /lavorazione: 
Fasi di produzione/laYorazione: 
Fasi di produziorte/lavorazione: 
Fasi di produzionè/lavorazione: 
Fasi di produzione /lavorazione: 
Fasi di predizione /lavorazione: 
Fasi di preduzione/lavorazione: 
Fasi diproduzione/lavorazione: 
Hasi di produzione /lavorazione: 


Fasi di produzione/lavorazione: 


Lasi di produzione /lavorazione: 
Fasi di produzione /lavorazione: 
Pasi di produzione /lavorazione: 
Fasi di produzione /lavorazione: 
Fasi di produzione /lavorazione: 
Fasi di produzione/lavorazione: 


Fasi di produzione/lavorazione: 


Progettazione editoriale - Conto proprio 
Progettazione editoriale - Conto terzi 
Progettazione editoriale - Affidate a terzi 
Progettazione grafica - Conto proprio 
Progettazione grafica - Conto terzi 
Progettazione grafica - Affidate a terzi 
Redazione - Conto proprio 

Redazione - Conto terzi 

Redazione - Affidate a terzi 
Fotocomposizione - Conto preprio 
Fotocomposizione - Contàaterzi 
Fotocomposizione - Affidate a terzi 
Fotolitografia - Conté proprio 

Fotolitografia - Cofito terzi 

Fotolitografia - Affidate a terzi 
l’otoincisionet Conto proprio 

Fotoincisiohe -\Conto terzi 

Fotoincisione'- Affidate a terzi 
Fotoincisione all'acquaforte - Affidate a terzi 
Stampa.tipografica - Conto proprio 

Stamipa tipografica - Conto terzi 

Stampa tipografica - Affidate a terzi 

Stampa flessografica - Conto proprio 

Stampa flessografica - Conto terzi 

Stampa flessografica - Affidate a terzi 

Stampa tampografica e a caldo - Conto proprio 
Stampa tampografica e a caldo - Conto terzi 
Stampa tampografica e a caldo - Affidate a terzi 
Stampa cartotecnica - Conto proprio 


Stampa cartotecnica - Conto terzi 


Stampa cartotecnica - Affidate a terzi 
Stampa offset - Conto proprio 
Stampa offset - Conto terzi 

Stampa offset - Affidate a terzi 
Stampa rotocalco - Affidate a terzi 
Stampa digitale - Conto proprio 
Stampa digitale - Conto terzi 

Stampa digitale - Affidate a terzi 
Stampa serigrafica - Conto proprio 


Stampa serigrafica - Conto terzi 


Stampa serigrafica - Affidate a terzi 


Legatoria e finitura - Conto proprio 
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+ Fasi di produzione/lavorazione: Legatoria e finitura - Conto terzi 

»  Fasidi produzione/lavorazione: Legatoria e finitura - Affidate a terzi 

+ Fasi di produzione/lavorazione: Imballaggio e confezionamento - Conto proprio 

* Fasidi produzione/Ilavorazione: Imballaggio e confezionamento - Conto terzi 

*  Fasidi produzione/lavorazione: Imballaggio e confezionamento - Affidate a terzi 

« Fasi di produzione/Ilavorazione: Lavorazione e finitura di carta o cartone stampato - Conto propîto 
»  Fasidi produzione/lavorazione: Lavorazione e finitura di carta 0 cartone stampato - Conto terzi 

+ Fasi di produzione/lavorazione: Lavorazione e finitura di carta o cartone stampato - Affidaté.a/ terzi 
» Fasidi produzione/lavorazione: Lavorazione e finitura di altri supporti da stampa - Contaxproprio 

* Fasi di produzione/lavorazione: Lavorazione e finitura di altri supporti da stampa - Cohto'terzi 
«Fasi di produzione/Ilavorazione: Lavorazione e finitura di altri supporti da stampa Affidate a terzi 
* Attività per la vendita: Promozione - Conto proprio 

+ Attività perla vendita: Promozione - Affidate a terzi 
» Attività per la vendita: Distribuzione - Conto proprio 
* Attività per la vendita: Distribuzione - Conto terzi 

* Attività perla vendita: Distribuzione - Affidate a terzi 
* Attività per la vendita: Gestione del magazzino - Conto proprio 


* Attività perla vendita: Gestione del magazzino - Conto terzi 


* Attività perla vendita: Gestione del magazzino - Affidate a terzi 

* Ripartizione percentuale dei titoli in catalogo ed in coedizione: Saggistica - percentuale sui ricavi 

« Ripartizione percentuale dei titoli in catalogo ed in coedizione/Libri di altra varia - percentuale sui ricavi 

* Ripartizione percentuale dei titoli in catalogo ed in coediziòre: Libri di scolastica - percentuale sui ricavi 

* Ripartizione percentuale dei titoli in catalogo ed in coedizione: Libri di parascolastica - percentuale sui ricavi 

» Ripartizione percentuale dei titoli in catalogo ed in coedizione: Libri per ragazzi - percentuale sui ricavi 

* Ripartizione percentuale dei titoli in catalogo ed injcoedizione: Periodici - percentuale sui ricavi 

*  Periodicie riviste secondo la periodicità: Settimaftale - numero 

*  Periodicie riviste secondo la periodicità: Quindicinale - numero 

»  Periodicie riviste secondo la periodicità Mensile - numero 

* Periodicie riviste secondo la periodicità: Bimestrale, trimestrale, quadrimestrale, semestrale - numero 

*  Periodicie riviste secondo la periodieità: Annuale - numero 

» Periodicie riviste secondo la perfodicità: Altra periodicità - numero 

+ Canali di vendite per l'editoria4Edicola - percentuale sui ricavi 

* Canali di vendite per l'editofia “Grande distribuzione/ distribuzione organizzata - percentuale sui ricavi 

* Canali di vendite per l'editoria: Vendita per corrispondenza - percentuale sui ricavi 

«+ Canali di vendie per l'editeria: Libreria - percentuale sui ricavi 

* Canali di venditte pet'editoria: Altro - percentuale sui ricavi 

* Altri elementi specifici dell'attività editoriale: Costi di traduzione 

* Altri elementi specifici dell'attività editoriale: Costi per diritti di autore 

* Altri elementi specifici dell'attività editoriale: Ricavi derivanti dalla vendita di spazi pubblicitari 

* Altri clementi specifici dell'attività editoriale: Ricavi derivanti dalla vendita tramite distributori e/o 
concessionati di libri e periodici 

+ Altri elèmenti specifici dell'attività editoriale: Incidenza rese sul fatturato 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

+ Tipologia della clientela: Case editrici - percentuale sui ricavi 

« = Fipologia della clientela: Imprese grafiche - percentuale sui ricavi 


«. yl'ipologia della clientela: Imprese del settore tessile - percentuale sui ricavi 
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+ Tipologia della clientela: Studi grafici, agenzie pubblicitarie e di pubbliche relazioni - percentuale sui ricavi 
+ Tipologia della clientela: Altre imprese di produzione e/o servizi - percentuale sui ricavi 
+ Tipologia della clientela: Grande distribuzione e distribuzione organizzata - percentuale sui ricavi 
« Tipologia della clientela: Distributori locali e nazionali - percentuale sui ricavi 
a 


* Tipologia della clientela: Commercianti al dettaglio - percentuale sui ricavi 


* Tipologia della clientela: Enti pubblici - percentuale sui ricavi 


«Tipologia della clientela: Privati (consumatori finali) - percentuale sui ricavi 
* Procedimenti grafici: Off-set a foglio - percentuale sui ricavi 

* Procedimenti grafici: Off-set a bobina/Rotoff-set - percentuale sui ricavi 

* Procedimenti grafici: Flessografia - percentuale sui ricavi 

»- Procedimenti grafici: Tipografia - percentuale sui ricavi 


. Procedimenti grafici: Serigrafia - percentuale sui ricavi 


»- Procedimenti grafici: Tampografia - percentuale sui ricavi 
+ Procedimenti grafici: Stampa digitale - percentuale sui ricavi 
+ Procedimenti grafici: Altri processi di stampa - percentuale sui ricavi 
SE p pa - p 
* Prodotti perle attività editoriali: Libri - percentuale sui ricavi 
+ Prodotti perle attività editoriali: Riviste e Periodici - percentuale sui,ticavi 
« Prodotti perle attività editoriali: Prodotti multimediali, telematici, informatici - percentuale sui ricavi 
* Prodotti perleattività editoriali: Altri servizi editoriali (traduziofi, trattamento testi, illustrazione testi, editing 
testi, etc.) - percentuale sui ricavi 
»- Prodotti perl'attività di stampa: Stampa editoriale - percentuale sui ricavi 
* Prodotti perl'attività di stampa: Periodici (rotocalco e rotoffiset) 
- Prodotti perl'attività di stampa: Libri 
» Prodotti perl'attività di stampa: Riviste e periodici (Off-sèt) 
* Prodotti perl'attività di stampa: Stampati commerciali - percentuale sui ricavi 
* Prodotti perl'attività di stampa: Agende 
* Prodotti perl'attività di stampa: Biglietti da visita 
* Prodotti perl'attività di stampa: Buste 
* Prodotti per l'attività di stampa: Fofmulari commerciali/modulistica (stampati commerciali in modulo 
continuo e similari) 
+ Prodotti perl'attività di stampa: Ingiti/eartoncini 
* Prodotti perl'attività di stampaxLettere 
» Prodotti perl'attività di stampa:AEtichette e cartellini 
* Prodotti per l'attività di stampà” Stampati pubblicitari e promozionali - percentuale sui ricavi 
» Prodotti perl'attività di stampa: Calendari 
* Prodotti perl'attività dastampa: Cartoline 
» Prodotti perl'attività di stampa: Cataloghi 
* Prodotti perl'attività\di stampa: Manifesti 
* Prodotti perl'attività di stampa: Opuscoli 
»- Prodotti perl'attività di stampa: Volantini 
* Prodotti perl'attività di stampa: Altri prodotti - percentuale sui ricavi 


« Prodotti per l'attività di stampa: Astucci 


*+  Prodòttivperl'attività di stampa: Altro 
« Prodotti perle prestampa: Matrici fotopolimeriche 
* Prodotti perle prestampa: Matrici fotopolimeriche - percentuale sui ricavi 


*_ Prodotti per le prestampa: Matrici di zinco e metalliche 


*». )Prodotti per le prestampa: Matrici di zinco e metalliche - percentuale sui ricavi 
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Prodotti per le prestampa: 
Prodotti per le prestampa: 
Prodotti per le prestampa: 
Prodotti per le prestampa: 
Prodotti per le prestampa: 
Prodotti per le prestampa: 
Prodotti per le prestampa: 


Prodotti per le prestampa: 


Forme flessografiche 


Forme flessografiche - percentuale sui ricavi 


l’orme serigrafiche 


Forme serigrafiche - percentuale sui ricavi 
Fotoliti e prove di stampa 


Fotoliti e prove di stampa - percentuale sui ricavi 


Pri ale 
rogetto grafico 


Progetto grafico - percentuale sui ricavi 


Prodotti per le prestampa: Quadri e/o cilindri per la prestampa tessile 


Prodotti per le prestampa: Quadri e/o cilindri per la prestampa tessile - percentuale sui ricavi 


Serie generale - n. 100 


Lavorazioni/prodotti per la legatoria: Attività di sola lavorazione (piegatura, spillafura; incollatura, rilegatura, 


etc.) - percentuale sui ricavi 


Lavorazioni/prodotti per la legatoria: Attività di produzione/finitura (Copertine, decorature, etc.) - 


percentuale sui ricavi 


Altri clementi specifici per le attività di editoria libraria: Titoli presenti in gatalogo ed in cocdizione - numero 


Altri elementi specifici per le attività di editoria libraria: l'itoli commercializzati — numero 


QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE 


Computer e workstation grafiche - numero 


Fotounità - numero 
Scanner - numero 


Bromografo per incisione - 


numero 


Sviluppatrice per lastre - numero 


Sviluppatrice per pellicole - 


numero 


Macchine da stampa tipografica - numero 


Macchine per stampa flessografica - numero 


Macchine per stampa tampografica — numero 


Macchine da stampa serigrafica - numero 


Macchine da stampa serigrafica - manuali 


Macchine da stampa serigrafica - semidutomatiche 


Macchine da stampa serigrafica - automatiche 


Macchine plastificatrici - numero 


Macchine accoppiatrici/accavallatriti - numero 


Piegatrici - numero 
T'agliacarte - numero 
Rilegatrici - numero 
Torchi - numero 
Camera oscura - nÙmero 
Fustellatrice - niimerò 


Plotter da intàglio 


QUADRO E DER@QUESTIONARIO: 


Macchige)da stampa off-set fino a 35X50 - numero 


Macchine da stampa off-set fino a 50X70 - numero 


Macchine da stampa off-set fino a 50X70 - di cui a 4 colori e oltre 


Machine da stampa off-set fino a 70X100 - di cui a 1 colore 


Macchine da stampa off-set fino a 70X100 - di cui a 2 colori 


Macchine da stampa off-set fino a 70X100 - di cui a 4 colori e oltre 
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Macchine da stampa off-set oltre 70X100 - numero 


Macchine da stampa off-set oltre 70X100 - di cui a 4 colori e oltre 


Macchine da stampa off-set a bobina/rotoff-set - numero 


Macchine da stampa digital 
Macchine da stampa digital 
Macchine da stampa digita 

Macchine da stampa digital 
Macchine da stampa digita 
Macchine da stampa digital 
Macchine da stampa digita 
fino a 5 mg/ora 

Macchine da stampa digit: 

da 5 a 40 mq/ora 


Macchine da stampa digita] 


i in b/n di produzione di piccolo formato - numero 
i in b/n di produzione di piccolo formato - fino al formato A3+ 
1a colori di produzione di piccolo formato - numero 


1a colori di produzione di piccolo formato - fino al formato A3+ 


i a colori di produzione di piccolo formato - oltre il formato A3+ 
i di grande formato di valore non superiore a 15.000 curo - numero 


i di grande formato di valore non superiore a 15.000 euro,- d(cui con produttività 
i di grande formato di valore non superiore a 15.000 euto. di cui con produttività 


i di grande formato di valore compreso tra 15.000 -50.000 euro - numero 


Macchine da stampa digitali di grande formato di valore compreso tra, 15:000 e 50.000 euro - di cui con 
produttività da 5 a 40 mq/ora 


Macchine da stampa digitali di grande formato di valore compreso trav5.000 e 50.000 curo - di cui con 
produttività oltre 40 mq/ora 


Macchine da stampa digital 


a 40 mq/ora 


i di grande formato di valore superior&a 50.000 euro - di cui con produttività da 5 


Macchine da stampa digitali di grande formato di valore svipefiére a 50.000 euro - di cui con produttività 


oltre 40 mg/ora 


Forni per asciugatura o essiccamento - numero 


Cucitrici punto metallico - numero 


Cucitrici filo refe - numero 
Brossuratrici - numero 


Copertinatrice - numero 


l'agliacartone /tagliatela - numero 


Linea cartonato - numero 


Pressa a caldo — numero. 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L’evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere 1 cambiamenti strutturali, le modifiche dei 
modelli organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione degli studi SD37U - Céstruzione e 
riparazione di imbarcazioni da diporto e sportive e SD48U - Cantieri navali . 

Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004; 

* 35.11.11 - Cantieri navali per costruzioni metalliche; 

» 35.11.2— Cantieri navali per costruzioni non metalliche; 

» 35.11.3 — Cantieri di riparazioni navali; 

* 35.12.0— Costruzione e riparazione di imbarcazioni da diporto e sportivè. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non solo di variabili 
contabili, ma anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultatò”di un’impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relaziòni tra le variabili contabili e le 
variabili strutturali, per analizzare 1 possibili processi produttivine i diversi modelli organizzativi 
impiegati nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzarido ? modelli per la comunicazione dei dati 
rilevanti ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore pef il periodo d’imposta 2003, completati con 
ulteriori informazioni contenute nel questionario ESD37 inviato ai contribuenti per l'evoluzione dello 
studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 2.231. 

Il numero dei soggetti 1 cui modelli sono stati coîmpletati con le informazioni contenute nei relativi 

questionari è stato pari a 1.632. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la 

coerenza delle informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini délià definizione dello studio, lo scarto di 64 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

» quadro B del modello (unità locali destinate all’esercizio dell’attività) non compilato; 

+ quadro C del modello/guestionario (modalità di svolgimento dell’attività) non compilato; 

«quadro D del modello /quéstionario (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

* quadro F del modello/(élementi contabili) non compilato; 

* presenza di attività) secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad 
eccezione di attività quali la commercializzazione diretta di prodotti finiti; 

» errata compilazione delle percentuali relative alle modalità di produzione e/o lavorazione conto 
proprio / Conto terzi, attività di servizio (manutenzione, rimessaggio, installazione accessori, ecc.) e 
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commercializzazione di prodotti acquistati da terzi non trasformati e/o lavorati dall'impresa 
(quadro C del questionario); 


» errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro C dé 
questionario); 

+ errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia dell’ attività (quadro D del questionarid); 

* errata compilazione delle percentuali relative ai materiali di produzione (quadro _D. del 
questionario); 

» errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia dei prodotti (quadro D del questionario); 

* incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili. 

A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisisè.risultato pari a 

1.568. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla basedegli aspetti strutturali, si è 

ritenuta appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

«una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che,si è configurata come un'analisi 
fattoriale del tipo Arabse des données e nella fattispecie come un'Anklisi in Componenti Principali! ; 


+ un procedimento di Cluster Anabysis”. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto’è un’applicazione diretta delle tecniche di 
clustering. 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cwi effettuare il procedimento di classificazione, 
tanto più complessa e meno precisa risulta l'operazione di\clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire 
dai risultati dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che 
consentono, comunque, di mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei 
gruppi deve essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto 
in funzione delle principali interrelazioni èsistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il 
gruppo stesso e che concorrono a defiffitne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. ‘Tale scelta nasce dall’esigenza di 


L’Analisi in Componenti Principali &vina tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una 


matrice di dati quantitativi in wn mumero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali 
(indipendenti, incorrelate) che spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima 
la perdita di informazione; lé componenti principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili 


originarie. 


2 La Cluster Analysis.è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare 
gruppi omogenci di inìprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano 


caratteristiche stfutturali simili. 


ir 
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caratterizzare le imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di clientela, 
all’area di mercato, alle diverse modalità di espletamento dell’attività (materie prime, fasi di lavorazione, 
tipo di prodotto), ecc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle 
strutture operative, al mercato di riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzanoLe 
diverse realtà economiche e produttive di una impresa. 

I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività 
sia economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali )delle 
attività oggetto dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare dieci gruppi omogenei di imprese. 
DESCRIZIONE DEI GRUPPIOMOGENEI 


I principali aspetti strutturali delle imprese considerati nell’analisi sono: 

e dimensioni della struttura; 

* modalità organizzativa; 

» tipologia dell’attività, 

«+ prodotti ottenuti e/o lavorati. 

Il fattore dimensionale ha permesso di differenziare le imprese con Struttura organizzativa e produttiva 
di grandi dimensioni (cluster 10) da quelle di dimensioni più contenute. 

La modalità organizzativa ha distinto le imprese che opefario) im conto terzi (cluster 7 e 9) dalle 
rimanenti che operano in conto proprio 0 in forma mista. 

Con riferimento alla tipologia dell’attività, sono state inidividuate le imprese specializzate nella 
costruzione di imbarcazioni (cluster 4, 8,9 e 10) e quelle che svolgono attività di servizio, in modo 


particolare per quanto riguarda la manutenzione /riparazione (cluster 1 e 6), gli allestimenti (cluster 2 e 
5), il rimessaggio (cluster 3) e la verniciatura (clustetàZ). 


Per quanto concerne la tipologia di prodotti, Sono stati individuati i soggetti che realizzano o 
manutengono unità da diporto a motore (cluster 1, 2, 3, 4, 5, 7,9 e 10), a vela (cluster 8) e unità da 
pesca (cluster 0). 


Nelle successive descrizioni dei cluster éntersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l’indicazione di 
valori numerici riguarda valori medi. 


CLUSTER 1- IMPRESE CHE FSEGUONO LA MANUTENZIONE E RIPARAZIONE 
PREVALENTEMENTE=DI IMBARCAZIONI DA DIPORTO 


NUMEROSITÀ: 346 


Il cluster è costituito principalmente da ditte individuali (62% dei soggetti) e, in misura minore, da 
società (nel 20% dei casi di persone e nel 18% di capitali), che occupano 3 addetti, di cui 2 dipendenti. 
Nel 58% dei casi non si fàfricorso a personale dipendente. 


La produzione/lavorazione viene svolta su 190 mq di locali e 157 mq di spazi all’aperto. 
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Le imprese del cluster svolgono attività di servizio (48% dei ricavi) e produzione/lavorazione in conto 
proprio (28%) ed in conto terzi (18%), svolgendo principalmente l’attività di manutenzione /riparazione 
(82% dei ricavi). 


Le fasi principali della produzione/lavorazione sono la riparazione di motori e loro parti (svolta dal 
64% dei soggetti), la riparazione e/o manutenzione di scafo e coperta (50%), la riparazionévefo 
manutenzione impianti (45%) e la riparazione e/o manutenzione interni (31%). 


La manutenzione viene effettuata soprattutto su unità da diporto a motore (44% dei ricavi)\ea vela 
(10%) e su unità adibite al trasporto (9%). 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è limitata ad 1 compressore e@ saldatrici (nel 
46% dei casi). 


La clientela è rappresentata principalmente da privati (55% dei ricavi), industria.iTautica/cantieristica 
1%) e armatori/compagnie di navigazione (7%); l’area di mercato si estende dall’ambito comunale a 

quello nazionale. 

CLUSTER 2 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA MANUTENZIONE E NEGLI ALLESTIMENTI 

INTERNI ED ESTERNI IN LEGNO 


NUMEROSITÀ: 187 


Le imprese del cluster sono ditte individuali (51% dei casi), società di persone (25%) e società di capitali 
(24%). Si tratta di imprese che occupano 4 addetti, di cui 3 dipendénti. 


La produzione /lavorazione viene effettuata su 315 mq di locali@*332 mq di spazi all’aperto. 


Le imprese del cluster operano prevalentemente in conto terzi(61% dei ricavi), con una percentuale di 
ricavi proveniente dal committente principale pari al 43%. Inoltre vengono svolte attività di servizio per 
il 32% dei ricavi. Il 60% dei ricavi deriva da servizi di\manutenzione/riparazione, a cui si affianca 
l'allestimento di interni ed esterni (17%). 


Nel ciclo produttivo vengono impiegati soprattuftorlegno (47% delle quantità lavorate) e smalti e 
vernici (12%). 


Le fasi principali della produzione/lavorazione Sono riparazione e/o manutenzione scafo e coperta 
(svolto dall’81% dei soggetti), riparazione e/é manutenzione interni (78%), allestimento interni ed 
esterni (71%), allestimento attrezzatute di coperta (59%), verniciatura/lucidatura (50%) e 
montaggio /assemblaggio (48%). 


Gli allestimenti vengono effettuati principalmente su unità da diporto a motore (51% dei ricavi) e a vela 
(17%) e su unità adibite a trasporto (9%). 


La dotazione di beni strumentalixdélle imprese del cluster è costituita da 3 macchine/impianti per 
lavorazione legno, 1 compressore è 2 saldatrici (nel 33% dei casì). 


La clientela è rappresentata Principalmente da imprese dell’industria mautica/cantieristica (33% dei 
ricavi), privati (28%) ed altre imprese manifatturiere (9%); l’area di mercato si estende dall’ambito 
comunale a quello nazionale 
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CLUSTER 3 — IMPRESE CHE FORNISCONO SERVIZI DI RIMESSAGGIO E MANUTENZIONE / 
RIPARAZIONE 


NUMEROSITÀ: 120 


Le imprese del cluster sono suddivise equamente in ditte individuali (34% dei casî), società di petsoné 
(33%) e società di capitali (33%), con una struttura occupazionale composta da 3 addetti, di.cui2 
dipendenti. 


Le superfici dedicate all’attività ammontano a 504 mq di locali e 1.010 mg di spazi all’aperto destinati 
alla produzione/lavorazione, 225 mq di locali e 219 mq di spazi all’aperto destinati a magazzino. Sono 
inoltre presenti 33 mq di locali destinati a uffici. Nel 44% dei casi, le imprese operano su 2,546 mq di 
spazi in concessione a terra e, nel 47%, su 2.201 mq di spazi in concessione su specchi d’acgua. 


Le imprese del cluster svolgono attività di servizio, in modo particolare rimessaggie, avterra (51% dei 
ricavi) e in acqua (24%), alle quali si afftanca l’attività di manutenzione /riparazioné (21%). 


Le fasi tipiche dell’attività sono riparazione e/o manutenzione scafo e coperta (nel 58% dei casì), 
verniciatura/lucidatura (46%), varo e collaudo (41%), riparazione e/o manutenzione interni (40%) e 
riparazione Motori e loro parti (35%). 


Le imprese operano principalmente su unità da diporto a motore (56% dei/ricavi) e a vela (12%) e su 
altre unità non a motore da diporto e/o sportive (canoe, natanti sportiwi, lance, gozzi, kayak, ecc.) per il 
% dei ricavi. 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 3 macchine/impianti per 
lavorazione legno (nel 33% dei casi), 1 compressore, 1 rimorchio pet il trasporto delle imbarcazioni (nel 
32% dei casi), 1 gru/autogru/travel lift ed 1 saldatrice (nel 41%déi cast). 


La clientela è costituita prevalentemente da privati (79% \dei ricavi); l’area di mercato si estende 
dall'ambito comunale a quello nazionale. 


CLUSTER 4 -— IMPRESE CHE COSTRUISCONO IMBARCAZIONI A MOTORE IN CONTO PROPRIO 
NUMEROSITÀ: 126 


Il cluster è costituito da ditte individuali (42% dei soggetti), società di persone (33%) e società di capitali 
(25%). Si tratta di imprese che occupano 5 addetti, di cui 4 dipendenti. 


Le superfici dedicate all’attività ammontaniaa 549 mq di locali e 295 mq di spazi all’aperto destinati alla 
produzione /lavorazione e 111 mq di spàziall’aperto destinati a magazzino. Sono inoltre presenti 30 mq 
di locali destinati a uffici. 

Le imprese del cluster operano prevalentemente in conto proprio (76% dei ricavi) ed effettuano attività 
di costruzione (75% dei ricavi) dbimbarcazioni a motore (85% dei ricavi). Vengono inoltre svolte 
attività di manutenzione /riparaziòne, che apportano il 16% dei ricavi. 

Nel ciclo produttivo vengénò, impiegati vetroresina (39% delle quantità lavorate), legno (18%) e 
semilavorati e componenti (15%). 


Il processo produttivo è\integrato e comprende tutte le fasi, dalla progettazione al varo e collaudo. 
Vengono inoltre svolte le fasi di riparazione e/o manutenzione scafo e coperta (nel 75% dei casì), 
riparazione e/o manutenzione interni (63%), riparazione e/o manutenzione impianti (52%) e 
riparazione moton\e Toro parti (45%). 
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La produzione/lavorazione riguarda soprattutto unità da diporto a motore (68% dei ricavi), unità 
adibite alla pesca (13%) ed al trasporto (9%). 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 2 macchine/impianti per il 
taglio del metallo (nel 40% dei casi), 3 macchine/impianti per la lavorazione del metallo (ucl 30% dèi 
casi), 2 macchine/impianti per la lavorazione della vetroresina e/o del carbonio (nel 30% dei ca3j), 2 
macchine /impianti per lavorazione legno, 1 macchina/impianto per la verniciatura (nel 29% dei.casì), 1 
compressore, 2 rimorchi per il trasporto delle imbarcazioni (nel 41% dei casi), 1 gru/autogru/trayel lift 
(nel 44% dei casi) ed 1 saldatrice. 


La clientela è costituita prevalentemente da privati (53% dei ricavi) e commercianti (11%). 


L’area di mercato si estende dall'ambito provinciale a quello internazionale. Il 4A0%sdelle imprese del 
cluster ottiene il 61% dei ricavi dalle esportazioni verso Paesi UE ed il 21% delle imprese esporta verso 
Paesi Extra UE per il 18% dei ricavi. 


CLUSTER 5 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELL’INSTALLAZIONE, MANUTENZIONE E 
RIPARAZIONE DI IMPIANTI TECNOLOGICI 


NUMEROSITÀ: 135 


Il cluster è costituito da ditte individuali (50% dei soggetti) e da società (nel 25% dei casi di persone e 
nel 25% di capitali), con una struttura occupazionale costituita da 4 addetti, di cui 3 dipendenti. 


La produzione /lavorazione viene effettuata su 324 mq di locali“e, 289 mq di spazi all’aperto. Sono 
inoltre presenti 96 mq di locali destinati a magazzino. 


Le imprese del cluster effettuano principalmente attività di servizio (46% dei ricavi) e 
produzione/lavorazione in conto terzi (24%) ed in cofito yproprio (18%). Viene inoltre svolta la 
commetcializzazione di prodotti acquistati da terzi non/trasformati e/o non lavorati dall'impresa, che 
apporta l'11% dei ricavi. Le attività principali sono là manutenzione /riparazione (48% dei ricavi) e 
lallestimento impianti tecnologici (13%). 


Nel ciclo produttivo vengono impiegati soprattutto prodotti accessori acquistati da terzi (30% delle 
quantità lavorate), semilavorati e componenti (15%), acciaio (10%) e smalti e vernici (9%). 


Le fasi principali della produzione /lavorazione gono riparazione e/o manutenzione impianti (svolta dal 
70% dei soggetti), montaggio /assemblaggio (64%), riparazione motori e loro parti (62%), riparazione 
e/o manutenzione scafo e coperta (59%)»allestimento attrezzature di coperta (57%), allestimento 
impianti tecnologici (55%) e riparazion®é/ò manutenzione interni (53%). 


I servizi svolti riguardano principalmente unità da diporto a motore (55% dei ricavi) e a vela (13%) e 
unità adibite a trasporto (10%). 1a ‘segnalare che i servizi di installazione e la vendita di accessori 
(anche prodotti da terzi) rappreschitano, rispettivamente, il 36% ed il 12% dei ricavi. 


La dotazione di beni strumentali’ delle imprese del cluster è costituita da 2 macchine/impianti per il 
taglio del metallo (nel 38%, de? casi), 3 macchine/impianti per lavorazione legno (nel 33% dei casi), 1 
compressore, 2 rimorchi per il trasporto delle imbarcazioni (nel 36% dei casi), 1 gru/autogru/travel lift 
(nel 30% dei casi) ed 1 saldatrice. 

La clientela è rapprésentata principalmente da privati (48% dei ricavi) ed industria nautica/cantieristica 
(25%). 


L'arca di mercato sf'estende dall'ambito provinciale a quello internazionale. 
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CLUSTER 6 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA COSTRUZIONE E MANUTENZIONE /RIPARAZIONE 
DI IMBARCAZIONI DA PESCA 


NUMEROSITÀ: 88 


Il cluster è composto da ditte individuali (44% dei soggetti), società di persone (40%) e di capitali 
(16%). Si tratta di imprese che occupano 3 addetti, di cui 2 dipendenti. 


Le superfici dedicate all’attività ammontano a 276 mq di locali e 760 mq di spazi all’aperto destinati alla 
produzione/lavorazione e 132 mq di spazi all'aperto destinati a magazzino. Il 32% delle imprese 
dispone di spazi in concessione a terra pari a 1.924 mq. 


Le imprese del cluster operano preval entemente in conto prapno (48% dei ricavi), ma aànche in conto 
terzi (27%). Le attività di servizio rappresentano il 23% dei ricavi. Si effettuano Soprattutto la 
manutenzione /riparazione (56% dei ricavi) e la costruzione (30%) di imbarcazioni motore (40% dei 
ricavi). 


Nel ciclo produttivo vengono impiegati legno (54% delle quantità lavorate)y acciaio (15%) c smalti e 
vemici (9%). 


Il processo produttivo comprende le fasi di costruzione scafo e coperta’ (effettuato dal 56% dei 
Soggetti, verniciatura /lucidatura (58%), montaggio/assemblaggio (50%)e varo e collaudo (53%). 

Vengono inoltre svolte le fasi di riparazione e/o manutenzione scaforescoperta (80% dei soggetti) e di 
riparazione e/o manutenzione interni (56%). 


La produzione/lavorazione riguarda prevalentemente unità adibite alla pesca (77% dei ricavi) e, in 
misura minore, al trasporto (11%). 

La dotazione di beni strumentali delle imprese del clustertè costituita da 2 macchine/impianti per il 
taglio del metallo (nel 30% dei casi), 3 macchine /impianti perlavorazione legno, 1 compressore, 2 scali 
tradizionali e/o a carrello (nel 42% dei casi), 1 gru/autogru/travel lift (nel 47% dei casi) e 2 saldatrici. 


La clientela è costituita prevalentemente da armatoriYcompagnie di navigazione (65% dei ricavi) e 
privati (11%); l’area di mercato si estende dall'ambito comunale a quello nazionale. 


CLUSTER 7— IMPRESE DI MANUTENZIONE SPECIALIZZATE NELLA VERNICIATURA 
NUMEROSITÀ: 184 


Le imprese del cluster sono per la maggior parte ditte individuali (66% dei soggetti) e, in misura minore, 
società (nel 18% dei casi di capitali e nék15% di persone). Si tratta di imprese che occupano 4 addetti, 
di cui 3 dipendenti. 


Solo raramente i soggetti appartenenti al cluster dispongono di superfici proprie per l’attività di 
produzione/lavorazione, che vietetsvolta presso il committente. 

Le imprese del cluster derivatola/ maggior parte dei ricavi dalla produzione /lavorazione in conto terzi 
(63% dei ricavi), con una percentuale di ricavi proveniente dal committente principale pari al 65%. 
Inoltre vengono svolte attività di servizio per il 31% dei ricavi. L’87% dei ricavi è generato da lavori di 
manutenzione /riparazione 

Nel ciclo produttivo vengono impiegati soprattutto smalti e vernici. 


Le fasi principali della produzione/lavorazione sono la verniciatura/lucidatura (svolta dal 67% dei 
soggetti), la riparazione c/o manutenzione scafo c coperta (61%) c, in misura minore, la riparazione 
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e/o manutenzione interni (42%), che riguardano principalmente unità da diporto a motore (48% dei 
ricavi) e a vela (10%) ed unità adibite a trasporto (21%). 


Coerentemente con le dimensioni aziendali cd il tipo di lavorazioni effettuate, la dotazione di beni 
strumentali è limitata a 2 macchine/impianti per la verniciatura (nel 28% dei casi) e 2 compressori (fel 
45% dei casi). 

La clientela è rappresentata principalmente da imprese dell’industria nautica/canticristica (60% dei 
ricavi) e, in misura minore, da armatori/imprese di navigazione (8%), privati (7%) ed enti\privati - 
consorzi, associazioni, ecc. (6%); l’area di mercato si estende dall’ambito locale a quello regionale. 
CLUSTER 8 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA COSTRUZIONE DI BARCHE A VELA 

NUMEROSITÀ: 68 


Il cluster è costituito equamente da ditte individuali (50% dei soggetti) e da società (@licapitali nel 28% 
dei casi e di persone nel 22%), che occupano 4 addetti, di cui 3 dipendenti. 


Le superfici dedicate all’attività sono costituite essenzialmente da 384 mg di locali destinati alla 
produzione/lavorazione. 


Le imprese del cluster operano sia in conto terzi (47% dei ricavi) sia in conto proprio (39%). Le attività 
principali sono la costruzione (67% dei ricavi) e la manutenzione /riparazione (19%) di imbarcazioni a 
vela (97% dei ricavi). 

Nel ciclo produttivo vengono impiegati vetroresina (28% delle»guantità lavorate), semilavorati ec 
componenti (18%), legno (15%) e smalti e vernici (8%). 

Il processo produttivo è integrato. Nel 35% dei casi inizià&àconh la progettazione e prosegue con la 
costruzione del prototipo (51% dei soggetti), dello stamipo \49%), di scafo e coperta (59%). Sono 
inoltre svolte le fasi di allestimento attrezzature di copérta (hel 62% dei casi), verniciatura/lucidatura 


(56%), montaggio /assemblaggio (56%), riparazione/manufenzione di scafo e coperta (56%) e varo e 
collaudo (41%). 


La produzione/lavorazione riguarda le unità da diportò a vela (97% dei ricavi). 


La dotazione di beni strumentali delle imprese/del cluster è costituita da 2 macchine/impianti per 
lavorazione legno e 1 compressore. 


La clientela è costituita prevalentemente“da privati (41% dei ricavi) ed industria nautica/canticristica 
7%). 


L’area di mercato si estende dall’ambiteregionale a quello internazionale. 

CLUSTER 9 — IMPRESE CHE COSTRUISCONO IMBARCAZIONI A MOTORE IN CONTO TERZI, 
FORTEMENTE C€ONNOTATE DALLA MONOCOMMITTENZA 

NUMEROSITÀ: 183 

Il cluster è costituito per la fnaggior parte da ditte individuali (49% dei soggetti) e, in misura minore, da 

società di persone (26%)»e di capitali (25%). Si tratta di imprese che occupano 5 addetti, di cui 4 

dipendenti. 

Le superfici dedicate all’attività sono limitate a 206 mq di locali destinati alla produzione/lavorazione. 

Nel 45% dei casi lerimprese non dispongono di superfici destinate all’attività e dunque è ragionevole 

ipotizzare che,prestino la loro opera presso la sede del committente. 
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I soggetti appartenenti al cluster operano in conto terzi (91% dei ricavi) ed effettuano attività di 
costruzione (83% dei ricavî) di imbarcazioni a motore (83% dei ricavi). Le imprese sono 
sostanzialmente monocommittenti, dal momento che il 70% dei ricavi deriva dal committente 
principale. 


Nel ciclo produttivo vengono impiegati prevalentemente vetroresina (32% delle quantità lavoraté), 


legno (14%), semilavorati e componenti (10%) e smalti e vernici (7%). 


Le fasi principali della produzione/lavorazione sono la costruzione di scafo e coperta, la 
verniciatura/lucidatura ed il montaggio /assemblaggio. 


La produzione/lavorazione riguarda soprattutto unità da diporto a motore (71% dei ricavi) è, in misura 
minore, unità adibite al trasporto (16%). 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è limitata a 3 macchine/impianti per 
lavorazione legno (nel 29% dei casi) ed 1 compressore (nel 46% dei casi). 


La clientela è costituita prevalentemente da imprese dell’industria nautica /canticristica (82% dci ricavi). 
L'area di mercato si estende dall’ambito comunale a quello regionale. 


CLUSTER 10 — IMPRESE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI CHE PRODUCONO IMBARCAZIONI DA 
DIPORTO A MOTORE 


NUMEROSITÀ: 42 


Il cluster è costituito prevalentemente da società di capitali (62% dei soggetti) e, in misura minore, da 
società di persone (29%). Queste imprese occupano 18 addetti, ‘di cui 16 dipendenti, tra i quali si 
registra la presenza di 1 impiegato, 8 operai generici, 3 operai specializzati e 2 apprendisti. 


Le superfici dedicate all’attività ammontano a 1.542 mq/di locali e 664 mq di spazi all’aperto destinati 
alla produzione/lavorazione, 165 mq di locali e 508 mq \di\spazi all’aperto destinati a magazzino. Sono 
inoltre presenti 82 mq di locali destinati a uffici. 


Le imprese del cluster operano in conto terzi (56%ade? ricavi) ed in conto proprio (42%) ed effettuano 
attività di costruzione (92% dei ricavi) di imbarcazioni a motore (83% dei ricavi). 


Nel ciclo produttivo vengono impiegati principalmente vetroresina (59% delle quantità lavorate) e 
semilavorati e componenti (10%). 


Il processo produttivo prevede le fasi di costruzione prototipo (nel 60% dei casi), costruzione stampo 
(71%), costruzione scafo e coperta (81%) verniciatura/Ilucidatura (69%) e montaggio/assemblaggio 
(55%). Talvolta vengono svolte anchè le fasi di progettazione (38% dei soggetti), allestimento 
attrezzature di coperta (43%) e vare e collaudo (31%). 


La produzione/lavorazione riguarda’unità da diporto a motore (85% dei ricavi). 


La dotazione di beni struméntali delle imprese del cluster è costituita da 2 macchine/impianti per il 
taglio del metallo (nel 33% dei-Casi), 2 macchine/impianti per lavorazione legno, 2 macchine /impianti 
per la lavorazione della vetroresina e/o del carbonio, 1 macchina/impianto per la distribuzione della 
resina (nel 36% dei casi)},1 macchina/impianto per la verniciatura, 1 carroponte, 2 compressori, 2 
gru/autogru/travel lifta(nel 33% dei casi) e 3 saldatrici (nel 38% dei casi). 


La clientela è rappresentata principalmente da imprese dell'industria nautica/cantieristica (65% dei 
ricavi) e, in misùira minore, da privati (12%) e commercianti (11%). 
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L’arca di mercato si estende dall'ambito nazionale a quello internazionale. Il 45% delle imprese del 
cluster ottiene il 50% dei ricavi dalle esportazioni verso Paesi UE e il 29% delle imprese esporta verso 
Paesi Extra UE per il 15% dei ricavi. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascunsgruppo 
omogeneo, la funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle) imprese 
appartenenti al gruppo in esame. Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multiplaî. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra flesicavo (variabile 
dipendente) e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare 
un'analisi sui dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell’esercizio 
dell’attività e per scartare le imprese anomale; ciò si è reso necessario alfine di evitare possibili 
distorsioni nella determinazione della “funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

+ (costo del venduto” + costo perla produzione di servizi) dichiarato negativo; 

«+ costie spese dichiarati nel quadro F superiori ai ricavi dichiarati: 

Successivamente sono stati utilizzati indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 

» durata delle scorte = (giacenza media del magazzino8 /ritavi)* 365; 

» valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del vefiduté - costo per la produzione di servizi - 
spese per acquisti di servizi) /(numero addetti * 1.000); 


La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette*di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che 
descrive l'andamento della variabile dipendente in funzionè, di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro 
significatività statistica. 

Costo del venduto = Fsistenze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 


5 au 4 i E i eie 4 DI i 
Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2 


Le frequenze relative ai dipendenti sorto state  normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti sono /state hormalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad 

eccezione dei ‘Collaboratori coordinati e contifiuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa” e degli 

“Amministratori non soci”). 

numero addetti = 1+ numero dirigenti numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 

(persone fisiche) specializzati + numero” dipendenti a tempo parziale + mumero apprendisti + numero assunti con 
contratto di fomnazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori 
coordinati c gontimuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori 
dell’impresa*familiare e coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività 
nell'impresa + fiumero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa 
+ numero associati in partecipazione diversi 

numero addetti = numerSdirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 

(società) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + mumero apprendisti + numero assunti con 
contratto di formazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori 
coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi 
chie prestano attività nell’impresa + mumero associati in partecipazione che apportano lavoro 
prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi + numero soci con 
occupazione prevalente nell’impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci 
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+ margine operativo lordo sulle vendite = [(ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di 
servizi - spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da 
lavoro dipendente afferenti l’attività dell’impresa) /ricavi] # 100. 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personale dipendentènè 

stata calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poifsorio 

state selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’intéino di 

un determinato intervallo, per costituire il campione di riferimento. 

Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«fino al 19° ventile, peri cluster 1, 3,4,709,; 

+ non sono stati effettuati tagli per i cluster 2, 5, 6,8 e 10. 

Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 

* dal 4° al 19° ventile, per i cluster 1 e 2; 

«dal 3° al 19° ventile, per i cluster 3, 4, 5,79; 

+ dal 3° ventile, per i cluster 6 e 8; 

* dal 1° ventile, peril cluster 10. 

Per il margine operativo lordo sono stati scelti i seguenti intervalli: 


» dal 3° ventile, peri cluster 1, 2,4,5,7e9, 


* dal 2° ventile, per i cluster 3, 6, 8 e 10. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è procéduto alla defmizione della “funzione di 
ricavo” per ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono staté\ubilizzate sia variabili contabili sia variabili 
strutturali. La scelta delle variabili significative è stata/ @ffettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo 
dei minimi quadrati generalizzati, che consente di contfollare l'eventuale presenza di variabilità legata a 
fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse/degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), 
sono stati esclusi tutti coloro che presentavafo un valore dei residui (R di Student) al di fuori 
dell'intervallo compreso tra i valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 8.A vengono riportate le variabili cd i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 
»-  l’Analisi Discriminantef: 
»- lastimadel ricavo di riferimento. 


Nell’allegato 8.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative  nell’Analisi 
Discriminante. 


Non si è proceduto, nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce 
univocamente din tontribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la 
distribuzione»di probabilità si concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate 
sempre le probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di 
confidenza: 


‘l'ale ficavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come 
somma dei prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le 
relative probabilità di appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 
99,99%, per ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


> 
L’Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la 
sua attività, attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 8.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE 


« Numero giornate retribuite: Dirigenti 

* Numero giornate retribuite: Quadri 

* Numero giornate retribuite: Impiegati 

* Numero giornate retribuite: Operai generici 

* Numero giornate retribuite: Operai specializzati 

* Numero giornate retribuite: Dipendenti a tempo parziale 


. 
+ 


umero giornate retribuite: Apprendisti 


* Numero giornate retribuite: Assunti con contratto di formazione e lavofo-o è termine 

* Numero giornate retribuite: Lavoranti a domicilio 

* Numero: Collaboratori coordinati e continuativi che prestano> attività prevalentemente 
nell'impresa 

* Numero: Collaboratori coordinati e continuativi diversi da quellydî cui al rigo precedente 

» Percentuale di lavoro prestato: Collaboratori dell'impresa, familiare e coniuge dell'azienda 
coniugale 


* Percentuale di lavoro prestato: Familiari diversi da quelli. di ‘cui al rigo precedente che prestano 
attività nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione che apportano lavoro 
prevalentemente nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Associati in paftecipazione diversi da quelli di cui al rigo 
precedente 


* Percentuale di lavoro prestato: Soci con occupazione prevalente nell'impresa 


. Percentuale di lavoro prestato: Soci diversi/da quelli di cui al rigo precedente 
Numero: Amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE 

*  Mqdegli spazi scoperti destinati allà produzione /lavorazione (compresi gli spazi in concessione) 
*  Mqdeilocali destinati a magazzino (compresi gli spazi in concessione) 

* Mqdeglispaziall’aperto déstinati a magazzino (compresi gli spazi in concessione) 

»  Mqdegli spazi in concessione a terra 

*  Mqdegli spazi in concessione su specchi d'acqua 

QUADRO C DEL MODELLO ALLEGATO ALLA D 

* Numero committetiti: (1 = 1 committente; 2 = da 2 a 5 committenti; 3 = oltre 5 committenti) 
* Percentuale deîigavi provenienti dal committente principale 

«+ Lavorazione-affidata a terzi: Italia 

. “vorazione affidata a terzi: U.E. 

«+ Lavorazione affidata a terzi: Extra U.E. 


QUADRO®:E DEL QUESTIONARIO 


»  Pfoduzione e/o lavorazione conto proprio 


+ fx L'ipologia della clientela: Industria nautica /cantieristica 
«Tipologia della clientela: Armatori/compagnie di navigazione 
x Tipologia della clientela: Privati 
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QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE 


Fasi de 
Fasi de 
Fasi de 
Fasi de 
Fasi de 
Fasi de 
Fasi de 
Fasi de 
Fasi de 
Fasi de 
Fasi de 
Fasi de 
Fasi de 
Fasi de 


Fasi de 


la produzione /lavorazione: 
la produzione /lavorazione: 
la produzione /lavorazione: 
la produzione /lavorazione: 
la produzione /lavorazione: 
la produzione /lavorazione: 
la produzione /lavorazione: 
la produzione /lavorazione: 
la produzione /lavorazione: 
la produzione /lavorazione: 


la produzione /lavorazione: 
la produzione /lavorazione: 


la produzione /lavorazione: 


la produzione /lavorazione: 


la produzione /lavorazione: 


QUADRO D DEL QUESTIONARIO 


Tipologia di attività 
Tipologia di attività 
Tipologia di attività 
Tipologia di attività 


Tipologia di attività 


Tipologia di attività: Costruzione 


Progettazione - conto proprio 

Progettazione - conto terzi 

Progettazione - affidata a terzi 

Costruzione/giunzione scafo e coperta - conto proprio 
Costruzione/giunzione scafo e coperta - conto terzi 
Motorizzazione - conto proprio 

Motorizzazione - conto terzi 

Verniciatura/lucidatura - conto proprio 
Verniciatura/lucidatura - conto terzi 

Varo e collaudo - conto proprio 

Varo e collaudo - conto terzi 

Riparazione c/o manutenzione interni > cònto proprio 
Riparazione e/o manutenzione intérni Yconto terzi 
Riparazione e/o manutenzione impianti - conto proprio 


Riparazione e/o manutenzione impianti - conto terzi 


: Manutenzione /riparazione 

: Rimessaggio a terra 

: Rimessaggio in acqua 

: Allestimento impianti tecnologici 

: Allestimento interni ed esterni (arredamento) 
Tipologia di costruzione /trasformazione: Imbarcazioni a motore 


Tipologia di costruzione /trasformazione: Imbarcazioni a vela 


Materiali di produzione: Vetroresina 


Materiali di produzione: Carbonio 


Materiali di produzione: Legno 


Materiali di produzione: Smalti e&yertici 


Materiali di produzione: Prodotti ‘accessori acquistati da terzi (apparecchiature, arredamento, 


ecc.) 
Fasi d 


e. 
Fasi de 
e 


e. 
Fasi de 
Fasi de 


Fasi de 


Fasi della pro 


proprio 
Fasi dè 
Fasi.de 
terzi 


Fasi de 
Fasi de 


duzione e/o riparazione: 


Ta produzione e/o riparazione: Al 


la produzione e/g riparazione: Costruzione prototipo - conto proprio 

la produzione e/a,riparazione: Costruzione prototipo - conto terzi 

la produzione e/0 riparazione: Costruzione stampo - conto proprio 

la produzione ©/o riparazione: Costruzione stampo - conto terzi 

la prodwizione e/o riparazione: Allestimenti impianti tecnologici - conto proprio 
la produzione e/o riparazione: Allestimenti impianti tecnologici - conto terzi 

la produzione e /o riparazione: Allestimenti impianti tecnologici - affidata a terzi 
Allestimenti interni ed esterni (arredamento) - conto 


Ila produzione e/o riparazione: Allestimenti interni ed esterni (arredamento)- affidata a 


la produzione e/o riparazione: Allestimenti attrezzature di coperta - conto proprio 


la produzione e/o riparazione: Allestimenti attrezzature di coperta - conto terzi 
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* l'asi della produzione e/o riparazione: Allestimenti attrezzature di coperta - affidata a terzi 
* Fasi della produzione e/o riparazione: Montaggio /assemblaggio - affidata a terzi 


* Fasi della produzione e/o riparazione: Riparazione motori e loro parti - conto proprio 


* Fasi della produzione e/o riparazione: Riparazione motori e loro parti - conto terzi 

» Tipologia dei prodotti: Unità adibite a trasporto (passeggeri e/o merci) 

* Tipologia dei prodotti: Unità adibite alla pesca 

* Tipologia dei prodotti: Unità da diporto a vela 

* ‘Tipologia dei prodotti: Altre unità non a motore da diporto e/o sportive (cate, )natanti 
sportivi, lance, gozzi, kayak, ecc.) 


«Tipologia dei prodotti: Altre unità (militari, unità adibite ai servizi portuali o ad ditrissérvizi, ecc.) 
» Servizi complementari: Installazione accessori 

* Servizi complementari: Trasporto imbarcazioni 

» Servizi complementari: Vendita accessori (anche prodotti da terzi) 

* Altri elementi specifici: Costo per consumi di energia elettrica 

«Altri clementi specifici: Canone di concessione per demanio manttimo 


» Altri elementi specifici: Canone di concessione per demanio acque inférne 


QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE 
* Macchine per lavorazione legno (numero) 

» Macchine perla verniciatura (numero) 

»  Carriponte (numero) 

* Scalo tradizionale numero) 

«Scalo a carrello (numero) 


* Rimorchi per il trasporto delle imbarcazioni (numéro) 


QUADRO E DEL QUESTIONARIO 

*  Macchine/impianti per il taglio del metallo (frese, ecc.) (numero) 

*  Macchine/impianti per la lavorazione del metallo (numero) 

*  Macchine/impianti per la lavorazione della vetroresina e/o del carbonio (numero) 
* Macchine/impianti per la distribuzione della resina (numero) 

* Presse (numero) 

» Saldatrici (numero) 


»- Sabbiatrici (numero) 
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INTEGRAZIONE ALITM 


NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


SLUDTITO DI SEFSTORE TDISUÙ 


APPROVATA CON DECRETO MINISTERIALE DEL 17 MARZO 2005 
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Il presente documento costituisce parte integrante della nota tecnica e metodologica già approvata con Decreto, 
Ministeriale del 17 marzo 2005, relativa allo studio di settore T1D18U - Fabbricazione di prodotti in ceramicà; 
piastrelle e laterizi in vigore, nella versione evoluta, dal periodo d’imposta 2004. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


CORRETTIVO CONGIUNTURALE 


In considerazione della situazione di difficoltà del sistema delle PMI nel comparto dei prodottinornamentali in 
ceramica, piastrelle in ceramica c laterizi si è ritenuto opportuno introdurre un correttivo che*eorisentisse di tener 
conto dell’andamento sfavorevole della congiuntura economica. 


Nelle funzioni di ricavo le variabili indipendenti sono costituite da variabili di flusso eyvariabili di stock. Le 
variabili di flusso seguono solitamente gli andamenti congiunturali: aumentano al creseere dei ricavi, si riducono 
nel caso di compressione delle vendite, mentre le variabili di stock, per loro natufa, possono essere considerate 
“invarianti”, soprattutto in situazioni di ciclo economico negativo. 


Nell'ambito del modello di stima dei ricavi è stato quindi introdotto un'tertéttivo congiunturale, al quale 
accedono esclusivamente i soggetti non congrui alle risultanze dello studionda applicare secondo le seguenti 
modalità: 


+ iconsumi energetici (energia elettrica e gas) sono stati assunti comgunditatore di ciclo economico; 

* l'impresa accede al correttivo se le spese per consumi energetici (a prezzi 2005) ed i ricavi diminuiscono, 
contemporaneamente, nell’anno di applicazione dello studio/tispetto all'anno cui fanno riferimento i dati 
utilizzati per la costruzione dello studio di settore; 

* il correttivo, calcolato come rapporto tra le spese per eonswimi energetici dell’anno di applicazione dello 
studio e le spese relative all'annualità cui fanno riferimento 4 dati utilizzati per la costruzione dello studio di 
settore, viene applicato come fattore moltiplicativo all&variabili di stock (valore dei beni strumentali) della 
funzione di ricavo. 


li 
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INTEGRAZIONE ALKÈ 


NOTE TECNICHE E METODOLOGICHE 


STUDI DI SETTORE 
TD20U E TD32U 


APPROVATE CON DECRETO MINISTERIALE DEL 17 MARZO 2005 
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Il presente documento costituisce parte integrante delle note tecniche e metodologiche già approvate cen 
Decreto Ministeriale del 17 marzo 2005, relative agli studi di settore TD20U - Fabbricazione e lavorazionenti 
prodotti in metallo e TD32U - Meccanica pesante in vigore, nella versione evoluta, dal periodo d’imposta 2004, 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


CORRET'TIVO LEGATO AI PREZZI DELLE MATERIE PRIME 


Nel triennio 2003-2005 il comparto della meccanica è stato caratterizzato da un forte incremento dei prezzi delle 
materie prime provocato dall'aumento della domanda mondiale. 


Tale fenomeno ha modificato la struttura del Conto Economico delle imprese del settote ey come conseguenza, 
lo studio di settore potrebbe non rappresentare correttamente la realtà cui si riferisce. 


AI fine di adeguare le funzioni di stima dei ricavi degli studi di settore TD20U e A1DS2U, è stato introdotto un 
apposito correttivo, al quale accedono esclusivamente i soggetti non congruiralle, risultanze dello studio, da 
applicare per il periodo d'imposta 2005, alla variabile “Costo del venduto e Costo per la produzione di servizi”, 
in relazione al materiale metallico impiegato nel processo produttivo. 


Nella tabella seguente sono riportati i correttivi individuati. 


Materiali metallici Correttivo 
Acciaio -4,5 
Rame -8,5 
Alluminio -0,3 
Ottone -6,7 
Bronzo -8,2 
Polveri di sinterizzazione -3,8 
Altri metalli -1,8 


L’impresa accede al correttivo se si è verificato un Ancremento dell'incidenza della variabile “Costo del venduto c 
Costo per la produzione di servizi’ sui ricàvi del 2005 rispetto all’anno di costruzione dello studio di settore 
(2002). 


06A04184 


coda 


2-5-2006 


DECRETO $ aprile 2006. 


Approvazione di otto studi di settore in evoluzione relativi ad 
attività economiche nel settore delle manifatture. 


IL MINISTRO DELL'ECONOMIA 
E DELLE FINANZE 


Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
29 settembre 1973, n. 600, recante disposizioni comuni 
in materia di accertamento delle imposte sui redditi; 


Visto il testo unico delle imposte sui redditi, appro- 
vato con decreto del Presidente della Repubblica 
22 dicembre 1986, n. 917, come modificato dal decreto 
legislativo 12 dicembre 2003, n. 344; 


Visto l’art. 62-bis del decreto-legge 30 agosto 1993, 
n. 331, convertito, con modificazioni, dalla legge 
29 ottobre 1993, n. 427, il quale prevede che gli uffici 
del Dipartimento delle entrate del Ministero delle 
finanze elaborino, in relazione ai vari settori economici, 
appositi studi di settore; 


Visto il medesimo art. 62-bis del citato decreto-legge 
n. 331 del 1993, il quale prevede che gli studi di settore 
siano approvati con decreto del Ministro delle finanze; 


Visto l’art. 10 della legge 8 maggio 1998, n. 146, 
come modificato dall’art. 1 della legge 30 dicembre 
2004, n. 311, che individua le modalità di utilizzazione 
degli studi di settore in sede di accertamento nonché le 
cause di esclusione dall’applicazione degli stessi; 


Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
31 maggio 1999, n. 195, recante disposizioni concer- 
nenti i tempi e le modalità di applicazione deglisstudi 
di settore; 


Considerato che, a seguito delle analisi e delle valuta- 
zioni effettuate allo stato, sulla base dei dati în possesso 
dell’Amministrazione finanziaria, sono emerse cause di 
non applicabilità degli studi di settore; 


Visto il decreto del Ministro delle finanze 10 novem- 
bre 1998, che ha istituito la Commissione di esperti pre- 
vista dall’art. 10, comma 7, della legge n. 146 del 1998, 
integrata e modificata con successivi decreti del 5 feb- 
braio 1999, del 24 ottobre 2000,del 2 agosto 2002 e del 
14 luglio 2004; 


Visto l’art. 23 del decreto legislativo 30 luglio 1999, 
n. 300, che ha trasferito”le funzioni dei Ministeri del 
bilancio, del tesoro e della\programmazione economica 
e delle finanze al Miftistero dell'economia e delle 
finanze; 


Visto l’art. 57 del medesimo decreto legislativo n. 300 
del 1999, che ha istituito le Agenzie fiscali; 


Visto il decrèto del Direttore generale del Diparti- 
mento delle-Entrate 24 dicembre 1999, concernente le 
modalità divannotazione separata dei componenti rile- 
vanti ai fini dell’applicazione degli studi di settore; 


Visto il provvedimento del Direttore dell’Agenzia 
delle entrate 13 aprile 2004, concernente l’approvazione 
dei modelli per la comunicazione dei dati rilevanti ai 
fini dell’applicazione degli studi di settore relativi alle 
attività economiche delle manifatture; 
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Visti i decreti del Ministro dell’economia )e delle 
finanze 25 marzo 2002, 18 luglio 2003, 14-lùglio 2004, 
19 maggio 2005, concernenti i criteri persl’applicazione 
degli studi di settore ai contribuenti che esercitano due 
o più attività d’impresa ovvero una o più attività in 
diverse unità di produzione o di vendita; 

Visto il provvedimento del Dirèttore dell'Agenzia 
delle entrate 23 dicembre 2003, concernente l’approva- 
zione della tabella di classificazione delle attività eco- 
nomiche; 


Acquisito il parere della>predetta Commissione di 
esperti in data 6 dicembre, 2005; 


Decreta: 
Art. 1. 


Approvazione degli studi di settore 


1. Sono apprevate, in base all’art. 62-bis del decreto- 
legge 30 agosto 1993, n. 331, convertito, con modifica- 
zioni, dalla legge 29 ottobre 1993, n. 427, le evoluzioni 
degli stùdiydi settore relativi alle seguenti attività eco- 
nomiché nel settore delle manifatture: 


a)/Studio direttore TD24U (che sostituisce gli 
studi)di settore SD24A e 5D24B) - Confezione di arti- 
coli'in pelliccia, codice attività 18.30.2; Commercio al 
dettaglio di pellicce e di abbigliamento in pelle, codice 
attività 52.42.4; 


b) Studio di settore TD25U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SD25U) - Preparazione e tintura di pel- 
licce, codice attività 18.30.1; Preparazione e concia del 
cuoio, codice attività 19.10.0; 


c) Studio di settore TD26U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SD26U) - Confezione di vestiario in pelle, 
codice attività 18.10.0; 


d) Studio di settore TD27U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SD27U) - Fabbricazione di articoli da 
viaggio, borse, marocchineria e selleria, codice attività 
19.20.0; 


e) Studio di settore TD29U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SD29U) - Fabbricazione di prodotti in 
calcestruzzo per l’edilizia, codice attività 26.61.0; Pro- 
duzione di calcestruzzo pronto per l’uso, codice attività 
26.63.0; Fabbricazione di altri prodotti in calcestruzzo, 
gesso e cemento, codice attività 26.66.0; 


f) Studio di settore TD36U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SD36U) - Siderurgia, codice attività 
27.10.0; Fabbricazione di tubi di ghisa, codice attività 
27.21.0; Stiratura a freddo, codice attività 27.31.0; 
Laminazione a freddo di nastri, codice attività 27.32.0; 
Profilatura mediante formatura o piegatura a freddo, 
codice attività 27.33.0; Trafilatura, codice attività 
27.34.0; Fusione di ghisa, codice attività 27.51.0; 
Fusione di acciaio, codice attività 27.52.0; Fusione di 
metalli leggeri, codice attività 27.53.0; Fusione di altri 
metalli non ferrosi, codice attività 27.54.0; 


g) Studio di settore TD38U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SD38U) - Fabbricazione di mobili metal- 
lici per uffici e negozi, ecc., codice attività 36.12.1; 
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h) Studio di settore TD47U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SD47U) - Fabbricazione di carta e cartoni 
ondulati e di imballaggi di carta e cartone, codice di 
attività 21.21.0; Fabbricazione di prodotti cartotecnici, 
codice di attività 21.23.0; Fabbricazione di altri artico- 
li di carta e di cartone, codice attività 21.25.0. 

2. Gli elementi necessari alla definizione presuntiva 
dei ricavi relativi agli studi di settore indicati nel 
comma l sono determinati sulla base della nota tecnica 
e metodologica, delle tabelle dei coefficienti nonché 
della lista delle variabili per l’applicazione dello studio 
di cui agli allegati: 

— 1, per lo studio di settore TD24U; 

— 2, per lo studio di settore TD25U; 

— 3, per lo studio di settore TD26U; 

— 4, per lo studio di settore TD27U; 

— 5, per lo studio di settore TD29U; 

— 6, per lo studio di settore TD36U; 

— 7, per lo studio di settore TD38U; 

— 8, per lo studio di settore TD47U. 

3. Il programma per l’applicazione degli studi di set- 
tore segnala anche, con riferimento ad indici significa- 
tivi, la coerenza economica rispetto ai valori minimi e 
massimi assumibili con riferimento a comportamenti 
normali degli operatori del settore. 

4. Gli studi di settore si applicano ai contribuenti che 
svolgono in maniera prevalente le attività indicate nel 
comma 1, nonché ai contribuenti che svolgono, in 
maniera secondaria, le predette attività per le quali 
abbiano tenuto contabilità separata, fermo restando il 
disposto dell’art. 2. In caso di esercizio di più attività 
d’impresa, per le quali non è stata tenuta la contabilità 
separata, per attività prevalente si intende quella’ da 
cui deriva nel periodo d’imposta la maggiore entità dei 
ricavi. 

5. Gli studi di settore approvati con'‘vl, presente 
decreto sono utilizzabili a partire dagliaàccertamenti 
relativi al periodo di imposta 2005. 


Art. 2. 


Categorie di contribuenti alle quali.non si applicano 
gli studi di settore 


1. Gli studi di settore approvati con il presente 
decreto non si applicano: 

a) in caso di esercizio di due o più attività di 
impresa, non rientranti mel medesimo studio di settore, 
per le quali non è stata tenuta la contabilità separata, 
se l'importo complessivo dei ricavi dichiarati relativi 
alle attività non rientranti tra quelle prese in considera- 
zione dallo studio/di settore supera 1l 20% dell’ammon- 
tare totale dei ricavivdichiarati; 

b) nei confrenti dei contribuenti che hanno dichia- 
rato ricavi dihcui all’art. 85, comma 1, esclusi quelli di 
cui alle lettere c), d) ed e) del testo unico delle imposte 
sul reddittmapprovato con decreto del Presidente della 
Repubblica 22 dicembre 1986, n. 917, come modificato 
dal decreto legislativo 12 dicembre 2003, n. 344, di 
ammontare superiore a euro 5.164.569; 

c) nei confronti delle società cooperative, società 
consortili e consorzi che operano esclusivamente a 
favore delle imprese socie o associate; 
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d) nei confronti delle società cooperativeCostituite 
da utenti non imprenditori che operano esclusivamente 
a favore degli utenti stessi. 


Art. 3. 
Variabili delle imprese 


1. L'individuazione delle variabili da utilizzare per 
l’applicazione degli studi di settore approvati con il pre- 
sente decreto è effettuata sulla base delle sole informa- 
zioni contenute nei modellixeostituenti parte integrante 
della dichiarazione Unic02004 e approvati con il prov- 
vedimento del Direttore, dell'Agenzia delle Entrate 
13 aprile 2004, tenuto. Conto di quanto precisato nelle 
dichiarazioni di cuiGall’art. 5 del presente decreto. 


Art. 4. 
Determinazione del reddito imponibile 


1. Sulla‘ base degli studi di settore sono determinati 
presuntivamente i ricavi di cui all’art. 85 del testo unico 
delle imposte sui redditi approvato con decreto del Pre- 
sidente “della Repubblica 22 dicembre 1986, n. 917, 
come \modificato dal decreto legislativo 12 dicembre 
2003,)n. 344, ad esclusione di quelli previsti dalle lette- 
fee), d), e) ed f), del comma 1 del medesimo articolo. 


2. Ai fini della determinazione del reddito d’impresa 
l'ammontare dei ricavi di cui al comma 1 è aumentato 
degli altri componenti positivi, compresi i ricavi di cui 
all’art. 85, comma 1, lettere c), d), e) ed f), del men- 
zionato testo unico, ed è ridotto dei componenti nega- 
tivi deducibili. Ai fini della determinazione degli 
importi relativi alle voci e alle variabili di cui all’art. 3 
devono essere considerati i componenti negativi ine- 
renti l'esercizio dell’attività anche se non dedotti in sede 
di dichiarazione dei redditi. 


3. Per le imprese che eseguono opere, forniture e ser- 
vizi pattuiti come oggetto unitario e con tempo di ese- 
cuzione ultrannuale i ricavi dichiarati, da confrontare 
con quelli presunti in base allo studio di settore, vanno 
aumentati delle rimanenze finali e diminuiti delle esi- 
stenze iniziali valutate ai sensi dell’art. 93, commi da 1 
a 4, del testo unico delle imposte sui redditi approvato 
con decreto del Presidente della Repubblica 22 dicem- 
bre 1986, n. 917, come modificato dal decreto legisla- 
tivo 12 dicembre 2003, n. 344. 


Art. 5. 


Comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli studi di settore 


1.I contribuenti ai quali si applicano gli studi di set- 
tore comunicano, in sede di dichiarazione dei redditi, i 
dati rilevanti ai fini dell’applicazione degli studi stessi. 


Il presente decreto sarà pubblicato nella Gazzetta 
Ufficiale della Repubblica italiana. 


Roma, 5 aprile 2006 
Il Ministro: TREMONTI 


> 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche, dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione degli studi di settore SD24A -—'Commercio al 
dettaglio di pellicce e di abbigliamento in pelle e SD24B — Confezione di articoli in pelliccia. 


Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004 
»  18.30.2- Confezione di articoli in pelliccia; 
*  52.424- Commercio al dettaglio di pellicce e di abbigliamento in pelle. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto*noîr solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni travle variabili contabili c le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e 1 /diversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 


L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando imodelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta/2003. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 2.111. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevrarerla completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 


Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 226 posizioni. 
I principali motivi di scarto sono stati: 
* © ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 


* quadro B (unità locali destinate all’esercizio dell’attività) non compilato; 


«quadro C (modalità di svoleimento dell’attività) non compilato; 
q È Sd p 


* quadro D (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

«quadro F (elementi contabili) nofi, cempilato; 

* presenza di attività secondarie, còn un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività quali la commercializZazione diretta di prodotti finiti; 

» errata compilazione delle percentuali relative alla produzione conto proprio, produzione conto terzi, 
commercializzazione di prodotti finiti acquistati da terzi e non trasformati e/o lavorati dall’impresa, altri 
servizi (custodia, pulitufa;riparazioni, ecc.) (quadro O); 


* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro C), 

* errata compilazione,delle percentuali relative agli acquisti di materie prime e accessori (quadro D); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla composizione percentuale, secondo l’anno di 
produzione /Aeguisto, del valore delle rimanenze finali relative a merci (quadro Z); 


«+ incongruenze.fra i dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degliescarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 1.885. 
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IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, s1 èAiteduta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


«una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoziale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un'Awalisi in Componenti Principali *; 


* un procedimento di Cluster Analysis 2. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering. 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) Che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole vafiabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principaliansono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. ‘l'alescelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di clientela, all’area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento dell’attività (materie. prime, fasi) di lavorazione, tipo prodotto), ecc.; tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni )relative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano'le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 


1 fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare nove gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Lo studio delle attività inserite nel prèserite comparto è stata basata sui seguenti fattori: 
« dimensione della struttura; 

* modalità organizzativa; 

* specializzazione per tipolbgia di attività esercitata; 

*  monocommittenza. 


In base al fattore dimensionale l’analisi ha differenziato le aziende con una struttura organizzativa c produttiva di 
più grandi dimensiotu (cluster 7) dalle imprese di dimensioni più contenute. 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi ini un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione, le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La €luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
stili. 
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La modalità organizzativa ha permesso di evidenziare imprese che operano prevalentemente in conto propriò 
(cluster 3, 7) ed imprese che svolgono la loro attività in conto terzi (cluster 2, 6, 9). 


La specializzazione per tipologia di attività esercitata ha consentito l'individuazione dei seguenti gruppi: 

«+ imprese che svolgono soprattutto attività di servizi (cluster 4, 8), 

* imprese con prevalente attività di commercializzazione dei prodotti finiti (cluster 5), 

* imprese con attività mista di produzione e commercializzazione di prodotti di terzi (cluster 1). 

Il fattore della monocommittenza ha evidenziato la presenza di un gruppo di imprese fortemeat@connotate dalla 
dipendenza da un unico committente (cluster 2). 

Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione dei valori 
numerici riguarda valori medi. 

CLUSTER 1- LABORATORI DI PELLICCERIA CON COMMERCIALIZZAZIONE DI PRODOTTI DI ‘TERZI 
NUMEROSITÀ: 330 

Le imprese del cluster sono prevalentemente ditte individuali (63% dei soggetti) é società di persone (31%), con 


una struttura composta da 2 addetti, di cui 1 dipendente. Nel 56% dei casi le realtà oggetto di studio non fanno 
ricorso a personale dipendente. 


Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono pari a 42 mq di produzione €/0 laboratorio, 18 di magazzino e 39 
mq di locali destinati alla vendita al dettaglio. 
Si tratta di imprese che operano in conto proprio (43% dei ricavi), Commercializzano prodotti finiti acquistati da 


terzi e non trasformati e/o lavorati dall’impresa (29%) e svolgonofaltrà servizi (21%). 


La clientela è costituita soprattutto da privati (86% dei ricavî) su/un’arca di mercato che si estende dal livello 
comunale a quello regionale. 


I prodotti ottenuti sono prevalentemente capispalla (24% dei ficavi), abbigliamento in pelle e montone (13%) ed 

accessori vari in pelliccia (7%), mentre le attività accessorie sono relative alla rimessa a modello (13% ), alle 

riparazioni (11%) e alla custodia (10%). 

Le materie prime e gli accessori vengono acquistati da commercianti all'ingrosso di pellicce (45% degli acquisti) e 

commercianti all’ingrosso di pelli (38%). 

Le fasi della produzione effettuate sono principalmente: progettazione stilistica (44% delle imprese), lavorazioni 

delle pelli (76%), assemblaggio delle pelli/(83%), montaggio del capo (97%), rifinitura e foderatura (99%) c 

pulitura (68%). 

La dotazione di beni strumentali è composta da 3 macchine da cucire ed 1 altro macchinario. 

CLUSTER 2 — LABORATORI DI PELLICCERIA OPERANTI IN CONTO TERZI CARATTERIZZATI DALLA 
MONOCOMMITIENZA 

NUMEROSI: 69 

Le imprese del cluster sono prevalentemente ditte individuali (83% dei soggetti), con una struttura composta da 2 

addetti. 

Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono pari a 43 mq di produzione e/o laboratorio. 

Si tratta di imprese,che bperano quasi esclusivamente in conto terzi (96% dei ricavi), con un’incidenza dei ricavi 

derivanti dal committente principale pari all’88%. 

La clientela è costituita soprattutto da industria (indicata dal 32% delle imprese con un'incidenza del 97% sui 

ricavi), artigiani\(22% delle imprese, 93% sui ricavi), commercianti all’ingrosso (22% delle imprese, 93% sui 

ricavi) e commercianti al dettaglio (17% delle imprese, 83% sui ricavi). L'area di mercato raramente va oltre il 

contesto/provinciale. 

Non emergono elementi caratterizzanti per quanto riguarda la tipologia di prodotti e di servizi offerti: il 46% 

delle iniprese ottiene il 59% dei ricavi dalla produzione di accessori vari in pelliccia, il 32% ottiene il 55% dalla 

produzione di capispalla, il 42% offre attività di riparazione da cui ottiene il 31% dei ricavi ed il 32% ottiene il 

29% dei ricavi da rimessa a modello. 
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Le materie prime e gli accessori vengono acquistati da altri (44% degli acquisti) e, nel 23% dei casi, da 
commercianti all'ingrosso di pelli (64%). 


Le fasi della produzione effettuate sono principalmente: lavorazione delle pelli (indicata dal 35% delle impfese 


£. 


appartenenti al cluster), assemblaggio delle pelli (55%), montaggio del capo (65%), rifinitura e foderatura (67%) e 
pulitura (23%). 


La dotazione di beni strumentali è composta da 2 macchine da cucire ed 1 altro macchinario. 
CLUSTER 3 — LABORATORI SPECIALIZZATI NELLA PRODUZIONE DI CAPI SU MISURA 
NUMEROSITÀ: 351 


Le imprese del cluster sono prevalentemente ditte individuali (78% dei soggetti) e società di pèrsone (19%), con 
una struttura composta da 1 addetto. 


Gli spazi destinati all'esercizio dell’attività sono pari a 40 mq di produzione e/o labordtorio e 18 mq destinati alla 
vendita al dettaglio. 


Si tratta di imprese che operano in conto proprio (58% dei ricavi) e svolgono altri sérvizi (22%). 


La clientela è costituita soprattutto da privati (79% dei ricavi); il 17% delle impresè dichiara, inoltre, di ottenere il 
60% dei ricavi da commercianti al dettaglio. L'arca di mercato si estende dal livello comunale a quello regionale. 


Le attività sono svolte soprattutto nell’ambito della produzione di capi su muistira (52% dei ricavi). 


Relativamente ai prodotti e alle attività accessorie, i ricavi più significativinderivano dalla produzione di capispalla 
(19% dei ricavi) ed abbigliamento in pelle e montone (8%), da ‘rimessa a modello (29%) e da servizi di 
riparazione (18%). 


Le materie prime e gli accessori vengono acquistati prevalentemente da commercianti all'ingrosso di pelli (57% 
degli acquisti); il 45% delle imprese dichiara, inoltre, di effetttlare, acquisti da commercianti all'ingrosso di pellicce 
per il 52% degli acquisti totali. 


Le fasi della produzione effettuate sono principalmente>progettazione stilistica (57% delle imprese), lavorazioni 
delle pelli (83%), lavorazioni dei capi in tessuto (25%), assemblaggio delle pelli (91%), montaggio del capo 
(100%), rifinitura e foderatura (98%) e pulitura (37%). 


La dotazione di beni strumentali è composta da 3 macchine da cucire ed 1 altro macchinario. 
CLUSTER 4 — PICCOLI LABORATORI DI SERVIZI, RIPARAZIONI 
NUMEROSITÀ: 179 


Le imprese del cluster sono prevalentementeditte individuali (85% dei soggetti), con una struttura composta da 1 
addetto. 


Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono pari a 32 mq di produzione e/o laboratorio. 

Si tratta di imprese che svolgong pfevalentemente altri servizi (70% dei ricavi). 

La clientela è costituita soprattutto da privati (79% dei ricavi). L'area di mercato è limitata al contesto provinciale. 
Le attività svolte sono soprattutto riparazioni (48% dei ricavi) e rimessa a modello (23%). 


Le materie prime e gli accessori vengono acquistati da commercianti all’ingrosso di pelli (41% degli acquisti), 
commercianti all’ingrossoUi pellicce (11%) e da altri (37%). 


Le fasi della produzione effettuate sono principalmente: lavorazioni delle pelli (34% delle imprese), assemblaggio 
delle pelli (38%) montaggio del capo (57%), rifinitura e foderatura (65%) e pulitura (21%). 


La dotazione di\beni strumentali è composta da 2 macchine da cucire. 
CLUSTER:53YPELLICCERIE 
NUMEROSITÀ: 367 


Le imprese del cluster sono ditte individuali (48% dei soggetti), società di persone (26%) e società di capitali 
(26%), con una struttura composta da 2 addetti di cui 1 dipendente. Nel 64% dei casi le realtà oggetto di studio 
non fanno ricorso a personale dipendente. 


ci 
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Gli spazi destinati all'esercizio dell’attività sono pari a 79 mq di locali destinati alla vendita al dettaglio e 26 mq,di 
magazzino. 


Si tratta di imprese che svolgono quasi esclusivamente commercializzazione di prodotti finiti acquistati da terre 
non trasformati c/o lavorati dall’impresa (86% dei ricavi). 

La clientela è costituita soprattutto da privati (82% dei ricavi). L'area di mercato è limitata al contesto previnciale. 
I prodotti commercializzati sono soprattutto abbigliamento in pelle e montone (33% dei ricavi) c ) capispalla 
1%). 

Le materie prime e gli accessori vengono acquistati da commercianti all'ingrosso di pellicce (43%adegli acquisti) e 
commercianti all'ingrosso di pelli (indicati dal 44% dei rispondenti e con un’incidenza del &7% sul totale degli 
acquisti). 

La dotazione di beni strumentali è composta da 1 macchina da cucire. 

CLUSTER 6 —- AZIENDE OPERANTI IN CONTO TERZI CON CICLO PRODUTTIVO PARZIALE 

NUMEROSITÀ: 170 

Le imprese del cluster sono prevalentemente ditte individuali (78% dei soggetti) &società di persone (21%), con 
una struttura composta da 2 addetti. 

Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono pari a 49 mq di produzione e7© laboratorio. 

Si tratta di imprese che operano prevalentemente in conto terzi (90%dei ricavi), con un'incidenza dei ricavi 
derivanti dal committente principale pari al 58%. 

La clientela è costituita soprattutto da industria (indicata dal 50%délle imprese con un'incidenza del 74% sui 
ricavi), artigiani (51% delle imprese e 61% sui ricavi) e comméreianti all'ingrosso (29% delle imprese e 66% sui 
ricavi). L'area di mercato si estende dal livello provinciale a quello regionale. 

I prodotti ottenuti sono prevalentemente accessori vari invpelliccia (35% dei ricavi) e, per il 34% delle imprese 
appartenenti al cluster, capispalla (46%). 

Le materie prime e gli accessori vengono acquistati, per un 22% delle imprese appartenenti al cluster, da 
commercianti all'ingrosso di pelli (74% sul totale degli acquisti), per un 11% da commercianti all’ingrosso di 
pellicce (75%), e da altri (48%). 

Le fasi della produzione effettuate sono principalmente: lavorazione delle pelli (indicata dal 51% delle imprese), 
assemblaggio delle pelli (62%), montaggio délcapo (48%) e rifinitura e foderatura (41%). 

La dotazione di beni strumentali è composta da 2 macchine da cucire, 1 macchina da taglio ed 1 altro 
macchinario. 

CLUSTER 7 — AZIENDE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 113 


Le imprese del cluster sono prevalentemente società (28% di capitali e 43% di persone), con una struttura 
composta da 7 addetti di cuî*5=dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 1 operaio generico, 1 
operaio specializzato ed 1diperidente a tempo parziale. 


Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono articolati in 152 mq di produzione e/o laboratorio, 146 mq di 
magazzino, 36 mq di uffici, 101 mq di locali destinati alla vendita e 22 mq di locali destinati ad esposizione. 


Si tratta di imprese Che operano in conto proprio (53% dei ricavi) e, marginalmente, in conto terzi (17%). 
Svolgono attività “di, commercializzazione di prodotti finiti acquistati da terzi e non trasformati e/o lavorati 
dall'impresa (16%esdei ricavi) ed altri servizi (14%). La rete di vendita è composta da 4 agenti c rappresentanti 
esclusivi ed dsagente non esclusivo. 


La clientela è”costituita soprattutto da privati (48% dei ricavi) e commercianti al dettaglio (25%); il 31% delle 
imprese, indltre, ottiene il 46% dei ricavi da commercianti all'ingrosso. L'arca di mercato si estende fino al 
conteStesnternazionale, con una presenza di export nel 39% dei casi. 

I prodotti ottenuti sono prevalentemente capispalla (41% dei ricavi), abbigliamento in pelle e montone (11%) e 
aceessori in pelliccia (8%). Tra i servizi prestati è prevalente la rimessa a modello (11% dei ricavi). 
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Le materie prime e gli accessori vengono acquistati da commercianti all’ingrosso di pelli (42% degli acquisti)@ 
commercianti all'ingrosso di pellicce (19%); il 35% delle imprese, inoltre, acquista tramite aste (46% degli 
acquisti). 


Le fasi della produzione effettuate sono principalmente: progettazione stilistica (76% delle imprese), lavorazioni 
delle pelli (82%), lavorazione dei capi in tessuto (33%), assemblaggio delle pelli (91%), montaggio»dél capo 
(96%), rifinitura e foderatura (96%), pulitura (55%) e controllo, imballo e spedizione (63%). 

La dotazione di beni strumentali è composta da 6 macchine da cucire, 1 macchina da taglio, 1‘maCchina per 
stiratura e 2 altri macchinari. 


CLUSTER 8 — ESERCIZI COMMERCIALI DI PICCOLE DIMENSIONI SPECIALIZZATI NELLA PRESTAZIONE DI 
SERVIZI VARI 


NUMEROSITÀ: 119 


Le imprese del cluster sono prevalentemente ditte individuali (75% dei soggetti), con uma struttura composta da 1 
addetto. 

Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono pari a 42 mq di produzione e/olabotatorio, 21 mq di magazzino 
e 27 mq di locali destinati alla vendita. 

Si tratta di imprese che svolgono prevalentemente altri servizi (59% dei ricavi) mentre residuale è la produzione 
in conto proprio (22%). 

La clientela è costituita quasi esclusivamente da privati (92% dei ricavî)ysu un’area di mercato che si limita al 
contesto comunale ed a quello provinciale. 


Le attività svolte sono soprattutto custodia (26% dei ricavi), pulitura (20%), riparazioni (19%) e rimessa a 
modello (12%). 


Le materie prime e gli accessori vengono acquistati da conîmertianti all’ingrosso di pelli (38% degli acquisti) e 
commercianti all’ingrosso di pellicce (indicati dal 45% delleNimprese, con un’incidenza del 70% sugli acquisti). 


Le fasi della produzione effettuate sono principalmente: lavorazioni delle pelli (46% delle imprese), assemblaggio 
delle pelli (56%), montaggio del capo (73%), rifinitura e foderatura (82%) e pulitura (72%). 

La dotazione di beni strumentali è composta da 2 mafchine da cucire ed 1 altro macchinario. 

CLUSTER 9 — LABORATORI DI PELLICCERIAIN CONTO TERZI A CICLO INTEGRATO 

NUMEROSITÀ: 175 


le imprese del cluster sono prevalentemente ditte individuali (71% dei soggetti) e residualmente società di 
persone (26%), con una struttura composta da 2 addetti di cui 1 dipendente. Nel 57% dei casi le realtà oggetto di 
studio non fanno ricorso a personale/diperidente. 


Gli spazi destinati all’esercizio dell'attività sono pari a 63 mq di produzione e/o laboratorio e 18 mq di 
magazzino. 


Si tratta di imprese che operano prevalentemente in conto terzi (72% dei ricavi), con un'incidenza dei ricavi 
derivanti dal committente prifCipale pari al 44%. 


La clientela è costituita da astigiani (indicata dal 49% delle imprese con un'incidenza del 54% sui ricavi), industria 
(40% delle imprese e 63% dei ricavi), commercianti all'ingrosso (39% delle imprese e 63% sui ricavi) e privati 
(51% delle impresee 27% sui ricavi) su un’area di mercato che si estende dal contesto provinciale a quello 
regionale. 


I prodotti ottenuti stno prevalentemente capispalla (26% dei ricavi) e accessori vari in pelliccia (25%). Le attività 
svolte sono rimessa a modello (8% dei ricavi) e riparazioni (6%). 

Le materie piume e gli accessori vengono acquistati da commercianti all’ingrosso di pelli (40% degli acquisti), altri 
(29%) e Commercianti all’ingrosso di pellicce (indicati dal 46%, con un’incidenza del 62% sugli acquisti). 

Le fasisdella produzione effettuate sono principalmente: progettazione stilistica (26% delle imprese), lavorazioni 
delle, pelli (89%), assemblaggio delle pelli (93%), montaggio del capo (98%), rifinitura e foderatura (97%), pulitura 
(46%) e controllo, imballo e spedizione (33%). 
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La dotazione di beni strumentali è composta da 3 macchine da cucire, 1 macchina da taglio ed 1 alttò 
macchinario. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo\omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (vagiabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto/àd effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni fiella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

«(costo del venduto 4 + costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo; 


*  costie spese dichiarati nel quadro FF superiori ai ricavi dichiarati. 
Successivamente sono stati utilizzati indicatori ecconomico-contabili specifici dell’attività in esame: 
» durata delle scorte = (giacenza media del magazzino? /ricavi)/#,365; 


+ valore aggiunto per addetto = (ricavi — costo del venduto + tosto per la produzione di servizi — spese per 
acquisti di servizi) /(numero addetti 5 * 1.000); 


» margine operativo lordo sulle vendite = [(ricavi -.costo del venduto - costo per la produzione di servizi - 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro diperidénite e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 
afferenti l’attività dell’impresa) /ricavi|] * 100. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personale dipendente, è stata 
calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state 


? La Regressione Multipla è una tecnica statistica, che’ permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
l'andamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
4 Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 
° Giacenza media del magazzino = (Esistenze’iniziali + rimanenze finali) / 2 
6 Le frequenze relative ai dipendenti sone state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 

Le frequenze relative ai non dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 
“Collaboratori coordinati e contimuatiyi che prestano attività prevalentemente nell'impresa” e degli “Amministratori non soci”). 


numero addetti= 1 + nunîerò dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(persone fisiche) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 


fermazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi 


chè»prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell’azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi. 


numero addetti Numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati 
(società) + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano 
attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero 
associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + mumero associati in 
partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero 


amministratori non soci 
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selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinatò 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

* fino al 19° ventile per il cluster 1, 3, 4, 5,6,7,89 

* non sono stati effettuati tagli per il cluster 2. 

Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 3°al 19° venti, per i cluster 2, 6,7 e9 

* dal 4° al 19° ventile, per i cluster 1, 3, 4,5 c 8. 

Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli: 
* dal 2° venti, per il cluster 2, 6 e 9; 

«dal 3° ventile, per il cluster 1, 3, 4,5, 7 e 8. 

Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definiziénè della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili sia variabili strutturali. 
La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwisé. Una volta selezionate le variabili, la 
determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il(metodo dei minimi quadrati generalizzati, 
che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata a*fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti defivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 1.A vengono riportate le variabili ed i rispettiviscoefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

» l’Analisi Discriminante?, 

* lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 1.B vengono riportate leGasiabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard)di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima, probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unieo gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenee 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i cocfficieriti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 

Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogenco ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


7 T’Analisî Diseriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 1.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DICRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
. umero delle giornate retribuite: Dirigenti 
. umero delle giornate retribuite: Quadri 


* Numero delle giornate retribuite: Impiegati 


. umero delle giornate retribuite: Operai generici 

. umero delle giornate retribuite: Operai specializzati 

* Numero delle giornate retribuite: Dipendenti a tempo parziale 

. umero delle giornate retribuite: Apprendisti 

. umero delle giornate retribuite: Assunti con contratto di formazione e lavorg @ a termine 


umero delle giornate retribuite: Lavoranti a domicilio 
QuADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Locali destinati alla produzione e/o laboratorio (Mg) 


* Locali destinati a magazzino (Mg) 


QUADRO C DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


» Produzione e commercializzazione: Produzione conto terzi 


«Produzione e commercializzazione: Commercializzazione \di prodotti finiti acquistati da terzi e non 
trasformati e/o lavorati dall'impresa 


«+ Produzione e commercializzazione: Altri servizi (custodiaypulitura, riparazioni, ecc.) 

+ Produzione/lavorazione conto terzi: Numero comimittenti 

+ Produzione/lavorazione conto terzi: Percentuale dei ricavi provenienti dal committente principale 
Tipologia della clientela: Industria 

* Tipologia della clientela: Artigiani 


«Tipologia della clientela: Commercianti all'ingrosso 


«Tipologia della clientela: Commercianti al Wdéttaglio 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Acquisti di materie prime e accessori: Commercianti all'ingrosso: di pellicce 
* Fasi della produzione: Progettazione stilistica 
* Fasi della produzione: Lavotazioni delle pelli 
* Fasi della produzione: Laworazione dei capi in tessuto (pellicce artificiali) 
Fasi della produzione:2tssemblaggio delle pelli 
* Fasi della produzione: Montaggio del capo 
Fasi della produzione? Rifinitura e foderatura 
*  Fasidella produzione: Pulitura 
* Fasi della produzione: Controllo, imballo e spedizione 
«+ Produzion&dircapi su misura 
*+ Tipologiadei prodotti e delle attività accessorie: Accessori vari in pelliccia (colli, cappelli, ecc.) 
«+ Tipolegia dei prodotti e delle attività accessorie: Abbigliamento in pelle e montone 
« ‘Tipologia dei prodotti e delle attività accessorie: Custodia 
» Tipologia dei prodotti e delle attività accessorie: Pulitura 


Tipologia dei prodotti e delle attività accessorie: Rimessa a modello 


+“ Tipologia dei prodotti e delle attività accessorie: Riparazioni 


— 561 — 


AbLboGA LO: 3 


NOTA TECNICA E METOD@NOGICA 


EVOLUZIONE 


STUDIO DI SETTORE TD250 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche, dei modelli 

organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello Studio di Settore SD25U + Concia delle pelli e 

del cuoio. 

Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004 

»  18.30.1 — Preparazione e tintura di pellicce; 

*  19.10.0— Preparazione e concia del cuoio. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto,ften solo di variabili contabili, ma 

anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni stra le variabili contabili e le variabili 

strutturali, per analizzare 1 possibili processi produttivi e i diversi modelli organizzativi impiegati nello 

espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando imodelli per la comunicazione dei dati rilevanti 

ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d'imposta 2003. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 1.710. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 

informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 215 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

*» ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro B (unità produttiva destinata all’eseteizio dell’attività) non compilato; 

«quadro C (modalità di svolgimento delPattività) non compilato; 

«quadro DD (elementi specifici dell’attività)ynon compilato; 

* quadro F (elementi contabili) non-eompilato; 

* presenza di attività secondarie cornvun’incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività quali la commercializzazione diretta di prodotti finiti; 

* errata compilazione delle pèrcenituali relative alle modalità di produzione conto proprio, produzione conto 
terzi e commercializzazione di prodotti acquistati da terzi e non trasformati e/o lavorati dall’impresa (quadro 
O): 

* errata compilazione delle/percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro C); 

* errata compilazione.delle percentuali relative ad acquisti di materie prime e semilavorati (quadro D); 

* errata compilazione\delle percentuali relative alla tipologia delle pelli utilizzate (quadro D); 


* errata compilazione delle percentuali relative al settore di destinazione (quadri D e Z); 


* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di prodotto ottenuto (quadro Z); 


«+ incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili. 


A seguitesdegli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 1.495. 
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IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, s1 èAiteduta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


«una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoziale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un'Awalisi in Componenti Principali *; 


* un procedimento di Cluster Analysis 2. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering. 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effètteata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) Che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole vafiabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principaliasono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. ‘l'alescelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di clientela, all'area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento dell’attività (materie. prime, fasi) di lavorazione, tipo prodotto), ecc.; tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni )relative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 


1 fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare undici gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


I principali aspetti strutturali delle ftmprese considerati nell’analisi sono: 


«+ modalità organizzativa; 

è mercato di destinazione; 

» specializzazione per tipologia di pelle lavorata; 
* tipologia del processo produttivo; 


» dimensione della struttura. 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitafivi(ifi un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino dl'imassimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


2 La(Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omtbgenti di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili; 
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La modalità organizzativa ha evidenziato la presenza di imprese che operano prevalentemente in conto propriò 
(cluster 1, 7, 9), imprese che svolgono la loro attività in conto terzi (cluster 2, 3, 5, 6, 8, 10, 11) ed imprese,con 
attività mista (cluster 4). 

L'analisi del mercato di destinazione ha rimarcato la presenza delle seguenti specializzazioni: 

* usi industriali (cluster 5); 

* calzature e pelletteria/valigeria (cluster 7); 

»  arredamento/carrozzeria (cluster 8); 

* abbigliamento e calzature (cluster 9); 

» calzature (cluster 10). 

La specializzazione per tipologia di pelle lavorata ha permesso di distinguere imprese cheilavorano soprattutto 

* pelle bovina (cluster 3, 7,8, 11); 

* pelli in pelo di pregio (cluster 4); 

» pelle ovina ce caprina (cluster 9). 

La tipologia del processo produttivo ha fatto emergere la presenza di imiprese monofase di messa al vento 


(cluster 3) e rifinitura (cluster 4, 10), nonché imprese a ciclo di produzione integrato (cluster 6, 7) ed imprese 
converter e semiconvetter (cluster 1). 


Infine, il fattore dimensionale ha differenziato aziende con una stnittitta organizzativa e produttiva di grandi 
dimensioni (cluster 7, 11) ed imprese di dimensioni più contenute (cluster 2). 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo*ségnalazione contraria, l'indicazione dei valori 
numerici riguarda valori medi. 


DESCRIZIONE ECONOMICA DEI CLUSTER 


CLUSTER 1-— AZIENDE CONVERTER E SEMICONVERTER 
NUMEROSITÀ: 183 


Le imprese del cluster sono in prevalenza società di capitali (67% dei soggetti), con una struttura composta da 5 
addetti di cui 4 dipendenti. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 317 mq di produzione, 201 mq di magazzino 
e 42 mq di uffici. 

Il cluster è costituito prevalentemèntèr da aziende operanti in conto proprio (77% dei ricavi) converter e 
semiconverter, come testimoniano la.commercializzazione di prodotti finiti acquistati da terzi (presente nel 26% 


dei casi con il 59% dei ricavi) e le spese per le lavorazioni affidate a terzi che incidono per citca un quarto sul 
costo del venduto. 


La clientela di riferimentoné\ costituita da imprese di trasformazione del prodotto finito (60% dei ricavi), 
commercianti all’ingrosso18%) ed imprese di trasformazione del prodotto semilavorato (15%); l’area di mercato 
è internazionale con presenza di export nel 77% dei casi e un’incidenza sui ricavi pari al 33%. La rete di vendita è 
costituita da 2 agenti.e rappresentanti non esclusivi. 


I prodotti ottenuti sorto soprattutto altre pelli conciate (46% dei ricavi), semilavorati (16%) e cuoio (6%), per i 
settori delle calzature (39% dei ricavi), dell’abbigliamento (28%) e dell’arredamento/carrozzeria (12%). 


Le tipologie di pelli utilizzate sono: bovina (61% dei ricavi) e caprina (10%); le materie prime e/o semilavorati si 
acquistano*presso concerie in Italia (36% degli acquisti), grossisti (34%) e concerie all’estero (20%). 


Le fasi del processo produttivo sono costituite da riconcia (32% dei soggetti), tintura (36%) e rifinitura (54%). 


La dotazione di beni strumentali è composta da 2 bottali ed 1 misuratrice. 
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CLUSTER 2 — IMPRESE DI PICCOLE DIMENSIONI OPERANTI IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA 
FASE DELLA RIFINIT'URA 


NUMEROSITÀ: 312 


Le aziende del cluster sono per il 61% società e per il 39% ditte individuali, con una struttura composta”da 4 
addetti di cui 3 dipendenti. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 251 mq di produzione, 42 mq di magazzino 
e 14 mq di uffici. 


Il cluster è costituito prevalentemente da aziende operanti in conto terzi (79% dei ricavi) con'un’incidenza sui 
ricavi derivanti dal committente principale pari al 42%. 


La clientela di riferimento è costituita da imprese di trasformazione del prodotto semilavofato (56% dei ricavi), 
imprese di trasformazione del prodotto finito (19%) e commercianti all'ingrosso (12%)*su d'area di mercato che 
si estende dal contesto comunale alle regioni limitrofe. 


I prodotti ottenuti sono soprattutto altre pelli conciate (32% dei ricavi) e semilavorati (21%) per i settori 


dell’abbigliamento (50% dei ricavi), calzature (11%) ed arredamento /carrozzeria (4%). 


Le tipologie di pelli utilizzate sono: bovina (42% dei ricavi), ovina (25%) e&caprina (8%); le materie prime e/o 
semilavorati si acquistano presso concerie in Italia (20% degli acquisti) e grossisti (16%). 


Il processo produttivo si limita alla fase di rifinitura con una dotazione di beni strumentali costituita da 1 bottale, 
1 essiccatoio ad aria/telaio ed 1 rasatrice. 


CLUSTER 3 — AZIENDE OPERANTI IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA FASE DI MESSA AL VENTO 
NUMEROSITÀ: 78 


Le imprese del cluster sono in prevalenza società (58% di pefsone e 32% di capitali), con una struttura composta 
da 15 addetti di cui 13 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 9 operai generici, 2 operai specializzati ed 1 
dipendente a tempo parziale. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sonoxarticolate in 734 mq di produzione, 91 mq di magazzino 
e 32 mq di uffici. 


Si tratta di aziende operanti quasi esclusivamente An conto terzi (92% dei ricavi) con un'incidenza sui ricavi 
derivanti dal committente principale pari al 37%. 


La clientela di riferimento è costituita prevalefitemente da imprese di trasformazione del prodotto semilavorato 
(90% dei ricavi) su un’area di mercato che/Si estende dal contesto provinciale alle regioni limitrofe. 


I prodotti ottenuti sono soprattutto semilayorati (26% dei ricavi) ed altre pelli conciate (18%) mentre i settori di 
destinazione principali sono calzatureS(85% dei ricavi), abbigliamento (10%) ed arredamento /carrozzeria (8%). 


La tipologia di pelle prevalentemertte utilizzata è quella bovina (79% dei ricavi). 
Il processo produttivo si limita alla fase di messa al vento (92% dei soggetti). 


La dotazione di beni strum&nitali è formata da 1 calcinaio, 4 essiccatoi ad aria/telai, 3 essiccatoi riscaldati, 1 
ritenitrice, 1 rifilatrice ed VMacchina a cilindro. 


CLUSTER 4 — AZIENDE SPECIALIZZATE NELLA RIFINITURA DI PELLI IN PELO DI PREGIO 
NUMEROSITÀ: 43 


Le aziende del cluster sono per il 56% ditte individuali e per il 33% società di persone, con una struttura 
composta da 3 addetti di cui 2 dipendenti. 


Le superficidestinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 144 mq di produzione, 34 mq di magazzino 
e 9 mq divffici. 


Il cluster è costituito da aziende operanti sia in conto terzi (60% dei ricavi) che in conto proprio (34%). 


La cliéatela di riferimento è costituita da imprese di trasformazione del prodotto semilavorato (30% dei ricavi), 
imprese di trasformazione del prodotto finito (19%), commercianti all’ingrosso (13%) ce commercianti al dettaglio 
(7%) su un’area di mercato che si estende dal contesto comunale alle regioni limitrofe. 
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L’80% dei ricavi deriva dalla lavorazione delle pelli in pelo di pregio; i settori di destinazione prevalenti sonò 
quelli della pellicceria (50% dei ricavi), delle calzature (13%) e dell’abbigliamento (9%). 


Le tipologie di pelli utilizzate sono in pelo di pregio medio (48% dei ricavi), in pelo di pregio alto (19%), in pelo 
di pregio basso (11%) ed ovina con pelo (5%); le materie prime e/o semilavorati si acquistano da grossistia(30% 


degli acquisti) e concerie in Italia (15%). 


Il processo produttivo si limita alla fase di rifinitura con una dotazione di beni strumentali costituitada 1 aspo, 1 
essiccatoio ad aria/telaio ed 1 stiratrice (presente nel 26% dei casì). 


CLUSTER 5 — AZIENDE OPERANTI IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA LAVORAZIONE DI PELLI 
DESTINATE AD USI INDUSTRIALI 


NUMEROSITÀ: 64 


Le aziende del cluster sono per il 39% ditte individuali, per il 39% società di persorte eyper il 22% società di 
capitali, con una struttura composta da 6 addetti di cui 5 dipendenti tra i quali si mileva/la presenza di 3 operai 
generici ed 1 operaio specializzato. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 307 mq diptoduzione, 75 mq di magazzino 

e 16 mq di uffici. 

Il cluster è costituito prevalentemente da aziende operanti in conto terzi (74% dei ricavi) con un'incidenza sui 

ricavi derivanti dal committente principale pari al 44%. 

La clientela di riferimento è costituita da imprese di trasformazione del prodotto semilavorato (59% dei ricavi) ed 

imprese di trasformazione del prodotto finito (23%) su un’area di méteato che è limitata al contesto provinciale. 

1 prodotti ottenuti sono soprattutto semilavorati (32% dei ricavi)ed altre pelli conciate (14%) ad uso industriale 

(98% dei ricavi). 

Le tipologie di pelli utilizzate sono: bovina (42% dei ricavi)i ovina (13%) e caprina (12%); le materie prime e/o 

semilavorati si acquistano presso concerie in Italia (18%Viegli acquisti), grossisti (16%) ed allevamenti-macelli 

(13%). 

Le fasi del processo produttivo sono messa al vento (31% dei soggetti) e rifinitura (52%). 

La dotazione di beni strumentali è limitata ad 1 essiccatoio ad aria/telaio. 

CLUSTER 6 — AZIENDE INTEGRATE OPERANTI IN CONTO TERZI CON FOCALIZZAZIONE SULLE FASI 
INIZIALI DEL PROCESSO PRODUTTIVO 

NUMEROSITÀ: 54 


Le aziende del cluster sono prevalentemente società (67% di capitali e 28% di persone), con una struttura 
composta da 9 addetti di cui 7 dipertdenti tra i quali si rileva la presenza di 5 operai generici e 2 operai 
specializzati. 


Le superfici destinate allo svolgifhento dell'attività sono articolate in 1.024 mq di produzione, 291 mq di 
magazzino e 42 mq di uffici. 


Il cluster è costituito prevalentemente da aziende operanti in conto terzi (80% dei ricavi) con un'incidenza sui 
ricavi derivanti dal commîttente principale pari al 38% 


La clientela di riferimento, è costituita da imprese di trasformazione del prodotto semilavorato (45% dei ricavi), 
imprese di trasformazione del prodotto finito (35%) e commercianti all'ingrosso (14%) su un’area di mercato che 
si estende dalle regionilimitrofe al contesto nazionale. 


I prodotti ottenuti sono soprattutto altre pelli conciate (26% dei ricavi), semilavorati (18%), cuoio (18%) e pelli 
conciate in pelò((6%) per i settori delle calzature (44% dei ricavi), abbigliamento (14%), usi industriali (9%) ed 
arredamento fcarrozzeria (6%). 


Le tipolégie, di pelli utilizzate sono: bovina (67% dei ricavi), caprina (8%) ed ovina con pelo (7%); le materie 
prime c/o semilavorati si acquistano presso concerie in Italia (23% degli acquisti) c grossisti (16% 


Le #fasi)del processo produttivo svolte dalle imprese sono: rinverdimento (96% dei soggetti), depilazione 0 
calcinazione (89%), decalcinazione (91%), concia (96%), riconcia (78%), tintura (57%), messa al vento (43%) e 
rifinitura (41%): 
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La dotazione di beni strumentali è formata da 1 aspo, 8 bottali, 2 calcinai, 3 essiccatoi ad aria/telai, 1 essiccatoiò 

riscaldato, 1 scarnitrice, 1 palissonatrice ed 1 rasatrice. 

CLUSTER 7 — AZIENDE INTEGRATE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI OPERANTI IN CONTO PROPRIO 

NUMEROSITÀ: 84 

Le aziende del cluster sono prevalentemente società di capitali (76% dei soggetti), con una struttura composta da 

10 addetti di cui 8 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 4 operai genetici è 3 operai 

specializzati. 

Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 1.278 mq di produzione, 264 mq di 

magazzino e 70 mq di uffici. 

Il cluster è formato prevalentemente da aziende operanti in conto proprio (89% dei ricavi). 

La clientela di riferimento è costituita soprattutto da imprese di trasformazione del prodotto finito (84% dei 

ricavi); l’area di mercato si estende al livello internazionale con presenza di export "nell'85% dei casi e con 

un'incidenza sui ricavi pari al 29%. La rete di vendita è costituita da 5 agenti e rappresentanti non esclusivi. 

I prodotti ottenuti sono soprattutto altre pelli conciate (50% dei ricavi), cuoio 16%) e pelli conciate in pelo (5%) 

mentre i settori di destinazione prevalenti sono calzature (62% dei ricavi) e pélletteria/valigeria (12%). 

La tipologia di pelle utilizzata è quasi esclusivamente quella bovina (94%, dei ricavi); le materie prime c/o 

semilavorati si acquistano da grossisti (39% degli acquisti), concerie in/talia (32%), allevamenti-macelli (13%) e 

concerie all’estero (10%). 

Il processo produttivo è composto dalle fasi di rinverdimento (95%vdei soggetti), depilazione o calcinazione 

(04%), decalcinazione (96%), concia (99%), riconcia (92%), tifitura’ (83%), messa al vento (65%) e rifinitura 

(81%): 

La dotazione di beni strumentali è formata da 8 bottali,t 1\calcinaio, 3 essiccatoi ad aria/telai, 1 tunnel di 

spruzzatura 4 spazzolatrice, 1 pigmentatrice, 1 macchina a ciliidro ed 1 misuratrice. 

CLUSTER 8 — AZIENDE OPERANTI IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA LAVORAZIONE DI PELLI PER 
IL MERCATO DELL’ARREDAMENTO /CARROZZERIA 


NUMEROSITÀ: 163 


Le aziende del cluster sono prevalentemente società (44% di capitali e 33% di persone), con una struttura 


ia) 


composta da 12 addetti di cui 11 dipenderiti tr i quali si rileva la presenza di 7 operai generici, 1 operaio 
specializzato, 1 dipendente a tempo parziale ca apprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 635 mq di produzione, 113 mq di magazzino 
e 32 mq di uffici. 


Il cluster è costituito prevalentementè,da aziende operanti in conto terzi (89% dei ricavi) con un'incidenza sui 
ricavi derivanti dal committente principale pari al 39%. 


La clientela di riferimento è costittiita soprattutto da imprese di trasformazione del semilavorato (64% dei ricavi), 
imprese di trasformazione del'prodotto finito (21%) e commercianti all'ingrosso (10%) su un’area di mercato che 
si estende dal contesto provinciale a quello nazionale. 


I prodotti ottenuti sono soprattutto semilavorati (47% dei ricavi) ed altre pelli conciate (12%), mentre il settore di 
destinazione prevalente è Parredamento/carrozzeria (87% dei ricavi). 


La tipologia di pelle“utilizzata è quasi esclusivamente quella bovina (91% dei ricavi); le materie prime e/o 
semilavorati vengono si acquistano presso concerie in Italia (23% degli acquisti). 


Il processo produttivo è limitato alle fasi di messa al vento (27% dei soggetti) c rifinitura (56%): 


La dotazionè*di beni strumentali è formata da 1 bottale e 2 rifilatrici. 
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CLUSTER 9 — AZIENDE OPERANTI IN CONTO PROPRIO SPECIALIZZATE NELLA LAVORAZIONE DI PELLE 
OVINA E CAPRINA PER I SETTORI DELL’ABBIGLIAMENTO E DELLE CALZATURE 


NUMEROSITÀ: 105 


Le aziende del cluster sono prevalentemente società (51% di capitali e 38% di persone), con unà.struttura 
composta da 12 addetti di cui 11 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 2 impiegati, 4 operai generici e 5 
operai specializzati. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 1.672 mq di produzione, 292 mq di 
magazzino c 96 mq di uffici. 


Il cluster è costituito prevalentemente da aziende operanti in conto proprio (79% dei ricavi). 


La clientela di riferimento è costituita soprattutto da imprese di trasformazione del prodbtto finito (56% dei 
ricavi), commercianti all’ingrosso (28%) ed imprese di trasformazione del semilavoratà (11%); l’area di mercato si 
estende al livello internazionale con presenza di export nel 71% dei casi ed un’incidénza*sui ricavi pari al 36%. La 
rete di vendita è costituita da 2 agenti e rappresentanti non esclusivi. 

I prodotti ottenuti sono soprattutto altre pelli conciate (44% dei ricavi) per i settori dell’abbigliamento (67% dei 
ricavi) e delle calzature (28%). 
Le tipologie di pelli utilizzate sono principalmente ovina (62% dei ricavi)ee,caprina (28%); le materie prime c/o 
semilavorati si acquistano presso concerie all’estero (54% degli acquisti)), grossisti (19%) e concerie in Italia 
(19%). 


Le fasi del processo produttivo svolte dalle imprese sono costituite da toncia (77% dei soggetti), riconcia (89%), 

tintura (96%), messa al vento (94%) e rifinitura (97%): 

Ta dotazione di beni strumentali è formata da 6 bottali, 1 essicgAtoio ad aria/telaio, 1 scarnitrice, 1 tunnel di 

spruzzatura/spazzolatrice, 2 palissonatrici, 1 smerigliatrice,*1\lycidatrice, 1 pressa per stampare, 1 stiratrice, 2 

rasatrici ed 1 misuratrice. 

CLUSTER 10 — AZIENDE OPERANTI IN CONTO ‘TERZI SPECIALIZZATE NELLA RIFINIYTURA DI PELLI 
DESTINATE AL SETTORE DELLE CALZATURE 


NUMEROSITÀ: 302 


Le aziende del cluster sono prevalentemente società (51% di persone e 22% di capitali), con una struttura 
composta da 5 addetti di cui 4 dipendenti. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attrvità sono articolate in 320 mq di produzione, 47 mq di magazzino 
e 17 mq di uffici. 


Il cluster è costituito prevalentemente,daraziende operanti in conto terzi (86% dei ricavi) con un'incidenza sui 
ricavi derivanti dal committente principale pari al 44%. 
La clientela di riferimento è costituita soprattutto da imprese di trasformazione del semilavorato (65% dei ricavi) 


ed imprese di trasformazione del prodotto finito (23%) su un’area di mercato che si estende dal contesto 
provinciale a quello nazional& 


I prodotti ottenuti sonoSsoprattutto semilavorati (28% dei ricavi), pelli conciate in pelo (13%) ed altre pelli 
conciate (11%) mentre il settore di destinazione prevalente è quello delle calzature (85% dei ricavi). 


Le tipologie di pellitutilizzate sono principalmente quella bovina (58% dei ricavi) e caprina (20%); le materie 
prime e/o semilayòratirsi acquistano presso concerie in Italia (13% degli acquisti) e grossisti (11%). 


Il processo produttivo si limita alla fase di rifinitura e la dotazione di beni strumentali è formata da 1 bottale, 1 
smerigliatrice cd/1 rasatrico. 
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CLUSTER 11 — AZIENDE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI OPERANTI IN CONTO TERZI E SPECIALIZZATE 
NELLE FASI FINALI DEL CICLO PRODUTTIVO 


NUMEROSITÀ: 97 


Le aziende del cluster sono prevalentemente società di capitali (76% dei soggetti), con una struttura composta da 
15 addetti di cui 14 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 2 impiegati, 7 operai generici 4 operai 
specializzati ed 1 apprendista. 

Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 1.342 mq di produzione, 296 mq di 
magazzino c 64 mg di uffici. 

Il cluster è costituito prevalentemente da aziende operanti in conto terzi (83% dei ricavi).con un'incidenza sui 


ricavi derivanti dal committente principale pari al 36%. 


La clientela di riferimento è costituita soprattutto da imprese di trasformazione del senilayorato (43% dei ricavi), 
imprese di trasformazione del prodotto finito (29%) e commercianti all’ingrosso (24%) su un’area di mercato che 
si estende al contesto nazionale. 


I prodotti ottenuti sono soprattutto altre pelli conciate (45% dei ricavi), semilavorati (13%) e cuoio (8%) per i 
settori delle calzature (49% dei ricavi), dell'arredamento /carrozzeria (24%) eddell’abbigliamento (13%). 


Le tipologie di pelli utilizzate sono principalmente quella bovina (73% deissicavi) c ovina (0%); le materie prime 
e/o semilavorati si acquistano da grossisti (39% degli acquisti) e concerie inUtalia (8%). 


Le fasi del processo produttivo svolte dalle imprese sono riconcia((51% dei soggetti), tintura (64%), messa al 
vento (29%) e rifinitura (88%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 5 bottali, 2 tunnél diispruzzatura/spazzolatrici, 1 pigmentatrice, 1 
macchina a cilindro, 1 palissonatrice, 1 stiratrice ed 1 misuratrice. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è fiecessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all’andameftto dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle impresèy(variabili indipendenti). 


E opportuno rilevare che prima di definire 11 modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le coridizioni di “normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso nécessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse lemMprese che presentano: 

* (costo del venduto' + costoper la produzione di servizi) dichiarato negativo; 

*  costie spese dichiarati nel quadro | superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sonosstati utilizzati indicatori economico-contabili specifici dell’attività in esame: 


«durata delle scorte = (giacenza media del magazzino? /ricavi) * 365; 


? La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Pandamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
*4osto ‘del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 


Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2 
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» valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) /(numero addetti 6 * 1.000); 

+ margine operativo lordo sulle vendite = [(ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoroTlipendente 
afferenti l’attività dell’impresa) /ricavi] * 100. 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personale dipendente, è stata 

calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti eSpOi sono state 

selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interto, di un determinato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 

Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

» fino al 19° ventile per i cluster 1, 2, 3, 8,9, 10611; 


* | non sono stati effettuati tagli per i cluster 4, 5, 6 e 7. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 1° ventile per 1 cluster 3, 4, 5 e 6; 

«dal 1°al 19° ventile per i cluster 7 e 11; 

«dal 2°al 19° ventile per i cluster 1, 2, 8,9 e 10. 


Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«dal 1° ventile per 1 cluster 3, 4 e 5; 

* dal 2° ventile per 1 cluster 1, 2, 6, 8,10 e 11; 
* dal 3° ventile per il cluster 7; 

* dal 4° ventile per il cluster 9. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sofio state utilizzate sia variabili contabili sta variabili strutturali. 
La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta selezionate le variabili, la 
determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi quadrati generalizzati, 
che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


6 Le frequenze relative ai dipendenti sono stàte normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 


“Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa” e degli “Amministratori non soci”). 


numero addetti = 1 + hmumero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(persone fisiche) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 
fotgiazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi 
che ‘prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell’azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 


numero addetti Numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati 
(società) + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano 
attività prevalentemente nellimpresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero 
associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in 
partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + mumero soci diversi + numero 


amministratori non soci. 
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Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outlicrs), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso ras 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 2.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

» l’Analisi Discriminante?, 

» lastimadel ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 2.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ AmalisiMDiscriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cufssi attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cuiladistribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre, lè probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il rèlativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppovomogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell’impfesa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 

Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli‘intetvalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogenco ponderata con le relative probabilitàdi appartenenza. 


7 T’Analisì Diseriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 


ur 


Serie generale - n. 100 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


€918°0 #986°0 : 


LOGL'I SS87%I î 


OEPOEI £996°91 


[S] 
(i 
lei 
n 


Ce8tni OSSO"I ‘ 


9 TALSATO SUALSATO tITLSNTO £ TALSOTO CIILSATO TITLISATO 


q- Wen 
- pe 
da | 
lm 
QQ | 


(a) 
DI 
N 
n 
n 


‘oma mi assardsa OTIRA ITqeImo9 INqUatA 97 - 


{7 280°] È LISOT IZIATIS IP Bsmbpor HIT I89dg 
ì : ; ESOICIUI TOP EHANIE ] FUITIHE AUIPUIKTP OIOAF] 
ETOETI CITOT 


Ep assoarp ruorze]sard o3}Te 19d 3 quopuadip os0AE] 19d asadg 


ONEZZIEUNO 

OTIUMIU) IST9ATP MOS ‘esordi [ou ojuajea9Id sToIzEdnI90] 

u03 0g “Issoarp suorzedivaned ur HeDOSsy ‘e ssIdun pu) 

2 uewauaasd osoAt] ouenodde ayo suorzedmaned UT HEDOSsy 


ISEE'EET'EE O6PT'900"SE 


(0JezzIeI ou 019UNU) 
ESSICUIL]jRU EHANIE OUEISIIT dUP ISJOAIP NETWE] 3 ESmUOI 
EPuUoIZE Jp ITNITOI 3 IIETIWEJ E SOTTWI [PP IOIETOGRITON] 


‘ 


0099 669 61 


6°0 OTEA9]I ]EJUOLIMI]S TUSQ TOP 2IO[E A] 
7 a : 

c9g7%S Y°0 OTEA9]I HEZUILIMI]S IU9G TP 3IIO[E/ 

LO OTRA9P IEJuawmna]s 1U9g 19p 3J0|t A] 


9°0 OTBA9]9 TUiuowmna]s Mag 19p 2310 A] 


ce 
[S 


+0 OIRA9p qeruowImAS IIAq 19p 2I10]E; 


1E#8‘L6€ 


- Jo 
co [t 
o |m 
ct | 
— | 


6°) OTBA9]I TUruowINI]S IMAq TIP 2I0p Al 


LSOT'SSI 


“ “ ( 


IZIAJIS IP uoIzipord t] 19d 01807) 9 OIMPUSA [PP 0180) 


t 
(©) 
(©) 
n 
n 
CS 
(CN 
(©) 
si 
n 
CS 
mn 
0 
(©) 
n 


TI AIVIAVA] 


NSTTI, 


OAVOLIY IT INOIZNOH HATTHA( LENHIOIATHOO 


VTOLVIATIV 


— 575 — 


Serie generale - n. 100 


LOTEI SOZZI 8967°1 


ISITTI I8ETTI SL60%1 


TIULLSATO | 00TALSATO 6IALSATO SUALISATO | LAILSATO 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


2-5-2006 


CAP ]EJUIUMIJS TUT Te 
CAP ]EZUIUMIJS IUAq Ti 
CAP ]EJUIUMIJS IUAq Te 


VA9]9 IEJUILIMI]S IU9G Tr 


LA9]9 IEJUOLIMI]S IU9G Ti 


‘omo DI assardso OTTIRA IIGRITOI INqUItA 37 - 


Coes'o SL80°1 9797°1 GWLIÉI C891°1 E 


è USITCUI]P BIARE,] 
LYOLI MUITIJFE AJUIpuodip OTOAE] Ep astoAIp ruorzeJsosd 071]e 10d 3 quopuadip osoAt] 19d os9dg 


(O)EZZIEWIOU 0JIUNU) 
ISTATP MOR ‘EessIduI Tau ajuageA9Id aTorzedn290 T09 1909 TSTIATp auoIze dmvaaed ui 


OIEZZI[EUNOU OTOUIMU) ESSICUIT OU EHAHIE OUEISOIC 3YI 
ISIQAIP IIETIWUE,] 9 IJETNIUOI EPUOTZE PP ITNIMIOI 3 SIETUIEZ VSSITWI [OP MOIRIOGUITOI) 


SCIFALI 

eee VA9]O IEJUOLIMIIS IUIQ K 
OLLS'9I 

TELO"T 


DENSA 
p_oJofE A 
DENSA 


p oo A 


DES 


IZIAJOS IP IUOIZAPoId t] 19d 01809) 9 OIMPUSA [PP 01809) 


NSCUTI, OAVONNIA INOIZNOH ATTA( ILNHIDITTHOO 


— 576 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


ALLEGATO 2.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


. umero giornate retribuite: Dirigenti 

. umero giornate retribuite: Quadri 

. umero giornate retribuite: Impiegati 

. umero giornate retribuite: Operai generici 

. umero giornate retribuite: Operai specializzati 

. umero giornate retribuite: Dipendenti a tempo parziale 

. umero giornate retribuite: Apprendisti 

* Numero giornate retribuite: Assunti con contratto di formazione e lavoro o a'tetmine 

. umero giornate retribuite: Lavoranti a domicilio 

. umero: Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa 
. umero: Collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di cuisal.rigo precedente 


* Percentuale di lavoro prestato: Collaboratori dell’impresa familiare é comuge dell’azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato: Familiari diversi da quelli di gui al’rigo precedente che prestano attività 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione’ che apportano lavoro prevalentemente 
nell’impresa 

» Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione dwwersi da quelli di cui al rigo precedente 

* Percentuale di lavoro prestato: Soci con occupazione prevalente nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Soci diversi da quelli di vui al rigo precedente 


è Numero: Amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Unità produttiva: Mq dei Locali destinati alla produzione 
* Unità produttiva: Mq dei Locali destinati(a àhagazzino 


* Unità produttiva: Mq dei Locali destihàtia uffici 


QUADRO C DEL MODELLO ALLEGATO. ALLA DICHIARAZIONE: 


* Spese per servizi integrativi o sestitutivi dei mezzi propri 

* Produzione conto proprio -(Peteentuale sui ricavi 

» Produzione conto terzi - Percentuale sui ricavi 

» Lavorazione affidata a tetz1: Italia 

* Area di mercato: NaZîenale (1 = Comune; 2 = Provincia; 3 = Regione: 4 = Piu' regioni; 5 = Italia) 


* Area di mercato: Estero (U.E.) 


* Area di mercato; Estero (Extra U.E.) 

* Tipologia della clientela: Impresa di trasformazione del prodotto semilavorato - Percentuale sui ricavi 
* Tipologia della clientela: Impresa di trasformazione del prodotto finito - Percentuale sui ricavi 
«Tipologia délla clientela: Commercianti all'ingrosso - Percentuale sui ricavi 

* Cessioni W.F - extra U.E.) 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
* AAcquisti di materie prime e semilavorati: Concerie all'estero - Percentuale sugli acquisti 
e / Acquisti di materie prime e semilavorati: Grossisti - Percentuale sugli acquisti 


* ) Tipologia delle pelli utilizzate: Bovina - Percentuale sui ricavi 
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Tipologia delle pelli utilizzate: Ovina - Percentuale sui ricavi 


Tipologia delle pelli utilizzate: Ovina con pelo - Percentuale sui ricavi 


Fasi della produzione: Rinverdimento 

Fasi della produzione: Depilazione o Calcinazione 

Fasi della produzione: Decalcinazione (0 Purga 0 Macerazione) 
Fasi della produzione: Concia 

Fasi della produzione: Riconcia 

Fasi della produzione: Messa al Vento (Essicamento o Asciugatura) 
Fasi della produzione: Rifinitura 

Costi e spese specifici: Prodotti chimici utilizzati nella lavorazione 


Costi e spese specifici: Depurazione e smaltimento 


QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Beni strumentali: Bottali - Numero 

Beni strumentali: Essiccatoi all'aria/Telai - Numero 

Beni strumentali: Essiccatoi riscaldati (piastre, sottovuoti, pastin® Numero 
Beni strumentali: Scarnatrici - Numero 

Beni strumentali: Tunnel di spruzzatura/Spazzolatrici - Numerò 
Beni strumentali: Pigmentatrici - Numero 

Beni strumentali: Ritenitrici - Numero 

Beni strumentali: Rifilatrici - Numero 

Beni strumentali: Macchine 2 cilindro - Numero 

Beni strumentali: Palissonatrici - Numero 

Beni strumentali: Smerigliatrici - Numero 

Beni strumentali: Lucidatrici - Numero 

Beni strumentali: Presse per stampare +Numero 

Beni strumentali: Spaccatrici - Numero 

Beni strumentali: Rasatrici - Numeto 


Beni strumentali: Pulitrici - Numero 


Beni strumentali: Misuratrici/\piedaggiatrici) — Numero 


QUADRO Z DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Tipologia prodotto ottenuto: Cuoio - Percentuale sui ricavi 

Tipologia prodotto ottenuto: Altre pelli conciate - Percentuale sui ricavi 
Settore di destinaZione: Calzature - Percentuale sui ricavi 

Settore di destiftazione: Abbigliamento - Percentuale sui ricavi 

Settore di destinazione: Pellicceria - Percentuale sui ricavi 

Settore di destinazione: Arredamento /carrozzeria - Percentuale sui ricavi 
Settore/di destinazione: Usi industriali - Percentuale sui ricavi 


Costiper Consumi di energia elettrica 
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Tipologia delle pelli utilizzate: Pelli in pelo di pregio - altissimo - Percentuale sui ricavi 
Tipologia delle pelli utilizzate: Pelli in pelo di pregio - alto - Percentuale sui ricavi 


Tipologia delle pelli utilizzate: Pelli in pelo di pregio - medio - Percentuale sui ricavi 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche, dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SD26U + Confezione di 
vestiario in pelle. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

*  18.10.0— Confezione di vestiario in pelle. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto nofingolo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni traàle variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili. processi produttivi e i diversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modellper la comunicazione dei dati rilevanti 

ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d'imposta 2003. 

1 contribuenti interessati sono risultati pari a 1.218. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevarè la\completezza, la correttezza e la coerenza delle 

informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello Studio, lo scarto di 163 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro B (unità produttiva destinata all’eserciziò dell’attività) non compilato; 

«quadro C (modalità di svolgimento dell’attività) non compilato; 

«quadro D (elementi specifici dell’attivita)iof compilato; 

«quadro l' (elementi contabili) non compilato; 

«+ presenza di attività secondarie com ufi’incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività quali la commercializzazion@&diretta di prodotti finiti, 

» errata compilazione delle percentuali relative alle modalità di produzione e/o lavorazione conto 
proprio/conto terzi e comimetcializzazione di prodotti acquistati da terzi non trasformati e/o lavorati 
dall’impresa (guadro C); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro C); 

» errata compilazione delle/percentuali relative agli acquisti di materie prime e accessori (quadro D); 

» errata compilazione.delle percentuali relative ai prodotti finiti (quadro D); 


«+ incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli sCarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 1.055. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per ségmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropitata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 
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«una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipò 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Agalisi in Componenti Principali *; 


* un procedimento di Cluster Analysis °. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazioniè;.tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering. 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentoney comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili/guanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguonònil gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. ‘l'ale scelta nasce-dall’esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di clientela, all'area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento dell’attività (materie prime, fasi di laverazione, tipo prodotto), ecc. tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le divérsèsrealtà economiche e produttive di una 
impresa. 

I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengOrio/analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgofio i Xdiversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare sette gruppiomogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


1 principali aspetti strutturali delle imprese considerati nell’analisi sono: 

» dimensioni della struttura; 

* modalità organizzativa; 

* grado di integrazione del ciclo produttivo. 

Il fattore dimensionale ha permésse, di evidenziare le imprese con struttura organizzativa e produttiva di grandi 
dimensioni (cluster 2 e 3) e di piceele dimensioni (cluster 1 e 6). 

La modalità organizzativa ha ‘distinto le imprese che operano in conto terzi (cluster 2, 5 c 7) dalle rimanenti che 
operano in conto proprio( 

Il grado di integrazione.del ciclo produttivo ha consentito di individuare le aziende a ciclo più integrato (cluster 1, 
2,3 e 4), da quelle caratterizzate dall’eseguire solo poche fasi. 

Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi ini un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione, le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La €luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
stili. 
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CLUSTER 1- PICCOLE IMPRESE INTEGRATE CHE OPERANO IN CONTO PROPRIO 
NUMEROSITÀ: 277 


Il cluster è costituito per la maggior parte da ditte individuali (60% dei soggetti) e, in misura minore, da*soCietà di 
persone (22%) e società di capitali (18%). Si tratta di aziende di piccole dimensioni, che occupano 3vaddetti, di 
cui 1 dipendente. 


I locali destinati alla produzione sono pari a 72 mq, quelli destinati a magazzino sono di 36 mq. 
Le imprese del cluster operano principalmente in conto proprio (76% dei ricavi). 


Gli acquisti di materie prime e accessori vengono effettuati prevalentemente da grossisti (55%odegli acquisti) e da 
industria c/o artigiani (41%). 


La produzione riguarda quasi esclusivamente le confezioni di capi in pelle, che rappresentano 1°85% dei ricavi. 


Il ciclo produttivo è integrato ed è focalizzato sulle fasi legate prettamente alla produzione dei capi: controllo e 
scelta delle pelli (indicata dal 92% dei soggetti), taglio (99%), cucitura, rifinitura é fasr'collegate (94%), stiro (88%) 
e cartellinatura e imballo (92%). Tuttavia vengono svolte frequentemente anche lè fasi di ricerca e stile (nel 52% 
dei casi), modellistica (74%), prototipia (52%), organizzazione e coordinamente.della produzione (67%), gestione 
magazzino prodotto finito e consegna (79%). 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da&2 tavoli da taglio, 1 taglierina, 3 macchine 
da cucire per pelle ad 1 0 più aghi ed 1 ferro da stiro professionale. 


La clientela è rappresentata principalmente da commercianti(ab dettaglio (47% dei ricavi), commercianti 
all’ingrosso (20%) e, in misura minore, privati (13%). L'area di mercafo è nazionale. 


CLUSTER 2-— IMPRESE l'ERZISTE CON CICLO PRODUT'TIYÒ INTEGRATO 
NUMEROSITÀ: 87 


Le imprese del cluster sono ditte individuali (43% dei soggetti), società di persone (39%) e, in misura minore, 
società di capitali (18%). La struttura occupazionale è costituita da 10 addetti, di cui 8 dipendenti, tra i quali si 
rileva la presenza di 3 operai generici, 3 operai specializzati ed 1 apprendista. 


Le superfici utilizzate per l’esercizio dell’attività ammontano a 215 mq di locali destinati alla produzione e 60 mq 
di locali destinati a magazzino. 


Le imprese del cluster operano quasi esclusivamente in conto terzi (68% dei ricavi), ottenendo il 54% dei ricavi 
dal committente principale. 


Gli acquisti di materie prime e accessori vengono effettuati principalmente da industria e/o artigiani (48% degli 
acquisti) e da grossisti (38%). 


La produzione riguarda soprattutto Te confezioni di capi in pelle, che rappresentano il 72% dei ricavi, e le 
confezioni di capi in montone (1%). 


Le fasi principali della prodùziene sono: organizzazione e coordinamento della produzione (75% dei soggetti), 
controllo e scelta delle pelli 67%), taglio (87%), cucitura, rifinitura e fasi collegate (100%), stiro (79%) e 
cartellinatura e imballo (68%. In alcuni casi, le imprese del cluster si occupano anche delle fasi a monte e a valle 
del processo produttivo.effettuano la prototipia nel 59% dei casi e la gestione magazzino prodotto finito e 
consegna nel 56% deéi casi. 


La dotazione dibeni' strumentali delle imprese del cluster è costituita da 2 tavoli da taglio, 2 taglierine, 1 
attaccabottoni, 1 octhiellatrice, 1 pressa a caldo (nel 53% dei casî), 10 macchine da cucire per pelle ad 1 0 più 
aghi, 2 macchine da cucire per tessuto ad 1 0 più aghi, 1 taglia e cuci e 2 ferri da stiro professionali. 

La clientela‘è. rappresentata principalmente da industria (75% dei ricavi) e artigiani (10%); l’area di mercato si 
estende dall'ambito regionale a quello nazionale. 
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CLUSTER 3 — IMPRESE INTEGRATE DI GRANDI DIMENSIONI CHE OPERANO IN CONTO PROPRIO 
NUMEROSITÀ: 63 


Il cluster è costituito quasi esclusivamente da società (nel 57% dei casi di capitali e nel 32% dei casi di persone). 
Si tratta di aziende con un numero di addetti pari a 11, di cui 9 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 
impiegato, 4 operai generici, 2 operai specializzati ed 1 apprendista. 


Le superfici utilizzate per l’esercizio dell’attività ammontano a 315 mq di locali destinati alla produzione, 250 mq 

di locali destinati a magazzino, 49 mq di locali destinati a esposizione e 71 mq di locali destinatàuffici. Nel 29% 

dei casi, si rileva la presenza di locali destinati alla vendita con una superficie di 107 mq. 

Le imprese del cluster operano prevalentemente in conto proprio (83% dei ricavi). 

Gli acquisti di materie prime e accessori vengono effettuati principalmente da industrid*e/o artigiani (69% degli 

acquisti) e da grossisti (29%). 

Ta produzione riguarda soprattutto confezioni di capi in pelle (72% dei ricavi) e confezioni di capi in montone 

(12%). Il 57% delle imprese dispone di 77 prototipi nel campionario. 

Il ciclo produttivo è integrato e copre tutte le fasi tipiche dell’attività aziendale ‘del settore. 

La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 4 tavoli da taglio, 2 taglierine, 1 

attaccabottoni, 1 occhiellatrice, 1 pressa a caldo, 9 macchine da cucire per pelle ad 1 0 più aghi, 1 taglia e cuci e 2 

ferri da stiro professionali. 

La clientela è rappresentata da commercianti al dettaglio (40% dèiricavi), commercianti all'ingrosso (17%), 
rivati (10%), grande distribuzione (9%) e industria (8%). L’area(d» mercato è nazionale; l'export rappresenta il 

p (10/0); gr \ (070) p PP 

22% dei ricavi. 

CLUSTER 4- AZIENDE IN CONTO PROPRIO CHE ESTERNALIZZANO ALCUNE FASI DELLA LAVORAZIONE 

NUMEROSITÀ: 61 

Le imprese del cluster operano principalmente con la forma giuridica di società (59% di capitali e 23% di 

persone) e, in misura minore, come ditte individuali (18%). Si tratta di imprese che occupano 7 addetti, di cui 5 

dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 2 operai generici ed 1 operaio specializzato. Inoltre nel 

38% dei casi si fa ricorso a 2 lavoranti a domicilio. 

L'attività viene svolta su 148 mq di locali destinatt alla produzione, 197 mq di locali destinati a magazzino e 52 

mq di locali destinati ad uffici. 

Le imprese del cluster operano prevalentemente in conto proprio (69% dei ricavi); il 12% dei ricavi deriva dalla 

commercializzazione di prodotti acquistatinda terzi e non trasformati e/o lavorati dall’impresa. 

Gli acquisti di materie prime e accesso vengono effettuati principalmente da industria e/o artigiani (72% degli 

acquisti) e da grossisti (27%). 

La produzione riguarda soprattùtto/confezioni di capi in pelle (71% dei ricavi) e confezioni di capi in montone 

(15%). Il 67% delle imprese dispone di 104 prototipi nel campionario. 

L'attività riguarda prevalentèmente le fasi a monte e a valle del processo produttivo: ricerca e stile (nel 70% dei 

casi), modellistica (75%), prototipia (87%), organizzazione e coordinamento della produzione (90%), controllo e 

scelta delle pelli (90%)»=eartellinatura e imballo (92%) e gestione magazzino prodotto finito e consegna (90%). Le 

fasi di taglio, cuciturà, rifinitura e fasi collegate e stiro sono generalmente esternalizzate (87% dei soggetti). 

La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 2 tavoli da taglio, 1 taglierina, 3 macchine 

da cucire per pelle ad 10 più aghi e 1 ferro da stiro professionale. 

La clientela=è rappresentata principalmente da commercianti al dettaglio (51% dei ricavi), industria (18%) c 

commercianthall’ingrosso (11%); l’area di mercato è nazionale e il 23% dei ricavi deriva dalle esportazioni. 
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CLUSTER 5 — IMPRESE TERZISTE MONOCOMMITTENTI SPECIALIZZATE NELLA CUCITURA, RIFINITURA\E 
FASI COLLEGATE 
NUMEROSITÀ: 211 


Il cluster è costituito prevalentemente da ditte individuali (76% dei casi) e, in misura minore, da‘solietà di 
persone (19%). Si tratta di aziende con 3 addetti, di cui 2 dipendenti. 


Le superfici utilizzate per l'esercizio dell’attività sono limitate a 75 mq di locali destinati alla produzione! 
Le imprese del cluster operano quasi esclusivamente in conto terzi (96% dei ricavi) e derivario/il)73% dei loro 
ricavi dal committente principale. 


Gli acquisti di materie prime e accessori vengono effettuati principalmente da grossisti (42%twdegli acquisti) e da 
industria c/o artigiani (22%). 

La produzione riguarda soprattutto confezioni di capi in pelle, che rappresentano il 64%, dei ricavi. 

L'attività produttiva è limitata sostanzialmente alle fasi di taglio (53% dei soggetti), cucitura, rifinitura e fasi 
collegate (94%). T'alvolta viene anche effettuato lo stiro (nel 30% dei casî). 

La dotazione di beni strumentali è limitata sostanzialmente a 1 tavolo da taglio è 4 macchine da cucire per pelle 
ad 10 più aghi. 

Ta clientela è rappresentata da industria (50% dei ricavi), artigiani (22%)e Commercianti all’ingrosso (21%); l’area 
di mercato è limitata all'ambito locale. 

CLUSTER 6 — PICCOLE IMPRESE IN CONTO PROPRIO CON PREVALENTE VENDITA A PRIVATI 
NUMEROSITÀ: 170 


Le imprese del cluster sono prevalentemente ditte individuali/(/6% dei soggetti), in cui opera generalmente solo il 
titolare. Solo nel 29% dei casi si fa ricorso a personale dipendente. 


Le superfici utilizzate per l’esercizio dell’attività sono lintitatè a 45 mq di locali destinati alla produzione, alle quali 
si affiancano 19 mq di locali destinati alla vendita. 


Le imprese del cluster operano prevalentemente in corto proprio (77% dei ricavi). Inoltre il 13% dei ricavi deriva 
dalla commercializzazione di prodotti acquistati da terzi e non trasformati e/o lavorati dall'impresa. 


Gli acquisti di materie prime e accessori vengono kffettuati principalmente da grossisti (60% degli acquisti) e da 
industria e/o artigiani (30%). 


La produzione riguarda soprattutto confezioni di capi in pelle, che rappresentano il 60% dei ricavi, ai quali si 
affiancano altri prodotti per il 31% dei ritavi. Da notare che il 35% dei soggetti appartenenti al cluster ottiene il 
40% dei ricavi dall'esecuzione di capi'su-misura. 

Le fasi principali del ciclo produttivo sono limitate all’attività sartoriale: taglio (01% dei soggetti), cucitura, 
rifinitura e fasi collegate (95%) € stiro (61%). Il 52% dei soggetti, infine, si occupa anche del controllo e scelta 
delle pelli. 

Coerentemente con la struttùfa' aziendale e le produzioni effettuate, la dotazione di beni strumentali è molto 
limitata: 1 tavolo da taglio © 2 macchine da cucire per pelle ad 10 più aghi. Nel 56% dei casi viene anche 
utilizzato un ferro da stiro professionale. 

La clientela è rappresentata principalmente da privati (75% dei ricavi) e commercianti al dettaglio (11%); arca di 
mercato è limitataall’ambito locale. 


CLUSTER 7 — IMPRESE CHE OPERANO IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLE FASI DI TAGLIO E 
CUCITURA 


NUMEROSTEA: 172 


La forma giuridica prevalente tra le imprese del cluster è la ditta individuale (73% dei soggetti) e, in misura 
minofepla società di persone (21%). Si tratta di imprese che occupano 3 addetti, di cui 1 dipendente; nel 42% dei 
casfinoîr si fa ricorso a personale dipendente. 


L'attività viene svolta su 84 mq di locali destinati alla produzione. 
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Le imprese del cluster operano prevalentemente in conto terzi (84% dei ricavi). Il 48% dei ricavi deriva dal 
committente principale. 

Gli acquisti di materie prime e accessori vengono effettuati principalmente da grossisti (39% degli acquisti) da 
industria c/o artigiani (24%). 

La produzione riguarda soprattutto confezioni di capi in pelle, che rappresentano il 54% dei ricavi, ede&limitata 
sostanzialmente alle fasi di taglio (72% dei soggetti) e cucitura, rifinitura c fasi collegate (63%). 

La dotazione di beni strumentali è limitata a 1 tavolo da taglio, 1 taglierina e 3 macchine da cucire per pelle ad 10 
più aghi. 

La clientela è rappresentata prevalentemente da industria (49% dei ricavi) ed artigiani (32%)»l°atea di mercato è 
prevalentemente limitata all’ambito locale e regionale. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare Apés ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti) 

E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitaré possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 


* (costo del venduto 4 + costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo; 


«+ costie spese dichiarati nel quadro F superiori ai ricavi dichiarati. 
Successivamente sono stati utilizzati indicatori econémico-contabili specifici dell’attività in esame: 


» durata delle scorte = (giacenza media dekndagazzino8 /ricavi) * 365; 


+ valore aggiunto per addetto = (ricafia— costo del venduto — costo per la produzione di servizi — spese pet 
acquisti di servizi) /(numero addettità&* 1.000); 


? La Regressione Multipla è unartetnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
Pandamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
4 Costo del venduto = ESistenze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 
5 Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2 
6 Le frequenze relative airdipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 

Le frequenze relative ai non dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 
“Collaboratori, coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa” e degli “Amministratori non soci”). 


mumero' addetti= 1 + numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + mumero operai generici + numero operai 
(persone fisiche) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 


formazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi 


che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi. 


— 586 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


. margine operativo lordo sulle vendite = [(ticavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi® 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 


afferenti l’attività dell’impresa) /ricavi] * 100. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personale dipendente, è>Stata 
calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poisseno state 
selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di unedeterminato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

* fino al 19° ventile per i cluster 1, 2, 5, 6 e 7, 

«+ non sono stati effettuati tagli per i cluster 3 c 4. 

Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 3° al 19° ventile, per i cluster 1, 5 e 6; 

«dal 1° al 19° ventile, per il cluster 2; 

«dal 2°al 19° ventile, per i cluster 3, 4 e 7. 

Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 3° ventile, peri cluster 1,304; 

* dal 2° ventile, per i cluster 2, 5 e 6; 

«dal 2°al 19° ventile, per il cluster 7. 

Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto’ alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili sia variabili strutturali. 
La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il’imetodo stepwise. Una volta selezionate le variabili, la 
determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi quadrati generalizzati, 
che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore der residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 3.A vengono riportate le vartabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 
» l’Analisi Discriminante? 


» la stima del ricavo di riférimento. 


mumero addetti # “Numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati 
(società) + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano 
attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero 


associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + mumero associati in 


partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero 


amministratori non soci 


74 Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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Nell’allegato 3.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamenteun 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilitàysi 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartettenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell’impresa, ponderata con le relative )probabilità di 
‘appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


In considerazione della sempre più diffusa situazione di difficoltà del sistema delle,PMI/nel comparto Tessile e 
Abbigliamento si è ritenuto opportuno introdurre un correttivo che consentisse di fèner conto dell'andamento 
sfavorevole della congiuntura economica. 


Nelle funzioni di ricavo le variabili indipendenti sono costituite da variabilivdivflusso e variabili di stock. Le 
variabili di flusso seguono solitamente gli andamenti congiunturali: aumentanb»al crescere dei ricavi, si riducono 
nel caso di compressione delle vendite, mentre le variabili di stock, per leto. natura, possono essere considerate 
“invarianti”, soprattutto in situazioni di ciclo economico negativo. 

Nell'ambito del modello di stima dei ricavi è stato quindi introdotto un correttivo congiunturale, al quale 

accedono esclusivamente i soggetti non congrui alle risultanzedellò studio, che viene applicato nel modo 

seguente: 

+ iconsumi di energia elettrica sono stati assunti come indigatote di ciclo economico; 

» l'impresa accede al correttivo se i consumi di energia elettrivà ed i ricavi diminuiscono, contemporaneamente, 
nell’anno di applicazione dello studio rispetto all’anno cui fanno riferimento i dati utilizzati per la costruzione 
dello studio di settore; 

» ilcorrettivo, calcolato come rapporto tra i consumi di energia elettrica dell’anno di applicazione dello studio 
e i consumi relativi all'annualità cui fanno riferimerito i dati utilizzati per la costruzione dello studio di settore, 
viene applicato come fattore moltiplicativo alle variabili di stock della funzione di ricavo. 
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ALLEGATO 3.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


. umero delle giornate retribuite: Dirigenti 

. umero delle giornate retribuite: Quadri 

. umero delle giornate retribuite: Impiegati 

. umero delle giornate retribuite: Operai generici 

. umero delle giornate retribuite: Operai specializzati 

. umero delle giornate retribuite: Dipendenti a tempo parziale 

. umero delle giornate retribuite: Apprendisti 

* Numero delle giornate retribuite: Assunti con contratto di formazione e lavofte,o a termine 
. umero delle giornate retribuite: Lavoranti a domicilio 

«Numero: Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività pfevalentemente nell’impresa 
. umero: Collaboratori coordinati e continuativi diversi da quellidi cùi al rigo precedente 


* Percentuale di lavoro prestato: Collaboratori dell’impresa familiare € coniuge dell’azienda coniugale 


* Percentuale di lavoro prestato: Familiari diversi da quelli di,cui al rigo precedente che prestano attività 
nell’impresa 


«Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nell’impresa 


* Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipàzione diversi da quelli di cui al rigo precedente 
* Percentuale di lavoro prestato: Soci con occupazione prevalente nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 

. umero : Amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Locali destinati alla produzione (Mg) 

* Locali destinati a magazzino (MQ) 

* Locali destinati a esposizione Mg) 

* Locali destinati a ufficio (Mg) 


. vocali destinati alla vendità (contigui all’unità produttiva) (Mg) 


* Locali destinati alla vertdita (non annessi all'unità produttiva) Mq) 

QUADRO C DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Produzione cento%terzi 

. umero committenti (1= 1 committente; 2= da 2 a 5 committenti; 3= oltre 5 committenti) 
* Percentuale dei ricavi provenienti dal committente principale 

»  Lavotazione affidata a terzi: Italia 


«lavorazione affidata a terzi: U.E. 


na 


« Lavorazione affidata a terzi: Extra U.] 


« Agenti e rappresentanti non esclusivi 
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Area di mercato: Nazionale (1= Comune; 2= Provincia; 3= Regione; 4= più Regioni; 5=Italia) 


Tipologia di c 
Tipologia di c 
Tipologia di c 
Tipologia di c 
Tipologia di c 
Tipologia di c 
Tipologia di c 


Tipologia di c 


ientela: Industria 

ientela: Artigiani 

ientela: Grande distribuzione 
ientela: Distribuzione organizzata 
ientela: Commercianti all’Ingrosso 
ientela: Commercianti al Dettaglio 
ientela: Privati 


ientela: Altri 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Fasi della produzione: Ricerca e stile 


Fasi della produzione: Modellistica 


Fasi della produzione: Prototipia 


Fasi della produzione: Organizzazione e coordinamento della produzione 


Fasi della produzione: Controllo e scelta delle pelli 


Fasi della produzione: Taglio 


Fasi della produzione: Cucitura, rifinitura e fasi collegate 


Fasi della produzione: Stiro 


Fasi della produzione: Cartellinatura e imballo 


Fasi della produzione: Gestione magazzino prodotto finito e consegna 


Prodotti finiti: 


Altri elementi 


Confezioni di capi in montone double-face — percentuale sui ricavi 


specifici: Prototipi presenti nei campionati 


QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Tavoli da taglio (numero) 


Attaccabotton 


i (Mumero) 


Occhiellatrici (numero) 


Presse a caldo 


(numero) 


Incollatrici fmumero) 


Macchine da c 


Macchine da c 


ucire per pelle,ad 10 più aghi (numero) 


ucire pér téssuto ad 1 o più aghi (numero) 


Tagli e cuci (numero) 


Bordatrici (numero) 


Sistemi CADNeon sviluppo taglie e piazzamento (numero) 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


EVOLUZIGNE 


STUDTO DI SETTORE TD27U 
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CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modificheader modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l’evoluzione dello studio di settore SD27U «Fabbricazione di 
articoli da viaggio, borse, marocchineria e selleria. 


Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 


*  19.20.0— Fabbricazione di articoli da viaggio, borse, marocchineria e selleria. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non $selodi variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra léXtariabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi, modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 


L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 

ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta,2003x 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 5.310. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare Jà completezza, la correttezza e la coerenza delle 

informazioni in essi contenute. 

T'ali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 274 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

«ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro B (unità produttive destinate all’esercizio dell’attività) non compilato; 

«quadro C (modalità di svolgimento dell’attività) non compilato; 

* quadro D (elementi specifici dell’attività),non, compilato; 

* quadro F (elementi contabili) non compilato; 

* presenza di attività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività quali la commercializzazione diîtétta di prodotti finiti, 

» errata compilazione delle petcentuali relative alle modalità di produzione e/o lavorazione conto 
proprio/conto terzi e commèrcializzazione di prodotti acquistati da terzi non trasformati e/o lavorati 
dall’impresa (quadro C); 

» errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro C), 

* errata compilazione delle percentuali relative agli acquisti di materie prime e accessori (quadro D); 


* errata compilazione delle/percentuali relative ai prodotti finiti (quadro D); 


* errata compilazione»delle percentuali relative alle materie prime e componenti impiegati nella produzione 


(quadro Z); 


*  incongruenze’fra dati strutturali e 1 dati contabili. 


A seguito deglirsearti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 5.036. 
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IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, s1 è fiteriuta 

appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un’analisi fattomale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un'Agalisi in Componenti Principali ‘; 

* un procedimento di Cluster Analysis 2. 

L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle téèniche di clustering, 

In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 

complessa e meno precisa risulta l’operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (1 fattori) fe consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adéttato, l'omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 

Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principalitsono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli clementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipòlogie di clientela, all'area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento dell’attività (materie prime, VfasiVdi lavorazione, tipo prodotto) ecc.; tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni /relative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzaro le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 

I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificaftundici gruppi omogenci di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


I principali aspetti strutturali delle imprese considerati nell’analisi sono: 


» dimensioni della struttura; 

«+ modalità organizzativa; 

«+ destinazione del prodotto\finito; 

* grado di integrazione del/processo produttivo; 
+ “ monocommittenza® 

«+ specializzazion&produttiva; 


« tipologia di materiale utilizzato, 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi în un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione, le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La €luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
stili. 
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Il fattore dimensionale ha permesso di differenziare le imprese con struttura organizzativa e produttiva di più 
grandi dimensioni (cluster 4, 5 e 10) da quelle con dimensioni più contenute (cluster 2, 8,9 e 11). 


Il criterio della modalità organizzativa ha evidenziato la presenza di imprese operanti in conto proprio (cluster 4, 
8 e 9), imprese operanti in conto terzi (cluster 6, 7, 10 ed 11) ed imprese operanti in forma mista (cluster 1, 2, 3 e 
5). 


7 


Per quanto riguarda la destinazione del prodotto finito è emersa la presenza di un cluster di imprese specializzate 
nella produzione di prodotti per ufficio e gadget aziendali (cluster 1). 


Il grado di integrazione del processo produttivo ha permesso di distinguere le imprese a ciclòvdi produzione 
integrato (cluster 1, 2, 3, 4 e 5), quelle a ciclo di produzione parziale (cluster 8, 9, 10 e 11) exquelle specializzate 
monofase (cluster 6 e 7). 


L’analisi ha permesso di isolare un gruppo di aziende terziste che si caratterizzano per Pelevata incidenza dei 
ricavi provenienti dal committente principale (cluster 6). 


Il criterio della specializzazione produttiva assume in questo studio una connotazione particolare poiché quasi 
tutte le imprese oggetto di analisi producono borse da donna in percentualé Significativa dei loro ricavi. In 
considerazione di ciò è stato possibile individuare imprese che producono in*maniera quasi esclusiva borse da 
donna (cluster 7 ed 8), mentre per le altre merceologie è presente un mix produttivo multispecializzato con una 
concentrazione nei cluster 9 e 10 sul comparto della pelletteria. 


Per quanto riguarda il materiale di produzione utilizzato, l’analisi dîa evidenziato la presenza di un cluster 
specializzato nella produzione di articoli in materiale sintetico (clustet.2). 


Infine i cluster 4 ed 8 raggruppano le imprese che destinano all’esporttazione gran parte della loro produzione. 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvò segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. 


CLUSTER 1 — AZIENDE SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI ARTICOLI DESTINATI AD UFFICIO, 
CARTOLERIA E GADGET AZIENDALI 


NUMEROSITÀ: 233 


Le aziende del cluster sono per il 55% ditte individuali e per il 30% società di persone, con una struttura 
composta da 4 addetti di cui 2 dipendenti. 


Le superfici destinate all'attività sono articolatà.inv133 mg di produzione, 45 mq di magazzino e 15 mq di uffici. 


Si tratta di aziende operanti sia in contoSproprio (48% dei ricavi) che in conto terzi (46%) con una clientela 


rappresentata da industria (29% dei ricata), commercianti all’ingrosso (19%), commercianti al dettaglio (17%) ed 
artigiani (15%), su un’area di mercato.Che si estende dall'ambito provinciale a quello internazionale. 


La peculiarità del cluster è data dalla specializzazione nella fabbricazione di articoli destinati ad ufficio, cartoleria 
(84% dei soggetti) e gadget aziendali (81%). 


1 prodotti ottenuti sono prevalentemente articoli per ufficio (40% dei ricavi), in particolare borse professionali 
(18%), agende (14%) e servizivda scrittoio (8%) e secondariamente piccola pelletteria (29%). I materiali di 
produzione sono costituiti prevalenza da pelle (22% dei materiali utilizzati), cuoio (14%) e materiale sintetico 
(13%). Le materie prime utilizzate vengono acquistate da industria e/o artigiani (46% degli acquisti) e grossisti 
(37%). 


Le principali fasi(tel processo produttivo effettuate sono: ricerca, creazione e stile (39% dei soggetti), 
modellistica e prototipia (54%), organizzazione della produzione (57%), taglio (78%), 
preparazione/montatura/cucitura (91%), montatura finale/assemblaggio (89%), imballo (70%), gestione 
magazzino prodotto finito e consegna (55%). 


La dotazion&di beni strumentali è costituita da 1 trancia, 1 piano di taglio per tessuti plastificati, 1 spaccatrice, 1 
scarnitriée Mb punzonatrice a secco, 1 incollatrice, 1 fresatrice o mola, 1 macchina da cucire piana e 2 macchine da 
cucire,a braccio. 
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CLUSTER 2 — PICCOLI LABORATORI SPECIALIZZATI NELLA PRODUZIONE DI ARTICOLI IN MATERIALE 
SINTETICO 


NUMEROSITÀ: 237 


Le aziende del cluster sono per il 90% ditte individuali, con una struttura composta da 2 addetti di iui 1 
dipendente. 


Le superfici destinate all'attività sono articolate in 78 mq di produzione, 36 mq di magazzino. 


Si tratta di aziende operanti sia in conto proprio (55% dei ricavi) che in conto terzi (42%), con una clientela 
rappresentata da artigiani (30% dei ricavi), commercianti al dettaglio (23%) e commercianti ambulanti (18%), su 
un’area di mercato che si limita all’ambito provinciale. 


Tra i prodotti ottenuti prevalgono: borse da donna (42% dei ricavi), borselli da uomo (18%), altri articoli da 
viaggio (16%) e piccola pelletteria (14%). 


Il principale materiale di produzione utilizzato è quello sintetico (80% dei materialsutiizzati). Le materie prime 
vengono acquistate per la maggior parte da industria e/o artigiani (46% degli acquisti) e grossisti (37%). 

Le fasi del processo produttivo effettuate sono: taglio (95% dei soggetti), Preparazione /Montatura/cucitura 
(99%), montatura finale /assemblaggio (96%), gestione magazzino prodotto finitò è consegna (71%). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 trancia, 2 macchine da.cucire piane, 1 macchina da cucire a 
colonna e 2 macchina da cucire a braccio (presenti nel 20% dei cast). 


CLUSTER 3 — IMPRESE A CICLO INTEGRATO SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI BORSE DA DONNA, 
PICCOLA PELLETTERIA E CINTURE 


NUMEROSIT'À: 574 


Le aziende del cluster sono per il 54% ditte individuali e/per vil 31% società di persone, con una struttura 
composta da 3 addetti di cui 2 dipendenti. 


Le superfici destinate all'attività sono articolate in 104 mà di ‘produzione, 43 mq di magazzino. 


Si tratta di aziende operanti sia in conto proprio (64%Tei ricavi) che in conto terzi (31%), con una clientela 
rappresentata da commercianti al dettaglio (33% dei ricavi), commercianti all’ingrosso (21%) ed industria (21%), 
su un’area di mercato che si estende dall'ambito nazionale a quello internazionale. Nel 41% dei casi si rileva la 
presenza di export, con un'incidenza sui ricavi pari al 39%. 


Ta i prodotti ottenuti prevalgono: borse dadònna (52% dei ricavi), piccola pelletteria (15%) e cinture (14%). 


I materiali di produzione sono costituiti in‘prevalenza da pelle 42% dei materiali utilizzati) e materiale sintetico 
(14%). Le materie prime utilizzate vengepo acquistate prevalentemente da industria e/o artigiani (54% degli 
acquisti) e grossisti (37%). 

Il processo produttivo è complete e si articola nelle fasi di: ricerca, creazione e stile (72% dei soggetti), 
modellistica e —prototipia ( (88%), organizzazione della produzione (85%), taglio (89%), 
preparazione /montatura/cuciturà»(88%), montatura finale/assemblaggio (88%), imballo (93%), gestione 
magazzino prodotto finito e Tonsegna (85%). 

La dotazione di beni struMentali è costituita da 1 trancia, 2 piani di taglio per tessuti plastificati (presenti nel 34% 
dei casi), 1 spaccatrice (presente nel 45% dei casi), 1 scarnitrice, 1 punzonatrice a secco (presente nel 36% dei 
casi), 1 incollatrice (presente nel 51% dei casi), 1 macchina da cucire piana, 1 macchina da cucire a colonna 
(presente nel 33% dei casi) e 2 macchine da cucire a braccio. 


CLUSTER 4 — IMPRESE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI OPERANTI IN CONTO PROPRIO SPECIALIZZATE 
NELLA PRODUZIONE DI BORSE DA DONNA, CINTURE E PICCOLA PELLETTERIA 
ORIENTATE AL MERCATO ESTERO 


NUMER@SITÀ: 257 


Le aziende del cluster sono in prevalenza società (di capitali per il 51% e di persone per il 31%), con una struttura 
composta da 10 addetti di cui 8 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 4 operai generici, 2 
operasspecializzati ed 1 dipendente a tempo parziale. 


Pe superfici destinate all'attività sono articolate in 306 mq di produzione, 203 mq di magazzino e 59 mq di uffici. 
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commercianti all'ingrosso (29% dei ricavi), commercianti al dettaglio (25%), industria (14%) e grande 
distribuzione (13%), su un’area di mercato che si estende dall’ambito nazionale a quello internazionale, com 
un'incidenza sui ricavi pari al 37%. 


Tra i prodotti ottenuti prevalgono: borse da donna (52% dei ricavi), cinture (19%) e piccola pelletteria (13%). 


I materiali di produzione sono costituiti in prevalenza da pelle (38% dei materiali utilizzati) e materialessintetico 
(14%). Le materie prime utilizzate vengono acquistate prevalentemente da industria c/o artigiania(69% degli 
acquisti) e grossisti (25%). 

Il processo produttivo è completo e si articola nelle fasi di: ricerca, creazione e stile (74%)dei soggetti), 
modellistica e —prototipia (88%), | organizzazione della produzione (91%), )taglio (01%), 
preparazione /montatura/cucitura (86%), montatura finale/assemblaggio (84%), imballo y(97%), gestione 
magazzino prodotto finito e consegna (92%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 3 trance, 1 piano di taglio per tessutifplastificati, 1 spaccatrice, 2 

scamitrici, 1 punzonatrice a secco, 2 rivoltatrici (presenti nel 63% dei casi), 1 incolatrice, 1 fresatrice o mola, 3 

macchine da cucire piane, 1 macchina da cucire a colonna e 3 macchine da cucire a braccio. 

CLUSTER 5 — IMPRESE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI SPECIALIZZATE NEEBÀ PRODUZIONE DI BORSE DA 
DONNA E PICCOLA PELLETTERIA 


NUMEROSITÀ: 87 


Le aziende del cluster sono in prevalenza società (di persone per il 59%se dicapitali per il 26%), con una struttura 
composta da 24 addetti di cui 22 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 2 impiegati, 9 operai generici, 7 
operai specializzati ed 1 dipendente a tempo parziale, 2 apprendisti. 


Le superfici destinate all’attività sono articolate in 667 mq di produzione, 343 mq di magazzino e 109 mq di 
uffici. 


Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto terzi (61% dei ricavi) che effettuano anche un'attività in 
conto proprio, dalla quale deriva il 37% dei ricavi. La clientela è rappresentata da industria (58% dei ricavi), 
commercianti all'ingrosso (15%) e distribuzione organizzata (11%), su un’area di mercato che si estende 
dall'ambito nazionale a quello internazionale con presenza di export nel 41% dei casi, con un’incidenza sui ricavi 
pari al 53%. 


Tra i prodotti ottenuti prevalgono borse da donna (47% dei ricavi) e piccola pelletteria (24%). 


I materiali di produzione sono costituiti in prevalénza da pelle (29% dei materiali utilizzati) e materiale sintetico 
(15%). Le materie prime utilizzate vengonòCacquistate prevalentemente da industria c/o artigiani (64% degli 
acquisti) e grossisti (26%). 

Il processo produttivo è completo eysi “articola nelle fasi di: ricerca, creazione e stile (43% dei soggetti), 
modellistica e —prototipia (64%), organizzazione della produzione (77%), | taglio (95%), 
preparazione/montatura/cucitura 05%), montatura finale/assemblaggio (87%), imballo (90%), gestione 
magazzino prodotto finito e consegna (77%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 5 trance, 1 piano di taglio per tessuti plastificati, 2 spaccatrici, 4 
scamitrici, 1 placcatrice a seccò, 1 pressa a calore per infusti autoadesivi, 2 punzonatrici a secco, 2 rivoltatrici, 4 
incollatrici, 2 fresatrici mole, 5 macchine da cucire piane, 2 macchine da cucire a colonna e 6 macchine da 
cucite a braccio. 


CLUSTER 6 — IMPRESE\OPERANTI IN CONTO TERZI MONOCOMMITTENTI 
NUMEROSITÀ: 641 


Le aziende delseluster sono in prevalenza ditte individuali (66% dei soggetti) e società di persone (31%), con una 
struttura composta da 3 addetti di cui 2 dipendenti. 


Le superfici destinate all'attività sono articolate in 79 mq di produzione e 10 mq di magazzino. 


Si tratta di aziende operanti esclusivamente in conto terzi (99% dei ricavi), per un unico committente e con una 
percerìtuale dei ricavi derivante dal committente principale pari al 96%. La clientela è rappresentata da industria 
(48%/adei ricavi), artigiani (38%) e commercianti all'ingrosso (10%), su un’area di mercato locale. 


Trav prodotti ottenuti prevalgono: borse da donna (64% dei ricavi) e piccola pelletteria (18%). 
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(10%). Le materie prime utilizzate vengono acquistate prevalentemente da grossisti (33% degli acquisti) ed 
industria e/o artigiani (22%). 


Il processo produttivo si limita alle fasi di preparazione/montatura/cucitura (80% dei soggetti) c montatura 
finale /assemblaggio (67%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 trancia, 1 scarnitrice (presente nel 45% dei casi), 1 incollatrice, 1 
macchina da cucire piana e 2 macchine da cucire a braccio. 


CLUSTER 7 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DIYBORSE DA 
DONNA 


NUMEROSITÀ: 631 

Le aziende del cluster sono in prevalenza ditte individuali (65% dei soggetti) e società di persone (32%), con una 
struttura composta da 4 addetti di cui 3 dipendenti. 

Le superfici destinate all'attività sono articolate in 105 mq di produzione. 


Si tratta di aziende operanti quasi esclusivamente in conto terzi (96% dei ricavi), ©on una percentuale dei ricavi 
derivante dal committente principale pari al 62%. La clientela è rappresentata(da artigiani (51% dei ricavi) e 
industria (39%) su un’area di mercato regionale. 

Il prodotto prevalente è rappresentato dalle borse da donna (86% dei ricava). 


I materiali di produzione sono costituiti in prevalenza da pelle (23% dei materiali utilizzati) e materiale sintetico 
(11%). Le materie prime utilizzate vengono acquistate prevalentermente da grossisti (43% degli acquisti) ed 
industria e/o artigiani (28%). 

Il processo produttivo si limita alle fasi di: preparazione /montattra/cucitura (95% dei soggetti) e montatura 
finale /assemblaggio (78%). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 trancia, 1\scarnitrice, 1 incollatrice, 1 fresatrice o mola, 1 
macchina da cucire piana, 1 macchina da cucire a colonna e\d macchine da cucire a braccio. 


CLUSTER 8 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO PROPRIO SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI BORSE DA 
DONNA PER L'ESPORTAZIONE 


NUMEROSTI'À: 764 


Te aziende del cluster sono per il 93% dittà&Qindividuali, con una struttura composta da 2 addetti di cui 1 
dipendente. 


Le superfici destinate all'attività sono articolate in 66 mq di produzione. 


Si tratta di aziende operanti in conto propio (90% dei ricavi), con una clientela rappresentata da commercianti 
all’ingrosso (73% dei ricavi) e commeteianti al dettaglio (13%), su un’area di mercato che si estende dall’ambito 
nazionale a quello internazionale con un'incidenza sui ricavi pari al 40%. 


Il prodotto prevalente è rappresentato dalle borse da donna (87% dei ricavi). 


I materiali di produzione sone=costituiti in prevalenza da materiale sintetico (23% dei materiali utilizzati). Le 
materie prime utilizzate vengono acquistate prevalentemente da grossisti (77% degli acquisti) ed industria e/o 
artigiani (16%). 

Il processo produttivo Wfarticola nelle fasi di: taglio (89% dei soggetti), preparazione /montatura/cucitura (93%), 
montatura finale /assemblaggio (90%) ed imballo (71%). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 trancia, 1 incollatrice (presente nel 52% dei casi), 2 macchine da 
cucire piane edel.macchina da cucire a braccio. 

CLUSTER 9} PICCOLI LABORATORI DI PELLETTERIA CON VENDITA A PRIVATI 

NUMEROSITÀ: 343 


Le aziende del cluster sono per 1°85% ditte individuali e nell’81% dei casi non fanno ricorso a personale 
dipendénte. 


Le$uperfici destinate all'attività sono articolate in 43 mq di produzione e 21 mq di vendita presenti nel 38% dei 
casi. 
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terzi per il 9% dei ricavi. La clientela è rappresentata da privati (73% dei ricavi), su un’arca di mercato locale. 


1 prodotti ottenuti sono prevalentemente pelletteria (50% dei ricavi), in particolare cinture (24%) e picéola 
pelletteria (23%) e secondariamente borse da donna (25%). 


1 materiali di produzione sono costituiti in prevalenza da cuoio (29% dei materiali utilizzati) e pelle (21%). Le 
materie prime utilizzate vengono acquistate prevalentemente da grossisti (58% degli acquisti) ed industria e/o 
artigiani (26%). 

Il processo produttivo si articola nelle fasi di: taglio (80% dei soggetti), preparazione /montatura/cucîtira (88%) e 
montatura finale /assemblaggio (78%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 trancia (presente nel 41% dei casi), 1 scafnitrice (presente nel 
53% dei casi), 1 macchina da cucire piana ed 1 macchina da cucire a braccio. 


CLUSTER 10 — IMPRESE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI OPERANTI IN CONTO TERZI-SPECIALIZZATE NELLA 
PRODUZIONE DI PELLETTERIA E BORSE DA DONNA 


NUMEROSITÀ: 415 


Le aziende del cluster sono in prevalenza società di persone (44% dei soggetti)editte individuali (38%), con una 
struttura composta da 9 addetti di cui 7 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 3 operai generici, 2 operai 
specializzati, 1 dipendente a tempo parziale cd 1 apprendista. 

Le superfici destinate all'attività sono articolate in 224 mq di produzione; 40 mq di magazzino e 21 mq di uffici. 
Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto terzi (89%ei ficavi), con una percentuale dei ricavi 
derivante dal committente principale pari al 63%. La clientela è ,fappresentata da industria (64% dei ricavi) e 
artigiani (20%) su un’area di mercato nazionale. 

I prodotti ottenuti sono prevalentemente pelletteria (53% det ricavi), in particolare piccola pelletteria (38%) e 
cinture (13%) e secondariamente borse da donna (36%) 

I materiali di produzione sono costituiti in prevalenza da pelle (36% dei materiali utilizzati), materiale sintetico 
(8%) e cuoio (6%). Le materie prime utilizzate vengonò acquistate prevalentemente da grossisti (41% degli 
acquisti) e industria e/o artigiani (40%). 

Il processo produttivo è completo e si articola nelle fasi di: organizzazione della produzione (44% dei soggetti), 


0/N 


taglio (77%), preparazione/montatura/cucitura (98%), montatura finale /assemblaggio (89%) ed imballo (65%). 


La dotazione di beni strumentali è costituitada 2rance, 1 piano di taglio per tessuti plastificati, 1 spaccatrice, 2 
scarnitrici, 1 placcatrice a secco (nel 47% deiéasi), 1 punzonatrice a secco, 1 rivoltatrice, 2 incollatrici, 1 fresatrice 
o mola, 2 macchine da cucire piane, 1 maéchina da cucire a colonna e 3 macchine da cucire a braccio. 


CLUSTER 11 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO TERZI A CICLO PARZIALE SPECIALIZZATE NELLA 
PRODUZIONE DEBORSE E PICCOLA PELLETTERIA 


NUMEROSITÀ: 838 


Le aziende del cluster sono in prevalenza ditte individuali (76% dei soggetti), con una struttura composta da 2 
addetti di cui 1 dipendente. 


Le superfici destinate all'attività sono articolate in 69 mq di produzione. 


Si tratta di aziende operanti quasi esclusivamente in conto terzi (90% dei ricavi), con una percentuale dei ricavi 
derivante dal committefte principale pari al 53%. La clientela è rappresentata da industria (48% dei ricavi) cd 
artigiani (29%), sutùn*arca di mercato regionale. 


Tra i prodotti ottenùti prevalgono: borse da donna (46% dei ricavi) e piccola pelletteria (22%). 

I materiali di, produzione sono costituiti in prevalenza da pelle (16% dei materiali utilizzati) e materiale sintetico 
(10%). Le‘taaférie prime utilizzate vengono acquistate prevalentemente da grossisti (37% degli acquisti) ed 
industria/èyo artigiani (26%). 

Il progesso produttivo si limita alle fasi di: taglio (49% dei soggetti), preparazione/montatura/cucitura (66%) e 
mofttatyra finale /assemblaggio (45%). 


Fadotazione di beni strumentali è costituita da 1 trancia, 2 macchine da cucire piane ed 1 macchina da cucire a 
braccio. 
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Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogente, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo imesame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 

E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettiare, un'analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività*e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella dètetminazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

* (costo del venduto 4 + costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo; 


»  costie spese dichiarati nel quadro F superiori ai ricavi dichiarati. 
Successivamente sono stati utilizzati indicatori economico-contabili specifici dell’Attività in esame: 
» durata delle scorte = (giacenza media del magazzino 5 / ricavi) * 365; 


+ valore aggiunto per addetto = (ricavi — costo del venduto — coste pér la produzione di servizi — spese pet 
acquisti di servizi) / (numero addetti  * 1.000); 


» margine operativo lordo sulle vendite = [(ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente e, per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 
afferenti l’attività dell’impresa) / ricavi] * 100. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personale dipendente, è stata 
calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno deglitndicatori precedentemente definiti e poi sono state 
selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 
* fino al 18° ventile per il cluster 9; 


? La Regressione Multipla è una tecnica statistica, che' permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
Pandamento della variabile dipendente in funzi6e di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
“ Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 
5 Giacenza media del magazzino = (EsiStenze iniziali + rimanenze finali) / 2 
6 Le frequenze relative ai dipendenti sone state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 

Le frequenze relative ai non dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 
“Collaboratori coordinati e contimuatiyi che prestano attività prevalentemente nell'impresa” e degli “Amministratori non soci”). 


numero addetti= 1 + nunîerò dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(persone fisiche) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 


fermazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi 


chè»prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell’azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi. 


numero addetti Numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati 
(società) + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano 
attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero 
associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + mumero associati in 
partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero 


amministratori non soci 
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Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 2° al 19° vente, per i cluster 4, 5, 7, 10 e 11; 

«dal 3°al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 3 e 6; 

«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 8 e 9. 

Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 2° ventile, per i cluster 4,9 e 11; 

«dal 3° ventile, per 1 cluster 1, 2, 3, 5, 6, 7 c 10; 

«dal 4° ventile, per il cluster 8. 

Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili sia variabili strutturali. 
La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Uria. volta selezionate le variabili, la 
determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo.dèi,minimi quadrati generalizzati, 
che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti dassoggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al)di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 4.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sonOypreviste due fasi: 

» lAnalisi Discriminante”, 

» lastimadel ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 4.B vengono riportate le variabiliStrutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di opètare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinatàul ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media ‘dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra 1 coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell’impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 

Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogenee.ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


7 T’Analisî Diseriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 4.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DICRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


. umero delle giornate retribuite: Dirigenti 

. umero delle giornate retribuite: Quadri 

. umero delle giornate retribuite: Impiegati 

. umero delle giornate retribuite: Operai generici 

. umero delle giornate retribuite: Operai specializzati 

. umero delle giornate retribuite: Dipendenti a tempo parziale 

. umero delle giornate retribuite: Apprendisti 

* Numero delle giornate retribuite: Assunti con contratto di formazione e lavorò0 a termine 
. umero delle giornate retribuite: Lavoranti a domicilio 

. umero: Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prèwalentemente nell’impresa 
. umero: Collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di cuisal rigo precedente 


* Percentuale di lavoro prestato: Collaboratori dell’impresa familiare é comuge dell’azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato: Familiari diversi da quelli di gui al'rigo precedente che prestano attività 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione’ che apportano lavoro prevalentemente 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione dwwersi da quelli da cui al rigo precedente 

* Percentuale di lavoro prestato: Soci con occupazione prevalente nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Soci diversi da quelli di vui al rigo precedente 


è Numero: Amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Locali destinati alla produzione (Mg) 

* Locali destinati a magazzino (Mq) 

* Locali destinati a uffici (Mq) 

QUADRO € DEL MODELLO ALLEGATO.ALLA DICHIARAZIONE: 

+ Produzione/lavorazione e commetcializzazione: Produzione conto proprio 
+ Produzione/lavorazione e comimercializzazione: Produzione conto terzi 


+ Produzione/lavorazioneseonto terzi (da indicare solo se è stato compilato il rigo C03): Numero committenti 
(1= 1 committente; 2=2d4 2 a 5 committenti, 3 = oltre 5 committenti) 


*  Produzione/lavorazionte/conto terzi (da indicare solo se è stato compilato il rigo C03): Percentuale dei ricavi 
provenienti dal committente principale 


* Lavorazione affidatàa terzi: Italia 

* Tipologia della clientela: Industria 

«Tipologia della clientela: Artigiani 

*+ Tipologiadella clientela: Commercianti all'ingrosso 
«  Tipélogga della clientela: Commercianti al dettaglio 
* Tipologia della clientela: Commercianti ambulanti 


«+ 7% Tipologia della clientela: Privati 


sa Tipologia della clientela: Cessioni (U. E., extra U. E.) 
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QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Fasi della produzione: Ricerca, creazione & stile 

Fasi della produzione: Modellistica & protopia 

Fasi della produzione: Organizzazione e coordinamento della produzione 
Fasi della produzione: Taglio 

Fasi della produzione: Preparazione /montature /cuciture 

Fasi della produzione: Montatura finale /assemblaggio 

Fasi della produzione: Imballo 

Fasi della produzione: Gestione magazzino prodotto finito e consegna 
Prodotti finiti: Borse da professionisti 

Prodotti finiti: Borse da donna 

Prodotti finiti: Borselli da uomo 

Prodotti finiti: Piccola pelletteria 

Prodotti finiti: Valigeria rigida 

Prodotti finiti: Altri articoli da viaggio 


Prodotti finiti: Agende 


Prodotti finiti: Servizi da scrittoio 


Prodotti finiti: Cinture 
Destinazione del prodotto finito: Articoli da ufficio e/o-da cartoleria 


Destinazione del prodotto finito: Gadget - regalo azicftdale 


QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Trance (numero) 

Macchine per taglio computerizzato (laser, ad Acqua) (numero) 
Spaccatrici (numero) 

Scarnitrici (numero) 

Placcatrici a secco (numero) 

Presse a calore per infusti autéàdesivi (numero) 
Punzonatrici a secco (numeto) 

Rivoltatrici (numero) 

Incollatrici (numero) 

Fresatrici o mole (aumero) 

Macchine da cucire - Piane (numero) 

Macchine da cucire - A colonna (numero) 


Macchine da cucire - A braccio (numero) 


QUADRO”Z DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Materie prime e componenti impiegati nella produzione: Cuoio 


Màterie prime e componenti impiegati nella produzione: Pelle 


Serie generale - n. 100 


Materie prime e componenti impiegati nella produzione: Materiale sintetico (ecopelle, nylon, canvas, cordura, 


skay, spalmati PVC, etc.) 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche, dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l’evoluzione dello Studio di Settore $SD29U — Produzione di 
calcestruzzo e altri prodotti per l’edilizia. 

Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 

»  26.61.0 — Fabbricazione di prodotti in calcestruzzo per l'edilizia; 

*  26.63.0— Produzione di calcestruzzo pronto per l’uso; 


* 26.66.0— Fabbricazione di altri prodotti in calcestruzzo, gesso e cemento. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo contànon solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tia le variabili contabili e le variabili 

strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i divetsi modelli organizzativi impiegati nello 

espletamento dell’attività. 

L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando, 1tmodelli per la comunicazione dei dati rilevanti 

ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’inipàsta 2003. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 2.779. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 

informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 272 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

«quadro B (unità produttiva destinata all'esercizio dell’attività) non compilato; 

* quadro C (modalità di svolgimento dell’attrvità) non compilato; 

* quadro D (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

* quadro F (elementi contabili) non.còmpilato; 

* | presenza di attività secondarie ton un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività quali la commercializzazione diretta di prodotti finiti; 

» errata compilazione delle percentuali relative alle modalità di produzione/lavorazione conto proprio, 
produzione/lavorazione, conto terzi e commercializzazione di prodotti acquistati da terzi e non trasformati 
e/o lavorati dall’imprèsa (quadro O); 


» errata compilazione.delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro C), 
* errata compilazione\delle percentuali relative ai materiali di produzione /materie prime (quadro D); 


* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di prodotti (quadro Z); 


» errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti ottenuti (quadto Z); 


«+ incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili. 


A seguitosdegli scarti effettuati, il numero di modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 2.507. 
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IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, s1 èAiteduta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


«una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoziale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un'Awalisi in Componenti Principali *; 


* un procedimento di Cluster Analysis 2. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering. 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) Che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole vafiabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principaliasono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. ‘l'alescelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di clientela, all'area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento dell’attività (materie. prime, fasi) di lavorazione, tipo prodotto), ecc.; tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni )relative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 


1 fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare nove gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


I principali aspetti strutturali delle imprese considerati nell’analisi sono: 


«= dimensioni della struttura; 


* tipologia di prodotti. 


Il fattore dimensionale ha permesso di differenziare le imprese con struttura organizzativa e produttiva di grandi 
dimensioni (cluster 2, 4 € © da quelle di più piccole dimensioni (cluster 3, 7 e 8). 


Per guanto concerne Tastipologia di prodotti, sono stati individuati i soggetti che realizzano principalmente 
calcestruzzo (clustef.6 e”8), strutture prefabbricate (cluster 4 e 7), arredo urbano ed elementi decorativi (cluster 


5), strutture per sélai (cluster 1) e blocchi e tubi (cluster 9). 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitafivi(ifi un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino dl'imassimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


2 La(Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omtbgenti di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili; 
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Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valoîi 
numerici riguarda valori medi. 


DESCRIZIONE ECONOMICA DEI CLUSTER 


CLUSTER 1-— IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA REALIZZAZIONE DI STRUTTURE PER SOLAI 
NUMEROSTIT'À: 118 


Il cluster è costituito per la maggior parte da società di capitali (46% dei soggetti) e società di persone (40%). Si 
tratta di aziende con un numero di addetti pari a 9, di cui 7 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 
impiegato, 3 operai generici e 2 operai specializzati. 


La produzione viene effettuata su 1.008 mq di locali e 1.307 mg di spazi all’aperto. Inoltre si rilevano 79 mq di 
locali destinati ad uffici e superfici destinate a magazzino pari a 290 mq di locali ed a &496 mq di spazi all’aperto. 


I principali materiali lavorati sono inerti (aggregati), che rappresentano il 40% delttotale dei materiali utilizzati, cui 
si affiancano tondino di ferro (23%) e cemento (17%). 


La produzione riguarda soprattutto strutture per solai. Il 37% dei ricavi derivata prodotti realizzati su specifiche 
del cliente, il 34% da prodotti standard. Da segnalare che il 36% dei soggettisderiva il 21% dei ricavi da servizi di 
trasporto. 


Le fasi prevalenti del ciclo produttivo sono il betonaggio (svolto dall/4% dei soggetti), la realizzazione armature 
(75%), il getto (82%) e la maturazione naturale (86%). Nel 53% dei casi, viene effettuata anche la progettazione 
dei prodotti realizzati. 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 1 centrale di betonaggio, 1 silos, 1 
autogru (nel 42% dei casi), 2 carrelli elevatori, 1 gru a piazzale (fel 42% dei casi), 1 carroponte, 1 benna manuale 
(nel 43% dei casì), 1 banco di taglio, 1 cesoia, 1 piegatrice,\{Faldatrice, 14 casseforme/casseri/stampi e 1 tavolo 
vibrante. 

La clientela è rappresentata principalmente da imprese edili (69% dei ricavi). L'area di mercato si estende 
dall’ambito locale alle regioni limitrofe. 

CLUSTER 2-— IMPRESE DI GRANDI DIMENSIONI CHE REALIZZANO PRODOTTI VARI 

NUMEROSII'À: 226 

Le imprese del cluster hanno quasi esclusivamente la forma giuridica di società (di capitali nel 62% dei casi e di 
persone nel 27%). La struttura occupazionale è costituita da 13 addetti, di cui 11 dipendenti, tra i quali si rileva la 
presenza di 2 impiegati, 5 operai genefici.e 3 operai specializzati. 

La produzione viene effettuata su@.252 mq di locali e 599 mq di spazi all'aperto. Inoltre si rilevano 117 mq di 
locali destinati ad uffici e superfici destinate a magazzino pari a 552 mq di locali ed a 6.290 mq di spazi all’aperto. 
Le imprese del cluster lavorano prevalentemente inerti (aggregati) per il 54% del totale dei materiali lavorati e 
cemento (16%). 

Vengono realizzati divétsi /tipi di prodotto, costituiti prevalentemente da elementi prefabbricati e pet 
pavimentazioni. La produzione riguarda soprattutto prodotti standard (41% dei ricavi) e prodotti su specifiche 
del cliente (18%). 

Le fasi principali, del ciclo produttivo sono il betonaggio (svolto dal 90% dei soggetti), la realizzazione armature 
(54%), il getto (78% c la maturazione naturale (81%). 

La dotazione dibeni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 1 centrale di betonaggio, 3 silos, 4 carrelli 
elevatori, Andumper/pala caricatrice, 1 carroponte, 2 benne manuali (nel 42% dei casi), 2 saldatrici, 57 
casseforme/casseri/stampi e 2 tavoli vibranti. 

La clientela è rappresentata da imprese edili (37% dei ricavi), commercianti all’ingrosso (15%), commercianti al 
dettaglio (12%) ed altre imprese manifatturiere (10%). L’area di mercato copre tutto il territorio nazionale. 
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CLUSTER 3 — IMPRESE DI PICCOLE DIMENSIONI CHE REALIZZANO PRODOTTI VARI 
NUMEROSITÀ: 543 


Il cluster è costituito nel 53% dei casi da società (30% di persone c 23% di capitali) e nel 47% da ditte individuali. 
Si tratta di aziende che occupano 3 addetti, di cui 2 dipendenti. 


La produzione viene effettuata su 279 mq di locali e 367 mq di spazi all’aperto. Inoltre si rilevano superfici 
destinate a magazzino pari a 96 mq di locali ed a 638 mq di spazi all’aperto. 


Le imprese del cluster lavorano principalmente inerti (21% del totale dei materiali utilizzati) e ceMento (20%). 


Vengono realizzati diversi tipi di prodotto, costituiti prevalentemente da elementi prefabbricati e per 
pavimentazioni. La produzione riguarda soprattutto prodotti standard (27% dei ricavi) exprodotti su specifiche 
del cliente (13%). 


Le fasi del ciclo produttivo sono il getto (svolto dal 34% dei soggetti) e la maturazione naturale (40%). 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è limitata a, Ty carrello elevatore e 8 
casseforme/casseri/stampi. 


La clientela è rappresentata da imprese edili (38% dei ricavi), privati (21%), commercianti all’ingrosso (10%) ed 
altre imprese manifatturiere (10%). L'arca di mercato è limitata all'ambito locale. 


CLUSTER 4 — IMPRESE DI GRANDI DIMENSIONI CHE REALIZZANO STRUTTURE PREFABBRICATE 
NUMEROSITÀ: 62 


Le imprese del cluster operano prevalentemente come società di capitali (77% dei soggetti) e, secondariamente, 
come società di persone (15%). Si tratta di imprese che occuparniò019 addetti, di cui 17 dipendenti, tra i quali si 
rileva la presenza di 3 impiegati, 8 operai generici e 5 operai specializzati. 


La produzione viene effettuata su 3.651 mq di locali e 1.211 mg/di spazi all’aperto. Inoltre si rilevano 128 mq di 
locali destinati ad uffici e superfici destinate a magazzino pata 645 mq di locali ed a 5.020 mq di spazi all'aperto. 


Le imprese del cluster lavorano principalmente inerti (Aggregati), che costituiscono il 42% del totale dei materiali 
lavorati, e cemento (19%). 


Vengono realizzate prevalentemente strutture prefabbricate, in modo particolare strutture portanti ed altre 
strutture prefabbricate. La produzione riguarda soprattutto prodotti su specifiche del cliente (44% dei ricavi) e 
prodotti standard (16%). Da segnalare che il 31% dei soggetti ottiene il 31% dei ricavi da servizi di posa in opera, 
si registrano inoltre, sempre nel 31% dei cass ficavi derivanti da servizi di trasporto (11%). 

le fasi prevalenti del ciclo produttivo, Sono progettazione (svolta dal 74% dei soggetti), betonaggio (92%), 
realizzazione armature (95%), realizzazione casseforme (58%), getto (08%), maturazione naturale (92%) e 
installazione (61%). 


La dotazione di beni strumentali ‘dellè imprese del cluster è costituita da 1 centrale di betonaggio, 2 silos, 1 
autogru, 2 carrelli elevatori, 1 dimper/pala caricatrice (nel 50% dei casi), 4 carriponte, 2 benne manuali, 1 banco 
di taglio (nel 45% dei casi), 1 cesoti, 2 piegatrici, 1 staffatrice/piegatrice elettronica (nel 42% dei casi), 3 saldatrici, 
1 piegareti, 31 casseforme/càsseri/stampi, 2 tavoli vibranti, 1 autoclave (nel 53% dei casì) e 1 pompa idrica (nel 
44% dei casi). 

La clientela è rappresentata da imprese edili (40% dei ricavi), altre imprese manifatturiere (17%) e privati (10%). 
L’area di mercato si estende dalla provincia alle regioni limitrofe. 


CLUSTER 5 — IMPRESE CHE REALIZZANO PREVALENTEMENTE PRODOTTI PER ARREDO URBANO ED 
ELEMENTI DECORATIVI 


NUMEROSITÀ>318 


Il cluster è Costituito prevalentemente da ditte individuali (52% dei casi) e società di persone (36%). Si tratta di 
aziende com4 addetti, di cui 2 dipendenti. 


La produzione viene effettuata su 349 mg di locali e 201 mq di spazi all’aperto. Inoltre sono presenti superfici 
destinate a magazzino pari a 98 mq di locali ed a 688 mq di spazi all’aperto. 


Lèimprese del cluster lavorano soprattutto inerti (33% del totale dei materiali utilizzati) e cemento (24%). 
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La produzione riguarda principalmente prodotti per arredo urbano ed elementi decorativi. Vengono realizzati 
prevalentemente prodotti standard (34% dei ricavi) e prodotti su specifiche del cliente (26%). 

Le fasi del ciclo produttivo sono betonaggio (svolto dal 66% dei soggetti), realizzazione casseforme (64%), gètto 
(87%) e maturazione naturale (87%). 

La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 1 carrello elevatore, 1 saldatrice, 94 
casseforme/casseri/stampi ed 1 tavolo vibrante. 

La clientela è rappresentata da imprese edili (35% dei ricavi), privati (18%), commercianti al dettaglio (16%) e 
commercianti all'ingrosso (11%); l’area di mercato si estende dalla provincia alle regioni limitrofe. 

CLUSTER 6 — GRANDI IMPRESE CHE PRODUCONO CALCESTRUZZO 

NUMEROSITÀ: 186 


Le imprese del cluster sono prevalentemente società di capitali (72% dei soggetti) e, 1 misura minore, società di 
persone (23%), con una struttura occupazionale composta da 14 addetti, di cui 12 dipefidenti, tra i quali si rileva 
la presenza di 2 impiegati, 5 operai generici e 5 operai specializzati. 

La produzione viene effettuata su 578 mq di locali e 4.230 mq di spazi all’apertò Inoltre sono presenti superfici 
destinate a magazzino pari a 205 mq di locali e 3.897 mq di spazi all’aperto. 

Le imprese del cluster lavorano prevalentemente inerti (56% del totale deismateriali utilizzati) e cemento (18%) e 
producono quasi esclusivamente calcestruzzo (90% dei ricavi). Da segnalare che il 21% dei soggetti ottiene da 
servizi di trasporto il 53% dei ricavi. 


Coerentemente con il tipo di produzione effettuato, il ciclo produttivoè limitato sostanzialmente al betonaggio 
(svolto dal 94% dei soggetti), affiancato talvolta dal getto (nel 53%tdet casì). 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 1 centrale di betonaggio, 5 silos, 2 
autobetoniere con pompa, 7 autobetoniere senza pompa, 2 dumper/pale caricatrici, 1 saldatrice, 2 pompe idriche 
(nel 59% dei casî) e 2 pompe autocarrate (nel 56% dei casi)ì 


La clientela è rappresentata principalmente da impresé edili (78% dei ricavi); l’area di mercato è limitata 
sostanzialmente all’ambito regionale. 


CLUSTER 7 — IMPRESE DI PICCOLE DIMENSIONI QCIIHE REALIZZANO STRUTTURE PREFABBRICATE 
NUMEROSITÀ: 101 

Le imprese del cluster operano come sociétà di persone (39% dei soggetti), società di capitali (34%) e ditte 
individuali (27%). Si tratta di imprese ché. occupano 5 addetti, di cui 4 dipendenti, tra i quali sono presenti 3 
operai generici e 1 operaio specializzato 

La produzione viene effettuata su 518/mq di locali e 447 mq di spazi all’aperto. Inoltre sono presenti superfici 
destinate a magazzino pari a 100 mq dilocali e 1.213 mq di spazi all’aperto. 

I materiali di produzione prevaleritemente utilizzati sono gli inerti (27% del totale dei materiali utilizzati) e il 
cemento (13%). 

I prodotti sono rappresentati per la maggior parte da strutture portanti prefabbricate ed altre strutture 
prefabbricate. La produzione viene realizzata principalmente su specifiche del cliente (32% dei ricavi). 

Le fasi prevalenti delxeiclo produttivo sono betonaggio (svolto dal 71% dei soggetti), realizzazione armature 
(54%), getto (86%) ematurazione naturale (65%). 

La dotazione di/eni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 1 centrale di betonaggio, 1 silos, 1 
carrello elevatore, 1 Saldatrice e 15 casseforme/casseri/stampi. 

La clientela è, rappresentata principalmente da imprese edili (38% dei ricavi), altre imprese manifatturiere (21% 
dei ricavi),e pivati (16%); l’area di mercato si estende dall’ambito provinciale a quello regionale. 
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CLUSTER 8 — PICCOLE IMPRESE CHE PRODUCONO CALCESTRUZZO 
NUMEROSITÀ: 537 


Le imprese del cluster sono prevalentemente società di capitali (57% dei soggetti) e, in misura minore, sOtietà di 
persone (25%) e ditte individuali (18%) ed hanno una struttura occupazionale costituita da 6 addetti; di cui 5 
dipendenti, tra i quali si registra la presenza di 1 impiegato, 2 operai generici e 2 operai specializzati. 


La produzione viene effettuata su 191 mq di locali e 1.436 mq di spazi all’aperto. Inoltre sono presenti superfici 
destinate a magazzino pari a 89 mq di locali e 1.107 mq di spazi all’aperto. 


Le imprese del cluster lavorano principalmente inerti (48% del totale dei materiali utilizzati) e cemento (20%). La 
IP p P 
produzione riguarda quasi esclusivamente il calcestruzzo (94% dei ricavi). 


Il ciclo produttivo è costituito dal solo betonaggio (svolto dal 90% dei soggetti), affiancato talvolta dal getto (nel 
56% dei casi). 

La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 1 centralèydi betonaggio, 2 silos, 1 
autobetoniera con pompa, 3 autobetoniere senza pompa e 1 dumper/pala caricate 


La clientela è rappresentata essenzialmente da imprese edili (76% dei riCavily l’area di mercato è limitata 
sostanzialmente all'ambito locale. 


CLUSTER 9 — IMPRESE CHE REALIZZANO ELEMENTI PREFABBRICATTYIN MODO PARTICOLARE TUBI E 
BLOCCHI 

NUMEROSITÀ: 336 

La forma giuridica prevalente tra le imprese del cluster è la socfetà Anel 45% dei casi di persone e nel 23% di 

capitali), seguita dalla ditta individuale (32%), con una struttura occupazionale costituita da 5 addetti, di cui 4 

dipendenti, tra i quali si registra la presenza di 1 impiegato, 2,6perai generici e 1 operaio specializzato. 

La produzione viene effettuata su 856 mg di locali e 929 grdi spazi all'aperto. Inoltre sono presenti superfici 

destinate a magazzino pari a 237 mq di locali e 3.191 mgtli spazi all’aperto. 

I materiali di produzione principali sono gli inerti (48% del totale dei materiali utilizzati) e il cemento (20%). 


La produzione riguarda in prevalenza elementi prefabbricati e per pavimentazioni, tra 1 quali si rilevano in 
0A) 


particolare blocchi (realizzati dal 77% dei soggetti), tubi (68%), piastre (43%) e masselli (33%). Da segnalare che 
il 21% dei soggetti deriva il 31% dei ricavi da sèrvizi di trasporto. 


Il ciclo produttivo è costituito da betonaggio®(svolto dal 78% dei soggetti), getto (72%) e maturazione naturale 
(02%). 


La dotazione di beni strumentali delle; imprese del cluster è composta da 1 centrale di betonaggio, 2 silos, 3 
carrelli elevatori, 1 saldatrice, 40 cassefoume/casseri/stampi, 1 blocchiera, 1 tubiera e 2 tavoli vibranti. 


La clientela è rappresentata principalmente da imprese edili (54% dei ricavi). commercianti all'ingrosso (12%) e 
privati (12%); l'arca di mercato è limitata all'ambito provinciale e regionale. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise,le Wfnprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematiCaxche meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare,fale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 


La stima della “fimazione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati@ontabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per scartare le 


? Fà Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Pandamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
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imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione dell'a 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 


* (costo del venduto! + costo perla produzione di servizi) dichiarato negativo; 


«+ costi e spese dichiarati nel quadro F superiori ai ricavi dichiarati. 
Successivamente sono stati utilizzati indicatori economico-contabili specifici dell’attività in esame: 
» durata delle scorte = (giacenza media del magazzino® /ricavi) * 365; 


+ valore aggiunto per addetto = (cicavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) /(numero addetti 6 * 1.000); 


+ margine operativo lordo sulle vendite = [(cicavi - costo del venduto - costo pesTasproduzione di servizi - 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 


afferenti l’attività dell'impresa) /ricavi] * 100. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del. personale dipendente, è stata 
calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state 
selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporancamente all’interno di un determinato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 
* fino al 19° ventile per i cluster 1, 2, 4,5,6,7,8e9; 


* fino al 18° ventile per il cluster 3. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 
* dal 1°al 19° ventile per i cluster 1, 2, 4, 6,7,8.e9; 

«dal 3°al 19° ventile per il cluster 3; 

« dal 2°al 19° ventile per il cluster 5. 


Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli: 
* dal 1° ventile per i cluster 1, 2,3, 5 e 9; 

* dal 2° ventile peri cluster 4, 6 e 7; 

* dal 2°al 19° ventile per il cluster 8. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


# Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 


° Giacenza media del magazzino = (EsistenZe.iniiziali + rimanenze finali) / 2 


6 Le frequenze relative ai dipendenti sono stàte normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 


“Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa” e degli “Amministratori non soci”). 


numero addetti = 1 + hmumero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(persone fisiche) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 
fotgiazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi 
che ‘prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell’azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 


numero addetti Numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati 
(società) + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano 
attività prevalentemente nellimpresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero 
associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in 
partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + mumero soci diversi + numero 


amministratori non soci. 


— 617 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili sia variabili strutturali 
La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta selezionate le variabilizlà 
determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi quadrati generalizzati, 
che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers),'sofio stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità generale a livelli comunale”? che 
ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 

* grado di benessere; 

* livello di qualificazione professionale; 


»° struttura economica. 


Nella definizione della funzione di ricavo le aree territoriali sono state rappresèntate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con le variabili “valore dei bentistrumentali elevato 0,4, “valore 
dei beni strumentali elevato 0,5” e “valore dei beni strumentali elevato 0,8%>Tali variabili hanno prodotto, ove le 
differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori correttivi da applicare, 
nella stima del ricavo di riferimento, ai coefficienti delle variabili “valore déi beni strumentali elevato 0,4”, “valore 
dei beni strumentali elevato 0,5” e “valore dei beni strumentali elevato *0;8°. 


Nell’allegato 5.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefiticieniti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SET'TORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sorso previste due fasi: 

è l’Analisi Discriminante8; 

* lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 5.B vengono riportate le variabili&trutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard ditoperare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gtuppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinatoul ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogenco, calcolati come somma dei 
prodotti fra 1 coefficienti deleruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


* I criteri e le foùelusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
8 L’Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la dèfinizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 5.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


. umero giornate retribuite: Dirigenti 

. umero giornate retribuite: Quadri 

. umero giornate retribuite: Impiegati 

. umero giornate retribuite: Operai generici 

. umero giornate retribuite: Operai specializzati 

. umero giornate retribuite: Dipendenti a tempo parziale 

. umero giornate retribuite: Apprendisti 

* Numero giornate retribuite: Assunti con contratto di formazione e lavoro o a'tetmine 

. umero giornate retribuite: Lavoranti a domicilio 

. umero: Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa 
. umero: Collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di cuisal.rigo precedente 


* Percentuale di lavoro prestato: Collaboratori dell’impresa familiare é comuge dell’azienda coniugale 

«Percentuale di lavoro prestato: Familiari diversi da quelli di gui al’rigo precedente che prestano attività 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione’ che apportano lavoro prevalentemente 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione dwersi da quelli di cui al rigo precedente 

* Percentuale di lavoro prestato: Soci con occupazione prevalente nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato: Soci diversi da quelli di'vui al rigo precedente 


. umero: Amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Unità produttiva: Mq dei Locali destinati alla produzione 


nità produttiva: Mq degli Spazi all'apefté destinati alla produzione 


ÙU 

* Unità produttiva: Mq dei Locali destihatsal magazzino 
Unità produttiva: Mq degli Spazi all'apèfto destinati al magazzino 
U 


nità produttiva: Mq Locali destinatr a uffici 


* Unità produttiva: Mq di Superficie parcheggio riservato 


QUADRO C DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

»  Mezzidi trasporto: Autocarri - Numero 

* Spese per servizi integrativi o sostitutivi dei mezzi propri 

*  Produzione/lavorazione conto proprio - Percentuale sui ricavi 

* Area di mercato; Nazionale (1 = Comune; 2 = Provincia; 3 = Regione; 4 = Più regioni; 5 = Italia) 
* Tipologia della clientela: Imprese edili - Percentuale sui ricavi 

«Tipologia della clientela: Altre imprese manifatturiere - Percentuale sui ricavi 


» Tipologia della clientela: Commercianti al dettaglio - Percentuale sui ricavi 


QUADROD DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Materiali di produzione/materie prime: Inerti (aggregati) - Percentuale sulle quantità lavorate 
« AMateriali di produzione/materie prime: Additivi - Percentuale sulle quantità lavorate 
+) Materiali di produzione /materie prime: ‘l'ondino di ferro - Percentuale sulle quantità lavorate 


* ) Fasi della lavorazione: Progettazione 
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Fasi della lavorazione: 
Fasi della lavorazione: 
Fasi della lavorazione 
Fasi della lavorazione: 
Fasi della lavorazione: 
Fasi della lavorazione: 
Fasi della lavorazione: 


Fasi della lavorazione: 


Betonaggio 


Realizzazione armature 


: Realizzazione casseforme /casseri 


Getto 

Maturazione naturale 

Maturazione accelerata 

Lavorazioni meccaniche (taglio, finitura, lavaggio) 


Installazione 


Prodotti ottenuti/lavorati: Calcestruzzo 


Prodotti ottenuti/lavorati: Strutture prefabbricate integrate in sistemi costruttivi 


rutture prefabbricate 


È 


ui 


lesi 


S 

Strutture prefabbricate: 
Strutture prefabbricate: 
Strutture prefabbricate: 
Strutture prefabbricate: 
Strutture prefabbricate: 
Strutture prefabbricate: 
Elementi prefabbricati: 
ementi prefabbricati: 
Elementi prefabbricati: 
Elementi prefabbricati: 
Elementi prefabbricati: 
Elementi prefabbricati: 


ementi prefabbricati: 


: Plinti 

Pilastri 

Travi 

Coperture 

Strutture per solai in elementi precompressi 
Pannelli di tamponamento 
‘l'ramezzature interne 
Tubi 

Altre lastre 

Piastre 

Blocchi 

Masselli 

Arredo urbano 


Elementi decorativi 


QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


[eni 


Beni strumento 
Beni strumentali: Silos 


: Auto 


Beni strumental 


Beni strumentali: Auto 


Beni strumentali: Carri) 


Beni strumentali: Bane 


: Ceso 


[ew 


Beni strument 


n 


Beni 


(el 


Berii strumentali: Tavo 


Beni strumentali: Auto 


Centrali di betonaggio - Numeto 


- Numero 
betoniere con poîmpa)- Numero 


betoniere senza pompa - Numero 


Beni strumentali: Gru a piazzale - Nufhero 


Beni strumentali: Dumper/Palekatigatrici - Numero 


ponte = Numero 


Beni strumentali: Benne ad apertura oleo-dinamica - Numero 


Beni strumentali: Benne snanuali - Numero 


hindi taglio - Numero 


iè&- Numero 


rumentali: PieSatrici - Numero 

Beni strumentalî»Staffatrici/piegatrici elettroniche - Numero 
Beni strumefttali; Saldatrici - Numero 

Beni strumièntali: Piegareti - Numero 

Beni sttuimentali: Casseforme/Casseri/Stampi - Numero 
Bentstrumentali: Blocchiere - Numero 


Beni strumentali: Tubiere - Numero 


li vibranti - Numero 


clavi - Numero 


Beni strumentali: Pompe idriche - Numero 


Reni ctmimentali: Pamnea antararrate — Niumera 
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QUADRO Z DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


» Prodottiottenuti: Calcestruzzo - Percentuale sui ricavi 


» Prod 


o) 

. Prodotti ottenuti: Strutture portanti prefabbricate (pilastri, plinti, travi, ecc.) - Percentuale sui ricavi 
otti ottenuti: Altre strutture prefabbricate (pannelli, tramezzature, ecc.) - Percentuale sui ricavi 
O 


. Prodotti ottenuti: Elementi prefabbricati e per pavimentazioni (tubi, piastre, blocchi, travetssine, barriere 
stradali, ecc.) - Percentuale sui ricavi 


» Prodotti ottenuti: Arredo urbano ed elementi decorativi - Percentuale sui ricavi 


* Prodotti ottenuti: Strutture per solai - Percentuale sui ricavi 


+ Costi per consumi di energia elettrica 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche, dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SD36U + Fusione di metalli, 
prima trasformazione del ferro. 

Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 

* 2710.0 — Siderurgia, 

*  27.210- Fabbricazione di tubi di ghisa; 

è 27310- Stiratura a freddo; 

«+ 27.32.0-— Laminazione a freddo di nastri; 

*  27.33.0— Profilatura mediante formatura o piegatura a freddo; 

* 27.34.0— Trafilatura; 

«27.510 - Fusione di ghisa; 

* 27.52.0 — Fusione di acciaio, 

»  27.53.0 — Fusione di metalli leggeri; 


è 27.54.0—- Fusione di altri metalli non ferrosi. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” ténendo conto non solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultàt di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e 1 diversi. modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per‘ivperiodo d'imposta 2003. 

I contribuenti interessati sono risultati parta 2.506. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 


Tali analisi hanno comportato, ai fini dèlla definizione dello studio, lo scarto di 396 posizioni. 
I principali motivi di scarto sondastati: 

* ricavi dichiarati maggioritd»9.164.569 euro; 

«quadro B (unità produttiva destinata all'esercizio dell’attività) non compilato; 

«quadro C (modalità di svolgimento dell’attività) non compilato; 

* quadro D (elementiGpecifici dell’attività) non compilato; 

«quadro F (clemernitrcontabili) non compilato; 


* °° presenza diSattività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività qualittarcommercializzazione diretta di prodotti finiti; 

» errata (èmpilazione delle percentuali relative alle modalità di produzione c/o lavorazione conto 
proprio /conto terzi e commercializzazione di prodotti acquistati da terzi non trasformati e/o lavorati 
dall’impresa (quadro C); 


*  eftata compilazione delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro C); 
* a &rrata compilazione delle percentuali relative ai materiali di produzione (quadro DD); 


*_ incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili. 
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A seguito degli scarti effettuati, il numero di modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 2.110. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, sivè ritenuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


«°° una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un'Awalisi in Componenti Principali *; 


* un procedimento di Cluster Analysis ?. 
l'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta dellestecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento, diselassificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è statà effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattom) the consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle siigole variabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che c@ntraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Printipali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabiliAT'ale scelta nasce dall’esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di clientela, all'area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento dell’attività (materie  prime\/fasi di lavorazione, tipo prodotto), ecc.; tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 


1 fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono 1 diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificarè nove gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


I principali aspetti strutturali dellèimprese considerati nell’analisi sono: 
» dimensioni della struttura; 

«+ modalità organizzativa, 

*» specializzazione produttiva. 


Il fattore dimensiorfale ha permesso di differenziare le imprese con struttura organizzativa e produttiva di grandi 
dimensioni (clustér 9) da quelle di dimensioni più contenute. 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi ini un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione, le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La €luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
stili. 
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La modalità organizzativa ha distinto le imprese che operano in conto terzi (cluster 1, 2, 4, 6, 8 c 9) dalle 
rimanenti che operano in conto proprio. 


Per quanto concerne la specializzazione produttiva, sono stati individuati i soggetti che effettuano: 


«la pressofusione (cluster 1 e 9); 

* la fusione în terra (cluster 2); 

* la fusione in conchiglia (cluster 4); 

» la trafilatura (cluster 7); 

«le lavorazioni di carpenteria (cluster 3 c 6); 

* la progettazione e realizzazione di prodotti in metallo (cluster 5); 


«la progettazione e realizzazione delle attrezzature (cluster 8). 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l’indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. 


CLUSTER 1— IMPRESE OPERANTI IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA/PRESSOFUSIONE 
NUMEROSITÀ: 182 

Il cluster è costituito per la maggior parte da società (nel 44% dei casi di persone e nel 43% di capitali). Si tratta di 
aziende con un numero di addetti pari a 8, di cui 7 dipendenti, tra i quali\si rileva la presenza di 1 impiegato, 3 


operai generici e 2 operai specializzati. 


Le superfici dedicate all’attività sono costituite da 570 mq di locali destinati alla produzione e 221 mq di locali 
destinati a magazzino. 


Le imprese del cluster operano prevalentemente in conto terzi (78% dei ricavi). 


Nel ciclo produttivo vengono impiegati principalmente metalliJeggeri in pani (56% dei materiali di produzione 
utilizzati) e metalli pesanti in pani (17%). 


La produzione viene svolta internamente e riguarda quasi esclusivamente la pressofusione (96% dei soggetti), 
affiancata dalla smaterozzatura (65%), dalla sbavatura (52%) e, in misura minore, dalla sabbiatura (40%). 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del gluster è costituita da 2 forni a metano, 1 banco di lavoro, 4 
macchine di pressofusione, 2 barilatrici (nel 41% dei casi), 2 sbavatrici (nel 38% dei casi), 1 sabbiatrice per pulizia 
getto (nel 46% dei casi) e 2 carrelli e pale. 


La clientela è rappresentata da industria (82% @déi ricavi) e artigiani (14%); l’area di mercato si estende dall’ambito 
regionale a tutto il territorio nazionale. 


CLUSTER 2 — IMPRESE OPERANAT..PREVALENTEMENTE IN CONTO ‘TERZI SPECIALIZZATE NELLA 
FUSIONE IN TERRA: 


NUMEROSITÀ: 288 


Le imprese del cluster sono quasi esclusivamente società (nel 48% dei casi di persone e nel 40% di capitali). Si 
tratta di aziende con un numerd di addetti pari a 10, di cui 8 dipendenti, tra i quali si registra la presenza di 1 
impiegato, 4 operai generici €)3 operai specializzati. 


L'attività viene svolta,su 1.061 mq di locali destinati alla produzione e 63 mq di uffici; sono inoltre presenti 
superfici destinate a magazzino pari a 312 mq di locali e 313 mq di spazi all'aperto. 


Le imprese del cluster operano prevalentemente in conto terzi (69% dei ricavi) e nel processo produttivo 
impiegano primariamente metalli leggeri in pani (48% dei materiali di produzione utilizzati), ghisa in pani (17%) e 
metalli pesanti ifPpani (14%). 

Le principali/fasi della produzione, tutte effettuate internamente, sono la fusione in terra (96% dei soggetti), la 
fabbricazione ‘delle anime (68%), la preparazione delle forme (90%), la sterratura (92%), la sabbiatura (77%), la 
smaterozzatura (86%), la sbavatura (88%) e il taglio (66%); si affida a terzi la realizzazione dei modelli (nel 60% 
dei casella fabbricazione delle anime (55%). 


Lavlotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 2 forni a metano, 2 banchi di lavoro, 2 
mdechine per formatura in terra, 1 impianto di formatura a mano (nel 42% dei casi), 1 impianto di formatura a 
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macchina (nel 46% dei casi), 2 sbavatrici, 1 sabbiatrice per pulizia getto (nel 46% dei casi), 1 macchina da taglio; 
carrelli e pale e 2 gru a ponte. 


La clientela è rappresentata da industria (74% dei ricavi) e artigiani (18%); l’area di mercato si estende dall'ambito 
regionale al territorio nazionale. 


CLUSTER 3 — IMPRESE OPFRANTI IN CONTO PROPRIO CHE EFFETTUANO LAVORAZIONI DI 
CARPENTERIA 


NUMEROSITÀ: 453 

Il cluster è costituito da società di capitali (39% dei soggetti), società di persone (30%) e ditte Meividuali (31%), 
che occupano 6 addetti, di cui 5 dipendenti. Tra di essi sono presenti 1 impiegato, 2 operai generici ed 1 operaio 
specializzato. 


La produzione viene effettuata su 611 mq di locali; si rilevano inoltre superfici destinate a magazzino (359 mq di 
locali e 209 mq di spazi all’aperto) e locali destinati ad uffici (56 mg). 


Le imprese del cluster operano in conto proprio (88% dei ricavi). Nel processo&prtoduttivo vengono impiegati 
principalmente nastri e lamiere (o similani) di ferro e acciaio (49% dei materiali di produzione utilizzati) e 
ferroleghe (12%). 


Le fasi prevalenti del ciclo produttivo, entrambe svolte internamente, sono il taglio (74% dei soggetti) e la 
piegatura (60%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 banco di lavogò, 3ymacchine da taglio, 1 piegatrice e 1 
carrello /pala. 


La clientela è rappresentata prevalentemente da industria (36%, det ricavi), artigiani (30%) e, in misura minore, 
privati (12%) e commercianti all’ingrosso (11%). 


L’area di mercato si estende dall’ambito locale al territorio nàzionale. 


CLUSTER 4 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO TERZI CHÉ EFFETTUANO PREVALENTEMENTE FUSIONI IN 
CONCHIGLIA 


NUMEROSTT'À: 230 


Il cluster è costituito da società di persone (nel 43% dei casi), società di capitali (22%) e ditte individuali (35%), 
con una struttura occupazionale composta da 6 addetti, di cui 5 dipendenti, tra i quali si rilevano 2 operai generici 
e 2 operai specializzati. 


L'attività viene svolta su 383 mq di locali destinati alla produzione e 102 mq di locali destinati a magazzino. 


Le imprese del cluster operano in conto ‘terzi (82% dei ricavi) e lavorano principalmente metalli leggeri in pani 
(48% dei materiali di produzione utilizzati) e metalli pesanti in pani (14%). 


Le fasi prevalenti del ciclo produttive, tutte svolte internamente, sono la fusione in conchiglia (64% dei soggetti), 
la sbavatura (57%) e il taglio (5700 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 1 forno a metano, 2 banchi di lavoro, 2 
impianti per fusione in conchiglia, 2 sbavatrici (nel 48% dei casi), 1 macchina da taglio, 1 carrello /pala. 


La clientela è rappresentata, principalmente da industria (64% dei ricavi) e artigiani (26%); l’area di mercato si 
estende dall’ambito locale.a quello nazionale. 


CLUSTER 5 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO PROPRIO SPECIALIZZATE NELLA PROGETTAZIONE E 
REALIZZAZIONE DI PRODOTTI IN METALLO 


NUMEROSITÀ;205 


Le imprese(del.eluster si dividono tra società (nel 30% dei casi di persone e nel 21% di capitali) e ditte individuali 
(49%). Siktrattà di aziende con un numero di addetti pari a 5, di cui 4 dipendenti (1 impiegato, 2 operai generici e 
1 operaio specializzato). 


L'attività si svolge su 367 mq di locali destinati alla produzione e 110 mq di locali destinati a magazzino. 
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Le imprese del cluster operano in conto proprio (89% dei ricavi) e lavorano soprattutto nastri c lamiere {0 
similan) di ferro e acciaio (28% dei materiali di produzione utilizzati) e ferroleghe (16%). Vengono inoltre 
utilizzate parti d’acquisto /componenti/semilavorati (19% degli acquisti). 


Le fasi prevalenti del ciclo produttivo, tutte svolte internamente, sono: progettazione (71% dei soggetti), 
realizzazione dei modelli (81%), taglio (79%), piegatura (60%) e saldatura (64%). 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita da 2 banchi di lavoro, 2 macchine a taglio, 
2 piegatrici (nel 44% dei casi), 2 carrelli c pale (nel 41% dei casi). 


La clientela è rappresentata principalmente da industria (28% dei ricavi), artigiani (23%) e privati (23%); l’area di 
mercato si estende dall'ambito locale alle regioni limitrofe. 


CLUSTER 6 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO TERZI CHE EFFETTUANO LAVORAZIONIDP CARPENTERIA 
NUMEROSITÀ: 403 


Il cluster è costituito pet la maggior parte da società (nel 37% dei casi di capitalive, nel 35% di persone), che 
occupano 8 addetti, di cui 6 dipendenti, tra i quali si registra la presenza di 1 ifapiegato, 3 operai generici e 2 
operai specializzati. 


Le superfici destinate all’attività sono costituite da 719 mq di locali destinati. alla produzione e 268 mq di locali 
destinati a magazzino; sono inoltre presenti 56 mq di locali destinati a uffici. 


Le imprese del cluster operano in conto terzi (92% dei ricavi). 


Nella produzione vengono impiegati nastri e lamiere (o similarif_ di ferro e acciaio (56% dei materiali di 
produzione utilizzati). e, in misura minore, ferroleghe -(10%); vengono inoltre utilizzati parti 
d’acquisto / componenti / semilavorati (10% degli acquisti). 


Le fasi prevalenti del ciclo produttivo, tutte svolte internamente, sono taglio (81% dei soggetti), piegatura (65%) c 
saldatura (40%). 


La dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è Costituita da 2 banchi di lavoro, 2 macchine da taglio, 
2 piegatrici, 1 carrello /pala e 2 gru a ponte (nel 40% dei casi). 


La clientela è rappresentata principalmente da industria (59% dei ricavi) e artigiani (27%); l’area di mercato si 
estende dall’ambito locale alle regioni limitrofe. 


CLUSTER 7 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO PROPRIO SPECIALIZZATE NELLA TRAFILATURA 
NUMEROSITÀ: 106 


Il cluster è costituito quasi esclusivamente da,società (nel 59% dei casi di capitali e nel 33% di persone). Si tratta 
di aziende con un numero di addetti parita10, di cui 8 dipendenti, tra i quali si registrano 1 impiegato, 4 operai 
generici e 2 operai specializzati. 


L'attività viene effettuata su 1.183mg/di locali destinati alla produzione; si rilevano inoltre superfici destinate a 
magazzino (479 mg di locali e 342 faq di spazi all’aperto) e 87 mq di locali destinati ad uffici. 


Le imprese del cluster operano prevalentemente in conto proprio (74% dei ricavi). 


I principali materiali di predizione utilizzati nel processo produttivo sono ferroleghe (34% del totale dei materiali 
utilizzati), nastri e lamiere @/similari) di ferro e acciaio (24%) e altri metalli non ferrosi (14%). Vengono inoltre 
utilizzati parti d’acquiste Ci componenti/ semilavorati (10% degli acquisti). 


Il ciclo produttivo limitato sostanzialmente alla trafilatura (svolta dall’89% dei soggetti), alla quale si affiancano 
talvolta il taglio (32%) ed i trattamenti termici (40%). 


Coerentementeseon le lavorazioni effettuate, la dotazione di beni strumentali delle imprese del cluster è costituita 
da 6 trafilateici, Y2 forni per trattamenti termici dei metalli, essiccatura, ecc. (nel 44% dei casi), 5 strumenti di 
misura e sonitrollo ed elettronici (nel 51% dei casi), 2 carrelli e pale, 3 gru a ponte (nel 49% dei casì) e 3 work 
station (Aeh48% dei casi). 


La clientela è rappresentata principalmente da industria (63% dei ricavi), artigiani (18%) e commercianti 
all’ifagrosso (16%), su un’area di mercato nazionale. Inoltre si registra una componente importante dei ricavi 
dérivante dalle esportazioni: il 45% delle imprese ottiene il 42% dei ricavi dalle esportazioni verso Paesi OCSE ed 
il:27% esporta verso Paesi non OCSE per il 19% dei ricavi. 
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CLUSTER 8 — IMPRESE OPERANTI PREVALENTEMENTE IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA 
PROGETTAZIONE E REALIZZAZIONE DELLE ATTREZZATURE 


NUMEROSITÀ: 147 


Il cluster è costituito quasi in ugual misura da società di persone (35% dei casi), società di capitali (34%),eXitte 
individuali (31%). Si tratta di aziende con un numero di addetti pari a 7, di cui 6 dipendenti; tra di essissi&rileva la 
presenza di 1 impiegato, 2 operai generici e 2 operai specializzati. 


Le superfici destinate all’attività produttiva sono rappresentate da 463 mq di locali destinati alla produzione e 124 
mq di locali destinati a magazzino. 


Le imprese del cluster operano prevalentemente in conto terzi (64% dei ricavi), ma derivano una parte 
importante dei loro ricavi anche da attività svolte in conto proprio (33%). 


Nel ciclo produttivo vengono impiegati soprattutto metalli pesanti in pani (20% dei materiali di produzione 
utilizzati), metalli leggeri in pani (14%), altri metalli non ferrosi (12%) e ferroleghe 1%); si utilizzano inoltre 
parti d’acquisto /componenti/semilavorati (18% degli acquisti). 


Le fasi principali della produzione, tutte svolte internamente, sono la progettazione (62% dei soggetti), la 
realizzazione dei modelli (72%), la preparazione delle forme (48%), la sbavatut®&61%) e il taglio (52%). 


I beni strumentali in dotazione sono 3 banchi di lavoro, 2 macchine da taglio (nel 50% dei casi) e 2 carrelli e pale 
(nel 52% dei casi). 


La clientela è rappresentata principalmente da industria (51% dei ricàvî)ye artigiani (18%). L'area di mercato si 

estende dall’ambito locale all’intero territorio nazionale; inoltre il 29Ydelle imprese ottiene il 50% dei ricavi dalle 

esportazioni verso Paesi OCSE. 

CLUSTER 9 — IMPRESE DI GRANDI DIMENSIONI OPERANTI IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA 
PRESSOFUSIONE 

NUMEROSITÀ: 68 

Il cluster è costituito esclusivamente da società (nel 71% dèi casi di capitali e nel 29% di persone), che occupano 

22 addetti, di cui 20 dipendenti, tra i quali si registrano 3 impiegati, 10 operai generici e 4 operai specializzati. 

L'attività viene effettuata su 1.637 mq di locali destifiati alla produzione; si rilevano inoltre superfici destinate a 

magazzino (755 mg di locali e 284 mq di spazi all’aperto) e 144 mq di locali destinati ad uffici. 

Le imprese del cluster operano prevalentemefite în conto terzi (79% dei ricavi). 

Nel ciclo produttivo vengono impiegati&per’la maggior parte metalli leggeri in pani (80% dei materiali di 

produzione utilizzati); vengono inoltre utilizzati parti d'acquisto /componenti/semilavorati (10% degli acquisti). 

La fase che caratterizza le imprese delielaster è la pressofusione, svolta dal 99% dei soggetti. Sono oltre svolte 

internamente la smaterozzatura (85%), la sbavatura (69%) e, in misura minore, la pallettizzazione (49%) e le 

ispezioni e collaudo (56%); vengéno affidate a terzi le fasi di progettazione (nel 43% dei casi), sabbiatura (47%) e 

sbavatura (54%). 


La dotazione di beni strumeîttale delle imprese del cluster è costituita da 3 forni a metano, 7 forni di attesa (nel 
44% dei casi), 4 banchi drTavioro (nel 43% dei casi), 8 macchine di pressofusione, 4 barilatrici (nel 46% dei casi), 
1 sbavatrice, 1 sabbiatrice pet pulizia getto, 1 macchina da taglio, 5 strumenti di misura e controllo ed elettronici, 
4 altri strumenti di collaudo (nel 44% dei casi), 4 carrelli e pale, 1 gru a ponte e 3 work station. 


La clientela è rapprésentata quasi totalmente dall’industria (93% dei ricavi). L'area di mercato è nazionale; inoltre 
il 46% delle imprése deriva il 43% dei ricavi dalle esportazioni verso Paesi OCSE. 
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DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneò, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppovnssame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multiplai. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 


e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuarè un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella \determinazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

«(costo del venduto 4 + costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo, 


«+ costie spese dichiarati nel quadro |’ superiori ai ricavi dichiarati. 
Successivamente sono stati utilizzati indicatori economico-contabili specifici dell’Attività in esame: 
» durata delle scorte = (giacenza media del magazzino$ /ricavi) * 365: 


» valore aggiunto per addetto = (ricavi — costo del venduto — costo per la produzione di servizi — spese pet 
acquisti di servizi) /(numero addetti 5 * 1.000); 


» margine operativo lordo sulle vendite = [(ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendentele per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 
afferenti l’attività dell’impresa) /ricavi|] * 100. 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma/diuridica e sulla base del personale dipendente, è stata 

calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degliindicatori precedentemente definiti e poi sono state 

selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 

Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«non sono stati effettuati tagli per i clustet 1,2, 3, 4,5, 6,7 c 8; 


? La Regressione Multipla è una tecnica statistica, che’ permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
l'andamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
4 Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 
° Giacenza media del magazzino = (Esistenze’iniziali + rimanenze finali) / 2 
6 Le frequenze relative ai dipendenti sone state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 

Le frequenze relative ai non dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 
“Collaboratori coordinati e contimuatiyi che prestano attività prevalentemente nell'impresa” e degli “Amministratori non soci”). 


numero addetti= 1 + nunîerò dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(persone fisiche) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 


fermazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi 


chè»prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell’azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi. 


numero addetti Numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati 
(società) + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano 
attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero 
associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + mumero associati in 
partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero 


amministratori non soci 
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* dal 1° ventile per il cluster 9. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 

* dal 2° ventile, per i cluster 5 e 9, 

* dal 2°al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 3, 4,6 e 7; 

«dal 3° al 19° ventile, per il cluster 8. 

Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli: 

* dal 2° ventile, per i cluster 7,8 e 9; 

«dal 3° ventile, per 1 cluster 1, 2,3, 4,5 e 6. 

Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della&‘funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogenco. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili sia variabili strutturali. 
La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una&Ww6lta selezionate le variabili, la 
determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo et minimi quadrati generalizzati, 
che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) aldi fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 6.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi cocfficienti,della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

»  l’Analisi Discriminante”, 

«+ lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 6.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo èmogenco, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato ileicavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media deiaricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del grtppo stesso e le variabili dell’impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, pet 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


7 T’Analisì Diseriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 6.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DICRIMINANTE 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
Mq dei locali destinati alla produzione 


Mq dei locali destinati a magazzino 


QUADRO C DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Produzione conto proprio 


Produzione conto terzi 


Percentuale dei ricavi provenienti dal committente principale 


Lavorazione affidata a terzi: Italia 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Ma 
Ma 
Ma 
Ma 
Ma 
Ma 
Ma 
Ma 
Ma 
Ma 


eriali di produzione: Parti d'acquisto /componenti/semilavorati 


erie prime: 
erie prime: 
erie prime: 
erie prime: 
erie prime: 
erie prime: 
eric prime: 
erie prime: 
eric prime: 
erie prime: 
eric prime: 
erie prime: 
eric prime: 
erie prime: 
erie prime: 
erie prime: 
erie prime: 
aterie prime: 
erie prime: 
erie prime! 
erie prime: 
erie prime: 
erie’ prime: 
eric prime: 


erie prime: 


Ghisa in pani (acquistate - quintali) 

Ghisa in pani (di terzi - quintali) 

Rottame di ghisa (acquistate - quintali) 

Rottame di ghisa (di terzi - quintali) 

Rottame acciaio correttivo (acquistate - quintali) 
Rottame acciaio correttivo (di terzi - quintali) 


Rottame acciaio in pacchi (acquistate - quintali) 


Rottame acciaio in pacchi (di terzi / quintali) 

Metalli leggeri in rottami (alluminio, ecc.) (acquistate - quintali) 

Metalli leggeri in rottami (alluminio, ecc.) (di terzi - quintali) 

Metalli leggeri in pani (acquistate - quintali) 

Metalli leggeri in parin(di terzi - quintali) 

Metalli pesanti infettami (piombo, zinco, stagno, ecc.) (acquistate - quintali) 
Metalli pesanti ifscottami (piombo, zinco, stagno, ecc.) (di terzi - quintali) 


etalli pesantti.iri pani (acquistate - quintali) 


N 

Metalli pesanti in pani (di terzi - quintali) 

Ferroleghè (ferro silicio, ferro manganese, ecc.) (acquistate - quintali) 
Ferreleghe (ferro silicio, ferro manganese, ecc.) (di terzi - quintali) 

Metalli preziosi (oro, argento, platino, ecc.) (acquistate - quintali) 

Metalli preziosi (oro, argento, platino, ecc.) (di terzi - quintali) 

Altri metalli non ferrosi (cromo, nichel, manganese, ecc.) (acquistate - quintali) 
Altri metalli non ferrosi (cromo, nichel, manganese, ecc.) (di terzi - quintali) 
Nastri e lamiere (0 similari) di ferro e acciaio (acquistate - quintali) 

Nastri e lamiere (0 similari) di ferro e acciaio (di terzi - quintali) 


Minerali di base (affinanti e apportatori di elementi leganti) (acquistate - quintali) 
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* Materie prime: Minerali di base (affinanti c apportatori di elementi leganti) (di terzi - quintali) 
* Fasi della produzione/lavorazione: Progettazione — Svolta internamente 

«Fasi della produzione/lavorazione: Realizzazione dei modelli - Svolta internamente 

* Fasi della produzione/lavorazione: Realizzazione dei modelli — Affidata a terzi 

* Fasi della produzione/lavorazione: Preparazione leghe - Svolta internamente 

* Fasi della produzione/lavorazione: Fabbricazione anime - Svolta internamente 

* Fasi della produzione/lavorazione: Fabbricazione anime - Affidata a terzi 


* Fasi della produzione/lavorazione: Preparazione delle forme (in terra verde, in sabbî@ resina, in shell- 
molding, ecc.) - Svolta internamente 


* Fasi della produzione/lavorazione: Fusione in terra - Svolta internamente 

» Fasi della produzione/lavorazione: Fusione in conchiglia - Svolta internamente 
* Fasi della produzione/lavorazione: Pressofusione - Svolta internamente 

»  Fasidella produzione/lavorazione: Fusione leghe - Svolta internamente 

* Fasi della produzione /lavorazione: Sterratura/distaffatura - Svolta internamente 
* Fasi della produzione/lavorazione: Sabbiatura - Svolta internamente 

* Fasi della produzione/lavorazione: Smaterozzatura - Svolta intefftamente 

* Fasi della produzione/lavorazione: Sbavatura - Svolta internafnénte 

* Fasi della produzione/lavorazione: Taglio - Svolta internamente 

» Fasi della produzione/lavorazione: Piegatura - Svolta internamente 


« Fasi della produzione/lavorazione: Rullatura - Svoltàinternamente 


* Fasi della produzione/lavorazione: Trafilatura - Svolta internamente 


» Fasi della produzione/lavorazione: Saldatura /di assemblaggio (di tubi di alluminio, ecc.) - Svolta 
internamente 


* Fasi della produzione/lavorazione: Trattaménti termici - Svolta internamente 


» Fasi della produzione/lavorazione: Altre lavorazioni meccaniche di assemblaggio (diverse da quelle del rigo 
1539) - Svolta internamente 


QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
»  Fotnia metano/ gasolio — Numero 

*  Fornidi attesa — Numero 

* Macchine per formatura ineterra — Numero 

« Impianti per fusione in conchiglia — Numero 

* Macchine di pressefusione — Numero 

*  Barilatrici (buratt) o similari — Numero 

* Macchine da'taglio — Numero 

» Trafilatrici/Numero 


* Forni (pertrattamenti termici dei metalli, essiccatura, ecc.) — Numero 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 

organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SD38U —Fabbricazione di 

mobili metallici per uffici e negozi, ecc. 

Oggetto dello studio è l’ attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

*  36.12.1- Fabbricazione di mobili metallici per uffici e negozi, ecc. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non sole di variabili contabili, ma 

anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le yartabili contabili e le variabili 

strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi modelli organizzativi impiegati 

nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli\pèr la comunicazione dei dati rilevanti 

ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta 2003. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 861. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare lateomipletezza, la correttezza e la coerenza delle 

informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello $tudiò, lo scarto di 201 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 curo; 

* quadro B (unità produttive destinate all’esercizio dell’attività) non compilato; 

* quadro C (modalità di svolgimento dell’ attività) on compilato; 

«quadro D (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

«quadro l' (elementi contabili) non compilato; 

* presenza di attività secondarie con im'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di 
attività quali la commercializzazione*diretta di prodotti finiti, 

* errata compilazione delle percenttmali relative alle modalità di produzione in conto proprio/conto terzi, 
commercializzazione di prodotti acquistati da terzi non trasformati e/o lavorati dall’impresa (quadro C); 

* errata compilazione delle percentuali relative a materiali di produzione (quadro D); 

* errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti ottenuti /lavorati (quadro D), 

* errata compilazione delle\pèfcentuali relative alla modalità di produzione (quadro D); 

* errata compilazione delle)percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro Z); 

* incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli scartreffettuati, il numero di modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 660. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriatàtnuna strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 
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* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipò 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Agalisi in Componenti Principali *; 

* un procedimento di Cluster Analysis °. 

L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustèring, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazionertanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (1 fattori) che consentone,/comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogèreità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili guanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il) gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 

Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i guadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di clientela, all'area di mercato, alle diverse 
modalità di espletamento dell’attività (materie prime, fasi di lavorazione, tipo prodotto), ecc. tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative. alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le divérse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 

I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali veng6n0 )analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di ndividuare quelli che colgorià, i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare sette gruppisomogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


I principali aspetti strutturali delle imprese considerati nell’analisi sono: 

» = dimensione della struttura; 

* modalità organizzativa; 

* specializzazione per tipologia di prodbtto. 

Il fattore dimensionale ha differenziato aziende con una struttura organizzativa e produttiva di più grandi 

dimensioni (cluster 3) ed imprese dispiecole dimensioni (cluster 4). 

La modalità organizzativa ha permésso di evidenziare imprese che operano prevalentemente in conto proprio 

(cluster 3 e 4), imprese che svolgono la loro attività principalmente in conto terzi (cluster 2, 5 e 6) e imprese con 

attività mista (cluster 1 e 7). 

Infine, la specializzazione per tipologia di prodotto ha evidenziato le seguenti categorie: 

* imprese specializzate nella produzione di mobili per l'arredo ufficio (cluster 1); 

* imprese specializzate nella produzione di mobili per l'arredo tradizionale ad uso industriale e civile e sistemi 
di movimentazione e magazzinaggio (cluster 2); 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La @luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
sitili. 
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* imprese specializzate nella produzione di componenti metallici per l'industria del mobile (cluster 6); 


* imprese specializzate nella produzione di mobili per l’arredo casa (cluster 7). 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione dei valori 
numerici riguarda valori medi. 


CLUSTER 1- IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI MOBILI PER L’ARREDO UFFICIO 
NUMEROSITÀ: 39 

Le imprese del cluster sono in prevalenza società (46% di capitali e 33% di persone), con una stràttura composta 
da 9 addetti di cui $ dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 2 impiegati, 4 operai genèrici e 2 operai 
specializzati. 

Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 778 mq di locali destinati alla produzione, 
534 mq di locali destinati a magazzino, 65 mg di locali destinati ad esposizione e 67 mq di locali destinati ad 
uffici. 


Si tratta di aziende operanti sia in conto proprio che in conto terzi specializzate“ nélla produzione di mobili per 
l'arredo dell’ufficio (90% dei ricavi) prevalentemente di dimensione standard (74% dei ricavi). 


La clientela è diversificata ed è rappresentata da industria dell’arredamento (23% dei ricavi), enti pubblici (12%), 
commercianti al dettaglio (10%), altri utilizzatori finali (9%) e commercianti all’ingrosso (9%), su un’arca di 
mercato che si estende fino all'ambito nazionale. 


I materiali di produzione utilizzati sono materie prime metalliche (45% degli acquisti), parti 
d’acquisto /componenti (19%), semilavorati incorporati (16%) c lego 40%). 


Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione (69% dei soggetti), taglio (79%), 
sbavatura (51%), tranciatura/punzonatura (69%), filettaturtà 49%), scantonatura (49%), piegatura (69%), 
saldatura e puntatura (69%), assemblaggio (92%) ed imballaggio (79%); rilevante è l’esternalizzazione della 
verniciatura (46% dei soggetti). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 cesofa, sbavatrice, 1 tranciatrice, 2 piegatrici, 1 filettatrice, 1 
puntatrice e 2 saldatrici. 


CLUSTER 2 — IMPRESE IN CONTO TERZI CHE PRODUCONO MOBILI PER L'ARREDO TRADIZIONALE AD 
USO INDUSTRIALE E CIVILE E SISTEMI DI MOVIMENTAZIONE E MAGAZZINAGGIO 


NUMEROSTITÀ: 102 


Le imprese del cluster sono in prevalenza svcietà (40% di capitali e 39% di persone), con una struttura composta 
da 8 addetti di cui 6 dipendenti, tra i qualirsi rileva la presenza di 1 impiegato, 2 operai generici e 2 operai 
specializzati. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 675 mq di locali destinati alla produzione, 
195 mq di locali destinati a magazzinto-è 64 mq di locali destinati ad uffici. 


Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto terzi (71% dei ricavi) che producono mobili per l’arredo 
tradizionale ad uso industriale»e.civile (35% dei ricavi), sistemi di movimentazione e magazzinaggio (18%), mobili 
pet l'arredo officina (8%) esmobili per l'arredo tecnico (8%), prevalentemente su misura e a richiesta (67% dei 
ricavi). 


La clientela è rappresentata da industria di altri settori (diversi dall’arredamento) per il 41% dei ricavi, mdustria 
dell’arredamento pet.il 9% ed altri utilizzatori finali per il 7%, su un’area di mercato che si estende fino all’ambito 
pluriregionale. 


1 materiali di. produzione utilizzati. sono materie prime metalliche (66% degli acquisti) e parti 
d’acquisto /componenti (15%). 

Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione (70% dei soggetti), taglio (92%), 
sbavatuta (75%), tranciatura/punzonatura (78%), filettatura (64%), scantonatura (71%), piegatura (85%), 
fresatura (45%), saldatura e puntatura (86%), assemblaggio (97%), imballaggio (73%) ed installazione (56%). 


La/detazione di beni strumentali è costituita da 1 cesota, 1 sbavatrice, 1 tranciatrice, 1 scantonatrice, 2 piegatrici, 
2'pùntatrici e 4 saldatrici. 
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CLUSTER 3 — IMPRESE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI OPERANTI IN CONTO PROPRIO E CON CICLO DI 
PRODUZIONE INTEGRATO 


NUMEROSITÀ: 60 


Le imprese del cluster sono in prevalenza società di capitali (87% dei soggetti), con una struttura composta da 26 
addetti di cui 24 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 5 impiegati, 10 operai generici, 6 operai specializzati 
ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 2.839 mq di locali destinati alla produzione, 
1.492 mq di locali destinati a magazzino, 113 mq di locali destinati ad esposizione e 210 mq dilecali destinati ad 
uffici. 


Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto proprio (80% dei ricavi), con una reterdi vendita formata 
da 4 agenti e rappresentanti non esclusivi. I prodotti ottenuti/lavorati sono costituititda’ mobili per l'arredo 
tradizionale ad uso industriale e civile (32% dei ricavi), componenti metallici (13%), mobili per l’arredo casa 
(12%) e mobili per l’arredo giardino (8%), prevalentemente su dimensione standard 44% dei ricavi). 


Ta clientela è rappresentata da commercianti al dettaglio (21% dei ricavi), commercianti all'ingrosso (16%), 
industria dell'arredamento (18%) cd industria di altri settori diversi dall’arredamiento (9%); l'arca di mercato si 
estende fino al livello internazionale e nel 72% dei casi è presente una quota di export pari al 28% dei ricavi. 


I materiali di produzione utilizzati sono materie prime metalliche (57% degli acquisti), parti 
d’acquisto /componenti (17%) ed altre materie prime lavorate (13%). 


Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione (85% dei soggetti), taglio (88%), 
sbavatura (53%), tranciatura/punzonatura (90%), filettatura (45%)Y scantonatura (72%), piegatura (97%), 
verniciatura (80%), saldatura e puntatura (97%), assemblaggio (100%/ed imballaggio (100%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 cesoia, 1 sbavattice, 3 tranciatrici, 1 scantonatrice, 4 piegatrici, 1 
filettatrice, 5 puntatrici, 5 saldatrici di cui 1 appartenente* ad /isole robotizzate, 1 impianto di sgrassaggio, 1 
impianto di verniciatura e 1 macchina per imballaggio. 

CLUSTER 4 — IMPRESE DI PICCOLE DIMENSIONI OPERANTI IN CONTO PROPRIO DESPECIALIZZATE 
NUMEROSIITÀ: 185 

Le imprese del cluster sono ripartite fra: ditte individuali (31% dei soggetti), società di persone (40%) e società di 
capitali (29%), con una struttura composta da 5 addetti di cui 4 dipendenti tra i quali si rileva la presenza di 1 
impiegato, 2 operai generici ed 1 operaio specializzato. 

Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 435 mq di locali destinati alla produzione, 
229 mq di locali destinati a magazzino&43 mq di locali destinati ad esposizione e 46 mq di locali destinati ad 
uffici. 

Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto proprio (81% dei ricavi) che producono mobili per l'arredo 
tradizionale (33% dei ricavi), componenti metallici (10%), mobili per l’arredo casa (9%) e mobili per l’arredo 
tecnico (8%) 

La clientela è rappresentata dwaltri utilizzatori finali per il 18% dei ricavi, commercianti al dettaglio per il 14%, 
commercianti all’ingrosso/Pèt il 14%, industria di altri settori (diversi dall’arredamento) per il 9% ed enti pubblici 
per il 6%; l’area di mercato*swestende fino all’ambito nazionale. 

I materiali di produzione utilizzati sono materie prime metalliche (64% degli acquisti), parti 
d’acquisto /compomeati (12%) e legno (9%). 

Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione (70% dei soggetti), taglio (82%), 
sbavatura (48%)»stranciatura/punzonatura (63%), scantonatura (42%), piegatura (71%), verniciatura (44%), 
saldatura e puntàtura (78%), assemblaggio (89%), imballaggio (70%) ed installazione (46%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 cesoia, 1 tranciatrice, 1 piegatrice, 1 puntatrice e 2 saldatrici. 
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CLUSTER 5 — IMPRESE IN CONTO TERZI CON CICLO DI PRODUZIONE PARZIALMENTE ESTERNALIZZATÒO 
NUMEROSITÀ: 93 


Le imprese del cluster sono in prevalenza società (48% di persone e 36% di capitali), con una struttura composta 
da 12 addetti di cui 10 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 4 operai generici,.4 operai 
specializzati ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 914 mq di locali destinati alla. produzione, 
427 mg di locali destinati a magazzino e 70 mq di locali destinati ad uffici. 


Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto terzi (70% dei ricavi) che producono componenti metallici 
(39% dei ricavi), mobili per l'arredo casa (24%) e mobili per l’arredo tecnico (8%). 


La clientela è rappresentata da industria dell’arredamento (56% dei ricavi) e commertianti all'ingrosso (10%); 

l’area di mercato si estende al livello internazionale e nel 49% dei casi è presente una quota di export pari al 30% 

dei ricavi. 

I materiali di produzione utilizzati sono materie prime metalliche (64% degli acquisti), semilavorati incorporati 

(14%) e parti d’acquisto/componenti (13%). 

Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione N&4% dei soggetti), taglio (95%), 

sbavatura (92%), tranciatura/punzonatura (84%), filettatura (86%), scantonatura (57%), piegatura (90%), 

fresatura (56%), saldatura e puntatura (90%), assemblaggio (96%) ‘ed imballaggio (96%): rilevante è 

l’esternalizzazione delle fasi di verniciatura (90% dei soggetti), trattamentiyprotettivi (72%), saldatura e puntatura 

(37%) e fresatura (31%). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 cesoia, 1 sbavattice, 2 tranciatrici, 3 piegatrici, 1 fresatrice, 1 

filettatrice, 1 puntatrice e 5 saldatrici. 

CLUSTER 6 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO ‘TERZI/ SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI 
COMPONENTI METALLICI PER L’INDUSFRIA DEL MOBILE 

NUMEROSITÀ: 68 

Le imprese del cluster sono in prevalenza società di persone (56% dei soggetti), con una struttura composta da 6 

addetti di cui 5 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 2 operai generici e 2 operai specializzati. 

Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività,sono articolate in 533 mq di locali destinati alla produzione e 

147 mq di locali destinati a magazzino. 


Si tratta di aziende operanti prevalentemente in conto terzi (77% dei ricavi) che producono soprattutto 
componenti metallici (69% dei ricavi). 


La clientela è rappresentata principalmente da industria dell'arredamento (70% dei ricavi), su un’area di mercato 
che si estende fino all'ambito nazionale, 


I materiali di produzione utilizzati Sano materie prime metalliche (61% degli acquisti). 


Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: taglio (78% dei soggetti), sbavatura (66%), 
tranciatura/punzonatura (63%), filettatura (57%), piegatura (76%), saldatura e puntatura (85%) ed assemblaggio 
(54%). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 cesota, 1 sbavatrice, 1 tranciatrice, 1 piegatrice, 1 fresatrice, 1 
filettatrice, 1 puntatrîce &3 saldatrici. 


CLUSTER 7-— IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI MOBILI PER L'ARREDO CASA 
NUMEROSIT À»86 


Le imprese(dél.eluster sono in prevalenza società (49% di persone e 35% di capitali), con una struttura composta 
da 8 addetti di cui 6 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 3 operai generici e 2 operai 
specializzati! 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 669 mq di locali destinati alla produzione, 
339 în di locali destinati a magazzino, 47 mq di locali destinati ad esposizione e 63 mg di locali destinati ad 
Uffici. 
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Si tratta di aziende operanti sia in conto proprio che in conto terzi specializzate nella produzione di mobili pét 
l'arredo casa (68% dei ricavi), prevalentemente su dimensione standard (68% dei ricavi). 


"70; 


La clientela è diversificata ed è rappresentata da commercianti al dettaglio (27% dei ricavi), commercianti 
all’ingrosso (24%) ed industria dell'arredamento (20%); l’area di mercato si estende a livello internazionale.’ nel 
52% dei casi è presente una quota di export pari al 33% dei ricavi. 


I materiali di produzione utilizzati sono materie prime metalliche (53% degli acquisti), semilavoratsincorporati 


(21%) ed altre materie prime lavorate (11%). 


Le fasi del processo produttivo svolte internamente sono: progettazione (71% dei soggetti), )taglio (91%), 
sbavatura (80%), tranciatura/punzonatura (59%), filettatura (78%), piegatura (66%), fresatura (64%), verniciatura 
(86%), trattamento protettivo (56%), saldatura e puntatura (87%), assemblaggio (98%) ed maball'aggio (98%). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 cesoia, 1 sbavatrice, 1 tranciatrice, l'piegAtrice, 1 fresatrice, 1 
filettatrice, 1 puntatrice, 3 saldatrici, 1 impianto di sgrassaggio ed 1 impianto di verniciatura. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle iniprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la&relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E’ opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressionie si è proceduto ad effettuare un'analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitarè/possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

* (costo del venduto' + costo per la produzione di servizi) dichiarato negativo; 

«+ costie spese dichiarati nel quadro F superiori ai ricavi dichiarati. 


Successivamente sono stati utilizzati indicatori economico-contabili specifici dell’attività in esame: 


»_ valore aggiunto per addetto = (ticavi& tosto del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) /(numero addetti 5 * 1.000); 


3 La Regressione Multipla è una teciiica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
Pandamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
* Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 
5 Le frequenze relatiyé ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 

Le frequenze relative a'non dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 


“Collaboratori coerdinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa” e degli “Amministratori non soci”). 


numero addetti = 1+ numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 

(persone fisiche) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 
formazione e lavoro o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi 
che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 
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» durata delle scorte = (giacenza media del magazzino$ /ricavi) * 365; 

+ margine operativo lordo sulle vendite = [(ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 
afferenti l’attività dell’impresa) /ricavi] # 100. 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personale dipendente>è stata 

calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poîvsono state 

selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di umadeterminato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 

Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 

* dal 1° ventile, per i cluster 1, 2, 3, 5, 6 e 7; 

«dal 2° ventile, per il cluster 4. 

Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«non sono stati effettuati tagli per i cluster 1, 2, 5, 6 e 7, 

* dal1° ventile, per il cluster 3; 

» fino al 19° ventile, per il cluster 4. 

Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 1° ventile, per i cluster 1, 2, 3,5, 6 e 7; 

«dal 2° ventile, per il cluster 4. 

Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto.allavdefinizione della “funzione di ricavo” per 

ciascun gruppo omogeneo. 

Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili sia variabili strutturali. 

La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il rhetodo stepwise. Una volta selezionate le variabili, la 

determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi quadrati generalizzati, 

che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilitàlegata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 7.A vengono riportate le variabili*@d itispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 
APPLICAZIONE DEGLI STUBDIDI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo dell'a.sifnigola impresa sono previste due fasi: 
» l’Analisi Discriminante?, 
» la stima del ricavo di riferimento. 


Nell’allegato 7.B vengono ripòftate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


numero addetti = Numefo”diripenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati 

(società) fx nuniero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
lavoto o a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano 
attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero 
associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + numero associati in 
partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero 


amministratori non soci 


î Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2 


? L’Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attfavetso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi 
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Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente uf 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità=sî 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati comessomma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 

Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livelloydel 99,99%, per 
ogni gruppo omogenco ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 
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ALLEGATO 7.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DICRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


. umero giornate retribuite: Dirigenti 

. umero giornate retribuite: Quadri 

. umero giornate retribuite: Impiegati 

. umero giornate retribuite: Operai generici 


* Numero giornate retribuite: Operai specializzati 


. umero giornate retribuite: Dipendenti a tempo parziale 

. umero giornate retribuite: Apprendisti 

. umero giornate retribuite: Assunti con contratto di formazione e lavoro 6*attermine 

. umero giornate retribuite: Lavoranti a domicilio 

. umero: Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa 
. umero: Collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di coral rigo precedente 


* Percentuale di lavoro prestato: Collaboratori dell’impresa familiare è coniuge dell’azienda coniugale 


* Percentuale di lavoro prestato: Familiari diversi da quelliAdi ‘vii al rigo precedente che prestano attività 
nell’impresa 


«Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipàZione che apportano lavoro prevalentemente 
nell’impresa 


* Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 
* Percentuale di lavoro prestato: Soci con occupazione prevalente nell’impresa 
* Percentuale di lavoro prestato: Soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 
* Numero: Amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLADICHIARAZIONE: 

*  Mqdeilocali destinati alla produzionè 

»  Mqdeilocali destinati a magazzino 

QUADRO C DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Produzione conto proprio 

* Produzione conto terzi 

* Percentuale dci ricavi provenienti dal committente principale 

QUADRO D DEL MODEPRLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Materiali di prédùzione: Semilavorati incorporati 

* Fasi della lavorazione: Progettazione — Svolta internamente 

»  Fasidella lavorazione: ‘l'aglio — Svolta internamente 

* Fasi dellalavorazione: Sbavatura — Svolta internamente 

* Lasi della lavorazione: l'ilettatura — Svolta internamente 

» Fasi della lavorazione: Piegatura — Svolta internamente 


«%/ Fasi della lavorazione: Verniciatura — Affidata a terzi 
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Fasi della lavorazione: Trattamento protettivo — Svolta internamente 


Fasi della lavorazione: l'rattamento protettivo — Affidata a terzi 


Fasi della lavorazione: Assemblaggio finale — Svolta internamente 


Fasi della lavorazione: Imballaggio — Svolta internamente 


Fasi della lavorazione: Installazione — Svolta internamente 


Prodo 
Prodo 


ti ottenuti/lavorati: Arredo tradizionale per uso industriale e civile (armadi, scaffali, spogliatoi, ecc.) 


ti ottenuti/lavorati: Sistemi (anche automatizzati) di movimentazione e magazzinaggio (scaffalature 


pet uso industriale, portapallets, cantilever, soppalchi, carpenteria mettalica in genere, ecè») 


Prodo 
Prodo 
Prodo 


Prodo 


ti ottenuti/lavorati: Arredo officina (carrelli, portautensili, banchi da lavoro, contenitori metallici, ecc.) 
ti ottenuti/lavorati: Arredo ufficio (scrivanie, cassettiere, classificatori, pareti diyisorie, ecc.) 
ti ottenuti/lavorati: Arredo per la casa (librerie, tavoli, portatelevisori, searpiere, portascope, ecc.) 


ti ottenuti/lavorati: Componenti metallici per l’industria mobiliera 


QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Impianti di verniciatura - Numero 


QUADRO Z DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Tipologia della clientela: Industria dell’arredamento 


Tipologia della clientela: Industria di altri settori (diversi dall’Atuxédàmento) 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifithe)dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SD47U — Fabbficazione di articoli 
in carta e cartone. 


Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 
«21210 - Fabbricazione di carta e cartoni ondulati e di imballaggi di carta e cartone; 

*  21.23.0- Fabbricazione di prodotti cartotecnici; 

* 21.25.0— Fabbricazione di altri articoli di carta e di cartone. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non solo di variabili contabili, ma anche 
di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le/variabili contabili e le variabili strutturali, 
P 
per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi modelli organizzativiimpiegati nell’espletamento dell’attività. 


L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modellîyper la comunicazione dei dati rilevanti ai 
fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d'imposta 2003: 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 2.857. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 


T'ali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scatto di 147 posizioni. 
I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

«quadro B (unità locali destinate all’esercizio-dell’Attività) non compilato; 

«quadro C (modalità di svolgimento dell’Attività) non compilato; 

* quadri D (elementi specifici dell’attività)ànon compilato; 

* quadro F (elementi contabili) noncompilato; 


* presenza diattività secondarie cofsin’incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20% ad eccezione di attività 
quali la commercializzazione diretta di prodotti finiti; 


* errata compilazione delle percentuali relative alle modalità di produzione conto proprio, produzione conto terzi e 
commercializzazione di,predotti acquistati da terzi non trasformati e/o lavorati dall’impresa (quadro C); 


» errata compilazione delle percentuali relative ai materiali di produzione /materie prime (quadro D); 
* errata compilazione délle percentuali relative ai prodotti ottenuti (quadri D e Z); 


» errata compilazione delle percentuali relative ai tipi di lavorazione (quadro D),; 


* errata compilazione delle percentuali relative al mercato di riferimento (quadro Z); 
«+ incongruefìze fra 1 dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 2.710. 
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IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattortalò del tipo 
; eno sul RT 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Analisi in Componenti Principali ; 


» un procedimento di Cluster Analysis”. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering. 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l’operazione di clustering. 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuatà a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (1 fattori) che/consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottatò, l'omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto in funzione delle principali 
interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che concorrono a definirne 


il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono guelle’presenti in tutti i quadri ad eccezione 
delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall’esigenza di caratterizzare le imprese in base ai 
possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di clientela, all’atea di mercato, alle diverse modalità di 
espletamento dell’attività (materie prime, fasi di lavorazione, tipi.di\ prodotto), ecc.; tale caratterizzazione è possibile 
solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative/al Mércato di riferimento e a tutti quegli elementi 
specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vertgoro analizzati in termini di significatività sia economica 
sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi/aspetti strutturali delle attività oggetto dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare quindici/eruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


I principali aspetti strutturali delle imprese considerati nell’analisi sono: 
+ dimensione della struttura; 

«+ modalità organizzativa; 

«tipo di lavorazione /produzion& 

* grado di integrazione del precesso produttivo; 


»  monocommittenza. 


‘ L’Analisi in Composti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di dati 
quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che spieghino il 
massimo possibile délla varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti principali 
(fattori) sono otténute come combinazione lineare delle variabili originarie. 

La ClusterfAnalysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell’analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei diimprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili. 
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Il fattore dimensionale ha permesso di isolare le realtà di più grandi dimensioni (cluster 4 e 6) e quelle di dimensiofti 
più contenute (cluster 1, 2,7, 8 e 11). 


La modalità organizzativa ha evidenziato la presenza di imprese che operano prevalentemente in conto proprio 
(cluster 1, 4, 6, 9, 10, 11 e 15), imprese che svolgono la loro attività in conto terzi (cluster 2, 7, 8, 13 c 14) ed'‘imprese 
con attività mista (cluster 3, 5 e 12). 


Il tipo di lavorazione /produzione ha fatto emergere le seguenti specializzazioni: 
* lavorazioni cartotecniche (cluster 1, 4, 7 e 13); 

* lavorazione tubi (cluster 3); 

* produzione di astucci e scatole pieghevoli (cluster 5); 

* produzione di imballaggi in cartone ondulato (cluster 6,9 e 14); 

* produzione di etichette (cluster 12); 

«+ produzione di imballaggi alimentari (cluster 15). 


L'analisi del processo di produzione ha permesso di individuare un gruppo di imprese con processo parzialmente 
esternalizzato (cluster 5). 


Infine per ciò che concerne la monocommittenza, le imprese dei cluster 2 ewA.si caratterizzano per l'elevata incidenza 
dei ricavi provenienti dal committente principale. 

Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo sègnalazione contraria, l'indicazione dei valori 
numerici riguarda valori medi. 


CLUSTER 1 - IMPRESE DI PICCOLE DIMENSIONI OPERANTI ÎN CONTO PROPRIO SPECIALIZZATE NELLE 
LAVORAZIONI CARTOTECNICHE 


NUMEROSITÀ: 132 


Le imprese appartenenti al cluster sono per il 39% società di persone, per il 38% ditte individuali e per il 23% società 
di capitali, con una struttura composta da 4 addetti di cui 3 dipendenti. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 274 mq di produzione, 157 mq di magazzino e 
25 mq di uffici. 


Si tratta di imprese operanti prevalentementein tento proprio (71% dei ricavi), specializzate nella produzione e 
lavorazione di altri prodotti cartotecnici (51° dei ricavi), di astucci e scatole pieghevoli (8%) e nella lavorazione del 
cartone pressato (11%). Il prodotto ottenutovè costituito quasi esclusivamente da cartotecnica (93% dei ricavi). 


Le imprese operano in diversi mercati di riferimento ed in particolare commercio ed industria cartaria. La tipologia di 
clientela è ripartita fra industria (26% dei'ricavi), commercianti al dettaglio (21%), artigiani (20%) e commercianti 
all’ingrosso (20%), su un’area di mercato che si estende dall’ambito regionale a quello pluriregionale. 


I materiali di produzione utilizzati.,sono prevalentemente cartone (70% dei soggetti), carta (60%) e resine, adesivi, 
collanti e plastificanti (58%), 


Il processo di produzione /lavbrazione è caratterizzato dalle fasi tipiche delle lavorazioni cartotecniche: fustellatura 
(62% dei soggetti), cordòmatura (60%), accoppiamento (45%), piegatura ed incollatura (67%) e rivestimento (37%). 


Le imprese del cluster presentano una dotazione strumentale costituita da 1 computer, 1 macchina da stampa, 2 
macchine per l'accoppiamento e la lavorazione di cartone pressato (presenti nel 20% dei casi), 1 macchina 
fustellatrice (a pacco, a cilindro, mezzo taglio) (nel 23% dei casi), 2 macchine fustellatrici rotative, bobster, platina 
(nel 23% dei cast) macchina fustellatrice e cordonatrice (ncl 28% dei casi) ed 1 macchina confezionatrice (nel 22% 
dei casi). 
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CLUSTER 2 — IMPRESE MONOCOMMITTENTI CHE EFFETTUANO LAVORAZIONI DI PIEGATURA E 
INCOLLAT'URA DI IMBALLAGGI 


NUMEROSITÀ: 128 


Le imprese appartenenti al cluster sono per il 37% ditte individuali, per il 36% società di persone e per il 27% SOcietà 
di capitali, con una struttura composta da 4 addetti di cui 3 dipendenti. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 296 mq di produzione e 287 mq(di magazzino. 
Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto terzi (84% dei ricavi), con un’incidenza dei,ficavi derivanti dal 
committente principale pari all'82%. I tipi di lavorazione preminenti sono lavorazioni della carta e del cartone (27% 
dei ricavi), produzione di imballaggi in cartone ondulato (25% dei ricavi), lavorazione del cartone. pressato (10%) e 
produzione di sacchi e sacchetti (7%). I prodotti ottenuti sono soprattutto imballaggi alimentatrnA1% dei ricavi) e 
non alimentari (22%). 

Le imprese operano in diversi mercati di riferimento, in particolare industria cartaria, commercio ed imprese agricole. 
La tipologia di clientela è costituita da industria (66% dei ricavi) e commercianti all'ingrosso (11%), su un’area di 
mercato comunale c provinciale. 

Il processo di produzione /lavorazione è limitato alla fase di piegatura e incollattita.(64% dei soggetti). 

La dotazione dei beni strumentali è coerente con la tipologia del processo produttivo. 

CLUSTER 3 - IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA LAVORAZIONE DI TUBI 

NUMEROSITÀ: 40 

Le imprese appartenenti al cluster sono prevalentemente società (55%®di capitali e 28% di persone), con una 
struttura composta da 9 addetti di cui 7 dipendenti, tra i quali si riléva la presenza di 1 impiegato, 3 operai generici e 2 
operai specializzati. 

Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono articolati in 989 mq di produzione, 693 mq di magazzino e 68 mq di 
ufficio. 

Si tratta di imprese operanti in conto proprio (66% dei ricavi)’ e marginalmente in conto terzi (28%), specializzate 
nella lavorazione di tubi (74% dei ricavi). 

Le imprese operano in diversi mercati di riferimento, ifi particolare industria cartaria ed altre imprese manifatturiere. 
La tipologia di clientela è costituita principalmente da industria (85% dei ricavi), su un’area di mercato che si estende 
fino al livello nazionale. 

I materiali di produzione utilizzati sono soprattutto cartone (85% dei soggetti), resine, adesivi, collanti e plastificanti 
(80%) e carta (50%). 

Il ciclo di produzione /lavorazione è limitàte alla fase di trasformazione di formato (63% dei soggetti). 

La dotazione dei beni strumentali è Costituita da 3 computer, 1 macchina confezionatrice e 4 macchine per la 
lavorazione dei tubi. 

CLUSTER 4 - IMPRESE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI SPECIALIZZATE NELLE LAVORAZIONI CARTOTECNICHE 
NUMEROSITÀ: 156 

Le imprese appartenenti al cluster sono prevalentemente società (69% di capitali e 25% di persone), con una 
struttura composta da 1/\addetti di cui 13 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 2 impiegati, 5 operai generici, 
4 operai specializzati éd 1 apprendista. 

Le superfici destinateallo svolgimento dell'attività sono articolate in 1.057 mq di produzione, 968 mq di magazzino e 
131 mq di uffici. 

Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto proprio (77% dei ricavi) specializzate nella produzione e 
lavorazionedi altri prodotti cartotecnici (51% dei ricavi) e nelle altre lavorazioni della carta e del cartone (29%). Il 
prodotto otteriuto è costituito prevalentemente da cartotecnica (65% dei ricavi). 
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Le imprese operano in diversi mercati di riferimento, in particolare commercio ed industria cartaria. La tipologia dî 
clientela è costituita da industria (41% dei ricavi), commercianti all’ingrosso (27%) e commercianti al dettaglio (13%) 
L’area di mercato si estende all’ambito internazionale con presenza di export nel 67% dei casi ed un’incidenza’Sui 
ricavi pari al 20%. 


1 materiali di produzione utilizzati sono soprattutto carta (73% dei soggetti), cartone (53%) e film plastico PVC 
(61%). 


Il processo di produzione/lavorazione è caratterizzato dalle fasi di stampa (40% dei soggetti) e trasfotmazione di 
formato (62%). 


Le imprese del cluster presentano una dotazione strumentale costituita da 5 computer, 1 scanner, 1yimacchina da 
stampa, 1 taglierina rotativa, 1 macchina sbobinatrice ed 1 macchina confezionatrice. 


CLUSTER 5 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA LAVORAZIONE DI ASTUCCI E SCATOLECON CICLO DI 
PRODUZIONE PARZIALMENTE ESTERNALIZZATO 


NUMEROSITÀ: 222 


Le imprese appartenenti al cluster sono prevalentemente società (54% di capitali 28% di persone), con una 
struttura composta da 11 addetti di cui 9 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza.df1 impiegato, 4 operai generici, 3 
operai specializzati ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 751 mq diproduzione, 492 mq di magazzino ed 
87 mq di uffici. 


Si tratta di imprese operanti sia in conto proprio che in conto terzi, spécializzate nella produzione di astucci e scatole 
pieghevoli (65% dei ricavi). 


I principali mercati di riferimento sono rappresentati da industria(cartaria, imprese alimentari, imprese 

farmaceutiche /cosmetiche, tipografie /imprese editoriali/arti gratiche, commercio ed altre imprese manifatturiere. La 
tipologia di clientela prevalente è industria (70% dei ricavi) su un’afea di mercato che si estende a livello 
internazionale con presenza di export nel 34% dei casi. 


I materiali di produzione utilizzati sono cartone (91% dei soggetti), resine, adesivi, collanti e plastificanti (76%), 
inchiostri/vernici (55%), film plastico — PVC (51%) e carta (50%). 


Il processo di produzione /lavorazione è caratterizzato/dalle fasi di stampa (58% dei soggetti), fustellatura (92%), 
cordonatura (69%) e piegatura e incollatura (85%); rilevante è l’esternalizzazione delle fasi di progettazione grafica 
(53% dei soggetti), fotocomposizione/fotolitografià (59%), stampa (51%), lucidatura (48%) ed accoppiamento 
(53%). 


Le imprese del cluster presentano una dotazione strumentale costituita da 3 computer, 1 macchina da stampa, 1 
macchina fustellatrice rotativa, bobster,,platina, 1 macchina fustellatrice e cordonatrice, 1 macchina piega e incolla 
per astucci, scatole e imballi, 1 scannefnely32% dei casi, 1 bromografo nel 39% dei casi, 1 sviluppatrice lastre nel 
40% dei casi, 1 macchina per l’accoppianiento e la lavorazione del cartone pressato nel 27% dei casi ed 1 macchina 
confezionatrice nel 32% dei casi. 


CLUSTER 6 - IMPRESE DI PIÙ,GRANDI DIMENSIONI SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI IMBALLAGGI IN 
CARTONE ONDULATO 


NUMEROSITÀ: 180 

Le imprese appartenenti al cluster sono prevalentemente società di capitali (77% dei soggetti), con una struttura 
composta da 16 addettadi cui 14 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 2 impiegati, 5 operai generici, 5 operai 
specializzati, 1 dipefadente a tempo parziale ed 1 apprendista. 

Le superfici destitrate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 1.754 mq di produzione, 1.658 mq di magazzino 
e 163 mq di uffici. 

Si tratta di imprése operanti prevalentemente in conto proprio (88% dei ricavi) specializzate nella produzione di 
imballaggi in cartone ondulato (83% dei ricavi) ad uso non alimentare (81% dei ricavi). 
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Le imprese operano in diversi mercati di riferimento, in particolare industria cartaria, imprese alimentari ed altre 
imprese manifatturiere. La tipologia di clientela è costituita prevalentemente da industria (77% dei ricavi) su un’area 
di mercato che si estende dall’ambito regionale a quello nazionale. 


I materiali di produzione utilizzati sono soprattutto cartone (89% dei soggetti), inchiostri/vernici (80%) e résine/ 
adesivi, collanti e plastificanti (78%). 

Il processo di produzione /lavorazione è caratterizzato dalle fasi di stampa (87% dei soggetti), fustellaturra (87%), 
cordonatura (82%) e piegatura e incollatura (88%). Rilevante è l’esternalizzazione della fase di progettazione grafica 
(42% dei soggetti). 

La dotazione dei beni strumentali è costituita da 5 computer, 1 macchina da stampa, 1 macchina perla produzione di 
imballi in cartone ondulato, 1 macchina fustellatrice rotativa, bobster, platina, 1 macchina fustellattice e cordonatrice, 


1 slotter slittatore, 1 macchina piega e incolla per astucci, scatole e imballi, 1 macchina confezignatrice ed 1 scanner 
nel 42% dei casi. 


CLUSTER 7 - IMPRESE MONOCOMMITTENTI SPECIALIZZATE NELLE LAVORAZIONI CARTOTECNICHE 
NUMEROSITÀ: 88 


Le imprese appartenenti al cluster sono per il 42% ditte individuali, per il 33% società di capitali e per il 25% società 
di persone, con una struttura composta da 5 addetti di cui 3 dipendenti. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 245 mq \diproduzione, 119 mq di magazzino e 
22 mq di uffici. 


Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto terzi (89% dei ricavi), con un’incidenza dei ricavi derivanti dal 
committente principale pari al 66%, specializzate nella produzione elavorazione di altri prodotti cartotecnici (39% 
dei ricavi) e di buste c buste a sacco (20%). Il prodotto ottenuto èostituito quasi esclusivamente da cartotecnica 
(97% dei ricavi). 


Le imprese operano in diversi mercati di riferimento, in particolate industria cartaria, commercio e 
tipografie /imprese editoriali/arti grafiche. La tipologia di clienitela è costituita principalmente da industria (55% dei 
ricavi) ed artigiani (19%), su un’area di mercato che si esténdè dall’ambito comunale quello pluriregionale. 


I materiali di produzione utilizzati si ripartiscono fra resine, adesivi, collanti e plastificanti, carta e cartone. 


Il processo di produzione /lavorazione è limitato alle fasi di fustellatura (35% dei soggetti) e di piegatura e incollatura 
(56%). 


La dotazione dei beni strumentali è formata da.l’computer ed 1 macchina confezionatrice presente nel 26% dei casi. 


CLUSTER 8 — IMPRESE DI PICCOLE DIMENSIONI CHE SVOLGONO LAVORAZIONI DELLA CARTA E DEL 
CARTONE IN CONTO TERZI 


NUMEROSITÀ: 275 


Le imprese appartenenti al cluster sono per il 39% ditte individuali, per il 37% società di persone e per il 24% società 
di capitali, con una struttura composta da 4 addetti di cui 3 dipendenti. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 259 mq di produzione, 148 mq di magazzino e 
23 mq di uffici. 


Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto terzi (90% dei ricavi), che svolgono lavorazioni della carta e 
del cartone (60% dei ricava). 


I mercati di riferimeritotsono rappresentati da commercio, tipografie /imprese editoriali/arti grafiche ed altre imprese 
manifatturiere. Latipbologia di clientela è costituita principalmente da industria (51% dei ricavi) ed artigiani (21%), su 
un’area di mercatosche si estende dall'ambito provinciale a quello pluriregionale. 


I materiali diproduzione utilizzati sono soprattutto resine, adesivi, collanti e plastificanti, carta c cartone. 
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Le fasi del processo di produzione/lavorazione sono limitate a fustellatura (38% dei soggetti) c piegatura e 
incollatura (44%). 


La dotazione dei beni strumentali è costituita da 1 computer, 1 scanner nel 27% dei casi, 2 macchine da stampa fel 
21% dei casi, 2 macchine fustellatrici e cordonatrici nel 21% dei casi ed 1 taglierina rotativa nel 23% dei cast: 


CLUSTER 9 - IMPRESE OPERANTI IN CONTO PROPRIO SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI IMBALLAGGI 
IN CARTONE ONDULATO 


NUMEROSTTÀ: 226 


Le imprese appartenenti al cluster sono prevalentemente società (46% di persone e 35% di capitali)xcon una 
struttura composta da 7 addetti di cui 5 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato»2/operai generici ed 
1 operaio specializzato. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 572 mq di produzione, 489 mq di magazzino e 
43 mq di uffici. 


Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto proprio (92% dei ricavi) specfalizzate nella produzione di 
imballaggi in cartone ondulato (90% dei ricavî) ad uso non alimentare (89% dei ricavi). 


Le imprese operano in diversi mercati di riferimento, in particolare industria caftarta, commercio ed altre imprese 
manifatturiere. La tipologia di clientela è costituita prevalentemente da industria (66% dei ricavi) ed artigiani (24%) su 
un’area di mercato che si estende fino all'ambito pluriregionale. 


I materiali di produzione utilizzati sono principalmente cartone (90% dei soggetti), inchiostri/vernici (65%) e resine, 
adesivi, collanti e plastificanti (62%). 


Il processo di produzione /lavorazione è caratterizzato dalle fasi di, stampa (79% dei soggrtti), fustellatura (64%), 
cordonatura (81%) e piegatura e incollatura (90%). 


La dotazione dei beni strumentali è costituita da 2 computer, 1‘maechina da stampa, 1 macchina per la produzione di 
imballi in cartone ondulato, 1 slotter slittatore, 1 macchina piegare incolla per astucci, scatole e imballi, 1 scanner nel 
31% dei casi, 1 macchina fustellatrice rotativa, bobster, platina nel 33% dei casi, 1 macchina fustellatrice e 
cordonatrice nel 39% dei casi, 1 taglierina rotativa nel 25%adei casi, 1 macchina confezionatrice nel 33% dei casi e 2 
macchine cucitrici nel 24% dei casi. 


CLUSTER 10 — IMPRESE OPERANTI IN CONTO PROPRIO CHE EFFETTUANO LA LAVORAZIONE DEL CARTONE 
PRESSATO E DI CARTA E CARTONE 


NUMEROSTIT'À: 233 


Le imprese appartenenti al cluster sono peril'41% società di persone, per il 32% ditte individuali e per il 27% società 
di capitali, con una struttura composta da Gaddetti di cui 5 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 2 operai 
generici ed 1 operaio specializzato. 


Le superfici destinate allo svolgimentaadell'attività sono articolate in 386 mq di produzione, 345 mq di magazzino e 
35 mq di uffici. 


Si tratta di imprese operanti principalmente in conto proprio (70% dei ricavi), che eseguono lavorazione del cartone 
pressato (33%) e lavorazioni della carta e cartone (21%), produzione di astucci e scatole pieghevoli (15% dei ricavi) 
ed altri prodotti cartotecnicis(18%0). I prodotti ottenuti sono soprattutto imballaggi non alimentari (58% dei ricavi) e 
cattotecnica (16%). 


Le imprese operano néi séguenti mercati di riferimento: commercio ed altre imprese manifatturiere. La tipologia di 
clientela è costituita,da industria (49% dei ricavi), artigiani (28%) e commercianti al dettaglio (9%) su un’area di 
mercato che si esténde dalle regioni limitrofe all'ambito pluriregionale. 


1 materiali di produzione utilizzati sono cartone (88% dei soggetti), resine, adesivi, collanti e plastificanti (78%) e 
catta (74%). 
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Il processo di produzione /lavorazione è caratterizzato dalle fasi di fustellatura (69% dei soggetti), cordonatura (44%), 
accoppiamento (51%), rivestimento (85%) e piegatura e incollatura (76%); rilevante è l’esternalizzazione della fase=dì 
stampa (40% dei soggetti). 


Le imprese del cluster presentano una dotazione strumentale costituita da 2 computer, 1 macchina per il rivestimento 
di cartone, 1 macchina per l'accoppiamento e la lavorazione di cartone pressato, 1 macchina fustellatrice é 
cordonatrice, 1 scanner nel 24% dei casi, 1 macchina fustellatrice (a pacco, a cilindro, mezzo taglio) nel 25% dei casi, 
1 macchina piega e incolla per astucci, scatole c imballi nel 21% dei casi e 2 macchine confezionatricinel' 26% dei 
casi. 


CLUSTER 11- IMPRESE DI PICCOLE DIMENSIONI CHE SVOLGONO LAVORAZIONI DELLA CARA E DEL 
CARTONE IN CONTO PROPRIO 


NUMEROSITÀ: 401 


Le imprese appartenenti al cluster sono per il 44% ditte individuali, per il 29% società di(capitali e per il 27% società 
di persone, con una struttura composta da 3 addetti di cui 2 dipendenti. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 203 mg di produzione, 159 mg di magazzino e 
26 mq di uffici. 


Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto proprio (83% dei ricavi), the commercializzano prodotti 
acquistati da terzi e non trasformati c/o lavorati dall’impresa (15%) e svolgono lavorazioni della carta e del cartone 
(54% dei ricavi) e, marginalmente, produzione e lavorazione di altri prodotti Cartotecnici (12%). 

I principali mercati di riferimento sono commercio, privati cd altre imprese manifatturiere. La tipologia di clientela è 
diversificata ed è ripartita fra industria (28% dei ricavi), commerciantral dettaglio (18%), privati (15%), commercianti 
all’ingrosso (15%) ed artigiani (12%), su un’area di mercato che si estende fino all'ambito nazionale. 

I materiali di produzione utilizzati sono soprattutto carta, cartone e tesine, adesivi, collanti e plastificanti. 

Il processo di produzione /lavorazione è limitato alla fase di piegatura e incollatura. 


La dotazione dei beni strumentali è costituita da 2 computèt4 1>scanner nel 30% dei casi, 2 macchine da stampa nel 
24% dei casi ed 1 taglierina rotativa nel 22% dei casi. 


CLUSTER 12 - IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI ETICHETTE 
NUMEROSITÀ: 111 


Le imprese appartenenti al cluster sono prevalefitermmente società (50% di capitali e 33% di persone), con una 
struttura composta da 8 addetti di cui 6 dipendènti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 2 operai generici, 2 
operai specializzati ed 1 apprendista. 


Gli spazi destinati all’esercizio dell’attivitàysono articolati in 346 mq di produzione, 161 mq di magazzino e 82 mq di 
uffici. 


Si tratta di imprese operanti in conto pioprio (60% dei ricavi) e in conto terzi (32%) specializzate nella produzione di 
etichette (89% dei ricavi). 


Le imprese operano in diversi Mereati di riferimento, in particolare commercio, imprese alimentari, 

tipografie /imprese editoriali/@*t\grafiche, industria cartaria ed altre imprese manifatturiere. La tipologia di clientela è 
costituita principalmente da industria (54% dei ricavi), commercianti all’ingrosso (15%) ed artigiani (13%) su un’area 
di mercato che si estende=fino al livello internazionale e con presenza di export nel 32% dei casi. 


0, 


1 materiali di produziOne utilizzati sono soprattutto carta (83% dei soggetti), inchiostri/vernici (72%), film plastico — 


PVC (50%) e pellicòle e acetati per la stampa (34%). 


Il ciclo di produzione /lavorazione è caratterizzato dalle fasi di progettazione grafica (44% dei soggetti), 
fotocompasizigne)fotolitografia (31%), stampa (86%), fustellatura (73%) e trasformazione di formato (59%). 
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La dotazione dei beni strumentali è costituita da 4 computer, 1 scanner, 1 macchina da stampa, 1 forno UV, 3 
macchine per la produzione di etichette, 1 sviluppatrice lastre nel 36% dei casi, 2 taglierine rotative nel 23% dei case 
2 macchine sbobinatrici nel 23% dei casi. 


CLUSTER 13 - IMPRESE OPERANTI IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLE LAVORAZIONI CARTOTEGNICHE 
NUMEROSITÀ: 126 


Le imprese appartenenti al cluster sono per il 43% società di persone, per il 33% società di capitali e per il 24% ditte 
individuali, con una struttura composta da 9 addetti di cui 7 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 
3 operai generici, 2 operai specializzati ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 528 mq di produzione, 255%mg di magazzino e 
47 mq di uffici. 


Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto terzi (86% dei ricavi), specializzate’nella produzione e 
lavorazione di altri prodotti cartotecnici (46% dei ricavi) e nelle altre lavorazioni della catta e del cartone (24%), alle 
quali viene affiancata la lavorazione del cartone pressato (16%). Il prodotto ottenuto,/è, costituito prevalentemente da 
cartotecnica (83% dei ricavi). 

Le imprese operano in diversi mercati di riferimento, in particolare tipografie /imprese editoriali/arti grafiche, 
industria cartaria ed altre imprese manifatturiere. La tipologia di clientela è costittuità da industria (59% dei ricavi) cd 
artigiani (27%) su un’area di mercato che si estende fino all'ambito pluriregionale. 


I materiali di produzione utilizzati sono soprattutto cartone (82% dei soggetti) resine, adesivi, collanti e plastificanti 
(80%), carta (62%) c film plastico - PVC (49%). 


Il processo di produzione /lavorazione è caratterizzato dalle fasi di ffistellatura (80% dei soggetti), cordonatura (89%), 
accoppiamento (91%), rivestimento (66%), piegatura e incollatura/(80%) e rilegatura (33%). 


Le imprese del cluster presentano una dotazione strumentale costituita da 2 computer, 1 macchina per il rivestimento 
di cartone, 1 macchina per l’accoppiamento e la lavorazione di catfone pressato, 1 macchina fustellatrice rotativa, 
bobster, platina, 1 macchina fustellatrice e cordonatrice, 1 taglitrina rotativa ed 1 macchina confezionatrice nel 37% 
dei casi. 


CLUSTER 14 - IMPRESE IN CONTO TERZI SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI IMBALLAGGI IN CARTONE 
ONDULATO 


NUMEROSITÀ: 123 


Le imprese appartenenti al cluster sono prevalentemente società (49% di persone e 37% di capitali), con una 
struttura composta da 9 addetti di cui 7 dipefadenti, tra i quali si rileva la presenza di 1 impiegato, 3 operai generici, 2 
operai specializzati ed 1 apprendista. 


Le superfici destinate allo svolgimento, dell'attività sono articolate in 718 mq di produzione, 610 mq di magazzino e 
53 mq di uffici. 


Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto terzi (86% dei ricavi) specializzate nella produzione di 
imballaggi in cartone ondulato (87%dei ricavi) ad uso non alimentare (88% dei ricavi). 

Le imprese operano in diversi.mércati di riferimento, in particolare industria cartaria, commercio ed altre imprese 
manifatturiere. La tipologia“di clientela è costituita prevalentemente da industria (66% dei ricavi) ed artigiani (25%) su 
un’area di mercato che si estende fino all’ambito plurifegionale. 

I materiali di produziohe ùtilizzati sono soprattutto cartone (90% dei soggetti), inchiostri/vernici (74%) e resine, 
adesivi, collanti e plastifieanti (70%). 

Il processo di produziòne/lavorazione è caratterizzato dalle fasi di stampa (76% dei soggetti), fustellatura (74%), 
cordonatura (80%) e piegatura e incollatura (91%). 

La dotazione dei beni strumentali è costituita da 3 computer, 1 macchina da stampa, 1 macchina per la produzione di 
imballi in faftone ondulato, 1 macchina fustellatrice rotativa, bobster, platina, 1 macchina fustellatrice e cordonatrice, 
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1 slotter slittatore, 1 macchina piega e incolla per astucci, scatole e imballi, 1 macchina confezionatrice, 1 scanner rel 

31% dei casi e 2 macchine cucitrici nel 24% dei casi. 

CLUSTER 15 - IMPRESE IN CONTO PROPRIO SPECIALIZZATE NELLA PRODUZIONE DI IMBALLAGGI 
ALIMENTARI 

NUMEROSITÀ: 181 

Le imprese appartenenti al cluster sono per il 40% società di persone, per il 33% società di capitali e per il 27% ditte 

individuali con una struttura composta da 6 addetti di cui 4 dipendenti, tra i quali si rileva la presenza dî1 impiegato, 

2 operai generici ed 1 operaio specializzato. 

Le superfici destinate allo svolgimento dell'attività sono articolate in 393 mq di produzione, 328%mg di magazzino e 

38 mq di uffici. 

Si tratta di imprese operanti prevalentemente in conto proprio (76% dei ricavi) specializzate nella produzione di 

sacchi e sacchetti (41% dei ricavi) e nelle altre lavorazioni della carta e del cartone (16%) IL prodotto ottenuto è 

costituito prevalentemente da imballaggi alimentari (88% dei ricavi). 


Le imprese operano in diversi mercati di riferimento, in particolare commercio edGmprese alimentari. La tipologia di 

clientela è diversificata e costituita da commercianti all’ingrosso (33% dei ricavi), industria (22%), commercianti al 

dettaglio (20%) ed artigiani (14%) su un’area di mercato che si estende fino all'ambito nazionale. 

I materiali di produzione utilizzati sono soprattutto carta (67% dei soggetti) ed'iichiostri/vernici (56%). 

Le fasi del processo di produzione/lavorazione svolte prevalentemente sone stampa (66% dei soggetti), fustellatura 
0/\ 


(29%), piegatura e incollatura (45%) e trasformazione di formato (55%) 


La dotazione dei beni strumentali è costituita da 2 computer, 1 macchina da stampa, 1 linea produzione sacchi e 
sacchetti, 1 taglierina rotativa nel 36% dei casi ed 1 macchina confezionatrice nel 34% dei casi. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. Per 
determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla”. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) c 
alcuni dati contabili e strutturali delle impresex(variabili indipendenti). 

E° opportuno rilevare che prima di definiresi modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui dati 
delle imprese per verificare le condizioftindi normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per scartare le imprese 
anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della “funzione di ricavo”. 
In particolare sono state escluse lelmprese che presentano: 

* (costo del venduto” + coste.per la produzione di servizi) dichiarato negativo, 

*  costie spese dichiarati gel quadro F superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzati indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 

» durata delle scorte = (giacenza media del magazzino” /ricavi) * 365; 


La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
l'andamento dellawariabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
4 

Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di materie prime, sussidiarie, semilavorati e merci — rimanenze finali 


© Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2 
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+ valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese pet 
acquisti di servizi) /(numero addetti6 * 1.000); 


+ margine operativo lordo sulle vendite = [(ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di setvizi - 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 


afferenti l’attività dell’impresa) /ricavi] # 100. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personale dipendenteyè"Stata calcolata 
la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate le imprese 
che presentavano valori degli indicatori contemporancamente all’interno di un determinato intervallo; per costituire il 
campione di riferimento. 


Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 1° al 19° ventile, per i cluster 4 c 6, 

* fino al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 5, 8,9, 10, 11, 12, 13, 14 e 15; 
«non sono stati effettuati tagli per i cluster 3 e 7. 

Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 3° al 19° ventile, per i cluster 1, 8,9 e 11, 

«dal 2°al 19° ventile, per i cluster 2, 4, 5, 6, 10, 12, 13, 14 e 15; 
«dal 1° al 19° ventile, per il cluster 7; 

* dal 1° venti, per il cluster 3. 

Per il margine operativo lordo sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 3° ventile, per 1 cluster 1, 2, 4, 5, 10, 11 e 15, 

«dal 2° ventile, per i cluster 6, 8,9, 13 e 14; 

«dal 1° ventile, per 1 cluster 3, 7 e 12. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si/è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo’Asono state utilizzate sia variabili contabili sia variabili strutturali. La 
scelta delle variabili significative è stata effeftuatà con il metodo stepwise. Una volta selezionate le variabili, la 
determinazione della “funzione di ricavo” si è Ottenuta applicando il metodo dei minimi quadrati generalizzati, che 
consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali (eteroschedasticità). 


le frequenze relative ai dipendenti sonofstate,normalizzate all'anno in base alle giomate retribuite. 

Le frequenze relative ai non dipendenti softesstate normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato (ad eccezione dei 

“Collaboratori coordinati e continuativi, che prestano attività prevalentemente nell'impresa” e degli “Amministratori non soci”). 

numero addetti = 1 + numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati 

(persone fisiche) + numefo dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + mumero assunti con contratto di formazione e lavoro 
o a termifie/+ numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività 
prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale + 
numéto familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro 
prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 

numero addetti = Numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati + 

(società) humero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e lavoro o 
a termine + numero lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività 
prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi + 
numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci 
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Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati esclusi 
tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i valorL=eZ5>€ 
42, 

Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati ©tenomici 
legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità generale a livello comunale” che ha 
avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 


* grado di benessere; 
* livello di qualificazione professionale; 
* struttura economica. 


Nella definizione della funzione di ricavo le aree territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con le variabili “valore dei beni struméntalî elevato 0,5” e “valore dei 
beni strumentali elevato 0,6”. Tali variabili hanno prodotto, ove le differenze tetritoriali non fossero state colte 
completamente nella Cluster Analysis, valori correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, ai 
coefficienti delle variabili “valore dei beni strumentali elevato 0,5” e “valore dei benîstrumentali elevato 0,6”. 


Wise 


Nell’allegato 8.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previstà due fasi: 

» Analisi Discriminante$; 

* la stima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 8.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti/a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si concentri 


totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a ciascuno dei 
gruppi omogenci. 

Per ogni impresa viene determinato il ricave*di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei prodotti 
fra i coefficienti del gruppo stesso e le,fatfabili dell’impresa, ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


0 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per ogni 


gruppo omogeneo ponderata con le rèlative probabilità di appartenenza. 


“Icriteri e le contlusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 


L’Analisi Disctiminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi 
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ALLEGATO 8.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Numero giornate retribuite: Dirigenti 

* Numero giornate retribuite: Quadri 

« Numero giornate retribuite: Impiegati 

* Numero giornate retribuite: Operai generici 

«+ Numero giornate retribuite: Operai specializzati 

* Numero giornate retribuite: Dipendenti a tempo parziale 

* Numero giornate retribuite: Apprendisti 

* Numero giornate retribuite: Assunti con contratto di formazione e lavoro o temine 

* Numero giornate retribuite: Lavoranti a domicilio 

* Numero: Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività, prevalentemente nell'impresa 
* Numero: Collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di(tui al rigo precedente 


» Percentuale di lavoro prestato: Collaboratori dell'impresa familiare-e, coniuge dell'azienda coniugale 


* Percentuale di lavoro prestato: Familiari diversi da quelli ‘\di) cui al rigo precedente che prestano attività 
nell'impresa 


» Percentuale di lavoro prestato: Associati in partecipaziontieehe apportano lavoro prevalentemente nell'impresa 
» Percentuale dilavoro prestato: Associati in partecipazioîîie diversi da quelli di cui al rigo precedente 


* Percentuale di lavoro prestato: Soci con occupazione, prevalente nell'impresa 


* Percentuale dilavoro prestato: Soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 

* Numero: Amministratori non soci 

QUADROB DEL MODELLO ALLEGATO ALLADICHIARAZIONE:Locali destinati alla produzione (Mq) 
«+ Locali destinati a magazzino (Mg) 

* Locali destinati ad uffici (Mq) 

» Locali destinati ad altri servizi (Mg) 

QUADRO C DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

*« Produzione conto proprio ®percentuale sui ricavi 

«+ Produzione conto terzi& pèrcentuale sui ricavi 

* Numero committenti; (1 = 1 committente; 2 = da 2 a 5 committenti; 3 = oltre 5 committenti) 


* Percentuale dei riéavi provenienti dal committente principale 


* Lavorazione affidata a terzi: Italia 
* Agentie rappresentanti non esclusivi 


* Area dimeftato: Nazionale (1 = Comune; 2 = Provincia; 3 = Regione; 4 = Più regioni; 5 = Italia) 


» Arcadi mercato: U.E. 
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» Area di mercato: Extra U.E. 


*  Exporte cessioni intracomunitarie - percentuale sui ricavi 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Tipidilavorazione: Produzione imballaggi in cartone ondulato - percentuale sui ricavi 

*  Tipidilavorazione: Lavorazione del cartone pressato - percentuale sui ricavi 

* Tipidilavorazione: Lavorazione tubi - percentuale sui ricavi 

«+ Tipidilavorazione: Produzione degli astucci e scatole pieghevoli - percentuale sui ricavi 

* Tipidilavorazione: Produzione buste e buste a sacco - percentuale sui ricavi 

* Tipidilavorazione: Produzione di etichette - percentuale sui ricavi 

»  Tipidilavorazione: Produzione e lavorazione di altri prodotti cartotecnici - percentuale Sui ricavi 
* Tipidilavorazione: Altre lavorazioni della carta e cartone - percentuale sui ricavi 

« Fasi della produzione/lavorazione: Progettazione grafica - conto proprio - produzione interna 
* Fasi della produzione/lavorazione: Progettazione grafica - conto terzi - produzione interna 

»  Fasidella produzione/lavorazione: Progettazione grafica - affidata a terzi 


* Fasi della produzione/lavorazione: Fotocomposizione /Fotolitografia affidata a terzi 


* Fasi della produzione /lavorazione: Stampa - conto proprio - produzione interna 

* Fasi della produzione/lavorazione: Stampa - conto terzi - produzione interna 

*  Fasidella produzione/lavorazione: Stampa - affidata a terzi 

«Fasi della produzione/lavorazione: Lucidatura - conto pfopsiò - produzione interna 

. Fasi della pro uzione /lavorazione: Lucidatura - conté ténzi - produzione interna 

»  Fasidella produzione/lavorazione: Lucidatura - affidata a terzi 

* Fasi della produzione/lavorazione: Adesivizzazioné - conto proprio - produzione interna 
»  Fasidella produzione/lavorazione: Adesivizzazione - conto terzi - produzione interna 


* Fasi della produzione/lavorazione: Adesitizzazione - affidata a terzi 


* Fasi della produzione/lavorazione: I'ustellàtura - conto proprio - produzione interna 

* Fasi della produzione/lavorazione:/Ruistellatura - conto terzi - produzione interna 

. Lasi della produzione/lavorazione: Hustellatura - affidata a terzi 

* Fasi della produzione/lavorazione: Cordonatura - conto proprio - produzione interna 

. Fasi della pro uzione /lavorazione: Cordonatura - conto terzi - produzione interna 

»  Fasidella produzione/lavotazione: Cordonatura - affidata a terzi 

* Fasi della produzione/lavorazione: Accoppiamento - conto proprio - produzione interna 
»  Fasidella produzione/lavorazione: Accoppiamento - conto terzi - produzione interna 


* Fasi della prodùzione/lavorazione: Accoppiamento - affidata a terzi 


* Fasi della prodùizione/lavorazione: Rivestimento - conto proprio - produzione interna 
* Fasi dellàpfoduzione/lavorazione: Rivestimento - conto terzi - produzione interna 
2 ‘asi dellasproduzione/lavorazione: Rivestimento - affidata a terzi 
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* Fasi della produzione/lavorazione: Piegatura e incollatura - conto proprio - produzione interna 

. Fasi della produzione /lavorazione: Piegatura e incollatura - conto terzi - produzione interna 

* Fasi della produzione/lavorazione: Piegatura e incollatura - affidata a terzi 

* Fasi della produzione/lavorazione: Rilegatura (spillatura, incollatura, spiralatura) - conto proprio -‘préduzione 
interna 

* Fasi della produzione/lavorazione: Rilegatura (spillatura, incollatura, spiralatura) - conto terzi, -/ produzione 
interna 

* Fasi della produzione/lavorazione: Rilegatura (spillatura, incollatura, spiralatura) - affidata a terzi 

«Fasi della produzione/lavorazione: Trasformazione di formato (bobina-foglio, bobinà:bebina, altro) - conto 
proprio - produzione interna 

* Fasi della produzione/lavorazione: Trasformazione di formato (bobina-foglio, bobina-bobina, altro) - conto terzi 


- produzione interna 
QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
* Bromografo - numero 
*  Sviluppatrice per lastre - numero 
* Macchina perla produzione di imballi in cartone ondulato - numero 
* Macchina per il rivestimento di cartone - numero 
* Macchina per l'accoppiamento e la lavorazione di cartone pressttò Inumero 
* Linea produzione sacchi e sacchetti - numero 
* Macchina per la produzione di etichette - numero 
* Macchina fustellatrice rotativo, bobster, platina - numéro 
* Macchina fustellatrice e cordonatrice (a foglio) - numeto 
» Slotter slizzatore - numero 
* Macchina piega e incolla per astucci scatole e imballi - numero 
* Taglierina rotativa (bobina-foglio) - numero 
* Macchina canfezionatrice (impacchettatriee, reggiatrice, avvolgitrice di film) - numero 
* Macchine per lavorazioni tubi - numero 
* Macchina cucitrice (imballi in cartone ondulato) - numero 
QUADRO Z DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
* Mercato di riferimento: Industria cartaria e cartotecnica - percentuale sui ricavi 
* Mercato di riferimento: Imprese alimentari - percentuale sui ricavi 
* Mercato di riferimento: Iniprese agricole - percentuale sui ricavi 
* Mercato di riferiment@: l'ipografie/Imprese editoriali/arti grafiche - percentuale sui ricavi 
* Mercato di riferimento: Altre imprese manifatturiere - percentuale sui ricavi 


* Mercato di riferimento: Commercio (grossisti, dettaglianti, ecc.) - percentuale sui ricavi 


* Mercato dîtriferimento: Privati - percentuale sui ricavi 


«+ Prodoftaottenuti: Imballaggi flessibili per uso alimentare (sacchi, sacchetti, ecc.) - percentuale sui ricavi 
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* Prodotti ottenuti: Imballaggi flessibili non alimentari (sacchi, sacchetti, ecc.) - percentuale sui ricavi 
* Prodotti ottenuti: Imballaggi in cartone ondulato - percentuale sui ricavi 
» Prodotti ottenuti: Scatole, astucci cd altri imballaggi - percentuale sui ricavi 


* Prodotti ottenuti: Carta in formati standard (per stampanti, fotocopiatrici, ecc.), comprese le carte fustellate, 
adesive, ecc. - percentuale sui ricavi 


* Prodotti ottenuti: Articoli per corrispondenza, scrittura e disegno (buste, quaderni, block riotes, album da 
disegno, agende, ecc.) - percentuale sui ricavi 


* Prodotti ottenuti: Carte pregiate (pergamene, carte per stampe artistiche, ecc.) e specialiv (filigranate, uso 
laboratorio, ecc.) - percentuale sui ricavi 


» Prodottiottenuti: Oggettistica (elementi per sistemi d'arredo, accessori, ecc.) - percentilale Sui ricavi 
*  Prodottiottenuti: Carte per calzature (suole) - percentuale sui ricavi 
* Prodottiottenuti: Tubi, tubetti, anime, anelli - percentuale sui ricavi 


* Prodotti ottenuti: Cartoncino (per poster, calendari, ecc.) - percentuale sui ricavi 


* Prodotti ottenuti: Carte adesive ed etichette - percentuale sui ricavi 


06A04246 
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DECRETO $ aprile 2006. 


Approvazione di quattro studi di settore relativi ad attività 
economiche nel settore dei servizi. 


IL MINISTRO DELL'ECONOMIA 
E DELLE FINANZE 


Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
29 settembre 1973, n. 600, recante disposizioni comuni 
in materia di accertamento delle imposte sui redditi; 

Visto il testo unico delle imposte sui redditi, appro- 
vato con decreto del Presidente della Repubblica 
22 dicembre 1986, n. 917, come modificato dal decreto 
legislativo 12 dicembre 2003, n. 344; 

Visto l’art. 62-bis del decreto-legge 30 agosto 1993, 
n. 331, convertito, con modificazioni, dalla legge 
29 ottobre 1993, n. 427, il quale prevede che gli uffici 
del Dipartimento delle entrate del Ministero delle 
finanze elaborino, in relazione ai vari settori economici, 
appositi studi di settore; 

Visto il medesimo art. 62-bis del citato decreto-legge 
n. 331 del 1993, il quale prevede che gli studi di settore 
siano approvati con decreto del Ministro delle finanze; 

Visto l’art. 10 della legge 8 maggio 1998, n. 146, 
come modificato dall’art. 1 della legge 30 dicembre 
2004, n. 311, che individua le modalità di utilizzazione 
degli studi di settore in sede di accertamento nonché le 
cause di esclusione dall’applicazione degli stessi; 

Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
31 maggio 1999, n. 195, recante disposizioni concer- 
nenti 1 tempi e le modalità di applicazione degli studi 
di settore; 

Considerato che, a seguito delle analisi e delle valuta- 
zioni effettuate allo stato, sulla base dei dati in possesso 
dell’Amministrazione finanziaria, sono emerse causé di 
non applicabilità degli studi di settore; 

Visto il decreto del Ministro delle finanze 40 novem- 
bre 1998, che ha istituito la Commissione di*esperti pre- 
vista dall’art. 10, comma 7, della legge n/146 del 1998, 
integrata e modificata con successivi decreti del 5 feb- 
braio 1999, del 24 ottobre 2000, del 2 agosto 2002 e del 
14 luglio 2004; 

Visto l’art. 23 del decreto legislativo 30 luglio 1999, 
n. 300, che ha trasferito le funzioni dei Ministeri del 
bilancio, del tesoro e della programmazione economica 
e delle finanze al Ministero “dell’economia e delle 
finanze; 

Visto l’art. 57 del medesimo‘decreto legislativo n. 300 
del 1999, che ha istituito lé Agenzie fiscali; 

Visto il decreto del Direttore generale del Diparti- 
mento delle Entrate 24.dicembre 1999, concernente le 
modalità di annotazione separata dei componenti rile- 
vanti ai fini dell’applicazione degli studi di settore; 

Visti i provvedimenti del Direttore dell'Agenzia delle 
Entrate 15 aprile 2003 e 13 aprile 2004, concernenti 
l'approvazione \dei modelli per la comunicazione dei 
dati rilevanti%ai fini dell’applicazione degli studi di set- 
tore relativixalle attività economiche dei servizi; 

Visti i provvedimenti del Direttore dell’Agenzia delle 
Entrate-18-dicembre 2003, 16 marzo e 22 ottobre 2004 
concernenti l'approvazione di questionari per gli studi 
di settore; 

Visti i decreti del Ministro dell'economia e delle 
finanze 25 marzo 2002, 18 luglio 2003, 14 luglio 2004, 
19 maggio 2005, concernenti 1 criteri per l’applicazione 
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degli studi di settore a contribuenti che esercitàno due 
o più attività d’impresa ovvero una o piùxattività in 
diverse unità di produzione o di vendita; 

Visto il provvedimento del Direttore y)dell’Agenzia 
delle Entrate 23 dicembre 2003 concernènte l’approva- 
zione della tabella di classificazione.delle attività eco- 
nomiche; 

Acquisito il parere della predettà Commissione di 
esperti in data 6 dicembre 2005; 


Decreta: 
Art 1. 
Approvazione degli studi di settore 


1. Sono approvati;in base all’art. 62-bis del decreto- 
legge 30 agosto 1993}n. 331, convertito, con modifica- 
zioni, dalla legge(29 ottobre 1993, n. 427, gli studi di 
settore relativi alle seguenti attività economiche nel set- 
tore dei servizi: 

a) Studiesdi settore SG57U - Altri studi medici e 
poliambulatott specialistici, codice attività 85.12.B; 
studi di,radiologia e radioterapia, codice attività 
85.12.3;@ltre istituzioni sanitarie senza ricovero, centri 
dialisig ambulatori tricologici, ecc., codice attività 
85.125 laboratori di analisi cliniche, codice attività 
8544.A; 

b) Studio di settore TG33U (che sostituisce lo stu- 
diovdi settore SG33U) - Servizi degli istituti di bellezza, 
codice attività 93.0.B; 

c) Studio di settore TG46U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SG46U) - Riparazione di trattori agricoli, 
codice attività 29.31.2; 

d) Studio di settore TGSSU (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SGSSU) - Servizi di pompe funebri e atti- 
vità connesse, codice attività 93.03.0. 

2. Gli elementi necessari alla definizione presuntiva 
dei ricavi relativi agli studi di settore indicati nel 
comma 1 sono determinati sulla base della nota tecnica 
e metodologica, delle tabelle dei coefficienti nonché 
della lista delle variabili per l’applicazione dello studio 
di cui agli allegati: 

— 1, per lo studio di settore SG57U; 

2, per lo studio di settore TG33U; 
3, per lo studio di settore TG46U; 

— 4, per lo studio di settore TGSSU. 
. Il programma per l’applicazione degli studi di set- 
tore segnala anche, con riferimento ad indici significa- 
tivi, la coerenza economica rispetto ai valori minimi e 
massimi assumibili con riferimento a comportamenti 
normali degli operatori del settore. 

4. Gli studi di settore si applicano ai contribuenti che 
svolgono in maniera prevalente le attività indicate nel 
comma 1, nonché ai contribuenti che svolgono, in 
maniera secondaria, le predette attività per le quali 
abbiano tenuto annotazione separata, fermo restando 
il disposto dell’art. 2. In caso di esercizio di più attività 
d’impresa, per le quali non è stata tenuta la annota- 
zione separata, per attività prevalente si intende quella 
da cui deriva nel periodo d’imposta la maggiore entità 
dei ricavi. 

5. Gli studi di settore approvati con il presente 
decreto sono utilizzabili a partire dagli accertamenti 
relativi al periodo di imposta 2005. 


(DO) 
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Art.2. 


Categorie di contribuenti alle quali 
non si applicano gli studi di settore 


1. Gli studi di settore approvati con il presente 
decreto non si applicano: 

a) in caso di esercizio di due o più attività di 
impresa, non rientranti nel medesimo studio di settore, 
per le quali non è stata tenuta la annotazione separata, 
se l'importo complessivo dei ricavi dichiarati relativi 
alle attività non rientranti tra quelle prese in considera- 
zione dallo studio di settore supera il 20% dell’ammon- 
tare totale dei ricavi dichiarati; 

b) nei confronti dei contribuenti che hanno dichia- 
rato ricavi di cui all’art. 85, comma 1, esclusi quelli di 
cui alle lettere c), 4) ed e), del testo unico delle imposte 
sui redditi approvato con decreto del Presidente della 
Repubblica 22 dicembre 1986, n. 917, come modificato 
dal decreto legislativo 12 dicembre 2003, n. 344, di 
ammontare superiore a euro 5.164.569; 

c) nei confronti delle società cooperative, società 
consortili e consorzi che operano esclusivamente a 
favore delle imprese socie o associate; 

d) nei confronti delle società cooperative costituite 
da utenti non imprenditori che operano esclusivamente 
a favore degli utenti stessi. 


Art. 3. 
Variabili delle imprese 


1. L'individuazione delle variabili da utilizzare per 
l’applicazione dello studio di settore TG33U approvato 
con il presente decreto è effettuata sulla base delle 
informazioni contenute nel modello per la comunica- 
zione dei dati rilevanti ai fini dell’applicazione. dello 
studio di settore SG33U, approvato con il provvedi- 
mento dell’Agenzia delle Entrate 15 aprile 2003 nonché 
sulla base delle informazioni contenute nel“questiona- 
rio approvato con il provvedimento del Direttore del- 
l’Agenzia delle Entrate 18 dicembre 2003%tenuto conto 
di quanto precisato nelle dichiarazioni di, cui all’art. 5 
del presente decreto. 

2. L'individuazione delle variabili\da utilizzare per 
l'applicazione degli studi di settore TG46U e TGS5U 
approvati con il presente decreto è\éffettuata sulla base 
delle informazioni contenuté rispettivamente nei 
modelli SG46U e SGS55U costitùenti parte integrante 
delle dichiarazioni Unico 200%" approvati con il prov- 
vedimento del Direttore4dell’Agenzia delle Entrate 
13 aprile 2004, tenuto conto di quanto precisato nelle 
dichiarazioni di cui all’àrtyS del presente decreto. 

3. L'individuazione \delle variabili da utilizzare per 
l’applicazione dello;studio di settore SG57U approvato 
con il presente decreto è effettuata sulla base delle 
informazioni contenute nel questionario approvato 
con il provvedimento del Direttore dell’Agenzia delle 
Entrate 16 marzo 2004, tenuto conto di quanto preci- 
sato nelle dichiarazioni di cui all’art. 5 del presente 
decreto. 


Art. 4. 
Determinazione del reddito imponibile 


1. Sulla base degli studi di settore sono determinati 
presuntivamente i ricavi di cui all’art. 85 del testo unico 
delle imposte sui redditi approvato con decreto del Pre- 
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sidente della Repubblica 22 dicembre 1986, )n. 917, 
come modificato dal decreto legislativo _12>dicembre 
2003, n. 344, ad esclusione di quelli previstivdalle lette- 
re c), d), e) ed f), del comma | del medesimo articolo, 
del citato testo unico delle imposte sui redditi. 


2. Ai fini della determinazione delereddito d’impresa 
l'ammontare dei ricavi di cui al comma i è aumentato 
degli altri componenti positivi, compresi i ricavi di cui 
all’art. 85, comma 1, lettere c); d), e ed f), del menzio- 
nato testo unico, ed è ridotto dei componenti negativi 
deducibili. Ai fini della determinazione degli importi 
relativi alle voci e alle variabili di cui all’art. 3 devono 
essere considerati i componenti negativi inerenti l’eser- 
cizio dell’attività anche se non dedotti in sede di dichia- 
razione dei redditi. 


3. Per le imprese/che eseguono opere, forniture e ser- 
vizi pattuiti comesgggetto unitario e con tempo di ese- 
cuzione ultrannuale 1 ricavi dichiarati, da confrontare 
con quelli presunti in base allo studio di settore, vanno 
aumentati delle.rimanenze finali e diminuiti delle esi- 
stenze iniziali valutate ai sensi dell’art. 93, commi da 1 
a 4, del testoyunico delle imposte sui redditi, approvato 
con decfèto del Presidente della Repubblica 22 dicem- 
bre 1986,)n. 917, come modificato dal decreto legisla- 
tivo A2 dicembre 2003, n. 344. 


Art. 5. 


Comunicazione dei dati rilevanti ai fini 
dell’applicazione degli studi di settore 


1.I contribuenti ai quali si applicano gli studi di set- 
tore comunicano, in sede di dichiarazione dei redditi,i 
dati rilevanti ai fini dell’applicazione degli studi stessi. 


Art. 6. 
Annotazione separata 


1. Nei confronti dei contribuenti che esercitano una 
delle attività previste nello studio di settore SG57U, 
approvato con il presente decreto, le disposizioni conte- 
nute nel decreto direttoriale 24 dicembre 1999, concer- 
nenti l’annotazione separata delle componenti rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli studi di settore, si appli- 
cano a decorrere dal 1° maggio 2006. E facoltà del con- 
tribuente indicare a quale attività esercitata devono 
essere imputati i ricavi conseguiti nel mesi precedenti 
nonché le altre componenti rilevanti ai fini dell’applica- 
zione del relativo studio di settore. Qualora tale facoltà 
non venga esercitata, in sede di dichiarazione dei red- 
diti, i ricavi relativi all’intero periodo d’imposta vanno 
ripartiti applicando ai ricavi conseguiti fino al 30 aprile 
2006 la percentuale di ripartizione determinata con 
riferimento ai ricavi conseguiti a partire dal 1° maggio 
2006. 


2. La disposizione di cui al comma 1 non si applica 
con riferimento all’attività dei laboratori di analisi cli- 
niche, codice attività 85.14.A, inclusa nel previgente 
studio di settore SG56U. 


Il presente decreto sarà pubblicato nella Gazzetta 
Ufficiale della Repubblica italiana. 


Roma, 5 aprile 2006 
Il Ministro: TREMONTI 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER LA COSTRUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per la costruzione dello studio di settore SG57U. 
Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 

» 85.12.B- Altri studi medici e poliambulatori specialistici; 

* 85.12.3— Studi di radiologia e radioterapia; 

* 85.12.5— Altre istituzioni sanitarie senza ricovero, centri dialisi, ambulatori tricolégitiv'eco.; 
* 85.14.A — Laboratori di analisi cliniche!. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto‘non solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa: 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni travle variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

AI fine di conoscere le informazioni relative alle strutture produttive in oggetto si è progettato cd inviato ai 
contribuenti interessati un questionario per rilevare tali informazioni (il codice del questionario relativo allo 
studio in oggetto è SG57). 

1 contribuenti interessati sono risultati pari a 6.160. 

I questionari restituiti dalle imprese interessate sono stattpatia 4.259. 


Sui questionari sono state condotte analisi statistiche pertrilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 


Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 961 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

*» ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569, €uro? 

* quadro M del questionario (elementicontabili) non compilato; 

«+ presenza di attività secondarie cofì dadincidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percentuali relative alle prestazioni effettuate o non in regime di accreditamento 
con il S.S.N. (quadro D del questionario); 

» errata compilazione delle pertetituali relative alla tipologia dell’attività (quadro D del questionario); 

* errata compilazione delle\percentuali relative alla tipologia di clientela (quadro D del questionario); 


* incongruenze fra i dati sttutturali e 1 dati contabili contenuti nel questionario. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei questionari oggetto delle successive analisi è stato pari a 3.298. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmerttarerle imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, s1 è ritenuta 

appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Analsi in Componenti Principali * 


'PRet le attività rispondenti al codice 85.14.A il presente studio costituisce l'evoluzione dello studio SG56U (limitatamente 
all’attività svolta in forma d’impresa). 
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«un procedimento di Chester Analysis > 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustéting 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tantò' più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogefieità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quàîitor in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono “il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presentyin tutti i quadri di cui si 
compone il questionario ad eccezione delle variabili del quadro degli elementiaàcontabili. ‘l'ale scelta nasce 
dall'esigenza di caratterizzare le imprese in base ai possibili modelli orgamizzativi, alle diverse. tipologie 
dell’attività, alle varie specializzazioni, etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni 
relative alle strutture operative e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e 
produttive di una impresa. 


1 fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono,‘amalizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare quattordici gruppi èmogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


L'analisi di settore ha portato all’individuazione di 14 gruppi omogenei differenziati in funzione dei seguenti 

clementi: 

* la specializzazione per tipologia di attività: analisi cliniche di laboratorio (cluster 3, 4, 8 e 12), radiologia 
(cluster 7 e 9), altre prestazioni di diagnostica/strumentale come elettrocardiogramma, doppler, angiografia, 
ecc. (cluster 1), terapie fisiche e riabilitative (cluster 10 e 11), dialisi (cluster 2), altre prestazioni specialistiche 
incluse le visite (cluster 5), servizi di medicina del lavoro (cluster 6) e odontoiatria (cluster 14). D'altro canto 
si rileva la presenza di un gruppo he si caratterizza per la plurispecializzazione ovvero la contemporanea 
presenza di attività ambulatoriale eTdiagnostica (cluster 13); 

* la specializzazione per tipologia di analisi cliniche che ha permesso di suddividere i laboratori di analisi in 
laboratori di base (cluster 3, 4e, 12) e laboratori specializzati (cluster 8); 

* la specializzazione per tipologia di prestazione radiologica che ha consentito di individuare, da un lato, 
laboratori specializzati ta radiologia tradizionale ed ccografia (cluster 7) e, dall'altro lato, laboratori che 
effettuano anche altre prestazioni di diagnostica pet immagini (cluster 9); 

* il fattore dimensionaléxMafine, che ha permesso di suddividere i laboratori di base in piccoli (cluster 12), medi 
(cluster 4) e grandi(cluster 3) relativamente al consumo di reagenti per analisi cliniche e al numero di addetti. 
Sempre in baserall’elemento dimensionale, l’analisi ha permesso di individuare centri di terapie fisiche e 
riabilitative di piccole (cluster 10) e grandi dimensioni (cluster 11). 


2 L’Analisi inf Goîiponenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione, le componenti 


principali/(fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


3 ni sw . PIEDI . vo . CERO n , A A Na ig n 
© Ja Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili. 
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Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l’indicazione di valofi 
numerici riguarda valori medi. 


Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 
CLUSTER 1- AMBULATORI DI DIAGNOSTICA STRUMENTALE 
NUMEROSITÀ: 110 


Il cluster raggruppa i centri che effettuano prevalentemente prestazioni di diagnostica/strumentale (es. 
elettrocardiogramma, doppler, angiografia, ecc.) da cui deriva 181% dei ricavi. Per il 53% degli esercizi che 
formano il cluster 189% dci ricavi deriva da prestazioni effettuate in regime di accreditamentocon il SSN. 


I soggetti che appartengono al cluster operano prevalentemente nell’ambito della cardiologia strumentale (66% 
dei casi) e/o non strumentale (42%). 


Nelle imprese del cluster, quasi esclusivamente società (39% di capitali e 57% di persenè9), si rilevano 3-4 addetti. 


Gli spazi complessivamente destinati allo svolgimento dell’attività misurano 132%ng di cui 53 mq destinati ad 
ambulatori, 24 mq all’accesso clienti e 13 mq a ufficio. 


CLUSTER 2- CENTRI DI DIALISI 
NUMEROSTIT'À: 130 


Il cluster raggruppa i centri che effettuano prestazioni di dialisi (98%dèsricavi). La maggior parte degli esercizi 
che formano il cluster effettua prestazioni in regime di accreditamentarcon il SSN. 


Il cluster è formato da società (di capitali nel 95% dei casì) cort0/addetti di cui 8 dipendenti. Tra gli addetti 
figurano 2-3 medici specialisti (mon dipendenti), 5 infermieri 2 unità di altro personale sanitario e 1 unità di 
personale amministrativo e di segreteria. 


Gli spazi complessivamente destinati allo svolgimento dell’attività misurano 407 mq di cui 136 mq destinati a 
dialisi, 36 mq all'accesso clienti, 25 mq a ufficio e 207mgxa spogliatoi per i pazienti. Nel 31% dei casi sono 
presenti anche spazi destinati a sale operatorie (29 mq). 


La dotazione di beni strumentali comprende 16 macchine per dialisi. 
CLUSTER 3 — LABORATORI DI BASE DI GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 86 


Il cluster raggruppa i laboratori che esegugno analisi cliniche di base (82% dei ricavi) e che effettuano un elevato 
numero di esami (il consumo di reagenti è superiore a quello che si rileva mediamente per i laboratori di analisi 
cliniche). 


Per il 94% degli esercizi che formano, fl cluster il 74% dei ricavi deriva da prestazioni effettuate in regime di 
accreditamento con il SSN. 


Il cluster è formato quasi esclusivamente da società (78% di capitali e 20% di persone) con 16 addetti di cui 12 
dipendenti. Tra gli addetti fifurano 2-3 biologi, 3 medici specialisti, 1 infermiere, 3 tecnici di laboratorio, 5 unità 
di personale amministrativo, di segreteria. Nel 52% dei casi il direttore sanitario è un medico. 


Gli spazi complessivamente’ destinati allo svolgimento dell’attività misurano 418 mq di cui 188 mq destinati a 
laboratorio di analisi, 83/Mq all'accesso clienti e 55 mq a ufficio. 


La dotazione di benisstrumentali comprende principalmente 9 apparecchi per laboratori di base (di cui 3 in 
comodato d’uso) diyalore compreso tra 10 mila e 100 mila euro. 


CLUSTER 4 — DABORATORI DI BASE DI MEDIE DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 514 


Il cluster raggruppa laboratori di medie dimensioni (il consumo di reagenti è pari a quello che si rileva 
mediamente per i laboratori di analisi) che effettuano analisi cliniche di base (94% dei ricavi). 


Perl 96% degli esercizi che formano il cluster 1°83% dei ricavi deriva da prestazioni effettuate in regime di 
d©eteditamento con il SSN. 
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Il cluster è formato da società (di capitali nel 46% dei casi) con 7 addetti di cui 4 dipendenti. Tra gli addetti 
figurano 1-2 biologi, 1 medico (non dipendente), 1-2 tecnici di laboratorio, 2 unità di personale amministrafivo*e 
di segreteria. Nel 53% dei casi il direttore sanitario è un biologo. 
Gli spazi complessivamente destinati allo svolgimento dell’attività misurano 193 mq di cui 107 mq destinati a 
laboratorio di analisi, 37 mq all’accesso clienti e 26 mq a ufficio. 


La dotazione di beni strumentali comprende principalmente 5-6 apparecchi per laboratori di base di valore 
compreso tra 10 mila e 100 mila euro. 


CLUSTER 5 — AMBULATORI SPECIALISTICI 

NUMEROSITÀ: 262 

AI cluster appartengono gli ambulatori che effettuano prestazioni specialistiche e/e>pfestazioni diagnostiche 
(incluse le visite) da cui deriva 182% dci ricavi; operano in prevalenza nell’ambito delle seguenti specializzazioni: 


ortopedia (37% dei casi), dermatologia (36%), ostetricia (34%), dietologia (29%) oculistica (27%) e neurologia 
(24%). 


Per le prestazioni non effettuate in regime di accreditamento con il SSN-(90% dei ricavi), la clientela è 
rappresentata quasi esclusivamente da privati (85% dei ricavi derivanti dalle prestazioni non effettuate in regime 
di accreditamento con il SSN). 


Per le imprese del cluster si evidenzia un elevato ricorso alle prestazioni libero-professionali (lo dimostra 
l'incidenza delle spese per professionisti a partita IVA sul totale dei ricavi). 


Il cluster è formato quasi interamente da società (76% di capitali 21% di persone) con 4 addetti. 

Gli spazi complessivamente destinati allo svolgimento dell’attività misurano 222 mq di cui 78 mq destinati ad 
ambulatorio, 42 mq all'accesso clienti e 16 mq a ufficio. 

CLUSTER 6 — SERVIZI DI MEDICINA DEL LAVORO 

NUMEROSITÀ: 69 

AI cluster appartengono le imprese specializzate nei servizi di medicina del lavoro (83% dei ricavi) per una 
clientela composta in prevalenza da imprese (75% der'ricavi derivanti dalle prestazioni non effettuate in regime di 
accreditamento con il SSN). Coerentemente con la‘tipologia dell’attività, l'erogazione di prestazioni in regime di 
accreditamento con il SSN è marginale (32% dèiricavi per il 13% dei soggetti). 

Per le imprese del cluster si evidenzia un\elevato ricorso alle prestazioni libero-professionali (lo dimostra 
l'incidenza delle spese per professionisti, a partita IVA sul totale dei ricavi) e alle prestazioni diagnostiche fornite 
da altri laboratori (il rapporto tra spese penesami effettuati da terzi e ricavi è superiore alla media). 

Il cluster è formato da società (di capitàlynell'81% dei casi) con 7 addetti di cui 4 dipendenti. 

Gli spazi complessivamente destinatirallo svolgimento dell’attività misurano 253 mq di cui 63 mq destinati ad 
ambulatori, 51 mq all'accesso ‘lieti e 62 mq a ufficio; nel 32% dei casi dispongono di spazi destinati a 
laboratorio di analisi ($1 mq) e a radiologia e a diagnostica per immagini (42 mq). 

CLUSTER 7- LABORATORINDI RADIOLOGIA TRADIZIONALE ED ECOGRAFIA 

NUMEROSITÀ: 288 


Il cluster raggruppalaboratori che effettuano prestazioni di radiologia tradizionale (55% dei ricavi) cd ecografia 
(37%). Il 53% degli esercizi che formano il cluster ottiene il 78% dei ricavi da prestazioni effettuate in regime di 
accreditamento comil SSN. 


Il cluster è foîmato da società (di capitali nel 54% dci casi) con 3 addetti tra i quali figurano 1 radiologo 
(generalmeritè.non dipendente), 1 tecnico di radiologia e 1 unità di personale amministrativo e di segreteria. 

Gli spazi tomplessivamente destinati allo svolgimento dell’attività misurano 138 mg di cui 54 mq destinati a 
laboratorio di radiologia, 27 mq all’accesso clienti e 13 mq a ufficio. 

Ladotazione di beni strumentali comprende principalmente 1 apparecchio radiologico tradizionale, 1 ecografo e 
l@ttopantomografo. In tutti i casi si tratta di apparecchi con un valore unitario compreso tra 10 mila e 100 mila 
euro: 
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CLUSTER 8 — LABORATORI DI ANALISI CLINICHE SPECIALIZZATI 
NUMEROSITÀ: 80 


Il cluster raggruppa i laboratori che effettuano analisi cliniche nei seguenti ambiti: istopatologia (70%, dei ricavi 
3% 


per il 33% dei soggetti), genetica (63% per il 35%), virologia (22% per il 28%) e ‘altre analisi cliniche2.(60% per 
il 51%); nel 51% dei casi il 32% dei ricavi deriva da laboratorio di base. 


Il 41% degli esercizi che formano il cluster dichiara di effettuare prestazioni in regime di accreditafiento con il 
SSN da cui proviene il 74% dei ricavi. 


Coerentemente con la specializzazione, una parte delle prestazioni non effettuate in regimMe,dî accreditamento 
con il SSN è erogata verso altri laboratori di analisi e centri diagnostici (27% dei ricavi derivanti dalle prestazioni 
non effettuate in regime di accreditamento con il SSN per il 38% dei soggetti) e vers@altte strutture sanitarie 
(54% per il 39%). Nel 19% dei casi gli esercizi non sono aperti al pubblico. 


Il cluster è formato quasi esclusivamente da società (59% di capitali e 35% di persone) con 5 addetti di cui 2 
dipendenti. Tra gli addetti figurano 1 biologo, 1 medico, 1 tecnico di laboràtorio e 1 unità di personale 
amministrativo e di segreteria. 


Gli spazi complessivamente destinati allo svolgimento dell’attività misurano»122 mq di cui 62 mq destinati a 
laboratorio di analisi, 20 mq all’accesso clienti e 17 mq a ufficio. 


La dotazione di beni strumentali comprende: nel 44% dei casi 4 appafecchi per laboratori di base, nel 26% dei 
casi 4 apparecchi per istopatologia, nel 24% dei casi 3 apparecchi peggenetica e nel 22% dei casi 2 apparecchi per 
vitologia. In tutti i casi si tratta di apparecchi con un valore unitario-ctompreso tra 10 mila e 100 mila curo. 


CLUSTER 9 — LABORATORI DI RADIOLOGIA-DIAGNOSTICA PER IMMAGINI 
NUMEROSITÀ: 138 


Il cluster raggruppa i laboratori che effettuano prestazionii=diyradiologia tradizionale (32% dei ricavi), ecografia 
(21%), TAC (18%) e, in misura residuale, altre prestazibai di diagnostica per immagini: per il 41% dei soggetti 
che formano il cluster il 29% dei ricavi deriva dalla Risonanza magnetica nucleare e 111% dei soggetti è 
specializzato nella scintigrafia (62% dei ricavi). Nel 24% dei casi si tratta di esercizi collocati all’interno di case di 
cura 0 centri polifunzionali. 


Per l°83% degli esercizi che formano il cluster 11,79% dei ricavi deriva da prestazioni effettuate in regime di 
accreditamento con il SSN. 

Il cluster è formato da società (di capitali&nel 66% dei casi) con 7-8 addetti di cui 5 dipendenti. Tra gli addetti 
figurano 2-3 radiologi (non dipendenti), 2’tecnici di radiologia e 3 unità di personale amministrativo e di 
segreteria. 


Gli spazi complessivamente destinativallo svolgimento dell’attività misurano 329 mq di cui 144 mq destinati a 
laboratorio di radiologia e/o diagnostita per immagini, 60 mq all’accesso clienti e 29 mq a ufficio. 


La dotazione di beni strumentalittomprende 1 apparecchio radiologico tradizionale (nel 14% dei casi di valore 
superiore a 100mila euro), 1Veeografo, 1 mammografo, 1 apparecchio per T'AC e 1 ortopantomografo. I centri 
che effettuano risonanza magnetica nucleare dispongono di un apposito apparecchio e il 12% dei soggetti 
dispone di 1 gamma cameraper scintigrafia. 


CLUSTER 10 — CENTRWDI TERAPIE FISICHE E RIABILTI'ATIVE DI PICCOLE DIMENSIONI 
NUMEROSIT'À: 212 


Il cluster raggruppà'i centri di piccole dimensioni specializzati nell’erogazione di terapie fisiche e riabilitative 
strumentali (37% dei ricavì) e non strumentali (36%) e di ginnastica correttiva/riabilitativa di gruppo (10%). 

Per le prestazioni non effettuate in regime di accreditamento con il SSN (78% dei ricavi), la clientela è 
rappreseNtata generalmente da privati (93 % dei ricavi). 


Il clusternè formato quasi esclusivamente da società (65% di capitali e 32% di persone) con 5 addetti di cui 2-3 
dipéndénti. T'ra gli addetti figurano, 2 medici specialistici, 2 fisioterapisti e 1 unità di personale amministrativo e 
di segreteria. 
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Gli spazi complessivamente destinati allo svolgimento dell’attività misurano 277 mq di cui 60 mq destinati» 
palestre, 43 mq all’accesso clienti e 16 mq a ufficio. 


La dotazione di beni strumentali comprende principalmente 1 cyclette, 4 macchine per elettroterapia, ràdar è /o0 
ultrasuoni, 1 macchina per laserterapia e 1 magneto. 


CLUSTER 11- CENTRI DI TERAPIE FISICHE E RIABILITATTVE DI GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 154 


Il cluster raggruppa i centri di grandi dimensioni specializzati nell’erogazione di terapie fisiche’ e riabilitative 
/2R 


strumentali (35% dci ricavi) c non strumentali (36%) e di ginnastica correttiva/riabilitativa dilgruppo (7%). Per il 
42% delle imprese il 28% dei ricavi deriva da radiologia e/o diagnostica per immagini. 


Le prestazioni sono generalmente effettuate in regime di accreditamento con il SSN (83% dei ricavi per il 94% 
dei soggetti). 

Il cluster è formato quasi esclusivamente da società (di capitali nel 74% dei Casi) ‘con 17 addetti di cui 11 
dipendenti. Tra gli addetti figurano 1 fisiatra (non dipendente), 3 medici yspécialisti (eeneralmente non 
dipendenti), 7 fisioterapisti dipendenti e 3 unità di personale amministrativo e di segreteria; nel 56% dei casi sono 
presenti 9 fisioterapisti non dipendenti. 

Gli spazi complessivamente destinati allo svolgimento dell’attività misurano” 602 mq di cui 156 mq destinati a 
palestre, 80 mq all’accesso clienti e 40 mq a ufficio. 

La dotazione di beni strumentali comprende principalmente 2 cyclefte, 19 macchine per elettroterapia, radar c/o 
ultrasuoni, 3 macchine per laserterapia, 2-3 macchine per trazioni veervicali/lombari e 3 magneto. Nel 28% dei 
casi sono presenti 1-2 apparecchi radiologici tradizionali e sempre nèél'28% dei casi 1 ecografo. 

CLUSTER 12 — LABORATORI DI BASE DI PICCOLE DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 900 


Il cluster raggruppa i laboratori che eseguono analisi cliniche di base (85% dei ricavi) e che effettuano un numero 
di esami contenuto (il consumo di reagenti è inferiore a quello che si rileva mediamente per i laboratori di analisi 
cliniche). 


Per 1°80% degli esercizi che formano il cluster l'81% dei ricavi deriva da prestazioni effettuate in regime di 
accreditamento con il SSN. 

Il cluster è formato in prevalenza da società (88% di persone e 41% di capitali) con 4 addetti di cui 2 dipendenti. 
Tra gli addetti figurano 1-2 tra biologi e medici, 1 tecnico di laboratorio e 1 unità di personale amministrativo e di 
segreteria. 


Gli spazi complessivamente destinati allo svolgimento dell’attività misurano 140 mq di cui 64 mq destinati a 
laboratorio di analisi, 27 mq all’accèsso/clienti e 17 a ufficio. 


La dotazione di beni strumentali Comprende principalmente 3 apparecchi per laboratori di base di valore 
compreso tra 10 mila e 100 mila euro. 


CLUSTER 13 — POLIAMBUPATORI 
NUMEROSTITÀ: 95 


AI cluster appartengono le strutture polispecialistiche che effettuano prestazioni nei seguenti ambiti: analisi 
cliniche di laboratorio (40% dei ricavi), radiologia e/o diagnostica per immagini (23%), altre prestazioni di 
diagnostica strumentale quali elettrocardiogramma, doppler, angiografia, ecc. (6%), prestazioni specialistiche e/o 
prestazione diagnostiche non strumentali incluse le visite (18%). 


Per il 58%(degli esercizi che formano il cluster il 61% dei ricavi deriva da prestazioni effettuate in regime di 
accreditamento con il SSN. 


Il cluster è formato da società (di capitali nell’86% dei casî) con 10 addetti di cui 6 dipendenti. 


Gli6spazi complessivamente destinati allo svolgimento dell’attività misurano 498 mg di cui 149 mq destinati ad 
aftbulatori, 81 mq a laboratorio di analisi, 52 mq a radiologia e/o diagnostica per immagini, 82 mq all’accesso 
elieiti e 41 mq a ufficio. 


— 686 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


La dotazione di beni strumentali comprende principalmente 4 apparecchi per laboratori di base, 1 apparecchiò 
per radiologia tradizionale e 1 ecografo. In tutti i casi si tratta di apparecchi con un valore unitario comprese tra 
10 mila e 100 mila euro. 


CLUSTER 14 —- AMBULATORI ODONTOIATRICI 
NUMEROSITÀ: 144 


Al cluster appartengono gli ambulatori che effettuano prestazioni specialistiche e/o diagnostiche (30% dei ricavi) 
e altre prestazioni (64%) nell’ambito dell’odontoiatria strumentale e non strumentale. Coerentemente con la 
tipologia di attività, l'erogazione di prestazioni in regime di accreditamento con il SSN è marginale. 


Il cluster è formato quasi esclusivamente da società (45% di capitali e 47% di persone) con'8raddetti. 


Gli spazi complessivamente destinati allo svolgimento dell’attività misurano 131 mg*diveui 50 mq destinati a 
odontotatria, 25 mq all'accesso clienti e 10 mq a ufficio. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determimare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi dellefimprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla!. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando/la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità éconòmica” nell'esercizio dell’attività c per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

* “costo del venduto? + costo per la produzione dy'servizi” dichiarato negativo; 

«+ costie spese dichiarati nel quadro M del ghestibnario superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzati degli indieatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 

» valore aggiunto per addetto = (rivavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 


acquisti di servizi - spese per i collaboratori coordinati e continuativi - compensi corrisposti a professionisti 
che operano con partita IVA petprestazioni direttamente afferenti l'attività) / (numero addetti *1000); 


*iLa Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Pandamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
° Costo del venduto = Esistenzesniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali 
“Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai nOfdipendenti (ad eccezione degli amministratori non soci) sono state normalizzate all’anno in base alle 


percentuali di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1 + numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individualî)> assunti con contratto di formazione e lavoro 0 a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori 
dell'impresa familiare e coniuge dell’azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa 
+ numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + numero associati in 


partecipazione diversi; 


numero addetti= Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero familiari diversi che 
prestano attività nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nell’impresa + numero associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa 


+ numero soci diversi + numero amministratori non soci 
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+ margine operativo lordo sui ricavi = (cicavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi>® 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 
afferenti l’attività dell'impresa )*100 / ricavi. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per imprese con e senza personale dipendente, è stata caleolata la 
distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate le 
imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato)intervallo, 
per costituire il campione di riferimento. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«dal 3°%al 18° venti, per 1 cluster 1, 5; 
«dal 2° al 19° ventile, per i cluster 2, 3, 4, 6, 8, 11, 13; 
«dal 3° al 19° ventile, per 1 cluster 7, 10, 12, 14; 


* dal 2°al 18° ventile, per il cluster 9. 


Per il margine operativo lordo sui ricavi sono stati scelti i seguenti intervalli: 
« dal 2° al 19° ventile, per i cluster 1, 7, 10, 11, 12; 

* dal 2° ventile, per i cluster 2, 3, 4, 6, 13, 14; 

«dal 3°al 19° ventile, per il cluster 5; 


«dal 1° ventile, per il cluster 8, 


* dal 1°al 19° ventile, per il cluster 9. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è procedUto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 

La stima ha riguardato solamente i ricavi derivanti da attività‘diverse da quelle in convenzione con il Servizio 
Sanitario Nazionale (SSN), di conseguenza tutte le variabili inserite nella funzione di regressione sono state 
ponderate con la percentuale di ricavi derivante da prestazioni effettuate non in regime di accreditamento con il 
Servizio Sanitario Nazionale. 

Per la determinazione della “funzione di ricavo” Sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro M del 
questionario) sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. 
Una volta selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo 
dei minimi quadrati generalizzati, che consènte?di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori 
dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non, risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavana.uà. valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 1.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SET'TTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

- lAnalisi Disefiminante”; 

- la stima delricavo di riferimento. 

Nell’allegaté 1.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si & proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 


L'*Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attfaverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza»òà 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come,seînama dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell’impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livelle,del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 
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ALLEGATO 1B 
VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO B DEL QUESTIONARIO: 

* Superficie destinata a laboratorio di analisi (Mq) 

* Superficie destinata a radiologia e/o diagnostica per immagini (Mg) 

» Superficie destinata ad ambulatori Mg) 

* Superficie destinata a dialisi (Mq) 

* Superficie destinata ad odontoiatria (Mg) 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

* Prestazioni effettuate non in regime di accreditamento 

«Tipologia dell’attività: Analisi cliniche di laboratorio - Laboratorio di base (biochimica clinica, ematologia e 
coagulazione, immunometria, microbiologia) 

» Tipologia dell’attività: Analisi cliniche di laboratorio - Virologia 

* Tipologia dell’attività: Analisi cliniche di laboratorio - Genetica 

«Tipologia dell’attività: Analisi cliniche di laboratorio - Istopatologia 

* Tipologia dell’attività: Analisi cliniche di laboratorio - Altre attività di laboratorio di analisi cliniche 
* Tipologia dell’attività: Radiologia e Diagnostica per immagini - Radiolegia tradizionale 

» Tipologia dell’attività: Radiologia e Diagnostica per immagini - Ecografia 

* Tipologia dell’attività: Radiologia e Diagnostica per immagini “I'AC 

«Tipologia dell’attività: Radiologia c Diagnostica per immagini Risonanza magnetica nucleare 
«Tipologia dell’attività: Radiologia e Diagnostica per immagini - Scintigrafia 


» Tipologia dell'attività: Radiologia e Diagnostica per immagini - PET 


* Tipologia dell’attività: Radiologia e Diagnostica perlimîtnagini - Radioterapia 

* Tipologia dell’attività: Diagnostica strumentale, - Altre prestazioni di diagnostica strumentale (es. 
elettrocardiogramma, doppler, angiografia, ecc.) 

«Tipologia dell’attività: Terapie fisiche e riabilitative - Strumentale (es. ionoforesi, elettroterapia, laserterapia) 


» Tipologia dell’attività: Terapie fisiche e riabilitative - Non strumentale (es. chinesiterapia, massoterapia) 


«+ Tipologia dell’attività: Terapie fisiche riabilitative - Ginnastica correttiva/riabilitativa di gruppo 
» Tipologia dell’attività: Dialisi 
» Tipologia dell’attività: Interventi divchirurgia ambulatoriale 


* Tipologia dell’attività: Altre prestazioni specialistiche e /o diagnostiche (incluse le visite) 


* Tipologia dell'attività: Altro 

* Consumi: Reagenti per laboratorio di analisi cliniche - Reagenti per laboratorio di base (biochimica clinica, 
ematologia e coagulazione»immunometria, microbiologia) 

* Consumi: Altri consumiî* Materiale per dialisi 

* Area di specializzazione: Cardiologia - Prestazioni strumentali (se indicata in assenza di prestazioni 
strumentali per altî&raree di specializzazione) 

» Area di specializzazione: Odontoiatria - Prestazioni strumentali (se indicata in assenza di prestazioni 
strumentali pér altte aree di specializzazione) 

«Tipologia di.clientela (solo per le prestazioni effettuate non in regime di accreditamento con il S.S.N): Altre 
imprese e società 

*  Ricavidetivanti da attività di medicina del lavoro 

*  Addettivall’attività: Biologi - Numero dipendenti 


+ AUdettiall’attività: Tecnici di laboratorio - Numero dipendenti 
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QUADRO E DEL QUESTIONARIO: 
Radiologia e diagnostica per immagini: RMN (oltre 10.000 euro fino 100.000 euro) - Numero 
«+ Radiologia e diagnostica per immagini: RMN (oltre 100.000 euro) - Numero 
Radiologia e diagnostica per immagini: TC (oltre 10.000 euro fino 100.000 euro) - Numero 
* Radiologia e diagnostica per immagini: T°C (oltre 100.000 euro) - Numero 
* Terapie fisiche e riabilitative: Macchine per elettroterapia, radar e/o ultrasuoni - Numero 
» Terapie fisiche e riabilitative: Macchine per laserterapia - Numero 


* Terapie fisiche e riabilitative: Macchine per trazioni cervicali/lombari - Numero 


Terapie fisiche e riabilitative: Magneto - Numero 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modificheTei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SG33U. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECORFIN 2004: 

* 93.02.B— Servizi degli istituti di bellezza. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non sole diwariabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le watiabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili. processi produttivi e i diversi Medélli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d'imposta 2002, completati con ulteriori 
informazioni contenute nel questionario ESG33 inviato ai contribuentiper evoluzione dello studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 14.626. 


Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con le informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 12.285. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevarc\la completezza, la correttezza e la coerenza delle 

informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dellòystudio, lo scarto di 1.192 posizioni. 

1 principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro F del modello (elementi contabili) non compilato; 

* quadro B del questionario (unità locali destinate all’esercizio dell’attività) non compilato; 

* presenza di attività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percentuali.telative alla modalità di acquisto (quadro DD del questionario), 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia dell'attività e prodotti offerti (quadro D del 
questionario); 

* incongruenze fra i dati struttaralive i dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il'atimero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 11.093. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imîprése oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 

appropriata una stfategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des\dormmees e nella fattispecie come un’Analisi in Componenti Principali *; 


* un proGedimento di Cluster Analysis 3. 


1 L’Analisivin Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati‘quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
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L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l’operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai uisviltati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (1 fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità delgruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle preséati “in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli clementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie dell’attività bet tale caratterizzazione è 
possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative, al mercato/di riferimento e a tutti quegli 
clementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una‘impresa. 


1 fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati yin termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali dell’attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare tredici gruppi omogertei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPITOMOGENEI 


Lo studio analizza le attività economiche relative al settore dei servizi degli istituti di bellezza. Gli elementi che 

hanno maggiormente contribuito a determinare 1 tredici gruppi omogenei sono: 

* tipologia di servizio offerto; 

* modalità organizzativa, 

+ dimensione della struttura; 

«localizzazione. 

La tipologia di servizio differenzia gli istitutvdi bellezza con offerta eterogenea di servizi di estetica (cluster 3, 6 

c 13) da quelli caratterizzati dall’offerta di; 

* servizi di estetica di base: depilazion@&xprovvisoria, manicure /ricostruzione unghie/pedicure estetico (cluster 
): 

* depilazione definitiva (cluster 4); 

* solarium (cluster 7) e solarium'eon altri servizi di estetica (cluster 12); 

* trattamenti estetici per la cute ed il viso (cluster 8); 

«+ massaggio manuale (clustèf 10). 

La vendita di prodotti caratterizza gli istituti di bellezza del cluster 11. 

Ta modalità organizzativa evidenzia gli istituti di bellezza in franchising/affiliazione (cluster 9). 

La dimensione déllastruttura, che consente di individuare le realtà che presentano una maggiore articolazione 

in termini di addetti, superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività e dotazione di beni strumentali, ha 

permesso di individuare gli istituti di bellezza di piccole dimensioni (cluster 3), di medie dimensioni (cluster 13) e 

di grandi dimensioni (cluster 6). 

La localizzazione distingue gli istituti di bellezza inseriti in un centro commerciale al dettaglio (cluster 5) nonché 

le attività diVéstetica svolte in locali in uso promiscuo con l’abitazione (cluster 2). 


2 La\€luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


Simili 
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Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l’indicazione di valofs 
numerici riguarda valori medi. 

Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 

CLUSTER 1 -— ISTITUTI DI BELLEZZA CON OFFERTA PREVALENTE DI SERVIZI DI ESTETICA BASE 
NUMEROSITÀ: 974 


Nel cluster rientrano gli istituti di bellezza contraddistinti dall’offerta prevalente di servizi di\estética base: 

manicure /ricostruzione unghie/pedicure estetico (37% dei ricavi) nonché depilazione pròyvisoria (34%). 

Completano l'offerta maggiormente i trattamenti estetici per la cute e il viso (10%). 

Le strutture sono di dimensioni ridotte con spazi destinati all’attività di estetica di 42 mq..Si tratta in prevalenza 

di ditte individuali (91% dei casi) nelle quali opera abitualmente il solo titolare. 

Il canale utilizzato per l’approvvigionamento dei materiali di consumo è rappresentato soprattutto da produttori 

(61% degli acquisti). 

La dotazione di beni strumentali è esigua e generalmente limitata a 1 vaporizzatore»t scaldacera e 2 lettini. 

CLUSTER 2- SERVIZI DI ESTETICA IN LOCALI IN USO PROMISCUO CON L’ABITAZIONE 

NUMEROSITÀ: 229 

Questo cluster risulta caratterizzato dall’esercizio dell’attività di estetita in locali in uso promiscuo con 

l'abitazione. L'attività prevalente è la depilazione provvisoria (23%,tcisricavi), seguono il massaggio manuale 

(18%), i trattamenti estetici per la cute e il viso (16%) e la manfture /ricostruzione unghie / pedicure estetico 

(14%). 

La superficie destinata all’attività di estetica è di 33 mq. Si tratta quasi esclusivamente di ditte individuali (97% dei 

casi) gestite dal solo titolare. 

Gli acquisti di materiale di consumo vengono effettuati dapreduttori (68% degli acquisti per il 61% dei soggetti) 

e da commercianti all'ingrosso (77% per il 56%). 

La dotazione strumentale comprende: 1 vaporizzatore, 1 Scaldacera e 2 lettini. 

CLUSTER 3 — ISTITUTI DI BELLEZZA DI PICCOLE DIMENSIONI CON AMPIA GAMMA DI SERVIZI DI 
ESTETICA 

NUMEROSITÀ: 3.493 


Il cluster concentra gli istituti di bellezza di piccole dimensioni caratterizzati da un'elevata eterogeneità 
dell’offerta: depilazione provvisoria (25% déi ricavi), manicure/ricostruzione unghie/pedicure estetico (13%), 
trattamenti estetici per la cute ed il viso (13%) e per il corpo (10%) e massaggio manuale (11%). A tali attività 
inoltre, circa la metà dei soggetti afffttaca il servizio di solarium corpo/viso (11% dei ricavi) e la vendita di 
prodotti (10%). 


Le imprese sono organizzate prevalentemente sotto forma di ditta individuale (85% dei soggetti), in cui opera 
generalmente il solo titolare. Gli spazi dedicati all’attività di estetica sono pari a 42 mq. 

Gli acquisti dei materiali disconsumo vengono effettuati da produttori (64% degli acquisti) e da commercianti 
all’ingrosso (60% per il 56%,dei soggetti). 

La dotazione di beni\strumentali comprende: 1 vaporizzatore, 1-2 scaldacera, 2 lettini, 1 apparecchio per 
l’elettrodepilazioneyestetica, 1 coperta termica nel 67% dei casi e 1 lettino per il solarium nel 52%. 

CLUSTER 4 — ISTITUTI DI BELLEZZA CHE OFFRONO PREVALENTEMENTE IL SERVIZIO DI DEPILAZIONE 
NUMEROSITÀ:154 

Il cluster ,faàggruppa gli istituti di bellezza che realizzano ricavi prevalentemente con l’attività di depilazione 
definitiva 41%) alla quale si affranca quella provvisoria (19%). A tali offerte seguono: i trattamenti estetici per la 
cute ed il viso (11% dci ricavi), il massaggio manuale (8% dei ricavi per il 63% dei soggetti), la 
manicùre/ ricostruzione unghic/pedicure estetico (7% per il 62%) e i trattamenti estetici per il corpo (9% per il 
ST) 
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La superficie destinata all’attività di estetica è di 58 mq; nella metà dei casi sono presenti spazi adibiti 
spogliatoi/docce (8 mq) e nel 60% delle imprese si rileva la presenza di spazi destinati=à 
ufficio /segreteria/reception (13 mq). 


Le imprese sono organizzate principalmente come ditte individuali (75% dei casi); il numero totale di addetti è 
pari a 2 e, in un’impresa su due, è presente personale dipendente. 


Gli approvvigionamenti vengono effettuati in prevalenza presso produttori (86% degli acquisti pemib69% dei 
soggetti) e presso commercianti all’ingrosso (68% per il 49%). 


Coerentemente con la specificità del cluster, la dotazione di beni strumentali comprende Adpparecchio per 
l’elettrodepilazione estetica e 2 laser estetici nel 58% dei casi; inoltre, si riscontra la presenza di) vaporizzatore, 
1-2 scaldacera, 3 lettini e 2 coperte termiche nel 60% dei casi. 


CLUSTER 5 — ISTITUTI DI BELLEZZA LOCALIZZATI IN CENTRI COMMERCIALI AL DEITAGLIO 
NUMEROSITÀ: 186 


La localizzazione all’interno di centri commerciali al dettaglio rappresenta la prinGipale caratteristica degli istituti 
di bellezza appartenenti al cluster. In merito alla tipologia di offerta, le attività(diestetica risultano diversificate: 
depilazione provvisoria (21% dei ricavi), solarium corpo/viso (13%), trattamenti estetici per la cute ed il viso 
(13%) e per il corpo (10%), manicure/ricostruzione unghie /pedicure estetico 12%), massaggio manuale (11%) e 
la vendita di prodotti (10% per il 68% dei soggetti). 


Le imprese sono, per il 57% dei casi, ditte individuali e, per il 43%, società. 


La struttura, in cui operano mediamente 2-3 addetti, è di medie diftegsioni ed è caratterizzata dalla presenza di 
spazi destinati esclusivamente all’attività di estetica di 65 mq, ai quali si affrancano, nel 66% dei casi, anche spazi 
destinati a spogliatoi e/o servizi docce di 10 mq e/o locali destinati ad ufficio /segreteria/reception di 11 mq. 


7 0, 


Per l’approvvigionamento dei materiali di consumo, le impresè del'cluster fanno ampio ricorso a produttori (67% 


degli acquisti). 


La dotazione di beni strumentali è ampia e comprendei, 1 vaporizzatore, 2 scaldacera, 3 lettini, 1-2 coperte 
termiche, 1 apparecchio per l’elettrodepilazione estetica. mel 63% dei casi e 1 elettrostimolatore nel 62%. Per 
l’attività di solarium le imprese dispongono di 1-2 lettini nel 68% dei casi, 2 postazioni viso nel 60% e 1 doccia 
nel 52%. 


CLUSTER 6 — ISTITUTI DI BELLEZZA DI GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSTII'À: 256 


Gli istituti di bellezza appartenenti a quéste, cluster si caratterizzano per la struttura di dimensioni nettamente 
superiori rispetto alla media del settore. Gli spazi destinati all’attività di estetica sono, difatti, pari a 141 mg, ai 
quali si affiancano 11 mq di spazi petx$pogliatoi e/o servizi docce e, nel 60% dei casi, 15 mq di locali adibiti a 
deposito e/o magazzino. Inoltre lasttuttura dispone di 12 mq di spazi destinati ad ufficio /segreteria/reception e, 
per il 61% dei casi, di 5 ml d&*scaffali per vendita ed esposizione di prodotti cosmetici. Le imprese sono 
equamente distribuite tra ditte individuali (51% dei casi) e società; gli addetti sono pari a 5 di cui 2-3 dipendenti. 


L'offerta risulta orientata vefsosun’ampia gamma di servizi: depilazione provvisoria (16% dei ricavi), trattamenti 
estetici per la cute ed il visa 15%) e per il corpo (14%), massaggio manuale (11%), manicure/ricostruzione 
unghie /pedicure estetico (9%), solarium corpo/viso (9%), vendita di prodotti (9%), massaggio meccanico (8%) e 
depilazione definitiva @%,dei ricavi per il 63% dei casi). 


Gli acquisti dei matériali’di consumo avvengono soprattutto da produttori (66% degli acquisti) e da commercianti 
all’ingrosso (51% per il 60% dei soggetti). 

Tra i beni in dotazione si rileva la presenza di: 1 vaporizzatore, 3 scaldacera, 6 lettini, 2 clettrostimolatori, 3 
coperte ternaichè; 1 apparecchio per l’elettrodepilazione estetica, 1 apparecchio per pressomassaggi, 2 apparecchi 
per il trattamento di calore nel 63% dei casi, 1 laser estetico nel 57% e 2 apparecchi per massaggi elettrici nel 
43%. Inéltre, per il servizio solarium, le imprese dispongono di una postazione viso, di 2 lettini nel 64% dei casi e 
di 1 doccia per oltre la metà. 


Te/spese per materiale di consumo tipico dell’attività e le spese per aggiornamento professionale presentano 
valori superiori alla media del settore. 
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CLUSTER 7— ISTITUTI DI BELLEZZA SPECIALIZZATI NEL SERVIZIO DI SOLARIUM 
NUMEROSTT'À: 380 


Il cluster individua gli istituti di bellezza specializzati quasi esclusivamente nel servizio di solarium corpo/viso 
(91% dei ricavi). 


Le imprese sono organizzate prevalentemente come società (81% dei casi); il numero totale di addettit pari a 2- 
di 


Il canale utilizzato per l’approvvigionamento dei materiali di consumo è rappresentato dai commercianti 
all'ingrosso (862% degli acquisti per il 63% dei soggetti) c dai produttori (82% per il 49%). 


In linea con la specificità del cluster, la dotazione di beni strumentali è pertinente al servizio solarium: 1 lettino, 2 
docce e 4 postazioni viso. 


CLUSTER 8 — ISTITUTI DI BELLEZZA CON OFFERTA PREVALENTE DI TRATTAMENTI PER LA CUTE E IL 
VISO 


NUMEROSTI'À: 900 


Il cluster concentra gli istituti di bellezza che realizzano la quota dei ricavi piùelèvata dai trattamenti estetici per 
la cute ed il viso (32% dei ricavi). Completano l'offerta, la dépilazione provvisoria (18%), la 
manicure /ricostruzione unghie/pedicure estetico (11%), i trattamenti estetici per il corpo (15% per il 64% dei 
soggetti) ed il servizio solarium corpo /viso (10% per il 55%). 


Si tratta di strutture di dimensioni contenute, articolate in 46 mq digupetrficie destinata all’attività di estetica. La 
forma giuridica adottata in prevalenza è la ditta individuale (85%»deitcasi) e per lo svolgimento dell’attività, si 
riscontra la presenza di 1-2 addetti. 


La fonte principale di approvvigionamento è rappresentataudat\produttori (88% degli acquisti per il 68% dei 
soggetti) e dal commercianti all’ingrosso (67% per il 55%). 


I beni strumentali si compongono di 1 vaporizzatore, 1 scaldacera, 2-3 lettini; inoltre, circa la metà dei soggetti 
possiede anche 1-2 coperte termiche, 1 elettrostimolatofe èy1 lettino solarium. 


Coerentemente con la peculiarità del cluster, il 47% del costo totale dei materiali di consumo è riferito 
all’acquisto di creme per il trattamento viso. 


CLUSTER 9 — ISTITUTI DI BELLEZZA IN FRANCHISING 
NUMEROSITÀ: 128 


L'elemento di maggiore caratterizzazione delle imprese appartenenti al cluster è la modalità organizzativa che 
risulta essere quella del franchising/affiltazione. 


In merito alla tipologia di offerta, ghiistituti di bellezza svolgono un’ampia gamma di attività: trattamenti estetici 
per il corpo (17% dei ricavi), depîlaziòne provvisoria (15%), trattamenti estetici per la cute ed il viso (12%) e 
manicure /ricostruzione unghie /pedicure estetico (8%). Inoltre il 68% dei soggetti offre il servizio di solarium 
corpo/viso (19% dei ricavi), mentre per il 61% è significativa l’attività di vendita di prodotti (12%). 


La struttura dispone di 64 mq di spazi destinati all’attività di estetica e di 10 mq di spazi per 
ufficio /segreteria/recepti@n; hel 53% dei casi sono presenti 10 mq di spazi destinati a spogliatoi e/o servizi 
docce, mentre il 52% dei soggetti dispone di 3 ml di scaffali per la vendita ed esposizione di prodotti cosmetici. 


Le imprese sono ripartite quasi equamente tra ditte individuali (55% dei casi) e società (45%); gli addetti sono 
pari a 2-3 e nel 59% dei casi è presente un dipendente. 


I soggetti del clustet} oltre ad acquistare direttamente da produttori (73% degli acquisti per il 56% dei soggetti) e 
da commercianti all'ingrosso (48% per il 48%), coerentemente con la modalità organizzativa adottata, ricorrono 
anche al caftaledel franchisor/affiliante (71% degli acquisti per il 48% dei soggetti). Inoltre, la metà circa delle 
imprese presenta costi e spese addebitati da franchisor/affiliante per voci diverse dall'acquisto delle merci c 
prodotti (citta 1.600 euro). 

I beni\strumentali si compongono di 1 vaporizzatore, 2 scaldacera e 3 lettini, ai quali si affiancano, nel 68% dei 
casi, 2, coperte termiche e 2 elettrostimolatori, e nel 54% 2 apparecchi per il trattamento calore. Inoltre, per 


quanto riguarda il servizio solarium, sono presenti 1 lettino nel 59% dei casi, 1-2 postazioni viso nel 50% ed 
infine 1 doccia nel 48%. 
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CLUSTER 10 — ISTITUTI DI BELLEZZA SPECIALIZZATI IN MASSAGGI MANUALI 
NUMEROSTT'À: 876 


Il cluster raggruppa gli istituti di bellezza che realizzano quasi la metà dei ricavi (48%) con l’attività di massaggio 
manuale (shiatsu, ayurvedico, riflessogeno, etc.). A tale offerta le imprese affiancano maggiormente la depilazione 
provvisoria (12% dei ricavi), i trattamenti estetici per la cute ed il viso (10%) e la manicure/ricostruzione 
unghie /pedicure estetico (6%). Per il 64% dei soggetti, un ulteriore 13% dei ricavi deriva dai trattamenti estetici 
per il corpo. 


La struttura presenta superfici destinate all’attività di estetica pari a 48 mq ai quali si aggiungoné, per la metà circa 
dei soggetti, 7 mq di spazi destinati a spogliatoi e/o servizi docce e 10 4mg,'di spazi per 
ufficio /segreteria/reception. Le imprese sono organizzate principalmente come ditte individuali (85% dei casi) 
con un totale addetti pari a 1-2. 


Gli acquisti dei materiali di consumo avvengono soprattutto da produttori (67% degli acquisti). In linea con la 
specificità del cluster, il 52% del costo totale dei prodotti impiegati è riferito all'acquisto di creme e/o oli per il 
massaggio estetico. 

Tra i beni in dotazione si rilevano: 1 vaporizzatore, 1 scaldacera, 3 lettini e nel 68% dei casi, 2 coperte termiche. 
CLUSTER 11- ISTITUTI DI BELLEZZA CON VENDITA DI PRODOTTI 

NUMEROSITÀ: 502 

Il cluster raggruppa gli istituti di bellezza con la più alta incidenza di,ficavi provenienti dalla vendita di prodotti. 
Le tipologie merceologiche prevalentemente trattate sono i prodottisper il viso e/o corpo (16% dei ricavi) e i 
cosmetici per il make-up (6%). 

All’attività di vendita si affiancano la depilazione provvisoria (15Y)dei ricavi), i trattamenti estetici per la cute ed 
il viso (13%), il massaggio manuale (10%), i trattamenti estetici per il corpo (9%), la manicure /ricostruzione 
unghie /pedicure estetico (8%) e il solarium corpo/viso (7°). 


Coerentemente con la specificità del cluster, gli istitutòtdi bellezza presentano spazi (13 mg) e scaffali (4 ml) 
destinati esclusivamente alla vendita e/o esposizione di prodotti cosmetici. Le strutture sono dotate, inoltre, di 57 
mq di spazi adibiti all’attività di estetica e nel 66% dei casi, di 9 mq di superfici destinate a spogliatoi e/o servizi 
docce. 


Le imprese sono organizzate principalmente come ditte individuali (73% dei casi); il numero totale di addetti è 
pati a 2 e nel 53% dei casi è presente personale dipendente. 

Gli approvvigionamenti vengono effettuatiin prevalenza presso produttori (71% degli acquisti). 

I beni di cui dispongono per l'esercizio dell’attività sono pari a: 1 vaporizzatore, 2 scaldacera, 3 lettini, 1 coperta 
termica e 1 elettrostimolatore per il 69/edei soggetti. Inoltre, per il servizio solarium, le imprese dispongono di 1 
lettino nel 53% dei casi, di 1 postazione viso nel 43% e di 1 doccia nel 41%. 

CLUSTER 12 — ISTITUTI DI BELLEZZA CON OFFERTA ESTESA AL SERVIZIO DI SOLARIUM 

NUMEROSITÀ: 570 

Gli istituti di bellezza appaftenenti al cluster offrono un’ampia gamma di servizi di estetica ma realizzano una 
parte significativa dei ricavi/(39%) come solarium corpo/viso. A questa affiancano: la depilazione provvisoria 
(15% dei ricavi), i trattamenti estetici per la cute cd il viso (10%) e per il corpo (8%) e la manicure /ricostruzione 
unghie/pedicure esteticò (7%). 

La struttura si articola ‘in 50 mq di spazi destinati all’attività ai quali si aggiungono, per il 58% dei soggetti, 8 mq 
di superfici destinite a spogliatoi e/o servizi docce e, per il 67% dei soggetti, 11 mq di spazi per 
ufficio /segretetia/reception. In tali strutture, operano 2-3 addetti e nel 53% dei casi è presente personale 
dipendente 

Le imprést@adel cluster sono organizzate come società di persone per il 54% dei soggetti, ditte individuali per il 
32% e società di capitali per il restante 14%. 

Lafente principale di approvvigionamento è rappresentata da produttori (58% degli acquisti) c da commercianti 
all'ingrosso (63% degli acquisti pet il 61% dei soggetti). 
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Per l’attività di solarium, le imprese dispongono di 1 lettino, 1-2 docce e 3 postazioni viso. La dotazione di ber 
strumentali comprende, inoltre, 1 vaporizzatore, 2 scaldacera, 2 lettini e 1 elettrostimolatore per il 61%deì 
soggetti. 


CLUSTER 13 — ISTTIUTI DI BELLEZZA DI MEDIE DIMENSIONI 
NUMEROSTT'À: 2.265 


Appartengono a questo cluster gli istituti di bellezza contraddistinti da una struttura di medie diméènsioni. La 
superficie destinata all’attività di estetica è pari a 71 mq e nel 60% circa delle imprese sono presenti afithe 8 mq di 
superfici destinate a spogliatoi e/o servizi docce e 10 mq di spazi adibiti ad ufficio /segreteria/récéption. 


Si tratta di imprese organizzate perlopiù in forma di ditta individuale (70% dei soggetti) numero totale di 
addetti è pari a 2 ed è presente 1 dipendente. 


In merito alla tipologia di offerta, non si riscontra una specializzazione nell’ambito*di ‘na precisa attività di 
estetica; l'offerta, difatti, risulta estesa ad una ampia gamma di prestazioni: depilazione provvisoria (18% dei 
ricavi), trattamenti estetici per la cute ed il viso (15%), massaggio manuale (14%), manicure /ricostruzione 
unghie /pedicure estetico (13%), trattamenti estetici per il corpo (12%), solariuna Cerpo/viso (9%). Nel 65% dei 
casi, a queste attività si affiancano il massaggio meccanico (10% dei ricavi) e la, fèddita di prodotti (9%). 

Per quanto riguarda l’approvvigionamento dei materiali di consumo, risulta più.freguente il ricorso ai produttori 
(68% degli acquisti), seguito dai commercianti all’ingrosso (55% degli acquisti per il 53% dei soggetti). 

La dotazione di beni strumentali è ampia e comprende: 1 vaporizzatore,” 2 scaldacera, 2 coperte termiche, 1 
clettrostimolatore, 3 lettini, 1 apparecchio per l’elettrodepilazione estetica'ed 1-2 apparecchi per il trattamento di 
calore nel 53% dei casi. Inoltre, per il servizio di solarium oltre da metà dei soggetti dichiara la presenza di 1 
lettino, di 1 postazione viso e di 1 doccia. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è fiecessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese \watiabili indipendenti). 

E° opportuno rilevare che prima di definite ilyNodello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioniydi “normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessatio al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le aprese che presentano: 


* (costo del venduto* + costo ‘perla produzione di servizi) dichiarato negativo; 
*  costie spese dichiarati nèlguadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati. 
Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici dell’attività in esame: 


+ valore aggiunto orario per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - 
spese per acquisti diyservizi) /(mumero addetti5 * 312 * 8); 


? La Regression® Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
l'andamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 

4 Costo\delswenduto = Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 

5 Leffrequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Te frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli amministratori non soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 
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+ incidenza percentuale dei costi e spese sui ricavi = [(costo del venduto + costo per la produzione di 
servizi + spese per acquisti di servizi) * 100|/ricavi. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per imprese con e senza personale dipendente, è stata calcolatvla 
distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate le 
imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, 
per costituire il campione di riferimento. 

Per il valore aggiunto orario per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 5°al 19° venti, per i cluster 1, 2, 3; 


dal 4° al 19° ventile, per 1 cluster 4, 5, 7, 8, 10, 11, 13; 


* dal 2° al 19° ventile, per i cluster 6, 9; 

«dal 3°al 19° ventile, per il cluster 12. 

Per l' incidenza percentuale dei costi e spese sui ricavi sono stati scelti i seguentvintervalli: 
* dal 1°al 15° ventile, per i cluster 1, 3, 8, 13; 

* fino al 15° venti, per il cluster 2; 

«dal 1°al 17° ventile, per i cluster 4, 5, 6; 

«dal 1°al 16° vente, per i cluster 7, 9, 10, 11, 12. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto, alladefinizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è Stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione disticavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 c +2,5. 


Nella definizione della “funzione di ricav0’ si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell'attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di und studio relativo alla “territorialità generale a livello comunale”, che 
ha avuto come obiettivo la suddivisione, del’territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 


* grado di benessere; 
* livello di qualificazione proféssionale; 


* °° struttura economica. 


Numero addetti= 1 + numéro dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(ditte individuali) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 

f6rmazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che 
restano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi; 


numero addetti,= Numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati + 
(società) numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
avoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività 


revalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi + 


numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci. 


ST priteri e le cancnsiani della stindia ann rinartati nell’annacita Necretn Ministeriale 
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Nella definizione della funzione di ricavo le arce territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile “Logaritmo in base 10 del (Costo del venduto. 
Costo per la produzione di servizi)”. L'ali variabili hanno prodotto, ove le differenze territoriali non fossero*state 
colte completamente nella Cluster Analysis, valori correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al 
coefficiente della variabile “Logaritmo in base 10 del (Costo del venduto + Costo per la produzione di servizi)”. 


Inoltre, al fine di cogliere le differenze legate alla fascia qualitativa del servizio offerto e le differenze connesse 
all’ubicazione dell’esercizio, nella definizione della “funzione di ricavo”, si è tenuto conto delle tariffe dei 
principali servizi indicate dai contribuenti. Il livello delle tariffe della singola impresa, raffrontato coî i valori di 
riferimento individuati per il settore, ha permesso di identificare correttivi da applicare al&coefficiente delle 
variabili “Costo del venduto + Costo per la produzione di servizi” e “Costo del venduto y+ Costo per la 
produzione di servizi + Spese per acquisti di servizi”. 


Nell’allegato 2.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione dinricavo”. 
APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Perla determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

» l’Analisi Discriminante”; 

* lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 2.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Disériminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parté\il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono/considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimentò»di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra 1 coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


7 T*Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attfarerca la definizione di una nrohahilità di annartenenza a ciasenna dei ammoi stessi 
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ALLEGATO 2.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 
QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


. umero delle giornate retribuite per i dirigenti 

. umero delle giornate retribuite per i quadri 

. umero delle giornate retribuite per gli impiegati 

. umero delle giornate retribuite per gli operai generici 

. umero delle giornate retribuite per gli operai specializzati 

. umero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

* Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

. umero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro 0 a termine e lavoranti 
domicilio 

* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevaléatèmente nell'impresa 


* Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare e conftuge dell'azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attività 
nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione ché apportano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale dilavoro prestato dai soci con occupazione prevalentè nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cùivalXrigo precedente 

«+ Numero di amministratori non soci 

QUADRO B DEL QUESTIONARIO: 

»  Spazidestinatiall'attività di estetista Mg) 

* Spazi destinati esclusivamente alla vendita e/o esposizione di prodotti cosmetici (Mq) 

* Localizzazione (1=autonoma; 2=esercizio inserito in un centro commerciale; 3=esercizio inserito in una 
struttura ricettiva alberghiera e/o extra alberghiera; 4=esercizio inserito in una struttura sportiva; 5=esercizio 
inserito in uno studio medico) 

* Tipologia dell'esercizio (1=negozio; 2=appartamento; 3=altro) 

* Uso promiscuo dell'abitazione 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

* Modalità organizzativa: Franchisingaffiliato 

» Tipologia dell’attività e prodotti offerti: Massaggio manuale (shiatsu, ayurvedico, riflessogeno, etc.) 

* Tipologia dell’attività e prodotti offerti: I'rattamenti estetici per la cute e il viso (pulizia viso, trattamenti 

tricologici, etc.) 

+ ‘Tipologia dell’attività e prodotti offerti: Manicure/ricostruzione unghie/pedicure estetico 

* Tipologia dell’attività@ ptodotti offerti: Depilazione provvisoria (ceretta, pinza, etc.) 

» Tipologia dell'attività e prodotti offerti: Depilazione definitiva (elettrocoagulazione, laser) 


«+ L'ipologia dell’attività e prodotti offerti: Solarium corpo/viso 


* Tipologia dell’attività e prodotti offerti: Vendita di prodotti cosmetici per il make-up 

* Tipologia dell’attività e prodotti offerti: Vendita di prodotti per il trattamento di viso e/o corpo (anticellulite, 
esfolianti, idratanti, abbronzanti, etc.) 

»* Tipologiadell’attività e prodotti offerti: Vendita di prodotti per la cute ed i capelli (shampoo, balsamo, creme 
ristrutturanti, lacche, gel, etc.) 


* Tipologia dell’attività e prodotti offerti: Vendita di altri prodotti (profumi, oli ed essenze naturali, candele, 
eto,) 

* e Consumi: Crema per il trattamento viso 

QUADRO E DEL QUESTIONARIO: 

* ) Solarium: Docce — Numero 

QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

*  Laserestetico — Numero 

* Solarium: Viso — Numero. 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modificheTei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SG4GU. 
Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 
«+ 29.31.2— Riparazione di trattori agricoli. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non sole diwariabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le watiabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi Medélli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 


L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d'imposta 2003? 

1 contribuenti interessati sono risultati pari a 847. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio scarto di 54 posizioni. 

1 principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 curo; 

* quadro l' (elementi contabili) non compilato; 

* quadro B (unità locale destinata all’esercizio dell’atfività) non compilato; 

* | presenza diattività secondarie con un’incidenza/Sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di attività (quadro Dj); 

* errata compilazione delle percentuali relativo alla tipologia di clientela (quadro D); 

* incongruenze fra i dati strutturali e i datacontabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero déi modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 793. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese osgetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una strategia di'àmalisi che combina due tecniche statistiche: 


«una tecnica basata su un' approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données è nella fattispecie come un’ Analisi in Componenti Principali +; 


* un procedimeritovdi Cluster Analysis 2. 


1 L’Analisi in /CompOnenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi‘in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino îl ntassimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattoriî) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


2 La\€luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


Simili 
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L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l’operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai uisviltati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (1 fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità delgruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definire il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle preséati “in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli clementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di attività;tetc® tale caratterizzazione è 
possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative, al mercatoXdi riferimento e a tutti quegli 
clementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una‘impresa. 


1 fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali dell’attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare quattro gruppi omogenhéidi imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPITOMOGENEI 


Lo studio analizza il settore della riparazione di trattori agricoli! 


Gli elementi che hanno maggiormente contribuito a determinare i 4 gruppi omogenei (cluster) sono i seguenti: 
* la tipologia di servizi prestati; 
* la dimensione della struttura organizzativa. 


La tipologia di servizi prestati ha fatto emergere i séguenti cluster: imprese che eseguono riparazione di trattori 
agricoli (cluster 1), imprese che eseguono prevalentemente riparazione di attrezzi agricoli (cluster 3) e officine che 
oltre alla riparazione di trattori effettuano anche la/riparazione di attrezzi agricoli (cluster 4). 


Il fattore dimensionale ha distinto le officine chie presentano una struttura di più grandi dimensioni (cluster 2), in 
termini di numero di addetti e spazi destinati allo svolgimento dell’attività, da quelle di dimensioni più contenute. 


Nelle successive descrizioni dei clustefs=salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori numerici riguarda 
valori medi. 


Di seguito vengono riportate le deserizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 
CLUSTER 1— OFFICINE SPECIALIZZATE NELLA RIPARAZIONE DI TRATTORI 
NUMEROSITÀ: 290 


Le imprese appartenenti a questo cluster sono officine di piccole dimensioni specializzate nella riparazione e 
manutenzione di trattoriagricoli (89% dei ricavi). 


In tali imprese, prevalentemente ditte individuali (76% dei casi), operano 1-2 addetti. Gli spazi destinati all’attività 
sono composti davun’officina (158 mg) e, nel 55% dei casi, da locali di piccole dimensioni destinati ad ufficio. 


La clientela è composta in massima parte da imprenditori agricoli (67% dei ricavi). 


1 beni struMefitali comprendono macchine e apparecchiature diffuse in qualsiasi officina Meccanica (mole, torni, 
trapani a/Celonna). 
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CLUSTER 2-— OFFICINE DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 171 


Il cluster è formato dalle officine di dimensioni superiori alla media del settore (in termini di numero di addetti e 
di locali destinati all’attività) che effettuano prevalentemente attività di riparazione e manutenzione/di trattori 
(54% dei ricavi) e, in misura minore, riparazione e manutenzione di attrezzi agricoli (24%). Il 25% delle officine 
esegue inoltre recupero di mezzi guasti (11% dei ricavi) e il 22% vende macchine /attrezzature/tfattori agricoli 
(32%) e/o effettua attività di riparazione e manutenzione di macchine e attrezzi industriali (31%). 

Si tratta di società di persone (52% dei casi) e di ditte individuali (44%). Gli addetti complessivamente occupati 
sono 4, di cui 2 dipendenti. 

Le imprese del cluster dispongono di un'officina (348 mg), di locali destinati a magazzino dX(deposito (93 mg), di 
un ufficio (23 mg) e di una superficie esterna destinata all’esercizio dell’attività (458 mg}: 

La clientela è composta in massima parte da imprenditori agricoli (/0% dei ricavi é7in misura marginale, da 
privati (12%). 


Per lo svolgimento dell’attività, le imprese del cluster dispongono di macchiîné e apparecchiature tipiche del 


2207 


settore (mole, torni, trapani a colonna); nel 33% dei casi di 2 automezzi di sogcoîso e traino. 
CLUSTER 3 — OFFICINE CHE EFFETTUANO RIPARAZIONE DI ATTREZZI AGRICOLI 
NUMEROSITÀ: 101 


La caratteristica dei soggetti appartenenti a questo cluster è quellandi effettuare prevalentemente l’attività di 
riparazione e manutenzione di attrezzi agricoli (87% dei ricavi). 


Si tratta prevalentemente di ditte individuali (87% dei casi) cofi il solo titolare come addetto. Gli spazi destinati 
all’attività sono rappresentati da un’officina di 115 mq e, slél 42% dei casi, da locali destinati a magazzino 0 
deposito (60 mg). 


La clientela è composta perlopiù da imprenditori agricolî(54% dei ricavi) e da privati (34%). 
P perlop P ‘gr P 


Per lo svolgimento dell’attività, le imprese del cluster utilizzano macchine e apparecchiature tipiche delle officine 
meccaniche (mole, torni, trapani a colonna). 


CLUSTER 4 — OFFICINE CHE EFFETTUANO RIPARAZIONE DI TRATTORI E ATTREZZI AGRICOLI 
NUMEROSTITÀ: 230 


Il cluster è formato da officine di piccolé dimensioni che eseguono attività di riparazione e manutenzione di 
trattori (52% dei ricavi) e, in misura minote, fiparazione e manutenzione di attrezzi agricoli (36%). 


In tali imprese, prevalentemente ditte@inidividuali (78% dei casi), operano 1-2 addetti. 


Gli spazi destinati allo svolgimente, déll’attività comprendono un'officina (124 mq) e, nel 46% dei casi, locali 
destinati a magazzino o depositg (36, mg). 


La clientela è composta in massima parte da imprenditori agricoli (64% dei ricavi) c, in misura minore, da privati 
(1%). 


I beni strumentali comprèndono macchine e apparecchiature tipiche dell’attività di officina meccanica (mole, 
torni, trapani a colonna). 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per detetnîinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla. 


a/Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Paàndamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
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La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendentò 

e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 

E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisitsui 

dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività c per scartare le 

imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 

“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

* (costo del venduto! + costo perla produzione di servizi) dichiarato negativo; 

«+ costie spese dichiarati nel quadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici dell’attività i esame: 

+ valore aggiunto orario per addetto = (cicavi - costo del venduto - costo perTa produzione di servizi - 
spese per acquisti di servizi) /(numero addetti * 312 * 8); 

+ incidenza percentuale dei costi e spese sui ricavi = [(costo del vendutést costo per la produzione di 
servizi + spese per acquisti di servizi) * 100]/ ricavi; 

* durata delle scorte = [giacenza media del magazzino® / (costo del venduto + costo per la produzione di 
servizi)] * 365. 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per imprese con e senza persònale dipendente, è stata calcolata la 

distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti c poi sono state selezionate le 

imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, 

per costituire il campione di riferimento. 

Per il valore aggiunto orario per addetto sono stati scelti i séesueriti intervalli: 

«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 1, 4; 

* dal 1°al 19° ventile, per il cluster 2; 

«dal 3° ventile, per il cluster 3. 

Perl’ incidenza percentuale dei costi e spese sui ricavi sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 1°al 18° ventile, per i cluster 1, 2; 

* fino al 18° ventile, per il cluster 3; 

«dal 1°al 17° ventile, per il cluster 4. 

Per la durata delle scorte sono stati scélti i seguenti intervalli: 


* fino al 19° ventile, per i cluster 1°2/F 


# Costo del venduto = Esistenze iniziali # acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 
5 Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Te frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli amministratori.nòn soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


Numero addetti 1 + nuîherò dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai 
(ditte individuali) specializzati + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di 

formàzione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che 
prèstano attività prevalentemente nell’impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e coniuge 
dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


artecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi; 


numero addetti Numero dirigenti + numero quadri + numero impiegati + numero operai generici + numero operai specializzati + 
(società) numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero assunti con contratto di formazione e 
avoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività 


revalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


artecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi + 


numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci. 


© Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + Rimanenze finali) / 2. 
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* fino al 18° ventile, per il cluster 3. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo)” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro 1 del modello) 
sta variabili strutturali. La scelta delle vartabili significative è stata effettuata con il metodo stepwiseslina volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodexdei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattorixdimensionali 
(eteroschedasticità). 

Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomalix(outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 

Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili) differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla ‘territorialità generale ‘a livello comunale?”, che 
ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenei fapporto al: 

* grado di benessere; 

«livello di qualificazione professionale; 

* °° struttura economica. 

Nella definizione della funzione di ricavo le arce territoriali sono statè rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile “Logatitmo in base 10 del (Costo del venduto + 
Costo per la produzione di servizi)”. L'ali variabili hanno prodottòo,bve le differenze territoriali non fossero state 


colte completamente nella Cluster Analysis, valori correttivi da/applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al 
coefficiente della variabile “Logaritmo in base 10 del (Costo del venduto + Costo per la produzione di servizi)”. 


Nell’allegato 3.A vengono riportate le variabili ed i rispettivisco@fficienti della “funzione di ricavo”. 
APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

«è l’Analisi Discriminante8; 

» lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 3.B vengono riportate le vatiabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standatà@foperare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massimia probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unita, gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determMiftato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla/media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra 1 coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo*di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo ombgèneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


? I criteri € le conclusioni dello studio sono riportati nell’apposito Decreto Ministeriale. 
%°Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 3.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


. umero delle giornate retribuite per i dirigenti 
. umero delle giornate retribuite per i quadri 
. umero delle giornate retribuite per gli impiegati 


* Numero delle giornate retribuite per gli operai generici 


. umero delle giornate retribuite per gli operai specializzati 

. umero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

. umero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

. umero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione-e avoro o a termine e lavoranti 


a domicilio 


. umero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività pfevalentemente nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell’impresa familiare econiuge dell’azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cuî al Yigo precedente che prestano attività 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazionevche apportano lavoro prevalentemente 
nell’impresa 

* Percentuale dilavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

* Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 

«+ Numero di amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
* Superficie dei locali destinati ad officina (Mq) 


* Superficie dei locali destinati a magazzino 0 deposito Mq) 
* Superficie dei locali destinati a uffici Mg) 
* Superficie esterna destinata all’esercizio-déll’attività (Mg) 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ABLA DICHIARAZIONE: 
* Tipologia diattività: Attività generale fiparazione e manutenzione trattori 


» Tipologia diattività: Attività generale riparazione e manutenzione attrezzi agricoli 
QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
* Automezzi di soccorso e traino } Numero. 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SG55U. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004; 

* 93.03.0- Servizi di pompe funebri e attività connesse. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non solb»di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le wartabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi ‘modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli\pet la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d’imposta/2003. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 4.225. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la Completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello Studio, lo scarto di 727 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro Fl (elementi contabili) non compilato; 

* presenza diattività secondarie con un’incidenza/Sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

» errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia dei servizi prestati (quadro D); 

* errata compilazione delle percentuali relativo alla tipologia della clientela (quadro D); 


* incongruenze fra i dati strutturali e 1 daticontabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il numéto dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 3.498. 
IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell'analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


* una tecnica basata,su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un’analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données chela fattispecie come un'Agalisi in Componenti Principali *; 


«un procedimento Wi Cluster Analysis 2. 


1 L’Analisi in Cempònenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativiin un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino dl massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


2 La(Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omdgenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


simili 
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L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clusteringg 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto=più 
complessa e meno precisa risulta l’operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (1 fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogencità deegruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto io» funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo’ stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti Yin tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie dei serviza prestati, alla tipologia della 
clientela, etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relatve”alle strutture operative, al 
mercato di riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano/le diverse realtà economiche e 
produttive di una impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzativim termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diverSîraspetti strutturali dell’attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare sette gruppi omogentei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


L'analisi di settore ha portato all’individuazione di 7 gruppi omogenei, differenziati in funzione dei seguenti 
elementi: 
* la dimensione della struttura organizzativa; 


«le spese per acquisto di servizi da altre imprese del settore, 

» la tipologia di servizi prestati; 

«la tipologia di clientela. 

Il fattore dimensionale ha contribuito akdifferenziare le aziende che presentano una struttura di più grandi 


dimensioni (cluster 4), in termini di Muméro di addetti, numero di servizi effettuati e dotazione di beni 
strumentali, dalle aziende medie (clustes 6) © piccole (cluster 7). 

L'ammontare delle spese per acquisto di servizi da altre imprese del settore ha consentito di evidenziare i soggetti 
che, per l'espletamento della propfia attività, si avvalgono perlopiù di altre imprese funebri o di centri servizi 
(cluster 5). 

La tipologia di servizi prestati ha fatto emergere un cluster di imprese che completano l’offerta di servizi funebri 
con la lavorazione e la vendita di marmi (cluster 3) e un cluster di imprese specializzate in servizi cimiteriali 


(cluster 2). 


Infine la tipologia trèlientela ha permesso di distinguere gli operatori che effettuano servizi per altre imprese di 
onoranze funebri ‘eluster 1). 


Nelle successive\descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguafda valori medi. 


Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 
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CLUSTER 1- IMPRESE CHE EFFETTUANO SERVIZI FUNEBRI PER ALTRE IMPRESE DEL SETTORE 
NUMEROSTT'À: 51 


Le imprese appartenenti al cluster offrono servizi ad una clientela formata in prevalenza da altre imprese, funebri 
(89% dei ricavi). 


Le attività svolte sono di vario tipo: trasporto salme (46% dei ricavi per il 39% dei soggetti), venditatcasse e 
accessori (68% per il 14%), vestizione della salma (60% per il 20%) e allestimento camere ardenti49% per il 
18%). Inoltre un terzo circa dei soggetti ha dichiarato di effettuare prevalentemente servizi funebriteompleti per 
altre imprese (63% dei ricavi). 


Si tratta di ditte individuali (nel 55% dei casi) e società (22% di persone e 23% di 4apitali). Gli addetti 
complessivamente occupati sono 3. Gli spazi destinati all’attività, quando presenti, sone=eomposti da 19 mg 
destinati a ufficio /archivio (nel 55% dei casi) e da 102 mq di magazzino (nel 47% dei casì). 


Il 53% dei soggetti dispone di 2 carri funebri. 

CLUSTER 2 — IMPRESE DI SERVIZI CIMITERIALI 

NUMEROSITÀ: 43 

Il cluster è formato dalle imprese specializzate in servizi svolti su concession&e appalto comunale e in particolare 


servizi cimiteriali (49% dei ricavi), lampade votive (90% dei ricavi per_il 21% dei soggetti) e manutenzione 
cimiteriale (45% per il 42%). 


I soggetti appartenenti al cluster sono prevalentemente ditte individuali fel 44% dei casi) e società di persone 
(nel 33%) e il numero di addetti complessivamente occupato è parita 3. Il 60% delle imprese dispone di un 
ufficio /archivio (22 mg) e di un magazzino (67 mq). 


CLUSTER 3 — IMPRESE DI ONORANZE FUNEBRI CHE AMPLIANO L’OFFERTA CON LA LAVORAZIONE E LA 
VENDITA DI MARMI 


NUMEROSITÀ: 140 


Il cluster raggruppa le imprese di onoranze funebri ché ampliano l'offerta di servizi completi per salme destinate 
alla tumulazione, inumazione e cremazione (62% dei ricavi) con la lavorazione e la vendita di marmi per tombe 
ed applicazioni accessorie (19% dei ricavi). I servizi completi realizzati nell’anno sono 83. Coerentemente con la 
specializzazione, le spese per acquisto di marmi ed' accessori da applicare (circa 18.000 curo) sono nettamente 
superiori alla media del settore. 


Le imprese del cluster sono perlopiù dittèindividuali (nel 49% dei casi) e società di persone (nel 39%) e 
occupano complessivamente 3 addetti. I locali destinati all’attività sono composti da spazi interni a disposizione 
dei clienti (36 mq), un ufficio /archivio (&1 mq) e un magazzino (67 mg). Nel 56% dei casi è presente inoltre un 
laboratorio di 56 mq. 


Le imprese appartenenti al cluster dispòngono di 1 carro funebre e di 1 furgone per il trasporto attrezzature. 
CLUSTER 4 — IMPRESE DI ONORANZE FUNEBRI DI GRANDI DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 142 

Il cluster è formato dalle iMprese di onoranze funebri di grandi dimensioni (in termini di numero di addetti, 
numero di servizi effettuatite dotazione di beni strumentali) che effettuano prevalentemente servizi completi per 
salme destinate alla tuîîhulazione, inumazione e cremazione (85% dei ricavi). Il numero annuo di servizi effettuati 
è pari a 467. 

Si tratta perlopiù®di società (52% di capitali e 39% di persone). Gli addetti complessivamente occupati sono 11- 
12, di cui 6 dipendenti. Le imprese svolgono generalmente l’attività in più unità locali complessivamente 


composte da spàzi interni destinati ai clienti (92 mq), locali destinati a ufficio /archivio (83 mg), a magazzino (232 
mg) e nel 61Yodei casi a laboratorio (101 mg). 


La dotazione di beni strumentali comprende 4 carri funebri e 2 furgoni per il trasporto attrezzature; il 58% dei 
soggetti dispone inoltre di 3 vetture/carri portacorone. Le spese sostenute sono nettamente superiori alla media 
del,settore, in particolare quelle per acquisti di casse in legno e di casse in zinco, per acquisto di fiori e corone, 
perracquisto di materiale tipografico e per pubblicità e propaganda. 
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CLUSTER 5 — IMPRESE DI ONORANZE FUNEBRI (AGENZIE) CON SERVIZI ESTERNALIZZATI 
NUMEROSITÀ: 164 

Il cluster raggruppa le imprese di onoranze funebri che ricorrono alla esternalizzazione dei servizi offerti. Infàtti 
le spese per acquisto di servizi da altre imprese funebri c/o centri servizi (circa 110.000 curo) sono nettamente 
superiori alla media del settore. 

Si tratta perlopiù di ditte individuali (acl 41% dei casì) e società di persone (nel 38%) in Tui ‘operano 
complessivamente 3 addetti. I soggetti appartenenti al cluster dispongono di locali destinati ad ufffeto /archivio 
(31 mq) e di spazi interni a disposizione dei clienti (20 mq). 

I ricavi derivano quasi esclusivamente da servizi completi per salme destinate alla tumulazione, inumazione e 
cremazione (87%). Il totale annuo di tali servizi è pari a 118. 

La dotazione di beni strumentali, in linea con le caratteristiche del cluster, è esigua. 

CLUSTER 6 — IMPRESE DI ONORANZE FUNEBRI DI MEDIE DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 754 


Nel cluster rientrano le imprese di onoranze funebri di medie dimensioni 4iatermini di numero di addetti, 
numero di servizi realizzati e dotazione di beni strumentali) che effettuano prevalentemente servizi completi per 
salme destinate alla tumulazione, inumazione e cremazione (87% dei ricavi). Il totale annuo di tali servizi è pari a 
172. 

Te imprese del cluster sono in massima parte società (55% di-pefsone e 17% di capitali) e occupano 
complessivamente 4-5 addetti. Le superfici destinate all’attività comprendono spazi interni a disposizione dei 
clienti (37 mq), un ufficio /archivio (30 mg) e un magazzino (106 img). 

Le imprese appartenenti al cluster sono dotate di 2 carri funebfi,\1/furgone per il trasporto delle attrezzature; nel 
40% dei casi si rileva la presenza di 2 vetture /carri portacorone. 

CLUSTER 7 — IMPRESE DI ONORANZE FUNEBRI DI PICCOTE DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 2.097 

Il cluster è composto dalle imprese di onoranze funebri di piccole dimensioni (in termini di numero di addetti, 
numero di servizi effettuati e dotazione di beni strumentali) che effettuano prevalentemente servizi completi per 
salme destinate alla tumulazione, inumazione e cremazione (83% dei ricavi). Il totale annuo di tali servizi è pari a 
53. 

Le imprese del cluster, in prevalenza ditte gndividuali (nel 65% dei casi), occupano complessivamente 2 addetti. I 
locali destinati all’attività sono di dimensionirlimitate e comprendono un magazzino (43 mg), spazi destinati ad 
ufficio /archivio (19 mq nel 64% dei casî) &yspazi interni a disposizione dei clienti (28 mq nel 61% dei casi). 

La dotazione di beni strumentali è ‘esigua e comprende 1 carro funebre e nel 46% dei casi 1 furgone per il 
trasporto attrezzature. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise lesimprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica-chié meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla3. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E° opportune filevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 


è La)Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Pandamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
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imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

«(costo del venduto* + costo perla produzione di servizi) dichiarato negativo; 

«+ costie spese dichiarati nel quadro I del modello superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici dell’attività in esdme: 

. margine operativo lordo sui ricavi = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - 


spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente 
afferenti l’attività dell’impresa) * 100 / ricavi; 


» numero servizi per addetto = numero di servizi / numero addettis; 


» ricavo medio per servizio = ricavi / numero di servizi. 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base delspersonale dipendente per il 
“margine operativo lordo sui ricavi” e per il “numero servizi per addetto’*e sulla base della localizzazione 
territoriale per il “ricavo medio per servizio”, è stata calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli 
indicatori precedentemente definiti. 


Successivamente, sono state selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente 
all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di rifermhiento. 

Per il margine operativo lordo sui ricavi sono stati scelti i seguefiti intervalli: 

* fino al 19° ventile, per i cluster 1, 2; 

«dal 2°al 19° ventile, per 1 cluster 3, 5, 6; 

* dal 3°al 19° ventile, per il cluster 4; 

«dal 2°al 18° ventile, per il cluster 7. 


Per il numero servizi per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«+ non sono stati effettuati tagli per il cluster 1; 
* fino al 19° ventile, per il cluster 2; 

«dal 2° al 18° ventile, per il cluster 3; 

* dal 1°al 17° ventile, per i cluster 4, 6 


# Costo del venduto = Esistenze iniziali# acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 
5 . 38 o A Pelnt: di 
Numero di servizi = Numero tumulaziorii + numero inumazioni + numero cremazioni 


6 Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 
Le frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati c continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell’impresa e degli amministratori non soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1+nvmero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 

(ditte individualî) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continvativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi; 


numero addetti = Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 

(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continvativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività 
nellimpresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi + 


numero amministratori non soci. 
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* dal 1°al 18° ventile, per il cluster 5; 


* dal 2°al 17° ventile, per il cluster 7. 


Per il ricavo medio per servizio sono stati scelti i seguenti intervalli: 


* fino al 19° ventile, per il cluster 1; 

* non sono stati effettuati tagli per il cluster 2; 

* dal 4° al 19° ventile, per il cluster 3; 

* dal 5° ventile, per il cluster 4; 

* dal 3°al 19° ventile, per il cluster 5; 

«dal 5°al 19° venti, per 1 cluster 6, 7. 

Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della ‘funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata Condil metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenutaapplicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventuale presenza disvariabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivafiti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 


valori -2,5 e +2,5 


Nella definizione della ‘funzione di ricavo” si è tenuto «onto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 


A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità generale a livello provinciale?” 
che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 


* grado di benessere; 
* livello di qualificazione professionale; 


* struttura economica. 


Nella definizione della funzione di ricavo e“atee territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro inftetazione con la variabile “Numero di servizi”. Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali în fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del@iéavo di riferimento, al coefficiente della variabile “Numero di servizi”. 


Nell’allegato 4.A vengono riportattle variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 
»  l’Analisi Discrinfinante8; 


«la stima del ritavo di riferimento. 


Nell’allegato 4Byrvengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


? I criteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell’apposito Decreto Ministeriale. 


8 T’Analisi Discriminante è uma tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente uî, 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità di 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenzasa 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come, somma dei 


prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative\probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogenco ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 
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ALLEGATO 4.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


. umero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

. umero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

. umero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

. umero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro g_a tetmine e lavoranti 
domicilio 

. umero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa 

. umero di collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di cui al rigo precedente 

. umero di collaboratori dell’impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 

. umero di familiari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano,attività nell’impresa 

* Numero di associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa 

. umero di associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

. umero di soci con occupazione prevalente nell’impresa 

. umero di soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 

. umero di amministratori non soci 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


» Tipologia dei servizi prestati: Lavorazione e vendita marmi pèr tombe ed applicazioni accessorie 

«Servizi svolti su concessione o appalto comunalex\/Cimiteriali (inumazioni, tumulazioni, esumazioni, 
estumulazioni, traslazione, cremazione, ecc.) 

* Servizi svolti su concessione o appalto comunale: Lafipade votive 

* Servizi svolti su concessione o appalto comunale;/Smaltimento rifiuti cimiteriali 

* Servizi svolti su concessione o appalto comunale: Manutenzione cimiteriale (servizi di cura del verde, delle 
strutture, pulizie, ecc.) 

«Tipologia della clientela: Imprese di ondtanz funebri 

* Altri elementi specifici: Spese per acquisto di servizi da imprese funebri e/o centri servizi 

» Servizieffettuati nell’anno: Tumulazioni - Numero 

» Servizieffettuati nell’anno: Inumazieni - Numero 


»  Servizieffettuati nell’anno: Creazioni - Numero 


QUADRO E DEL MODELLO ALUEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


» Carri funebri a motore - Numero 


06A04247 
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DECRETO $ aprile 2006. 


Approvazione di undici studi di settore in evoluzione relativi 
ad attività economiche nel settore del commercio. 


IL MINISTRO DELL'ECONOMIA 
E DELLE FINANZE 


Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
29 settembre 1973, n. 600, recante disposizioni comuni 
in materia di accertamento delle imposte sui redditi; 


Visto il testo unico delle imposte sui redditi, appro- 
vato con decreto del Presidente della Repubblica 
22 dicembre 1986, n. 917, come modificato dal decreto 
legislativo 12 dicembre 2003, n. 344; 


Visto l’art. 62-bis del decreto-legge 30 agosto 1993, 
n. 331, convertito, con modificazioni, dalla legge 
29 ottobre 1993, n. 427, il quale prevede che gli uffici 
del Dipartimento delle entrate del Ministero delle 
finanze elaborino, in relazione ai vari settori economici, 
appositi studi di settore; 


Visto il medesimo art. 62-bis del citato decreto-legge 
n. 331 del 1993, il quale prevede che gli studi di settore 
siano approvati con decreto del Ministro delle finanze; 


Visto l’art. 10 della legge 8 maggio 1998, n. 146; 
come modificato dall’art. 1 della legge 30 dicembre 
2004, n. 311, che individua le modalità di utilizZaziòne 
degli studi di settore in sede di accertamento riefièhé le 
cause di esclusione dall’applicazione degli stessi; 


Visto il decreto del Presidente della) Repubblica 
31 maggio 1999, n. 195, recante disposizioni concer- 
nenti i tempi e le modalità di applicazione degli studi 
di settore; 


Considerato che, a seguito delle analisi e delle valuta- 
zioni effettuate allo stato, sulla‘base dei dati in possesso 
dell’Amministrazione finanziaria, sono emerse cause di 
non applicabilità degli studi di settore; 


Visto il decreto del Ministro delle finanze 10 novem- 
bre 1998, che ha istituito Ja Commissione di esperti pre- 
vista dall’art. 10, comma 7, della legge n. 146 del 1998, 
integrata e modificata con successivi decreti del 5 feb- 
braio 1999, del 24 dttobre 2000, del 2 agosto 2002 e del 
14 luglio 2004; 


Visto l’art 23 del decreto legislativo 30 luglio 1999, 
n. 300, che. ha trasferito le funzioni dei Ministeri del 
bilancio, ‘del’ tesoro e della programmazione economica 
e dellé finanze al Ministero dell’economia e delle 
finanze; 


Visto l’art. 57 del medesimo decreto legislativo n. 300 
del 1999, che ha istituito le Agenzie fiscali; 
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Visto il decreto del Direttore generale del Diparti- 
mento delle Entrate 24 dicembre 1999, concernente le 
modalità di annotazione separata dei componenti rile- 
vanti ai fini dell’applicazione degli studixd? settore; 


Visti i provvedimenti del Direttore-dell’Agenzia delle 
Entrate 15 aprile 2003 e 13 aprile 2004 concernenti l’ap- 
provazione dei modelli per la comunicazione dei dati 
rilevanti ai fini dell’applicazione )degli studi di settore 
relativi alle attività economiche)del commercio; 


Visti i provvedimenti del Direttore dell’Agenzia delle 
Entrate 18 dicembre 2003Ye 22 ottobre 2004, concer- 
nenti l’approvazione disquestionari per gli studi di set- 
tore; 


Visti i decreti del Ministro dell'Economia e delle 
Finanze 25 matzo)2002, 18 luglio 2003, 14 luglio 2004 
e 19 maggio 2005, concernenti i criteri per l’applica- 
zione degli-studi di settore ai contribuenti che eserci- 
tano due,ò più attività d’impresa ovvero una o più atti- 
vità in diverse unità di produzione o di vendita; 


Vistovil provvedimento del Direttore dell’Agenzia 
delle Entrate 23 dicembre 2003, concernente l’approva- 
zione della tabella di classificazione delle attività eco- 
nomiche; 


Acquisito il parere della predetta Commissione di 
esperti in data 6 dicembre 2005; 


Decreta: 
Art. 1. 


Approvazione degli studi di settore 


1. Sono approvate, in base all’art. 62-bis del decreto- 
legge 30 agosto 1993, n. 331, convertito, con modifica- 
zioni, dalla legge 29 ottobre 1993, n. 427, le evoluzioni 
degli studi di settore relativi alle seguenti attività eco- 
nomiche nel settore del commercio: 


a) Studio di settore TM11U (che sostituisce gli 
studi di settore SMIIA e SMI11B) - Commercio all’in- 
grosso di carte da parati, codice attività 51.44.3; com- 
mercio al dettaglio di ferramenta, materiale elettrico e 
termoidraulico, pitture e vetro piano, codice attività 
52.46.1; commercio al dettaglio di articoli igienico- 
sanitari, codice attività 52.46.2; commercio al dettaglio 
di materiali da costruzione, codice attività 52.46.3; 
commercio al dettaglio di carta da parati e di rivesti- 
menti per pavimenti, codice attività 52.48.9; commercio 
all'ingrosso di legname, semilavorati in legno e legno 
artificiale, codice attività 51.53.1; commercio all’in- 
grosso di materiali da costruzione (inclusi i materiali 
igienico-sanitari), codice attività 51.53.2; commercio 
all’ingrosso di vetro piano, codice attività 51.53.3; com- 
mercio all’ingrosso di vernici e colori, codice attività 
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51.53.4; commercio all’ingrosso di articoli in ferro e in 
altri metalli (ferramenta), codice attività 51.54.1; com- 
mercio all’ingrosso di apparecchi e accessori per 
impianti idraulici e di riscaldamento, codice attività 
51.542; 


b) Studio di settore TM12U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SM12U) - Commercio al dettaglio di libri 
nuovi, codice attività 52.471; 


c) Studio di settore TM15B (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SM15B) - Commercio al dettaglio di 
materiale per ottica, fotografia, cinematografia, stru- 
menti di precisione, codice attività 52.48.2; 


d) Studio di settore TM17U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SM17U) - Commercio all’ingrosso di 
cereali e legumi secchi, codice attività 5 1.21.1; commer- 
cio all’ingrosso di sementi e alimenti per il bestiame, 
piante officinali, semi oleosi, patate da semina, codice 
attività 51.21.2; 


e) Studio di settore TM18B (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SM18B) - Commercio all’ingrosso di ani- 
mali vivi, codice attività 5 1.23.0; 


f) Studio di settore TM21B (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SM21B) - Commercio all’ingrosso di 
bevande alcoliche, codice attività 51.34.1j} commercio 
all’ingrosso di altre bevande, codice attività 5 1.34.2; 


g) Studio di settore TM22A (che sostituiscedo stu- 
dio dio settore SM22A) - Commercio all’ingtosso di 
elettrodomestici, di apparecchi radiotelevisivi e telefo- 
nici e altra elettronica di consumo, codice ‘attività 
51.43.1; commercio all’ingrosso di suppoîti, vergini o 
registrati, audio, video, informatici (dischi, nastri e altri 
supporti), codice attività 51.43.2; commercio all’in- 
grosso di materiali radioelettrici, telefonici e televisivi, 
codice attività 51.43.3; commercio.all’ingrosso di arti- 
coli per illuminazione e materiale\elettrico vario per 
uso domestico, codice attività 5h43.4; 


h) Studio di settore TM2SA (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SM25A) - Commercio all’ingrosso di gio- 
chi e di giocattoli, codicexattività 5 1.47.6; 


i) Studio di settorè,TM30U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SM300)- Commercio al dettaglio di pro- 
dotti surgelati, codice attività 52.11.5; 


i) Studio dvsettore TM35U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore\SM35U) - Erboristerie, codice attività 
52.331; 


k)(Studio di settore TM37U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SM37U) - Commercio all’ingrosso di 
saponi, detersivi e altri prodotti per la pulizia, codice 
attività 51.44.4; commercio all’ingrosso di profumi e 
cosmetici, codice attività 51.45.0. 
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2. Gli elementi necessari alla definizione‘presuntiva 
dei ricavi relativi agli studi di settore=indicati nel 
comma 1 sono determinati sulla base delle note tecni- 
che e metodologiche, delle tabelle dei Coefficienti non- 
ché della lista delle variabili per l'applicazione dello stu- 
dio di cui agli allegati: 


— 1, per lo studio di settore TM11U; 
— 2, per lo studio di settoreTM12U; 
— 3, per lo studio di settore TM15B; 
— 4, per lo studio di settore TM17U; 
— 5, per lo studio si settore TM18B; 
— 6, per lo studio si settore TM21B; 
— 7, per lo studio di settore TM22A; 
— 8, per lo studio di settore TM25A; 
— per lo studio di settore TM30U; 
= 0; per lo studio di settore TM35U; 
+11, per lo studio di settore TM37U. 


3. Il programma per l’applicazione degli studi di set- 
tore segnala anche, con riferimento ad indici significa- 
tivi, la coerenza economica rispetto ai valori minimi e 
massimi assumibili con riferimento a comportamenti 
normali degli operatori del settore. 


4. Gli studi di settore si applicano ai contribuenti che 
svolgono in maniera prevalente le attività indicate nel 
comma 1, nonché ai contribuenti che svolgono, in 
maniera secondaria, le predette attività per le quali 
abbiano tenuto contabilità separata, fermo restando il 
disposto dell’art. 2. In caso di esercizio di più attività 
d’impresa, per le quali non è stata tenuta la contabilità 
separata, per attività prevalente si intende quella da 
cui deriva nel periodo d’imposta la maggiore entità dei 
ricavi. 


5. Gli studi di settore approvati con il presente 
decreto sono utilizzabili a partire dagli accertamenti 
relativi al periodo di imposta 2005. 


Art. 2. 


Categorie di contribuenti alle quali 
non si applicano gli studi di settore 


1. Gli studi di settore approvati con il presente 
decreto non si applicano: 


a) in caso di esercizio di due o più attività di 
impresa, non rientranti nel medesimo studio di settore, 
per le quali non è stata tenuta la contabilità separata, 
se l'importo complessivo dei ricavi dichiarati relativi 
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alle attività non rientranti tra quelle prese in considera- 
zione dallo studio di settore supera 11 20% dell’ammon- 
tare totale dei ricavi dichiarati; 


b) nei confronti dei contribuenti che hanno dichia- 
rato ricavi di cui all’art. 85, comma 1, esclusi quelli di 
cui alle lettere c), d) ed e) del testo unico delle imposte 
sul redditi, approvato con decreto del Presidente della 
Repubblica 22 dicembre 1986, n. 917, come modificato 
dal decreto legislativo 12 dicembre 2003, n. 344, di 
ammontare superiore a euro 5.164.569; 


c) nei confronti delle società cooperative, società 
consortili e consorzi che operano esclusivamente a 
favore delle imprese socie o associate; 


d) nei confronti delle società cooperative costituite 
da utenti non imprenditori che operano esclusivamente 
a favore degli utenti stessi. 


Art. 3. 


Variabili delle imprese 


1. L'individuazione delle variabili da utilizzare per 
l’applicazione degli studi di settore approvati conìil pre- 
sente decreto è effettuata sulla base delle infofmàazioni 
contenute nei modelli per la comunicazione, déi dati 
rilevanti ai fini dell’applicazione degli studindi settore 
SMIIA e SMI11B per lo studio TM11U,/SM415B per lo 
studio TM15B, SM21B per lo studio TM21B, SM22A 
per lo studio TM22A, SM25A per lo studio TM25A e 
SM35U per lo studio TM35U, approvati con i provve- 
dimenti del Direttore dell’Agenzia delle Entrate 
15 aprile 2003 e 13 aprile 2004/monché sulla base delle 
informazioni contenute nei questionari approvati con i 
provvedimenti del Direttore dell'Agenzia delle Entrate 
18 dicembre 2003 e 22 ottobre 2004, tenuto conto di 
quanto precisato nelle dichiarazioni di cui all’art. 5 del 
presente decreto. 


2. L'individuazione delle variabili da utilizzare per 
l’applicazione degli*studi di settore TM12U, TM17U, 
TM18B, TM305»se TM37U approvati con il presente 
decreto è effettuata sulla base delle sole informazioni 
contenute ‘rispettivamente nei modelli SM12U, 
SM17U, (SM18B, SM30U e SM37U costituenti parte 
integrante, della dichiarazione Unico 2004 e approvati 
con il provvedimento del Direttore dell’Agenzia delle 
Entrate 13 aprile 2004, tenuto conto di quanto preci- 
sato nelle dichiarazioni di cui all’art. 5 del presente 
decreto. 
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Art. 4. 


Determinazione del reddito imponibile 


1. Sulla base degli studi di settorè sono determinati 
presuntivamente i ricavi di culall’art. 85 del testo unico 
delle imposte sui redditi approvato con decreto del Pre- 
sidente della Repubblica_22ydicembre 1986, n. 917, 
come modificato dal decreto legislativo 12 dicembre 
2003, n. 344, ad esclusiònevdi quelli previsti dalle lette- 
re c), d), e) e f), delucomma 1 del medesimo articolo. 


2. Ai fini della determinazione del reddito d’impresa 
l'ammontare déiricavi di cui al comma 1 è aumentato 
degli altri componenti positivi, compresi i ricavi di cui 
all’art. 85, comma 1, lettere c), d), e) ed f), del menzio- 
nato teste unico, ed è ridotto dei componenti negativi 
deducibilivAi fini della determinazione degli importi 
relativialle voci e alle variabili di cui all’art. 3 devono 
esserè considerati i componenti negativi inerenti l’eser- 
cizio dell’attività anche se non dedotti in sede di dichia- 
razione dei redditi. 


3. Per le imprese che eseguono opere, forniture e ser- 
vizi pattuiti come oggetto unitario e con tempo di ese- 
cuzione ultrannuale i ricavi dichiarati, da confrontare 
con quelli presunti in base allo studio di settore, vanno 
aumentati delle rimanenze finali e diminuiti delle esi- 
stenze iniziali valutate ai sensi dell’art. 93, commi da 1 
a 4, del testo unico delle imposte sui redditi approvato 
con decreto del Presidente della Repubblica 22 dicem- 
bre 1986, n. 917, come modificato dal decreto legisla- 
tivo 12 dicembre 2003, n. 344. 


Art. 5. 


Comunicazione dei dati rilevanti ai fini 
dell’applicazione degli studi di settore 


1. I contribuenti ai quali si applicano gli studi di set- 
tore comunicano, in sede di dichiarazione dei redditi, i 
dati rilevanti ai fini dell’applicazione degli studi stessi. 


Il presente decreto sarà pubblicato nella Gazzetta 
Ufficiale della Repubblica italiana. 


Roma, 5 aprile 2006 


Il Ministro: TREMONTI 
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NOTA TECNICA E METODOLOGIA 


EVOLUZIONE 


STUDIO DI SETAORE TM11U 
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CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione degli studi di settore SMITA e SMI1B. 
Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 

* 5144.3 - Commercio all’ingrosso di carte da parati; 

* 51531 - Commercio all’ingrosso di legname, semilavorati in legno e legno artificiale; 

* 51.53.2- Commercio all’ingrosso di materiali da costruzione (inclusi i materiali igiénicò-sanitari); 

*  51.53.3 - Commercio all’ingrosso di vetro piano; 

*  51.53.4- Commercio all’ingrosso di vernici e colori, 


» 51.541 - Commercio all'ingrosso di articoli in ferro e in altri metalli (ferramenta); 


*  51.54.2- Commercio all’ingrosso di apparecchi e accessori per impianti idravilici e di riscaldamento; 
*  52.46.1- Commercio al dettaglio di ferramenta, materiale elettrico e termdidraulico, pitture e vetro piano; 
*»  52.46.2- Commercio al dettaglio di articoli igienico-sanitari; 


*  52.46.3 - Commercio al dettaglio di materiali da costruzione; 


» 52.489 - Commercio al dettaglio di carta da parati e di rivestimenti per pavimenti. 
La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale”? ‘tenendo conto non solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato diun'impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate/Tè relazioni tra le variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi pr6dbttivi e i diversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 


L'evoluzione degli Studi di Settore SMILA e SM11B è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione 
dei dati rilevanti ai fini dell’applicazione degli Studf di Settore per il periodo d’imposta 2002, completati con le 
informazioni contenute nel questionario ESMAL inviato ai contribuenti per l'evoluzione dello studio in oggetto. 

I contribuenti interessati sono risultati pari 498.058. 

Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con le informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 30.790. 

Su tali modelli sono state condotte, analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, aîfini della definizione dello studio, lo scarto di 1.966 posizioni. 

I principali motivi di scarto sonlo”stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

«quadro B del questionario (unità locale destinata all’esercizio dell’attività di vendita) non compilato; 

* quadro F del médello (elementi contabili) non compilato; 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di vendita (quadro D del modello); 

* errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti merceologici venduti (quadro D del modello); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla modalità di acquisto (quadro D del modello); 

»  erratacompilazione delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro D del questionario), 


* incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è stato pari a 28.824. 


er 
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IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, s1 èAitenuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


«una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattomale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un'Awalisi in Componenti Principali *; 


«un procedimento di Cluster Analysis 2. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering. 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) Che èonsentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato; omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principaliàsono quelle presenti in tutti i quadri ad 
esclusione delle variabili del quadro degli elementi contabili. ‘l'ale scelta nasce dall’esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai diversi prodotti merceologici venduti, dla/ tipologia di clientela servita, etc. tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni telative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principala vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli chèseclgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare quafantatre gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


La suddivisione dei contribuenti in grippiromogenei è avvenuta principalmente sulla base di: 


1. prodotti merceologici venduti; 


DD 


tipologia della clientela, 
3. dimensione. 
1 


La suddivisione secondo i prodotti merceologici venduti ha portato all’evidenziazione dei punti vendita 
che presentano un’ampia offerta di: ferramenta ed utensileria (cluster 1, 2, 3, 4, 5, 6 e 7), termoidraulica 
(cluster 8, 9, 1012 c 13), legname (cluster 14, 15, 16, 17, 18 c 19), materiali da costruzione (cluster 20, 


21, 22, 23, 2he 25), piastrelle e pavimenti (cluster 26, 27, 28 e 29), colori e vernici (cluster 30, 31, 32, 33, 


T’Analisi in Comjfonenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi inean numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino ilkmassimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


© La, Clùster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogèhei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


sitàili. 


— adi 
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34, 35 e 36). La composizione dell’assortimento ha contribuito, inoltre, a rilevare lc attività caratterizzate 
da un elevato grado di eterogeneità dell’offerta (cluster 37, 38, 39, 40, 41, 42 e 43). 


2. La suddivisione secondo la tipologia della clientela ha portato all’evidenziazione di punti vendita ©he 
vendono prevalentemente a: utilizzatori professionali e/o clienti di tipo “business” (cluster 1, 2, 4,5x8/11, 
14, 15, 20, 22, 23, 26, 30, 31, 33, 37, 38, 40 e 41), commercianti (cluster 3,9, 10, 16, 21, 27, 32 e/39), filiera 
del legno (cluster 17) e clienti privati (cluster 6, 12, 18, 24, 28, 34 e 42). 

SA La suddivisione secondo la dimensione ha portato all’evidenziazione di: punti vendita di*medio-grandi 


dimensioni specializzati in ferramenta ed utensileria per utilizzatori professionali (cluster”2), punti vendita 
di medie dimensioni specializzati in ferramenta ed utensileria per clienti di tipo “busimtess’’ (cluster 4), 
punti vendita di grandi dimensioni specializzati in ferramenta ed utensileria per cliefitindiî tipo “business” 
(cluster 5), punti vendita di termoidraulica di medio-grandi dimensioni per coîîîmercianti con forte 
presenza della vendita sul territorio tramite agenti (cluster 10), punti vendita di0termoidraulica di medie 
dimensioni per clienti di tipo “business” ed enti pubblici o privati (cluster 11), punti vendita di legname di 
medio-grandi dimensioni per utilizzatori professionali ed imprese di costruzione (Cluster 14), punti vendita 
di materiali da costruzione di medio-grandi dimensioni per utilizzatori, Professionali ed imprese di 
costruzione (cluster 22), colorifici di medio-grandi dimensioni per utilizzatori professionali (cluster 30), 
punti vendita di grandi dimensioni con assortimento despecializzato persutilizzatori professionali (cluster 
37), punti vendita di medio-grandi dimensioni con assortimento despecializzato per clienti di tipo 
“business” (cluster 41). 


Salvo quanto espressamente specificato, tutti i valori evidenziati séno fiferiti ai valori medi del cluster di 
riferimento. 


CLUSTER 1 — PUNTI VENDITA DI PICCOLE DIMENSIONE y)SPECIALIZZATI IN FERRAMENTA ED 
UTENSILERIA PER UTILIZZATORI PROFESSIONALI 


NUMEROSTTÀ: 299 


Questo cluster è formato da punti vendita che presentano in'offerta prevalente di ferramenta (il 53% dei ricavi) 
ed utensileria (1 37%) ad una clientela in larga maggioranza formata da artigiani ed utilizzatori professionali 
188% dei ricavi). In particolare, l’assortimento comprende: utensileria manuale ed elettrica, materiale di 
ferramenta, maniglicria, lucchetti e serrature, serramenti e materiale da finitura. I servizi offerti a corredo della 
vendita comprendono la consegna della merce a domicilio o in cantiere (il 69% dei soggetti) ed il servizio di 
pronto intervento /assistenza tecnica (11%). 


Si tratta in prevalenza di punti vendita all’indrosso; le modalità di vendita adottate sono l’ingrosso tradizionale 
con vendita al banco (il 74% dei ricavi perda Metà circa dei soggetti) e l’ingrosso con rete di vendita sul territorio 
191% per il 44%). Gli acquisti vengono, éffèttuati prevalentemente ricorrendo a ditte produttrici (i due terzi degli 
acquisti totali). 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività comprendono 169 mq destinati a magazzino /deposito, 23 mq 
destinati ad uffici e 75 mq di spazi destinati alla vendita per la metà dei soggetti. 


La natura giuridica maggiormente adottata è la forma societaria (di persone nel 34% dei casi e di capitali nel 
26%); gli addetti impiegati sono pari a 2-3, tra i quali si segnala la presenza di 2 magazzinieri dipendenti per il 
22% delle imprese. 


La dotazione di beni strumentali è Limitata ad 1-2 automezzi aventi massa complessiva a pieno carico inferiore a 
3,5 tonnellate per il 57%»dei soggetti. 


CLUSTER 2 — PUNTI VENDITA DI MEDIO-GRANDI DIMENSIONI SPECIALIZZATI IN FERRAMENTA ED 
WI'ENSILERIA PER UTILIZZATORI PROFESSIONALI 


NUMEROSITÀ:300 


Questo clusterè formato da punti vendita che presentano un'offerta prevalente di ferramenta (il 55% dei ricavi) 
ed utensileria” il 26%) ad una clientela in larga maggioranza formata da artigiani, posatori, specialisti ed 
utilizzatori professionali in genere Gil 69% dei ricavi). In particolare, l’assortimento comprende: utensileria 
manuàle»ed elettrica, materiale di ferramenta, maniglieria, lucchetti e serrature, serramenti e materiale da finitura. 
1 servizi offerti a corredo della vendita comprendono la consegna della merce a domicilio o in cantiere (il 74% 
déiboggetti) ed il servizio di pronto intervento /assistenza tecnica (il 9%). 


a 
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Si tratta di punti vendita di medio-grandi dimensioni: gli spazi destinati alla vendita coprono una superficie di 126 
mq, gli spazi destinati a magazzino/deposito 551 mq ed i locali destinati ad uffici 51 mq. Anche il numerosdì 
addetti impiegato è superiore alla media: 7 addetti, tra i quali 3 banconisti e 2 magazzinieri dipendenti per oltte la 
metà dei soggetti, 1-2 banconisti non dipendenti per il 20% e 2 venditori diretti dipendenti per un terzo. 


La natura giuridica maggiormente adottata è la forma societaria (di persone nel 45% dei casi e di capitali nel 
39%). 


Si tratta in prevalenza di punti vendita all’ingrosso; le modalità di vendita adottate sono l’ingrosse, tradizionale 
con vendita al banco (il 46% dei ricavi) e l’ingrosso con rete di vendita sul territorio (il 72% dei/ficavi per la metà 
circa dei soggetti) per effettuare la quale il 22% delle imprese si avvale di 2 agenti o rappresentanti. Le imprese 
del cluster presentano elevate spese (7.400 curo) per pubblicità, propaganda o rappresehtariza. Gli acquisti 
vengono effettuati prevalentemente ricorrendo a ditte produttrici (i tre quarti degli acquisti orali). 


La dotazione di beni strumentali comprende 1-2 automezzi aventi massa complessiva*a pieno carico inferiore a 
3,5 tonnellate, un server di rete ed un muletto per la metà dei soggetti. Inoltre, um guarto circa dei soggetti 
dispone di strumentazione per la gestione informatizzata del magazzino. 


CLUSTER 3 — PUNTI VENDITA SPECIALIZZATI IN FERRAMENTA ED UTENSILERIA PER COMMERCIANTI 
NUMEROSTI'À: 237 


Questo cluster è formato da punti vendita che presentano un'offerta prewalente di ferramenta (il 58% dei ricavi) 
ed utensileria (il 31%) ad una clientela in larga maggioranza formata da commercianti (commercianti al dettaglio il 
43% dei ricavi e all’ingrosso il 48%). In particolare, l’assortimento comprende: utensileria manuale ed elettrica, 
materiale di ferramenta, maniglieria, lucchetti e serrature, serramentàa e materiale da finitura. Al di fuori della 
consegna della merce a domicilio o in cantiere (svolta dal 54%»dei soggetti) non si segnala la presenza di 
particolari servizi accessori alla vendita. 


Coerentemente con il tipo di clientela servita, la tipologia di wendita largamente prevalente è il commercio 
all’ingrosso, con un forte peso (1 59% dei ricavi) della venditaà/sul territorio per effettuare la quale un terzo dei 
soggetti si avvale di 5 agenti o rappresentanti. Gli acquisti avvengono principalmente (il 78% del totale) da ditte 
produttrici; un quarto circa delle imprese si approvvigiona in mercati esterni all'Unione Europea {il 35% degli 
ACQUIsti). 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività compfendono 312 mq destinati a magazzino/deposito e 51 mq 
destinati ad uffici; data la forte presenza di vendita sul territorio, solo il 24% dei soggetti dichiara di utilizzare 
spazi destinati alla vendita (aventi una superfici&di/119 mg). 


La natura giuridica maggiormente adottata-èa/forma societaria (di capitali nella metà dei casi e di persone nel 
30%); gli addetti impiegati sono pari a 34, tra i quali si segnala la presenza di 2-3 magazzinieri dipendenti per il 
36% delle imprese. 


La dotazione di beni strumentali nén èysignificativa, si segnala solamente la presenza di un automezzo avente 
massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate per il 40% dei soggetti. Infine, un quarto dei soggetti 
dispone di strumentazione per la géstione informatizzata del magazzino. 


CLUSTER 4-— PUNTI VENDITA DI MEDIE DIMENSIONI SPECIALIZZATI IN FERRAMENTA ED UTENSILERIA 
PER CLIENTI DI TIPO “BUSINESS” 


NUMEROSTIT'À: 355 


Questo cluster è formato da punti vendita che presentano un’offerta prevalente di ferramenta (il 57% dei ricavi) 
ed utensileria Gl 34%) ad una clientela in maggioranza formata da imprese di costruzione (il 37% dei ricavi) ed 
altre imprese (ad/esclusione del comparto legno /mobile/arredamento) che apportano il 68% dei ricavi per il 43% 
dei soggetti. In particolare, l’assortimento comprende: utensileria manuale ed elettrica, materiale di ferramenta, 
maniglieria, luckhetti e serrature, serramenti e materiale da finitura. Al di fuori della consegna della merce a 
domicilio obt=eantiere (svolta dal 73% dei soggetti) non si segnala la presenza di particolari servizi accessori alla 
vendita. 


La tipologia di vendita largamente prevalente è il commercio all’ingrosso, con un forte peso della vendita sul 
territoro (il 93% dei ricavi per più della metà dei soggetti). L’approvvigionamento delle merci avviene per i due 
terzi degli acquisti ricorrendo a ditte produttrici e per un terzo a commercianti all’ingrosso. 
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Le superfici destinate all’esercizio dell’attività comprendono 181 mq destinati a magazzino/deposito e 36 mq 
destinati ad uffici; data la rilevante presenza di vendita sul territorio, solo un terzo circa dei soggetti dichiata»dì 
utilizzare spazi destinati alla vendita (aventi una superficie di 85 mq). 


La natura giuridica maggiormente adottata è la forma societaria (di capitali nel 39% dei casi e di persòae/nel 
34%): gli addetti impiegati sono pari a 3, tra i quali si segnala la presenza di 1-2 magazzinieri dipendenti per il 
29% delle imprese. 


La dotazione di beni strumentali non è significativa, si segnala solamente la presenza di un automezzo avente 
massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate. 


CLUSTER 5 — PUNTI VENDITA DI GRANDI DIMENSIONI SPECIALIZZATI IN FERRAMENTA ED 
UTENSILERIA PER CLIENTI DI TIPO “BUSINESS” 


NUMEROSITÀ: 95 


Questo cluster è formato da punti vendita che presentano un’offerta prevalente di fetramenta (il 58% dei ricavi) 
ed utensileria (il 32%) rivolta ad una clientela formata principalmente da imprese & costruzione (il 33% dei 
ricavi) ed altre imprese (ad esclusione del comparto legno/mobile/arredamentò), che apportano il 28%. In 
particolare, l'assortimento comprende: utensileria manuale ed elettrica, matòriale di ferramenta, maniglicria, 
lucchetti e serrature, serramenti e materiale da fmitura. Al di fuori della consegna della merce a domicilio o in 
cantiere (svolta dall’87% dei soggetti) non si evidenziano particolari servizi accessori alla vendita. Si segnala 
inoltre che un'impresa su cinque è dotata della certificazione ISO 9000. 


Si tratta in prevalenza di punti vendita all’ingrosso; le modalità di venditàvadottate sono infatti l’ingrosso con rete 
di vendita sul territorio (il 53% dei ricavî) e l’ingrosso tradizionale con vendita al banco (il 38%). 
L’approvvigionamento delle merci avviene prevalentemente ricotrendo a ditte produttrici e per la vendita un 
terzo delle imprese si avvale di 2-3 agenti o rappresentanti. Ale imprese del cluster presentano elevate spese 
(19.200 euro) per pubblicità, propaganda o rappresentanza. 


Si tratta di punti vendita di grandi dimensioni: gli spazi destinati/a magazzino/deposito coprono una superficie di 
860 mq ed i locali destinati ad uffici 130 mq; data la,discreta incidenza della vendita sul territorio, gli spazi 
destinati alla vendita sono utilizzati solo dalla metà dei soggetti e coprono una superficie di 233 mq; infine, il 16% 
dei soggetti è dotato di ampi spazi (152 mg) destinati a laboratorio c a lavorazioni varie. Anche il numero di 
addetti impiegato è molto superiore alla media: 12-13/addetti, tra i quali 3 magazzinieri dipendenti, 3 banconisti 
dipendenti per il 43% dei soggetti e 3 venditori diretti dipendenti per la metà circa delle imprese. 


La natura giuridica pressoché esclusiva è la forma societaria (ncll'80% dei casi società di capitali). 
La dotazione di beni strumentali comprende”2,dutomezzi aventi massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 


tonnellate, un muletto ed un server di refe.noltre, il 16% delle imprese ha accesso al sistema di acquisti on-line 
del fornitore ed il 51% dispone di strumefitazione per la gestione informatizzata del magazzino. 


CLUSTER 6 — NEGOZI DI FERRAMEN'FA ED UTENSILERIA CON VENDITA PREVALENTE A PRIVATI 
NUMEROSIT'À: 1.604 


Il cluster in esame annovera punttvendita che presentano un’offerta prevalente di ferramenta (il 53% dei ricavi), 
utensileria (1 14%) ce materfalevelettrico fl 9%) ad una clientela principalmente formata da privati 1’88% dei 
ricavi). In particolare, l'assortimento comprende: utensileria manuale ed elettrica, materiale di ferramenta, 
materiale elettrico, maniglieria, lucchetti e serrature, serramenti, materiale da finitura, colle, siliconi e prodotti 
vernicianti per la casa»lzattività si sostanzia essenzialmente nella vendita del prodotto, i servizi aggiuntivi sono 
pressoché assenti. 


Si tratta di punti xendita al dettaglio (il 93% dei ricavi) di piccole dimensioni (71 mq destinati alla vendita e 51 mq 
di magazzino /deposito). Gli acquisti vengono effettuati prevalentemente ricorrendo a commercianti all'ingrosso 
(il 74% degli acquisti totali). 


I due terzi delle imprese sono organizzati sotto forma di ditta individuale; nella grande maggioranza dei casi 
all’interno del punto vendita opera il solo titolare. 


La dotazione di beni strumentali è essenziale; si segnala solamente la presenza di un automezzo avente massa 
complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate per il 22% dei soggetti. 
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CLUSTER 7 — PUNTI VENDITA SPECIALIZZATI IN FERRAMENTA ED UTENSILERIA PER UNA CLIENTELA 
DIVERSIFICATA 


NUMEROSITÀ: 1.636 


Questo cluster è formato da punti vendita che presentano un’offerta prevalente di ferramenta (il 43% dei,ficavi) 
ed utensileria (il 16%). In particolare, l’assortimento comprende: utensileria manuale ed elettrica, materiale di 
ferramenta, maniglieria, lucchetti e serrature, serramenti e materiale da finitura. Si tratta soprattattoydi punti 
vendita al dettaglio 1’81% dei ricavi) che vendono ad una clientela diversificata, in maggioranza, formata da 
consumatori privati (oltre la metà dei ricavi nella totalità dei soggetti appartenenti al cluster), aftigiani, posatori, 
specialisti ed utilizzatori professionali in genere (il 26%), imprese di costruzione e enti pubblici e privati 
(rispettivamente, il 16% e il 9% dci ricavi per oltre la metà delle imprese). 


L’approvvigionamento delle merci avviene ricorrendo sia a commercianti all’ingrosso (11,59% degli acquisti totali) 
sia a ditte produttrici (il 40%). 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività sono formate da 97 mq destinati allaentdita e 108 mq destinati a 
magazzino /deposito. 


La metà circa delle imprese del cluster è organizzata sotto forma di ditta individuale, l’altra metà sotto forma 
societaria; gli addetti impiegati sono pari a 2, tra i quali si segnala la presenzadi 152 banconisti non dipendenti per 
un terzo delle imprese. 


La dotazione di beni strumentali non è significativa, si segnala solamente\la presenza di un automezzo avente 
massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate per il 39%, detsoggetti. 


CLUSTER 8 — PUNTI VENDITA DI TERMOIDRAULICA PER UTILIZZATORI PROFESSIONALI 
NUMEROSTIT'À: 661 


I punti vendita che fanno parte di questo cluster preserftano” un assortimento focalizzato sui prodotti di 
termoidraulica, in particolare: prodotti e impianti per l’idraulicà/e l’idro-termo-sanitaria (la metà circa dei ricavi), 
elettrodomestici ed apparecchi per il riscaldamento come tdadiatori, caldaie e scaldabagni (il 28%) e rubinetteria 
sanitaria e per impiantistica (il 16%). La vendita avviene quasi esclusivamente nei confronti di artigiani, posatori, 
specialisti ed utilizzatori professionali in genere '82% dei ricavi); tra i servizi accessori offerti alla clientela si 
segnala la presenza della consegna della merce a domigilio 0 in cantiere, effettuata dal 61% dei soggetti. Inoltre, il 
22% dei punti vendita tratta 4 marchi in esclusiva tertitoriale. 


Si tratta in prevalenza di punti vendita all’ingfessò; le modalità di vendita adottate sono l’ingrosso tradizionale 
con vendita al banco (il 54% dei ricavi) e, nel 31% dei casi, l’ingrosso con rete di vendita sul territorio (il 76% dei 
ricavi). Tre quarti circa degli acquisti totali@@rovengono da ditte produttrici. 


La forma giuridica adottata dal 72% dellemprese è la forma societaria (società di capitali il 39% e di persone il 
33%); il numero di addetti impiegato èpari a 4, tra i quali si segnala la presenza di 2 magazzinieri dipendenti per il 
38% dei soggetti e 2 banconisti dipenderiti per il 27%. 


Le superfici destinate alla vendita sono pari a 61 mq, il magazzino /deposito è pari a 371 mq e gli uffici pari a 43 
mq. 


La dotazione di beni strumentali non è significativa, si segnala solamente la presenza di un automezzo avente 
massa complessiva a pien@, carico inferiore a 3,5 tonnellate. 


CLUSTER 9 — PUNTI VENDITA DI TERMOIDRAULICA PER COMMERCIANTI 
NUMEROSITÀ: 183 


I punti vendita(cChe fanno parte di questo cluster presentano un assortimento focalizzato sui prodotti di 
termoidraulicaria=particolare: prodotti e impianti per l’idraulica e l’idro-termo-sanitaria (la metà circa dei ricavi), 
rubinetteriasanitaria e per impiantistica (il 30%), elettrodomestici ed apparecchi per il riscaldamento come 
radiatori, caldaie e scaldabagni (i due terzi dei ricavi per il 30% dei soggetti). La vendita avviene quasi 
esclusivamente nei confronti di commercianti all'ingrosso (il 62% dei ricavi) e commercianti al dettaglio (il 31%); 
tra i servizi accessori offerti alla clientela si segnala la presenza della consegna della merce a domicilio o in 
cantiete, effettuata dal 54% dei soggetti. Il 13% dei soggetti vende prodotti apponendo un proprio marchio ed 
ottenendo il 79% dei ricavi. 
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Coerentemente con la tipologia di clientela, la vendita avviene all’ingrosso (la metà circa dei ricavi tramite Ja 
vendita sul territorio e il 26% tramite la vendita tradizionale al banco); 18% dei soggetti vende con la formula.del 
“Cash & Carry”. La quasi totalità degli acquisti proviene da ditte produttrici. 


La natura giuridica adottata dall'81% delle imprese è la forma societaria (società di capitali il 55% c di petsorie il 
26%): il numero di addetti impiegato è pari a 2-3, tra i quali si segnala la presenza di 2 magazzinieri dipéndenti 
per un quarto circa dei soggetti. 

Le superfici destinate alla vendita, presenti nel 21% dei casi, sono pari a 76 mq; il magazzino /depoòsito a 182 mq 
e gli uffici a 35 mq. 

La dotazione di beni strumentali non è significativa, si segnala solamente la presenza di un automezzo avente 
massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate per il 40% dei soggetti. 


CLUSTER 10 — PUNTI VENDITA DI ‘TERMOIDRAULICA DI MEDIO-GRANDI ‘DIMENSIONI PER 
COMMERCIANTI CON FORTE PRESENZA DELLA VENDITA SUL TERRITORIO TRAMITE 
AGENTI 


NUMEROSITÀ: 83 


1 punti vendita che fanno parte di questo cluster presentano un assortimento focalizzato sui prodotti di 
termoidraulica, in particolare: prodotti e impianti per l’idraulica e l’idro-fèsmo-sanitaria (il 56% dei ricavi), 
rubinetteria sanitaria e per impiantistica (il 48% per il 41% dei soggetti) ed.elettrodomestici ed apparecchi per il 
riscaldamento come radiatori, caldaie e scaldabagni (i due terzi dei ricavi\per il 31% dei soggetti). La vendita 
avviene in larga parte nei confronti di commercianti all’ingrosso (il 54% dei ricavi) e commercianti al dettaglio (il 
23%); la modalità di vendita largamente utilizzata è la vendita sul tétritorio il 72% dei ricavi), per effettuare la 
quale le imprese si avvalgono di 7 agenti/rappresentanti. Tra i sefvizi accessori offerti alla clientela si segnala la 
presenza della consegna della merce a domicilio o in cantiere, effetttrata dal 60% dei soggetti. Il 28% dei soggetti 
vende prodotti apponendo un proprio marchio ed ottenendod’89% dei ricavi; un terzo delle imprese sostiene un 
elevato ammontare (12.500 euro) di spese per cataloghi e campioni. 


La quasi totalità degli acquisti proviene da ditte produttfici, inoltre un quarto delle imprese del cluster si 
approvvigiona presso mercati extra-europei (il 47% degli acquisti). 


Si tratta di imprese di medio-grandi dimensioni, le superfici destinate a magazzino /deposito sono, infatti, pari a 
523 mq, quelle destinate ad uffici sono pari a 84 mqyCoerentemente con la modalità di vendita prevalente, solo il 
16% delle imprese dichiara superfici destinate alla vendita. 


La natura giuridica pressoché esclusiva è la/forfina societaria (società di capitali il 78% e di persone il 13%); il 
numero di addetti impiegato è pari a 5, trat quali si segnala la presenza di 2 magazzinieri dipendenti per la metà 
dei soggetti. 


La vendita sul territorio avviene prevalesitemente ricorrendo a mezzi o servizi di terzi (le spese per servizi 
integrativi o sostitutivi di mezzi propfiysono molto elevate); la dotazione di beni strumentali comprende 1-2 
automezzi aventi massa complessiva.a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate per il 54% dei soggetti. Infine, il 
29% dei soggetti dispone di un sistèma di gestione informatizzata del magazzino merci. 


CLUSTER 11 — PUNTI VENDITA DI TERMOIDRAULICA DI MEDIE DIMENSIONI PER CLIENTI DI TIPO 
“BUSINESS””ED ENTI PUBBLICI O PRIVATI 


NUMEROSITÀ: 158 


I punti vendita che fanîio parte di questo cluster presentano un assortimento focalizzato sui prodotti di 
termoidraulica, in particolare: prodotti e impianti per l’idraulica e l’idro-termo-sanitaria (la metà circa dei ricavi), 
rubinetteria sanitària e per impiantistica (il 51% dei ricavi per il 41% dei soggetti), elettrodomestici ed apparecchi 
per il riscaldamento come radiatori, caldaie e scaldabagni (1 76% per il 28%). La vendita avviene in larga parte nei 
confronti di impfese ed enti, in particolare: imprese di costruzione (il 44% dei ricavi), ‘altre industrie” fl 67% dei 
ricavi per il23% delle imprese) ed enti pubblici o enti privati (il 36% per il 39%); il 10% dei soggetti annovera tra 
la propria,clientela le strutture ricettive quali alberghi, ristoranti, campeggi o villaggi turistici, che apportano il 
42% dei ricavi. I servizi accessori offerti alla clientela comprendono la consegna della merce a domicilio 0 in 
cantiere» 59% dei soggetti), l'applicazione e la messa in posa dei prodotti fl 25%). Il 9% dei soggetti vende 
prodotti apponendo un proprio marchio ed ottenendo 1°85% dei ricavi ed il 13% delle imprese ottiene il 20% dei 
ricavi da gare di appalto effettuate con enti pubblici. 
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Coerentemente con la tipologia di clientela, la vendita avviene prevalentemente all'ingrosso (il 47% dei soggetti 
opera quasi esclusivamente tramite la vendita sul territorio ed un terzo effettua prevalentemente la vendità 
tradizionale al banco). La maggior parte degli acquisti (il 77%) proviene da ditte produttrici. 


La natura giuridica adottata dal 73% delle imprese è la forma societaria (società di capitali il 48% e di petsorie il 
25%): 1l numero di addetti impiegato è pari a 3. 


Le superfici destinate alla vendita, presenti nel 32% dei casi, sono pari a 63 mg; il magazzino /depesitò è pari a 
167 mq e gli uffici a 46 mq. 


La dotazione di beni strumentali non è significativa, si segnala solamente la presenza di 1-24alitemezzi aventi 
massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate per il 47% dei soggetti. 


CLUSTER 12 — NEGOZI DI TERMOIDRAULICA CON VENDITA A PRIVATI 
NUMEROSITÀ: 322 


Le imprese del cluster presentano un assortimento focalizzato sui prodotti di t&smbidraulica, in particolare: 
rubinetteria sanitaria e per impiantistica il 34% dei ricavi), prodotti e impianti per l’idraulica e l’idro-termo- 
sanitaria (1 28%) ed elettrodomestici ed apparecchi per il riscaldamento come gadiatori, caldaie e scaldabagni (il 
26%). Si tratta di punti vendita al dettaglio (’88% dei ricavi) che vendono ad.uira clientela privata Gl 93% dei 
ricavi). I'ra i servizi accessori offerti alla clientela si segnalano la consegna della/merce a domicilio effettuata dal 
43% dei soggetti e l'applicazione 0 la messa in posa dei prodotti fl 31%). 


I negozi sono composti da 79 mq destinati alla vendita e da 68 mq di fnagazzino /deposito. Gli acquisti vengono 
effettuati in misura uguale sia ricorrendo a commercianti all'ingrosso sia con approvvigionamento diretto presso 
ditte produttrici. 


I due terzi delle imprese sono organizzati sotto forma di ditta individuale; il numero di addetti impiegato è pari a 
Di 


La dotazione di beni strumentali comprende la presenza di ur automezzo avente massa complessiva a pieno 
carico inferiore a 3,5 tonnellate per il 46% dei soggetti. 


CLUSTER 13 — PUNTI VENDITA DI TERMOIDRAULICA,PER UNA CLIENTELA DIVERSIFICATA 
NUMEROSITÀ: 713 


I punti vendita che fanno parte di questo cluster presentano un assortimento focalizzato sui prodotti di 
termoidraulica, in particolare: prodotti e imipiariti per l’idraulica e l’idro-termo-sanitaria (41% dei ricavi), 
elettrodomestici ed apparecchi pet il riscaldamento come radiatori, caldaie e scaldabagni {il 24%) e rubinetteria 
sanitaria © per impiantistica (il 24%). Si /firattà soprattutto di punti vendita al dettaglio 1 62% dei ricavi) che 
vendono ad una clientela diversificata in maggioranza formata da consumatori privati (il 46% dei ricavi), 
attigiani, posatori, specialisti ed utilizzatori professionali in genere (il 36%) ed imprese di costruzione (il 14% dei 
ricavi per la metà dei soggetti). 

L’approvvigionamento delle merei,avviene sia ricorrendo a ditte produttrici (con un peso del 63% degli acquisti 


totali), sia a commercianti all’ingtosso (il 35%). 


I locali destinati alla vendita Steupano una superficie di 98 mq, gli spazi destinati a magazzino /deposito 222 mq e 
gli uffici 20 mq. 


Quasi due terzi delle imprese sono organizzate sotto forma societaria (di persone il 38% e di capitali il 23%); gli 
addetti impiegati sono\pdri a 3 tra i quali, per un quarto circa delle imprese, 1-2 magazzinieri dipendenti, 2 
banconisti dipenderîti ed'un banconista non dipendente. 


La dotazione di(Deni strumentali non è significativa, si segnala infatti solamente la presenza di 1-2 automezzi 
aventi massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate per il 60% dei soggetti. 


CLUSTER A14.— PUNTI VENDITA DI LEGNAME DI MEDIO-GRANDI DIMENSIONI PER UTILIZZATORI 
PROFESSIONALI ED IMPRESE DI COSTRUZIONE 


NUMEROSITÀ: 250 


I punti vendita annoverati all’interno di questo cluster sono specializzati nella vendita di legname e precisamente: 
leniami segati e in tronco (la metà circa dei ricavi), pannelli a base di legno (il 31%) e prodotti base in legno (il 
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9%). La clientela che si rivolge a questo tipo di imprese è costituita principalmente da: artigiani, posatort 
specialisti ed utilizzatori professionali in genere (il 53% dei ricavi) ed imprese di costruzione ed affini (1 24% 
Alla vendita dei prodotti viene affiancata l’erogazione di servizi quali: taglio del legno (effettuato dal 64%, dei 
soggetti), ‘altre lavorazioni del legno” (il 46%), consegna della merce a domicilio o in cantiere (187%) e 
applicazione messa in posa e/o in opera dei prodotti (il 16%). 


La modalità di vendita prevalente è la vendita all’ingrosso; il 34% delle imprese effettua la vendita sul territorio 
ottenendo il 74% dei ricavi; le spese per servizi integrativi o sostitutivi dei mezzi propri, dichiarate dal 41% dei 
soggetti, sono pari a 23.100 euro. 


I tre quarti degli acquisti totali provengono da ditte produttrici; inoltre il 43% delle imprese’ del cluster si 
approvvigiona presso mercati extra-curopei (il 21% degli acquisti). 


Si tratta di imprese di medio-grandi dimensioni: le superfici destinate a magazzino /deposito sono pari a 1.869 
mg, quelle destinate ad uffici sono pari a 85 mq; la metà circa dei soggetti dichiara di utilizzare spazi destinati alla 
vendita (304 mg) e spazi destinati a laboratorio e a lavorazioni varie (388 mg). 


La natura giuridica pressoché esclusiva è la forma societaria (società di capitali Al 54% e di persone il 38%); il 
numero di addetti impiegato è pari a 8, tra i quali si segnala la presenza di 2 magazzinieri dipendenti, 3 addetti alle 
lavorazioni dipendenti per il 42% dei soggetti e 2 venditori diretti dipendenti per.l)29%. 


La dotazione di beni strumentali comprende: un automezzo avente massa complessiva a pieno carico inferiore a 
3,5 tonnellate, un automezzo oltre 3,5 tonnellate e fino a 12 tonnellate92 muletti, un automezzo oltre 12 
tonnellate per il 27% dei soggetti ed un server di rete per il 50% dei sogggtti! 


CLUSTER 15 — PUNTI VENDITA DI LEGNAME DI PICCOLO-MEDIEDIMENSIONI PREVALENTEMENTE PER 
UTILIZZATORI PROFESSIONALI ED IMPRESE DI EOSTRUZIONE 


NUMEROSTT'À: 503 


I punti vendita annoverati all’interno di questo cluster sono $pècàlizzati nella vendita di legname, e precisamente: 
legnami segati e in tronco (il 65% dei ricavi), pannelli a bas&rdi legno (1 44% dei ricavi per il 45% dei soggetti) e 
prodotti base in legno (il 33% per il 36%). La clientéla, che si rivolge a questo tipo di imprese è costituita 
principalmente da: artigiani, posatori, specialisti ed utilizzatori professionali in genere (il 59% dei ricavi) ed 
imprese di costruzione ed affini (l 27%). 


La modalità di vendita prevalente è la vendita all’ingrosso; il 28% delle imprese effettua quasi esclusivamente la 
vendita sul territorio. Le spese per servizi integrativi o sostitutivi dei mezzi propri, dichiarate dal 27% dei 
soggetti, sono pari a 18.200 euro. 
I1 59% degli acquisti totali proviene da ditte produttrici e il 39% da commercianti all’ingrosso; inoltre 11 20% delle 
imprese del cluster si approvvigiona presso mercati extra-curopei (il 42% degli acquisti). 
Si tratta di imprese di piccolo-medie“dimensioni, infatti le superfici destinate a magazzino /deposito sono pari a 
323 mg, quelle destinate ad uffici sonò pari a 20 mg; il 20% dei soggetti dichiara di utilizzare spazi destinati alla 
vendita (110 mg) e il 23% spazi destiffati a laboratorio e a lavorazioni varie (239 mg). 


Si tratta sia di ditte individuali sia di società (di persone il 36% e di capitali il 22%); il numero di addetti impiegato 
È pari a 2, tra i quali si segnalàapresenza di un magazziniere dipendenti per il 20% dei soggetti. 


La dotazione di beni strumentali comprende: un automezzo avente massa complessiva a pieno carico inferiore a 
3,5 tonnellate per il 43% dei soggetti, un automezzo oltre 3,5 tonnellate e fino a 12 tonnellate per il 23% ed un 
muletto per il 60% dei soggetti. 


CLUSTER 16 — PUNTIYVENDITA DI LEGNAME PER COMMERCIANTI 
NUMEROSITÀ: 247 


I punti vendita he fanno parte di questo cluster presentano un assortimento focalizzato sui legnami segati in 
tronco (11,79% dei ricavi) ai quali talvolta viene affiancata la vendita di prodotti e pannelli a base di legno. Oltre 
alla consegna della merce a domicilio o in cantiere svolta da circa la metà dei soggetti, si segnala il servizio di 
taglio del legno e/o vetro eseguito dal 21% dei soggetti. La clientela è prevalentemente formata da commercianti 
all’ingtosso (68% dei ricavi) e da commercianti al dettaglio (17%). 
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Coerentemente con il tipo di clientela servita, le tipologie di vendita utilizzate sono l’ingrosso con rete di vendita 
sul territorio il 96% dei ricavi per il 39% dei soggetti) e l’ingrosso tradizionale con vendita al banco {il 96% petsil 
34%): la vendita all’ingrosso con formula “Cash & Carry? è fonte della quasi totalità dei ricavi per il 17% dei 
soggetti. Le spese per servizi integrativi o sostitutivi di mezzi propri, dichiarate dal 34% dei soggetti, sono.elevate 


(42.200 curo). 


Gli acquisti avvengono principalmente (il 66% del totale) da ditte produttrici; oltre un terzo dellè umprese si 
approvvigiona inoltre in mercati esterni all'Unione Buropea (il 57% degli acquisti). 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività comprendono 660 mq destinati a magazzino /deposito per il 40% 
dei soggetti e 22 mq di uffici. 


La natura giuridica adottata da oltre la metà delle imprese appartenenti al cluster è la forma sotietaria (di capitali 
nel 31% dei casi e di persone nel 26%); gli addetti impiegati sono pari a 2. 


La dotazione di beni strumentali non è significativa; si segnala soltanto la presenza di vin automezzo avente massa 
complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate per il 28% dei soggetti e di un muletto per il 32%. 


CLUSTER 17 — PUNTI VENDITA DI LEGNAME PER LA FILIERA DEL LEGNO 
NUMEROSITÀ: 257 


Il cluster in esame comprende i punti vendita che presentano un assortimento focalizzato sui legnami segati in 
tronco fonte dell’80% dei ricavi, ai quali talvolta viene affiancata la vendità\divpannelli e di prodotti base in legno. 
La vendita avviene perlopiù nei confronti di industrie di lavorazione dellegno (55% dei ricavi) e di industrie del 
comparto mobile/arredamento (due terzi dei ricavi per il 35% dei6oggetti). Tra i servizi accessori offerti alla 
clientela si segnala la presenza della consegna della merce a domicilio of cantiere, effettuata dal 65% dei soggetti 
e il taglio del legno e/o vetro effettuato da circa un quarto dei soggetti. 


La modalità di vendita principalmente adottata è la vendita all’ingtosso sul territorio (il 58% dei ricavi); il 22% dei 
soggetti consegue la quasi totalità dei ricavi tramite l’ingro$sò tradizionale con vendita al banco. Le spese per 
servizi integrativi o sostitutivi di mezzi propri, dichiarate daltametà dei soggetti, sono elevate (69.800 euro). 


Gli acquisti avvengono principalmente fl 74% degli acquisti totali) da ditte produttrici; inoltre il 44% dei soggetti 
si approvvigiona in mercati esterni all'Unione Europea (165% degli acquisti). 


La forma giuridica adottata dal 64% delle imprese è Ja forma societaria (società di capitali il 38% e di persone il 
26%); il numero di addetti impiegato è pari a 2-3. 


Le superfici dedicate all’esercizio dell’attività comprendono 1.141 mq destinati a magazzino /deposito per il 40% 
dei soggetti e 36 mq di uffici. 


La dotazione di beni strumentali consiste in: ‘un automezzo con massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 
tonnellate per il 25% dei soggetti, un atitomezzo con massa complessiva a pieno carico superiore a 3,5 tonnellate 
e fino a 12 tonnellate per il 19%, 2 automezzi con massa complessiva a pieno carico superiore a 12 tonnellate per 
il 24% e 1-2 muletti per il 36% derseggetti. 


CLUSTER 18 — PUNTI VENDITA,.DIV LEGNAME PER CLIENTI PRIVATI 
NUMEROSITÀ: 108 


Il cluster in esame annovera punti vendita che presentano un'offerta prevalente di legnami segati e in tronco (il 
44% dei ricavi), prodotti base in legno (1 34%) e pannelli a base di legno Gl 49% dei ricavi per il 23% dei 
soggetti) rivolta ad una,thientela formata quasi esclusivamente da privati (il 94% dei ricavî). Talvolta all’attività 
principale di venditàdei prodotti, vengono affiancati servizi aggiuntivi quali la consegna della merce a domicilio 
(offerta dal 42% dci soggetti) e il taglio del legno e/o vetro (il 36%). 

Si tratta soprattutto di punti vendita al dettaglio (ll 69% dei ricavi) di piccole dimensioni (52 mq destinati alla 
vendita e pet il\43% dei soggetti 86 mq di magazzino/deposito); il 31% dei soggetti dispone inoltre di locali 
destinati laboratorio e a lavorazioni varie di ampiezza pari a 53 mq. 


Gli acquisti vengono effettuati in ugual misura da commercianti all’ingrosso e da ditte produttrici. 


Il 71%delle imprese è organizzato sotto forma di ditta individuale e nella grande maggioranza dei casi all’interno 
del:pùnto vendita opera il solo titolare. 
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La dotazione di beni strumentali è essenziale. 
CLUSTER 19 — PUNTI VENDITA DI LEGNAME PER UNA CLIENTELA DIVERSIFICATA 
NUMEROSITÀ: 181 


Questo cluster è formato da punti vendita che presentano un’offerta prevalente di legnami segati e instrénco (il 
49% dei ricavi), prodotti base in legno (il 23%) e pannelli a base di legno (il 19%). La clientela aa quale si 
rivolgono è diversificata tra: consumatori privati Gl 44% dei ricavi), artigiani, posatori, specialisti(ed'‘utlizzatori 
professionali in genere (il 27%) ed imprese di costruzione ed affini (il 13%). I servizi offerti sono Timitati alla 
consegna della merce a domicilio o in cantiere (il 64% dei soggetti) e al taglio del legno e/o vetro(i)50%). 


La metà dei ricavi deriva dalla vendita al dettaglio ed il 34% dall’ingrosso tradizionale cOn vendita al banco. 
L’approvvigionamento delle merci avviene ricorrendo sia a ditte produttrici, sia a comîmercianti all'ingrosso 
(entrambe aventi un peso del 48% sugli acquisti totali). 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività sono formate da 108 mq destinatinalla vendita, 337 mq di 
magazzino /deposito e 18 mq di uffici; il 42% dei soggetti presenta 140 mq destinati aNaboratorio e a lavorazioni 
varie. 


Oltre la metà delle imprese del cluster è organizzata sotto forma societaria (il 3%%società di persone e il 20% di 
capitali); gli addetti impiegati sono pari a 3, tra i quali si segnala la presenzaadi 2 magazzinieri e 2 addetti alle 
lavorazioni dipendenti per circa il 20% delle imprese. 


La dotazione di beni strumentali comprende: un automezzo avente massa complessiva a pieno carico inferiore a 
3,5 tonnellate, un muletto e, per il 22% dei soggetti, un automezzo agente massa complessiva a pieno carico oltre 
le 3,5 tonnellate e fino a 12 tonnellate. 


CLUSTER 20 — PUNTI VENDITA DI MATERIALI DA COSTRUZIONE PER UTILIZZATORI PROFESSIONALI 
NUMEROSIT'À: 327 


Questo cluster è formato da punti vendita che presentàtrosun’offerta prevalente di materiali e manufatti da 
costruzione (1’81% dei ricavi) rivolta ad una clientela fotmata in larga maggioranza 0°84% dei ricavi) da artigiani, 
posatori, specialisti ed utilizzatori professionali in genere. Talvolta, l’assortimento viene esteso a coperture, 
isolanti e materiali pet l’impermeabilizzazione. 1 servizi offerti a corredo della vendita sono limitati alla consegna 
della merce a domicilio o in cantiere (il 66% dei soggetti). 


Si tratta soprattutto di punti vendita all’ingrosso con vendita al banco (il 55% dei ricavi); il 17% delle imprese 
ottiene la quasi totalità dei ricavi dalla vendità all’ingrosso sul territorio. Gli acquisti vengono effettuati 
prevalentemente ricorrendo a ditte produttricih@/tre quarti degli acquisti totali). 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività comprendono 339 mq destinati a magazzino /deposito, 31 mq 
destinati ad uffici e per il 42% dei sogg@tti 127 mq di spazi destinati alla vendita. 


La natura giuridica maggiormentegadbttata è la forma societaria (di persone nel 36% dei casi e di capitali nel 
29%): gli addetti impiegati sono pari 03, tra i quali si segnala la presenza di 2 magazzinieri dipendenti per il 36% 
delle imprese. 


La dotazione di beni strumeritaliscomprende: un muletto, un automezzo avente massa complessiva a pieno carico 
inferiore a 3,5 tonnellate peri46% dei soggetti, un automezzo avente massa complessiva a pieno carico oltre le 
3,5 tonnellate e fino a 12 fonmellate per il 32% e 2 automezzi aventi massa complessiva a pieno carico superiore 
alle 12 tonnellate per 126%. Inoltre, il 14% dei soggetti dispone di strumentazione per la gestione informatizzata 
del magazzino. 

CLUSTER 21- PUNTI VENDITA DI MATERIALI DA COSTRUZIONE PER COMMERCIANTI 

NUMEROSITÀr331 

I punti vendita.che fanno parte di questo cluster presentano un’offerta specializzata in materiali e manufatti da 
costruzione (189% dei ricavi); talvolta viene affiancata la vendita di coperture, isolanti e materiali per 
l’impermeabilizzazione. La clientela a cui si rivolgono è in larga maggioranza formata da commercianti 
(commetgianti all’ingrosso il 68% dei ricavi e al dettaglio il 21%). Al di fuori della consegna della merce a 
domicilio 0 in cantiere (svolta dal 44% dei soggetti) non si segnala la presenza di particolari servizi accessori alla 
vendita. 
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Coerentemente con il tipo di clientela servita, la tipologia di vendita largamente prevalente è il commercio 
all’ingrosso, dove il peso maggiore è rappresentato dalla vendita sul territorio (1 44% dei ricavi); segue la vendità 
al banco con il 26% dei ricavi. Le spese per servizi integrativi o sostitutivi di mezzi propri, dichiarate dal 35%, dei 
soggetti, sono elevate (60.300 euro). 


Gli acquisti avvengono principalmente (il 70% del totale) da ditte produttrici; inoltre il 18% delle imprese si 
approvvigiona in mercati esterni all'Unione Europea (il 39% degli acquisti). 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività comprendono: 587 mq destinati a magazzino /deposito per il 31% 
dei soggetti e 38 mq destinati ad uffici; data la forte presenza di vendita sul territorio, solo 1/12% dei soggetti 
dichiara di utilizzare spazi destinati alla vendita (aventi una superficie di 84 mg). 


La natura giuridica maggiormente adottata è la forma societaria (di capitali nel 59% der.casie di persone nel 
18%); gli addetti impiegati sono pati a 2-3. 


Tra i beni strumentali si segnala solamente la presenza di un automezzo avente massafcomplessiva a pieno carico 
inferiore a 3,5 tonnellate ed un muletto per circa un quarto dei soggetti. 


CLUSTER 22 — PUNTI VENDITA DI MATERIALI DA COSTRUZIONE DI MEDIO=GRANDI DIMENSIONI PER 
UTILIZZATORI PROFESSIONALI ED IMPRESE DI COSTRUZIONE 


NUMEROSITÀ: 1.092 


I punti vendita che fanno parte di questo cluster presentano un assortimento focalizzato sui prodotti da 
costruzione ed in particolare su materiali e manufatti da costruzione (ih 54% dei ricavi), su coperture, isolanti e 
materiali per l’impermeabilizzazione (11%) e su piastrelle, ceràmiche e materiali per pavimentazioni e 
rivestimenti (il 15% dei ricavi per la metà dei soggetti). La vendità avviene in larga parte nei confronti di una 
clientela di tipo “business”: imprese di costruzione e affini fl 52%, dei ricavi) e artigiani, posatori, specialisti ed 
utilizzatori professionali in genere (il 22%). I servizi accessoricofferti alla clientela annoverano la consegna della 
merce a domicilio 0 in cantiere (eseguita dall’88% dei soggetti), l'applicazione e la messa in posa dei prodotti (il 
22%) ed il noleggio attrezzi (il 18%). Inoltre, il 23% dei soggetti vende prodotti su ordinazione/catalogo del 
fornitore ottenendo il 28% dei ricavi. Infine, il 14% dellè (imprese tratta 6 marchi con contratto di esclusiva 
territoriale. 


Coerentemente con la tipologia di clientela, la vendita avviene principalmente all’ingrosso (il 55% dei ricavi è 
ottenuto tramite la vendita al banco tradizionale). Lé imprese del cluster presentano elevate spese (9.600 euro 
circa) per pubblicità, propaganda o rappresentanza. 


La maggior parte degli acquisti {il 76%) provienevda ditte produttrici. 

La natura giuridica adottata dall’87% dellé1mprese è la forma societaria (società di capitali il 48% e di persone il 
39%); il numero di addetti impiegato è4pari’a 9 tra i quali si segnalano 2 magazzinieri dipendenti, 3 banconisti 
dipendenti per il 30% delle imprese e Sventditori diretti dipendenti per il 25%. 


Gli spazi destinati all’esercizio dell'attività sono ampi e consistono in: superfici destinate alla vendita di 245 mq, 
superfici destinate al magazzino /depòsito di 896 mq e superfici destinate agli uffici di 67 mg. Inoltre il 19% dei 
soggetti utilizza locali destinati alabératorio e a lavorazioni varie di 455 mq. 


La dotazione di beni strumefitalirè ampia e comprende: un automezzo avente massa complessiva a pieno carico 
inferiore a 3,5 tonnellate, ifivatitomezzo avente massa complessiva a pieno carico oltre le 3,5 tonnellate e fino a 
12 tonnellate, 2 muletti, unisérver di rete per il 47% dei soggetti e 2 automezzi aventi massa complessiva a pieno 
carico superiore alle 12tonnellate per il 46%. Inoltre, un quarto circa dei soggetti dispone di strumentazione per 
la gestione informatizzata del magazzino. 

CLUSTER 23 — PUNTT VENDITA DI MATERIALI DA COSTRUZIONE PER IMPRESE DI COSTRUZIONE 
NUMEROSI T'À:557 

Il cluster i Jesame è formato da punti vendita che presentano un assortimento focalizzato su materiali da 
costruzione (88% dei ricavi) ai quali talvolta vengono afffancati coperture, isolanti c materiali per 
l’impermeabilizzazione. La vendita avviene in larga parte nei confronti di imprese di costruzione ed affini 1'80% 
dei ritavi). I servizi accessori offerti alla clientela sono limitati alla sola consegna della merce a domicilio o in 
cantierè(il 66% dei soggetti). 
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Coerentemente con la tipologia di clientela, la vendita avviene quasi esclusivamente all’ingrosso (con vendita 
tradizionale al banco per il 42% dei soggetti e sul territorio per il 32%). Le spese per servizi integrativi=ò 
sostitutivi di mezzi propri, dichiarate dal 30% dei soggetti, sono elevate (50.700 euro). 


La maggior parte (il 77%) degli approvvigionamenti viene effettuata presso ditte produttrici. 


La natura giuridica adottata dal 66% delle imprese è quella societaria (società di capitali il 36% e dispèrsone il 
30%); il numero di addetti impiegato è pari a 2. 


Le superfici destinate alla vendita, presenti nel 29% dei casi, sono pari a 92 mq, quelle destinate a 
magazzino /deposito, presenti nel 44%, sono pari a 300 mq; gli uffici hanno ampiezza di 28 mqf 


La dotazione di beni strumentali comprende: un automezzo avente massa complessiva a piéno carico inferiore a 
3,5 tonnellate per il 30% dei soggetti, 1-2 automezzi aventi massa complessiva a piefto=carico oltre le 3,5 
tonnellate e fino a 12 tonnellate per il 24%, 2 automezzi aventi massa complessiva a pieno%carico superiore alle 
12 tonnellate per il 28% dei soggetti ed un muletto per il 40% dei soggetti. 


CLUSTER 24 - PUNTI VENDITA DI MATERIALI DA COSTRUZIONE PER CLIENTE PRIVATI 
NUMEROSITÀ: 235 


Le imprese del cluster presentano un assortimento focalizzato sui materiali e4manufatti da costruzione (il 70% dei 
ricavi) e vendono prevalentemente a clienti privati 1°88% dei ricavi). La gamma dei prodotti è completata talvolta 
con l’offerta di coperture, isolanti e materiali per l’impermeabilizzazione \WTon piastrelle, ceramiche e materiali 
pet pavimentazioni e rivestimenti. l'ra i servizi accessori offerti alla /Glientela si segnala la sola consegna della 
merce a domicilio effettuata dal 60% dei soggetti. 


Gli acquisti vengono effettuati sia ricorrendo a commercianti all'ingrosso (il 51% degli acquisti totali) sia con 
approvvigionamento da ditte produttrici (il 49%). 


I due terzi delle imprese sono organizzati sotto forma di dittà individuale; il numero di addetti impiegato è pari a 
1-2. 


I negozi sono di dimensioni ridotte (81 mq destinati alla*verìdita e 132 mq di magazzino/deposito); la metà circa 
dei soggetti dispone di locali adibiti ad uffici che coprone,una superficie di 23 mq. 


La dotazione di beni strumentali comprende: un automezzo avente massa complessiva a pieno carico inferiore a 
3,5 tonnellate per il 49% dei soggetti, un automezzo avente massa complessiva a pieno carico oltre le 3,5 
tonnellate e fino a 12 tonnellate per il 32% ed un muletto. 


CLUSTER 25 — PUNTI VENDITA DI MATERIALI DA COSTRUZIONE PER UNA CLIENTELA DIVERSIFICATA 
NUMEROSITÀ: 1.013 

Questo cluster è formato da punti vendita che presentano un’offerta focalizzata su materiali e manufatti da 
costruzione (il 68% dci ricavi) alla quale talvolta viene affiancata la vendita di coperture, isolanti e materiali per 
l’impermeabilizzazione. La clienteladi riferimento è eterogenea e si compone di: consumatori privati (1 44% dei 
ricavi), artigiani, posatori, specialisted utilizzatori professionali in genere (il 25%) ed imprese di costruzione ed 
affini il 25%). I servizi offerti sorio limitati alla consegna della merce a domicilio o in cantiere per il 77% dei 
soggetti. 

La modalità di vendita principale è la vendita al dettaglio (il 64% dei ricavi); la metà dei soggetti effettua la 
vendita all'ingrosso di tipo tradizionale al banco ottenendo il 62% dei ricavi. L’approvvigionamento delle merci 
avviene ricorrendo in lata parte a ditte produttrici fl 62% degli acquisti) ed in misura minore a commercianti 
all’ingrosso (il 37%g)f 


Le superfici destiîate all'esercizio dell’attività sono formate da 94 mq destinati alla vendita, 260 mq destinati a 
magazzino /deposito e 18 mq destinati ad uffici. 

Oltre la metardelle imprese del cluster è organizzata sotto forma societaria (il 39% società di persone e il 14% di 
capitali);,gli addetti impiegati sono pari a 3, tra i quali si segnala la presenza di 2 magazzinieri dipendenti per il 
28% delle imprese ed un banconista non dipendente per il 21%. 

La dotazione di beni strumentali comprende: un muletto, un automezzo avente massa complessiva a pieno carico 
infertere a 3,5 tonnellate ed un automezzo avente massa complessiva a pieno carico oltre le 3,5 tonnellate e fino a 
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12 tonnellate per la metà circa dei soggetti e 2 automezzi aventi massa complessiva a pieno carico superiore alle 
12 tonnellate per il 33% 


CLUSTER 26 — PUNTI VENDITA DI PIASTRELLE E PAVIMENTI PER UTILIZZATORI PROFESSIONALI “ED 
IMPRESE DI COSTRUZIONE 


NUMEROSTIT'À: 267 


I punti vendita che fanno parte di questo cluster presentano un assortimento focalizzato sui prodotti per la 
pavimentazione ed in particolare su piastrelle, ceramiche e materiali per la pavimentazione (il 76%Tei ricavi) e 
pavimenti in legno (il 14%). La vendita avviene in larga parte nei confronti di una clientela di,tipo “business”: 
imprese di costruzione c affini (1 55% dei ricavi) ed artigiani, posatori, specialisti cd utilizzatori professionali in 
genere (il 26%). Tra i servizi accessori offerti alla clientela si annoverano la consegna della merde a domicilio o in 
cantiere eseguita dal 55% dei soggetti e l'applicazione, messa in posa e /o in opera dei prodotti eseguita dal 32%. 


Coerentemente con la tipologia di clientela, la vendita avviene quasi esclusivamente all’ingrosso (con vendita 
tradizionale al banco per la metà delle imprese e sul territorio per il 28%). La maggionpafte degli acquisti 1°82%) 
avviene presso ditte produttrici, inoltre il 13% delle imprese si approvvigiona,in mercati esterni all'Unione 
Europea (il 35% degli acquisti). 


La natura giuridica adottata dal 75% delle imprese è la forma societaria (società %di capitali il 48% e di persone il 
27%); il numero di addetti impiegato è pari a 2-3, tra i quali si segnala la presenza di un magazziniere dipendente 
nel 21% dei casi. 


Gli spazi destinati all'esercizio dell’attività sono articolati in: 294 mq.tlestinati a magazzino /deposito e 129 mq 
destinati alla vendita per la metà circa dei soggetti e 32 mq destinati &@huffici. 


La dotazione di beni strumentali è costituita essenzialmente da: 1*2 altomezzi aventi massa complessiva a pieno 
carico inferiore a 3,5 tonnellate per il 43% dei soggetti ed un muletto per il 49%. 


CLUSTER 27 — PUNTI VENDITA DI PIASTRELLE E PAVIMENIT PER COMMERCIANTI 
NUMEROSITÀ: 175 


Questo cluster è formato da punti vendita che presentano un'offerta focalizzata su piastrelle, ceramiche e 
materiali per la pavimentazione (1’86% dei ricavi). La clientela è formata in larga parte da commercianti 
(all’ingrosso con il 66% dei ricavi e al dettaglio com il 24%). Non si segnala la presenza di particolari servizi 
accessori alla vendita. 


Coerentemente con il tipo di clientela servitava tipologia di vendita largamente presente è il commercio 
all’i ingrosso, con un forte peso (il 63% dei. ricavi) della vendita sul territorio, per effettuare la quale il 40% dei 
soggetti si avvale di 5 agenti 0 rappresentanti. Gli acquisti avvengono principalmente (1’87% del totale) da ditte 
produlisici inoltre un quarto circa delle îmaprese si approvvigiona in mercati esterni all'Unione Europea (il 45% 
degli acquisti). Oltre la metà delle imprese del cluster presenta elevate spese per pubblicità, propaganda o 
rappresentanza (11.400 euro) e circa ùn quarto dei soggetti sostiene rilevanti spese per materiali da esposizione e 
campionatura (18.800 curo circa) 


Le superfici destinate all’eserciziondell’attività comprendono 738 mq destinati a magazzino/deposito per il 41% 
dei soggetti e 59 mq destinativad uffici; data la forte presenza di vendita sul territorio, solo il 28% delle imprese 
dichiara spazi destinati allavendita (99 mq). 

La natura giuridica maggiormente adottata è la forma societaria (di capitali nel 74% dei casi e di persone nel 
14%); gli addetti impiegati sono pari a 3, tra i quali si segnala la presenza di 2 magazzinieri dipendenti per il 19% 
delle imprese. 


Tra i beni struméfàtali si segnala solamente la presenza di un automezzo avente massa complessiva a pieno carico 
inferiore a 3,5 tonnellate per il 29% dei soggetti. 


CLUSTER 284.NEGOZI DI PIASTRELLE E PAVIMENTI PER CLIENTI PRIVATI 
NUMEROSLT'À: 528 


Il clustesyin esame annovera punti vendita che prsenranio un'offerta prevalente di piastrelle, ceramiche e 
materiali per la pavimentazione (il 67% dei ricavi) rivolta principalmente ad una clientela privata 189% dei 
riCavi): La gamma di prodotti in assortimento è completata dall’offerta di pavimenti in legno, rubinetteria 
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sanitaria © per impiantistica, idro-termo-sanitaria e complementi d’arredo. I servizi aggiuntivi sono limitati alla 
sola consegna della merce a domicilio effettuata dal 70% dei soggetti. Il 28% delle imprese vende prodotti»si 
ordinazione /catalogo del fornitore ottenendo il 64% dei ricavi. 


Coerentemente con il tipo di clientela servita, si tratta di punti vendita al dettaglio (1'86% dei ricavi) per i'quali la 
superficie destinata alla vendita copre 145 mq e quella destinata a magazzino/deposito è di 216 mq. Gli fcquisti 
vengono effettuati ricorrendo principalmente (1’81%) a ditte produttrici. 


Quasi la metà delle imprese è organizzata sotto forma di ditta individuale e gli addetti impiegati ‘all’interno del 
negozio sono pari a 2. 


La dotazione di beni strumentali comprende: un muletto ed un automezzo avente massa complessiva a pieno 
carico inferiore a 3,5 tonnellate. 


CLUSTER 29 — PUNTI VENDITA DI PIASTRELLE E PAVIMENTI PER UNA CLIENTELA DIVERSIFICATA 
NUMEROSIT'À: 896 


Questo cluster è formato da punti vendita che presentano un'offerta prevalente diptodotti per la pavimentazione 
cd in particolare di piastrelle, ceramiche e materiali per pavimentazione e rivestimenti il 63% dei ricavi) c 
pavimenti in legno (111%). La clientela alla quale si rivolgono è eterogenea e Comprende: consumatori privati (la 
metà dei ricavi), imprese di costruzione ed affini (il 28%) ed artigiani, posatori, specialisti ed utilizzatori 
professionali in genere 1 15%). I servizi offerti sono limitati alla sola consegna della merce a domicilio o in 
cantiere (1 78% dei soggetti). 


La modalità di vendita principale è la vendita al dettaglio (l 65% detticavi); la metà circa dei soggetti effettua la 
vendita all'ingrosso di tipo tradizionale al banco ottenendo il 60%»-teificavi. L'approvvigionamento delle merci 
avviene ricorrendo in larga parte a ditte produttrici 1°85% degli atquisti totali). Il 27% dei soggetti vende prodotti 
su ordinazione /catalogo del fornitore ottenendo il 56% dei ricavi) 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività sono formate‘dà 175 mq destinati alla vendita, 289 mq destinati a 
magazzino /deposito e 26 mq destinati ad uffici. 


La maggior parte delle imprese del cluster è organizzata sotto forma societaria (il 37% società di persone e il 30% 
di capitali) e gli addetti impiegati sono pari a 3, tra i quali si segnala la presenza di 2 magazzinieri dipendenti per il 
32% delle imprese. 


La dotazione di beni strumentali comprende: un muletto, un automezzo avente massa complessiva a pieno carico 
inferiore a 3,5 tonnellate e, per il 24% dei sogdetti) un automezzo avente massa complessiva a pieno carico oltre 
le 3,5 tonnellate e fino a 12 tonnellate. 


CLUSTER 30 — COLORIFICI DI MEDIO-GRANDI DIMENSIONI PER UTILIZZATORI PROFESSIONALI 
NUMEROSITÀ: 109 


I punti vendita appartenenti a questo Cluster presentano un’offerta prevalente di articoli per la verniciatura come: 
prodotti vernicianti per l'automobile fl 27% dei ricavi), vernici per l’industria (1 24%) e prodotti vernicianti per la 
casa e per le facciate di edifich(1/21%). L’assortimento comprende anche: colle, adesivi, siliconi e abrasivi, 
attrezzature per la verniciatura (acrografi, pennelli, levigatrici, ponteggi, scale, ecc.) e prodotti per la pulizia della 
casa, diluenti e solventi. La clientela è in larga maggioranza formata da artigiani, posatori, specialisti ed utilizzatori 
professionali in genere (144% dei ricavi). I servizi offerti a corredo della vendita sono limitati alla consegna della 
merce a domicilio o in cantiere (189% dei soggetti). Le imprese del cluster trattano 2 marchi con contratto di 
esclusiva territoriale. 


Si tratta di punti yèndita di medio-grandi dimensioni: gli spazi destinati alla vendita coprono una superficie di 84 
mq, gli spazi destinati a magazzino/deposito 459 mq, quelli destinati a laboratorio 32 mq ed i locali destinati ad 
uffici 68 mg. Anghe il numero di addetti impiegato è superiore alla media: 7 addetti, tra i quali si segnala la 
presenza dian banconista dipendente, 1-2 magazzinieri dipendenti e per un terzo circa delle imprese 2 venditori 
diretti dipendenti. 


La natura giuridica maggiormente adottata è la forma societaria (di capitali nel 55% dei casi e di persone nel 
33%) 


Coerdatemente con il tipo di clientela, nella maggioranza dei casi si tratta di punti vendita all’ingrosso: il 67% dei 
fiCavi è conseguito tramite vendita sul territorio (per svolgere la quale le imprese si avvalgono di 2 agenti o 
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rappresentanti) e il 19% tramite vendita tradizionale al banco. Le imprese del cluster presentano elevate spese 
(16.100 euro) per pubblicità, propaganda o rappresentanza. Gli acquisti vengono effettuati prevalentemente 
ricorrendo a ditte produttrici °88% degli acquisti totali). 


La dotazione di beni strumentali è ampia e comprende: 6-7 tintometri per la miscelazione delle veffrici un 
muletto, un server di rete, 2-3 automezzi aventi massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate, una 
unità centrale per circa un terzo dei soggetti, 1-2 automezzi aventi massa complessiva a pieno carico eltre le 3,5 
tonnellate e fino a 12 tonnellate per il 22%. Infine, il 28% dei soggetti dispone di strumentazione per la gestione 
informatizzata del magazzino e 11% è in possesso di certificazione ISO 9000. 


CLUSTER 31- COLORIFICI DI PICCOLE DIMENSIONI PER UTILIZZATORI PROFESSIONALI 
NUMEROSIT'À: 631 


I punti vendita che fanno parte di questo cluster presentano un assortimento focalizzato sui prodotti per la 
verniciatura come: prodotti vernicianti per l’automobile (il 31% dei ricavi), prodotti vernicianti per la casa e per le 
facciate di edifici (il 25%), vernici per l’industria (il 20%) e colle, adesivi, siliconi e abrasivi (l 9%). L’assortimento 
inoltre annovera: attrezzature per la verniciatura (aerografi, pennelli, levigatrici,(pònteggi, scale, ecc.), carte da 
parati, moquette, stoffe per arredamenti, stucchi e pavimentazioni resilienti, prodotti per la pulizia della casa, 
diluenti e solventi. Le imprese del cluster si rivolgono in larga parte ad una clientela formata da artigiani, posatori, 
specialisti ed utilizzatori professionali in genere 1’87% dei ricavi). Tra i servizi/accessori offerti alla clientela si 
segnala la consegna della merce a domicilio 0 in cantiere, effettuata dal 73%.dei soggetti. Inoltre, il 32% dei punti 
vendita del cluster tratta 2 marchi in esclusiva territoriale. 


Si tratta di punti vendita di piccole dimensioni: le superfici destinate alla vendita hanno un'ampiezza pati a 53 mq, 
il magazzino/deposito è di 151 mg, gli uffici di 17 mq; il 30% delle iîtiprese dispone inoltre di 33 mq adibiti a 
laboratorio e a lavorazioni varie. 


0 


Coerentemente con la tipologia di clientela, la vendita avviene, perlopiù all’ingrosso (il 39% dei ricavi viene 


realizzato con la vendita sul territorio e il 36% con la vendità tradizionale al banco). 
Gli approvvigionamenti sono effettuati presso ditte produttiici (il 77% degli acquisti). 


La natura giuridica adottata dal 61% delle imprese è la forma societaria (società di persone il 43% e di capitali il 
18%); il numero di addetti impiegato è pari a 3, tra i quali si segnala la presenza di un magazziniere dipendente 
per un quarto dei soggetti e di un banconista dipendefite ed uno non dipendente per il 18%. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da: 3 tintometri per la miscelazione delle vernici, un automezzo 
avente massa complessiva a pieno carico infetiore’a 3,5 tonnellate e, per un terzo circa delle imprese, un muletto. 
Infine, il 15% dei soggetti dispone di strumentazione per la gestione informatizzata del magazzino. 


CLUSTER 32 — COLORIFICI PER COMMERCIANTI 
NUMEROSITÀ: 153 


Questo cluster è formato da punfitvendita che presentano un’offerta prevalente di prodotti per la verniciatura 
come: prodotti vernicianti per ld casa e per le facciate di edifici (1 30% dei ricavi), vernici per l'industria fl 17%), 
colle, adesivi, siliconi e abrasivi” (il 10%), carte da parati, moquette, stoffe per arredamenti, stucchi e 
pavimentazioni resilienti (1 45% dei ricavi per un terzo dei soggetti) c prodotti vernicianti per l'automobile (l 
50% per il 30%). L’assortifiànto comprende anche: attrezzature per la verniciatura (aerografi, pennelli, levigatrici, 
ponteggi, scale, ecc.) e prodotti per la pulizia della casa, diluenti e solventi. La clientela è prevalentemente formata 
da commercianti al dettaglio (1 53% dei ricavi) e da commercianti all’ingrosso (il 33%). Al di fuori della consegna 
della merce a domicilio © in cantiere (svolta dal 57% dei soggetti) non si segnala la presenza di particolari servizi 
accessori alla vendita. Inoltre, il 26% dei punti vendita tratta 2-3 marchi in esclusiva territoriale. 


Coerentemente con” il tipo di clientela servita, la tipologia di vendita largamente prevalente è il commercio 
all’ingrosso, comun forte peso (il 51% dei ricavi) della vendita sul territorio, per effettuare la quale un quarto dei 
soggetti si avwale di 4 agenti o rappresentanti. Gli acquisti avvengono principalmente (il 76% del totale) da ditte 
produttriéi. 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività comprendono 259 mq destinati a magazzino /deposito e 38 mq 
destinàti ad uffici; data la forte presenza di vendita sul territorio, solo il 29% dei soggetti dichiara di utilizzare 
spaziWdestinati alla vendita. 
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La natura giuridica maggiormente adottata è la forma socictaria (società di capitali nel 45% dei casi e di persone 
nel 31%); gli addetti impiegati sono pari a 3, tra i quali si segnala la presenza di 2 magazzinieri dipendenti pezsil 
31% delle imprese. 


All’interno della dotazione di beni strumentali si segnala la presenza di: un automezzo avente massa complessiva 
a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate per circa la metà dei soggetti, un muletto per il 37% e 2 tintonîetri per la 
miscelazione delle vernici per il 31%. Inoltre, il 16% dei soggetti dispone di strumentazione pet la_ gestione 
informatizzata del magazzino. 


CLUSTER 33 — COLORIFICI PER CLIENTI DI TIPO BUSINESS” 
NUMEROSITÀ: 162 


le imprese appartenenti a questo cluster presentano un'offerta prevalente di prodottimper la verniciatura 
costituita essenzialmente da vernici per l'industria (il 45% dei ricavi) e da prodotti vernicianti pet la casa e per le 
facciate di edifici Gl 23%). L’assortimento è completato con l'offerta di colle, adesivif siliconi e abrasivi, carte da 
parati, moquette, stoffe per arredamenti, stucchi e pavimentazioni resilienti, prodottiwetficianti per l'automobile, 
attrezzature per la verniciatura e prodotti per la pulizia della casa, diluenti eGsòlventi. La clientela a cui si 
rivolgono è formata da imprese di costruzione ed affini Gl 29% dei ricavi) e artigiani, posatori, specialisti ed 
utilizzatori professionali in genere (il 20%). Talvolta la clientela è estesa “ad altre industrie”, industrie del 
comparto mobile/arredamento, industrie di lavorazione del legno ed enti pubblici o enti privati. Tra i servizi 
accessori si segnala la presenza della consegna della merce a domicilio=o,in cantiere, effettuata dal 74% dei 
soggetti e del servizio di pronto intervento /assistenza tecnica effettuato/dal 19%. 


Coerentemente con il tipo di clientela servita, si tratta prevalentemefite di punti vendita all’ingrosso (il 44% dei 
ricavi si realizza con la vendita sul territorio ed il 35%. con la vendita tradizionale al banco). 
L’approvvigionamento delle merci avviene principalmente ricorfendò a ditte produttrici (il 77% degli acquisti 
totali); per la vendita sul territorio il 17% delle imprese si avvale di 2 agenti o rappresentanti. 


Gli spazi destinati all'esercizio dell’attività sono costituiti da magàzzino /deposito di ampiezza pari a 201 mq e da 
locali destinati ad uffici pari a 27 mg; data la discreta incid&nza della vendita sul territorio, gli spazi destinati alla 
vendita sono utilizzati solo da circa la metà dei soggetti e coprono una superficie di 85 mq. Infine, il 28% dei 
soggetti è dotato di spazi (48 mg) destinati a laboratotie.e a lavorazioni varie. Il numero di addetti impiegato è 
pati a 3, tra i quali si segnala un magazziniere dipendente per circa un quarto delle imprese. 

La natura giuridica prevalente è la forma societaria (riel 39% dei casi società di persone e nel 32% di capitali). 

La dotazione di beni strumentali comprende: Un altomezzo avente massa complessiva a pieno carico inferiore a 
3,5 tonnellate e, per il 35% dei soggetti, un fmuletto. Inoltre, il 15% dei soggetti dispone di strumentazione per la 
gestione informatizzata del magazzino. 

CLUSTER 34 — COLORIFICI PER CLIENTI PRIVATI 

NUMEROSITÀ: 932 


Il cluster in esame annovera punti vettdita che presentano un’offerta prevalente di articoli per la verniciatura quali 
i prodotti vernicianti per la case per le facciate di edifici (il 41% dei ricavi), prodotti per la pulizia della casa, 
diluenti e solventi (il 12%), carte da parati, moquette, stoffe per arredamenti, stucchi e pavimentazioni resilienti (il 
12%) e colle, adesivi, siliconi © abrasivi (il 7%). La clientela di riferimento è costituita prevalentemente da privati 
(1 90% dei ricavi). L'attività si sostanzia essenzialmente nella vendita del prodotto, i servizi aggiuntivi sono 
pressoché assenti. 


Si tratta di punti ventlitàyal dettaglio Gl 94% dei ricavi) di piccole dimensioni (60 mq destinati alla vendita e 35 mq 
di magazzino /deposito). Gli acquisti vengono effettuati ricorrendo in egual misura a ditte produttrici e a 
commercianti all'ifigrosso. 


Il 77% delle impfese è organizzato sotto forma di ditta individuale e nella grande maggioranza dei casi all’interno 
del punto vendita opera il solo titolare. 


La dotazione di beni strumentali è essenziale. 
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CLUSTER 35 — COLORIFICI PER UNA CLIENTELA DIVERSIFICATA 
NUMEROSITÀ: 1.192 


Questo cluster è formato da punti vendita che presentano un’offerta prevalente di prodotti vernicianti petla casa 
e per le facciate di edifici (il 44% dei ricavi), carte da parati, moquette, stoffe per arredamenti,Sstiicchi e 
pavimentazioni resilienti °11%) e colle, adesivi, siliconi e abrasivi (il 7%). Completano l’offerta i prodotti per la 
pulizia della casa, diluenti e solventi, le attrezzature per la verniciatura, 1 prodotti vernicianti per l’atotmnobile, per 
l’industria ed i colori per belle arti. 


Si tratta soprattutto di punti vendita al dettaglio (il 74% dei ricavi) che vendono ad una clientelandiversificata, in 
maggioranza formata da consumatori privati (il 48% dei ricavi), artigiani, posatori, speCtalisti ed utilizzatori 
professionali n genere (il 36%) ed imprese di costruzione ed affini (il 14% per la metà dellerimprese). I servizi 
accessori offerti alla clientela sono limitati alla sola consegna della merce a domicilio 0 -fmcantiere (effettuata dal 
37% delle imprese). Inoltre, il 17% dei punti vendita tratta 3 marchi in esclusiva territorialo. 


l’approvvigionamento delle merci avviene ricorrendo sia a ditte produttrici (dueNterzi degli acquisti) sia a 
commercianti all’ingrosso. 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività sono formate da 83 mq destinati alla vendita e 91 mq destinati a 
magazzino/deposito. Inoltre il 20% dei soggetti è dotato di 30 mq di superficie destinata a laboratorio e a 
lavorazioni varie. 


Oltre la metà delle imprese del cluster è organizzata sotto forma di ditta individuale e la parte residuale sotto 
forma societaria; gli addetti impiegati sono pari a 2, tra i quali si segnala la presenza di 2 banconisti dipendenti per 
11 19% delle imprese e 1-2 banconisti non dipendenti per il 31%. 


La dotazione di beni strumentali non è significativa; si segnala\solaMente la presenza di un automezzo avente 
massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate pet il 42% dei soggetti. 


CLUSTER 36 — NEGOZI DI ARTICOLI, VERNICI E COLORI PER BELLE ARTI 
NUMEROSITÀ: 169 


Le imprese del cluster presentano un assortimento focaliZzato su articoli, vernici e colori per belle arti fl 71% dei 
ricavi) ai quali viene affrancata la vendita di prodotti wernicianti per la casa e per le facciate di edifici (il 9%). Si 
tratta di punti vendita al dettaglio 84% dei ricavi) per i quali la fonte principale dei ricavi è costituita dalla 
vendita dei prodotti ad una clientela privata (1 /71% dei ricavi) ed in parte minore, ad artigiani, posatori, specialisti 
ed utilizzatori professionali in genere (il 16%), T'rà i servizi accessori offerti si segnala soltanto la consegna della 
merce a domicilio 0 in cantiere effettuata dal 26% dei soggetti. 


I locali si articolano in: 63 mq destinati alla vendita e 58 mq di magazzino/deposito. Gli acquisti vengono 
effettuati principalmente ricorrendo all’approvvigionamento diretto presso ditte produttrici (il 65% degli acquisti 
totali). 

2) 


Circa i due terzi delle imprese sono Ofganizzati sotto forma di ditta individuale; il numero di addetti impiegato è 
pari a 2 di cui 1-2 banconisti notadipendenti nel 20% dei casi. 


La dotazione di beni strumetitali comprende la presenza di un tintometro per la miscelazione delle vernici per 
circa un quarto dei soggetti@di un automezzo avente massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate 
per il 23%. 


CLUSTER 37 — PUNTWVENDITA DI GRANDI DIMENSIONI CON ASSORTIMENTO DESPECIALIZZA'TO PER 
UTILIZZATORI PROFESSIONALI 


NUMEROSITÀ: 82 


Questo cluster\é formato da punti vendita che non presentano specializzazioni nell’offerta dei prodotti ma 
dispongong, di.un’ampia gamma di articoli in assortimento: materiali e manufatti da costruzione, ferramenta per 
infissi e mobili, bulloneria, viteria, derivati vergella, minuteria di ferramenta, utensileria manuale ed elettrica, 
prodotti perl’idraulica e l’idro-termo-sanitaria, piastrelle, ceramiche e materiali per pavimentazione e rivestimenti. 
La clientela alla quale si rivolgono è formata in larga maggioranza da artigiani, posatori, specialisti ed utilizzatori 
professionali in genere (81% dei ricavi). I servizi offerti comprendono: la consegna della merce a domicilio o in 
cantiere 1°80% dei soggetti), l'applicazione, messa in posa e/o in opera dei prodotti (il 22%), il servizio di pronto 
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intervento /assistenza tecnica (il 16%) cd il noleggio attrezzi (il 15%). Si segnala che il 10% delle imprese ottiencAll 
67% dei ricavi dalle vendite effettuate con marchio commerciale proprio. 


La vendita avviene prevalentemente all’ingrosso: oltre la metà dei ricavi proviene dalla vendita al banco e il 26% è 
ottenuto con la vendita sul territorio (per la quale oltre un quarto delle imprese si avvale di 2 Agenti o 
rappresentanti). L’approvvigionamento delle merci avviene soprattutto ricorrendo a ditte produttrici 280% degli 
acquisti totali). 


Si tratta di punti vendita di grandi dimensioni: gli spazi destinati a magazzino/deposito coprono unta,superficie di 
1.347 mq, i locali destinati alla vendita 244 mq e quelli destinati ad uffici 89 mq; infine il 22% dei soggetti è 
dotato di ampi spazi (306 mg) destinati a laboratorio e a lavorazioni varie. Anche il numero di addetti impiegato è 
molto superiore alla media: 10 addetti, tra i quali un banconista dipendente, 2 magazzinieri dipendenti e, per oltre 
un terzo delle imprese, 2 venditori diretti dipendenti. 


La natura giuridica pressoché esclusiva è la forma societaria (nel 60% dei casi società dicapirali). 


La dotazione di beni strumentali è ampia e comprende: 2 automezzi aventi massaacomplessiva a pieno carico 
inferiore a 3,5 tonnellate, un automezzo avente massa complessiva a pieno caricotoltre 3,5 tonnellate e fino a 12 


tonnellate, 2 muletti, un server di rete e, per il 32% dei soggetti, 2-3 mezzi di sellevamento elettrici (carri ponte). 
Infine, un terzo delle imprese dispone di strumentazione per la gestione informatizzata del magazzino. 


CLUSTER 38 — PUNTI VENDITA DI PICCOLE-MEDIE DIMENSIONI CON ASSORTIMENTO DESPECIALIZZATO 
PER UTILIZZATORI PROFESSIONALI 


NUMEROSITÀ: 398 


Le imprese appartenenti a questo cluster trattano un’ampia gamma di”prodotti, tra i quali si citano: utensileria 
manuale ed elettrica, ferramenta per infissi e mobili, bulloneria, viteria, derivati vergella, minuteria di ferramenta, 
materiali e manufatti da costruzione, colle, adesivi, siliconi é ‘abrasivi e piastrelle, ceramiche e materiali pet 
pavimentazioni e rivestimenti. La clientela alla quale i sogggtti si rivolgono è in larga maggioranza formata da 
artigiani cd utilizzatori professionali 1°86% dei ricavi). I servizi offerti a corredo della vendita comprendono 
solamente la consegna della merce a domicilio o in cantiète (il 70% dei soggetti). Inoltre, il 22% dei soggetti 
ottiene la metà dei ricavi da vendite su ordinazione/catàlog» del fornitore. 


Si tratta in prevalenza di punti vendita all’ingrosso; lermodalità di vendita adottate sono l’ingrosso tradizionale 
con vendita al banco (il 45% dei ricavi) e l’ingrosso con rete di vendita sul territorio '87% dei ricavi per il 28% 
dei soggetti). Gli acquisti vengono effettuati prevalentemente ricorrendo a ditte produttrici (circa i due terzi degli 
acquisti totali). 


Le superfici destinate all'esercizio dell’attività/comprendono 48 mq di spazi destinati alla vendita, 193 mq 
destinati a magazzino /deposito e 20 mq destinati ad uffici. 


La natura giuridica maggiormente adottata è la forma societaria (di persone nel 35% dei casi e di capitali nel 
25%); gli addetti impiegati sono paria 2-3, tra i quali si segnala la presenza di 1-2 magazzinieri dipendenti per il 
27% delle imprese. 


La dotazione di beni strumentalixcomprende un automezzo avente massa complessiva a pieno carico inferiore a 
3,5 tonnellate e, per il 38% delle imprese, un muletto. 


CLUSTER 39 — PUNTI VENDITA CON ASSORTIMENTO DESPECIALIZZATO PER COMMERCIANTI 
NUMEROSITÀ: 351 


Questo cluster è formato da punti vendita che presentano un’offerta merceologica indirizzata a commercianti (al 
dettaglio il 46% deî ricavi e all’ingrosso il 45%) con un assortimento che non presenta particolari specializzazioni. 
Il peso maggiore sui ricavi è dato dalla vendita di: complementi d’arredo, oggettistica, mobili, casalinghi, materiali 
e manufatti daveostruzione, piastrelle, ceramiche e materiali per pavimentazione e rivestimenti, ferramenta per 
infissi e mobili, bulloneria, viteria, derivati vergella, minuteria di ferramenta, attrezzature ed utensili vari per il 
giardinaggioX(compresi quelli elettrici), utensileria manuale ed elettrica e colle, adesivi, siliconi e abrasivi. AI di 
fuori dellaveonsegna della merce a domicilio o in cantiere (svolta dal 54% dei soggetti) non si segnala la presenza 
di particolari servizi accessori alla vendita. 


Coégrentemente con il tipo di clientela servita, la tipologia di vendita largamente prevalente è il commercio 
all'ingrosso, con un forte peso (l 44% dei ricavi) della vendita sul territorio per effettuare la quale oltre un quarto 
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dei soggetti si avvale di 4-5 agenti o rappresentanti. Gli acquisti avvengono principalmente il 71% del totale) da 
ditte produttrici; inoltre il 15% delle imprese si approvvigiona per un terzo degli acquisti in mercati esterni 
all’Unione Buropea. 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività comprendono 324 mq di magazzino/deposito e 41 mq dinuffici; 
data la forte presenza di vendita sul territorio, solo il 29% dei soggetti dichiara di utilizzare spazi deStiriati alla 
vendita (131 mg). 


La natura giuridica maggiormente adottata è la forma societaria (società di capitali nel 44% dei casse di persone 
nel 28%); gli addetti impiegati sono pari a 3, tra i quali si segnala la presenza di 3 magazzinieriTdipendenti per il 
30% delle imprese. 


La dotazione di beni strumentali è essenziale e comprende nella metà dei casi 1-2 autoniezzi aventi massa 
complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate e, nel 37%, 1-2 muletti. Inoltre, il 19% dei soggetti dispone 
di strumentazione per la gestione informatizzata del magazzino. 


CLUSTER 40 — PUNTI VENDITA DI PICCOLE-MEDIE DIMENSIONI CON ASSORTIMENTO DESPECIALIZZATO 
PER CLIENTI DI TIPO “BUSINESS” 


NUMEROSIT'À: 413 


le imprese appartenenti a questo cluster presentano un'offerta senza pafticolari specializzazioni trattandosi 
difatti, di punti vendita che dispongono di un’ampia gamma di articolisin assortimento. Si rileva comunque 
l'offerta prevalente di alcune merceologie quali: materiali e manufatti dà, costruzione, piastrelle, ceramiche e 
materiali per pavimentazione e rivestimenti, utensileria manuale ed$elèttrica, ferramenta per infissi e mobili, 
bulloneria, viteria, derivati vergella, minuteria di ferramenta, colléNadesivi, siliconi e abrasivi e complementi 
d’arredo, oggettistica, mobili, casalinghi. La clientela alla quale si svolgono comprende principalmente imprese di 
costruzione ed affini (il 53% dei ricavi) e artigiani, posatori, Specialisti ed utilizzatori protessionali in genere 
8%); talvolta è estesa anche ad “altre industrie” (il 58% deiwicavi per un quarto circa dei soggetti). Tra i servizi 
accessori si riscontrano: la consegna della merce a domiciliò, dè in cantiere (64% dei soggetti), l'applicazione, 
messa in posa e/o in opera dei prodotti (22%) ed il serviziòtispronto intervento /assistenza tecnica (12%). 


Coerentemente con il tipo di clientela, il 72% dei ricavi deriva dalla vendita all’ingrosso (il 40% con la vendita al 
banco ed il 32% con la vendita sul territorio). L’approvvigionamento delle merci avviene ricorrendo 
prevalentemente a ditte produttrici (1 67% degli acquisti totali). 


Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività annoverano 141 mq di magazzino/deposito, 33 mq di uffici e, nella 
metà dei casi, 84 mq di locali destinati alla vendita. 


La natura giuridica prevalente è la forma secietaria (società di capitali nel 44% dei casi e di persone nel 26%). Il 
numero di addetti impiegato è pari a 3 tra quali 2 magazzinieri dipendenti per il 23% delle imprese. 


La dotazione di beni strumentali è essenziale e comprende nella metà dei casi 1-2 automezzi aventi massa 
complessiva a pieno carico inferiore‘a 339 tonnellate e, nel 40% dei casi, un muletto. 


CLUSTER 41- PUNTI VENDITADI MEDIO-GRANDI DIMENSIONI CON ASSORTIMENTO DESPECIALIZZATO 
PER CLIENTI DITIPO “BUSINESS” 


NUMEROSITÀ: 203 


Il cluster in esame è costituito da punti vendita che non presentano particolari specializzazioni nell’offerta ma 
dispongono di un’ampia gamma di articoli in assortimento: materiali e manufatti da costruzione, piastrelle, 
ceramiche c materiali per pavimentazioni e rivestimenti, utensileria manuale ed elettrica, colle, adesivi, siliconi e 
abrasivi, prodotti edMmpianti per l’idraulica e l’idrotermosanitaria (esclusa la rubinetteria e compresa la ceramica 
sanitaria) e ferramenta per infissi e mobili, bulloneria, viteria, derivati vergella, minuteria di ferramenta. La 
clientela alla quale si rivolgono è costituita in larga parte da imprese di costruzione cd affini (il 57% dei ricavi), 
artigiani, posatori, specialisti ed utilizzatori professionali in genere (il 12%), enti pubblici o enti privati (il 7%) ed 
“altre industrie? Gil 46% dei ricavi per un quarto delle imprese). Numerosi sono i servizi offerti: la consegna della 
merce a domicilio o in cantiere (1’87% dei soggetti), l’applicazione, messa in posa e/o in opera dei prodotti (il 
22%), il servizio di pronto intervento /assistenza tecnica (il 13%) ed il noleggio attrezzi (il 12%). 


Coerentemente con la tipologia di clientela, risulta prevalente la vendita all’ingrosso: tradizionale al banco (55% 
deintitavi) e sul territorio (71% per il 28% delle imprese). L’approvvigionamento delle merci avviene ricorrendo 
S$Oprattutto a ditte produttrici (il 72% degli acquisti totali). 
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Si tratta di punti vendita di grandi dimensioni. Gli spazi destinati a magazzino /deposito coprono infatti una 
superficie di 787 mq, i locali destinati alla vendita sono di 177 mq e quelli adibiti ad uffici sono pari a 78 mg; 
inoltre, il 21% dei soggetti dispone di ampi spazi (329 mg) destinati a laboratorio e a lavorazioni varie. 


La natura giuridica adottata dall'’85% dci soggetti è la forma societaria (di cui nel 49% dei casi società di Capitàli). 
Il numero di addetti è pari a 8 tra i quali si segnala la presenza di 2 magazzinieri dipendenti, 2 barfconisti 
dipendenti e 2-3 venditori diretti dipendenti rispettivamente nel 43% e nel 29% delle imprese del cluster. 


La dotazione di beni strumentali è ampia e comprende: 2 automezzi aventi massa complessiva pieno carico 
inferiore a 3,5 tonnellate, 1-2 muletti, un carrello (transpallets) ed un server di rete per oltre la metà dei soggetti, 
una unità centrale per il 37%, 2 tagliatrici/seghe elettriche per il 34%, 2 automezzi aventi massa/complessiva a 
pieno carico oltre 3,5 tonnellate e fino a 12 tonnellate per il 36% c 2 automezzi aventi massa eomplessiva a pieno 
carico superiore a 12 tonnellate per il 24%. Inoltre, il 44% dei soggetti sostiene elevate spese per servizi 
integrativi o sostitutivi dei mezzi propri (25.500 euro). Il 35% delle imprese dispone di stfumentazione per la 
gestione informatizzata del magazzino. 


CLUSTER 42 — NEGOZI CON ASSORTIMENTO DESPECIALIZZATO CON VENDITA PREVALENTE A PRIVATI 
NUMEROSITÀ: 4.274 


Il cluster in esame annovera punti vendita che non presentano un'offerta, merceologica prevalente ma sono 
caratterizzati da una vasta gamma di prodotti. ‘l'uttavia il maggior apporto ai ricavi complessivi è dato dalla 
vendita di: ferramenta per infissi e mobili, bulloneria, viteria, derivatWergella, minuteria di ferramenta, 
complementi d’arredo, oggettistica, mobili, casalinghi, prodotti verniciafiti per la casa e per le facciate degli edifici, 
utensileria manuale ed elettrica, piastrelle, ceramiche e materiali per pavimentazioni e rivestimenti, rubinetteria 
sanitaria e per impiantistica, colle, adesivi, siliconi e abrasivi, prodotti ed impianti per l’idraulica e 
l’idrotermosanitaria (esclusa la rubinetteria e compresa la ceramicasanitaria) e materiale elettrico. I servizi offerti 
sono limitati alla consegna della merce a domicilio (31% dei Soggetti) e all’applicazione, messa in posa e/o in 
opera dei prodotti (10%). L'offerta è rivolta ad una clientela/formata in larga parte da consumatori privati 82% 
dei ricavi). 


Coerentemente con la tipologia di clientela servita, si/ttatta quasi esclusivamente di punti vendita al dettaglio 
187% dei ricavi). Gli approvvigionamenti vengono effettuati ricorrendo prevalentemente a commercianti 
all’ingrosso fl 63% degli acquisti totali). 


Gli spazi destinati all’attività comprendono locali destinati alla vendita di 102 mq, locali destinati a 
magazzino /deposito di 105 mq e, nel 34% dei casi) uffici di 24 mq. 


Il 63% delle imprese è organizzato sotto4fétma di ditta individuale; gli addetti occupati sono 2 di cui un 
banconista non dipendente nel 23% dei casi. 


La dotazione di beni strumentali è essenZfale; si riscontra, difatti, solamente la presenza di un automezzo avente 
massa complessiva a pieno carico infémore a 3,5 tonnellate nel 36% dei casi ed un muletto nel 21%. 


CLUSTER 43 — PUNTI VENDPEA/ CON ASSORTIMENTO DESPECIALIZZATO PER UNA CLIENTELA 
DIVERSIFICATA 


NUMEROSTTÀ: 5.900 


Questo cluster è formato Ta \punti vendita che non presentano particolari specializzazioni nella tipologia di 
offerta. l'uttavia le categorie, Merceologiche che apportano la quota maggiore di ricavi sono: materiali e manufatti 
da costruzione, piastrelle, ceramiche e materiali per pavimentazioni e rivestimenti, prodotti ed impianti per 
l’idraulica e l’idroterMosanitaria (esclusa la rubinetteria e compresa la ceramica sanitaria), ferramenta per infissi e 
mobili, bulloneria; viteria, derivati vergella, minuteria di ferramenta, rubinetteria sanitaria e per impiantistica, 
prodotti verniciantà per la casa e per le facciate degli edifici, utensileria manuale ed elettrica e colle, adesivi, 
siliconi e abrasivisyI servizi accessori offerti alla clientela sono limitati alla consegna della merce a domicilio (ll 
62% dei soggetti) e all'applicazione, messa in posa e/o in opera dei prodotti (12%). 

Si tratta Soprattutto di punti vendita al dettaglio (il 62% dei ricavi) che vendono ad una clientela diversificata, 
formata peflopiù da consumatori privati Gl 37% dei ricavi), artigiani, posatori, specialisti ed utilizzatori 
professienali in genere (il 30%) ed imprese di costruzione ed affini (1 22%). L’approvvigionamento delle merci 
avviene)ricorrendo sia a ditte produttrici (57% degli acquisti totali), sta a commercianti all'ingrosso (41%). 
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I punti vendita presentano 135 mq di locali destinati alla vendita, 281 mq di spazi adibiti a magazzino /deposito* 
19 mq di uffici. 


Il 61% delle imprese del cluster è organizzato sotto forma societaria. Gli addetti impiegati sono pari a 3, tra i 
quali si segnala la presenza di 2 magazzinieri dipendenti per un terzo circa delle imprese e 1-2 bancoriisti fon 
dipendenti per il 28%. 


La dotazione di beni strumentali comprende: un muletto, un automezzo avente massa complessiva a-piòmo carico 
inferiore a 3,5 tonnellate, un carrello (transpallets) per un terzo dei soggetti, un automezzo ‘avente massa 
complessiva a pieno carico oltre 3,5 tonnellate e fino a 12 tonnellate per il 26% dei soggetti ed’un server di rete 
per il 20%. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciastun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazionestra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 

E opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione(sinè proceduto ad effettuare un'analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economiéa” nell’esercizio dell’attività e per scartare le 


imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 
* costo del venduto‘ dichiarato negativo; 


*  costie spese dichiarati nel quadro l' del modello supetiori ai ricavi dichiarati. 


Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 
+ rotazione del magazzino = (costo del venduto / giacenza media5); 


+ valore aggiunto per addetto = (vicavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese pet 
acquisti di servizi) /(mumero addettié * 1.000) 


La Regressione Multipla è una tecnica statistita che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Pandamento della variabile dipendente in fufizione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


Costo del venduto = Fsistenze iniziali * acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali.. 
Sa . n er, 4 È ; 
Giacenza media = (Esistenze inizialint.fimanenze finali) / 2. 
6 5 AGE: . : : , CE: 
Le frequenze relative ai dipendentissono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli Amministratorifnon soci) sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1 + ntmero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
{ditte individualî)  assunti'con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
teniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa +numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi. 


Numero addette= Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 

(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 
nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 
+ numero amministratori non soci 


— 764 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


+ margine operativo lordo sulle vendite = (ticavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi® 
spese per acquisti di servizi - spese per lavoro dipendente) * 100/ricavi; 
» ricarico = ricavi / costo del venduto. 
Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base della presenza/assenza di personale 
dipendente, è stata calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente defimiti c poi 
sono state selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un 
determinato intervallo, per costituire il campione di riferimento. 
Per la rotazione del magazzino sono stati scelti i seguenti intervalli: 
dal 1° al 16° ventile, per il cluster 40; 
*  dal1°al 17° venti, per i cluster 17, 21, 23, 33; 
* dal 1° al 18° ventile, per i cluster 20, 22, 26, 27, 31, 38; 
* dal 1°al 19° ventile, per i cluster 4, 5, 10, 29, 30, 37, 41; 
«dal 2°al 17° ventile, per il cluster 39; 
dal 2° al 18° ventile, per 1 cluster 8, 32; 
* dal 2°al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 3, 9, 11, 25, 35, 36, 43; 
«dal 3° al 18° ventile, per il cluster 15; 
* dal 3°%al 19° ventile, per 1 cluster 6, 7, 12, 13, 14, 16, 18, 19, 24, 28, 34, 42. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti interyAlli: 


* dal 1°al 18° ventile, per il cluster 30, 
* dal 1°al 19° ventile, per i cluster 5, 10, 37; 
«dal 2°al 18° ventile, per il cluster 14; 
dal 2° al 19° ventile, per 1 cluster 2, 22, 41; 
«dal 3°al 19° ventile, per il cluster 4; 
«dal 4° al 18° ventile, per i cluster 11, 27; 
«dal 4°al 19° venti, per i cluster 8, 33, 
«dal 5°al 18° ventile, per il cluster 21; 
dal 5° al 19° ventile, per 1 cluster 1, 3, 9, 15, 47, 20, 23, 26, 29, 31, 32, 38, 39, 40, 43; 
«dal 6°al 19° ventile, per i cluster 7, 13/1649, 25, 35; 
«dal 7° al 19° ventile, per il cluster 28; 
» dal 8° al 19° ventile, per i cluster 624,42; 
* dal 8° al 20° ventile, per i cluster42718, 34, 36. 
Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli: 
* dal 1° al 19° ventile, per i cluster 19, 30, 35, 42; 
» dal 1°al 20° ventile, per i\chuster 5, 18, 24, 31, 33, 34, 36, 37; 
» dal 2°al 19° ventile, per cluster 1, 2, 3, 4, 6, 7, 8, 14, 15, 16, 21, 22, 25, 26, 29, 38, 39, 40, 41, 43; 
dal 2° al 20° ventile, per'1 cluster 10, 11, 12, 20, 23, 27, 28, 32; 
«dal 3°al 19° ventile4 per i cluster 9, 17, 
* dal 3° al 20° yentile, per il cluster 13. 
Per il ricarico sonotati scelti i seguenti intervalli: 
dal 1° al 18%ventile, per 1 cluster 19, 32; 
* dal 1°.AINI9° ventile, per i cluster 10, 12, 18, 22, 29, 30, 31, 33, 35, 41; 
* dal 1° ab20° ventile, per i cluster 36, 37; 
*  dal-29%al 18° ventile, per i cluster 11, 21, 23, 26, 39, 40; 
* “dal 2° al 19° ventile, per i cluster 5, 8, 20, 24, 25, 27, 28, 34, 38, 42, 43; 
dal 3° al 17° ventile, per il cluster 16, 
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«dal 3° al 18° ventile, per i cluster 9, 15, 17; 

«+ dal 3° al 19° ventile, per i cluster 1, 3, 4, 7, 13, 14; 

* dal 4° al 19° ventile, per il cluster 6; 

»  clal 3° al 20° ventile, per il cluster 2. 

Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione disticavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 

Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro l'tel modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepiwvise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata.a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 

Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti agtomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori@dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 

Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche dell&possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla territorialità del commercio a livello 
comunale” e alla “territorialità del commercio a livello provinciale”? (differente livello territoriale è applicato in 
funzione della tipologia di clientela che definisce i cluster), che hatavuto come obiettivo la suddivisione del 
territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 

«grado di modernizzazione; 

* grado di copertura dei servizi di prossimità; 

* grado di sviluppo socio-economico. 

Nella definizione della funzione di ricavo le aree territorialitsono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione conta, variabile “costo del venduto”. Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al coefficiente della variabile “costo del venduto”. 


Nell’allegato 1.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DFSETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola‘impresa sono previste due fasi: 

» lAnalisi Discriminante8, 

* lastima del ricavo di riferimentò» 

Nell’allegato 1.B vengono riportatede variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo staftdard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su diri ùnico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa vienèdeterminato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato/dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra 1 cogfficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppomogenco ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


7 I critetije le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
L'Aftalisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 1.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

* Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

* Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro o‘aMermine e lavoranti 
a domicilio 

* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa 

» Percentuale dilavoro prestato dei collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dei familiari diversi da quelli di cui al rigo pfeeedente che prestano attività 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato degli associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato degli associati in partecipazione diversi daquelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale di lavoro prestato dei soci con occupazione prevalentenell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dei soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 


è Numero di amministratori non soci 


QUADRO B DEL QUESTIONARIO: 
* Locali destinati alla vendita (Mg) 
* Locali destinati a magazzino/deposito (Mg) 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Prodotti merceologici venduti: Utensileria manuale ed elettrica 

* Prodotti merceologici venduti: Materiale elettrîvo 

* Prodotti merceologici venduti: Elettroddmestici, apparecchi per il riscaldamento ce relativi accessori 
(compresi radiatori, caldaie, scaldabaggii, ecc.) 

«+ Prodotti merceologici venduti: Riproduzione e vendita chiavi 

* Prodotti merceologici venduti: Fèstamenta per infissi e mobili, bulloneria, viteria, derivati vergella, minuteria 
di ferramenta 

* Prodotti merceologici venduti:Maniglieria, lucchetti, serrature e casseforti 

* Prodotti merceologici vendutiSerramenti e materiali da finitura (compresi quelli per le facciate di edifici) 

* Prodotti merceologici venduti: Rubinetteria sanitaria e per impiantistica 

«+ Prodotti merceologieivenduti: Legnami segati e in tronco 

* Prodotti merceologici venduti: Pavimenti in legno (parquet) 


* Prodotti merceflogici venduti: Prodotti base in legno (cornici, infissi, aste, battiscopa, coprifili, perline, 
listoni, profilamèllari, ecc.) 


* Prodotti merceòlogici venduti: Pannelli a base di legno (truciolari, OSB, multistrati lamellari, di fibra, ecc.) 

«Prodotti mefceologici venduti: Carte da parati, moquette, stoffe per arredamenti, stucchi e pavimentazioni 
resilienti 

* Prodotti merceologici venduti: Colle, adesivi, siliconi e abrasivi 

* Prodotti merceologici venduti: Prodotti vernicianti per la casa e per le facciate di edifici 


* APròdotti merceologici venduti: Prodotti vernicianti per l’automobile 


+4) Prodotti merceologici venduti: Vernici per l'industria 
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Prodotti merceologici venduti: Articoli, vernici e colori per belle arti 


Prodotti merceologici venduti: Attrezzature per la verniciatura (aerografi, pennelli, levigatrici, ponteggi, scale; 


ecc.) 
Prodo 
Prodo 


ti merceologici venduti: Prodotti per la pulizia della casa, diluenti e solventi 


ti merceologici venduti: Prodotti ed impianti per l’idraulica e l’idro-termo-sanitaria (èsclusa la 


rubinetteria e compresa la ceramica sanitaria) 


Prod 


Prod 


(6) 
le) 


ti merceologici venduti: Materiali e manufatti da costruzione 


ti merceologici venduti: Coperture, isolanti e materiali per l’impermeabilizzazione 


Prodotti merceologici venduti: Piastrelle, ceramiche e materiali per pavimentazioni e rivestimenti 


Addetti all’attività di vendita e ad altre lavorazioni: Agenti/rappresentanti al 31 dicembre=Non dipendenti 


Costi e spese specifici: Provvigioni di vendita e rimborsi spese corrisposti 


QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 


Tipologia della clien 
Tipologia della clien 
Tipologia della clien 
Tipologia della clien 
Tipologia della clien 
Tipologia della clien 
Tipologia della clien 
Tipologia della clien 
Tipologia della clien 


Tipologia della clien 


Tipologia della clien 


tela: Consumatori privati 

tela: Artigiani, posatori, specialisti ed utilizzatori profe$sionali in genere 
tela: Imprese di costruzione ed affini 

tela: Industrie del comparto mobile /arredamento 

tela: Industrie di lavorazione del legno 

tela: Altre industrie 

tela: Strutture ricettive (alberghi, ristoranti, dampeggi, villaggi turistici, ecc.) 
tela: Finti pubblici o enti privati 

tela: Commercianti al dettaglio 

tela: Commercianti all’ingrosso 


tela: Altri 


= 


ALLEGATO 2 


NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


BE VOLUZ4/IONE 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM12U. 
Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 
52.47.1 - Commercio al dettaglio di Hbri nuovi. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non selordi variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra l6swariabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e 1 diversi, Modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli\pet la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d'imposta 2003. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 3.109. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la Cemipletezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello Studio, lo scarto di 415 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro B (unità locale destinata all’attività di vendita) non compilato; 

«quadro D (elementi specifici dell'attività) non compilato; 

* quadro F' (elementi contabili) non compilate, 

* presenza di attività secondarie con un'infsidehza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percentuali élative alla tipologia di clientela (quadro D); 

* errata compilazione delle percentuali felative ai prodotti merceologici venduti (quadro D); 

* errata compilazione della percentuale relativa alla modalità di acquisto (quadro D); 


* incongruenze fra i dati strutturalne/i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è stato pari a 2.694. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le%impiese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
AnabysédesTonnées e nella fattispecie come un'Awalisi in Componenti Principali *; 


L’Analisivin Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
sfiieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione, le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
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«un procedimento di Cluster Analysis ?. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering; 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tdato )più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono,\cormunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogencità tei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quantoni funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il àfuppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle preseriti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, ai diversi prodotti merceologici venduti c servizi prestati, etc., 
tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative allesstrutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 


1 fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversfaspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare quindici gruppi,@megenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Gli elementi che hanno contribuito maggiormente alla determinazione dei modelli di business sono i seguenti: 


* specializzazione del punto vendita, 

* dimensione del punto vendita; 

«+ modalità organizzativa; 

«+ presenza di più di un punto vendita; 

* localizzazione. 

La specializzazione del punto venditavha consentito di classificare le attività economiche in funzione delle 
tipologie merceologiche trattate. LeXeategorie di prodotto per le quali è stata rilevata un’offerta specializzata e/o 
prevalente sono: 

* pubblicazioni per l’infanzia,e libri di narrativa (cluster 2); 

* testi scolastici (cluster4)y 

* libri di narrativa e libri di saggistica (cluster 6); 

* testi scolastici e articoli di cartoleria, bollettari, manuali, modulistica e materiali per ufficio (cluster 9); 

* libri nuovi d’oecasione (cluster 11); 

«manuali perse professionale c pubblicazioni specialistiche (cluster 13); 

* testi univerSîtati (cluster 14), 


* libri duhobby, gastronomia, fumetti, e supporti audio /video (cluster 15). 


La Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili. 
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La dimensione del punto vendita ha permesso di distinguere le imprese di piccole dimensioni (cluster 5) da 
quelle di medio-grandi dimensioni (cluster 1) e quelle di grandi dimensioni (cluster 8). 


La modalità organizzativa ha consentito di rilevare le imprese organizzate in franchising o affiliate (cluster 3} 


La presenza di più di un punto vendita identifica le catene di librerie gestite dallo stesso proprietario (cluster 
La localizzazione individua le librerie inserite in centri commerciali al dettaglio (cluster 12) e in “altre) strutture” 
non autonome (cluster 10). 

Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazioni contrarie, l'indicazione dei valori 
numerici riguarda valori medi. 

CLUSTER 1- LIBRERIE DI MEDIO-GRANDI DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 181 

Te imprese appartenenti al cluster si caratterizzano per le dimensioni medio-grandi, del punto vendita. Gli spazi 
utilizzati per lo svolgimento dell’attività sono formati da locali per la vendita e l’espòsizione interna della merce di 
115 mg, locali destinati a magazzino di 57 mq e locali destinati ad uffici di(&mq; l’esposizione fronte strada 
(vetrine) si estende su 7 metri lineari. Inoltre, nel 19% dei casi vengono utilizzati locali destinati a magazzini e/o 
depositi situati in strutture non annesse all’unità di vendita di 88 mq. La quota maggiore di ricavi viene realizzata 
dalla vendita di testi scolastici (28% dei ricavi), libri di narrativa (15%), pubblicazioni per l’infanzia (7%), libri di 
saggistica (6%) e testi universitari (15% dei ricavi per il 42% dei soggetti). 

La forma giuridica adottata in prevalenza è quella societaria (71% dèissoggetti) nella quale operano 3 addetti (di 
cui 2 dipendenti). 

La clientela alla quale si rivolgono è formata da privati (77% déi ricavi) e da esercenti arti e professioni (anche in 
forma associata), società e imprese ed enti pubblici e privati) Le vendite con emissione di fattura e/o ricevuta 
fiscale ammontano a 106.000 euro circa. 

Gli acquisti vengono effettuati sia presso le case cditrivi, (59% degli acquisti totali), sia presso commercianti 
all’ingrosso (36%). 

La dotazione di beni strumentali consiste in una fotbcopiatrice. Si segnala anche la presenza di un autocarro 
quale mezzo di trasporto per circa un quarto dei soggcetti. 

Infine, le imprese del cluster presentano spesé*di pubblicità, propaganda e rappresentanza per un ammontare di 
1.500 curo circa e nel 27% dei casi organizzanò eventi promozionali speciali. 

CLUSTER 2 — LIBRERIE SPECIALIZZATE IN PUBBLICAZIONI PER L’INFANZIA E LIBRI DI NARRATIVA 
NUMEROSITÀ: 194 


Il cluster in esame raggruppa i punti vendita che presentano un’offerta orientata ad un pubblico prevalentemente 
formato da giovani e giovanissimi specializzata in pubblicazioni per l’infanzia (35% dei ricavi) e libri di narrativa 
(29%). 


Le dimensioni dei punti verìttita sono nella media: 67 mq di locali per la vendita e l’esposizione interna della 
merce e 12 mq di locali destinati a magazzino; le vetrine si estendono su una lunghezza di 4 metri lincari. 


La forma giuridica adottata'è quasi equamente distribuita tra la ditta individuale (53% dei soggetti) e la forma 
societaria (47%). Si segnala la presenza di uno, talvolta 2, addetti. 


La clientela è formataquasi esclusivamente da privati (90% dei ricavi). 


Gli approvvigionanienti vengono effettuati sia presso commercianti all’ingrosso (49% degli acquisti totali), sia 
presso case editrici (48%). 


L’attenzione)al particolare tipo di clientela è sottolineato dall’offerta di servizi quali l’erogazione di carte fedeltà 
personalizzate (39% dei soggetti) e l’organizzazione di eventi promozionali speciali (37%). 
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CLUSTER 3 — LIBRERIE IN FRANCHISING O AFFILIATE 
NUMEROSITÀ: 100 


I soggetti annoverati in questo cluster sono caratterizzati dalla modalità organizzativa in franchising o affiliato. 
l'assortimento di prodotti merceologici è ampio con il peso maggiore sui ricavi costituito dalla venditàdilibri di 


narrativa (28% dei ricavi), pubblicazioni per l’infanzia e libri di saggistica (entrambe con l'11%) e Itbrisdi hobby, 
gastronomia, salute, bellezza, sport, fumetti, esoterismo e manuali di genere vario (7%). Il 10%)dei ricavi 
proviene dalla vendita di libri nuovi con sconti elevati (remainders) per il 30% dei soggetti. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività comprendono 100 mq di locali per la venditase l'esposizione 
interna della merce e 18 mq di locali destinati a magazzino; l'esposizione fronte strada (vettine) si estende su 5 
metri lineari. 


Le imprese si ripartiscono in misura quasi uguale tra società e ditte individuali, all’internoydelle quali operano 2 
addetti (di cui un dipendente). 


La clientela è costituita da privati i quali apportano 186% dei ricavi. 


Coerentemente con la modalità organizzativa, gli acquisti vengono effettuati pimcipalmente tramite gruppi di 
acquisto, unioni volontarie e da consorzi, cooperative, affiliante, franchisor (63%»)del totale). 


Infine, il 35% dei soggetti organizza eventi promozionali speciali. 
CLUSTER 4 — LIBRERIE CON VENDITA PREVALENTE DI TESTI SCORASTICI 
NUMEROSITÀ: 299 


Le librerie annoverate in questo cluster sono caratterizzate dalla*ventdita prevalente di testi scolastici, fonte del 
55% dei ricavi, alla quale spesso affiancano la vendita di articoli di cartoleria, bollettari, manuali, modulistica c 
materiale per ufficio. 


I locali per la vendita e l’esposizione interna della merce Toprono una superficie di 42 mg e i locali destinati a 
magazzino una superficie di 16 mg. Le vetrine si estendono su 2 metri lineari. 


I tre quarti delle imprese adottano la forma giuridica di ditta individuale e ad operare è il solo titolare. 


La clientela è principalmente costituita da privati (67% dei ricavi) e da enti pubblici e privati come scuole, 
università, biblioteche (30%). 


Gli acquisti vengono effettuati da commercianti all'ingrosso (51% del totale) e da case editrici (46%). 
I beni strumentali utilizzati sono limitati adiuna fotocopiatrice. 

CLUSTER 5 — LIBRERIE DI PICCOLE DIMENSIONI CON ASSORTIMENTO DESPECIALIZZATO 
NUMEROSITÀ: 537 


Le imprese di questo cluster sone còritraddistinte dalle dimensioni ridotte e dalla forte eterogeneità dell’offerta. 
Gli spazi destinati ai locali per lavendita e l'esposizione interna della merce sono limitati a 45 mq, mentre solo il 
48% dei soggetti dispone di locali destinati a magazzino (18 mq di superficie). Le vetrine hanno una lunghezza di 
3 metri lineari. 


L’offerta merceologica comprende un’ampia varietà di merceologie e non si segnalano ricavi rilevanti per alcun 
tipo di prodotto. 

1 soggetti adottano prevalentemente (65% delle imprese) la forma giuridica di ditta individuale e ad operare è il 
solo titolare. 


La clientela è ineprevalenza formata da privati fonte dell’88% dei ricavi. 


Per l’acquistoLdelle merci, le imprese si rivolgono sia a commercianti all'ingrosso (52% degli acquisti), sia a case 
editrici (42%). 
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CLUSTER 6 — LIBRERIE SPECIALIZZATE IN LIBRI DI NARRATIVA E DI SAGGISTICA 
NUMEROSITÀ: 337 


Il cluster in esame raggruppa le librerie che presentano una specializzazione dell’assortimento in libri di farrativa 
(35% dei ricavi) e libri di saggistica (26%). Talvolta a tali prodotti viene affiancata la vendita di pubblicazioni per 
l'infanzia. 


l’attività viene svolta utilizzando locali per la vendita e l’esposizione interna della merce di 62, mq e locali 
destinati a magazzino di 20 mg, questi ultimi presenti nel 47% dei casi. Le vetrine si estendono sù,3 metri lineari. 


La forma giuridica adottata da oltre la metà delle imprese è la ditta individuale; si segnalada presenza del solo 
titolare. 


La clientela è formata quasi esclusivamente da privati (90% dei ricavi). 


l’approvvigionamento viene effettuato nella metà dei casi presso le case editrici e nelh47% presso commercianti 


all’ingrosso. 
CLUSTER 7 — CATENE DI LIBRERIE 
NUMEROSITÀ: 49 


Nel cluster rientrano le catene di librerie formate da 2 0 più punti vendita... locali per la vendita e l’esposizione 
interna della merce sono complessivamente pari a 199 mq e i locali destinati,a magazzino occupano uno spazio di 
52 mg; l'esposizione fronte strada (vetrine) si estende per 10 metri lincaritLa fonte principale di ricavi è costituita 
dalla vendita di libri di narrativa (22% dei ricavi), libri di saggistica ‘\©9%), hobby, gastronomia, salute, bellezza, 
sport, fumetti, esoterismo e manuali di genere vario (8%) e pubblicazioni per l’infanzia (7%). 


Si tratta di punti vendita che nel 59% dei casi adottano come(forîa giuridica quella societaria e presentano un 
numero di addetti pari a 6 (di cui 4 dipendenti). 

La clientela è formata in larga parte da privati (89% dei rica» 

Per l’acquisto delle merci le imprese si rivolgono sia (alleycase editrici (46%) che ai commercianti all’ingrosso 
(44%). 

La dotazione di beni strumentali è limitata essenzialmente ad una fotocopiatrice. 

Poco più della metà dei soggetti presenta elevate spese di pubblicità, propaganda e rappresentanza per un 
ammontare di 5.700 euro circa. 

In alcuni casi (41% dei soggetti), viene forfito il servizio di erogazione carte di fedeltà personalizzate. 

CLUSTER 8 — LIBRERIE DI GRANDI DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 84 


Le imprese appartenenti a queste-clùster si contraddistinguono per le dimensioni elevate del punto vendita. Gli 
spazi destinati all’esercizio dell’àttività sono molto ampi e si articolano in: locali per la vendita e l’esposizione 
interna della merce di 290 mg, locali destinati a magazzino di 92 mg, locali destinati ad uffici di 21 mq e 
un’esposizione fronte strada di $ metri lineari. Inoltre, il 27% dei soggetti si avvale di locali destinati a magazzini 
e/o depositi situati in stefttute non annesse al punto vendita di 108 mq. Circa un terzo delle imprese è ubicato in 
zone a traffico limitato. L’assortimento è despecializzato, ma i prodotti che apportano la quota maggiore di ricavi 
sono i libri di narrativa (27% dei ricavi), i libri di saggistica (13%) c le pubblicazioni per l'infanzia (0%) ; 1 41% 
dei ricavi proviene dalla vendita di testi scolastici per il 46% dei soggetti. 


Coerentemente cone dimensioni elevate, 186% dei punti vendita adotta la forma giuridica di società; gli addetti 
coinvolti nell’attinità sono 7, talvolta 8 (di cui 5 dipendenti). 


La clientelaCalla.quale si rivolgono è formata da privati (84% dei ricavi) e da esercenti arti e professioni (anche in 
forma associata), società e imprese ed enti pubblici e privati. Le vendite con emissione di fattura e/o ricevuta 
fiscale ammontano a 238.000 euro circa. 


l’approvvigionamento delle merci viene effettuato presso le case editrici (62%) e commercianti all’ingrosso 
(3400 
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La dotazione di beni strumentali consiste in una fotocopiatrice. Si segnala anche la presenza di un autocarro 
quale mezzo di trasporto per il 35% dei soggetti. 


L'offerta di servizi accessori è ampia: il 69% dei soggetti organizza eventi promozionali speciali, oltre la metà 
eroga carte di fedeltà personalizzate e il 30% effettua la ricezione degli ordini on line (tramite rete telematica). Il 
29% osserva un orario giornaliero di apertura fino a 12 ore. 


Le spese di pubblicità, propaganda e rappresentanza risultano essere molto elevate (5.300 euro circa): 
CLUSTER 9 — CARTOLIBRERIE 
NUMEROSITÀ: 407 


Il cluster in esame è composto da punti vendita che presentano un assortimento specializzato in prodotti di 
cartolibreria come i testi scolastici (34% dei ricavi), gli articoli di cartoleria, bollettari, manuali, modulistica e 


PI) 


materiale per ufficio (23%), i gadgets, articoli da regalo, poster, cartoline, calendari (9%e ribri di narrativa (8%). 


Gli spazi nei quali viene svolta l’attività sono composti da: locali per la vendita e l'esposizione interna della merce 
di 53 mq e locali destinati a magazzino di 15 mg; l'esposizione fronte strada è di 4@Mmètri lincari. 


La forma giuridica adottata più di frequente è la ditta individuale (72% dei$oggetti) nella quale opera il solo 
titolare. 


La clientela alla quale si rivolgono è formata in larga parte da privati ($5%odeiricavi). 
Gli acquisti vengono effettuati per il 63% da commercianti all’ingrosso/@per il 34% da case editrici. 


Coerentemente con la specializzazione del punto vendita, accantò»alla commercializzazione dei prodotti si 
registra l’offerta di servizi quali la rilegatura testi e la fotocopiatura(svolte dal 71% delle imprese. 


I beni strumentali consistono in una fotocopiatrice. 
CLUSTER 10 — LIBRERIE LOCALIZZATE ALL’INTERNO DI ALTRE STRUTTURE” 
NUMEROSIT'À: 49 


Il cluster in esame raggruppa le imprese che effettuano.il’commercio al dettaglio di libri nuovi esclusivamente 
all’interno di ‘altre strutture” quali tribunali, aeroporti, musci, università, scuole e stazioni ferroviarie. Il ventaglio 
di prodotti offerti è estremamente ampio e frammentato. 


Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono ridotti: i locali per la vendita e l’esposizione interna della merce 
misurano 53 mq mentre i locali destinati a magazzino misurano 26 mq per circa la metà dei soggetti. 


Si tratta di punti vendita che nel 55% dei.cast adottano come forma giuridica la forma societaria e nel 45% la 
ditta individuale; gli addetti impiegati sono pari a 2, di cui un dipendente. 


La clientela è formata prevalentemente, da-privati (75% dei ricavi). 

Gli acquisti vengono ripartiti principalmente tra case editrici (51%) e commercianti all’ingrosso (43%). 
CLUSTER 11- LIBRERIE SPECRMLIZZATE IN LIBRI NUOVI D'OCCASIONE 

NUMEROSITÀ: 109 


Le librerie che appartengono) a questo cluster sono caratterizzate dalla vendita elevata di libri nuovi con sconti 
elevati (remainders), fonte del 70% dei ricavi. Le merceologie che apportano la quota maggiore di ricavi sono 
costituite da: libri di naerativa (20% dei ricavi), pubblicazioni per l’infanzia (10%), libri di saggistica (9%), libri di 
hobby, gastronomi@, salute, bellezza, sport, fumetti esoterismo e manuali di genere vario (8%), libri di arte, 
musica, spettacolé (7%) e testi scolastici (47% dei ricavi per un terzo dei soggetti). 


I locali per la vendita e l’esposizione interna della merce sono di 60 mq ed i locali destinati a magazzino di 19 mq; 
l’esposizione=fronte strada (vetrine) si estende su 3 metri lineari. 


La forma giuridica maggiormente adottata è la ditta individuale (62% delle imprese) e sono impiegati uno, 
talvolta 2, addetti. 


La clientela è prevalentemente formata da privati (84% dei ricavi). 


Gli)acquisti avvengono per il 58% da commercianti all’ingrosso e per il 36% da case editrici. 
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CLUSTER 12 — LIBRERIE LOCALIZZATE ALL’INTERNO DI CENTRI COMMERCIALI AL DETTAGLIO 
NUMEROSITÀ: 43 

Le librerie che fanno parte di questo cluster risultano localizzate all’interno di centri commerciali al dettaglio, Le 
tipologie di prodotto trattate in prevalenza sono costituite da: libri di narrativa (un quarto dei ricavi), libti di 
saggistica e pubblicazioni per l'infanzia (entrambe con il 10%). 

I locali per la vendita e l'esposizione interna della merce sono di 76 mq e i locali destinati a magazzino) di 18 mq; 
le vetrine si estendono su 4 metri Imeari. 

La forma giuridica adotta dalle imprese è prevalentemente quella societaria (63% dei soggetti); gli addetti 
all’attività sono 2. 

La clientela è quasi esclusivamente formata da privati (87% dei ricavi). 

Gli approvvigionamenti avvengono in misura pressoché identica da commercianti all’ingrosso (48%) e da case 
editrici (47%). 

Coerentemente con la localizzazione, vengono sostenute clevate spese per bentitne/o servizi comuni per un 
ammontare pari a circa 2.000 euro. 


CLUSTER 13 — LIBRERIE CON VENDITA PREVALENTE DI MANUADRPER USO PROFESSIONALE E 
PUBBLICAZIONI SPECIALISTICHE 


NUMEROSITÀ: 121 


Le imprese di questo cluster sono caratterizzate dalla vendita pfèwalente di manuali per uso professionale 
(tributario, informatica, ecc.) con un peso sui ricavi del 35% e ydi pubblicazioni specialistiche (medicina, 
architettura, ingegneria, ecc.) con il 18%. Non di rado alla venditavli tali prodotti viene afftancata la vendita di 
libri di arte, musica, spettacolo, pubblicazioni in lingua straniera e\pubblicazioni di altro genere. 


Gli spazi nei quali viene svolta l’attività sono di dimensioni ridotte e sono costituiti da locali per la vendita e 
l'esposizione interna della merce di 47 mq e da locali destinàfi a magazzino di 14 mg; l'esposizione fronte strada è 
limitata a 3 metri lineari. 

La forma giuridica adottata nel 56% dei casi è la ditta individuale; gli addetti all’attività sono 2. 

La clientela alla quale si rivolgono è formata prevalentemente da esercenti arti e professioni (anche in forma 
associata), società e imprese, enti pubblici e privati (scuole, università, biblioteche) (75% dei ricavi). Le vendite 
con emissione di fattura e/o ricevuta fiscale pari ammontano a 125.000 euro circa. 


TA 


Gli acquisti vengono effettuati sia direttamente presso le case editrici (53% del totale), sia da commercianti 
all’ingrosso (42%). 


CLUSTER 14 — LIBRERIE SPECIALIZZA*PE IN TESTI UNIVERSITARI 
NUMEROSITÀ: 73 


Il cluster in esame raggruppa le‘librérie che sono specializzate nella vendita di testi universitari (81% dei ricavi); 
talvolta l’assortimento viene _ completato affiancando la vendita di pubblicazioni specialistiche (medicina, 
architettura, ingegneria, ecc.). 


Il punto vendita si articolaVia 51 mq di locali per la vendita e l’esposizione interna della merce, 13 mq di locali 
destinati a magazzinowe,9 mq di locali destinati ad uffici per il 30% dei soggetti; l'esposizione fronte strada 
(vetrine) si estende sù 4metri lincari. Il 32% delle librerie è ubicato in zone a traffico limitato. 


Si tratta di imprese che nel 56% dei casi adottano la forma giuridica societaria. Gli addetti coinvolti nell’attività 
sono 2 (di cui un dipendente). 


La clientela di riferimento è costituita da privati (77% dei ricavi). 


Per gli approvvigionamenti, le imprese si rivolgono sia alle case editrici (57% degli acquisti) che ai commercianti 
all'ingrosso (39%). 


Una fotocopiatrice costituisce l’unico bene strumentale utilizzato. 


Ififine; 11 45% delle imprese sostiene elevate spese di pubblicità, propaganda e rappresentanza (3.000 euro circa). 
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CLUSTER 15 — LIBRERIE SPECIALIZZATE IN LIBRI DI HOBBY, GASTRONOMIA, SALUTE, BELLEZZA, SPORT} 
FUMETTI, ESOTERISMO E MANUALI DI GENERE VARIO 


NUMEROSITÀ: 101 


Le imprese appartenenti al cluster presentano un assortimento specializzato in libri di hobby, gastronomia, salute, 
bellezza, sport, fumetti, esoterismo e manuali di genere vario (60% dei ricavi). Completano l’offertasisdischi, le 
musicassette, le videocassette, i compact disc, i DVD e i gadgets, gli articoli da regalo, i poster, Aexcattoline, i 
calendari. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività sono di dimensioni ridotte e comprendono: locali destinati alla 
vendita e all’esposizione interna della merce di 47 mq, locali destinati a magazzino di 10 mg.e vetrine di 3 metri 
lineari. 

La forma giuridica adottata in prevalenza è la ditta individuale (63% dei soggetti) nella quale generalmente opera 
il solo titolare. 

Coerentemente con la tipologia di prodotti offerti, la clientela risulta essere formata quasi esclusivamente da 
privati. 


Gli acquisti vengono effettuati prevalentemente presso commercianti all'ingrosso (69% degli acquisti). 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?) 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 

E? opportuno rilevare che prima di definire il modello\di fegressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività c per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese ché presentano: 


* costo del venduto4 dichiarato negativo$ 


* coste spese dichiarati nel quadro Edel modello superiori ai ricavi dichiarati. 


Successivamente sono stati utilizzat,.degliindicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


+ produttività per addetto = (ticavi + aggi e proventi derivanti dalla vendita di generi soggetti a ricavo fisso) 
/ (numero addetti 5 * 1.000); 


La Regressione Multiplanè una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Pandamento della vafiabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


Costo del venduto=yFsistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 


5 Le frequenzetelative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti, ad eccezione dei Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli Amministratori non soci, sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato. 


Nudîeroyaddetti = 1+ numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 

(ditte individuali) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numeto collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 


= i 
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» ricarico = ricavi/costo del venduto; 


+ rotazione del magazzino = (costo del venduto /giacenza media 6). 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica è stata calcolata la distribuzione veritilicà di 
ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate le imprese che presentavané valori 
degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di 
riferimento. 


Per la produttività per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 1° al 19° ventile, per 1 cluster 7, 8; 

* dal 1°al 17° ventile, per il cluster 1; 

«dal 2°al 19° ventile, per i cluster 2, 3, 10, 12; 

«dal 2°al 18° ventile, per i cluster 9, 14, 

* dal 3°al 18° ventile, per i cluster 5, 6, 11, 15; 

» dal 3° al 17° vente, per i cluster 4, 13. 


Per il ricarico sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«dal 1°al 19° ventile, per 1 cluster 8, 11; 

* dal 2° ventile, per il cluster 12; 

«dal 2° al 19° ventile, per i cluster 2, 3, 7, 10; 

* dal 3° al 19° ventile, per 1 cluster 1, 4, 6,9, 14, 15; 
* dal 4° al 18° ventile, per i cluster 5, 13. 


Per la rotazione del magazzino sono stati scelti i seguenti iftervalli: 

«dal 1° al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 8, 11; 

* dal 1°al 18° venti, per il cluster 13; 

* dal 2° ventile, per il cluster 7, 

« dal 2°al 19° ventile, per 1 cluster 4, 5, 6,9; 

* dal 3° al 19° ventile, per il cluster 3; 

* fino al 19° ventile, per il cluster 12; 

* non sono stati effettuati tagli per 1 cluster 10, 14, 15. 

Così definito il campione di imprese di fiferiMento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 

Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 


quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che\pfesentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 c +2,5. 


Numero addetti ® Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 

(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero familiari diversi che prestano attività 
nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci 


Giacenza media = (Fsistenze iniziali + rimanenze finali) / 2. 
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È opportuno ricordare che, ai fini dell’applicazione degli studi di settore, i ricavi delle attività per le quali,$i 
percepiscono aggi o ricavi fissi vanno sempre considerati per l’entità dell’aggio percepito e del ricavo al nettosdel 
costo corrisposto al fornitore dei beni, indipendentemente dalle modalità con cui i predetti ricavi sono*stati 
contabilizzati. Inoltre, le variabili relative al costo del venduto (esistenze iniziali, acquisti di merci e materie prime, 
rimanenze finali) e il costo per la produzione di servizi vengono direttamente neutralizzate dal contribuentenella 
fase di compilazione dei modelli per la comunicazione dei dati rilevanti ai fini dell’applicazione degli®studi di 
settore. Infatti, il contribuente, nella compilazione delle variabili succitate, non deve tener=eonito delle 
componenti di costo relative a generi di monopolio, valori bollati e postali, marche assicurative e valori similari c 
ai generi a ricavo fisso (ad esempio schede telefoniche, abbonamenti, biglietti e tessere per/i,mezzi pubblici, 
viacard, tessere e biglietti per parcheggi), nonché ai carburanti ed ai beni commercializzati dai rivenditori in base a 
contratti estimatori di giornali, di libri e di periodici, anche su supporti audiovideomagnetici. 


Per questo motivo i dati contabili sono stati opportunamente predisposti secondo le modalità di compilazione 
utilizzate nella fase di applicazione dello studio. 

Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla ‘tersitòfialità del commercio a livello 
comunale’, che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazioriale in aree omogenee in rapporto al: 
* grado di modernizzazione; 

* grado di copertura dei servizi di prossimità; 

«grado di sviluppo socio-economico. 

Nella definizione della funzione di ricavo le arce territoriali sono/Sstate rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabileycosto del venduto”. Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte, completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al cogfficiente della variabile “costo del venduto”. 


Nell’allegato 2.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi\coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola ifmprésa sono previste due fasi: 

» l’Analisi Discriminante8; 

* lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 2.B vengono riportate le&artabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard) di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unito gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenéi: 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla,media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra 1 cocfficieriti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


7I criteri/e Te conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
L’Afalisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 2.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 
QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

* Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

* Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro o a téttine e lavoranti 
a domicilio 

» Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente-nell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'izierida coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attività 
nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che appoOttano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi dauelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 

«Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 

. umero di amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Locali perla vendita e l'esposizione interna della merce (Mg) 


. Locali destinati a magazzino (Mq) 


* Localizzazione (1 = autonoma; 2 = in centro commercrale,al dettaglio; 3 = in altre strutture) 

» Spese sostenute per beni e/o servizi comuni 

QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

» Tipologia della clientela: Esercenti arti e professioni (anche in forma associata), società e imprese 

* Tipologia della clientela: Enti pubblici e privati (scuole, università, biblioteche) 

» Prodotti merceologici venduti: Libri di narrativa 

* Prodotti merceologici venduti: Libri difvaggistica 

* Prodotti merceologici venduti: Pubblicazioni per l’infanzia 

«Prodotti merceologici venduti: Iibri.di hobby, gastronomia, salute, bellezza, sport, fumetti, esoterismo e 
manuali di genere vario 

* Prodotti merceologici venduti: Manuali per uso professionale (tributario, informatica, ecc.) 

» Prodotti merceologici venduti-Pubblicazioni specialistiche fimedicina, architettura, ingegneria, ecc.) 

* Prodotti merceologici veftduti: Dischi, musicassette, videocassette, compact disc, DVD 


* Prodotti merceologici venduti: Gadgets, articoli da regalo, poster, cartoline, calendari 


«+ Prodotti merceologici venduti: Articoli di cartoleria, bollettari, manuali, modulistica e materiale per ufficio 

* Serviziofferti: Erogazione di carte fedeltà personalizzate 

* Serviziofferti; Eventi promozionali speciali (ad esempio, con la presenza degli autori c/o della stampa) 

» Servizi offertiRilegatura testi, fotocopie 

* Altri dati: Ritavi derivanti dalla vendita di libri nuovi con sconti elevati (remainders) 

+ Modalità)di acquisto: Tramite gruppi di acquisto, unioni volontarie e da consorzi, cooperative, affiliante, 
franckisot 

* Modalità organizzativa: In franchising o affiliato 


QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


»/ Beni strumentali: Fotocopiatrici 
QuaADRO Z DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


» Testi scolastici e/o universitari (di cui al rigo D16): Testi scolastici 


* Testi scolastici e/o universitari (di cui al rigo DI16): Testi universitari 


* Altri dati: Ricavi derivanti da vendite in promozione 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L’evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM15B. 
Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 
52.48.2 — Commercio al dettaglio di materiale per ottica, fotografia, cinematografia, strumènti di precisione. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non solbedi variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 
A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra l&wariabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 


L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli pet la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta 2002, completati con ulteriori informazioni 
contenute nel questionario ESM15 inviato ai contribuenti per l’evoluZzione dello studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 9.631. 


Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con.le informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 8.027. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevato la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 315 posizioni. 

1 principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euros 

«+ quadro B del modello (unità locale destifata)all’attività di vendita) non compilato; 

«quadro D del questionario (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

«quadro PF del modello (elementi contabili) non compilato; 

* | presenza di attività secondarie coriNun'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percéntuali relative alla tipologia dell’offerta (quadro D del questionario); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro D del questionario), 
* errata compilazione delle percentuali relative alla modalità di acquisto (quadro D del questionario); 


* incongruenze fra i datisstrùtturali e i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è stato pari a 7.712. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata Uma strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 
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* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipò 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Agalisi in Componenti Principali *; 


«+ un procedimento di Cluster Analysis 2. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustèring, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione; tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentoniey comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogèfheità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili/’guanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguonò.il’ gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i guadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. ‘l'ale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, ai diversi prodotti merceolegici venduti e servizi offerti, etc., 
tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative=alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse tealtà economiche e produttive di una 
impresa. 

I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono atializzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono*idwersi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare tredici gruppi èniogenci di imprese. 


DESCRIZIONE DELGRUPPI OMOGENEI 


Lo studio è stato condotto sulle attività economiche’ operanti nell’ambito del commercio al dettaglio di materiale 
per ottica, fotografia, cinematografia, strumenti di precisione. 

Nel settore sono stati individuati 13 gruppiSoîbgenci, differenziati in funzione degli elementi caratterizzanti di 
seguito riportati: 

«tipologia dell’offerta,; 

* tipologia di clientela; 

* dimensione del punto vendita; 

* modalità di acquisto; 

* presenza di più di un punto vendita; 


* localizzazione del punto vendita. 


La tipologia di offerta Îa/ consentito di classificare le attività economiche in funzione delle tipologie 
merceologiche trattatereo dei servizi erogati. Le categorie di prodotto e/o servizi per le quali è stata riscontrata 
una specializzazionefmatcata e/o prevalente sono: 


L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi(iftun numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino dl‘massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


© La(Clù$ter Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omgetiti di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili, 
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«occhiali da vista, occhiali premontati, lenti per occhiali e lenti a contatto nonché occhiali da sole, accessori 
prodotti per lenti a contatto e montature (cluster 4, 5, 6, 7, 10, 11, 12 e 13) 

* materiale fotografico di consumo (tullini, ecc.), videocassette e batterie (cluster 1 e 2); 

* videocamere, cineprese, macchine fotografiche e accessori (cluster 3); 

«+ sviluppo e stampa di materiale fotografico (anche se effettuato presso altri laboratori) (cluster 1 e 8) 

* servizi fotografici e video riprese (cluster 9); 

Infine, la tipologia di offerta ha contribuito a differenziare le imprese appartenenti al cluster»12 da quelle del 


cluster 7 in quanto pur avendo la stessa specializzazione in materiale per ottica presentaritGn' assortimento 
un’ampia gamma di merceologie e/o servizi attinenti la fotografia. 


La tipologia di clientela ha condotto all’individuazione delle imprese del cluster 6 le qual/ottengono parte dei 
ricavi con una clientela costituita da utilizzatori professionali (fotografi e/o studi fotoggafici, ottici e/o ottici 
optometristi, altre imprese e/o professionisti, enti pubblici e privati, ecc.). 

La dimensione del punto vendita ha permesso di classificare i negozi di ottica/in. piccoli (cluster 7), in medi 
(cluster 10) cd in grandi (cluster 5). 

La modalità d’acquisto contraddistingue le imprese del cluster 11 le quali ricofrorio a gruppi di acquisto, unioni 
volontarie, consorzi, cooperative, franchisor, affiliante come fonte primaria di àpprovvigionamento. 


La presenza di più di un punto vendita identifica le catene di ottica gestite dallo stesso proprietario (cluster 4). 


La localizzazione del punto vendita caratterizza le attività inserite inzun dentro commerciale al dettaglio (cluster 

13). 

Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo Segnalazione contraria, l’indicazione di valori 

numerici riguarda valori medi. 

CLUSTER 1 — NEGOZI ORIENTATI ALLA VENDITA DI MATERIALE FOTOGRAFICO DI CONSUMO E AL 
SERVIZIO DI SVILUPPO E STAMPA 

NUMEROSITÀ: 484 

Le imprese appartenenti al cluster si contraddistinguéno per la tipologia di offerta orientata prevalentemente 

verso la vendita di materiale fotografico di consumg (rullini, ccc.), videocassette e batterie (38% dei ricavi) e lo 

sviluppo e stampa di materiale fotografico (31%). Di frequente, il ventaglio di offerta comprende, inoltre, 

videocamere, cineprese, macchine fotografichèae' accessori (8% dei ricavi) nonché la realizzazione di servizi 

fotografici e video riprese (6%). 


Le strutture presentano locali destinati alla vendita e all'esposizione interna della merce di 29 mq, locali destinati a 
laboratorio e/o a sala di ripresa di 10 Mq e spazi adibiti a magazzino di 9 mq. L'esposizione fronte strada 
(vetrine) è pari a 3 metri lincari. 


Le imprese sono organizzate nella maggior parte dei casi (76%) come ditte individuali e raramente è presente più 
di un addetto. 


La clientela di riferimento si eompone quasi esclusivamente di privati (94% dei ricavi). 
Il canale di acquisto principale è l’ingrosso con un'incidenza dell’86% sugli approvvigionamenti complessivi. 


La quasi totalità dei soggetti affida a terzi lo sviluppo di materiale fotografico sostenendo un costo di oltre 9.700 

euro. 

CLUSTER 2 — NEGOZI SPECIALIZZATI IN MATERIALE FOTOGRAFICO DI CONSUMO, VIDEOCASSETTE E 
BA'TIERIE 


NUMEROSITÀ:159 


Le imprese “appartenenti al cluster si contraddistinguono per la specializzazione dell’offerta in materiale 
fotografico»di consumo (rullini, ecc.), videocassette e batterie (71% dei ricavi). 

Gli spaziydestinati all’esercizio dell’attività si articolano in 36 mq di locali per la vendita e l’esposizione interna 
dell'aamerce e, nel 47% dei casi, di 20 mq di locali destinati a laboratorio e/o a sala di ripresa. Le vetrine fronte 
strada si estendono per 3 metri lincari. 
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Si tratta di imprese, organizzate nel 72% dei casi sotto forma di ditta individuale, nelle quali si riscontra spessoda 
presenza di un unico addetto. 


L'offerta del punto vendita è rivolta quasi esclusivamente ad una clientela privata (92% dei ricavi). 


Per l’approvvigionamento delle merci, le imprese del cluster fanno ampio ricorso a commercianti all’ingtosso 

(87% degli acquisti). 

CLUSTER 3 — NEGOZI CON VENDITA PREVALENTE DI VIDEOCAMERE, CINEPRESEj MACCHINE 
FOTOGRAFICHE E ACCESSORI 


NUMEROSITÀ: 193 


Le imprese appartenenti al cluster dispongono di un’ampia gamma di articoli in assortimentò”ma realizzano la 
quota maggiore di ricavi (45%) dalla vendita di videocamere, cineprese, macchine fotografiche e accessori. Un 
peso più contenuto sui ricavi complessivi deriva dallo sviluppo e stampa di materiale fotografico (15% dei ricavi), 
dalla vendita di materiale fotografico di consumo (tullini, ecc.), videocassette e batteri&.(13%) nonché dall’offerta 
di binocoli, cannocchiali, microscopi, lenti, materiale per geodesia (4%). 


Gli spazi destinati all'esercizio dell’attività sono estesi e consistono in 42 nag>di superficie per la vendita e 
l'esposizione interna della merce, 21 mq di magazzino e, nel 42% dei casi, di.2*mq di laboratorio e/o sala di 
ripresa. L'esposizione fronte strada (vetrine) è di 4 metri lineari. 

Si tratta di imprese equamente ripartite tra ditte individuali e società nellt”quali si riscontra la presenza di 2 
addetti. 

L’offerta del punto vendita è rivolta sia a consumatori privati (85%dci ricavi) sia a professionisti e/o enti c/o 
imprese (15%). 

In merito all’approvvigionamento delle merci, gli acquisti vengono effettuati tramite commercianti all’ingrosso 
(59%) e, per oltre la metà dei soggetti, tramite imprese produttrici‘ (51%). 

La quasi totalità degli appartenenti al cluster sostiene oltre=20.000 euro di costi per lo sviluppo di materiale 
fotografico effettuato da terzi mentre nella metà tei Ycasi si rilevano circa 6.000 curo di costi per 
l’esternalizzazione del servizio di riparazione di apparecchi /o accessori fotografici ed altre lavorazioni. 


CLUSTER 4 — NEGOZI DI OTTICA CON PIÙ PUNTI VENDITA 
NUMEROSITÀ: 186 
Nel cluster rientrano le imprese che dispongonoydi 2 0 3 punti vendita. Si tratta quasi esclusivamente di negozi 


specializzati in materiale per ottica: occhialixcavista, occhiali premontati, lenti per occhiali e lenti a contatto (61% 
dei ricavi) e occhiali da sole, accessori, prédbtti per lenti a contatto e montature (24%). 


La superficie dei locali per la vendita l'esposizione interna della merce è complessivamente pari a 140 mg, i 
locali destinati a laboratorio e/o a sala per esame della vista occupano uno spazio di 45 mq mentre quelli adibiti a 
magazzino sono di 48 mg. L’esposîzione fronte strada (vetrine) è di 12 metri lineari. 

La forma giuridica adottata con\pii freguenza (81% dei casi) è quella societaria. Complessivamente gli addetti 
coinvolti nell’attività sono pari a 7. 

La clientela di riferimento/èeostituita quasi esclusivamente da privati (95% dei ricavi). 

In merito all’approvvigionamento delle merci, il 67% degli acquisti avviene tramite imprese produttrici ed il 18% 
mediante commercianti all'ingrosso. 

La quasi totalità déi soggetti effettua in proprio il montaggio e la riparazione di occhiali da vista mentre il 35% si 
affida ad un labafàtorio ottico esterno sostenendo un costo di circa 10.700 euro. 

CLUSTER 5 — NEGOZI DI OTTICA DI GRANDI DIMENSIONI 

NUMEROSIEA: 104 

Nel cluster fientrano le imprese contraddistinte dalla disponibilità di superfici estese per l'esercizio dell’attività: 
128 mgpdi locali per la vendita e l’esposizione interna della merce, 37 mq di laboratorio c/o sale di ripresa c/o 
esame della vista, 94 mq di magazzino e 10 metri lineari di vetrine; anche il numero degli addetti coinvolti 


nfllattività, pari a 6, risulta essere superiore alla media del settore. In merito alla tipologia di offerta, si tratta quasi 
esclusivamente di negozi di ottica che realizzano il 50% dei ricavi con la vendita di “occhiali da vista, occhiali 
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premontati, lenti per occhiali e lenti a contatto” ed il 16% con “occhiali da sole, accessori, prodotti per lenti@ 
contatto e montature”. La metà dei soggetti, risulta completare l’offerta con un’ampia gamma di servizi ,e/ò 

prodotti fotografici: videocamere, Sepino, macchine fotografiche e accessori (16% dei ricavi), sviluppo € 

stampa di materiale fotografico (15%) nonchè materiale fotografico di consumo (tullini, ecc), videocassette e 

batterie (12%). 

Le imprese sono organizzate nel 76% dei casi in forma societaria. 

La clientela di riferimento è costituita in larga parte da consumatori privati (90% dei ricavi) ed, in Misura minore, 

da professionisti e/o enti e/o imprese (10%). 

Gli approvvigionamenti vengono effettuati ricorrendo prevalentemente a imprese produttrici (60%/degli acquisti) 

ea commercianti all’ingrosso (25%). 

I due terzi dei soggetti effettua in proprio il montaggio e la riparazione di occhiali da vista Mentre il 27% si affida 

ad un laboratorio ottico esterno sostenendo, in tal caso, un costo di oltre 6.000 euro. Ifffine} si rileva che il 40% 

degli appartenenti al cluster, sostiene oltre 25.000 euro di costi per lo sviluppo di matériale fotografico effettuato 

da terzi. 


CLUSTER 6 — NEGOZI CON OFFERTA RIVOLTA PREVALENTEMENTE AD UNACLIENTELA “NON PRIVATA” 
NUMEROSIT'À: 243 


La tipologia di clientela è l'elemento di maggiore caratterizzazione delle imprese di questo casta Il modello 
concentra, difatti, le attività che realizzano circa il 56% dei ricavi con una,/Clientela “non privata” * (imprese e/o 
professionisti c/o enti). Coerentemente con la peculiarità del cluster, v@eonsùmatori privati riportano la più bassa 
incidenza sui ricavi (44%) riscontrata nel settore. 


Di frequente il ventaglio di offerta si compone di: sviluppo e stampa di materiale fotografico (20% dei ricavi), 
materiale fotografico di consumo (tullini, ecc.), videocassette e batterie (17%), videocamere, cineprese, macchine 
fotografiche e accessori (7%) sonde, la realizzazione di servyizi fotografici e video riprese (14% per il 47% dei 
soggetti). Nel 40% dei casi, invece, l'offerta risulta più oriefitatà verso gli occhiali da vista, occhiali premontati, 
lenti per occhiali e lenti a contatto (46% dei ricavi) e gli ocehiali da sole, accessori, prodotti per lenti a contatto e 
montature (23%). 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività si articolano/in 35 mq di locali adibiti alla vendita e all’esposizione 
interna della merce, 16 mq di spazi destinati a laboratorio e/o a sale di ripresa e/o esame della vista e 13 mq di 
magazzino. Le vetrine fronte strada sono di 3 metri lificari. 

La natura giuridica adottata dal 62% dei soggetti è la ditta individuale. Gli addetti occupati risultano essere pari a 
2 


Per l'approvvigionamento delle merci, le imprese ricorrono sia a commercianti all'ingrosso (56% degli acquisti) 
sia a imprese produttrici (41%). 

In linea con la tipologia di clientela, lerendite con emissione di fattura sono frequenti e rappresentano il 37% dei 
ricavi complessivi. 


CLUSTER 7 — NEGOZI DI OTTICADI PICCOLE DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 2.605 

Questo è il cluster più numeroso del settore e concentra le imprese con una marcata specializzazione in prodotti 
ottici: occhiali da vista, occhiali premontati, lenti per occhiali e lenti a contatto (71% dei ricavi) e occhiali da sole, 
accessori, prodotti per letti a contatto e montature (25%). Ulteriore elemento di caratterizzazione è la 
disponibilità di superfici?ridotte per l’esercizio dell’attività: 29 mq di locali per la vendita e l'esposizione interna 
della merce, 13 mgédi laboratorio e/o sala per esame della vista e 5 mq di magazzino. Le vetrine fronte strada 
sono di 3 metri lificari. 

Le imprese, organizzate nell’67% dei casi sotto forma di ditta individuale, presentano 1 o 2 addetti. 

La clientela di riferimento è costituita quasi esclusivamente da consumatori privati (99% dei ricavi). 

Il principale 6anale di approvvigionamento è quello diretto (imprese produttrici) con un'incidenza del 72% sugli 
acquisti tComplessivi. 

È? frequente la realizzazione in proprio del montaggio e della riparazione di occhiali da vista; più di rado (36% 
deiicasi) le stesse lavorazioni vengono affidate ad un laboratorio ottico esterno sostenendo un costo di circa 
3800 éuro. 
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CLUSTER 8 — NEGOZI DI SVILUPPO E STAMPA DI MATERIALE FOTOGRAFICO 
NUMEROSITÀ: 524 


Il cluster concentra le imprese che realizzano la quota maggiore di ricavi (60%) con il servizio di sviluppb e 
stampa di materiale fotografico; frequente, anche se marginale in termini di ricavi (14%), è la vendita dimateriale 
fotografico di consumo (tullini, ecc.), videocassette e batterie. 


Le strutture presentano 29 mq di locali adibiti alla vendita e all’esposizione interna della merce e, nella metà dei 
casi, 20 mq di laboratorio e/o sala di ripresa e 18 mq di magazzino. Le vetrine fronte strada*sono di 4 metri 
lincari. 


La forma giuridica adottata nel 75% dei casi è la ditta individuale. Per lo svolgimento dell’attività viene occupato 
un solo addetto che spesso coincide con lo stesso titolare. 

La clientela è costituita in maniera pressoché esclusiva da consumatori privati (93% dei ricavi). 

Il canale di approvvigionamento principale è l’ingrosso con un'incidenza dell’82% sugtiacquisti complessivi. 


La quasi totalità dei soggetti affida a terzi lo sviluppo di materiale fotografico sostenendo un costo di oltre 14.200 
euro. 
CLUSTER 9 — NEGOZI DI FOTOGRAFIA CON OFFERTA ESTESA AI SERVIZI FOTOGRAFICI E VIDEO RIPRESE 
NUMEROSITÀ: 202 
Le imprese del cluster si contraddistinguono per la completezza dell'offerta nell’ambito della fotografia; oltre al 
servizio di sviluppo e stampa di materiale fotografico (26% dei ricavi)ve alla vendita di materiale fotografico di 
consumo (rullini, ecc.), videocassette e batterie (17%) tali imprésé, difatti, estendono l'offerta anche ai servizi 
fotografici e video riprese realizzando una quota di ricavi (37%) nettamente superiore alla media del settore. 
Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività si articolano in 29 mà di locali per la vendita e l’esposizione interna 
della merce, 15 mq di laboratorio e/o sala di ripresa e 16mg di magazzino per il 54% dei soggetti. Le vetrine 
fronte strada sono di 4 metri lincari. 
Si tratta di imprese, organizzate nel 79% dei casi sott6 forma di ditte individuali, nelle quali si riscontra la 
presenza di un solo addetto. 
La clientela è composta da consumatori privati (89% dei ricavi) e, per oltre la metà dei soggetti, da “altre imprese 
e/o professionisti” (14%). 

Il canale all’ingrosso rappresenta la fonte primaria di approvvigionamento (85% degli acquisti). 
La quasi totalità dei soggetti affida a terzilo sviluppo di materiale fotografico sostenendo un costo di circa 12.400 
curo. 
CLUSTER 10 — NEGOZI DI OTTICA DI MEDIE DIMENSIONI 
NUMEROSIT'À: 722 
Il cluster concentra i negozi di ottica contraddistinti da una struttura di medie dimensioni. I locali destinati alla 
vendita c all’esposizione intera della merce coprono, difatti, una superficie di 65 mg, i locali adibiti a laboratorio 
e/o a sala per esame dellatyista sono di 22 mq e gli spazi adibiti a magazzino sono di 27 mq. L'esposizione fronte 
strada (vetrine) è pari a 6 metri lineari. In merito alla tipologia di offerta, si riscontra una marcata specializzazione 


in materiale per ottica:\gCChiali da vista, occhiali premontati, lenti per occhiali e lenti a contatto (64% dei ricavi) 
nonchè occhiali da/Sele, accessori, prodotti per lenti a contatto e montature (24%). 


Gli appartenenti alhcluster risultano organizzati nel 52% dei casi sotto forma di società e per la restante quota 
(48%) in ditta individuale. Gli addetti risultano essere pari a 3. 


La clientela@ptessoché esclusiva è rappresentata da consumatori privati (98% dei ricavi). 
Per l’approvvigionamento delle merci, si riscontra un ampio ricorso a imprese produttrici (72% degli acquisti). 


E° frequente la realizzazione in proprio del montaggio e della riparazione di occhiali da vista; più di rado, 38% dei 
casigle suddette lavorazioni vengono affidate ad un laboratorio ottico esterno sostenendo un costo di circa 5.800 
curò. 
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CLUSTER 11 — NEGOZI DI OTTICA CHE SI APPROVVIGIONANO DA/ATTRAVERSO GRUPPI DI ACQUISTO} 
UNIONI VOLONTARIE, CONSORZI, COOPERATIVE, FRANCHISOR, AFFILIANTE 


NUMEROSITÀ: 727 


L’elemento di maggiore caratterizzazione delle imprese appartenenti al cluster è la modalità di 
approvvigionamento delle merci che si realizza principalmente tramite “gruppi di acquisto, unionisvelentarie, 
consorzi, cooperative, franchisor, affiliante” (79% degli acquisti). Si tratta perlopiù di imprese associatàra gruppi 
di acquisto, unioni volontarie, consorzi, cooperative (72% dei casì). In merito alla tipologia di Offerta, questa 
risulta specializzata in occhiali da vista, occhiali premontati, lenti per occhiali e lenti a contatto (68% dei ricavi) 
nonchè occhiali da sole, accessori, prodotti per lenti a contatto e montature (22%). 


Le strutture presentano locali destinati alla vendita c all'esposizione interna della merce di36 Mq, locali adibiti a 
laboratorio e/o a sala per esame della vista di 17 mq e spazi destinati a magazzino di 9 mqXL'esposizione fronte 
strada (vetrine) è di 6 metri lineari. 


Le imprese sono organizzate nel 58% dei casi sotto forma di ditta individuale e péxlatestante quota (42%) in 
società. Nello svolgimento dell’attività sono coinvolti 2 addetti. 


La clientela pressoché esclusiva è costituita da consumatori privati (98% dei ricavi). 


E° frequente la realizzazione in proprio del montaggio e della riparazione di otehiali da vista; nel 39% dei casi tali 
lavorazioni vengono affidate ad un laboratorio ottico esterno per un costordi circa 3.300 euro. 


CLUSTER 12 — NEGOZI DI FOTO-OTTICA DI PICCOLE DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 1.399 


Nel cluster rientrano i negozi di ottica di piccole dimensioni che @steridono l’offerta anche a prodotti e/o servizi 
tipici del settore fotografico sebbene questi apportano un contributo marginale sui ricavi complessivi. Il ventaglio 
di offerta si compone, difatti, di: occhiali da vista, occhiali pfemontati, lenti per occhiali e lenti a contatto (50% 
dei ricavi), occhiali da sole, accessori, prodotti per lenti a cortatto e montature (19%), sviluppo e stampa di 
materiale fotografico (10% dei ricavi) e materiale fotografico di consumo (tullini, ecc.), videocassette e batterie 
(8%). 

Gli spazi destinati all'esercizio dell’attività sono ridotti e si articolano in 29 mq di locali per la vendita e 
l’esposizione interna della merce, 13 mq di locali adibiti a laboratorio e/o a sala per l’esame della vista e, nella 
metà dei casi, 12 mq di magazzino. L'esposizione fronte strada (vetrine) è di 4 metri lincari. 

La natura giuridica adottata in prevalenza (68%sdei casi) è la ditta individuale; gli addetti coinvolti nell’attività 
risultano essere 1 0 2. 

La clientela è costituita quasi esclustvaménte da consumatori privati (97% dei ricavi). 

Per l’approvvigionamento delle mercialeimprese ricorrono per il 59% degli acquisti a imprese produttrici e per il 
39% a commercianti all’ingrosso. 


Il 60% degli appartenenti al clusterteffettua in proprio il montaggio e la riparazione di occhiali da vista mentre il 
37% si affida ad un laboratorio Oftico esterno sostenendo, in tal caso, un costo di circa 3.800 euro. Infine, si 
riscontrano costi di 5.200 euî&per sviluppo di materiale fotografico effettuato da terzi. 


CLUSTER 13 — NEGOZI ANSERITI IN CENTRI COMMERCIALI AL DETTAGLIO 

NUMEROSITÀ: 130 

La localizzazione all'interno di centri commerciali al dettaglio rappresenta la principale caratteristica delle imprese 
appartenenti al cluster. In merito alla tipologia di offerta, l'assortimento trattato si compone principalmente di 


occhiali da vista, occhiali premontati, lenti per occhiali e lenti a contatto (53% dei ricavi) e di occhiali da sole, 
accessori, prodòtti per lenti a contatto e montature (24%). 


I punti vendita presentano 48 mq di locali per la vendita e l’esposizione interna della merce, 11 mq di locali 
adibiti alaboratorio e/o a sala per esame della vista e, nel 55% dei casi, 20 mq di magazzino. L'esposizione fronte 
strada (vetrine) è di 6 metri lineari. 

Le imprese del cluster sono organizzate nel 63% dei casi in società e nel 37% sotto forma di ditta individuale. Gli 
addetti coinvolti nell’attività sono pari a 3. 
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L'offerta del punto vendita è rivolta quasi esclusivamente ad una clientela privata (97% dei ricavi). 


Per l’approvvigionamento delle merci, si ricorre sia a imprese produttrici (53% degli acquisti) sia a commercfanti 


all’ingrosso (37%). 


Coerentemente con la tipologia di localizzazione dichiarata, le spese sostenute per beni e/o servizi comunisono 
frequenti e di valore pari a circa 2.300 euro. 


Oltre la metà dei soggetti effettua in proprio il montaggio c la riparazione di occhiali da vista mentre il 35% si 
affida ad un laboratorio ottico esterno sostenendo un costo di circa 3.700 euro. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazionettta gl ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 

E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è-=proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica’Ynellesercizio dell’attività c per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibilivdistorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 
* costo del venduto* dichiarato negativo; 


*  costie spese dichiarati nel quadro F del modello superiori arricavi dichiarati. 
Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economito-contabili specifici delle attività in esame: 


. produttività per addetto = ricavi /(numero addetti 5 * 1.000) 
* ricarico = ricavi/costo del venduto; 


+ rotazione del magazzino = (costo del venduto / giacenza media 9). 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamentespe? forma giuridica, è stata calcolata la distribuzione ventilica di 
ciascuno degli indicatori precedentemente“definiti e poi sono state selezionate le imprese che presentavano valori 


È La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


l'andamento della variabile dipendente in*funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
‘ Costo del venduto = Esistenze iniziali * aCquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 
5 Le frequenze relative ai dipendentissono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non/diendenti, ad eccezione dei Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli Amministratòrinon soci, sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1 +"iumero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 

(ditte individuali) a$sunti/con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e cOritinuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 


Numero addetti Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 


e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 


nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci 


&“Giîcenza media = (Fsistenze iniziali + rimanenze finali) / 2. 
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degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di 
riferimento. 


Per la produttività per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 


«dal 2°al 17° ventile, per il cluster 5; 

«dal 2°al 18° ventile, per i cluster 3, 4, 7, 10, 11, 12; 

«dal 2°al 19° ventile, per il cluster 13; 

«dal 3° al 18° ventile, per il cluster 6; 

* dal 3°%al 19° ventile, per 1 cluster 1, 8,9; 

* dal 4° al 19° ventile, per il cluster 2. 

Per il ricarico sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 4°al 19° vente, per i cluster 4, 12, 

* dal 5° al 18° ventile, per il cluster 2; 

» dal 5° al 19° ventile, per i cluster 1, 3, 6, 7, 8,9, 10, 11, 13; 

* dal 6° al 19° ventile, per il cluster 5. 

Per la rotazione del magazzino sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 2°al 19° ventile, per i cluster 10, 11, 13; 

«dal 3° al 18° ventile, per il cluster 6; 

«+ dal 3°al 19° ventile, per i cluster 5, 7, 8,9, 12; 

«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 1, 3, 4; 

* dal 5° al 19° ventile, per il cluster 2. 

Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 

Perla determinazione della “funzione di ricavo” sono state/utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 


quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


di. 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono sta 
esclusi tutti coloro che presentavano un valbre dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra 
valori -2,5 e +2,5. 


n. 


Nella definizione della “funzione Ai*%ticavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 


A tale scopo si sono utilizzati fisultati di uno studio relativo alla “territorialità del commercio a livello 
comunale’, che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 


* grado di modernizzazione) 

* grado di copertura der‘sefvizi di prossimità; 

* grado di sviluppo Soeio-cconomico. 

Nella definizione della funzione di ricavo le aree territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile “costo del venduto”. Tali variabili hanno 
prodotto, ove2le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al coefficiente della variabile “costo del venduto”. 


Nell’allegato 3A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


criteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell’apposito Decreto Ministeriale. 
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APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

»  l’Analisi Discriminante?, 

* lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 3.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione/di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogerteò, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, pondefata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


* T?Analisi Diteriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 3.B 
VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
* Numero giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 


* Numero giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

* Numero giornate retribuite per gli apprendisti 

* Numero giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a 
domicilio 

«Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente. nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell’impresa familiare e coniuge dell’azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attività 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che appottano lavoro prevalentemente 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi daquelli di cui al rigo precedente 

* Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 

«Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigo/precedente 

. umero di amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
« Unità locale destinata all’attività di vendita: Locali destinati, pela vendita e l'esposizione interna della merce 


(a) 
*  Unitàlocale destinata all’attività di vendita: Locali destinativa/imagazzino Mg) 

*  Unitàlocale destinata all’attività di vendita: Localizzazione”in centro commerciale al dettaglio 

* Unità locale destinata all’attività di vendita: Costi é spese sostenute per beni e/o servizi comuni (in caso di 
localizzazione non autonoma) 


* Strutture non annesse alle unità locali destinate alla vendita: Locali destinati a magazzino e/o deposito (Mg) 


QUADRO D DEL QUESTIONARIO : 
* Tipologia dei prodotti venduti e dei seryizivefferti: Occhiali da vista (montatura comprese le lenti da vista), 
occhiali premontati, lenti per occhiali e Jénitijà contatto 


* Tipologia dei prodotti venduti e dei, setvizi offerti: Occhiali da sole, accessori, prodotti per lenti a contatto e 
montature (senza lenti da vista) 


* Tipologia dei prodotti venduti “& dei servizi offerti Materiale fotografico di consumo (rullini, ccc.), 
videocassette e batterie 

* Tipologia dei prodotti verfdutà e dei servizi offerti: Video camere, cineprese, macchine fotografiche e 
accessori 

* Tipologia dei prodotti venduti e dei servizi offerti: Video registratori e lettori 

«Tipologia dei prodottiyenduti e dei servizi offerti: Telefoni e accessori 

«Tipologia dei prodotti venduti e dei servizi offerti: Binocoli, cannocchiali e microscopi, lenti, materiale per 
geodesia, ecc. 

* Tipologia dei-prodotti venduti e dei servizi offerti: Sviluppo e stampa di materiale fotografico (anche se 
effettuato presso altri laboratori) 


+ Tipologia detprodotti venduti e dei servizi offerti: Servizi fotografici e video riprese 

* ModalitàLdi acquisto: Da e/o attraverso gruppi di acquisto, unioni volontarie, consorzi, cooperative, 
franchisor, affiliante 

«Tipologia della clientela: Fotografi e/o studi fotografici 

«Tipologia della clientela: Ottici e/o ottici optometristi 


+/Y Tipologia della clientela: Altre imprese e/o professionisti 


‘Tipologia della clientela: Altri (enti pubblici, enti privati, ecc.) 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM17U. 

Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 

«51211 - Commercio all’ingrosso di cercali e legumi secchi, 

«+  5121.2- Commercio all’ingrosso di sementi e alimenti per il bestiame, piante officinali, semi olcosi, patate da 


semina. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto,ften solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa, 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni stra le variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i divéetsi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d’impestà 2003. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 2.842. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello’ studio, lo scarto di 79 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

«quadro F (elementi contabili) non compilatò; 

* presenza diattività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di vendita (quadro D); 

* errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti merceologici venduti (quadro D); 

* errata compilazione delle perceritualirelative alla tipologia di clientela (quadro D); 

«+ errata compilazione delle percentuali relative alla modalità di acquisto (quadro D); 


* incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuaty il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 2.763. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le‘imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata unasstrategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


«°° una teeRica-basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Anabjise des données e nella fattispecie come un’Anabisi in Componenti Principali *; 


1 L’Analisitin Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
sfieshino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
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* un procedimento di Cluster Analysis ?. 
l'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto )più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 

Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono,\comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 

In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogencità ei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto» funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il &fuppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle préseriti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie di, vendita, alla specializzazione 
merceologica, etc. tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le miformazioni relative alle strutture 
operative, al mercato di riferimento e a tutti quegli elementi specifici Che taratterizzano le diverse realtà 
economiche e produttive di una impresa. 

1 fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversiaspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare undici gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


La presente analisi ha consentito di suddividere gli esefcizi commerciali all’ingrosso di cereali, legumi secchi, 
sementi e mangimi zootecnici in gruppi omogenei, adottando i seguenti criteri di classificazione: 

«la specializzazione merceologica; 

* la tipologia di vendita; 

«la tipologia di clientela; 

» la dimensione; 


«lo svolgimento di alcune fasi di laverazione sul prodotto. 


Il primo fattore di classificazione4ha permesso di individuare i grossisti caratterizzati dalla vendita esclusiva o 
prevalente di una determinata Merceologia. Le principali specializzazioni merceologiche riscontrate sono le 
seguenti: 

«grano, in particolare grano/turo (cluster 4 e 10); 

* sementi (cluster 5); 

* mais e semi oleosi (cluster 7); 

* mangimi zootecnici\(cluster 11). 

La tipologia di vendita ha consentito, a sua volta, di differenziare i commercianti all’ingrosso che effettuano 


vendita sul territorio (cluster 3, 4 e 8) da quelli che vendono al banco (cluster 2 e 10); è stato individuato inoltre 
un gruppo di opératori che compiono in misura rilevante vendita al dettaglio (cluster 6). 


2 La Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


Stmaili. 
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Nell'ambito dei grossisti con vendita sul territorio ed offerta diversificata sono distinti i commercianti che,$i 
rivolgono prevalentemente a dettaglianti, grande distribuzione e distribuzione organizzata (cluster 3) da quellichè 
vendono soprattutto agli agricoltori/allevatori (cluster 8). 


Con riferimento all’aspetto dimensionale, è stato possibile distinguere le realtà commerciali maggiormente 
strutturate im termini soprattutto di numero di addetti e dimensione dei locali dedicati all’attività (clustef:9) 


Lo svolgimento di alcune fasi di lavorazione sui prodotti, in particolare la macinatura e la miscelazione, ha 
consentito di individuare un ulteriore modello di business (cluster 1). 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. 


Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 
CLUSTER 1- GROSSISTI CHE SVOLGONO ATTIVITÀ DI MACINATURA/TRITURAZIONE 
NUMEROSITÀ: 93 


I grossisti appartenenti al cluster si caratterizzano per lo svolgimento di alcune fasitdilavorazione sul prodotto, in 


particolare la macinatura/triturazione e, nel 35% circa dei casi, l’essiccazione e l@wMiscelazione. 


La gamma dei prodotti venduti è variegata e si compone in prevalenza di Mangimi zootecnici (21% dei ricavi), 
mais (18%), grano duro (20% dei ricavi nel 40% dei casi), grano tenero (13% nel 59%), concimi (11% nel 57%) e 
“altro” (16% nel 55%). 


La vendita avviene sia sul territorio (86% dei ricavi nel 56% dei casi), sta al banco (66% nel 56%); il 60% dei 
soggetti effettua vendita al dettaglio (24% dei ricavi) per la quale dispone in genere di spazi appositamente 
dedicati (55 mq nel 57% dei casî). Le altre superfici utilizzate pet svolgimento dell’attività sono rappresentate 
da locali destinati a deposito (708 mg) e alla lavorazione dei prodotti (179 mg), uffici (23 mq) c piazzali dedicati 
alle operazioni di carico e scarico (431 mg); nel 65% dei casi g@no ‘presenti locali per la vendita (80 mg) e nel 53% 
silos della capacità di circa 1.275 metri cubi. 


La clientela è mista e comprende prevalentemente allevatoriVagricoltori (48% dei ricavi), grossisti (25% dei ricavi 
nel 55% dei casi), dettaglianti (18% nel 45%), industrie..(26% nel 30%), molini (18% nel 41%) e consumatori 
privati (14% nel 53%). L'area di mercato si estende nella maggioranza dei casi a nord-ovest e nord-est. 

Per quanto concerne la forma giuridica, si tratta Soprattutto di società (48% di persone e 20% di capitali). 
Nell’attività sono coinvolti 4 addetti e nel 58%ydei casi sono presenti 2 dipendenti. 


Gli acquisti sono effettuati principalmente piesso produttori in Italia (60% degli acquisti) e grossisti (29%). 
q p iP p p gli acq g ( 


In linea con le caratteristiche del cluster, leviprese dispongono di 1 macchina per macinazione e, nel 35% circa 
dei casi, di 1 macchina confezionatrice e dini mescolatore e areatore automatico. 

CLUSTER 2 — GROSSISTI CON VENDITA AL BANCO 

NUMEROSITÀ: 371 

1 grossisti appartenenti a questo Cluster si caratterizzano per la vendita effettuata quasi esclusivamente al banco 
(88% dei ricavi). 


La gamma di prodotti offerti romprende differenti merceologie, tra le quali: concimi (22% dei ricavi nel 61% dei 
casi), mais (23% nel 54%), mangimi zootecnici (21% nel 53%), fitofarmaci (18% nel 47%), sementi (13% nel 
56%) e “altro” (36% nel/60%). 

La clientela è composta prevalentemente da allevatori/agricoltori (68% dei ricavi) e in misura marginale da 
grossisti (21% dérticavi nel 35% dei casi) e dettaglianti (17% nel 30%). 


Per quanto concerne la forma giuridica, si tratta sia di ditte individuali (55% dei casi), sia di società (27% di 
persone e 48%»di capitali). Le imprese del cluster occupano 2 addetti e nel 42% dei casi sono presenti 1 0 2 
dipendenti. 


Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito (348 mq) e spesso 
uffici @1'mq nel 63% dei cast); nella maggioranza dei casi sono presenti anche locali destinati alla vendita (87 
9) 
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Gli acquisti avvengono principalmente da produttori in Italia (63% degli acquisti) c da grossisti (44% degli 
acquisti nel 61% dei casì). 


CLUSTER 3 — GROSSISTI CON VENDITA SUL TERRITORIO RIVOLTI PREVALENTEMENTE A DETTAGLIAN'FI 
NUMEROSTIT'À: 169 


Il presente cluster si compone di imprese che ottengono la maggior parte dei ricavi dalla vendita sul. territorio 
(80% dei ricavi) e si rivolgono ad una clientela composta in prevalenza da dettaglianti (58% dei ricavi) è in misura 
È 5 e - SE dd 
più contenuta da pubblici esercizi (36% dei ricavi nel 22% dei casì) e grande distribuzione e distribuzione 
organizzata (38% nel 21%). 


L'offerta è diversificata e comprende principalmente mangimi confezionati per animali doméstici (57% dei ricavi 
nel 45% dei casi), legumi secchi (34% nel 27%), riso (28% nel 22%), mangimi zootecnici (22% nel 25%), grano 
tenero (28% nel 19%) , concimi (26% nel 21%) c “altro” (38% nel 61%). 


Il cluster è formato in prevalenza da società: in particolare si tratta per il 35% dei casirdi società di persone e per 
il 29% di società di capitali. Nell’attività sono coinvolti 3 0 4 addetti e nella metà cifca dei casi sono presenti 2 0 3 
dipendenti. 


Nel 30% dei casi si registra la presenza di 3 agenti/rappresentanti e un volumédeîvéosti sostenuti per provvigioni 
di vendita superiori alla media di settore. 


Dal punto di vista delle superfici, i locali destinati a deposito misurano 299mq e gli uffici 22 mq. 


Gli acquisti vengono effettuati principalmente presso produttori in Italia (54% degli acquisti) e grossisti (33% 
degli acquisti nel 54% dei casi). 


CLUSTER 4 — GROSSISTI DI GRANO CON VENDITA SUL TERRIT@RIO 
NUMEROSTrI'À: 168 


I soggetti appartenenti al cluster si caratterizzano sta per l’offefta di grano, in particolare grano duro (61% dei 
ricavi) e in misura ridotta grano tenero (38% dei ricavi nel 26% dei casi), sia per la vendita effettuata quasi 
esclusivamente sul territorio (91% dei ricavi). 


Coerentemente con la specializzazione produttiva, la/clientela è composta in prevalenza da molini (62% dei 
ricavi) e da allevatori/agricoltori (33% dei ricavi nel 64% dei casi). L’area di mercato si estende nella maggioranza 
dei casi al centro-sud. 


Per quanto concerne la forma giuridica, si trattà/sia di società (26% di capitali e 24% di persone) in cui sono 
occupati 3 addetti, sia di ditte individuali (50%adei casi) in cui opera il solo titolare. 


Le superfici dei locali destinati a depositò, sorto di 432 mq; nel 60% dei casi sono presenti uffici (22 mg) e piazzali 
dedicati alle operazioni di carico e scarito (774 mq). 


L’approvvigionamento avviene soprattutto tramite produttori in Italia (81% degli acquisti); il 43% dei soggetti 
effettua una parte degli acquisti presso grossisti (36%). 


CLUSTER 5 — GROSSISTI DI SEMENTI 
NUMEROSITÀ: 106 
I grossisti del presente cluster sono specializzati nella vendita di sementi (88% dei ricavi). 


La tipologia di vendita\prevalente è quella sul territorio (63% dei ricavi) anche se il 40% degli operatori realizza 
una parte consistente,dei ricavi dalla vendita al banco (73% dei ricavi). 


La clientela è coMposta in prevalenza da allevatori/agricoltori (34% dei ricavi), grossisti (50% dei ricavi nel 55% 
dei casi) e dettaglianti (41% nel 47%). 


Dal punto di vista della forma giuridica, le imprese del cluster sono principalmente società (31% di capitali e 29% 
di personè) ed'occupano un numero di addetti pari a 3; nel 47% dci casi è presente personale dipendente. 


Le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito di 298 mq e uffici 
di 29 fingy nel 41% dei casi sono presenti locali destinati alla lavorazione dei prodotti di 277 mq. 


Gli) approvvigionamenti sono effettuati presso fonti diverse: da produttori in Italia (44% degli acquisti), 
dall’estero (51% degli acquisti nel 47% dei casi), da grossisti (47% nel 45%) e da importatori (38% nel 25%). 
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Nel 35% circa dei casi le imprese dispongono di 3 macchine selezionatrici e di 1 0 2 macchine confezionatrici. 
CLUSTER 6 — GROSSISTI CON VENDITA AL DETTAGLIO 
NUMEROSITÀ: 423 


Le imprese del cluster si caratterizzano per la tipologia di vendita rappresentata dal dettaglio per una percéntuale 
rilevante dei ricavi. La vendita all’ingrosso viene condotta prevalentemente al banco (45% dei ricavi nel 53% dei 
casi). 


La clientela si compone principalmente di allevatori /agricoltori (46% dei ricavi) e consumatori pfivati (33%). 


Le strutture commerciali comprendono locali destinati a deposito (221 mg) e alla vendita (68 mq) e, nel 55% dei 
casi, uffici (15 mq); coerentemente con la tipologia di vendita, gli operatori del cluster dispongono di spazi 
appositamente dedicati alla vendita al dettaglio. 

La gamma dei prodotti offerti comprende mangimi zootecnici (19% dei ricavi), concifni (16% dei ricavi nel 65% 
dei casi), sementi (13% nel 65%), mangimi confezionati per animali domestici (13% Tel 62%), mais (13% nel 
57%) e “altro” (28% nel 61%). 

Le imprese appartenenti al cluster sono soprattutto ditte individuali (57% deitasi) e in misura inferiore società 
(36% di persone e 7% di capitali). Gli addetti complessivamente occupati sono 2} 

Le principali fonti di approvvigionamento sono grossisti (47% degli acquisti) e produttori in Italia (45%). 
CLUSTER 7 — GROSSISTI DI MAIS E SEMI OLEOSI 

NUMEROSITÀ: 171 


Il presente cluster è formato da grossisti specializzati nella vendità di mais (74% dei ricavi) cui si affianca, nel 


41% dei casi, la vendita di semi oleosi (16%). 


La vendita avviene principalmente sul territorio (71% deitricavi) in un’area di mercato che si estende quasi 
sempre nel nord-est e nel nord-ovest. 


In linea con la tipologia di prodotti trattati, la clientela è composta da grossisti (36% dei ricavi), industrie (31%) e 
allevatori/agricoltori (16%). 

Le imprese del cluster sono in leggera prevalenza società (45% di persone e 14% di capitali) ed occupano 2 0 3 
addetti. 


Le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito (761 mg), piazzali 

dedicati alle operazioni di carico e scarico (71Smg) ed uffici (18 mg). 

La modalità di acquisto prevalente è quella da produttori in Italia (83% degli acquisti). 

La maggior parte degli operatori Aelecluster svolge l’attività di essiccazione per la quale dispone di 1 

forno /essiccatoio. 

CLUSTER 8 — GROSSISTI CON VENDITA SUL TERRITORIO RIVOLTI PREVALENTEMENTE AGLI 
ALLEVATORI/AGRICOLTORI 

NUMEROSITÀ: 688 

Il presente cluster raggruppa i grossisti che effettuano quasi esclusivamente la vendita sul territorio (95% dei 

ricavi) ad una clientela=composta in prevalenza da allevatori/agricoltori (59% dei ricavi) e in misura minore da 

grossisti (39% dei ricaviinel 36% dei casi). 

L'offerta è mista si Compone di mais (29% dei ricavi nel 32% dei casi), concimi (23% nel 24%), altri cercali 

(27% nel 18%), mafigimi zootecnici (21% nel 22%) e “altro” (72% nel 65%). L’area di mercato si estende in 


prevalenza nel nord-ovest e nord-est. 


Dal punto:divista della forma giuridica, le imprese sono in primo luogo ditte individuali (61% dei casi), in cui 


0/ 


opera il sole. titolare, e in secondo luogo società (24% di persone e 15% di capitali) in cui sono occupati 3 addetti. 


Le superfici destinate allo svolgimento dell’attività, qualora presenti, si compongono di depositi (357 mq nel 59% 
deitcasi),e di uffici (23 mq nel 45% dei casi). 


L’approvvigionamento avviene in prevalenza presso produttori in Italia (71% degli acquisti) e in misura più 
contenuta da grossisti (40% degli acquisti nel 38% dei casi). 
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CLUSTER 9 — GROSSISTI DI GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 103 


Al cluster appartengono imprese di grandi dimensioni organizzate quasi esclusivamente sotto forma di società 
(46% di capitali e 45% di persone) con un numero di addetti pari a 7, di cui 4 dipendenti. 


Le dimensioni dei locali destinati allo svolgimento dell’attività sono superiori a quelle mediamente rilevate nel 
settore: i locali destinati a deposito occupano 1.367 mg, quelli destinati alla vendita 221 mg, gli uffici)77 mq e i 
piazzali dedicati alle operazioni di carico e scarico 1.359 mq; sono presenti spesso locali destinati alla vendita al 
dettaglio (167 mq nel 63% dei casi) e talvolta spazi dedicati alla lavorazione dei prodotti (695 mq 33%). 


Il cluster è formato da imprese che vendono differenti tipologie di prodotti; le principali sono: mangimi 
zootecnici (14% dei ricavi), mais (11%), concimi (10%), sementi (7%), mangimi confezionati per animali 
domestici (16% dei ricavi nel 51% dei casi), fitofarmaci (14% nel 59%) e “altro” (13% neN/0%). 


La tipologia di vendita è soprattutto l’ingrosso con vendita sul territorio (57% dei ricavi)/e, in misura minore, al 
banco (50% dei ricavi nel 53% dei casi); una parte del fatturato proviene dalla vendita“al dettaglio (20% dei ricavi 
nel 65% dei casî). 

La clientela è costituita in primo luogo da allevatori /agricoltori (48% dei ricavi)e i secondo luogo da dettaglianti 
(28% dei ricavi nel 50% dei casi), grossisti (18% nel 62%) e consumatorivpfivati (14% nel 59%). L'area di 
mercato si sviluppa in prevalenza nel centro-nord. 

Gli acquisti sono effettuati da produttori in Italia (60% degli acquisti)feda grossisti (18%), dall'estero (22% degli 
acquisti nel 44% dei casi) e da importatori (17% nel 50%). 

CLUSTER 10 — GROSSISTI DI GRANO CON VENDITA AL BANCO 

NUMEROSITÀ: 129 


La caratteristica principale dei soggetti di questo cluster è là specializzazione prevalente dell’offerta in grano, in 
particolare grano duro (54% dei ricavi) e in misura minofergrano tenero (26% dei ricavi nel 33% dei casi). Si 
aggiungono alla gamma concimi (10% dei ricavi) e sementi (11% dei ricavi nel 61% dei casi). Ulteriore elemento 
distintivo è dato dalla vendita che avviene quasi esclusivamente al banco (93% dei ricavi). 

Coerentemente con la specializzazione merceologica; la clientela è costituita soprattutto da molini (49% dei 
ricavi) e in misura più contenuta da allevatori/agriColtori (25%) e grossisti (25% dei ricavi nel 46% dei casì). 
L’area di mercato si estende principalmente al centto, al sud e alle isole. 

In termini di superfici, le imprese in questione dispongono di locali destinati a deposito di 487 mq; nella 
maggioranza dei casi sono presenti uffici6(27 mq nel 63% dei casi), piazzali dedicati alle operazioni di carico e 
scarico (942 mq nel 58%) e, a volte, locali destinati alla vendita (85 mq nel 45% dei casi). 


La forma giuridica è sia ditta individoale"(53% dei casi), sia societaria (30% società di persone e 17% società di 
capitali); gli addetti complessivamente»ccupati sono 2 e nel 50% dei casi è presente 1 dipendente. 


L’approvvigionamento è effettuato%in prevalenza da produttori in Italia (74% degli acquisti) c in misura inferiore 
da grossisti (23%). 


CLUSTER 11— GROSSISTI DIMANGIMI ZOOTECNICI 
NUMEROSITÀ: 300 


Gli operatori appartenenti al cluster sono grossisti specializzati nella vendita di mangimi zootecnici (88% dei 
ricavi) prevalenteménte dd allevatori/agricoltori (80%). 


La tipologia di(Wendita principale è quella sul territorio (75% dei ricavi) e l'arca di mercato si estende in 
prevalenza nelmord-ovest e nel nord-est. 


Dal punto dilvista della forma giuridica, le imprese sono sia società (31% di persone e 25% di capitali) sia ditte 
individuali (44% dei casi) ed occupano 2 addetti. 


Le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività, qualora presenti, sono costituite da uffici (26 mq nel 68% 
dei casi) e da locali destinati a depositi (250 mq nel 66% dei casì). 


Per effettuare gli acquisti le imprese del cluster si rivolgono principalmente a produttori in Italia (65% degli 
acquisti) e in parte a grossisti (38% degli acquisti nel 36% dei casi). 
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DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppovn,esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 


e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


È? opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuaré un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella \determinazione della 


2 


“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 

* costo del venduto‘ dichiarato negativo; 

«+ costie spese dichiarati nel quadro I del modello superiori ai ricavi dichiarati» 

Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili speGifici delle attività in esame: 

*. valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) / (numero addetti5 * 1.000); 

». rotazione del magazzino = costo del venduto hà giacenza media@del magazzino”, 

*. ricarico= ricavi/costo del venduto. 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica eysulla base del personale dipendente, è stata 

calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori’ precedentemente definiti e poi sono state 

selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato 

intervallo, per costituire il campione di riferimento. 

Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i séguenti intervalli: 


«dal 2° ventile, per 1 cluster 1, 3; 

* dal 2°al 19° ventile, per i cluster 2, 4, 5, 6,7, 8/11; 
* dal 1° ventile, per il cluster 9; 

* dal 1°al 19° ventile, per il cluster 10. 


Per la rotazione del magazzino sono stati scelti i seguenti intervalli: 


? La Regressione Multipla è una tecnica statistica ©he permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
Pandamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
“ Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 
5 Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 

Le frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 
nell'impresa e degli amministrateri non soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1+.numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individualî) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e Centinuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell’azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell’impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione divetsi; 


numero addètti = Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 


(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 
nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci. 


 Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + Rimanenze finali) / 2. 
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«dal 1°al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 3, 5, 6, 7,8,9,11; 


* fino al 19° ventile, per i cluster 4, 10. 
Per il ricarico sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 2° ventile, per i cluster 1, 5; 

«dal 4°al 19° venti, per 1 cluster 2, 6, 8, 11; 

* dal 1° ventile, per il cluster 3, 


«dal 3° al 19° ventile, per il cluster 4; 


* dal 4° ventile, per il cluster 7, 
«dal 3° ventile, per 1 cluster 9, 10. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della&‘funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili coftabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata conSil'imetodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenut&applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 

Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da\sOggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Studerît), al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 

Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conté yanche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio rélativo alla “territorialità del commercio a livello 
provinciale?” che ha avuto come obiettivo la suddivisione del tefritorio nazionale in aree omogenee in rapporto 
al: 

«grado di modernizzazione; 

* grado di copertura dei servizi di prossimità; 

* grado di sviluppo socio-economico. 

Nella definizione della funzione di ricavo, le aree tefritoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione) con la variabile “Costo del venduto”. Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali nom fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavò dîviferimento, al coefficiente della variabile “Costo del venduto”. 


Nell’allegato 4.A vengono riportate le vatiabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLISTUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

è lAnalisi Discriminante8; 

» lastima del ricavo di fiferimento. 

Nell’allegato 4.B vengono niportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel ‘nodo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei giuppi omogenei. 

Per ogni imptesa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è ‘dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra’1 coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche. l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
deli gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


? I criteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell’apposito Decreto Ministeriale. 
8 L’Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE; 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


QUADRO Z DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
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ALLEGATO 4.B 
VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 


Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 


Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 


Serie generale - n. 100 


Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti , 
z 


domicilio 


Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa 


Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell’impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 


Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attivi, 
iù ra 


nell'impresa 


Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemen 


nell’impresa 


te 


Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 


Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell’impresa 


Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigo, precedente 


Numero di amministratori non soci 


Locali destinati a deposito (Mq) 
Locali destinati alla vendita (Mg) 
Silos (Metri cubi) 

Locali destinati a uffici (Mq) 


Piazzali dedicati alle operazioni di carico e scarico (Mg) 


Tipologia di vendita: Ingrosso con vendita al barico 


Tipologia di vendita: Ingrosso con vendita4sul territorio (tramite venditori e/o via fax, modem, ecc.) 


Tipologia di vendita: Dettaglio 

Prodotti merceologici venduti: Granaftenero 
Prodotti merceologici venduti: Grano“duro 
Prodotti merceologici venduti: Maîs 


Prodotti merceologici venduti Sementi 


Prodotti merceologici venduti: Mangimi zootecnici 


Prodotti merceologici venduti: Semi oleosi 
Tipologia di clientela: Allevatori /agricoltori 
Tipologia di clientela: Molini 

Tipologia di clientàla»Industrie 

Tipologia di cliéntela: Grossisti 

‘l'ipologia di/Chentela: Dettaglianti 


Tipologia diselientela: Pubblici esercizi 


T'ipologî@ di Clientela: Grande distribuzione e distribuzione organizzata 


Tipologia di clientela: Consumatori privati 


Altri dat: Locali destinati alla vendita al dettaglio (Mg) 


Madilità di acquisto: Da grossisti 


Ricavi derivanti da produzione propria 


Fasi di lavorazione svolte: Macinatura/triturazione 


Altri dati: Acquisti sottoposti a operazioni di trasformazione 


Beni strumentali: Forni/essiccatoi - Numero 


Beni strumentali: Macchine per macinazione - 


Numero. 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM18B. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

*  51.23.0- Commercio all'ingrosso di animali vivi. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non selòdi variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra lé&wariabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e 1 diversi, modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 


L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli jjer la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d’imposta2003. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 2.114. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

T'ali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 169 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

«quadro F (clementi contabili) non compilato; 

* presenza diattività secondarie con un’incidenza’sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percentuali relativealla tipologia di vendita (quadro D); 

» errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti merceologici venduti (quadro D); 

* errata compilazione delle percentuali fel'ative alla tipologia di clientela (quadro D); 

*» errata compilazione delle percentuali relative alla modalità di acquisto (quadro D); 


«+ incongruenze fra i dati strutturale îtdati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 1.945. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imptese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 

appropriata una strdtegia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse desvddonnées e nella fattispecie come un’ Analisi in Componenti Principali *; 


* un procedimento di Cluster Analysis ?. 


1 L’Analisivin Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
sfiicghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
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L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering; 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai sisviltati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei'gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presénti “in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli clementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, ai diversi prodotti merceologici venduti, alle varie modalità di 
acquisto etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative, al 
mercato di riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano/le diverse realtà economiche e 
produttive di una impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
cconomica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali dell’attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare undici gruppi omogthei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


La presente analisi ha consentito di suddividere i commertianti all’ingrosso di animali vivi in differenti gruppi 
omogenei, adottando i seguenti criteri di classificazione! 

* la specializzazione merceologica; 

* la modalità d’acquisto; 

«la tipologia di clientela; 

* la dimensione. 

Il primo fattore di distinzione ha permesso di classificare i grossisti sulla base della vendita esclusiva o prevalente 
di una o poche merceologie. Le principali Specializzazioni di prodotto emerse sono le seguenti: 

«bovini (cluster 1, 2,3,9 e 11); 

* suini (cluster 4), 

* pollame, conigli, cacciagionereanimali selvatici da allevamento (cluster 7 e 10); 

* equini (cluster 5); 

* ovinie caprini (cluster 8)ì 

*» ‘animali da affezione (cluster 6). 

Nell’ambito dei grogsisti di bovini, la modalità di acquisto ha consentito di differenziare i commercianti che si 
approvvigionano rall’estero (cluster 1) o da importatori (cluster 11) da quelli che acquistano principalmente in 
Italia (cluster 2,459); la tipologia di clientela ha permesso, a sua volta, di separare le imprese che vendono 
animali vivi prevalentemente ad agricoltori (cluster 3). 

Con riferinîento ai grossisti di bovini e a quelli di pollame, conigli, cacciagione e animali selvatici da allevamento 
il fattore@dimensionale, espresso in termini di dimensione dei locali dedicati all’attività (in particolare locali per 


2 La Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 


Stmaili. 
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stallaggio e deposito) e di numero di addetti, ha reso possibile la distinzione tra le imprese maggiormente 
strutturate (cluster 2 e 7) e quelle di dimensioni più contenute (cluster 9 e 10). 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione dei valori 
numerici riguarda valori medi. 


Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 
CLUSTER 1- GROSSISTI DI BOVINI CHE ACQUISTANO PREVALENTEMENTE ALL’ESTERO 
NUMEROSITÀ: 245 


I grossisti appartenenti al cluster si caratterizzano sia per la vendita di bovini (98% dei ricavi) sia per gli 
approvvigionamenti realizzati quasi esclusivamente all’estero (95% degli acquisti). 


Si tratta in prevalenza di società (66% di persone e 14% di capitali) in cui sono occupata2 ‘addetti e, in minima 
parte, di ditte individuali (20%) in cui opera il solo titolare. 


L'attività di vendita avviene quasi interamente sul territorio (94% dei ricavi) e raraménte sono presenti superfici 
utilizzate per lo svolgimento dell’attività (1 38% dei soggetti dispone di 17 mq diuffici). 


La clientela è composta principalmente da grossisti (56% dei ricavi) e allevatoriV4% dei ricavi nel 43% dei casi). 
CLUSTER 2- GROSSISTI DI BOVINI CON STRUTTURA ORGANIZZATIVA DI GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 92 


I grossisti appartenenti a questo cluster sono specializzati nella vendita di bovini (90% dei ricavi) e presentano 
una struttura organizzativa di dimensioni superiori alla media di settore: 


Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività sono, infatti, rilevanti e comprendono locali destinati allo 
stallaggio (697 mg), aree destinate a deposito (207 mg), uffici @0/mg) e spesso locali dedicati alle operazioni di 
carico e scarico (280 mq nel 54% dei casi) e aree destinate‘ tecinti bestiame (2.212 mq nel 42%); nel 37% dei 
casi sono presenti anche silos (per i mangimi) della capacitàtcemplessiva di 514 metri cubi. 


Per quanto concerne la forma giuridica, le imprese sonò soprattutto società (43% di capitali e 32% di persone) ed 
occupano 3 addetti. 


La vendita avviene in prevalenza sul territorio (72% dei ricavi) e si rivolge ad una clientela mista, composta 
principalmente da allevatori (27% dei ricavi), dettaglianti (47% dei ricavi nel 50% dei casi), grossisti (32% nel 
51%) e mattatoi (26% nel 46%). 


Gli acquisti avvengono da fonti diverse: agriéoltori (29% degli acquisti), produttori in Italia (46% degli acquisti 
nel 54% dei casi), estero (47% nel 51%) egrossisti 30% nel 49%). 


Per lo svolgimento dell’attività, i grossisti del cluster dispongono di 2 autocarri della portata complessiva di 104 
quintali. 


CLUSTER 3 — GROSSISTI DI BOVINICHE VENDONO IN PREVALENZA AD AGRICOLTORI 
NUMEROSITÀ: 83 


Il presente cluster si componèdi grossisti che ottengono la quasi totalità dei ricavi dalla vendita di bovini (95%) 
ad una clientela compostain prevalenza da agricoltori (73% dei ricavi). 


La vendita avviene principalmente sul territorio (70% dei ricavi). 


Le imprese sono in‘prevalenza ditte individuali (83% dei casi), in cui opera il solo titolare, e dispongono di locali 
destinati allo stallàggio (141 mq) e a volte di aree destinate a deposito (96 mq nel 39% dei casi). 


Gli acquisti vengono effettuati soprattutto da agricoltori (44% degli acquisti) e, in misura minore, all’estero (65% 
degli acquistianel,)29% dei cast) e da produttori in Italia (51% nel 34%). 


CLUSTER 4 GROSSISTI DI SUINI 
NUMEROSITÀ: 123 
I soggetti appartenenti al cluster si caratterizzano per la vendita quasi esclusiva di suini (94% dei ricavi). 


L'attività di vendita all’ingrosso è condotta in prevalenza sul territorio (71% dei ricavi); il 20% circa dei soggetti 
effettua vendita al dettaglio. 
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La clientela è variegata e si compone di dettaglianti (62% dei ricavi nel 46% dei casi), mattatoi (55% nel 34% 
allevatori (49% nel 24%), grossisti (43% nel 25%), industrie di trasformazione (48% nel 22%) e consumatori 
privati (36% nel 24%). 

La maggioranza degli operatori dispone di locali destinati allo stallaggio (238 mq nel 58% dei casi), un tefZe, circa 
presenta uffici (19 mq) e, sempre un terzo, aree destinate a deposito (74 mg). 

Per quanto concerne la forma giuridica, si tratta sia di ditte individuali (51% dei casi), in cui opera ilselò titolare, 
sia di società (25% di persone e 24% di capitali) in cui sono occupati 2 addetti. 

L’approvvigionamento avviene soprattutto tramite produttori in Italia (58% degli acquisti) e/4n misura minore, 
presso agricoltori (59% degli acquisti nel 28% dci casi) e grossisti (50% nel 28%). 

CLUSTER 5 — GROSSISTI DI EQUINI 

NUMEROSITÀ: 92 


I grossisti del presente cluster sono specializzati nella vendita di equini (88% dei ricavi). 


La tipologia di vendita prevalente è l’ingrosso sul territorio (75% dei ricavi),-uîta parte dei soggetti effettua 
vendita al dettaglio per una percentuale rilevante dei ricavi. 


La clientela è composta in prevalenza da dettaglianti (71% dei ricavi nel 45%%det casi), allevatori (39% nel 47%), 
consumatori privati (37% nel 43%) e grossisti (38% nel 39%). 


Le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività comprendono logali destinati allo stallaggio di 159 mg e, nel 
47% dei casi, aree destinate a deposito di 91 mg; sono presenti talvolta arce destinate a recinti bestiame (1.704 
mq nel 38% dei casi) e uffici (20 mq nel 37%). 

Dal punto di vista della forma giuridica, le imprese del clustetisonò principalmente ditte individuali (65% dei 
cast), in cui opera il solo titolare, e, in misura minore, società (21% di capitali e 14% di persone) con 2 0 3 
addetti. 


Gli approvvigionamenti sono effettuati presso fonti diverse! all’estero (67% degli acquisti nel 45% dei casi), da 
produttori in Italia (61% nel 49%), da agricoltori (51% fel 40%) e da grossisti (36% nel 33%). 


CLUSTER 6 — GROSSISTI DI ANIMALI DA AFFEZIONE 
NUMEROSIT'À: 43 
Le imprese del cluster si caratterizzano per la vendita all'ingrosso di animali da affezione (87% dei ricavi). 


La tipologia di vendita prevalente è l’ingrossossul territorio (56% dei ricavi), ma è frequente anche l’ingrosso con 
vendita al banco (72% dei ricavi nel 49% dencasi); il 23% dei soggetti effettua altresì la vendita al dettaglio. 


La clientela si compone principalmente di dettaglianti (57% dci ricavi) e, in misura minore, di grossisti (51% dei 
ricavi nel 44% dei casî) e consumatofi privati (46% nel 37%). 


Le strutture commerciali comprendoto locali destinati ad uffici (23 mg) c, spesso, arce destinate a deposito (165 
mq nel 60% dei casi); il 44% dei'commercianti dispone altresì di aree destinate a recinti, gabbie e voliere (504 mg) 
e/o locali destinati alla vendita (161 mg). 


Le imprese appartenenti rSeluster sono soprattutto società (35% di persone e 26% di capitali). Gli addetti 

complessivamente occupatissono 3. 

Gli acquisti sono cffettitati in prevalenza all'estero (48% degli acquisti), da produttori in Italia (22%) e 

importatori (49% dégli acquisti nel 33% dei casi). 

CLUSTER 7 - GROSSISTI DI POLLAME, CONIGLI, CACCIAGIONE E ANIMALI SELVATICI DA ALLEVAMENTO 
CON STRUTTURA ORGANIZZATIVA DI DIMENSIONI RILEVANTI 

NUMEROSPIÀ:47 


Il preseattàcluster è formato da grossisti specializzati nella vendita di pollame - polli, tacchini, oche, ecc. - (59% 
dei ricavi) cui si affianca, nel 57% dei casi, la vendita di conigli (22%) e di cacciagione e animali selvatici da 
allevamhérito - quaglie, piccioni, lepri, cinghiali, ecc. - (15%). Nel 49% dei casi si aggiunge l’offerta di uova (10% 


denribavi). 
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Si tratta di commercianti dotati di strutture organizzative di dimensioni superiori alla media di settore; le impresà 
in prevalenza società (45% di persone e 30% di capitali), presentano un numero complessivo di addetti patiua=6} 
di cui 3 o 4 dipendenti. 


Le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività comprendono arce destinate a depositi (242 mg), uffici/(34 
mg) e, nel 53% dei casi, locali dedicati alle operazioni di carico e scarico (194 mg). Una parte dei grossisti dispone 
di locali destinati alla vendita (91 mq nel 38% dei cast). 


La vendita all’ingrosso avviene principalmente sul territorio (69% dei ricavi) e, a volte, al banco (74% dei ricavi 
nel 28% dei casi); alcuni operatori effettuano altresì vendita al dettaglio (34% nel 23% dei casi). 


La clientela è composta soprattutto da dettaglianti (54% dei ricavi), grossisti (34% dei ricavinel 55% dei casi) ed 
enti pubblici e privati (28% nel 30%). 


La modalità di acquisto prevalente è quella da produttori in Italia (50% degli acquisti atiche se il 57% delle 
imprese effettua una parte degli acquisti presso grossisti (52%). 


Coerentemente con le dimensioni, le imprese dispongono di 3 autocarri della portata complessiva di 93 quintali. 
CLUSTER 8 — GROSSISTI CHE VENDONO PREVALENTEMENTE OVINI E CAPRINI 
NUMEROSITÀ: 44 


Il presente cluster raggruppa i grossisti che effettuano prevalentemente la.vendita di ovini (67% dei ricavi), alla 
quale si aggiunge, nel 50% dei casi, quella di caprini (18%). Il 35% cirea dei soggetti ottiene una parte dei ricavi 
dalla vendita di bovini (32% dei ricavi) e/o suini (23%). 


La vendita all’ingrosso è condotta principalmente sul territorio (74% dei ricavi); il 18% degli commercianti 
effettua anche vendita al dettaglio (54%). 


La clientela è composta, in primo luogo, da dettaglianti (78%udetricavi nel 55% dei casi) e, in secondo luogo, da 
grossisti (59% nel 36%), mattatoi (54% nel 27%) e allevatori.(45% nel 23%). 


Le superfici destinate allo svolgimento dell’attività, qualora\presenti, sono rappresentate principalmente da locali 
destinati allo stallaggio (333 mg nel 45% dei casi). 


Dal punto di vista della forma giuridica, le imprese sono soprattutto ditte individuali (77% dei casi), in cui opera 
il solo titolare, c, in misura contenuta, società (14% dicapitali e 9% di persone) in cui sono occupati 2 addetti. 


L’approvvigionamento avviene in prevalenza presso produttori in Italia (73% degli acquisti nel 55% dei casi) e 
agricoltori (64% nel 52%). 


CLUSTER 9 —- GROSSISTI DI BOVINI CONSTRUTTURA ORGANIZZATIVA DI DIMENSIONI MEDIO-PICCOLE 
NUMEROSITÀ: 627 


Al cluster appartengono le imprese &hèwendono quasi esclusivamente bovini (95% dei ricavi) con una struttura 
organizzativa di dimensioni medio“picoole. 


Le superfici destinate allo svolgimerito dell’attività, qualora presenti, sono rappresentate quasi esclusivamente da 
locali destinati allo stallaggio (134 mq nel 55% dei casi). 


Si tratta in prevalenza di ditte individuali (67% dei casi) in cui opera il solo titolare e, in misura minore, di società 
(20% di persone e 13% di dapitali) con un numero di addetti pari a 2. 


La tipologia di vendita pfévalente è l’ingrosso con vendita sul territorio (78% dei ricavi). 


La clientela è mistà e dostituita principalmente da dettaglianti (59% dei ricavi nel 40% dei casi), grossisti (47% nel 
48%), allevatori (42% nel 50%) e mattatoi (44% nel 41%). 


Gli acquisti sorìg effettuati da agricoltori (50% degli acquisti), produttori in Italia (71% degli acquisti nel 38% dei 
casi) e grossisti.(36% nel 34%). 


CLUSTERM0 — GROSSISTI DI POLLAME, CONIGLI, CACCIAGIONE E ANIMALI SELVATICI DA ALLEVAMENTO 
CON STRUTTURA ORGANIZZATIVA DI DIMENSIONI CONTENUTE 


NUMEROSITÀ: 128 


T'séggetti appartenenti a questo cluster sono grossisti che vendono prevalentemente pollame - polli, tacchini, 
oche, ecc. - (64% dei ricavi) al quale si aggiungono, nella maggioranza dei casi, conigli (16% dei ricavi nel 59% 


— ili: 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


dei casi) c a volte cacciagione e animali selvatici da allevamento - quaglie, piccioni, lepri, cinghiali, ecc. - (27% nél 
34%). Si sommano all’offerta le uova (19% dei ricavi nel 52% dei casi). 


Ulteriore elemento distintivo di questo cluster è dato dalle dimensioni ridotte della struttura organizzativale 
imprese in questione dispongono generalmente di locali destinati a uffici (14 mq nel 62% dei casi) e, nella, nietà 
circa dei casi, di aree destinate a deposito (61 mq nel 47% dei casi). 


Le imprese sono soprattutto ditte individuali (59% dei casi) e società di persone (29%yagli addetti 
complessivamente occupati sono 2. 


La vendita all’ingrosso è svolta principalmente sul territorio (66% dei ricavi) anche se il 28% deisoggetti effettua 
vendita al banco (64%) e/o vendita al dettaglio (55%). 


La clientela è costituita, in primo luogo, da dettaglianti (61% dei ricavi) e, in secondo luago, da consumatori 
privati (41% dei ricavi nel 27% dei casi) e grossisti (41% nel 23%). 


L’approvvigionamento è effettuato in prevalenza da produttori in Italia (78% degli aeguisti nel 61% dei casi) e 
grossisti (71% nel 55%). 


CLUSTER 11- GROSSISTI DI BOVINI CHE ACQUIST'ANO PREVALENTEMENTE)DA IMPORTATORI 
NUMEROSITÀ: 384 


Gli operatori appartenenti al cluster sono grossisti specializzati nella vendita di bovini (99% dei ricavi), che 
acquistano quasi esclusivamente da importatori (98% degli acquisti). 


La vendita avviene sul territorio (99% dei ricavi) ed è rivolta adCùuna ‘clientela composta principalmente da 
grossisti (64%) e allevatori (81% dei ricavi nel 42% dei casì). 


Le imprese, quasi interamente società di persone (93% dei/tasî) occupano 2 addetti e generalmente non 
dispongono di superfici destinate allo svolgimento dell’attività 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle impiéèse (variabili indipendenti). 

E° opportuno rilevare che prima di definire %l modello di regressione si è proceduto ad effettuare un'analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluselle imprese che presentano: 

* costo del venduto‘ dichiarato negativo; 


«+ costi e spese dichiaratittel quadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati. 
Successivamente sono stati vitilizzati degli indicatori economico-contabili specifici dell’attività in esame: 
» durata delle scorte= (giacenza media del magazzino5/costo del venduto) * 365; 


+ valore aggiunto\per addetto = (vicavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di sérvîzi) / (numero addetti 6 * 1.000); 
» ricarico =\icaàvi/costo del venduto. 


? La Regressionie Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
l'andanîento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
‘ Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 

UGiacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2. 


5 Tè frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 
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Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personale dipendente, è stata 
calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono statè 
selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 

* fino al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 3, 6, 7, 8,9, 10, 11; 

* fino al 18° ventile, per i cluster 4, 5. 

Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 4° ventile, per i cluster 1, 11; 

* dal 2° ventile, per i cluster 2, 3, 4, 6, 10; 

«dal 3° ventile, per il cluster 5, 

* dal 1° ventile, per i cluster 7, 8; 


«+ dal 3° al 19° ventile, per il cluster 9. 


Per il ricarico sono stati scelti i seguenti intervalli: 
* dal 3° ventile, per il cluster 1, 

* dal 2° ventile, per 1 cluster 2, 3, 5, 10, 11; 
«dal 3°al 19° ventile, per il cluster 4; 

* dal 1° ventile, per 1 cluster 6, 7; 

«dal 2°al 19° ventile, per il cluster 9; 


* non sono stati effettuati tagli per il cluster 8. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è pfeceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono/state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della“funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non fisentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavanoAun=valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Le frequenze relative ai non dipenidèfiti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli amministratori noù soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1+numerò dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 

(ditte individuali) assunltiteon contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
«continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi, 


numero addetti = Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 
nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci. 
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Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 


A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità del commercio a livello 


79) 


provinciale?” che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in fapporto 
al: 
* grado di modernizzazione; 


* grado di copertura dei servizi di prossimità; 

* grado di sviluppo socio-economico. 

Nella definizione della funzione di ricavo, le arce territoriali sono state rappresentate con um insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile “Costo del venduto’=lali variabili hanno 


prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella@Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al coefficiente della variabile “Costo del venduto”. 


Nell’allegato 5.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione, di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SET'TTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due»fasi; 

è l’Analisi Discriminante8; 

* lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 5.B vengono riportate le variabili strutturali risultarè\sighiificative nell’ Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, asparté il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sonò considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferiménto di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra 1 coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 

Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogenco ponderata con lérelative probabilità di appartenenza. 


? I criteri e le 6onelusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
8 L’Analisi Piscritninante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 5.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

«Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

* Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro esa.términe e lavoranti 
‘a domicilio 

* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalenteMenté nell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare e coniuge.dell'azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attività 
nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che/*appbrtano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

* Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al-tigovprecedente 


è Numero di amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
*  Localidestinati allo stallaggio Mg) 

* Aree destinate a deposito (Mg) 

QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Prodotti merceologici venduti: Ovini 


* Prodotti merceologici venduti: Equini 

* Prodotti merceologici venduti: Suini 

» Prodotti merceologici venduti: Bovinf 

* Prodotti merceologici venduti: Capfimà 

* Prodotti merceologici venduti: Pollame (polli, tacchini, oche, ecc.) 

* Prodotti merceologici venduti *Conigli 

* Prodotti merceologici vendutî) Cacciagione e animali selvatici da allevamento (quaglie, piccioni, lepri, 
cinghiali, ecc.) 

* Prodotti merceologici venduti: Animali da affezione 


«+ Prodotti merceologiciveaduti: Uova 
» Tipologia di clientela: Agricoltori 
* Modalità di acquistor Da importatori 
«+ Modalità di acquisto: Dall'estero 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 
CRITERI PER L’EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche tetmodelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l’evoluzione dello studio di settore SM21B. 


Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 


* 5134.1- Commercio all’ingrosso di bevande alcoliche; 


*  51.34.2- Commercio all’ingrosso di altre bevande. 
La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le/vafiabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi4medelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 


L’evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modellitpeg la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo dimpbsta 2003, completati con ulteriori 
informazioni contenute nel questionario ESM21 inviato ai contribuenti per l'evoluzione dello studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 3.480. 
Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con le ‘informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 2.511. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in esse contenute. 


Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dèllo studio, lo scarto di 254 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro F del modello (elementi contabili) n6n/compilato; 

«+ presenza di attività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia dell'attività (quadro D del questionario); 

» errata compilazione delle percentuali relative alle categorie merceologiche prevalenti (quadro D del 
questionario); 

* errata compilazione delle percerituali relative alle fonti di approvvigionamento (quadro D del questionario); 

* errata compilazione delle peticentuali relative alla tipologia di clientela (quadro DD del modello); 

* errata compilazione dellespercentuali relative all’area di mercato (quadro D del modello); 


* incongruenze fra i datrStrutturali e 1 dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 2.257. 
IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare\le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 

appropriataàuna”strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

«+ unatenica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’ Ayalisi in Componenti Principali *, 


1 L'*Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 


dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
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«+ un procedimento di Cluster Analysis ?. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering. 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partiré dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono (comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogencità*dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quarito i funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il ‘gîtippo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. ‘T'ale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle diverse tipologie dell’attività, alla specializzazione 
merceologica, etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le infbimazioni relative alle strutture 
operative, al mercato di riferimento e a tutti quegli elementi specifici éhe caratterizzano le diverse realtà 
economiche e produttive di una impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversivaspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare nove gruppi omégénei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


La presente analisi ha consentito di suddividere gli \esetcizi commerciali all’ingrosso di bevande in gruppi 
omogenei, adottando i seguenti criteri di classificazione; 

* la specializzazione merceologica; 

* la tipologia di vendita; 

» la dimensione; 

* la modalità di acquisto; 

«la vendita di prodotti a marchio proprio. 

Il primo fattore di classificazione ha\pérmesso di individuare i grossisti caratterizzati dalla vendita esclusiva 0 
prevalente di una determinata merceblogia. Le principali specializzazioni merceologiche riscontrate sono le 
seguenti: 

* vino (cluster 1); 

* birra (cluster 7), 

* acqua (cluster 9). 

Tra i grossisti non speCializzati per categoria merceologica, la tipologia di vendita ha consentito di differenziare i 
commercianti all’ingrosso che effettuano vendita con consegna al cliente da quelli con la vendita interna (cluster 


6); è stato individtiato inoltre un gruppo di operatori che realizza una percentuale rilevante di ricavi attraverso la 
tentata vendita (cluster 4). 


spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione, le componenti 
principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 

? La €luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
stili. 
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Con riferimento all’aspetto dimensionale, è stato possibile distinguere le realtà commerciali maggiormente 
strutturate in termini di numero di addetti e dimensione dei locali dedicati all’attività (cluster 3) dalle realtà meno 
strutturate (cluster 8). 


Nell’ambito dei grossisti con consegna al cliente ed offerta diversificata sono stati inoltre distinti i commèrcianti 
che si riforniscono prevalentemente presso grossisti fuori mercato (cluster 5). 


La vendita di prodotti a marchio proprio ha consentito di individuare un ulteriore modello di businessa(cluster 2). 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. 


Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 
CLUSTER 1 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NEL COMMERCIO DI VINO 
NUMEROSITÀ: 324 


Gli operatori del presente cluster sono specializzati nella vendita di vino (91%Ndei ricavi) ed effettuano 
prevalentemente la vendita con consegna al cliente (79% dei ricavi). 

La clientela è composta in massima parte da pubblici esercizi (39% dei ricavi) &davdettaglianti (37% dei ricavi nel 
49% dei casi). L'area di mercato si estende nella maggioranza dei casi alla ttegione di appartenenza (69% dei 
ricavi). Nel 45% dei casi i soggetti operano anche a livello nazionale (46%.dei ricavi) e nel 25% all’estero (43% 
dei ricavi). 

Le imprese del cluster sono sia società (25% di capitali e 33% di pérsone) sia ditte individuali (42% dei casi) e 
occupano complessivamente 2-3 addetti. 

Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendond, lodali destinati a deposito /magazzino (198 mq) 
c, nel 64% dei casi, uffici (28 mg). 

Gli approvvigionamenti avvengono principalmente presso coltivatori (67% degli acquisti per il 44% dei casi) e 
presso l'industria alimentare nazionale di produzione e trasfsrmazione (68% per il 37%). 

Le imprese del cluster dispongono di 1 automezzo. 

CLUSTER 2— GROSSISTI CHE COMMERCIALIZZANO PRODOTTI A MARCHIO PROPRIO 

NUMEROSITÀ: 380 


Al cluster appartengono i grossisti che wendeno prodotti a marchio proprio (97% dei ricavi) c sono 

prevalentemente specializzati nella vendita,divino (87% dei ricavi). 

La vendita avviene in massima parteé@con’ consegna al cliente (76% dei ricavi) e la clientela è composta 
rincipalmente da pubblici esercizi (34% dei ricavi) e dettaglianti (33% dei ricavi per il 52% dei soggetti). L'area 

princip E Ca pul & i) € dettagi ) p Soggetti). | 

di mercato è in massima parte regionale (59% dei ricavi); il 66% delle imprese opera anche a livello nazionale 

(42% dei ricavi) e il 42% all’estero (32% dei ricavi). 

Per quanto concerne la forma giuridica, le imprese del cluster sono perlopiù società (41% di persone e 29% di 

capitali) e occupano 3 addetti. 

Gli spazi utilizzati per lo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito /magazzino (258 mg) e 

uffici (23 mg); nel 57% deihedsi sono presenti anche locali destinati alla trasformazione e al confezionamento dei 

prodotti (215 mq) e nel-d4% piazzali di sosta (circa 450 mg). 

Le fonti di approywigionamento comprendono principalmente coltivatori (69% degli acquisti per il 58% dei 

soggetti), industria alimentare nazionale di produzione e trasformazione (67% per il 37%) e grossisti fuori 

mercato (60% per 128%). 

Le imprese-del\cluster sono dotate di 1 automezzo; nel 43% dei casi si rileva la presenza di 2 macchine 

confezionattici. 


CLUSTER 3 GROSSISTI DI GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSTITÀ: 167 


Ikcluster si caratterizza per la presenza di imprese con una struttura organizzativa di grandi dimensioni. Si tratta 
quasi esclusivamente di società (54% di capitali e 41% di persone) che occupano 12 addetti di cui 9 dipendenti. 


— 855 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito /magazzino (1.289 mq); 
uffici (127 mq) e piazzali di sosta (circa 1.000 mg); nel 56% dei casi si rileva la presenza di locali destinatualle 
operazioni di carico e scarico (677 mq). 


La gamma dei prodotti venduti è variegata c si compone di vino (28% dei ricavi), birra (24%), Devande 
analcoliche (17%), acqua (13%) e superalcolici (6%). 

La vendita avviene prevalentemente con consegna al cliente (84% dei ricavi). 

La clientela è composta perlopiù da pubblici esercizi (61% dei ricavi) e dettaglianti (13%). L’area di mercato è 
prevalentemente regionale (86% dei ricavi); un terzo circa dei soggetti opera a livello nazionale (86% dei ricavi). 
La fonte di approvvigionamento principale è l'industria alimentare nazionale di produzione, e trasformazione 
(53% degli acquisti); il 50% dei soggetti acquista da importatori/concessionari di marchevestere (19% degli 
acquisti) e il 41% da produttori e grossisti esteri (18%). 


Coerentemente con le dimensioni della struttura organizzativa, le imprese del, cluster dispongono di 3-4 
automezzi con massa complessiva a pieno carico fino a 3,5 tonnellate, 2 automézzitcon massa complessiva a 
pieno carico tra 3,5 e 12 tonnellate e 2 mezzi di movimentazione merci. Inoltre it 62% dei soggetti dichiara spese 
per servizi di trasporto affidati a terzi superiori alla media del settore. 


CLUSTER 4- GROSSISTI CHE EFFETTUANO LA TENTATA VENDITA 
NUMEROSITÀ: 154 


Il cluster si caratterizza per la presenza di imprese, di dimensioni ridéttèy:che operano secondo lo schema della 
tentata vendita (091% dei ricavi). 


La clientela è composta in massima parte da pubblici esercizi (45%@ei ricavi) e da dettaglianti (38% dei ricavi per 
il 55% dei soggetti). L’area di mercato è quasi esclusivamente regionale (92% dei ricavi). 


La gamma dei prodotti venduti si compone di vino (27% deiticavi), acqua (23%), bevande analcoliche (18%) e 
birra (15%). 


Per quanto concerne la forma giuridica, le imprese del cluster sono in massima parte ditte individuali (56% dei 
casi) e società di persone (31%) e occupano complessivamente 2 addetti. 


Gli spazi disponibili per lo svolgimento dell’attività sono di dimensioni inferiori alla media del settore € 
comprendono locali destinati a deposito /magazzino (162 mq) e, nel 47% dei casi, uffici (25 mg). 


Le imprese del cluster dispongono di 2 automezzi: 
CLUSTER 5 — GROSSISTI CHE SI RIFORNISCONO PRESSO AL’TRI COMMERCIANTI ALL'INGROSSO 
NUMEROSITÀ: 167 


Al cluster appartengono le imprese chessi riforniscono in misura prevalente da grossisti fuori mercato (86% degli 
acquisti). 

La vendita è effettuata in massima parte con consegna al cliente (85% dei ricavi) e la clientela è composta 
perlopiù da pubblici esercizi (55% dei ricavi) e da dettaglianti (23%). Nel 33% dei casi viene effettuata anche la 
vendita al dettaglio. 

La gamma dei prodotti vefiduti comprende birra (21% dei ricavi), bevande analcoliche (21%), acqua (20%), vino 
(15%) e superalcolici (42% dei ricavi per il 53% dei soggetti). 

Le imprese del cluster sono sia società (33% di persone ce 20% di capitali) sia ditte individuali (47% dei casi) e 
occupano complessivamente 3 addetti. 

Gli spazi destitnatizallo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito /magazzino (263 mq) e 
uffici (14 mg). 


Le imprese dispongono di 2 automezzi con massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate e, nel 
61% dei casî, di 1 mezzo di movimentazione merci. 
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CLUSTER 6 — GROSSISTI CHE EFFETTUANO LA VENDITA INTERNA 
NUMEROSITÀ: 175 


I grossisti appartenenti a questo cluster effettuano in misura preponderante la vendita interna (cash &cCacty, al 
banco, franco fabbrica) dalla quale deriva 1'89% dei ricavi. 

Il 31% delle imprese realizza inoltre una parte dei ricavi dalla vendita al dettaglio. 

La clientela è composta in massima parte da pubblici esercizi (36% dei ricavi) e da dettaglianti, (23%). L'area di 
mercato è prevalentemente regionale (86% dei ricavi). 

La gamma dei prodotti venduti si compone perlopiù di vino (32% dei ricavi), bevande analdeliche (16%), acqua 
(32% dei ricavi per il 53% dei soggetti) e birra (17% per il 50%). 

Per quanto concerne la forma giuridica, le imprese del cluster sono soprattutto società/(37% di persone e 29% di 
capitali) ed occupano 3-4 addetti. 

Per lo svolgimento dell’attività si rileva la presenza di locali destinati a deposito /mMadazzino (348 mg) e uffici (20 
mq); circa il 40% dei soggetti dispone inoltre di locali destinati alla vendita e all’ésposizione della merce (99 mg) e 
di piazzali di sosta (circa 450 mg). 

Le imprese del cluster si approvvigionano in massima parte presso l'industria alimentare nazionale di produzione 
e trasformazione (66% degli acquisti nel 54% dei casi) e i grossisti fuori mercato (53% nel 41%). 

Nel 64% dei casi si rileva la presenza di 2 automezzi con massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 
tonnellate. 

CLUSTER 7 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NEL COMMERCIO DI BIRRA 

NUMEROSITÀ: 142 

I grossisti del presente cluster si caratterizzano per la vendita diybirra (75% dei ricavi). 

La vendita avviene perlopiù con consegna alla clientela (78%>dei ricavi) che è composta in prevalenza da pubblici 


esercizi (65% dei ricavi) e, in misura minore, da dettaglianti (21% dei ricavi per il 44% dei soggetti). L'area di 
mercato è quasi esclusivamente regionale (90% dei ricavi). 


Le imprese del cluster sono società (32% di capitali/e 32% di persone) con 5 addetti e ditte individuali (36% dei 
casi) con 2 addetti. 


Gli spazi dedicati allo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito/magazzino (257 mq) e 
uffici (19 mg). 


Le fonti di approvvigionamento inclidono perlopiù l’industria alimentare nazionale di produzione e 
trasformazione (60% degli acquisti stel-49% dei casi), gli importatori (55% nel 39%) e i produttori e grossisti 
esteri (59% nel 35%). 


Le imprese del cluster dispongorio di 1-2 automezzi con massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 
tonnellate e, nel 62% dei casi, di T'Nezzo di movimentazione merci. 

CLUSTER 8 — GROSSISTI DI MEDIE DIMENSIONI CON AMPIA GAMMA DI PRODOTTI 

NUMEROSITÀ: 541 

Al cluster appartengono grossisti che effettuano in misura prevalente vendita con consegna al cliente (81% dei 
ricavi) e offrono uffa, ampia gamma di prodotti che si compone di bevande analcoliche (21% dei ricavi), birra 
(20%), acqua (16%), vino (14%) e superalcolici (8%). Il 40% delle imprese del cluster effettua anche la vendita al 
dettaglio (18% dei ricavi). 


La clientelasè composta in massima parte da pubblici esercizi (59% dei ricavi). L'area di mercato è quasi 
esclusivamente regionale (94% dei ricavi). 


Per quanto toncerne la forma giuridica, le imprese del cluster sono società (45% di persone e 20% di capitali) 
con Svaddetti di cui 2 dipendenti e ditte individuali (35% dei casi) con 2 addetti. 


Pex lbysvolgimento dell’attività sono disponibili locali destinati a deposito /magazzino (844 mq) e ad uffici (18 
9g), nel 46% dei casi sono presenti piazzali di sosta (circa 400 mg). 
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Gli approvvigionamenti avvengono in massima parte presso l'industria alimentare nazionale di produzione@ 
trasformazione (52% degli acquisti). 


Le imprese del cluster dispongono di 2 automezzi con massa complessiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate 
ce nel 43% dei casi di 2 automezzi con massa complessiva a pieno carico tra 3,5 e 12 tonnellate. Si rileva inbltre la 
presenza di 1 mezzo di movimentazione merci. 


CLUSTER 9 — GROSSISTI SPECIALIZZATI NEL COMMERCIO DI ACQUA 
NUMEROSTII'À: 204 


I grossisti del presente cluster vendono prevalentemente acqua (65% dei ricavi) c, in misura funore, bevande 
analcoliche (13%), birra (9%) e vino (8%). 


La vendita avviene perlopiù con consegna al cliente (74% dei ricavi) a cui il 30% dei soggettitaffranca la vendita al 
dettaglio. 


La clientela è composta prevalentemente da pubblici esercizi (36% dei ricavi) e/@ettaglianti (23%). L'area di 
mercato è quasi esclusivamente regionale (95% dei ricavi). 


Le imprese del cluster sono in massima parte società (41% di persone e 17% di\éapitali). Il numero complessivo 
di addetti è pari a 3. 


Gli spazi dedicati allo svolgimento dell’attività comprendono locali destinati a deposito /magazzino (298 mg) e 
uffici (17 mg); nel 42% dei casi si rileva la presenza di piazzali di sosta (circà,350 mq). 


La fonte di approvvigionamento principale è l’industria alimentare{nazionale di produzione e trasformazione 
(51% degli acquisti). 


Le imprese del cluster dispongono di 2 automezzi con massa cofmplèssiva a pieno carico inferiore a 3,5 tonnellate 
ce di 1 mezzo di movimentazione merci. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è fiecessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all’andameftto dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle impresèy(variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di definire 11 modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le coridizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso nécessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse lemMprese che presentano: 

* — costo del venduto* dichiaràtò negativo; 

* costie spese dichiarati nel quadro 1 del modello superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sonosstati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 

*. valore aggiunte pér addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di sefvizi) /(numero addetti * 1.000); 


? La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Pandamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


* Costo\délvenduto = Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 


° Letrequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all’anno in base alle giornate retribuite. 


Tèdrequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli amministratori non soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 
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* durata delle scorte = (giacenza media del magazzino* /costo del venduto) * 365; 

» ricarico = ticavi/costo del venduto. 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base del personale dipendentey è stata 
calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono.State 


selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato 
intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 


* dal 3° al 19° ventile, per i cluster 1, 8; 
«dal 2°al 19° ventilc, per il cluster 2; 

* dal 1°al 19° ventile, per il cluster 3; 

* dal 3° ventile, per i cluster 4, 6, 

* dal 2° venti, peri cluster 5, 9, 
«dal 1° ventile, per il cluster 7. 


Per la durata delle scorte sono stati scelti i seguenti intervalli: 
* fino al 19° ventile, per i cluster 1, 3, 6, 8,9; 
«dal 1°al 19° ventile, per il cluster 2; 

* fino al 18° ventile, per il cluster 4; 

«+ non sono stati effettuati tagli per i cluster 5, 7. 
Per il ricarico sono stati scelti i seguenti intervalli: 
* dal 3°al 19° ventile, per il cluster 1; 

«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 2, 4, 9; 
«dal 2°al 19° ventile, per il cluster 3; 

«dal 4° venti, per il cluster 5, 

«dal 5° al 19° ventile, per i cluster 6, 7, 8. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, $i è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo”’)ysono state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle vartabilivSignificative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione, della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente discontrollare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione mon risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Numero addetti = 1+ nuînero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori 
cootdinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa 
familiare e coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell’impresa + 
numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in 


partecipazione diversi, 


mumero addetti”= Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società), assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori 
coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che 
prestano attività nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente 


nell'impresa + numero soci diversi + numero amministratori non soci. 


î Giacenza media del magazzino = (Esistenze iniziali + Rimanenze finali) / 2. 
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Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 


A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità del commercio a livèllo 
provinciale?” che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in fapporto 
al: 

* grado di modernizzazione; 

* grado di copertura dei servizi di prossimità; 

* grado di sviluppo socio-economico. 

Nella definizione della funzione di ricavo, le aree territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile “Costo del venduto Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nellaxClùister Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al coefficiente della variabil@ “Costo del venduto”. 


Nell’allegato 6.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSODEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi; 

« Ll’Analisi Discriminante8, 

» la stima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 6.B vengono riportate le variabili strutturali risultate si&nificative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell’ AnalisiMisefiminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte/il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono Tonsiderate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenut6 come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogenco ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


? I criteri è le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
84 Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 6.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 
* Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 


« Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro o‘aMermine e lavoranti 
a domicilio 


* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare e coniuge delléazienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo pregedente che prestano attività 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi daquelli di cui al rigo precedente 

* Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente/Mell’impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 

. umero di amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


. vocali destinati a deposito /magazzino (Mq) 
* Locali destinati alla vendita e all’esposizione della mercè (Ng) 
* Locali destinati ad uffici (Mq) 


QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 


* Tipologia dell’attività: Ingrosso con vendita interna (cash & carry, al banco, franco fabbrica) 
» Tipologia dell’attività: Ingrosso con tentataendita (truck jobbers) 

* Categorie merceologiche prevalenti: Bewaride - codice 401 Acqua 

«+ Categorie merceologiche prevalenti: Bèvande - codice 403 Vino 

» Categorie merceologiche prevalenti: Bevande - codice 404 Birra 

* Altri elementi specifici: Vendita diprodotti a marchio proprio 

» Fonti di approvvigionamento: Grossisti fuori mercato 


*. Fonti di approvvigionamento: Ifidustria alimentare nazionale di produzione e trasformazione. 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l’evoluzione dello studio di settore SMZ22A. 


Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 


* 51431 - Commercio all'ingrosso di elettrodomestici, di apparecchi radiotelevisivi e telefonici e altra 
elettronica di consumo; 


*  5143.2 — Commercio all'ingrosso di supporti, vergini o registrati, audio, video, ififormatici (dischi, nastri e 
altri supporti); 


*  5143.3 — Commercio all'ingrosso di materiali radioelettrici, telefonici e televisivi, 


* 51434 - Commercio all'ingrosso di articoli per illuminazione e materiale elettrico vario per uso domestico. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendosconto non solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’ifmpresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi Ae W diversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 


ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d'imposta 2003, completati con ulteriori informazioni 
contenute nel questionario ESM22 inviato ai contribueriti per l'evoluzione dello studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 4.947. 

Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con le informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 3.506. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiché per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini delladefinizione dello studio, lo scarto di 79 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5:16#:569 euro; 

«quadro B del modello (unitàlocale destinata all’attività di vendita) non compilato; 

«quadro D del modello e dekquestionario (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

* quadro F del modello elementi contabili) non compilato; 

* presenza diattività secofidarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazionè(delle percentuali relative alla tipologia di vendita (quadro D del modello); 

» errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di clientela (quadro D del modello); 

» errata compilazione delle percentuali relative alle modalità di acquisto (quadro D del modello), 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia dell’offerta (quadro D del questionario); 


*  incongfuénze fra i dati strutturali e i dati contabili. 


A seguitò dègli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è stato pari a 3.427. 
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IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si èMutentuta 

appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

«una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoziale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Awnalisi in Componenti Principali *; 


* un procedimento di Cluster Analysis?. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 

Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (1 fattori) Che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 

In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogencità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole vafiabili, quanto in funzione delle 


principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principaliasono quelle presenti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. ‘l'alevscelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle varie tipolofie/di vendita, ai diversi prodotti merceologici 
venduti etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando Te informazioni relative alle strutture operative, al 
mercato di riferimento e a tutti quegli elementi specifici(che)caratterizzano le diverse realtà economiche e 
produttive di una impresa. 


1 fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali, vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli chésedlgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare ventidue gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Il presente studio analizza il compatto=del commercio all'ingrosso di clettrodomestici, telefonia e materiale 
telefonico, materiale elettrico e di suppoîti audio-video-informatici. 


La suddivisione dei contribuentifin‘4gruppi omogenei è avvenuta principalmente sulla base della: 
* tipologia di vendita, 

* tipologia di clientela; 

* modalità organizzativà; 

» localizzazione; 

* tipologia dell'offerta; 


* dimensione. 


1 L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitàtivi tri un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


? La €luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili. 
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La tipologia di vendita ha permesso di evidenziare i grossisti con vendita a libero servizio (cluster 1), i grossisti 
con vendita al banco (cluster 2), i grossisti con vendita sul territorio (cluster 3), i grossisti con vendita al dettagliè 
(cluster 4) e i grossisti con vendita sul territorio tramite agenti (cluster 7). 


La tipologia della clientela ha consentito di classificare le imprese che vendono prevalentemente alla Grande 
Distribuzione (cluster 5) ed al canale Ho.Re.Ca. (cluster 6). 


La modalità organizzativa ha portato all’individuazione dei grossisti associati ad unioni volontariese/o gruppi 
d’acquisto (cluster 8) e dei concessionari/esclusivisti di un produttore (cluster 9). 


La localizzazione del punto vendita ha fatto emergere i grossisti localizzati all’interno dicentri o parchi 
commerciali (cluster 10). 


La tipologia dell’offerta ha permesso di classificare le imprese in funzione dei prodotti venduti. Tra i grossisti 
specializzati è possibile distinguere coloro che commercializzano materiale elettricò (cluster 2 e 3), 
elettrodomestici bianchi per il lavaggio, per il raffreddamento e per la cottura (cluster 6), materiale elettrico e 
materiale di illuminazione (cluster 8), elettrodomestici bianchi da incasso (cluster@41)7 piccoli elettrodomestici 
(cluster 12), sistemi hi-fi (cluster 13), elettrodomestici bruni (cluster 14), matettiate radioelettrico e televisivo 
(cluster 15), prodotti informatici (cluster 16), supporti audio-video (cluster 17); apparecchi e materiale di 
illuminazione (cluster 18), telefonia mobile (cluster 19), ricambi ed accessori per telefonia (cluster 20) e imprese 
di servizi (cluster 21). 


La dimensione ha portato, infine, all’evidenziazione dei grossisti di grandi dimensioni (cluster 22). 

Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. 

Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi dinogenei (cluster). 

CLUSTER 1 -— GROSSISTI CON VENDITA A LIBERO SERVIZIO 

NUMEROSITÀ: 108 

Questo cluster è caratterizzato dalla tipologia di vendità fa libero servizio (Cash & Carry)” dalla quale deriva il 
95% dei ricavi. 


I prodotti commercializzati sono prevalentemente hardware e software informatico (il 69% dei ricavi per un 
terzo dei soggetti), materiale elettrico fl 60% per 1l/30%), apparecchi e materiale di illuminazione (la metà circa 
dei ricavi per un quinto dei soggetti) e supporti.audio-video (il 46% per il 29%). 

La clientela è diversificata: principalmente @ettaglianti, ma anche artigiani/installatori/posatori/specialisti, altri 
grossisti, enti pubblici e privati/comunità/@. privati. Coerentemente con le caratteristiche del cluster, solo in alcuni 
casi si riscontra la presenza di servizi @fferti (consegna a domicilio, installazione dei prodotti, consulenza ed 
assistenza tecnica). 


Gli approvvigionamenti avvengono staà)da produttori o da depositari del marchio sia da altri distributori. 


Le superfici utilizzate per lo sv6lgimento dell’attività comprendono 87 mq destinati a deposito /magazzino, 32 
mq destinati ad uffici c 102 mq destinati alla vendita e l'esposizione della merce per un terzo circa dei soggetti. La 
natura giuridica più frequentemente adottata è la forma societaria (di capitali nel 49% dei casi e di persone nel 
22%); il numero di addetti®pari a 2. 

CLUSTER 2- GROSSISTI CON VENDITA AL BANCO ED OFFERTA PREVALENTE DI MATERIALE ELETTRICO 
NUMEROSITÀ: 469 


Questo cluster èformato da imprese che commercializzano prevalentemente materiale elettrico (1 51% dei 
ricavi) con vendita al banco (l’85% dei ricavi) ad una clientela formata in larga parte da 
artigiani /installàtori/posatori/specialisti (il 57% dei ricavi). 


Una parte-liiutata delle imprese affianca all'offerta dei prodotti l'erogazione di servizi (consegna a domicilio, 
consulerizased assistenza tecnica). 


Gli approvvigionamenti avvengono sia da produttori o da depositari del marchio sia da altri distributori. 


Tessùperfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività comprendono 57 mq destinati alla vendita e l'esposizione 
della merce, 170 mq destinati a deposito /magazzino, 25 mq destinati ad uffici e 109 mg di piazzali destinati alle 
operazioni di carico e scarico delle merci per un quarto circa delle imprese. La natura giuridica più 
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frequentemente adottata è la forma societaria (di persone nel 36% dei casi e di capitali nel 35%); il numero di 
addetti è pari a 3, tra i quali 2 banconisti/magazzinieri per il 46% dei soggetti. 


CLUSTER 3 — GROSSISTI CON VENDITA SUL TERRITORIO ED OFFERTA PREVALENTE DI MATERIALE 
ELETTRICO 


NUMEROSTITÀ: 531 


Le imprese del cluster commercializzano prevalentemente materiale elettrico {il 49% dei ricavi) con vendita sul 
territorio fl 92%) ad una clientela formata da artigiani/installatori/posatori/specialisti (il 34%), dettaglianti Gl 
61% dei ricavi per il 46% delle imprese), altri grossisti (il 45% per il 42%) ed enti pubblici e pfivati/comunità (il 
45% per il 30%). 


Una parte limitata delle imprese affianca all’offerta dei prodotti l'erogazione di servizi (Tonsegna a domicilio, 
consulenza ed assistenza tecnica). 


Gli approvvigionamenti avvengono soprattutto da produttori o da depositari del marchio (due terzi circa degli 
acquisti totali). 


Le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività comprendono 124 mq destinati a deposito /magazzino, 38 
mq destinati ad uffici e 64 mq destinati alla vendita e l’esposizione della mercèper il 23% dei soggetti. La natura 
giuridica più frequentemente adottata è la forma societaria (di capitali nel 46%»dei casi e di persone nel 26%); il 


numero di addetti è pari a 2-3. 
CLUSTER 4 -— GROSSISTI CON VENDITA AL DETTAGLIO 
NUMEROSITÀ: 211 


Le imprese appartenenti al cluster si caratterizzano per la vendità*al dettaglio (i tre quarti circa dei ricavi) ad una 
clientela formata in larga parte (il 62% dei ricavi) da privati. 


1 prodotti commercializzati appartengono a diversi compatty in particolare emergono: materiale elettrico, 
hardware e software informatico, apparecchi e materiale Uiilluminazione, supporti audio-video, sistemi per la 
ricezione della TV digitale satellitare o terrestre, telefoniàmobile e telefonia fissa. Una parte limitata delle imprese 
affianca all'offerta dei prodotti l’erogazione di servizi” (consegna a domicilio, installazione dei prodotti, 
consulenza ed assistenza tecnica). 


Gli approvvigionamenti avvengono soprattutto da distributori diversi dai produttori o dai depositari del marchio 
(il 61% degli acquisti totali). 


Le superfici utilizzate per lo svolgimento déll’attività comprendono 43 mq destinati alla vendita e l’esposizione 
della merce, 60 mq destinati a deposito/magazzino e 19 mq destinati ad uffici. La natura giuridica più 
frequentemente adottata è la forma societaria (di capitali nel 41% dei casi e di persone nel 31%); il numero di 
addetti è pari a 2. 


CLUSTER 5 — GROSSISTI CON CLIENTELA GRANDE DISTRIBUZIONE 

NUMEROSITÀ: 99 

Il cluster in esame raggruppa. le imprese che vendono a clienti appartenenti alla Grande Distribuzione (’85% dei 
ricavi). 


I prodotti sono commeteializzati prevalentemente mediante vendita sul territorio (l’87% dei ricavi) ed 
appartengono a divers=seomparti quali materiale elettrico (1 78% dei ricavi per il 38% dei soggetti), apparecchi e 
materiale di illuminazione (1 65% per il 25%) e supporti audio-video (il 78% per il 18%). Solo in alcuni casi si 
riscontra la presenza dirservizi offerti (consegna a domicilio e consulenza tecnica). 


I due terzi dell'ammontare globale degli approvvigionamenti vengono effettuati ricorrendo direttamente al 
produttore o alidepositario del marchio, non di rado situato all’estero (il 29% degli acquisti totali). 


L'attività wiene svolta utilizzando soltanto locali destinati a deposito /magazzino di 123 mq e locali destinati ad 
uffici di45xmq. La natura giuridica più frequentemente adottata è la forma societaria (di capitali nel 63% dei casi 
e di persone nel 20%); il numero di addetti è pari a 2-3. 
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CLUSTER 6 — GROSSISTI CON VENDITA PREVALENTE DI ELETTRODOMESTICI BIANCHI PER IL LAVAGGIO, 
PER IL RAFFREDDAMENTO E PER LA COTTURA AL CANALE HO.RE.CA. 


NUMEROSITÀ: 96 


Fanno parte di questo cluster le imprese che vendono prevalentemente elettrodomestici bianchi per lavaggio, 
per il raffreddamento e per la cottura (il 55% dei ricavi) a clienti appartenenti al canale Ho.Re.Ga. (Hotel, 
Restaurant e Catering) ottenendo il 54% dei ricavi. La vendita avviene prevalentemente sul territotio (@l 72% dei 
ricavi); i servizi offerti alla clientela (erogati dalla metà circa dei soggetti) si sostanziano nella consegnd'a domicilio 
ed installazione dei prodotti, nella consulenza e nell’assistenza tecnica. Inoltre, il 18% delle imprese è 
concessionario /esclusivista di un produttore. 


Per quanto riguarda l'acquisto delle merci, circa i tre quarti dell'ammontare globale degli7approvvigionamenti 
vengono effettuati ricorrendo direttamente al produttore o al depositario del marchio. 


Tra le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività si segnala la disponibilità. di 143 mq destinati a 
deposito/magazzino, 41 mq destinati ad uffici e, nel 43% dei casi, 95 mq destinati “alla vendita e l'esposizione 
della merce. La natura giuridica adottata più frequentemente è la forma societaria (dincapitali nel 40% dei casi e di 
persone nel 31%); il numero di addetti è pari a 3. 


CLUSTER 7 — GROSSISTI CON VENDITA SUL TERRITORIO TRAMITE AGENTI 
NUMEROSIT'À: 148 


La quasi totalità dei soggetti appartenenti al cluster commercializza pfodatti con vendita sul territorio 1’88% dei 
ricavi) tramite una rete di 7 agenti/rappresentanti. Di conseguenz&, a voce di costo relativa alle provvigioni di 
vendita e rimborsi spesa erogati risulta elevata (circa 118.000 euro) 


Ulteriore peculiarità di questo cluster è la forte incidenza sul \fatturato delle spese promozionali (pubblicità, 
propaganda, rappresentanza, partecipazione a fiere e mgstre), delle spese per materiali di esposizione e 
campionatura e delle spese sostenute per la realizzazione di.cataloghi, che complessivamente ammontano a più di 
48.000 euro. 


Per quanto riguarda le categorie merceologiche maggiormente vendute, si segnala una concentrazione dei ricavi 
sul materiale elettrico (il 30%) e sugli apparecchi e materiale di illuminazione (l 12%). 


La clientela è principalmente formata da altri grossisti (il 27% dei ricavi), artigiani/installatori/posatori/specialisti 
(il 26%) e dettaglianti (la metà circa dei ricavi per 11,47% dei soggetti). 


I tre quarti circa dell'ammontare globale degli'approvvigionamenti vengono effettuati ricorrendo direttamente al 
produttore o al depositario del marchio, nén dirado situato all’estero fl 35% degli acquisti totali). 


Le imprese sono di medio-grandi dimensioni, infatti le superfici destinate all’esercizio dell’attività comprendono 
452 mq di deposito /magazzino, 167fmgdi uffici e 184 mq di piazzali destinati alle operazioni di carico e scarico 
delle merci per la metà circa delle imprese. La natura giuridica quasi esclusiva è la forma societaria (di capitali 
nell’85% dei casi e di persone nel?13%); il numero di addetti è pari a 9. 


CLUSTER 8 — GROSSISTI DI MATERIALE ELETTRICO E MATERIALE DI ILLUMINAZIONE ASSOCIATI A 
UNIONI VOLONTARIE E/O GRUPPI D'ACQUISTO 


NUMEROSITÀ: 113 


Questo cluster riunisce», grossisti di materiale elettrico (il 70% dei ricavi) e di apparecchi e materiale di 
illuminazione (il 16%) che appartengono a unioni volontarie e/o gruppi d’acquisto °89% dei soggetti). I clienti 
sono soprattutto virtidiani/installatori/posatori/specialisti (il 61% dei ricavi), dettaglianti (1 13%) e privati (il 
12%). 


Si tratta di imptesé di medio-grandi dimensioni. Le superfici destinate all’esercizio dell’attività comprendono 667 
mq destinati deposito /magazzino, 132 mq destinati alla vendita e l'esposizione della merce, 69 mq destinati ad 
uffici e 138 mq di piazzali destinati alle operazioni di carico e scarico delle merci. Il numero di addetti impiegato è 
pari a 9, trai quali si segnala la presenza di 4 banconisti/magazzinieri e 2 venditori diretti dipendenti per il 35% 
delle imprese. 


Lasnatura giuridica vede una netta prevalenza della forma societaria (di capitali nel 65% dei casi e di persone nel 
32%). 
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I servizi offerti alla clientela sono limitati alla consegna a domicilio delle merci (effettuata dal 69% dei soggetti 
alla consulenza tecnica (il 43%) e, in un numero più limitato di casi (il 20%), all’assistenza tecnica. 


Per guanto riguarda l’acquisto delle merci, citca i due terzi dell'ammontare globale degli approvvigionamènti 
vengono effettuati ricorrendo direttamente al produttore 0 al depositario del marchio; i costi e spese addebitati 
da gruppi d'acquisto, unioni volontarie, franchisor e affilianti per voci diverse dall'acquisto délle’ merci 
ammontano a 9.500 euro per il 35% delle imprese. Infine, la vendita avviene prevalentemente al banco (il 61% 
dei ricavi). 


CLUSTER 9 - CONCESSIONARI/ESCLUSIVISTI DI UN PRODUTTORE 
NUMEROSITÀ: 157 


Le imprese di questo cluster si caratterizzano per la modalità organizzativa: nel 76% dei casi$ono concessionari 0 
esclusivisti di un produttore. 


I prodotti commercializzati appartengono a diverse categorie merceologiche, il materiale elettrico produce il 40% 
dei ricavi. I servizi offerti a corredo della vendita, erogati dalla metà circa delle*imprese, si sostanziano nella 
consegna a domicilio dei prodotti, nella consulenza e nell’assistenza tecnica. 


Coerentemente con la modalità organizzativa adottata, gli approvvigionamenti ‘avvengono principalmente dal 
produttore o dal depositario del marchio (’82% degli acquisti totali), non distado (il 31% degli acquisti totali) 
situato all’estero. Le vendite. sono effettuate sul »sterritorio nei confronti di 
artigiani/installatori/posatori/specialisti (il 39% dei ricavi), di altri grossisti (1 25%), di dettaglianti (il 16%) ed 
enti pubblici e privati/comunità (il 14%). 


Tra le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività si evidenzia l'utilizzo di 109 mq destinati a 
deposito /magazzino, 64 mq destinati ad uffici e 87 mq destinati ‘alla’vendita e l’esposizione della merce per un 
terzo circa dei soggetti. La natura giuridica quasi esclusiva è la( forma societaria (di capitali nel 69% dei casi e di 
persone nel 20%); il numero di addetti è pari a 3-4, tra i quali si stgnala la presenza, per un quarto delle imprese, 
di 1-2 banconisti/magazzinieri e 2 venditori diretti dipendenti. 


CLUSTER 10 — GROSSISTI LOCALIZZATI ALL’INTERNO DPCENTRI O PARCHI COMMERCIALI 
NUMEROSITÀ: 78 


Il cluster raggruppa le imprese localizzate all’internò di centri commerciali all’ingrosso o parchi commerciali 
188% del totale). 


I prodotti in assortimento, distribuiti soprattitto Mediante vendita sul territorio (il 57% dei ricavi), appartengono 
a diverse categorie merceologiche. Si evidenzia,che il materiale elettrico apporta il 30% dei ricavi. I servizi offerti 
a corredo della vendita, erogati solo da' una parte delle imprese del cluster, si sostanziano nella consegna a 
domicilio dei prodotti, nella consulenza e hell’assistenza tecnica. 


Per quanto riguarda l’acquisto dellémerci, circa i due terzi dell'ammontare globale degli approvvigionamenti 
vengono effettuati ricorrendo direttamente al produttore o al depositario del marchio. 


Le vendite sono effettuate nei confronti di artigiani/installatori/posatori/specialisti (il 33% dei ricavi), 
dettaglianti (il 24%), altri grossisti (il 28% per il 50% dei soggetti), privati (il 29% per il 42%), Grande 
Distribuzione (il 34% per 1iL24%) ed enti pubblici e privati/comunità (il 27% per il 28%). 

Come conseguenza della IOedlizzazione dell'impresa, le spese per beni c/o servizi comuni sono le più elevate del 
settore (4.400 euro pertb.38% dei soggetti). 

Tra le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività si evidenzia l'utilizzo di 270 mq destinati a 
deposito /magazzino, 77 mq destinati ad uffici e 57 mq destinati alla vendita e l'esposizione della merce. La 
natura giuridica guasi esclusiva è la forma societaria (di capitali nel 72% dei casi e di persone nel 22%); il numero 
di addetti è pari(a'5, tra i quali si segnala la presenza di 2 banconisti/magazzinieri per il 44% delle imprese e 2 
venditori ditettidipendenti per un quarto circa delle imprese. 

CLUSTER41— GROSSISTI DI ELETTRODOMESTICI BIANCHI DA INCASSO 

NUMEROSITÀ: 99 


LesimMprese che fanno parte di questo cluster sono specializzate nella vendita di elettrodomestici bianchi da 
incasso, attività dalla quale deriva 1°82% dei ricavi. I prodotti vengono commercializzati soprattutto tramite 
vendita sul territorio (il 61% dei ricavi verso  dettaglianti (il 46% dei ricavi, 
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artigiani /installatori/posatori/specialisti il 27%), privati (°11%) ed altri grossisti Gl 33% dei ricavi per il 41% dé 
soggetti). Inoltre, il 41% dei soggetti del cluster dichiara di spendere 7.000 euro per la realizzazione di cataloghi 
(traduzione, interpretazione e stampa). 


Eccetto la consegna a domicilio, effettuata dai due terzi delle imprese, non si segnala la presenza di servizi di 
ausilio alla vendita. 


Per quanto concerne l’acquisto delle merci, circa i tre quarti degli approvvigionamenti vengone effettuati 
ricorrendo direttamente al produttore o al depositario del marchio. 


Le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività comprendono 491 mq destinati a deposito/magazzino, 74 
mq destinati alla vendita e l’esposizione della merce e 54 mq destinati ad uffici. La natura giuridica adottata più 
frequentemente è la forma societaria (di capitali nel 64% dei casi e di persone nel 24%); il numero di addetti è 
pari a 4, tra i quali si segnala la presenza di 1-2 banconisti/magazzinieri per la metà delle imprese e 2 venditori 
diretti dipendenti per il 29%. 


CLUSTER 12 — GROSSISTI DI PICCOLI ELETTRODOMESTICI 
NUMEROSITÀ: 75 


Le imprese appartenenti al cluster presentano un assortimento specializzato nella vendita di piccoli 
elettrodomestici, attività dalla quale proviene 188% dei ricavi. I prodotti venigoho commercializzati soprattutto 
tramite vendita sul territorio il 78% dei ricavi) verso dettaglianti (il 49%=dci ricavi), altri grossisti (la metà dei 
ricavi per il 49% dei soggetti) e Grande Distribuzione (l 50% dei ricavi, per un quinto circa delle imprese). 
Inoltre, un quarto circa dei soggetti del cluster dichiara di spendere ,6.300 euro pet la realizzazione di cataloghi 
(traduzione, interpretazione e stampa). 


Oltre alla consegna a domicilio, effettuata dalla metà delle imprésé, tion si segnala la presenza di altri servizi di 
ausilio alla vendita. 


I tre quarti dell’ammontare globale degli approvvigionanienti/vengono effettuati ricorrendo direttamente al 
produttore o al depositario del marchio, non di rado (il 22%egli acquisti) da soggetti situati all’estero. 


Le superfici destinate all'esercizio dell'attività si( estendono principalmente su 166 mq destinati a 
deposito /magazzino e 49 mq destinati ad uffici. I soggetti appartenenti a questo cluster sono principalmente 
società (di capitali nel 49% dei casi e di persone nel 16%); il numero di addetti è pari a 2-3. 


CLUSTER 13 — GROSSISTI DI SISTEMI HI-FI 
NUMEROSITÀ: 87 


Le imprese di questo cluster sono specializzaté nella commercializzazione di sistemi hi-fi (audio, audio/video e 
televisori al plasma o LCD) e relativi acgessoti, attività dalla quale ottengono l’88% dei ricavi. Non si registra una 
particolare concentrazione dei ricavi sî una fascia di clientela particolare: i clienti, raggiunti tramite vendita sul 
territorio (1 73% dei ricavi), 4si dividono principalmente tra dettaglianti (un terzo dei ricavi), 
artigiani/installatori/posatori/speltalisti (1 22%), enti pubblici e privati/comunità (l 48% dei ricavi per il 36% 
dei soggetti), altri grossisti (1 48% per il 33%) e privati (1 23% per il 33%). Inoltre, un quinto circa dei soggetti 
dichiara di spendere 6.200 curo perla realizzazione di cataloghi (traduzione, interpretazione e stampa). 


Circa la metà delle imprese. del cluster affianca alla vendita dei prodotti l’erogazione di alcuni servizi quali la 
consegna a domicilio e lAgstallazione del prodotto, la consulenza e l’assistenza tecnica; inoltre circa un quarto 
delle imprese svolge anche il servizio di noleggio dei prodotti. 


1 due terzi degli appfovvigionamenti vengono effettuati ricorrendo direttamente al produttore o al depositario del 
marchio, non di rado Wil 31% degli acquisti) da soggetti situati all’estero. 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività sono di piccolo-medie dimensioni e comprendono locali destinati 
a deposito/magazzino di 77 mq e locali destinati ad uffici di 46 mq. La natura giuridica adottata più 
frequentemeenterè la forma societaria (di capitali nel 46% dei casi e di persone nel 20%); il numero di addetti è 
pari a 2. 


CLUSTER 14 — GROSSISTI DI ELETTRODOMESTICI BRUNI 
NUMEROSTII'À: 72 


Questo cluster riunisce i commercianti all’ingrosso specializzati nella commercializzazione di elettrodomestici 
bruni quali televisori, videoregistratori e lettori dvd con il 44% dei ricavi e sistemi hi-fi (audio, audio/video e 
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televisori al plasma o LCD) con il 21%. La clientela prevalente è costituita dai dettaglianti (fonte del 55% déi 
ricavi) seguiti, in misura inferiore, da artigiani/installatori/posatori/specialisti, enti pubblici e privati/comunità; 
Grande Distribuzione e privati. La vendita avviene prevalentemente sul territorio (il 62% dei ricavi). 


Solo un quarto circa delle imprese del cluster affianca alla vendita dei prodotti l’erogazione di servizi; quali la 
consegna a domicilio e l’installazione del prodotto, la consulenza e l'assistenza tecnica. 


Per quanto concerne l'acquisto delle merci, il 60% degli approvvigionamenti viene effettuatoaricorrendo 
direttamente al produttore o al depositario del marchio. 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività comprendono 111 mq destinati a deposito /magazzino, 39 mq 
destinati ad uffici e 46 mg destinati alla vendita e l'esposizione della merce per la metà dei soggetti. La natura 
giuridica adottata più frequentemente è la forma societaria (di capitali nella metà dei casi e di pèfsone nel 32%); il 
numero di addetti è pari a 3. 


CLUSTER 15 — GROSSISTI DI MATERIALE RADIOELETTRICO E TELEVISIVO 
NUMEROSTT'À: 122 


Le imprese di questo cluster commercializzano materiale radioelettrico e televisivo, Attività dalla quale ottengono 
183% dei ricavi. I clienti principali di queste imprese sono gli artigiani / installatoni/posatori / specialisti il 39% dei 
ricavi) seguiti, in misura inferiore, da enti pubblici e privati/comunità,Npfivati, altri grossisti e Grande 
Distribuzione. La vendita avviene principalmente sul territorio (la metà cirea,dei ricavi). 


L’erogazione di servizi a supporto dell’attività di vendita è limitatay*si segnalano la consulenza e l’assistenza 
tecnica effettuate dalla metà circa delle imprese. 


Gli approvvigionamenti avvengono sia da produttori o da depositari del marchio sia da altri distributori, non di 
rado (il 19% dei ricavi) situati all’estero. 


Le superfici destinate all’esercizio dell'attività si esteridogo principalmente su 112 mq destinati a 
deposito /magazzino, 37 mq destinati alla vendita e l’esposiziéne della merce e 46 mq destinati ad uffici . La 
natura giuridica adottata più frequentemente è la forma societaria (di capitali nel 42% dei casi e di persone nel 
31%); il numero di addetti è pari a 3, tra i quali si segnala Tà presenza di 2 banconisti/magazzinieri per un quarto 
circa delle imprese. 


CLUSTER 16 — GROSSISTI DI PRODOTTI INFORMATICI 
NUMEROSTI'À: 183 


Le imprese appartenenti al cluster sono sSpècializzate nella commercializzazione di prodotti informatici, in 
particolare hardware e software (1 67% dei ricavi), accessori e materiale di consumo informatico (il 25%). La 
clientela, raggiunta soprattutto tramite vendita sul territorio (il 79% dei ricavi), è suddivisa principalmente tra enti 
pubblici e privati/comunità (un quart6) circa dei ricavi), dettaglianti (la metà dei ricavi per il 40% dei soggetti), 
artigiani /installatori/posatori/specialistivil 53% per il 38%) ed altri grossisti Gl 50% per il 35%). L'erogazione di 
servizi a supporto dell’attività di vendita è effettuata da più della metà delle imprese (in particolare vengono 
svolte la consegna a domicilio e l’inistallazione dei prodotti, la consulenza e l’assistenza tecnica). 


L'acquisto delle merci avviene principalmente (il 77% degli acquisti) da distributori diversi dai produttori o dai 
depositari del marchio. 


Le superfici destinate all’osefcizio dell’attività sono limitate a 37 mq destinati a deposito /magazzino e 39 mq 
destinati ad uffici. La matyra giuridica adottata più frequentemente è la forma societaria (di capitali nel 45% dei 
casi e di persone nel24%); il numero di addetti è pari a 2-3. 

CLUSTER 17 — GROSSISTI DI SUPPORTI AUDIO-VIDEO 

NUMEROSITÀ:185 

In questo cluster la quasi totalità dei ricavi è ottenuta tramite la commercializzazione di supporti audio-video (Cd, 
Dvd, nastri vergini o registrati). La clientela che apporta la quota maggiore di ricavi (i due terzi) è costituita dai 
dettaglianti, seguiti dagli altri grossisti (il 43% dei ricavi per il 41% dei soggetti). I clienti sono raggiunti 
prevalentemente tramite vendita sul territorio (1 73% dei ricavi). E scarsamente presente lerogazione di servizi a 
supporto dell’attività di vendita. 


Giikapprovvigionamenti avvengono sia da produttori o da depositari del marchio sia da altri distributori. 
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Le superfici destinate all'esercizio dell’attività sono costituite da 70 mq destinati a deposito /magazzino e 28 m@q 
destinati ad uffici. La natura giuridica adottata più frequentemente è la forma societaria (di capitali nel 43%sedeî 
casi e di persone nel 21%); il numero di addetti è pari a 2. 


CLUSTER 18 — GROSSISTI DI APPARECCHI E MATERIALE DI ILLUMINAZIONE 
NUMEROSITÀ: 168 


Questo cluster raggruppa le imprese specializzate nella vendita di apparecchi e materiale di illuminazione fl 92% 
dei ricavi). La vendita è effettuata sul territorio (il 74% dei ricavi) e la clientela è suddivisa in 
artigiani /installatori/posatori/specialisti (il 31% dei ricavi), dettaglianti (il 29%), enti pubblici &privati/comunità 
(un quarto circa dei ricavi per il 40% dei soggetti) cd altri grossisti (il 45% per il 42%). L’esogazione di servizi a 
supporto dell’attività di vendita è limitata alla consegna a domicilio per la metà circa dei soggetti, alla consulenza 
e all’assistenza tecnica per un terzo. 


Per quanto concerne l’acquisto delle merci, l'81% viene effettuato ricorrendo direttamente al produttore o al 
depositario del marchio. 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività comprendono 133 mq destinati aSdeposito/magazzino, 31 mq 
destinati ad uffici e 123 mq destinati alla vendita e l’esposizione della merce perl 36% delle imprese. La natura 
giuridica adottata più frequentemente è la forma societaria (di capitali nel 42% dei casi e di persone nel 24%); il 
numero di addetti è pari a 2-3. 


CLUSTER 19 — GROSSISTI DI TELEFONIA MOBILE 
NUMEROSITÀ: 123 


)uesto cluster riunisce i commercianti all’ingrosso specializzatinella commercializzazione di telefonia mobile 
88% dei ricavi). La clientela è costituita da dettaglianti (i due,ferzivdei ricavi) ed altri grossisti (il 40% dei ricavi 
per il 42% dei soggetti); la vendita avviene prevalentemente sul tetritorio Gl 67% dei ricavi). 


Se si eccettua la consegna a domicilio (effettuata dal 35% dei soggetti), 1 servizi accessori alla vendita sono 
praticamente assenti. 


Gli approvvigionamenti avvengono principalmente (il 74% degli acquisti) da distributori diversi dai produttori o 
dai depositari del marchio. 


Le superfici destinate all’esercizio dell’attività sono dimitate, si hanno 32 mq destinati a deposito /magazzino, 25 
mq destinati ad uffici e 51 mq destinati alla vendita e l'esposizione della merce per un terzo circa dei soggetti. La 
natura giuridica adottata più frequentemente”è laforma societaria (di capitali nel 59% dei casi e di persone nel 
16%); il numero di addetti è pari a 2. 


CLUSTER 20 — GROSSISTI DI RICAMBIHED ACCESSORI PER TELEFONIA 
NUMEROSITÀ: 89 


Le imprese di questo cluster preséhtanio un assortimento specializzato nella vendita di ricambi ed accessori per 
telefonia, attività dalla quale ottengono 185% dei ricavi. I dettaglianti apportano la quota maggiore di ricavi (il 
58%), seguiti dagli altri grossisti 40% dei ricavi per il 46% dei soggetti). I clienti sono raggiunti quasi 
esclusivamente tramite venditàarsul territorio (1’82% dei ricavi). L'erogazione di servizi a supporto dell’attività di 
vendita è scarsamente prestito? 


Gli approvvigionamenti avvengono sia da produttori o da depositari del marchio sia da altri distributori, non di 
rado situati all’estero (iN26% degli acquisti totali). 

Le superfici destinate‘all’esercizio dell'attività sono costituite da 109 mq destinati a deposito /magazzino e 38 mq 
destinati ad uffii.La forma societaria (di capitali nel 53% dei casi e di persone nel 19%) è la natura giuridica più 
frequentemente»adottata. Il numero di addetti è pari a 3, tra i quali si segnala la presenza di 1-2 
banconisti/smuagazzinieri per un quarto delle imprese. 

CLUSTER,21+* IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA FORNITURA DI SERVIZI 

NUMEROSITÀ: 83 

Quésto,cluster raggruppa imprese che presentano una forte incidenza della componente “servizi” sul fatturato 


(82%). I servizi erogati sono di varia natura, tra i quali si citano l'installazione dei prodotti, la consulenza e 
l'assistenza tecnica. 
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I clienti si dividono principalmente tra enti pubblici e  privati/comunità (il 27% dei  ricavîì 
artigiani/installatori/posatori/specialisti Gl 60% dei ricavi per il 36% dei soggetti) e privati (1 53% per il 37%)a 


Gli acquisti delle merci avvengono sia da produttori o da depositari del marchio sia da altri distributori. 


Tra le superfici utilizzate per lo svolgimento dell’attività si evidenzia solamente l’utilizzo di 58 mq destinati ad 
uffici e 135 mq destinati a deposito / magazzino per la metà circa dei soggetti. La natura giuridica adottata più 
frequentemente è la forma societaria (di capitali nel 60% dei casi e di persone nel 19%); il numerosdivaddetti è 
pari a 4. 


CLUSTER 22 — GROSSISTI DI GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSTIT'À: 119 


Il cluster in esame si caratterizza per le dimensioni nettamente superiori alla media della popolazione. Il numero 
di addetti impiegato è pari a 11, tra i quali si segnala la presenza di 3-4 banconisti/magazzinieri e di 2-3 venditori 
diretti dipendenti per il 42% delle imprese. La forma giuridica prevalente è la società (di. capitali nell’82% dei casi) 
e le superfici destinate all’esercizio dell’attività sono estese (1.227 mq di deposito/magazzino, 140 mq di uffici, 
247 mq di locali per la vendita e l’esposizione della merce e 700 mq di piazzali destinati alle operazioni di carico e 
scarico delle merci). 


I prodotti in assortimento, commercializzati soprattutto tramite vendita sul'‘tertitorio (il 48% dei ricavi), sono 
principalmente costituiti da materiale elettrico (il 54% dei ricavi) ed apparecchi c materiale di illuminazione (il 
17%). La clientela è costituita prevalentemente da artigiani/installatori/posatori/specialisti (la metà circa dei 
ricavi) e, in misura inferiore, da dettaglianti, da altri grossisti e da privati. Ad esclusione della consegna a domicilio 
(effettuata dal 61% dei soggetti), non si segnala una particolare presénza di servizi erogati a corredo dell’attività di 
vendita. 


La grande dimensione dell’impresa si riflette anche sulle moddlità)di approvvigionamento: il 79% degli acquisti 
totali vengono effettuati direttamente dal produttore o dal depositario del marchio. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei,è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla-Règgéssione Multipla?. 

La stima della “funzione di ricavo” è statafeffèrtuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprèse (variabili indipendenti). 


È opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 

dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per scartare le 

imprese anomale; ciò si è reso,nèeeSsario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 

“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse.le imprese che presentano: 

* costo del venduto diettfaràto negativo; 

«+ costie spese dichiarati él quadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 

* rotazione del'imagazzino = (costo del venduto / giacenza media 5); 

» margine operativo lordo sulle vendite = (ticavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - 
spese per lavoro dipendente c per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente afferenti l’attività 
dell’impfesa ® spese per acquisti di servizi) * 100 / ricavi. 


3 La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
Pandamerito della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
“@gsto del venduto = Fsistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 


5 Giacenza media = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2. 
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*. valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) /( numero addetti 6 * 1.000); 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e sulla base della presenza/assenza di persoftale 
dipendente, è stata calcolata la distribuzione ventilica di ciascuno degli indicatori precedentemente defiriftne/poi 
sono state selezionate le imprese che presentavano valori degli indicatori contemporaneamente all’intérnò di un 
determinato intervallo, per costituire il campione di riferimento. 


Per la rotazione del magazzino sono stati scelti i seguenti intervalli: 
* dal 1° ventile, per il cluster 21; 

«dal 2° ventile, per 1 cluster 3, 5, 11, 19, 20, 

* dal 3° ventile, per i cluster 2, 4, 6,9, 12, 14, 16, 17, 18; 

«dal 4° ventile, per 1 cluster 1, 7, 8, 10, 13, 15; 

* dal 5° ventile, per il cluster 22. 


Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 3° al 19° ventile, per i cluster 1, 5, 16; 


* dal 3° ventile, per i cluster 12, 21; 

«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 4, 6, 7, 9, 13, 15, 17, 18; 

«dal 4° ventile, per 1 cluster 20, 22; 

* dal 5° al 19° ventile, per i cluster 2, 3; 

* dal 5° ventile, per 1 cluster 8, 10, 11, 14, 19. 

Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 2°al 19° ventile, per 1 cluster 7, 9, 10, 11, 15, 22; 

«dal 2° ventile, per 1 cluster 8, 21; 

«+ dal 3° al 19° venti, per i cluster 2, 3, 4, 5, 17, 20, 

dal 4° al 19° ventile, per i cluster 12, 13, 14, 16, 18, 19; 


«dal 5° al 19° ventile, per il cluster 6; 

«dal 6° ventile, per il cluster 1. 

Così definito il campione di imprese di, riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogenco. 


Per la determinazione della ‘“funzione.di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 


6 Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli amministratori non soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


numero addetti 1+ numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell’azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi, 


numero aftdettià; = Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 
nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci. 
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selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 

Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sone stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 

Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità del commercio a livello 
provinciale?’ che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree @mogenee in rapporto 
al: 

* grado di modernizzazione; 

* grado di copertura dei servizi di prossimità; 


* grado di sviluppo socio-economico. 


Nella definizione della funzione di ricavo, le aree territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile “costo*del/)venduto”. Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al coefficiente délla variabile “costo del venduto”. 


Nell’allegato 7.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti délla “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono%previste duc fasi: 

è Analisi Discriminante8; 

* lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 7.B vengono riportate le variabili struttufali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; ‘infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico grupp6 omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni impresa viene determinato ilfritavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra 1 coefficienti del grappò”stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


0). 


Anche l’intervallo di confideftzayè ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 


ogni gruppo omogeneo poftderata con le relative probabilità di appartenenza. 


? I criteri e le 6onelusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
8 L’Analisi Piscritninante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 7.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

« Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

* Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

«Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavorovosa, termine e lavoranti 
a domicilio 

*- Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dei collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 

»- Percentuale di lavoro prestato dei familiari diversi da quelli di cui al rigo-precedente che prestano attività 
nell'impresa 

«Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che%apportano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

« Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 

* Percentuale dilavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al'rigo precedente 


e Numero di amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

» Locali destinati a deposito /magazzino (Mq) 

* Locali perla vendita e l’esposizione della merce (Mò) 

*  Piazzali destinati alle operazioni di carico e scarico delle merci (Mg) 
«Localizzazione 


+ Spese sostenute per beni e/o servizi comuni in/caso di localizzazione non autonoma 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLANDICHIARAZIONE: 

+ Tipologia di vendita: Ingrosso a libero<sètyizio (cash & carry) 

«Tipologia di vendita: Ingrosso con vendita al banco 

+ Tipologia di vendita: Dettaglio 

«+ Tipologia di clientela: Dettaglianti 

+ Tipologia di clientela: Grande distribuzione 

«Tipologia di clientela: Privati. 

«Modalità di acquisto: Daraltri distributori 

*- Modalità organizzativa: In proprio 

- Modalità organizzativa” Associato ad unione volontaria e/o gruppo d’acquisto 

«Modalità organizzativa: Concessionario /esclusivista di un produttore 

*  Addettiall’attivitàdi vendita: Banconisti/Magazzinieri (numero giornate retribuite) 

*  Addettiall’attività di vendita: Agenti/rappresentanti (numero) 

*  Costie spèse*pecifici: Costi sostenuti per provvigioni di vendita e rimborsi spese 

»-  Costi@spese specifici: Spese di pubblicità, propaganda e rappresentanza 

»  Costive spese specifici: Costi e spese addebitati da gruppi d’acquisto, unioni volontarie, franchisor, affilianti 
per voci diverse dall’acquisto delle merci 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

&/ Tipologia dell’offerta: Elettrodomestici bianchi da incasso 
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» Tipologia dell’offerta: Elettrodomestici bianchi per il lavaggio, per il raffreddamento e per la cottura 

+ Tipologia dell’offerta: Piccoli elettrodomestici 

* Tipologia dell’offerta: Sistemi hi-fi (audio, audio/video e televisori al plasma o LCD) e relativi accessori 
«Tipologia dell’offerta: Televisori, videoregistratori e lettori dvd 

* Tipologia dell’offerta: Materiale radioelettrico e televisivo 

«Tipologia dell’offerta: Hardware e software informatico 

* Tipologia dell’offerta: Accessori e materiale di consumo informatico 

* Tipologia dell’offerta: Supporti audio-video (Cd, Dvd, nastri vergini o registrati) 


«Tipologia dell’offerta: Apparecchi e materiale di illuminazione 


* Tipologia dell’offerta: Telefonia mobile 


- Tipologia dell’offerta: Ricambi e accessori per telefonia 


* Tipologia dell’offerta: Ricavi derivanti dalla fornitura di servizi 

«-  Costie spese specifici: Costi sostenuti per partecipazione a fiere e mostre 

* Costi e spese specifici: Spese complessivamente sostenute per la realizzàzione di cataloghi (traduzione, 
interpretazione, stampa, ecc.) 

«Altri elementi specifici: Percentuale dei ricavi derivanti dalla vendita di prodotti a Hotel, Restaurant e 
Catering (Ho.Re.Ca.) 


‘Red 


ALLEGATO:8 


NOTA TECNICA E METODOLO@BN\NA 


EVOLUZIONE 


STUDIO DI SETT®WRE TM25A 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l’evoluzione dello studio di settore SM25A. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004; 

* 5147.6 — Commercio all’ingrosso di giochi e giocattoli. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto non solb»di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le wariabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi ‘modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 


L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli\pet la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta 2003, completati con ulteriori informazioni 
contenute nel questionario ESM25 inviato ai contribuenti per l’evoluzione dello studio in oggetto. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 383. 

Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con le informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 280. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 22 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro 

* quadro B del modello (unità locale destiftatayall’attività di vendita) non compilato; 

«quadro D del modello e del questionafio (clementi specifici dell’attività) non compilato; 

«quadro Fl del modello (elementi contabili) non compilato; 

* presenza di attività secondarie cofnam’incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percéntuali relative alla tipologia di vendita (quadro DD del modello); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia dell’offerta (quadro D del questionario); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia della clientela (quadro D del modello); 

* errata compilazione delle percentuali relative all'area di mercato (quadro D del modello); 

* errata compilazione delle/percentuali relative alla modalità di acquisto (quadro D del modello); 

» errata compilazione=delle percentuali relative ad altri dati (quadro D del questionario); 


«+ incongruenze ffa.i dati strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli scatti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è stato pari a 258. 
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IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è.fitenuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattesiale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Agalisi in Componenti Principali *; 


* un procedimento di Cluster Analysis 2. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle teciitche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stat@effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattoti)chè consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole ‘variabili, quanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che comftraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali ysono quelle presenti in tutti i guadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale, scelta nasce dall’esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, ai diversi prodòtti merceologici venduti e servizi prestati, etc., 
tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e produttive di una 
impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificaf@teirique gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


L'analisi effettuata sul commercio@all’ingrosso di giochi e giocattoli ha condotto all’individuazione di 5 gruppi 
omogenei, differenziati in funzigne*degli elementi caratterizzanti di seguito riportati: 

«+ dimensione del punto vendita; 

è addettiall’attività di vendita; 

«tipologia di vendita. 


La dimensione del punté vendita ha permesso di distinguere i negozi di grandi dimensioni (cluster 5) da quelli di 
medio-piccole dimensioni (cluster 1) e di piccole dimensioni (cluster 3). 


! L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi (fun numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino dl‘massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


2 La; Clù$ter Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
ontogetii di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili. 
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Gli addetti all’attività di vendita contraddistinguono le imprese che commercializzano i prodotti tramite 
agenti/rappresentanti ed altri intermediari (cluster 2). 


La tipologia di vendita ha consentito di rilevare le strutture che effettuano la vendita all'ingrosso quasi 
esclusivamente tramite venditori diretti sul territorio (cluster 2 e 3) c quelle che affiancano alla vendita 
all’ingrosso la vendita al dettaglio (cluster 4). 

Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l’indicazionevdi valori 
numerici riguarda valori medi. 

CLUSTER 1- PUNTI VENDITA DI MEDIO-PICCOLE DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 84 

Il cluster in esame è composto da aziende che operano all’interno di strutture di medio-piccole dimensioni: gli 
spazi dedicati all’esercizio dell’attività comprendono locali destinati alla vendita c all'esposizione della merce di 
110 mg, locali destinati a deposito e/o magazzino di 156 mq e locali destinati ad uffici\di 17 mq. 

L'offerta merceologica è costituita perlopiù da giochi per la prima infanzia, pre-scelari € scolari (30% dei ricavi) ai 
quali talvolta vengono affiancati prodotti per il modellismo (52% dei ricavi perd 38% dei soggetti) e videogiochi 
e/o accessori (28% per il 31%). Inoltre, il 38% dei soggetti abbina alla vendita‘itservizio di consegna a domicilio. 
La modalità di vendita utilizzata prevalentemente è l’ingrosso con vendita al banco (47% dei ricavi) e in alcuni 
casi a libero servizio (85% dei ricavi per il 24% dei soggetti). Talvolta, vengono effettuate anche vendite su 


207 


catalogo o tramite rete telematica, via fax, modem, ecc. (81% dei ricavi/per il 33% dei soggetti). 

La forma giuridica adottata dalle imprese del cluster si suddivide trd'secietà (54% dei soggetti) e ditte individuali 
(46%) nelle quali operano 2 addetti, tra i quali si segnalano 2 dipendenti nel 40% dei casi. 

La clientela è costituita in larga parte da commercianti al dettaglio, (72% dei ricavi). 


L’approvvigionamento delle merci viene effettuato rivolgendosi alle ditte produttrici per il 46% degli acquisti e ad 

altri commercianti all'ingrosso per il 29%. 

CLUSTER 2 — PUNTI VENDITA CHE OPERANO SUL TERRITORIO TRAMITE AGENTI/RAPPRESENTANTI ED 
ALTRI INTERMEDIARI 


NUMEROSITÀ: 32 


Questo cluster raggruppa le imprese che svolgono quasi esclusivamente l’attività di commercio all’ingrosso 
tramite venditori diretti sul territorio utilizzando‘ agenti/rappresentanti ed altri intermediari del commercio non 
dipendenti. Coerentemente con la tipologià*df vendita, risultano elevati i costi per provvigioni di vendita e 
rimborsi spese (87.500 euro circa) e le spes&di pubblicità, propaganda e rappresentanza (38.200 euro circa). 


La quota più elevata di ricavi proviene%allà vendita di giochi per la prima infanzia, pre-scolari e scolari (36% dei 
ricavi) alla quale nel 38% dei casi vienc“affiancata la vendita di prodotti per il modellismo (52% dei ricavi). Il 37% 
dei ricavi proviene dalla commercializzazione di prodotti con marchio commerciale proprio; il 44% dei soggetti 
ottiene il 75% dei ricavi da vendite‘Su licenza esclusiva e /o selettiva. 


I locali destinati all’attività comprendono depositi e/o magazzini di ampiezza pari a 472 mq e uffici di 85 mq. 


Le imprese operano quasi@selusivamente sotto forma di società; gli addetti coinvolti nell’attività sono 5 di cui 3 
dipendenti. 


La clientela di riferimento è formata da commercianti al dettaglio (63% dei ricavi) e da altri commercianti 
all’ingrosso (30%). 


Le ditte produttiicinsono la principale fonte di approvvigionamento (76% degli acquisti). 


CLUSTER 3 — PUNTI VENDITA DI PICCOLE DIMENSIONI CHE OPERANO TRAMITE VENDITA DIRETTA SUL 
TERRITORIO 


NUMEROSITÀ: 42 


Le inmprese appartenenti a questo cluster sono caratterizzate dalla vendita all’ingrosso realizzata tramite venditori 
diretti Sul territorio. Si tratta di grossisti che presentano strutture di piccole dimensioni dove gli spazi destinati 
all'attività sono limitati a locali destinati a deposito e/o magazzino di 99 mq e locali destinati ad uffici di 14 mq. 
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L’assortimento merceologico è composto in prevalenza da giochi per la prima infanzia, pre-scolari e scolari (29% 
dei ricavi) ai quali talvolta vengono affiancati articoli per il modellismo (47% dei ricavi per il 24% dei soggetti).è 
207 


gadget e/o oggettistica (41% per il 29%). Nel 43% dei casi alla vendita viene anche affiancato il servizio di 
consegna a domicilio. 


Si tratta di aziende che per oltre la metà dei casi adottano la forma giuridica di ditta individuale e nella restante 
parte la forma societaria; ad operare sono uno, talvolta 2, addetti. 

La clientela è formata perlopiù da commercianti al dettaglio (73% dei ricavi). 

Gli acquisti vengono effettuati rivolgendosi sia alle ditte produttrici (48% degli acquisti) che adAltti)commercianti 
all’ingrosso (31%). 

CLUSTER 4 - GROSSISTI CON VENDITA AL DETTAGLIO 

NUMEROSITÀ: 54 

I soggetti appartenenti a questo cluster affrancano all’attività di vendita all’ingrossoMla Vendita al dettaglio, fonte 
del 46% dei ricavi. 


I locali nei quali viene svolta l’attività commerciale si articolano in 182 mq pefta vendita e l'esposizione interna 
della merce; l’attività al dettaglio viene svolta in locali di 136 mq. Inoltre, sono presenti 227 mq di locali destinati 
a deposito e/o magazzino e 23 mq di locali destinati ad uffici. 


Le merceologie che apportano la quota maggiore di ricavi sono costituite\da giochi per la prima infanzia, pre- 
scolari e scolari (38% dei ricavi), giochi per adulti e di società (11%) videogiochi e/o accessori (9%). L’unico 
servizio offerto è la consegna a domicilio effettuata dal 37% dei soggttti. 

Le imprese del cluster adottano prevalentemente la forma giuritica/societaria (63% dei soggetti) e ad operare 


sono 2 talvolta 3 addetti. 


Coerentemente con la tipologia di vendita, la clientela di riférimento è costituita sia da commercianti al dettaglio 
(55% dei ricavi) che da privati (34%). 


L’approvvigionamento delle merci viene effettuato pet i1%45% degli acquisti presso le ditte produttrici e per il 
28% presso altri commercianti all’ingrosso. 

CLUSTER 5 — PUNTI VENDITA DI GRANDI DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 46 


La struttura delle imprese appartenenti a quésto)cluster risulta essere di dimensioni clevate. L'attività viene svolta 
utilizzando spazi molto ampi: 439 mq destinati%alla vendita e all’esposizione della merce, 1.238 mq a deposito e/o 
magazzino e 84 mq ad uffici. Inoltre, sono presenti spazi esterni (piazzali) destinati alle operazioni di carico e 
scarico (148 mg) e parcheggi riservati alla clientela di 101 mq. 

L'offerta merceologica è variegata evcomprende: giochi per la prima infanzia, pre-scolari e scolari (43% dei 
ricavi), articoli per il modellismo 11%), articoli per feste, carnevale e/o addobbi natalizi (10%) e giochi per adulti 
e di società (5%). Inoltre, la metàdei soggetti offre il servizio di consegna a domicilio. 

La vendita all’ingrosso avviefte»sta tramite venditori diretti sul territorio per il 44% dei ricavi che al banco per il 
27%. Viene segnalato l’impiego di 3 agenti/rappresentanti ed altri intermediari non dipendenti e una spesa di 
circa 35.400 curo per provwigioni di vendita e rimborsi spese. 

La quasi totalità delle imprese adotta la forma giuridica societaria e vengono impiegati 8 addetti, tra i quali si 
segnala la presenza/@i,3 Banconisti/magazzinieri addetti alla vendita all’ingrosso. 

La clientela è fofmata in larga parte da commercianti al dettaglio (74% dei ricavi) ed in misura minore da altri 
commercianti albinagrosso (21%). 

Le merci vengono acquistate sia direttamente presso le ditte produttrici (61% degli acquisti) che da importatori 
e/o concéssionari di marche estere (26%). 


— 890 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppovn,esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla. 

La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 


e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


E opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuaté un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella\determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 


*» costo del venduto* dichiarato negativo; 


*  costie spese dichiarati nel quadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati 
Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


*. valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo pet la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) / (numero addetti 5 * 1.000) 


* margine operativo lordo sulle vendite = (ricavi - costo del/venduto - costo per la produzione di servizi - 
spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diyèrse/ da lavoro dipendente afferenti l’attività 
dell’impresa - spese per acquisti di servizi) * 100 / ricavi. 


» rotazione del magazzino = (costo del venduto / giacenza media 6 ). 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma*giuridica è stata calcolata la distribuzione ventilica di 
ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poitsoro state selezionate le imprese che presentavano valori 
degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di 
riferimento. 


Per il valore aggiunto per addetto sono statiscelti i seguenti intervalli: 


* dal 1° ventile, per i cluster 2, 5; 


«dal 2° ventile, per il cluster 1, 


° La Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Pandamento della variabile dipendente in fanzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
4 Costo del venduto = Esistenze iniziali + a@quisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 
° Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all’anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti, ad eccezione dei Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli Amministratori hon soci, sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1+,numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 

(ditte individuali) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e tentinuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 


Numero addetti Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 


(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 


e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 


nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci 


€ Gileenza media = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) /2. 
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«dal 3° ventile, per i cluster 3, 4. 

Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli: 

» dal 2° ventile, per il cluster 2; 

* dal 3° ventile, per i cluster 1, 3, 4; 

«dal 4° ventile, per il cluster 5. 

Per la rotazione del magazzino sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 1° ventile, per 1 cluster 1, 2, 3,5; 

* dal 2° ventile, per il cluster 4. 

Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 

Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili coritabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata conGilmetodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta/applicando il metodo dei minimi 


quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al%di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 8..A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Perla determinazione del ricavo della singola impresa sono)previste due fasi: 

è l’Analisi Discriminante?”; 

» lastimadel ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 8..B vengono riportate le variabili Strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operate dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppe omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato“iLticavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato dalla media ici/ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 

Anche l’intervallo di confidefiza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogene®penderata con le relative probabilità di appartenenza. 


L’Analisi Diseriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 8.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

» Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

* Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro o a%tefmine e lavoranti 
a domicilio 

» Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo ptetedente che prestano attività 
nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che jappottano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi daquelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al tie precedente 


. umero di amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE; 


* Locali destinati alla vendita e all'esposizione interna della Mefce (Mq) 


* Locali destinati a deposito c/o magazzino (Mq) 


* Locali destinati alla vendita al dettaglio e all'esposizione della merce (Mg) 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICIMARAZIONE: 

» Tipologia di vendita: Ingrosso tramite venditori diretti sul territorio 
» Tipologia di vendita: Dettaglio 

* Tipologia della clientela: Privati 


* Addettiall’attività di vendita non dipendénti: Agenti/Rappresentanti ed altri intermediari 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


l'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM30U. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004; 

* 52.115- Commercio al dettaglio di prodotti surgelati. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto‘non solo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un’impresa: 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni rasle variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i divetsi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando iMaodelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta/2003. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 784. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare,la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 8 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

*» ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 curo; 

* quadro B (unità locale destinata all’attività di vendita) non compilato; 

«quadro D (elementi specifici dell’attività) mon compilato; 

* quadro l’ (elementi contabili) non compilato; 

«| presenza diattività secondarie cor un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

*» errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti merceologici venduti; 

* errata compilazione delle pefcetatuali relative alla modalità di acquisto; 


«+ incongruenze fra 1 dati strutturali e 1 dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati] numero dei modelli oggetto delle successive analisi è stato pari a 776. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentare le imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, s1 è ritenuta 
appropriata unàstrategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


«una teChtica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analysedes données e nella fattispecie come un’Awalisi in Componenti Principali *; 


‘Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 


dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
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* un procedimento di Cluster Analysis 2. 
L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustetinp; 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tinto/più 
complessa e meno precisa risulta l’operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partirexdai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono, \comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità, dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quantoYin funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il sfuppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri ad 
cecezione delle variabili del quadro degli clementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai prodotti merceologici venduti, ai servizi offerti, alla(tipologia di vendita, etc.; tale 
caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle Steutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realta economiche e produttive di una 
impresa. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono fdmaliZzati in termini di significatività sia 
cconomica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono 1 diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare cinque gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Gli elementi che hanno maggiormente contribuito a determinare i modelli di business sono i seguenti: 


«la dimensione; 

«la specializzazione per tipo di prodotto; 

»  lalocalizzazione; 

*  iservizi offerti alla clientela. 

La dimensione ha permesso di distinguère i dettaglianti di dimensioni ridotte (cluster 1, 3 e 5) da quelli di 
dimensioni maggiori (cluster 2 e 4). 

La specializzazione per tipo di prodotto ha consentito di classificare le attività economiche in funzione dei 
prodotti merceologici venduti. Tra dettaglianti di prodotti surgelati, infatti, è possibile distinguere coloro che 
presentano un assortimento specializzato nei prodotti ittici (cluster 1) e coloro che hanno invece un assortimento 


despecializzato (cluster 2, 3, 4®9). 


La localizzazione ha fattonemergere la presenza di un gruppo di imprese localizzate in centri commerciali al 
dettaglio (cluster 3). 

Sulla base dei servizi offerti alla clientela è stato possibile, inoltre, evidenziare la presenza di imprese strutturate 
con un sistema dyservizio di consegna a domicilio del cliente (cluster 2). 

Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l’indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. 


spieghino dl massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 
principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 

2 LakCluSter Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
similir 
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CLUSTER 1— PICCOLI ESERCIZI SPECIALIZZATI NELLA VENDITA DI PRODOTTI II'TICI SURGELATI 
NUMEROSITÀ: 267 


Il cluster comprende esercizi al dettaglio di piccole dimensioni che commetcializzano prevalentemente, pesce 
surgelato. 


Le aziende appartenenti al cluster sono per il 72% ditte individuali con una struttura molto semplicèche, nella 
maggior parte dei casi, non dispone di personale dipendente (presente solo nel 19% dei soggetti). 


Le dimensioni della struttura aziendale sono ridotte. Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività(sono costituiti da 
42 mq di vendita ed esposizione interna della merce, da 25 mq di magazzino (per il 54% dei soggétti) e da 4 metri 
lineari di vetrine (45%). 


L’assortimento è costituito principalmente da prodotti ittici surgelati (80% dei ricavi), ortaggi surgelati (5%), dolci 
e gelati surgelati (3%) e altri alimenti surgelati (4%). 


Coerentemente con l’assortimento presente, che viene venduto in gran parte sfusONa tipologia di vendita è in 
prevalenza assistita (59% dei soggetti) e, in misura inferiore, mista (21%). 


La quasi totalità degli acquisti è effettuata presso commercianti all’ingrosso (92%degli acquisti). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da vasche/banconi refrigerati pers metri cubi, armadi frigoriferi e 
freezer per 10 metri cubi, una bilancia automatica, 5 metri lineari di banehi di vendita refrigerati (52% dei 
soggetti) e 7 metri lincari di banchi di vendita non refrigerati (43%). 


CLUSTER 2 — IMPRESE SPECIALIZZATE NELLA VENDITA AL DE'FIAGLIO DI SURGELATI CON CONSEGNA A 
DOMICILIO 


NUMEROSITÀ: 71 
Gli esercizi in oggetto si caratterizzano per la presenza del seryizio di consegna a domicilio che configura un 
modello di business diverso dal tradizionale negozio di surgelati‘ 


I soggetti appartenenti a questo cluster sono per il 38% soCietà di persone, per il 35% ditte individuali e per il 
27% società di capitali con una struttura composta da*4addetti. I locali destinati allo svolgimento dell’attività 
sono costituiti da 36 mq di spazi destinati alla vendita e all’esposizione interna della merce, da 98 mq di 
magazzino e da 30 mq di uffici presenti nel 56% dei casi. 


L’assortimento è costituito per il 50% dei ricavi da dolci c gelati surgelati, per il 17% da prodotti ittici surgelati c 
per il 9% da ortaggi surgelati. 


A conferma di una struttura organizzativa peculiare si riscontra che la tipologia di vendita è in prevalenza assistita 
(62% dei soggetti) e, nel 52% dei casi, sono frequenti le vendite con emissione di fattura. 


L’approvvigionamento avviene sia pfesso le imprese produttrici (47% degli acquisti) che presso commercianti 
all'ingrosso (46%). 


La dotazione di beni strumentali comprende vasche e banconi frigoriferi (presenti nel 24% dei casi) per 24 metri 
cubi, armadi frigoriferi e freezer (37%) per 99 metri cubi e 4 veicoli coibentati. 

CLUSTER 3 — NEGOZI DLSURGELATI LOCALIZZATI IN CENTRI COMMERCIALI AL DETTAGLIO 
NUMEROSITÀ: 33 


Il cluster raggruppa,gli\esercizi commerciali ubicati all’interno di centri commerciali al dettaglio, ipermercati o 
supermercati. 


Il modello orgafizzativo di riferimento evidenzia una prevalenza di ditte individuali (64% dei soggetti). Nella 
maggior parte dgieasi non si rileva la presenza di personale dipendente (presente solo nel 36% dei soggetti). 


La struttur&cemmerciale è costituita da 48 mq di locali destinati alla vendita e all’esposizione interna della merce, 
30 mq dimagazzino (42% dei soggetti) ed 8 metri lineari di vetrine (27%). 


L’assortimento è composto da prodotti ittici surgelati (55% dei ricavi), ortaggi surgelati (12%) e dolci e gelati 
surgelati (6%). 


La. tipologia di vendita è assistita (55% dei soggetti) c mista (30%). 
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L’approvvigionamento avviene in prevalenza da grossisti (85% degli acquisti). 


La dotazione di beni strumentali è costituita da vasche e banconi frigoriferi per 6 metri cubi, una bilancia 
automatica, armadi frigoriferi e freezer per 9 metri cubi (presenti nel 45% dei casi), scaffali refrigerati per,5 métri 
lineari (18%), banchi di vendita refrigerati per 10 metri lineari (52%), banchi di vendita non refrigerati per Wyietri 
lineari (39%). 


CLUSTER 4 — NEGOZI DI SURGELATI DI DIMENSIONI MEDIO GRANDI CON VENDITA SELF-SERVICE 
NUMEROSITÀ: 74 
Gli esercizi in oggetto si caratterizzano per le dimensioni nettamente superiori alla media della popolazione. 


I soggetti appartenenti a questo cluster sono per il 57% ditte individuali e per il 28% società.dî persone con una 
struttura composta da 2 addetti. 


I locali destinati allo svolgimento dell’attività sono costituiti da 123 mq di spazi destinati alla vendita e 
all’esposizione interna della merce, 39 mq di magazzino, 16 mq di uffici (presenti nel'26% dei casi) e vetrine per 6 
metri lineari. 


L’assortimento è despecializzato e costituito per il 51% dei ricavi da prodotti iftitisurgelati, pet il 12% da ortaggi 
surgelati e per il 9% da dolci e gelati surgelati. 


A conferma di una struttura organizzativa articolata si riscontra che la tipologia di vendita è in prevalenza self- 
service (78% dei casi). 


L’approvvigionamento avviene in prevalenza presso commercianti all'ingrosso (86% degli acquisti). 


La dotazione di beni strumentali comprende vasche e banconirigoriferi per 33 metri cubi, 16 metri cubi di 
armadi frigoriferi e freezer e 5 metri lineari di scaffali refrigerati (presenti nel 20% dei casi), banchi di vendita 
refrigerati per 10 metri lineari (39%), 2 bilance automatiche (80%)\é banchi di vendita non refrigerati per 14 metri 
lincari (51%). 


CLUSTER 5 — NEGOZI DI SURGELATI DI PICCOLE DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 330 
Il cluster raggruppa gli esercizi commerciali di dimensioni ridotte. 


Il modello organizzativo di riferimento evidenzia una prevalenza di ditte individuali (70% dei soggetti) che nella 
maggior parte dei casi non dispongono di personale dipendente. 


La struttura commerciale è costituita da 44*mqidi locali destinati alla vendita e all'esposizione interna della merce, 
20 mq di magazzino (51% dei soggetti) e 6 metri lineari di vetrine (40%). 


L’assottimento è composto da prodetti.ittici surgelati (40% dei ricavi), ortaggi surgelati (12%), dolci e gelati 
surgelati (10%) ed altri prodotti strgelati (7%); sono presenti inoltre altri generi alimentari freschi e/o non 
surgelati (8% dei ricavi) e generi alimentari non surgelati o conservati (6%). 


La tipologia di vendita è assistita\66% dei casi) c mista (25%). 
L’approvvigionamento avviene?ini prevalenza da grossisti (87% degli acquisti). 


La dotazione di beni stfumentali è costituita da vasche e banconi frigoriferi per 7 metri cubi, una bilancia 
automatica, 13 metri cubi di armadi frigoriferi e freezer (58% dei casî), 6 metri lineari di banchi di vendita 
refrigerati (48%) e 7 ,métrr lineari di banchi di vendita non refrigerati per la metà dei soggetti. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una voltasuddivise le imprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all’andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla}. 


3 Cà Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Pandamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
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La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 

E opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un'analisi Sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per scattate le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 
«+ costo del venduto* dichiarato negativo; 


*  costie spese dichiarati nel quadro I del modello superiori ai ricavi dichiarati. 
Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


*. produttività per addetto = ricavi /(numero addetti 5 * 1.000); 

» ricarico = ricavi/costo del venduto; 

* durata media delle scorte = 365 * (giacenza media 6 / costo del venduto ). 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica, è stata calcolata la distribuzione ventilica di 
ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate le imprese che presentavano valori 


degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, per costituire il campione di 
riferimento. 


Per la produttività per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 


* dal 1°al 19° ventile, per i cluster 3 e 5; 
«dal 2°al 18° ventile, per i cluster 2 e 4; 
»  dlal 2°al 19° ventile, per il cluster 1. 


Per il ricarico sono stati scelti i seguenti intervalli: 

* dal 2°al 19° ventile, per il cluster 2; 

* dal 3°al 19° ventile, per i cluster 1 e 5; 

«dal 3° ventile, per il cluster 4; 

* dal 4° ventile, per il cluster 3. 

Perla durata media delle scorte sono stati seelti i seguenti intervalli: 


* dal 1° ventile, per il cluster 3; 

» dal 2°al 18° ventile, per il cluster6} 

* dal 2°al 19° ventile, per il cluster 1; 
«dal 3° al 19° ventile, per i cluster 2 c 4. 


4 Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali.. 
° Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non diperidenti, ad eccezione dei Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli Amministratori non soci, sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1 numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali) ‘assìiati con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 


coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 


Numero addettiwm= Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 


e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 


nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell’impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 
+ numero amministratori non soci 


$ Giacenza media = (1 


Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2. 
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Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” pét 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro HF del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. UnaWolta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo. dei.minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori-dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outlicrs), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra 
valori -2,5 e +2,5. 


Hi 


Nella definizione della ‘funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili, differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 
A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla ‘territorialità, del commercio a livello 
comunale’, che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in“aree omogenee in rapporto al: 


«grado di modernizzazione; 
* grado di copertura dei servizi di prossimità; 


* grado di sviluppo socio-economico. 


Nella definizione della funzione di ricavo le aree territoriali sono statè rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabilé “costo del venduto”. Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte&Gcòmpletamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al cogfficiente della variabile “costo del venduto”. 


Nell’allegato 9.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

» l’Analisi Discriminante8, 

* lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 9.B vengono riportate le vattabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard disoperare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico Srùppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è dato dalla Media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallodi confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo ombgeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


? I criteri el&conclusioni dello studio sono riportati nell’apposito Decreto Ministeriale. 
L’Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 9.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

* Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

* Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro cAtetmine e lavoranti 
a domicilio 

* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente riell'impresa 

«Percentuale di lavoro prestato dei collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dei familiari diversi da quelli di cui al rigo precedente che prestano attività 
nell'impresa 


«Percentuale di lavoro prestato agli associati in partecipazione che appOstano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 


* Percentuale di lavoro prestato agli associati in partecipazione diversi daquelli di cui al rigo precedente 
* Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente dlell'impresa 
* Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigo precedente 


+ Numero di amministratori non soci 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE : 


* Locali destinati alla vendita e all’esposizione interna delli metce (Mq) 


» Localizzazione 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 
* Tipologia di vendita: Tipologia di vendita praticata 

* Prodotti merceologici venduti: Piatti pronti surgélati 

* Prodotti merceologici venduti: Pane, pizza*e. simili surgelati 

» Prodotti merceologici venduti: Pasta fresca surgelata 

* Prodotti merceologici venduti: Dolci pelati surgelati 

» Prodotti merceologici venduti: Prodottr ittici surgelati 

* Prodotti merceologici venduti: Carnysurgelate 


* Prodotti merceologici venduti: Ortaggi surgelati 


* Prodotti merceologici vendùti: Generi alimentari non surgelati, conservati (ad es. scatolame) 


*  Serviziofferti: Consegnaa.domicilio 


QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE : 


«+ Beni strumentali: Numero di veicoli coibentati 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM35U. 


Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 
*  52.33.1— Erboristerie. 


La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale’ tenendo conto non,$blo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra deNvariabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta:2008, completati con ulteriori informazioni 
contenute nel questionario ESM35 inviato ai contribuenti per l’evoliziene dello studio in oggetto. 

I contribuenti interessati sono risultati pari a 3.653. 

Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati conile informazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 2.842. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 32 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 eurò; 

«+ quadro B del modello (unità locale destittata/all’attività di vendita) non compilato; 

«quadro D del modello e del questionariòx(elementi specifici dell’attività) non compilato; 

* quadro F del modello (elementi contabili) non compilato; 

* presenza diattività secondarie còn ùn’incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia dell’offerta (quadro D del questionario); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia clientela (quadro D del modello); 

» errata compilazione dellepercentuali relative alla modalità di acquisto (quadro D del modello), 


«+ incongruenze fra i daff strutturali e i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è stato pari a 2.810. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentarele imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 
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* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipò 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Agalisi in Componenti Principali *; 


«+ un procedimento di Cluster Analysis 2. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustèring, 
In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione; tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 

Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentoniey comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 

In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogèfheità dei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili/’guanto in funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguonò..il’ gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 

Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i guadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. ‘l'ale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, ai diversi prodotti merceològici venduti e servizi prestati, etc., 
tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative=alle strutture operative, al mercato di 
riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse tealtà economiche e produttive di una 
impresa. 

I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono atializzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono *iNdwersi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare undici gruppi òniogenci di imprese. 


DESCRIZIONE DELGRUPPI OMOGENEI 


L’analisi ha permesso di classificare le erboristerie in/undici gruppi omogenei. 

Gli elementi che hanno contribuito maggiormente /alla determinazione dei modelli di business sono i seguenti: 
«assortimento del punto vendita; 

* dimensione del punto vendita; 

«+ presenza di più di un punto vendita; 

* modalità di offerta dei prodotti; 

«+ modalità organizzativa, 

» localizzazione. 

l'assortimento del punto vèndita ha consentito di classificare le erboristerie in funzione delle tipologie 
merceologiche trattate. LeTitevorie di prodotto per le quali è stata rilevata un’offerta specializzata c/o prevalente 
sono: 

«+ prodotti di alimentazione naturale e/o biologica (cluster 6); 

* erbe, piante offfieinali e derivati da piante officinali (cluster 8); 


* cosmesi natuîfale (cluster 10). 


| L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quantitativi(ifun numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino dl‘massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 


2 La; Clù$ter Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
ontogetii di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili. 
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La dimensione del punto vendita ha permesso di distinguere le imprese di piccole dimensioni (cluster 4) da quelle 
di medie dimensioni (cluster 3) e quelle di grandi dimensioni (cluster 2). 

La presenza di più di un punto vendita identifica le catene di erboristerie gestite dallo stesso proprietario (cluster 
5). 

La modalità di offerta dei prodotti ha consentito di far emergere i punti vendita che commercializzanò»articoli 
prodotti da terzi ai quali appongono il proprio marchio (cluster 1) e quelli che  commerbializzano 
prevalentemente prodotti di propria produzione (da laboratorio) (cluster 9). 

La modalità organizzativa ha permesso di rilevare le imprese in franchising o affiliate (cluster 7)6 


La localizzazione individua le erboristerie inserite in super/ipermercato 0 in centro comîimertiale al dettaglio 
(cluster 11). 


Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazioni contrarie, l'indicazione dei valori 

numerici riguarda valori medi. 

CLUSTER 1- ERBORISTERIE CHE COMMERCIALIZZANO ARTICOLI PRODOTTI DA TERZI CON MARCHIO 
COMMERCIALE DEL PUNTO VENDITA 

NUMEROSITÀ: 317 

Il cluster in esame raggruppa i punti vendita che presentano un'offerta. costituita esclusivamente da articoli 

prodotti da terzi ai quali viene apposto il marchio commerciale dell’erboristeria. La gamma di prodotti offerti è 

costituita principalmente da: cosmesi naturale (24% dei ricavi), derivati daypiante officinali (estratti, capsule, fiale, 

oli, etc.) con il 22%, integratori minerali e vitaminici con il 17%, erlbàe piante officinali (droghe allo stato sfuso) 

con il 15% e prodotti di alimentazione naturale e/o biologica condl 9%. 


Gli spazi adibiti all’esercizio dell’attività consistono in: 33 mq dillotali per la vendita e l’esposizione interna della 
merce, 8 mq di locali destinati a magazzino e 2 metri lineari di esposizione fronte strada. 


Le imprese sono organizzate prevalentemente sotto formatdeditta individuale (74% dei cast) nelle quali opera il 
solo titolare. 


La quasi totalità dei ricavi proviene da vendite a privati. 


Gli approvvigionamenti vengono effettuati direttamente dalle ditte produttrici (65% degli acquisti) e da 
commercianti all’ingrosso (34%). 


CLUSTER 2- ERBORISTERIE DI GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSTII'À: 69 


Le erboristerie appartenenti a questo cluster sono caratterizzate dalle dimensioni elevate del punto vendita: la 
superficie destinata ai locali per la veriditare l'esposizione interna della merce è di 80 mg, il magazzino è di 48 mq 
e l'esposizione fronte strada si estende,su 10 metri lineari. Inoltre, il 30% dei soggetti dispone di 10 mq di uffici. 
Si segnala che circa un terzo dei puntirvendita è ubicato in centri storici. 

Le merceologie offerte sono vatie e comprendono: derivati da piante officinali (estratti, capsule, fiale, oli, cte.) 
che generano il 27% dei ricatimeosmesi naturale con il 22%, erbe e piante officinali (droghe allo stato sfuso) con 
il 17%, prodotti di alimentaziohe naturale e/o biologica con il 13% e integratori minerali e vitaminici con il 12%. 
La forma giuridica più frequentemente adottata è la ditta individuale (54% dei casi); gli addetti all’attività sono 
pari a 2, tra i quali uno è/dipendente. 

La clientela è formataguasi esclusivamente da consumatori privati. 

Le spese di pubblicità, propaganda e rappresentanza sono elevate (2.940 euro circa). 

Gli acquistimavvengono principalmente da ditte produttrici (65% degli acquisti) e in misura minore da 
commercianti all'ingrosso (35%). 


— 909 — 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


CLUSTER 3 — ERBORISTERIE DI MEDIE DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 393 


I punti vendita che fanno parte di questo cluster presentano una struttura di medie dimensioni all’interto, della 
quale i locali per la vendita e l’esposizione interna della merce hanno un’ampiezza di 51 mg, quelli destinati a 
magazzino di 19 mq e le vetrine hanno una lunghezza di 5 metri lineari. 


La gamma di prodotti in assortimento si compone di: derivati da piante officinali (estratti, capsule Miale, oli, etc.) 
e cosmesi naturale entrambi fonte del 28% dei ricavi, erbe e piante officinali (droghe allo stato sfuso) con il 15%, 
integratori minerali e vitaminici con l°11% e prodotti di alimentazione naturale e/o biologica consl9%. 

La ditta individuale è la forma giuridica adottata più di frequente (64% dei soggetti); ad opetarèysono uno talvolta 
2 addetti, di cui un dipendente per un terzo dei soggetti. 

La clientela è costituita quasi esclusivamente da privati. 

Gli acquisti vengono effettuati per il 68% degli acquisti totali presso ditte produttrici e per il 31% presso 
commercianti all’ingrosso. 

CLUSTER 4 - ERBORISTERIE DI PICCOLE DIMENSIONI 

NUMEROSITÀ: 648 

Il cluster in esame raggruppa le erboristerie che presentano una struttura di dimensioni molto ridotte. Gli spazi 


destinati allo svolgimento dell’attività sono limitati a 29 mq di locali perla vendita e l'esposizione interna della 
merce e 6 mq di magazzini; le vetrine hanno una lunghezza di 2 metfiMineari. 

Gli articoli offerti sono principalmente costituiti da: cosmesi natufale (27% dei ricavi), derivati da piante officinali 
(estratti, capsule, fiale, oli, etc.) con il 23%, erbe e piante officinali (droghe allo stato sfuso) con il 16%, integratori 
minerali e vitaminici con il 13% e prodotti di alimentazione naturale e/o biologica con 111%. 

Il 77% dei soggetti adotta come forma giuridica la ditta individuale nella quale opera il solo titolare dell’attività. 
La clientela è formata essenzialmente da privati. 

L’approvvigionamento delle merci avviene per il 64% degli acquisti da ditte produttrici e per il restante 36% da 
commercianti all’ingrosso. 

CLUSTER 5 — CATENE DI ERBORISTERIE 

NUMEROSITÀ: 111 

Nel cluster rientrano le erboristerie formate, da 2 0 più punti vendita. La superficie complessivamente adibita 
all’attività è composta da: locali per la vendita e l’esposizione interna della merce di 83 mq, locali destinati a 
magazzino di 19 mq e locali destinati uffici di 10 mq per oltre un quarto dei soggetti; l'esposizione fronte strada 
(vetrine) si estende per 7 metri lineari, L’assortimento trattato si compone quasi esclusivamente di: derivati da 
piante officinali (estratti, capsule»fialer oli, etc.) e cosmesi naturale (entrambi con il 28% dei ricavi), erbe e piante 
officinali (droghe allo stato sfuso) con il 16%, integratori minerali e vitaminici con il 11% e prodotti di 
alimentazione naturale e/o biologica con il 10%. 

La forma giuridica adottatarda\oltre la metà dei soggetti è quella societaria; gli addetti impegnati nell’attività sono 
3, tra i quali uno è dipendente. 


La clientela è quasi esclusivamente formata da privati. 


Gli acquisti vengònòyeffettuati ricorrendo a ditte produttrici per il 67% degli acquisti e a commercianti 

all’ingrosso per il 32%. 

CLUSTER 6 — ERBORISTERIE CON OFFERTA PREVALENTE DI PRODOTTI DI ALIMENTAZIONE NATURALE 
E/O BIOLOGICA 

NUMEROSITÀ: 175 


Nel cluster rientrano le erboristerie che presentano un'offerta prevalente di prodotti di alimentazione naturale 
e/okbidlogica (46% dei ricavi). L’assortimento è completato da prodotti di cosmesi naturale (17% dei ricavi), 
derivati da piante officinali (estratti, capsule, fiale, oli, etc.) con il 13%, erbe e piante officinali (droghe allo stato 
sfuso) e integratori minerali e vitaminici (entrambi con il 9%). 
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Le imprese dispongono di 42 mq di locali per la vendita e l'esposizione interna della merce e di 11 mq di 
magazzino; l'esposizione fronte strada (vetrine) è di 3 metri lineari. 


La forma giuridica maggiormente adottata è la ditta individuale (66% dei soggetti) nella quale opera il solo titolare 
dell’attività. 

La clientela è costituita in maniera quasi esclusiva da privati. 

Gli approvvigionamenti vengono effettuati per il 55% degli acquisti totali da ditte produttrici c per) 44% da 
commercianti all’ingrosso. 

CLUSTER 7 — ERBORISTERIE IN FRANCHISING O AFFILIATE 

NUMEROSITÀ: 36 


Il cluster raggruppa le imprese che si caratterizzano per la modalità organizzativa adottata: il franchising 0 
l'affiliazione. L’assortimento si compone essenzialmente di: cosmesi naturale (35% déi ricavi), derivati da piante 
officinali (estratti, capsule, fiale, oli, etc.) con il 23%, erbe e piante officinali (droghesallo”stato sfuso) con il 15%, 
integratori minerali e vitaminici con l°11% e alimentazione naturale e/o biologica com 18%. 


Gli spazi destinati all’esercizio dell’attività sono composti da: locali per la vefidita e l'esposizione interna della 
merce di 34 mq e locali destinati a magazzino di 9 mq. 


La forma giuridica adottata dal 56% delle imprese è quella societaria; il numero di addetti all’attività è pari a 2. 
La clientela è totalmente formata da privati. 
Gli acquisti vengono effettuati perlopiù rivolgendosi a ditte produttriti1(66% degli acquisti). 


CLUSTER 8 — ERBORISTERIE SPECIALIZZATE IN ERBE, PIANTE OFFICINALI E DERIVATI DA PIANTE 
OFFICINALI 


NUMEROSITÀ: 303 


I soggetti appartenenti a questo cluster realizzano la guota\maggiore di ricavi dalla vendita di derivati da piante 
officinali (estratti, capsule, fiale, oli, etc.) (36%) e da erbe e piante officinali (droghe allo stato sfuso) (34%). 


La superficie dei locali per la vendita e l’esposizione interna della merce è di 33 mq mentre il magazzino occupa 
uno spazio di 11 mg; l'esposizione fronte strada ha usa lunghezza di 2 metri lincari. 


La quota maggiore delle imprese (74% dei soggetti) adotta come forma giuridica la ditta individuale all’interno 
della quale opera il solo titolare. 
Il 98% dei ricavi è conseguito da vendite alconsumatori privati. 


Gli approvvigionamenti vengono effettuati. ricorrendo a ditte produttrici per circa i due terzi degli acquisti totali e 
a commercianti all’ingrosso per la restanterparte. 

CLUSTER 9 — ERBORISTERIE CON,VENDITA DI PRODOTTI DI PROPRIA PRODUZIONE IN LABORATORIO 
NUMEROSITÀ: 114 

L'elemento di caratterizzazione, delle imprese appartenenti al cluster è la vendita di prodotti di propria 
produzione, fonte del 41%déi ricavi. Le merceologie vendute consistono principalmente in: derivati da piante 
officinali (estratti, capsulenftale, oli, etc.), cosmesi naturale, erbe e piante officinali (droghe allo stato sfuso), 


integratori minerali e witaminici e prodotti di alimentazione naturale e/o biologica. Il 23% dei ricavi proviene da 
vendite con emissione di fattura per il 32% dei soggetti. 


T'ra gli spazi destiftati all'esercizio dell’attività, oltre ai locali per la vendita e l'esposizione interna della merce di 36 
mq e i magazzini dî 14 mg, sono presenti anche locali destinati a laboratorio di 11 mg; nel 31% dei casi sono 
presenti locali destinati ad uffici di 11 mq. L'esposizione fronte strada (vetrine) è di 2 metri lineari. 


La forma giutidica adottata più di frequente (69% delle imprese) è la ditta individuale; gli addetti all’attività sono 
uno, talvolta due tra i quali un dipendente nel 36% dei casi. 


La clientela è quasi esclusivamente formata da privati. 


Gli aeguisti vengono effettuati ricorrendo direttamente alle ditte produttrici (63% degli acquisti totali) c a 
commercianti all’ingrosso (36%). 
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Coerentemente con la modalità di offerta, si rileva la presenza di beni strumentali quali: una bilancia di 
precisione, una macchina/impianto per il taglio e/o polverizzazione e/o estrazione e/o mescolatori per il 29% 
dei soggetti, una macchina comprimitrice e/o opercolatrice per il 26% e una macchina confezionatric&e/v 
capsulatrice e/o riempitrice e/o etichettatrice per il 23%. 


CLUSTER 10 — ERBORISTERIE SPECIALIZZATE IN COSMESI NATURALE E DERIVATI DA- PIANTE 
OFFICINALI 


NUMEROSITÀ: 522 

Il cluster in esame raggruppa i punti vendita contraddistinti da una specializzazione dell’éffèrta in cosmesi 

naturale (42% dei ricavi) c derivati da piante officinali (estratti, capsule, fiale, oli, etc.) (36%). 

Le strutture destinate all’attività si articolano in 31 mq di locali per la vendita e l’esposizioni@rinterna della merce, 

8 mq di locali destinati a magazzino e 2 metri lineari di esposizione fronte strada. 

La ditta individuale è la forma giuridica adottata più di frequente (73% delle imprese)\e attività viene svolta dal 

solo titolare. 

La clientela è esclusivamente di tipo privato. 

L’approvvigionamento delle merci avviene in via prevalente (71% degli acquisti totali) ricorrendo alle ditte 

produttrici. 

CLUSTER 11 — PUNTI VENDITA LOCALIZZATI IN SUPER/IPERMEREATO O IN CENTRO COMMERCIALE AL 
DETTAGLIO 

NUMEROSITÀ: 89 

I punti vendita appartenenti a questo cluster sono caratterizzatifdallalocalizzazione in strutture commerciali non 

autonome quali super/ipermercati e/o centri commercialig al \dettaglio. Il ventaglio dei prodotti offerti si 

compone di: cosmesi naturale (34% dei ricavi), derivati da pianté officinali (estratti, capsule, fiale, oli, etc.) con il 

26%, erbe e piante officinali (droghe allo stato sfuso) con ilt3%, integratori minerali e vitaminici e alimentazione 

naturale e/o biologica (entrambi con il 10%). 


Le strutture nelle quali viene svolta l’attività sono composte da 44 mq di locali per la vendita e l’esposizione 
interna della merce e 12 mq di locali destinati a magazzino; le vetrine si estendono su una lunghezza di circa 3 
metri lineari. 


La natura giuridica adottata è la ditta individuale per il 54% dei soggetti e la società per il 46%, all’interno delle 
quali operano uno, talvolta 2, addetti di cui vn/dipendente nel 34% dei casi. 


Il 98% dei ricavi proviene da vendite a privati, 
Gli acquisti vengono effettuati per il 67% da ditte produttrici e per il 32% da commercianti all’ingrosso. 


Coerentemente con la localizzazione»non autonoma, si rilevano elevate spese sostenute per beni e/o servizi 
comuni (1.400 euro circa); gli orari diipertura giornalieri si estendono fino a 12 ore per il 30% dei soggetti. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise levimprese in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei ricavi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati coùtabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 

E° opportanb,rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un'analisi sui 
dati dellé imprese per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività c per scartare le 


ì La Règressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


l'andamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
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imprese anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 


In particolare sono state escluse le imprese che presentano: 


*» costo del venduto‘ dichiarato negativo; 


«+ costi e spese dichiarati nel quadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati. 
Successivamente sono stati utilizzati degli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


» produttività per addetto = ricavi / (numero addetti 5 * 1.000) 
»° ricarico= ticavi / costo del venduto; 


*. rotazione del magazzino = costo del venduto f giacenza media 5 . 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica è stata calcolata la distribuzione ventilica di 
ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate le impresethe presentavano valori 
degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo (per tostituire il campione di 
riferimento. 

Per la produttività per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 1° ventile, per il cluster 5, 

* dal 2° venti, per i cluster 7, 11, 

* dal 1°al 19° ventile, per i cluster 2, 3; 

«dal 2°al 19° ventile, per 1 cluster 1, 4, 6,9, 10; 

«dal 3°al 19° ventile, per il cluster 8. 

Per il ricarico sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«+ dal 1° ventile, per il cluster 11; 

«dal 2° ventile, per 1 cluster 5, 7, 8; 

«dal 1°al 19° ventie, per i cluster 3,9; 

«dal 2°al 19° ventile, per i cluster 2, 4, 6, 10; 

«dal 3° al 18° ventile, per il cluster 1. 

Per la rotazione del magazzino sono stati scelti seguenti intervalli: 

«dal 1° ventile, per il cluster 2; 

* dal 2° ventile, per il cluster 5, 

* dal 3° ventile, per il cluster 3; 


«dal 4° ventile, per il cluster 8, 


4 Costo del venduto = Esistenze iniziali + a@quisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 
Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze relative ai non dipendenti, ad eccezione dei Collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa e degli Amministratori hon soci, sono state normalizzate all'anno in base alla percentuale di lavoro prestato. 


Numero addetti = 1+,numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 

(ditte individuali) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e tentinuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 
partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione diversi 


Numero addetti Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 


(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 


e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 


nell'impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci 


Giacenza media = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) /2. 
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«dal 1° al 19° ventile, per il cluster 11; 

«+ dal 2°al 19° ventile, per i cluster 9, 10; 

«+ dal 3° al 19° ventile, per i cluster 1, 4, 6; 

«+ non sono stati effettuati tagli per il cluster 7. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogenco. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo” sono state utilizzate sia vartabili contabili (quadfo F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando fiNmetodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata\Warfattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


di. 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti atemali (outliers), sono sta 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nella definizione della ‘funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle. possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 
A tale scopo si sono utilizzati 1 risultati di uno studio relativo alla tesritorialità del commercio a livello 
comunale’, che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 


* grado di modernizzazione; 

* grado di copertura dei servizi di prossimità; 

* grado di sviluppo socio-economico. 

Nella definizione della funzione di ricavo le aree territoriali Sno'state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la_varidbile “costo del venduto”. Tali variabili hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state\colte completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, val coefficiente della variabile “costo del venduto”. 


» 


Nell’allegato 10.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavo”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DISETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste duc fasi: 

è Analisi Discriminante8; 

« lastima del ricavo di riferimento» 

Nell’allegato 10.B vengono riportate lE variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo startdard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su diun unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni impresa viene\determinato il ricavo di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di confidenza. 


Tale ricavo è date dalla media dei ricavi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra 1 céefficienti del gruppo stesso e le variabili dell'impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l'intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


"1 ctiterie le conclusioni dello studio sono riportati nell’apposito Decreto Ministeriale. 
L'Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 10.B 
VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

» Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

* Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti 
a domicilio 

* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentementefiell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dai collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dai familiari diversi da quelli di cui al rigo preéedèrite che prestano attività 
nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

» Percentuale di lavoro prestato dagli associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale di lavoro prestato dai soci con occupazione prevalente nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dai soci diversi da quelli di cui al rigò precedente 

. umero di amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Locali perla vendita e l'esposizione interna della merce (Mg) 

* Locali destinati a magazzino (Mq) 

* Esposizione fronte strada (vetrine) (Metri lineari) 


* Locali destinati a laboratorio (Mg) 


* Localizzazione (1 = autonoma; 2 = in super/iperniercato; 3 = in centro commerciale al dettaglio) 

+ Spese sostenute per beni e/o servizi comuni in caso di localizzazione non autonoma 

QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALEA DICHIARAZIONE: 

* Modalità di offerta dei prodotti: Commercializzazione di prodotti di produzione propria (da laboratorio) 


* Modalità di offerta dei prodotti: Commercializzazione di articoli prodotti da terzi ai quali l'impresa appone il 
proprio marchio 


* Modalità organizzativa: In frantehising o in affiliazione 

QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

» Tipologia dell’offerta: Erbe piante officinali (droghe allo stato sfuso) 

» Tipologia dell’offerta&Derivati da piante officinali (estratti, capsule, fiale, oli, etc) 


» Tipologia dell’offerta= Cosmesi naturale 


+ Tipologia dell’éfferta: Prodotti di alimentazione naturale e/o biologica 

* Costi e spésèsspecifici: Costi e spese addebitati da gruppi di acquisto, unioni volontarie, consorzi, 
cooperativeraffiliante o franchisor per voci diverse dall'acquisto delle merci 

QUADRO, EDEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Beni strumentali: Macchine per prima lavorazione (macchine/impianti per la coltivazione delle piante 
officinali, e/o raccolta, e/o essiccazione) 

+ Beni strumentali: Macchine/impianti per il taglio e/o polverizzazione e/o estrazione e/o mescolatori 

«x Beni strumentali: Macchine comprimitrici e/o opercolatrici 

* ) Beni strumentali: Macchine confezionatrici e/o capsulatrici e/o riempitrici e/o etichettatrici 

» Beni strumentali: Macchine/impianti produzione aria compressa 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SM37U. 


Oggetto dello studio sono le attività economiche rispondenti ai codici ATECOFIN 2004: 


* 51444- Commercio all'ingrosso di saponi, detersivi e altri prodotti per la pulizia; 


*  5145.0- Commercio all’ingrosso di profumi e cosmetici. 

La finalità perseguita è di determinare un “ricavo potenziale” tenendo conto nensSolo di variabili contabili, ma 
anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un'impresa. 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni trae variabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i possibili processi produttivi e i diversi modelli organizzativi impiegati 
nell’espletamento dell’attività. 

L'evoluzione dello studio di settore SM37U è stata condotta analizzando i modelli per la comunicazione dei dati 
rilevanti ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo.d’immposta 2003. 

1 contribuenti interessati sono risultati pari a 3.200. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevarà la Completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 247 posizioni. 

1 principali motivi di scarto sono stati: 

* ricavi dichiarati maggiori di 5.164.569 euro; 

* quadro B del modello (unità locale destinata all’attività di vendita) non compilato; 

«quadro D del modello (elementi specificidellattività) non compilato; 

* quadro F del modello (elementi contabili) mon compilato; 

* presenza di attività secondarie con un'incidenza sui ricavi complessivi superiore al 20%; 

* errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di vendita (quadro D del modello); 

*° errata compilazione delle percentuali relative ai prodotti merceologici venduti (quadro D del modello); 

» errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia di clientela (quadro Z del modello); 

» errata compilazione delle pertefituali relative alla modalità di acquisto (quadro D del modello), 


* incongruenze fra i dati strutturali e i dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei modelli oggetto delle successive analisi è risultato pari a 2.953. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per segmentaree imprese oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è ritenuta 
appropriataàunastrategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


«+ una*tetnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un'Awalisi in Componenti Principali *; 


1 L'*Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 


dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
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* un procedimento di Cluster Analysis ?. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tdato )più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono,\cormunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogencità tei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il àfuppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle preseriti in tutti i quadri ad 
eccezione delle variabili del quadro degli elementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare le 
imprese in base ai possibili modelli organizzativi, alle varie tipologie di vendita/ai diversi prodotti merceologici 
venduti etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazionisrélative alle strutture operative, al 
mercato di riferimento e a tutti quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà economiche e 
produttive di una impresa. 

1 fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversf'aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare undici gruppi omogenei di imprese. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


L'analisi svolta per il settore in esame ha evidenziato una specializzazione delle attività sia per tipo di 
assortimento offerto che per modalità organizzativa dell'impresa. 


I fattori che caratterizzano principalmente le realtà oggetto di analisi sono: 
» dimensione; 


* tipologia di vendita;prodotti merceologitivenduti; 


* modalità d’acquisto. 


Il fattore dimensionale ha permesso(dîidéntificare le aziende che presentano una struttura più articolata (cluster 
2, 6, 11) rispetto alle altre. 


La tipologia di vendita ha consentito di contraddistinguere gli ingrossi che presentano la vendita al banco e a 
libero servizio (cluster 5 e 8) da Quelle che operano in tentata vendita (cluster 7 e 10) piuttosto che con vendita al 
dettaglio (cluster 3). E° state,..inoltre, possibile individuare, tra i grossisti che vendono prevalentemente sul 
territorio (cluster 1, 4, 6, Ie 1), quelli che affiancano a questa modalità di vendita il commercio al dettaglio 
(cluster 2). 


Il fattore prodotti merceologici venduti ha consentito di differenziare quelle realtà che offrono 
prevalentemente saponiy detersivi e altri prodotti per la pulizia (cluster 4, 6 e 10) piuttosto che profumi e 
cosmetici (clusterte 9), dalle imprese che presentano un assortimento misto (cluster 2, 3, 5,7,8 e 11). 


La modalità d'acquisto ha permesso di evidenziare quelle aziende che si approvvigionano prevalentemente da 
imprese industriali in Italia per prodotti esclusivi e/o personalizzati (cluster 1 e 5). 


spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 
principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 

? La €luster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di imprese (cluster); in tal modo le imprese che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche strutturali 
simili. 
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Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l’indicazione di valofi 
numerici riguarda valori medi. 


CLUSTER 1- INGROSSI OPERANTI PREVALENTEMENTE NEL COMPARTO DELLA COSMESI CON VENDIPFA 
SUL TERRITORIO, CHE ACQUISTANO PERLOPIÙ PRODOTTI ESCLUSIVINE/O 
PERSONALIZZATI 


NUMEROSITÀ: 432 


Le realtà appartenenti a questo modello presentano come attività prevalente il commercio all’ingrosso di profumi 
e cosmetici (76% dei soggetti ) e si caratterizzano sia pet la tipologia di vendita in larga parte $ul'tèrritorio (93% 
dei ricavi) che per i canali di approvvigionamento rappresentati principalmente da imprese industriali in Italia per 
prodotti esclusivi e/o personalizzati (84% degli acquisti). L'offerta è focalizzata sulxcomiparto profumi e 
cosmetici ed è rappresentata perlopiù da trattamenti per il viso e prodotti per il makexup (24% dei ricavi), 
toletteria (9%), articoli igienico sanitari (7%), profumi e colonie 4%) e accessori di toletteria e profumeria (3%). 
E? interessante notare che in questo cluster il 48% dei ricavi proviene da prodotti venduti con marchio 
commerciale proprio. 


Coerentemente con la tipologia di vendita sul territorio le superfici destinaté allo svolgimento dell'attività si 
articolano in locali destinati a deposito /magazzino (87 mg) e locali destinati ad uffici (28 mq). 


Il cluster è costituito da aziende organizzate prevalentemente sotto forma di società sia di capitali (45% dei 
soggetti) che di persone (25%); il personale impiegato è rappresentato da 2 addetti, con 2 dipendenti nel 43% dei 
casi. 


In questo cluster la clientela è rappresentata prevalentemente da Utilizzatori professionali e imprese di servizi 
(47% dei ricavi), da commercianti al dettaglio (ncl 26% dei casi iK60t% dei ricavi) e da commercianti all'ingrosso 
(nel 16% dei casi il 59%). L'area di mercato si estende dal livelloprovinciale al nazionale. 


CLUSTER 2 — INGROSSI DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI CHE\OPERANO PREVALENTEMENTE CON VENDITA 
SUL'TERRITORIO E AL DETTAGLIO 


NUMEROSITÀ: 79 


Questo cluster comprende i punti vendita che si caratterizzano per le più grandi dimensioni della struttura e per 
la modalità di vendita sul territorio a cui afffancano l’esercizio del commercio al dettaglio con apposita licenza. 


La struttura organizzativa è composta da locali destinati a: deposito /magazzino (345 mg), vendita ed esposizione 
della merce (77 mq) ed uffici (35 mg). Si rileva altresì la presenza di locali adibiti alla vendita al dettaglio e 
all’esposizione interna della merce (141 mqglhe 7 metri lineari di vetrine. La forma giuridica più diffusa è quella 
societaria (nel 41% dei casi società di perséne, mentre nel 38% società di capitali) e il personale impiegato è pari a 
6 addetti, di cui 4 dipendenti. Le logiché.dell'a gestione sono articolate in quanto si tratta di esercizi commerciali 
che presentano in prevalenza la ventita’sul territorio (59% dei ricavi), per effettuare la quale ci si avvale 
dell’ausilio di 2 o 3 agenti nel 49%*deivcasi. A questa tipologia di vendita si affianca il commercio al dettaglio 
autorizzato da apposita licenza (22Yadéi ricavi). 

1 prodotti offerti appartengono Sia al comparto della detergenza che della cosmesi e nella maggior parte dei casi 
si tratta di detersivi, additivi, candeggina (23% dei ricavi) e articoli igienico sanitari (7%), profumi e colonie 
(12%), toletteria (12%), trattimenti per il viso e prodotti per il make-up (7%) e accessori per toletteria e 
profumeria (5%). 

Gli approvvigionamentis.yengono effettuati principalmente presso imprese industriali in Italia per prodotti sia 
standard (58% degliacquisti) che esclusivi e/o personalizzati (48% degli acquisti nel 32% dei casi). 

La tipologia di chentela è rappresentata in larga patte da utilizzatori professionali e imprese di servizi (28% dei 
ricavi), da privati (21%) c da commercianti al dettaglio (47% dei ricavi nel 37% dei casi), su un’area di mercato 
che va prevalentemente dal livello provinciale al regionale. 


La dotazion&strumentale è costituita da 2 computer collegati in rete. 
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CLUSTER 3 — INGROSSI CON VENDITA AL DETTAGLIO CHE PRESENTANO UN ASSORTIMENTO 
DESPECIALIZZATO 


NUMEROSITÀ: 204 


Si tratta di realtà che si contraddistinguono per l’affrancare all’esercizio del commercio all'ingrosso la‘vefidita al 
dettaglio autorizzata da apposita licenza. A conferma di ciò la percentuale dei ricavi derivanti dalla\vendita al 
dettaglio è particolarmente rilevante e presenta valori più elevati rispetto agli altri cluster (55% dei ricavi). 
l’assortimento è despecializzato in quanto è costituito sia da detersivi, additivi, candeggine (13% Tei ricavi) e 
articoli igienico-sanitari (9%) che da trattamenti per il viso e prodotti per il make-up (17%), frofumi e colonie 
(14%), toletteria (9%) c accessori di toletteria c profumeria (7%). 


La struttura organizzativa per la vendita all’ingrosso è costituita da locali destinati a deposità/magazzino (65 mq) 
e locali per la vendita e l'esposizione della merce (52 mg), mentre per il dettaglio sond*presenti 52 mq di spazi 
destinati alla vendita ed esposizione interna della merce e 3 metri lincari di vetrine. 


Dal punto di vista organizzativo il 57% dei soggetti sono ditte individuali mentre/pertla restante parte società; il 
personale impiegato è pari a 2 addetti, con 1 0 2 dipendenti nel 39% dei casi. 


Gli acquisti sono ripartiti prevalentemente tra imprese industriali italiane, per prodotti standard (42% degli 
acquisti) e imprese industriali italiane per prodotti esclusivi e/o personalizzati” (nel 34% dei casi il 62% degli 
acquisti). 


La tipologia di clientela è rappresentata da consumatori privati (49% dei ricavi), da utilizzatori professionali (nel 
48% dei casi il 47% dei ricavi) e da commercianti al dettaglio (nel 23% dei'casi il 38%). 


L’area di mercato è ridotta (provinciale per il 66% dei soggetti). 


CLUSTER 4 — INGROSSI OPERANTI PRINCIPALMENTE (NED COMPARTO DELLA DETERGENZA CON 
VENDITA PREVALENTE SUL TERRITORIO 


NUMEROSITÀ: 552 


Si tratta di esercizi commerciali il cui assortimento merce0lbgico è costituito in larga parte da prodotti detergenti 
quali: detersivi, additivi, candeggine (53% dei ricavi) e articoli igienico sanitari (27%). La modalità di vendita 
principale è sul territorio (04% dei ricavi) e nel 23% dol casi ci si avvale di 2 agenti per effettuarla. 


Le superfici dedicate all’esercizio dell’attività sono pari a 183 mq di locali destinati a deposito /magazzino e 20 mq 
di uffici. Il modello è formato a da/società (di persone nel 29% dei casi e di capitali nel 28%) che 
impiegano in media 2 addetti, con 2 dipendentinel 44% dei casi. 


Gli approvvigionamenti sono effettuati inNarga parte presso ditte produttrici italiane (65% degli acquisti per 
prodotti standard e 13% per prodotti esclîisivi e/o personalizzati). 


Il mercato di riferimento è rappresentato principalmente da: utilizzatori professionali (27% dei ricavi), enti 
pubblici, privati e comunità (24%)»ax commercianti al dettaglio (nel 26% dei casi il 50% dei ricavi) e strutture 
ricettive (nel 22% dei casi il 39%). 


L’area di mercato va dal livello provinciale a quello regionale. 


CLUSTER 5 — INGROSSI TRADIZIONALI E CASH & CARRY CHE SI APPROVVIGIONANO PREVALENTEMENTE 
DI PRODOT'EYESCLUSIVI E/O PERSONALIZZATI 


NUMEROSITÀ: 203 


Le imprese conîmérciali appartenenti a questo modello si caratterizzano sia per la tipologia di 
approvvigionamenito, a in larga parte da prodotti esclusivi e/o personalizzati acquistati direttamente 
da i imprese industriali in Italia (68% degli acquisti), che per la modalità di vendita, in quanto sono presenti sia 
ingrossi tradizionali con venda al banco (86% dei ricavi nel 46% dei cast) che cash & carry, ossia ingrossi a 
libero servizio, (88% dei ricavi nel 41%). L’assortimento è despecializzato infatti è costituito sia da detersivi, 
additivi, (candeggine (22% dei ricavi) e articoli igienico-sanitari (9%) che da profumi e colonie (21%), trattamenti 
per il viso e prodotti per il make-up (11%), accessori di toletteria e profumeria (0%) e toletteria (7%) 


La Struttura organizzativa privilegia i locali destinati a deposito /magazzino (79 mq) e nel 32% dei casi si rileva la 
pfesenza di 86 mq di locali per la vendita e l’esposizione della merce. Le imprese del cluster sono in prevalenza 
secittà (58% dei soggetti) e si avvalgono dell’ausilio di 1 0 2 addetti. 
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La tipologia di clientela è rappresentata nella maggior parte dei casi da commercianti al dettaglio (24% dei ricavi 

utilizzatori professionali e imprese di servizi (20%) e commercianti all’ingrosso (10%), su un’area di mercate 

principalmente provinciale e regionale. 

CLUSTER 6 — INGROSSI DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI OPERANTI PREVALENTEMENTE NEL COMPARTO 
DELLA DETERGENZA 


NUMEROSITÀ: 206 


Questo cluster comprende quegli esercizi commerciali che si caratterizzano sia per l’assortimento, Tostituito in 
larga parte da prodotti detergenti, quali detersivi e candeggine (38% dei ricavi) ed articoli igienico Sanitari (16%), 
che per la struttura organizzativa piuttosto ampia ed articolata. Le superfici impiegate per L'esercizio dell’attività 
sono pari a: 674 mq di locali destinati a deposito /magazzino, 97 mq di uffici, 140 mq dixlocali per la vendita e 
l'esposizione della merce nel 32% dei casi, 167 mq di piazzali all'aperto adibiti alle operazioni di carico e scarico 
delle merci e 130 mq di locali adibiti allo stesso uso nel 29% dei casi. Si tratta in larga parte di società (65% di 
capitali e 30% di persone) c, coerentemente con la più grande dimensione della strutturale imprese in questione 
occupano 6 o 7 addetti, di cui 4 o 5 dipendenti; tra questi ultimi si rileva inoltre la presènza di 1 0 2 magazzinieri. 


La modalità di vendita utilizzata è principalmente sul territorio (83% dei ricavi). 


Gli approvvigionamenti sono effettuati prevalentemente presso imprese Andùstriali italiane sia per prodotti 
standard (47% degli acquisti) che per prodotti esclusivi e/o personalizzati (28%): inoltre il 28% dei soggetti si 
rivolge ad imprese industriali o commerciali all’estero (38% degli acquisti). 


Le aziende appartenenti a questo gruppo riforniscono nella maggiot parte dei casi utilizzatori professionali e 
imprese di servizi (34% dei ricavi), enti pubblici, privati e comunità (14%), commercianti al dettaglio (nel 37% dei 
casi il 53% dci ricavi) e strutture ricettive alberghiere (nel 17% dei casi il 23%). E° interessante notare inoltre che 
per il 40% delle realtà appartenenti a questo gruppo il 50% dei ricaviiproviene dalla vendita di prodotti a marchio 
commerciale proprio. 


L’area di mercato è piuttosto ampia e va dal livello provinciale al nazionale. 

La dotazione di beni strumentali comprende 2 autocarrigLmuletto e 3 computer collegati in rete. 
CLUSTER 7 — GROSSISTI CON VENDITA AMBULANTE (TENTATA VENDITA) 

NUMEROSITÀ: 122 


Le imprese del cluster operano con la modalità di yendita ambulante (98% dei ricavi). La struttura organizzativa 
presenta dimensioni inferiori alla media di séttoté ed è rappresentata da locali destinati a deposito/ magazzino 
(42 mg); inoltre nel 30% dei casi sono presenti 19 mq di uffici. Si tratta di realtà che sono in prevalenza ditte 
individuali (80% dei soggetti) e si avvaleono*di 1 addetto. 


L’assortimento è despecializzato in quanto è costituito sia da detersivi, additivi, candeggine (nel 35% dei casi il 
69% dei ricavi) e articoli igienico-sattitati (nel 21% dei casi il 24%) che da profumi e colonie (nel 26% dei casi il 
37%), trattamenti per il viso e prodotti per il make-up (nel 25% dei casi il 37%), accessori di toletteria e 
profumeria (nel 25% dei casi il 29%) e toletteria (nel 28% dei casi il 40%). Nella maggior parte dei casi si tratta di 
prodotti esclusivi e/o personalizzati acquistati direttamente in Italia da imprese industriali (66% degli acquisti). 


La tipologia di clientela è rappfesentata nella maggior parte dei casi da utilizzatori professionali (50% dei ricavi) e 
da commercianti al dettaglio (20%). 


L’area di mercato di rifesimento è prevalentemente provinciale (nel 52% dei casi) e regionale (nel 33%). 


CLUSTER 8 — INGROSSI TRADIZIONALI E CASH & CARRY OPERANTI NEL COMPARTO DELLA COSMESI E 
DELLA DETERGENZA 


NUMEROSTT'À:=286 


In questo eluster sono presenti sia gli ingrossi tradizionali con vendita al banco (89% dei ricavi nel 70% dei casi) 
che i cash & carry, ossia quelle realtà con vendita a libero servizio (89% dei ricavi nel 33% dei casì). 
L’assortimerito è despecializzato in quanto è costituito sia da detersivi, additivi, candeggine (33% dei ricavi) e 
articolfagienico-sanitari (14%) che da profumi e colonie (nel 36% dei casi il 23% dei ricavi), trattamenti per il viso 
e pfedotti per il make-up (nel 28% dei casi il 24%), toletteria (nel 36% dei casi il 17%) e accessori di toletteria e 
profumeria (nel 30% dei casi il 15%). Si tratta generalmente di prodotti standard acquistati direttamente in Italia 
(68% degli acquisti). 
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La struttura organizzativa presenta locali destinati a deposito /magazzino (153 mg) e ad uffici (14 mg); inoltre né 
43% dei casi si rilevano 105 mq di locali per la vendita e l'esposizione della merce e nel 20% dei casi 144 mq pets 
piazzali destinati alle operazioni di carico e scarico delle merci. Queste realtà sono nel 54% dei casi società*@\pèt 
la restante parte ditte individuali e si avvalgono di 2 addetti, di cui 1 dipendente. 


La tipologia di clientela è piuttosto articolata, infatti è composta da commercianti al dettaglio (65% detricavi nel 
40% dei casi), utilizzatori professionali e imprese di servizi (65% dei ricavi nel 43%) e commercianti all'ingrosso 
(35% dei ricavi nel 12%). 


L’area di mercato è prevalentemente provinciale (61% dei soggetti). 


CLUSTER 9 — INGROSSI OPERANTI PREVALENTEMENTE NEL COMPARTO DELLA COSMESI CHE SI 
RIVOLGONO PRINCIPALMENTE AL CANALE PROFESSIONALE 


NUMEROSITÀ: 574 


Le imprese commerciali appartenenti a questo modello presentano come attività»prevalente il commercio 
all’ingrosso di profumi e cosmetici (88% dei soggetti ) e si caratterizzano sia per Ja, tipologia di clientela a cui si 
rivolgono rappresentata principalmente da utilizzatori professionali e imprese dirsèryizi (68% dei ricavi) che per 
la modalità di vendita sul territorio (91% dei ricavi). Tra i molti prodotti in assortimento i più significativi sono i 
trattamenti per il viso e prodotti per il make-up (23% dei ricavi), i profumi e&colònie (nel 19% dei casi il 22% dei 
ricavi), la toletteria (nel 26% dei casi il 40% dei ricavi), gli accessori di toletteria e profumeria (nel 25% dei casi il 
25% dei ricavi) c gli articoli igienico sanitari (nel 20% dei casi il 20% dei ricavi). 

Si tratta di piccoli operatori: infatti le superfici destinate allo svolgimente dell’attività sono piuttosto esigue e si 
articolano in locali destinati a deposito / magazzino (71 mg) e locali dèstinati ad uffici (20 mq). 


Le realtà che appartengono a questo cluster sono prevalentemente/società (di persone nel 30% dei casi e di 
capitali nel 26%) che impiegano in media 2 addetti. 


I canali di approvvigionamento sono rappresentati in largà patte da imprese industriali in Italia per prodotti 
standard (56% degli acquisti), da importatori/concessionàffedi marche estere ( nel 24% dei casi il 51% degli 
acquisti) e da imprese industriali o commerciali all’esteronelr17% dei casi il 62%). 


L’area di mercato si estende prevalentemente dal livello provinciale al regionale. 


CLUSTER 10 - GROSSISTI OPERANTI CON VENDITA AMBULANTE (TENTATA VENDITA) 
PREVALENTEMENTE NEL COMPARTO DELLA DETERGENZA 


NUMEROSITÀ: 224 


Gli ingrossi che fanno parte di questo gruppo operano con vendita ambulante (98% dei ricavi) prevalentemente 
nel comparto della detergenza, infatti l’é6fferta è composta perlopiù da detersivi e candeggine (42% dei ricavi) e 
articoli igienico sanitari (34% dei ricavithel 48% dei cast). 


La struttura organizzativa, che è pocò, articolata, è rappresentata da locali destinati a deposito/ magazzino (85 
mg) e nel 34% dei casi da 16*mq”di uffici. A questo cluster appartengono prevalentemente aziende che 
presentano una gestione a carattere individuale (pet 182% ditte individuali). 


Queste realtà si rivolgono \principalmente a clienti quali gli utilizzatori professionali (40% dei ricavi), i 
commercianti al dettaglio (67% dei ricavi per il 28% dei soggetti) e gli enti pubblici, privati e comunità (30% dei 
ricavi per il 22% dei soggetti) 


Gli acquisti avvengono\nella maggior parte dei casi presso imprese industriali italiane per prodotti standard (67% 
degli acquisti). 


L’area di mercatò diriferimento è piuttosto ridotta (provinciale nel 61% dei casi). 
La dotazione stramentale è alguanto esigua infatti è rappresentata da 1 autocarro. 


CLUSTER: 41, — INGROSSI DI PIÙ GRANDI DIMENSIONI CON VENDIIA PREVALENTEMENTE SUL 
TERRITORIO 


NUMEROSITÀ: 65 


SLtratta di esercizi commerciali che si caratterizzano per la più grande dimensione della struttura e per la tipologia 
divendita prevalentemente sul territorio (90% dei ricavi). La struttura organizzativa, che è particolarmente ampia 
ed\articolata, è rappresentata da 1.287 mq di locali destinati a deposito/magazzino, 248 mq di uffici, 682 mq di 
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piazzali all'aperto per le operazioni di carico e scarico delle merci; inoltre nel 42% dei casi sono presenti sia 203 
mq di locali per la vendita e l’esposizione della merce che 248 mq di locali per le operazioni di carico e scarico 
delle merci. 


La forma giuridica delle imprese appartenenti a questo gruppo è quella societaria, infatti si tratta sia di sOticrà di 
capitali (78% dei soggetti) che di persone (22%). Le aziende in questione hanno in media 13 addettidf cui 10 
dipendenti, tra le figure impiegate si ritrovano 8 agenti, 2 magazzinieri e nel 35% dei casi 3 venditori diretti. 


L’assortimento è despecializzato in quanto è costituito da detersivi, additivi, candeggine (31% dei ticavi), articoli 
igienico-sanitari (10%), trattamenti per il viso e prodotti pet il make-up (nel 26% dei casi il" 27% dei ricavi), 
profumi e colonie (nel 31% dei casi il 14%) e toletteria (nel 42% dei casi il 21%). 


Gli acquisti sono ripartiti tra imprese industriali italiane per prodotti standard (51% degli icquisti), imprese 
industriali o commerciali all’estero (nel 48% dei casi il 23% degli acquisti) e importatori /coticessionari di marche 
estere (nel 26% dei casi il 21%). 


La tipologia di clientela è rappresentata da utilizzatori professionali e imprese di/Servizi (35% dei ricavi), enti 
pubblici, privati e comunità (11%), commercianti al dettaglio (nel 48% dei casi 142% dei ricavi) e commercianti 
all’ingrosso (nel 32% dei casi il 23%). L'arca di mercato è piuttosto ampia e siestende dal livello provinciale al 
nazionale. Coerentemente con la più grande dimensione della struttura anche la dotazione strumentale è 
piuttosto articolata, infatti comprende 3 o 4 autocarri, 2 muletti, 1 bilancia e 8&eOmputer collegati im rete; inoltre 
rispetto agli altri cluster sono piuttosto rilevanti le spese per servizi integrativi o sostitutivi di mezzi propri 
(22.800 curo). 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI RICAVO 


Una volta suddivise le imprese in gruppi omogenei è neces$gatio determinare, per ciascun gruppo omogeneo, la 
funzione matematica che meglio si adatta all'andamento deissicaàvi delle imprese appartenenti al gruppo in esame. 
Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla. 


La stima della “funzione di ricavo” è stata effettuata individuando la relazione tra il ricavo (variabile dipendente) 
e alcuni dati contabili e strutturali delle imprese (variabili indipendenti). 


È opportuno rilevare che prima di definire il modéllo di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati delle imprese per verificare le condizioni di, “normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per scartare le 
imprese anomale; ciò si è reso necessario! al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione della 
“funzione di ricavo”. 

In particolare sono state escluse le imprése che presentano: 

*» costo del venduto‘ dichiarato negativo; 

* costi e spese dichiarati nel quadro F del modello superiori ai ricavi dichiarati. 

Successivamente sono stati utilizzatiidegli indicatori economico-contabili specifici delle attività in esame: 


+ valore aggiunto per addetto = (ricavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi - spese per 
acquisti di servizi) /( numèro ‘addetti * 1.000); 


3 La Regressione Multipl&'è uva tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 
Pandamento della variabile ‘dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
* Costo del venduto = Esistenze iniziali + acquisti di merci e materie prime — rimanenze finali. 

5 Le frequenze relaàtweai dipendenti sono state normalizzate all'anno in base alle giornate retribuite. 


Le frequenze telative ai non dipendenti (ad eccezione dei collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente 


nell'impresa. degli amministratori non soci) sono state normalizzate all'anno in base alle percentuali di lavoro prestato. 


numero addetti = 1+ numero dipendenti a tempo piceno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(ditte individuali) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 
e continuativi che prestano attività prevalentemente nell'impresa + numero collaboratori dell'impresa familiare e 
coniuge dell'azienda coniugale + numero familiari diversi che prestano attività nell'impresa + numero associati in 


partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero associati in partecipazione divetsi; 
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+ margine operativo lordo sulle vendite = (cicavi - costo del venduto - costo per la produzione di servizi® 
spese per lavoro dipendente e per altre prestazioni diverse da lavoro dipendente afferenti l’attività 
dell’impresa - spese per acquisti di servizi) * 100 / ricavi; 


+ rotazione del magazzino = (costo del venduto / giacenza media 9). 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica, è stata calcolata la distribuzione ventilica di 
ciascuno degli indicatori precedentemente definiti e poi sono state selezionate le imprese che preseritàvaho valori 
degli indicatori contemporaneamente all’interno di un determinato intervallo, per costituire il'‘eampione di 
riferimento. 

Per il valore aggiunto per addetto sono stati scelti i seguenti intervalli: 

* dal 1°al 19° venti, per i cluster 2,6 e 11; 

«dal 2°al 19° ventile, per il cluster 1; 

«dal 3° al 19° ventile, per i cluster 3, 4, 7 e 8; 

«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 5, 9 c 10. 

Per il margine operativo lordo sulle vendite sono stati scelti i seguenti intervalli 

* dal 3° al 19° ventile, per i cluster 2, 4 e 7; 

«dal 4° al 19° ventile, per i cluster 1 e 6, 

«dal 5°al 19° ventile, per i cluster 3, 5, 9 e 10; 

«dal 6° al 19° ventile, per il cluster 8; 


«dal 2° ventile, per il cluster 11. 


Per la rotazione del magazzino sono stati scelti i seguenti iNtèrvalli: 
* dal 1° ventile, peri cluster 2 e 11, 


«dal 1°al 19° ventie, per 1 cluster 1, 3, 4, 5, 6, 7,8, HO. 


Così definito il campione di imprese di riferimento, sè proceduto alla definizione della “funzione di ricavo” per 
ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di ricavo’Asono state utilizzate sia variabili contabili (quadro F del modello) 
sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una volta 
selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di ricavo” si è ottenuta applicando il metodo dei minimi 
quadrati generalizzati, che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori dimensionali 
(eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressionetnon risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 


valori -2,5 e +2,5. 
Nella definizione della “funzione di ricavo” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogodi Svolgimento dell’attività. 


A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla ‘territorialità del commercio a livello 


73? 


provinciale?” che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto 


numero addetti \= Numero dipendenti a tempo pieno + numero dipendenti a tempo parziale + numero apprendisti + numero 
(società) assunti con contratto di formazione e lavoro o a termine e lavoranti a domicilio + numero collaboratori coordinati 


e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa + numero familiari diversi che prestano attività 
nell’impresa + numero associati in partecipazione che apportano lavoro prevalentemente nell'impresa + numero 
associati in partecipazione diversi + numero soci con occupazione prevalente nell'impresa + numero soci diversi 


+ numero amministratori non soci. 


6 Giacenza media = (Esistenze iniziali + rimanenze finali) / 2. 


7] triteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale. 
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* grado di modernizzazione; 
* grado di copertura dei servizi di prossimità; 


* grado di sviluppo socio-economico. 


Nella definizione della funzione di ricavo le aree territoriali sono state rappresentate con un insieme di variabili 
dummy ed è stata analizzata la loro interazione con la variabile “costo del venduto”. Tali varfabili* hanno 
prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del ricavo di riferimento, al coefficiente della variabile “costo del vertduto”. 


Nell’allegato 11.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di ricavé?”/ 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del ricavo della singola impresa sono previste due fasi: 

*  l’Analisi Discriminante?, 

* lastima del ricavo di riferimento. 

Nell’allegato 11.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminàntèn cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso în cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considetate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 

Per ogni impresa viene determinato il ricavo di riferimento purituale ed il relativo intervallo di confidenza. 

Tale ricavo è dato dalla media dei ricavi di riferimento di ‘gn? gruppo omogeneo, calcolati come somma dei 
prodotti fra i coefficienti del gruppo stesso e le variabilitdell’impresa, ponderata con le relative probabilità di 
appartenenza. 


Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come mediaTlegli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogeneo ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


8 L’Analisi Disetiminante è una tecnica che consente di associare ogni impresa ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua attività, 


attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 11.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 

«+ Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale 

«Numero delle giornate retribuite per gli apprendisti 

« Numero delle giornate retribuite per gli assunti con contratto di formazione ce lavoro o a terne c lavoranti 
a domicilio 

* Numero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente\hell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dei collaboratori dell'impresa familiare e coniuge dell'azienda coniugale 

* Percentuale di lavoro prestato dei familiari diversi da quelli di cui al rigo preéedéfite che prestano attività 
nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dei associati in partecipazione che appofttano lavoro prevalentemente 
nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dei associati in partecipazione diversi da quelli di cui al rigo precedente 

» Percentuale di lavoro prestato dei soci con occupazione prevalente nell'impresa 

* Percentuale di lavoro prestato dei soci diversi da quelli di cui al rigò precedente 

. umero di amministratori non soci 

QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE : 

* Locali destinati a deposito/magazzino 


. Locali destinati a uffici 


«Locali destinati esclusivamente alle operazioni di carico € scarico delle merci 

*  Piazzali destinati alle operazioni di carico e scarico delle merci 

* Venditaal dettaglio con apposita licenza - Locali adibiti alla vendita al dettaglio c all'esposizione interna della 
merce 

* Vendita al dettaglio con apposita licenza - Percentuale sui ricavi dei prodotti venduti al dettaglio provenienti 
dal proprio magazzino all'ingrosso 

QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLADICHIARAZIONE : 

» Tipologia di vendita: Ingrosso a libeto setvizio (cash & carry) 

«Tipologia di vendita: Ingrosso cori vendita al banco 

«Tipologia di vendita: Ingrosso coî\vendita sul territorio (tramite venditori e/o via fax, modem, ecc.) 


«Tipologia di vendita: Ingrosso ambulante (tentata vendita) 


» Tipologia di vendita: Venditàal dettaglio autorizzata da apposita licenza 

» Prodotti merceologici venduti: Detersivi/additivi/candeggine 

* Prodotti merceologichveniduti: Profumi e colonie 

» Prodotti merceologici venduti: Accessori toletteria e profumeria 

» Prodotti merceologici venduti: Trattamenti per il viso e prodotti per il make-up 

«+ Prodotti mereeolopici venduti: Articoli igienico-sanitari 

*  Fatturati consegliti in base a tipologie particolari di vendita: di prodotti con marchio commerciale proprio 

* Modalità dilacquisto: Direttamente da imprese industriali in Italia per prodotti esclusivi e /o personalizzati - 
Percentualersul totale degli acquisti 

* Modalità di acquisto: Direttamente da imprese industriali in Italia per prodotti standard - Percentuale sul 
totale degli acquisti 

QUADRO Z DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


«/ Tipologia della clientela: Enti pubblici, privati e comunità 


* ) Tipologia della clientela: Strutture ricettive (alberghi, campeggi, villaggi turistici, etc.) 
» Tipologia della clientela: Consumatori Privati 

* Tipologia della clientela: Utilizzatori professionali e imprese di servizi 

06A04248 
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DECRETO $ aprile 2006. 


Approvazione di tre studi di settore in evoluzione relativi ad 
attività professionali. 


IL MINISTRO DELL'ECONOMIA 
E DELLE FINANZE 


Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
29 settembre 1973, n. 600, recante disposizioni comuni 
in materia di accertamento delle imposte sui redditi; 


Visto il testo unico delle imposte sui redditi, appro- 
vato con decreto del Presidente della Repubblica 
22 dicembre 1986, n. 917, come modificato dal decreto 
legislativo 12 dicembre 2003, n. 344; 


Visto l’art. 62-bîis del decreto-legge 30 agosto 1993, 
n. 331, convertito, con modificazioni, dalla legge 
29 ottobre 1993, n. 427, il quale prevede che gli uffici 
del Dipartimento delle entrate del Ministero delle 
finanze elaborino, in relazione ai vari settori economici, 
appositi studi di settore; 


Visto il medesimo art. 62-bis del citato decreto-legge 
n. 331 del 1993, il quale prevede che gli studi di settore 
siano approvati con decreto del Ministro delle finanze; 


Visto l’art. 10 della legge 8 maggio 1998, n. 146, 
come modificato dall’art. 1 della legge 30 dicembre 
2004, n. 311, che individua le modalità di utilizzazione 
degli studi di settore in sede di accertamento nonché le 
cause di esclusione dall’applicazione degli stessi; 


Visto il decreto del Presidente della Repubblica 
31 maggio 1999, n. 195, recante disposizioni( coricer- 
nenti i tempi e le modalità di applicazione degli studi 
di settore; 


Considerato che, a seguito delle analisi(e/delle valuta- 
zioni effettuate allo stato, sulla base dei datiin possesso 
dell’Amministrazione finanziaria, sono. émerse cause di 
non applicabilità degli studi di settore; 


Visto il decreto del Ministro delle-finanze 10 novem- 
bre 1998, che ha istituito la Commissione di esperti pre- 
vista dall’art. 10, comma 7, dell&legge n. 146 del 1998, 
integrata e modificata con suscessivi decreti del 5 feb- 
braio 1999, del 24 ottobre 2000, del 2 agosto 2002 e del 
14 luglio 2004; 


Visto l’art. 23 del decreto legislativo 30 luglio 1999, 
n. 300, che ha trasferito le funzioni dei Ministeri del 
bilancio, del tesoro*e/della programmazione economica 
e delle finanze (al, Ministero dell'economia e delle 
finanze; 


Visto l’art.457 del medesimo decreto legislativo n. 300 
del 1999, ché)ha istituito le Agenzie fiscali; 


Visto il decreto del Direttore generale del Diparti- 
mento /delle Entrate 24 dicembre 1999, concernente le 
modalità-di annotazione separata dei componenti rile- 
vanti ai fini dell’applicazione degli studi di settore; 


Visto i provvedimenti del Direttore dell'Agenzia delle 
Entrate 15 aprile 2003 e 13 aprile 2004, concernenti 


Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE 


Serie generale - n. 100 


l'approvazione dei modelli per la comunicazione dei 
dati rilevanti ai fini dell’applicazione degli=studi di set- 
tore; 


Visto i provvedimenti del Direttore’ dell'Agenzia 
delle Entrate 21 ottobre 2003 e 16 marzo 2004, concer- 
nenti l'approvazione di questionari.per gli studi di set- 
tore; 


Visto il provvedimento del./Direttore dell’Agenzia 
delle Entrate 23 dicembre 2003, concernente l’approva- 
zione della tabella di classificazione delle attività eco- 
nomiche; 


Acquisito il parere \della predetta Commissione di 
esperti in data 6 dicembre 2005; 


Decreta: 
Art. 1. 


Approvazione degli studi di settore 


1. Sono approvati, in base all’art. 62-bis del decreto- 
legge, 30yagosto 1993, n. 331, convertito, con modifica- 
zioni, \d'alla legge 29 ottobre 1993, n. 427, le evoluzione 
dégli)studi di settore relativi alle seguenti attività pro- 
fessionali: 


a) Studio di settore TK02U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SK02U) - Studi di ingegneria, codice atti- 
vità 74.20.F; 


b) Studio di settore TK17U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SK17U) - Attività tecniche svolte da periti 
industriali, codice attività 74.20.B; 


c) Studio di settore TK56U (che sostituisce lo stu- 
dio di settore SG56U) - Laboratori di analisi cliniche, 
codice attività 85.14.A. 


2. Gli elementi necessari alla definizione presuntiva 
dei compensi relativi agli studi di settore indicati nel 
comma 1 sono determinati sulla base della nota tecnica 
e metodologica, delle tabelle dei coefficienti nonché 
della lista delle variabili per l’applicazione dello studio 
di cui agli allegati: 


— 1, per lo studio di settore TK02U; 
— 2, per lo studio di settore TK17U; 
— 3, per lo studio di settore TK56U. 


3. Il programma per l’applicazione degli studi di set- 
tore segnala anche, con riferimento ad indici significa- 
tivi, la coerenza economica rispetto ai valori minimi e 
massimi assumibili con riferimento a comportamenti 
normali degli operatori del settore. 


4. Gli studi di settore si applicano ai contribuenti 
esercenti arti e professioni che svolgono in maniera pre- 
valente le attività indicate nel comma 1. In caso di più 
attività professionali, per attività prevalente si intende 
quella da cui deriva, nel periodo d’imposta, la maggiore 
entità dei compensi. 
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Art. 2. 


Applicazione monitorata degli studi di settore 


1. Gli studi approvati con il presente decreto, appli- 
cabili per il solo periodo d’imposta in corso al 
31 dicembre 2005, sono oggetto di monitoraggio da 
parte dell'Agenzia delle Entrate, anche avvalendosi 
della Commissione degli Esperti prevista dall’art. 10, 
comma 7, della legge 8 maggio 1998, n. 146, e sono uti- 
lizzabili esclusivamente per la selezione delle posizioni 
soggettive da sottoporre a controllo con le ordinarie 
metodologie. 


2.I contribuenti che, per il periodo d'imposta 2005, 
dichiarano compensi di ammontare non inferiore a 
quello risultante dall’applicazione degli studi di settore 
indicati all’art. 1 del presente decreto, non sono assog- 
gettabili ad accertamento ai sensi dell’art. 10 della legge 
8 maggio 1998, n. 146, sulla base dei maggiori com- 
pensi determinati a seguito della applicazione degli 
studi che, al termine della fase di monitoraggio, 
saranno oggetto di definitiva approvazione entro il 
31 marzo 2007. 


3. Gli studi del presente decreto verranno approvati 
con carattere definitivo sulla base del monitoraggio 
effettuato utilizzando i dati comunicati con i modelli 
per l’applicazione degli studi di settore, relativi al 
periodo d’imposta 2005, e le informazioni derivanti dal- 
l’attività di controllo effettuata dall’Amministrazione 
finanziaria, sentito il parere della Commissione degli 
Esperti di cui al comma 1. Lo studio definitivo, fatto 
salvo quanto previsto al comma 2, avrà valenza. aifini 
dell’accertamento con riferimento anche peri périodi 
d’imposta precedenti. Con gli studi di settore, approvati 
definitivamente, sarà individuato l’ambite di applica- 
zione anche per i periodi d’imposta precedenti. 


Art. 3. 


Categorie di contribuenti alle quali 
non si applicano gli studi di settore 


1. Gli studi di settore. approvati con il presente 
decreto non si applicano rei confronti dei contribuenti 
che hanno dichiarato Acompensi di cui all’art. 54, 
comma 1, del testo unico delle imposte sui redditi, 
approvato con decreto del Presidente della Repubblica 
22 dicembre 1986, fa4917, come modificato dal decreto 
legislativo 12 dicembre 2003, n. 344, di ammontare 
superiore a euro 5.164.569. 


Art. 4. 


Variabili delle attività professionali 


1. L'individuazione delle variabili da utilizzare per 
l’applicazione degli studi di settore, approvati con il 
presente decreto, è effettuata sulla base delle informa- 
zioni contenute nei modelli per la comunicazione dei 
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dati rilevanti ai fini dell’applicazione degli studi di set- 
tore SK02U per lo studio TK02U e SK17W-per lo stu- 
dio TK17U, costituenti parte integrante delle dichiara- 
zioni Unico 2003 e approvati con il provvedimento del 
Direttore dell'Agenzia delle Entrate /15 aprile 2003, 
nonché sulla base delle informazionîttontenute nei que- 
stionari approvati rispettivamenté con i provvedimenti 
del Direttore dell’Agenzia delle Entrate 16 marzo 2004 
e 21 ottobre 2003, tenuto conto) di quanto precisato 
nelle dichiarazioni di cui all'art) 6 del presente decreto. 


2. L'individuazione dellè(variabili da utilizzare per 
l’applicazione dello studio“di settore TK56U approvato 
con il presente decreto_è effettuata sulla base delle 
informazioni contenute nel modello per la comunica- 
zione dei dati rilevanti ai fini dell’applicazione dello 
studio di settore SG56U, costituente parte integrante 
delle dichiarazioni) Unico 2004 e approvato con il prov- 
vedimento del Direttore dell’Agenzia delle Entrate 
13 aprile 2004, tenuto conto di quanto precisato nelle 
dichiarazioni di cui all’art. 6 del presente decreto. 


Art. 5. 


Determinazione del reddito imponibile 


1. Sulla base degli studi di settore sono determinati 
presuntivamente 1 compensi di cui all’art. 54, comma 1, 
del testo unico delle imposte sui redditi approvato con 
decreto del Presidente della Repubblica 22 dicembre 
1986, n. 917, come modificato dal decreto legislativo 
12 dicembre 2003, n. 344. 


2. Ai fini della determinazione del reddito di lavoro 
autonomo l’ammontare dei compensi di cui al comma i 
è aumentato degli altri componenti positivi, compresi i 
proventi e gli interessi moratori e dilatori di cui 
all’art. 6, comma 2, del menzionato testo unico, ed è 
ridotto dei componenti negativi deducibili. Ai fini della 
determinazione degli importi relativi alle voci e alle 
variabili di cui all’art. 4 del presente decreto devono 
essere considerate le spese sostenute nell’esercizio del- 
l’attività anche se non dedotte in sede di dichiarazione 
dei redditi. 


Art. 6. 


Comunicazione dei dati rilevanti ai fini 
dell’applicazione degli studi di settore 


1. I contribuenti ai quali si applicano gli studi di set- 
tore comunicano, in sede di dichiarazione dei redditi, i 
dati rilevanti ai fini dell’applicazione degli studi stessi. 


Il presente decreto sarà pubblicato nella Gazzetta 
Ufficiale della Repubblica italiana. 


Roma, 5 aprile 2006 


Il Ministro: TREMONTI 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l’evoluzione dello studio di settore SK02U. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004; 

* 7420.F — Studi di ingegneria. 

La finalità perseguita è di determinare un “compenso potenziale” tenendo conto noù solo di variabili contabili, 
ma anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un professionista 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le/vattabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i diversi modelli organizzativi impiegati nell’espletamente, dell’attività. 


L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli perta’comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta 2002»=eompletati con ulteriori informazioni 
contenute nel questionario ESK02 inviato ai contribuenti per l’evoluziofie dello studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 45.736. 

Il numero dei soggetti i cui modelli sono stati completati con le ifformazioni contenute nei relativi questionari è 
stato pari a 35.960. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevato la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione delle, studio, lo scarto di 3.220 posizioni. 

1 principali motivi di scarto sono stati: 

«+ compensi dichiarati maggiori di 5.164.569 curo; 

* quadro DD del questionario (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

* quadro G del modello (elementi contabili ).n6n compilato; 

* °° errata compilazione delle percentuali sélative alla tipologia dell’attività (quadro D del questionario); 

* errata compilazione delle percentualistelative alle aree specialistiche (quadro D del questionario); 

*» errata compilazione delle percentaalerclative alla tipologia della clientela (quadro D del questionario); 


«+ incongruenze fra i dati strutturali 6)i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il nuinero dei contribuenti oggetto delle successive analisi è stato pari a 32.740. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per suddividere i pfofessionisti oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è 

ritenuta appropriata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

* una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des dinnées e nella fattispecie come un’Awalisi in Componenti Principali *; 


* un protedimMento di Cluster Analysis 2. 


| L’Analisicin Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
datiquaniitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


printipali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
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L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering; 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l’impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai isultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili ( fattori) che consentono, camminque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità dei'sruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto Sg funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presénti in tutti i quadri, ad 
esclusione delle variabili del quadro degli clementi contabili (con la sola eccezione delle variabili “Spese per 
prestazioni di collaborazione coordimata e continuativa” e “Compensi corrispòstiTa terzi per prestazioni 
direttamente afferenti l’attività professionale e artistica”). ‘l'ale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare i 
professionisti in base ai possibili modelli organizzativi, alle aree specialistiche, falle diverse tipologie di clientela, 
etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative e a tutti 
quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà professionali. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizZati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i divérsi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare ventiquattro gruppvomogenei di professionisti. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Gli elementi che intervengono a contraddistinguere le attività dei professionisti oggetto dello studio sono di 
seguito riportati: 


- arca specialistica di riferimento; 

- tipologia della clientela; 

- dimensione e struttura dello studio professiofiale; 
- tipologia dell’attività. 


La suddivisione secondo l’area sp@cialistica di riferimento ha portato all’evidenziazione di ingegneri 
specializzati in: ingegneria edile (cluster $, 4, 9, 12, 19 e 22), ingegneria informatica (cluster 1), ingegneria idraulica 
(cluster 2), ingegneria elettronica, é/eLelettrotecnica (cluster 5), sicurezza/antinfortunistica (cluster 10), ambiente 
c territorio (cluster 11), impiaftistica (cluster 13), organizzazione aziendale (cluster 15), cantieristica navale 
(cluster 17), ingegneria dei traspoîti (cluster 18), ingegneria delle telecomunicazioni (cluster 20), qualità (cluster 
21), ingegneria meccanica (cluster 23). 


La suddivisione secondo/la tipologia della clientela ha portato all’evidenziazione di ingegneri che operano nel 
campo edile nei confronti di: imprese di costruzione (cluster 4), clienti “business” (cluster 9), studi tecnici e/o 
società di ingegneria,(chuster 12), privati (cluster 19), enti pubblici (cluster 22). 


La suddivisione secondo la dimensione e struttura dello studio professionale ha portato all’evidenziazione 
degli studi di ingegneria di piccole dimensioni (cluster 7) e di medie dimensioni (cluster 6); 


La suddivisione secondo la tipologia dell’attività ha portato all’evidenziazione degli studi di ingegneria 
specializzatiniia»rilievi topografici (cluster 8), collaudi (cluster 14), attività di contenzioso e consulenza tecnica 
(cluster 16), périzie di stima (cluster 24). 


2 La\Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di professionisti (cluster); in tal modo i professionisti che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche 
sttutturali simili. 
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Salvo quanto espressamente specificato, tutti i valori evidenziati sono riferiti ai valori medi del cluster di 
riferimento. 


CLUSTER 1-— INGEGNERI SPECIALIZZATI IN INGEGNERIA INFORMATICA 
NUMEROSTT'À: 1.091 


La totalità dei professionisti appartenenti a questo cluster è specializzata in ingegneria informatica, fonte del 93% 
dei compensi. Coerentemente con il tipo di specializzazione dichiarata, la gran parte dei compensi (il 61%) deriva 
da attività di consulenza. 


I professionisti appartenenti al cluster operano senza ricorrere a dipendenti o collaboratori, nelv/0% dei casi lo 
studio è in uso promiscuo con l’abitazione. Inoltre, il 9% dei soggetti affianca alla liberd professione lo 
svolgimento di attività di docenza in ambito non universitario. Infine, l’età professionale (Tranni) è tra le meno 
elevate del settore. 


La clientela principale è costituita da “altre società di capitali e altri enti privati, commerciali e non” (74% dei 
compensi); il 21% degli appartenenti al cluster ricava il 43% dei compensi da “altriimprenditori individuali e 
società di persone”. Il 72% soggetti ottiene 187% dei compensi dal committente principale. 


La dotazione di beni strumentali è limitata a due personal computer. 
CLUSTER 2- INGEGNERI SPECIALIZZATI IN INGEGNERIA IDRAULICA 
NUMEROSITÀ: 1.091 


La totalità dei professionisti appartenenti a questo cluster è specializzata in ingegneria idraulica, fonte del 74% dei 
compensi; se si eccettuano la progettazione di opere pubbliche (36% tei compensi) e la direzione, assistenza e 
contabilità lavori (il 21%) non si segnala una concentrazione dei cOMpensi su alcuna attività specifica. 


La quasi totalità dei soggetti opera senza ricorso a dipendenti o\collaboratori; la metà dei professionisti svolge 
l’attività all’interno di uno studio esclusivo. Inoltre, il 9% dei soggetti affianca alla libera professione lo 
svolgimento di attività di docenza in ambito non universitàtioe 11% è pensionato. 


Più della metà dei compensi è apportata da enti pubblici di cui il 43% Enti Pubblici Territoriali) e per il 47% 
degli appartenenti al cluster il 39% dei compensi deriva da “altre società di capitali e altri enti privati, commerciali 
enon”. 


La dotazione di beni strumentali risulta limitata a due personal computer, una licenza di software CAD (indicata 
dal 34% dei soggetti) ed un plotter dal costo inferiore a 4.000 euro (25% dei soggetti). 


CLUSTER 3 — STUDI DI INGEGNERIA SPECIALIZZATI IN INGEGNERIA EDILE 
NUMEROSTITÀ: 4.860 


Gli studi di ingegneria che fanno pafte=di questo cluster sono caratterizzati dalla specializzazione in ingegneria 
edile (74% dei compensi) e svolgono’ attività incentrate sulla progettazione in ambito diverso dalle opere 
pubbliche (24% dei compensi),Zirezione, assistenza e contabilità lavori (21%). Inoltre, per circa la metà dei 
soggetti, alle attività sopra elencate si aggiungono anche il calcolo strutturale, che fornisce il 21% dei compensi, e 
i collaudi (10%). 


Il 70% degli appartenenti/atteluster svolge l’attività all’interno di un’unità immobiliare dedicata esclusivamente a 
studio professionale. Inoltre} il 14% dei soggetti affianca alla libera professione lo svolgimento di attività di 
docenza in ambito nomsuniversitario ed il 9% è pensionato. 

La clientela che si/tivolge allo studio professionale è formata da “altre società di capitali e altri enti privati, 
commerciali e non” ( 24% dei compensi), enti pubblici (21%), privati (18%) ed “altri imprenditori individuali e 
società di persone” (11%). L’85% dei soggetti lavora con un numero di committenti superiore a 5. 

La dotazionerdi beni strumentali comprende: due personal computer, una licenza di software CAD ed un plotter 
dal costo inferiore ai 4.000 euro (per il 45% dei soggetti). Inoltre, un terzo dei professionisti sostiene una spesa 
annua di 760 euro per la manutenzione ed l’aggiornamento software. 
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CLUSTER 4 — STUDI DI INGEGNERIA SPECIALIZZATI IN INGEGNERIA EDILE PER IMPRESE DI 
COSTRUZIONE 


NUMEROSITÀ: 1.326 


Questo cluster è formato da studi di ingegneria che ottengono la quasi totalità dei compensi (96%) lavérarido nel 
campo dell’ingegneria edile ed avendo quale clientela pressoché esclusiva (81% dei compensi) lé imprese di 
costruzione. L'attività svolta si sostanzia in: direzione, assistenza e contabilità lavori (29% dei tompensi), 
progettazione in ambito diverso dalle opere pubbliche (24%), calcolo strutturale (indicato dal 41%dei soggetti 
con un'incidenza del 42% sui compensi), e consulenza in ambito direzionale, informaticoSdi qualità e/o di 
sicurezza (41% dei compensi per il 14% dei soggetti). 


11 55% dei professionisti opera all’interno di uno studio dedicato esclusivamente all’ eserciziòdell’attività. Inoltre, 
il 9% dei soggetti affianca alla libera professione lo svolgimento di attività di decetiza in ambito non 
universitario. 


Si segnala che la metà dei soggetti ottiene la maggior parte dei compensi (81%) dal committente principale. 


La dotazione di beni strumentali è limitata a due personal computer, un plottet dal’costo inferiore a 4.000 curo 
per il 25% dei soggetti ed una licenza di software CAD per il 34%. 


CLUSTER 5 — INGEGNERI SPECIALIZZATI IN INGEGNERIA ELETTROTECNICA E/O ELETTRONICA 
NUMEROSITÀ: 637 


I professionisti che fanno parte di questo cluster sono specializZati nci campi dell’elettrotecnica (56% dei 
compensi) e dell’elettronica (76% dei compensi per il 39% dei soggetti). Le attività maggiormente svolte sono la 
progettazione in ambito diverso dalle opere pubbliche (34% dei, Compensi) e la consulenza (indicata dal 29% dei 
professionisti con un’ incidenza del 42% sui compensi). 


Il 54% dei soggetti utilizza uno studio ricavato all’interno dell’abitazione in uso promiscuo. Inoltre, il 18% dei 
soggetti affianca alla libera professione lo svolgimento di affività di docenza in ambito non universitario ed il 9% 
è pensionato. 


La clientela di riferimento è formata da: altre società di Capitali e altri enti privati, commerciali e non (42% dei 
compensi), altri imprenditori individuali e società di pérsone (32% dei compensi per il 43% dei soggetti) ed enti 
pubblici (42% dei compensi per il 40% dei soggetti). 


La dotazione di beni strumentali è limitata a de, personal computer ed una licenza di software CAD per il 37% 
dei soggetti; il 41% dei soggetti dichiara di posSedere strumentazioni per l'esecuzione di misure elettrotecniche cd 
elettroniche. 


CLUSTER 6 — STUDI DI INGEGNERIA DIMMEDIE DIMENSIONI 
NUMEROSTII'À: 1.157 


Gli studi di ingegneria annoverati in Questo cluster si differenziano per la maggiore articolazione dello studio in 
termini di struttura: la quasi totalità dei soggetti è dotata di uno studio professionale indipendente nel quale 
operano quattro addetti. Anche la dotazione di beni strumentali è superiore alla media del settore: cinque 
personal computer, un plottetda costo inferiore a 4.000 euro, tre licenze di software CAD, un plotter dal costo 
superiore a 4.000 euro (per il 29% dei soggetti) e strumentazioni per l’esecuzione di misure (elettroniche ed 
elettrotecniche, meccaniche’e territoriali/topografiche) per un quarto dei soggetti. Coerentemente con l’aspetto 
dimensionale dell’attività, questo cluster è quello in cui risultano più elevate sia le spese per servizi di stampa 
(2.000 euro per il 30% dei soggetti), sia le spese per manutenzione e aggiornamento software (930 euro). Inoltre, 
l’anzianità professionale del titolare (22 anni) è la più elevata del settore. 


La specializzazione prevalente è quella edile (66% dei compensi), seguita dall’impiantistica (32% dei compensi 
per il 33% dei soggetti). L'attività svolta si sostanzia in: progettazione in ambito diverso dalle opere pubbliche 
(26% dei compensi), direzione, assistenza e contabilità lavori (22%) c calcolo strutturale (12% dei compensi per il 
48% deilsoggetti). 


La clientela che si rivolge a questi studi di ingegneria è varia: “altre società di capitali c altri enti privati, 
commerciali e non” (35% dei compensi), enti pubblici (30%), “altri imprenditori individuali e società di persone” 
(00), privati e imprese di costruzione (9%). 
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CLUSTER 7 — STUDI DI INGEGNERIA DI PICCOLE DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 2.235 


Nel cluster in esame non emergono particolari specializzazioni: se si eccettua l'edilizia (indicata dal 46%ydei 
soggetti con un'incidenza del 57% sui compensi), la sicurezza/antinfortunistica (35% dei soggetti, 28% sui 
compensi) e l’impiantistica (34% dei soggetti, 25% sui compensi), la rimanente parte dei compensi è frazionata su 
una pluralità di aree specialistiche. La modalità di espletamento dell’attività vede la maggiore concentrazione dei 
compensi nell’ambito della consulenza (56% dei compensi per la metà dei soggetti appartenenti al èluster) e della 
direzione, assistenza e contabilità lavori (32% dei compensi per il 42% dei soggetti). 


Si tratta di studi di piccole dimensioni, nella metà dei casi localizzati all’interno dell’abitazione'e che operano 
senza ricorrere a dipendenti o collaboratori. Inoltre, il 12% dei soggetti affianca allarlibeta professione lo 
svolgimento di attività di docenza in ambito non universitario ed il 9% è pensionato. 


Per quanto riguarda la clientela, i compensi provengono principalmente da lavori effettuati per “altre società di 
capitali e altri enti privati, commerciali e non” (la metà dei compensi), ‘altri imprertditori individuali e società di 
persone” (28% dei compensi per il 43% dei soggetti) ed enti pubblici (36% dei compensi per il 44% dei soggetti). 


La dotazione di beni strumentali è limitata a due personal computer ed una liceftàa di software CAD (indicata dal 
25% dei professionisti). 


CLUSTER 8 — INGEGNERI SPECIALIZZATI IN RILIEVI TOPOGRAFICI 
NUMEROSITÀ: 210 


I professionisti appartenenti al cluster in esame risultano specializzatitacll’attività di rilievi topografici, dalla quale 
ottengono il 78% dei compensi. Le aree specialistiche di riferimentosono il comparto edile (50% dei compensi) e 
l'impiantistica (indicata dal 22% dei soggetti con un'incidenza dél 52% sui compensi). 


La metà dei professionisti appartenenti al cluster opera/ all’interno di uno studio professionale dedicato 
esclusivamente all’esercizio dell’attività. Inoltre, il 12% dei soggetti affranca alla libera professione lo svolgimento 
di attività di docenza in ambito non universitario. 


La clientela è diversificata tra “altre società di capitali e ‘alte enti privati, commerciali e non” (35% dei compensi), 
enti pubblici (54% dei compensi per il 40% dei soggetti), privati (28% dei compensi per il 39% dei professionisti 
‘appartenenti al cluster) e studi tecnici (40% dei compénsi per il 24% dei soggetti). 

La dotazione di beni strumentali è costituita da due personal computer, un plotter dal costo inferiore a 4.000 


euro (per il 28% dei soggetti) e da una licefiza tdi software CAD (80% dei soggetti); il 15% dei professionisti 
dichiara, inoltre, di possedere strumentazione per l'esecuzione di misure territoriali/topografiche. 


CLUSTER 9 — STUDI DI INGEGNERIA SPECIALIZZATI IN INGEGNERIA EDILE PER CLIENTI “BUSINESS” 
NUMEROSITÀ: 3.385 


Gli studi di ingegneria che fanno» parte di questo cluster sono specializzati in ingegneria edile (94% dei 
compensi), ma si differenziano dagliyaltri gruppi omogenei per la tipologia di clientela: infatti, la maggior parte dei 
compensi provengono da clienti'business”, in particolare da ‘altre società di capitali c altri enti privati, 
commerciali e non” (65%) e dafaltri imprenditori individuali e società di persone” (17%). Coerentemente con la 
specializzazione, le attivitàfmaggiormente svolte sono la progettazione in ambito diverso dalle opere pubbliche 
(37%), la direzione, assistentzà e contabilità lavori (25%) e il calcolo strutturale (29% dei compensi per il 30% dei 
soggetti). 


La modalità organiZzativa pressoché esclusiva è la forma individuale senza ricorso a dipendenti o collaboratori; il 
58% dei soggettiitilizza uno studio dedicato esclusivamente allo svolgimento della professione. 


La dotazione dirbeni strumentali è formata da due personal computer, un plotter dal costo inferiore a 4.000 euro 
(per il 28% dei soggetti) ed una licenza di software CAD (35% degli appartenenti al cluster). 


CLUSTER 10 = INGEGNERI SPECIALIZZATI NEL CAMPO DELLA SICUREZZA/ANTINFORTUNISTICA 
NUMEROSITÀ: 1.477 


I pfofessionisti che fanno parte di questo cluster sono specializzati nel campo della sicurezza/antinfortunistica, 
dalla quale ottengono il 60% dei compensi. L'attività svolta si sostanzia nel coordinamento di piani di sicurezza 
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(20% dei compensi), nella redazione di piani di sicurezza (16%) e nella consulenza in ambito direzionalà 
informatico, di qualità e/o di sicurezza (51% dei compensi per il 48% dei soggetti). 


Il 46% dei soggetti utilizza uno studio dedicato al solo svolgimento della professione. Inoltre, il 15% dei soggetti 
affranca alla libera professione lo svolgimento di attività di docenza in ambito non universitario. 


La maggior parte dei compensi deriva da incarichi commissionati da “altre società di capitali e altriLent*privati, 


commerciali e non” (33%) e da enti pubblici (26%). 
La dotazione di beni strumentali è formata da due personal computer, un plotter dal costo inferiore A 4.000 euro 
(per il 19% dei soggetti) e da una licenza di software CAD per il 34%. 


CLUSTER 11-— INGEGNERI SPECIALIZZATI NEL CAMPO DELL'AMBIENTE E TERRITORIO 
NUMEROSITÀ: 1.172 


I professionisti che fanno parte di questo cluster sono specializzati nel campo dell’ambiente e territorio, dal quale 
ottengono l’80% dei compensi; non si rilevano concentrazioni di compensi su attivitàpatticolari. 


La modalità organizzativa pressoché esclusiva è la forma individuale senza ricorso dipendenti o collaboratori; il 
45% soggetti utilizza uno studio dedicato al solo svolgimento della professione; 


Coerentemente con la specializzazione dichiarata, la clientela è rappresentata îm.larga parte da enti pubblici (47% 
dei compensi). 


La dotazione di beni strumentali è limitata a due personal computer ed una licenza di software CAD (24% dei 
soggetti). 


CLUSTER 12 — INGEGNERI SPECIALIZZATI IN INGEGNERIA }EDILE CHE COLLABORANO CON STUDI 
TECNICI E SOCIETÀ DI INGEGNERIA 


NUMEROSTI'À: 1.857 


Gli studi di ingegneria che fanno parte di questo clusterysono specializzati in ingegneria edile (82% dei 
compensi), svolta per studi tecnici (50%) e per società Udi ingegneria (73% dei compensi per il 40% dei 
professionisti appartenenti al cluster). Con tutta probabilità si tratta di studi di ingegneria che svolgono una parte 
di un progetto complesso oppure di giovani ingegneri (l’anzianità professionale, 8 anni, è tra le più basse del 
settore) che lavorano per conto di un altro studio d'ingegneria. Coerentemente con la specializzazione edile, le 
attività maggiormente svolte sono il calcolo strutturale (26% dei compensi), la progettazione in ambito diverso 
dalle opere pubbliche (22%) e la direzione, assistenza e contabilità lavori (30% per la metà dei soggetti). 


Il 58% dei professionisti opera in uno studiò*poòsto all’interno dell’abitazione. Il 68% dei soggetti ottiene 182% 
dei compensi dal committente principale: 

La dotazione di beni strumentali è limitata ad un personal computer. 

CLUSTER 13 — INGEGNERI SPECIALIZZATI IN INGEGNERIA IMPIANTISTICA 

NUMEROSITÀ: 2.394 


I professionisti che fanno parte di questo cluster sono specializzati in ingegneria impiantistica dalla quale 
ottengono l’87% dei compensi; le attività che incidono maggiormente sui compensi sono la progettazione in 
ambito diverso dalle opere pubbliche (39%) e la direzione, assistenza e contabilità lavori (27% dei compensi per 
il 48% dei soggetti). 

Il 47% dei soggetti atilizza uno studio dedicato esclusivamente allo svolgimento dell’attività. Inoltre, il 16% dei 
soggetti affianca alla libera professione lo svolgimento di attività di docenza in ambito non universitario. 

La clientela di riferimento è costituita principalmente da ‘altre società di capitali e altri enti privati, commerciali e 
non” (38% dei\vompensi), e per circa la metà dei soggetti anche da enti pubblici (38% dei compensi) e da “altri 
imprenditofi tadividuali e società di persone” (28%). 

La dotazione di beni strumentali è composta da due personal computer, un plotter dal costo inferiore a 4.000 
curo (indicato dal 28% dei soggetti) ed una licenza di software CAD (37% dei rispondenti); un quarto dei 
soggetti dichiara di possedere strumentazione per l’effettuazione di misure elettrotecniche ed elettroniche. 
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CLUSTER 14 — INGEGNERI SPECIALIZZATI NELL'ATTIVITÀ DI COLLAUDO 

NUMEROSITÀ: 883 

I professionisti compresi all’interno del cluster in esame sono specializzati nell’attività di collaudo, dall'angdale 
ottengono il 75% dei compensi. Le aree specialistiche di riferimento sono il comparto edile (65% dei compensi). 
La metà circa dei soggetti lavora in uno studio in uso promiscuo. Questo cluster si differenzia daglialtri anche 
per l'anzianità professionale (21 anni), tra le più alte del settore. 

I clienti che pesano maggiormente sui compensi complessivi sono gli enti locali (36%) seguiti daaltre società di 
capitali e altri enti privati, commerciali e non” (27%), da privati (28% dei compensi peril 46% dei soggetti 
appartenenti al cluster) e da ‘altri imprenditori individuali e società di persone” (25% dei compènsi per il 32% dei 
soggetti). 

La dotazione di beni strumentali è limitata ad un personal computer. 

CLUSTER 15 — INGEGNERI SPECIALIZZATI IN ORGANIZZAZIONE AZIENDALE 

NUMEROSITÀ: 528 

Gli ingegneri che fanno parte di questo cluster presentano una marcata specializzazione nell’organizzazione 
aziendale (81% dei compensi). Coerentemente con il tipo di specializzazione dichiarata, l’attività maggiormente 
svolta è la consulenza, fonte di più della metà dei compensi. 

Il 68% dei soggetti lavora in uno studio posto all’interno dell’abitazione. 


La clientela che si avvale maggiormente della consulenza di questesoggetti è di tipo “business”: “altre società di 
capitali e altri enti privati, commerciali e non” (73% dei competisi) è “altri imprenditori individuali e società di 
persone” (31% dei compensi per il 25% dei professionisti appartenenti al cluster). Il 69% dei soggetti ottiene 
185% dei compensi dal committente principale. 

La dotazione di beni strumentali è limitata ad un personal tomputer. 

CLUSTER 16 — INGEGNERI SPECIALIZZATI NELLE ATTIVITÀ DI CONTENZIOSO E CONSULENZA TECNICA 
NUMEROSITÀ: 1.373 


1 professionisti facenti parte di questo cluster traggono la maggior parte dei compensi dalle attività di consulenza 
tecnica d’ufficio (44%), contenzioso e consulenza,tecnica di parte (31%) e arbitrati (il 34% dei compensi per il 
10% dei soggetti). Queste attività vengono svolte'all’interno di più aree specialistiche tra le quali si segnalano il 
comparto edile (42% dei compensi) e l’impiafitistica (45% dei compensi per il 21% dei soggetti). 

Il 43% dei soggetti utilizza uno studio&Qdedicato al solo svolgimento dell’attività. Inoltre, il 13% dei soggetti 
affianca alla libera professione quella divdocenza in ambito non universitario ed il 13% è pensionato. 

La clientela che si rivolge maggiormente agli ingegneri di questo cluster è formata da: “altre società di capitali e 
altri enti privati, commerciali e Mion”"(36% dei compensi) cd enti pubblici (45% dei compensi per il 45% dei 
soggetti). 

La dotazione di beni strumeritalisè limitata ad uno o due personal computer. 

CLUSTER 17 — INGEGNERI SPECIALIZZATI IN CANTIERISTICA NAVALE 

NUMEROSITÀ: 91 


La totalità degli ingégnett appartenenti a questo cluster è specializzata in cantieristica navale (92% dei compensi). 
Oltre alla progettazione in ambito diverso dalle opere pubbliche (66% dei compensi per il 37% dei soggetti) ed 
alle perizie di stima”42% dei compensi per il 29% dei soggetti), non si segnalano particolari concentrazioni dei 
compensi su attività specifiche. 


Il 47% dei:soggetti utilizza uno studio dedicato al solo svolgimento della professione. Inoltre, il 13% dei soggetti 
è pensionato. 


La clientela di riferimento è formata da “altre società di capitali e altri enti privati, commerciali e non” con il 67% 
deieompensi. 


Ladotazione di beni strumentali è limitata a due personal computer ed una licenza di software CAD (indicata dal 
26% dei soggetti). 


SOM 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


CLUSTER 18 — INGEGNERI SPECIALIZZATI IN INGEGNERIA DEI TRASPORTI 

NUMEROSITÀ: 738 

La totalità degli ingegneri appartenenti a questo cluster è specializzata in ingegneria dei trasporti (79% dei 
compensi); se si eccettuano la progettazione di opere pubbliche (32% dei compensi) e la direzione, assistenza e 


contabilità lavori (43% dei compensi per il 37% dei soggetti) non si segnala una concentrazione dei compensi su 
alcuna attività specifica. 
Il 54% dei soggetti opera in uno studio in uso promiscuo con l’abitazione. Inoltre, si segnala ché il 7% dei 


soggetti svolge anche attività di docente universitario e che il 12% è pensionato. 


La clientela di questi professionisti è composta da enti pubblici (35% dei compensi), “altressocietà di capitali e 
altri enti privati, commerciali e non” (49% dei compensi per la metà circa dei professionisti appartenenti al 
cluster) e società di ingegneria (61% dei compensi per il 28% dei soggetti). 


La dotazione di beni strumentali è limitata a due personal computer ed una licenza di software CAD (indicata dal 
26% dei professionisti). 


CLUSTER 19 — STUDI DI INGEGNERIA SPECIALIZZATI IN INGEGNERIA EDILEPER CLIENTELA PRIVATA 
NUMEROSITÀ: 1.563 

Gli studi di ingegneria che fanno parte di questo cluster sono specializzati in ingegneria edile (96% dei 
compensi), ma si differenziano da altri gruppi omogenei per la tipologia diclientela: infatti, la maggior parte dei 
compensi (79%) proviene da clienti privati. Le attività maggiormente Syolte sono la progettazione in ambito 
diverso dalle opere pubbliche (28% dei compensi), la direzione, assistenza c contabilità lavori (24%) ed il calcolo 
strutturale (26% dei compensi per il 17% dei soggetti). 

Il 60% dei soggetti utilizza uno studio dedicato al solo svolgimento della professione. Inoltre, il 21% dei soggetti 
affianca alla libera professione lo svolgimento di attività di docenza in ambito non universitario. 

La dotazione di beni strumentali comprende uno o duè>personal computer, una licenza di software CAD 
(indicata dal 40% dei soggetti) ed un plotter dal costo infeziore a 4.000 curo (indicato dal 24% dei professionisti). 
CLUSTER 20 — INGEGNERI SPECIALIZZATI IN INGEGNERIA DELLE TELECOMUNICAZIONI 

NUMEROSITÀ: 205 


La totalità dei professionisti appartenenti a questo cluster è specializzata in ingegneria delle telecomunicazioni, 
fonte dell’83% dei compensi. Le attività che incidono maggiormente sui compensi totali sono la consulenza (65% 
dei compensi per il 29% dei soggetti), la progettazione in ambito diverso dalle opere pubbliche (48% dei 
compensi per il 41% dei professionisti), è la,direzione, assistenza e contabilità lavori (27% dei compensi per il 
34% dei soggetti). 


Nel 59% dei casi il professionista ‘opera all’interno di un’unità immobiliare utilizzata in uso promiscuo con 
l’abitazione. L’anzianità professionale (8 anni) è tra le meno elevate del settore. 


La clientela principale è costituita da: “altre società di capitali c altri enti privati, commerciali e non” (65% dei 
compensi). Il 70% dei soggetti ottiene l'’81% dei compensi dal committente principale. 


La dotazione di beni strum@ntali è limitata a uno 0 due personal computer. 
CLUSTER 21- INGEGNERI SPECIALIZZATI NEL CAMPO DELLA QUALITÀ 
NUMEROSITÀ: 333 


1 professionisti chie fanno parte di questo cluster sono specializzati nel campo della qualità, dal quale ottengono il 
76% dei compensi. Coerentemente con la specializzazione dichiarata, la gran parte dei compensi è apportata da 
“altre società di\capitali c altri enti privati, commerciali e non” (67%) per attività di consulenza (74%). 


La quasi totalità dei soggetti è organizzata in forma individuale senza ricorso a dipendenti o collaboratori; il 65% 
dei soggéttinopera in uno studio in uso promiscuo con l'abitazione. 


La dotazione di beni strumentali è limitata a uno o due personal computer. 


— ig 
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CLUSTER 22— STUDI DI INGEGNERIA SPECIALIZZATI IN INGEGNERIA EDILE PER ENTI PUBBLICI 
NUMEROSITÀ: 2.862 


Gli studi di ingegneria che fanno parte di questo cluster sono specializzati in ingegneria edile (86%/dei 
compensi), ma si differenziano da altri gruppi omogenei per la tipologia di clientela: infatti, la maggiotparte dei 
compensi proviene da enti pubblici (82% dei compensi). Le attività maggiormente svolte sono la progettazione di 
opere pubbliche (52% dei compensi), la direzione, assistenza e contabilità lavori (21%) ed i collaudi (9% dei 
compensi pet un terzo dei soggetti). 


Il 61% dei soggetti utilizza uno studio dedicato al solo svolgimento della professione. Inoltre, 145% dei soggetti 
affianca alla libera professione lo svolgimento di attività di docenza in ambito non universifàtio/ed il 13% risulta 
pensionato. 


La dotazione di beni strumentali comprende: due personal computer, una licenza di séftware CAD (indicata dal 
42% dei rispondenti) ed un plotter dal costo inferiore a 4.000 euro (31% dei rispondenti). 

CLUSTER 23 — INGEGNERI SPECIALIZZATI IN INGEGNERIA MECCANICA 

NUMEROSTI'À: 670 

La totalità dci professionisti appartenenti a questo cluster è specializzata in integneria meccanica, fonte dell'86% 
dei compensi. Le attività che incidono maggiormente sui compensi tetali sono: la progettazione in ambito 
diverso dalle opere pubbliche (62% dei compensi per il 41% dei soggetti)i,la consulenza in ambito direzionale, 


informatico, di qualità e/o di sicurezza (52% dei compensi per il 25% densoggetti), il calcolo strutturale (42% dei 
compensi per il 21% dei soggetti) e la Consulenza Tecnica d’Ufficio((18% dei compensi per il 42% dei soggetti). 


Il 63% dei soggetti opera in uno studio posto all’interno dell’abitàzione. Inoltre, il 13% dei soggetti affianca alla 
libera professione, lo svolgimento di attività di docenza in ambito, nbn universitario. 


Coerentemente con il tipo di specializzazione dichiarata, la \chientela di riferimento è essenzialmente di tipo 
3 

“business”: “altre società di capitali e altri enti privatiteommerciali e non” (67% dei compensi) e “altri 

imprenditori individuali e società di persone” (36% dei compensi per il 35% dei sogectti). 


La dotazione di beni strumentali è limitata ad uno o due personal computer ed una licenza di software CAD 
(indicata dal 29% dei soggetti). 


CLUSTER 24-— INGEGNERI SPECIALIZZATI NELL'ATTIVITÀ DI PERIZIE DI STIMA 
NUMEROSITÀ: 560 


Questo cluster si caratterizza per l’attività, svolta: le perizie di stima, dalla quale gli ingegneri appartenenti al 
cluster traggono il 77% dei compensi. S@.si eccettua il campo edile (fonte del 44% dei compensi) non emergono 
altre particolari aree specialistiche. 


Il 48% dei soggetti opera in uno studio ‘posto all’interno dell’abitazione. Inoltre, il 13% dei soggetti affianca alla 
libera professione lo svolgimente@di attività di docenza in ambito non universitario ed il 14% è pensionato. 
La clientela di riferimento per questi professionisti è costituita da: “altre società di capitali e altri enti commerciali, 
privati e non” (46% dei coîfîpensi), privati (31% dei compensi per il 46% dei soggetti) e “altri imprenditori 
individuali e società di persone” (25% dei compensi per un terzo dei professionisti appartenenti al cluster). 


La dotazione di beni strumentali è limitata a uno 0 due personal computer. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI COMPENSO 


Una volta suddivisi i professionisti in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, 
la funzione matematica che meglio si adatta all'andamento dei compensi dei professionisti appartenenti al gruppo 
in esamé. Per determinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 


“Aa Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Tàadamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 


94] 
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La stima della “funzione di compenso” è stata effettuata individuando la relazione tra il compenso (variabile 
dipendente) e alcuni dati contabili e strutturali dei professionisti (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi*sui 
dati dei professionisti per verificare le condizioni di “normalità economica” nell’esercizio dell’attivitàve/per 
scartare le situazioni anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella deterimiriazione 
della “funzione di compenso”. 


In particolare sono stati esclusi 1 professionisti che presentano costi e spese dichiarati nel quadro &.dél modello 

superiori ai compensi dichiarati. 

Successivamente è stato utilizzato un indicatore economico-contabile specifico dell’attività inesame: 

+ Resa oraria = compensi dichiarati - spese per prestazioni di collaborazione coordimatà e continuativa - 
compensi corrisposti a terzi per prestazioni direttamente afferenti l'attività professiofnaleve artistica /(numero 
addetti*50*48). 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e per localizzazione,tèsritoriale, è stata calcolata la 

distribuzione ventilica dell'indicatore precedentemente definito © poi sono stati selezionati i soggetti che 

presentavano valori dell'indicatore all’interno di un determinato intervallo$, per costituire il campione di 

riferimento. 


Sono stati scelti i seguenti intervalli: 
«dal 3° al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 3, 4, 5, 6, 7, 9, 10, 11, 12, 13,A14,15, 16, 18, 19, 21, 22, 23 e 24; 
« dal 2° al 19° ventile, per i cluster 8,17 c 20. 


Così definito il campione di professionisti di riferimento, si è proceduto alla definizione della “funzione di 
compenso” per ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di compenso” sono/Sstate' utilizzate sia variabili contabili (quadro G del 
modello) sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è stata effettuata con il metodo stepwise. Una 
volta selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di compenso” si è ottenuta applicando il metodo 
dei minimi quadrati generalizzati, che consente di coritrollare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori 
dimensionali (eteroschedasticità). 


Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all’anno in base alle giornate retribuite. 


Numero addetti = 1*’Fattore correttivo individtiale’ + Numero dipendenti a tempo pieno + Numero dipendenti a tempo parziale 
(professionista e assunti con contratto di formazione e lavoro 
che opera in 
b To dove: 
forma individuale) 
e  “Fattorekcorrettivo individuale” = “Peso ore settimanali dedicate all'attività” * “Peso settimane di 


lavoroffiell’anno” 


® “Peso ore settimanali dedicate all’attività” è pari a: (minor valore tra 50 e “Numero ore settimanali 
deditate all'attività”) /50 


e “Peso settimane di lavoro nell’anno” è pari a: (minor valore tra 48 e “Numero settimane di lavoro 
nell’anno”) /48 


Numero addetti = Numéro dipendenti a tempo pieno + Numero dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto di formazione 
(associazioni tra e lavoro + Numero soci o associati che prestano attività nello studio + “Fattore correttivo associazioni” 


professionisti) a 
love: 


® “Fattore correttivo associazioni” = “Peso ore settimanali dedicate all’attività’” * “Peso settimane di 


lavoro nell’anno” 


® “Peso ore settimanali dedicate all’attività” è pari a: (minor valore tra 50 e “Numero ore settimanali 


dedicate all’attività” / “Numero soci o associati che prestano attività nello studio’) /50 


® “Peso settimane di lavoro nell’anno” è pari a: (minor valore tra 48 e “Numero settimane di lavoro 


nell'anno” / “Numero soci o associati che prestano attività nello studio””)/48 
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Nella definizione della “funzione di compenso” si è tenuto conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 

A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità generale a livello provincialè?5, 
che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 

* grado di benessere; 

* livello di qualificazione professionale; 


» °° struttura economica. 


Nella definizione della funzione di compenso le arce territoriali sono state rappresentate comun insieme di 
variabili dummy ed è stata analizzata la loro interazione con le variabili “Consumi” e “Altre spese”. Tali variabili 
hanno prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Cluster Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del compenso di riferimento, al coefficiente delle variabili “Consumi” e “Altre 
spese”. 

Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuoridell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 1.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di compenso”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del compenso del singolo professionista sénoYpreviste due fasi: 
»  l’Analisi Discriminante$, 


* la stima del compenso di riferimento. 
Nell’allegato 1.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infafti, a parte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogetico, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni professionista viene determinato N compenso di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di 
confidenza. 


Tale compenso è dato dalla media deireompensi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma 
dei prodotti fra 1 coefficienti del Artippo stesso e le variabili del professionista, ponderata con le relative 
probabilità di appartenenza. 

Anche l’intervallo di confidenzaA\è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogenco ponderata con le relative probabilità di appartenenza. 


5 I criteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell’apposito Decreto Ministeriale 
6 L’Analisi Discriminante è una tecnica che consente di associare ogni professionista ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua 
attività, attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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NOTE AI COEFFICIENTI DELLE FUNZIONI DI COMPENSO 


La variabile “Numero incarichi relativo a ("Progettazione di opere pubbliche — preliminare" + "Progettazione di‘òperé 
pubbliche — definitiva" + "Progettazione di opere pubbliche — esecutiva") ponderato per il compenso medio per incarico” è 
calcolata come: 


Numero incarichi relativi a ("Progettazione di opere pubbliche — preliminare" + "Progettazione di opere 
pubbliche — definitiva" + "Progettazione di opere pubbliche — esecutiva") * peso di ponderazione 


dove: 
Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a (Progettazione Ai opere pubbliche — 
(professionista che appartiene al preliminare" + "Progettazione di opere pubbliche — definitiva" # "Progettazione di 
gruppo territoriale 2 oppure 5 opere pubbliche — esecutiva"):610);570.000)/ 570.000 


della ‘l'erritorialità generale a 


livello provinciale) 


Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a ("Progettazione di opere pubbliche — 
(professionista che non preliminare" + "Progettazione di opere pubbliche > definitiva" + "Progettazione di 
appartiene al gruppo territoriale opere pubbliche _ esecutiva");670);570.000) / 570.000 


2 oppure 5 della T'erritorialità 


generale a livello provinciale) 


La variabile “Numero incarichi relativo a ("Progettazione in ambiti diversi dalle opere pubbliche - preliminare" +" 
Progettazione in ambiti diversi dalle opere pubbliche — definitiva ed €secutiva") ponderato per il compenso medio per 
incarico” è calcolata come: 


Numero incarichi relativi a ("Progettazione in ambiti ‘diversi dalle opere pubbliche — preliminare" + 
"Progettazione in ambiti diversi dalle opere pubbliche — definitiva èd esecutiva") * peso di ponderazione 


dove: 
Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a ("Progettazione in ambiti diversi dalle 
(professionista che appartiene al opere pubbliche — preliminare" + "Progettazione in ambiti diversi dalle opere pubbliche 
gruppo territoriale 2 oppure 5 — definitiva ed esecutiva");480);38.600)/ 38.600 


della Territorialità generale a 


livello provinciale) 


Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a ("Progettazione in ambiti diversi dalle 
(professionista che non opere pubbliche — preliminare" + "Progettazione in ambiti diversi dalle opere pubbliche 
appartiene al gruppo territoriale — defimitiva/ed esecutiva") 3615);38.600) / 38.600 


2 oppure 5 della Territorialità 


generale a livello provinciale) 


La variabile “Numero incarichi relativo a "Direzione, assistenza e contabilità lavori" ponderato per il compenso medio per 
incarico” è calcolata come: 


Numero incarichi relativi a "Direzione, assistenza e contabilità lavori" * peso di ponderazione 


dove: 
Peso di ponderazione # MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Direzione, assistenza e contabilità 
(professionista che appartiene al lavori";970);52.8( )0)/ 52.800 


gruppo territoriale 2'oppire 5 

della Territorialità genèrale a 

livello provineiale) 

Peso di poftderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Direzione, assistenza e contabilità 
(professionista che non lavori";1.060);52.800) / 52.800 

appartienèal gruppo territoriale 

2 oppure della Territorialità 


generale a livello provinciale) 
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La variabile “Numero incarichi relativo a "Calcolo strutturale" ponderato per il compenso medio per incarico” è calcolata, 


come: 
Numero incarichi relativi a " Calcolo strutturale" * peso di ponderazione 
dove: 
Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Calcolo strutturale";550);22.500)/ 22.500 


(professionista che appartiene al 
gruppo territoriale 2 oppure 5 
della Territorialità generale a 


livello provinciale) 


Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Calcolo strutturale"840); 22.500) / 22.500 
(professionista che non 

appartiene al gruppo territoriale 

2 oppure 5 della ‘T'erritorialità 


generale a livello provinciale) 


La variabile “Numero incarichi relativo a "Studi di fattibilità" ponderato per il compènsò medio per incarico” è calcolata 


come: 

Numero incarichi relativi a "Studi di fattibilità" * peso di ponderazione 

dove: 
Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incaricò, relativo a "Studi di fattibilità",820);130.000)/ 
(professionista che appartiene al 130.000 


gruppo territoriale 2 oppure 5 

della ‘l'erritorialità generale a 

livello provinciale) 

Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso perA, incarico relativo a "Studi di fattibilità";860); 130.000)/ 
(professionista che non 130.000 

appartiene al gruppo territoriale 

2 oppure 5 della Territorialità 


generale a livello provinciale) 


La variabile “Numero incarichi relativo a "Riliévi&topografici" ponderato per il compenso medio per incarico” è calcolata 


come: 
Numero incarichi relativi a "Rilievirtopografici" * peso di ponderazione 
dove: 
Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Rilievi topografici";350);25.000)/ 25.000 


(professionista che appartiene al 
gruppo territoriale 2 oppure 5 
della Territorialità generale a 


livello provinciale) 


Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Rilievi topografici";560); 25.000)/ 25.000 
(professionista che non 

appartiene al gruppoyterritotiale 

2 oppure 5 della Territottalità 

generale a livello provinciale) 
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La variabile “Numero incarichi relativo a "Collaudi" ponderato per il compenso medio per incarico” è calcolata come: 
Numero incarichi relativi a "Collaudi" * peso di ponderazione 


dove: 


Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Collaudi";530);140.000) / 140:000 
(professionista che appartiene al 

gruppo territoriale 2 oppure 5 

della Territorialità generale a 

livello provinciale) 

Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Collaudi";575); 140:000)/ 140.000 
(professionista che non 

appartiene al gruppo territoriale 

2 oppure 5 della T'erritorialità 


generale a livello provinciale) 


La variabile “Numero incarichi relativo a "Perizie di stima" ponderato per il compénso medio per incarico” è calcolata 


come: 
Numero incarichi relativi a "Perizie di stima" * peso di ponderazione 
dove: 

Peso di ponderazione = MIN(MAX (compenso per incarico relativo a "Perizie di stima";240); 97.000) / 97.000 


(professionista che appartiene al 

gruppo territoriale 2 oppure 5 

della Territorialità generale a 

livello provinciale) 

Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per Ancarico relativo a "Perizie di stima";430); 97.000)/ 97.000 
(professionista che non 

appartiene al gruppo territoriale 

2 oppure 5 della Territorialità 

generale a livello provinciale) 


La variabile “Numero incarichi relativo a "Consulenza Tecnica d’Ufficio" ponderato per il compenso medio per incarico” è 
calcolata come: 


Numero incarichi relativi a "Gonsùlenza ‘Vecnica d’Ufficio" * peso di ponderazione 


dove: 
Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Consulenza Tecnica d’Ufficio";520); 
(professionista che appartiene al 115.000) / 115.000 


gruppo territoriale 2 oppure 5 

della Territorialità generale a 

livello provinciale) 

Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Consulenza ‘l'ecnica d’Ufficio";720); 
(professionista che non 115.000)/ 115.000 

appartiene al gruppo,territoriale 

2 oppure 5 della Territottalità 

generale a livello provinciale) 
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La variabile “Numero incarichi relativo a "Attività di contenzioso e consulenza tecnica di parte" ponderato per il compens® 
medio per incarico” è calcolata come: 


Numero incarichi relativi a "Attività di contenzioso e consulenza tecnica di parte" * peso di ponderazione 


dove: 
Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Attività di contenzioso e+consulenza 
(professionista che appartiene al tecnica di parte";380); 38.000)/ 38.000 


gruppo territoriale 2 oppure 5 
della Territorialità generale a 


livello provinciale) 


Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Attività di coîîitfenzioso e consulenza 
(professionista che non tecnica di parte";575); 38.000) / 38.000 

appartiene al gruppo territoriale 

2 oppure 5 della ‘T'erritorialità 


generale a livello provinciale) 


La variabile “Numero incarichi relativo a "Arbitrati" ponderato per il compenso medio per'incarico” è calcolata come: 
Numero incarichi relativi a "Arbitrati" * peso di ponderazione 


dove: 


Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Arbitrati";900); 71.000)/ 71.000 
(professionista che appartiene al 

gruppo territoriale 2 oppure 5 

della T'erritorialità generale a 


livello provinciale) 


Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Arbitrati";900); 71.000)/ 71.000 
(professionista che non 

appartiene al gruppo territoriale 

2 oppure 5 della Territorialità 


generale a livello provinciale) 


La variabile “Numero incarichi relativo a "Attività di tonsulenza (direzionale, informatica, qualità, sicurezza)" ponderato per 
il compenso medio per incarico” è calcolata comè 


Numero incarichi relativi a "Attività di consulenza (direzionale, informatica, qualità, sicurezza)" * peso di 


ponderazione 

dove: 
Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Attività di consulenza (direzionale, 
(professionista che appartiene al iffformatica, qualità, sicurezza)";520); 81.000)/ 81.000 


gruppo territoriale 2 oppure 5 
della Territorialità generale a 


livello provinciale) 


Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Attività di consulenza (direzionale, 
(professionista che non informatica, qualità, sicurezza)";710); 81.000)/ 81.000 

appartiene al gruppoyterritotiale 

2 oppure 5 della Territottalità 

generale a livello provinciale) 
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La variabile “Numero incarichi relativo a "Fascicolo del fabbricato" ponderato per il compenso medio per incarico”/è 
calcolata come: 


Numero incarichi relativi a "Iascicolo del fabbricato" * peso di ponderazione 


dove: 
Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Fascicolo del fabbricato";200); 100.000) / 
(professionista che appartiene al 100.000 


gruppo territoriale 2 oppure 5 
della Territorialità generale a 


livello provinciale) 


Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Fascicolo del faBbrieato";310); 100.000) / 
(professionista che non 100.000 

appartiene al gruppo territoriale 

2 oppure 5 della ‘T'erritorialità 


generale a livello provinciale) 


La variabile “Numero incarichi relativo a "Redazione piani di sicurezza" ponderato, per il’compenso medio per incarico” è 
calcolata come: 


Numero incarichi relativi a "Redazione piani di sicurezza" * peso di poîîderazione 


dove: 
Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico’ relativo a "Redazione piani di sicurezza";540); 
(professionista che appartiene al 20.000) / 20.000 


gruppo territoriale 2 oppure 5 

della ‘l'erritorialità generale a 

livello provinciale) 

Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso perkintarico relativo a "Redazione piani di sicurezza";710); 
(professionista che non 20.000) / 20.000 

appartiene al gruppo territoriale 

2 oppure 5 della Territorialità 


generale a livello provinciale) 


La variabile “Numero incarichi relativo a "Codidihamento piani di sicurezza" ponderato per il compenso medio per 
incarico” è calcolata come: 


Numero incarichi relativi a "Coordinamento piani di sicurezza" * peso di ponderazione 


dove: 
Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Coordinamento piani di sicurezza";590); 
(professionista che appartiene al 77000) / 77.000 


gruppo territoriale 2 oppure 5 

della Territorialità generale a 

livello provinciale) 

Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Coordinamento piani di sicurezza";730); 
(professionista che non 77.000) / 77.000 

appartiene al gruppoyterritotiale 

2 oppure 5 della Territottalità 

generale a livello provinciale) 
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La variabile ‘Numero incarichi relativo a "Altre attività" ponderato per il compenso medio per incarico” è calcolata come: 
Numero incarichi relativi a "Altre attività" * peso di ponderazione 


dove: 


Peso di ponderazione = MIN(MAX(compenso per incarico relativo a "Altre attività";310); 58.000) / 58:000 
(professionista che appartiene al 

gruppo territoriale 2 oppure 5 

della Territorialità generale a 


livello provinciale) 


Peso di ponderazione = MIN(MAX{(compenso per incarico relativo a "Altre attività”;460); 58.000) / 58.000 
(professionista che non 

appartiene al gruppo territoriale 

2 oppure 5 della Territorialità 


generale a livello provinciale) 
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ALLEGATO 1.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* Dipendenti a tempo pieno — Numero giornate retribuite 

* Dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto di formazione e lavoro — Numero giornate@retribuite 
QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 

«Tipologia dell’attività: Progettazione di opere pubbliche — preliminare - % compensi 

* Tipologia dell’attività: Progettazione di opere pubbliche — definitiva - %» compensi 

* Tipologia dell’attività: Progettazione di opere pubbliche — esecutiva - % compensi 

«Tipologia dell’attività: Progettazione in ambiti diversi dalle opere pubbliche — preliminare - % compensi 

* Tipologia dell’attività: Progettazione in ambiti diversi dalle opere pubbliche ‘definitiva ed esecutiva - % 
ompensi 

«Tipologia dell’attività: Calcolo strutturale - % compensi 

* Tipologia dell'attività: Rilievi topografici - % compensi 

* Tipologia dell’attività: Collaudi - % compensi 

» Tipologia dell’attività: Perizie di stima - % compensi 


(e) 


«Tipologia dell’attività: Consulenza Tecnica d’Ufficio - % compensi 


* Tipologia dell’attività: Attività di contenzioso e consulenza tecniéa di parte - % compensi 
* Tipologia dell’attività: Arbitrati - % compensi 
* Tipologia dell’attività: Attività di consulenza (direzionale, informatica, qualità, sicurezza) - %» compensi 


* Tipologia dell’attività: Redazione piani di sicurezza - % comperisi 
«Tipologia dell’attività: Coordinamento piani di sicurezza» %ycompensi 
* Aree specialistiche: Edile - % compensi 


«Arce specialistiche: Elettronica - % compensi 

* Aree specialistiche: Elettrotecnica - % compensi 
» Aree specialistiche: Trasporti - % compensi 

» Aree specialistiche: Idraulica - % compensi 

* Aree specialistiche: Impiantistica - %o compensi 
» Arce specialistiche: Meccanica - % compensi 


* Aree specialistiche: Informatica - % compèfsi 

* Aree specialistiche: Ambiente e territorio (compresa l’urbanistica) - % compensi 
«+ Arce specialistiche: Cantieristica navale - % compensi 

» Aree specialistiche: l'elecomuniCazioni - % compensi 

* Aree specialistiche: Sicurezza./ Antinfortunistica - % compensi 

* Aree specialistiche: Qualità 4% tompensi 


* Aree specialistiche: Organizzazione aziendale - %o compensi 

* Tipologia della clientela; Studi tecnici (ingegneri, architetti, ecc.) - % compensi 

* Tipologia della clientéla: Altri esercenti arti e professioni - %» compensi 

«Tipologia della clientela: Enti Pubblici Territoriali (comune, province, regioni) - % compensi 
«Tipologia della chemtela: Altri enti pubblici -% clientela 

«Tipologia dellaclientela: Imprese di costruzione - % compensi 

* Tipologia déllaelientela: Società di ingegneria - % compensi 


» Tipologia della clientela: Altri imprenditori individuali e società di persone - %» compensi 


«+ Tipologiadella clientela: Altre società di capitali e altri enti privati, commerciali e non - % compensi 
»  Tipélogia della clientela: Privati - % compensi 

QUABRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 

* “Beni strumentali: Costo complessivo del software 

QUADRO E DEL QUESTIONARIO: 

e/ Beni strumentali: Plotter (costo fino a 4.000 €) - numero 

* Beni strumentali: Plotter (costo oltre 4.000 €) — numero 


+ Beni strumentali: Numero di licenze CAD 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER L'EVOLUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L'evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 

Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l'evoluzione dello studio di settore SK17U. 

Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004: 

*  74.20.B- Attività tecniche svolte da periti industriali. 

La finalità perseguita è di determinare un “compenso potenziale” tenendo conto nonsolo di variabili contabili, 
ma anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un professionista 

A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra le' yartabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i diversi modelli organizzativi impiegati nell’espletaméntoydell’attività. 

L'evoluzione dello Studio di Settore è stata condotta analizzando i modelli per Ta comunicazione dei dati rilevanti 


ai fini dell’applicazione degli Studi di Settore per il periodo d’imposta 2002,Templetati con ulteriori informazioni 
contenute nel questionario ESK17 inviato ai contribuenti per l'evoluzione dello studio in oggetto. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 9.499. 


Il numero dei soggetti 1 cui modelli sono stati completati con le informazioni contenute nei relativi questionari è 

stato pari a 8.017. 

Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevarcila completezza, la correttezza e la coerenza delle 

informazioni in essi contenute. 

Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dellò)studio, lo scarto di 606 posizioni. 

I principali motivi di scarto sono stati: 

«+ compensi dichiarati maggiori di 5.164.569 curo; 

* quadro DD del questionario (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

«quadro G del modello (elementi contabili }non compilato; 

» errata compilazione delle percentuali relative alla tipologia dell’attività (quadro D del questionario); 

* errata compilazione delle percentualrtelative alle aree specialistiche (quadro D del questionario); 

*» errata compilazione delle percenttalifelative alla tipologia della clientela (quadro D del questionario); 

* errata compilazione delle percentuali relative alla modalità di determinazione dei compensi (quadro D del 
questionario); 

* errata compilazione delle percentuali relative all’arca di svolgimento dell’attività (quadro D del questionario); 


«+ incongruenze fra i dati stàytturali e i dati contabili. 


A seguito degli scarti effettuati, il numero dei contribuenti oggetto delle successive analisi è stato pari a 7.411. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per suddividere professionisti oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è 
ritenuta appropfiata una strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 


* una techtica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse des données e nella fattispecie come un’Awalisi in Componenti Principali *; 


! PA nalisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 


dati quantitativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
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«un procedimento di Cluster Analysis ?. 


L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering, 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tdato)più 
complessa e meno precisa risulta l'operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai risultati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (i fattori) che consentono,\cormunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l’omogencità tei gruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il àfuppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti in tutti i quadri, ad 
esclusione delle variabili del quadro degli elementi contabili (con la sola eccezione Velle variabili “Spese per 
prestazioni di collaborazione coordinata e continuativa” e “Compensi corfispòsti a terzi per prestazioni 
direttamente afferenti l’attività professionale e artistica”). Tale scelta nasce dall’esigenza di caratterizzare i 
professionisti in base ai possibili modelli organizzativi, alle aree specialistiche, alle diverse tipologie di clientela, 
etc.; tale caratterizzazione è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative e a tutti 
quegli elementi specifici che caratterizzano le diverse realtà professionali. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengonoranalizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i. diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare diciassette gruppi omogenei di professionisti. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


L'analisi, che ha riguardato circa 7.400 soggetti, ha portato all’individuazione di 17 gruppi omogenei, differenziati 
in funzione di tre clementi principali: 

La tipologia dell’attività ha portato all’evidenfziazione dei professionisti che si occupano prevalentemente di: 

» rilievi topografici ed elaborati grafici (cluster2); 

* direzione dei lavori (cluster 4); 

«+ consulenza tecnica d’ufficio (cluster 6); 

* | progettazione (cluster 9), 

»  consulenzee certificazioni (cluster’10); 

*» perizie assicurative (cluster 12); 

* amministrazione e gestione=dì beni (cluster 13); 


» collaudi (cluster 14). 

L’area specialistica ha.permesso di individuare i professionisti specializzati nel settore: 
*  meccanico/metalmeccanico (cluster 1); 

» edile (cluster8,4e5); 

» clettrotecnico/elettronico (cluster 7 e 9); 


«+ informatico cluster 11); 


spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 
principali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 

2 La\Cluster Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
omogenei di professionisti (cluster); in tal modo i professionisti che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche 
sttutturali simili. 
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* termotecnico (cluster 15). 


La tipologia della clientela ha evidenziato i professionisti che lavorano prevalentemente per studi tecnici (cluster 
5e 8). 


La dimensione e struttura dello studio professionale ha portato all’evidenziazione di studi professionali di 
piccole dimensioni (cluster 16) e di grandi dimensioni (cluster 17). 

Salvo quanto espressamente specificato, tutti i valori evidenziati sono riferiti ai valori /medi del 
cluster di riferimento. 

CLUSTER 1— PERITI MECCANICI E METALMECCANICI 

NUMEROSITÀ: 686 


Questo cluster risulta caratterizzato da professionisti specializzati nel settore meccanico e metalmeccanico, da cui 
traggono il 96% dei compensi. 


Si tratta quasi esclusivamente di professionisti che svolgono la loro attività indforma individuale, facendo 
raramente ricorso a personale dipendente. Il 15% dei soggetti del cluster dichiaradi essere pensionato. 


I professionisti appartenenti al cluster effettuano principalmente attività di progettazione (48% dei compensi) e, 
nel 36% dei casi, di consulenza tecnica d’ufficio, che apporta il 55% dei compensi. 


La clientela è costituita prevalentemente da società di capitali (56% deiscompensi) e da imprenditori individuali 
(38%). Il committente principale rappresenta il 50% del totale dei cémpensi. Il 24% dei professionisti del cluster 
esercita la sua attività per un solo cliente. 


L’area di svolgimento dell’attività si estende dal comune alla regione, 


Il 63% degli appartenenti al cluster svolge la professione utilizzando una superficie di 20 metri quadri all’interno 
della propria abitazione. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1-2 personal Computer. 


CLUSTER 2 — PERITI CHE EFFETTUANO RILIEVI TOPOGRAFICI ED ELABORATI GRAFICI E ALTRI RILIEVI E 
RESITIUZIONI GRAFICHE 


NUMEROSITÀ: 215 


I professionisti appartenenti al cluster sono specializzati nell’effettuazione di rilievi topografici ed elaborati grafici 
ed altri rilievi e restituzioni grafiche, da cuitterivano 1°85% dei compensi. 


L’attività viene svolta individualmente effaramente si fa ricorso a personale dipendente. 


Le principali aree specialistiche sono'Tatfieccanica/metalmeccanica (indicata dal 29% dei soggetti, per il 77% dei 
compensi), l’edilizia (29% dei soggetti) con il 61% dei compensi), l’elettrotecnica/elettronica (25% dei soggetti 
con il 79% dei compensi) e la terMotecnica (20% dei soggetti con il 67% dei compensi). 


La clientela è costituita da società di capitali (36% dei compensi), imprenditori individuali (30%), studi tecnici 
(35% dei soggetti con il 38% detompensi) e privati (33% dei soggetti con il 31% dei compensi). 


1 soggetti del cluster svolgono la propria attività prevalentemente in un ambito che si estende dal comune alla 
regione. 


Il 55% degli appatteneùti al cluster opera all’interno della propria abitazione, dedicando una superficie di 16 
metri quadri all’esèrcizio dell’attività professionale, mentre il 33% dispone di un’unità immobiliare destinata 
esclusivamente dll’èsercizio dell’attività, su una superficie di 37 metri quadri. 


La dotazione di\beni strumentali è costituita da 1-2 personal computer. 
CLUSTER:3 +PERITI EDILI 
NUMEROSITÀ: 885 


Il clustér è composto da professionisti specializzati nell’edilizia, che rappresenta la fonte del 92% dei compensi. 
Srstratta quasi esclusivamente di professionisti che svolgono la loro attività in forma individuale, facendo 
rafamente ricorso a personale dipendente. 
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I professionisti del cluster effettuano principalmente attività di progettazione (40% dei compensi) ed, in misufa 
minore, di direzione lavori (10% dei compensi). Si rilevano inoltre, nel 48% dei casi, attività di rilievi topografici 
ed elaborati grafici, che apportano il 19% dei compensi. 


La clientela è costituita prevalentemente da privati (35% dei compensi), imprenditori individuali (26%) C*società 
di capitali (21%). 


I soggetti appartenenti al cluster svolgono la propria attività prevalentemente in ambito comunale c,previnciale. 

Il 60% dei soggetti appartenenti al cluster svolge la professione all’interno di un’unità immobiliafe destinata 
esclusivamente all’esercizio dell’attività, su una superficie di 43 metri quadri. Il 34% utilizza lafpropria abitazione 
in uso promiscuo, dedicando all’attività professionale una superficie di 20 metri quadri. 

La dotazione di beni strumentali è costituita da 1-2 personal computer. 

CLUSTER 4— PERITI SPECIALIZZATI NELLA DIREZIONE LAVORI PER L’EDILIZIA 

NUMEROSITÀ: 215 

I professionisti appartenenti al cluster sono specializzati nella direzione lavori (66%, dei compensi) per il settore 
edile (69% dei compensi). Alla direzione lavori si afftanca l’attività di progettazione (15% dei compensi). 
L'attività viene svolta in forma individuale ed il ricorso a personale dipendentetèmolto raro. 

La clientela è costituita da società di capitali (37% dei compensi), imprenditoffindividuali (30%) e privati (17%). 

I soggetti del cluster svolgono la propria attività in un ambito che si estertde dal comune alla regione. 

Il 46% degli appartenenti al cluster svolge la professione all’interno della propria abitazione, utilizzando una 


superficie di 18 metri quadri, mentre il 41% opera in un’unità immobiliare destinata esclusivamente all’esercizio 
dell’attività, su una superficie di 33 metri quadri. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1-2 personal computer. 
CLUSTER 5— PERITI EDILI CHE PRESTANO LA LORO OPERA PER STUDI TECNICI 
NUMEROSITÀ: 161 


I professionisti appartenenti al cluster prestano la loro/opera prevalentemente per studi tecnici, da cui traggono il 
73% dei compensi. Sebbene l°87% dei soggetti del cluster lavori per più di 2 clienti (il 47% per più di 5 clienti ed 
il 40% per 2-5 clienti), il 47% dei compensi deriva dal committente principale. 


1 soggetti appartenenti al cluster operano individualmente e raramente fanno ricorso a personale dipendente. 
L’area specialistica prevalente è l'edilizia (00% dei compensi), per la quale i periti del cluster effettuano diverse 
attività, le principali delle quali risultanoNessere 1 rilievi topografici ed elaborati grafici e altri rilievi (27% dei 
compensi) e la progettazione (26%). 

I soggetti del cluster svolgono la pfopria attività in ambito comunale e provinciale. 

Il 57% degli appartenenti al cluster svolge la professione all’interno della propria abitazione, utilizzando una 


superficie di 15 metri quadri. Il 34% dispone di un’unità immobiliare destinata esclusivamente all’esercizio 
dell’attività, con una superficiè(di 29 metri quadri. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 personal computer. 
CLUSTER 6 — PERITI SPECIALIZZATI NELLA CONSULENZA TECNICA D'UFFICIO 
NUMEROSITÀ: 351 


I professionisti appàrtenenti al cluster effettuano quasi esclusivamente attività di consulenza tecnica d’ufficio, da 
cui derivano il\91% dei compensi, ed operano quasi sempre individualmente, facendo ricorso raramente a 
personale dipendente. Il 19% dei soggetti del cluster dichiara di essere pensionato. 


2 


I professionisti del cluster lavorano, nel 36% dei casi, nel settore elettrotecnico /elettronico (83% dei compensi) 
e, per il 15%, in quello termotecnico (76%). 

La élientela è costituita prevalentemente da società di capitali (48% dei compensi) e da imprenditori individuali 
(48% dei soggetti con 63% dei compensi). Il 29% dei professionisti appartenenti al cluster esercita la sua attività 
pervin solo cliente. Il committente principale rappresenta il 53% del totale dei compensi. 
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I soggetti del cluster svolgono la propria attività prevalentemente in ambito comunale c provinciale. 


Il 70% degli appartenenti al cluster svolge la professione all’interno della propria abitazione, utilizzando una 
superficie di 17 metri quadri. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 personal computer. 
CLUSTER 7 — PERITI ELETTROTECNICI /ELETTRONICI 
NUMEROSITÀ: 696 


Questo cluster. risulta caratterizzato = dalla specializzazione dei suoi appartenefità) nel settore 
elettrotecnico /elettronico (93% dei compensi). Si tratta quasi esclusivamente di professionisti che svolgono la 
loro attività in forma individuale, facendo raramente ricorso a personale dipendente. 


I professionisti che fanno parte del cluster effettuano principalmente attività di progettazione (34% dei 


compensi) e, in misura minore, di direzione lavori (13%). 


La clientela è costituita prevalentemente da imprenditori individuali (40% dei compénsi) e da società di capitali 
(37%). 


I soggetti appartenenti al cluster svolgono la propria attività in ambito comunale .eprovinciale. 


Il 56% degli appartenenti al cluster svolge la professione all’interno della propria abitazione, utilizzando una 
superficie di 20 metri quadri per l'esercizio dell’attività professionale. Al\cOntrario, il 35% dispone di un'unità 
immobiliare destinata esclusivamente all’esetcizio dell’attività, con una superficie di 38 metri quadri. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1-2 personal compfîiter e 1-2 strumenti elettronici /elettrotecnici 
con costo fino a 3.000 euro. 


CLUSTER 8 — PERITI CHE PRESTANO LA LORO OPERA PER STUDI TECNICI 
NUMEROSITÀ: 391 


I periti appartenenti al cluster sono caratterizzati dal prestaré la loro opera prevalentemente per studi tecnici, da 
cui ottengono l’85% dei compensi. Il committente prificipale rappresenta il 59% del totale dei compensi. Il 24% 
dei professionisti del cluster esercita la sua attività per un Solo cliente. 


I professionisti operano individualmente e raramente/fanno ricorso a personale dipendente. 


Le aree specialistiche principali sono elettrotecnica/elettronica (61% dei compensi) e, in misura minore, 
termotecnica (21% dei soggetti con il 67% deî compensi). 


1 professionisti appartenenti al cluster efféttuafio principalmente attività di progettazione (49% dei compensi) e, 
in misura minore, di rilievi topografiek ed’claborati grafici e altri rilievi (37% dei soggetti con il 69% dei 
compensi). 


L'ambito territoriale di attività si estende dal comune alla provincia. 


Il 62% degli appartenenti al cluster svolge la professione all’interno della propria abitazione, utilizzando una 
superficie di 16 metri quadri. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1 personal computer. 
CLUSTER 9 — PERITI SPEGIALIZZATI NELLA PROGETTAZIONE ELETTROTECNICA/ELETTRONICA 
NUMEROSITÀ: 1.005 


Questo cluster risulta caratterizzato da professionisti specializzati nella progettazione (87% dei compensi) 
elettrotecnica /eléttronica (84% dei compensi). 


Si tratta quasi\esclusivamente di professionisti che svolgono la loto attività in forma individuale, facendo 
raramente ricòrsò a personale dipendente. Il 17% dei soggetti ha un lavoro dipendente a tempo pieno. 


La clientela è costituita prevalentemente da imprenditori individuali (42% dei compensi) e da società di capitali 
(34%). 


I soggetti appartenenti al cluster svolgono la propria attività soprattutto in ambito comunale e provinciale. 
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Il 53% degli appartenenti al cluster svolge la professione all’interno della propria abitazione, utilizzando una 
superficie di 19 metri quadri. Al contrario, il 39% dispone di un’unità immobiliare destinata esclusivamente 
all’esercizio dell’attività, con una superficie di 39 metri quadri. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1-2 personal computer e 3 strumenti elettronici/elettrotecitici, con 
costo fino a 3.000 euro (nel 47% dei casì). 


CLUSTER 10 — PERITI CHE FORNISCONO CONSULENZE E CERTIFICAZIONI 
NUMEROSITÀ: 239 


I periti appartenenti a questo cluster sono specializzati nella fornitura di consulenze e certificazioni, da cui 
traggono l’83% dei compensi. 


Si tratta quasi esclusivamente di professionisti che svolgono la loro attività in forma\individuale, facendo 


raramente ricorso a personale dipendente. Il 17% dei soggetti esercita attività di insegnaméènito ed il 15% dichiara 
di essere pensionato. 


Le aree specialistiche in cui i periti del cluster esercitano la loro attività sono piuttosto diversificate. Si registra la 
prevalenza dell’infortunistica (34% dei soggetti con il 61% dei compensi) edella” meccanica/metalmeccanica 
(33% dei soggetti con il 48% dei compensi). 


La clientela è costituita prevalentemente da società di capitali (51% dei compensi) e da imprenditori individuali 
(29%). 


L'ambito di attività varia dal comune alla regione. 


Il 66% degli appartenenti al cluster svolge la professione all’interno Vella propria abitazione, utilizzando una 
superficie di 19 metri quadri. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1-2 personal computer. 

CLUSTER 11-— PERITI INFORMATICI 

NUMEROSITÀ: 85 

Si tratta di professionisti specializzati in informatica, area The rappresenta il 93% dei compensi. 


I periti del cluster operano quasi sempre individualniente e fanno ricorso raramente a personale dipendente. Il 
18% dei soggetti ha un lavoro dipendente a tempo pieno ed il 13% esercita attività di insegnamento. 


Le attività principali sono la progettazione (34%ydei soggetti con il 59% dei compensi) e la consulenza tecnica 
d’ufficio (31% dei soggetti con il 57% dei compensi). 


La clientela è costituita prevalentementé da Società di capitali (46% dei compensi) e da imprenditori individuali 
(32%). 


L'area di svolgimento dell’attività si estenide dal comune alla regione. 


Il 68% dei professionisti del cluster svolge la professione all’interno della propria abitazione, utilizzando una 
superficie di 17 metri quadri. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1-2 personal computer. 

CLUSTER 12 — PERITI SPECIALIZZATI NELLE PERIZIE ASSICURATIVE 

NUMEROSITÀ: 268 

I periti del cluster‘détivano la quasi totalità dei loro compensi dalle perizie assicurative (93% dei compensi) e 
operano individialmente, facendo di rado ricorso a personale dipendente. Il 27% dei soggetti dichiara di essere 
pensionato. 

Coerenteménte, con la tipologia di attività svolta, l’area specialistica principale è l’infortunistica (58% dei 
compensi) e a clientela è costituita prevalentemente da banche e compagnie di assicurazione (78% dei 
compensi). 


I soggettr'appartenenti al cluster svolgono la propria attività in ambito comunale e provinciale. 


ari 


2-5-2006 Supplemento straordinario alla GAZZETTA UFFICIALE Serie generale - n. 100 


Il 53% dei soggetti opera in un’unità immobiliare destinata esclusivamente all'esercizio dell’attività, su un 
superficie di 38 metri quadri, mentre il 38% svolge la professione all’interno della propria abitazione, utilizzaade 
una superficie di 19 metri quadri. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1-2 personal computer. 
CLUSTER 13 — PERITI CHE SVOLGONO ATTIVITÀ DI AMMINISTRAZIONE E GESTIONE DI BENI 
NUMEROSITÀ: 109 


I professionisti appartenenti al cluster svolgono diverse attività, tra le quali si rileva Aa. prevalenza di 
amministrazione e gestione di beni (24% dei compensi), a cui si affianca la progettazione (24%). 


Si tratta quasi esclusivamente di professionisti che svolgono la loto attività in forma_individuale, facendo 
raramente ricorso a personale dipendente. Il 18% dei soggetti ha un lavoro dipendente a tempo pieno ed il 16% 
dichiara di essere pensionato. 


Coerentemente con la tipologia di attività svolta, non si registrano aree specialistiche prevalenti e la clientela è 
costituita essenzialmente da condomini (50% dei compensi) ed, in misura minére da imprenditori individuali 
(15%), privati (12%) e società di capitali (37% dei soggetti con il 34% dei compensi). 


I soggetti appartenenti al cluster svolgono la propria attività in ambito comunale è provinciale. 


Il 56% dei soggetti opera in un’unità immobiliare destinata esclusivamente all'esercizio dell’attività, su una 
superficie di 39 metri quadri, mentre il 37% svolge la propria attività all’interno della propria abitazione, su una 
superficie di 18 metri quadri. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1-2 personal computer. 
CLUSTER 14 — PERITI CHE EFFETTUANO COLLAUDI 
NUMEROSITÀ: 207 


Questo cluster risulta caratterizzato da professionisti spteralizzati nei collaudi (50% dei compensi), cui si 
affiancano le attività di progettazione (24%). 


I professionisti del cluster operano individualmente e ritorrono raramente a personale dipendente. Il 18% dei 
soggetti ha un lavoro dipendente a tempo pieno. 


Le aree specialistiche prevalenti sono l’elettrotecnica/elettronica (59% dei compensi) e, per il 25% dei soggetti, la 
meccanica/metalmeccanica (con il 70% dei compensi). 


La clientela è costituita prevalentemente da segietà di capitali (43% dei compensi) e da imprenditori individuali 
(38%). 


L’area di svolgimento dell’attività si estende dal comune alla regione. 


Il 62% degli appartenenti al cluster svolge la professione all’interno della propria abitazione, utilizzando una 
superficie di 19 metri quadri. 


La dotazione di beni strumentalirè costituita da 1-2 personal computer e, nel 43% dei casi, da 3 strumenti 
elettronici/elettrotecnici conTosto fino a 3.000 euro. 


CLUSTER 15 — PERITI TERMOTECNICI 
NUMEROSITÀ: 839 


Questo cluster risulta caratterizzato da professionisti specializzati nel settore termotecnico, dal quale traggono il 
93% dei competisi. Si tratta quasi esclusivamente di professionisti che svolgono la loto attività in forma 
individuale, facendo”raramente ricorso a personale dipendente. 

I professionisti del cluster effettuano principalmente attività di progettazione (67% dei compensi). 

La clientéla È costituita prevalentemente da imprenditori individuali (38% dei compensi), società di capitali 
(27%), studî'tecnici (11%) e privati (11%). 


I soggettr'appartenenti al cluster svolgono la propria attività in un territorio che si estende dall'ambito comunale a 
quellb»regionale. 
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Il 53% dei soggetti opera in un’unità immobiliare destinata esclusivamente all'esercizio dell’attività, su un@ 
superficie di 44 metri quadri, mentre il 41% svolge la professione all’interno della propria abitazione, utilizzando 
una superficie di 21 metri quadri. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 2 personal computer. 
CLUSTER 16 — STUDI PERITALI DI PICCOLE DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 799 


Questo cluster è costituito da periti industriali che non risultano specializzati in attività ed afec, specialistiche 
particolari. 


Si tratta quasi esclusivamente di professionisti che svolgono la loto attività in forma individuale, facendo 
raramente ricorso a personale dipendente. Il 16% dei soggetti dichiara di essere pensionato. 


La clientela è costituita prevalentemente da società di capitali (47% dei compensi) e (da imprenditori individuali 
(7%). 


L’area di svolgimento dell’attività si estende dal comune alla regione. 


Il 54% degli appartenenti al cluster svolge la professione all’interno della propria abitazione, utilizzando una 
superficie di 20 metri quadri, mentre il 34% dispone di un’unità immobiliare destinata esclusivamente all’esercizio 
dell’attività, su una superficie di 39 metri quadri. 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 1-2 personal computer, 
CLUSTER 17 — STUDI PERITALI DI GRANDI DIMENSIONI 
NUMEROSITÀ: 241 


Questo cluster è composto per il 77% da professionisti che opérano individualmente e per il 22% da associazioni 
fra professionisti, con una struttura di 3 addetti. 

I professionisti del cluster svolgono varie attività, la principale delle quali è la progettazione (53% dei compensi). 
Le aree specialistiche prevalenti sono l’elettrotecnica/elettronica (56% dei soggetti con il 67% dei compensi), la 
termotecnica (37% dei soggetti con il 57% dei compensi), la meccanica/metalmeccanica (21% dei soggetti con il 
58% dei compensi) e l’edilizia (24% dei soggetti con 42% dei compensi). 


La clientela è costituita soprattutto da società di capitali (36% dei compensi) e da imprenditori individuali (34%). 
L’area di svolgimento dell’attività si estende, datcomune alla regione. 


Coerentemente con le dimensioni della‘struttura, quasi tutti i soggetti (97%) esercitano l’attività in un’unità 
immobiliare destinata esclusivamente all’èsercizio dell’attività, su una superficie di 98 metri quadri. 


pei 


La dotazione di beni strumentali è costituita da 5 personal computer e 2 strumenti elettronici/elettrotecnici con 
costo fino a 3.000 euro. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI COMPENSO 


Una volta suddivisi i professionisti in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, 
la funzione matematica\che meglio si adatta all'andamento dei compensi dei professionisti appartenenti al gruppo 
in esame. Per detestthinare tale funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 


La stima della “funzione di compenso” è stata effettuata individuando la relazione tra il compenso (variabile 
dipendente) e altuni dati contabili e strutturali dei professionisti (variabili indipendenti). 


È opportuiao=rilevare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati dei professionisti per verificare le condizioni di “normalità economica” nell’esercizio dell’attività e per 
scartare le situazioni anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione 
della “funzione di compenso”. 


“Aa Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


Tàndamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
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In particolare sono stati esclusi 1 professionisti che presentano costi e spese dichiarati nel quadro G del modellò 
superiori ai compensi dichiarati. 


Successivamente è stato utilizzato un indicatore economico-contabile specifico dell’attività in esame: 


+ Resa oraria = compensi dichiarati - spese per prestazioni di collaborazione coordinata e continuativa - 
compensi corrisposti a terzi per prestazioni direttamente afferenti l'attività professionale e artistica _/fmumero 
addetti**50*48). 

Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e per localizzazione territoriale è stàta-calcolata la 

distribuzione ventilica dell'indicatore precedentemente definito e poi sono stati selezionati».i, soggetti che 

presentavano valori dell'indicatore all’interno di un determinato intervallo, per costituire SY campione di 

riferimento. 


Sono stati scelti i seguenti intervalli: 

«dal 3° al 19° ventile, per i cluster 1, 2, 3, 4, 5, 6, 7, 8,9, 10, 12, 14, 15 e 17, 
* dal 2° ventile, per il cluster 11; 

* dal 3° ventile, per il cluster 13; 

* dal 3°al 18° ventile, per il cluster 16. 


Così definito il campione di professionisti di riferimento, si è proceduto alla definizione della ‘funzione di 
compenso” per ciascun gruppo omogeneo. 


Per la determinazione della “funzione di compenso” sono state utilizzate sia variabili contabili (quadro G del 
modello) sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative-è stata effettuata con il metodo stepwise. Una 
volta selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di tempenso” si è ottenuta applicando il metodo 
dei minimi quadrati generalizzati, che consente di controllare(l’eventuale presenza di variabilità legata a fattori 
dimensionali (eteroschedasticità). 


Nella definizione della “funzione di compenso” si è tenùutovconto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al luogo di svolgimento dell’attività. 


Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate all’anno in base alle giornate retribuite. 


Numero addetti = 1*’Fattore correttivo individtiale’Y + Numero dipendenti a tempo pieno + Numero dipendenti a tempo parziale 
(professionista e assunti con contratto di formazione e lavoro 
che opera in 
i Nasa dove; 
forma individuale) 

®  “Fattorekcorrettivo individuale” = “Peso ore settimanali dedicate all'attività” * “Peso settimane di 


lavorofiell’anno” 


® “Peso ore settimanali dedicate all’attività” è pari a: (minor valore tra 50 e “Numero ore settimanali 
deditate all'attività”) /50 


e “Peso settimane di lavoro nell’anno” è pari a: (minor valore tra 48 e “Numero settimane di lavoro 
nell’anno”) /48 


Numero addetti = Numéro dipendenti a tempo pieno + Numero dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto di formazione 
(associazioni  tra,‘e lavoro + Numero soci o associati che prestano attività nello studio * “Fattore correttivo associazioni” 


professionisti) a 
love: 


e “Fattore correttivo associazioni” = “Peso ore settimanali dedicate all’attività?” * “Peso settimane di 


lavoro nell’anno” 


® “Peso ore settimanali dedicate all'attività” è pari a (minor valore tra 50 e “Numero ore settimanali 


dedicate all’attività” / Numero soci o associati che prestano attività nello studio’) /50 


® “Peso settimane di lavoro nell’anno” è pari a (minor valore tra 48 e “Numero settimane di lavoro 


nell'anno” / “Numero soci o associati che prestano attività nello studio””)/48 
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A tale scopo si sono utilizzati i risultati di uno studio relativo alla “territorialità generale a livello provinciale? 
che ha avuto come obiettivo la suddivisione del territorio nazionale in aree omogenee in rapporto al: 

* grado di benessere; 

» livello di qualificazione professionale; 


» °° struttura economica. 


Nella definizione della funzione di compenso le aree territoriali sono state rappresentate con ‘un insieme di 
variabili dummy ed è stata analizzata la loro interazione con le variabili “Consumi” e “Altre spese”. Tali variabili 
hanno prodotto, ove le differenze territoriali non fossero state colte completamente nella Clustèf, Analysis, valori 
correttivi da applicare, nella stima del compenso di riferimento, al coefficiente delle variabilis“Consumi” e “Altre 
spese”. 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui (R di Student) al di fuori dell’initervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nell’allegato 2.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “fufizione di compenso”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del compenso del singolo professionista sono previste due fasi: 
»  l’Analisi Discriminante$, 


«la stima del compenso di riferimento. 
Nell’allegato 2.B vengono riportate le variabili strutturali risultàte)significative nell’ Analisi Discriminante. 


Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cui si attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, avparte il caso in cui la distribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre le probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni professionista viene determinato il comîpenso di riferimento puntuale ed il relativo intervallo di 
confidenza. 


Tale compenso è dato dalla media dei compénsi di riferimento di ogni gruppo omogeneo, calcolati come somma 
dei prodotti fra 1 coefficienti del grupposstesso e le variabili del professionista, ponderata con le relative 
probabilità di appartenenza. 


0/, 


Anche l’intervallo di confidenza è ottènuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 


ogni gruppo omogeneo ponderataonle relative probabilità di appartenenza. 


© I criteri e le conclusioni dello studio sono riportati nell'apposito Decreto Ministeriale 
$ L’Analisi Piscriminante è una tecnica che consente di associare ogni professionista ad uno dei gruppi omogenei individuati per la sua 
attività, attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 2.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 


Numero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto. di formazione e 


lavoro 


QUADRO B DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Unità immobiliare destinata esclusivamente all’esercizio dell’attività — Superficie complessiva 


QUADRO D DEL QUESTIONARIO: 


Tipologia dell’attività: Percentuale 
Tipologia dell’attività: Percentuale 
Tipologia dell’attività: Percentuale 
Tipologia dell’attività: Percentuale 
Tipologia dell’attività: Percentuale 
Tipologia dell’attività: Percentuale 
Tipologia dell’attività: Percentuale 


Tipologia dell’attività: Percentuale 


Tipologia dell’attività: Percentuale 


sui compensi per Progettazione 

sui compensi per Direzione lavori 

sui compensi per Collaudi 

sui compensi per Rilievi topografici ed“elaborati grafici 
sui compensi per Altri rilievi e restituzioni grafiche 

sui compensi per Perizie assicurative 

sui compensi per Consulenza,tecnica d'ufficio 

sui compensi per Amministfazione e gestione di beni 


sui compensi per Consulénze* certificazioni (qualità e sicurezza) 


Arce specialistiche: Percentuale sui compensi per Edilizia 


Aree specialistiche: Percentuale sui compensi pet Meccanica/Metalmeccanica 


Aree specialistiche: Percentuale sui compensi per Elettrotecnica /elettronica 


Aree specialistiche: Percentuale sui compensi per Informatica 


Aree specialistiche: Percentuale sui compensi per Yermotecnica 


Aree specialistiche: Percentuale sui compensi pef Infortunistica 


geologi) 


Tipologia della clientela: Percentuale sui éompensi per Studi tecnici (periti industriali, architetti, ingegneri, 


Tipologia della clientela: Percentuale sui compensi per Condomini 


Tipologia della clientela: Percentuale*sui compensi per Banche e compagnie di assicurazione 
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NOTA TECNICA E METODOLOGICA 


CRITERI PER LA COSTRUZIONE DELLO STUDIO DI SETTORE 


L’evoluzione dello Studio di Settore ha il fine di cogliere i cambiamenti strutturali, le modifiche dei modelli 
organizzativi, le variazioni di mercato all’interno del settore economico. 


Di seguito vengono esposti i criteri seguiti per l’evoluzione dello studio di settore SG56UY (limitatamente 
all’attività di lavoro autonomo). 


Oggetto dello studio è l’attività economica rispondente al codice ATECOFIN 2004; 
« 85.14.A—- Laboratori di analisi cliniche. 


La finalità perseguita è di determinare un ‘compenso potenziale” tenendo conto(nen’solo di variabili contabili, 
ma anche di variabili strutturali in grado di determinare il risultato di un professiciista. 


A tale scopo, nell’ambito dello studio, vanno individuate le relazioni tra leswariabili contabili e le variabili 
strutturali, per analizzare i diversi modelli organizzativi impiegati nell’espletamento dell'attività. 


L'evoluzione dello studio di settore è stata condotta analizzando i modelli pet la comunicazione dei dati rilevanti 
ai fini dell’applicazione dello Studio di Settore per il periodo d’imposta(2003. 


I contribuenti interessati sono risultati pari a 723. 


Sui modelli sono state condotte analisi statistiche per rilevare la completezza, la correttezza e la coerenza delle 
informazioni in essi contenute. 


Tali analisi hanno comportato, ai fini della definizione dello studio, lo scarto di 120 posizioni. 

1 principali motivi di scarto sono stati: 

«+ compensi dichiarati maggiori di 5.164.569 curo; 

«quadro G (elementi contabili) non compilato; 

«quadro D (elementi specifici dell’attività) non compilato; 

* errata compilazione delle percentuali relative all'attività di laboratorio di analisi (quadro D); 
* errata compilazione delle percentualiteelative alla tipologia della clientela (quadro D); 

* °° incongruenze fra i dati strutturale dati contabili contenuti nel modello. 


A seguito degli scarti effettuati, ilmMumero dei modelli oggetto delle successive analisi è stato pari a 603. 


IDENTIFICAZIONE DEI GRUPPI OMOGENEI 


Per suddividere i professionisti oggetto dell’analisi in gruppi omogenei sulla base degli aspetti strutturali, si è 

ritenuta appropriatatuna’strategia di analisi che combina due tecniche statistiche: 

«una tecnica basata su un approccio di tipo multivariato, che si è configurata come un'analisi fattoriale del tipo 
Analyse deswdopnées e nella fattispecie come un’Awalisi in Componenti Prinopali *; 


* un procedimento di Cluster Analysis 2. 


L’Analisi in Componenti Principali è una tecnica statistica che permette di ridurre il numero delle variabili originarie di una matrice di 
dati quatititativi in un numero inferiore di nuove variabili dette componenti principali tra loro ortogonali (indipendenti, incorrelate) che 
spieghino il massimo possibile della varianza totale delle variabili originarie, per rendere minima la perdita di informazione; le componenti 


priticipali (fattori) sono ottenute come combinazione lineare delle variabili originarie. 
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L'utilizzo combinato delle due tecniche è preferibile rispetto a un’applicazione diretta delle tecniche di clustering 


In effetti, tanto maggiore è il numero di variabili su cui effettuare il procedimento di classificazione, tanto più 
complessa e meno precisa risulta l’operazione di clustering, 


Per limitare l'impatto di tale problematica, la classificazione dei contribuenti è stata effettuata a partire dai tisviltati 
dell’analisi fattoriale, basandosi quindi su un numero ridotto di variabili (1 fattori) che consentono, comunque, di 
mantenere il massimo delle informazioni originarie. 


In un procedimento di clustering di tipo multidimensionale, quale quello adottato, l'omogeneità deî'sruppi deve 
essere interpretata, non tanto in rapporto alle caratteristiche delle singole variabili, quanto4ig” funzione delle 
principali interrelazioni esistenti tra le variabili esaminate che contraddistinguono il gruppo stesso e che 
concorrono a definirne il profilo. 


Le variabili prese in esame nell’Analisi in Componenti Principali sono quelle presenti în tutti i quadri, ad 
esclusione delle variabili del quadro degli clementi contabili. Tale scelta nasce dall'esigenza di caratterizzare i 
professionisti in base ai possibili modelli organizzativi, alla dimensione della struttuta, ètc.; tale caratterizzazione 
è possibile solo utilizzando le informazioni relative alle strutture operative e a tutt@quegli elementi specifici che 
caratterizzano le diverse realtà professionali. 


I fattori risultanti dall’Analisi in Componenti Principali vengono analizzati in termini di significatività sia 
economica sia statistica, al fine di individuare quelli che colgono i diversi aspetti strutturali delle attività oggetto 
dello studio. 


La Cluster Analysis ha consentito di identificare tre gruppi omogenei di professionisti. 


DESCRIZIONE DEI GRUPPIOMOGENEI 


La suddivisione dei contribuenti in gruppi omogenci»ò avvenuta principalmente sulla base del profilo 
dimensionale. 

La dimensione della struttura in termini di numero di addétti, numero di esami effettuati e consumo di reagenti 
ha pertanto consentito di individuare liberi professionisti che prestano la propria opera presso strutture 
diagnostiche e di altra natura (cluster 1), piccoli laboràtori di analisi (cluster 2) e laboratori di analisi più strutturati 
(cluster 3). 

Nelle successive descrizioni dei cluster emersi dall’analisi, salvo segnalazione contraria, l'indicazione di valori 
numerici riguarda valori medi. 

Di seguito vengono riportate le descrizioni di ciascuno dei gruppi omogenei (cluster). 

CLUSTER 1-— LIBERI PROFESSIONISETCHE GENERALMENTE OPERANO PRESSO STRUTTURE DI TERZI 
NUMEROSITÀ: 324 

Il cluster è formato quasi esclusivamente da attività in cui lavora il solo titolare. 

La clientela è formata da laboratori di analisi (93% dei compensi per il 31% dei soggetti), strutture sanitarie 
private (89% per il 22%)galtre imprese e società (55% per 111%) e altri soggetti (64% per il 15%); il 26% dei 
soggetti che compongono ilcluster dichiara di svolgere attività in convenzione con il SSN (da cui deriva 88% 


dei compensi). 


Trattandosi di soggètti che generalmente operano presso strutture di terzi, non sono significative né le superfici 
destinate allo svolgimento dell’attività né i beni strumentali. 


© La(Clù$ter Analysis è una tecnica statistica che, in base ai fattori dell'analisi in componenti principali, permette di identificare gruppi 
ombgetii di professionisti (cluster); in tal modo i professionisti che appartengono allo stesso gruppo omogeneo presentano caratteristiche 
strùtturali simili. 
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CLUSTER 2- PICCOLI LABORATORI DI ANALISI CLINICHE 
NUMEROSITÀ: 150 


Il cluster è formato da ditte individuali (77% dei casi) e associazioni tra professionisti (23%). Sono stati rilevati 2- 
3 addetti tra i quali figurano 1 medico e/o 1 biologo, 1 tecnico di laboratorio (nel 55% dei casì) e/M winità di 
personale amministrativo (nel 59% dei casi). 


Si tratta di laboratori di analisi che effettuano un numero contenuto di esami (anche il consumaadi/reagenti è 
inferiore alla media). Le prestazioni riguardano prevalentemente biochimica clinica (50%*,dei compensi), 
ematologia e coagulazione (19%), esami delle urine (13%) e microbiologia (7%). In misura marginale vengono 
erogate prestazioni in altre aree: immunometria (14% dei compensi per il 49% dei soggettive virologia (6% dei 
compensi per il 20% dei soggetti). 


L’85% degli esercizi che formano il cluster dichiara di svolgere attività in convenzionecomil SSN (da cui deriva 
187% dei compensi). 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività comprendono superfici destinate a laboratorio (66 mg), 
all’accesso clienti (21 mg) e a ufficio (15 mg). 


La dotazione di beni strumentali comprende 4 apparecchi per ematologia /ematochimica, 1-2 per batteriologia, 
virologia e urine e 1-2 per immunodiagnostica (nel 49% dei casi). 


CLUSTER 3 — LABORATORI DI ANALISI CLINICHE 
NUMEROSITÀ: 84 


Il cluster è formato da ditte individuali (71% dei casi) e associazioni tra professionisti (29%). Si rilevano 4-5 
addetti tra cui figurano 1 medico, 1-2 biologi, 1 tecnico di laboratorio/e 1-2 unità di personale amministrativo. 


Le prestazioni riguardano prevalentemente biochimica clinica (46% dei compensi), ematologia e coagulazione 
(16%), immunometria (17%), esami delle urine (10%) e_miefobiologia (7%). In misura marginale vengono 
erogate prestazioni in altre aree: vitologia (6% dei compensi pet il 29% dei soggetti) e istopatologia (17% dei 
compensi per il 10% dei soggetti). 


Il 93% degli esercizi che formano il cluster dichiara di,svolgere attività in convenzione con il SSN (da cui deriva 
187% dei compensi). 


Gli spazi destinati allo svolgimento dell’attività, comprendono superfici destinate a laboratorio (85 mg), 
all'accesso clienti (32 mg) e a ufficio (20 mg) 


La dotazione di beni strumentali comprende ?%4 apparecchi per ematologia/ematochimica, 2 per batteriologia, 
virologia e urine e 1-2 per immunodiagnestica. 


DEFINIZIONE DELLA FUNZIONE DI COMPENSO 


Una volta suddivisi i professionisti in gruppi omogenei è necessario determinare, per ciascun gruppo omogeneo, 
la funzione matematica che.méglio si adatta all'andamento dei compensi dei professionisti appartenenti al gruppo 
in esame. Per determinaràtalé funzione si è ricorso alla Regressione Multipla?. 


La stima della ‘“funzione»sdìi compenso” è stata effettuata individuando la relazione tra il compenso (variabile 
dipendente) e alcun(datircontabili e strutturali dei professionisti (variabili indipendenti). 


E° opportuno rilévare che prima di definire il modello di regressione si è proceduto ad effettuare un’analisi sui 
dati dei professionisti per verificare le condizioni di “normalità economica” nell'esercizio dell’attività e per 
scartare le situazioni anomale; ciò si è reso necessario al fine di evitare possibili distorsioni nella determinazione 
della “funzione=dì compenso”. 

In partie0lare sono stati esclusi 1 professionisti che presentano costi e spese dichiarati nel quadro G del modello 
superiori ai compensi dichiarati. 


“ Ja Regressione Multipla è una tecnica statistica che permette di interpolare i dati con un modello statistico-matematico che descrive 


l'andamento della variabile dipendente in funzione di una serie di variabili indipendenti relativamente alla loro significatività statistica. 
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Successivamente è stato utilizzato un indicatore economico-contabile specifico dell’attività in esame: 

» resa oraria = compensi dichiarati - spese per prestazioni di collaborazione coordinata e continuativa” 
compensi corrisposti a terzi per prestazioni direttamente afferenti l'attività professionale e artistica / (numerò 
addetti'*50*48). 


Per ogni gruppo omogeneo, distintamente per forma giuridica e per localizzazione territoriale, è stata calcolata la 
distribuzione ventilica dell’indicatore precedentemente definito c poi sono stati selezionati i soggetti che 
presentavano valori dell'indicatore all’interno di un determinato intervallo, per costituire il\campione di 
riferimento. 


Sono stati i scelti 1 seguenti intervalli: 
* dal 3° al 19° ventile, per i cluster 1, 2; 


«dal 3° ventile, per il cluster 3. 


Così definito il campione di professionisti di riferimento, si è proceduto alla definizione della ‘funzione di 
compenso” per ciascun gruppo omogeneo. 


La stima ha riguardato solamente i compensi derivanti da attività diverse da quelle inyconvenzione con il Servizio 
Sanitario Nazionale (SSN), di conseguenza tutte le variabili inserite nella funzione di regressione sono state 
ponderate con la percentuale di compensi derivante da tutte le attività rien in convenzione con il Servizio 
Sanitario Nazionale. 


Per la determinazione della “funzione di compenso” sono state utilizzate)sia variabili contabili (quadro G del 
modello) sia variabili strutturali. La scelta delle variabili significative è,statàeffettuata con il metodo stepwise. Una 
volta selezionate le variabili, la determinazione della “funzione di compenso” si è ottenuta applicando il metodo 
dei minimi quadrati generalizzati, che consente di controllare l'eventuale presenza di variabilità legata a fattori 
dimensionali (eteroschedasticità). 


Affinché il modello di regressione non risentisse degli effetti \derivanti da soggetti anomali (outliers), sono stati 
esclusi tutti coloro che presentavano un valore dei residui xR.di Student) al di fuori dell’intervallo compreso tra i 
valori -2,5 e +2,5. 


Nella definizione della “funzione di compenso” si è tentito conto anche delle possibili differenze di risultati 
economici legate al periodo di inizio attività per i professionisti che svolgono l’attività in forma individuale. A tal 


4 c E ugì A 7 A A C"RRRE 

Le frequenze relative ai dipendenti sono state normalizzate All’anno in base alle giornate retribuite. 

Numero addetti = 1 *’’Fattore correttivo individiale”’) + Numero dipendenti a tempo pieno + Numero dipendenti a tempo parziale 

(professionista e assunti con contratto di fotmazione e lavoro 

che opera in I 
s i dove: 
forma individuale) 

® “Fattore cOrrettivo individuale” = “Peso ore settimanali dedicate all’attività” * “Peso settimane di 


lavoro rielllanno” 

e “PesorreSettimanali dedicate all’attività” è pari a: {minor valore tra 50 e “Numero ore settimanali 
dedicate all'attività”) / 50 

e "Reso settimane di lavoro nell’anno” è pari a: (minor valore tra 48 e “Numero settimane di lavoro 


nell’anno”) / 48 


numero addetti = Numerò”dipendenti a tempo pieno + Numero dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto di formazione 
(associazioni tra @lavoto + Numero soci o associati che prestano attività nello studio * “Fattore correttivo associazioni” 
professionisti) 
dove: 

® “Fattore correttivo associazioni” = “Peso ore settimanali dedicate all'attività” * “Peso settimane di 


lavoro nell’anno” 


® “Peso ore settimanali dedicate all’attività” è pari a (minor valore tra 50 e “Numero ore settimanali 


dedicate all’attività” / “Numero soci o associati che prestano attività nello studio”) / 50 


® “Peso settimane di lavoro nell’anno” è pari a (minor valore tra 48 e “Numero settimane di lavoro 


nell’anno” / “Numero soci o associati che prestano attività nello studio”) / 48 
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fine il periodo di inizio dell’attività è stato rappresentato con una variabile dummy ed è stata analizzata la sua 
interazione con la variabile “Numero giornate lavorate”. Tale variabile ha prodotto valori correttivi da applicarè 
nella stima del compenso di riferimento al coefficiente della variabile “Numero giornate lavorate”. 


Nell’allegato 3.A vengono riportate le variabili ed i rispettivi coefficienti della “funzione di compenso”. 


APPLICAZIONE DEGLI STUDI DI SETTORE ALL’UNIVERSO DEI CONTRIBUENTI 


Per la determinazione del compenso del singolo professionista sono previste due fast: 

« l’Analisi DiscriminanteS, 

* la stima del compenso di riferimento. 

Nell’allegato 3.B vengono riportate le variabili strutturali risultate significative nell’ Analisi.Discriminante. 

Non si è proceduto nel modo standard di operare dell'Analisi Discriminante in cufsf'attribuisce univocamente un 
contribuente al gruppo di massima probabilità; infatti, a parte il caso in cuidardistribuzione di probabilità si 
concentri totalmente su di un unico gruppo omogeneo, sono considerate sempre lè probabilità di appartenenza a 
ciascuno dei gruppi omogenei. 


Per ogni professionista viene determinato il compenso di riferimento\puntuale ed il relativo intervallo di 
confidenza. 

Tale compenso è dato dalla media dei compensi di riferimento di ogrisgruppo omogeneo, calcolati come somma 
dei prodotti fra 1 coefficienti del gruppo stesso e le variabili(del) professionista, ponderata con le relative 
probabilità di appartenenza. 

Anche l’intervallo di confidenza è ottenuto come media degli intervalli di confidenza, al livello del 99,99%, per 
ogni gruppo omogenco ponderata con le relative probabilità.di ippartenenza. 


T’Analist Diseriminante è uma tecnica che consente di associare ogni professionista ad uno dei gruppi omogenel individuati per la sua 


attività,attraverso la definizione di una probabilità di appartenenza a ciascuno dei gruppi stessi. 
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ALLEGATO 3.B 


VARIABILI DELL’ANALISI DISCRIMINANTE 


QUADRO A DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


umero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo pieno 


ri 


AVOro 


studio 


umero di soci o associati che prestano attività nello studio 


QUADRO D DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


umero di esami effettuati nel corso dell’anno 


QUADRO E DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


Ematologia e ematochimica (fino a euro 1.033) 

imatologia e ematochimica (oltre euro 1.033 fino a euro 2.582) 
Ematologia e ematochimica (oltre euro 2.582 fino a curo 10.329) 
Ematologia e ematochimica (oltre euro 10.329 fino a euro 51.646) 
Ematologia e ematochimica (oltre euro 51.646) 

Batteriologia, virologia e urine (fino a euro 1.033) 

Batteriologia, virologia e urine (oltre euro 1.033 fino a eurd: 2.582) 


Batteriologia, virologia e urine (oltre euro 2.582 fino a ero, 10.329) 


Batteriologia, virologia e urine (oltre curo 51.646) 
stologia e citologia (fino a euro 1.033) 

stologia e citologia (oltre euro 1.033 fino a euro 2.582) 
stologia e citologia (oltre curo 2.582 fino a curo 10.329) 
stologia e citologia (oltre euro 10.329 fino aVeuro 51.646) 
stologia e citologia (oltre curo 51.646) 
mmunodiagnostica (fino a euro 1.083) 
mmunodiagnostica (oltre euro 1033.fino a euro 2.582) 
mmunodiagnostica (oltre euro 2582 fino a euro 10.329) 


mmunodiagnostica (oltre eviton10.329 fino a euro 51.646) 


mmunodiagnostica (oltre euto 51.646) 

Diagnostica isotopica (fino Teuro 1.033) 

Diagnostica isotopicas(oltre euro 1.033 fino a euro 2.582) 
Diagnostica isotopica (oltre euro 2.582 fino a euro 10.329) 
Diagnostica isotopita (oltre euro 10.329 fino a euro 51.646) 
Diagnostica isotopica (oltre curo 51.646) 

Altre attrezzatufe specifiche (fino a euro 1.033) 

Altre attrezZature specifiche (oltre euro 1.033 fino a euro 2.582) 
Altre atteezzature specifiche (oltre curo 2.582 fino a curo 10.329) 
Altre attrezzature specifiche (oltre euro 10.329 fino a euro 51.646) 


Altresattrezzature specifiche (oltre euro 51.646) 


— 1003 — 


umero di collaboratori coordinati e continuativi diversi da quelli di cui al rigo precedente 


Batteriologia, virologia e urine (oltre euro 10.329 fino aetito 51.646) 
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umero delle giornate retribuite per i dipendenti a tempo parziale e assunti con contratto di,formazione e 


umero di collaboratori coordinati e continuativi che prestano attività prevalentemente nell’impresa o nello 
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QUADRO Z DEL MODELLO ALLEGATO ALLA DICHIARAZIONE: 


* Consumi: Reagenti per laboratorio di base (biochimica clinica, ematologia e coagulazione, immunomettia, 
microbiologia) 


+ Consumi: Reagenti per virologia 


06A04249 


AUGUSTA IANNINI, direttore FRANCESCO NOCITA, redattore 


(G604001/1) Roma, 2006 - Istituto Poligrafico e Zecca dello Stato S.p.A. - S. 
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ISTITUTO POLIGRAFICO E ZECCA DELLO STATO 
LIBRERIE CONCESSIONARIE PRESSO LE QUALI È IN VENDITA LA GAZZETTA UFFICIALE 


cap località libreria indirizzo pref. |tel. fax 

95024 | ACIREALE (CT) CARTOLIBRERIA LEGISLATIVA S.G.C. ESSEGICI Via Caronda, 8-10 095 | 7647982| 7647982 
00041 | ALBANO LAZIALE (RM) |LIBRERIA CARACUZZO Corso Matteotti, 201 06| 9320073| 93260286 
60121 | ANCONA LIBRERIA FOGOLA Piazza Cavour, 4-5-6 071| 2074606) 2060205 
83100 | AVELLINO LIBRERIA PIROLA MAGGIOLI Via Matteotti, 30/32 0825 30597 248957 
81031 | AVERSA (CE) LIBRERIA CLA.ROS Via L. Da Vinci; 18 081] 8902431| 8902431 
70124 | BARI CARTOLIBRERIA QUINTILIANO Via Arcidiacono Giovanni, 9 080| 5042665| 5610818 
70121 | BARI LIBRERIA UNIVERSITÀ E PROFESSIONI Via Grisanzio, 16 080| 5212142| 5243613 
13900 | BIELLA LIBRERIA GIOVANNACCI Via Italia, 14 015| 2522313 34983 
40132 | BOLOGNA LIBRERIA GIURIDICA EDINFORM Via Ercole Nani, 2/A 051| 4218740| 4210565 
40124 | BOLOGNA LIBRERIA GIURIDICA - LE NOVITÀ DEL DIRITTO Via delle Tovaglie, 35/A 051| 3399048| 3394340 
21052 | BUSTO ARSIZIO (VA) CARTOLIBRERIA CENTRALE BORAGNO Via Milano, 4 0331 626752 626752 
91022 | CASTELVETRANO (TP) |CARTOLIBRERIA MAROTTA & CALIA Via Q. Sella, 106/108 0924 45714 45714 
95128 | CATANIA CARTOLIBRERIA LEGISLATIVA S.G.C. ESSEGICI Via F. Riso, 56/60 095 430590 508529 
88100 | CATANZARO LIBRERIA NISTICÒ Via A. Daniele, 27 0961 725811 725811 
66100 | CHIETI LIBRERIA PIROLA MAGGIOLI Via Asinio Herio, 21 0871 330261 322070 
22100 | COMO LIBRERIA GIURIDICA BERNASCONI - DECA Via Mentana, 15 031 262324 262324 
87100 | COSENZA LIBRERIA DOMUS Via Monte Santo, 70/A 0984 23110 23110 
50129 | FIRENZE LIBRERIA=RIROLA già ETRURIA Via Cavour 44-46/R 055| 2396320 288909 
71100 | FOGGIA LIBRERIA PATIERNO Via Dante, 21 0881 722064 722064 
03100 | FROSINONE L'EDICOLA Via Tiburtina, 224 0775 270161 270161 
16121 | GENOVA LIBRERIA GIURIDICA Galleria E. Martino, 9 010 565178| 5705693 
95014 | GIARRE (CT) LIBRERIA LA SENORITA Via Trieste angolo Corso Europa| 095| 7799877| 7799877 
73100 [LECCE LIBRERIA LECCE SPAZIO VIVO Via Palmieri, 30 0832 241131 303057 
74015 | MARTINA FRANCA (TA) | TUTTOUFFICIO Via C. Battisti, 14/20 080| 4839784| 4839785 
98122 | MESSINA LIBRERIA PIROLA MESSINA Corso Cavour, 55 090 710487 662174 
20100 | MILANO LIBRERIA CONCESSIONARIA 1.P.Z.S. Galleria Vitt. Emanuele Il, 11/15 02 865236 863684 
70056 | MOLFETTA (BA) LIBRERIA IL GHIGNO Via Salepico, 47 080| 3971365| 3971365 


Tipo 


Tipo 


Tipo 


Tipo 


Tipo 


Tipo 


Tipo 


AI 


FI 


CANONI DI ABBONAMENTO ANNO 2006 (salvo conguaglio) (*) 


GAZZETTA UFFICIALE - PARTE I (legislativa) 
CANONE DI ABBONAMENTO 


Tipo A_ Abbonamentoai fascicoli dellaserie generale, inclusi tutti isupplementi ordinari: 
(di cui spese di spedizione € 219,04 - annuale € 400,00 
(di cui spese di spedizione € 109,52, -\.semestrale € 220,00 
Abbonamento ai fascicoli dellaserie generale, inclusi i soli supplementi ordinari contenenti i provvedimenti legislativi: 
(di cui spese di spedizione € 108,57, - annuale € 285,00 
(di cui spese di spedizione € 54,28 - semestrale € 155,00 
Abbonamento ai fascicoli della serie speciale destinata agli atti dei giudizi davanti alla Corte Costituzionale: 
(di cui spese di spedizione € 19,29, - annuale € 68,00 
(di cui spese di spedizione € 9,64 - semestrale € 43,00 
Abbonamento ai fascicoli della serie speciale destinata agli atti della CE: 
(di cui spese di spedizione € 41,27, - annuale € 168,00 
(di cui spese di spedizione € 20,63, - semestrale € 91,00 
Abbonamento ai fascicoli dellaserie destinata alle leggi e regolamenti regionali: 
(di cui spese di spedizione € 15,31 - annuale € 65,00 
(di cui spese di spedizione € 7,65, - semestrale € 40,00 
Abbonamento ai fascicoli dellaserie speciale destinata ai concorsi indetti dallo Stato e dalle altre pubblithe amministrazioni: 
(di cui spese di spedizione € 50,02, - annuale € 167,00 
(di cui spese di spedizione € 25,01 - semestrale € 90,00 
Abbonamento ai fascicoli dellaserie generale, inclusi tuttii supplementi ordinari, edai fascicoli delle quattro seriespeciali: 
(di cui spese di spedizione € 344,93, - annuale € 780,00 
(di cui spese di spedizione € 172,46, - semestrale € 412,00 
Abbonamento ai fascicoli della serie generale inclusi i supplementi ordinari con i provvedimenti legislativi e ai fascicoli 
delle quattro serie speciali: 
(di cui spese di spedizione € 234,45, - annuale € 652,00 
(di cui spese di spedizione € 117,22, - semestrale € 342,00 


N. 


L'abbonamento alla GURI tipo A, A1, F, F1 comprende gli indici mensili 
Integrando con la somma di € 80,00 i/ versamento relativo al tipo\di abbonamento alla Gazzetta Ufficiale - parte prima - 
prescelto, si riceverà anche l’Indice Repertorio Annuale Cronologico, per materie anno 2005. 


BOLLETTINO DELLE ‘ESTRAZIONI 


Abbonamento annuo (incluse spese di spedizione) € 88,00 


CONTO RIASSUNTIVO DEL TESORO 


Abbonamento annuo (incluse spese di spedizione) € 56,00 


PREZZI DI, VENDITA A FASCICOLI 
(Oltre. le spese di spedizione) 


Prezzi di vendita: serie generale € 1,00 
serie speciali (escluso concorsi); ogni”16 pagine o frazione € 1,00 
fascicolo serie speciale, concorsi, prezzo unico € 1,50 
supplementi (ordinari e straordinari), ogni 16 pagine o frazione € 1,00 
fascicolo Bollettino Estrazioni, ogni 16 pagine o frazione € 1,00 
fascicolo Conto Riassuntiv@del:Tesoro, prezzo unico € 6,00 
ILV.A. 4% a carico dell'Editore 
GAZZETTA UFFICIALE - PARTE Il (inserzioni) 
Abbonamento annuo (di cui spese di spedizione € 120,00) € 320,00 
Abbonamento semestrale (di cui spese di spedizione € 60,00) € 185,00 
Prezzo di vendita di un fascicolo, ogni 16 pagine frazione (oltre le spese di spedizione) € 1,00 
I.V.A. 20% inclusa 
RACCOLTA UFFICIALE DEGLI ATTI NORMATIVI 
Abbonamento annuo € 190,00 
Abbonamento annuo”per regioni, province e comuni € 180,00 
Volume separato (oltre le spese di Spedizione) € 18,00 


ILV.A. 4% a carico dell'Editore 


Per l’estero i prezzi di venditay.in abbonamento ed a fascicoli separati, anche per le annate arretrate, compresi i fascicoli dei supplementi ordinari e 
straordinari, devono intendersi raddoppiati. Per il territorio nazionale i prezzi di vendita dei fascicoli separati, compresi i supplementi ordinari e 
straordinari, relativi ad/anni ‘precedenti, devono intendersi raddoppiati. Per intere annate è raddoppiato il prezzo dell'abbonamento in corso. 
Le spese di spedizione relative alle richieste di invio per corrispondenza di singoli fascicoli, vengono stabilite, di volta in volta, in base alle copie richieste. 


N.B. - Gli abbonamehti“annui decorrono dal 1° gennaio al 31 dicembre, i semestrali dal 1° gennaio al 30 giugno e dal 1° luglio al 31 dicembre. 


Restano confermati gli sconti in uso applicati ai soli costi di abbonamento 


ABBONAMENTI UFFICI STATALI 
Resta confermata la riduzione del 52% applicata sul solo costo di abbonamento 


* tariffe postali di cui al Decreto 13 novembre 2002 (G.U. n. 289/2002) e D.P.C.M. 27 novembre 2002 n. 294 (G.U. 1/2003) per soggetti iscritti al R.O.C. 


€ 63,00 
*+41-410401060502 * 


Segue: LIBRERIE CONCESSIONARIE PRESSO LE QUALI È IN VENDITA LA GAZZETTA UFFICIALE 


cap località libreria indirizzo pref. |tel. fax 

80139 | NAPOLI LIBRERIA MAJOLO PAOLO Via C. Muzy, 7 081 282543 269898 
80134 | NAPOLI LIBRERIA LEGISLATIVA MAJOLO Via Tommaso Caravita, 30 08.1|>»5800765 | 5521954 
28100 | NOVARA EDIZIONI PIROLA E MODULISTICA Via Costa, 32/34 0321 626764 626764 
90138 | PALERMO LA LIBRERIA DEL TRIBUNALE P.za V.E. Orlando, 44/45 091| 6118225 552172 
90138 | PALERMO LIBRERIA S.F. FLACCOVIO Piazza E. Orlando, 15/19 091 334323 | 6112750 
90145 | PALERMO LIBRERIA COMMISSIONARIA G. CICALA INGUAGGIATO |Via Galileo Galilei, 9 091] 6828169| 6822577 
90133 | PALERMO LIBRERIA FORENSE Via Maqueda, 185 091| 6168475| 6177342 
43100 | PARMA LIBRERIA MAIOLI Via Farini, 34/D 0521 286226 284922 
06087 | PERUGIA CALZETTI & MARIUCCI Via della Valtiera,,229 075| 5997736| 5990120 
29100 | PIACENZA NUOVA TIPOGRAFIA DEL MAINO Via Quattro.\Novembre, 160 0523 452342 461203 
59100 | PRATO LIBRERIA CARTOLERIA GORI Via Ricasoli, 26 0574 22061 610353 
00192 | ROMA LIBRERIA DE MIRANDA Viale G. Cesare, 51/E/F/G 06| 3213303| 3216695 
00195 | ROMA COMMISSIONARIA CIAMPI Viale Carso, 55-57 06| 37514396 | 37353442 
00161 | ROMA L'UNIVERSITARIA Viale Ippocrate, 99 06| 4441229| 4450613 
00187 | ROMA LIBRERIA GODEL Via Poli, 46 06| 6798716) 6790331 
00187 | ROMA STAMPERIA REALE DI ROMA Via Due Macelli, 12 06| 6793268 | 69940034 
45100 | ROVIGO CARTOLIBRERIA PAVANELLO Piazza Vittorio Emanuele, 2 0425 24056 24056 
63039 | SAN BENEDETTO D/T (AP) | LIBRERIA LA BIBLIOFILA Via Ugo Bassi, 38 0735 587513 576134 
07100 | SASSARI MESSAGGERIE SARDE LIBRI & COSE Piazza Castello, 11 079 230028 238183 
10122 | TORINO LIBRERIA GIURIDICA Via S. Agostino, 8 011| 4367076) 4367076 
21100 | VARESE LIBRERIA PIROLA Via Albuzzi, 8 0332 231386 830762 
36100 | VICENZA LIBRERIA GALLA 1880 Viale Roma, 14 0444 225225 225238 


MODALITÀ PER LA VENDITA 


La «Gazzetta Ufficiale» e tutte le altre pubblicazioni dell’Istituto sono in vendita al pubblico: 
— presso l’Agenzia dell’Istituto Poligrafico e Zecca dello Stato S.p.A. in ROMA, piazza G. Verdi, 10 - =» 06 85082147; 


— presso le librerie concessionarie indicate (elenco consultabile sul sito www.ipzs.it) 
L'Istituto conserva per la vendita/le Gazzette degli ultimi 4 anni fino ad esaurimento. Le richieste per corrispondenza potranno essere inviate a: 


Funzione Editoria - U.O. DISTRIBUZIONE 

Attività Librerie concessionarie, Vendita diretta e Abbonamenti a periodici 
Piazza Verdi 10, 00198 Roma 

fax: 06-8508-4117 

e-mail: editoriale@ipzs.it 


avendo cura di specificare nell’ordine, oltre al fascicolo di GU richiesto, l'indirizzo di spedizione e di fatturazione (se diverso) ed indicando 
Il codice fiscale per.i privati. L'importo della fornitura, maggiorato di un contributo per le spese di spedizione, sarà versato in contanti alla 
ricezione. 


Le inserzioni;eome da norme riportate nella testata della parte seconda, si ricevono con pagamento anticipato, presso le agenzie in Roma e 
presso le libretie concessionarie. 


Per informazioni, prenotazioni o reclami attinenti agli abbonamenti oppure alla vendita della Gazzetta Ufficiale bisogna rivolgersi direttamente 
all’Amministrazione, presso l’Istituto Poligrafico e Zecca dello Stato - Piazza G. Verdi, 10 - 00100 ROMA 


Gazzetta Ufficiale Abbonamenti Vendite Ufficio inserzioni Numero verde 
«» 3800-864035 - Fax 06-85082520 «> 800-864035 - Fax 06-85084117 @» 800-864035 - Fax 06-85082242 «> 800-864035 


